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Пояснительная записка


Учебно-методический комплекс соответствует требованиям ФГОС ВПО.


Требования ФГОС ВПО к обязательному минимуму содержания дисциплины: понятие и источники договорного права как отрасли частного права; общее учение о договорах; договор купли-продажи и особенности его регулирования в международной торговле; договор имущественного найма; договор о лизинге; договор подряда; договоры в сфере сотрудничества; договоры поручения и комиссии; агентский договор в Англии и США; договор о факторинге; договоры о предоставлении права продажи; договор хранения; договор страхования; соглашения в кредитных и расчётных правоотношениях; международные контракты.


Цель изучения дисциплины – ознакомление студента общими положениями учения о договоре в странах континентального и англо-саксонского права; основными видами договоров и особенностями их правового режима в Германии, Франции, Англии, США; спецификой международных контрактов и унификационных процессов в рамках ЕС, упрощающих договорные отношения;

 – изучение источников национального права и унификационных норм, регулирующих договорные правоотношения;

 – выработка навыков работы с документами; навыков ведения переговорного процесса и полноценного использования приёмов юридической техники при составлении договоров.

В соответствии с обозначенной целью, задачи изучения дисциплины включают:

 – изучение структуры и специфики договорного права в странах континентального права и странах, входящих в англо-саксонскую правовую семью;

 – сравнительное исследование источников;

 – изучение основных тенденций развития нормативной базы, регулирующей договорные отношения в странах континентального права и англо-американском праве.

Место дисциплины в основной образовательной программе: Изучаемая дисциплина представляет собой спец. курс, изучаемый студентами международно-правовой специализации, входит в компонент специальных дисциплин основной образовательной программы, предусмотренной государственным образовательным стандартом высшего профессионального образования по специальности «Юриспруденция». Дисциплина базируется на знаниях, полученных студентом в процессе изучения дисциплин «Теория государства и права», «Гражданское право РФ», «Предпринимательское право РФ», «Сравнительное правоведение», «Гражданское и торговое право зарубежных государств». Содержание учебного курса определяется квалификационными требованиями к выпускникам – будущим специалистам в области юриспруденции.


В процессе освоения учебной программы студент должен:

иметь представление:
 – о месте и роли дисциплины «Договорное право зарубежных стран» в системе юридических наук;

 – об основных терминах, используемых в национальном договорном праве зарубежных государств и во внешнеэкономической деятельности;

 – об основных тенденциях унификации договорных зарубежных государств.


Знать:

 –основные институты и специфику их регулирования в различных государствах;
 – источники договорного права зарубежных государств;
 – унификационные акты договорного права зарубежных государств.


уметь:
 – применять полученные знания во внешнеэкономических отношениях;

– проводить научно-исследовательскую работы в процессе написания выпускной квалификационной работы.

владеть:

 – методикой самостоятельного изучения и анализа источников договорного права зарубежных государств;
 – понятийно-категориальным аппаратом, позволяющим грамотно оценить значение и содержание понятий, применяемых в договорном праве зарубежных государств.
Достижение цели обучения предполагает:
 – усвоение студентами основных институтов и особенностей их регулирования в договорном праве зарубежных государств;

 – владение методикой анализа документов, составляющих нормативную базу, регулирующую определённую разновидность договора;

 – умение грамотно составить договор с учётом нюансов понятийно-категориального аппарата каждого из изучаемых государств и приёмов юридической техники.

Формой промежуточной аттестации является экзамен.

	Номера и наименования

          разделов и тем


	Всего часов по

учебн. дисципл.
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	Реферат

	                     1
	   2
	   3
	  4
	  5
	  6
	  7
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	Тема № 1.  Общее учение о договорах. Договор как 

правовая категория в англо-саксонском и континентальном праве.
	6
	3
	1
	1
	
	
	
	
	
	3
	3
	

	Тема № 2. Договор купли-продажи. Особенности регулирования договора купли-продажи в 

международной торговле.


	8
	4
	2
	2
	
	
	
	
	
	4
	2
	2

	Тема № 3.Договор имущественного найма. 
	10
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	3
	2
	
	
	
	
	
	5
	5
	

	 Тема № 4.Договор о лизинге.
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	Тема №5. Договор подряда.
	10
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	Тема № 6.Договоры в сфере сотрудничества. 
	10
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	Тема № 7.Договоры поручения и комиссии. Агентский договор в Англии и США.
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	Тема 11.Соглашения в 

кредитных и расчётных правоотношениях. Договор о факторинге.
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	5
	

	Тема 12. Возмещение вреда из договорных и внедоговорных отношений.
	10
	5
	2
	3
	
	
	
	
	
	5
	5
	

	Тема 13.Ведение чужих дел 

без поручения.
	10
	5
	3
	2
	
	
	
	
	
	5
	5
	

	Тема 14. Мировые сделки при конкурсном производстве.
	10
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	Тема 15. Международные торговые контракты.
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Содержание дисциплины

Тема 1. Общее учение о договорах. Договор как правовая категория в англо-саксонском и континентальном праве.
Договор как правовая категория в континентальном и англо-саксонском праве. Классификация договоров в континентальном праве и в англо-саксонском праве. Порядок заключения договора. Содержание договора. Классификация условий. Принцип свободы договоров. Ограничение свободы договора. Условия действительности договора. Действительность договоров в пользу третьего лица. Толкование договора.
Прекращение договорных обязательств. Расторжение договора. 
Тема 2. Договор купли-продажи. Особенности регулирования договора купли-продажи в международной торговле.

Понятие договора купли-продажи. Условия и порядок заключения договора купли-продажи. Права и обязанности сторон договора купли-продажи. Правовые средства защиты при нарушении договора купли-продажи. 

Особенности правового регулирования международных договоров купли-продажи. Правила Международной торговой палаты Инкотермс, используемые при заключении договоров международной купли-продажи.
Тема 3.Договор имущественного найма.


Понятие договора имущественного найма. Аренда как разновидность имущественного найма в континентальной правовой системе. Систематизация норм, регулирующих отношения имущественного найма в англо-американской системе. Права и обязанности сторон по договору имущественного найма. Прекращение договора найма. 

Тема 4. Договор о лизинге.

История возникновения договора лизинга и механизм лизинговых отношений. Доктрины в системе континентального и англо-американского права, раскрывающие правовую природу договора лизинга. Источники регулирования лизинговых соглашений в Германии, Франции, Англии и США. Права, обязанности и ответственность участников лизинга.

Тема 5. Договор подряда.

Правовая природа договора подряда в континентальной и англо-американской системе права. Предмет договора подряда. Квалификация договора подряда. Особенности заключения договора подряда. Права, обязанности и ответственность за неисполнение и ненадлежащее исполнение по договору подряду. Риск случайной гибели. Акт приёмки работ.

Тема 6. Договоры в сфере сотрудничества.

Договор о кооперации: понятие, предмет, стороны, организационные и финансовые условия договора. 

Договор о консорциуме: понятие и виды консорциума, внутренние отношения сторон в консорциуме, внешние отношения консорциума и заказчиков.

Тема 7. Договоры поручения и комиссии. Агентский договор в Англии и США.

Договор поручения в континентальной системе права. Договор комиссии: понятие, источники правового регулирования, содержание, специфика заключения и расторжения договора.


Агентский договор в Англии и США. Роль судебной практики и доктрины в регулировании условий договора. Обязанности агента и принципала. Директива Совета ЕЭС о независимых торговых агентах.

Тема 8. Договоры о предоставлении права продажи.


Дистрибьютерские договоры: предмет, стороны, содержание договора.  Договоры о франчайзинге (франшизе). Источники правового регулирования договоров о предоставлении права продажи. Правила FTC. Правовое регулирование франчайзинга в ЕС. Права, обязанности и ответственность сторон по договору франчайзинга.
Тема 9. Договор хранения.

Договор хранения: предмет, стороны, содержание. Правовая природа договора хранения. Ответственность за нарушение условий договора хранения в Германии, Франции, Англии и США. Договор хранения в предпринимательских отношениях. Хранение на  товарных складах. 
Тема 10. Договор страхования.

Сферы применения страхования. Понятие и виды страхования. Система взаимного страхования. Источники правового регулирования договора страхования в континентальной и англо-американской системе права. Унификация правового регулирования страхования в рамках ЕС. Государственный надзор за деятельностью страховщиков. 
Тема 11. Соглашения в кредитных и расчётных правоотношениях. Договор о факторинге.


Система кредитных и расчётных отношений. Понятие, виды, участники и специфика банковских сделок. Договор ссуды. Договор займа. Понятие векселя. Стороны вексельных отношений. Протест и нотификация векселя. Унификация вексельного законодательства. Понятие и виды чеков. Расчёты с использованием инкассо, аккредитива, пластиковых карт. 
Договор о факторинге: понятие, специфика, стороны, содержание.

Тема 12. Возмещение вреда из договорных отношений.

Понятие обязательств из причинения вреда. Условия возникновения обязательств из причинения вреда, в том числе при нарушении договорных обязательств. Регулирование возмещения вреда из договорных отношений в континентальном праве. Система прецедентов как правовая основа возмещения вреда в англо-американской системе права.
Тема 13. Ведение чужих дел без поручения. 


Обязательства, возникающие из ведения чужих дел без поручения в континентальном и англо-американском праве. Возмещение расходов. Права гестора. Судейское усмотрение в оценке сложившихся отношений.
Тема 14. Мировые сделки при конкурсном производстве.

Понятие несостоятельности. Условия и основания открытия конкурсного производства. Процедуры, предотвращающие ликвидацию имущества. Мировые сделки при конкурсном производстве: стороны, содержание, порядок исполнения.

Тема 15. Международные торговые контракты.

Правовая сущность международного торгового контракта. Виды контрактов, применяемых в международной торговле. Особенности правового регулирования заключения, изменения и прекращения международных торговых контрактов. Реализационные и посреднические контракты. 
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ПРАКТИКУМ

ДЛЯ СТУДЕНТОВ ВСЕХ ФОРМ ОБУЧЕНИЯ СПЕЦИАЛЬНОСТИ 03.05.01 

МОСКВА - 2009 
Тема: Договор купли-продажи.

Задача 1.

По договору купли-продажи от 20 мая компания по про​изводству подсолнечного масла обязалась поставить 40 т не​рафинированного масла.

В соответствии с договором товар был отгружен 30 мая. Платеж должен был быть совершен после поставки в тече​ние месяца по цене, устанавливаемой агентством «SM-Test» на основании заключения лаборатории агентства о качестве продукта с поправочным коэффициентом на уровень спроса и предложения и по данным собственных конъюнктурных исследований агентства.

К концу месяца стало известно, что агентство прекра​тило существование.

Продавец потребовал возврата товара, на что покупатель ответил отказом, поскольку к этому времени товара уже не было, так как он был отправлен на дальнейшую переработку.
Вопросы:
1. Что можно посоветовать сторонам в данном случае?
2. Как определяется цена товара в договоре купли-продажи?
3. Каковы последствия неуказания цены в договоре купли-продажи?
4. Каков порядок расторжения двустороннего договора?
Задача 2.
В антикварном магазине покупатель приобретал очень дорогую старинную вазу. После коротких торгов он кивнул продавцу в знак согласия. Продавец упаковал покупку и по​ставил ее на прилавок, чтобы покупатель взял товар. Покупа​тель достал кредитную карточку, но в этот момент на улице раздался сильный взрыв. От неожиданности покупатель резко повернулся и нечаянно задел вазу, которая упала и раз​билась. Продавец потребовал совершения платежа, заявив, что товар был передан покупателю и он получил право собственности. Покупатель, в свою очередь, заявил, что он товар не принял, поскольку не взял его в руки и не принял в свое владение.
Вопросы:
1. В какой момент переходит право собственности к покупателю?
2. В какой момент на покупателя переходит риск слу​чайной гибели и порчи товара?
3. Была ли в данном случае гибель товара случайной?
Задача 3.

Компания по уходу за парковыми газонами приобрела партию специальных удобрений фирмы-изготовителя по договору купли-продажи. В договоре не были указаны место и срок поставки.

Через 60 дней с момента заключения договора продавец известил покупателя о готовности товара к передаче и просил дать инструкции относительно места и времени поставки. Продавец ответил, что указания будут даны в самое ближай​шее время, как только решится вопрос о заключении круп​ного контракта на проведение мероприятий в большом лесопарке.

Еще через 45 дней продавец перепродал товар и потре​бовал возмещения убытков — плату за хранение, разницу между договорной ценой и ценой по договору о перепро​даже товара.

Покупатель, в свою очередь, потребовал исполнения договора, так как у него теперь появилась потребность в товаре в связи с заключением контракта, о котором был ранее извещен продавец. Кроме того, покупатель заявил, что неуказание места и срока исполнения не является пре​пятствием к надлежащему договору. Решите спор.

Задача 4.
Компания-покупатель заключила с корпорацией договор на поставку 2000 т пшеницы пищевого назначения.
Качество зерна было проверено независимой эксперт​ной лабораторией, о чем был выдан соответствующий сер​тификат. Во время погрузки зерно было смешано с пред​назначенным для другого покупателя кормовым сортом, зараженным грибком. В результате пищевое зерно было также заражено и стало непригодным ни в пищу, ни для посева.

Покупатель от поставки отказался и потребовал возме​щения убытков.

Продавец заявил, что в момент заключения договора ему ничего не было известно о специальном предназначении товара.
Вопрос:
Как правом регулируется вопрос о качестве передавае​мого по договору купли-продажи товара?

Задача 5.
Продавец должен был поставить покупателю товар (остротоксичный химический реактив для борьбы с саранчой) с содержанием 0,5 г активного вещества на 1 кг массы товара. Качество товара в контракте описывалось ссылкой на соот​ветствующий ГОСТ страны производителя, который, в свою очередь, устанавливал концентрацию активного вещества не менее 100 мг/кг массы товара.

По условиям контракта претензии по количеству должны были заявляться сразу, а претензии по качеству — в течение шести месяцев с момента поставки. По условиям контракта пропуск указанных сроков лишал сторону возможности обращаться в суд.

Товар был поставлен с некоторыми отклонениями содер​жания активного вещества. Покупатель через четыре месяца после поставки предъявил претензию по качеству товара, а после ее отклонения продавцом обратился в суд с исковым требованием обязать продавца поставить дополнительное количество товара.

Продавец иск не признал и пояснил суду, что в контракте количество подлежащего поставке товара установлено в килограммах активно действующего вещества, а не массы товара в целом; цена товара была установлена за 1 кг активно действующего вещества. Расчеты были полностью произве​дены за поставленное в соответствии с контрактом активное вещество. Продавец также указал, что каждая партия товара сопровождалась сертификатом о качестве с указанием в ней активно действующего вещества, и, получая товар с более высоким содержанием активно действующего вещества, по​купатель имел возможность более широкого его примене​ния. Письменно признавая надлежащей поставку товара с содержанием 530 мг/кг, продавец согласился с толкованием договора, что активно действующего вещества должно быть не менее 500 мг/кг.
Вопросы:
1. Как стороны могут описать в договоре качество и количество поставляемого товара?
2. Как должен исполняться договор, если качество това​ра не описано в договоре?
3. Может ли продавец поставить товар покупателю луч​шего качества, чем это предусмотрено договором?
4. Как должен быть исполнен договор, если в нем не указано количество товара?
5. Как решить настоящий спор?
Задача 6.
Компания-продавец обязалась поставить покупателю 30 т свежих помидоров. Договор содержал условие об огра​ничении ответственности продавца за поставку товара не​надлежащего качества: при поставке товара с недостатками

за покупателем признавалось право требовать замены товара или возврата покупной цены. Вагон с грузом по ошибке был поставлен в тупик, и товар пришел на станцию назначения для сдачи его субпокупателям в плохом состоянии.
Покупатели предъявили иск, требуя от продавцов воз​мещения всех убытков (покупная цена, упущенная выгода, неустойки, выплаченные субпокупателям).
Продавцы, ссылаясь на условия договора об ограничении ответственности, настаивают на том, что их ответственность ограничена размером покупной цены.

Покупатели, ссылаясь на Закон о несправедливых усло​виях договора 1977 г., настаивали на недействительности приведенной оговорки.
Вопросы:
1. Каковы условия наступления ответственности за по​ставку товара ненадлежащего качества по праву Англии, США, Франции, ФРГ?
2. Какими средствами обладает покупатель в случае нару​шения продавцом условий договора?
3. Допускаются ли договорные ограничения ответствен​ности продавца за качество поставляемых товаров?
Задача 7.
Эймс продал партию товаров Бэру и доставил их в порт для отправки ему. Платеж должен быть совершен через 90 дней после того, как Бэр получит товары. После того, как товары были отгружены, но до того, как Бэр получил их, Эймс узнал о несостоятельности Бэра.
Вопросы:
1. Какими возможностями в этом случае располагает Эймс по праву Франции, ФРГ, Англии и США?
2. Изменится ли положение Эймса, если окажется, что к моменту несостоятельности Бэр получил товары?
3. Как быть, если в то время, пока груз был в пути, Бэр продал коносамент добросовестному приобретателю, кото​рый ничего не знал о несостоятельности Бэра?
4. Что может произойти в том случае, если окажется, что сведения о несостоятельности Бэра не соответствуют дей​ствительности?
Задача 8.
Джон купил двух коров у фермера, занимающегося раз​ведением скота.

После уплаты покупной цены, когда животные уже были помещены в стадо, принадлежащее Джону, произошли три события:

1. Джон обнаружил у одной коровы дополнительное клеймо, не описанное в договоре, которое не совпадало с клеймом другой коровы и которое Джон не заметил при покупке;
2. приезжавший по делам знакомый фермер, которому Джон показал свое приобретение и который признал в ко​рове с двумя клеймами свое животное, потерявшееся в лесу во время урагана полтора года назад, истребовал его у Джона и получил в судебном порядке;
3. в стаде Джона, а затем в стаде его знакомого фермера начался падеж скота. Как оказалось, животное с двумя клей​мами было больным и во время нахождения его в стаде Джона заболевание протекало в инкубационном периоде.
Вопросы:
1. Дайте юридическую оценку возникших проблем с точки зрения права Франции, Германии, Англии и США.
2. Какие средства правовой защиты предоставляет право Джону как покупателю?
3. Какие убытки подлежат возмещению?
Задача 9.
Дюмон купил трактор для своей фермы. Почти сразу же после доставки трактора на ферму он обнаружил дефект двигателя, не позволявший его дальнейшую эксплуатацию. В результате одно из полей, урожай с которого был уже запродан Дюмоном еще зимой, оказалось незасеянным.
Трактор был возвращен продавцу с требованием о растор​жении договора и возмещении убытков, включая упущен​ную выгоду по договору о запродаже урожая и штрафные санкции, которые Дюмон должен будет выплатить покупа​телю урожая.

Решите дело.
Задача 10.
А., владелец молочной фермы, заключил с покупателем договор о ежедневной поставке молока по определенной цене.

За период времени между заключением договора и его исполнением цены на молоко повысились на 23 %. Повы​шение цен на молоко происходило на рынке и раньше, и А. обратился в суд с просьбой об освобождении его от поста​вок молока на основе ст. 2-615 ЕТК.

Решите дело по праву США.

Задача 11.
Компания «Fruits and vegetables Ltd.» по договору купли-продажи обязалась поставить покупателю — фирме «Джус», занимающейся изготовлением и продажей фруктовых соков, яблоки указанных сортов в количестве 250 т.

По погодным условиям урожай составил только 5 % от обычного урожая, собираемого в садах продавца.
Продавец заявил, что, хотя общего урожая было бы доста​точно для исполнения данного контракта, он может испол​нить договор только частично, так как связан аналогичными обязательствами по другим договорам с другими покупа​телями.

Покупатель потребовал исполнения договора в натуре, указывая на то, что яблоки указанных сортов продавались на рынке и продавец имел возможность купить для испол​нения данного договора товар у других производителей.
Возражая против иска, адвокат компании «Fruits and vege​tables Ltd.» указывал, что фирма «Джус» может требовать лишь возмещения убытков, но не исполнения в натуре, так как на данный товар распространяется режим уникальных вещей, поскольку стороны имели в виду яблоки из садов продавца и никакие другие. Дайте решение.

Задача 12.
Продавец, югославская фирма, обязалась поставить поку​пателю, российской организации, устройства, в которые входили в качестве составляющих элементов детали, произ​водимые в Италии и Германии.

Продавец допустил просрочку исполнения договора, и покупатель обратился в Международный коммерческий суд при Торгово-промышленной палате РФ с иском о взыска​нии неустойки за просрочку поставки товара.
Продавец иск не признал и в обоснование своей позиции заявил, что просрочка исполнения договорных обязательств возникла в результате задержки поставки комплектующих деталей поставщиками из Италии и Германии, что должно быть квалифицировано как действие непреодолимой силы.
Вопрос:
Какое решение должен вынести суд?
Тема: Договор имущественного найма. Договор аренды. Договор лизинга.

Задача 1.

Браун и Гильберт в декабре заключили договор, по кото​рому Гильберт получил в пользование сроком на пять лет принадлежащую Брауну на праве собственности квартиру, расположенную на 3-м этаже многоквартирного дома, при​надлежащего также Брауну на праве собственности. Квартира была передана нанимателю по акту, в котором отмечалось, что квартира отремонтирована, все системы и устройства исправны.

Стороны договорились, что в дальнейшем наниматель будет делать ремонт по мере необходимости по своему усмотрению и вносить арендную плату ежемесячно за месяц вперед.

В марте, когда началось таяние снега и льда на крыше, Гильберт, придя домой, обнаружил, что с потолка капает вода, промокли стены и вещи, о чем немедленно поставил в известность проживающего в соседней квартире Брауна.

Гильберт потребовал от Брауна произвести ремонт, опла​тить нанесенный ущерб (были испорчены развешанные Гиль​бертом на стенах квартиры акварели известного художника, книги, рояль).

Браун требования не признал, а Гильберт прекратил пла​тежи. Браун заявил, что ремонт в соответствии с догово​ром должен делать наниматель, а требование о возмещении ущерба личного имущества нанимателя не подлежит удов​летворению, поскольку он возник в результате действия природных сил, а не по вине наймодателя.

Гильберт возражал, так как вода проникла в квартиру через негерметичные стыки между панелями и водосточной трубой, расположенной внутри стен, и Браун не мог не знать об этом, поскольку его квартира расположена по соседству.
Как решить спор?

Задача 2.
Ганс Миллер получил в аренду принадлежащий Штромбаху земельный участок площадью 10 га с домом и всеми хозяйственными постройками сроком на десять лет, о чем был составлен соответствующий договор и надлежащим образом зарегистрирован. На земельном участке было 4 га пахотных земель, луга для выпаса скота, лес. Отдельным со​глашением предусматривалась сдача в аренду сельскохозяй​ственных животных, на разведение и торговлю которыми было сориентировано хозяйство Штромбаха.
Арендная плата подлежала уплате поквартально.
После года аренды арендатор решил построить еще один сарай, для чего начал пилить деревья в лесу, распахивать предназначенные для выпаса скота земли, сдавать на мясо​заготовки стадо. Когда собственник узнал об этом и при​ехал в имение для проверки состояния дел, арендатор не пустил его на участок, заявляя, что арендную плату он вы​плачивает регулярно без задержек, собственник получает доход с имения, а остальное не должно его беспокоить.

Решите задачу по праву Франции и ФРГ.
Задача 3.
Общество с ограниченной ответственностью «Симуло» на земельном участке, принадлежащем фирме «Фабер», с ее согласия построило 10 складов, оборудованных для хра​нения продовольственных товаров.

За месяц до окончания строительства «Симуло» заклю​чило договор имущественного найма с фирмой «Фабер», по которому «Фабер» получала право возмездного пользова​ния складами в течение 15 лет за плату по ставкам, порядок исчисления которых был установлен в договоре со скидкой в размере арендной платы за землю, по площади равной площади первых этажей складов.
Вопрос:
Какую юридическую оценку можно дать такому дого​вору, если в нем содержится одна из следующих оговорок:
1) арендатор складов имеет право не позднее 15-го года аренды приобрести в собственность все 10 складов или то количество, которое сочтет необходимым, по цене на 5 % ниже балансовой стоимости склада за вычетом аренд​ной платы за время аренды;
2) арендатор складов обязан не позднее 15-го года аренды приобрести в собственность все 10 складов или то коли​чество, которое сочтет необходимым, по цене на 5 % ниже балансовой стоимости склада за вычетом арендной платы за время аренды;
3) арендатор складов обязан не позднее 15-го года аренды передать в собственность собственнику складов земельный участок по рыночной цене, за вычетом арендной платы, по​лученной за все время аренды складов.
Решите задачу по праву Франции.
Задача 4.
По договору лизинга сельскохозяйственная фирма взяла в пользование на два года пять тракторов стоимостью по 10 000 долл. каждый. В договоре указывалось, что по окон​чании указанного срока фирма может приобрести тракторы «по справедливой рыночной цене».

Фирма выразила свое намерение оставить у себя три трактора за 1000 долл.

Лизинговая компания не соглашалась с таким предложе​нием по следующим причинам: а) предложенная цена не является «справедливой», поскольку балансовая стоимость такого трактора на данный момент составляет 6000 долл.; б) речь может идти не о трех, а пяти тракторах, как об обу​словленном договором количестве тракторов.
Решите спор по праву Англии и США.
Тема: Договор подряда.

Задача 1.

Исследовательский институт вирусологии заключил до​говор на разработку программы с фирмой, занимающейся разработкой компьютерных программ, который должен обеспечить автоматический прием, обработку и анализ мно​гочисленных данных исследований, поступающих из лабо​раторий как самого института, так и институтов других городов и государств.

На момент заключения договора институту было известно, что среди сотрудников фирмы главным программистом работает известный в стране специалист.

Договор предусматривал, что работа будет сдана к опре​деленному сроку, но в самом начале работ по выполнению заказа главный программист внезапно заболел, и к сроку заказ не был выполнен. Институт назначил дополнительный срок, указав, что он несет убытки, оплачивая труд многочис​ленных сотрудников, вручную обрабатывающих постоянно получаемые данные.

К новому сроку работа была готова, но в первые недели ее использования выяснилось, что программа не обеспечи​вает необходимую точность и достоверность обработки информации.

Институт потребовал устранения недостатков и возмеще​ния убытков. Фирма согласилась с необходимостью устра​нения недостатков, но возражала против возмещения убыт​ков, утверждая, что внезапная и длительная болезнь главного программиста, о чем знал институт, является обстоятельст​вом непреодолимой силы, за последствия которого институт не несет ответственности.

Институт, в свою очередь, заявил, что ему действительно было известно, что в данной фирме работает крупный спе​циалист в области программирования. Это обстоятельство в значительной степени определило выбор фирмы при разме​щении заказа, но договор был заключен с фирмой, а не с ее главным программистом.

Решите спор.

Задача 2.
Портной принял заказ на пошив дамского вечернего платья из материала и аксессуаров заказчицы.

Заказ был готов, но заказчица в назначенное время не явилась на примерку и получение заказа без объяснения причин. В 2 часа ночи, последующей за назначенным днем сдачи заказа, мастерская сгорела дотла, как было установ​лено экспертизой, в результате поджога злоумышленником.

Заказчица не явилась за заказом, потому что не по своей вине попала под машину и со сломанной ногой лежала в больнице. По выходе из больницы она потребовала выпла​тить ей компенсацию за пропавший материал и аксессуары, а портной потребовал оплатить ему работу.

Решите спор.

Задача 3.
Подрядчик заключил договор подряда с фирмой, в соот​ветствии с которым он обязался надстроить два этажа и произвести капитальный ремонт здания, предназначенного для офиса компании. Заказчик обязался производить оплату в соответствии с утвержденным графиком, а также получить предварительные разрешения архитектурного надзора и иных инстанций, без согласования проекта с которыми начало реконструкционных работ не допускается.

Заказчик не смог получить все согласования и разре​шения к сроку, указанному в договоре, в результате чего подрядчик смог приступить к строительству несколькими месяцами позже.

В ходе строительства заказчик задерживал оплату счетов и выплату авансов, подрядчику приходилось привлекать собственные средства и брать кредиты банка во избежание остановки строительства. Подрядчик потребовал расторже​ния договора.

Заказчик против расторжения договора возражал, ссы​лаясь на то, что международный банк, осуществлявший финансирование проекта, прекратил финансирование, что должно рассматриваться как действие непреодолимой силы.
Решите дело по праву ФРГ и Франции.

Тема: Договор хранения.

Задача 1.

В здании вокзала в специальном зале оборудованы автома​тические боксы для хранения вещей пассажиров. Пассажир, прибывший на вокзал, воспользовался свободной ячейкой, ключ от которой он нечаянно обронил недалеко от выхода.
Когда пассажир вернулся, чтобы забрать багаж, ячейка оказалась пустой.

Требование пассажира к администрации вокзала вернуть вещь, принятую на хранение, или возместить убытки оста​лось без удовлетворения. Администрация вокзала заявила, что никаких вещей у пассажира на хранение не было при​нято.
Вопросы:
1. Какие правоотношения существуют в данном случае?
2. Есть ли шансы у пассажира получить какое-либо воз​мещение в судебном порядке?
3. Изменится ли ситуация, если окажется, что замок авто​матической ячейки оказался неисправным, чем и восполь​зовался злоумышленник?
Задача 2.
Представитель компании «Нафта» в телефонном разго​воре с надлежаще уполномоченным менеджером компании «Шелл-депозитум, Инк.» договорился, что последняя при​мет на хранение сроком на два месяца нефтепродукты в количестве 12 железнодорожных цистерн. Железная дорога категорически требовала возврата цистерн в связи со слож​ностями, возникшими в результате многодневной забастовки на транспорте.

По прибытии на нефтехранилище представителю ком​пании «Нафта» было показано нефтехранилище, он был проинформирован, что в результате забастовки многие ком​пании не смогли забрать нефтепродукты в обусловленное время и что полностью свободных емкостей не было, на что представитель «Нафта» сказал в присутствии свидетелей: «Слейте хоть куда-нибудь».

Нефтью компании «Шелл-деповшпум, Инк.» других месторождений и другого качества были заполнены емко​сти на половину, на четверть, а в некоторых случаях на три четверти.

По окончании кризиса компания «Нафта» потребовала возврата товара, однако качество нефти оказалось другим.

В судебном заседании адвокаты компании «Шелл-депозитум, Инк.» заявили, что слова представителя компании «Нафта» «слейте хоть куда-нибудь» означали согласие в тех сложных условиях сдать товар на хранение в частично свободные емкости на условиях иррегулярного хранения, которое допускает по природе договора смешение получен​ного на хранение товара с другими товарами.

Решите спор.

Задача 3.
Даниель оставил на хранение у Джона, владельца склада, принимающего на хранение товары, 75 мешков зерна, пред​назначенного для сева. Договор был заключен сроком на два месяца. Плата за хранение составляла по 20 долл. в неделю.

Товар был размещен на нижнем складе, расположенном ближе всех остальных складов к причалу, чтобы сократить затраты на погрузочно-разгрузочные работы. За две недели до окончания хранения местная метеостанция несколько раз по радио и по телевидению передавала предупрежде​ние о начале паводка. Джон не слушал радио и не смотрел телевизор. Все разговоры о предстоящем паводке оцени​вал как провинциальные беседы о том, что «грядет весна». За 26 лет ведения его складского бизнеса случались паводки, но вода никогда не поднималась до уровня, опасного для его складов.

В результате резкого весеннего повышения температуры обильно выпавшие зимой снега быстро растаяли, паводок был необычно высоким. Вода затопила нижний склад и подмочила зерно, в результате чего оно проросло и стало непригодным для сева.

Даниель потребовал, чтобы ему было возвращено — и немедленно — зерно того же самого элитного сорта, однако Джон не смог купить на рынке это зерно — цены резко под​нялись.

Джон предложил компенсацию по ценам на момент за​ключения договора хранения. Даниель настаивал на выплате компенсации по ценам на момент, когда товар подлежал выдаче со склада в соответствии с договором хранения, возмещения расходов по приобретению новой партии зерна, а в случае невозможности купить зерно того же элитного сорта — компенсации в разнице урожая, который мог бы быть получен от нового сорта, и фактически — полученным урожаем.
Как решить спор?

Задача 4.
А. оставил на хранение у Р. 8 т зеленых помидоров. Допол​нительным условием было то, что товар должен быть выдан со склада и доставлен розничным продавцам только по до​полнительному указанию депонента, переданному электрон​ной почтой.

А. отправил такое указание, но в результате вспышки на солнце и геомагнитного возмущения канал спутнико​вой связи на несколько секунд вышел из строя. Аппаратура места передачи отметила получение адресатом информа​ции, в то время как Р. ее не получил, продолжая ждать ука​зания. Тем временем помидоры созрели и начали портиться. Р. оптом продал их первому покупателю по цене, предло​женной покупателем.
А. потребовал возмещения убытков, а Р. потребовал до​полнительную плату за хранение и расходы по продаже.
Какое решение должен принять суд?
Задача 5.
Аделаида, уезжая на длительное время в экспедицию и не доверяя местному банку, оставила у своего друга на безвоз​мездное хранение 250 000 долл. наличными. Деньги должны быть возвращены «на следующий день после предъявления требования об исполнении договора». Деньги в присутствии друга были пересчитаны, положены в его сейф и опечатаны. Об этих действиях был составлен письменный акт, один экземпляр предназначался для Аделаиды, а другой — для хранителя.

Хранитель посчитал, что деньги вне оборота держать нельзя, вскрыл сейф, взял наличные и пустил их в оборот своей компании, получив при этом прибыль 15 %.
По возвращении из экспедиции Аделаида получила свои деньги с просрочкой в две недели.

Узнав, что хранитель за время ее отсутствия вскрыл сейф и пользовался ее деньгами, потребовала выплатить:
1) проценты за пользование деньгами за все время с мо​мента получения денег во владение по акту до момента их возвращения;
2) половину полученной прибыли. Аделаида считала, что в момент нарушения обязанности хранить деньги в непри​косновенности и помещения их в торговый оборот между депонентом и депозитарием возникло товарищество с рав​ными долями участия, в котором она несла все риски пред​принимательской деятельности в равной степени;
3) если суд не согласится с требованием п. 2 — то 100 % прибыли, поскольку хранитель является доверитель​ным собственником полученного на хранение имущества, обязан управлять имуществом к выгоде бенефициара, кото​рым она является, и все полученное передать бенефициару.
Решите спор.
Тема: Договор поручения. Договор комиссии. Агентский договор.

Задача 1.

Собственник небольшого магазина Ганс время от времени обращался к сыну своего соседа Генриху с просьбой поехать в город Н., расположенный неподалеку, и закупить от его имени товары по списку у знакомых оптовых торговцев.
Генрих, работающий в авторемонтной мастерской меха​ником и шофером, получал за эту услугу вознаграждение в сумме от 3 до 5 % стоимости привезенного товара. К этой сумме Ганс добавлял некоторую сумму для оплаты расходов на бензин и еще небольшую сумму за причиняемое неудоб​ство, на случай, если собственник мастерской будет ругать Генриха за использование его автомобиля для перевозки грузов.

Так продолжалось ровно год. Когда Генрих получил отпуск за работу в мастерской, он потребовал, чтобы Ганс ему тоже оплатил отпуск за его работу грузчиком, шофе​ром, экспедитором и представителем. Ганс возражал, заявив, что Генрих выполнял отдельные разовые поручения, и ни о каком трудовом договоре речи быть не может.
Решите спор.
Задача 2.
Между исследовательской корпорацией «Теллур» и фир​мой «Голден стар», осуществляющей торговые операции на рынке лабораторного оборудования, 22 апреля был за​ключен договор. По этому договору фирма от своего имени для акционерного общества обязалась закупить химическое лабораторное оборудование до 5 мая. Поставка всего обору​дования должна была быть завершена в течение 24 дней с момента подписания последнего договора купли-продажи.
К договору в качестве его неотъемлемой части прилагался список оборудования с указанием максимально допустимых цен. В договоре была оговорка, что «Голден стар» может закупать оборудование и по другим ценам, но при условии, что общая оговоренная цена договора не будет превышать итоговую сумму всех закупок.

Договором предусматривалось, что вознаграждение фир​мы «Голден стар» будет составлять 3,5 % с начислением дополнительного вознаграждения в размере 5 % от суммы, составляющей разницу между общей оговоренной суммой и итоговой суммой всех закупок. Отдельное вознаграждение было предусмотрено за предоставление фирмой «Голден стар» гарантии надлежащего исполнения третьим лицом обязательств по заключенному договору поставки.
Во исполнение своего обязательства ответчик от своего имени заключил договоры купли-продажи с рядом фирм раз​ных стран. По ряду договоров были допущены просрочки поставки товаров, по другим договорам были претензии по качеству, в результате лаборатория была сдана в эксплуа​тацию с двухмесячным опозданием. Корпорация «Теллур» понесла убытки, поскольку не смогла выполнить ряд зака​занных ранее исследований.

Корпорация «Теллур» потребовала, чтобы фирма «Голден стар» выплатила ей полученные с третьих лиц за наруше​ние условий поставки штрафы, а если такие штрафы не были получены, начать судебные и арбитражные процедуры для получения таких штрафов и возмещения других убытков.
Вопросы:
1. Какие правоотношения возникли между корпорацией «Теллур» и фирмой «Голден стар»!
2. Отвечает ли комиссионер перед комитентом за испол​нение договора с третьим лицом?
3. Кто несет расходы, связанные с выполнением комис​сионного поручения?
4. Обязан ли комиссионер по собственной инициативе предъявлять иски к третьему лицу, нарушившему сделку?
5. Какие убытки могут быть возмещены корпорации «Теллур» от фирмы «Голден стар»?
Задача 3.
Джон К. обратился к своему знакомому Тимоти, чтобы тот от своего имени продал товары, принадлежащие Джону на праве собственности, за 250 000 долл., указав, что Тимо​ти имеет право перечислить ему 245 000 долл., удержав 5000 долл. в качестве вознаграждения за услугу.
Тимоти для выполнения поручения некоторое время изу​чал газетные и другие объявления, специальную литературу, беседовал со специалистами, торгующими товарами той же самой группы. Он ездил по стране в поисках покупателя, в результате сумел продать их за 300 000 долл. На счет Джона Тимоти перечислил, как и было договорено ранее, 245 000 долл.

Через некоторое время Джон узнал об истинной цене про​дажи и потребовал от Тимоти доплаты еще 50 000 долл.

Тимоти против этого возражал, заявив, что он потратил много времени для продажи этого товара и понес значитель​ные расходы, которые Джон и не собирался возмещать, поэтому удержанные 50 000 долл. являются компенсацией понесенных расходов и потраченного времени на изучение рынка сбыта этих товаров.

Джон, в свою очередь, заявил, что он не давал поручения по изучению рынка сбыта, поэтому не собирается опла​чивать время, потраченное на приобретение необходимых профессиональных знаний. Кроме того, агент должен был, по мнению Джона, действовать в интересах принципала, а интерес принципала состоял в том, чтобы продать товар именно в данном штате и именно за обусловленную цену.
Решите спор.
Задача 4.
Макгрей поручил Алькорну подыскать участок, провести переговоры и заключить от имени Макгрея договор купли-продажи земельного участка, достаточно плодородного для рентабельного выращивания табака.

Алькорн подыскал участок, но тщательно не изучил во​прос. Не были взяты и исследованы пробы грунта, не про​анализированы данные метеорологических наблюдений, не была изучена гидрология участка. Алькорн полагался на устные заверения собственника участка, который, к тому же, обещал «хорошие комиссионные, если Алькорн купит уча​сток».

Сделка была совершена. Первый год эксплуатации пока​зал непригодность участка для оговоренной цели, земля тре​бовала дополнительного орошения и внесения удобрений.
Макгрей, узнав о секретном вознаграждении, получен​ном Алькорном, потребовал взыскания полученной агентом от продавца суммы, взыскания потерь, которые он понес в связи с эксплуатацией участка, расходов на ведение дела по расторжению договора купли-продажи.

Решите спор.
Тема: Банковские сделки. Договор Ссуды. Расчётные отношения.
Задача 1.

Джон Купер, фермер с небольшим опытом сельско​хозяйственной работы, получил в местном банке кредит для приобретения зерна, удобрений и горючего для посева. Договором о предоставлении кредита предусматривалось, что кредит имеет строго целевое назначение и может быть использован только для финансирования сева, выращива​ния и сбора урожая пшеницы.

После получения кредита Купер решил, что вложение денег в посевную будет нерентабельно. После некоторых колебаний фермер начал расходовать денежные средства на увеличение поголовья скота.

Банк, узнав об изменении Купером сельскохозяйственной программы, потребовал немедленного возвращения кредита либо предоставления обеспечения — гарантии другого перво​классного банка, либо заключения договора залога принад​лежащей Куперу недвижимости.

Купер считал, что требования банка не имеют юридиче​ского основания, поскольку срок возврата кредита наступит только в начале ноября. Требование же предоставления обес​печения — существенное нарушение договора самим банком.
Ваше решение?
Задача 2.
Некто X., желая 10 ноября вылететь самолетом в Нью-Йорк, проходя таможенный досмотр, не указал в таможенной декларации чек на предъявителя на сумму 250 тыс. долл. США, а также вексель на сумму 100 тыс. долл. США.

Таможенное законодательство требовало от лиц декла​рировать все вывозимые ценности, к числу которых законо​дательство о валютном регулировании и валютном контроле относило и ценные бумаги в иностранной валюте.
Таможенные власти возбудили дело о нарушении тамо​женного законодательства.

Гражданин X. пояснил, что чек на предъявителя с пла​тежом по предъявлении он получил 2 августа от одного бизнесмена в платеж за товары. Этот бизнесмен, в свою оче​редь, получил чек в момент его выдачи 25 июля в платеж за какие-то услуги, о которых X. ничего не знает. Банк-пла​тельщик находится в Швейцарии.

Привлеченный в качестве свидетеля директор компа​нии — чекодатель заявил, что «всякий раз он пролонгиро​вал чек, по телефону давая соответствующее указание банку в Швейцарии».
В отношении векселя гражданин X. указал, что данный вексель именной, по нему может получить деньги только он сам и, как указано в тексте векселя, «в течение месяца со дня поступления денег на счет плательщика по насто​ящему векселю».
Вас пригласили в качестве эксперта по ценным бумагам.

Поясните, какой из изъятых документов на момент их изъятия является ценной бумагой, и поясните Вашу точку зрения.

Задача 3.
Бромберг, получив вечером от портного сшитый костюм, выписал ему чек. Ночью портной внезапно заболел и про​болел пять месяцев. Приступив к работе, он стал приводить свои дела в порядок и сразу же предъявил чек к оплате.

Банк отказался оплатить чек.
Вопросы:
1. Вы работаете в юридическом отделе банка. Какие ин​струкции в соответствии с законодательством Вы обязаны дать кассиру?
2. Изменится ли ситуация, если чек был выдан на счет без покрытия и оставался таким в течение трех месяцев, но к моменту предъявления чека к оплате денег на счете было достаточно для оплаты чека?
3. Каким должен быть режим счета Бромберга, чтобы банк был обязан оплатить чек, предъявленный своевременно?
Задача 4.
Элеонора К., получив по договору купли-продажи товары, выписала переводной вексель на сумму 2500 долл. Джону, который по индоссаменту переуступил его Джилберту по договору хранения. Джилберт подарил вексель Эльзе, кото​рая не хотела его принимать, сказав в шутку, что знает Элеонору как человека, не любящего платить долги. Присут​ствовавший на вечеринке приятель Джилберта Макс заявил, что присоединяется к подарку, написав на обратной сто​роне «За аваль», полагая, что речь идет о векселе другой женщины-коммерсанта, имевшей безупречную деловую репу​тацию.

Эльза переуступила вексель Юджину за ремонт машин, будучи убежденной, что вексель может быть не оплачен, добавив к передаточной надписи фразу: «Без оборота на меня».

В установленный срок Юджин предъявил вексель банку для оплаты. Банк отказался совершить платеж, так как на счете к моменту его предъявления к платежу не было необ​ходимой суммы. Свой отказ банк удостоверил соответству​ющей надписью на лицевой стороне векселя.
Вопросы:
1. От кого Юджин может потребовать уплаты названной в векселе суммы?

2. Может ли Макс в случае предъявления ему требова​ния об оплате заявить, что он не несет ответственности, поскольку находился в состоянии заблуждения?
Решите спор по правилам Единообразного вексельного закона, а также по праву Англии и США.

Задача 5.
Российский бизнесмен В.Т. возглавлял общество с огра​ниченной ответственностью «Стэнина», в котором он был единственным учредителем и пайщиком. Общество занима​лось оптово-розничной торговлей пищевыми продуктами, поставляемыми из США американской корпорацией «Гуддей, Инк.», производителем этих продуктов.
Между обществом «Стэнина» и американской корпо​рацией «Гуддей, Инк.» в рамках генерального соглашения о сотрудничестве заключались отдельные договоры купли-продажи на каждую партию товара.

Затем стороны создали совместное предприятие «Гуддей—Стэнина супер» в форме общества с ограниченной ответственностью в соответствии с законодательством Рос​сийской Федерации.

Учредители СП назначили В.Т. генеральным директором, назначив ему оклад 100 000 долл. США в месяц.

Между американской корпорацией «Гуддей, Инк.», со​вместным предприятием «Гуддей—Стэнина супер» и граж​данином В.Т. было заключено соглашение, по которому, помимо прочего, «Гуддей, Инк.» обязалась выплачивать на​значенный оклад из своих средств, если по какой-либо при​чине СП не будет или не сможет выплачивать оговоренное ежемесячное вознаграждение.

Гражданин В.Т. как частное лицо обязался гарантировать своевременную и надлежащую оплату поставок пищевых продуктов, продаваемых в соответствии с описанной выше схемой. В случае возникновения задолженности, незави​симо от причины ее возникновения, гражданин В.Т. обязался от своего имени выдавать «Гуддей, Инк.» личные векселя (от своего имени) на всю сумму задолженности.
Во время переговоров в США после сверки всех счетов, в ходе которой выявилась задолженность на сумму 15 млн. долл. США, гражданин В.Т. выдал несколько простых векселей с разными сроками платежа на всю сумму задолженности.
К моменту выдачи векселей гражданин В.Т. как генераль​ный директор никакого должностного оклада не получил ни от СП, ни от «Гуддей, Инк.».
Дайте юридическую оценку происшедшим событиям.
Вопросы:
1. Возможно ли взыскать в принудительном порядке по векселям?
2. Изменится ли положение векселедателя, если первый векселедержатель передаст по индоссаменту векселя добро​совестному приобретателю?
Решите задачу по праву США.
ГЛОССАРИЙ

А
Авантаж - выгода, польза, благоприятное положение.

Аварийная подписка (average bond) - обязательство судов​ладельца оплатить причитающуюся с него долю по общей ава​рии согласно диспаше. Получение аварийной подписки судовла​дельцем должно предшествовать выдаче им груза получателям. В аварийной подписке грузовладелец должен указывать стои​мость груза, без чего невозможно составление диспаши. Если груз застрахован, грузополучатель обязан немедленно сообщить страховщику о выдаче аварийной подписки, чтобы тот мог свое​временно создать необходимые резервы для оплаты доли страхо​вателя в общеаварийных расходах.

Аварийный взнос -денежная сумма, истребуемая судовла​дельцем либо от его имени диспашером у грузовладельца в ка​честве обеспечения уплаты его доли в общеаварийных расходах. О требовании судовладельца внести аварийный взнос грузополу​чатель немедленно информирует страховщика. В международной практике аварийный взнос носит название депозита.

Аварийный комиссар {average commissioner) - представи​тель страховой организации, занимающийся установлением при​чин, характера и размера убытка по застрахованным грузам и су​дам. Назначается как внутри страны, так и за рубежом. В страхо​вом сертификате или полисе страховщик указывает имя, почтовый и телеграфный адреса аварийного комиссара. При наступлении страхового случая страхователь обязан немедленно обратиться за помощью к аварийному комиссару. Последний действует строго по инструкции страховщика, которая может включать довольно большой перечень операций: осмотр поврежденного имущества; определение характера, причины и размера понесенного убытка; реализация поврежденного имущества; розыск пропавшего имущества; сбор информации о местном страховом рынке; контроль погрузочно-разгрузочных работ; счет груза и др. По результатам проведенной работы аварийный комиссар составляет аварийный сертификат.

Аварийный сертификат (average certificate) - документ, подтверждающий характер, размер и причины убытка в застра​хованном имуществе. Составляется аварийным комиссаром и выдастся заинтересованному лицу, как правило, после оплаты им счета расходов и вознаграждения аварийного комиссара. В ава​рийном сертификате должно быть указано: кто и когда обратил​ся за осмотром; где застраховано имущество; вид транспортного средства; дата прибытия и место разгрузки; производилась ли пе​регрузка в пути; количество п род упаковки поврежденного груза дата выгрузки; дата и место осмотра груза пли имущества; описа​ние убытка. Па основании этого сертификата страховщик прини​мает решение об оплате или отклонении претензии страхователя. Аварийный сертификат не служит безусловным доказательством ответственности страховщика, о чем аварийный комиссар делает соответствующую оговорку в тексте.

Авария (average) - ущерб и убытки, причиненные транс​портному средству, грузу и фрахту в процессе перевозки наме​ренно (общая авария) или ненамеренно (частная авария). В рос​сийском законодательстве вопросы общей и частной аварии ре​гулируются КТМ РФ. В международной торговле общие правила регулирования в основном касаются отношений, возникающих в связи с общей аварией.

Агент (agent) - юридическое или физическое лицо, совер​шающее определенные действия по поручению другого лица (принципала) от его имени и за его счет без права подписи до​кументов по сделкам. Размер вознаграждения определяется по соглашению между агентом и принципалом (наиболее распро​странены ставки, колеблющиеся от 2 до 10% от стоимости про​данного товара). Торговый агент осуществляет куплю-продажу товаров соответствующего качества и определенного количества на установленной территории и в определенный период. Понятие «агент» охватывает такие категории, как брокер, фактор, консигнатор и др. Его функции достаточно широки, что видно на примере работы морского агента. По поручению судовладельца он органи​зует выполнение таможенных санитарных, карантинных и других формальностей, связанных с заходом и грузовыми операциями судна в порту; обеспечивает для его проводки наем лоцмана, бук​сирных судов, содействует погрузке-выгрузке судна; организует его снабжение топливом, материалами, водой, продовольствием; составляет и оформляет транспортные документы (коносаменты, манифесты, таймшиты, акты); информирует судовладельцев о прибытии и отправлении судов, о ходе погрузочно-разгрузочных работ и об обычаях, сборах, правилах и обязательных постанов​лениях, действующих в данном порту, а также выполняет другие поручения судовладельца или капитана. Судовладелец возмещает морскому агенту расходы по оплате портовых сборов, оказанных судну услуг, снабжения. Отдельно выплачивается агентское воз​награждение, размер которого обычно исчисляется по тарифам в зависимости от тоннажа судна и срока пребывания в порту.

Агентирование судов - содействие администрации судна в выполнении ею своих обязанностей в порту и защита интересов судовладельца но его поручению и от его имени.

Агентские операции совершение фактических и юриди​ческих действий, связанных с продажей и покупкой товара на оговоренной территории по поручению одной стороны (принци​пала) независимой от нее другой стороной (агентом) за счет и от имени принципала.

Агентский контракт (agency) - контракт (соглашение) ме​жду доверителем и агентом, определяющий характер и объем поручения, которое агент обязуется выполнить за счет и от име​ни доверителя за определенное вознаграждение. Агентский кон​тракт по заключению какой-либо отдельной сделки называется специальным, по сделкам определенного класса - генеральным. Агентский контракт заключается, как правило, в письменной форме и в нем обычно указываются следующие условия: полно​мочия агента; сфера, характер и порядок выполнения поручаемой деятельности; условия и размер вознаграждения агенту; права и обязанности сторон; срок действия; санкции против стороны, нарушившей условия контракта; порядок урегулирования споров, связанных с выполнением контракта.

Агентское вознаграждение - оплата услуг агента, размер которой определяется действующими тарифами и условиями агентского договора.

Агентство - учреждение, которое ведает делами какого-либо торгово-промышленного предприятия по полномочию или по поручению какого-либо главного учреждения.

Ад валорем - метод исчисления провозных платежей при перевозке ценных грузов, либо расчета таможенных пошлин в процентах от цены товара.

Аддендум - в торговом мореплавании - дополнение к чарте​ру, в которое включаются согласованные сторонами новые усло​вия и поправки к нему.

Адмониция - предъявление письменного обязательства на предмет уплаты взятой суммы долга.

Адресная комиссия - сумма, выплачиваемая судовладель​цем фрахтователю. Адресная комиссия по существу представля​ет собой исторически сложившуюся и все более выходящую из употребления скидку с фрахта, которая, однако, не всегда даст реальную выгоду фрахтователю, гак как она может быть легко учтена судовладельцем в ставке фрахта.

Адритура - 1) при пересылке товара этот термин означает, что товар отправляется прямо на место назначения; 2) в вексель​ных операциях означает, что просроченный или протестованный вексель предъявляется к взысканию непосредственно к лицу, дав​шему вексель, или поручившемуся за него.

Ажио-конто - счет, содержащий в себе перечисление при​былей и убытков.

Ажур - исправные и срочные записи в счетных книгах с тем, чтобы все записи делались на данный день.

Аквизиция груза - привлечение грузов для загрузки линей​ных судов. Аквизиция груза осуществляется обычно специальными агентскими фирмами, которые имеют постоянные договорные от​ношения с линейными компаниями и осуществляют весь комплекс мер в целях обеспечения грузами судов компании в данном порту.

Аккредитив (letter of credit) - письменное поручение одного кредитного учреждения другому (во внешней торговле - поруче​ние импортера банку) произвести за счет специально заброниро​ванных средств оплату по товарно-транспортным документам за отгруженный товар или выдать предъявителю (во внешней торгов​ле-экспортеру) определенную сумму денег. Аккредитив предназна​чен для оплаты только поименованных в нем товаров и услуг; он не может быть дополнен или переадресован. Для отдельных граждан аккредитив служит именной ценной бумагой, удостоверяющей право лица, на имя которого она выписана, получить в кредитном учреждении указанную в ней сумму. Для юридических лиц в Рос​сии существует четыре вида аккредитивов: отзывные, безотзыв​ные, покрытые и непокрытые. Покрытыми (депонированными) считаются аккредитивы, при открытии которых банк перечисля​ет собственные средства плательщика или предоставленный ему кредит в распоряжение банка поставщика (исполняющего банка) на отдельный балансовый счет. Непокрытый (гарантированный) аккредитив обычно открывается в банке поставщика, при усло​вии корреспондентских отношений между банками-эмитентами (открывающим аккредитив) и исполняющим банком. Последнему в этом случае предоставляется право списывать всю сумму аккре​дитива с корреспондентского счета банка-эмитента. Аккредитив называется товарным (документарным), если имеются документы об отгрузке; чистым, если таковые отсутствуют. Промежуточное положение между ними занимает аккредитив для оплаты еще не отгруженных товаров, но уже находящихся на складе (выплата по такому аккредитиву производится не против коносамента, а про​тив складской расписки или подобных документов). Аккредитив может быть авизован бенефициару (получателю платежа) через банк в его стране без обязательств со стороны этого банка. За вы​полнение аккредитивных операций банки берут комиссию.

Акт-извещение - составляется в дополнение к основному (генеральному) акту в случаях, когда при приемке грузов выявле​на недостача, порча, потеря, нарушение упаковки и т. д. Служит основанием для предъявления претензии стороне, допустившей недостачу, порчу и пр.

Акт коммерческий - 1) официальный документ, запись, протокол; 2) документ, составляемый в случае обнаружения в пункте назначения недостачи, повреждения или порчи груза. Акт служит основанием для предъявления получателем груза претен​зии о возмещении убытков.

Активный капитал - капитал, свободный от обязательств и долгов.

Активы доходные (earning assets) - активы, приносящие доход организации.

Активы замороженные (frozen assets) - остатки на счетах или аккредитивы, временно блокированные или замороженные вследствие предъявления судебных исков или обострения поли​тической обстановки.

Активы компании (assets) - все, чем владеет компания и что ей причитается: наличные деньги, инвестиции, дебиторская задолженность, сырье и товарно-материальные ценности, кото​рые называются оборотным капиталом, здания и оборудование, которые называются основным капиталом, а также патенты и ре​путация компании, называемые нематериальными активами.

Активы мертвые (deadassets) - активы компании, не при​носящие дохода; обычно включаются в категорию «обесценив​шихся активов».

Акты юридические - 1) основанные на законе действия уч​реждений, организаций, должностных лиц и граждан, связанные с практическим применением или исполнением правовых норм; 2) официальные документы, протоколы, записи о каком-либо кон​кретном юридическом факте.

Акцепт (acceptance) - 1) согласие на оплату или гаранти​рование оплаты денежных, расчетных, товарных документов или товара; 2) согласие заключить договор на предложенных условиях; 3) форма безналичных расчетов за товары, услуги и работы, при которой банк по поручению клиента получает при​читающиеся суммы на основании расчетных документов. В ме​ждународных расчетах широко используется вексельный акцепт, который означает согласие на оплату векселя и оформляется в виде соответствующей надписи акцептанта на векселе. Векселя, имеющие акцепт банка, охотнее принимаются к оплате. Приме​няется также банковский акцепт чеков. Акцептованный чек име​ет гарантию оплаты указанной в нем суммы со стороны банка. Банки акцептуют чеки лишь в пределах депозита на текущем счете клиента.

Акцептно-рамбурский кредит (reimbursement credit) один из видов банковского кредита при осуществлении расчетов по экспортно-импортным операциям; основывается на сочетании акцепта и возмещения (рамбурсирования) импортером средств банку-акцептанту. Вид акцептного кредита, когда экспортеры заинтересованы в наличных платежах. Представляет собой крат​косрочное банковское кредитование торговых операций, осуще​ствляемое при посредстве тратты (переводного векселя), выстав​ляемой продавцом на банк, указанный покупателем. Учитывая их до акцента в своем банке, продавец получает платеж наличны​ми за проданный им товар. Условия этого кредита (лимит, срок, процентная ставка и т. п.) являются предметом предварительной межбанковской договоренности. Способ погашения банком им​портера своей задолженности также оговаривается в межбанков​ском соглашении.

Акцептные дома (acceptance houses) банковские учреж​дения, специализирующиеся на кредитовании внешней торговли. Основные операции: акцепт коммерческих векселей или тратт экспортеров, депозитно-ссудные операции, а также эмиссионно-учредительская деятельность, оказание консулы анионных услуг.

Акцептный кредит (acceptance credit) банковский кредит, получаемый экспортером или импортером путем передачи бан​ку своих векселей, выставленных на данный банк. Такие векселя могут быть проданы, так как банковский акцепт даст право поку​пателю векселя получить расчет по нему в банке. Предоставля​ется банком в форме акцепта ТРАТТ, выставляемых на банк экс​портерами и импортерами. В отличие от коммерческого кредита акцептантом тратты выступает банк, который не предоставляет кредита и не вкладывает в акцептную операцию своих средств, но обязуется оплатить тратту при наступлении срока платежа. Формально кредит предоставляется экспортером.

Акцептованное платежное поручение - поручение, имею​щее акцепт банка, т. е. подтверждение о наличии на счете пла​тельщика средств, необходимых для платежа.

Акцессорный контракт - дополнительный контракт, суще​ствующий лишь в связи с другим (главным) контрактом.

Альтернат - в международном праве - порядок, регулирую​щий очередность подписания текста договора его участниками.

Альтернативное обязательство - обязательство, содержа​ние которого составляет не одно какое-либо определенное дейст​вие должника, а два или более определенных действия, соверше​ние одного из которых является исполнением обязательства.

Альянс - союз, объединение на основе договорных обяза​тельств.

Аманко - недостаток, недочет.

Амбалаж - расход на покупку товаров.

Амплиация - копия с расписки в принятии денег.

Аптидатировать - выдавать документ или вексель задним числом.

Антидемпинговая пошлина (antidumping duti) - вид ввоз​ных таможенных пошлин, обеспечивающих защиту внутреннего рынка стран от ввоза товара по демпинговым ценам. Взимают​ся с импортируемых товаров, реализуемых по бросовым ценам или ввозимых из государств, субсидирующих экспорт. В ряде за​падных стран (США, Великобритании, Франции и др.) приняты атидемпинговые законы, не во всем согласовывающиеся друг с другом. Общие правила (определение демпинга, методика расче​та пошлин и т. п.) имеются в Генеральном соглашении о тарифах и торговле (ГАТТ) и Антидемпинговом кодексе. В частности, со​гласно ГАТТ использование антидемпинговых пошлин разреша​ется в случае, когда демпинг наносит материальный ущерб на​циональной промышленности страны.

Антиконкурентная практика нарушение монополиями норм конкурентной борьбы путем захвата господствующего по​ложения на рынке, позволяющего ограничивать доступ на неге другим производителям, диктовать цены и другие условия ком​мерческой деятельности.

Антиципировать - предварить, т. с. совершить что-либо ра​нее какого-либо срока или покрыть долг ранее срока события.

Апостилляция - высшая степень заверения документов, признаваемая во всех странах, подписавших Гаагскую конвен​цию 1961г., при этом подлинность апостиля можно проверить в Министерстве иностранных дел любой страны - члена Кон​венции.

Апостиль - специальный штамп, который в соответствии с Гаагской конвенцией 1961 г. ставится на официальных докумен​тах государств - участников Конвенции, с целью освободить эти документы от необходимости дипломатической или консульской легализации. Апостиль удостоверяет «подлинность подписи, ка​чество, в котором выступало лицо, подписавшее документ, и, в надлежащем случае, подлинность печати или штампа, которыми скреплен этот документ».

Арбитраж (arbitration) - один из способов разрешения како​го-либо спора, связанного с исполнением контракта, по усмотре​нию третьей незаинтересованной стороны. Арбитраж может быть только добровольным и считается более простым и более дешевым методом разрешения споров, чем обычная юридическая процеду​ра. Более того, отдельное арбитражное соглашение или арбитраж​ная оговорка в договоре (соглашение) исключаю! возможность обращения заинтересованных сторон в суд для разрешения спора, подпадающего под действие этого соглашения или оговорки.

Арбитраж международный - один из способов разрешения международных споров с помощью избираемых по взаимному соглашению сторон арбитров. Обращение к международному ар​битражу является в принципе добровольным, порядок создания арбитража и его деятельности определяется самими спорящими сторонами, а его решения обязательны для них. Отдельное арбит​ражное соглашение или арбитражная оговорка в договоре (согла​шении) исключает возможность обращения заинтересованных сторон в суд для разрешения спора, попадающего под действие этого соглашения или оговорки; поэтому если одна из сторон об​ратится в суд, то по просьбе другой стороны суд должен отказать​ся от рассмотрения спора.

Арбитражная оговорка (arbitration clause) - одно из усло​вий договоров (внешнеторговых, морского страхования и др.), предусматривающее разрешение возможных споров между сто​ронами с помощью арбитражной процедуры. Согласно между​народному торговому праву эта оговорка обычно обуславливает арбитражный орган, применимое право, количество арбитров, место и язык арбитражного разбирательства.

Арбитражный суд (arbitration court) - 1) судебный орган, осуществляющий судебную власть при разрешении возникающих в процессе предпринимательской деятельности споров, вытекаю​щих из гражданских правоотношений (экономические споры), либо из правоотношений в сфере управления. Арбитражные суды в Российской Федерации составляют единую систему, в которую входят: Высший Арбитражный Суд РФ, высшие арбитражные суды республик в составе РФ, арбитражные суды автономных об​разований - области и округов, краевые, областные и городские арбитражные суды. Вес арбитражные суды, кроме республикан​ских, образуются высшим законодательным органом РФ. Арбит​ражный суд разрешает экономические споры между юридически​ми, а также физическими лицами (преимущественно имеющими статус предпринимателя). В арбитражных судах разрешаются споры, связанные с обжалованием предприятиями и предприни​мателями актов государственных органов, которые, по мнению истцов, не соответствуют закону и нарушают их права. Рассмот​рение и разрешение дел, связанных с признанием предприятий банкротами, также возложено на арбитражные суды. В случае, ко​гда одна из сторон находится на территории другого государства, спор подведомствен арбитражному суду, если это предусмотрено межгосударственным соглашением, международным договором или соглашением сторон. К компетенции арбитражного суда отно​сятся также экономические споры организаций с иностранными инвестициями - при наличии договора между соответствующими государствами или соглашения сторон. Разрешение споров про​изводится арбитражным судом в составе трех судей (или одного, если спор может быть разрешен единолично). Порядок деятель​ности и компетенция рассматриваемого суда в основном определяются законом и Арбитражным процессуальным кодексом Рос​сийской Федерации. По соглашению сторон экономический спор, подведомственный арбитражному суду, до принятия последним дела к производству может быть передан на разрешение третей​ского суда; 2) постоянно действующий третейский суд при Торго​во-промышленной палате либо иной организации. Арбитражные суды (международные коммерческие арбитражные суды - МКАС) разрешает споры, вытекающие из договорных и других граждан​ско-правовых отношений при осуществлении внешнеторговых и других международных экономических и научно-технических связей. Решения МКАС окончательны и обжалованию не подле​жат, исполняются в срок, установленный судом. Если срок испол​нения не указан, они подлежат немедленному исполнению. МКАС принимает к рассмотрению споры при наличии письменного со​глашения между сторонами о передаче возникшего или могущего возникнуть спора в арбитражный суд, а также споры, подлежащие его юрисдикции. Арбитры утверждаются в соответствии с регла​ментом МКАС. Исчисление и распределение арбитражных споров и возмещение расходов МКАС' осуществляются в соответствии с положением об арбитражных сборах и расходах и об издержках сторон.

Артикул - тип изделия, товара, а также его цифровое или буквенное обозначение.

Ассекурация страхование товаров или еще какого-либо имущества.

Ассортимент состав однородной продукции по видам, сортам, маркам.

Ассоциация диспашеров - организация при торгово-про​мышленной палате, которая устанавливает наличие общей ава​рии при кораблекрушении или происшествиях на море, исчисля​ет размеры, определяет стоимость имущества, участвующего в покрытии общей аварии, и составляет диспашу.

Аудит (audit) - проверка (ревизия) бухгалтерской отчетно​сти компании квалифицированными специалистами (аудиторами) на предмет ее соответствия установленным учетным правилам и стандартам, предъявляемым к ведению бухгалтерского учета и составлению годовой или иной отчетности, а также оказание практической помощи руководству и соответствующим службам экономических субъектов в хозяйственно-финансовых вопросах Аудит бывает внутренним и внешним.

Аудитор (auditor) - ревизор - должностные лица или фирмы, проверяющие состояние финансово-хозяйственной деятельно​сти акционерных обществ; не являются их органом и действуют самостоятельно под собственную ответственность; назначают​ся общим собранием акционеров на определенный срок, имеют право требовать любые документы общества, заверять их счета и балансы, сообщать прокурору о всех преступных деяниях, ко​торые они обнаружили; законодательством строго оговаривается какие лица не имеют право быть аудиторами. Заключение аудито​ров о финансовом положении проверяемой компании публикует​ся в годовом отчете о деятельности данной компании вместе с се официальным балансом и счетом прибылей и убытков. Документ, составляемый аудитором и удостоверяющий правильность опуб​ликованного баланса фирмы, называется аудиторским сертифика​том (аудиторским заключением).

Аудиторская служба (auditor) - аудиты - фирмы, проверяю​щие состояние финансово-хозяйственной деятельности акционер​ных компаний на основе контракта. Аудиторские службы обычно получают специальные полномочия от государственных органов, наблюдающих за деятельностью соответствующих акционерных компаний. Основная задача - дать заключение о финансовом по​ложении проверяемой компании, которое в установленном зако​ном порядке публикуется в годовом отчете о деятельности данной компании вместе с ее официальным балансом и счетом прибылей и убытков. Кроме того, многие аудиторские службы выполняют не только контрольные, но и консультационные функции.
Аудиторская фирма (audit company) - независимая контроль​но-ревизионная организация, единственным уставным предметом деятельности которой является оказание аудиторских услуг - внеш​него аудита. Предметом проверки является общее состояние эконо​мики предприятия, соблюдение законности совершаемых хозяйст​венных операций, сохранности денежных средств и материальных
ценностей, правильность и достоверность ведения бухгалтерского учета и отчетности по финансовым, кредитным и расчетным опе​рациям. Результаты проверки оформляются аудиторским заклю​чением, в котором отражаются: состояние отчетов и балансов, выявленные недостатки в порядке ведения бухгалтерского учета и финансовой отчетности, а также нарушения законодательства при совершении хозяйственно-финансовых операций, которые нанесли или могут нанести ущерб интересам собственника экономического субъекта, государства и третьих лиц. Этот документ имеет юриди​ческое значение для всех юридических и физических лиц, органов государственной власти, местного самоуправления, а также судеб​ных. Аудиторское заключение по результатам проверки, проведен​ной по поручению государственных органов, приравнивается к заключению экспертизы назначенной в соответствии с процессу​альным законодательством Российской Федерации. Аудиторские фирмы регистрируются в России как предприятия, создаваемые в целях осуществления аудиторской деятельности, и могу!' иметь любую организационно-правовую форму, предусмотренную отече​ственным законодательством, за исключением акционерного обще​ства открытого типа. В современных условиях многие аудиторские фирмы выполняют не только контрольные, но и консультационные функции.

Аукцион (auction market) - способ продажи некоторых то​варов или их партий с публичного торга в заранее установленное время в определенном месте. Система торговли ценными бума​гами через брокеров или агентов на бирже. 1. Более распростра​ненный в международной, нежели внутренней, торговле, способ продажи товаров лотами или отдельными предметами, при кото​ром товар (или образцы его) выставляется для осмотра потенци​альными покупателями. Общие условия продажи определяются продавцом. Аукционный торг начинается с объявления номера лота или предмета и отправной цены. Покупателем считается лицо, предложившее в ходе проведения аукциона наивысшую цену. По правилам некоторых аукционов покупатель имеет право поручить администрации аукциона за особую плату обеспечить отправку товаров в указанное покупателем место. При аукционной продаже, в отличие от обычной, отсутствует ответственность продавца за качество проданного товара. Примером известных международных аукционов в России может служить пушной аук​цион в Санкт-Петербурге. 2. Форма принудительной продажи имущества неисправного должника, а также реализация товаров, не востребованных в срок от транспортных и складских предпри​ятий. 3. Способ приватизации. По российскому законодательству на аукцион, где можно приобрести объект приватизации (причем от покупателей не требуется выполнения каких-либо условий по отношению к этому объекту), допускаются юридические и фи​зические лица, своевременно подавшие заявку на участие и дру​гие необходимые документы и внесшие в установленном порядке сумму в размере 10% от начальной цены объекта. Последняя оп​ределяется предприятием на основе полной инвентаризации.

Аукцион международный - способ продажи отдельных партий товаров или предметов, которые по очереди выставляются для осмотра и считаются проданными тому из присутствующих покупателей, который предложил наивысшую цену. Аукционный торг начинается с объявления номера партии товара (лота) или предмета и отправной цены. Присутствующие покупатели де​лают свои предложения цены, набавляя не ниже установленной для данного товара минимальной надбавки. На некоторых меж​дународных аукционах установлено право покупателя поручать (за особую плату) администрации аукциона отправку товаров в указанное покупателем место. Общим условием всех междуна​родных аукционов является отсутствие ответственности продав​ца за качество выставленного для осмотра товара. Известные аук​ционы: в Санкт-Петербурге (по пушнине), Москве (конный), Лон​доне, Нью-Йорке, Монреале, Амстердаме, Калькутте, Коломбо.

Аутентичный текст - выработанный и согласованный сто​ронами текст контракта, в том числе, международного договора; текст двустороннего контракта (договора) обычно составляется на языках обеих сторон, а многостороннего - на языках, приня​тых в качестве официальных во внешнеторговых организациях-сторонах контракта, или на языках, о которых стороны условятся. В заключительных статьях контракта и международного договора, как правило, указывается, что все тексты этого контракта (договора), составленные на различных языках, являются равно аутентичными, т. е. имеющими одинаковую юридическую силу.

Аутсайдеры - 1) фирмы и компании, занимающие незначи​тельное и малозначащее место на рынке; 2) в международном су​доходстве судоходные предприятия, функционирующие на рын​ке вне рамок линейных конференций и конкурирующие с ними. Аутсайдеры обычно работают на параллельных маршрутах с ли​нейными судоходными компаниями - членами конференций.

Ауттори рипорт - документ, которым в портах ряда стран фиксируется количество доставленного и сданного судном груза и выявленные при этом несохранности.

Аффидевит - в Великобритании и США письменное пока​зание или заявление, даваемое под присягой и удостоверяемое нотариусом или другим уполномоченным на это должностным лицом, при невозможности или затруднительности личной явки свидетеля.

А-форфэ - финансирование международной торговли пу​тем учета переводных векселей без права регресса, т. с. покупа​тель векселя принимает на себя весь риск неплатежа и не может предъявить претензий предыдущему держателю.

Б
Базисная валюта (base currency) - валюта, по отношению к которой котируются другие валюты в данной стране или финан​совом центре.

Базисная цена - 1) база при определении индекса цен ме​ждународной торговли (экспортных и импортных), в целом и по отдельным группам товаров. Публикуются в международной и национальной внешнеторговой статистике, периодических эко​номических изданиях ООН. В настоящее время в статистике ООН в качестве базисных используются экспортные цены 1980 г.; 2) цены изделия с известными фиксированными параметрами, принимаемого за образец при определении внешнеторговой цены данной продукции.

Базовая прибыль - ожидаемая прибыль отчетного года; ис пользуется для расчета базовой рентабельности при определена прибыли аналитическим методом на планируемый год по объединениям, предприятиям, изготавливающим широкий ассортимент изделий, когда не известны количество и себестоимость по номенклатурным позициям.

Базовая рентабельность - рентабельность предшествую щего года, используемая при планировании прибыли аналитиче​ским методом.

Бай-бэк - долгосрочная товарообменная операция, при ко​торой поставки машин и оборудования в кредит в последующем оплачиваются произведенной с их помощью продукцией; обычно используется для строительства крупных предприятий.
Балласт - некоммерческий груз, принимаемый судном для придания ему необходимой устойчивости, дифферента или осадки.
Бандерольный сбор - косвенный налог (акциз), взимаемый посредством продажи бандеролей для наклейки на облагаемый товар.

Банк-гарант (guarantor bank) - кредитная организация, по​ручившаяся за своего клиента. Выдает гарантии по поручению и за счет клиентов, а также за счет банков корреспондентов. Наибо​лее распространены платежные гарантии: банк-гарант обязуется перед кредитором (экспортером) отвечать за исполнение долж​ником (импортером) его платежные обязательства по контракту. Банк-гарант может обеспечивать исполнение иных договорных обязательств в денежной форме: возврат аванса, выполнение ус​ловий торгов или контракта и т. п.

Банковская гарантия (bank gurantee banker s guarantee) -поручительство банка-гаранта за выполнение денежных обяза​тельств своего клиента; если клиент не уплатит в срок, это обязу​ется сделать банк. Обычно выдается под соответствующее обес​печение. Как способ обеспечения исполнения обязательств, ши​роко применяется в современной международной коммерческой практике.

Банковские документы - содержат необходимую и доста​точную информацию для осуществления банковских операций,

подтверждают их законность и являются основанием для отраже​ния операций в бухгалтерском учете.

Банкротство (bankruptcy, business failure) - установленная судом неспособность должника платить по своим обязательствам.

Баратрия (barratry) - ущерб, причиняемый судну или грузу в результате умышленных действий капитана или членов судовой команды, например потопление судна или посадка на мель, провоз контрабанды, отклонение от курса, оставление судна экипажем в море, хищение провозимого груза в целях личного обогащения. В зарубежных странах риск баратрии страхуется судовладельцем в клубах взаимного страхования.

Бартер (barter) - прямой безденежный обмен товарами.

Бартерная сделка {barter transaction, countertrade transac​tion) - товарообменная сделка с передачей права собственности на товар без платежа деньгами (натуральный обмен). В современных условиях бартерные сделки осуществляются преимущественно во внешнеторговом обороте (особенно при валютных ограничениях). В контракте о такой сделке отвариваются либо эквивалентные по стоимости количества взаимопоставляемых товаров, либо сум​ма, на которую стороны обязуются поставить конкретные товары. Если сделка предусматривает условие типа гарантии изготовителя (продавца) использовать компоненты, изготовляемые и поставляе​мые покупателем, лучше использовать эквивалент «counter trade transaction». Сферы международной торговли, где доля бартерных сделок достаточно велика: оружие, автомобили электроника, лекар​ственные препараты. Во внешнеторговом обороте бартерные сдел​ки осуществляются зачастую при наличии валютных ограничений.

Безакцентные платежи - платежи, осуществляемые на ос​новании платежных требований в тех случаях, когда для оплаты не требуется согласие плательщика, о чем делается специальная пометка в документе: «Без акцепта».

Безвалютный обмен - международный обмен товарами, услугами и другими результатами экономической, научной, куль​турной деятельности без расходования иностранной валюты.

Безнадежные долги (bad debts) - часть дебиторской задол​женности, получение которой признано невозможным (безнадежным) вследствие отказа суда или арбитража во взыскании либо вследствие неплатежеспособности должника. Особый вид безна​дежных долгов - дебиторская задолженность с истекшим сроком исковой давности, когда предприятие по своей вине теряет право на получение бесспорного долга.

Безналичные расчеты (clearing) - способ ускорения обо​рачиваемости средств, сокращения издержек обращения и т. п. Осуществляются с помощью платежных поручений, векселей, чеков, кредитных карточек и других платежных документов. За проведение безналичных расчетов банки взимают с клиентов ко​миссионное вознаграждение или обусловливают бесплатное про​ведение безналичных расчетов хранением денежных средств на банковских счетах.

Безналичный денежный оборот часть денежного обо​рота, в котором движение денег осуществляется в виде перечис​лений по счетам в кредитных учреждениях и за счет взаимных требований.

Безотзывный аккредитив - (irrevocable letter of credit) -важнейшая форма международных расчетов, применяемая во внешней торговле. При безотзывном аккредитиве банк, открывший аккредитив по поручению импортера (т. с. лица, закупающего за границей товар для ввоза в свою страну), обязывается перед лицом, в пользу которого выставлен безотзывный аккредитив, произвести платеж в течение обусловленного срока при представлении доку​ментов, соответствующих условиям аккредитива. Это обязатель​ство банка по безотзывному аккредитиву не может быть изменено или аннулировано без согласия всех заинтересованных в нем лиц, особенно бенефициара (лица, в пользу которого безотзывный аккре​дитив открыт). Простой аккредитив не представляет лицу, в пользу которого он выставлен, самостоятельного права требования к банку о выплате суммы, указанной в аккредитиве. Хотя в основе безот​зывного аккредитива лежит сделка между экспортером и импор​тером, обязательства банков по безотзывный аккредитив являются самостоятельными и независящими от правоотношений сторон.

Бенефициар-лицо, в пользу которого совершается платеж. выставляется аккредитив; получатель по страховому полису.

Бернс-нот - разновидность контракта на морскую перевозку грузов, принимаемого как в линейном, так и в траловом судоход​стве. Условия договора бернс-нот аналогичны условиям букинг-нот с той разницей, что в нем обычно сиге оговаривается норма грузовых работ и условия расчета сталийного времени.

Беспошлинный ввоз (duty free import) - импорт товаров, свободных от обложения таможенными пошлинами. Применяет​ся к отдельным товарам или всему импорту из одной или группы стран, может носить временный или длительный характер. Режим беспошлинного ввоза устанавливается законодательством страны ввоза обычно для поощрения импорта товаров, не производимых местными изготовителями или производимых ими в недостаточ​ных объемах. Право на беспошлинный ввоз предметов официаль​ного пользования, предоставляемое дипломатическим представи​тельствам зарубежных государств и международным организаци​ям, является одним из элементов дипломатических льгот.

Бесспорное списание средств способ взыскания средств со счета в кредитном учреждении без согласия cm владельца.

Бессрочное долговое обязательство – обязательство, исполне​ние которого владелец может потребовать в любое время в пределах общей (но российскому законодательству трехлетней) давности.

Бестоварный расчетный документ платежное требова​ние, платежное поручение, реестр счетов при аккредитивной фор​ме расчетов, чек, выписанные поставщиком или плательщиком и предъявленные в банк для оплаты материальных ценностей, ко​торые фактически полностью или частично не были отгружены (отпущены) покупателю, или услуг, которые не были оказаны.

Бесхозная (местах общего пользования в транспортных средствах, владелец которых не установлен безхозяйная) кон​трабанда - конфискованные предметы.
Бесхозяйная вещь (abandonedproperty, ownerless property) -вещь, которая не имеет собственника или собственник которой неизвестен, либо вещь, от права собственности на которую собст​венник отказался.

Бета-тест (beta-test) - апробирование продукции, переда​ваемой изготовителем в пользование какой-либо фирме до начала третьей стадии жизненного цикла изделия (понятие, вошедшее в английский язык в конце 1980-х годов). Компания-пользователь зачастую относится к совершенно другой отрасли производства, нежели компания-изготовитель.

Билет - перевозочный документ, удостоверяющий заклю​чение договора перевозки и условия перевозки пассажира и его багажа.

Биржевая сделка - зарегистрированный биржей договор (соглашение), заключаемый участниками биржевой торговли в отношении биржевого товара в ходе биржевых торгов. Порядок регистрации и оформления биржевой сделки устанавливается биржей.

Биржевая торговля - торговля товарами и ценными бума​гами при посредничестве бирж.

Блу чипе (досл.: «голубые корешки») (blue chips) - 1) ком​пании, пользующиеся общенациональной известностью в свя​зи с качеством их товаров или услуг и способностью получать прибыль и выплачивать дивиденды; 2) акции хорошо известных, крупных компаний, стабильно выплачивающих дивиденды.

Бодмерея (bottomry, respondentia) -- заем под залог судна, фрахта и груза, получаемый за счет их владельцев капитаном суд​на в случаях крайней необходимости в денежных средствах для завершения рейса.

Бона - обязательство (как правило, долговое), долговая рас​писка. 1. Аварийный бонд - форма соглашения грузополучателя и судовладельца, обеспечивающая последнему оплату доли об​щеаварийных расходов по конкретному грузу (то же, что аварий​ная подписка). 2. Состояние товара, находящегося на таможенном складе и не оплаченного таможенной пошлиной. 3. Обязательство, используемое в качестве обеспечения использования какого-либо условия контракта. Например, продавец оформляет документ, в соответствии с которым покупателю выплачивается определен​ная сумма (обычно исчисляется процентной долей от суммы кон​тракта), гарантируя, скажем, доставку товаров. Если условие вы​полняется, эта сумма засчитывается при последующих платежах; если нет - играет роль штрафных санкций.

Бондовые товары (bonded goods, goods in (under) bond) -товары, хранящиеся на таможенном складе и не оформленные в соответствии с таможенными правилами. Могут быть выпущены для свободного обращения на территории страны ввоза только по​сле уплаты таможенных ПОШЛИН и сборов, других причитаю​щихся платежей и выполнения всех таможенных формальное гей.

Бондовый склад - склад, приписанный к определенной та​можне, на котором можно хранить импортные товары, не опла​чивая пошлин. Последние уплачиваются лишь в случае отправки товаров с бондового склада внутрь страны. Хранение товаров на бондовом складе ограничено определенными сроками, по истече​нии которых товары обращаются в доход государства.

Бонификация (bonification) - 1. Надбавка к цене товара, ка​чество которого выше предусмотренного договором, стандартом, базисной кондицией. 2. Возврат налогов, взысканных с экспорти​руемых товаров с целью их конкурентоспособности - экспортная бонификация. Осуществляется в форме выплаты наличными или выдачи ввозных свидетельств, принимаемых в уплату таможен​ных пошлин. 3. Государственная субсидия, позволяющая сокра​тить размер процента по кредиту для определенных категорий заемщиков - бонификация процента, которая, как и экспортная, может реализовываться в прямой и косвенной форме: выдачей субсидии или непосредственно получателю кредитов, или кре​дитным учреждениям, чтобы они брать с заемщиков более низкий процент. В США, например, бонификация процента применяется при кредитовании жилищного строительства. 4. Единовременный денежный взнос держателей облигаций государственного займа при его конверсии. При обмене высокопроцентного займа на низ​копроцентный держатели получают облигации на большую сум​му, чтобы сохранился прежний размер дохода. Государство берет на себя лишь часть той разницы, которую выигрывают держатели облигаций, - оставшуюся часть последние оплачивают в форме бонификации.

Бонус (surplus dividend, bonus) - дополнительное вознаграж​дение. Это может быть премия (дополнение к зарплате), дополни​тельная скидка в соответствии с условиями сделки, добавочный дивиденд и т. п. Английский термин «bonus» употребляется также в словосочетаниях, означающих различные надбавки, например, надбавка за выслугу лет, надбавка за сверхурочное время, надбав​ка на иждивенцев и т. п.

Боны- 1) долговые обязательства, выпускаемые государст​венным казначейством, отдельными учреждениями и предпри​ятиями; 2) бумажно-денежные знаки мелкого достоинства, вы​пускаемые временно в оборот в качестве разменных денег.

Бортовый коносамент (on board bill of loading; shipped bill of loading) - накладная на груз, принятый на борт судна.

Брак-товар, по своему качеству не отвечающий требуемым условиям.

Бракераж (inspection) - выявление брака при освидетельст​вовании товаров официальными товароведами (бракерами).

Бракование - признание негодным того или иного товара.

Брейк (break) - быстрое и резкое падение цен.

Брокер (broker) - лицо или фирма, выполняющие функции посредников на товарной, фондовой, валютной бирже. Брокер продаст и покупает товары, ценные бумаги, страховые полисы и т. п. по поручению клиента. Аккредитованный (зарегистри​рованный) агент по купле-продаже ценных бумаг или валюты. Брокер заключает сделки, как правило, по поручению и за счет клиентов. За посредничество между покупателями и продавца​ми ценных бумаг, валюты и т. д. Брокер получает определенную плату или комиссионные по соглашению сторон или в соответст​вии с устанавливаемой биржевым комитетом таксой. Брокер спе​циализируются на выполнении определенных операций: сделки с товарами, ценными бумагами, иностранной валютой на бир​жах; страховые брокеры осуществляют посредничество между клиентами и страховой компанией; судовые брокеры выступают посредниками при заключении договоров о фрахтовании судов. В качестве брокера может выступать фирма или отдельное лицо. По уставу большинства бирж брокеры не имеют права совершать сделки за свой счет и продавать имеющиеся в их собственности ценности. В отличие от фрахта брокер не владеет продаваемыми товарами и потому не имеет его полномочий. Брокеры получают за свою деятельность определенную плату (куртаж и брокерская комиссия). Биржевой посредник фондовой биржи часто называ​ется также биржевым маклером. Кроме официальных брокеров, существуют маклеры черной биржи (неофициальные маклеры). Их конторы называются спекулянтскими или на биржевом жар​гоне - «лавочка для простофиль». Брокеры, специализирующие​ся на сделках по учету и переучету векселей, называются век​сельными брокерами.

Брокер-комиссионер (commission broker) - агент, испол​няющий приказы по покупке или продаже товаров или пенных бумаг и получающий за их выполнение комиссионное вознагра​ждение.

Брокерская записка (hought note, sale note, sold note) - за​писка о совершенной сделке, направляемая брокером своему клиенту Выглядит она так: «bought note» - о покупке, «sale note» или «sold note» - о продаже. В английских источниках понятию «брокерская записка» иногда соответствует «contract note», что в русскоязычной литературе чаще переводится как «договорная за​писка» или «договор».

Бросовый экспорт- продажа экспортных товаров по ценам, более низким, чем цены внутреннего рынка, а иногда и по ценам ниже издержек производства. Осуществляется с целью захвата внешних рынков и подрыва позиций конкурирующих фирм.

Брутто за нетто - условное обозначение для установления цены и проведения расчетов по весу брутто, если точный вес нет​то не столь важен, либо его проверка нецелесообразна. Это при​емлемо в том случае, когда цена тары мало отличается от цены самого товара или вес тары сравнительно невелик. Для более "точного определения количества по нетто покупатель стремится оговорить предельно допустимый вес тары в процентах от веса брутто, либо в абсолютной величине.

Брутто-регистровый тоннаж объем помещений судна, выраженных в регистровых тоннах. Одна брутто-регистровая тонна равна 100 куб. фунтов или 2,83 куб. м.

Букинг-нот (booking note) - разновидность контракта на морскую перевозку грузов в линейном сообщении. В отличие от фрахтового контракта, в основе которого лежат условия рейсово​го чартера. В основе букинг-нот лежат условия линейного коно​самента, которым, как договором морской перевозки, и оформля​ется каждая конкретная перевозка на букинг-нот.

Букированис - фрахтование линейного тоннажа под пере​возку груза производится путем выдачи бокинг-ноты, подтвер​ждающей сдачу и прием груза к перевозке.

Буксировка (haulage, towage, lowing) - по договору букси​ровки одна сторона (владелец буксирного судна) обязуется за воз​награждение буксировать принадлежащее другой стороне судно (буксируемое судно) или иной плавучий объект на определенное расстояние либо в течение определенного времени, либо для вы​полнения определенного маневра. В России буксировка морским путем определяется КТМ РФ, а по внутренним водным путям -Уставом внутреннего водного транспорта. Имеются две разновид​ности буксировки для выполнения портовых буксирных опера​ций и межпортовая (за пределами порта).

Бум (boom) - быстрое и стабильное повышение цен и дело​вой активности.

Бэкуордсйшн (backwardation) скидка при заключении контрактов на отдаленные сроки, но в отличие от депорта, кон​трактов товарных, а не связанных с ценными бумагами. Обратите внимание на то, что «депорт» и «бэкуордсйшн» имеют один и тот же английский эквивалент.

Бэрбоут-чар тер разновидность димайз-чар гера, от кото​рого отличается тем, что судно сдастся в аренду без экипажа и су​довладелец никакого участия в его формировании не принимает.

Виот (at and from) - условие морского страхования о покры​той риска как до отхода судна из порта так и во время нахождения его в пути.

В
Валоризация (valorization).- 1) повышение цены товара, курса ценных бумаг и т. д. с помощью государственных меро​приятий; 2) то же, что ревальвация. В основном термин «валоризапия» относится к повышению ценового и курсового уровней. Если речь идет о валоризации валюты, используется термин «ре​валоризация».

Валюта (currency) - 1. Денежная единица страны и ее тип (золотая, серебряная, бумажная); 2. Денежные знаки иностранно​го государства, используемые в международных расчетах (ино​странная валюта). В настоящее время для большинства стран ха​рактерна денежная система, базирующаяся на бумажной валюте. Бумажные деньги являются знаками золота, замещая его в функ​циях средства обращения и средства платежа. Роль всеобщего эк​вивалента продолжает выполнять золото. В зависимости от ре​жима использования валюта подразделяется на конвертируемую (обратимую), которая свободно обменивается на другую ино​странную валюту (например, доллар США, евро и др.); частично конвертируемую валюту, т. с. обратимую не по всем валютным операциям или не для всех владельцев; неконвертируемую (замк​нутую), функционирующую в пределах одной страны. Полностью обратимыми называются валюты стран, в законодательстве кото​рых практически отсутствуют валютные ограничения. Эти валю​ты обмениваются без специальных разрешений на любые другие. К ним относятся: доллар США, Канады, валюта стран ЕС, Швей​царии, Японии, Швеции и др. Такие валюты (особенно доллар США) используются для создания валютных резервов. Частично конвертируемыми являются валюты стран, в которых сохраняют​ся валютные ограничения особенно для резидентов, в отношении определенного круга валютных операций. К неконвертируемым относятся валюты тех стран, в которых действуют различные ог​раничения и запреты как для резидентов, так и для нерезидентов, касающиеся ввоза и вывоза национальной и иностранной валю​ты, валютного обмена, продажи и покупки валюты и валютных ценностей, применяются множественные курсы и другие меры валютного регулирования различаются также понятия: валюта векселя, валюта платежа, валюта сделки (цены). Кроме того, в ме​ждународном платежном обороте применяется валюта клиринга, когда страны открывают друг другу счета в какой-либо денежной единице (национальной или третьей страны).

Валюта денежных обязательств - валютная единица, вы​ражающая стоимостную оценку обязательства (сумма договора) в обязательствах, подлежащих денежной оценке.

Валюта платежа (currency of payment) - денежная единица, в которой происходит фактическая оплата товара во внешнетор​говой сделке или погашение международного кредита. Может не совпадать с валютой сделки, особенно при клиринговой форме расчетов, введении в контракт специальной расчетной единицы и т. д. При несовпадении валют платежа и сделки во внешнетор​говом или кредитном контракте необходимо определить курс пе​ресчета.

Валюта сделки (currency of transaction) - денежная едини​ца, в которой устанавливается цена товара во внешнеторговом контракте или выражается сумма предоставленного междуна​родного кредита. Ею может стать валюта экспортера, импортера, кредитора или заемщика, третьих стран, а также искусственная счетная единица. Как правило, используются устойчивые валюты или традиционные для данного вида товаров (например, цены на нефть и нефтепродукты обычно выражаются в долларах США). Введение в контракт валюты сделки, отличной от валюты плате​жа, служит одним из способов страхования от валютного риска.

Валюта цены денежная единица, в которой выражена цена товара во внешнеторговом контракте; называется также валютой сделки (контракта).

Валютная эффективность внешнеторговых операций отношение выручки, полученной внешнеторговой организацией, к ее затратам.

Валютио-финансовые условия предусматриваемые дого​вором купли-продажи во внешней торговле валюта цены, валюта платежа, курс их пересчета, валютные оговорки и формы расчетов.

Валютные ценности (currency valuables) - ценности, в от​ношении которых валютным законодательством установлен осо​бый ограниченный режим обращения на территории страны. Материальные объекты, вовлекаемые в сферу международных валютно-финансовых связей. Отнесение тех или иных объектов к этой категории и порядок их обращения определяются нормами валютного законодательства каждой страны или международны​ми соглашениями. Валютные ценности в России - иностранная валюта; платежные документы в инвалюте (чеки, векселя, аккре​дитивы); фондовые ценности в инвалюте (акции, облигации); природные драгоценные камни; благородные металлы (золото, серебро, платина и металлы платиновой группы). К валютным ценностям относятся только природные драгоценные камни - ал​мазы, рубины, изумруды, сапфиры и александриты в исходном и обработанном виде, а также жемчуг, за исключением ювелир​ных и других бытовых изделий из них и лома таких изделий; то же относится и к благородным металлам. К платиновой труппе 01 нося тем следующие металлы: палладий (palladium), иридий (iridium), осмий (osmium), родий (rhodium), рутений (ruthenium).
Валютный курс (rale of exchange) соотношение между денежными единицами разных стран, определяемое их покупа​тельной способностью и рядом других факторов (состояние пла​тежного баланса, уровень инфляции, межстрановая миграция краткосрочных капиталов). Цена денежной единицы страны, вы​раженная в денежной единице (или ее десятикратной величине) другой страны. Установление курса иностранной валюты в нацио​нальной валюте данной страны называется прямой котировкой. Обратная котировка (курс своих денег в иностранных валютах) применяется только в Великобритании. Разница валютных кур​сов продавца и покупателя может стать источником доходов бан​ков. Английский эквивалент понятия техники манипулирования сроками оплаты внешнеторговых сделок в связи с ожидаемым изменением валютных курсов - ускорение или затягивание рас​четов по внешнеторговым сделкам (английский вариант намного короче и поэтому в специальной терминологии вместо длинной фразы на русском языке используется лингвистическая калька -«лидз энд лэгз»). Распространен режим свободно колеблющихся -плавающих валютных курсов, причем некоторые региональные группировки (типа «Общего рынка») используют совместно пла​вающий курс своих валют по отношению к валютам, внешним для данной группировки. (При этом обычно сохраняются относи​тельные пределы взаимных внутри региональных колебаний).

Валютный риск - опасность валютных потерь, связанных с применением курса иностранной валюты по отношению к нацио​нальной валюте при проведении внешнеторговых, кредитных, валютных операций, операций на фондовых и товарных биржах; возникает при наличии открытой валютной позиции.

Варрант (warrant) - 1. Гарантия, поручительство. Свиде​тельство, дающее его владельцу право покупки ценных бумаг по установленной цене в течение определенного периода времени или бессрочно. Иногда такое свидетельство предлагается вме​сте с ценными бумагами в виде стимула для покупки. Например, дает право покупки фиксированного количества обыкновенных акций какой-либо компании по определенной цене на оговорен​ный период. В последнем случае варрант не даст ни права голо​са в управлении компанией, ни права на получение дивидентов. Но при повышении курса акций выигрыш получается большим, нежели при обычной покупке акций (без варранта). В случае лик​видации компании, выпустившей варрант, его владелец не имеет права на предъявление иска. 2. Документ (свидетельство, квитан​ция), выдаваемый товарным складом в подтверждение того, что товар принят на хранение с зафиксированным и соответственно удостоверенным количеством и качеством с обязательством вы​дать его в случае предъявления варранта и оплаты услуг хранения в соответствии с согласованными тарифами. Относится к това​рораспорядительным документам и передастся в порядке индос​самента; используется при продаже и залоге товара. Состоит из двух частей: собственно складского и залогового свидетельств. Первое служит для передачи права собственности на товар при его продаже, второе - для получения кредита под залог товара (путем передачи варранта кредитору по индоссаменту) с отметка​ми об условиях ссуды. Для получения товара со склада необходи​мо предъявление обеих частей.

Ввоз беспошлинный - пропуск в страну через таможенную границу товаров, происходящих или ввозимых из зарубежных государств, без обложения их таможенными пошлинами. Ввоз беспошлинный применяется, как правило, по отношению к тем товарам иностранного происхождения, которые в импортирующей стране не производятся или их производство не покрывает потребностей народного хозяйства. Таможенные тарифы боль​шинства экономически развитых государств, например, единый тариф стран ЕЭС, предусматривает беспошлинный ввоз в основ​ном сырьевых товаров (железная и марганцевая руды, нефть, газ, хлопок-волокно, натуральный каучук и др.).

Ввоз временный - режим, по которому ввезенные таким об​разом оборудование, материалы, транспортные средства должны быть вывезены из страны через установленный период. При вре​менном ввозе взимается залог, который возвращается заказчиком.

Ввоз постоянный - режим, но которому после сдачи объек​та заказчику, ввезенные таким образом оборудование, материалы, транспортные средства и т. д. становятся собственностью заказ​чика. При постоянном ввозе взимается таможенная пошлина.

Ввозные пошлины (entrance duties import duties) таможен​ные пошлины, взимаемые государством с импортируемых товаров и поступающие в доход государственного бюджета. Включаемые в цену, удорожают импортные товары и препятствуют их проник​новению на внутренний рынок, способствуя защите националь​ного производства. В зависимости от целей подразделяются на: фискальные, покровительственные (протекционистские), анти​демпинговые пошлины, преференциальные (предпочтительные), компенсационные и др. Ставки пошлин устанавливаются государ​ством и публикуются в таможенном тарифе. Действуют три вида ставок: максимальные, минимальные и льготные. Их размер зави​сит от степени обработки изделий: минимальными ставками об​лагается сырье, максимальными - готовые изделия. Различаются специфические ставки пошлин, адвалорные и альтернативные когда для некоторых товаров действуют две первые, но взимается большая их них. Внутри ряда экономических группировок (на​пример, ЕС) ввозные пошлины полностью отменены.

Вексель (note, hill, paper) - письменное долговое обязатель​ство строго установленной законом формы, выдаваемое заемщи​ком (векселедателем) кредитору (векселедержателю), предостав​ляющее последнему право требовать с заемщика уплаты к опре​деленному сроку суммы денег, указанной в векселе. Различают векселя: простые; переводные (тратта); коммерческие, выдавае​мые заемщиком под залог товаров; банковские, выставляемые банками данной страны на своих заграничных корреспондентов (иностранные банки); казначейские, выпускаемые государством для покрытия своих расходов.

Вес(а) - выражение количества поставляемого или предлагае​мого к поставке товара. Измеряется чаще в единицах метрической системы - тоннах, центнерах, килограммах. До недавнего време​ни в международной торговле широко использовалась англо-аме​риканская система, включающая такие единицы веса, как длинная тонна (1 016 кг), английский центнер (50,8 кг), английский фунт (454 г), унция (28 г) и т. д. В последнее время вводится определение количество товара по массе, так как эта величина устойчивее веса.

Вес брутто все товара вместе с тарой и упаковкой. Встре​чается термин «полубрутто», обозначающий вес брутто за выче​том веса наружной упаковки.

Вес натурный - называемый также «натуральным весом» -обозначает систему мер определенного объема сыпучих расти​тельных товаров - зерна (пшеница, рожь, ячмень, овес, подсол​нечник и др.). За единицу объема принимаются в разных странах 1 гектолитр, бушель (35-36 л), кварта (1,1 л). Вес натурный ха​рактеризует важные показатели качества зерна: форму, крупноту, удельный все, отчасти влажность, содержание посторонних при​месей. Высоконатурное зерно имеет больший натурный вес (для пшеницы 79 кг и выше в гектолитре) по сравнению с низконатур​ным зерном (менее 75 кг в гектолитре).

Вес нетто - все самого товара без тары и упаковки. Цена на товар зачастую устанавливается по весу нетто, причем в этой цене учитывается стоимость тары и упаковки. Для обозначения веса товара вместе с первичной упаковкой, в которой он достав​ляется потребителю (например, банка консервов, тюбик зубной пасты, флакон духов и т. п.), применяется понятие «полунетто».

Вес отгруженный - вес товара, установленный при отгрузке в точке отправления и указанный в транспортном документе. Оп​лата товара по отгруженному весу обычно выгодна продавцу, так как он не несет риска уменьшения веса в пути.

Весовой счет - документ, прилагаемый к счету и фактуре и содержащий подробное обозначение или меры каждого места товара.

Весовщик - физическое или юридическое лицо, осуще​ствляющее проверку количества, веса товара по поручению владельца или перевозчика за определенное вознаграждение. Результаты взвешивания товара отражаются в отвесе, гране-портном или складском документе. В международной торгов​ле в целях более объективной, беспристрастной проверки веса прибегают к услугам независимых (нейтральных) весовщиков, получивших соответствующие полномочия, от торговых палат, городских или государственных компетентных органов и имею​щих статус официальных присяжных весовщиков. В Российской Федерации весовщики имеются на железнодорожных станциях, складах, базах, в портах; в их обязанности входит подсчет мест и взвешивание грузов.

Вещь (thing) - в праве - предмет материального мира, находящийся в естественном состоянии в природе или созданный тру​дом человека и являющийся основным объектом в имущественном правоотношении. Классификация вещей может осуществляться по различным основаниям, и это деление влечет за собой различные юридические последствия. Например, вещи бывают индивиду​ально-определенные и определяемые родовыми признаками. По​следние характеризуются свойствами, общими для всех предметов данного рода и определяются числом, весом и мерой. Вещи, опре​деляемые родовыми признаками, заменимы и потому их гибель не освобождает должника от обязанности передать вещи кредитору. Ситуация с индивидуально-определенной вещью прямо противо​положная: се гибель освобождает должника от указанной обязан​ности. Индивидуально-определенная вещь всегда конкретна. Она либо уникальна, либо хотя и подпадает под категорию вещей, оп​ределяемых родовыми признаками, но обладает только ей прису​щими качествами (особой отделкой, например). Ее гибель влечет другие последствия - обязанность возместить убытки. Обособле​ние вещей из однородной массы (индивидуализация) происходит при передаче ее по договору, в собственность другого лица. Различные юридические последствия связаны и с группировкой вещей на делимые и неделимые. Первые при физическом делении не утра​чивают присущих им полезных свойств (сыпучие товары и т. п.), вторые - эти свойства утрачивают (приборы и т. п.). В гражданском праве деньги и ценные бумаги также признаются вещами. Деньги и ценные бумаги на предъявителя рассматриваются как разновид​ность родовых, т. с. заменимых вещей. Различаются также вещи потребляемые и непотребляемые. Первые при однократном акте использования или уничтожаются, или существенно меняются (скажем, при переработке сырья). Вторые при использовании из​нашиваются, но не теряют существенных первоначальных свойств в течение длительного периода (мебель, посуда и т. п.). Потребляе​мые вещи не могут быть предметом договоров имущественного найма, безвозмездного пользования, но могут служить предметом договора займа. Существует два юридических понятия, понимание и перевод которых вызывает затруднение: «вещь во владении» и «вещь (имущество) в требованиях». Различие станет понятным из следующего примера. Допустим, вы должны мне деньги, но не платите, а я должен какую-то сумму г-ну X. Если я передаю г-ну X право на судебный иск против вас, чтобы получить долг, то это и будет означать «вещь в требованиях», а также «право, могущее быть основанием для иска». Если же вы вернете мне долг го эти деньги станут «вещью во владении».

Взаимные расчеты - один из способов платежей безналич​ных расчетах, суть которого состоит во взаимном погашении за​долженности без перечисления денежных средств.

Взнос гарантийный (margin) - резерв для покрытия воз​можной разницы между ценой по срочному контракту и после​дующей котировкой.

Взыскание бесспорное - принудительное взыскание денеж​ных сумм в бесспорном порядке, без обращения в суд, арбитраж​ный суд, иной орган, разрешающий имущественные споры.

Виды контракта (экономического и технического контрак​та) - способы и приемы, посредством которых осуществляется выполнение контрактных обязательств (сбор исходных данных, проектно-изыскательские работы, поставка оборудования и материалов, командирование специалистов, выполнение строительно-монтажных работ и т. д.)

Виндикация (replevin, vindication) - истребование собствен​ником (истцом) своего имущества в судебном порядке от всякого третьего лица, владеющего этим имуществом без законных осно​ваний. Способ защиты права собственности, с помощью которого собственник может истребовать свое имущество из чужого неза​конного владения. Подлежит имущество виндикации или нет, за​висит от того, является ли приобретатель недобросовестным или добросовестным, а во втором случае и от того, приобрел он имуще​ство возмездно или безвозмездно. Собственник может виндициро-вать свое имущество от недобросовестного приобретателя, а также от добросовестного, если последний приобрел имущество безвоз​мездно - причем вне зависимости от того, каким путем оно выбыло из владения собственника. Если же добросовестный приобретатель получил имущество возмездно, оно может быть истребовано лишь в случае, если выбыло из владения собственника или лица, кото​рому собственник передал это имущество во временное пользова​ние, помимо их воли, т. с. в результате кражи, потери и т. п. Деньги и ценные бумаги на предъявителя подлежат виндикации во всех случаях только от недобросовестного приобретателя. Собственник вправе потребовать не только возврата имущества, но и возмеще​ния доходов, которые незаконный владелец извлек или должен был извлечь за все время владения (если он - недобросовестный) или со временем, когда он узнал или должен был узнать о неправомерно​сти владения (если он – добросовестный).

Владелец товара - физическое или юридическое лицо, предприятие, учреждение, фактически имеющее товар в дан​ный момент. Следует различать права владения, собственности и пользования.

Владение (ownership, possession) - фактическое обладание вещью, создающее для обладателя возможность непосредствен​но воздействовать на нее. Может быть законным (титульным) и фактическим (не титульным). В большинстве стран защита пре​дусматривается для обоих типов владения. По советскому праву защищалось только титульное владение, но с введением Закона о собственности России при определенных условиях предусмат​ривается защита и фактического владения. Законным владельцем может быть не только собственник вещи (имущества), но и арен​датор, залогодержатель, перевозчик в отношении переданных ему для транспортировки вещей, хранитель имущества, комиссионер и др. Собственник, утративший владение имуществом без закон​ных на то оснований, вправе истребовать его по суду из чужого незаконного владения. Такое же право в этом случае принадлежит другим титульным владельцам, не являющимся собственниками имущества. Незаконное владение может быть добросовестным или недобросовестным. Владение считается добросовестным, если приобретатель не знал и не должен был значь, что лицо, у которого он приобрел имущество, не имело права им распоряжаться.

Внеоборотные активы - собственные средства организа​ций, предприятий, объединений, выбывшие из хозяйственного оборота, но продолжающие числиться на бухгалтерском балансе.

Внепроизводственные расходы – расходы, связанные с реализацией производственной продукции, которые входят в пол​ную себестоимость продукции сверх се производственной себе​стоимости.

Внешнеторговая арбитражная комиссия (ВТАК) арбит​ражная комиссия, состоящая при Торгово-промышленной палате. ВТЛК является постоянно действующим арбитражем (третей​ским судом) и разрешает споры, которые вытекают из договор​ных или иных гражданско-правовых отношений, возникающих между субъектами права различных государств при осуществле​нии внешнеторговых и других международных экономических и научно-технических связей.

Внешнеторговая политика - система экономических, ор​ганизационных, политических мер по развитию внешнеторговых отношений данной страны или группы стран; включает опреде​ление объемов географической и товарной структуры экспорта и импорта.

Внешнеторговое объединение - самостоятельная коммер​ческая организация, которая является юридическим лицом, дей​ствует в условиях полного хозяйственного расчета, являясь, как правило, посредником, строит свои отношения с поставщиками экспортных и заказчиками импортных товаров на основе хозяйст​венных договоров, а с иностранными контрагентами соглаше​ний и контрактов. За свою посредническую и консультационную деятельность ВТО получает вознаграждение.

Внешнеторговые банки - разновидность специальных кре​дитных институтов, которые осуществляют кредитование экспор​та, страхование экспортных кредитов.

Внешнеторговые пошлины денежные сборы, взимаемые правомочными государственными органами в ходе внешнеторго​вого обмена.

Внешнеторговые сборы - денежные сборы, взимаемые пра​вомочными государственными органами сверх внешнеторговых по​шлин при экспортно-импортных сделках и транзитных перевозках.

Внешнеторговый оборот - сумма стоимостей экспорта и импорта страны или группы стран за определенный период: ме​сяц, квартал, год.

Внешняя торговля (foreign trade) - в Великобритании су​ществует еще один термин «external trade», тоже означающий «внешняя торговля», но в той сфере, когда не имеет места завоз товаров на территорию этой страны (например, английский ком​мерсант закупает какую-либо продукцию в Сингапуре с после​дующей поставкой се в США).

Внутрифирменные цены вид цен, в том числе в между​народном товарообороте, используемых при обмене товарами в рамках международных и транснациональных корпораций и предприятий, в том числе между их подразделениями, располо​женными в разных странах.

Воздушное право - совокупность правовых норм, регули​рующих отношения, возникающие при использовании воздушно​го пространства.

Воздушный транспорт (air transport) - грузовой самолет, товаро-пассажирский самолет.

Возмездные сделки - в науке гражданского права возмезд​ной называется сделка, в которой обязанности одной из сторон совершить определенные действия соответствует встречная обязанность другой стороны по предоставлению материального или другого блага. В безвозмездной сделке обязанность предостав​ления встречного удовлетворения другой стороной отсутствует Возмездность сделок может определяться их природой или со​глашением сторон. Как правило, возмездны сделки по передаче имущества в собственность, во временное пользование. Всегда безвозмездной является односторонняя сделка.

Возмещение вреда (причиненного в следствие недостатков то​варов, работ или услуг) - indemnification - согласно ст. 1095 ГК PФ, вред, причиненный жизни, здоровью или имуществу юридической: лица вследствие конструктивных, рецептурных или иных недостат​ков товара, работы или услуги, а также вследствие недостоверной или недостаточной информации о товаре (работе, услуге), подлежи! возмещению продавцом или изготовителем товара, лицом, выпол​нившим работу или оказавшим услугу (исполнителем), независимее от их вины и от того, состоял потерпевший с ними в договорных отношениях или нет.

Возмещение вреда (причиненного жизни и здоровью граж​данина) - indemnification - согласно ст. 1085 ГК РФ при причине​нии гражданину увечья или ином повреждении его здоровья воз​мещению подлежит утраченный потерпевшим заработок (доход), который он имел либо определенно мог иметь, а также дополни​тельно понесенные расходы, вызванные повреждением здоровья, в том числе расходы на лечение, дополнительное питание, при​обретение лекарств, протезирование, посторонний уход, санатор​но-курортное лечение, приобретение специальных транспортных средств, подготовку к другой профессии, если установлено, что потерпевший нуждается в этих видах помощи и ухода и не имеет права на их бесплатное получение.

Возмещение убытка (в страховании) - полная или частич​ная компенсация страховщиком потерь в стоимости имущества вследствие его гибели или повреждения.

Вред (harm) - результат действия или бездействие, направ​ленное на подрыв промышленности, а равно деятельности госу​дарственных органов или общественных организаций с целью ослабления государства.

Временная стоимость (time value) - часть опционной пре​мии по срочным сделкам, превышающей истинную стоимость.

Временное хранение - стадия таможенного оформления. Согласно ст. 145 Таможенного кодекса Российской Федерации товары и транспортные средства с момента предоставления та​моженному органу и до их выпуска либо предоставления лицу в соответствии с избранным таможенным режимом находятся на временном хранении под таможенным контролем. Товары и транс​портные средства приобретают статус находящихся на временном хранении автоматически с момента и в силу их предоставления таможенному органу. Временное хранение осуществляется в спе​циально выделенных и обустроенных помещениях, на открытых площадках и иных местах    складах временного хранения.

Временные оптовые цены оптовые цены, действие кото​рых ограничено определенным сроком; устанавливаются на неко​торые виды впервые осваиваемой продукции.

Временные розничные цены розничные цепы, действие которых ограниченно определенным сроком; устанавливаются на отдельные виды товаров, пользующихся спросом у населения.

Временный ввоз (вывоз) товаров таможенный режим, при котором пользование товарами на таможенной территории Российской Федерации или за ее пределами допускается с пол​ным или частичным освобождением от таможенных пошлин, на​логов и без применения мер экономической политики (квотиро​вания, лицензирования и т. п.). Режим временного ввоза (вывоза) товаров регулируется ст. 68-74 Таможенного кодекса Российской Федерации.

Время очереди время ожидания постановки к причалу с мо​мента прибытия судна до момента получения указания следовать к нему. В тех случаях, когда чартер содержит условие «в порядке очереди», время очереди не засчитывастся в сталийное время.

Всегда на плаву - обязанность фрахтователя предоставить судну безопасный причал или место у причала, где при полной осадке оно остается на плаву.

Всеобщая система преференций - система таможенных льгот,  предоставляемых  развитыми  странами развивающимся.

Льготы заключаются в снижении таможенных пошлин на гото​вые изделия из развивающихся стран или в полной их отмене.

Встречная торговля - внешнеторговые операции, условия которых предусматривают встречные обязательства экспортеров закупить у импортеров товары на часть или полную стоимость экспортируемых товаров, это обязательство фиксируется в еди​ном документе о купле-продаже - соглашении или контракте. Ос​новные формы встречной торговли: бартерные сделки, встречные закупки, выкуп устаревшей техники при сбыте новых моделей, компенсационные соглашения и т. д.

Встречное исполнение (обязательств) - исполнение обя​зательства одной из сторон, которое в соответствии с договором обусловлено исполнением своих обязательств другой стороной.

Встречное требование (counter-claim) - в гражданском пра​ве один из способов прекращения договорных обязательств. Вы​ражается в полном или частичном погашении взаимных требо​ваний. Для их зачета достаточно заявления одной стороны. Тре​бования должны быть однородными по содержанию (например денежными) и встречными т. с. обе стороны участвуют в обоих подлежащих зачету обязательствах, при этом должник по одному из них является кредитором по другому. Необходимо, что бы к моменту зачета встречных требований наступил срок исполнения по обоим обязательствам (кроме случаев, когда срок не указан или определен моментом востребования). По ряду требований зачет запрещен. Это требования, по которым истек срок исковой давности, которые связаны с возмещением вреда, вызванного повреждением здоровья или причинением смерти, а также тре​бования о пожизненном содержании и др. По английскому праву должник не может при отсутствии соглашения произвести зачет для уменьшения своего долга, когда он предлагает уплату остат​ка, но он может произвести такой зачет в порядке возражения или контрпретензии на иск со стороны кредитора.

Встречное удовлетворение (consideration) ~ 1) специфиче​ский институт английской правовой системы, необходимый для заключения любого простого договора. Может быть а) будущим и б) предложенным или исполненным. Будущее встречное удовлетворение состоит из обязательства сделать что-либо или воз​держаться от чего-либо, даваемого в ответ на адекватное обяза​тельство. Таким образом, взаимные обязательства, например, вы​полнить работу и заплатить за неё, является примером будущего встречного удовлетворения. При предложенном встречном удов​летворении. Договор возникает, если одна из сторон посредством действия, которое является офертой либо акцептом, совершила все, что обязана исполнить по данному договору, оставив даль​нейшую ответственность за другой стороной; 2) встречное удов​летворение, основанное на родстве, привязанности или мораль​ном долге meritorius consideration.
Встречные закупки - торговля, при которой реципиент обо​рудования рассчитывается поставками товаров безотносительно к импортируемой продукции, технологии или оборудованию. От​ветные поставки могут включать разную по степени обработки продукцию всех отраслей. Встречные закупки осуществляются обычно в период от одного года до пяти лет. За получаемую про​дукцию стороны расплачиваются наличными, иногда использует​ся и предоставление краткосрочного кредита.

Вторичный спрос (after-market demand) - результат спроса на основную продукцию (например, на комплектующие изделия).

Выбрасывание груза за борт выбрасывание части груза, произведенное намеренно и разумно в целях спасения судна, гру​за и фрахта от общей для них опасности. Выброшенный в таких случаях груз является убытком, подлежащим распределению по общей аварии.

Выброшенный груз (flotsam jetsam) - при реализации мер общего спасания может возникнуть необходимость выбрасывания груза за борт. Груз, смытый или выброшенный с корабля, носит в английском языке два названия в зависимости от потопляемости: плавающий - «flotsam», тонущий - «jetsam». Груз, выброшенный за борт и обозначенный буем, носит другое название. Прибитые к берегу грузы, например, по британскому праву, становятся соб​ственностью государства, сели владелец не объявился в течение года и одного дня после их обнаружения.

Вывозные пошлины (export duties) - таможенные пошли​ны, взимаемые государством при экспорте товаров. К ним прибе​гают в качестве временной меры для урегулирования торгового и платежного балансов страны. Распространены меньше, чем ввоз​ные пошлины. Чаще применяются в развивающихся странах при вывозе некоторых видов промышленного и сельскохозяйственно​го сырья, а также произведений искусства и старины.

Вывозные премии - финансовые льготы экспортерам опре​деленных товаров.

Вызов на оферту - обращение стороны, заинтересованной в покупке товара (услуг) к потенциальному продавцу, содержащее просьбу делать предложение. В нем обычно указывается точное наименование нужного товара, требуемые показатели качества, сроки поставки и г. д. Если вызов на оферту содержит твердое обязательство купить товар, он равносилен заказу.

Выполнение заказа (execution of order) - вид оферты - предло​жение заказчика (покупателя) изготовить, поставить (продать) ему продукцию, выполнить работу, оказать услуги с указанием сроков, объемов, количества, качества, ассортимента и других необходи​мых данных. По договору поставки может представляться покупа​телем в форме спецификации. Согласие подрядчика, поставщика, продавца оформляется письмом, либо подтверждается подписью на документе, которым представлен заказ. Направление покупате​лем заказа - первая стадия заключения договора. Если долгосроч​ный договор уже существует и заказ осуществляется в его рамках, оформляется дополнительное соглашение к этому договору.

Выпуск товаров (для свободного обращения) - таможенный режим, при котором ввозимые на таможенную территорию Рос​сийской Федерации товары остаются постоянно на этой террито​рии без обязательства об их вывозе с этой территории. Выпуск товаров для свободного обращения (импорт) предусмотрен ст. 30 и 31 Таможенного кодекса Российской Федерации.

Вялый спрос (slack demand sluggery demand) - небольшой спрос на товары, услуги, определяемый как функция следую​щих факторов: количества, качество, номенклатура предложений, цены, интерес и платежеспособность потребителей (не считая побочных факторов).

Г

Гаагские правила - основные положения, определяющие объем ответственности судовладельцев при перевозке грузов по континентам.

Габариты - основные размеры (длина, ширина, высота) из​делия грузового места и т. д.

Гарантийное письмо (letter of guarantee) - документ, изла​гающий характер и объем обязательств, которые принимает по​ручитель в части определенных условий контракта, например, условий платежа.

Гарантийный срок (в международном праве) - период, в течение которого действует ручательство продавца за соответст​вие поставляемого им товара требованиям договора при условии соблюдения покупателем правил его эксплуатации, использова​ния и хранения. В пределах гарантийного срока продавец несет ответственность за скрытые, а в случаях, предусмотренных дого​вором, и за явные дефекты. Продавец по требованию покупателя обязан безвозмездно их устранить, если не докажет, что дефекты явились следствием обстоятельств, за наступление которых он ответственности не несет.

Гарантирование экспортных кредитов - выдача гарантий, покрывающих кредитные риски. Коммерческие банки и специа​лизированные «бондовые» компании по просьбе клиентов выда​ют иностранными контрагентами гарантии разнообразных видов и прежде всего гарантии в связи с участием экспортеров в торгах и аукционах, составляющие, как правило, обязательный элемент требований государственных и полугосударственных покупателей из развивающихся стран, а также гарантии выполнения условий контракта. Основная цель таких гарантий - страхование от убыт​ков, явившихся следствием нарушения контрагентом своих обяза​тельств. При наступлении гарантийного случая банк выплачивает определенную сумму в возмещении причиненного ущерба.

ГАТТ - генеральное многостороннее соглашение, действующее с 1948 г. соглашение, насчитывающее в настоящее время более 100 стран-членов. Всего же в работе ГАТТ принимают участие на разных условиях (например, наблюдатели) около 120 стран. Соглашение содержит правила, которыми должны руководствоваться страны-члены в торговых взаимоотношениях, прежде всего, они обязаны предоставлять друг другу режим наибольшего благоприятствования. Целью соглашения является постепенное устранение дискриминации в торговле, снижение таможенных тарифов, отмена ряда нетарифных ограничений, а также другие торгово-политические мероприятия на многосторонней основе. Бюджет ГАТТ складывается из взносов стран-участниц, заседания проводятся дважды в год, решения принимаются единогласно. Последнее требует тщательной проработки вопросов на официальных и неофициальных переговорах. Деятельность ГАТТ оказывает определенное влияние на мировую торговлю, свыше 85% которой приходится на участвующие в соглашении страны. ГАТТ занимается также стандартизацией в международной торговле, мерами против демпинга, субсидирования экспорта. Многосторонние переговоры выливаются иногда в схватку в треугольнике США — Япония, ЕЭС и между развитыми и развивающимися странами.

Генеральная Ассамблея ООН - один из главных органов Организации Объединенных Наций. Состоит из всех государств членов, каждый из которых наделен по Уставу ООН равными правами. Ассамблея имеет сессионный порядок работы. Очередные сессии Генеральной Ассамблеи ООН собираются ежегодно; в случае необходимости проводятся специальные и чрезвычайные специальные сессии, созываемые Генеральным секретарем ООН по требованию Совета Безопасности или большинства государств членов ООН.

Генеральное соглашение (о тарифе) ГАТТ (general agree merit on tariffs and trade (gatt)) - многостороннее межправитсльственнос соглашение о режиме торговле и торговой политике Цель - постепенное снижение таможенных пошлин, отмена преференциального таможенного режима, отказ его участников о импортных ограничений. ГАТТ имеет развитую систему институционных органов. Высшим является сессия договаривающихся сторон, собирающаяся ежегодно. Совет представителей догова​ривающихся сторон, который заседает 2-3 раза в год, осуществля​ет оперативное руководство. Действует Секретариат, ряд посто​янных комитетов, подкомитетов, групп, включая Комитет по тор​говле и развитию. Все решения в ГАТТ принимаются на основе консенсуса. На переговорах между странами-участницами обсу​ждаются в основном устранение торгово-политических барьеров, снижение таможенных тарифов, разработка кодексов или свода правил, например, по применению новых неторговых ограниче​ний (технических барьеров или импорте товаров и др.). Разрабо​тан и подписан Антидемпинговый кодекс. Количество стран участниц ГАТТ превышает 100, а 55 стран и 32 международные организации имеют статус наблюдателя. В связи с подготовкой к переговорам о присоединении Российской Федерации к этому соглашению создана Межведомственная комиссия по ГАТТ. Одна из основных задач комиссии проработка предложений о внесе​нии изменений как в механизм внешнеэкономических связей, гак ив законодательство России для приведения их в соответствие с принципами и правилами ГАТТ.

Генеральный агент - организация, которая на территории своей страны или определенного региона отвечает за все агент-скос обслуживание клиентов назначившего его принципала, в том числе осуществляемого другими организациями.

Генеральный агент судов (husband of a ship) - генеральный агент по ведению дел, связанных с судном.

Генеральный опцион - право фрахтователей, оговоренное в чартере, выбирать порт(ы) погрузки и/или выгрузки из числа обусловленных в чартере.

Генеральный подрядчик (head contractor, main contractor, prime contractor) -- один из основных участников инвестиционно​го процесса, который на основании договора, подряда, заключен​ного с заказчиком, полностью отвечает за осуществление всего комплекса строительно-монтажных работ на стройплощадке и их надлежащее качество, своевременное устранение дефектов и не​доделок, сдачу законченных объектов, подготовленных к выпуску продукции, и оказанию услуг и ввод их в действие (совместно с заказчиком) в установленные сроки. Имеет право поручать по до​говору выполнение отдельных видов и комплексов работ специа​лизированным подрядным организациям - субподрядчикам. Ге​неральный подрядчик может выполнять и не такие масштабные задачи. Важно то, что он является единственным ответственным перед заказчиком лицом по договору подряда.

Генеральный поставщик - фирма или организация, вы​полняющая по подрядному контракту обязательства по поставке комплектного оборудования и материалов для промышленного объекта.

Географическая ротация - условия чартера о направлении судна под погрузку или выгрузку в несколько портов в порядке их географической последовательности. Ротация может быть пря​мой, когда первым портом захода становится первый по ходу пopт из числа обусловленных.

Географический опцион - оговоренное право фрахтова​теля выбрать порт погрузки или выгрузки, из числа указанных в чартере. Это условие может быть использовано только один раз с предварительным заявлением не позже определенного в чартере времени. Географический опцион широко применяется при за​благовременном, массовом фрахтовании тоннажа, когда програм​ма погрузки-выгрузки товара еще не ясна.

Главная (головная) контора компании (head office) - ме​сто, где осуществляется основной бизнес компании, и проводятся основные переговоры. Адрес главной конторы не всегда совпада​ет с адресом зарегистрированной конторы компании.
Глобальный контракт - контракт, обычно содержащий широкий диапазон взаимных обязательств сторон и общую стои​мость таких обязательств. Они могут включать обязательства сторон по проведению научно-исследовательских и опытно-кон​структорских работ, обмен результатами этих работ, образцами продукции, приборами, технической документацией, услугами, предусматривать общие объемы поставок продукции.
Государственные нужды - определяемые в установленном законом порядке потребности Российской Федерации или субъектов Российской Федерации, обеспечиваемые за счет средств бюд​жетов и внебюджетных источников финансирования.

Государство происхождения (товаров) - в таможенном пра​ве - государство, где товары были полностью произведены или подвергнуты достаточной переработке или обработке.

Государство регистрации - государство, в реестр (регистр) которого занесены воздушные, морские и речные суда, космиче​ские объекты. В результате регистрации воздушные, морские и речные суда, космические объекты приобретают национальную принадлежность. Государство регистрации осуществляет свою юрисдикцию над ними.

Государство флага - государство, под флагом которого за​конно плавает данное судно. Государство флага, предоставляя судну свой флаг, тем самым определяет национальность судна. Юрисдикция государства флага над судами, плавающими под его флагом, в определенных случаях бывает исключительной.

Готовая продукции - продукция основных или вспомога​тельных цехов, предназначенная для отпуска на сторону.

Готовый причал - встречающиеся в чартерах условие, в соответствии с которым фрахтователь обязан предоставить судну причал и приступить к грузовым операциям по прибытии судна.

Гражданский оборот - гражданско-правовое выражение экономического оборота, которое опосредуется договорными и внедоговорными институтами обязательственного права. Участ​никами гражданского оборота являются физические лица и юри​дические лица, а в ряде случаев -также государство (в Российской Федерации сама федерация или ее субъекты) и муниципальные образования. В содержание гражданского оборота входит переход имущества от одного лица к другому лицу на основе заключае​мых участниками гражданского оборота сделок или в силу иных юридических фактов.

Граница (frontier) - положенные в натуре или воображаемые линии на земной и водной поверхности, которые определяют пре​делы суверенитета государства над его сухопутными и водными территориями, воздушным пространством и недрами земли. Гра​ница подразделяется на сухопутные, речные, озерные, морские.

Гросс-термз - условия фрахтования, по которому все расхо​ды на оплату погрузочно-разгрузочных работ, включая штивку и тальманские, учитываются во фрахтовой ставке и их несет судов​ладелец.

Груз (cargo; load) - 1) товар, принимаемый для перевозки обязательно указываются транспортные характеристики (упаков​ка, условия перевозки и складирования и др.) груза, которые влия​ют на стоимость его перевозки; 2) товар, находящийся в процессе перевозки. По условиям перевозки различается: генеральный груз (т. е. смешанный - собирательный термин для тарных и штуч​ных грузов, перевозимых на морских судах сборными партиями), навалочный, наливной, скоропортящийся (требующий особого воздушного и температурного режима при перевозке - фрукты, овощи, мясо, рыба и др.), опасный (опасными грузами считаются изделия и вещества, которые при перевозке способны создавать значительную угрозу жизни и здоровью людей - к ним относятся, например, взрывчатые вещества) и т. п.

Грузовая книга – книга, в которой фиксируются данные о принятых на судне грузах, а также погрузочные ордера.

Грузовая марка - знак, наносимый на обоих бортах морских судов для обозначения минимальной высоты надводного борта, кото​рую может иметь данное судно при различных условиях плавания.

Грузовая накладная - перевозочный документ, удостове​ряющий заключение договора и условия воздушной перевозки груза, а также принятие перевозчиком груза от отправителя. По​рядок составления грузовой накладной и использования техниче​ских средств оформления договоров перевозки грузов определя​ется правилами перевозок.

Грузовая таможенная декларация - заявление распоряди​теля груза, представленное таможне при получении из-за грани​цы или отправке за границу товаров.

Грузовая шкала - таблица, показывающая изменение гру​зоподъемности и высоты надводного борта судна при изменении его осадки.

Грузовместимость - общий объем помещений судна, пред​назначенных для перевозки грузов. Грузовместимость зерновая - общая вместимость трюмов при перевозке любых грузов насы​пью. Грузовместимость киповая - общая вместимость трюмов судна при перевозке генеральных грузов. Разница между зерно​вой и киповой грузовместимостью колеблется от 5 до 10%.

Грузовое время (сталийное) - количество дней (часов), в течение которых должны быть произведены работы по погрузке-разгрузке.

Грузовое судно (cargo ship cargo vessel) - судно для массовой перевозки грузов в контейнерах, насыпью, внавалку или наливом, танкер, лесовоз, баржа, судно-рефрижератор.

Грузовой автомобиль (англ. lorry; амер. truck) - автомобиль для перевозки грузов.

Грузовой манифест - документ, в котором сведены все коносаментные партии, погруженные на данное судно. Необходим для таможенной «очистки» судна и груза в иностранном порту. В документе содержатся вес основные данные по находящимся на боргу судна грузам.

Грузовой опцион - право фрахтователя заменять договор​ный груз полностью или частично.

Грузовой план - план размещения груза на судне, состав​ляемый с целью наиболее рационального использования грузо​вых помещений и придания судну необходимой устойчивости и дифферента.

Грузовой сбор - оплата грузовладельцем услуг, оказывае​мых морским портом.

Грузовой список - перечень грузов, подлежащих погрузке на данное судно, составляется при перевозке нескольких партий, партий генеральных грузов.

Грузооборот порта - количество морских грузов в тоннах, прошедших через порт в течение определенного времени.

Грузоотправитель (consignor shipper) - сторона договора перевозки груза организация, сдавшая груз к перевозке и указан​ная в качестве отправителя в перевозочном документе. Грузоот​правитель обязан обеспечивать полное и ритмичное выполнение перевозок, внести установленную плату, предъявить к перевоз​ке груз в состоянии, обеспечивающем его сохранность в пути (в частности, в надлежащей таре), загрузить в установленный срок подвижной состав, соблюдая нормы грузоподъемности (гру​зовместимости) транспортных средств, правильно заполнить пе​ревозочные документы. Несет имущественную ответственность за непредъявление груза к перевозке, за другие нарушения обя​занностей, вытекающих из плана перевозок и договорных ус​ловий. В предусмотренных законодательством случаях вправе предъявить перевозчику претензию и иск. Это право он может предать грузополучателю и другим организациям, указанным в кодексах отдельных видов транспорта.

Грузополучатель (consignee receiver of cargo) - лицо, кото​рому по указанию грузоотправителя должен быть выдан груз в пункте назначения. Не являясь стороной в договоре перевозки, приобретает определенные права и несет обязанности, обуслов​ленные договором, заключенным грузоотправителем с перевоз​чиком. Обязан, если иное не предусмотрено законодательством, принять от транспортной организации и вывести прибывший в его адрес груз, восполнить недоплаченное грузоотправителем. Если выгрузка - обязанность грузополучателя, он должен обес​печить правильное выполнение разгрузочных работ своими сред​ствами в установленные сроки. Имеет право требовать от пере​возчика выдачи груза в пункте назначения, а в предусмотренных законодательством случаях - проверки массы груза, количества и состояния мест. При неисполнении или ненадлежащем исполне​нии перевозчиком обязанности по доставке груза в адрес данного грузополучателя вправе предъявить к нему претензию и иск по поводу утраты груза либо просрочки в его доставке, порчи, по​вреждения и других нарушений договора перевозки.
Грузы опасные - изделия и вещества, которые при перевоз​ке способны создавать значительную угрозу жизни или здоровью людей. Транспортировка опасных грузов осуществляется в соот​ветствии с особыми условиями перевозок.

Групповая транспортная накладная - документ, состав​ляемый на небольшие отправки, объединенные в одном контей​нере по признаку одного пункта назначения. Выписывается на весь контейнер, а не на отдельные отправки.

Гудвилл (англ. good will - добрая воля) - престиж, деловая репутация, контакты, клиенты и кадры компании как ее актив, ко​торый может быть оценен и занесен на специальный счет; не име​ет самостоятельной рыночной стоимости и играет роль главным образом при поглощениях и слияниях.
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Давальческое сырье - сырье контрагента-партнера, ввози​мое в другую страну с целью его переработки в готовую продук​цию с последующим вывозом готовой продукции в страну вла​дельца сырья.

Дата - точное обозначение числа, месяца, когда составлен документ, бумага или совершена сделка.

Датировать - проставлять на чем-либо месяц, число.
Движение цены вверх (up tick) - термин, используемый для обозначения сделки, заключенной по цене выше цены пре​дыдущей сделки. Часто также называется «плюс движение цены вверх». «Нулевое движение цены вверх» - этот термин часто употребляется в отношении сделки, заключенной по цене пре​дыдущей сделки, но выше, чем цены сделок, предшествующих ей. Напротив, «движение цены вниз» - термин, используемый для обозначения сделки, заключенной по более низкой цене, чем предыдущая сделка. Знаки плюс или минус указываются на табло в течение всего рабочего дня рядом с последней ценой каждой акции на месте торговли в операционном зале фондовой биржи.

Двойной таможенный тариф - сложный тариф, включаю​щий два ряда ставок таможенных пошлин (максимальные и мини​мальные), каждая из которых применяется к товарам определенных стран в зависимости от торгово-политических отношений с ними.
Дебентура - таможенное свидетельство о возврате пошлины.
Дебурс - невозвратные расходы, торговые или еще какие-либо.

Дезигнация - 1) подпись лиц, дающих в кредит; 2) список подвергающихся порче товаров.

Декларант - лицо, перемещающее товары, или таможенный брокер (посредник), декларирующие, представляющие и предъяв​ляющие товары и транспортные средства от собственною имени.

Декларирование - осуществляемое в установленной зако​нодательством форме заявление таможенному органу о переме​щаемых товарах и транспортных средствах.

Декорт (price deduction) - скидка с цены товаров за дос​рочную его оплату. Применяется также в случае, если товар ока​зывается более низкого качества (или иного образца), чем было предусмотрено в соглашении о поставке. Скидка с установленной цены товара за меньшее количество товара, нежели оговоренное в соглашении о поставке.

Деливери-ордер (delivery order) - 1) документ, играющий роль долевого коносамента и содержащий распоряжение о пере​даче определенному лицу части груза, доставленного судном по коносаменту; 2) документ, содержащий распоряжение владельца груза владельцу склада о выдаче определенному лицу части хра​нящегося у него груза.

Делькредере (del credere) - в гражданском праве одно из условий договора комиссии; заключается в принятии на себя ко​миссионером ручательства за исполнение третьим лицом сделки, совершенной комиссионером для комитента.

Демередж (demurrage) - денежное возмещение по согла​сованной ставке, уплачиваемое судовладельцу фрахтодателем за простой судна под грузовыми операциями сверх установленно​го договором фрахтования времени. Получателем демереджа яв​ляется владелец флота (судна), а плательщиком выступает порт (фрахтователь).

Демпинг (dumping) - продажа товаров по бросовым цепам, в убыток с целью закрепиться на рынке; для борьбы с ним вводят специальные пошлины. Разновидность - валютный демпинг, ко​гда товары по сниженным ценам экспортируются из стран с обес​цененной валютой в страны с более стабильной валютой.

Депортная сделка- вид пролонгационной сделки, характери​зующейся покупкой ценных бумаг по курсу дня с условием обрат​ной продажи их через определенный срок по пониженному курсу.

Детеншен - выплачиваемое фрахтователем судовладельцу воз​мещение фактических доказанных убытков за простой судна сверх контрсталийного времени, если последнее ограничено договором.

Джеттисон  -  выбрасывание груза за борт.

Дилер (dealer) - лицо или фирма в торговых сделках с то​варами или ценными бумагами, которые покупают или продают ценные бумаги в качестве принципалов, а не агентов, т. с. от своего имени и за свой счет. Доход дилера или его убытки складываются из разницы в уровнях уплаченных и полученных цен за одну и ту же ценную бумагу. Одно и то же лицо и фирма могут выступать в разнос время как в качестве брокеров, гак и дилеров.

Димайз-чартер - договор найма судна, когда судовладелец передаст его фрахтователю на оговоренный срок вместе с коман​дой, члены которой становятся служащими нанимателя, который принимает на себя все расходы по судну, включая заработную плату экипажу и расплачивается с судовладельцем ежемесячно.

Дисбурсментские расходы расходы судна, произведен​ные во время его пребывания в порту. Дисбурсментские расходы включают в себя затраты на оплату всех видов портовых сборов, стивидорных работ, услуг буксиров и швартовщиков, бункера, продовольствия и судового снабжения, а также агентских, тальмантских и прочих услуг.

Дисбурсментский счет (disbursement account) предъяв​ляемый морским агентом счет, отражающий вес расходы, произ​веденные им за счет судовладельца во время пребывания судна в порту захода. Агент обеспечивает все виды обслуживания судов и их экипажей, оплачивает официально установленные налоги и сборы по ставкам действующих в порту тарифов, услуги и рабо​ты по судну по предъявлении счета организации, оказавшей услу​гу. После отхода судна агент составляет дисбурсментский счет с приложением оправдательных документов, которые должны быть подтверждены подписью капитана и, как правило, акцептованы представителем судовладельца.

Диспач (dispatch (money)) - премия за досрочную погрузку или выгрузку судна; выплачивается владельцем флота советским и заграничным портам.
Диспаша (average statement) - специальный расчет по рас​пределению расходов по общей аварии между судном, грузом и фрахтом, составляемый диспашером. Место и порядок составле​ния указываются в коносаменте. Диспашер приступает к выпол​нению своих функций только по письменному заявлению заинте​ресованной стороны (судовладельцев, грузовладельцев, страхов​щиков) с приложением всех документов, касающихся аварийного случая и подтверждающих сумму убытков и расходов. На основа​нии представленных документов (выписки из судового журнала, копии морского протеста, аварийной подписки, счета за произ​веденные работы, копии коносаментов и др.) диспашер выносит мотивированное постановление о том, признать или не признать наличие общей аварии. Диспаша составляется по определенной схеме: мотивация того, почему тот или иной случай признается общей аварией; затем расчет общей и частной аварии; в разделе о контрибуционном капитале показывается общая стоимость иму​щества, участвующего в покрытии общей аварии, и исчисляется контрибуционный дивиденд; заканчивается диспаша балансом. Составление диспаши по сложным делам растягивается на годы и влечет значительные расходы, которые раскладываются пропор​ционально между заинтересованными сторонами. Диспаша мо​жет быть оспорена в судебном порядке в установленные сроки.
Диспашер (stater) - специалист в области морского права, составляющий расчеты по распределению расходов по общей аварии между судном, грузом, фрахтом, т. е. диспашу.
Дистанционный фрахт - провозная плата, уплачиваемая пропорционально расстоянию перевозки.

Дистрибутор (дистрибьютор) (distributor) - предпринима​тель или фирма, оказывающая дистрибьюторские услуги. Вид по​средника. Оптовик (юридическое или физическое лицо), закупаю​щий готовую продукцию с целью дальнейшей перепродажи. Часто обладает эксклюзивным правом на продажу данного вида товаров. Действует от своего имени и за свой счет. Его основные отличия от агента с юридической точки зрения: дистрибьютор является владельцем товара и потому принимает на себя риск возможных убытков; самостоятельно устанавливает цены и условия продажи товаров; получает прибыль за счет разницы закупочной и продаж​ной цены товара. В ряде случаев дистрибьютор предоставляет ус​луги по наладке оборудования и обучению пользователей.
Дистрибьюторские услуги - комплекс маркетинговых и по​среднических услуг, предоставляемых при покупке оборудования и «ноу-хау» (в том числе программного обеспечения), а также ус​луг по установке и наладке оборудования, обучению и консульти​рованию пользователей.

Дисциплина договорная - своевременное и надлежащее выполнение обязательств по договорам. Нарушение договорной дисциплины влечет за собой применение имущественных санк​ций взыскание неустоек, убытков.

Дифференциальные пошлины (differential duties discrimi​native duties) - преференциальные пошлины - варьируются для одних и тех же товаров в зависимости от страны происхождения или других факторов.

Добавочный лист-приложение (к правовому документу) (schedule) - приложение к правовому документу, содержащие допол​нительные сведения: реквизиты, олограф (собственноручно напи​санный документ) и надлежаще оформленный документ за печатью.
Доверенность - односторонняя сделка, представляющая письменное уполномочие, выдаваемое одним лицом другому лицу для представительства перед третьими лицами. Различаются три вида доверенностей: 1) разовая - на совершение какого-то кон​кретного действия; 2) специальная - на совершение каких-либо однородных действий; 3) общая или генеральная - на управление имуществом, заключение договоров и т. д.

Договор (contract) - соглашение двух или нескольких лиц об установлении, изменении или прекращении гражданских прав и обязанностей

Договорный (контрактный) тариф (conventional tariff) -вид таможенного тарифа, ставки которого определяются на ос​нове межправительственного соглашения и не могут изменять​ся в течение срока его действия без обоюдного согласия сторон. Ставки по договорному тарифу (который носит также название «конвенционного») обычно ниже, чем по автономному.
Доказательства судебные - любые фактические данные, на основе которых в установленном законом порядке органы доз​нания, следователь и суд устанавливают наличие или отсутствие общественно опасного деяния, виновность лица, совершившего это деяние, и иные обстоятельства, имеющие значение для пра​вильного разрешения дела.

Доковая расписка - документ, выдаваемый судовладель​цем, его агентом или транспортно-экспедиционной организацией в подтверждение принятия груза на причал или на склад для по​следующей погрузки на судно.

Документ (от лат. dokumentum - все, что может служить сви​детельством, уроком, примером) - материальный объект, на кото​ром с помощью знаков, символов и т. п. элементов естественно​го или искусственного языка зафиксированы сведения о фактах. Различают документы рукописные, полиграфические, машино​писные, фонодокументы, фото- и кинодокументы и др. В крими​налистике особое значение имеет классификация документов по юридической природе - на подлинные и поддельные.
Документарный (товарный) аккредитив {commercial letter of credit documentary latter of credit) - разновидность аккре​дитива, по условиям которого банк обязуется выплатить согласно инструкциям покупателя определенную сумму продавцу против предъявления товарораспорядительных документов. Аккредитив, выплата по которому производится против отгрузочных докумен​тов. Этот тип аккредитива используется в расчетах между про​давцом (поставщиком, подрядчиком) и покупателем (заказчиком) товаров во внутренней и международной торговле. Может быть почтовым и телеграфным, отзывным и безотзывным, подтвер​жденным и неподтвержденным. Обязательства банков по доку​ментарному аккредитиву не зависят от правоотношений сторон по коммерческой сделке, что обеспечивает надежность расчетов и гарантирует экспортеру своевременность получения платежей за поставленный товар. Эти правоотношения и порядок проверки документов регламентированы в «Унифицированных правилах и обычаях для документарных аккредитивов», издаваемых Между​народной торговой палатой. Документарный аккредитив используется также для оформления кредитных отношений банками. Антонимичное понятие документарному аккредитиву - чистый аккредитив, выплата по которому производится без представ​ления продавцом отгрузочных документов. В английском языке этому понятию соответствуют два словосочетания «clean letter of credit» (чистый) и «open letter of credit» (букв, «открытый»). Это связано с тем, что в таком аккредитиве обычно не указывается наименование получателя выплаты.

Документация (товаросопроводительная) категория внешнеторговой документации, содержащая количественную ха​рактеристику поставленных товаров.

Документация (морских перевозок) торговая и товаро​распорядительная документация, сопровождающая перевозку грузов морем.

Документация тендерная - комплект документов, со​стоящий: из бланка тендера, условий контракта, объема и но​менклатуры поставок, работ и услуг, тендерных чертежей (при необходимости) спецификаций, конвертов для возвращения тендерной документации и других документов в зависимости от условий проведения торгов. Проработанная и заполненная тендерная документация направляется участниками торгов их организатору.

Документация техническая - комплект чертежей, специфи​каций, инструкций по уходу и эксплуатации, по монтажу и т. п., обеспечивающий возможность монтажа и нормального использо​вания машин и оборудования в процессе эксплуатации и ухода за ними, а также текущий ремонт.

Долговое обязательство [certificate of indebtedness debenture (bond)] - документ, выдаваемый заемщиком кредитору при получе​нии ссуд. В долговом обязательстве указывается сумма кредита и срок его погашения. Подписывается физическим лицом или долж​ностным от имени юридического лица, получившего кредит. По этому документу заемщик обязуется возвратить кредит в обуслов​ленный срок, а кредитор получает право взыскать его с заемщика по истечение этого срока. Формы долговых обязательств: векселя, облигации займов, договоры, кредитные отношения и т. п.

Долгосрочная ссуда (long-term loan) -договор о предостав​лении имущества во временное безвозмездное пользование.

Долевой договор – договор, заключенный между несколь​кими должниками и несколькими кредиторами, согласно которо​му каждый участник имеет право требовать исполнения договора или обязан произвести исполнение в определенной доле.

Должностное лицо – лицо, осуществляющее постоянно или временно функции представительной власти, а также занимаю​щее постоянно пли временно в организациях должности, свя​занные с выполнением организационно-распорядительных или административно-хозяйственных обязанностей, либо выполняю​щее такие обязанности в указанных организациях по специаль​ному полномочию.

Домант (dormantpartner) – компаньон, не участвующий ак​тивно в деле и не известный клиентуре.

Донавшанионные расходы – затраты на содержание фло​та, портов (пристаней) и других транспортных предприятий на зимнем отстое (до открытия навигации), на ремонт флота, содер​жание аппарата управления пароходства, общеэксплуатационные расходы и др. Включаются в себестоимость перевозок.

Дополнительная премия в страховании (additional premium) - добавочный страховой взнос, уплачиваемый страхо​вателем за включение по согласованию со страховщиком в общие условия страхования дополнительных рисков либо за страхова​ние рисков с повышенной опасностью. Например, в страховании жидких грузов может включаться дополнительный риск утечки, в страховании судов военный риск, риск за изменение района плавания или рейса и т. п. Обычно исчисляется в процентах к общей страховой стоимости страхуемого объекта и начисляется сверх основного тарифа.

ДТП (дорожно-транспортное происшествие) - событие, воз​никшее в результате нарушения нормального режима движения транспортного средства и повлекшее за собой травмирование или смерть людей, повреждение транспортных средств и гру​зов, дорожных и иных искусственных сооружений, причинение иного материального ущерба. По характеру механизма ДТП все происшествия подразделяются на: наезд, столкновение, опроки​дывание транспортного средства и т. п. Большинство ДТП это аварии (столкновение транспортных средств, их опрокидывание, падение, взрыв, пожар на транспортном средстве). Аварию, свя​занную с большим количеством жертв, значительными разру​шениями техники, дорожных и иных сооружений и пр. имену​ют катастрофой; др. видами ДТП являются: наезд (на пешехода, велосипедиста и т. п.), выпадение пассажира из транспортного средства, получение им травмы при входе и выходе из транспорт​ного средства на ходу и пр.

Дубликат (duplicate) второй экземпляр документа, имею​щий одинаковую с подлинником юридическую силу. Выдача дуб​ликата производится в случае утери документа. Изготовляется в случаях, когда подлинный документ может получить только одна из сторон сделки. Так, в удостоверение приема груза к железнодорож​ной перевозке перевозчик может выдать грузоотправителю вместо грузовой квитанции второй экземпляр, т. е. дубликат накладной. В некоторых отечественных словарях вы встретите такой пере​вод слов «duplicate», «counterpart»: копия, дубликат. Как отмечено выше, копия и дубликат имеют разную юридическую силу. Поэто​му правильнее переводить дубликат «duplicate» или «counterpart original(s)» - оригинал(ы), имеющие одинаковую силу.
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Железнодорожная перевозка (railage) грузопассажирские перевозки, осуществляемые железнодорожным транспортом.

Железнодорожные отправки - отправка комбинированная (сборная) - мелкие партии груза, принадлежащие различным вла​дельцам, собранные в одну повагонную партию и отправляемые по одному перевозочному документу (накладной); отправка малотон​нажная - партия груза весом от 10 до 20 т, предъявленная к пере​возке по одной накладной и занимающая не более половины объе​ма четырехосного вагона; отправка маршрутная - партия груза по одной накладной в таком количестве, которое соответствует весо​вой норме маршрута, т. е. целого состава; отправка мелкая - количество груза, перевозимого по одной железнодорожной накладном, для перевозки которого не требуется отдельного вагона; отправка повагонная - количество груза по одной железнодорожной наклад​ной, для перевозки которого не требуется отдельного вагона.

Железнодорожный вагон (railway car railway carriage) --то​варный вагон, крытый товарный вагон, вагон с опрокидывающим​ся кузовом, саморазгружающейся вагон, вентилируемый вагон.

Жизненный цикл товара - определенный период, в те​чение которого товар обладает жизнеспособностью на рынке и обеспечивает достижение целей продавца: а) внедрение товара на рынок; б) рост объема продаж вследствие признания товара по​купателями; в) стадия зрелости, характеризуемая максимальной прибыльностью; г) насыщение рынка товаром; д) спад объема продаж и прибыли.
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Заблуждение - ошибочное предположение, относящееся к фактам или правовым нормам, существующим в момент заклю​чения контракта.

Задержка судна - задержка судна сверх контрсталийного времени, влекущая за собой обязанность фрахтователя возмес​тить судовладельцу вес понесенные им доказанные убытки, кото​рые могут быть вызваны, например, опозданием судна к следую​щему рейсу и т. п.

Заказ (order) -документ, направляемый заказчиком продавцу, в котором выражено твердое намерение купить определенный то​вар (услуги), изложены требования, необходимые для совершения покупки (количество и качество товара, цена, срок поставки и др.), указан предельный срок ответа продавца; при получении в течение этого срока безоговорочного подтверждения заявки продавцом до​говор считается заключенным и становится обязательным для обе​их сторон. По договору поставки может представляться покупате​лем в форме спецификации. В некоторых странах заказ признается принятым к исполнению, если в обусловленный срок поставщик не сообщил о своем отказе принять его или о своих возражениях (акцепт заказа в форме молчания). В России молчание в виде ак​цепта в настоящее время не практикуется, так как вносит неопреде​ленность в отношения сторон. Направление покупателем заказа -первая стадия заключения договора. Если долгосрочный договор уже существует и заказ осуществляется в его рамках, оформляется дополнительное соглашение к этому договору.

Заказ рыночный (market order) - заказ на покупку (прода​жу) товара или совершение сделки на срок по наиболее благопри​ятной достижимой цене на момент выхода на рынок.

Заказчик - покупатель (юридическое лицо, государство, му​ниципальное образование), обратившийся к поставщику с заяв​кой на поставку какого-либо товара или выполнение каких-либо услуг.

Заключение сделки (conclusion of a transaction) - момент возникновения взаимных прав и обязанностей торговцев; в миро​вой торговой практике существуют нормы, регулирующие поря​док заключения сделок.

Закрытым таможенный склад — разновидность таможен​ного склада, где товары хранятся с соблюдением процедуры та​моженного складирования, при которой право пользования услу​гами склада предоставлено только определенным лицам.

Закупка во внешнеторговой деятельности - приобретение товаров, услуг за границей для ввоза в страну покупателя по по​ручению заказчика или с целью продажи на внутреннем рынке.

Замена судна - оговорка о возможной замене обусловлен​ного договором судна другим, равноценным во всех отношениях судном.

Запретительные тарифы высокие ставки ввозных тамо​женных пошлин, устанавливаемые в целях ограждения внутрен​него рынка от ввоза определенных иностранных товаров.

Запродажа (sale) - заключение предварительного условия о продаже товара (услуги), который имеется в наличии, либо будет произведен к установленному сроку; во внешней торговле запро​данный товар подлежит вывозу за границу для передачи в собст​венность иностранному покупателю с оплатой в денежной форме или в обмен на товары.

Запрос (inquiry enquiry) - вызов на оферту - обращение сторо​ны, заинтересованной в покупке товара (услуги), к потенциально​му продавцу, содержащее просьбу сделать предложение; в запросе обычно указывается наименование нужного товара, требуемые показатели качества, сроки поставки и др.; если запрос содержит твердое обязательство купить товар, то он равносилен заказу.

Затруднение - случай, когда возникают события, существен​ным образом изменяющие равновесие договорных обязательств в силу либо возрастания для стороны стоимости исполнения, либо уменьшения ценности получаемого стороной исполнения, и, кро​ме того, события возникают или становятся известны потерпев​шей стороне после заключения договора; события не могли быть разумно учтены потерпевшей стороной при заключении догово​ра; события находятся вне контроля потерпевшей стороны; риск возникновения этих событий не был принят на себя потерпевшей стороной.

Зачет (offset)    взаимное погашение обязательств и требований

Зачет встречных требований (set (-) off) погашение в пре​делах равной суммы взаимных платежных обязательств двух или нескольких юридических и физических лиц. Цель зачета - со​кращение взаимной задолженности, ускорение расчетов и дости​жения экономии в платежных средствах. Выражается в полном или частичном погашении взаимных требований. Для их зачета достаточно заявления одной стороны. Требования должны быть однородными по содержанию (например, денежными) и встреч​ными, т. с. обе стороны участвуют в обоих подлежащих зачету обязательствах, при этом должник по одному из них является кре​дитором по другому. Необходимо, чтобы к моменту зачета встреч​ных требований наступил срок исполнения по обоим обязатель​ствам (кроме случаев, когда срок не указан или определен мо​ментом востребования). По ряду требований зачет запрещен. Это требования, по которым истек срок исковой давности, которые связаны с возмещением вреда, вызванного повреждением здоро​вья или причинением смерти, а также требования о пожизненном содержании и др. По английскому праву должник не может при отсутствии соглашения произвести зачет для уменьшения своего долга, когда он предлагает уплату остатка; но он может произве​сти такой зачет в порядке возражения или контрпретензии на иск со стороны кредитора.

Защитная сетка - специальное средство защиты докумен​тов от подделки в виде сложного узора из гонких линии, нано​симых фабричным способом на бумагу. Затрудняет изготовление поддельных документов, облегчает распознавание подчистки и травления документа.

Защитные оговорки (protective clauses) – договорные усло​вия, включаемые по соглашению сторон в частные или межгосу​дарственные экономические соглашения и контракты, предусмат​ривающие возможность изменения первоначальных условий до​говора в процессе его исполнения. Один из способов страхования кредитных, валютных и других рисков, г. е. возможных потерь контрагентов.

Заявки на участие в торгах официальное заявление фир​мы о намерении участвовать в торгах. Такие заявки в письменном виде направляются тендерным комитетам, организуемым заказ​чиком для проведения торгов. В современной практике проведе​ния открытых торгов намерение участвовать в них со стороны поставщиков обычно выражается тем, что они выкупают условия торгов у тендерных комитетов.

Заявление (application) –  официальное обращение лица (или нескольких лиц) в организацию или к должностному лицу, не связанное (в отличие от жалобы), с нарушением прав и законных интересов заявителя и не содержащее поэтому требования об устранении такого нарушения. Заявления подаются, во-первых, в целях реализации права или законного интереса гражданина (например, заявление о приеме на работу) и, во-вторых, для сооб​щения о недостатках в работе предприятий и организаций и вне​сения предложений по устранению этих недостатков.

Зеленая карта - соглашение о взаимном признании страхо​вого покрытия гражданской ответственности владельцев средств автотранспорта и об оказании взаимной помощи по урегулирова​нию убытков, возникающим в международном автотранспортном сообщении.

Знак товарный - знак, помещаемый на товаре или его таре -упаковке для отличия от однородных товаров, производимых или сбываемых другими предприятиями. Знаком товарным может служить: оригинальное название товара, клеймо, определенное начертание какого-либо слова, известное сочетание букв, фигур​ное изображение, особого вида упаковка и т. п. Предприятие мо​жет использовать по своему усмотрению один знак товарный для всех выпускаемых им изделий или же различные знаки товарные для различных видов или сортов своих изделий. Право на знак то​варный - срочное, оно приобретается путем регистрации. Праве на исключительное пользование зарегистрированными знаками товарными охраняется исками о прекращении пользования чужи​ми знаками товарными. Заведомое пользование чужими знаками товарными несет за собой административную либо уголовную ответственность.

Золотая оговорка – одна из разновидностей защитных ого​ворок, включающихся в международные кредитные, платежные и торговые соглашения или контракты, в которой обычно фикси​ровалось золотое содержание валюты платежа, с целью избежав потерь от возможного обесценения.

Зона прямого транзита – выделенная в международного аэропорту с разрешения соответствующих государственных органов специальная зона, находящаяся под их непосредственные, контролем и предназначенная для кратковременной остановки загрузки судов, следующих транзитом через территорию данной государства.

Зона совместного предпринимательства – район (часть национально-государственной территории, на которой осуществляется совместное предпринимательство в различных формах согласно принятому законодательству. В зонах свободного предпринимательства вводятся особые льготные: таможенные, арендный, налоговый, валютный, визовый трудовой режимы, которые создают привлекательные условия для инвестирования иностранного капитала. Создание зоны свободного предпринимательств а- способ активизации внешнеэкономической деятельности за счет увеличения прямых иностранных инвестиций, ускоренного освоения новой техники и технологии, сокращения затрат на приоб​ретение импортной техники, повышение конкурентоспособности национальных изделий.

Зоны свободной торговли - ЗСТ (free-trade zones - FTZ) -
1. Региональные группировки капиталистических и развиваю​щихся стран, в рамках которых осуществляется беспошлинная торговля (примером могут служить европейские сообщества).
2. Часть территории государства, где импортируемые товары ос​вобождаются от таможенных пошлин (налогов) на время пребы​вания в этой зоне вплоть до последующей перевалки, продажи, реэкспорта и т. д. Обычно это особая территория крупного мор​ского порта, железнодорожного узла, аэропорта или примыкаю​щего к ним района (примером могут служить российская ЗСТ «Шереметьево», прилегающая к международному аэропорту Шереметьево, ЗСТ в морских портах Германии, Дании, Финлян​дии, Греции и др., в аэропортах Ирландии, Турции и т. д.). В ЗСТ поставщики могут отложить реализацию товаров до повышения спроса и соответственно цен, демонстрировать продукцию по​тенциальным оптовым покупателям (розничная торговля в ЗСТ, как правило, не разрешается), дорабатывать ее и т. п. Набор льгот, предоставляемых ЗСТ разных стран, имеет существенные разли​чия. В некоторых ЗСТ национальное законодательство позволяет беспошлинно осуществлять: переработку, ввоз и вывоз товаров, (псрс) сортировку, расфасовку, (перс) упаковку, (псрс) маркировку, хранение, экспонирование на выставках и другие коммерческие операции (например, в Испании). На Мальте операции с товара​ми в ЗСТ ограничиваются только реэкспортом. В ЗСТ Аргенти​ны беспошлинно ввозятся только тс товары иностранного про​исхождения, которые предназначены для использования в самых приоритетных отраслях аргентинской промышленности. Само понятие ЗСТ трактуется по-разному - во многих странах оно ис​пользуется не только в вышеуказанном смысле, а применительно также к свободным экономическим зонам - СЭЗ (зонам свобод​ного предпринимательства), охватывающим целые экономиче​ские регионы, где предприниматели получают льготы, распро​страняющиеся на инвестиции, производство товаров, трудовое
законодательство и т. д. Поэтому в указателе ЗСТ по странам и континентам, составленном по американским источникам, к ЗСТ «в чистом виде» можно отнести (при)портовые зоны или приле​гающие к транспортным артериям (например, крупнейшая в за​падном полушарии ЗСТ - зона Панамского канала). Что касается особых экономических зон Китая, они безусловно подпадают под понятие СЭЗ. Количество ЗСТ в различных странах варьирует​ся в широких пределах: в Доминиканской Республике их 19, в Польше - 13, Уругвае - 4, Финляндии - 1. В некоторых странах (Новой Зеландии, Алжире и др.) их нет совсем. В некоторых госу​дарствах (например, Люксембурге, Бельгии, Нидерландах), хотя и не имеется специальных ЗСТ, либеральное таможенное законо​дательство и наличие разветвленной системы товарных складов, где товары не подлежат никакому налогообложению до их прода​жи в данной стране, обеспечивают на всей территории условия, близкие к ЗСТ.

Зоны таможенного контроля - особые участки территории, устанавливаемые для целей осуществления таможенного контро​ля вдоль таможенной границы Российской Федерации, в местах таможенного оформления, нахождения таможенных органов Рос​сийской Федерации и в иных местах, определяемых Таможенным кодексом Российской Федерации.

И
Идея фрахта - примерная величина фрахта, обычно соот​ветствующая рыночной ставке, которая используется в качестве ориентира при фрахтовании судов.

Извещение (notice) - всякое персональное уведомление, пре​дупреждение, напоминание; в более узком смысле «notice» означа​ет «предупреждение о расторжении контракта», в том числе трудо​вого. По законам Великобритании срок предупреждения (уведом​ления) об увольнении зависит от величины периода непрерывного найма у данного нанимателя. Если срок составляет 0,5-2 года, минимальное время получения предупреждения - 1 неделя, если 2-5 лет - 2 недели, если более пяти лет - один месяц.

Извещение о поставке (delivery notice) - письменное изве​щение расчетной палаты о намерении продавца поставить товар против открытой им короткой позиции по срочной сделке.
Извещение об отгрузке - документ, подтверждающий про​изводственную отгрузку импортного груза из российского порта на станцию назначения получателю или о выдачи такого груза на месте.
Издержки хранения - часть издержек обращения, связанная с хранением товарно-материальных ценностей на базах, складах, элеваторах и в необходимых случаях с доведением их качества до уровня, предъявляемого потребителями.

Изобретение (invention) - техническое решение, обладающее новизной, неочевидностью производственной применимостью.
Импорт (import) - ввоз из-за границы товаров, технологии и капитала для реализации и предложения на внутреннем рынке страны-импортера; возмездное получение от иностранных парт​неров услуг производственного или потребительского значения.
Импортная квота - нетарифные количественные (стоимо​стной или натуральный) способы ограничения ввода определен​ных товаров в страну; экономический показатель, характеризую​щий значимость импорта для национального хозяйства в целом, а также для отдельных отраслей и производства, по различным видам продукции.

Импост - налог.
Импутационная система налогов на прибыль корпора​ций - налоговая система, устраняющая двойное налогообложе​ние прибыли корпораций. Применяется в Бельгии, Великобрита​нии, Дании, Ирландии, Италии и Франции.

Имущественные права - субъективные права участников правоотношений, связанные с владением, пользованием и распо​ряжением имуществом, а также с теми материальными (имущест​венными) требованиями, которые возникают между участниками гражданского оборота по поводу распределения этого имущест​ва и обмена (товарами, услугами, работами, ценными бумагами, деньгами и др.).

Имущество (belongings property) - совокупность вещей и материальных ценностей, состоящих во владении какого-либо

лица; совокупность вещей, имущественных прав и обязанностей, которые характеризуют имущественное положение их носите​лей. Английские понятие «belongings» и «property» переводятся и как «собственность», причем «belongings» - в значении первом, a «property» - в первом и втором; т. е. «property» можно перево​дить и как «право собственности». Основными категориями иму​щества являются движимое и недвижимое.

Инвентаризация (inventory inventory taking stock-taking) -периодическая проверка наличия числящихся на баланс объеди​нения, предприятия, организации, учреждения ценностей, их со​хранности и правильности хранения, обязательств и прав на по​лучение средств, а также ведения складского хозяйства и реаль​ности данных учета. Инвентаризация материальных ценностей, их сохранности и правильности хранения оформляется инвентар​ной описью, где указываются: принадлежность имущества, его основные признаки, техническое состояние, количество и оценка. Проведение инвентаризации обязательно перед составлением го​довой бухгалтерской отчетности, при передаче имущества в арен​ду, выкупе, продаже, а также преобразовании государственного или муниципального предприятия в акционерное общество или товарищество, при ликвидации предприятия, установлении фак​тов хищений и в случае пожара или стихийных бедствий.

Инвентарная опись (inventory) - подробная опись имуще​ства какого-либо хозяйства, учреждения, предприятия с указани​ем количества и качества предметов и обозначением их оценки. Составляется при инвентаризации имущества. Составление ин​вентарной описи производится специальными комиссиями на ос​нове особых правил.

Инвестиции (investment) -долгосрочные вложения частного или государственного капитала в различные отрасли националь​ной (внутренние инвестиции) или зарубежной (заграничные ин​вестиции) экономики с целью получения прибыли. Инвестиции подразделяются на финансовые и реальные. Финансовые инве​стиции - вложения в финансовые институты, т. с. вложения в ак​ции, облигации и другие ценные бумаги, выпущенные частными компаниями или государством, а также в объекты тезаврации, банковские депозиты. Реальные инвестиции - вложения в основной капитал и на прирост материально-производственных запасов.
Инвестор (investor) ~ юридическое или физическое лицо, осуществляющее инвестиции.

Индекс (index) - цифровой статистический показатель, вы​ражающий (обычно в процентах) последовательные изменения каких-либо явлений; определенная величина (предшествующего периода, плановая) принимается в качестве базы, а сравниваемая (фактическая, плановая) относится к этой базе. Широко применя​ются индекс производства, товарооборота, экспорта, импорта и т. д. Различают индекс роста, включающий и базовую величину, и ин​декс прироста - только ее относительно увеличение.
Индексация (indexation, index-linking) - привязка суммы контракта, кредита, зарплаты к индексу роста цен; средство за​щиты от инфляции.

Индоссамент (endorsement, indorsement) - передаточная надпись на ценной бумаге, векселе, чеке и т. д., удостоверяющая переход прав по этому документу к другому лицу. Проставляется обычно на оборотной стороне документа или на добавочном лис​те. Индоссамент может содержать указания лица, в пользу кото​рого переводится документ (полный или именной индоссамент), быть на предъявителя или состоять из одной подписи индоссанта (бланковый индоссамент). Кроме передаточной функции индосса​мент на векселе и чеке выполняет также гарантийную функцию: каждый индоссант по векселю отвечает за акцепт и за платеж, индоссант по чеку - за платеж. Индоссамент на векселе (чеке) должен быть простым и ничем не обусловленным, частичный ин​доссамент недействителен.

Индульт - в соответствии с законами и обычаями войны срок, предоставляемый в случае объявления войны судам для того, чтобы они покинули порты неприятельского государства. По истечении этого срока суда подлежат конфискации.
Инженер-резидент - специалист инженерно-консультацион​ной фирмы, откомандированный для надзора за осуществлением оговоренного контрактом объема инжиниринговых услуг на месте реализации проекта и для непосредственного участия в работе.
Инженерно-консультационные услуги - оказание услуг, обеспечивающих интеллектуальный вклад при реализации проекта и имеющие целью достижение оптимальных показателей объекта (качества, сроков, стоимости и т. д.). Важнейшими из них являют​ся: проведение технико-экономических обоснований и исследова​ний, связанных с общим проектированием, подготовка чертежей и смет расходов; планирование и составление программ финансиро​вания; оценка предложений в отношении оборудования; назначе​ние торгов; оценка предложений строительства объекта и т. п.
Инжиниринг (engineering) - сфера деятельности по прора​ботке вопросов создания объектов промышленности, инфраструк​туры и др., прежде всего в форме предоставления на коммерче​ской основе различных инженерно-консультационных услуг. К основным видам инжиниринга относятся услуги предпроекторного, проекторного, послепроекторного характера, а также реко​мендательные услуги по эксплуатации, управлению, реализации выпускаемой продукции.

Инкотермс (incoterms - international commercial terms) - ме​ждународные правила по толкованию торговых терминов, издан​ные международной торговой палатой на основании обобщения мировой коммерческой практики. Первое издание - «Инкотермс 1936» - было выпущено в 1936 г. Затем были внесены изменения и дополнения в 1953, 1967, 1976, 1980, 1990 и 2000 г. с тем, чтобы создать сборник правил, согласующихся в общем и целом с прак​тикой международной торговли. Если при заключении контрактов (внешнеторговых) стороны ссылаются на условия, оговоренные в «Интеркомс», это снимает проблемы, вызываемые различной трак​товкой правил торговли разных стран и толкований терминов, ве​дущих к недоразумениям и спорам, вплоть до обращений в суды.
Иностранный контрагент - иностранное лицо, фирма или организация, являющаяся противоположной стороной в коммер​ческой сделке.

Инспекция - особый вид органов государственного и об​щественного управления, призванных наблюдать за выполнени​ем правил, установленных в определенной отрасли управления, и совмещающих контрольные функции с некоторыми административными правами. В задачи инспекции входит не только про​верка исполнения, но и принятия на месте мер к исправлению недостатков.

Интерпол - сокращенное название Международной орга​низации уголовной полиции. Интерпол с принятием устава был создан в 1923 г. С 1972 г. местом пребывания штаб-квартиры ор​ганизации определена Франция. Интерпол выступает в качестве международного центра регистрации преступников, а также осу​ществляет координацию международного розыска преступников (подозреваемых, лиц, пропавших без вести; похищенных ценно​стей). К настоящему времени членами Интерпола являются бо​лее 150 государств. Россия - член Интерпола как правопреемник СССР, вступившего в международную организацию в 1990 г.

Инфракция - нарушение условий, договора и контракта.

Исследование товарного рынка качественный и количе​ственный анализ политических, экономических, научно-техни​ческих, социальных и иных факторов, оказывающих непосред​ственное или косвенное влияние на объем и эффективность про​дажи товара на конкретном рынке или сегменте рынка, в целях получения достоверной информации для принятия оптимальных решений по разработке программ маркетинга и организации про​изводственно-коммерческой деятельности предприятия - произ​водителя и экспортера.

Исторические воды - как в доктрине международного пра​ва, так и в практике государств признается, что при определенных обстоятельствах государства могут по историческим основаниям иметь право на некоторые воды, примыкающие к их побережью, как на исторические воды. На исторические воды распространя​ется режим внутренних вод государства.

Исторические заливы - заливы между берегами одного го​сударства, имеющие ширину входа свыше 24 морских миль, ко​торые в силу исторически сложившихся условий с давних времен находились и находятся под контролем одного государства и рас​сматриваются им как внутренние воды.

Источник повышенной опасности - как правовое понятие -деятельность, связанная с эксплуатацией определенных объектов, особые свойства которых создают повышенную вероятность причинения вреда окружающим (использование транспортных средств, механизмов, электрической энергии высокого напряже​ния, атомной энергии, взрывчатых веществ, сильнодействующих ядов и т. п.; осуществление строительной и иной, связанной с нею деятельности и др.). За вред, причиненный источником повышен​ной опасности закон устанавливает более строгую ответствен​ность по сравнению с предусмотренной общими правилами об обязательствах, возникающих вследствие причинения вреда.
Й
Йорк-Антверпенские правила (york-antwerp rides) - свод общепринятых в международном торговом мореплавании пра​вил, регулирующих распределение между судовладельцем и гру​зовладельцем пропорционально стоимости судна, груза и фрахта убытков, понесенных кем-либо из этих лиц, вследствие расходов и пожертвований, произведенных во время морской перевозки намеренно для спасения судна, груза и фрахта от общей для них опасности. Были разработаны международной конференцией представителей торговых палат, судовладельцев, грузовладельцев и страховых компаний ряда стран, ведущих морскую торговлю, в г. Йорке (Великобритания) в 1864 г. В 1877 г. существенные изме​нения в них были внесены на конференции в г. Антверпене (от​сюда название - Йорк-Антверпенские правила). Наибольшее рас​пространение имеет редакция правил, принятая на конференции Международного морского комитета в Амстердаме в 1950 г. Не являясь ни законом, ни официальным международным соглаше​нием, общеприняты, и применяются в большинстве стандартных форм чартеров и коносаментов. Йорк-Антверпенские правила раз​деляются на литерные (от «А» до «С») и цифровые (I-XXII) пра​вила. Последние содержат положения, относящиеся к отдельным случаям общей аварии (распределение убытков от выбрасывания за борт части груза в целях тушения пожара на судне и т. п.), а так​же к определению размера отдельных видов убытков и стоимости спасенного имущества. В литерных правилах содержится определение общей аварии (правило «А») и ряд других положений общего характера. Эти правила оказали значительное влияние на законодательство об общей аварии многих стран; с некоторыми они воспроизведены в КТМ РФ.

К
Каботаж - вид плавания морских судов, при котором пере​возки грузов и пассажиров осуществляются между портами од​ной страны.

Каботаж воздушный - осуществление воздушных пере​возок между пунктами, расположенными полностью в пределах территории одного государства.

Казуальные сделки - сделки, из содержания которых вид​но, какую цель преследуют се стороны. Действительность казу​альной сделки ставится в зависимость от се цели. Цель должна быть законной и достижимой. Противоположным видом сделок являются абстрактные сделки.

Каналы международные - искусственные морские пути, связывающие между собой отдельные моря и океаны и исполь​зуемые для международного судоходства. Каналы международ​ные находятся под суверенитетом того государства, на террито​рии которого расположены. Режим международного судоходства регулируется международными соглашениями или только внут​ренним правом территориального суверена.

Каналы товародвижения - способы доставки товара к мес​ту продажи или месту потребления в установленные сроки при оптимальных затратах продавца.

Канальный сбор (canal dues canal toll) - обязательный пла​теж, взимаемый с торговых судов за пользование транзитными и подходными к портам каналами; вид портового сбора. Взимается при каждом прохождении канала в один конец независимо от того, вошло или не вошло судно в порт. От канального сбора освобожда​ются суда, с которых не взимается корабельный сбор (если заход в порт не связан с ремонтом, отстоем, снабжением топливом, водой и продовольствием). Ставки канального сбора зависят от тоннажа.

Канцеллинг (cancelling date) - предусмотренный чартером ко​нечный срок, к которому судно должно прибыть в порт отправления и во всех отношениях быть готовым к погрузке, по истечении кото​рого фрахтователь имеет право расторгнуть договор. Один из при​меров «лингвистической кальки» т. с. не перевод понятия, а более или менее приближенная передача английского слова в русской ор​фографии, что весьма характерно для коммерческой терминологии.

Карго - термин, применяемый для обозначения перевози​мого на судне и подлежащего страхованию грузов в тех случаях, когда не указывается его точное наименование.

Картель (cartel) - соглашение предприятий, обычно и той же отрасли, о ценах, рынках сбыта, объемах производства и сбы​та, обмене патентами и т. д. Картельное соглашение часто суще​ствует негласно. Фирмы, вступившие в картельное соглашение, сохраняют свою юридическую, финансовую, производственную коммерческую самостоятельность. В картельные соглашения час​то включаются требования соблюдения стандартов в отношении производимой участниками продукции, использовании патентов в целях получения максимальной прибыли и т. п. В условиях ан​тимонопольного законодательства, имеющего место в большин​стве западных стран, соглашения картельного типа носят порой завуалированный характер.

Картелированный товар - товар, цена и условия продажи которого регулируются картельным соглашением.

Каско (hull insurance) - вид страхования термин, применяе​мый при страховании средств транспорта (например, судов, са​молетов, автомашин и др.). Предусматривает возмещение ущер​ба при повреждении или гибели перевозочного средства, но не включает в себя страхование перевозимых пассажиров и грузов; не страхуются также связанные со средствами перевозки имуще​ственные интересы (фрахт, ответственность перед физическими и юридическими третьими лицами и т. п.). Английский эквива​лент понятию «каско» в буквальном переводе означает «страхова​ние корпуса» - без «содержимого» - пассажиров и груза. Договор страхования имущества и интересов может быть дополнением к страхованию «каско» или заключаться отдельно.

Качество (quality) - совокупность свойств товара, опреде​ляющих его пригодность к использованию по назначению; в до​говоре купли-продажи стороны согласовывают показатели каче​ства, порядок его проверки, порядок предоставления документов, удостоверяющих качество, условия сдачи-приемки и др. Качество продукции охватывает не только потребительские, но и техноло​гические свойства, конструкторско-художественные особенности, надежность и т. п. Качество товара в контрактах, заключаемых в пределах одной страны или региональной группировки стран, обычно определяется принятыми стандартами. В других случаях в контракт включается спецификация, определяющая качество то​вара. Во внешнеторговой терминологии существует специальное понятие - кондиции, означающее условие о качестве и упаковке товара. Часто предусматривается шкала уровней качества товара, на основе которой при фактической поставке производится вы​плата премии или удержание неустойки. Надеемся, что ни в роли бизнесмена, ни потребителя Вы не будете иметь дело с товарами худшего качества, а как минимум со средним качеством.

Квота (quota) - установленная доля какой-либо страны во ввозе или вывозе товара в другие страны.
Квотирование - разновидность мер по регулированию внешнеторговой деятельности, вводимых государственными и международными органами, по ограничению производства, экс​порта и импорта товаров.

Кларирование - выполнение всех формальностей и опе​раций, необходимых для получения разрешения на вход судна в порт или выход из него.

Клиринг (clearing) - система безналичных расчетов за то​вары, ценные бумаги и услуги, основанная на зачете взаимных требований и обязательств. Различают межбанковский клиринг (расчеты между банками путем зачета взаимных денежных тре​бований юридических лиц данной страны) и международный ва​лютный клиринг (расчеты во внешней торговле и других формах экономических отношений между странами, осуществляемые на основе международных платежных соглашений). Широко приме​няется система клиринговых расчетов на биржах. Осуществляется через специальные клиринговые (расчетные) палаты, центральный банк или крупнейшие коммерческие банки, а между отделениями одного банка - через клиринговый отдел главной конторы.
Клиринговая палата (clearing house) ~ биржевой и межбир​жевой орган, осуществляющий расчеты между участниками бир​жевых сделок на основе зачета взаимных требований.
Клубы взаимного страхования - организации, создаваемые судовладельцами с целью страхования убытков, причиненных третьим лицам и не покрываемых договором морского страхова​ния. Кроме того, клубы взаимного страхования принимают меры к предотвращению ареста застрахованных судов и оформляют в этих целях необходимые банковские гарантии.

Книжка (TIR) - форма, позволяющая пересекать границы без полного осмотра. То же что и Т-формуляр.

Книжка АТА - комплект таможенных пропускных докумен​тов на временный ввоз, временный вывоз и транзитную перевозку определенных грузов. Введен конвенцией АТА - Таможенной кон​венцией о временном ввозе грузов с применением книжки АТА.
Книжка МДП - единый таможенный документ, применяе​мый таможенными органами каждой из договорившихся стран в качестве грузового манифеста. Книжка МДП сопровождает груз от таможни места отправления до таможни места назначения, и каждая из затронутых таможен удостоверяет таможенное оформ​ление на данном документе.

Коллизионная норма (conflict rule) - норма (правило), кото​рая указывает, право какого государства должно быть применено к гражданскому (имущественному), трудовому и иному правоот​ношению международного характера.

Коллизионное право - нормы международного частного права, определяющие, какой из двух сталкивающихся законов, отечествен​ный или иностранный, должен быть применен в конкретном деле.
Комиссионер (Jobber, comission agent) - посредник в торго​вых сделках; лицо, выполняющее за особое вознаграждение тор​говые поручения от своего имени, но за счет комитента. Отлича​ется от других посредников тем, что формально осуществляет эти операции от своего имени. При этом комиссионер должен исполнить все обязанности и реализовать все права по заключенным сделкам, а затем передать комитенту все полученное имущество, а также вес права по отношению к третьему лицу. Комиссионер не отвечает перед комитентом за исполнение заключенной им сделки третьим лицом, кроме случаев, когда он принимает на себя специальное ручательство (делькредере). Вознаграждение комиссионера- комиссионные проценты.

Комиссия (commision) - контракт, по которому одна сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (комитен​та) за вознаграждение заключить сделку от своего имени, но в ин​тересах и за счет комитента; плата за совершение такой сделки.

Коммерческие права- права при выполнении международ​ных полетов осуществлять перевозки пассажиров, груза и почты, включая объемы и направления таких перевозок. Предоставляют​ся одним государством другому государству на основании между​народного договора.

Коммерческий акт (carrier s statement) - документ, удосто​веряющий обнаружение в пункте назначения поставляемых то​варов недостачу, повреждение или порчу груза. Необходим как обоснование для возмещения убытков.

Коммерческий график - основной документ, определяю​щий подачу судов под перевозку внешнеторговых грузов; состав​ляется ежемесячно и является единственным документом, уста​навливающим ответственность перевозчика за сроки подачи тон​нажа установленного типа.

Коммерческий кредит (commercial credit) - кредит, предос​тавляемый в товарной форме продавцами покупателям в виде от​срочки платежа за проданные товары. Предоставляется в вексель​ной форме или по открытому счету. В первом случае покупатель, получив товарные документы, акцептует переводной вексель (трат​ту), выставленный продавцом, или оформляет простой вексель. Во втором случае продавец не получает долговых обязательств покупателя, а открывает счет по задолженности. Погашение про​исходит периодическими платежами с короткими промежутками времени (1-2 месяца). Процент по коммерческому кредиту, вхо​дящий в цену товара и сумму векселя, обычно (за исключением международного коммерческого кредита) ниже, чем по банковскому кредиту. В международных экономических отношениях раз​новидностью коммерческого является фирменный кредит - ссуда зарубежной фирме в виде поставки товаров с отсрочкой платежа. Оформляется обычно траттой или открытым счетом.

Коммерческое представительство - особый вид предста​вительства в гражданском праве. В соответствии со ст. 184 ГК РФ коммерческим представителем является лицо, постоянно и само​стоятельно представительствующее от имени предпринимателей при заключении ими договоров в сфере предпринимательской дея​тельности.

Коммивояжер - сбытовой посредник, который перемеща​ясь по рынку, по поручению клиента (продавца) ищет покупате​лей его товара.

Компакт - сделка, договор.

Компенсационная сделка (compensation deal, compensation transaction) - сделка, при которой покупатель оплачивает стои​мость товара поставками других товаров. Заключая компенсаци​онное соглашение, стороны обмениваются списками взаимопоставляемых товаров с указанием их количества и цены; эти спи​ски прилагаются к договору и являются его неотъемлемой частью. В нашей стране компенсационные сделки с зарубежными парт​нерами, связанные с сооружением крупномасштабных объектов, реализовывались следующим образом: 1. Получение кредитов для оплаты иностранным фирмам приобретаемых у них товаров, не​обходимых для сооружения объекта. 2. Погашение кредита за счет экспорта продукции сооруженного объекта. (Так, например, стро​ился газопровод СССР - Западная Европа. Погашение кредитов для закупки оборудования производилось поставками газа.) Ком​пенсационные сделки могут предусматривать неконвертируемое сальдо, которое в зависимости от условия соглашения либо рас​ходуется в стране кредитора, либо погашается в денежной форме. В справочной англоязычной литературе под «компенсационны​ми» иногда понимаются бартерные сделки в системе междуна​родной потребительской кооперации, заключаемые по мировым рыночным ценам, действующим в момент заключения контракта.

Компенсационные пошлины {counter-vailing duties) - тамо​женные пошлины, взимаемые сверх обычных ввозных пошлин.

Компенсационные соглашения - вид внешнеторговых со​глашений, при которых покупатель товара оплачивает его стои​мость поставщиками других товаров.

Компенсация (от лат. compensatio - возмещение) - в гра​жданском праве - возмещение убытков, возникших вследствие нарушения гражданско-правовой обязанности (гибель вещи, дли​тельная просрочка в доставке товаров и др.), а также выплаты рабочим и служащим, производимые в установленных законом случаях (компенсационные выплаты).

Комплектность продукции [completeness ofset(s)] - совокуп​ность узлов, деталей, агрегатов, составляющих законченное изделие.

Комплектность поставки - передача в совокупности изде​лий, номенклатурный и количественный набор которых обеспе​чивает возможность совместного их использования покупателем, например, поставка оборудования и приборов, предназначенных для реализации законченного технологического цикла.

Конвенционный приоритет - порядок, предусмотренный Парижской конвенцией по охране промышленной собственности. Возник в связи с повсеместным предъявлением к изобретениям (а также к полезным моделям, промышленным образцам и торговым знакам) требований новизны. Право конвенционного приоритета признается за лицом, первым подавшим соответствующую заявку.

Конвенционный тариф - ставки таможенных пошлин, ус​танавливаемые в торговых договорах или соглашениях между го​сударствами для отдельных товаров, ввозимых с территории од​ного договаривающегося государства на территорию другого.

Конвенционный факторинг (conventional factoring main​line factoring maturity factoring) - универсальная система обслу​живания клиентов, включающая бухгалтерское, информацион​ное, рекламное, сбытовое, транспортное, страховое, кредитное и юридическое. За клиентом сохраняются практически только производственные функции. Поскольку клиенты факторных ком​паний могут отказаться от сохранения собственного штата служа​щих, выполняющих те функции, что принимает на себя факторная компания, возникает экономия, которая в сочетании с выгодами от дисконтирования фактур компенсирует достаточно высокую стоимость факторного обслуживания (последняя варьируется в зависимости от размера акционерного капитала, финансового положения клиента, вида продукции, объема работы и т. п.).
Конгломерат (conglomerate) - одна из форм объединений Объединяет предприятия, принадлежащие к различным отраслями экономики и не связанные прямой производственной кооперации ей. Формирование конгломератов происходит обычно при участии коммерческих банков, страховых и инвестиционных компаний. В частности, для США характерны инвестиционные конгломерат​ные слияния. Несколько большая степень функциональных связей имеет место в западноевропейских конгломератах. Но в любом случае для этой формы характерны большие масштабы дивер​сификации (т. с. разнообразия сфер деятельности), чем для кон​цернов. Еще одно существенное отличие от последних связано с децентрализованной структурой управления конгломератами (объединены преимущественно по линии финансового контроля).
Конклюдентные действия - молчаливое действие, явно свидетельствующее о намерении лица вступить в правоотноше​ние и заменяющее словесное согласие на совершение сделки.
Конкурентоспособность товара - совокупность качествен​ных и стоимостных характеристик товара, обеспечивающая удов​летворение конкретной потребности покупателя.
Конкуренция (competition) - форма экономической состяза​тельности между продуцентами и поставщиками за более выгод​ные условия производства и сбыта товаров и услуг. Если при этом нарушаются принятые нормы и правила, мы имеем дело с недоб​росовестной конкуренцией. Основные условия цивилизованной конкуренции - отсутствие монополизации какой-либо сферы рын​ка и создание равных условий хозяйствования для его субъектов.
Конкуренция на мировом рынке - экономический процесс взаимодействия, взаимосвязи и борьбы продуцентов и поставщи​ков при реализации продукции, соперничество между отдельны​ми производителями или поставщиками товара и услуг за наибо​лее выгодные условия производства и сбыта.

Коносамент (bill of lading) - документ, содержащий условия договора морской перевозки; товарораспорядительный документ, предоставляющий его держателю право распоряжаться грузом. Наиболее распространен во внешней торговле. Выдается перевоз​чиком отправителю после приема груза и удостоверяет факт заклю​чения договора. Коносамент может составляться на предъявителя, на имя получателя (именной), по приказу отправителя или получа​теля (ордерный). Выполняет три функции: расписки в получении груза судном; товарораспорядительного документа в междуна​родной торговле; доказательства наличия и содержания договора о перевозке. В коносаменте определены правоотношения между перевозчиком и грузополучателем. Если обязательные условия для получателя в коносаменте не излагаются, то делается ссылка на до​кумент, в котором они содержатся (как правило, чартер). Основные реквизиты: наименование судна, если груз принят к перевозке на определенном судне; наименование перевозчика; место приема или погрузки груза; наименование отправителя; место назначения груза или, при наличии чартера, место назначения или отправки судна; наименование получателя; наименование груза, его маркировка, число мест или количество и (или) мера (вес, объем); фрахт и дру​гие причитающиеся перевозчику платежи; время и место выдачи коносамента; подпись капитана судна. Коносамент может состав​ляться на предъявителя, на имя получателя (именной), «приказу» отправителя или получателя (ордерный). Коносамент на предъяви​теля передастся в обмен на груз путем простого вручения. Именной коносамент - по индоссаменту или в иной форме, но с соблюдени​ем правил, установленных для передачи долгового требования. По ордерному коносаменту груз выдается либо «приказу» отправителя (или получателя) груза, либо «приказу» банка. Если не указано, что коносамент составлен «приказу получателя», то он считается со​ставленным «приказу отправителя». Обычно коносамент составля​ется в нескольких экземплярах, причем в каждом делается пометка о их числе. Например, «один экземпляр коносамента из комплекта, состоящего из трех экземпляров» переводится как «one part bill of lading out of a set of three» и сокращенно обозначается «1/3 B/L». После выдачи груза по одному из экземпляров коносамента остальные теряют силу. Коносамент, в котором сделаны отметки о повреждении груза, упаковки и т. д., называется коносаментом с оговорками или нечистым коносаментом, в противоположность чистому. Сквозной коносамент выдается в тех случаях, когда нужно доставить груз в порт назначения с перевалкой на другое судно (или суда в промежуточном пункте. Смысловое наполнение термина коносамент на груз, принятый для погрузки, варьируется в зависимости от местонахождения груза - на борту судна или в порту в ожидании еще не прибывшего судна. Коносамент на несколько грузов, пред назначенных для различных грузополучателей, называется сборным или групповым. В коносаменте могут делаться отметки, связанные с фрахтом, например, есть коносамент с отметкой «фрахт подлежит уплате грузополучателем» или коносамент с отметкой «фрахт учтен».
Коносамент застрахованный - разновидность коносамента, применяется в ряде случаев при перевозке грузов в контейне​рах. В связи с тем, что коносамент застрахованный представляет собой сочетание транспортного документа со страховым поли​сом, он служит доказательством приема груза к перевозке и одно​временно удостоверяет его страхование.

Коносамент сквозной - выдается в тех случаях, когда груз доставляется по назначению не непосредственно данным судном а с перевалкой на другое судно или другое транспортное средст​во, так осуществляется, как правило, перевозка контейнеров.
Коносамент чистый - не содержащий каких-либо оговорок перевозчика, порочащих груз. Необходимость предъявления ко​носамента чистого является обычным условием договора купли-продажи, без соблюдения которого продавец не может получить в банке причитающиеся ему за товар платежи.

Консалтинг (consulting) - деятельность по консультированию по широкому кругу вопросов экономической деятельности пред​приятий, фирм, организаций. Консалтинговые фирмы предостав​ляют услуги по исследованию и прогнозированию рынка (товаров, услуг, лицензий, ценных бумаг); цен; по разработке технико-эконо​мических обоснований на различные объекты; проведению марке​тинговых исследований; разработке экспортной стратегии и т. д.
Консенсуальные сделки (от лат. consensus - соглашение) - сделки, для совершения которых достаточно соглашения сторон. Консенсуальными сделками являются сделки купли-продажи, а также многие сделки по выполнению работ и оказанию услуг (договор подряда, договор комиссии и др.). Противоположным видом сделок являются реальные сделки.

Консигнатор (agent carrying stocks; consignee) - агент по продаже партий товара за границей со своего склада и от сво​его имени за плату. В англоязычных странах существует такое название консигнационного агента: «agent carrying stocks», бук​вальный перевод которого: «агент, несущий запас товара». В кон​сигнационном договоре оговариваются не только наименование товара, но и его цена, срок продажи и т. п. К услугам консиг​натора прибегают, как правило, во внешнеторговых операциях. В отличие от других комиссионеров консигнатор осуществляет продажу товаров по ценам, устанавливаемым получателем (ко​митентом).

Консигнация (consignment) - вид внешне торгового контрак​та, по которому комитент передаст своему комиссионеру товар для продажи со склада комиссионера и от имени последнего, но при этом товар до момента его реализации остается собственно​стью комитента.

Консорциум (consortium) - временное объединение не​скольких компаний или банков для осуществления конкретных проектов или предоставления кредита.

Консул (лат. consul) -должностное лицо, назначенное в каче​стве постоянного представителя в каком-либо городе или районе другого государства для защиты юридических и экономических интересов своего государства и его граждан, осуществляющий выдачу паспортов и виз, ведение актов гражданского состояния, нотариальные действия, легализацию документов и т. д.

Консульские сборы - плата, взимаемая с граждан, учреж​дений и организаций за официальные действия, выполняемые по их просьбе консульствами и другими органами министерства иностранных дел, по тарифам, установленным в соответствии с внутренним законодательством страны, назначающей консула.

Консульский округ - определенная территория государст​ва пребывания, на которой в соответствии с соглашением меж​ду правительствами договаривающихся государств консульское должностное лицо выполняет возложенные на него обязанности В российской практике консульский округ определяется на осно​ве конкретной конвенционной нормы.

Консумент - потребитель товаров, или продуктов.
Контактные сделки - биржевые сделки на наличные день​ги с условием немедленной доставки купленных товаров.
Контанго (contango) - в отличие от «бэкуордейшн» это не скидка, а надбавка к цене наличного товара или к его котировке на ближайшие сроки при заключении сделки на более отдаленные сроки. Если покупатель не может обеспечить приемку товаров в сроки, оговоренные в контракте, то сумма, которую он обязуется заплатить в обмен на согласие продавца отсрочить поставку, гоже называется «контанго».

Контингент (quota) - установленное предельное количество товара, могущего быть импортированным в какую-либо страну; установленная доля какой-либо страны во ввозе или вывозе дру​гой страны.

Контр-оферта (counter offer) - встречное предложение - от​вет возможного покупателя на предложение продавца, содержа​щий неполное согласие с предложенными условиями и ряд новых условий для заключения сделки.

Контрабанда (contraband smuggling) - незаконное переме​щение через границу товаров, валютных ценностей и иных пред​метов; товар, тайно пронесенный или перевезенный через госу​дарственную границу. По праву нашей страны незаконным при​знается перемещение через границу товаров (ценностей) помимо таможенных учреждений либо через них, но с сокрытием товаров (ценностей) от таможенного контроля (неуказание в таможенной декларации определенных сведений о багаже, о наличии оружия, взрывчатого вещества, наркотиков и устройств для их употребле​ния, предметов старины и искусства, всего иного запрещенного к вывозу, когда эти объекты помещены в необычном месте либо им придан необычный вид,  что затрудняет таможенный контроль). Административная ответственность за контрабанду мо​жет предусматривать: конфискацию предметов контрабанды и перевозочных средств для ее совершения; штраф. Уголовная от​ветственность (за контрабанду, совершенную с сокрытием това​ров в специальных хранилищах, либо с обманным использовани​ем документов, либо в крупных размерах, либо группой лиц или должностным лицом с использованием служебного положения, а также и ядовитых веществ, оружия, боеприпасов и воинского снаряжения) предусматривает лишение свободы на несколько лет (с последующей ссылкой или без нее) и конфискацию имущества.

Контрагент (от лат. contrahens - договаривающийся) - сто​рона договора.

Контракт (contract) - двустороннее или многостороннее со​глашение, где оговорены права и обязанности для его участников; в торговле - документ, содержащий все условия купли-продажи, поставки и г. п.; (indenture) - письменное согласие сторон сдел​ки, в соответствии с которым выпускаются облигации и долговые обязательства, с указанием срока погашения, процентной ставки и других условий.

Контракт воздушной перевозки - контракт между авиаци​онным предприятием и пассажиром или грузовладельцем, по ко​торому авиапредприятие принимает на себя обязательство доста​вить пассажира или груз в обусловленный пункт назначения, за что пассажир или грузовладелец обязуется уплатить установленную провозную плату Контракт воздушной перевозки пассажира и его условия удостоверяются билетом, сдача багажа - багажной квитан​цией. Контракт воздушной перевозки груза- грузовой накладной.

Контракт догруза - контракт, применяемый для оформления перевозок массовых грузов при неполной загрузке линейных судов генеральными грузами, а также перевозок трамповыми судами до​полнительных партий грузов из того же порта, в котором грузится судно, отфрахтованное по чартеру для перевозки неполного груза.

Контракт комиссии - контракт, по которому одна сторона (комиссионер) обязуется по поручению другой стороны (коми​тента) за вознаграждение совершить одну или несколько сделок от своего имени, но за счет комитента.

Контракт коммерческой концессии (франшизы) - кон​тракт, по которому одна сторона (правообладатель) обязуется предоставить другой стороне (пользователю) за вознаграждение на срок или без указания срока право использовать в предпри​нимательской деятельности пользователя комплекс исключитель​ных прав, принадлежащих правообладателю, в том числе право на фирменное наименование и (или) коммерческое обозначение правообладателя, на охраняемую коммерческую информацию, а также на другие предусмотренные контрактом объекты исклю​чительных прав - товарный знак, знак обслуживания и т. д.
Контракт купли-продажи (bargain and sale) - контракт, по которому одна сторона (продавец) обязуется передать вещь (то​вар) в собственность другой стороне (покупателю), а покупатель обязуется принять этот товар и уплатить за него определенную денежную сумму. Двусторонний возмездный контракт, предме​том его является имущество (вещи). Особыми видами контракта (договора) купли-продажи являются контракт поставки (контракт на поставку), договор контракции (контрактация), договор энер​госнабжения (контракт на электроснабжение), договор (контракт) продажи недвижимости, договор (контракт) продажи предпри​ятия как имущественного комплекса.

Контракт мены (бартер) - контракт, по которому каждая из сторон обязуется передать в собственность другой стороны один товар в обмен на другой. К контракту мены применяются соот​ветственно правила о купле-продаже, если это не противоречит правилам о договоре мены и существу мены.

Контракт морской перевозки (contract of affreightment) -контракт (соглашение), определяющий условия перевозки морем грузов (пассажиров).

Контракт на выполнение маркетинговых (от англ. market-рынок) исследований - контракт, по которому одна сторона (за​казчик) поручает, а другая (маркетолог) обязуется предоставить заказчику за счет средств заказчика, если иное не установлено контрактом, услуги по созданию комплексной системы органи​зации производства и сбыта товара заказчика, ориентирован​ной на удовлетворение потребностей потребителей и получение прибыли на основе исследования и прогнозирования товарного рынка; осуществить анализ и прогноз рыночной ситуации для ориентации производства заказчика и разработать систему мер для создания лучших экономических условий реализации това​ра посредством влияния на формирование спроса через рекламу, льготы, премии, потребительский кредит, сервисные преимуще​ства и гарантии.

Контракт на выполнение научно-исследовательских работ - контракт, по которому исполнитель обязуется провести обусловленные техническим заданием заказчика научные иссле​дования, а по контракту на выполнение опытно-конструкторских и технологических работ - разработать образец нового изделия, конструкторскую документацию на него или новую технологию, а заказчик обязуется принять работу и оплатить ее.
Контракт на кредитование торговых операций (коммер​ческого кредита) - контракт, по которому одна сторона (кредитор-продавец), обязуется предоставить другой стороне (должнику-по​купателю) кредит в товарной форме в виде отсрочки платежа за проданные товары.

Контракт на оказание юридических услуг и юридиче​ское сопровождение - контракт, по которому исполнитель обя​зуется предоставить заказчику комплекс услуг, направленных на наиболее полное правовое обеспечение деятельности заказчика на предусмотренной контрактом территории.

Контракт на предоставление частных детективных (сы​скных) и (или) охранных услуг - контракт, по которому одна сторона - частное детективное (охранное) предприятие (объеди​нение), - обязуется оказать другой стороне (клиенту) услуги по профилю своей деятельности, предусмотренной в лицензии.
Контракт об исключительной (эксклюзивной) поставке (продаже) товаров - контракт (соглашение), по которому договари​вающиеся стороны приходят к соглашению, по которому одна сто​рона (поставщик или продавец), обязуется поставлять другой сто​роне (покупателю), определенную группу (группы) товара (товаров) на исключительных (эксклюзивных) или, как их еще принято назы​вать, преференциальных, условиях в целях наиболее рационального
с маркетинговой точки зрения продвижения такого (таких) товара (товаров) на рынке. Как правило, подобного рода контракты преду​сматривают взаимные обязательства сторон не заключать подобные контракты с третьими лицами в течение определенного срока.

Контракт об организации взаимосвязанной деятельности по реализации товаров региональными представителями - контракт (соглашение), по которому стороны - головная торгую​щая организация (организация-поставщик) и ее региональные представители - обязуются проводить взаимоувязанную согласо​ванную политику продвижения товаров головной организации на региональных рынках в целях предупреждения внутренней не​добросовестной конкуренции.

Контракт на создание рекламной продукции - контракт, по которому исполнитель обязуется разработать оригинал-макеты (сценарий и т. п.) рекламной продукции заказчика, после утвер​ждения таковых заказчиком, осуществить производство указан​ной продукции и передать таковую в собственность заказчика.

Контракт намерения - контракт, устанавливающий намере​ние продавца продать определенные товары в предстоящий пери​од и намерение покупателя купить их без твердых обязательств.

Контракт о перевозке грузов - контракт, по которому пе​ревозчик обязуется доставить вверенный ему отправителем груз в пункт назначения и выдать его управомоченному на получение груза лицу (получателю), а отправитель обязуется уплатить за пе​ревозку груза установленную плату.

Контракт подряда - контракт, по которому одна сторона (подрядчик) обязуется выполнить по заданию другой стороны (заказчика) определенную работу и сдать ее результат заказчику, а заказчик обязуется принять результат работы и оплатить его.

Контракт поручения - контракт, по которому одна сторона (поверенный) обязуется совершить от имени и за счет другой сто​роны (доверителя) определенные юридические действия. Права и обязанности по сделке, совершенной поверенным, возникают непосредственно у доверителя.

Контракт поставки - особая разновидность контракта куп​ли-продажи, используемая в предпринимательской деятельности,

по которому поставщик-продавец, осуществляющий предприни​мательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары поку​пателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием.

Контракт предварительный - предварительная договорен​ность о фрахтовании, которая впоследствии заменяется чартером.

Контракт примерный - контракт (соглашение) носящий рекомендательный характер для использования организациями по их усмотрению. Представляет собой форму контракта, вклю​чающую типовые разделы контракта и примерные условия.

Контракт присоединения - контракт, условия которого оп​ределены одной из сторон в формулярах или иных стандартных формах и могли быть приняты другой стороной не иначе как пу​тем присоединения к предложенному контракту в целом.

Контракт продажи предприятия - особый вид контракта купли-продажи, по которому продавец обязуется передать в соб​ственность покупателя предприятие в целом как имущественный комплекс, за исключением прав и обязанностей, которые прода​вец не вправе передавать другим лицам.

Контракт рамковый (рамочный) – контракт, содержащий лишь основные согласованные условия, которые не считаются окончательными и подлежат последующему уточнению в ходе вы​полнения соответствующих работ, поскольку точно определить их объем и стоимость затруднительно во время заключения сделки.

Контракт складского хранения - контракт, по которому товарный склад (хранитель) обязуется за вознаграждение хранить товары, переданные ему товаровладельцем (поклажедателем), и возвратить эти товары в сохранности. Контракт складского хра​нения является разновидностью контракта хранения.

Контракт спасания - по международному морскому праву -соглашение (контракт), заключаемое между капитаном терпящего бедствия судна и спасателем, оказывающим помощь такому судну.

Контракт специальный - контракт на проектирование, монтажные работы, техническое обслуживание, поставку специализированной продукции, запасных частей, проведение испы​таний, совместных и заказных работ и др.

Контракт страхования - соглашение (контракт) между стра​хователем и страховщиком, регламентирующее их взаимные обя​зательства в соответствии с условиями данного вида страхования.

Контракт торговой комиссии - контракт, по которому одна сторона - комиссионер - обязуется совершить одну или несколь​ко определенных сделок от своего имени, но по поручению, в ин​тересах и за счет другой стороны - комитента, который в свою очередь обязуется принять на себя последствия этих сделок и вы​платить комиссионеру обусловленное вознаграждение.

Контракт транспортной экспедиции - контракт, по кото​рому одна сторона (экспедитор) обязуется за вознаграждение и за счет другой стороны (клиента - грузоотправителя или грузополу​чателя) выполнить или организовать выполнение определенных контрактом экспедиции услуг, связанных с перевозкой груза.

Контракт финансирования под уступку денежного требо​вания - контракт, по которому одна сторона (финансовый агент) передает или обязуется передать другой стороне (клиенту) денеж​ные средства в счет денежного требования клиента (кредитора) к третьему лицу (должнику), вытекающего из предоставления кли​ентом товаров, выполнения им работ или оказания услуг треть​ему лицу, а клиент уступает или обязуется уступить финансовому агенту это денежное требование.

Контракт фрахтования (contract of affreightment fixture) - контракт, по которому чаще плательщиком выступает фрахтова​тель, т. е. лицо, заключившее контракт о перевозке с владельцем транспортных средств.

Контракт фрахтования судна - заключаемое между судов​ладельцем и фрахтователем соглашение (контракт) о найме судна для выполнения одного или нескольких конкретных рейсов или его найме (аренде) на время. В зависимости от условий фрахто​вания судов, контракт обычно оформляется рейсовым чартером, тайм-чартером либо димайз-чартером.

Контрактная цена - цена, фиксируемая в контракте. Кон​трактные цены являются ценами реальных сделок, поэтому они представляют наиболее достоверную информацию о ценах. Как правило, являются коммерческой тайной.

Контрактные ассигнования форм - разновидность много​летних ассигнований.

Контрафакция - использование отдельными фирмами на своих товарных знаках обозначений, помещаемых на популярных товарах других фирм, в целях недобросовестной конкуренции и введения в заблуждение покупателя. Термин, применяемый в пра​ве многих стран. В отечественных экономических англо-русских словарях «контрафакции» соответствует «counterfeiting». Однако в англоязычных изданиях «контрафакции» соответствует слово​сочетания: «infringement of trade mark» или «passing-off». Послед​нее означает также «ведение дела под чужим именем». Термин «counterfeiting)» в англоязычных источниках эквивалент «фаль​шивомонетничеству».

Л
Легализация - подтверждение подлинности имеющихся на документах подписей. Как правило, легализации, подлежат документы, составленные за границей или предназначенные для действия в зарубежном государстве. Производится в форме удостоверительной надписи консула («консульская легализация» или «дипломатическая легализация»).

М
Морской протест - оформленное в установленном порядке письменное заявление капитана судна с целью обеспечения дока​зательств для защиты прав и законных интересов судовладельца в тех случаях, когда в период плавания или стоянки судна имело ме​сто происшествие, которое может явиться основанием для предъ​явления к судовладельцу имущественных требований. Обычно морской протест должен содержать описание обстоятельств про​исшествия и мер, принятых капитаном для обеспечения сохранно​сти вверенного ему имущества. Перечня происшествий, требующих составления морского протеста, закон не содержит; он может заявляться при любых происшествиях - спасании, столкновении, загрязнении моря и т. п. Наиболее часто составляется при пере​возке грузов. Заявления о морском протесте подаются нотариусу (в российском порту), в зарубежном порту - консулу или компе​тентному лицу иностранного государства. Указанные лица при​нимают заявление без оценки изложенных в нем фактов. На ос​новании заявления составляется акт о морском протесте, являю​щийся при возникновении спора одним из видов доказательств. Изложенные в протесте сведения могут быть опровергнуты заин​тересованной стороной. Однако до такого опровержения данные морского протеста предполагаются действительными, и предос​тавление иных доказательств не является обязательным.
Н
Недобросовестная конкуренция (unfair competition) - та​кие действия субъектов внешнеторговой и торговой деятельно​сти, которые, в частности, включают: а) введение в заблуждение потребителей относительно характера, способа, места изготовле​ния и качества товара; б) распространение ложных, неточных или искаженных сведений, способных причинить убытки другому хо​зяйствующему субъекту или нанести ущерб его деловой репута​ции; в) самовольное использование товарного знака, фирменного наименования или маркировки товара другого хозяйствующего субъекта; г) получение, использование, разглашение научно-тех​нической, производственной или торговой информации, в том числе коммерческой тайны, без согласия се владельца и др. За не​добросовестную конкуренцию, как и другие нарушения законода​тельства, предусмотрены имущественные санкции.
Недобросовестная реклама - реклама, которая дискреди​тирует юридических и физических лиц, не пользующихся рекла​мируемыми товарами; содержит некорректные сравнения рекла​мируемого товара с товаром (товарами) других юридических или физических лиц, а также содержит высказывания, образы, поро​чащие честь, достоинство или деловую репутацию конкурента

 (конкурентов); вводит потребителей в заблуждение относительно рекламируемого товара посредством имитации (копирования или подражания) общего проекта, текста, рекламных формул, изобра​жений, музыкальных или звуковых эффектов, используемых в рекламе других товаров, либо посредством злоупотребления до​верием физических лиц или недостатком у них опыта, знаний, в том числе в связи с отсутствием в рекламе части существенной информации. Недобросовестная реклама не допускается.

Недопоставка - поставка неполного количества товара по сравнению с предусмотренным в договоре. Если недопоставлены части машин и оборудования, необходимые для пуска всего обо​рудования в эксплуатацию, поставка считается неосуществлен​ной. Недопоставка товара в установленные сроки расценивается как просрочка поставки с применением предусмотренных санк​ций. Если недопоставленное количество находится в пределах допустимого договором отклонения (опциона), это не считается недопоставкой.

Недостоверная реклама - реклама, в которой присутству​ют не соответствующие действительности сведения в отношении таких характеристик товара, как природа, состав, способы и дата изготовления, назначение, потребительские свойства, условия применения, наличие сертификата соответствия, сертификацион​ных знаков и знаков соответствия государственным стандартам, количество, место происхождения; наличия товара на рынке, воз​можности его приобретения в указанных объеме, периоде време​ни и месте; стоимости (цены) товара на момент распространения рекламы; дополнительных условий оплаты; доставки, обмена, возврата, ремонта и обслуживания товара; гарантийных обяза​тельств, сроков службы, сроков годности; исключительных прав на результаты интеллектуальной деятельности и приравненных к ним средств индивидуализации юридического лица, индивидуа​лизации продукции, выполняемых работ или услуг; прав на ис​пользование государственных символов (флагов, гербов, гимнов), а также символов международных организаций; официального признания, получения медалей, призов, дипломов и иных наград и т. д. Недостоверная реклама не допускается.

Незавершенные расчеты по зачету требований - дебето​вое сальдо на счете по зачету, которое не погашается из-за отсут​ствия у участника зачета собственных средств на расчетном счете и права на кредит.

Некредитуемые материальные ценности - производст​венные запасы, незавершенное производство, готовая продукция и товары, не принимаемые к кредитованию из-за несоответствия условиям кредитования.

Некредитуемые элементы - часть стоимости кредитуемого объекта, не подлежащая кредитованию.

Неликвиды - товарно-материальные ценности, излишние или ненужные предприятию, объединению, а также труднореали​зуемые готовые изделия.

Нелимитированные чековые книжки - комплект бланков расчетных чеков, выдаваемый банком для расчета с несколькими поставщиками, транспортными организациями, с определенным поставщиком или за определенный вид товара в случае, когда оп​лата чеков гарантируется банком посредством предоставления платежных кредитов, кредита со спецссудных счетов, под расчет​ные документы в пути.

Нелимитируемые кредиты - кредиты, выдаваемые хозяй​ственным организациям без ограничения уровня задолженности по ссудам на цели, предусмотренные кредитными планами.
Нематериальные активы (goodwill) - ценности, имеющие стоимостную оценку и не являющиеся физическими объектами, например, ценные бумаги, арендные права, технологии, патенты и другие объекты интеллектуальной и промышленной собствен​ности. В соответствии с нормативными документами Министер​ства финансов России к нематериальным активам, помимо выше​указанных, относятся права пользования земельными участками и природными ресурсами, программные продукты, монопольные права и привилегии (включая лицензии на определенные виды дея​тельности), торговые марки и т. п. В западных странах к нематери​альным активам относят и фирменный стиль компании, который охватывает как бланки, конверты и визитные карточки, так и одежду персонала, дизайн офиса (внешний и внутренний), оформление транспортных средств компании и фирменных сувениров и т. п.

Ненормируемые оборотные средства - непланируемые средства, функционирующие в сфере обращения.

Необеспеченная задолженность превышение на опреде​ленную дату задолженности предприятия, объединения или орга​низации по ссудам банка над суммой их обеспечения.

Необратимые валюты - данные единицы, используемые только во внутреннем денежном обращении страны.

Неоплаченные материальные ценности - ценности, полу​ченные объединением, предприятием, акцептованные иски для оп​латы, но еще не оплаченные в связи с просрочкой платежа из-за от​сутствия средств, а также ценности, по которым не наступил срок платежа или не оформлены поставщиком платежные документы.

Неорганизованный кредит- кредит, отношения по которому возникают за рамками организованного рынка ссудных капиталов.

Неотложные нужды - внеочередные потребности хозяйст​венной организации в оплате расчетных документов.

Неотфактурованные поставки товарно-материальные ценности, полученные организацией-покупателем, без счета по​ставщика.

Неоформленные отгрузки - отгруженная продукция, не оформленная расчетными документами.

Неплатежеспособность (insolvency) - финансовое или валютно-финансовое положение фирмы или государства, при котором они не могут своевременно погашать свои финансовые обязательства.

Неправильное описание товара (false trade description misdescription) - термин английского права. При наличии сущест​венного неправильного описания имущества или товара (это мо​жет быть ложное заявление, ложное сообщение, ошибка), след​ствием которого явилось заключение договора купли-продажи, покупатель имеет право отказаться от исполнения в натуре или расторгнуть договор (договор может быть оспорен как заклю​ченный под влиянием существенного заблуждения или обмана и признан недействительным). Если неправильное описание отно​сится к несущественным свойствам и характеристикам, договор может иметь законную силу, но покупатель вправе потребовать возмещения убытков. В Великобритании в описание товара вхо​дят: количество, габариты, результаты испытаний, качественные показатели, место и дата изготовления, ремонта, наименование предыдущего владельца или пользователя и т. п. Для договоров купли-продажи земли «misdescription» иногда переводится «не​правильная характеристика». Неправильное описание (непра​вильная характеристика) отличается от введения в заблуждение тем, что первое является частью договора, тогда как второе толь​ко побуждает к его заключению.

Непреодолимая сила (act of god - act of providence -force majeure - insuperable force — vis major) - чрезвычайное и непре​дотвратимое при данных условиях событие (стихийное бедствие, например, наводнение, землетрясение; общественные явления, например, военные условия), вынудившее лицо, обязанное в дан​ном правоотношении, нарушить договорное обязательство или причинить иной внедоговорный вред, который не мог быть пре​дотвращен не только этим лицом, но и любым другим, сходным с ним по роду и условиям деятельности. По российскому законода​тельству должник освобождается от ответственности за наруше​ние обязательства в связи с действием непреодолимой силы, как невиновный правонарушитель. Организации и граждане, деятель​ность которых связана с повышенной опасностью для окружаю​щих, освобождаются от ответственности за вред, причиненный источником повышенной опасности, если докажут, что вред воз​ник вследствие непреодолимой силы или умысла потерпевшего. Но в некоторых случаях закон возлагает ответственность за при​чинение вреда даже действием непреодолимой силы: воздушно-транспортная организация отвечает за смерть или повреждение здоровья, причиненное пассажиру при воздушной перевозке, не​зависимо от наличия или отсутствия вины и действий непреодо​лимой силы, если не докажет, что вред возник вследствие умысла самого потерпевшего. Течение срока исковой давности приоста​навливается, если предъявлению иска препятствовала непреодо​лимая сила, что, в свою очередь, является отличием последней от случая (казуса).

Неразменные банкноты - банковские билеты, неразмен​ные на золото.

Несостоятельность - признанная арбитражным судом не​способность должника в полном объеме удовлетворить требова​ния кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей.

Несравнимая продукция - виды продукции, вновь освоен​ные в текущем периоде, а также изделия, производство которых в прошлом периоде носило опытный характер или находилось в стадии освоения.

Нестандартная сделка (партия) - сделка (партия), размер которой меньше или больше установленного правилами данного рынка.

Нет-термз - условие фрахтования судна, по которому оно считается свободным от расходов по погрузке и выгрузке грузов.

Нетарифные барьеры - разновидность препятствий для импорта товаров, включающие большую группу торгово-политических, административных, валютно-финансовых, кредитных и других мер.

Нетарифные ограничения - совокупность экономических и административных мер, выходящих за рамки таможенно-тарифной политики и используемые в качестве национальной торговой политики инструментария при регулировании внешней торговли. Существует пять видов мероприятий по И.о.: участие государства во внешних торговых операциях; выработка таможенных и адми​нистративных процедур (антидемпинговые пошлины, консуль​ские формальности и т. д.); технические препятствия торговле, требования к таре, маркировке товаров и др.); специфические ог​раничения (импортные лицензии, экспортные сборы и др.); ог​раничение импорта, заложенное в механизме платежей и сборов (приграничный налоговый режим, импортные депозиты и др.).

Неторговые платежи - международные расчеты по нетор​говым операциям.

Нетто-ставка (net premium) - основная часть страховых та​рифов, предназначенная для формирования ресурсов страховых органов на выплату страхового возмещения и страховых сумм.

За основу нетто-ставки принимается средняя за ряд лет убыточ​ность страховой суммы, выражающая соотношение между накоп​ляемыми и выплачиваемыми суммами. При анализе убыточности страховой суммы учитываются: частота страховых случаев, отно​шение средних страховых сумм поврежденных (уничтоженных) и застрахованных объектов и др.

Неустойка (forfeit - penalty) - определенная законом или договором денежная сумма, которую должник обязан уплатить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего исполне​ния обязательства, в частности в случае просрочки исполнения. Разновидность неустойки - пеня и штраф. Устанавливается в виде фиксированной суммы, в процентах к сумму неиспользо​ванного обязательства или в форме повышенного тарифа (допол​нительной платы). В российском праве различают четыре вида неустойки: 1) зачетную (засчитывается при взыскании убытков); 2) исключительную (се взыскание исключает взыскание убыт​ков); 3) штрафную (взыскивается наряду с убытками); 4) альтер​нативную (потерпевшая сторона в случае нарушения обязатель​ства, обеспеченного неустойкой, вправе потребовать взыскания либо неустойки, либо убытков.

Нефтедоллары - государственные доходы стран-экспорте​ров нефти от экспорта энергоресурсов.

Неэквивалентный обмен - устойчивое нарушение пропор​ций между затратами на производство товаров и услуг и возмеще​нием их при экспорте и импорте.

Неэтичная реклама - реклама, которая: содержит тек​стовую, зрительную, звуковую информацию, нарушающую об​щепринятые нормы гуманности и морали путем употребления оскорбительных слов, сравнений, образов в отношении расы, национальности, профессии, социальной категории, возрастной группы, пола, языка, религиозных, философских, политических и иных убеждений физических лиц; порочит объекты искусства, составляющие национальные или мировое культурное достоя​ние; порочит государственные символы (флаги, гербы, гимны), национальную валюту Российской Федерации или иного государ​ства, религиозные символы; порочит какое-либо физическое или юридическое лицо, какую-либо деятельность, профессию, товар. Неэтичная реклама не допускается.

Новация (novation) - прекращение обязательства по согла​шению сторон путем замены его новым обязательством (напри​мер, выдача векселя взамен ранее выданного обязательства). В за​конодательстве Великобритании этому термину дастся несколь​ко иное толкование: возобновление двустороннего договора на тех же условиях, но при замене одного из контрагентов третьим лицом. Такая ситуация может иметь место, если какая-либо об​ласть деятельности одной компании переходит к другой, причем последняя принимает на себя обязательства по выполнению кон​трактов, относящихся к этому виду деятельности и заключенных передающей стороной.

Новое вместо старого - термин, означающий вычеты из принимаемой на общую аварию стоимости ремонта разницы ме​жду стоимостью новых материалов и частей судна и старых с уче​том их возрастного износа.

Ножницы цен - расхождение уровней и динамики цен ме​ждународной торговли на отдельные группы товаров, в первую очередь на готовые изделия и топливно-сырьевые товары. «Нож​ницы цен» - фактор, определяющий «условия торговли», эконо​мические выгоды партнеров с учетом структуры их экспорта и импорта. Используется для оценки эквивалентности обмена меж​ду развитыми странами - экспортерами готовой продукции (ма​шин, оборудования и др.) и развивающимися странами - постав​щиками сырья, топлива и сельскохозяйственных товаров.
Номенклатура - перечень названий, например, номенклату​ра счетов, товаров и пр.

Номинал (par value) - нарицательная стоимость, указанная на ценных бумагах, банкнотах, монетах.

Норма накопления - одна из важнейших народнохозяйствен​ных пропорций, характеризующих эффективность общественного производства. Исчисляется как отношение фонда накопления к на​циональному доходу, используемому на потребление и накопление.
Норма оборотных средств - экономически обоснованный минимальный размер запасов товарно-материальных ценностей,
достаточный для выполнения плана производства и реализации продукции.

Норма прибавочного продукта - отношение прибавочного продукта к необходимому продукту.

Нормативная стоимость обработки - один из стоимостных показателей объема производства, отражающий вклад коллектив; объединения, предприятия в результате производственной деятельности, исключающей повторный счет материальных затрат В отличие от нормативной чистой продукции не включает нормативную прибыль, но включает нормативные статьи затрат.

Нормативная чистая продукция - один из стоимостные показателей объема промышленного производства, характеризующий вклад данного объединения, предприятия в произведет во вновь созданной стоимости; элементами нормативной чисто» продукции является нормативная зарплата и нормативная при быль выпускаемой продукции и услуг.

Нормативные активы - планируемые остатки оборотные средств.

Нормативный метод распределения - разграничение в финансовом плане прибыли объединений, предприятий, организаций между бюджетом и хозяйством по установленным нормативам.

Нормативный срок службы основных средств - период в течение которого средства труда должны перенести свою стоимость на готовый продукт, а предметы потребления длительно го пользования - сократить способность отвечать опредёленным требованиям.

Нормирование расходов бюджета - метод определения рас ходов на содержание бюджетных учреждений, финансируемых сметном порядке.

Нормируемые оборотные средства - планируемые собственные средства объединений, предприятий, организаций, используемые для создания минимальных запасов товарно-материальных ценностей и обеспечения бесперебойного процесса производства и реализации продукции.

Нормы естественной убыли - размер допустимых естественных потерь в весе или объеме товара от усушки, утечки, утруски, при перевозке, перевалке, хранении. В международной торговле общеприняты для ряда товаров потери веса в пути, за которые продавец не несет ответственности (например, 1,5% веса для какао-бобов). При внутренних перевозках и хранении това​ров действуют нормы естественной убыли, которые периодиче​ски пересматриваются, обычно в сторону уменьшения, в целях лучшей сохранности товаров, предотвращения хищений.
Нормы расходования наличных денег - определенные размеры использования предприятиями, организациями, учреж​дениями наличных денег из выручки на неотложные хозяйствен​ные расходы и оплату в разрешенных законодательством случаях закупленных сельскохозяйственных продуктов у населения.
Нота - документ дипломатической переписки. В междуна​родной практике обычно различают ноту личную и вербальную. Личная нота имеет форму письма, составляется от имени подпи​сывающего се лица. Вербальная нота печатается на нотном блан​ке, начинается и заканчивается формулами вежливости, составля​ется в третьем лице и не подписывается.

Нотабене - отметки известным знаком, делаемые на дело​вых бумагах.

Нотис - извещение, вручаемое судовладельцем (капитану суд​на) фрахтователем или их агентом о предполагаемом времени при​бытия судна в порт или его готовность к производству грузовых опе​раций. Сроки и порядок подачи нотиса оговариваются в чартере.
Нотификация (notification) - уведомление векселедержате​лям индоссанта, векседателя или авалистов о неакцепте или неоп​лате векселя в форме письменного извещения. По Женевскому еди​нообразному вексельному закону и российскому законодательству извещение об этом должно быть послано держателем в течение четырех рабочих дней, следующих за датой протеста или, в случае оговорки «оборот без издержек», за датой предъявления. Каждый индоссант, получив уведомление, должен в течение двух рабочих дней известить своего предшественника и так далее до векселеда​теля. Не сделавший этого в установленный законом срок не теряет своих регрессных прав, но несет ответственность за ущерб в пре​делах суммы векселя. По английскому вексельному закону в отношении внутренних векселей извещение официально удостоверяет факт неакцепта либо неплатежа, т. е. выполняет ту же функцию, что и протест по Единообразному вексельному закону. Поэтому держатель, не пославший извещения, лишается своих регрессных прав. Для сохранения последних в отношении иностранных вексе​лей необходимо совершение вексельного протеста.
Ноу-хау (know-how) - совокупность технических, коммер​ческих и других знаний, оформленных в виде технической доку​ментации, навыков и производственного опыта, необходимых для организации того или иного производства, но не запатентован​ных. В коммерческой практике считается собственностью пред​приятия наряду с патентами на изобретения, товарными знаками, авторскими правами и др. патентной информацией. Широко ис​пользуется в лицензионных соглашениях, договорах о техниче​ском сотрудничестве, лизинге, строительстве «под ключ», различ​ных видах услуг и т. д. Как правило, содержат признаки новизны, почему-либо не защищенные патентом на изобретение - отсюда элемент секретности. Передаются (по контрактам и т. п.) в виде документации, не раскрывающей всей сути новшеств, а лишь дос​таточной для их применения; возможно участие специалистов по внедрению и консультантов. Дополнительная защита от разглаше​ния предусматривается в контрактах. Законодательные нормы об охране «ноу-хау» не выработаны.

Нулификация - лишение силы какого-либо документа.
Нулификация денег (money nullification) - объявление госу​дарством обесценивающихся бумажно-денежных единиц недей​ствительными; разновидность денежной реформы, проводимой в результате сильной инфляции при резком падении покупательной способности денег. Иногда фактически совпадает с девальваци​ей, если обесцененные деньги обмениваются на новые по крайне низкому курсу.

О
Обеспечение (security) - гражданское правоотношение, даю​щее кредитору большую уверенность в исполнении должником своих обязательств. Например, обеспечением долга может выступать долговое обязательство - дополнительное (акцессорное) обязатель​ство, закладная; денежным обеспечением судебных издержек, когда, например, истец до окончания судебного процесса должен уехать за границу, - сдача в депозит определенной суммы. Рассматриваемое понятие относится также к праву остановки товара в пути.

Обеспечение денег (cover of money) - совокупность матери​альных условий, способствующих стабильности денежного обра​щения и обеспечивающих использование денег в соответствии с объективным экономическим законом денежного обращения.

Обеспечение доказательств - в соответствии с гражданско-процессуальным и арбитражно-процессуальным законодательст​вом Российской Федерации лица, имеющие основания опасаться, что представление необходимых для них доказательств сделается впоследствии невозможным или затруднительным, могут про​сить суд об обеспечении этих доказательств.

Обеспечение иска (security for a claim) - охранительные споры, принимаемые судом в отношении имущества ответчика, для гарантии осуществления имущественных требований истца на случай разрешения дела в его пользу.

Обеспечение кредита (cover of credit) - товарно-материаль​ные ценности и затраты производства, служащие для кредитора залогом полного и своевременного возврата должников полу​ченных в ссуду средств и уплаты им причитающихся процентов. Обеспечение кредита предоставляется заемщиком при оформле​нии ссуды и находится в распоряжении кредитора (полностью или частично) до погашения кредита.

Обеспеченные облигации (secured bonds) - облигации, обеспеченные физическими активами или ценными бумагами компании-эмитента или других компаний.

Обесценение денег (deprecation of money) - падение покупа​тельной способности денег по отношению к товарам (внутреннее обесценение) или снижение их валютного курса (внешнее обес​ценение). Возникает в связи с повышением товарных цен (опто​вых и особенно розничных) и понижением курса национальной валюты по отношению к иностранной.

Обман (deceit defraudation -fraud) - ситуация, когда одна из сторон сообщает другой стороне неверные сведения о важных эле​ментах сделки либо умалчивает об их подлинном существе предна​меренно. В случаях введения в заблуждение и заблуждение имеет место ситуация в связи со сделками, совершаемыми под влиянием заблуждения. Их отличие от сделок, заключаемых под влиянием об​мана, в частности, объясняет тот факт, что по Гражданскому кодексу России сделки, совершаемые под влиянием заблуждения и обмана, проходят по разным статьям. Существует понятие «подразумевае​мый обман» - толкуемый в более расширенном смысле, например, нарушение конфиденциальности может повлечь за собой такие пра​вовые последствия, как расторжение договора и взыскание дохода (имущества), неправомерно полученного другой стороной.

Оборот - закупка (в том числе импорт), поставки (в том чис​ле экспорт), хранение и розничная продажа.
Оборотные активы - нормируемые и ненормируемые обо​ротные средства организаций, отражаемые в активе бухгалтер​ского баланса.

Оборотные документы (negotiable instruments) - термин, применяемый для обозначения группы денежных документов, передача прав по которым производится простым вручением или вручением, дополненным индоссаментом, без оформления договора об уступке требования по обязательству другому лицу: векселя (простые и переводные), чеки, депозитные сертификаты, предъявительские акции и облигации, казначейские векселя. Их приобретатель защищен от претензий, даже несмотря на недос​татки в правовом титуле предшествующего держателя. В некото​рых словарях можно встретить и такие английские эквиваленты понятия «оборотные документы»: «commercial paper», «mercantile paper», но более точным, как это следует из англоязычных ис​точников, является «negotiable instruments».
Оборотные средства - совокупность денежных средств, авансированных объединениям, предприятиям, организациям для создания оборотных производственных фондов и фондов обра​щения, обеспечивающих планомерный и непрерывный процесс производства и реализацию продукции.

Оборотные фонды - часть производственных фондов объ​единений, предприятий, организаций, целиком потребляемая в одном производственном цикле и полностью переносящая свою стоимость на изготавливаемый продукт.

Оборотный капитал (circulating capital - current capital -floating capital - live capital - trading capital - working capital) - английские эквиваленты, буквально означающие «текучий», «жи​вой», «работающий», образно и точно выражают суть этого вида капитала.

Образцы без цены - предметы, включая сырье, обладаю​щие незначительной стоимостью и служащие для демонстрации, ознакомления, проверки их качества, технических показателей, и виды для производства лабораторных испытаний, исследований, не предназначенные для продажи. Признаки таких образцов оп​ределяются рядом международных конвенций. Например, стои​мость предмета, не превышающая пяти долларов, намеренные дефекты предмета (перфорация, разрезы, неуничтожаемая марки​ровка), не позволяющие использовать этот предмет в иных целях, кроме как для демонстрации.

Обратимость валюты - возможность обмена валюты дан​ной страны на валюту других стран по действующему валютному курсу.

Обратное требование - требование лица (гражданина или организации), совершившего платеж другому лицу, предъявляе​мое к третьему лицу, по вине которого был совершен платеж. Например, поставщик, уплативший грузополучателю стоимость обнаруженной недостачи в присланной продукции, предъявляет обратное требование экспедитору (упаковочной артели), совер​шившему отгрузку, при которой произошла недостача.

Обратный фрахт (home freight) - фрахт, который судовла​делец обязан оплатить перевозчику за обратную доставку груза в порт отправления, если он не может быть сдан в порту назначе​ния по причинам, от перевозчика не зависящим.

Обращение страны-партнера - официальный документ, направленный правительством страны-партнера к правительству другой страны, с просьбой об оказании содействия в строительстве объектов в определенных отраслях экономики или выполнении отдельных работ, оказании определенных услуг.

Общая авария (general average ~ gross average) - в морское праве - имущественный ущерб, намеренно причиненный судну) или грузу для избежания угрожающей им общей опасности. По определению КТМ РФ общая авария - это убытки, понесенные вследствие произведенных намеренно и разумно чрезвычайны) расходов и пожертвований в целях спасения судна, фрахта и перевозимого груза. Например, при снятии судна с мели для уменьшения его осадки груз иногда выбрасывается за борт. Убытки составляющие общую аварию, могут распределяться пропорционально стоимости судна, фрахта и груза.

Общая рентабельность - один из показателей эффективности работы предприятия, организации, объединения, отраслей производства, народного хозяйства. Представляет собой отношение балансовой прибыли к ежегодной стоимости основных производственных фондов и нормируемых оборотных средств.

Общее право (common law) - часть прецедентного права настолько важная, что группу государств, где действует англо саксонская правовая система, называют также странами «обще го права». Это название сложилось в Англии исторически и характеризовало собой ситуацию, когда нормы общего права стал] действовать в противоположность местным обычаям, на территории всей страны. В системе «общего права» отсутствует такая отрасль, как гражданское право.

Общезаводские расходы - дополнительные к основным за тратам на производство расходы на общее обслуживание и организацию производства и управление производственным объединением, предприятием, организацией в целом.

Общеизвестные факты - в процессуальных отраслях прав факты, о существовании которых знает широкий круг людей, том числе и судьи. В силу этого общеизвестные факты относятся к числу фактов, не подлежащих доказыванию (наряду с преюдициальными).

Общепроизводственные расходы - затраты на общее обслуживание и организацию производства и управления на уровня отдельных производств или структурных подразделений организации (предприятия)

Общецеховые расходы - дополнительные к основным за​тратам на производство, расходы на обслуживание и организа​цию производства и управления на уровне цеха или аналогичного структурного подразделения производственного объединения, предприятия, организации.

Общий рынок (common market) - Европейское экономи​ческое сообщество (ЕЭС) западноевропейских государств. Цели ЕЭС: создание таможенного союза и общего рынка со свободным перемещением в рамках ЕЭС капиталов, товаров, услуг, рабочей силы; проведение единой торговой политики в отношении треть​их стран; унификация финансовых систем и проведение общей валютной политики. Руководящие органы ЕЭС - Комиссия и Совет Министров - находятся в г. Брюсселе (Бельгия). Соглас​но Единому европейскому акту, формально вступившему в силу с 1 января 1987 г. и модифицирующим Римский договор 1957 г. о создании ЕЭС и Евратома, с 1 января 1993 г. предусматривается создание полностью интегрированного, по существу, внутренне​го рынка в масштабах Сообщества. В англоязычных источниках он называется единым рынком.

Общий фонд для сырьевых товаров - международное фи​нансовое учреждение в рамках Интегрированной программы для сырьевых товаров, представляющее собой финансовую базу для международных товарных соглашений. Основным инструментом программы являются международные товарные соглашения, при​званные предотвращать чрезмерные колебания цен на сырье путем создания буферных запасов. Однако хранение буферных запасов требует больших финансовых средств. Объединение средств, пред​назначенных для регулирования рынка, даст экономию. В 1980 г. был создан общий фонд, который должен предоставлять займы ме​ждународным товарным соглашениям для поддержания цен и т. п. Средства фонда складываются из обязательных взносов стран-уча​стниц путем покупки ими акций этого своеобразного международ​ного банка. Россия (во времена СССР) присоединилась к соглаше​нию об учреждении Общего фонда для сырьевых товаров.
Объединение внешнеторговое - хозрасчетная внешнетор​говая организация, пользующаяся правами юридического лица. Круг внешнеторговых операций, совершаемых внешнеторговы​ми объединениями, определяется уставом объединения. Внешне​торговое объединение осуществляет функции: выполнение пла​нов экспорта и импорта товаров и услуг; содействие развитию экономических связей с другими странами, заключение хозяйст​венных договоров по вопросам международной специализации производства; развитие прямых кооперационных связей и другие прогрессивные формы производственного и научно-технического сотрудничества.

Объект комплектный - набор машин и оборудования, предназначенный для определенного объекта, указанный в про​екте, обеспечивающий определенный технологический процесс и достижение заданных производственных показателей.

Объект строительства - комплекс зданий, сооружений или видов работ и затрат, относящихся к предмету контракта (догово​ра) или соглашения.

Объект, списанный на реализацию - объект, завершен​ный строительством (сданный в постоянную эксплуатацию, что оформлено соответствующим сертификатом), по которому закон​чены все финансовые взаиморасчеты подрядчика и заказчика.

Обычай (custom) - правило поведения, сложившееся в меж​дународной торговой практике, которое признается государства​ми как имеющее юридически обязательный характер. Правило сложившееся вследствие длительного фактического применения. Если соблюдение обеспечивается принудительной силой госу​дарства, обычай становится правовым в отличие от неправового (традиции, нравы и т. п.). В законодательстве и практике ряде стран используется для учета особенностей отношений в данное местности или данной отрасли деятельности (например, при ре​шении споров, связанных с земле- и водопользованием).

Обычаи порта - сложившееся на практике толкование тех или иных условий в области коммерческой эксплуатации флота.

Обычай делового оборота - сложившееся и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило поведения, не предусмотренное законодательством, не​зависимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо докумен​те. Обычаи делового оборота противоречащие обязательным для участников соответствующего отношения положениям законода​тельства или договору, не применяются.

Обычная доставка (regular way delivery) - если не предусмот​рено иначе, ценные бумаги, продаваемые на Нью-Йоркской фондо​вой бирже, должны быть доставлены брокером по продаже бумаг покупающему брокеру, и платеж должен быть осуществлен броке​ром по закупке на пятый день после сделки. Что касается облига​ций, то их доставка осуществляется на следующий рабочий день.

Обычное право - система норм, правил поведения, осно​вывающаяся на обычае. Обычное право возникло в догосударственный период развития стран и народов, оно было широко распространено в рабовладельческие и феодальные времена. К обычному праву относятся Русская правда, Алеманнская прав​да, Салическая правда и т. п. По мере развития государств и их правовых систем обычное право уступает место закону.

Обязательства (liabilities) - все требования к корпорации, организации. Долговые обязательства включают в себя счета, за​работную плату, подлежащую выплате, дивиденды, объявленные к выплате, накопленные налоги, подлежащие выплате, фиксиро​ванные или долгосрочные обязательства, такие как облигации, обеспеченные закладной под недвижимость, облигации акцио​нерных компаний и банковские ссуды.

Обязательственное право (law of obligation) - совокуп​ность юридических норм, регулирующих разнообразные отноше​ния между организациями, между организациями и гражданами и между гражданами, вытекающие из экономического оборота в обществе; совокупность гражданско-правовых норм, регулирую​щих обязательства; оно составляет раздел Гражданского кодекса Российской Федерации и слагается из общей и особенной частей. Общая часть включает определение понятие и сторон обязатель​ства, нормы обеспечения исполнения обязательств и др. Нормы особенной части обязательственного права регулируют отдель​ные виды обязательств.

Обязательство (obligation) - гражданское правоотношение, в силу которого одна сторона (должник) обязана совершить в пользу другой стороны (кредитора) определенное действие (пе​редать имущество, выполнить работу, уплатить деньги и т. п.) либо воздержаться от него. Кредитор в свою очередь имеет право требовать от должника исполнения его обязанности. В зависимо​сти от содержания прав и обязанностей сторон различают обяза​тельства, направленные: на возмездное или безвозмездное отчу​ждение (приобретение) имущества в собственность или на ином вещном праве; на возмездное или безвозмездное предоставление имущества в пользование; на выполнение работ, оказание услуг и др. При наличии в обязательстве нескольких кредиторов и не​скольких должников порядок исполнения участниками определя​ется в зависимости от предмета обязательства и условий согла​шения сторон. Если каждый из участников обязательства обязан его исполнить в определенной (равной или неравной) доле, такое обязательство называется долевым или обязательством с долевой ответственностью. Если кредитор вправе требовать от любого из должников выполнения обязательства полностью (что означа​ет освобождение от ответственности перед кредитором других участников обязательства), такое обязательство называется со​лидарным или обязательством с солидарной ответственностью. Обязательство прекращается: по исполнении; в связи с невозмож​ностью исполнить обязательство, в случае если за нее должник не отвечает; путем зачета встречных однородных требований; по соглашению сторон; ликвидацией юридического лица (должника или кредитора), если закон в этом случае не возлагает исполнение обязательства на другое юридическое лицо; в связи со смертью должника или кредитора (при личных обязательствах) и др.

Овердрафт (overdraft) - форма краткосрочного кредита, предоставление которого осуществляется списанием средств по счету клиента банка, в результате чего образуется дебетовое сальдо. Предоставляется банками наиболее надежным клиентам по договорам, где устанавливаются: максимальная сумма оверд​рафта, условия предоставления кредита, порядок погашения. При овердрафте в погашении задолженности направляются все суммы, зачисляемые на текущий счет клиента, поэтому объем креди​та изменяется по мере поступления средств, что отличает оверд​рафт от обычных ссуд. Проценты взимаются по существующим или согласованным ставкам.

Оверсайд-деливери - условие сдачи доставленного судном груза непосредственно в лихтер или другое судно по варианту борт-борт.

Овертайм - сверхурочное время для рабочих и служащих, в течение которого производились работы по погрузке или разгруз​ке судна.

Оговорка - одностороннее заявление, сделанное при подпи​сании, ратификации, утверждении, принятии договора или при​соединении к нему, посредством которого выражается желание исключить или изменить юридическое действие определенных положений договора в их применении к Российской Федерации.

Оговорка ледовая - условие, предусматривающее взаи​моотношения сторон при образовании в порту погрузки или вы​грузки льда. Договор морской перевозки может быть немедленно расторгнут судовладельцем, если означенный порт становится недоступным из-за льда.

Оговорка о войне - условие, определяющее действие сто​рон в случае возникновения войны или угрозы войны, военных действий, гражданской войны и других военных рисков.

Оговорка о забастовке - условие, определяющее взаимо​отношения сторон, в случае забастовки в порту погрузки или вы​грузки. Может предусматривать расторжение Договора морской перевозки, в случае же оставления его в силе, фрахтователь вы​плачивает демередж.

Оговорка о праве фрахтователя (cession clause) - оговорка о праве фрахтователя переуступить договор другому лицу.

Ограничения - в области экспорта и импорта устанавлива​ются государством или группами государств в качестве средств проведения внешнеэкономической политики, направленной на защиту интересов национальных товаропроизводителей и потре​бителей, обеспечение общегосударственных интересов и выпол​нение международных обязательств. В зарубежных государствах применяются подобные или иные меры контроля и регулирования экспорта и импорта. В последние годы в секторе мирового хозяйства получила распространение так называемая «ограничительная деловая практика», характеризующаяся разного рода мерами, скоординированными действиями групп предприятий одной или нескольких стран в целях укрепления их позиций на рынке, зачастую в ущерб другим предприятиям.
Ограничения нетарифные - система административных экономических (финансовых, кредитных и иных) мер, применяемых государствами в целях регулирования ввоза и вывоза. Во внешней торговле зарубежных стран используются многие сотни разны нетарифных ограничений, в том числе количественные, ограничения ввоза, лицензирование (разрешительный порядок) и т. п.
Ограничения ответственности (liability limitations) - в международном праве - устанавливаемые договорами пределы сумм материальной ответственности, подлежащие выплате в порядке компенсации понесшему ущерб субъекту международного права. Иногда именуются ограничениями ответственности по массе (по объему). Имеют целью защитить интересы эксплуатантов новых видов техники, развитие которых целесообразно в целях прогресса, но которые могут быть источниками повышенной опасности. Бремя возможного ущерба распределяется между эксплуатантами техники и терпящим ущерб. Применяются в основном при абсолютной ответственности. Ограничения ответственности не распространяются на случай умышленного причинения вреда. Иногда ограничениями ответственности считают основания освобождения от ответственности (вина потерпевшего, непреодолимая сила и др.) Установленная предельная сумма ответственности не подлежит автоматической выплате - сумма ущерба должна быть доказана.
Ограничения тарифные - система таможенных тарифов, затрудняющая ввоз или вывоз определенных товаров в различных странах, во многих случаях, имеющая дискриминационный характер по отношению к иностранным конкурентам.
Ограничительная деловая практика (СДП) - совокупность приемов монополистического давления на торговых партнеров и потребителей, применяемых на основе ограничения конкуренции в целях захвата, удержания и реализации господствую​щего положения на рынке.

Однодневный приказ (day order) - биржевой приказ, дей​ствующий на один день: приказ купить или продать в течение од​ного дня, который в случае невыполнения аннулируется в конце рабочего дня.

Односторонняя сделка - сделка, для совершения которой в соответствии с законом, иными правовыми актами или соглаше​ниями сторон необходимо и достаточно выражения воли одной стороны. Наиболее типичным примером односторонней сделки является оферта.

Около - обозначение отклонений, допусков, приблизитель​ности при выполнении принятых обязательств. Чаще всего отно​сится к количеству товара, предусмотренному договором. При поставках товаров массового производства во многих случаях затруднительно и нецелесообразно соблюдать высокую точность поставляемого количества, чтобы лучше использовать грузовме​стимость транспортных средств или по другим причинам. Тогда в договоре перед величиной, определяющей количество товара, ставится «около», что означает возможность отклонения в сторо​ну как увеличения, так и уменьшения.

Октуруа - ввозные пошлины, взимавшиеся у городских за​став при ввозе потребительских товаров.

Олигополия - господство небольшого числа крупнейших фирм, компаний, в производстве и на рынке; теория олигополии -экономическая теория, отрицающая монополистический характер современного капитализма на том основании, что в каждой отрас​ли хозяйства господствует не одна, а несколько крупнейших фирм.

Онколь - одна из форм кредита, предоставляемого банками, при котором заемщик получает право постепенно пользоваться открытым ему в банке на неопределенный срок кредитом. Обыч​но обеспечивается залогом товаров, векселей и ценных бумаг. От обычной ссуды онкольный кредит отличается тем, что по требо​ванию каждой из сторон онколь может быть прекращен в любой момент. При онколе заем производится постепенно, по востре​бованию лимита. Заемщик по онкольному кредиту платит банку проценты лишь за фактически взятые суммы по онкольному сче​ту. Во внешней торговле онкольная сделка - это сделка на постав​ку товара с последующей фиксацией цены. По такой сделке цена определяется на основе котировки соответствующей биржи в дни по выбору покупателя.

Онкольный кредит (loan on call - money on call) - крат​косрочный кредит, который погашается по первому требованию (обычно с предупреждением за несколько дней). Предоставляет​ся валютным брокерам, дилерам и клиентам. Выдается, как пра​вило, под обеспечение ценными бумагами и товарами. Процент​ные ставки по онкольному кредиту ниже, чем по срочным ссудам. С точки зрения срока возврата и качества обеспечения онкольный кредит считается одной из наиболее ликвидных статей банковско​го актива и потому применяется для поддержания необходимого уровня ликвидности банка. Название «онкольный» имеет своим источником английское словосочетание «on call», что означает «по требованию».

Оператор - любое юридическое или физическое лицо-пред​приниматель, планирующее осуществить или осуществляющее опасную деятельность, например, производство, переработку, хранение, ликвидацию, распределение, перевозку, обращение, разгрузку, восстановление или использование опасных веществ.

Операции на открытом рынке (open market transactions) - метод денежно-кредитной политики государства, заключающий​ся в покупке или продаже центральным банком ценных бумаг на открытом рынке. Используется для увеличения или сокращения резервов коммерческих банков, воздействия на уровень рыноч​ных процентных ставок, регулирования курса государственных ценных бумаг. Операции на открытом рынке производятся с крат​косрочными и долгосрочными обязательствами казначейства и государственных корпораций, облигациями торгово-промышлен​ных фирм и банков, коммерческими векселями, учитываемыми центральным банком.

Операционные расходы - затраты организаций, непосред​ственно связанные с расширением производства и не включаемые в себестоимость продукции.

Операционный брокер (floor broker) - маклер на Нью-Йоркской фондовой бирже, выполняющий поручения других чле​нов биржи в зале продать или купить любые зарегистрированные ценные бумаги.

Операционный день - часть рабочего дня, отведенная для приема и обслуживания клиентуры в банках и выполнения бан​ковских операций по кредитованию, финансированию капиталь​ных вложений, расчетам, приему и выдаче наличных денег и др.

Опрокидывание - вид дорожно-транспортного происшест​вия, при котором транспортное средство вследствие неправиль​ных приемов управления, неблагоприятных дорожных условий, технической неисправности или др. причин перевернулось вверх дном или упало набок.

Опцион (option) - общее значение - «выбор», но смысло​вое наполнение понятия варьируется в зависимости от области применения: 1) право выбора способа, формы, объема, техники использования обязательства, предоставленное одной из сторон условиями договора (контракта), или право отказа от исполнения обязательства при обстоятельствах, обусловленных договоров; 2) соглашение, которое предоставляет одной из сторон в биржевой сделке купли-продажи право выбора между альтернативными ус​ловиями. Размер премии определяется с учетом риска колебаний цен и курса; 3) право покупать (заключать сделки с предваритель​ной премией) или продавать акции по указанной цене в пределах ограниченного периода времени. Покупатель надеется, что цена акции возрастет (премия) или упадет (обратная премия) на сумму, достаточную для получения прибыли, когда будет продан опцион. Если цена акции будет держаться стабильно или будет двигаться в обратном направлении, то цена, уплаченная за опцион, будет полностью потеряна. Торговля опционами также имеет место по биржевым индексам, фьючерсным сделкам и долговым докумен​там; 4) в авторском праве - предварительное условие договора об издании произведений авторов одного государства в другом: из​дательство берет произведение для изучения и решения вопроса, обязуясь дать окончательный срок, до истечения которого владе​лец авторского права не может заключить договор с другим издательством о публикации произведения на том же языке. Каких-либо платежей соглашение об опционе не предусматривает.

Организации - юридические лица, образованные в соответ​ствии с законодательством Российской Федерации (российские организации), а также иностранные юридические лица, компании и другие корпоративные образования, обладающие гражданской правоспособностью, созданные в соответствии с законодательст​вом иностранных государств, международные организации, их филиалы и представительства, созданные на территории Россий​ской Федерации (иностранные организации); предприятия, учре​ждения, независимо от форм собственности и подчиненности.

Организация Объединенных Наций (ООН) – универсаль​ная международная организация безопасности. Создана в 1945 г. по инициативе ведущих стран антигитлеровской коалиции (СССР, США, Китая, Англии и Франции). Членами ООН являются более 190 государств. Главными органами ООН являются: Генеральная Ассамблея ООН, Совет Безопасности ООН, Экономический и Социальный Совет ООН, Совет по Опеке, Международный Суд ООН и Секретариат ООН.

Ордер (warrant) - сертификат, дающий держателю право покупать ценные бумаги по заранее установленной цене в опре​деленный период. Ордер обычно выпускается вместе с акциями для того, чтобы привлечь инвесторов к новому выпуску; приказ, предписание о выдаче со складов товаров, к выдаче или приемке денег и т. д.

Ордерование - нормирование фрахтователем портов по​грузки или выгрузки судна.

Оседание вкладов - показатель, характеризующий отноше​ние прироста вкладов за отчетный год к общей сумме оборотов по приходу вкладов; исчисляется в процентах.

Основной капитал предприятия (fixedcapita!) - материаль​ные ценности (основные фонды (здания, машины, оборудование) и земля), финансовые вложения, нематериальные активы; часть производительного капитала, который полностью и многократно принимает участие в производстве товара, переносит свою стои​мость на новый продукт по частям, в течение ряда периодов. К основному капиталу относится та часть авансированного капитала, которая затрачена на постройку зданий, сооружений, на покуп​ку машин, оборудования, инструмента. После реализации това​ра основной капитал по частям возвращается в денежной форме предпринимателю. Основной капитал подвергается физическому и моральному износу. Физический износ - постепенная утрата основными капиталами потребительной стоимости, которая по​степенно переносится на продукт, частями возвращается в виде амортизации. Моральный износ происходит из-за роста произво​дительности труда и технического прогресса и ведет к обновле​нию основного капитала до того, как он снашивается физически.

Основные средства (capital assets) - денежные средства, вложенные в имеющиеся основные фонды.

Особые виды пошлины - виды таможенной пошлины, которые могут временно применяться в целях защиты экономи​ческих интересов Российской Федерации к ввозимым товарам. К особам видам пошлин относятся: специальные пошлины; анти​демпинговые пошлины; компенсационные пошлины.

Особый счет - форма расчетов между хозяйственными орга​низациями, при которой хозяйственный орган даст распоряжение обслуживающему его учреждению банка перевести определенную сумму денег в учреждение банка по месту нахождения поставщи​ка и оплачивать счета-фактуры поставщика, акцептованных пред​ставителей потребителя или заказчика. Особый счет отличается от аккредитива тем, что он применяется при платеже не по одному обязательству, а при производстве систематических расчетов с данными поставщиками, находящимися в одном и том же пункте.

Остановка товара в пути [stoppage in transitu) - юридиче​ский термин (этим объясняется то, что второе слово в английском эквиваленте - латинское), означающий право продавца приоста​новить находящийся в пути товар в том случае, если покупатель оказался несостоятельным и не выполнил условия платежа.

Остаточная стоимость основных - первоначальная или вос​становительная стоимость основных фондов за вычетом износа.

Отвес - называется также «весовом сертификатом», под​тверждает вес поставляемого товара. В нем содержится перечень всех мест данной партии с указанием веса каждого места. По со​гласованию заинтересованных сторон отвес составляется весов​щиком в точках отгрузки, перевалки или выгрузки товара и при​знается бесспорным доказательством веса.

Ответственное хранение неоплаченного товара - преду​смотренная законом обязанность покупателя хранить поступив​шие к нему материальные ценности, оплату которых он не осу​ществил.

Ответственность воздушного перевозчика - обязанность воздушного перевозчика возместить вред, возникший при воз​душной перевозке по его вине.

Ответственность гражданская (liability) - один из видов юридической ответственности. Установленные нормами граж​данского права юридические последствия неисполнения или не​надлежащего исполнения лицом предусмотренных гражданским правом обязанностей, что связано с нарушением субъективных гражданских прав другого лица. Гражданская ответственность заключается в применении к нарушителю (должнику) в интере​сах другого лица (кредитора), либо государства, установленных законом или договором мер воздействия, влекущих для него от​рицательные, экономически невыгодные последствия имущест​венного характера, - уплату неустойки, возмещение вреда. Носит компенсационный характер, поскольку ее цель - восстановление нарушенных прав кредитора, и потому размер ответственности обычно соответствует размеру причиненных убытков (возмещае​мого вреда). По общему правилу, гражданская ответственность возникает при наличии вины нарушителя, кроме случаев, уста​новленных законом.

Ответственность за неисполнение денежного обязатель​ства - разновидность гражданской ответственности. По граждан​скому законодательству Российской Федерации (ст. 395 ГК РФ) за пользование чужими денежными средствами, вследствие их не​правомерного удержания, уклонения от их возвратов, иной про​срочки в их уплате либо неосновательного получения или сбере​жения за счет другого лица подлежат уплате проценты на сумму этих средств.

Ответственность субсидиарная - один из видов граждан​ской ответственности - дополнительная ответственность лиц, которые наряду с должником отвечают перед кредитором за над​лежащее исполнение обязательства в случаях, предусмотренных законом или договором.

Ответчик (defendant - respondent) - одна из сторон граждан​ского дела, рассматриваемого в суде, или спора, рассматриваемо​го в арбитражном суде. Другая сторона - истец. По российскому законодательству ответчиками могут быть как физические, так и юридические лица. Из двух английских эквивалентов второй (respondent) относится к подателю апелляционной жалобы.

Отвлеченные средства - средства объединения, предпри​ятия, изъятые из его оборота на предусмотренные финансовым планом или соответствующими положениями цели; относятся к числу внеоборотных активов.

Отзывной аккредитив - аккредитив, который может быть изменен или отменен банком-эмитентом без предварительного уведомления получателя средств.

Отказ от акцепта (dishonour) - документально выраженное несогласие плательщика на оплату предъявленных ему расчетных документов. Отказ от акцепта может наступить со стороны Бан​ка в случае отсутствия средств на счету плательщика: если та​ковым является, например чекодатель, а в виде поручения банку выступает чек, сумма которого превышает размер счета. Споры по существу мотивов отказа рассматриваются в претензионном порядке и, при необходимости, арбитражным или третейским су​дом. При необоснованном отказе от акцепта векселя учиняется протест в неакцепте.

Отказ от товара в пользу государства таможенный ре​жим, при котором лицо отказывается от товара без взимания та​моженных пошлин, налогов, а также без применения мер эконо​мической политики.

Отклонение (судна) от курса [(ship s) deviation] - морской страховщик несет ответственность в соответствии с полисом мор​ского страхования только в том случае, если судно не отклоняется случайно от намеченного курса. Если это все же происходит, притом без законных на то оснований, морские страховщики освобо​ждаются от своих обязательств. Если помимо порта назначения судно должно заходить в другие порты, то такое «отклонение» предусматривается в чартере и носит соответствующее название (условие о возможности захода судна в другие порты).

Отклонение судна (девиация) - отклонение судна от прямо​го пути следования. Когда отклонение судна не вызвано причина​ми, предусмотренными законами, либо соглашением сторон, оно является нарушением судовладельцем принятых обязательств, и он несет ответственность за это перед фрахтователем.

Открытая позиция (open position) - складывающееся на оп​ределенный момент времени несоответствие покупок и продаж фондовых и валютных ценностей или биржевых товаров одного вида. Превышение покупок над продажами - длинная позиция, продаж над покупками - короткая позиция. Контроль за размером открытой позиции осуществляется посредством оценки возможно​го результата закрытия позиции по текущим рыночным курсам или ценам. Во множественном числе (open positions) это словосочета​ние переводится как «неликвидированные срочные контракты».

Открытие бюджетных кредитов - предоставление права распорядителем кредитов получать в кредитных учреждениях бюджетные ассигнования для расходования их в соответствии с утвержденной сметой.

Открытое море (high seas) - в международном праве - часть Мирового океана, расположенная за пределами территориальных вод какого-либо государства и находящаяся в общем пользова​нии всех государств. Пользование водами открытого моря осу​ществляется на основе общепризнанного в международном праве принципа свободы открытого моря, устанавливающего, что ни​какое государство не вправе распространять свою власть на от​крытое море и воздушное пространство над ним. Этот принцип закреплен и конкретизирован Женевской конвенцией 1958 г. об открытом море. Все государства имеют право на торговое и во​енное мореплавание в открытом морс, на рыболовство, морской промысел, прокладку кабеля и трубопроводов, проведение науч​ных исследований; самолеты всех государств могут свободно летать над открытым морем и т. д. Любое судно, находясь в водах открытого моря, подчиняется власти только того государства, под флагом которого оно плавает (так называемая юрисдикция фла​га). Исключением из этого правила является право иностранного военного корабля при наличии определенных оснований остано​вить и осмотреть судно в открытом море.

Открытый аэропорт - международный аэропорт, в котором экипаж, пассажиры, грузы, почта и бортприпасы при условии, что они остаются в пределах зоны, установленной для перевозки воз​душным транспортом в пункт, находящийся за пределами терри​торий данного государства, могут высаживаться или выгружать​ся, оставаться на борту или перегружаться на другое воздушное судно без уплаты таможенных налогов и пошлины и за исключе​нием особых случаев без проверки.

Открытый интерес (open interest) - в сделках с премией и сделках на срок количество невыполненных контрактов с преми​ей в определенное время, срок которых не истек; количество вы​пущенных опционных контрактов, которые не были компенсиро​ваны противоположными сделками.

Открытый приказ (good´ til cancelled order - GTS; open order)-приказ брокеру, действующий до момента исполнения или истече​ния срока. Приказание купить или продать, которое останется в силе до тех пор, пока оно либо выполнено, либо отменено.

Открытый счет (open account) - одна из форм расчетно-кредитных отношений между продавцом и покупателем, при ко​торой продавец отгружает товар покупателю и направляет в его адрес товарораспорядительные документы, относя сумму задол​женности в дебет счета, открытого им на имя покупателя. В обу​словленные контрактом сроки покупатель погашает свою задол​женность по открытому счету. Задолженность может погашаться и по отдельным партиям товаров в определенный срок после их отгрузки. Фирмы, использующие открытый счет, как правило, выступают попеременно в качестве продавцов и покупателей, что является одним из способов обеспечения выполнения сторонами платежных обязательств. В международной торговле открытый счет используется при расчетах между постоянными контрагентами; между фирмами и их филиалами; с брокерами; с государ​ственными организациями; при комиссионной продаже товара в форме консигнации или при многократных поставках однородно​го товара, особенно мелкими партиями.

Открытый таможенный склад - разновидность таможен​ного склада, где товары хранятся с соблюдением процедуры та​моженного складирования, при которой право пользования услу​гами склада предоставлено всем лицам - владельцам товаров.
Относительные права (right in personam) - право юридиче​ского или физического лица по отношению к другому обязанному лицу (лицам). В отличие от абсолютных прав носителям относи​тельных прав противостоят определенные обязанные лица (лицо). Относительные (обязательственные) права возникают из договоров, причинения вреда имуществу и здоровью, из неосновательного при​обретения имущества или иных юридических фактов, в силу кото​рых возникает обязательственное правоотношение между конкрет​ными лицами. Исполнение обязанности лежит на должнике, т. е. лице, долженствующем совершить определенное действие или, напротив, воздержаться от него в пользу другого лица: продавец должен передать вещь в собственность покупателя, подрядчик -выполнить работу для заказчика, одна сторона - не разглашать ус​ловия во вред другой стороне, причинитель вреда - возместить вред потерпевшему. В отдельных правоотношениях обладатель относи​тельных прав может быть одновременно субъектом абсолютного права. Например, наниматель имущества и другие лица, владеющие имуществом в силу договорных обязательств, - подрядчик, комис​сионер, перевозчик, хранитель и пр., лишившиеся владения вещью или по соглашению с третьей стороной, или в результате ее незакон​ных действий, могут требовать возврата вещи не только от обязан​ного по договору, но и от «всякого и каждого», завладевшего вещью.
Отправитель (грузоотправитель) - физическое или юри​дическое лицо, которое выступает от своего имени либо от имени собственника груза, багажа или грузобагажа и указано в перево​зочных документах.

Отправка автомобильная (поездная) - отправка грузов, предъявляемая к перевозке одним грузоотправителем в адрес одного грузополучателя по одной товарно-транспортной наклад​ной, под перевозку которой предоставляется отдельное транс​портное средство; отправка мелкая - партия груза, весом до пяти тонн включительно, оформленная одной товарно-транспортной накладной, под перевозку которой не требуется отдельного авто​транспортного средства.

Отсрочка погашения ссуды - продление первоначально установленного срока ссуд; применяется при кредитовании мате​риальных ценностей и затрат.

Отступное - денежная сумма или иная имущественная цен​ность, уплатой которой должник освобождается от исполнения обязательства.

Отчет о прибылях (earnings report) - отчет, также называе​мый «отчетом о прибылях и убытках», подготовленный компани​ей, в котором указываются се прибыли и убытки за определенный период. Отчет о прибылях фиксирует заработанную прибыль, расходы и конечный результат (итог).

Отчетность по платежам из прибыли система показа​телей, предназначенных для контроля за правильностью исчис​ления платежей, состоянием расчетов и выполнением плана по платежам из прибыли.

Отчуждение имущества (alienation) - в гражданском праве -передача имущества, принадлежащего одному лицу, в собствен​ность другого лица; один из способов осуществления собственни​ком правомочия распоряжения имуществом, осуществляемого возмездно (например, продажа) и безвозмездно (например, дарение). Производится главным образом по воле собственника на основе договора, заключаемого им с приобретателем имущества. В преду​смотренных законом случаях отчуждения осуществляется помимо воли собственника, т. е. в принудительном порядке, в том числе путем конфискации (безвозмездно), реквизиции (возмездно, т. е. с выплатой стоимости имущества), а также путем принудительной продажи имущества должника в целях взыскания долга, присуж​денного по суду.

Оферта (offer) - адресованное одному или нескольким кон​кретным лицам предложение, которое достаточно определенно и выражает намерение лица, сделавшего предложение, считать себя заключившим договор с адресатом, которым будет принято пред​ложение; проект договора; в торговом мореплавании - предложе​ние о заключении фрахтовой сделки на определенных условиях. Формальное предложение заключить договор, содержащее все его существенные условия. Как правило, адресуется определенному лицу. Оферта, обращенная к неопределенному кругу лиц, имену​ется публичной (например, объявление подписки). В оферте ино​гда указывается срок ответа (акцепта), иногда - нет. Во втором случае ответ обычно требуется немедленный (если оферта дела​ется присутствующему контрагенту) или в течение нормально не​обходимого времени (при отправлении оферты отсутствующему контрагенту по почте, телеграфу). При указании в оферте срока оферент связан своим предложением, т. е. не вправе отменить или изменить его. Оферта без обязательств (с сохранением права про​давца продать товар до получения ответа другой стороны) чаще всего бывает бессрочной. Ответ о согласии заключить договор на иных, чем было предложено, условиях, рассматривается как новая - встречная оферта. Оферта покупателя по договору куп​ли-продажи, поставки и др. дастся в форме заказа. Причинами прекращения (действия) оферты по британскому праву служат: 1) отзыв оферты (может быть сделан в любое время до акцепта, но имеет юридическую силу только с момента его получения ад​ресатом оферты); 2) истечение срока оферты, т. е. превышение «нормально необходимого времени» на получение акцепта; 3) по​лучение встречного предложения; 4) смерть оферента.

Официальная учетная ставка (central bank rate - official discount rate) - процентная ставка, применяемая центральными банками в их операциях с коммерческими банками и другими кредитными институтами при покупке (учете) государственных краткосрочных обязательств и переучете частных коммерческих векселей. Регулировка официальной учетной ставки даст возмож​ность центральному банку влиять на уровень учетных и других процентных ставок коммерческих банков и в известной мере на объем операций всего кредитного рынка. В большинстве разви​тых капиталистических стран официальная учетная ставка – одна из числа «официальных ставок», с помощью которых централь​ный банк реализует функцию «кредитора последней инстанции» по отношению к коммерческим банкам и осуществляет регулиро​вание (в основном косвенное) рынка ссудных капиталов.

Официальный валютный курс - курс валюты, устанавли​ваемый государством.

Оффшор (off-shore) - термин, применяемый для характери​стики мировых финансовых центров, а также некоторых видов операций. Центрами (рынками) «Оффшор» называются такие центры, где кредитные учреждения (национальные и иностран​ные) осуществляют операции с нерезидентами в иностранной для данной страны валюте (евровалюте). Внутренний рынок ссудных капиталов изолируется от внешнего (международного) путем от​деления счетов резидентов от счетов нерезидентов, предостав​ления последним налоговых льгот, освобождения от валютного контроля и т. п. Таким образом, кредитные учреждения, находя​щиеся в центре «Оффшор», только пользуются территорией стра​ны пребывания для проведения операций за се пределами, но не являются интегральной частью се национальной экономики.

Оффшорные компании (off-shore companies) - компании, создаваемые в зонах льготного налогообложения - в основном ма​лых странах и территориях Британского содружества наций (впро​чем, в этот список входят и некоторые штаты США, например, Делавэр). В зависимости от местоположения органов админист​ративно-финансового управления фирмой относительно террито​рии регистрации оффшорные компании могут быть резидентными и нерезидентными. Первые имеют меньшие льготы, чем вторые: резидентные, как правило, должны платить налоги на прибыль, на корпорацию, на уставной и вывозимый капиталы и т. п.; нере​зидентные часто освобождаются от всех или части таких налогов и могут ограничиться ежегодными фиксированными выплатами в местный бюджет зоны. Отечественный бизнес проявляет боль​шой интерес к созданию оффшорных компаний, так как благода​ря либеральному налоговому законодательству для иностранных инвесторов такие фирмы выгодны при работе с зарубежными партнерами. Перед организацией оффшорной компании помимо налоговых льгот необходимо выяснить требования местного за​конодательства по вопросам регистрации и функционирования компании, в том числе: какова наиболее предпочтительная форма компании (чаще всего это акционерная компания с ограниченной ответственностью); имеет ли компания право ведения бизнеса на территории зоны и как это сказывается на налогообложении; рег​ламентируется ли размер уставного капитала; минимальное ко​личество учредителей; должны ли они быть резидентами данной зоны; какова процедура проведения собраний акционеров и их периодичность; требования к персоналу компании и необходимо​сти местного юридического адреса и т. п. Создание оффшорных компаний российскому законодательству не противоречит.
Оценка кредитуемых объектов - производится при расчете суммы обеспечения кредита для определения плановой величины кредита для формирования материальных ценностей и затрат на производство.

Очередность платежей - последовательность списания средств с расчетных, текущих и других счетов, кроме ссудных и счетов по зачету, при наличии нескольких срочных и просроченных платежей и недостаточности средств для их погашения.
Очистка от таможенных формальностей (customs formalities clearance) - выполнение установленных законом требований таможенных органов о порядке захода в порт и выхода из неге судов, а также ввоза и вывоза из страны грузов и багажа.
П
Паблик-рилейшнз - система связей с общественностью, прессой, выборными учреждениями и общественными организа​циями, в отличие от рекламы ведется преимущественно на неком​мерческой основе.

Паблисити - реклама, известность, популярность.
Пакотильные товары - товары низшего качества.
Параллельный рынок ссудных капиталов - кредитный рынок, периодически возникающий параллельно с функциони​рующим рынком ссудных капиталов.

Парафирование - форма подтверждения согласия с выра​ботанным в результате переговоров текстом договора путем на​несения представителями сторон своих инициалов в конце согла​сованного текста, а иногда на каждой его странице.
Парижский клуб стран-кредиторов межправительст​венный институт. Его цель - пересмотр условий внешних займов развивающихся стран для избежания одностороннего моратория.
Паритет покупательной способности - соотношение ме​жду двумя (или несколькими) валютами по их покупательной способности к определенному набору товаров и услуг. В зависи​мости от товарной номенклатуры набора паритет покупательной способности может быть частным (по определенной товарной группе) или общим (по всему общественному продукту).
Паритетный принцип (национальный режим) - принцип международных отношений, означающий договорное обязатель​ство установить для иностранных граждан и юридических лиц такой же режим, каким пользуются граждане и юридические лица данной страны.

Парцельная квитанция - специальный проводной доку​мент, заменяющий коносамент при перевозке ценных грузов мел​кими партиями (парцельные грузы).

Патентное право (patent law) -- отрасль права, нормы кото​рой устанавливают систему охраны прав на изобретения путем выдачи патента. Источниками патентного права являются зако​ны, регулирующие правоотношения, связанные с изобретением, инструкции и другие акты патентных ведомств. Патентное право содержит нормы, определяющие: характер объектов, признавае​мых в данной стране изобретениями; критерии для признания технического решения изобретением; права патентообладателя (прежде всего, объем исключительного права на использование изобретения - так называемая патентная монополия); порядок переуступки этих прав и рассмотрения споров о нарушениях патентов. Значительное место в патентном праве занимают пра​вила подачи заявок на получение патентов и их рассмотрения: оговаривается, какие документы должны быть представлены в патентное ведомство, как должна быть определена формула изобретения, составлено патентное описание. Что касается порядка рассмотрения, существует две системы - явочная и проверочная. При явочной системе рассмотрения заявок патентное ведомств проверяет только соответствие заявки формальным требованиям. В странах, где эта система принята, - в Италии, Греции и др. - заинтересованные лица могут предъявить в суд иск об аннулировании патента, и в этом случае действительность патента буде определена судом. При проверочной (исследовательской) систем проводится техническая экспертиза заявки: патентное ведомств прежде всего определяет новизну предложения, что не исключает дальнейшей возможности оспаривания патента в суде. Значительное распространение получила смешанная система (систем отсроченной экспертизы), при которой на первой стадии проверяется соответствие заявки формальным требованиям, а на второй стадии проводится по ходатайству заинтересованных ли экспертиза заявки по существу. Эта система применяется в России, Японии, ФРГ и других странах. Патентное право предусматривается также порядок разрешения споров о выдаче патента; он рассматриваются первоначально самим патентным ведомством, окончательно - обычно в специальном патентном суде или cyде общей юрисдикции. В судебном порядке рассматриваются так» споры о нарушении патентов. Патентное право определяет функции и порядок деятельности органов, осуществляющих квалификацию технических решение и рассматривающих споры. Существует ряд международных соглашений, посвященных унификации патентного права: Страссбурская конвенция 1963 г., Мюнхенского конвенция о европейском патенте 1973 г., Люксембургская конвенция о патенте для Общего рынка 1975 г.

Патент на изобретение (patent) - документ, который удостоверяет то, что: а) данное техническое решение является изобретением; б) автором (авторами) его является (являются) такого-то (такие-то лица); в) данное лицо (данные лица) или его (и: правопреемник (обычно предприниматель, если изобретение сделано в порядке служебной деятельности) имеет исключительное право на это изобретение. Действует в пределах территории того государства, ведомство которого его выдало. По российскому законодательству заявка на выдачу патента подается автором в Патентное ведомство Российской Федерации. По истечении двух месяцев с даты поступления заявки Патентное ведомство прово​дит по ней формальную экспертизу. Если по результатам послед​ней принимается решение об отказе в выдаче патента, заявитель может подать возражение в Апелляционную палату Патентного ведомства. В случае положительного результата формальной экс​пертизы Патентное ведомство по ходатайству заявителя, которое может быть подано в течение трех лет с даты поступления заявки, проводит экспертизу по существу. Если в результате этой экспер​тизы будет установлено, что изобретение, выраженное формулой, предложенной заявителем, патентоспособно, выносится решение о выдаче патента с этой формулой, Патент на изобретение дейст​вует в течение двадцати лет, считая с даты поступления заявки в Патентное ведомство. Без согласия патентообладателя изобрете​ние не может быть использовано. Только патентообладатель может выдать разрешение на использование изобретения или полностью уступить патент. По праву зарубежных стран в случаях, когда изо​бретение имеет особо важное значение для государства, но с патентообладателем не достигнуто соглашение о выдаче лицензии или об уступке патента, последний может быть принудительно выкуплен государством либо по его воле использован соответ​ствующей организацией с выплатой вознаграждения владельцу. Одной из мер защиты прав патентообладателя, предусмотренной законодательством многих стран, является применение санкций при ввозе изделий, в которых воплощено аналогичное изобрете​ние (штрафы, наложение ареста на ввезенный товар, предъявле​ние иска о возмещении ущерба и т. д.). Выдача патента осущест​вляется в каждой стране в соответствии с нормами се патентного права. К изобретению предъявляются требования «изобретатель​ского уровня», «прогрессивности», «пригодности к применению» и т. д. при обязательности новизны. В разных странах разные фак​торы считаются порочащими новизну. В одних странах новизну порочит всякое опубликование и применение изобретения вне зависимости от того, где эти обстоятельства имели место - внут​ри страны или за границей; в других странах новизну порочит опубликование в стране и за границей и применение в стране; в третьих - обстоятельства, имевшие место только в пределах стра​ны. Территориальный характер действия патента преодолевается благодаря заключению международных соглашений, примером которых может служить Конвенция об едином патенте стран ЕС.

Патентная чистота - юридическое свойство объекта техни​ки, заключается в том, что он может быть свободно использован в данной стране без опасности нарушения действующих на ее тер​ритории патентов. Ввозимый в какую-либо страну объект техни​ки может оказаться «нечистым», если он подпадает под действие выданного в этой стране другому лицу патента или свидетельства на промышленный образец.

Патентное право - отрасль законодательства, нормы ко​торой регулируют имущественные, а также связанные с ними личные неимущественные отношения, возникающие в связи с созданием, правовой охраной и использованием изобретений, по​лезных моделей и промышленных образцов, устанавливают сис​тему охраны прав на указанные объекты путем выдачи патента. Патентное право есть составная часть законодательства об интел​лектуальной собственности. Основным источником патентного права в Российской Федерации является Патентный закон Рос​сийской Федерации.

Патентный пул - образуется как соглашение нескольких фирм о создании отдельной фирмы, которой предоставляются имеющиеся в их распоряжении патенты и которая осуществляет торговлю лицензиями на их использование.

Патентоспособность (patentability) - понимаемая как ос​нованная на законе возможность получения правовой охраны изобретений. Для определения такой возможности необходимо в первую очередь учитывать специфику патентуемого объекта. Объем и признаки понятия «патентоспособность» зависят от кон​кретных правил патентного законодательства страны. В случае если на техническое решение получен патент, при экспорте в это государство объекта, в котором содержится изобретение, отпа​дает вопрос о его патентной чистоте. В отличие от понятия «па​тентная чистота», которое относится к материальным объектам (машинам, конструкциям и т. д.), термин «патентоспособность» относится к техническим решениям.

Паушальная сумма (lump sum) - общая сумма обязательств или требований к платежу, вытекающая из расчетов между го​сударствами, фирмами, предприятиями и физическими лицами. В налоговой практике паушальная сумма означает общую итого​вую сумму начисленных налогов без подразделения их на отдель​ные виды обращений.

Паушальный платеж - единовременное вознаграждение за право пользоваться предметом лицензионного соглашения до получения экономического эффекта (прибыли) от его использова​ния. Паушальный платеж представляет собой по существу факти​ческую цену лицензии.

Пациальный платеж обусловленная контрактом твердая сумма вознаграждения, уплачиваемая лицензиатом лицензиару за передачу ему лицензии или «ноу-хау».

Пеня (fine) - определенная законом или договором денеж​ная сумма, которую должник обязан уплатить кредитору в слу​чае неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательства, в частности в случае просрочки исполнения; денежная сумма, которую налогоплательщик, плательщик сборов или налоговый агент должны выплатить в случае уплаты причитающихся сумм налогов или сборов, в том числе налогов или сборов, уплачивае​мых в связи с перемещением товаров через таможенную границу Российской Федерации, в более поздние по сравнению с установ​ленными законодательством о налогах и сборах сроки. Начисля​ется в процентах к сумме невыполненного обязательства, как пра​вило, за каждый день просрочки. Наиболее широко применяется в финансовых отношениях при задержке налогов и неналоговых платежей, а также в расчетных отношениях при задержке оплаты полученных товарно-материальных ценностей, выполненных ра​бот (например просрочка сдачи работ подрядчиком) и оказанных услуг. По общему правилу, пеня устанавливается в виде процента от суммы (цены) просроченного обязательства и начисляется за каждый день просрочки. Однако период начисления пени может быть ограничен определенным сроком (обычно 30 дней), после чего предусматривается взыскание разового штрафа. Может быть установлен и предельный размер пени за день (в твердой сумме) или за весь период ее начисления (в процентах к цене просрочен​ного обязательства).

Первая открытая вода - условие фрахтования, предусмат​ривающее подачу судна в порт погрузки к открытию навигации, либо после ее открытия в срок, обусловленный сторонами или обычаями порта.

Перевод (денежный) - способ перечисления денег органи​зациями, а также между ними и отдельными гражданами через кредитные учреждения и предприятия Министерства связи. Пе​ревод применяется при оплате товарных поставок и услуг, пере​числении платежей в доход бюджета, уплате недоимки, штрафа, пени и др.

Перевод долга - договор, посредством которого на место должника по обязательству вступает новое лицо. Замена одного должника другим возможна только с согласия кредитора.

Переводные операции - операции кредитных учреждений и предприятий связи по выполнению поручений юридических и физических лиц на осуществление перевода денежных средств.

Переводные счета - валютные счета, введенные в Велико​британии по Закону о валютном контроле. Применялись в усло​виях валютных ограничений для владельцев фунтов стерлингов.

Переводный шифр - система условных обозначений, при​меняемая банками при переводе денег для предотвращения оши​бок и злоупотреблений.

Переводчик - лицо, которое свободно владеет языком, зна​ние которого необходимо для перевода в процессе осуществления договорной работы.

Перевозка (carriage - conveyance - shipping - transportation) -договоры перевозки подразделяются: по видам транспорта - на договоры железнодорожной, автомобильной, речной, морской и воздушной перевозки; по перевозочным объектам - на дого​воры перевозки пассажиров, грузов, багажа и почты; по срокам действия - на разовые и длительные (например, годовой договор автомобильной перевозки); по территориальному признаку – на внутригосударственные и международные договоры. По договору перевозки пассажира перевозчик обязуется доставить его и сдан​ный им багаж в пункт назначения и выдать багаж управомоченному на его получение лицу. Пассажир в свою очередь обязуется уплатить установленную плату за проезд, а при сдаче багажа - и за его провоз. Перевозчик несет имущественную ответственность за причинение смерти или повреждение здоровья пассажира, за ут​рату, недостачу или повреждение багажа по вине перевозчика. По договору перевозки груза транспортная организация (перевозчик) обязуется доставить его в пункт назначения и выдать грузополу​чателю, а грузоотправитель - оплатить перевозку груза. Перевоз​чик отвечает за сохранность и срок доставки груза, за неподачу в срок транспортных средств, а отправитель - за непредъявление к перевозке груза. Грузоотправители и грузополучатели несут перед перевозчиками имущественную ответственность за задержку пе​ревозочных средств при осуществлении погрузочно-разгрузочных работ средствами соответственно грузоотправителя или грузопо​лучателя. Требования клиента к перевозчику оформляются в виде претензии, а при ее неудовлетворении в установленный законом срок в виде иска, предъявляемого в суд или арбитражный суд.

Перевозчик - юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, взявшие на себя по договору перевозки обя​занность доставить груз, пассажира или его багаж из пункта от​правления в пункт назначения; лицо, фактически перемещающее товары либо являющееся ответственным за использование транс​портного средства.

Перевозчик договорный - организация, заключающая до​говор перевозки (выдаст перевозочный документ) с пассажиром, либо отправителем или же лицом, действующим от имени пасса​жира, либо отправителя.

Перевозчик фактический - организация, не являющаяся перевозчиком договорным, но которое, будучи уполномоченным перевозчиком договорным, осуществляет всю перевозку, преду​смотренную договором перевозки, или часть ее.

Передаточная надпись - надпись на документе, с помощью которой передаются другим лицам права на получение груза по коносаменту, денег по страховому полису, векселю, чеку и другим денежным товарораспорядительным документам.

Передача - вручение вещи приобретателю, а равно сдача перевозчику для отправки приобретателю или сдача в организа​цию связи для пересылки приобретателю вещей, отчужденных без обязательства доставки.
Передача технологии - термин, принятый в международ​ной практике, который наиболее широко используется примени​тельно к экономическим отношениям между развитыми и разви​вающимися странами в области технологического обмена.

Передвижение кредитов - изменение суммы ассигнования по отдельным подразделениям внутри финансовой сметы как в сторону увеличения, так и в сторону уменьшения.

Перемещение через таможенную границу Российской Федерации совершение действий по ввозу на таможенную тер​риторию Российской Федерации или вывозу с этой территории товаров или транспортных средств любым способом, включая пе​ресылку в международных почтовых отправлениях, использова​ние трубопроводного транспорта и линий электропередач.

Перенаем - передача нанимателем всех своих прав и обя​занностей, вытекающих из договора имущественного найма, третьему лицу.

Переработка одно из оснований приобретения права соб​ственности: если иное не предусмотрено договором, право собст​венности на новую движимую вещь, изготовленную лицом путем переработки не принадлежащих ему материалов, приобретается собственником материалов.

Переработка товаров вне таможенной территории - та​моженный режим, при котором российские товары вывозятся без применения к ним мер экономической политики и используются вне таможенной территории Российской Федерации с целью их переработки и последующего выпуска продуктов переработки в свободное обращение на таможенной территории Российской Федерации с полным или частичным освобождением от таможен​ных пошлин и налогов, а также без применения к товарам мер экономической политики.

Перераспределение лимитов - кредитования увеличение (уменьшение) лимитов краткосрочного или долгосрочного кредито​вания одному предприятию или учреждению банка за счет уменьше​ния (увеличения) лимитов другому предприятию или учреждению банка для оперативного удовлетворения потребностей в кредите.
Перераспределение собственных оборотных средств - изъятие вышестоящей организацией излишка собственных обо​ротных средств у одних объединений, предприятий для передачи его другим хозяйственным организациям своей системы.
Перерасчеты по платежам из прибыли - изменение начис​ленных сумм платежей в связи с отклонением отчетных данных от плановых или предварительных расчетов. Если в результате перерасчета перечисленные в бюджет суммы платежей окажутся меньше плановых, то разница вносится в бюджет, излишне вне​сенные суммы засчитываются в счет очередного платежа или воз​вращаются плательщику.

Переуступка опциона (assignment) - передача прав: изве​щение продавцу («райтеру») опциона о том, что держатель оп​циона осуществил право опциона и что продавец («райтер») дол​жен будет доставить (получить) ценные бумаги в соответствии с условиями контракта.

Переучетная ставка центрального банка - официальная учетная ставка, применяемая центральным банком при предос​тавлении средств коммерческим банкам и другим кредитным ин​ститутам при переучете частных коммерческих векселей.
Период гарантийный - срок, указанный в контракте, начи​наемый с даты подписания обеими сторонами документа о завер​шении пробной эксплуатации до даты подписания документа о приемке заказчиком объекта в постоянную эксплуатацию.
Период погашения кредитов срок, исчисляемый с даты первого платежа до даты последнего платежа в счет погашения кредита.

Период пусковой - срок, начинаемый с даты подписания обеими сторонами первого документа о готовности к пуску и за​канчиваемый датой подписания последнего документа о пробной эксплуатации.

Период сооружения объекта - указанный в контракте пе​риод сооружения объекта, начиная с даты вступления контракта в действие и до выдачи последнего документа о готовности объек​та к пуску в эксплуатацию.

Пиратство - неправомерный акт насилия, задержания или грабежа в открытом море или в месте, находящемся вне юрисдик​ции какого-либо государства, совершаемый с личными целями эки​пажем или пассажирами частновладельческого судна или летатель​ного аппарата и направленный против лиц или имущества, находя​щихся на их борту.

Письменные доказательства - акты, документы, письма делового или личного характера, содержащие сведения об об​стоятельствах, имеющих значение для дела.

Письменные сделки - сделки, совершаемые в письменной форме, - должны быть совершены путем составления документа, выражающего се содержание, и подписанного лицом или лицами, совершающими сделку, или должным образом уполномоченными ими лицами.

Плавающая процентная ставка (floating interest rate) -процентная ставка по среднесрочным и долгосрочным кредитам и облигационным займам, размер которой не фиксируется на весь срок кредитования, а пересматривается через согласованные меж​ду кредитором и заемщиком промежутки времени в зависимости изменения ситуации на рынке. Время, в течение которого ставка остается на неизменном уровне, называется процентным перио​дом. Колеблющаяся часть плавающей процентной ставки- базис​ная, в качестве которой используется «прайм рэйт» и др. Иногда «плавает» (обычно возрастает) также уровень маржи в каждом очередном процентном периоде или одновременно применяется несколько уровней маржи к разным частям одного кредита. При использовании плавающей процентной ставки процентный риск несет заемщик.

Плавающий валютный курс (floating rate of exchange) - режим свободно колеблющихся курсов валют, основанный на использовании рыночного механизма валютного регулирования. Был узаконен Ямайским соглашением стран - членов Международного валютного фонда (МВФ) в 1976 г., заменившим режим фиксированных валютных курсов. Измененный в 1978 г. в соот​ветствии с этим соглашением устав МВФ предоставил странам-членам относительную свободу выбора режима валютного курса: у одних стран он плавает совершенно самостоятельно, у других - в зависимости от доллара США и других ключевых валют, у третьих - в связи с СДР и т. д. Страны «Общего рынка» практи​куют совместно плавающие курсы своих валют к иностранным в определенном диапазоне колебаний. С созданием Европейской валютной системы (1979 г.) установлены пределы колебаний: бо​лее 2% (+/-) - для всех стран Общего рынка, кроме Италии, а для остальных - (+/-) 6%.

Планирование денежного обращения - планомерное оп​ределение объема, структуры оборота наличных денег и направ​ление потоков их движения.

Планирование прибыли - определение оптимального раз​мера прибыли на основе роста объема производства и наиболее экономного и эффективного использования материальных, трудо​вых и финансовых ресурсов.

Плановые платежи по ссудам - один из способов погаше​ния задолженности по спецссудному счету, в основе которого ле​жат плановые сроки расходования кредитуемых товарно-матери​альных ценностей.

Плановые убытки - предусмотренное в техпромфинплане превышение затрат организации на производство продукции над выручкой от ее реализации.

Плата за право (royalty) - английский термин, имеющий два основных значения: 1) вид лицензионного платежа за право использования патента, ноу-хау, авторского труда (выпуск книг, прокат кинофильмов и т. п.). Например за право издания книг из​дательство уплачивает авторам соответствующую сумму. Размер платежа зависит от соотношения затрат на издание и цены, по ко​торой книга реализуется, а также от тиража книги и известности автора; 2) плата за право разработки природных ресурсов. Ставки платежа дифференцируются в зависимости от качества и распро​страненности полезного ископаемого и устанавливаются в определенном проценте от стоимости добытых или реализованных полезных ископаемых или твердо установленной суммы с одного рудника, шахты, скважины и т. п.

Платежеспособность (solvency) - способность государства, юридического или физического лица своевременно и полностью выполнять свои платежные обязательства, вытекающие из торго​вых, кредитных и иных операций денежного характера.

Платежи лицензионные - вознаграждение продавцу за предоставление права покупателю за предоставление права поку​пателю на использование предмета лицензионного соглашения.

Платежи плановые - периодические перечисления средств в сроки и размерах, заранее согласованных сторонами за постав​ки товаров и оказание услуг.

Платежная дисциплина - обязанность организаций или от​дельных граждан осуществлять платежи в строго установленные сроки в полном объеме.

Платежное поручение (authorisation fur payment) - один из видов расчетных документов. Представляет собой поручение пла​тельщика банку о перечислении (переводе) с его счета определен​ной суммы на счет получателя. При одновременном перечислении средств с одного счета плательщика на счета нескольких получа​телей, как правило, составляются сводные платежные поручения. Применяется в России при оплате за товары и услуги, при пога​шении кредиторской задолженности, а также для перечисления средств по нетоварным операциям и финансовым обязательствам (платежи в бюджет, органам социального страхования и др.).

Платежный баланс (balance of payments) ~ соотношение сумм платежей, произведенных за границей, и поступлений, по​лученных данной страной или организацией из-за границы, за оп​ределенный период: представляет собой количественное и каче​ственное выражение масштабов, структуры и характера внешне​торговых связей государства (организации). В платежный баланс, как правило, включаются платежи и поступления по внешнеэко​номическим операциям (торговый баланс), услугам, неторговым операциям, проценты по кредитам, доходы и платежи по инвести​циям. Совокупность этих операций называют текущими операциями, а их итоговое сальдо - сальдо платежного баланса по те​кущим операциям. Платежный баланс включает также движение капиталов: инвестиций и кредитов. Движение валютных резер​вов отражает международные валютные операции. Платежный баланс является активным, если страна получила из-за границы платежей на большую сумму, чем произвела. При обратном соот​ношении платежный баланс пассивен.

Платежный календарь - график поступления средств объ​единениям, предприятиям и хозяйственным организациям и их платежей в предстоящий период.

Платежный оборот - часть денежного оборота, в которой деньги, функционируя как средство платежа, используются для погашения обязательств. Осуществляется как в безналичной, так и наличных денежных формах.

Пломба - приспособление для обеспечения контроля за со​хранностью помещений, различных хранилищ, железнодорож​ных вагонов, автофургонов, контейнеров, тары и упаковки неко​торых товаров, приборов и агрегатов.

По образцу - определение качества поставляемого товара производится путем сравнения с принятым сторонами образцом.

По описанию - в тексте контракта дается подробное описа​ние всех существенных свойств товара. Так, реализуются некото​рые товары массового производства с достаточно выраженными частными признаками, например, фрукты, ягоды, а также товары кустарного промысла.

По отзыву - условие поставки товара на основании огово​ренного извещения - отзыва, требования покупателя передать в его распоряжение товар в удобное ему время в течение согласо​ванного срока, достаточно продолжительного. Такое условие ста​вит продавца в известную зависимость от действий покупателя, применяется довольно редко.

По предварительному осмотру называется иначе «осмот​рено - одобрено»; при продаже наличного товара с частичными признаками, обычно на аукционах и со складов, покупатель имеет право осмотреть всю партию товара и дать согласие на его постав​ку. Осмотр может производиться до или после заключения сделки.

Поверенный (attorney) - сторона договора поручения. В обязанности поверенного входит совершение от имени и за счет другой стороны - доверителя определенных действий (например, купля-продажа, управление имуществом), которые создают, из​меняют или прекращают права и обязанности непосредственно для доверителя. Поверенным может быть дееспособный гражда​нин или юридическое лицо (если это допускается его уставом или положением). Поверенный обязан исполнить поручение в точном соответствии с указанием доверителя. Как правило, он должен делать это лично, хотя в некоторых случаях, предусмотренных законом, может передать исполнение поручения другому лицу. Поверенный должен сообщать доверителю по его требованию о ходе исполнения поручения; по его исполнении - представить отчет и передать доверителю имущество, полученное в связи с исполнением поручения. Поверенный вправе отказаться от дого​вора поручения, но обязан возместить причиненные прекращени​ем договора убытки, если доверитель лишен возможности иначе обеспечить свои интересы

Поворот исполнения решения - возврат ответчику всего, что было с него взыскано, в пользу истца по отмененному реше​нию. Наступает в случае отмены в установленном порядке приве​денного в исполнение решения суда по имущественному спору.
Погашение ссуд - возврат заемщиком средств, полученных во временное пользование от банков или других кредиторов. На практике применяются различные способы погашения ссуд: 1) по мере фактического завершения кругооборота фондов; 2) в соот​ветствии с плановыми сроками кругооборота фондов; 3) по мере высвобождения средств в пределах нормативных сроков.
Поглощение (merger - take-over) - 1) погашение прав и обязанностей меньшей силы правами и обязанностями большей силы, например, если к арендатору после нескольких лет аренды переходят остающиеся у арендодателя права, аренда в результате перехода таких прав поглощается и прекращается. То же относит​ся и к правовому обеспечению договора. Допустим, участники простого договора облекли его содержание в форму договора за печатью. В этом случае простой договор прекращается; 2) во втором значении понятие «merger» означает объединение компаний прежде всего путем поглощения, но также и слияния. По сравне​нию с «amalgamation» термин «merger» употребляется большей частью в связи с объединением разнородных предприятий и/или компаний, географически удаленных друг от друга или дейст​вующих на географически разных рынках сбыта. Поглощению с помощью покупки контрольного пакета акций другой фирмой соответствует английское «take-over».
Пограничные железнодорожные соглашения - соглаше​ния, заключаемые между железными дорогами граничащих стран и касающиеся порядка и характера взаимоотношений между ними, т. с. передачи грузов и подвижного состава, необходимой техниче​ской оснащенности станций, расчетов по взаимным услугам и не​которые другие вопросы. Имеются пограничные железнодорож​ные соглашения с Финляндией, Ираном, Турцией, Афганистаном, Австрией и Югославией; соглашение о международных перевоз​ках (КОТИФ) •- межправительственное соглашение в области же​лезнодорожных перевозок, регулирующее порядок осуществле​ния железнодорожных перевозок в международном сообщении между европейскими странами. Участниками КОТИФ являются все западноевропейские страны.

Подписание - 1) стадия заключения контракта; 2) форма выражения согласия Российской Федерации на обязательность для нее международного договора в том случае, если договор пре​дусматривает, что подписание имеет такую силу, или иным обра​зом установлена договоренность Российской Федерации и дру​гих участвующих в переговорах государств о том, что подписание должно иметь такую силу, или намерение Российской Федерации придать подписанию такую силу вытекает из полномочий ее пред​ставителя либо было выражено во время переговоров.

Подсудность - распределение между судами дел, подлежа​щих рассмотрению по первой инстанции, т. е. установление кон​кретного суда, который должен разрешить данное дело.

Подтвержденный аккредитив (confirmed letter of credit) - документарный аккредитив, подтвержденный по поручению бан​ка-эмитента другим банком, в результате чего он несет ответственность наравне с банком-эмитентом. За подтверждение так же, как и другие операции по аккредитиву, банки взимают комиссию.

Подчистка - способ изменения первоначального содержа​ния документа, при котором штрихи, знаки или слова удаляются механическим воздействием (выскабливанием лезвием бритвы, трением резинки и т. п.).

Позитивное право (positive law) - действующее право, т. с. это все действующие правовые нормы. Действующее в данный момент право, изменяющееся по воле законодателя в связи с пе​ременами в жизни общества. Противостоит понятию естествен​ного права, как вытекающего из естественной природы челове​ка и потому предполагаемого неизменным. Применяется для характеристики действующих правовых норм и их ограничения от норм отмененных или фактически потерявших силу, а также от представлений о нормах, еще не принятых, но желательных (законопроектов, правовых идей). В этом смысле для обозначения позитивного права иногда используют латинский термин de lege lata. Если же данный вопрос действующим правом не решен, не его решение в будущем считается целесообразным, употребляют  выражение de lege ferenda.
Позиционирование товара - процесс определения места нового товара в ряду существующих. Составление схемы потре​бительских восприятий товаров конкурирующей группы полезнее для выявления возможности выхода с новым товаром, а также для определения путей совершенствования существующих изделий.

Позиция судна - указываемый в чартере период времени, е течение которого судно должно быть подано под погрузку.

Показание капитана - письменное заявление капитана, вручаемое им таможенному органу по прибытии судна из ино​странного порта и при отходе его в рейс с заходом в иностранный порт. Показание капитана содержит необходимые сведения о суд​не, грузе и грузовых документах.

Показания - один из видов доказательств, используемых для установления обстоятельств, имеющих значение для правильно​го разрешения гражданских или уголовных дел. Это сообщение лица о фактических данных, полученное во время допроса в установленном законом порядке. Закон запрещает домогаться по​казаний обвиняемого и других лиц путем насилия, угроз, пыток. Принуждение (физическое или психическое) к даче показаний яв​ляется преступлением. Иногда можно столкнуться с показаниями заведомо ложными, с помощью которых осуществляется умыш​ленное сокрытие фактов, искажение истины. Являются преступ​лением и наказываются в установленном законом порядке.

Покровительственные (протекционистские) пошлины (protective duties) - высокие таможенные пошлины на ввозимые готовые изделия. Позволяют защищать продукцию от иностран​ной конкуренции на внутреннем рынке, применять в борьбе с конкурентами на внешних рынках демпинговые цены. Одной из разновидностей покровительственных пошлин является запретительная, т. е. настолько высокая, что практически равносильна запрещению ввоза товара. Экономические группировки (типа Об​щего рынка) устанавливают коллективные покровительственные пошлины, т. с. единый внешний тариф стран-участниц.

Покрытие до отгрузки - страхование товара до его отгруз​ки покупателю, т. с. производственного риска.

Покупательная способность денег (purchasing power of money) - способность денежной единицы обмениваться на опре​деленное количество товаров и услуг; выражает наполненность денежной единицы в обороте массой товаров и услуг при дан​ном уровне цен и тарифов. Обычно исчисляется в виде индекса, обратного индексу цен. Зависит в основном от стоимости и цен обслуживаемой ею товарной массы и структуры товарооборота.

Полис валютированный - полис по морскому страхова​нию может быть валютированным и невалютированным. Валютированным является такой полис, в котором указана страховая сумма.

Получатель (грузополучатель) - физическое, или юриди​ческое лицо, управомоченное на получение груза, багажа или грузобагажа.

Порт морской - участок берега с прилегающим водным рай​оном, с сооружениями и устройствами для погрузки и разгрузки, полного их обслуживания.

Порт приливной - порт, вход в который возможен только во время прилива.

Порто - почтовые расходы.
Порто-франко - порт, город или приморский район, в пре​делах которого ввоз и вывоз иностранных товаров производится без оплаты пошлин.

Портовые обычаи - установленные практикой правила, оп​ределяющие взаимодействие судовладельца, грузополучателя и грузоотправителя при погрузке и разгрузке судна, нормирование грузовых работ, порядок исчисления стояночного времени. Обы​чаи порта применяются в случаях, когда договор перевозки не со​держит соответствующих указаний.

Портовые сборы (port charges) - платежи, взимаемые в пор​тах с судов и грузов, исчисляемые по установленным и официаль​но публикуемым тарифам. Они поступают на баланс самих пор​тов, либо в бюджет государства или местного органа власти для покрытия затрат, направленных на строительство, реконструк​цию портовых территорий, их благоустройства. Портовые сбо​ры определяются в каждой стране, а иногда и в отдельном порту. К основным сборам, взимаемым с судов в портах мира, могут быть отнесены: маячный, тоннажный, корабельный, навигационный, якорный, причальный, доковый, канальный, ледовый, речной, шлюзовый, таможенный, грузовой. Кроме перечисленных в пор​тах взимается целый ряд мелких, целевых сборов (санитарный, больничный, сбор за чистку причалов и др.). Перечень основных сборов определяется в каждой стране, а целевых - в отдельных портах. Перечень основных сборов публикуется в коммерческих справочниках. По принадлежности портовые сборы делятся на государственные и местные. Государственные направляются на покрытие расходов по содержанию портов, органов таможенно​го и санитарного контроля. Устанавливаются на единых услови​ях и, как правило, по единым тарифам во всех портах страны. Местные сборы взимаются в каждом порту муниципалитетами, портовой администрации, торговыми палатами и т. п. По усло​виям взимания портовые сборы подразделяются на обязательные и необязательные. Обязательные взимаются независимо от того, воспользовался ли клиент какими-либо услугами порта или нет. В большинстве портов мира начисление таких сборов происходит по твердым ставкам, установленным с основного размера судна, количества принятого или выгруженного груза, числа перевози​мых пассажиров. Необязательные сборы взимаются только при оказании судну заказанных им конкретных услуг. Ставки этих сборов могут быть твердыми, установленными за судозаход, либо дифференцированными с учетом фактических затрат на обслужи​вание (например буксирный сбор, размер которого зависит обыч​но от мощности буксира и продолжительности обслуживания). По принципам начисления портовые сборы делятся на сборы, уста​навливаемые с вместимости судна (в единицах массы и объема), его длины и времени стоянки в порту, с осадки судна (в единицах длины), с количества доставленного или принятого груза и пасса​жиров. Уровень портовых сборов зависит от ряда других факто​ров, например от формы судоходства (линейное или трамвайное, т. с. по заранее установленным направлениям или туда, куда суд​но зафрахтовали. Все расчеты по портовым сборам производятся морским агентом. Перечень всех расходов, понесенных морским (судовым) агентом в порту обслуживаемого им судна, отражается в дисбурсментском счете, направляемом судовладельцу.

Портфель заказов - совокупность заказов, которыми распо​лагает фирма на данную дату или на определенный период. Порт​фель заказов - составляющий критерий при анализе конъюнкту​ры мировых рынков соответствующих товаров.

Порты базисные - порты, для которых применяются ставки линейных тарифов на грузы, перевозимые прямо или с перевалкой.

Поручение (contract of agency) - гражданско-правовой дого​вор (контракт), по которому одна сторона (поверенный) обязуется совершить от имени и за счет другой стороны (доверителя) опре​деленные юридические действия (приобретение или отчуждение имущества, платежи и т. п.). Сторонами договора поручения мо​гут быть как физические, так и юридические лица. По россий​скому праву доверитель обязан уплатить поверенному вознагра​ждение, если это предусмотрено законом или договором. Договор поручения, по существу, - договор о представительстве, предусматривающий обязанность поверенного действовать в качестве представителя доверителя (в том числе в суде). Совершение по​веренным юридических действий в отношении третьих лиц ос​новывается на выданной ему доверенности, которая определяет объем его полномочий. Доверитель вправе отменить поручение, а поверенный - отказаться от него во всякое время. Однако если в момент отказа доверитель лишен возможности иначе обеспечить свои интересы, поверенный обязан возместить причиненные пре​кращением поручения убытки. Поручение прекращается (поми​мо общих оснований прекращения обязательства) вследствие его отмены доверителем, отказа поверенного, смерти гражданина-до​верителя, признания его недееспособным или ограниченно дее​способным, ликвидации юридического лица.

Поручение-наряд - поручение предприятия-импортера пор​ту на отгрузку импортных товаров получателю. Содержит все не​обходимые данные для правильной переотправки груза из порта.
Поручение на отгрузку - поручение предприятия-экспор​тера порту на отгрузку экспортного груза морским транспортом. Содержит все необходимые для перевозчика данные по условиям поставки и обращения с грузом.

Поручительство (guaranty - suretyship) - способ обеспече​ния исполнения обязательств. Поручитель берет на себя обяза​тельство перед кредитором какого-либо другого лица (главного должника) полностью или частично отвечать за исполнение им обязательства. Договор поручительства должен быть заключен в письменной форме. В случае неисполнения обязательства, обес​печенного поручительством, должник и поручитель отвечают перед кредитором как солидарные должники, если иное не пре​дусмотрено договором. К поручителю, исполнившему обязатель​ство вместо должника, переходят все права кредитора по этому обязательству. Поручитель имеет право обратного требования к должнику в размере уплаченной поручителем суммы. Одна​ко если к поручителю был предъявлен иск, он обязан привлечь должника к участию в деле. В противном случае должник имеет право выдвинуть против обратного требования поручителя все возражения, которые он имел против кредитора.
Последующий залог - вторичный залог уже заложенного имущества в обеспечение других требований.

Посленавигационные расходы - расходы по зимнему от​стою флота. Относятся на себестоимость перевозок и погрузочно-разгрузочных работ первого полугодия следующего года.

Посредник (middleman -mediator) - лицо, которое содейст​вует сторонам в заключении и исполнении контрактов.

Посреднические внешнеторговые организации - различ​ные торговые организации, выполняющие по поручению произво​дителей - экспортеров товаров функции посредников на междуна​родных рынках на основе заключенного между ними соглашения или отдельного поручения. В зависимости от характера функций, выполняемых торговым посредником, различают несколько ви​дов торгово-посреднических операций: дилерские, комиссион​ные, агентские и брокерские. Комиссионные фирмы выполняют разовые коммерческие поручения от своего имени, но за счет про​давца или покупателя. Агентские фирмы выступают от имени и за счет принципала, юридически они полностью независимы. Бро​керские фирмы - в их функции входит свести контрагентов.

Поставка (delivery) - форма организованных договорных отношений между товаропроизводителем (поставщиком) и по​требителем (покупателем) продукции.

Поставка до границы (daf - delivered at frontier) - одно из условий поставки группы «D» (Инкотермс). Когда использу​ется это условие, рекомендуется, чтобы стороны, заключающие контракт, указывали после слова «границы» наименование двух стран, разделяемых этой границей, а также название места по​ставки. Означает, что обязанности продавца считаются выпол​ненными в момент прибытия товара (очищенного от пошлин для экспорта), однако до поступления на «таможенную границу» страны, указанной в договоре купли-продажи. Это условие преду​смотрено для применения главным образом при перевозке товара железнодорожным или автомобильным транспортом, но может применяться независимо от способа перевозки.

Поставка комплектная - поставка целых промышленных предприятий, сооружений и других объектов, в которых имеются технологическое оборудование вспомогательного назначения. В поставки комплектные включаются поставки машин, станков, агрегатов, аппаратов полностью оснащенных необходимыми при​борами, инструментами, приспособлениями и т. д.

Поставка на коммерческих условиях - поставка вне меж​правительственных соглашений.

Поставка немедленная - означает обычно, что поставка должна быть произведена в течение относительно короткого вре​мени (1-2 недели) после заключения контракта.

Потери от брака - производительные затраты материаль​ных и трудовых ресурсов при выпуске изделий, полуфабрикатов, деталей, качество которых не соответствует стандартам, техниче​ским условиям и другой нормативно-технической документации.

Потребитель - любое лицо, которому адресуется реклама или которого она может достичь, вне зависимости от того, явля​ется ли он конечным потребителем, торгующим субъектом или пользователем.

Пошлины (duties) - вид налогов и сборов. В отличие от дру​гих налогов пошлины взимаются не со всех граждан, а только с тех, которые вступают в определенные отношения с соответст​вующими государственными органами или между собой. Соот​ветственно различают регистрационные и гербовые сборы, поч​товые, судебные, наследственные, таможенные пошлины и т. п.

Пошлины внешнеторговые - государственные сборы (налоги), которыми облагаются товары, пропускаемые через та​моженную границу данной страны. По методам исчисления и спо​собам применения различают пошлины внешнеторговые, опреде​ляемые как кредит к цене облагаемых товаров («ад валорем»); или в форме твердых ставок за соответствующую единицу измерения, Список товаров, облагаемых пошлинами внешнеторговыми, и ставки таможенных пошлин приводятся в таможенном тарифе.

Права на воздушное судно - основанные на законе или договоре различные имущественные права (собственности, вла​дения, аренды, залога и т. п.) государств, их юридических или физических лиц на воздушное гражданское судно, находящееся в эксплуатации или строящееся.

Правила ведения кассовых операций - законодатель​но установленный порядок работы организаций с наличными деньгами.

Правила конкуренции - международно-согласованные нормы по контролю за ограничительной деловой практикой и за​щите конкуренции.

Право выхода на внешний рынок - право, предоставляе​мое всем организациям, продукция (работы, услуги) которых об​ладает конкурентоспособностью на внешнем рынке.

Право международных договоров - отрасль международ​ного права, нормы которой определяют условия действительно​сти, порядок заключения, действия, изменения и прекращения международных договоров.

Право международных организаций - отрасль междуна​родного права, объединяющая принципы и нормы, регулирую​щие вопросы создания, правового статуса, объема полномочий и деятельности международных организаций. В нее входят как общие для всех международных организаций принципы и нормы, так и индивидуальные, отражающие специфику отдельных орга​низаций и групп организаций.

Право преждепользования - характерно для национально​го патентного законодательства многих государств применитель​но к правам на изобретения и промышленные образцы.

Право регресса (recourse - remedy over) - право физическо​го или юридического лица по выполнению возложенных на него в силу закона или договора имущественных обязательств требовать соответствующего возмещения от другого лица, несущего ответ​ственность по тому же обязательству, либо обстоятельствам, обу​словившим его возникновение.

Право удержания имущества (lien - possessory lien) - за​конная задержка с выдачей чужого имущества, полученного на время правомерным путем, с целью побудить владельца к испол​нению обязательств, связанных с этим имуществом. Например, продавец может удержать товар вплоть до его оплаты и т. п. Если удержание имущества незаконно, возможно обращение в суд с иском из противоправного удержания вещи.

Правонарушение международное - международно-проти​воправное деяние, представляющее собой нарушение государст​вом или иным субъектом международного права своих междуна​родных обязательств.

Правоотношение - урегулированное нормами права обще​ственное отношение, участники которого являются носителями субъективных прав и обязанностей.

Прайм рэйт (prime rate) - минимальная процентная ставка по необеспеченным краткосрочным ссудам, применяемая коммер​ческими банками США при кредитовании «первоклассных заем​щиков». Применяется коммерческими банками по отношению к особо надежным заемщикам. Является одним из основных эле​ментов процентных ставок США и зависит от общего состояния рынка ссудных капиталов. В международной статистике публику​ется средняя из процентных ставок «prime rate», применявшихся в течение рабочих дней месяца тридцатью крупнейшими коммер​ческими банками США. Аналогичный показатель в большинстве западноевропейских стран называется базовой ставкой а в Япо​нии - стандартной ставкой.

Преамбула (фр. preambule - предисловие) - вводная или вступительная часть законодательного акта или контракта, в ко​торой обычно излагаются принципиальные положения, побуди​тельные мотивы, цели издания соответствующего документа.

Предложение (order) - цена, по которой какое-либо лицо готово продать. Противопоставляется цене, по которой лицо готово купить.

Предложение встречное - ответ возможного покупателя на полученное предложение продавца, содержащий неполное согла​сие с предложенными условиями и одно или несколько новых, измененных условий для заключения сделки.

Предложение свободное - предложение без обязательств, не связывающее продавца и не устанавливающее срок для ответа. Предложение свободное на одну партию товара можно направ​лять одновременно нескольким возможным покупателям, с це​лью выявления спроса.

Предложение твердое - предложение на продажу партии товара, связывающее предлагателя (оферента) до получения ответа другой стороны или до истечения срока, указанного в этом предложении.

Предложение товара - целенаправленное действие продавца, убеждающее покупателя приобрести товар. Предложение товара, сделанное по инициативе продавца, называется «инициативным».
Предприниматель (enterpreneur) - лицо, которое изыскива​ет средства для организации предприятия и тем самым берет на себя предпринимательский риск.

Предприятие - особый объект гражданских прав, имущест​венный комплекс, используемый для осуществления предприни​мательской деятельности.

Прейскурантные цены - цены на промышленную и сель​скохозяйственную продукцию, товары и услуги, зафиксирован​ные в специальных справочниках - прейскурантах.
Претензионный порядок урегулирования споров форма защиты гражданских прав, представляющая собой урегулирова​ние спорных вопросов между кредитором и должником до переда​чи спора в суд, арбитражный суд или иной компетентный орган.
Претензия (claim) - требование кредитора к должнику о добровольном урегулировании спора, связанного с нарушением его имущественных прав и интересов. Должна быть предъявлена до подачи иска, вытекающего из отношений между юридически​ми лицами (за некоторыми исключениями), а также иска физи​ческих и юридических лиц к перевозчику (если эти требования вытекают из договора перевозки) и к органу связи по оказанию услуг связи. Претензии по поводу вещей, купленных в розничной торговле, для которых установлены гарантийные сроки, предъяв​ляются в течение этих сроков. В некоторых словарях, в том числе специальных, дается и такой эквивалент понятию «претензия» -pretention. Однако, судя по англоязычным источникам, в рассматриваемом смысле предпочтительнее употреблять «claim». По​скольку одно и то же слово «claim» означает иск, претензию, рек​ламацию, при переводе следует исходить из контекста.
Преференциальные пошлины (preferential duties) - пред​почтительные таможенные пошлины, устанавливаемые государ​ством для создания особо благоприятного режима для одного или нескольких государств при ввозе всех или отдельных групп импортируемых товаров. Могут предоставляться на взаимной или односторонней основе. Преференциальные пошлины иногда называют дифференциальными, так как они варьируются для одних и тех же товаров в зависимости от страны происхождения или других факторов.

Преференциальный режим - особый льготный экономический режим, предоставленный одним государством другому без распространения на третьи страны.

Преференции (preferences) - особые (предпочтительные льготы, предоставляемые одним государством другому на началах взаимности, либо в одностороннем порядке без распространения на третьи страны. Чаще всего применяются в виде скидок с таможенных пошлин на все или некоторые ввозимые товары. Женевская конференция ООН по торговле и развитию 1964 г. приняла решение о предоставлении режима и установила, что предоставление преференций этим странам не будет считаться нарушением принципа наибольшего благоприятствования.

Прецедент (от лат. praecedens, род. падеж praecedentis предшествующий) - поведение в определенной ситуации, которое рассматривается как образец при аналогичных обстоятельствах. В ряде стран (где практикуется так называемое общее право судебный прецедент является источником права. В других стра​нах законодательство кодифицировано (т. е. источниками прав; являются нормативные акты)).

Прецедент судебный - вынесенное судом по конкретному делу решение, обоснование которого становится правилом, обязательным для всех судов той же или низшей инстанции при решении аналогичного дела. Прецедент судебный имеет значение для решения вопросов применения права, восполнения пробелов в законе, признания обычая; на основе прецедента судебного вно​сятся отдельные дополнения в действующее законодательство дается толкование закона.

Прецедентное право - правовая система, в которой основ​ным источником права признается прецедент судебный, т. е. ре​шение, вынесенное по какому-либо делу, обязательно для всех судов равной и низшей инстанции при рассмотрении аналогичных дел. В рамках прецедента судебного сложились две ветви: общее право и право справедливости.

Преюдициальность (от лат. praejudicio - предрешение) - обя​зательность для всех судов, рассматривающих дело, принять без проверки и доказательств факты, ранее установленные вступив​шим в законную силу судебным решением или приговором по ка​кому-либо другому делу.

Прибыль (profit) - превращенная форма прибавочной стои​мости, выступающая как превышение доходов над расходами за определенный период времени (обычно за год).

Приграничная торговля - вид международного товарооб​мена, осуществляемого торговыми организациями и фирмами приграничных районов сопредельных государств на основе со​глашений о торговле и платежах, ежегодных протоколов.

Прилежащая зона - морская полоса, непосредственно при​мыкающая к территориальному морю (территориальным водам) прибрежного государства, и которой последнее может осуществ​лять контроль для: а) предотвращения нарушений таможенных, фискальных, иммиграционных или санитарных законов и правил в пределах его территории или территориального моря (террито​риальных вод); б) наказания за нарушение упомянутых законов и правил, совершенное в пределах его территории или территори​ального моря (территориальных вод).

Приложение к договору - неотъемлемая часть основного договора, которая может содержать дополнительные, уточняю​щие условия сделки, например, перечень поставляемых товаров и услуг, подробные показатели качества, технические характери​стики, особые условия перевозки, требования к упаковке, марки​ровке и т. д.

Принудительный курс - официальный фиксированный курс, вводимый государством в условиях валютных ограничений для обмена валюты данной страны на иностранную.

Принципал (комитент) - лицо, действующее от собственно​го имени (principal) участник договора, лицо, для которого брокер выполняет приказ, или дилеры, покупающие и продающие за свой собственный счет. Термин может также относиться к капиталу какого-либо лица или к номинальной стоимости облигаций.

Приоритета и прямого действия международного нрава принцип - в конституционном праве ряда государств принцип, согласно которому общепризнанные принципы и нормы между​народного права являются составной частью правовой системы соответствующей страны. Конституция Российской Федерации 1993 г. в п. 4 ст. 15 устанавливает, что «общепризнанные прин​ципы и нормы международного права, международные договоры Российской Федерации являются составной частью ее правовой системы. Если международным договором Российской Федера​ции установлены иные правила, чем предусмотренные законом, то применяются правила международного договора».

Приписной таможенный склад (bonded warehouse) - тамо​женный склад для хранения неоплаченных пошлиной грузов.

Притворная сделка (colourable transaction) - сделка, совер​шаемая с целью прикрыть другую сделку. В этом случае стороны выражают волю совершить определенную сделку, а в действи​тельности их воля направлена на то, чтобы вызвать юридические последствия, связанные с какой-то другой сделкой. В некоторых специальных словарях «colourable transaction» переводится как «обманная сделка»; правильнее - «притворная сделка», особенно в противопоставлении «мнимой сделке».

Причал (berth quay) - гидротехническое сооружение, имеющее устройства для безопасного подхода судов и предназна​ченное для безопасной стоянки судов, их загрузки, разгрузки и обслуживания, а также посадки пассажиров на суда и высадки их с судов.

Причальный чартер - термин, означающий, что судно счи​тается прибывшим в момент его постановки к обусловленному i чартере причалу.

Проверка обеспечения ссуд - один из способов банковско​го контроля за соблюдением условий и принципов кредитования в результате которого выявляются соответствие между задолжен​ностью по ссуде и стоимостью материальных ценностей и затрат на производство, состояние учета и отчетности у заемщика, соблюдение условий хранения кредитуемых ценностей и требова​ний к их качеству.

Прогнозирование в системе экспортного маркетинга - один из завершающих этапов комплексного изучения внешних рынков, результаты которого экспортеры закладывают в основу программ своей деятельности.

Прогнозирование спроса (forecasting of demand) - ис​следование будущего (возможного) спроса на товары и услуги. Делится на краткосрочное (конъюнктурное), среднесрочное и долгосрочное. По характеру используемой информации методы и модели прогнозирования спроса разделяются на две группы: 1) базирующиеся на данных торговой статистики о реализации товаров; 2) основанные на материалах бюджетной статистики по величине семейных доходов и расходов. Для методики прогноза большую роль играют кривые Энгеля, позволяющие установить, какую долю доходов семьи различных социальных групп могут выделить на те или иные виды благ (товаров и услуг). По Энгелю, кривые, отражающие зависимость спроса от уровня семейных доходов, бывают трех видов. Если спрос в определенной группе семей на данный товар возрастает примерно в той же пропорции, что и доход, функция спроса будет линейной. Второй вид зависи​мости: по мере роста дохода спрос товаров возрастает вес более высокими темпами. Если же рост спроса (потребления), начиная с определенного момента по мере насыщения спроса отстает от роста дохода, то получаем третий вид зависимости. Кривые Энгеля в основном справедливы в условиях стабильной социально-экономической среды и предположении, что действием других факторов, могущих повлиять на спрос, можно пренебречь. Про​гноз корректирующих факторов осуществляется по специальной методике.

Прогнозирование товарных рынков - выявление направ​лений развития конъюктуры товарных рынков с целью выдачи рекомендаций для торговой деятельности.

Продавать медведя (to sell short, to sell a bear) - играть на понижение; продавать на срок товары (ценные бумаги), которых нет в наличии.

Продукт (product) - вещественный результат производст​венной (экономической) деятельности - полезная часть выпуска.
Продукция (product - production) - совокупность продук​тов и услуг производства (или иной экономической деятельно​сти: строительства, транспорта, связи и др.), представляемая в стоимостном или натуральном выражении. Некоторые источники относят к продукции только полезные продукты труда (готовые изделия, полуфабрикаты и услуги), другие - также и отходы, в том числе загрязняющие окружающую среду, побочные продук​ты, брак. Однако в этом смысле предпочтительнее употреблять термин выпуск.

Производственные затраты единовременные расходы, осуществляемые до начала производства основной продукции и связанные с его подготовкой.

Прокурация - засвидетельствованная нотариусом доверен​ность на совершение от имени доверителя всякого рода торговых сделок.

Проливы международные - естественные морские пути соединяющие отдельные моря и океаны и используемые /для ме​ждународного судоходства.

Пролонгация (prolongation) - продление срока действия 1) пролонгация договора сверх предусмотренного при его заключении срока действия, производится двумя способами: а) путём заключения специального соглашения (протокола) о продлении договора на определенный срок; б) путем включения условия продлении в самый текст договора. При этом обычно имеет мест автоматическая пролонгация, когда в договоре предусматриваете: что если ни одна из договаривающихся сторон не сделает заявление об отказе от договора за определенное время до истечет срока его действия, то договор автоматически считается продлённым на указанный в нем срок; 2) пролонгация векселя (срока платежа) осуществляется при наступлении обстоятельств, объективно препятствующих предъявлению векселя к оплате или совершению протеста по нему. Например, законодательное распоряжение государства или действие непреодолимой силы. Договорная пролонгация векселя бывает трех видов: простая, прямая (квалифицированная), косвенная. Простая пролонгация производится посредством договоренности между держателем и плательщиком о приоста​новлении на некоторое время исполнения вексельного обязатель​ства без изменения установленного срока платежа. Прямая или квалифицированная пролонгация осуществляется установлением нового срока платежа путем исправления текста векселя. Косвен​ная пролонгация производится посредством выставления взамен старого векселя нового с более поздним сроком платежа. Выдача краткосрочных, но периодически пролонгируемых векселей об​легчает их учет и залог в банках, которые обычно воздерживаются от операций с векселями, выписанными на длительные сроки.

Промышленная собственность (industrial property) - собирательный правовой термин, используемый для обозначения (исключительного) права на такие нематериальные ценности, как изобретение, промышленный образец, товарный знак и т. п. Имеет ряд сходных черт с собственностью: например патентов​ладельцу, как и собственнику, принадлежит право распоряжения изобретением; патент, как и товар, имеет меновую стоимость; предусматривается защита патента, как и всякого имущества, от посягательств со стороны третьих лиц. По характеру регулируе​мых отношений исключительные права промышленной собствен​ности (ПС) делятся на две основные группы: права, связанные с созданием материальных объектов (право на изобретение, право на полезную модель), и права, связанные с реализацией создан​ных материальных объектов (право на товарный знак, фирмен​ное наименование, пресечение недобросовестной конкуренции). Понятие ПС по-разному толкуется национальными законодатель​ствами, а порой и внутри данного законодательства. Иногда ПС выделяется в совершенно самостоятельное понятие, а иногда она понимается как часть интеллектуальной собственности, относя​щаяся к производственной или производственно-коммерческой сфере. Некоторые объекты интеллектуальной собственности, например, программные продукты, имеющие производственное назначение, в объекты ПС обычно включаются. В соответствии с действующими в России нормативными актами, объектами ПС считаются изобретения, полезные модели, промышленные образцы; в Указе Президента РФ о Роспатенте в этот перечень включе​ны также товарные знаки, знаки обслуживания и наименования мест происхождения товаров. Смежные по производственно-ком​мерческой направленности элементы - ноу-хау, коммерческая тайна, а также программное обеспечение для ЭВМ, базы данных и топологии интегральных схем относятся к сфере интеллекту​альной собственности. В Международном соглашении по охра​не ПС (Парижской конвенции 1883 г. с поправками 1990, 1911, 1925, 1934, 1958, 1967 г.) предусматривается защита изобретений, полезных моделей, промышленных образцов, товарных знаков и знаков обслуживания, фирменных наименований, указаний про​исхождения и наименование мест происхождения товара. Россия как правопреемник СССР является членом этой конвенции, к которой присоединилось около 100 государств. Парижская кон​венция устанавливает правило о так называемом конвенционном приоритете, согласно которому заявка, поданная в одной стране-участнице, обладает во всех других странах (в случае подачи от​дельной заявки) приоритетом в течение 12 месяцев (для изобрете​ния) или 6 месяцев (для товарного знака), исчисляемых с момен​та подачи заявки в первой стране. Конвенция предоставляет для стран-участниц преимущества в отношении охраны изобретений на выставках, регулирует вопросы, связанные с регистрацией за границей товарных знаков, устанавливая при этом определенные требования к ним (например, не допускаются к регистрации зна​ки, воспроизводящие государственные гербы или эмблемы ме​ждународных организаций). Конвенция предусматривает также правила защиты от недобросовестной конкуренции (например, подлежат запрету все действия, способные опорочить предпри​ятие, продукты, промышленную или торговую деятельность кон​курента, введение в заблуждение относительно характера, спосо​ба производства, свойств, пригодности к применению или количе​ства товаров - собственных и конкурентных - и другие действия) Вопросы ПС в России, регулируются, помимо вышеупомянутых) актов, правительственными постановлениями.

Промышленный  образец (industrial design - productiot prototype) - художественное и художественно-конструкторское решение изделия, определяющее его внешний вид. Может быть объемным (модель), плоскостным (рисунок) или комбинированным. По российскому законодательству подлежит правовой охране, если по совокупности существенных признаков является новым, оригинальным и промышленно применимым. «Новый» означает, что один или комбинация этих признаков не известна в нашей стране или за рубежом. «Оригинальный» - существенные признаки или (и) их комбинация своеобразны и определяют отличительные эстетические и эргономические особенности изделия (в том числе его форму, конфигурацию, орнамент или сочетание цветов). Промышленный образец признается промышленно применимым, если он может быть воспроизведен в заводских и т. п. условиях на уровне, достаточном для введения в хозяйственный оборот. После положительной экспертизы заявки на промышленный образец выдастся патент: автору, наследнику автора, гражданину или юридическому лицу (или наличии договора), указанным автором в заявке либо Федеральному фонду изобретений России, если исключительное право на использование промышленного образца передастся автором государству. Патент на промышленный образец действует в течение десяти лет с даты заявки в Государственном патентном ведомстве Российской Федерации. По ходатайству патентообладателя этот срок может быть продлен не более чем на пять лет. Патент на промышленный образец, созданный работником, выдастся работодателю, если между ними заключен соответствующий договор. Если договора нет, патент выдает автору. Работодатель вправе использовать этот промышленный образец в соответствии с условием лицензионного договора. Исключительное право патентообладателя на использование промышленного образца считается нарушенным, если без его согласия изготовлено, применено, ввезено, предложено к продаже, продано или иначе введено в хозяйственный оборот изделие с использованием запатентованного промышленного образца. Патентообладатель может требовать прекратить нарушение патента и возместить ему понесенные убытки. Не предоставляется правовая охрана решениям: обусловленным исключительно технической функцией изделия; противоречащим общественным интересам, принципам гуманности и морали; объектов архитекту​ры, кроме малых архитектурных форм; печатной продукции как таковой; объектов неустойчивой формы жидких, газообразных, сыпучих и им подобных веществ.

Промышленный шпионаж - хищение, сбор материалов, составляющих служебную тайну предприятий.

Просроченная задолженность - своевременно не произве​денные объединениями, предприятиями, организациями, учреж​дениями платежи: поставщикам и подрядчикам, кредитным уч​реждениям, финансовым органам, вышестоящим организациям, рабочим и служащим и др.

Просроченные ссуды - ссуды, не возвращенные банку в ус​тановленные сроки вследствие финансовых затруднений ссудозаемщика.

Просрочка (delay) - нарушение должником или кредито​ром предусмотренных законом или договором сроков испол​нения обязательства (начальных и конечных, общих и частных, промежуточных, специальных и т. п.). Независимо оттого, каким документом установлены сроки исполнения обязательств, их на​рушение означает просрочку. Наиболее частым случаем является просрочка должника - невыполнение в надлежащий срок возло​женных на него договором действий (поставки товаров, оказания услуг, оплаты продукции и услуг и т. п.). Просрочка кредитора наступает в случае его отказа принять предложенное должником надлежащее исполнение (например отказ выдать расписку об ис​полнении, вернуть долговой документ или отметить в расписке невозможность его возвращения), а также в случае несовершения им действий, без которых должник не мог выполнить свое обяза​тельство (например покупатель не вывез готовый к сдаче товар в установленный договором срок). Ответственность за просрочку либо устанавливается нормативным актом, либо предусматрива​ется сторонами в договоре. Должник отвечает перед кредитором за убытки, причиненные просрочкой, и за случайно наступившую во время просрочки невозможность исполнения обязательства. Взыскание убытков, причиненных просрочкой, не лишает кре​дитора права требовать исполнения должником обязательства в натуре. Если за просрочку исполнения должником установлено лишь взимание неустойки (пени), убытки, вызванные просрочкой, возмещению не подлежат. Если вследствие просрочки должника исполнение утратило интерес для кредитора, он может отказаться от принятия исполнения и требовать возмещения убытков. При просрочке кредитора должник имеет право на возмещение убыт​ков, если кредитор не докажет, что просрочка не вызвана умыс​лом либо неосторожностью его самого или тех лиц, на которых в силу закона или поручения кредитора было возложено принятие исполнения.

Протекционизм - экономическая политика государства, на​правленная на поощрение развития национальной экономики и ее защиты от иностранной конкуренции.

Протест вексельный (protest of a bill) - действия уполно​моченного государственного органа, официально подтверждаю​щие факты, с которыми вексельное законодательство связывает наступление определенных правовых последствий, оформляется составлением акта протеста. В зависимости от вида отказа суще​ствуют акты протеста по фактам неакцепта, неплатежа, недатирования акцепта и невручения векселя. Наиболее распространены протест в неакцепте и протест в неплатеже векселей. Единообраз​ным вексельным законом установлены определенные сроки век​сельного протеста: протест в неакцепте должен быть совершен до срока платежа; протест в неплатеже - в один из двух рабочих дней, следующих за днем, в который вексель подлежит оплате. Протест в неакцепте освобождает держателя от необходимости предъявления векселя к оплате и совершения протеста в непла​теже. Протест в неакцепте или неплатеже даст держателю право на немедленное предъявление регрессных требований ко всем ответственным по векселю лицам - векселедателю переводного векселя, индоссанту, авалисту. При пропуске сроков для протеста векселя держатель теряет право на регресс, но не лишается права на иск к акцептанту и векселедержателю простого векселя. Век​селедержатель может быть освобожден от необходимости совер​шать вексельный протест, если векселедателем на векселе сдела​на оговорка - «без протеста». Законодательство стран, основанное на английском вексельном законе, предусматривает протест только иностранных векселей (выставленных или подлежащих оплате за границей); для внутренних векселей протест заменяет нотификация. Лицо, совершающее протест по векселю, называет​ся опротестователем или (случайное совпадение с религиозным термином) протестантом. Опротестованный вексель не принима​ется банком к учету и не может служить средством платежа.

Протоколирование - прием вербальной формы фиксации доказательств; составление протокола совершенного действия, со​держащего его описание в соответствии с требованиями закона.

Профит (profit) - прибыль, барыш, выгода.

Процент (interest) - любой заранее заявленный (установлен​ный) доход, в том числе в виде дисконта, полученный по долгово​му обязательству любого вида (независимо от способа его оформ​ления). При этом процентами признаются, в частности, доходы, полученные по денежным вкладам и долговым обязательствам; плата, получаемая кредитором от заемщика за пользование ссу​женными деньгами или материальными ценностями, в частности – доход держателя облигаций.

Процентная ставка (rate of interest) - размер платы за поль​зование ссудой, кредитом. Уровень и динамика ставок проценте дифференцируется в зависимости от экономического содержания операций, по которым он уплачивается, и зависит от сроков и размеров ссуд, их обеспеченности, вида кредита или формы кредитования, степени кредитного риска и т. п. Различается несколько групп однородных ставок, характерных для отдельных секторов рынка ссудных капиталов: официальная учетная ставка, ставка рынка ценных бумаг, ставки по операциям банков и других кредитных институтов с небанковскими заемщиками и кредиторам. Процентные ставки подразделяются также: на долгосрочные краткосрочные; основные и второстепенные (меняются вслед за основными); рыночные (величина и колебания которых завися от экономической конъюнктуры) и регулируемые (центральны банком, банковским консорциумом, другими кредитными институтами); ставки, применяемые исключительно на национальны кредитных рынках, в отличие от ставок, используемых одновременно в сфере внутреннего и международного кредита (их уро​вень зависит от изменения валютных курсов и других факторов).
Процентные займы - займы, по которым доход выплачи​вается в виде определенного твердого процента. Сроки уплаты процентов предусматриваются условиями займа.
Процентный арбитраж - сделка, сочетающая в себе ва​лютную и депозитную операции, направленная на регулирование банками и фирмами валютной структуры своих краткосрочных активов и пассивов с целью получения прибыли за счет разницы в процентных ставках по различным валютам.

Процентный период (interest time) - часть общего срока среднесрочного и долгосрочного кредита, предоставленного по плавающей процентной ставке, в течение которого процентная ставка фиксируется на неизменном уровне, определенном согла​шением между кредитором и заемщиком. По истечении процент​ного периода (3-6 месяцев) процентная ставка по кредиту пере​сматривается с учетом изменения в уровне процента на том рынке ссудных капиталов, где рефинансируется банк-кредитор.
Процессуальное правопреемство - замена одного лица, являющегося стороной в гражданском (арбитражном) процессе, другим лицом, обусловленная переходом к последнему спорных материальных прав либо спорных материальных обязанностей.
Прямые расходы - затраты, непосредственно связанные с производством отдельных видов продукции, работ, услуг, и прямо относимые на их себестоимость. Наряду с косвенными расходами характеризуют группировку производственных затрат по способу включения их в себестоимость продукции.

Публичный договор - договор, заключенный коммерческой организацией и устанавливающий ее обязанности по продаже то​варов, выполнению работ или оказанию услуг, которые такая ор​ганизация по характеру своей деятельности должна осуществлять в отношении каждого, кто к ней обратится (розничная торговля, перевозка транспортом общего пользования, услуги связи, энер​госнабжение, медицинское, гостиничное обслуживание и т. п.).
Публичный конкурс - институт обязательственного права. Согласно ст. 1057 ГК РФ лицо, объявившее публично о выплате денежного вознаграждения или выдаче иной награды (о выплате награды) за лучшее выполнение работы или достижение иных ре​зультатов (публичный конкурс), должно выплатить (выдать) обу​словленную награду тому, кто в соответствии с условиями прове​дения конкурса признан его победителем.

Пул (pool) - форма монополистического объединения, имеющего обычно временный характер. Бывают торговые, бир​жевые, патентные и другие пулы. В них устанавливаются прави​ла распределения общих расходов и прибыли, которая поступает сначала в общий фонд, а затем распределяется в установленной заранее пропорции. Торговый пул может быть создан для накоп​ления и создания временного дефицита какой-либо продукции с целью повышения цен. Биржевые пулы - для координации спеку​лятивных сделок с акциями, патентные - для формирования бло​ков патентов с последующей паритетной эксплуатацией.

Пульное соглашение - коммерческое соглашение между авиационными предприятиями, предусматривающее распределе​ние между ними доходов от эксплуатации определенных авиали​ний. При этом эксплуатационные расходы каждая из сторон, как правило, несет самостоятельно.

Пункт (point) - термин, используемый для обозначения из​менений в ценах на акции, облигации, в курсах валют, процент​ных ставках. Так, на фондовой бирже США один пункт равен од​ному доллару, на рынке облигаций один пункт эквивалентен 1%. Если акции ABC поднимаются на 3 пункта, то стоимость каждой акции возрастает на 3 дол. Если речь идет об облигациях, пункт означает 10 долл., поскольку облигация котируется как процент от 1 000 долл. Облигация, цена которой возрастает на 3 пункта, дает 3%-ый рост от 1 000 долл., или 30 долл. Увеличение с 87 до 90 означало бы увеличение стоимости с 870 долл. до 900 долл. В случае со средним рыночным курсом слово «Пункт» означает «пункт» и ничего больше. Если, например, совокупный индекс Нью-Йоркской фондовой биржи возрастает с 90,25 до 91,25, то это означает, что он поднялся на один пункт. Однако пункт этого индекса не эквивалентен одному доллару.
Р

Раббат - в торговом мореплавании - скидка с тарифа; пре​доставляемая линейными конференциями грузоотправителям за отправку ими своих грузов только на судах конференции. Приме​няется два вида скидок с тарифа - контрактные и отсроченные.

Работа - деятельность, результаты которой имеют матери​альное выражение и могут быть реализованы для удовлетворения потребностей организации и (или) физических лиц.

Разрешение - документ, предоставляющий право на проезд транспортного средства по территории иностранного государства.

Разрешение на ввоз и вывоз - документ, без которого не допускается ввоз в страну или вывоз из страны товаров.

Разрешение на отправку - согласие покупателя, выдаваемое продавцу, если таковое предусмотрено договором, на отправку то​вара по назначению после проведенной проверки качества в месте изготовления. В случае отказа покупателя от осмотра или участия в проверке такой отказ будет считаться разрешением на отправку.

Расписка (receipt) - документ с подписью, удостоверяющий получение подписавшим чего-либо. В праве является одним из видов письменных доказательств. В некоторых случаях свиде​тельствует о заключении договора (например договора займа).

Распорядитель товара - лицо или организация, имеющие право распоряжаться товаром по своему усмотрению или чье​му-либо поручению. Распоряжение товаром предусматривает возможность его передачи, использования на основании соответ​ствующих документов без физического получения. В междуна​родной практике придается важное значение обстоятельству его передачи в распоряжение покупателя или перевозчика.

Распоряжение (disposal; ruling) - 1) одно из правомочий собственника вещи, позволяющее включать се в экономический оборот путем совершения таких распорядительных сделок, как купля-продажа, поставка, дарение и др. В результате актов распоряжения имуществом осуществляется его отчуждение, а также передача во временное владение и пользование другому лицу, в залог; сдача на хранение и др. Распоряжением определяется юридическая судьба вещи, т. е. либо прекращается, либо приостанав​ливается право собственности на нее. Распоряжение имуществом, принадлежащим недееспособным лицам, осуществляется от их имени законными представителями с ограничениями, предусмотренными законом (например, опекуну запрещается совершать акты дарения имущества, принадлежащего подопечному); 2) один из видов подзаконных актов: властный акт органа управления, из​данный в рамках его компетенции и имеющий обязательную силу для физических и юридических лиц, которым распоряжение ад​ресовано. Распоряжения могут быть общего, длительного действия, а могут иметь разовые последствия для конкретного случая.
Рассрочка - уплата по частям.
Расторжение договора (rescission) - допускаемое правом справедливости средство защиты стороны, побужденной к заключению договора вследствие введения в заблуждение. При этом договор не признается недействительным - сторона вправе по своему выбору расторгнуть договор или подтвердить его. По британскому праву существуют ограничения права на расторжение договора, в частности, если сторона после того, как ей станет известно о введении в заблуждение, подтвердит договор заявлением или совершит действия, свидетельствующие и намерении осуществлять договор. Например, если кто-то купил паи вследствие заблуждения, однако не предпринимает действий для исключения своего имени из регистра держателей паев или получит по ним дивиденды, он не вправе расторгнуть договор. При этом yтрата права на расторжение договора не препятствует предъявлению иска об убытках. В договоры о продаже земли на территории Великобритании обычно включается условие, дающее сторона право расторжения и возврата в положение, предшествующее заключению договора. В международном праве расторжение договора носит название денонсации (при объявлении одним государством другому об утрате его силы с предварительным соглашением сторон) либо аннулировании (при одностороннем заявлении об отказе от договора).

Растрата - незаконное использование денег или собственности лицом, владеющим ими на законных основаниях. Может совершаться банковскими служащими, бухгалтерами компаний. По юрисдикции большинства стран уголовная полиция не осведомля​ет о случившемся, если деньги или ценности были возвращены.

Расчет цены по экспорту - внутренний документ, состав​ляемый во внешнеторговом предприятии для обоснования эф​фективности намечаемой экспортной операции. В нем указыва​ются основные показатели качества данного товара в сравнении с известными предложениями конкурентов и определяется дос​тижимый уровень экспортной цены в иностранной валюте с оп​ределенным базисом поставки, исходя из реальных цен внешнего рынка в сопоставлении с внутренней ценой плюс транспортные и иные расходы в рублях (с применением установленных валютных коэффициентов).

Расчетная прибыль - показатель, используемый в системе экономического стимулирования для определения взаимоотно​шений хозоргана с бюджетом и вышестоящей организацией. Для исчисления расчетной прибыли из прибыли от реализации про​дукции, работ и услуг и других финансовых результатов, вычита​ются плата за производственные фонды, за трудовые и природные ресурсы, проценты за краткосрочные кредиты.

Расчетная рентабельность - один из показателей эффек​тивности работы организации, применяемый при планировании, оценке выполнения плана и установленных размеров фонда эко​номического стимулирования. Определяется как отношение рас​четной прибыли к среднегодовой стоимости основных производ​ственных фондов и нормируемых оборотных средств. Исчисляет​ся в процентах.

Расчетные документы (payables) - оформленные в письмен​ном виде требования или поручения предприятий, организаций и т. п. на перечисление денежных средств в безналичном порядке за отпущенные (отгруженные) товарно-материальные ценности, выполненные работы и оказанные услуги, а также по другим пла​тежам. Основные расчетные документы - платежные требования, платежные поручения и расчетные чеки.

Расчетные документы в пути - выписанные и сданные в банк документы по расчетам за отгруженную продукцию, выполненные работы или оказанные услуги, по которым еще не посту​пили платежи.

Расчетные цены - один из видов оптовых цен на однород​ную продукцию, дифференцированных внутри отраслей и зон с учетом различий в природных и других объективных условиях ее производства. Способствуют выравниванию хозрасчетной рента​бельности.

Расчетный счет - счет, открываемый банками объедине​ниям, предприятиям и организациям, состоящим на хозяйствен​ном расчете, наделенным собственными оборотными средствами и имеющим самостоятельный баланс, для хранения денежных средств и осуществления расчетов. Порядок открытия и закрытия расчетного счета устанавливается банками.

Расчеты по товарным операциям - безналичные расчеты за товарно-материальные ценности, выполненные работы и ока​занные услуги. Осуществляются платежными поручениями, ак​кредитивами, чеками и другими расчетными документами.
Расчеты сводными требованиями транспортных органи​заций - форма безналичных расчетов предприятий и организа​ций за фактически оказанные им услуги по перевозке грузов и транспортно-экспедиционные услуги.

Реализация - извлечение пользы, превращение процентных бумаг, векселей и других ценностей в наличные деньги.
Реализация прибыли (profit-taking) - продажа акций, стои​мость которых поднялась с момента покупки, с целью реализации прибыли. Термин часто употребляется для объяснения спада дело​вой активности на рынке, последовавшего за периодом роста цен.
Реализованная продукция - показатель, характеризующий в денежном выражении объем товарной продукции, отпущенной за пределы объединения, предприятия и оплаченной потребите​лем, сбытовой или торгующей организацией.

Реальные сделки - сделки, для совершения которых не​достаточно одного лишь соглашения, а необходима еще передача вещи (отсюда название: от лат. res - вещь). Реальными являются некоторые сделки по передаче имущества в собственность или иное вещное право (например, дарения, займа), а также отдельные сделки по временной передаче вещей. Это означает, что обе​щание подарить или дать взаймы без передачи вещи не влечет правовых последствий. Противоположным видом сделок являют​ся консенсуальныс сделки.

Ревальвация (revaluation) - повышение курса национальной или международной (региональной) валютно-денежной единицы по отношению к валютам других стран, международным валютно-денежным единицам. Ревальвация создает для проводящей се страны возможность дешевле приобретать иностранную валюту, что совпадает с интересами импортеров товаров и экспортеров капиталов. Ревальвация не выгодна национальным экспортерам, так как цены на их товары, выраженные в валютах других стран, становятся выше и выручка в национальной валюте снижается. Выгодна кредиторам, имеющим требования к иностранным заем​щикам по кредитам, предоставленным до ревальвации. Выигры​вают от ревальвации также импортеры, которым обходится дешев​ле покупка иностранной валюты для оплаты ввозимых товаров. Ревальвация может вызвать приток зарубежных краткосрочных капиталов, которые устремляются в страну в преддверии реваль​вации и возвращаются на национальные рынки ссудного капита​ла после се осуществления.

Реверсивные дни - суммарное исчисление сталийного вре​мени, по которому расчет диспача и демереджа производится вкруговую по окончании выгрузки судна.

Револьверный кредит (revolving credit) - возобновляемый кредит, применяемый на национальных и мировом рынках ссуд​ных капиталов, которые предоставляются в пределах установлен​ного лимита задолженности и сроков погашения автоматически без дополнительных переговоров между сторонами кредитного соглашения. Соглашение о предоставлении револьверного креди​та оформляется аналогично кредитной линии.

Регистровая вместимость судна (register tonnage) - пока​затель размера судна, выраженный в регистровых тоннах. Разли​чают два вида регистровой вместимости: валовую (вместимость брутто - брутто регистровый тоннаж) и чистую (вместимость нетто - нетто регистровый тоннаж). Валовая регистровая вместимость дает представление о размерах всего судна в целом, чистая -объеме его помещений, используемых для перевозки грузов и пас​сажиров.

Регресс (recourse) - обратное требование о возмещении уп​лаченной суммы, предъявляемое одним физическим или юриди​ческим лицом к другому обязанному лицу.

Регрессный иск (action over - recourse action) - в граждан​ском праве - требование кредитора о возврате денежной суммы (или иной имущественной ценности), которую он уплатил треть​ему лицу по вине должника. Например, регрессный иск предъяв​ляется страхователем к юридическому и физическому лицу, ответ​ственному за причиненный ущерб. Страхователь, выплативший страховое возмещение, имеет право взыскать эту сумму с лица, по вине которого причинен ущерб, либо несущего за него мате​риальную ответственность. В арбитражной практике регрессный иск применяется в отношениях между изготовителями и торговы​ми посредниками для взыскания с контрагента сумм, уплаченных по его вине третьим лицам. Например, швейная фабрика, упла​тив штраф за поставку недоброкачественной продукции магазину розничной торговли, взыскивает с ткацкой фабрики, поставившей некондиционную ткань со скрытыми дефектами.

Редукция - падение курсов и цен на товар.

Режим наибольшего благоприятствования – установление в международных договорах и соглашениях положений, относя​щихся к экономическим отношениям между государствами, при которых одно государство, предоставляет другому такие же бла​гоприятные условия, какими пользуется или будет пользоваться в дальнейшем любое третье государство на территории первого.

Режим национальный - установление в международных до​говорах и соглашениях нормативного положения о том, что юриди​ческие лица и граждане договаривающихся сторон при совершении внешнеторговых операций взаимно пользуются правами местных граждан (режим торговли, порядок оформления сделок и т. д.).

Режим специальный - установление в международных договорах и соглашениях нормативного положения о том, что юридические лица и граждане договаривающихся сторон при совершении ими внешнеторговых операций пользуются специаль​ными правами, которые конкретно указаны в этих договорах и соглашениях.

Резерв предстоящих расходов и платежей - вид устойчи​вых пассивов организации; образуется в текущем году в целях равномерного включения предстоящих расходов в издержки про​изводства или обращения.

Резервная (ключевая) валюта (reserve currency) - валюта страны, в которой центральные банки других государств накап​ливают и хранят резервы средств для международных расчетов; национальные кредитные деньги ведущих государств, которые используются для обслуживания международных расчетов, явля​ются компонентом международных платежных средств государ​ственных, частных физических и юридических лиц, используют​ся в качестве базы для выражения курсов валют.

Резидент (resident) - в налоговом праве лицо, имеющее по​стоянное местопребывание в данной стране; по британскому праву – лицо, живущее в стране постоянно или значительный период времени, или имеющее в ней постоянное жилище. Физическое лицо рассматривается как резидент, если проживает в стране бо​лее шести месяцев в данном налоговом году или имеет там «центр своих жизненных или деловых интересов», или удовлетворяет другому критерию, установленному внутренним законодательст​вом этой страны. Для юридического лица при этом учитывается время его образования, регистрации, местонахождение «центра управления» и других аналогичных критериев. На лиц, признан​ных резидентами данной страны, распространяется принцип «неограниченной налоговой ответственности», в соответствии с которым они подлежат обложению в этой стране по всем при​нятым здесь нормам и платят налоги с доходов из любых источ​ников, включая зарубежные. Для нерезидентов существует лишь «ограниченная налоговая ответственность»: они обязаны платить налоги только по доходам, происходящим из источников в дан​ной стране. Несовпадение понятия «резидент» в разных странах может приводить к тому, что одно и то же лицо получает этот статус в двух или более странах. Разрешение спорных ситуаций осуществляется на основе норм внутреннего права каждой стра​ны либо на условиях соответствующих международных налого​вых соглашений. Бывает, что понятие «резидент», применяемое в гражданском торговом и других отраслях права, не совпадает с его значением в налоговом законодательстве даже в пределах одной страны.

Реимпорт - обратный ввоз в страну товаров, ранее вывезен​ных за границу и не подвергшихся там переработке (например, непроданных на иностранном аукционе с консигнационного скла​да, забракованных и возвращенных иностранным покупателем).

Реинвестирование - осуществление капитальных вложений в объекты предпринимательской деятельности на территории Рос​сийской Федерации за счет доходов или прибыли иностранного инвестора или коммерческой организации с иностранными инве​стициями, которые получены ими от иностранных инвестиций.

Реинвестиции (reinvestment) - повторные дополнительные вложения средств, полученных в форме доходов от инвестици​онных операций. Направления реинвестиционной деятельности те же, что и собственно инвестиций. Различают финансовые ре​инвестиции, сферой приложения которых, как правило, являются ценные бумаги, и реальные реинвестиции - вложения в основной и оборотный капитал предприятий, в науку и т. д.

Рейд - часть акватории порта, предназначенная для якорной стоянки судов и перегрузки грузов.

Рекамбио - потеря на курсе или обратном требовании, вследствие перевода обратного счета на монеты страны, где счет предъявляется.

Реквизиты документов (essential elements of documents; requisite elements of documents) - обязательные данные, преду​смотренные действующими правилами или законом для докумен​тов, без которых они не могут служить основанием совершения операций.

Реклама - распространяемая в любой форме, с помощью любых средств информация о физическом или юридическом лице, товарах, идеях и начинаниях (рекламная информация), которая предназначена для неопределенного круга лиц и призвана формировать или поддерживать интерес к этим физическому, юри​дическому лицу, товарам, идеям и начинаниям и способствовать реализации товаров, идей и начинаний; открытое оповещение о товарах, услугах, которое проводится с использованием различ​ных средств: отдельных изданий (проспекты, каталоги, плакаты, листовки), периодической печати (статьи, объявления, вкладки), кино, телевидения, радио, наружной, прямой почтовой рекламы и т. д. Действенность рекламы зависит от ее целенаправленности, меткости. Реклама является составной частью маркетинга, обес​печивающей продвижение товара на рынке.

Рекламация (claim) - заявление по поводу ненадлежащего выполнения обязательств. Рекламации (претензии) могут заяв​ляться сторонами договора друг к другу по различным основа​ниям, чаще всего в отношении количества, качества товара, про​срочки оплаты товара, нарушения порядка платежей. Порядок заявления и рассмотрения рекламаций подробно оговаривается в сделках с фирмами. Если рекламации не разрешаются друже​ственным путем, то потерпевшая сторона может заявить иск в арбитраж в стране ответчика. В определенных случаях стороны договора заявляют претензии к перевозчику и страховщику. Рос​сийское законодательство предусматривает определенные сроки предъявления рекламации, при нарушении которых теряется пра​во на ее удовлетворение.

Рекредитив - письменное уведомление, как правило, пись​мо или телеграмма, уничтожающее силу выданного письма от​крывающему кредит.

Ремарка - примечание, заметка или отметка в торговой кни​ге, на счете и пр.

Рендж - отрезок берега между определенными портами. На​пример, «Антверпен - Гамбург рендж» означает, что фрахтова​тель имеет право направить судно в любой безопасный порт между Антверпеном и Гамбургом, включая оба наименованных порта.

Рейтинг (renting) - краткосрочная аренда машин и обору​дования без права их последующего приобретения. Имеет два существенных отличия от лизинга: во-первых, это краткосрочная аренда и, во-вторых, арендатор после окончания срока аренды не имеет права на приобретение оборудования. Владельцем машин и оборудования обычно является рейтинговое общество, кото​рое сохраняет право собственности на арендуемые ценности на протяжении действия договора об аренде, осуществляет расходы по ремонту машин и оборудования. Арендная плата по рейтингу выше, чем по лизингу.

Реплика - замечание участника прений сторон относитель​но сказанного в речах других участников.

Репрессалии - в международном праве - принудительные меры, применяемые одним государством в ответ на неправомер​ные действия другого государства.

Рест - остаток.

Рестанды - долги, оставшиеся ко времени заключения тор​гового баланса; товары, оставшиеся непроданными.
Реституция (restitution) - вид материальной ответствен​ности организации, совершившей противоправное деяние, за​ключающееся в обязанности данной организации устранить или уменьшить причиненный другой организации материальный ущерб путем восстановления прежнего состояния, в частности путем возврата имущества, полученного по контракту или в де​нежной форме.

Рестрикция - ограничение производства, продажи и экс​порта, проводимое монополиями с целью взвинчивания цен на товары и получения высокой прибыли; ограничение кредитов, предоставляемых центральным банком какой-либо страны ком​мерческим банкам, что приводит к общему сокращению кредитов промышленным и торговым предприятиям, к сжатию производ​ства или снижению темпов его роста.

Реторсия - правомерные принудительные действия госу​дарства, совершаемые в ответ на недружественный акт другого государства, поставившего в дискриминационные условия физи​ческих или юридических лиц первого государства.
Ретрагент - лицо, занимающееся выкупом заложенных предметов.

Рефакция (discount) - скидка с оптовых цен или веса това​ров, качество которых ниже предусмотренного договорами, стандартами или техническими условиями. Может производиться продавцом в связи с утечкой или порчей товара. В этом смысле рефакция антонимична понятию «бонифация»; скидка с тарифа, предоставляемая грузоотправителю по особому соглашению или наличии большого количества груза.

Референция - справка о службе, отзыв; в деловых отноше​ниях - характеристика (отзыв), даваемая лицу или предприятию другим лицом или организацией (акционерным обществом, бан​ком и пр.), пользующимися доверием в деловых кругах; в рефе​ренции указываются деловые качества и кредитоспособность лица или организации, на которые запрашивается референция.

Рецеписса - свидетельство или расписка в получении товаров.

Реципиент (recipient) - физическое, юридическое лицо или государство, получающее какой-либо платеж или доход.

Реэкспорт - вывоз за границу товаров, ранее ввезенных и не переработанных в стране. Реэкспорт связан в основном с посред​ническими услугами.

Рикриция - письменное поручение на прием или выдачу денег.

Ринг - соглашение нескольких предпринимателей, направ​ленное на скупку в определенном районе какого-либо товара в целях монополизации его в руках группы, образовавшей ринг и последующей продажи по монопольно высоким ценам. Обычно ринги носят кратковременный характер и заключаются торговы​ми, а не промышленными предприятиями. В США к подобным соглашениям обычно применяется термин «корнер».

Риск (risk) - совокупный эффект вероятности нежелатель​ного явления и его масштабов.

Рисковый капитал (venture capital) - термин, применяемый для обозначения рискованного капиталовложения. Рисковое (вен​чурное) финансирование характерно для прогрессивных в техни​ческом отношении отраслей экономики. Средства для рискового финансирования аккумулируются специализированными инсти​тутами и инвестируются в несвязанные между собой проекты с расчетом на довольно быструю окупаемость; предоставляются обычно небольшим  фирмам, предвещающим норму прибыли выше средней в связи с освоением принципиально новых видов производства. Капиталовложения, как правило, осуществляются путем приобретения части акций фирмы-клиента или предостав​ления ссуды (в том числе с правом конверсии в акции). Руководи​тели фирм, получающих в свое распоряжение рисковый капитал, пользуются значительной свободой действий. В современных ус​ловиях операции с рисковым капиталом часто сочетают финанси​рование с помощью в организации производства.
Ройялти - периодический лицензионный платеж за право использования изобретений, патентов, «ноу-хау», выпуска книг, проката фильмов и т. д.; плата за право разработки природных ресурсов.

Ролловер кредиты (rollover credit) - разновидность средне- и долгосрочных кредитов, предоставляемых по плавающим процент​ным ставкам на национальных и международном рынках ссудных капиталов. Особенность ролловера в том, что период использова​ния кредита делится на временные отрезки (например, 3 месяца, полгода), и для каждого из них процентная ставка, в отличие от кредитов по фиксированной ставке, устанавливается заново.
Рыночная цена (market price) - последняя официально со​общенная цена, по которой продаются акции или облигации, или текущая котировка.

С

Саблет - передача чартера для исполнения одним фрахтова​телем другому с обязательным условием ответственности основ​ного фрахтователя за выполнение принятых на себя по договору обязательств.

Сальдирование - окончательная уплата по счету.
Санация [clearing up (finances) -financial assistance] - сис​тема мероприятий, проводимых для предотвращения банкротства организаций, обычно с помощью крупных банков или государ​ства. Участники санации назначаются арбитражным судом. Они заключают соглашение о ее продолжительности, распределении ответственности перед кредиторами и т. п. Если санация прошла
успешно, суд прекращает производство дела о несостоятельно​сти должника. В противном случае выносится решение об от​крытии конкурсного производства. Из приведенных английских эквивалентов второй (financial assistance) означает «финансовую помощь» и является относительно точным для трактовки санации по российскому законодательству.

Санкции контрактные (от лат. sanctions - согласие) - пре​дусмотренные контрактом денежные выплаты за нарушение до​говорных обязательств: неустойка, взыскание убытков.

Сборник расценок на монтаж оборудования нормативный документ, содержащий расценки, применяемые при определении сметной стоимости и расчетах за выполненные монтажные работы.

Сборник средних сметных цен на материалы, изделия и конструкции - нормативный документ, содержащий сметные цены на строительные материалы, изделия и конструкции.

Сборы портовые - платежи, взимаемые в портах с судов и грузов, исчисляемые по установленным и официально публи​куемым тарифам. Перечень портовых сборов определяется в ка​ждой стране, а иногда и в отдельном порту. По принадлежности портовые сборы делятся на государственные и местные. По усло​виям взимания портовые сборы подразделяются на обязательные и необязательные. Под обязательными понимаются такие сборы, которые взимаются независимо от того, воспользовался клиент какими-либо услугами порта или нет. В большинстве портов мира начисление таких сборов происходит по твердым ставкам, установленным с основного размера судна, количества принятого или выгруженного груза, числа перевозимых пассажиров. Необя​зательные сборы взимаются только при оказании судну заказан​ных им конкретных услуг.

Сборы таможенные - дополнительные сборы, взимаемые сверх таможенных пошлин. К таможенным сборам относятся: статистический сбор, марочный сбор, сбор за складирование и сохранность товаров, сбор за право вывоза товара со склада та​можни, сбор за пломбирование, штемпелевание посылок и т. д.

Сбытовая скидка - скидка с оптовой цены, предоставляе​мая предприятием-поставщиком снабженческо-сбытовой организации за выполнение функций по сбыту продукции транзитом с участием в расчетах.

Сверхконтрсталия - время задержки судна сверх обуслов​ленного времени контрсталии.

Сверхнормативные остатки оборота - величина товарно-материальных ценностей в денежном выражении, превышающая установленный по ним норматив.

Свидетельство о происхождении - документ, удостоверяю​щий страну происхождения или вывоза товаров, выдается тамо​женными властями этой страны или другими органами, уполно​моченными национальным законодательством. Используется как наряду, так и вместо заявления товаровладельца о стране проис​хождения товара, которое может быть сделано в транспортных или коммерческих документах, либо в таможенной декларации. В отличие от такого заявления свидетельство (или сертификат) выдастся органам, независимым от импортера или экспортера товаров. Представление свидетельства необходимо в случаях, предусмотренных законодательством страны, ввоза или меж​дународными договорами для применения к товарам льготного режима или режима наибольшего благоприятствования в отно​шении таможенного обложения, либо мер фитосанитарного или ветеринарного характера.

Свинг - предел взаимного кредитования сторонами клирин​говых расчетов. При временном превышении свинга страна-кре​дитор может приостановить товарные поставки, либо потребо​вать от страны-должника покрытия этого сальдо.

Свитч - 1) ликвидация обязательств с одними ценными бумагами или валютами и заключение сделок по другим; 2) пе​реуступка третьей стране остатка на клиринговом или другом двустороннем счете по курсу со скидкой против официального; 3) операция по использованию блокированного счета.

Свифт - автоматизированная система осуществления меж​дународных платежей через сеть компьютеров.

Свобода договора - одно из основных начал гражданского законодательства Российской Федерации. Согласно ст. 421 ГК РФ граждане и юридические лица свободны в заключении договора.

Стороны могут заключить договор как предусмотренный, так и не предусмотренный законом или иными правовыми актами.

Свободная зона - особая территория крупного морского порта, железнодорожного узла, аэропорта, выделенная из тамо​женной территории страны для свободного и беспошлинного ввоза иностранных товаров.

Свободная практика - разрешение, выдаваемое санитарно-карантинными властями порта после того, когда судном будут вы​полнены формальности, предусмотренные международными сани​тарными правилами.

Свободная таможенная зона и свободный склад - тамо​женные режимы, при которых иностранные товары размещаются и используются в соответствующих территориальных границах или помещениях (местах) без взимания таможенных пошлин, налогов, а также без применения к указанным товарам мер эко​номической политики, а российские товары размещаются и ис​пользуются на условиях, применяемых к вывозу в соответствии с таможенным режимом экспорта, в порядке, определяемом тамо​женным законодательством.

Свободная экономическая зона (free economic zone) - со​гласно утвердившейся в последнее время трактовке в российском законодательстве любая территория в рамках данного государ​ства, в пределах которой устанавливаются какие-либо льготные условия хозяйственной и предпринимательской деятельности как таможенного, так и нетаможенного характера (свободные банков​ские зоны, оффшоры, зоны экономического благоприятствования, зоны свободной торговли, технологические парки и др.).

Свободно вдоль борта ФАС - продавец считается выпол​нившим свои обязанности по поставке в момент, когда товар раз​мещен вдоль борта судна в определенном порту погрузки. Поку​патель же обязан заключить договор морской перевозки и нести все транспортные расходы с этого момента.

Свободно на борту ФОБ - предусматривается обязанность продавца поставить товар в указанном порту на борт судна, на​званного покупателем, и в момент пересечения товаром борта (поручней) судна риск случайной утраты или повреждения товара переходит от продавца к покупателю.

Свободно от выгрузки - условие, которое означает, что гру​зовладелец оплачивает расходы по выгрузке. В некоторых портах это понятие принято толковать следующим образом: грузополу​чатель оплачивает стоимость выгрузки только после перехода груза через поручни судна.

Свободно от захвата и ареста - оговорка, исключающая из условий морского страхования военный риск. Содержится во всех обычных формах морского полиса и подчеркивает отсутствие ответственности страховщика за убытки, причиненные войной, военными действиями и враждебными актами. Ответственность по военному риску при страховании грузов восстанавливается по полису за дополнительную премию.

Свободно от погрузки - условие, освобождающее грузовла​дельца от расходов по погрузке, в том числе по работам в трюме.

Свободно от частной аварии - стандартное условие стра​хования судов и грузов. При страховании судов в этом случае не подлежит возмещению убытки, явившиеся следствием частной аварии, под которой понимается любое повреждение судна, не попадающее под это понятие, т. с. любое повреждение, если оно не причинено намеренно и разумно в целях спасения. Подлежит возмещению убытки, относящиеся к общей аварии и только в случаях повреждения оборудования, механизмов, машин и кот​лов, но не корпуса судна и руля. Наряду с возмещением убытков от полной гибели судна, взносов и расходов по общей аварии пре​дусматривается возмещение убытков от пропажи судна без вести, убытков, которые страхователь обязан возместить владельцу дру​гого судна, вследствие столкновения судов, всех необходимых и целесообразно произведенных расходов по спасанию судна.

Свободно у перевозчика - продавец считается выполнив​шим свои обязательства в момент передачи товара в указанном пункте, при этом покупатель обязан заключить договор перевозки от указанного пункта и сообщить продавцу название перевозчика и срок передачи товаров.

Свободное обеспечение - непрокредитованная часть обеспе​чения ссуды, под которую может быть выдан дополнительный кре​дит при наличии незаполненного планового размера кредитования.

Свободный и открытый рынок (free and open market) рынок, свободный от ограничений и с неограниченным числом участником. Рынок, на котором предложение и спрос свободно выражаются в условиях цены. В противопоставление к контро​лируемому рынку, на котором предложение, спрос и цена могут регулироваться.

Свойственный товару порок - внутреннее свойство товара, служащее причиной ущерба без воздействия внешних факторов. Убытки, возникающие вследствие внутренних свойств, обычно исключаются из ответственности страховщиков, если, однако, они не включены в объем ответственности по специальному со​глашению. Повреждения в результате естественных свойств гру​за не попадают под понятие «риска».

Своп (swap, swapping) операция, сочетающая наличную куплю (продажу) с одновременным заключением контрсделки на определенный срок. Существует несколько видов операции «своп»: валютные, процентные, долговые, с золотом и их различ​ные сочетания. Наиболее распространены операции «своп» с ва​лютой: она покупается на условиях «енот» (наличная сделка) и одновременно продается на срок на условиях форвардной сделки. 1. Временная покупка с гарантией последующей продажи. Линия кредита в резервной валюте между центральными банками. Од​новременная обменная операция по ценным бумагам (продажа одной ценной бумаги и почти одновременная покупка подобной же по соображению уплаты налогов). 2. Разность в процентных ставках по двум валютам на один и тот же срок.

Сделка - действие физического или юридического лица, на​правленное на установление, изменение или прекращение граж​данских прав и обязанностей.

Сделка бартерная - экспортно-импортная операция по об​мену определенного количества одного или нескольких товаров на эквивалентное по стоимости (цене) количество другого товара или товаров. Бартерная сделка позволяет осуществить прямой обмен товарами во внешней торговле без использования валютных средств. Порядок заключения данного вида сделок регулируете действующим законодательством.

Сделка срочная (forwart contract) - сделка, заключающаяся в урегулировании операции со сроком исполнения в любой день позже срока сделки за немедленный расчет (на условиях «спот»).
Сделка фьючерсная (futures) - сделка на покупку или продажу финансовых инструментов или товаров на биржах при условии их поставки в будущем.

Сделки «офферт» - одна из форм встречной торговли, которая предполагает как обмен товарами и услугами, так и предоставлении возможности вкладывать капитал взамен различного рода услуг льгот. Чаще всего областью заключения сделок «оферт» становится торговля дорогостоящей военной техникой, поставка узлов и дета лей в рамках соглашений о промышленной кооперации.
Сделки компенсационные - сделки, в которых участвую несколько экспортеров и импортеров двух и более стран, поставляющих широкий перечень товаров и услуг, в том числе в кредит Возможны различные способы компенсации, включая товарные поставки, денежные платежи, сочетание товарной и денежно форм оплаты.

Сделки товарообменные - разновидность бартерной сделки - по таким сделкам происходит обмен товаров на другие товары равной стоимости, каждая из сторон выступает одновременно в качестве продавца и покупателя, при этом денежные платеж обычно отсутствуют.

Себестоимость - сумма всех затрат, на производство и сбыт продукции, выраженная в денежной форме.

Сегментация рынка - разделение рынка на отдельные ceгменты по какому-либо признаку (тип валюты, страна, регион, отрасль, однородные группы потребителей, группы индивидуальны потребителей, выделенных по социальным признакам, платеже способности, мотивам, культуре, религиозным традициям и т. д.).
Сезонные пошлины - вид таможенной пошлины, которые может устанавливаться для оперативного регулирования ввоза и вывоза товаров.

Сезонные цены - закупочные и розничные цены на некото​рые сельскохозяйственные продукты (овощи, фрукты), планомер​но изменяющиеся по временам года (сезонам).

Сейлз промоушн - продвижение товара, стимулирование сбыта; поощрение труда торговых работников с помощью премий и подарков, конкурсов и т. п.

Секвестр - судебный арест, наложенный на имущество должника; отдача спорного имущества во временное хранение и управление третьему лицу для дальнейшей выдачи тому, кто вы​играет спор.

Сертификат соответствия - документ, выдаваемый в ус​тановленном порядке уполномоченным на это государством ор​ганом, для подтверждения безопасности товаров определенной номенклатуры, ввозимых на территорию государства юридиче​скими и физическими лицами по внешнеторговым договорам ку​пли-продажи или мены (бартера).

Сертификация - создание государством условий для дея​тельности организаций и предпринимателей на едином товарном рынке страны и в международной торговле, содействия потреби​телям в компетентном выборе продукции, защиты потребителя от недобросовестности изготовителя (продавца), контроля безо​пасности продукции для окружающей среды, жизни, здоровья и имущества, носит название.

Сертификационный центр - экспертные структуры госу​дарственного подчинения, в задачи которых входит установление соответствия технических и потребительских качеств определен​ных видов продукции национальным или международным стан​дартам.

Сешен клоуз - условие о переуступке, в соответствии с ко​торым фрахтователю предоставляется право передачи чартера другим фрахтователям для исполнения.

Символ акций компании (stock symbol) - присвоенный компании уникальный буквенный символ, использующийся в ин​формационных системах.

Синдикат (syndicate) - группа инвестиционных банкиров, совместно гарантирующая покупку и размещение новых выпусков ценных бумаг или больших блоков нереализированных выпусков. Форма монопольного объединения, участники которого, так же как и в картеле, сохраняют производственную и правовую независимость, но лишаются возможности самостоятельной коммерческой деятельности: сбыт товаров, а иногда и закупку сырь ведут совместно учреждаемые (обычно в виде торговых товариществ) бюро и агентства.

Систематическое толкование - разновидность толкования, при котором условия договора должны толковаться таким образом, чтобы всем им было придано значение, а не лишать силы какие-либо из них.

СИФ (CIF) - одно из условий поставки товаров в между народной торговле, при которой продавец обязан застраховать тоннаж и оплатить фрахт, доставить товар в порт и погрузить его на борт судна в согласованный срок, передать покупателю коносамент, застраховать товар от транспортных рисков, вручить покупателю страховой полис, выписанный на покупателя. CIF (cos. insurance and freight) означает «стоимость, страхование и фрахт). В отличие от КФР (КЛФ), при этом условии продавец должен обеспечить морское страхование от РИСКА гибели или повреждения товара во время перевозки. СИФ = КФР (КАФ) + страхования (причем на минимальных условиях).

СИФ с выгрузкой - условия поставки товаров CIF, по которым расходы по выгрузке в порту назначения обязательно несёт продавец.

Скидка - условие сделки, определяющее размер уменьшения базисной цены товара, указанной в сделке. Виды сделок: простая - исходная цена уменьшается в один раз; сложная - снижение цены в два и более раз; серийная; экспортная - при отсутствии специального экспортного каталога; дилерская - постоянному оптовому покупателю - дилеру; бонусная - на объем покупок различной продукции фирмы; особая - скидка за наличный платеж и т. д.

Скидка с цен - скидка, предусматриваемая по товарам пониженного качества или за отступление от требований, зафикси​рованных в прейскуранте.

Складная наценка - надбавка к цене реализуемой продук​ции, выплачиваемая покупателем в пользу снабженческо-сбытовой организации.

Складская расписка - документ, подтверждающий при​нятие товара (груза) на склад для хранения. Складная расписка может использоваться как залоговый документ (варрант) для по​лучения ссуды и перепродажи товара.

Склады временного хранения - специально выделенные и обустроенные помещения или иные места, в которые помещают​ся товары и транспортные средства с момента представления та​моженному органу Российской Федерации и до их выпуска, либо предоставления лицу в распоряжение в соответствии с избран​ным таможенным режимом на временное хранение под таможен​ным контролем.

Скользящая цена - цена, устанавливаемая в торговых сдел​ках на изделие с длительным сроком изготовления, рассчитывае​мая на основе принципа скольжения, позволяющего учитывать изменения в издержках производства, которые имели место за пе​риод времени, необходимый для изготовления этих изделий.
Сконто - скидка в стоимости товара в случае уплаты за то​вар до наступления срока платежа.

Скорость большая - скорость движения поездов при транс​портировке скоропортящихся и других ценных грузов, - условно: 330 километров в сутки для мелких отправок нескоропортящихся грузов и 660 километров в сутки для скоропортящихся грузов в рефрижераторных поездах.

Скорость грузовая скорость движения поездов с промыш​ленными грузами при транспортировке их железнодорожным транспортом, - условно: для мелких отправок - 180 километров, для повагонных отправок - 330 километров, маршрутных отпра​вок - 550 километров в сутки.

Скорость обращения денег - показатель интенсивности движения денежных знаков при функционировании их в качестве средств обращения и средств платежа.

Скрытая реклама - один из видов ненадлежащей рекламы. Использование в радио-, теле-, видео-, аудио- и кинопродукции,
а также в иной продукции и распространение иными способам скрытой рекламы, т. е. рекламы, которая оказывает не осознаваемое потребителем воздействие на его восприятие, в том числе путем использования специальных видеовставок (двойной звукозаписи) и иными способами, не допускаются.

Скэлпер (scalper) - маклер (посредник), оперирующий не большими партиями реального товара на бирже. Может действовать как от своего имени, так и по поручению. Скэлпера иногда называют «мелким» маклером, а его прибыль - «однодневкой» так как она обычно получается за счет изменения цены на товар в течение биржевого дня.

Слияние (merger) - соединение двух или более корпораций.
Смета затрат на производство - общий свод плановых затрат объединения, предприятия в денежном выражении на производство продукции, выполнение работ и оказание услуг непромышленного характера для своих хозяйств и сторонних организаций.

Смета сводная - в смешанных ценах - составляется дл: объектов, сооружаемых за рубежом, т. е. смета во внутренних ценах и в инвалюте.

Собственник товара - лицо или организация, обладающих правом собственности на товар, включая право владения и распоряжения им. Имеет право продавать, сдавать в аренду, в залог дарить и иным способом отчуждать данный товар.

Собственности право - в объективном смысле - совокупность правовых норм, регулирующих отношения по поводу благ в субъективном смысле - право собственности конкретных лиц Права собственности в последнем смысле составляют следующие правомочия: право владения, право пользования и право распоряжения своим имуществом. Право владения означает возможность иметь вещь в личном распоряжении, право пользования - возможность получать от вещи пользу, право распоряжения - возможность определять дальнейшую судьбу вещи: продать ее, подарить сдать в аренду и т. д. Существуют и отражены в законодательстве (в частности, в Конституции Российской Федерации) отдельные разновидности права собственности. Так, в Конституции РФ указаны частная, государственная, муниципальная и другие виды собственности. Закон регулирует также собственность общест​венных организаций, совместных предприятий, иностранных гра​ждан и т. д.

Собственность - форма присвоения благ, отношение людей к предметам как к своим, т. е. как к достоянию, которым они впра​ве распоряжаться, принимать важнейшие решения; отношения между людьми по поводу принадлежности благ. В России при​знаются частная, государственная, муниципальная и иные формы собственности.

Собственные оборотные средства - часть оборотных средств предприятий, организаций, закрепляемая за ними в соот​ветствии с утвержденным нормативом для обеспечения постоян​ной минимальной потребности в ресурсах.

Совместная деятельность - объединение на основе согла​шения или договора нескольких предприятий при сохранении их юридической самостоятельности для совместной производствен​ной, технической, торговой и других видов деятельности.
Совместное предприятие (joint venture) - предприятия, объединения или какие-либо другие организационные единицы, в которых принимает участие, помимо организации страны-ме​стонахождения, фирма (организация) другой страны. Создаются для совместного производства, сбыта продукции, проведения на​учно-исследовательских работ, строительства, технических кон​сультаций, технического сервиса, осуществления транспортных, финансовых, страховых услуг, обслуживания бытовой сферы. Получили распространение в США, Японии и странах Западной Европы. В России в соответствии с отечественным законодатель​ством и своим уставом действуют в форме общества с ограни​ченной ответственностью, акционерного общества и т. п. Прак​тический опыт деятельности СП во многих странах свидетельст​вует о ряде преимуществ перед национальными предприятиями: а) более эффективное использование современной технологии и прогрессивных методов управления производством; б) более быстрые темпы ввода и модернизации производственных мощ​ностей; в) относительно более короткий срок окупаемости капи​таловложений.

Соглашение (agreement - arrangement) - правовой акт, устанавливающий общие принципы регулирования правоотношений сторон внешнеторговой сделки. В частности, в английском праве «соглашение о замене исполнения» означает, что по договоренности сторон контракт прекращается посредством встречного удовлетворения, состоящего в некоторой компенсации неисполненного обязательства чем-то иным. По российскому праву, под соглашением, нередко, как равнозначное понятие, понимают договор. Например, после заключения соглашения или, как его ещё называют, дополнительного соглашения, - ранее вступивший силу договор продолжает свое действие, но его предмет заменяется с согласия другой стороны равнозначным (например, вместо угля поставляется мазут). При этом в российском праве под соглашением также понимают: правовой акт, устанавливающий общие принципы регулирования социально-трудовых отношений, связанных с ними экономических отношений, заключаемый между полномочными представителями работников и работодателем на федеральном, региональном, отраслевом (межотраслевом) территориальном уровнях в пределах их компетенции (ст. 45 Трудового кодекса Российской Федерации); договор между финансовыми организациями или между финансовой (финансовыми организацией (организациями), с одной стороны, и федеральными органами исполнительной власти, органами исполнительно власти субъектов Российской Федерации, органами местного самоуправления, с другой стороны, в том числе влекущий ограничение конкуренции на рынке финансовых услуг (в определенны случаях соглашением не являются сделки, опосредующие непосредственное предоставление финансовой услуги).

Соглашение клиринговое - договор между странами о взаимном зачете встречных денежных требований и обязательств, возникающих во внешней торговле и другим взаимоотношениями между ними, без перевода золота или иностранной валюты.

Соглашение лицензионное - договор между владельцем патента и получателем лицензии, по которому первый предоставляет право на использование изобретения или результатов научных исследований и опытно-конструкторских работ, а второе, приобретая это право, - обязуется выплачивать соответствующее вознаграждение.

Соглашение о первом предложении - устанавливает дого​воренность между постоянными партнерами о том, что продавец будет предлагать каждую новую партию товара сначала только данному покупателю и лишь в случае отказа последнего купить товар на предложенных условиях продавец вправе предлагать его иным покупателям.

Соглашение о разделе продукции - договор, в соответст​вии с которым Российской Федерации предоставляет субъекту предпринимательской деятельности (инвестору) на возмездной основе и на определенный срок исключительные права на поиски, разведку, добычу минерального сырья на участке недр, указанном в соглашении, и на ведение связанных с этим работ, а инвестор обязуется осуществить проведение указанных работ за свой счет п на свой риск.

Соглашение рамочное - документ, определяющий прин​ципиальную договоренность сторон в формах, направленных и условиях сотрудничества, в развитии которого впоследствии за​ключаются соглашения (контракты).

Соединение исков (Joinder of actions; joinder of causes of action; joinder of claims) - объединение в одном производстве нескольких исковых требований. Бывает субъективным и объ​ективным. Субъективное - объединение нескольких требований одного истца к ответчикам или нескольких истцов к одному или нескольким ответчикам. Объективное - объединение нескольких взаимосвязанных требований одного истца к одному ответчику (например, требование о признании права собственности на жи​лой дом и о выселении из него ответчика или о возврате стоимо​сти забракованной продукции и о штрафе за ее поставку). Вопрос о совместном рассмотрении нескольких требований решается судьей при принятии искового заявления, - он вправе выделить одно или несколько требований в отдельное производство и, на​оборот, объединить дела, в которых участвуют одни и те же сто​роны, если это приведет к более правильному и/или быстрому разбирательству. В арбитражном производстве право на соединение в одном исковом заявлении нескольких требований (если они связаны между собой по основаниям возникновения или пред​ставленным доказательствам) имеет истец.

Солидарная ответственность (joint and several liability) - по российскому праву - разновидность гражданской ответствен​ности по обязательству, в котором несколько должников. Возни​кает, например, при неделимости предмета обязательства, при со​вместном причинении вреда. Предусмотрена также для случаев, когда в договоре не установлено иное (так, по договору поручи​тельства должник и поручитель отвечают перед кредитором как солидарные должники, если не оговорено иное). В случае соли​дарной ответственности кредитор вправе требовать исполнения как от всех должников, так и от любого из них в отдельности, притом как полностью, так и в части долга. Если один из должни​ков удовлетворил требование кредитора полностью, то остальные несут перед ним ответственность в равных долях.
Солидарные обязательства - по гражданскому законо​дательству Российской Федерации (ст. 322 ГК РФ) солидарная обязанность (ответственность) или солидарное требование воз​никает, если солидарность обязанности или требования преду​смотрена договором или установлена законом, в частности, при неделимости предмета обязательства.

Солидарные требования - по гражданскому законодатель​ству Российской Федерации (ст. 326 ГК РФ) при солидарности требования любой из солидарных кредиторов вправе предъявить к должнику требование в полном объеме.

Сообщение прямое - перевозка грузов одним видом транс порта от места его изготовления до потребления.
Сообщение смешанное - перевозка грузов на разных видах транспорта, когда груз идет с перевалкой с одного транспортной средства на другое.

Сопоставимые цены - цены какого-либо определенного года или на определенную дату, условно принимаемые за базу при сопоставлении в стоимостном выражении объема производства товарооборота и других экономических показателей в отдельные периоды.

Спасение груза или судна на море (salvage) - спасательные работы, проводимые специализированной организацией (спаса​тельным обществом) или любым судном, оказавшимся вблизи места происшествия. Законным является требование уплатить вознаграждение за спасение. Размер вознаграждения за спасе​ние груза (судна), распределение вознаграждения (при участии в работах нескольких лиц) согласовываются заинтересованными сторонами. Спасатель, посчитавший величину вознаграждения несправедливой, вправе обратиться в арбитражный суд (по бри​танским законам - в морской суд, по российским - в морскую ар​битражную комиссию). Если потерпевшая сторона отказывается от оплаты, вступает в силу право спасателя на удержание спасен​ного имущества.

Спекулянт (speculator) - лицо, принимающее на себя значи​тельный риск в надежде на получение прибыли, биржевой игрок.
Спекуляция (speculation) - использование средств лицами, занимающимися биржевой игрой (спекуляцией).
Специализация кредитов - использование средств на стро​го определенные в бюджете цели в точно установленных суммах.
Специалист по таможенному оформлению - физическое лицо, имеющее квалификационный аттестат Федеральной тамо​женной службы (ФТС) России и обладающее правом совершать действия по таможенному оформлению от имени таможенного брокера.

Специальные пошлины - особый вид таможенных по​шлин, применяемых: а) в качестве защитной меры, если товары ввозятся на таможенную территорию Российской Федерации в количествах и на условиях, наносящих или угрожающих нанести ущерб отечественным производителям подобных или непосред​ственно конкурирующих товаров; б) как ответная мера на дискриминационные и иные действия, ущемляющие интересы Россий​ской Федерации, со стороны других государств или их союзов.
Специальные скидки - делаются для тех покупателей, в ко​торых фирма особенно заинтересована: как правило, это крупные оптовики или фирмы, у которых с продавцом существуют особые доверительные отношения.

Спецификация (specification) - 1) перечень предлагаемых или поставляемых товаров с указанием количества по каждому сорту, марке, артикулу и в необходимых случаях цен, качественных показателей. Существует несколько видов спецификации а) отгрузочная - товаросопроводительный документ на партии товара; если партия товара состоит из отдельных грузовых мест составляется поместная спецификация; б) спецификация, являющаяся приложением к договору, составляет обычно неотъемлемую часть договора; в) спецификация к счету представляет собой часть расчетного документа. 2) часть технической документации, определяющая состав сборочной единицы, комплекса или комплекта; в документах на продукцию зарубежных фирм - перечень технических и эксплуатационных характеристик изделий устройств, систем, т.е. то, что у нас называют общими техническими требованиями. Однако прилагаемый к тексту договора документ, в который включаются данные, характеризующие предмет поставки, и является неотъемлемой частью договора, всегда именуется спецификацией. 3) как юридический термин - переработка, создание новой вещи из чужих материалов. Например, использование скульптором не принадлежащего ему мрамора. Если скульптор добросовестно заблуждается по поводу того, что мрамор - ничей, то суд может вынести решение лишь о выплате стоимости материала его собственнику. В противном случае скульптура может быть передана в собственность владельцу мрамора с обязательством выплаты стоимости работ скульптору

Специфические пошлины (specific duties) - отличаются о адвалорных пошлин тем, что взимаются по отношению не к ценности товара, а каким-либо его физическим параметрам, в основном количественным: с единицы измерения (длины, объема) или единицы массы.

Списание - отнесение какого-либо актива к убыткам, уменьшение актива баланса на определенную сумму, например, безнадежной задолженности.

Спот (spot) - вид сделки на наличные товары, или финансовые инструменты, в том числе при биржевой торговле, предполагающий немедленную оплату; цена, по которой производите продажа валюты или товара с немедленной или очень быстрой поставкой. Для сделки на условиях спот, связанной с валютой, ее поставка производится на второй рабочий день. Величина валют​ного курса по операциям «спот» отличается от курса по срочным валютным сделкам.

Справочная цена - вид цен оптового оборота во внутренней и международной торговле. Одной из разновидностей спра​вочной цены являются прейскурантные цены, включаемые в прейскуранты фирм. Справочные цены выступают для продавца и покупателя в качестве исходного пункта при определении контрактной цены, фиксируемой в документе о сделке.
Спрос - экономическая категория, присущая товарному хозяйству и проявляющаяся в сфере обмена, торговле. Спрос выража​ет совокупную общественную потребность в различных товарах, складывающуюся из множества конкретных требований массы потребителей, отличающихся большим разнообразием и постоян​но меняющихся. Объем и структура спроса зависят от большого объема факторов. Спрос постоянно взаимодействует с предложением. Соотношение предложения и спроса на рынке составляет один из основных экономических законов товарного хозяйства.
Спэд - разница между двумя определенными показателями.
Сравнимая продукция - все виды продукции, выпускаемые отраслью, объединением, предприятием в данном году, массовое и серийное производство которых освоено в предшествующем (базисном) году.

Среднесрочный кредит - предоставляется на сроки от одного года до 5-7 лет; сроки различаются по странам и зависят от сложившихся традиций национальных рынков ссудных капита​лов и действующих законодательных норм.

Средства на неотложные нужды - денежные средства на удовлетворение хозяйственных потребностей объединений, предприятий, организаций, выдаваемые банками в пределах установ​ленных норм во внеочередном порядке.

Срок документооборота - время (в днях), в течение которого завершается выполнение банком операций по расчетам за продукцию и другим обязательствам.

Срок кредитования (crediting period) - период пользования организациями банковскими ссудами. Различаются полные и средний сроки кредита. Полный срок банковского кредита - период времени с начала использования до окончательного погашения всей суммы кредита. Он включает в себя срок использования льготный период и срок погашения. Срок использования по банковскому кредиту - это срок, в течение которого заемщик использует ссуду банка для оплаты своих обязательств; по фирменном; кредиту - срок поставки товара и признания покупателем задолженности по кредиту путем акцепта тратт поставщика. Льготный (грационный) период - период времени с момента окончания: использования до начала погашения кредита. Срок погашения срок, в течение которого происходит полная выплата основной долга, процентов и комиссий, начисленных по кредиту.

Срок поставки - в договоре указывается срок, в течение которого должна быть произведена поставка, либо предельная дата Досрочная поставка товара допустима, как правило, лишь с согласия покупателя.

Срочная валютная сделка (forward exchange transaction future exchange transaction) - операции по купле-продаже валюты при которых платеж производится через определенный срок по курсу, зафиксированному в момент заключения сделки. В межбанковских сделках стороны рассчитываются непосредственно между собой поставкой валюты; в биржевых - через расчетную палату, с выплатой одним из участников сделки другому разницы (маржи) между курсом «форвард» (на дату заключения сделки) и курсом «спот» (на дату платежа). При этом положительная маржа представляет собой премию, а отрицательная становится скидкой. Существует и такое деление срочных валютных сделок а) простые, б) с опционом, в) комбинированные («своп»). Платеж по простой форвардной сделке осуществляется по курсу «форвард» через строго определенный участниками срок.

Срочная сделка (time bargain, time transaction) - операции с ценными бумагами, заключающиеся в передаче акций в момент сделки, а выплата денег через определенный срок - обычно в  пределах месяца. Срок может быть определенным (если он точно указан) и неопределенным (если неизвестно в какой момент по​требуется исполнение). Как юридический термин противостоит условной сделке. Английское «time transaction» чаще относится к срочной валютной сделке, a «time bargain» - к сделке на постав​ку товаров через указанный срок по ценам, зафиксированным на дату контракта. Намеченный месяц поставки по срочным сделкам называется срочной позицией - январской, февральской и т. д., фьючерсные сделки тоже относятся к срочным, но имеют целью не столько реальную куплю-продажу товаров, валюты, ценных бумаг, сколько страхование активов или обязательств, положи​тельная разница между ценой товара или курсом ценных бумаг на дату сделки и дату платежа образует надбавку (соответственно контанго или репорт), а отрицательная - скидку (соответственно - бэкуордейшн или депорт).

Срочные обязательства по ссуде документы, дающие банку право на бесспорное списание средств со счета заемщика для погашения кредита при наступлении указанного в нем срока платежа.

Ссуда (loan) - передача денег или материальных ценностей одними участниками договора займа другим на условиях воз​врата и, как правило, с уплатой процента. По российскому граж​данскому праву существуют два принципиально различных вида ссуд: 1) договор о предоставлении имущества во временное без​возмездное пользование. Участниками договора могут быть как физические, так и юридические лица, а его предметом - только индивидуально-определенные вещи, в отличие от договора зай​ма, предметом которого являются деньги или вещи, определенные родовыми признаками. Договор ссуды, будучи во многом сходен с договором имущественного найма; имеет следующие отличия: а) безвозмездность; б) бывает не только консенсуальным, но и ре​альным; в) имущество, составляющее предмет договора, может быть истребовано от собственника только юридическими лица​ми. Ссуды из товарно-материальных ценностей обеспечиваются залогом этих ценностей, а иногда - гарантиями вышестоящих организаций; 2) банковская ссуда - денежные средства, предос​тавляемые банками в процессе кредитования под срочные обязательства организаций и граждан или под обязательства сроком по предъявлению.

Ссудный капитал (interest-bearing capital, loan capital) -денежный капитал, предоставляемый на условиях возвратности за плату в виде процента. Основными источниками ссудного капитала являются: средства, высвобождающиеся в процессе кругооборота промышленного капитала; доходы и сбережения личного сектора; денежные накопления государства, размеры которых определяются масштабами государственной собствен​ности и величиной валового национального продукта, перерас​пределяемого через бюджет. Первый из названных источников включает: а) денежные суммы, предназначенные для восстановления основного капитала и накапливаемые по мере того, как его стоимость переносится в форме амортизации на создавае​мые товары; б) часть оборотного капитала, высвобождаемая в денежной форме из-за несовпадения времени продажи изготов​ленных товаров и покупки нового сырья, топлива и материалов, необходимых для дальнейшего производства; в) временно сво​бодные денежные средства, которые накапливаются для начис​ления заработной платы; г) прибыль, предназначенная для капи​тализации.

Ссуды в оборотные средства - выдаются на формирование оборотных производственных фондов и фондов обращения пред​приятий и организаций. Различают плановые ссуды в оборотные средства и ссуды на временные нужды.

Ссуды на временные нужды - разновидность ссуд пол сверхнормативные запасы товарно-материальных ценностей.
Ссуды на расходы будущих периодов - один из видов кредита на затраты, связанные с проведением работ по подготовке новых производств и освоением новых видов продукции, горноподготовительных и вскрышных работ.

Ссуды на сезонные затраты - выдаются на расходы в периоды превышения затрат над суммой их возмещения за счет доходов хозяйственной деятельности.

Ставки таможенных пошлин - денежные суммы в российской или иностранной валюте, устанавливаемые в определенном соотношении к таможенной стоимости перемещаемого через та​моженную границу товара.
Сталийное время (lay days) - установленное договором морской перевозки время на производство фрахтователем погрузочно-разгрузочных работ. Другое название - «стояночное вре​мя». При отсутствии соглашения между сторонами определяется сроками, обычно принятыми в данном порту. В соглашении могут быть установлены: дополнительное по окончании погрузки/раз​грузки время ожидания (называется контр сталийным); размер соответствующей платы (демередж); вознаграждение за оконча​ние погрузки/выгрузки груза до истечения сталийного времени (диспач).

Сталин - время, в течение которого должна быть произведена погрузка или разгрузка морского судна.

Стандарт (standard) - образец, эталон, модель, принимаемые за исходные для сопоставления с ними однородных объектов; нормативно-технический документ, определяющий требования к объектам стандартизации: к продукции, правилам, обеспечиваю​щим ее разработку, производство и применение и др. Утвержден​ные в СССР государственные и отраслевые стандарты (ГОСТы, ОСТы) являются обязательными на всей территории России вплоть до их отмены. За рубежом наряду с обязательными (уза​коненными) действуют необязательные стандарты. Отечествен​ному стандарту предприятия (действительному только для него) соответствует внутрифирменный стандарт, разработанный с уче​том спроса, конкуренции на национальных и внешних рынках и т. п. Международные стандарты помимо традиционных сфер (товары, торговля) касаются теперь и охраны окружающей сре​ды, здравоохранения и т. д. Их разработкой занимается несколько сот государственных и региональных институтов. Крупнейшими являются: Европейская экономическая комиссия ООН, Междуна​родная организация по стандартизации (ИСО), Международная электротехническая комиссия (МЭК) и др. Международные стан​дарты устанавливаются показатели, соответствующие современ​ным научно-техническим требованиям к качеству, надежности, безопасности и другим важнейшим свойствам и характеристикам продукции, а также определяют унифицированные методы и средства испытаний и аттестации материалов и товаров.
Статистические пошлины - таможенные пошлины, взимаемые при переходе иностранных товаров через границу в интересах более тщательного учета внешнеторговых операций и од​новременно компенсации соответствующих административных расходов.

Статус-кво - в международном праве обозначает какое-либо существующее или существовавшее на определенный момент фактическое или правовое положение.

Стейтмент оф фэктс - документ, составляемый вместо таймшита в тех случаях, когда капитан судна и его агент не располагают условиями по учету и расчету сталийного времени.
Стем - подтверждение грузоотправителем наличия грузов на определенную дату.

Стивидор (stevedor) - наименование специализированных организаций и форм, осуществляющих погрузку и выгрузку судов; представитель стивидорной организации или фирмы, осуще​ствляющий непосредственный контроль за выполнением работ по погрузке и разгрузке судов.

Стивидорные расходы (stevedoring charges) - в морском транспорте расходы, связанные с погрузочно-разгрузочными работами в заграничных портах и оплаченные пароходством. Сти​видорные расходы не включаются в себестоимость перевозок и покрываются за счет дополнительных начислений к тарифам на морские перевозки.

Стимулирование экспорта - поощрение национальные предприятий экспортеров.

Стоимость лицензии «ноу-хау» - вознаграждение, выплачиваемое покупателем (лицензиатом) продавцу (лицензиару) за использование передаваемых лицензий или «ноу-хау».
Стороны - участники правоотношения.
Страна происхождения товара - страна, в которой товар был полностью произведен или подвергнут достаточной переработке в соответствии с критериями, установленными нормативными правовыми актами.

Стратегические товары - товары (оборудование, техно​логия, «ноу-хау»), экспорт которых запрещается, ограничивает​ся или контролируется с целью предотвращения ущерба нацио​нальной безопасности страны-владельца товара. Стратегические товары подразделяются на группы: вооружение; оборудование, связанное с применением ядерной энергии; промышленное обо​рудование «двойного применения», пригодное для использования как в гражданских, так и в военных целях.

Страхование (insurance) - система экономических отноше​ний, включающая образование специального фонда и использо​вание его для возмещения ущерба от стихийных бедствий и дру​гих неблагоприятных (случайных) явлений, а также для оказания гражданам (или их семьям) помощи при наступлении различных событий в их жизни. В страховании обязательно наличие двух сторон - страховщика - специальной организации (государст​венной, акционерной, взаимной и др.), ведающей созданием и использованием денежного фонда; страхователя - юридического или физического лица, вносящего в данный фонд установленные платежи. Страхование может проводиться в добровольном поряд​ке на основе соглашения сторон и в обязательном порядке, когда это предписано законодательством. Для страхового фонда харак​терна возвратить средства, так как число взносов за каждый отре​зок времени больше числа выплат.

Страхование грузов (cargo insurance) - вид страхования, широко распространенный в практике страховых организаций всех стран для страхования грузов при перевозке, хранении, гру​зовых работах. При страховании грузов ответственность страхов​щика начинается с момента, когда груз берется со склада в пункте отправления, и продолжается в течение всей перевозки (включая перегрузки и перевалки, а также хранение на промежуточных складах) до тех пор, пока не будет доставлен до места назначе​ния, указанного в полисе. Некоторые грузы с особыми свойства​ми страхуются на специальных условиях. Например, кроме обыч​ных рисков, нефтепродукты страхуются от риска утечки, камен​ный уголь - от самовозгорания, хрупкие предметы - от боя и т. п. По внешнеторговой сделке купли-продажи грузы страхует либо продавец, либо покупатель. Так, при сделках ФОБ и КАФ страхование грузов осуществляется покупателем в свою пользу и за свой счет, при сделках на условиях СИФ обязанность заключать договор страхования в пользу покупателя лежит на продавце.

Страхование коммерческого риска - разновидность страхования предприятий и корпораций в странах с рыночной эконо​микой, представляет собой страхование коммерческих операций и хозяйственной деятельности от убытков.

Страхование ответственности (liability insurance) - страхование, предметом которого служат обязательства страхователя по возмещению ущерба третьим лицам.

Страхование ответственности судовладельцев - вид страхования от убытков, связанных с эксплуатацией судов и обуслов​ленных претензиями на законных или договорных основаниях ее стороны третьих лиц.

Страхование по генеральному полису - согласно ст. 947 ГК РФ систематическое страхование разных партий однородной имущества (товаров, грузов и т. п.) на сходных условиях в течение определенного срока может по соглашению страхователя со страховщиком осуществляться на основании одного договора страхования - генерального полиса.

Страхование средств транспорта - вид страхования, где объектом выступают механизированные и другие средства транспорта

Страхование судов - вид имущественного страхования; охватывает страхование судов с их машинами и оборудованием, также фрахт и некоторые непредвиденные расходы, возникающие в процессе эксплуатации судна вследствие случайностей и опасностей плавания.

Страхование фрахта - вид страхования, объектом которого является плата, взимаемая владельцем транспортного средства за перевозку груза.

Страховой акт - документ, составляемый инспекцией страхового учреждения при наступлении страхового случая, который является основанием для выплаты страхового возмещения.

Ступенчатые цены - цены на конкретную продукцию производственно-технического назначения серийного выпуска, последовательно снижающиеся по мере увеличения производства, сокращения издержек и морального старения изделий.
Суперкарго - лицо, ведающее на судне приемом и выдачей грузов, а также наблюдающее за состоянием трюмов; обычно второй помощник капитана.

Счет-фактура (invoice) - документ, служащий основанием для принятия предъявленных сумм налога к вычету или возмещению.
Сюрвей рипорт - рапорт, составленный сюрвейером и содержащий результаты осмотра им застрахованных или подлежа​щих страхованию судов и грузов.

Сюрвейер - эксперт, осуществляющий по просьбе страхователя или страховщика осмотр застрахованных или подлежащих страхованию судов и грузов.

Т
Тайм-чартер (time-charter) - договор на перевозку на опре​деленный срок и за обусловленную плату. В отличие от чартера его часто относят к договорам имущественного найма. Фрахтователь (арендатор) выплачивает судовладельцу вознаграждение (арендную плату) за использование судна для перевозки грузов, пассажиров или в каких-либо иных целях (в качестве буксирного, промыслового средства и т. д.).

Тайм-чартера фрахт - один из видов фрахта судов, исчисляемый в соответствии с арендной ставкой. Такие ставки устанав​ливаются либо за тонну полной грузоподъемности судна в месяц, либо за использование судна в сутки.

Таймшит (time sheet) - расчет стояночного времени судна. Он составляется обычно для каждого порта погрузки судна и подписывается капитаном и представителем фрахтователя. Если ста​дия считается реверсибл, составляется один таймшит. Лингвисти​ческая калька, состоящая из двух английских слов - «time» - вре​мя и «sheet» - лист (в данном случае имеющий смысл ведомости учета времени).

Тайный сговор - одна из форм недобросовестной конкуренции в международной торговле. Существует две разновидности тайного сговора: между участниками закрытых торгов и неофициальные соглашения о разделе рынков и установлении цен.

Тактика переговоров - заранее разработанная последовательность ведения переговоров с изложением обоснованных аргументов, направленная на достижение поставленной цели: на согласование цен, подписание контракта, удовлетворение претензий и т. д.

Таможенная граница - граница таможенной территории государства.

Таможенная декларация - документ, содержащий сведения о перемещаемом через границу грузе, включая экспортируемы и импортируемые товары, пассажирский багаж, ручную кладь ценности. Таможенная декларация является основанием для пропуска грузов через государственную границу при ввозе, вывозе транзитной перевозке.

Таможенная очистка – выполнение всех предусмотрены таможенными правилами формальностей в отношении ввоза вывоза груза или багажа.

Таможенная политика - денежный сбор, взимаемый государством через сеть таможенных учреждений с товаров, имущества и ценностей при пересечении ими границы страны. Существуют ввозные, вывозные и транзитные пошлины. Ставки таможенной политики содержатся в таможенных тарифах, где приводится список облагаемых ими товаров

Таможенная пошлина - один из видов таможенных cборов предусмотренный таможенным тарифом.

Таможенная пошлина возвратная сумма импортных таможенных пошлин, подлежащая возврату плательщику при вывозе готовой продукции, полученной в результате обработки ранее ввезенных товаров. Является одним из средств повышения конкурентоспособности цен экспортных товаров.

Таможенная свободная зона - территория, считающаяся точки зрения таможенного и валютного права заграницей; поставляемые на данную территорию грузы не облагаются таможенной пошлиной и другими расходами.

Таможенная стоимость товара - стоимость товара, определяемая декларантом в соответствии с Законом Российской Федерации «О таможенном тарифе» и используемая для целей: об​ложения товара пошлиной; внешнеэкономической и таможенной стоимость статистики; применения иных мер государственного регулирования торгово-экономических отношений, связанных со стоимостью товаров, включая осуществление валютного контро​ля внешнеторговых сделок и расчетов банков по ним, в соответст​вии с законодательными актами Российской Федерации.

Таможенная территория - территория, в отношении кото​рой законы и правила, регулирующие ввоз, вывоз, транзит това​ров, ценностей и иных предметов, применяется в полном объеме без каких-либо изъятий В отношении такой территории сохраня​ются отдельные таможенные тарифы и другие средства регули​рования торговли.

Таможенное оформление - процедура помещения товаров и транспортных средств под определенный таможенный режим и завершения действия этого режима в соответствии с требования​ми и положениями Таможенного кодекса Российской Федерации.

Таможенные льготы иностранным лицам - частичное или полное освобождение определенных иностранных физиче​ских и юридических лиц от выполнения установленных законом общих правил, регулирующих таможенный режим, или преиму​щества, предоставляемые этим лицам на основании внутригосу​дарственных предписаний или обусловленные участием страны, на территории которой льготы предоставляются, в международ​ных соглашениях и договорах, в которых предоставление таких льгот специально оговорено.

Таможенные льготы - преимущества, предоставляемые физическим или юридическим лицам при ввозе, вывозе или тран​зите товаров, ценностей, личных вещей, других предметов.

Таможенные обследования - действия таможенных органов Российской Федерации по обнаружению предметов, являющихся непосредственными объектами нарушения таможенных правил, или предметов со специально изготовленными тайниками на терри​тории либо в помещениях предприятий и организаций, или в при​надлежащих им транспортных средствах, а также документов, необ​ходимых для рассмотрения дела о нарушении таможенных правил.

Таможенные платежи - все виды платежей, взимаемые таможенными органами Российской Федерации при перемещении через таможенную границу товаров и транспортных средств, а также в других случаях, установленные Таможенным кодексом Российской Федерации.

Таможенные пошлины (customs – custom(s) duties) - налоги взимаемые государством с провозимых через национальную границу товаров, по ставкам, предусмотренным таможенным тарифом. Существует три основных вида таможенных пошлин: ввозные (наиболее распространены); вывозные (имеются в немногих) странах и устанавливаются на определенный срок, например при нехватке сырья в стране); транзитные (сохраняются, как правило лишь для покрытия издержек по контролю за транзитом иностранных грузов). По способу взимания различают специфические и адвалорные пошлины. Общая тенденция - снижение и отмена таможенных пошлин на определенную группу или на все товары в рамках двусторонних межгосударственных отношений или региональных образований. Так, торговля продукцией автомобильной промышленности США и Канады между этими двумя странам является беспошлинной. Ликвидированы таможенные пошлины в торговле промышленными товарами между членами ЕС.

Таможенные процедуры - осуществление контроля за соблюдением порядка перемещения товаров и имущества, досмотру предметов, оформление таможенных документов, наложение таможенных обеспечений, проверка правильности заполнения грузовой таможенной декларации, начисления подлежащие уплате сумм, передача статистических сведений в органы статистики и другие действия, совершаемые органами государственного таможенного контроля Российской Федерации во исполнение законодательства по таможенным вопросам.

Таможенные сборы - денежные платежи, взимаемые таможенными органами с юридических и физических лиц, как это предусмотрено таможенными нормативными актами.

Таможенные формальности - действия, требуемые или совершаемые таможней в связи с ввозом, вывозом либо транзита товаров, ценностей, личных вещей и других предметов. Определяются законами и актами уполномоченных исполнительно-рас​порядительных органов.

Таможенный брокер (посредник) - созданное в соответ​ствии с законодательством Российской Федерации предприятие, обладающее правами юридического лица и получившее лицен​зию Федеральной таможенной службы России на осуществление деятельности по проведению таможенного оформления.

Таможенный досмотр - проверка товаров, транспортных средств, ценностей, личных вещей и других перемещаемых через государственную границу предметов. Производится таможней в целях установления законности их ввоза, вывоза или транзита, определения характеристик предмета для обложения таможенной пошлиной, обнаружения предметов контрабанды.

Таможенный контроль - совершение таможенными ор​ганами необходимых действий, направленных на соблюдение юридическими и физическими лицами установленных законов и правил, которые регулируют порядок ввоза, вывоза или транзита грузов, транспортных средств, валюты и валютных ценностей.

Таможенный перевозчик - предприятие, созданное в соот​ветствии с законодательством Российской Федерации, обладаю​щее правами юридического лица и получившее лицензию Феде​ральной таможенной службы России на осуществление деятель​ности в качестве таможенного перевозчика.

Таможенный режим в таможенном праве совокупность положений, определяющих статус товаров и транспортных средств, перемещаемых через таможенную границу Российской Федерации, для таможенных целей.

Таможенный склад - складское помещение, предназначен​ное для хранения грузов, багажа, не выпущенных таможенными властями внутрь страны или за границу.

Таможенный тариф (customs tariff) - соглашение двух или нескольких государств об упразднении таможенных пошлин ме​жду ними; форма коллективного протекционизма. Системати​зированный по группам товаров перечень пошлин, взимаемых в данной стране с импорта и экспорта. Обычно содержит наимено​вание товаров, единицы и ставки их обложения. Наиболее распространены таможенные тарифы на импортируемые товары. Ставки таможенных тарифов так же, как и таможенные пошлины, делят​ся на адвалорные и специфические, их величина зависит от того, является тариф автономным или договорным. Для большинства таможенных тарифов характерен более низкий уровень ставок на сырье и более высокий - на изделия обрабатывающей промыш​ленности; уровень растет пропорционально трудоемкости товаров (например, в текстильной, обувной и т. п. продукции - до 30%, для сельскохозяйственной, в том числе пищевой - до 50%). Унифика​ция структуры таможенных тарифов, принятая более чем 100 стра​нами, основывается на Брюссельской таможенной номенклатуре.
Тантьема - дополнительное вознаграждение из чистой при​были промышленных, торговых, банковских предприятий, которое выплачивается членами их правлений, директорам, высшим служащим и др.

Тара (containers for packing, tare packaging) - изделие (ящик, бочка, баллон, мешок и т. п.), обеспечивающее сохранность продукции (товаров) в процессе хранения, транспортировки, скла​дирования и т. д. Может быть самостоятельным товаром и со​путствующим (тарой под товар). Различается тара однократного и многократного использования. Последняя подразделяется на специальную (для конкретного вида продукции), инвентарную (входит в состав основных средств поставщика или изготовите​ля) и залоговую (отпускаемую под залог). За поставку продук​ции (товаров) без тары либо в ненадлежащей таре, так же как и за немаркировку либо ненадлежащую маркировку тары, из​готовитель (поставщик) обязан уплатить штраф. Термин «tare» в зависимости от контекста переводится не только «тара», но и «вес тары».

Твердые сделки - сделки, согласно которым ее участники берут на себя обязательства по поставке и покупке ценных бумаг в определенный срок, условия сделок не подлежат изменению.
Текущие цены - цены и тарифы, действующие в данный период. Подразделяются на оптовые цены, закупочные цены, цены и расценки в строительстве, тарифы и цены на услуги, оказанные предприятиям, организациям, населению, розничные цены.
Тель-кель («таким, какой он есть или будет») - один из способов определения качества товара в международной практи​ке. Товар принимается покупателем независимо от его качества, лишь бы он соответствовал своему наименованию.
Тендерная документация - комплект документов, содержащих информацию по организационным, техническим коммер​ческим вопросам проведения международных торгов (условия проведения торгов, основные финансовые и коммерческие усло​вия договора купли-продажи или подряда, технические характе​ристики товара, описание технологического процесса - объекта торгов, сведения о характере, видах и объемах предлагаемых на торгах работ и услуг, другие вопросы, которые должны найти от​ражение в предложениях участников торгов).

Территориальные воды (territorial waters) - морской пояс, прилегающий к побережью или внутренним водам страны и составляющий часть государственной территории. На территориальные воды, их поверхность и недра, воздушное пространство над ними распространяется суверенитет прибрежного государства. Их режим регулируется Конвенцией о территориальном морс и прилегающей зоне 1958 г., а также внутренним законодатель​ством отдельных государств. Ширина территориальных вод не оговорена в конвенции 1958 г. и потому часто является предме​том межгосударственных споров. Отсчет может осуществляться тремя способами: а) от линии наибольшего отлива; б) от границ внутренних вод; в) от базисных линий.

Товар (article, commodity, goods) - любое движимое имущество (включая все виды энергии) и отнесенные к недвижимому иму​ществу воздушные, морские суда, суда внутреннего плавания и кос​мические объекты, работы, услуги, являющиеся предметом внеш​неторговой деятельности (транспортные средства, используемые при договоре о международной перевозке, товаром не являются).
Товарный знак (trade mark) - зарегистрированное в уста​новленном порядке обозначение, служащее для отличия товаров данной фирмы от изделий других фирм. Выполняет функции гарантии качества и рекламные. Может быть словесным (сочета​ние отдельных букв, цифр, фамилия), изобразительным (рисунки, графические символы, сочетания цветов), объемным (форма изделий или упаковки), комбинированным и т. д. Относится к промышленной собственности и нематериальным активам. Применяется во внутренней и международной торговле. В отличие от производственной марки, товарный знак охраняется законом правовой защитой. Защищает исключительные права продавца на пользование марочным названием и/или марочным знаком Порядок приобретения права на товарный знак, его пользование и защиту определяется как национальным законодательством так и международными соглашениями, важнейшими из которые являются Парижская конвенция по охране промышленной соб​ственности, 1883 г. и Мадридская конвенция о международной регистрации товарных знаков, 1891 г. (Россия - участница обеих конвенций). В большинстве стран исключительное право на то​варный знак приобретается путем его официальной регистрации (в Великобритании зарегистрированные товарные знаки хранятся в реестре Патентного бюро).

Товарный кредит - контракт (разновидность кредитного до​говора), предусматривающий обязанность одной стороны предос​тавить другой стороне вещи, определенные родовыми признаками

Торги гласные - международные торги, при проведении которых тендерный комитет вскрывает предложения и оглашает основные условия в присутствии представителей фирм и консорциумов, участвующих в торгах.

Торги закрытые - международные торги, к участию в которых приглашается ограниченное число фирм и консорциумов.

Торги негласные - международные торги, при проведении которых тендерные комитеты не скрывают предложений в присутствии участников торгов и не публикуют сведений о том, какая фирма или какой консорциум получил заказ.

Торги открытые - международные торги, к участию в которых приглашаются все желающие фирмы и организации.

Торги переквалификационные - первый этап двухстадийных международных торгов, которые обычно проводятся при размещении заказов на поставку сложного оборудования или сооружении сложных объектов.

Торговая марка - оригинально оформленный и отличи​тельный знак, который торговые предприятия вправе помещать на реализуемых ими изделиях, изготовленных по их заказу: гра​фическое изображение, оригинальное название, особое сочетание цифр, букв или слов, оригинальная упаковка.

Торгово-промышленная палата - в соответствии с Зако​ном Российской Федерации «О торгово-промышленных палатах в Российской Федерации» - негосударственная некоммерческая организация, объединяющая российские предприятия и россий​ских предпринимателей. Торгово-промышленная палата является юридическим лицом.

Торговое право (business law, commercial law, law merchant, law of the staple, mercantile law) - в ряде стран - самостоятельная отрасль права, регулирующая наряду с гражданским правом отно​шения, возникающие в сфере гражданского и торгового оборота. Регламентирует порядок создания, прекращения и деятельность торговых товариществ, в том числе вопросы их регистрации, ве​дения документации, представительства, оборот ценных бумаг, торговые сделки, объявления о несостоятельности и т. п. В стра​нах, где имеются специальные торговые кодексы (Франция, ФРГ, Япония и др.), существует так называемый дуализм гражданского права. В Швейцарии и Италии произошла унификация граждан​ского и торгового права в едином законодательном акте - граж​данском или обязательственном кодексе. В США во всех штатах осуществлена кодификация торгового законодательства.

   Торговые палаты (chambers of commerce) – национальная общественная (реже государственная) организация, содействую​щая развитию внешнеэкономических и особенно внешнеторговых отношений между различными странами. Правовой статус определяется уставом, предусматривающим также порядок обра​зования органов управления, функции и пр. Торгово-промышлен​ная палата Российской Федерации курирует выставки, выдает сер​тификаты происхождения товаров, проводит экспертизу качества, организует арбитраж для разрешения споров по внешнеторговым сделкам. За рубежом - одна из форм объединения национальных торгово-промышленных кругов с целью выяснения конъюнктуры в торговле, изыскания рынков сбыта, предоставления экономиче​ской информации своим членам, разбора случаев нарушения ком​мерческой этики и пр. По правовому статусу является либо част​ной ассоциацией, образуемой на началах добровольного членства (так называемая частно-правовая), либо организацией, имеющей государственный характер (так называемая публично-правовая).

Торговый дом - тип внешнеторговой организации, осущест​вляющей экспортно-импортные операции по широкой номенкла​туре товаров и услуг, организующей международную кооперацию производства, научно-техническое сотрудничество, участвующей в кредитно-финансовых операциях и в других формах внешне​экономических связей.

Торговый обычай (custom in (of) trade, custom of merchants) - общепринятое и постоянно применяемое в деловой практике положение, обыкновение. В случаях, когда возникают вопросы, не предусмотренные в договоре, стороны обращаются к торговым обычаям. Чтобы обычай признавался и применялся в качестве нормы права (правового обычая), он должен быть санкциони​рован государством. Неправовой обычай применяется, если его считают как бы элементом волеизъявления сторон по договору. В международной торговле роль обычая достаточно велика, осо​бенно для тех форм внешнеэкономического сотрудничества, ко​торые не отрегламентированы законодательством. Возможность применения торгового обычая вытекает, в частности, из КТМ РФ и зафиксирована в различных арбитражных регламентах, в том числе в Регламенте Международного коммерческого арбитражно​го суда при ТПП РФ, Арбитражном регламенте Европейской эко​номической комиссии ООН, 1966 г. и Арбитражном регламенте Комиссии ООН по праву международной торговли 1976 г.

Трамп (tramp) - судно, перевозящее грузы по любым на​правлениям (буквальный смысл слова «tramp» в английском язы​ке - «бродяга»). Трамповое судоходство - нерегулярное, осуще​ствляемое без определенного расписания, с попутными грузами - массовыми и малоценными, не требующими срочной доставки.

Транзит товаров - в таможенном праве Российской Федера​ции таможенный режим, при котором товары перемещаются под таможенным контролем между двумя таможенными органами Российской Федерации, в том числе через территорию иностран​ного государства, без взимания таможенных пошлин, налогов, а также без применения к товарам мер экономической политики.

Транзитные пошлины - таможенные пошлины, взимаемые при переходе иностранного груза через границу данной страны, сле​дующего через ее территорию для потребления в третьей стране.

Транзитный документ - документ, составляемый транс​портной организацией, осуществляющей перевозку, декларантом или таможней в соответствии с требованиями национального за​конодательства при перевозке грузов по процедуре таможенного транзита.

Трансдорт - перевод или письменный приказ банка своему корреспонденту выдать указанному в приказе лицу определен​ную сумму.

Транспортная накладная - документ, составляемый в транспортной конторе или в транспортно-экспедиционном пред​приятии. В настоящее время его составляют на основе эталона, по информации, основывающейся на счет-фактуре, или по пред​варительной фактуре, составленной заранее в процессе предвари​тельных переговоров по сделке о перевозке грузов.

Транспортное страхование - совокупность видов страхова​ния от опасностей, возникающих на различных путях сообщения (морских, воздушных, сухопутных, смешанных).

Транспортные издержки - расходы по перевозкам пасса​жиров, грузов, багажа, почты, выполняемые предприятиями всех видов транспорта.

Транспортные тарифы - система ставок платы за услуги транспорта.

Третейский суд (arbitral tribunal, court of referees, reference tribunal) - арбитраж для разрешения споров по гражданскому делу. Компетенция третейских судов основывается на соглашении сторон. Существуют два типа третейских судов: «институционный» - постоянно действующий, и «изолирванный», который соз​дается специально для рассмотрения спора по конкретному делу. Условие о передаче дела в третейский суд включается в состав договора и называется «арбитражной (третейской) оговоркой». В России тоже могут создаваться третейские суды двух видов - для рассмотрения конкретного спора и постоянно действующие - для разрешения определенных категорий или всех споров, которые могут возникнуть в связи с каким-либо правоотношением. Посто​янно действующие третейские суды могут создаваться торговыми палатами, иными органами, биржами, объединениями, предприятиями, и т. п., которые должны информировать арбитражный суд соответствующего уровня о создании третейских судов и их соста​ве. По российскому законодательству в компетенцию третейского суда входят экономические споры, подведомственные арбитраж​ным судам; при этом споры в сфере управления, подпадающие под юрисдикцию арбитражных судов, не подлежат рассмотрению в третейских. Соглашение о передаче спора третейскому суду должно оформляться либо включением в договор соответствую​щей оговорки либо отдельным соглашением в письменной форме. Среди постоянно действующих третейских судов в области ме​ждународной торговли особое место занимают Международный коммерческий арбитражный суд при ТПП РФ (бывшая Внешне​торговая арбитражная комиссия, а затем Арбитражный суд при ТПП), Морская арбитражная комиссия при ТПП РФ, а также Ар​битражный суд Международной торговой палаты, Лондонский международный третейский суд и др. Имущественные споры оте​чественных предпринимателей призван разрешать созданный в 1993 г. Третейский суд при ТПП РФ. В ряде стран третейские суды называют арбитражными. Например, в Великобритании сущест​вует несколько арбитражных судов, учреждаемых не по террито​риальному, а по функциональному признаку. Например, трудовые споры рассматривают Суд по конфликтам в промышленности, или Промышленный суд. Последний является постоянно дейст​вующим, состоит из независимых членов суда, а также представи​телей наемных работников и наймодателей. Промышленный суд принимает к рассмотрению споры только по решению министра и только при согласии обеих сторон. Для рассмотрения споров в Суде по конфликтам в промышленности такого согласия не тре​буется. Состав арбитража в Промышленном суде - три человека (председатель - независимый член Арбитражного суда и предста​вители обеих сторон), а в Суде по конфликтам в промышленности - пять (три независимых члена суда и представители наемных ра​ботников и наймодателя).

У
Убытки (damages; losses) - в хозяйственной практике выра​женные в денежной форме потери; уменьшение материальных и денежных ресурсов предприятий, организаций в результате пре​вышения расходов над доходами.

Угроза (threat) - выраженное словесно, письменно, дейст​виями либо другим способом намерение нанести физический, ма​териальный или иной вред лицу или общественным интересам; один из видов психологического насилия над личностью. Угроза совершить опасное преступление (например, угроза убийством, нанесением тяжких телесных повреждений или уничтожением имущества путем поджога по российскому праву влечет уголов​ную ответственность и рассматривается как самостоятельное оконченное преступление.

Узанс (usage) - коммерческий торговый обычай, дополняю​щий в некоторых отношениях условия договора. В коммерческой практике используется понятие «торгового обыкновения», т. е. за​веденного порядка или фактически установившегося в торговых отношениях правила, которое используется для определения воли сторон, прямо не выраженной в договоре. Узанс учитывается по​стольку, поскольку стороны знали о его существовании и имели его в виду, заключая договор. Обращаем ваше внимание на то, что английское слово «usance» к «узансу» не относится и означает «срок уплаты векселя, установленный торговым обычаем».

Узо-тара - тара, вес которой устанавливается не путем взве​шивания, а на основе торговых обычаев (например, исходя из количества упаковочного материала, используемого обычно для упаковки товара определенного размера).

Ультимо (ultimo) - 1. В банковской практике термин, озна​чающий последний день месяца, квартала или года; в коммерческой и биржевой практике - последний рабочий день определен​ного периода, устанавливаемый в качестве срока исполнения ра​нее заключенной сделки с товарными и фондовыми ценностями. В ряде стран обозначение «ультимо» имеют данные о котировках ценных бумаг на биржах, публикуемые на конец месяца или квар​тала. «Per ultimo» значит «со сдачей и оплатой в конце месяца». 2. В деловой корреспонденции применяется для обозначения ка​кого-либо периода, чаще месяца. «Ультимо» может называться день ликвидации срочного контракта. «Your letter of 3rd ultimo» означает, что адресат ссылается на письмо, посланное от третьего числа прошлого месяца.

Уничтожение товаров - таможенный режим, при котором иностранные товары и транспортные средства уничтожаются под таможенным контролем, включая приведение их в состояние, непригодное для использования, без взимания таможенных по​шлин, налога на добавленную стоимость, акцизов, иных налогов, взимание которых возложено на таможенные органы, а также без применения мер экономической политики (квотирование, лицен​зирование и т. п.).

Уорант - свидетельство, выдаваемое в получении на хране​ние товаров с обозначением веса, числа тюков, качества и коли​чества товаров.

Уорлдскейл - шкала базисных номинальных фрахтовых ставок для танкеров. На ее основе осуществляется фрахтование танкерного тоннажа на фрахтовом рынке.

Упаковочный лист - товарный документ, в котором пере​числяются все виды, сорта, ассортимент товаров, упакованных в одно товарное место (ящик, кипу, рулон и т. д.).
Упущенная выгода (loss of profit) - доход или иное благо, не полученное лицом вследствие причинения ему вреда, либо нару​шения его права неисполнением обязательства, по которому оно было кредитором. Обычно представляет собой неполученную прибыль и подлежит возмещению как составная часть убытков. По российскому законодательству в состав убытков включаются не полученные кредитором доходы, т. е. те, которые он получил бы, исполни должник обязательство.

Уравнительный сбор - сбор, взимаемый с тонны погру​женного или выгружаемого груза в целях создания специального уравнительного фонда, средства которого расходуются на оплату диспача, причитающегося соответствующим лицам.

Условия договора (terms) - в правовом аспекте делятся на: а) существенные, б) простые, в) обычные и г) случайные, д) существенным является условие, без которого договор не имел бы юридической силы (например, условие о цене в возмездных договорах). Его нарушение дает право на расторжение договора. Например, в договоре, по которому художник обязуется написать портрет заказчика к определенной дате, последняя может не яв​ляться существенным условием. А в договоре имущественного найма срок возврата имущества является существенным усло​вием, б) простое условие отличается от существенного тем, что при его нарушении (по английскому договорному праву) возме​щаются убытки, но не расторгается договор. (Российскому зако​нодательству такое деление условий, дающих и не дающих права на расторжение договора неизвестно.) в) «обычными» являются условия, типичные для договоров определенного вида и преду​смотренные законодательством (например, условие о введении неустойки). Стороны вправе отступать от них. г) случайными (побочными) считаются условия, которые стороны согласовыва​ют в дополнение к «обычным» и которые отражают особенности их взаимоотношений и специфические требования к предмету договора, порядку его исполнения, ответственности за неиспол​нение (например, условие в договоре с издательством о качестве переплета). Побочные условия могут подпасть под категорию су​щественных, отличаясь от них отсутствием обязательства. Если контракт вступает в силу и приобретает формальное качество договора за печатью лишь после исполнения указанного в нем условия, его называют договором под отлагательным условием. Обратите внимание на то, что «terms» переводится как «условия» только во множественном числе. Например, «terms of payment» означает «условия платежа», a «term of payment» - «срок плате​жа»; «terms» является эквивалентом понятия «условия договора» в общем смысле - различные виды условий переводятся иначе.

Условия контракта (terms of contract) - согласованные сто​ронами и зафиксированные в контракте предмет сделки, харак​теристики товара, цены, сроки исполнения обязательств, а также сами взаимные права и обязанности сторон. Условия контракта могут определяться международными и другими соглашениями и общими условиями, на которые в контракте сделаны ссылки.

Условия платежа (terms of payments) - договорно-правовые реквизиты контракта, определяющие условия продажи товара, т. е. за наличный расчет или в кредит. Условия платежа определяют не только форму расчетов, но и различного рода гарантии и защитные меры против необоснованной задержки платежа, неплатежа и дру​гих нарушений условий контракта.

Условия торговли - показатель изменения пропорций внешнеторгового обмена, соотношения индексов экспортных и импортных цен страны. Более быстрый рост цен при экспорте по сравнению с импортными ценами характеризует улучшение «ус​ловия торговли» и наоборот.

Условно-беспошлинный ввоз - ввоз в страну товаров и иных предметов без обложения таможенной пошлиной, сборами на налоги, взимаемыми в связи с импортом при условии обрат​ного вывоза за границу этих предметов в установленные сроки. В случае несоблюдения таких сроков предметы подлежат тамо​женному обложению.

Условно-постоянные расходы - расходы, величина которых не зависит или мало зависит от изменения объема производства продукции, работ и услуг.

Условные сделки - вид сделок, где один из участников име​ет право отказаться от выполнения своих обязательств, уплатив другому определенную премию.

Условный акцепт (conditional acceptance, qualified acceptance, special acceptance) - акцепт, содержащий специальные ус​ловия, или акцепт с оговорками. По отношению к оферте недейст​вителен, так как в гражданском праве акцепт, содержащий какие-либо дополнительные условия, считается новой офертой. То же относится и к акценту тратты (переводного векселя): он должен быть безусловным. Если он ограничен какими-либо условиями, например временем или местом платежа, держатель тратты мо​жет потребовать безусловного акцепта и в случае невыполнения этого требования считать это отказом от платежа.

Услуги (services) - предпринимательская деятельность, на​правленная на удовлетворение потребностей других лиц, за ис​ключением деятельности, осуществляемой на основе трудовых правоотношений.

Устные сделки - согласно ст. 158 ГК РФ - сделки соверша​ются устно или в письменной форме. Сделка, для которой зако​ном или соглашением сторон не установлена письменная (про​стая или нотариальная) форма, может быть совершена устно.

Уторговывание цены - ответственное звено коммерческих переговоров, когда покупатель стремится снизить первоначально названную продавцом цену, используя убедительные доводы, так​тические и психологические доводы.

Участник сделки (party) - лицо, передающее или получаю​щее финансовый инструмент от другого лица.

Ущерб (damage) - существуют две категории ущерба: иму​щественный и моральный. Первый - ущерб, нанесенный имуще​ству физического или юридического лица вследствие причинения ему внедоговорного вреда или неисполнения заключенного с ним договора. Моральный ущерб в праве - вред неимущественного характера, причиненный противоправными действиями. Выража​ется в умалении достоинства личности, причинении нравствен​ных и физических страданий, в подрыве репутации и т. п. Честь и достоинство граждан защищается в уголовно-правовом и гра​жданско-правовом порядке (требованием по суду опровержения порочащих сведений, если распространявший их не докажет, что они соответствуют действительности). Российский Закон о печати предусматривает возмещение морального ущерба, если распро​странением ложных сведений в печати этот ущерб лицу причи​нен. По российскому законодательству моральный ущерб имуще​ственному возмещению не подлежит, в отличие от зарубежного, где это допускается, причем в одних странах - только в установ​ленных законом случаях, в других - без ограничений (например, по гражданскому праву Чехии за вред, причиненный здоровью, предоставляется единовременное материальное возмещение: за физические страдания и за «ухудшение возможности применить себя в обществе»). Размер возмещения определяется судом.
Ущерб имущественный - ущерб, нанесенный имуществу юридического или физического лица вследствие причинения ему вреда или неисполнения заключенного с ним договора.
Ф
Факторинг (factoring) - разновидность торгово-комиссионной операции, сочетающейся с кредитованием оборотного капитала клиента; включает инкассирование дебиторской за​долженности клиента, кредитование и гарантию от кредитных и валютных рисков. В основе факторинга лежит дискантирование фактур. Факторинговые операции проводят коммерческие бан​ки, их специализированные филиалы или компании. Клиентами факторных компаний выступают, как правило, мелкие и средние торгово-промышленные фирмы, агенты, дилеры и т. п., рассчи​тывающиеся обычно по открытому счету. Широкое распростра​нение получил экспортный факторинг ввиду стопроцентной га​рантии от кредитного и валютного риска при открытом счете. Поскольку он выгоден для импортеров и стимулирует их закупки, постольку повышает конкурентоспособность экспортеров-контр​агентов. Авансирование факторной компанией клиента не создаст для него нового пассива, следовательно, не уменьшает его креди​тоспособность. Основное преимущество факторинга - быстрота оборачиваемости средств. Получая немедленный платеж по ос​новной части стоимости отфактурованных товаров, клиент может расплачиваться со своими поставщиками наличными и получать за это скидку с цены. Но высокая универсальность обслуживания угрожает поставить клиента в зависимость от факторной компа​нии в области сбыта продукции. Как альтернатива конвенционному, существует конфиденциальный факторинг.

Фактура-спецификация - один из видов товарных доку​ментов, содержащий описание товара с указанием цены и всех грузовых реквизитов.

Фидуциарий - в западной правовой терминологии юриди​ческое или физическое лицо, несущее ответственность за имуще​ство и управляющее им в интересах другого лица.
Фидуциарные отношения (fiduciary relationship) - отноше​ния, основанные на доверии между доверительным собственни​ком и бенефициаром, страховщиком и страхователем, учредите​лем компании и учрежденной компанией и т. п. В любом случае фидуциарные отношения предусматривают, что сторона, обле​ченная доверием, делает максимум возможного по отношению к другой стороне, не извлекая тайной прибыли и т. д.
Фиксинг - цена или котировка товара или ценной бумаги, устанавливаемая на бирках на определенный момент времени.
Фиксчюр-нот - предварительный документ, фиксирующий факт фрахтования судна и его основные условия (наименование судна и сроки подачи, количество и род груза, порты погрузки и выгрузки, нормы грузовых работ, ставку фрахта). Впоследствии заменяется чартером.

Фиктивное банкротство - заведомо ложное объявление предприятием о своей несостоятельности с целью введения в за​блуждение кредиторов для получения от них отсрочки и (или) рассрочки причитающихся кредиторам платежей или скидки с долгов.

Финансирование (financing) - обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами текущих затрат и капитальных вложений; осуществляется за счет собственных средств предприятия (компа​нии) или государства, привлеченных, заемных средств и др.
Финансовая дисциплина - обязательный для всех органи​заций и должностных лиц порядок осуществления финансовой деятельности.

Форвардные сделки (forward transactions) - внебиржевые срочные валютные сделки, совершаемые банками и промышленно-торговыми корпорациями по телефону или телексу на дого​ворной основе. Служат также основой межбанковских срочных соглашений о взаимной компенсации убытков от изменения про​центных ставок по депозитам (до одного года). Являются альтер​нативой проводимым на бирже фьючерским сделкам.
Форвард - расчет по валютной или другой сделке более чем через два рабочих дня после ее заключения.

Формирование спроса - целенаправленные действия пред​приятия-экспортера в отношении полной информированности потенциальных покупателей о товаре, его особенностях, техническом уровне, экономических параметрах, гарантиях, цене, дополнитель​ных услугах в связи с приобретением товара, о сервисе, а также о надежности самого продавца, его репутации и достижениях.

Формуляр в торговом обороте - типовой договор, который заранее вырабатывается крупными организациями и предлагается контрагенту для подписания. Контрагент не имеет возможности ни изменять, ни даже обсуждать предлагаемые условия. Правила, регламентирующее применение формуляров, разрабатываются международными организациями и коммерческими центрами.

Форс-мажор (force-majeure) - термин, который обычно ис​пользуется для обозначения причин невыполнения контрактных условий в тех случаях, когда эти причины не зависят от исполни​теля. Например, классические форс-мажорные причины - прави​тельственный запрет, стихийное бедствие, пожар и т. д. То же, что непреодолимая сила. Выделено в отдельную статью, так как имен​но под этим названием употребляется во внешнеторговых контрак​тах, являясь одним из непременных договорных условий. Одна из типичных формулировок форс-мажора: «при наступлении обстоя​тельств невозможности полного или частичного исполнения лю​бой из сторон обязательств по настоящему контракту, а именно: пожара, стихийных бедствий, войны, военных операций любого характера, блокады, запрещения экспорта или импорта или других, не зависящих от сторон обстоятельств, срок исполнения отодвига​ется соразмерно времени, в течение которого будут действовать та​кие обстоятельства». Международная торговая палата издала спе​циальную публикацию «Оговорки о форс-мажоре и затруднениях» («Force Majeure and Hardship»), в которой эти проблемы рассмат​риваются, в частности, для долгосрочных договоров, например, о строительстве сложных объектов. Предлагаемые в этом документе варианты урегулирования позволяют предусмотреть в договоре условия на случай любого непредвиденного обстоятельства.

Форфейтинг (forfaiting) - форма финансирования внешне​экономических операций (как правило, экспорта) путем учета векселей без права регресса. Осуществляется коммерческими банками или фирмами (в том числе, специализирующимися на форфейтинговых сделках). Выкупая у экспортера векселя со скид​кой, банк принимает ни себя риск неплатежа импортера. Размер скидки устанавливается в зависимости от кредитного риска, ва​люты, задействованной в расчетах, и срока векселя. Фактически форфейтинг дополняет страхование экспортных кредитов, осу​ществляемое государственными организациями. Причем условия страхования рисков, предлагаемые коммерческими банками, за​частую являются более выгодными, так как включают покрытие рисков, не рассматриваемых официальными органами.

Форфетирование (forfeiting) - кредитование экспорта пу​тем покупки без оборота на продавца коммерческих векселей, иных долговых требований по внешнеторговым сделкам; форма трансформации коммерческого кредита в банковский. Осущест​вляется коммерческими банками, а также специализированными институтами.

Франкирование - уплата вперед за пересылку товара.

Франко - в коммерческих операциях - условия поставки продукции, в соответствии с которым потребитель освобождает​ся от расходов по доставке грузов в связи с их включением в цену товара.

Франко-вагон - далее указывается наименование желез​нодорожной станции, на которой все права на товар и ответст​венность за его дальнейшее продвижение, включая все расходы, переходят с продавца на покупателя.

Франко-получатель - при этом указывается адрес (склад) грузополучателя. Это условие предусматривает наибольший объ​ем обязанностей продавца, он несет вес расходы и риск до прибы​тия товара к получателю.

Франко-склад - базисное условие поставки, при котором продавец обязан предоставить товар в распоряжение покупателя на складе (заводе), предусмотренном в договоре, для погрузки на транспортные средства, поданные покупателем. С момента получения товара на складе покупатель становится его собственни​ком, несет все расходы по перевозке.

Фрахт (freight) - плата владельцу транспортных средств (в основном морских) за предоставленные им услуги по перевоз​ке пассажиров или грузов, а также - в зависимости от условий договора - плата за погрузку и укладку последних. Чаще платель​щиком выступает фрахтователь, т. е. лицо, заключившее договор о перевозке с владельцем транспортных средств (фрахтовщи​ком). Обычно фрахт оплачивается по завершении перевозки. При трамповых перевозках исчисляется путем умножения фрахтовой ставки, установленной договором перевозки, на количество гру​за (оплаченного или доставленного). При линейных перевозках ценой транспортных услуг являются транспортные тарифы, дей​ствующие в течение определенного времени и устанавливаемые, как правило, судовладельцами. Формула исчисления фрахта: Ф = К Ч Г, где Ф - фрахт, Г - количество груза, К - или фрахтовая ставка, или транспортный тариф (в зависимости от вида перево​зок - трамповых или линейных). Если заранее трудно определить общее количество груза, подлежащего перевозке, вместо фрахто​вой ставки в договоре указывается сумма оплаты за один рейс.
Фрахтование (chartering) - уторговывание и заключение договора на морскую перевозку грузов. Разновидность коммер​ческой деятельности, связанная с заключением договоров о пе​ревозке грузов или пассажиров речным, авиационным, автомо​бильным, чаще - морским транспортом (на отдельные рейсы, на последовательные рейсы, на контрактных условиях и т. д.). Договоры в трамповом судоходстве обычно имеют форму чартер-партии, а в линейном - букингнот. За рубежом фрахтование осуществляется, как правило, через специализированные посред​нические компании.

Фрахтовая ставка (freight rate) - цена морской перевоз​ки. Включает два основных компонента: издержки при оказании транспортных услуг и среднюю прибыль. Величина фрахтовых ставок устанавливается на определенный период в зависимости от вида фрахта срока его действия, числа рейсов и определяет​ся условиями рейсового чартера, особенно предусмотренными в
нем нормами погрузки и выгрузки. При увеличении норм размер фрахтовых ставок снижается, при уменьшении - повышается.
Фрахтовый рынок (freight market) - сфера международной купли-продажи услуг морского транспорта. Подразделяется по видам перевозок и судов, предоставляющих эти услуги. Например, существует фрахтовый рынок трампового тоннажа, подви​дами которого, в свою очередь, являются: рынок сухогрузного, нефтеналивного, рефрижераторного тоннажа, газовых и др. По географическому признаку классифицируются секции отгрузки основных массовых грузов: североатлантическая, южноамери​канская, тихоокеанская и др.

Фумигация - химическая обработка трюмов судов, портовых складов и грузов с целью уничтожения вредителей.
Фьючерские операции - срочные сделки на биржах, представляющие собой куплю-продажу сырьевых товаров, золота, валюты, финансово - кредитных инструментов по фиксированной в момент сделки цене, с исполнением операции через определен​ный промежуток времени (до 2-3 лег).

Фьючерские сделки (future transactions - futures) - вид срочных сделок на товарной или фондовой бирже. Фьючерская сделка предполагает уплату денежной суммы за товар или акции через определенный срок после заключения сделки по цене, установленной в контракте. Основной целью такой сделки являет​ся получение разницы в ценах или курсах акций, возникающих к ликвидационному сроку (сроку завершения сделки). Товары, торговля которыми происходит на рыках ценных бумаг на срок, включают индекс акций на срок, сельскохозяйственные продукты, металлы и финансовые инструменты. Результатом такой сделки может выступать не передача реального товара, а уплата или по​лучение разницы между ценой контракта в день его заключения и в день исполнения. Проигравшая сторона уплачивает разницу путем заключения обратной (офсетной) сделки, т. е. сделки на по​купку или продажу такой же партии товара по новой, реальной биржевой цене. По биржевой терминологии это означает «лик​видировать контракт». Выигравшая сторона заключает такую же офсетную сделку и посредством ее получает свой выигрыш.

Во фьючерсном контракте согласовываются цена и срок уплаты, а сама сделка немедленно регистрируется в расчетной палате бир​жи. После регистрации фьючерсного контракта покупатель и про​давец перестают быть контрагентами и в дальнейшем имеют дело только с расчетной палатой биржи. Если фьючерсный контракт не был ликвидирован до истечения его срока путем заключения офсетного соглашения, продавец может поставить какой-либо то​вар, а покупатель - принять его. Фьючерсные сделки заключают​ся не только для покупки и продажи реального товара, но также для проведения спекулятивных операций за счет разницы цен на день заключения и день исполнения контракта или с целью хед​жирования - страхования от возможного изменения цен или ва​лютного курса. До исполнения сделки вносится небольшая гаран​тийная сумма. Подавляющее большинство фьючерских операций не заканчивается поставкой товара или другого объекта сделки. Поэтому они и проводятся на бирже параллельно наличным сдел​кам, будучи равными по сумме.

X
Хеджирование (hedging) - 1) срочная сделка, заключенная для страхования от возможного падения цены при совершении долгосрочных сделок; 2) термин, используемый в банковской, биржевой и коммерческой практике для обозначения различных мето​дов страхования прибыли от изменения цен или валютных курсов на бирже при совершении фьючерсных сделок, когда продавец одновременно с заключением таковых на реальный товар произ​водит закупку, а покупатель - продажу соответствующего количе​ства фьючерсных контрактов на тот же срок и на то же количество товаров (т. с. продавец или покупатель одновременно с торговой сделкой совершает на бирже обратную операцию с фьючерсами). После совершения сделки с реальным товаром осуществляется продажа или выкуп фьючерсных контрактов. Смысл страхования заключается в следующем: если одна сторона теряет как продавец, то она выигрывает, выступая в роли покупателя. Если дополни​тельный доход и потери по срочным фьючерсным сделкам уравновешиваются, прибыль в производстве оказывается защищенной от колебаний валютных курсов и цен. Механизм хеджирования ос​нован на том, что изменение рыночных цен на реальные товары и цен на фьючерсы близки по своим размерам и направлению. В бо​лее узком смысле - страхование валютного риска путем встречных требований и обязательств в иностранной валюте. Срочная валютная сделка - наиболее распространенный вид хеджирования. На​пример французская фирма, торгующая по контракту с японской, ожидает через три месяца выплаты в иенах. Она заключает под бу​дущие неновые поступления сделку на франки по срочному курсу натри месяца. Если курс иены относительно франка понизится, то по контракту фирма понесет убыток, но это будет компенсировано прибылью по срочной валютной сделке; если курс иены к франку повысится, ситуация будет обратной - выигрыш по торговому кон​тракту, но проигрыш по валютной сделке.

Ц

Цена (price) -денежное выражение стоимости товара, вели​чина которой, в конечном счете, определяется общественно не​обходимыми затратами труда на его производство и реализацию. На цену влияют также факторы, действующие в сфере обраще​ния (конъюнктурные колебания на рынке, т. с. изменение спроса и предложения, инфляционное обесценение денег).
Цена покупателя и продавца (bid and asked) - наибольшая цена, которую, по заявлению дилера, он готов уплатить за ценную бумагу или товар; наименьшая цена, по которой с этого времени продавцы согласны продать ценную бумагу или товар. Одно из существенных условий договора, используется также для определения суммы договора либо денежного обязательства стороны возместить убытки или уплатить неустойку (в случаях когда сто​рона нарушила договор или причинила ущерб).
Цена иска (amount in controversy, amount of claim, sum in dispute) - денежное выражение требований, заявленных истцом в суде или арбитраже. По российскому праву определяется: по денежным требованиям - их суммой; по искам об истребовании имущества - его стоимостью; в исках о срочных платежах и выдачах - их совокупностью в пределах трех лет; в исках о бессрочных или пожизненных платежах - их совокупностью за три года; в ис​ках о досрочном расторжении договора имущественного найма - совокупностью платежей за пользование имуществом в течение оставшегося срока действия договора, но не более чем за три года; в исках о праве собственности на строения, принадлежащие гра​жданам на правах личной собственности - стоимостью строения, но не ниже инвентаризационной оценки, а для строений, принад​лежащих предприятиям, учреждениям, организациям, - не ниже балансовой оценки. От цены иска зависит размер государственной пошлины, уплачиваемой в установленных законом случаях. Цена иска определяется истцом, но при явном се несоответствии заяв​ленному требованию - судьей. Истец вправе до решения по делу увеличить или уменьшить размер исковых требований, с чем суд (арбитражный суд) соглашается, если это не нарушит чьих-либо прав, интересов и не противоречит закону.

Цена номинальная - условная, определяемая при отсутст​вии информации о реальных сделках на основании оценок, сведений о неуторгованных предложениях продавцов или запросов покупателей в центрах биржевой торговли.

Цена оптовая - цена на товар, продаваемый крупными партиями (оптом). Обычно цены на большие партии товара ниже, чем на мелкие и значительно ниже розничных цен.
Цена розничная - устанавливается на товар, продаваемый в личное потребление в малых количествах.

Цена с последующей фиксацией - цена, устанавливаемая в ходе исполнения договоров. В договоре определяется правило фиксации цены, право выбора времени фиксации и т. п.
Цена скользящая - изменяющаяся в течение действия договора по согласованному сторонами способу.

Цена справочная - публикуемая в отдельных периодических изданиях, прейскурантах, каталогах и т. п. Является ориен​тиром для заключения сделок.

Цена твердая - установленная при заключении договора и остающаяся неизменной в течение всего срока его действия.
Цена фактическая (actual price) - цена, по которой факти​чески совершается сделка. На рынке фондовых ценностей - окон​чательная цена, на которую согласились покупатель и продавец.

Цена фактурная - цена, указываемая в счете (фактуре) на поставленный товар.

Цена франко - оптовая цена, установленная с учетом пре​дусмотренного порядка возмещения транспортных расходов по доставке продукции заказчику.

Цолферейн - соглашение нескольких государств, приняв​ших общую таможенную систему и имеющих общие таможенные учреждения.
Ч
Чартер на морском транспорте - договор фрахтования судна, часть его или отдельных судовых помещений. В граждан​ской авиации - фрахтование воздушных судов, т. с. коммерческий рейс, выполняемый на условиях, установленных соглашениями между российскими и иностранными авиакомпаниями.

Чартер - воздушный договор фрахтования воздушных су​дов, по которому одна сторона (фрахтовщик) обязуется предоста​вить другой стороне (фрахтователю) за оплату всю вместимость или часть вместимости одного или нескольких воздушных судов на один или несколько рейсов для перевозки пассажиров, багажа, грузов, почты или для иных целей.

Чартер открытый - договор, в котором не указаны ни род груза, ни порт назначения.

Чартер типовой - установившиеся в практике формы чартеров, разработанные с учетом вида груза, направления перевозок. С появлением новых грузопотоков и условий перевозки вводятся новые проформы типовых чартеров.

Чартер чистый - подписан судовладельцем и фрахтовате​лем без каких-либо изменений стандартной формы, которые мог​ли бы причинить ущерб договаривающимся сторонам.

Чартер-(партия) [charter-(party)] - в международной торговле форма договора морской перевозки грузов с фрахтованием всего судна, части его или судовых помещений. Для конкретных видов грузов и маршрутов существуют стандартные проформы чартера, в которые стороны по согласованию между собой могут вносить изменения и дополнения. Чартер должен содержать наименование сторон, размер фрахта, обозначение судна и груза, места погрузки, порта прибытия. Особенно широко применяется рейсовый чартер (на один или несколько рейсов). Чартер регулируется отношения ме​жду фрахтователем (отправителем) и фрахтовщиком (перевозчиком) и подписывается ими либо их представителями. При этом в коносаменте обязательна оговорка о том, что он выдан на основе чартера и условия последнего считаются включенными в коносамент.

Чартерная перевозка - перевозка нерегулярная, осуществ​ляемая во исполнение договора чартера.

Частичная поставка (delivery by instalments, payment by instalments) - поставка (передача) обусловленными долями. Если в договоре нет такого условия, покупатель вправе не принять пар​тию товара. В контрактах, где поставка товара частями (партия​ми), (как и частичная оплата), предусмотрена или не исключает​ся, должно быть и другое условие, разъясняющее, как быть, если продавец допустит какие-либо нарушения для одной или более партий, а покупатель откажется их оплатить: считать это нару​шение полным (дающим право расторгнуть контракт) или час​тичным (устраняемым по договоренности сторон). При личной покупке товара в рассрочку очередной взнос за него по-английски тоже называется «instalment».
Частная авария (particular average, sumple average) — в морском праве - убытки, связанные, в отличие от общей аварии, с ненамеренным ущербом, причиненным судну или грузу, или с по​вреждением последних. Расходы по частной аварии несет ответ​ственный за их причинение, а если такового нет - потерпевший.

Ш
Шефмонтаж - организационно-техническое руководство со стороны специалистов поставщика за выполнение работ заказчиком.

Шиканер - недобросовестный торговец.

Шипчандлер - организация или фирма, поставляющая су​дам продовольствие и техническое снабжение.

Штраф (penalty) - определенная законом или договором денежная сумма, которую должник обязан уплатить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения обязатель​ства, в частности в случае просрочки исполнения. Определяется в твердой сумме либо в проценте к сумме неисполненного или ненадлежаще исполненного обязательства. Применяется, например, за несоответствие качества продукции стандартам, спецификаци​ям, образцам-эталонам, за отсутствие документов, удостоверяю​щих качество, за некомплектность поставки, сверхнормативные простои транспортных средств, нарушение правил документо​оборота при безналичных расчетах и т. п.

Штриховое кодирование товара - кодирование потребительских свойств товара, принадлежность к определенной товар​ной группе, его качества с помощью штриховых меток.
Штурманская расписка - судовой документ, подтверждающий принятие груза к перевозке. Является основанием для вы​писки коносамента. Отражает факт перехода ответственности за груз с грузоотправителя на судно. Дата, поставленная на распис​ке, должна соответствовать фактической дате погрузки на судно данного груза.

Э

Эдифакт - универсальные правила для электронного обме​на данными в управлении, торговле и на транспорте.
Экзекватура - приведение в исполнение в данной стране судебного решения, вынесенного в другой стране.
Экспедировать - отправлять товар, корреспонденцию и прочее по назначению.

Экспедиция (forwarding agency) - 1) отправка, рассылка чего-либо (например, корреспонденции, грузов и т. п.); 2) учреждение или отдел учреждения для отправки, рассылки чего-либо. В гражданском праве - договор перевозки (в основном автотранс​портом), по которому одна сторона (экспедитор) обязуется за счет другой (клиента) от ее или от своего имени отправлять или при​нимать принадлежащие клиенту грузы, а последний - сдавать их для отправки, принимать и оплачивать услуги экспедитора, как физического (упаковка, погрузка, разгрузка, маркировка, хране​ние грузов, такелажный работы и др.), так и юридического харак​тера (оформление транспортных и приемо-сдаточных докумен​тов, производство расчетов за перевозку с другими транспортны​ми предприятиями, информирование клиентов о прибытии или отправке их грузов, таможенные операции и др.). За рубежом отношения по экспедиции регулируются как разновидность дого​воров комиссии, поручения, перевозки, как самостоятельный или агентский договор.

Эксплуатант - гражданин или юридическое лицо, имею​щие воздушное судно на праве собственности, на условиях арен​ды или на ином законном основании, использующие указанное воздушное судно для полетов и имеющие сертификат (свидетель​ство) эксплуатанта.

Эксплуататор воздушного судна - юридическое или физи​ческое лицо, эксплуатирующее гражданское воздушное судно.

Эксплуатационные расходы на транспорт - сумма издер​жек транспортного предприятия, непосредственно связанных с выполнением перевозок.

Экспорт - вывоз товара, работ, услуг, результатов интел​лектуальной деятельности, в том числе исключительных прав на них, с таможенной территории Российской Федерации за границу без обязательства об обратном ввозе.

Экспортная квота - количественный показатель, характери​зующий значимость экспорта для народного хозяйства, отдельных отраслей и производства по тем или иным видам продукции.

Экспортные дотации - средства, выделяемые из государст​венного бюджета экспортерам в целях поощрения вывоза товаров.

Экспортные кредиты - кредиты, предоставляемые ино​странным покупателям или их банкам с целью финансирования продаж товаров и услуг; средства стимулирования экспорта.

Экспортный контроль - система мер по запрету, ограниче​нию или контролю над экспортом «стратегических товаров» и др.

Экспортный факторинг - факторные операции во внешней торговле, включающие гарантию от кредитного и валютного риска.

Эмбарго (embargo) - запрещение государством ввоза в свою страну или вывоза в другую страну товаров, услуг, валютных или иных ценностей Может быть коллективной (в соответствии с Ус​тавом ООН) мерой или акцией одного государства. В первом слу​чае применяется к стране, действия которой представляют угрозу международной безопасности. Во втором случае - государствен​ная власть по экономическим или политическим мотивам может запретить в своей стране ввоз и вывоз определенных товаров, ва​лютных ценностей, выход из портов своих судов, выход и заход иностранных судов в предписанные порты или задерживает их в территориальных водах (в ответ на неправомочные действия дру​гого государства).

Этикетная цена - розничная цена, проставляемая на эти​кетке (ярлыке), прикрепляемой к товару.

Ю

ЮНИДО - Организация Объединенных Наций по промыш​ленному развитию.

ЮНКТАД - конференция ООН по торговле и развитию.

Юс когенс (пат. jus cogens) - в международном праве им​перативные нормы, т. с. нормы, от которых государства не могут отступать даже по взаимному соглашению; договор между госу​дарствами, противоречащий таким нормам, является юридически ничтожным.
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Материалы судебной практики:
85. Постановление Федерального арбитражного суда Вос​точно-Сибирского округа от 27 февраля 2007 г. № Л19-27406/04-20-Ф02-107/2007-С1 Неправильное применение российского зако​на и неприменение норм о личном законе Британских Виргинских островов, где зарегистрирована компания контрагент налого​плательщика, регулирующем отношения по определению назва​ния юридического лица, повлекло за собой ошибочный вывод налогового органа о том, что внешнеторговые контракты заклю​чены с несуществующим юридическим лицом, а валютная выруч​ка поступает от лица, не участвующего в сделке (извлечение). -М.: СПС «Гарант», 2008.
86. Постановление Президиума Высшего Арбитражного Суда РФ от 27 марта 2001 г. № 3007/00 Постановление таможни о нарушении истцом таможенных правил признано недействи​тельным, так как таможней был пропущен срок для наложения взыскания, а тот факт, что истец как экспортер по внешнеторго​вому контракту принял все необходимые меры для поступления валютной выручки на его счет, является основанием для его осво​бождения от ответственности ввиду отсутствия состава правона​рушения. - М.: СПС «Гарант», 2008.
Темы рефератов:

1. Договор как правовая категория в англо-саксонском праве.

2. Понятие и виды договоров в континентальном праве.

3. Условия действительности сделок в континентальном праве.

4. Условия действительности сделок в англо-американском праве.

5. Порядок заключения договоров: сравнительный анализ.

6. Публичная оферта.

7. Защита договорных обязательств.

8. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров.

9. Права и обязанности сторон по договору имущественного найма в континентальном праве.

10. Правовая природа лизинга в англо-американском и континентальном праве.

11. Правовая природа и обязанности сторон по договору подряда в континентальном праве.

12. Договоры в сфере сотрудничества: сравнительный анализ.

13. Агентский договор в праве Англии и США.

14. Договор поручения и комиссии в континентальном праве.

15. Дистрибьютерские договоры в континентальном и англо-американском праве.

16. Договор о франшизе.

17. Договор хранения и его применение в торговых отношениях.

18. Договор страхования в Англии и США.

19. Правовое регулирование страховых отношений в Германии и Франции. Государственный надзор за страховой деятельностью.

20. Банковские сделки в континентальном праве.

21. Договорное регулирование расчётных отношений в англо-американской системе.

22. Договор о факторинге.
Вопросы для подготовки к экзамену:

1. Правовое регулирование договорных отношений в англо-американском и континентальном праве.

2. Договор как правовая категория в англо-американском праве.

3. Договор как правовая категория в континентальном праве.

4. Виды договоров.

5. Условия действительности договоров.

6. Понятие и виды условий договора.

7. Порядок заключения договоров. Публичная оферта.
8. Толкование договоров.

9. Расторжение договоров.

10. Защита договорных обязательств.

11. Внешнеэкономические контракты: понятие, виды.

12. Договор купли-продажи.

13. Особенности регулирования договора купли-продажи в международной торговле.

14. Инкотермс как один из источников регулирования международных договоров купли-продажи.

15. Договор имущественного найма.

16. Понятие, правовая природа и предмет договора лизинга.

17. Содержание договора лизинга.

18. Договор подряда: предмет, содержание и порядок заключения.

19. Приёмка работ по договору подряду.

20. Договор о кооперации.

21. Договор о консорциуме.

22. Договор поручения.

23. Договор комиссии.

24. Агентский договор в Англии и США.

25. Договор о факторинге.

26. Конвенция УНИДРУА о международном факторинге.

27. Конвенция ООН об уступке дебиторской задолженности в международной торговле.

28. Договор о франчайзинге.

29. Международная унификация норм о франчайзинге.

30. Договор хранения. Особенности хранения на товарных складах.

31. Договор страхования. 

32. Государственный надзор за деятельностью страховщиков.

33. Страховое законодательство ЕС.

34. Понятие и виды банковских сделок.

35. Договор ссуды.

36. Договор займа.

37. Правовая природа и правовая основа использования векселя.

38. Международная унификация норм вексельного права.

39.  Правовая природа и правовая основа использования чека.

40. Правовое регулирование расчётов инкассо.

41. Правовое регулирование расчётов с использованием пластиковых карт.

42. Правовое регулирование расчётов с использованием аккредитива.
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Лекция 1. Общее учение о договорах. Договор как правовая категория в англо-саксонском и континентальном праве.
План занятия.

1. Договор как правовая категория в континентальном и англо-саксонском праве

2. Классификация договоров:

а). Классификация договоров в континентальном праве.

б). Классификация договоров в англо-саксонском праве.
3. Порядок заключения договора.
4. Содержание договора. Классификация условий.

5. Принцип свободы договоров. Ограничение свободы договора.

6. Условия действительности договора. Действительность договоров в пользу третьего лица.
7. Толкование договора.

8. Прекращение договорных обязательств. Расторжение договора. 

1.Договор как правовая категория в континентальном и англо-саксонском праве.
Договор (contrat, Vertrag, contract) - одно из главнейших оснований возникновения обязательств, но в праве стран континентальной Европы и странах прецедентного права правовая категория «договор» понимается по-разному.

Ст.1101 ФГК: «Договор есть соглашение, посредством которого одно или несколько лиц обязываются в отношении одного или нескольких других лиц дать что-либо, сделать или не делать чего-нибудь». Судебной практикой и доктриной уточнено, что соглашение, чтобы стать договором, должно преследовать юридическую цель — уста​новление обязательства.

ГГУ не содержит специального определения термина «договор», но часть норм, регулирующих порядок совершения договора, размещены в третьем разделе «Сделки», первой книги, отнесены к договору как к одной из сделок. Другую часть норм законодатель изложил во второй книге ГГУ «Обязательственное право», рассматривая договор как одно из оснований возникновения обязательств. Из § 305 ГГУ делается вывод, что договор направлен на создание или изменение обяза​тельств.

Новейшее законодательство Нидерландов значение термина «договор» определяет в ст. 213 книги 6 ГКН: договором является многосторонняя сделка, посредством которой стороны принимают обязательства перед одной или несколькими другими сторонами. Сделка, в свою очередь, совер​шается с намерением иметь правовые последствия.
Несмотря на различную юридическую технику, под договором в праве стран континентальной Европы понимается соглашение, направленное на установление, прекращение или изменение прав и обязанностей.

Английское право в процессе своего исторического развития разработало иную концепцию договора, но провести сравни​тельно-правовую аналогию с понятием договора в праве стран континентальной Европы и становления договора в английском праве как самостоятельного правового института сложно. До настоящего времени договорное право Англии не только не кодифицировано, но вообще никак не систематизировано. Все институты договорного права Англии развивались, главным образом, в процессе судебной практики, при отсутствии легального определения договора как правовой кате​гории.
Под договором понимается обещание (promise) или ряд обеща​ний, снабженных исковой защитой, то есть обещаний, за нарушение которых законом установлена санкция. Из такого определения следуют два вывода: 1) лицо, которому что-то было обещано, при неисполнении обещания становится кредитором и имеет право на иск, и 2) данное обещание имеет правовой характер для лица, дав​шего такое обещание, создает юридическую обязанность и делает его должником.

Появление такой необычной правовой конструкции, которая юристам континентальной школы права напоминает одно​стороннюю сделку, историки английского гражданского права относят к XIV веку. Судами общего права рассматривались споры между хозяином и работником, поручителем и главным должни​ком, мастером и заказчиком, содержателем гостиницы или постоя​лого двора и постояльцем, покупателем и продавцом, грузоотпра​вителем и перевозчиком. Суды общего права ориентировались на обычаи того времени и предоставляли защиту данного и нарушен​ного обещания. При этом суды считали, что лицо, выступавшее в роли продавца, хозяина постоялого двора, перевозчика, «прини​мало на себя» (assumpsit super se) поставку товара, предоставление помещения, перевозку и тем самым возлагало на себя тяготы этого дела. На первых этапах развития судебной практики невозможно было даже предъявить иск при ненадлежащем исполнении обещан​ного, но постепенно суды стали предоставлять защиту в случаях, когда обещание не было выполнено надлежащим образом и у дру​гого лица возникали убытки. Иск получил название assumpsit, и только тогда, когда отношения могли быть подведены под уже существую​щий и признанный тип отношений: купля-продажа, перевозка, наем и некоторые другие. Это так называемая формальная теория дого​воров, согласно которой защита королевскими судами предостав​лялась только договорам, оформленным в строгом порядке, с при​ложением сургучной печати (формальный договор «за печатью»). Такой формальный подход существенно ограничивал дальнейшее развитие права в условиях развивающегося общества и мог при​вести правовую систему в тупик.
К концу XV века суды общего права стали признавать, что если лицо, давая обещание, приняло на себя обязательство в обмен на какой-либо эквивалент, представляющий субъективную цен​ность для должника, то в случае неисполнения оно обязано возме​стить кредитору убытки, вызванные неисполнением обещанного. Так было положено начало развитию фундаментальной доктрины английского договорного права — доктрины встречного удовле​творения (consideration).

В настоящее время правовая доктрина и практика Англии сохра​нили в понимании договора средневековую идею, что договор — это, прежде всего, правовое обещание, к исполнению которого можно принудить в судебном порядке и основу которого состав​ляет триада — оферта, акцепт и встречное удовлетворение, либо строго формальное изложение обещания в виде «акта за печатью».

Фундаментальные и основные идеи, правовые категории были привнесены и в США, концепция договора, применяемая в Англии, используется и в США. Свод договорного права (Restatements of the Law of Contracts) еще в 30-е годы XX столетия определил дого​вор как обещание или ряд обещаний, за нарушение которых право устанавливает санкцию или исполнение которых право рассмат​ривает как обязанность. Однако уже начиная с середины XX века с принятия ЕТК соглашение начинает рассматриваться в качестве обязательного элемента самого понятия договора, что находит отражение и в законодательстве. В США ЕТК в ст. 1-201 дает легальное определение договора, в соответствии с которым дого​вор — это правовое обязательство в целом, вытекающее из согла​шения сторон. Данное понимание договора, хотя и применимо к отношениям, регулируемым ЕТК, но свидетельствует о некотором концептуальном сближении на уровне законодательства с правом стран континентальной Европы.
2.Классификация договоров.

Изучение договорных отношений среди множества практи​ческих ситуаций позволяет выявить однотипные, используя при этом различные критерии. Такие первые классификации были сде​ланы в римском праве.
а). Классификация договоров в континентальном праве.

В праве стран континентальной Европы законодательством и доктриной различаются следующие виды договоров.

1.Критерий равномерности распределения прав и обязанно​стей между сторонами положен в основу деления договоров на синаллагматические и односторонние. Синаллагматическим, то есть двусторонним, является такой договор, стороны которого несут друг перед другом определенные обязанности и имеют соответст​вующие этим обязанностям права (ст. 1102 ФГК; гл. II ГГУ; ст. 261 книги 6 ГКН), не принимается во внимание количество участников соглашения, а только характер распределения прав и обязанностей. Например, два лица, покупающие в общую собственность какой-то объект, имеют права и обязанности покупателя — стороны по дого​вору купли-продажи: обязанность заплатить покупную цену и полу​чить объект в собственность.

В одностороннем договоре, как указано, например, в ст. 1103 ФГК, одно или несколько лиц обязываются перед другим лицом или  перед  несколькими  другими  лицами  без  возникновения

обязанности со стороны этих последних лиц, то есть на одной сто​роне договора — только обязанности, на другой стороне — только права требования. К числу синаллагматических договоров отно​сят договоры купли-продажи, подряда, имущественного найма. Примером одностороннего договора может служить договор займа.
2.Деление договоров на договоры консенсуальные и реальные осуществляется в зависимости от момента возникновения у сто​рон прав и обязанностей. Консенсуальным называется договор, по которому права и обязанности сторон возникают в момент дости​жения соглашения в требуемой законом форме. В реальном дого​воре права и обязанности возникают в момент передачи вещи, являющейся предметом договора.

К числу реальных договоров относят договоры займа или ссуды, ручного залога, хранения.

3.Критерий наличия обмена эквивалентными ценностями поло​жен в основу деления договоров на договоры возмездные и без​возмездные. В торговом обороте возмездность договоров презюмируется. Часто, если способ исчисления цены стал неприменимым и если ничего не было сказано о цене, суды обязывают получившую имущество или иное благо сторону заплатить рыночную или разумную цену.

По безвозмездному договору сторона предоставляет другой стороне какую-либо ценность, выгоду без получения взамен экви​валента.

4.Среди возмездных договоров выделяют меновые и риско​вые (алеаторные). Критерием классификации договора как мено​вого является возможность на момент заключения договора количественного исчисления размеров обязательства или права требования, которые будут существовать к моменту его испол​нения, то есть стороны, заключая договор, могут оценить ту вы​году, которую они смогут получить, если договор будет исполнен. По условиям менового договора размен взаимных предоставлений сторон не зависит от какого-либо неизвестного события.

По условиям алеаторного договора в момент его заключения невозможно точно исчислить выгоды, возможные убытки в слу​чае исполнения договора, поскольку согласно условиям договора они зависят от неизвестного события. Алеаторными являются договоры страхования, купли-продажи дома на условиях пожиз​ненного содержания продавца, а также различные договоры, свя​занные с азартными играми и пари.
5.В зависимости от предусмотренной договором длительности исполнения доктрина различает договоры с единовременным и длящимся исполнением. К договорам с единовременным исполне​нием – исполнение которых осуществляется одно​моментно или в течение краткого промежутка времени. Договоры с длящимся исполнением предусматривают их исполнение в тече​ние более или менее длительного периода времени. К таким дого​ворам относят договоры имущественного найма, аренды, купли-продажи на условиях пожизненного содержания и т.п. На договоры с длящимся исполнением могут оказывать влияние факторы эко​номического и социального характера, которые существенным образом могут повлиять на права и обязанности сторон.

6. Договоры присоединения возникли в условиях монополи​зации рынка сбыта или услуг, а также в связи с появившимися спе​цифическими видами деятельности. Одна сторона, занимающая доминирующее экономическое положение либо часто являющаяся единственным поставщиком соответствующего специфического продукта (электроэнергия, газ, транспортные услуги, предоставляе​мые железнодорожными, водными или воздушными компаниями), предлагает всем остальным участникам гражданского и торгового оборота без обсуждения принять единообразные условия, то есть присоединиться к договору. При этом считается, что сторона при​соединяется к единообразным договорам добровольно, а то обстоя​тельство, что она не имеет возможности другого выбора, не прини​мается во внимание. Договоры присоединения довольно широко распространены в современном обществе. В таком порядке заклю​чаются договоры купли-продажи в универсамах при продаже това​ров по твердым ценам, перевозки различными видами транспорта по утвержденным компаниями тарифам, страхования и т.п.

7.Типовые договоры отличаются от договоров присоединения тем, что условия типового договора разрабатываются лицом, не имеющим непосредственного отноше​ния к договору. Типовые договоры могут разрабатываться орга​нами государства и становятся обязательными для применения в силу императивной нормы права либо вышестоящими органами организации, участником которой является одна из сторон буду​щего договора. Такими организациями могут быть объединения предпринимателей, например союзы по оптовой торговле зерном,

определяющие ценовую политику на очередной закупочный сезон. Такие типовые условия становятся обязательными для одной сто​роны в силу ее отношений с разработавшей типовой договор орга​низацией.

8.Управляемые договоры доктриной выделяются в отдель​ную группу договоров, чтобы подчеркнуть то значительное вме​шательство государства в управление экономикой, которое оно приобрело в XX веке, особенно в периоды мировых войн и после​военных кризисов. Государство издает большое число норм импе​ративного характера, направленных на регулирование отдельных договорных отношений: операций с ценными бумагами, перевозок железнодорожным транспортом, договоров найма труда и торгово-производственных помещений и т.п. 
9. Договоры индивидуальные и коллективные отличает друг от друга круг лиц, на который распространяется действие такого договора. Индивидуальный договор действует в отношении лиц, его заключивших. Коллективные договоры, получившие распро​странение в урегулировании трудовых правоотношений, заклю​чаются двумя или более сторонами, но действуют в отношении совокупности других лиц (работников предприятия).

10.Предварительные договоры: стороны принимают взаимные обязательства и в дальнейшем вступят в договор, напри​мер купли-продажи, подряда, займа и т.д.

11.Договоры главные и придаточные выделяются доктри​ной в самостоятельную группу договоров, исходя из критерия возможности самостоятельного существования такого договора независимо от других правоотношений. К главным договорам отно​сится большинство договоров (наем, купля-продажа, подряд и др.). Придаточные договоры — это те договоры, возникновение и суще​ствование которых предполагает наличие другого договора, с кото​рым такой придаточный договор юридически связан. К придаточ​ным договорам доктрина относит договор поручительства, залога.
12.Общее правило состоит в том, что лицо заключает договор прежде всего для самого себя, своих наследников и правопреемни​ков. Однако стороны могут заключить договор в пользу третьего лица, включив в договор специальное условие, что исполнение может быть потребовано и принято третьим лицом. Правом стран континентальной Европы признается данный вид договора (ст. 1121 ФГК; § 328 ГГУ; ст. 253 ГКН).
Право Англии исходит из того, что договор в пользу третьего лица не имеет правового основания в силу старой доктрины «дого​ворной связи» (privity of contract), согласно которой договор может служить источником взаимных прав и обязанностей только для его участников. В свою очередь, право США признает договоры в пользу третьих лиц.

б). Классификация договоров в англо-саксонском праве.
В Англии исторически сложилась другая классификация дого​воров.

1.
Формальный договор является самым древним видом договора в английском праве. Его часто называют договором «за печатью»(contracts by deed). В Средние века в результате длительного применения сложилась практика оформления и применения такого договора. Пергамент, на котором был написан текст договора, в обязательном порядке опечатывался гербовыми сургучными печатями участников такого договора (отсюда пошло его название) и торжественно вручался сторонам. В момент вручения обязательства и обещания, договоры, оформленные в виде акта «за печатью», приобретали абсолютную юридическую силу. До настоящего времени сохранилось правило, что такой договор может быть оспорен только в связи с его неправильным оформлением, оспорить же его содержание, не противоречащее закону, невозможно.

2. Формальным договорам противопоставляются так называе​мые неформальные, или простые договоры. Их нередко называют договорами на честном слове (parol contracts). К простым договорам относят все договоры, совершенные устно, в простой письменной форме и иным способом, для принудительного выполнения кото​рых в отличие от формальных договоров требуется предоставле​ние встречного удовлетворения.

3.Договоры по решению суда (contracts of record) представляют собой договоры, возникающие в момент вступления в законную силу решения по гражданскому делу, в котором должник признал в суде свою обязанность. Иногда для придания частному соглашению или обещанию юридической силы публичного акта используется такой способ судебного признания прав.

4.Судебная практика выделяет так называемые исполненные договоры (executed contracts). К этой категории относят договоры, обязательства из которых исполнены хотя бы одной стороной. Отнесение договоров к этой категории имеет практическое значение при решении вопроса об ответственности сторон по договору, если имело место частичное исполнение договорных обязательств. Исполненным договорам противопоставляются договоры, подлежащие исполнению (executory contracts), стороны которых еще не приступили к исполнению своих обязательств. Отнесение правоотношений к категории договоров, подлежащих исполнению, имеет некоторое значение при решении вопроса о прекращении договорных отношений в результате влияния на отно​шения сторон внешних причин экономического, физического или юридического характера.

В законодательстве США также отсутствует какая-либо клас​сификация договоров. В доктрине и судебной практике выделяют, как и в праве Англии, договоры 1)простые и «за печатью», 2)испол​ненные и подлежащие исполнению. Что касается других схем классификации, то они носят произвольный характер.

3) Бланкетные договоры — договоры, имеющие своим предме​том некоторое количество или группу товаров, услуг, продуктов на определенный период времени.

4) Связанным договорам, по которым то, что дано, сделано или обещано одной стороной, рассматривается как встречное удовле​творение или эквивалент того, что дано, сделано или обещано другой стороной, противопоставляются независимые договоры, в которых взаимные действия или обещания в том, что касается эквивалентности предоставления или встречного удовлетворения, не связаны друг с другом.

5) Определенно исполняемыми, являются договоры, исполнение которых зависит от воли стороны, давшей обещание, и которые при обычном ходе событий должны быть исполнены в оговорен​ном в договоре порядке. Рискованно опасные договоры. Исполнение в какой-то их части зависит от неизвестного события. Условные договоры. Их существование и исполнение полностью или частично зависит от наступления условия или события, прямо указанного в договоре.

3.Порядок заключения договора.

1).Выражение стремления вступить в дого​ворные отношения называется волеизъявлением. Лицо, желаю​щее вступить в договорные отношения, должно согласовать свою волю, направленную на заключение договора, с внешним ее про​явлением — волеизъявлением, тем самым исключается притвор​ность поведения. 
2).Волеизъявления сторон, всту​пающих в договор, должны быть также согласованы между собой. Стороны приходят к соглашению разными способами: в резуль​тате непосредственных переговоров, путем обмена письмами, передаваемыми другой стороне традиционно почтовым способом, телеграфом, получающей все большее распространение элект​ронной почтой с использованием каналов Интернета. Часто сто​роны заключают договор путем совершения понятных друг другу действий, из которых видно их намерение вступить в соглашение. Такие действия называют конклюдентными.
3).Процесс заключения договора может быть длительным, когда стороны непосредственно ведут поэтапные переговоры, либо в доли секунды, но независимо от этого все​гда заключение договора проходит через две стадии: оферта (offre, Antrag, offer) — предложение о заключении договора и акцепт (acceptation, Aufnahme, acceptance)—принятие предложения о заклю​чении договора. Лица, участвующие в заключении договора, назы​ваются соответственно: лицо, делающее оферту, — оферент и лицо, совершающее акцепт, — акцептант.
4).Последовательность действий при заключении договора в Германии определена подробными правилами, ФГК не содержит каких-либо норм, регулирующих процедуру заключения договора, соответствующие положения были выработаны французской судебной практикой и доктриной, в Нидерландах ст. 217 и 230 ГКН регулирует порядок заключения договоров, в Англии и США правовые нормы, регулирующие поря​док заключения договора, выработаны исключительно судебной практикой. 
Оферта. Для того чтобы исходящее от какого-либо лица предложение могло быть юридически квалифицировано в качестве оферты, оно должно отвечать двум важнейшим условиям.

Во-первых, предложение должно быть полным и ясным, то есть содержащим необходимую информацию для того, чтобы адресат, получивший его, мог в случае заинтересованности в при​нятии предложения однозначно сказать, что он согласен, то есть содержать существенные условия будущего договора.

Вопрос о полноте предложения заключить договор зависит не только от предписаний права, регулирующих тот или иной вид договора, но и от предшествующих деловых отношений сторон. Так, в частности, правом США заведенный порядок в отношениях между сторонами дополняют или ограничивают условия предло​жения как основы будущего соглашения.

В других правовых системах также учитываются фактические обстоятельства каждого отдельного случая. В результате услож​нения современного торгового оборота судебная практика разви​вается в направлении восполнения некоторых пробелов оферты. Такая тенденция в развитии судебной практики, в том числе и в странах континентальной Европы, наиболее четко прослеживается в отношении заключенных договоров, к исполнению которых сто​роны уже приступили и уже частично исполнили, но в процессе исполнения выявился пробел в оферте. Суды стремятся сохранить такие договоры, используя при этом критерии добросовестности и разумности поведения участников гражданского и торгового оборота. Например, если в оферте был указан порядок оплаты и способ исчисления причитающейся кредитору денежной суммы, а при наступлении срока платежа оказалось, что указанный способ не может быть применен в силу различных фактических и юри​дических причин, суды не считают, что стороны не достигли соглашения по вопросу цены и, следовательно, не заключили договор, и обязывают должника заплатить рыночную или разум​ную цену.
Во-вторых, предложение должно быть сделано с намерением заключить договор, то есть с желанием принять на себя право​вые обязательства и приобрести определенные права (ст. 32 ГКН). Недостаточно одного намерения — необходимы действия и волеизъявление. О наличии намерения можно судить по виду документа, направляемому адресату. Так, проспекты, прейскуранты, тарифы и другие инфор​мационные материалы всеми правовыми системами, как правило, не признаются офертой. Рекламные объявления не признаются офертой. Вместе с тем товары, выставленные в витрине магазина с указанием их цены, признаются французской судебной практи​кой предложением, сделанным с намерением продать эти товары по указанной цене.
Довольно часто один и тот же объем информации о содержании будущего договора не дает основания в различных ситуациях ква​лифицировать такие предложения однозначно. Например, инфор​мация, публикуемая на вокзале о движении поездов, маршрутах их следования, тарифах, свидетельствует о желании перевозчика заключить договор с каждым пассажиром, когда билеты прода​ются без указания мест, и является офертой. В случае же продажи билетов с указанием посадочного места от пассажира исходит оферта, которую перевозчик принимает при наличии у него сво​бодных мест.

Предложение о заключении договора, сделанное без намерения заключить договор, не может быть квалифицировано в качестве оферты. Такое предложение рассматривается как вызов оферты (ivitatio ad offerendum), или как приглашение к переговорам. Так, правом Германии, Англии и США, в отличие от права Фран​ции, выставление товара с указанием цены признается приглаше​нием начать переговоры, или вызовом оферты.

В-третьих, оферта является односторонним волеизъявлением, которое должно быть адресовано и направлено будущему возможному контрагенту оферента. Однако очень часто лица, занимающиеся предпринимательской деятельностью, заинтересованы в расширении своего бизнеса и привлечении широкого круга клиентов. Предприниматели делают объявления, используя при этом все современные технические возможности обращения к неопределенному кругу лиц, включая радио, телевидение и сеть Интернета. Такие объявления содержат разный объем информации о продаваемых товарах, производи​мых работах, предоставляемых услугах и т.д. и соответствующих ценах. Объявления могут быть достаточно подробными, чтобы их можно было квалифицировать в качестве оферты. В связи с такими объявлениями возникает вопрос о возможности обращения с офертой к широкой публике. Этот вопрос неоднозначно решается в различных правовых системах. В тех правовых системах, где раз​решено делать оферту путем обращения к широкой публике, такое обращение называется публичной офертой.
Во Франции публичная оферта признана судебной практикой еще в конце XIX века. Выставление в магазине товара с указанием цены признается публичной офертой. Акцептом будет высказан​ное покупателем желание приобрести товар. Современное фран​цузское право подчеркивает особое действие публичной оферты — ее действие в отношении неопределенного круга лиц. В отношении коммерсантов еще в 1945 году была установлена санкция за отказ от розничной или оптовой продажи, в отношении которой была сделана публичная оферта. Однако применение санкций ограни​чено целым рядом условий и возможно, если это предусмотрено соответствующими торговыми обычаями, если требование про​дажи исходит от добросовестного лица и такая продажа не запре​щена законом, а также если продавец располагал достаточными запасами.

В Германии законодательство ГГУ не регулирует вопросы, свя​занные с публичной офертой, но обращение к широкой публике не запрещено, предложения в рекламных объявлениях или витри​нах не признаются офертой.
В Нидерландах Гражданский кодекс не содержит каких-либо указаний относительно числа лиц, к которым может быть обра​щена оферта, тем самым не установлен запрет на обращение к широкой публике. Более того, ст. 220 книги 6 ГКН предусматри​вает предложение награды за совершение требуемого действия.

В Англии вопрос о признании публичной оферты решается судебной практикой. Доктрина делит такие предложения, обращен​ные к широкой публике, на две категории: а) оферта, обращенная к широкой публике, может быть принята только одним лицом, чаще всего это обещание вознаграждения за сообщение инфор​мации о пропавшем человеке или потерянной вещи, о месте и дате смерти определенного лица; и б) оферта может быть принята рядом лиц.
Основным прецедентом, которым признается возможность при определенных условиях делать публичные оферты, является дело 1893 года компании «Карболик Смоук Болл». Компания публично объявила, что заплатит каждому заболевшему гриппом или дру​гой болезнью, вызванной простудой, после приема заболевшим курительных шариков, выпускаемых компанией в соответствии с приложенной письменной инструкцией. Чтобы показать серьез​ность предложения, компания депонировала в банк значительную сумму, предназначенную для таких выплат. Суд признал, что была сделана публичная оферта, серьезность которой подтверждал банковский депозит и которую могли принять несколько лиц. Вместе с тем судебной практикой признано, что выставление в витрине или на полках магазина самообслуживания товаров с ука​занием определенной цены не является офертой, а только пригла​шением к переговорам. Судебная практика по вопросу квалифи​кации предложения в качестве публичной оферты противоречива и непоследовательна.

В США судебная практика не признает офертой объявления о продаже товаров, сделанные через периодические издания, спе​циальные проспекты, разосланные по почте. Мотивируется это тем, что если признать такое предложение офертой, то она может быть акцептована неопределенным кругом лиц, что в большин​стве случаев не соответствует экономическому замыслу операции, проводимой лицом, дающим объявление. Признаются публичными офертами предложения выплатить вознаграждение за найденное имущество, животных и т.п., то есть акцепт может быть совершен только одним лицом путем совершения действия, за которое уста​новлено вознаграждение.

Публичное обещание награды во всех странах считается офертой.
В-четвёртых, чтобы предложение стало офертой, оно должно быть получено адресатом, то есть необходимо, чтобы оферент ознакомил адре​сата со своим предложением. Вывод о необходимости доведения оферентом до сведения адресата его предложения вытекает, в частности, из абз. 1 § 130 ГГУ и п. 3 ст. 37 ГКН. Способ сообщения выбирается оферентом.
В европейских кодификациях вопросы, связанные с проце​дурой уведомления или извещения адресата об оферте, а также получения такого уведомления или извещения о предложении вступить в договор, специально не урегулированы. В то же время ЕТК (п. 26 ст. 1-201) подробно урегулировал эти вопросы. Оферент уведомляет или извещает адресата о своем предложении, когда он принимает меры, разумно необходимые при обычном ходе дел для оповещения адресата, независимо от того, доходит ли предло​жение в действительности до сведения адресата. Адресат же полу​чает уведомление или извещение, если оно доходит до его сведения или было надлежащим образом доставлено в место нахождения предприятия адресата либо в любое иное место, служащее адре​сату местом получения сообщений такого рода.

Для оферента получение оферты адресатом в тех правовых системах, где оферта связывает оферента и он не может отказаться от сделанного предложения, озна​чает возникновение обязанности не отзывать оферту в течение определенного времени.
До получения оферты адресатом оферент имеет право отка​заться от своего предложения, направив адресату оферты свой отказ таким образом, чтобы он был получен адресатом раньше высланной оферты либо одновременно с ней. В Германии этот принцип установлен в законодательстве (абз. 1 § 130 ГТУ), а в дру​гих странах — судебной практикой. Для акцептанта получение оферты означает, что она стала известной акцептанту и откры​той в течение определенного времени для акцепта.

В-пятых, в праве изучаемых систем последствия полученной адресатом оферты определены по-разному.

ФГК вообще не содержит каких-либо указаний на этот счет. Судебная практика установила принцип, в соответствии с кото​рым оферент в принципе не связан офертой, считая, что односто​ронний акт не может связывать оферента, так же как и завеща​ние, являясь односторонним актом, не связывает наследодателя и может быть отменено или изменено в любое время самим наследо​дателем. Вместе с тем судебная практика существенно ограничила действие этого правила, установив презумпцию, что, когда офе​рент однозначно обязался не отзывать оферту либо указал срок для акцепта, такая оферта до истечения срока, установленного оферентом, является безотзывной. Судебная практика даже оферту, не содержащую указание о сроке, считает содержащей молчаливое обязательство не отзывать ее в продолжение срока, необходимого для получения ответа по почте или иным способом, определяемым обстоятельствами дела.
Право Германии устанавливает в качестве общего принципа, что оферент связан своим предложением, если он только спе​циальной оговоркой не зарезервировал свое право на отзыв оферты (§ 145 ГГУ).

Нидерланды. В соответствии со ст. 219 книги 6 ГКН оферта может быть отозвана в любой момент, за исключением случая, когда в оферте указан срок для ее акцепта либо безотзывность оферты вытекает из самого содержания оферты.

Англия. В соответствии с фундаментальным принципом англий​ского договорного права, установленным еще судами общего права, оферта становится действительной с момента получения адреса​том, однако в любой момент до ее акцепта может быть отозвана оферентом, даже в том случае, если он заявил о своем намере​нии быть связанным офертой в течение установленного им срока. Это объясняется действием другой основополагающей доктрины английского права, в соответствии с которой всякое обязательство (в данном случае не отзывать оферту до истечения определенного времени) может быть принудительно исполнено, если оно спе​циально оформлено в виде акта «за печатью» либо адресатом оферты было предоставлено встречное удовле​творение. Поскольку в абсолютном большин​стве случаев оферты не оформляются в виде акта «за печатью» и до акцепта оференту не предоставляется встречное удовлетво​рение, постольку в таком же абсолютном большинстве оферент не связан офертой. Срок, указанный в оферте, означает лишь время, до которого может быть сделан акцепт.

В некоторых случаях безотзывность оферты прямо установлена законом. Например, английский Закон о компаниях 1985 года в ст. 82 (7) установил, что сделанное компании заявление о покупке ее акций при определенных обстоятельствах не может быть ото​звано до истечения указанного в оферте срока.

США. Оферта не связывает оферента и может быть отозвана в любой момент до ее акцепта. Принцип общего права, сформули​рованный английскими судами, был воспринят и судебной системой США как общий принцип гражданского права каждого штата и нашел законодательное закрепление в Гражданском кодексе штата Калифорния в ст. 1586, установившей, что предложение может быть отозвано в любой момент до его акцепта, но не после.
Однако правовое регулирование, при котором оферта может быть отозвана в любой момент, а акцептант может совершать действия, направленные на акцепт уже отозванной оферты, об отзыве которой к моменту акцепта он еще ничего не знает, созда​ет неустойчивость и неопределенность в гражданском и торговом обороте. Поэтому разработчики ЕТК, не отвергая исходного принципа общего права, внесли в него существенные коррективы: ЕТК США в ст. 2-205 для договоров купли-продажи товаров уста​новил безотзывность оферты даже при отсутствии встречного удовлетворения. Законодательством штата Калифорния, регули​рующим порядок заключения контрактов с правительственными подразделениями и агентствами штата на производство публичных работ (ремонт и строительство дорог, зданий и т.п., финансируе​мых из бюджета штата), в ст. 5101 ГК установлено, что предло​жение, сделанное для участия в конкурсе на заключение такого контракта, носит безотзывной характер.

В-шестых, оферта связывает оферента в течение всего срока ее действия. При определении этого периода времени необходимо учитывать содержание оферты и обстоятельства дела. Возможны несколько вариантов: а) оферент указывает срок для принятия предложения календарной датой (до 17 апреля), периодом времени (в течение двух недель), наступлением события (ближайшей почтой), и б) оферент не указывает срок для принятия оферты.

В тех правовых системах, где оферта связывает оферента, он связан своим предложением с момента получения оферты адре​сатом до истечения срока, указанного в оферте, независимо от способа указания срока. При этом момент истечения указанного срока определяется в соответствии с общими нормами, регулирую​щими сроки и порядок их исчисления. В тех правовых системах, где оферент не связан офертой и может ее отозвать, указание срока означает, что в течение указанного в оферте времени оферта оста​ется открытой для акцепта.

Если срок в оферте не указан, то он может быть установлен на основании предписания законодательства (ст. 2-205 ЕТК опре​деляет срок не более трех месяцев), следовать из обстоятельств дела, например, когда между сторонами может установиться прак​тика, согласно которой оферта без срока действия не может быть отозвана в течение определенного времени с момента ее получения.
Если срок не может быть установлен указанными способами, то оферта связывает оферента в течение времени, которое необ​ходимо при обычных обстоятельствах для принятия решения.
Этот принцип установлен законодательством (§147 ГГУ) или судебной практикой. Оферент, направляя оферту без указания срока для ответа, должен знать порядок принятия решения адре​сатом, в особенности это касается юридических лиц.

В странах, где в качестве общего принципа установлено, что оферта не связывает оферента, указание в оферте срока для ответа не означает, что оферент обязуется не отзывать оферту в тече​ние установленного срока, за исключением случаев, прямо указан​ных в законе (ст. 2-205 ЕТК, ст. 82 (7) английского Закона о компаниях 1985 года). Указание срока для ответа в оферте озна​чает только, что оферта остается открытой для акцепта в течение указанного срока. Если же срок не указан, то оферта открыта для акцепта в течение разумного времени. Вопрос о длительности разумного времени зависит в каждом отдельном случае от факти​ческих обстоятельств дела. В США разумный срок, в течение кото​рого оферта остается открытой для акцепта, не может ни при каких обстоятельствах превышать трех месяцев (ст. 2-205 ЕТК).

В-седьмых, практически важным является определение момента времени, когда оферта прекращает свое действие в силу нормы права или факта. По существу оферта прекращает свое действие по истече​нии срока, указанного в ней для акцепта, либо по истечении вре​мени, при обычных обстоятельствах нормально необходимого для ответа, или разумного времени, если срок для акцепта не указан. Некоторые специальные нормы существуют в гражданских ко​дексах Германии и Нидерландов. Так, в соответствии с § 147 ГГУ и ст. 221 книги 6 ГКН отпадает оферта, сделанная присутствую​щему, либо по телефону или в устной форме, если она не была акцептована немедленно. Отпадает оферта, если она была откло​нена адресатом, поэтому адресат оферты, отклонивший ее, но позднее изменивший свое решение, по существу делает новую оферту.
Не влияют на действительность оферты наступившие до ее акцепта утрата дееспособности оферентом или его смерть.
Юридические последствия отзыва оферты. Оферта в любом случае может быть отозвана только до ее акцепта. Если отзыв оферты происходит в рамках правовой системы, в которой оферта не связывает оферента, то ее отзыв до акцепта не порождает никаких последствий для офе​рента и не дает адресату оферты права на иск.
В правовых системах, в которых оферта связывает оферента в течение указанного в ней срока, а при отсутствии такого срока — в течение времени, нормально необходимого для ответа, вопрос о юридических последствиях досрочного отзыва оферты решается неоднозначно.

Французская судебная практика считает, что хотя в принципе оферта может быть отозвана, но досрочный ее отзыв в делах, в которых оферта презюмируется безотзывной, представляет собой злоупотребление правом и дает адресату право на иск о возмеще​нии убытков, вызванных досрочным отзывом оферты. Адресату возмещаются расходы, которые он понес, полагая, что оферта продолжает действовать. В доктрине высказывается мнение, что оферента необходимо обязывать к возмещению убытков, как если бы договор был исполнен.

По праву Германии оферент, досрочно отозвавший оферту, обязан возместить адресату убытки, вызванные таким отзывом.

Правом Нидерландов предусматривается (ст. 220 книги 6 ГКН) право судьи присудить справедливую компенсацию лицу, начав​шему подготовку к совершению требуемого в оферте, содержа​щей обещание заплатить награду, если оферта была отозвана или изменена.

Акцепт.

Принятие адресатом полученной оферты называют акцептом, а адресат, принявший предложение, приобретает правовой статус акцептанта.
Акцепт, как и оферта, является волеизъявлением, направлен​ным на заключение договора, которое возможно, если направлен​ные навстречу волеизъявления будут совпадать. Из этого вытекает главное требование, предъявляемое к акцепту: он по своему содержанию не должен отличаться от оферты. Идеальный акцепт состоит из одного слова: «согласен». Акцепт, содержащий какие-либо дополнения или изменения условий, изложенных в оферте, не признается надлежащим акцептом, а квалифицируется как новая оферта. Наиболее четко этот вопрос урегулирован в § 150 ГГУ, п. 1 ст. 225 ГКН.

Интенсификация торгового оборота породила уже в конце XIX века новые, с точки зрения организации бизнеса, способы заключения договора, которые не затрагивали общий принцип «оферта — акцепт», однако породили целый ряд проблем право​вого характера. Все большее количество контрактов между фир​мами заключалось путем обмена формулярами, которые представ​ляют собой типовые договоры — проформы, разрабатываемые фирмами, имеющими большое количество клиентуры. Оферент направляет адресату свою проформу будущего договора, а адре​сат, принимая предложение, направляет в качестве акцепта свой формуляр. Такой способ заключения договоров возможен, когда фирмы оказывают услуги в смежных сферах деятельности, напри​мер транспортные и экспедиторские услуги. В проформах, направ​ляемых сторонами друг другу для заключения договора, довольно часто имеются расхождения. В судах было значительное количе​ство дел, когда стороны оспаривали заключение договора, считая основанием отсутствие надлежащего акцепта.
В ЕТК США была предпринята попытка избежать возникаю​щих в подобной ситуации трудностей. В ст. 2-207 ЕТК указывается, что дополнительные условия, содержащиеся в акцепте, толкуются как предложения, дополняющие договор, и становятся частью договора между коммерсантами, за исключением случаев, когда а) оферта содержит специальное указание, что акцепт может быть только на условиях, изложенных в оферте; б) дополнитель​ные условия акцепта существенно меняют оферту, и г) в разумный срок после получения акцепта с дополнительными условиями офе​рент сообщил акцептанту о своих возражениях.

В этом же направлении развивалось право Нидерландов. Хотя в п. 1 ст. 225 книги 6 ГКН в качестве общего правила установлено, что акцепт, отличающийся от оферты, является новой офертой, п. 2 этой же статьи предусмотрен порядок заключения договора в том случае, когда акцепт содержит дополнительные условия. Если оферент без промедления не сообщит акцептанту о своем несогласии с дополнениями в акцепте, то договор считается заклю​ченным, если: а) из акцепта видно, что акцептант принимает оферту только со сделанными дополнениями, и б) если дополне​ния в акцепте не имеют существенного значения. В таком случае договор заключен на условиях, изложенных в акцепте.

Форма акцепта может быть любой, если в оферте не указано иное. В любом случае акцептант должен предпринять разумные меры для того, чтобы сообщение об акцепте было получено офе​рентом. Молчание по общему правилу не считается акцептом. Однако из общего правила в каждой правовой системе имеются существенные исключения.

Статья 1738 ФГК допускает молчаливое возобновление дого​вора имущественного найма, прекращенного истечением срока, а судебной практикой установлено, что если между двумя лицами существуют ранее возникшие деловые связи, то отсутствие ответа со стороны одного из них на сделанное предложение вступить в договор равнозначно согласию на вступление в такой договор.

Аналогичное правило существует в § 362 ГТУ. В соответствии с ним коммерсант, деятельность которого заключается в испол​нении сделок для других, получая оферту от того, с кем он имеет деловые связи, должен незамедлительно сообщить о своем отказе, в противном случае молчание считается надлежащим акцептом.

Системы прецедентного права исходят из фундаментального принципа, согласно которому одно лицо не может возложить договорное обязательство на кого-либо без прямо выраженного или подразумеваемого согласия другого лица. Признавая в немно​гочисленных случаях молчание в качестве акцепта, судебная прак​тика основывается на длительных предшествующих отношениях сторон, при наличии которых стороны могут считать, что в слу​чае несогласия с предложением другая сторона должна об этом уведомить оферента, в противном случае молчание будет признано как согласие на предложение.

По праву Нидерландов натуральное обязательство может быть модифицировано в договорное обязательство, имеющее принуди​тельную защиту, если между должником и кредитором заключа​ется об этом договор. Заключение такого договора происходит по предложению кредитора, которое считается принятым должни​ком по натуральному обязательству, если он без промедления не отклонит такое предложение (ст. 5 книги 6 ГКН).

Акцепт может быть совершен конклюдентными действиями, что допускается судебной практикой. В законодательстве указа​ние на возможность заключения договора путем совершения конклюдентных действий наиболее четко сформулировано в ЕТК США, ст. 2-207 (3) которого предусматривает, что поведение обеих сторон, подтверждающее существование договора, является доста​точным для установления договора продажи.

Акцепт оферты, надлежаще совершенный, означает, что дого​вор заключен. Между присутствующими договор считается заклю​ченным в тот момент, когда стороны пришли к соглашению по всем существенным вопросам в требуемой законом форме. Между отсут​ствующими определение момента заключения договора несколько осложняется, поскольку оферта, акцепт, извещение об акцепте отделены друг от друга во времени. Определение момента заклю​чения договора имеет большое практическое значение, и с ним связаны важные юридические последствия, поскольку на момент заключения договора:
1) устанавливается правовой статус сторон, вступивших в договорные отношения (дееспособность физических лиц и право​субъектность юридических лиц, а в случае специальной право​способности юридического лица — соответствие договора его уставу);
2) устанавливается законодательство, применимое к договору, если в период времени, пока продолжались устные переговоры или стороны обменивались письмами, а также в процессе испол​нения договора, что особенно важно для долгосрочных договоров, произошли изменения в праве. С усилением государственного вме​шательства в регулирование экономики очень часто новые нормы, затрагивающие процесс исполнения договора, действуют также на договоры, заключенные до принятия новой нормы, например валютное законодательство, устанавливающее новый порядок производства денежных расчетов;
3) определяются права и обязанности сторон, возникшие у них в момент заключения договора, включая право собственности, получаемое приобретателем в некоторых правовых системах (США, Англия, Франция) в момент заключения договора;
4) определяется место заключения договора, что часто может повлиять на выбор применимого права в договорах с иностран​ным элементом.
Момент заключения договора определяется моментом дости​жения соглашения между сторонами, то есть как момент акцепта оферты. Существуют два подхода в определении момента, когда акцепт как волеизъявление становится действительным. Первая концепция состоит в том, что акцепт имеет место тогда, когда информация о согласии вступить в договорные отношения дости​гает оферента, фактически получена им. На этом основывается система получения акцепта оферентом. Вторая концепция заклю​чается в признании, что акцепт имеет место в тот момент, когда акцептант изъявляет вовне свое согласие, даже если информация об акцепте еще не дошла до оферента, но отправлена в его адрес. Такая система получила название системы отправления, или системы изъявления согласия.
Наиболее последовательно система получения акцепта офе​рентом проводится правом Германии. В соответствии с § 130 ГГУ любое волеизъявление, а следовательно, и акцепт, становятся действительными тогда, когда они дойдут до адресата. В соот​ветствии с этим договор по германскому праву считается за​ключенным в момент получения оферентом акцепта, и местом заключения договора является место жительства или нахождения оферента.

Во Франции Гражданский кодекс не содержит общей нормы, которая бы распространялась на все договоры. Отдельные статьи ФГК допускают (ст. 1121, 1985), что договорные отношения воз​никают, когда акцептант заявляет о своем согласии, даже если это заявление еще не было доведено до сведения оферента (система изъявления согласия, или система отправления). Другие статьи ФГК (в частности, ст. 932) дают основание для существования во французском гражданском праве системы получения акцепта. Судебная практика больше склоняется к системе получения, находя обоснование своим решениям в доктринальном объяснении, что договор создают взаимодействующие волеизъявления, а не просто параллельно существующие.

В Англии нормы, касающиеся акцепта, формировались судеб​ной практикой. По общему праву об акцепте должно быть сооб​щено оференту, если в оферте нет прямо выраженного или подразу​меваемого условия об ином. Считается, что оферта признается акцептованной, если адресат оферты совершает действие, указан​ное оферентом как достаточное для акцепта, например сооб​щение информации о ком-то или о чем-то, возврат потерянной вещи и т.п., и в таком случае не требуется иного дополнительного уведомления. Если же из смысла оферты следует, что сообщение об акцепте будет послано по почте, то признается достаточным одного только отправления письма с акцептом по почте, что само по себе будет надлежащим акцептом. При этом не имеет юриди​ческого значения, было ли оферентом фактически получено письмо с акцептом. Оферент несет риск задержки или потери письма с акцептом на почте, а договор считается заключенным в момент сдачи письма на почту. Эта система отправления получила в Англии название теории почтового ящика (mail-box theory). Теория почтового ящика толкуется судами строго ограничительно, и, в частности, она не применяется при заключении договора по телексу.

В США также действует общий принцип о том, что оферент должен быть уведомлен об акцепте. При этом признается, что оферент уведомлен об акцепте и договор возникает в тот момент, когда письмо, содержащее уведомление об акцепте, опущено в поч​товый ящик. Система отправления, или теория почтового ящика, в США получила законодательное закрепление в п. 26 ст. 1-201 ЕТК, в соответствии с которым акцептант уведомляет, или изве​щает, оферента об акцепте, когда он принимает меры, разумно необходимые при обычном ходе дел для оповещения оферента, независимо от того, доходит ли в действительности сообщение до сведения оферента.
При заключении договора как между отсутствующими, так и между присутствующими договор считается заключенным в том, что касается содержания, в тот момент, когда стороны пришли к соглашению (либо устно, либо путем обмена письмами) по всем существенным условиям договора, а также по тем условиям, в отно​шении которых хотя бы одной стороной было сделано заявление о необходимости достижения соглашения. Соглашение по отдель​ным пунктам не связывает стороны, даже если такое соглашение по этим пунктам изложено в письменной форме.

Если стороны договорились заключить договор в определен​ной форме, то договор не считается заключенным до того момента, пока не достигнуто соглашение в требуемой форме.
4. Содержание договора. Классификация условий.

Условия, по поводу которых стороны договорились, называют содержанием договора. Однако договор обязывает к соблюдению не только гражданского законодательства, но и нормативных актов других отраслей права и обычаев.

Например, исполнение договора строительного подряда требует от подрядчика соблюдения множества норм и правил, установлен​ных законодательством о градостроительстве, охране окружаю​щей среды и т.д.

Как указано в ст. 1135 ФГК, соглашения обязывают не только к тому, что в них выражено, но и ко всем последствиям, которые справедливость, обычай или закон связывают с этим обязатель​ством в соответствии с его природой.

В ходе реформы обязательственного права 2002 года в Герма​нии расширилось понимание содержания обязательства вообще и договорного в частности. Договор может обязывать принимать во внимание права, защищаемые законом, и иные интересы другой стороны. В соответствии с предписаниями ГКН стороны по дого​вору обязаны не только выполнять то, что предписывает обяза​тельство, но и руководствоваться при этом критерием разумности и справедливости.
Основу договора составляют его условия. В законодательстве изучаемых стран отсутствует какая-либо классификация договор​ных обязательств. В правовой доктрине и судебной практике стран континентальной Европы принято делить все условия договора на три группы:

а)
основные (essentialia) — иногда их называют существенными условиями — это те условия, без которых не может существовать договор, например условия о вещи в договоре имущественного найма или купли-продажи, сумме займа по договору денежного займа и т.п.

Недостижение соглашения по основному, или существенному, условию означает, что между сторонами договора нет. Стороны могут договориться о том, что любое условие, которое для дого​воров такого типа не является основным, для данного договора будет помимо прочих основных условий являться также сущест​венным, например цвет ткани, содержание определенного элемента в составе вещества. Основные условия представляют особую важ​ность для договора. Нарушение основного, или существенного, условия может повлечь за собой предъявление требования о рас​торжении договора;

б)
обыкновенные (naturalia) — условия, которые соответствуют диспозитивным нормам закона. Обыкновенные условия могут быть указаны в договоре, но могут быть сторонами опущены, в случае их отсутствия пробел восполняется диспозитивными нормами закона либо нормами обычного права. Нарушение обыкновенных условий, как показывает практика, не затрагивает существа договора, и предъявление иска о возмещении убытков наряду с исполнением договора бывает достаточным;

в)
случайные (accidentalia) — условия, которые по своей юридической природе не могут быть отнесены к основным, поскольку без таких условий возможно юридическое существование договора, они не повторяют и не видоизменяют модус поведения стороны, установленный диспозитивной нормой закона, этим условиям сторонами не придается такого значения, как основным условиям, а привносятся они в договор только по данному случаю, для данного договора. Например, указание в договоре, что долг должен быть возращен наличными банкнотами достоинством по 100 единиц.
В праве Англии и США судебной практикой была выработана иная квалификация договорных условий.

Правом предоставляются различные средства правовой защиты на случай нарушения договорных условий: иск о расторжении договора со взысканием причиненных нарушением убытков и иск о взыскании только убытков.

В зависимости от содержания условий: имеет ли условие прин​ципиальное значение для договора, какова его важность для юри​дического существования договора — и средств правовой защиты, предоставляемых правом в случае нарушения, все условия дого​вора делятся на существенные условия (condition) и простые усло​вия (warranty).
Существенное условие относится к сущности договора, его основе, и нарушение такого условия дает основание кредитору считать себя свободным от договора и предъявить иск о растор​жении договора с взысканием убытков.

Простое условие — это условие договора, которое не является существенным, а его нарушение дает кредитору право на предъ​явление иска только о возмещении убытков, а не о расторжении договора.

Вопрос о том, какое из условий договора является простым, а какое — существенным, решается двояко.

Договорные условия могут признаваться существенными в силу нормы права, закрепленной либо законом (например, ст. 14 Закона о купле-продаже товаров 1979 года устанавливает, что сущест​венным условием договора купли-продажи продаваемых пред​принимателем товаров является их пригодность по качеству для торговли), либо прецедентом (например, в деле Taylor v. Caldwell 1863 года судом было принято решение, что существенным усло​вием договора является то, что предмет договора аренды должен существовать и быть в состоянии, пригодном для выполнения цели договора, в момент, когда договор подлежит исполнению).

Договорное условие может являться существенным в силу спе​циальной договоренности сторон придать какому-то условию столь большое значение. Не имеет юридического значения при​меняемая сторонами в договоре терминология. Стороны могут простое условие обозначить словом condition и наоборот.

Является ли условие в договоре существенным, нарушение которого может дать право считать договор расторгнутым, или же простым условием, нарушение которого может дать право на предъявление иска о возмещении убытков, но не право отказаться от договора, зависит в каждом отдельном случае от толкования договора.
Судебная практика по вопросу квалификации договорного условия в качестве существенного или простого практически не​обозрима.

Более того, если существование договора поставлено в зави​симость от какого-то существенного условия, то кредитор может отказаться от этого условия и по своему усмотрению рассматри​вать нарушение такого существенного условия как нарушение простого условия, а не как основание считать договор расторг​нутым.

Условия могут быть простыми также в силу закона. Так, напри​мер, ст. 10 Закона о купле-продаже товаров 1979 года устанав​ливает, что оговорка о сроке платежа, если иное не вытекает из условий договора, не считается относящейся к существу договора купли-продажи, то есть является простым условием. Как правило, в договорах делаются специальные оговорки относительно суще​ственных условий, а все остальные условия являются простыми.

В зависимости от способа выражения согласия сторон с тем или иным условием все условия договора делятся на прямо выра​женные и подразумеваемые.
Та часть договора, независимо от его формы, которая положи​тельно выражена в волеизъявлении, называется прямо выражен​ными (express) условиями договора. В английском праве, так же как и в праве стран континентальной Европы, договор обязывает к соблюдению не только прямо выраженных условий, но и всех правовых предписаний, установленных для всех договоров вообще и для данного типа договоров в частности. Английскому праву не известно деление норм на нормы императивные и диспозитивные, как это имеет место в правовых системах континентальной Европы. Все нормы права подлежат неукоснительному соблюде​нию. Однако невозможно ожидать от участников гражданского и торгового оборота, что все необходимые для выполнения дого​вора условия будут включены в договор. Судебной практикой была выработана концепция так называемых подразумеваемых усло​вий договора.

Подразумеваемые (implied) условия договора — это те, кото​рые подразумеваются в силу нормы права и включаются в дого​вор в качестве дополнительных к прямо выраженным условиям, проистекающим из действительного намерения сторон.

Подразумеваемыми могут быть как простые, так и существен​ные условия. Например, ст. 10 Закона о купле-продаже товаров 1979 года устанавливает, что в договоре купли-продажи содержится подразумеваемое существенное условие в отношении продавца, что он имеет право продать товар, а ст. 12 этого же Закона ука​зывает, что в договоре купли-продажи также содержится подра​зумеваемое простое условие, что товар свободен от какого-либо взыскания или обременения.
Правом США были восприняты концепции английского права о понятии и видах договорных условий.

В современном гражданском и торговом обороте получили широкое распространение типовые условия (такие условия назы​вают еще стандартными, или общими, условиями) договоров. Под типовыми условиями договоров понимают заранее сформу​лированные условия, предназначенные для заключения договоров в сфере массовых продаж и массового оказания услуг.

Типовые условия договора приводят к стандартизации догово​ров, сокращают время проведения переговоров и соответствующие расходы, облегчают предпринимателю ведение дел и финансовые расчеты. Вместе с тем применение типовых условий договоров приводит к ограничению свободы договора при экономическом неравенстве сторон или монополизации рынка, позволяет пред​принимателю возложить на другую сторону правовые риски, свя​занные с выполнением договора.
5.Принцип свободы договоров. Ограничение свободы договора.

В результате Великой французской революции установлен принцип договорного права — принципа свободы договора, в соответствии с которым каждое дее​способное лицо, являясь свободной личностью, может свободно участвовать в гражданском и торговом обороте и: 1) свободно по своему усмотрению заключить любой договор, 2) свободно опре​делить содержание договора.
Однако принцип свободы договора не означает абсолютной вседозволенности, а его реализация должна осуществляться в опре​деленных правовых рамках с учетом интересов отдельных лиц и общества в целом.

Свобода договора находит свое теоретическое обоснование в частной выгоде, общественной пользе и в так называемой теории автономии воли, в соответствии с которой участники договора сами, по своей воле ограничивают свою свободу, вступая в договор и принимая на себя обязанности.

Изначально ограничения свободы договора были установлены в ФГК, но эти ограничения были минимально необходимыми для поддержания правопорядка. Они касались целого ряда вопросов: возраста, запрета частными соглашениями нарушать законодательство и публичный порядок, процедуры заключения договора — запрет признавать действительность договоров, заключенных под недолж​ным влиянием одной стороны на другую, а также немногочислен​ных норм, касающихся формы договора.

Необходимость ограничения свободы договора была вызвана объективными причинами: кризисные потрясения, развивающиеся спонтанно и циклично, затрагивали жизненные интересы многих миллионов простых людей. Государство в интересах всего обще​ства все активнее вмешивается в регулирование гражданского и торгового оборота, применяя различные методы, устанавливая все большее число норм императивного характера.

В этих условиях появился новый субъект гражданских право​отношений — потребитель — физическое лицо, не являющееся предпринимателем, которое приобретает тот или иной товар или услугу не для профессиональной деятельности или промысла, а для целей личного или семейного использования. Потребитель наделяется специальными материальными и процессуальными правами, сделки с ним получили в законодательстве специальное регулирование.

С другой стороны, производители и продавцы товаров в усло​виях массового заключения гражданско-правовых договоров встали перед необходимостью удешевить сам процесс заключения таких договоров, поскольку обсуждение и подготовка соглашений с при​влечением специалистов в различных областях увеличивает затраты на сбыт. Выход был найден в торговом обороте — фирмы стали разрабатывать и применять на практике так называемые форму​ляры, или проформы, договоров, в которые контрагент не имел возможности внести уточнения или изменения. Практика приме​нения коммерсантами формуляров свелась к простому принципу: принимай или уходи.

Такое явление, как монополизация рынка товаров и услуг, при​вело к тому, что в юриспру​денции появилось новое понятие «неравенство переговорных воз​можностей», когда одна из сторон занимает монопольное поло​жение на рынке товаров или услуг или настолько превосходит по экономической мощи другую сторону, что может навязывать ей содержание договора.

Все это говорит о том, что другим источником ограничения свободы договора является не государство в лице своих властных структур, а сам торговый оборот. Такое поведение одних участ​ников торгового оборота по отношению к другим в сфере эконо​мической жизни потребовало со стороны государства усиления и введения дополнительного контроля над: 1) порядком заключения договора и 2) его содержанием.

Ограничение свободы договора можно обнаружить в усилении судебного контроля над поведением сторон на стадии заключения договора и появлении специального законодательства, дающего право стороне, права которой оказались ущемленными таким дого​вором, отказаться от договора в случаях, предусмотренных таким специальным законодательством. Стали признаваться неправо​мерными действия, направленные на заключение договоров, когда одна сторона склоняет другую к вступлению в договорные отно​шения в обстановке, не позволяющей тщательно обдумать дого​вор и его последствия (например, в общественном транспорте, на улице или в другом неудобном месте). Во всех странах — членах ЕС были приняты законы, которые дают право стороне, не зани​мающейся профессионально предпринимательством, отказаться в течение определенного срока от договора без какого-либо осно​вания. Примером может служить Закон Германии «О праве отка​заться от сделки, заключенной «на ходу», и от других сделок такого же рода» от 16 января 1986 года, п. 1 § 1 которого предоставляет право покупателю отказаться от такой сделки в течение одной недели.

Косвенным свидетельством наличия порока воли является юри​дически не оправданное распределение прав и обязанностей между сторонами, что дает основание суду исследовать вопрос о порядке заключения такого договора для выявления пороков воли.

Вопрос об ограничении свободы договора путем усиления конт​роля над содержанием договора имеет два аспекта: а) несбаланси​рованность прав и обязанностей сторон по двусторонним догово​рам и б) использование одной стороной типовых условий сделки, которые ущемляют законные права и интересы другой стороны. В проведении правовой политики, направленной на ограничения свободы договора в интересах большинства участников граждан​ского и торгового оборота, в каждой правовой системе приме​няются методы, отражающие особенности законодательства и исторические правовые традиции:

а) по существу у судов имеется одно средство — не предостав​лять правовой защиты договорам или отдельным их условиям, ущемляющим интересы и наносящим ущерб другой стороне, при​знав их недействительными. В странах континентальной системы права всегда считалось, что если договор не противоречит добрым нравам, публичному порядку и законодательству, то отсутствуют основания для признания его недействительности.

Неравномерное распределение взаимных обязательств, то есть несбалансированность договора, никоим образом не влияла на дей​ствительность такого договора. В праве Англии и США вообще нет общего принципа, что потерпевшая сторона может оспорить договор по причине его неэквивалентности или невыгодности. Вопрос об эквивалентности встречного удовлетворения даже не обсуждается судом.
Однако в судебной практике появилась тенденция учитывать очевидную несбалансированность договора как основание для суда проверить порядок заключения договора, отсутствие таких поро​ков воли, как обман и недолжное влияние.

В настоящее время суды признают недействительными усло​вия договора, при анализе которых можно усмотреть недобро​совестность, или если такие условия ведут к установлению сущест​венного неравенства прав и обязанностей сторон. В некоторых случаях только потребитель может потребовать признания недей​ствительности договора в целом или отдельного условия по этому основанию.

б) вопрос о применении типовых условий сделок возник в судах уже в XIX веке, в английских судах появились дела о железно​дорожных билетах, когда типовые условия договора перевозки, освобождающие перевозчика от ответственности, были напеча​таны мелким шрифтом на обратной стороне билета.

Суды должны были разрешить вопрос, являлась ли оговорка о типовых (стандартных) условиях, которым по ее содер​жанию был подчинен договор, его частью. Этот вопрос возникал, так как о существовании такой оговорки сторона по договору могла узнать из трудночитаемого и напечатанного мелким шрифтом текста. Банки доводили содержание какого-то условия обслужи​вания до сведения своих клиентов в виде простой вывески в поме​щении банка для обслуживания клиентов. Споры в связи с приме​нением таких типовых условий большей частью возникали в связи с тем, что в условиях содержалось указание на освобождение от ответственности или существенном ограничении ответственности в случае ненадлежащего исполнения договора стороной, ведущей свои дела в соответствии с такими условиями.
Во Франции суды не предоставляли защиту неравноправным условиям договоров и не признавали условия, непонятно сформу​лированные, или напечатанные мелким шрифтом, или же дове​денные до сведения клиента после заключения договора

В Германии до Второй мировой войны суды считали, что типо​вые условия, на которые имеется ссылка в договорах, не являются частью таких договоров, а, скорее, представляют ссылку к заранее разработанному правовому регулированию, фактическая осведом​ленность клиента о котором не имеет значения. После Второй мировой войны суды стали признавать типовые условия в качестве договорных условий, считая, что клиент, действующий с надлежа​щей добросовестностью, должен был знать их и учитывать.

В Швейцарии судебная защита против навязывания недобро​совестных условий сделок основана на предписаниях § 100 ШОЗ, в соответствии с которым ни одна из сторон не может ссылаться на освобождение от ответственности, предусмотренное договором, если неисполнение или ненадлежащее исполнение произошли в результате умысла или грубой небрежности.

В Англии первоначально суды отказывали в признании огово​рок об ограничении ответственности, если такие оговорки не дово​дились до каждой стороны в обязательном порядке, но постепенно они признали принцип свободы договоров в качестве самостоя​тельного принципа права. Освобождение от ответственности, преду​смотренное договором, не может освободить от ответственности должника только при грубом нарушении договора, поскольку в этом случае договор должен быть признан прекратившим свое действие. Практика исходила из того, что доктрина о грубом нару​шении договора позволяла пресекать неправомерное Применение условий об освобождении от ответственности.

В США практика судов штатов противоречива. В некоторых делах суды не признают типовые условия как договорные, либо толкуют их против стороны, пользующейся преимуществом, или вообще игнорируют их, если типовые условия противоре​чат договоренностям сторон. В некоторых случаях типовые усло​вия квалифицируются судами как противоречащие публичному порядку. Так, суды признают недействительной оговорку об освобождении от ответственности предприятий общественного транспорта.
Огромное влияние на судебную практику оказала ст. 2-302 ЕТК США, согласно которой суд вправе отказать в принудительном испол​нении договора или его части, если найдет их «неоправданными». Эта норма применяется к условиям договора независимо от того, являются ли условия типовыми. Суды широко применяют ст. 2-302 ЕТК к другим типам договоров, не только упомянутым в ЕТК.

70-е годы XX столетия характеризуются осознанием того, что по сравнению с коллективными субъектами права — производи​телями, продавцами, предприятиями по оказанию услуг, банками, страховыми компаниями — потребитель является наименее защи​щенной стороной в договоре. Классическое гражданское право в современных условиях не дает ему достаточной защиты, поскольку исходит из принципа формального равенства всех участников гражданского и торгового оборота, игнорируя фактически сущест​вующий экономический дисбаланс отношений. 
В начале 1970-х годов в большинстве европейских стран были приняты законы, которые в той или иной степени проводили принцип необходимости защиты потребителя как «более слабой стороны» в договоре от оговорок, навязанных ему предпринима​телями в силу их экономического превосходства.

Во Франции принято специальное законодательство, направлен​ное на защиту потребителя. Закон № 78-23 от 10 января 1978 года «О защите и информации потребителей товаров и услуг» ввел систему и определил порядок контроля за договорами с участием потребителей, указав, какие виды условий могут быть признаны недействительными.

В Германии 1 апреля 1977 года вступил в силу Закон о регули​ровании общих условий сделок, который по существу подвел итог развитию судебной практики. Законодатель установил весьма существенные ограничения по применению общих условий, ука​зав, что общие условия становятся частью договора, если они дове​дены до сведения контрагента, не противоречат добрым нравам и не являются обременительными для другой стороны.

В английском Законе 1977 года о недобросовестных условиях договоров целый ряд оговорок объявлял недействительными условия, освобождающие от ответственности обременительного или ограничительного характера.
В праве Европейских сообществ имеются также правовые акты, обязывающие государства-члены наделить суды до конца 1994 года правом признавать недействительными договоры, при​менение которых в нарушение принципа добросовестности ведет к ущемлению прав потребителей путем создания неоправданно большого дисбаланса договорных прав и обязанностей партнеров.
6.Условия действительности договора. Действительность договоров в пользу третьего лица.
Ст. 1134 ФГК провозглашает, что согла​шения, законно заключенные, имеют силу закона для сторон, его заключивших.

Требования, которые предъявляет право к соглашениям, чтобы они стали защищаемым правом гражданско-правовых договоров, называют условиями действительности договора.

Общие для всех стран следующее:

1. Лица, участвующие в договоре, должны быть дееспособны и правоспособны.
2. Условия договора не должны противоречить нормам объ​ективного права.
3. Волеизъявление, направленное на заключение договора, не должно содержать пороков воли, то есть должно соответствовать истинной воле сторон.
4. Должна быть соблюдена требуемая законом форма.
5. В некоторых странах континентального права (Франция, Гер​мания) договор должен иметь законное основание (causa).
6. В странах прецедентного права для возможности принуди​тельной защиты нарушенного должником права, вытекающего из договора, кредитором должно быть предоставлено предусмотрен​ное договором встречное удовлетворение (consideration).
Несоответствие договора одному из указанных условий может повлечь недействительность договора в целом или только в части. 
Рассмотрим каждое из условий действительности договора в отдельности.

Недействительность или оспоримость договора может быть следствием отсутствия дееспособности или ограниченной дееспо​собности физического лица на момент совершения сделки.

Установление национальным законодательством для юридических лиц торгового права режима общей правоспо​собности сделало проблему признания договора недействительным в связи с несоответствием его уставу юридического лица явлением в судебной практике довольно редким.

Договор признается недействительным, если он противоречит нормам объективного права. Не имеет значения, к какой отрасли права или законодательства относится такая норма. 

Договор не должен вступать в противоречие с нормами права различных отраслей, независимо от юридической природы этих норм, включая нормы права, имеющие своим источником между​народный договор.
Гражданские кодексы стран континентальной Европы содержат нормы о том, что договоры, частные акты не должны нарушать публичный порядок и добрые нравы. Так, старейший из действую​щих кодексов — ФГК в ст. 6 в качестве общей нормы устанавли​вает запрет частными соглашениями нарушать публичный порядок, а ст. 1133 ФГК провозглашает обязательство недействительным, если оно противоречит публичному порядку. Более поздние коди​фикации начала XX века (Германия, Швейцария) не содержат указания на публичный порядок, однако в новейшей европейской кодификации (ст. 40 книги 3 ГКН) повторяет идею, что сделки, противоречащие публичному порядку и добрым нравам, ничтожны.
В праве Англии и США для решения вопроса о действитель​ности договора также применяется критерий публичного порядка, однако в законодательстве нет определения публичного порядка. В одном американском деле публичный порядок описывается как здравый смысл общества и общественная совесть, распро​страненные и применяемые на территории всего государства в вопросах публичной морали, здоровья, безопасности, благо​состояния и т.п. Это то, что хорошо установилось в общест​венном мнении в отношении ясного и очевидного долга перед ближними с учетом всех взаимосвязей и всех обстоятельств каждого взаимоотношения и ситуации.
Понятие публичного порядка расплывчато и неопределенно, однако, несмотря на всю расплывчатость определений, критику в доктрине, договор может быть признан как противоречащий пуб​личному порядку, если он нарушает свободу договаривающихся сторон, ограничивает свободу вступления в брак, промысла и тор​говли, а также свободу конкуренции.

Договор может быть признан недействительным как противо​речащий добрым нравам. Данная правовая категория, являющаяся основанием признания договора недействительным, столь же юри​дически трудно определима, зависит от субъективного усмотрения суда.

В соглашении не должно быть пороков воли. Такое требование установлено действующим законодательством (ст. 1109 ФГК; § 119, 121, 123, 124 ГГУ; ст. 23-31 ШОЗ и ст. 44 книги 3 ГКН, в Англии и США по отдельным вопросам сущест​вует специальное законодательство, а также судебная практика, являющаяся основным источником правового регулирования).

Несоответствие воли волеизъявлению должно быть существенным.

Заблуждение представляет собой ложное или неточное пред​ставление субъекта об одном или нескольких элементах договора. Источником заблуждения могут быть различные причины как субъ​ективного, так и объективного характера. Заблуждение в зави​симости от элемента договора, в отношении которого имеется неправильная, неточная или ложная информация, приводит к раз​личным юридическим последствиям:

а)
заблуждение препятствует возникновению договора, когда имеет место заблуждение в правовой природе соглашения и заблуждение в тождестве предмета соглашения.
б)
заблуждение влечет за собой недействительность договора. Такой порок воли возникает в результате заблуждения в сущности предмета договора и личности контрагента. Заблуждение в сущности предмета договора представляет собой заблуждение в существенных качествах предмета. Медное позоло​ченное кольцо покупается вместо золотого, предлагаемое обору​дование по своей конструкции не может развивать необходимой приобретателю производительности и т.п.

Очень часто заблуждение возникает в результате обмана. Обман — это умышленное действие или бездействие (умолчание), направленное на предоставление ложной информации об одном или нескольких элементах договора, совершаемое с целью склонить обманываемое лицо вступить в договорные отношения. По своему существу обман имеет целью умышленное введение в заблужде​ние, чтобы склонить лицо к заключению договора. Обман явля​ется наиболее часто встречающимся правонарушением и основа​нием для признания сделки недействительной.
К этой же категории оснований недействительности договора может быть отнесена убыточность.

Убыточность — это ущерб, причиняемый одной стороной другой стороне по договору, значительной неэквивалентности, чем в момент заключения договора. Убыточность необходимо отли​чать от ущерба, возникающего у одной из сторон в результате действия внешних причин во время действия договора (падение рыночных цен). Убыточность как основание признания сделки недействительной является разновидностью заблуждения относи​тельно истинной ценности предмета сделки.

Заблуждение в личности контрагента имеет место тогда, когда какие-то особые свойства личности (особые природные и профес​сиональные данные), побуждающие вступить с таким лицом в дого​вор, оказываются на момент заключения договора несуществую​щими (певец потерял голос).

В доктрине иногда упоминается заблуждение в праве как основа​ние признания договора недействительным. В качестве общего пра​вила все правовые системы исходят из презумпции знания права участниками гражданского и торгового оборота. Незнание или неправильное представление об объеме прав и обязанностей, порожденных тем или иным договором, в который вступает лицо, не является основанием для признания договора недействительным. Однако заблуждение в праве имеет место, когда, не зная поло​жения законодательства, лицо вступает в договорные отношения и передает причитающееся ему по закону право, например на наследственную долю, полагая, что эта доля значительно меньше, чем предписывает закон. В конечном итоге имеет место заблуж​дение в ценности предмета договора;

в) заблуждение не влияет на силу договора. К этому виду заблуждений относят заблуждение в несущественных элементах договора.

Очень серьезный порок воли возникает в результате насилия. Насилие представляет собой неправомерное физическое, психо​логическое, моральное воздействие на лицо с целью принуждения к вступлению в договорные отношения. В законодательстве и судебной практике используются различные термины для описания рассматриваемых видов противоправного поведения: в ФГК — насилие (violence), в ГГУ — угроза (Drohung), в ШОЗ — запугивание (Furchterregung), а в англо-американском праве — незаконное принуждение (duress) и недолжное влияние (undue influence). Такое незаконное воздействие может исходить не только от стороны по договору, но и от третьих лиц, прямо или косвенно заинтересованных в заключении договора, и может быть направлено как против самого лица, понуждаемого к вступлению в договор, так и против его близких и имущества. Однако для признания насилия как основания признания договора недействительным действие, представляющее собой насилие, должно отвечать следующим требованиям:
1) это действие должно на разумного человека произвести впечатление реальной возможности причинения ему, его близким родственникам и имуществу любого существенного и реального вреда;
2) действие должно быть противоправным. Принуждение отца поручиться за долги сына под страхом объявления его банкротом не является насилием, поскольку подача ходатайства об объявле​нии банкротства является правомерным действием, хотя может значительно ухудшить социальное положение сына;
3) действие должно иметь своей целью заставить лицо заклю​чить договор.
По праву Швейцарии в соответствии со ст. 23 ШОЗ заблуж​дение относительно экономического эффекта сделки — ее убы​точность, имевшая место на момент заключения договора, а не возникшая после, — может служить основанием для признания договора недействительным. В других правовых системах убы​точность сделки практического влияния на ее действительность не оказывает.

Волеизъявление должно быть совер​шено в требуемой законодательством форме. Правом предъяв​ляются определенные требования к форме совершения договора как одной из разновидностей сделок. В зависимости от характера правоотношений, их длительности, вида и ценности имущества требования к форме договора могут иметь императивный харак​тер либо стороны могут сами определить, в какой форме они намереваются совершить договор.

Письменная форма может быть простой и квалифицированной. Стороны, заключая договор в простой письменной форме, состав​ляют его текст на бумаге и подписывают в количестве экземп​ляров по числу участников соглашения. Совершения каких-либо других дополнительных процедур не требуется.

Если правопорядок устанавливает для данного вида договора квалифицированную письменную форму, это означает необхо​димость совершения дополнительных действий: удостоверения подписи у нотариуса, нотариального подтверждения каких-либо других фактов, например наличия полномочий, либо составления акта от имени нотариуса. Совершение договора в квалифициро​ванной письменной форме увеличивает доказательственную силу документа и тем самым повышает достоверность содержащейся в нем информации. Однако в целом ряде случаев — договоры в отношении отдельных видов имущества (недвижимость, транспорт​ные средства: автомобили, воздушные, морские и речные суда, отдельные виды ценных бумаг) — требуется специальная регист​рация сделки в различных реестрах (поземельных, ипотечных книгах, морских регистрах, реестрах акционерных обществ и т.д.). Регистрация договоров в различных реестрах придает договору публичную достоверность, что само по себе наделяет содержа​щуюся в таким образом оформленных документах информацию очень высокой степенью достоверности.

Договоры могут также заключаться в результате совершения конклюдентных действий, по своему характеру показывающих явное намерение лица заключить договор.

В очень редких случаях правом допускается молчаливое заклю​чение договора либо его прекращение.
Несоблюдение требуемой формы может иметь различные последствия. В случаях, прямо указанных в законе, нарушение формы договора влечет его недействительность с самого начала, при этом действует принцип «нет требуемой законом формы — нет договора», то есть соблюдение требуемой формы договора является предварительным условием действительности договора.

Стороны, вступая в договор, могут сами выбрать форму его совершения, но по доказательственному значению эта форма не может быть ниже, чем установлено в законе. Отношения, для над​лежащего оформления которых установлено нотариальное удо​стоверение, не могут возникнуть при совершении договора в простой письменной или устной форме. Стороны могут догово​риться о более достоверном (например, нотариальном) оформ​лении их отношений, в таком случае действительность договора зависит от исполнения такой договоренности.

В большинстве случаев нарушение требуемой законом простой письменной формы не влечет за собой недействительности дого​вора, но законодатель, признавая сделку действительной, устанав​ливает определенные правила доказывания факта совершения сделки и ее содержания, запрещая ссылаться на свидетельские показания, что существенно осложняет положение лица, право которого оказалось нарушенным. Это правило не применяется при доказывании совершения торговых сделок, а также факта сущест​вования договора, заключенного хотя и с нарушением формы, но уже полностью или частично исполненного одной стороной.

Нормы, регулирующие вопросы, связанные с формой сделок, многочисленны и разрозненны. Простая письменная форма необ​ходима при совершении сделки либо на сумму свыше установлен​ного в законе минимума, например во Франции для всех видов договоров свыше 5 тыс. евро (ст. 134 ФГК); в США — свыше 500 долл. (ст. 2-201 ЕТК); либо на срок, превышающий установ​ленный в законе минимум: договоров имущественного найма на срок более одного года (§ 566 ГГУ); либо для договоров установлен​ного вида независимо от суммы и срока: поручительство (§ 766 ГГУ), за исключением торговых сделок (§ 350 ГТУ).

При совершении сделки в виде ценной бумаги требуется соблюдение множества обязательных требований под страхом недействительности документа как ценной бумаги.

По праву Англии предъявляются особые требования не только к форме, но и к процедуре оформления формальных договоров или договоров «за печатью». Еще в Средние века было установлено требование, что обещание, чтобы стать действительным, необхо​димо оформить в виде специального акта, который должен быть подписан, опечатан и вручен лицом, принимающим на себя обя​зательство, кредитору. Документ «за печатью» составлялся на пергаменте в количестве экземпляров, равном числу участников отношений, подписывался каждым участником, подпись обяза​тельно скреплялась сургучной или восковой гербовой печатью лица, подписавшего документ, и торжественно вручался. Посте​пенно в таком же порядке стали оформляться взаимные обещания, то есть договоры, которые признавались абсолютно действитель​ными при строгом соблюдении формы.

Скрепление печатью документов использовалось для удосто​верения подлинности документов, в которых лицо, прикладываю​щее печать, являлось стороной. В те времена, когда грамотность была редким явлением, печать несла на себе информацию о лице (имя, герб, социальное положение), удостоверившем документ. Исторически был период, когда документы, бывшие прообразом современного акта «за печатью», даже не подписывались. С распро​странением грамотности документы стали подписываться, а под​писи продолжали скрепляться печатями. Особый порядок использо​вания печати предусматривался законодательством для компаний, вступающих в. договорные отношения. Одно только подписание и скрепление подписи печатью не означало превращения такого доку​мента в акт «за печатью». Необходимо было наличие намерения лица, подписавшего документ, придать ему силу акта «за печатью». Судебная практика установила, что единственным доказательст​вом такого намерения являлось формальное вручение документа кредитору.

Современное право более либерально смотрит на процесс оформления документа «за печатью». Признается, что скрепле​ние печатью превратилось в символ, некую фикцию и доку​мент является надлежаще оформленным, если он имеет на себе печать в подлинном смысле, какой-либо знак (символ — круг с заключенными в нем буквами L. S., locus sigilli — место печати) или приклеенную облатку, которую лицо, подписывающее доку​мент, признает своей печатью. Компания или другая организа​ция, имеющие права юридического лица, при оформлении до​кумента «за печатью» делают оттиск своей резиновой печати. При этом необходимо иметь в виду, что простое приложение печати фирмы к документу не превращает его в договор «за печатью». Порядок использования печати компании установлен в Законе о компаниях 1985 года Англии. Не являются документами «за печатью» различные справки, свидетельства, дипломы, реше​ния судов, скрепленные печатями организаций, выдавших такие документы.

Формальное и торжественное вручение, в свое время являв​шееся обязательным элементом оформления, в настоящее время не является таковым и не воспринимается судебной практикой как единственное доказательство придания документу юридиче​ской силы акта «за печатью». Уже довольно давно суды принимают любые доказательства намерения лица связать себя документом «за печатью».

Из Средних веков пришла и продолжает действовать в совре​менном английском праве норма о том, что права и обязанно​сти, возникающие из такого договора, становятся бесспорными. Договоры «за печатью» можно опротестовать только на основании неправильности их формы. Эти договоры действительны незави​симо от наличия встречного удовлетворения. Поэтому такого рода документы обязательно составляются адвокатами-солиситорами.

В настоящее время форма документа «за печатью» является обязательной для передачи права собственности на недвижимость, для безвозмездной передачи имущества, для обещания, посред​ством которого принимается обязательство отвечать по долгам третьего лица, и других обязательств без встречного удовлетворе​ния. Иногда договоры, имеющие очень большое значение для сторон, по их договоренности облекают в форму документа «за печатью», несмотря на то, что правом такое требование не установлено.

Оформление договорных обязательств в виде акта «за печатью» было воспринято и правом США. Порядок оформления таких документов и случаи, когда они являются обязательными, уста​навливаются законодательством и судебной практикой отдельных штатов. В частности, так же как и в Англии, в соответствии со ст. 2-203 ЕТК простое приложение печати к документу, подтверж​дающему договор продажи или предложение о покупке или про​даже товаров, не превращает его в документ «за печатью», и нормы о документах «за печатью» к таким договорам или офер​там не применяются.

В последнее время в США появились новые тенденции в прак​тике применения указанных договоров. Многие штаты специаль​ными законами отменили требования об оформлении документов в виде акта «за печатью». Согласно этим законам обещание без встречного удовлетворения считается недействительным, даже если оно оформлено «за печатью».

В последние годы XX столетия в гражданском праве проблема формы договора в условиях научно-технического развития очень остро встала в новом аспекте. Наличие мировой сети Интернет, позволяющей размещать и получать информацию, в том числе и коммерческого характера, использование компьютеров и такого технического средства персонального направления и получения информации, как электронная почта, позволяют участникам граж​данского и торгового оборота обмениваться не только предвари​тельной информацией, необходимой для заключения договоров, но и делать оферты и акцептовать их с использованием техниче​ских средств компьютерной индустрии.
Появилась целая отрасль коммерческой деятельности — так называемая электронная торговля, когда предложения о продаже товаров, предоставлении услуг, выполнении работ и т.п. разме​щаются и принимаются с использованием электронных средств. Возникла правовая проблема квалификации таким образом воз​никших правоотношений с точки зрения формы договора, иденти​фикации лиц, вступивших в правоотношения, содержания дого​вора, подтверждения намерения лица заключить договор и его действительности.

Использование электронных средств для заключения догово​ров было порождено торговым оборотом. В праве появились новые понятия: «договор в электронной форме», «электронная под​пись», неизвестные гражданскому и торговому законодательству.

Электронная форма — это документ, в котором информация представлена в электронно-цифровой форме, позволяющей пере​давать такую информацию с одного компьютера или равнознач​ного устройства на другое с использованием различных каналов межкомпьютерной связи и воспроизводить ее на компьютерных экранах или бумажных или иных носителях.

Электронная подпись представляет собой реквизит электрон​ного документа, предназначенный для защиты данного электрон​ного документа от подделки. Ее получают в результате крипто​графического преобразования информации с использованием особых компьютерных программ, позволяющих идентифици​ровать лицо, подписавшее таким образом документ, с помощью уникальной последовательности символов, называемой ключом электронной подписи.

Традиционного законодательства для государств с развитой тех​нической инфраструктурой оказалось недостаточно. Электронные средства связи позволяют устанавливать контакты между любыми точками мира и любыми лицами в считанные секунды, поэтому, как ни в каких других отношениях торговый мир оказался заинте​ресованным в единообразии правового регулирования на между​народном уровне. Комиссия Организации Объединенных Наций по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ) в последнее время обращается к вопросам электронной торговли, подготавливая проекты нормативных актов для принятия государствами. В наи​большей степени это касается вопросов электронной формы и подписи. Подготовленные в 1996 году модельный Закон об элект​ронной торговле и модельный Закон об электронных подписях повлияли на правовую реформу во многих странах, но они недо​статочны для всеобщей международной унификации. Однако типо​вой Закон об электронной торговле повлиял на законодательные проекты многих государств. Новые введенные в действие и едино​образные законы в Канаде и Соединенных Штатах, директивы Европейского союза по вопросам электронной торговли и подписи были созданы под значительным влиянием модельного Закона.
В США первый Закон о цифровой подписи, который при​равнял электронную форму к письменной, правда, с целым рядом оговорок программно-технического характера, был принят еще в 1995 году в штате Юта. В июле 1999 года Национальная конферен​ция уполномоченных штатов по единообразному законодательству одобрила Единообразный закон о компьютерных информацион​ных сделках и Единообразный закон об электронных сделках в качестве единообразных законов, которые принимаются и будут приняты штатами.

Предложенное и введенное в действие законодательство в США находится под значительным влиянием типового Закона ЮНСИТРАЛ.

Сложнее процесс унификации законодательства об электрон​ных документах и подписях протекает в рамках Европейского союза, поскольку в государствах — членах ЕС длительное время существуют в сфере договорного и процессуального права довольно существенные различия, обусловленные многовековыми право​выми традициями.

Вне всякого сомнения, ЕС заимствует идеи, понятия и институты, выработанные другими правовыми системами и международными институтами, однако полная унификация в сфере законодательства об электронных документах и подписях является делом будущего.
В ЕС ведутся работы по унификации законодательства о созда​нии правовой базы электронной торговли и заключении догово​ров в электронной форме. В рамках ЕС были приняты директивы: в 1999 году — об электронных подписях и в 2000 году — об элект​ронной торговле.

В Германии Закон об электронных подписях (Signaturgesetz — SigG) был принят 9 марта 2001 года и вступил в силу с 21 мая 2001 года.

Во Франции 13 марта 2000 года была изменена глава VI Граж​данского кодекса, устанавливающая общие принципы доказывания существования договора. Электронные документы и подписи при​знаны юридически эквивалентными документам и подписям, сде​ланным от руки. Статья 1316 ФГК в настоящее время признает в качестве письменного доказательства обязательств письма, рисунки, цифры или любые другие знаки или символы, наделенные понят​ным значением, независимо от вида носителя этой информации и способа передачи.
В соответствии с новой ст. 1316-1 ФГК документ в электронной форме допустим как доказательство, если он позволяет иденти​фицировать его с лицом, от которого он происходит, без наруше​ния целостности самого документа.

Судье также предоставлено право (ст. 1316-2 ФГК) в случае различий между электронным вариантом документа и другим его вариантом на другом носителе определить с учетом всех обстоя​тельств дела, какой из документов обладает большей доказа​тельственной силой, независимо от способа его передачи другой стороне.

Требования, которым должна отвечать подпись, установлены в ст. 1316-4 ФГК, в соответствии с которой электронная подпись может быть признана надлежащей, если она позволяет идентифи​цировать сторону, снабдившую документ такой подписью, и позво​ляет установить согласие стороны с обязательствами, возникаю​щими из такого документа.

В Англии как результат имплементации директив ЕС был при​нят Закон об электронных коммуникациях, получивший коро​левское согласие 25 мая 2000 года. Закон допускает использовать в качестве доказательства для установления подлинности или целостности связи электронные подписи, встроенные в систему или логически связанные с определенной электронной связью, и другие технические параметры этой подписи. Однако закон не создал презумпции эквивалентности электронной подписи руко​писной подписи.

Статья 1108 ФГК причисляет основа​ние к существенным условиям действительности договора, следо​вательно, от ответа на вопрос, почему должен, зависит действи​тельность обязательства. Существует классическая формула: если хотите узнать предмет договора, спросите, что должен, а если хотите узнать основание, спросите, почему должен. 

Под основанием обязательства понимается ближайшая право​вая цель (causa proxima), на достижение которой направлено обя​зательство. Кауза, будучи ближайшей правовой целью, отвечает на вопрос: почему должник обязан? Покупатель обязан заплатить потому, что он хочет получить право собственности на приобре​таемое имущество. Только получив право собственности, то есть достигнув ближайшей правовой цели, покупатель может посе​литься и жить в таком доме, как в своем собственном, сдавать его внаем, подарить его, заложить в обеспечение исполнения какого-либо обязательства, разрушить и на его месте построить новый дом или иное сооружение или распорядиться иным способом. Заказчица обязана заплатить портному потому, что желает полу​чить право собственности на результат его труда, а затем уже извлекать полезные свойства из полученной таким образом вещи.

Анализ показывает, что покупатель принимает на себя обяза​тельство заплатить покупную цену, желая достичь ближайшей правовой цели — получить право собственности на покупаемую вещь, перенесение которого на покупателя является обязанно​стью продавца. В свою очередь, продавец, принимая на себя обя​зательство передать право собственности покупателю, стремится достичь ближайшей правовой цели — стать собственником денеж​ных знаков, получаемых в уплату покупной цены. Аналогичный вывод следует из анализа любого другого двустороннего договора. В двусторонних договорах основанием обязательства является встречная обязанность другой стороны — causa credendi.
Принимая на себя обязательство в односторонних возмездных договорах (хранение, заем), должник преследует правовую цель — вернуть ранее полученное, и каузой является возврат ранее получен​ного от кредитора (causa solvendi); в безвозмездных договорах — намерение одарить кого-либо, создать у контрагента имуществен​ное право без компенсации (causa donandi).
Независимо ни от каких обстоятельств во всех договорах одного вида кауза одинакова, то есть кауза объективна.
Помимо того что в соответствии со ст. 1108 ФГК обязательство должно иметь основание (каузу — ближайшую правовую цель), обязательства, не имеющие основания, или имеющие ложное осно​вание, или недозволенное основание недействительны (ст. 1131 ФГК). Ложное основание имеет место тогда, когда вещь, по поводу которой заключен договор, к моменту его совершения исчезает в результате пожара и т.п., но стороны об этом не знают и добро​совестно заблуждаются. Основание отсутствует, когда имеет место насилие или иное принуждение к заключению того или иного договора. Могут быть письменные доказательства сущест​вования договора, но обязательства из такого договора не могут получить силы, поскольку отсутствует основание. Недозволенное основание определено в ст. 1133 ФГК как запрещенное законом, противное добрым нравам и публичному порядку (например, обя​зательство заплатить за совершение деликта).

Вместе с тем в ст. 1132 ФГК устанавливается, что обязатель​ство является действительным, если основание в нем не выражено. Из этого следует вывод, что ФГК признает возможность сущест​вования абстрактного обязательства.

Психологически очень часто принимаются решения о вступ​лении в договорные отношения под воздействием факторов для достижения последующих, других, более отдаленных целей. Такую отдаленную, но практически необходимую цель стороне, вступаю​щей в договор, побудительную причину, повод для заключения договора называют мотивом. Мотивация поведения может быть самой различной. Сдавать покупаемый дом внаем и получать доход, надеть новое платье и понравиться кому-то и т.п., получить контроль над компанией, имея контрольный пакет акций, и т.д. Мотив для каждого договора индивидуален, субъективен.
Практическое значение учения об основании заключается в ограничении полномочий суда по проверке обязательств. Мотив для действительности обязательства не имеет практического зна​чения, за исключением случаев преступного мотива, известного сторонам. Из содержания каузального обязательства основание всегда усматривается. ФГК исходит из того, что все гражданско-правовые обязательства являются каузальными. Сложности воз​никают в случае, если обязательство сформулировано таким
образом, что цель из зафиксированного текста обязательства установить невозможно. Чаще всего это происходит в практике торгового оборота при оформлении расписок, чеков, векселей. Юридическим основанием для признания действительности таких обязательств является ст. 1132 ФГК. Судебная практика после некоторых колебаний уже давно придерживается принципа, что расписка, чек, вексель и другой документ, подписанный обязан​ным лицом, сами по себе являются достаточным доказательством существования основания. Должник, желающий освободиться от ответственности по такому обязательству, должен доказывать отсутствие, ложность или недозволенность основания. Более поздние европейские кодификации не содержат уже столь деталь​ного регулирования вопросов, связанных с основанием обяза​тельства.

К моменту введения в действие ГГУ и ШОЗ абстрактные обя​зательства уже были приняты торговым оборотом, чрезвычайно широко применялись. Это нашло свое отражение в содержании норм, регулирующих действительность договорных обязательств. § 780 и § 781 ГГУ в качестве общего принципа устанавливают, что договор, по которому исполнение обещано таким образом, что его следует рассматривать как договор о принятии на себя обяза​тельства или признании долга (расписки), действителен только при совершении такого договора в письменной форме, если законода​тельством не установлено иное. Это означает, что лицо, подпи​савшее документ и желающее освободиться от ответственности, должно доказывать наличие предусмотренного законом основа​ния для признания обязательства, вытекающего из такого доку​мента, недействительным.

Мотив как элемент договора не имеет для его действительности особого значения в германском праве. Если мотив становится эле​ментом волеизъявления и по своему содержанию противоречит добрым нравам, то договор в целом может быть признан недей​ствительным по этому основанию.

Гражданский кодекс Нидерландов не ставит действительность обязательства в зависимость от его основания.

Учение об основании обязательства, детально разработанное в праве и доктрине права изучаемых стран континентальной Европы, не известно праву Англии и США. Это объясняется осо​бой правовой конструкцией договора как обещания, снабженного исковой защитой. Первоначально исковую защиту могли найти обещания, облаченные в строгую форму договора «за печатью».
Вопрос о действительности такого обещания не возникал, а для обоснования исковых требований было достаточно представления суду надлежаще оформленного обещания. Однако в реальной жизни возникало огромное число случаев, когда обещанное, не будучи оформленным в виде акта «за печатью», не исполнялось. Люди искали справедливости в суде, где сразу же возникал вопрос к истцу: если нет формального договора, то на чем покоится тре​бование, что лежит в основании иска? Даже доказав, что ответ​чик действительно обещал истцу что-то сделать или дать, истец не мог рассчитывать на принудительное исполнение обещанного в силу отсутствия надлежащей формы. Требование и соответст​вующее ему обещание становились лишенными исковой защиты. Вопрос о действительности такого обещания судом даже не обсуж​дался. Развивающиеся потребности гражданского и торгового оборота требовали иного решения вопроса, и в судебной практике постепенно в течение длительного времени была разработана новая для английского права доктрина встречного удовлетворения (consideration), которая развивается и уточняется по сей день.

Доктрина встречного удовлетворения дает ответ на главный вопрос, который встает перед судами: должно ли право защищать то или иное обещание, придавать ему силу или нет? В английском законодательстве отсутствует легальное определение термина «встречное удовлетворение». В судебной практике существуют многочисленные определения этой правовой категории, но наи​более известным и часто используемым является определение встречного удовлетворения, данное в решении по делу Currie v. Miza 1875, в соответствии с которым надлежащее встречное удовлетворение может представлять из себя право, выгоду или благо, полученные одной стороной, или ограничения в праве, убы​ток или ущерб или ответственность, взятые на себя другой сторо​ной. Иными словами, встречное удовлетворение представляет собой «прибыль на стороне кредитора» или «ущерб на стороне должника», которые могут быть как в телесной (деньги, товары и т.д.), так и в бестелесной форме (взятое на себя обязательство, отказ от права и т.д.).

Идея доктрины встречного удовлетворения заключается в том, что лицо, давая обещание, возлагает на себя правовое обя​зательство в обмен на что-то, исходящее от кредитора и представ​ляющее для должника некую ценность, то есть обещание дается и право требования предоставляется на возмездной основе. Идея возмездности в доктрине встречного удовлетворения не совпадает с представлением о возмездности в договорном праве стран кон​тинентальной Европы. Так, по безвозмездному, с точки зрения континентального права, договору денежного займа, займополучатель, получивший взаймы некую денежную сумму, дает обе​щание заимодателю заплатить определенную денежную сумму (по существу, вернуть долг без начисления процентов за пользо​вание деньгами). Однако требование кредитора о возврате долга, основываясь на встречном удовлетворении, предоставленном должнику после того, как он принял на себя обязательство запла​тить (вернуть долг), заключается в том, что кредитор на время займа испытывал ущерб в праве пользоваться и распоряжаться своими деньгами.

Для того чтобы права кредитора по договору могли быть защи​щены в исковом порядке, предоставленное им встречное удов​летворение должно быть надлежащим. Требования, которым должно отвечать встречное удовлетворение, выработаны прак​тически необозримой и зачастую противоречивой судебной прак​тикой. Встречное удовлетворение должно быть действительным. Понятие «действительное», по мнению английских юристов, явля​ется весьма сложным, неоднозначным и включает в себя целый ряд критериев.

1. Встречное удовлетворение должно обязательно вытекать из данного конкретного договора. Это означает что: а) определен​ное (или определимое указанным способом) встречное удовлетво​рение должно быть прямо указано в договоре; б) также в договоре должно содержаться указание на то, что конкретные взаимные обязательства сторон являются их встречным удовлетворением по данному договору, а не описанием, например, отношений или ситуа​ции, сложившейся между контрагентами на момент заключения договора; в) встречное удовлетворение должно быть логически связано со смыслом договора в целом (не должно, например, про​тиворечить его содержанию).
2. Встречное удовлетворение должно иметь, с точки зрения права, определенную ценность. В судебной практике ценным при​знается встречное удовлетворение, если оно является либо благом или выгодой для должника; либо обременением или ущербом для кредитора. Не являются ценным встречным удовлетворением обя​зательства морально-этического характера, равно как и чувства (любовь, привязанность, дружба).
3. Являясь ценным для сторон, встречное удовлетворение может не быть эквивалентным. Вопрос эквивалентности вообще не рассматривается судами, ценность встречного удовлетворения, его соответствие принимаемому обязательству должны опреде​ляться самими сторонами в момент заключения договора. Правом Англии признаются действительными так называемые «кабальные» сделки, но явная неэквивалентность встречного удовлетворения может давать основание для постановки вопроса об обмане или умышленном введении в заблуждение и признании недействитель​ности сделки в связи с пороком воли, но не в связи с явной неэкви​валентностью встречного удовлетворения.
4. Встречное удовлетворение не должно быть условием. Понимание этого весьма тонкого юридического различия очень важно, и его можно увидеть на следующем примере. Допустим, лицо В. дает лицу А. обещание заплатить следующего содержа​ния: «В случае, если ты сломаешь ногу (то есть произойдет несча​стный случай), я дам тебе 500 ф. ст.». Такое обещание не является договором, а представляет собой простое безвозмездное обеща​ние заплатить под отлагательным условием и не содержит никаких указаний на действие, которое должен был бы совершить креди​тор в обмен на обещание заплатить. Обещание купить костюм лицу А., если это лицо пойдет с обещавшим в магазин, является не условным обязательством, а договором, в котором встречным удовлетворением будет совершение кредитором требуемого дей​ствия — сходить с обещавшим в магазин.
5. Встречное удовлетворение должно быть законным. Незакон​ным с точки зрения английского права признается встречное удов​летворение: а) предусматривающее совершение деликта или пре​ступления; б) цели которого противоречат общественному порядку и общепризнанным нормам морали; в) противоречащее нормам статутного права.
6. Встречное удовлетворение, предоставляемое контрагентами друг другу, должно составлять одну единую сделку.
7. Встречное удовлетворение должно исходить от лица, кото​рому дается обещание, то есть от кредитора. Поэтому не имеет права на иск лицо, в пользу которого было обещано действие. Договоры в пользу третьего лица не могут быть принудительно осуществлены.
8. Встречное удовлетворение не должно быть в прошлом (past consideration), то есть действие, которое могло бы быть встречным удовлетворением, должно быть совершено кредитором не в прош​лом, а после того, как ему было дано обещание.
Правом США также была воспринята доктрина встречного удовлетворения. В судебных решениях всех судов штатов даются различные определения встречного удовлетворения как правовой категории. В американской частной кодификации договорного права (§ 75 Restatements) встречное удовлетворение определяется как некий предмет обмена воль сторон, это — нечто, что явля​ется предметом обмена и что дается в обмен на обещание. ЕТК в ст. З-ЗОЗ(Ь) определяет встречное удовлетворение как любое воз​награждение, достаточное для совершения простого договора.

Однако практика применения этой доктрины при рассмотре​нии конкретных дел несколько отличается от английского права. В праве США судебной практикой признана возможность предо​ставления встречного удовлетворения третьими лицами. Сущест​вование обязательства морального порядка нередко признается судами надлежащим встречным удовлетворением.

Отказ английских судов изучать в каждом отдельном случае вопрос об эквивалентности встречного удовлетворения был вос​принят и судами США. Американские суды придерживаются общего принципа, что встречное удовлетворение должно быть, но оно может быть и номинальным, когда за встречное удовлетворе​ние в 1 долл. служащий фирмы передает фирме права на все изобре​тения, которые он сделает за время работы в этой организации.

Из общего принципа обязательности встречного удовлетворе​ния для действительности договора законодательством установ​лен целый ряд исключений:

а)
отказ от иска или иного права, возникающего из какого-либо нарушения договора, может быть осуществлен полностью или частично в письменной форме без встречного удовлетворения (ст. 1-107 ЕТК);

б)
оферта относительно покупки или продажи товаров, сделанная в письменной форме, содержащая заверения, что она будет оставаться открытой, не может быть отозвана ввиду отсутствия встречного удовлетворения (ст. 2-205 ЕТК);

в)
соглашение, изменяющее договор, для придания ему юриди​ческой силы не нуждается во встречном удовлетворении (ст. 2-209(1) и ст. 2А-208 ЕТК);

г)
держатель оборотного документа может без встречного удовлетворения освободить от ответственности любое обязанное по такому документу лицо (ст. 3(d)-605 ЕТК);

д)
не требуется встречного удовлетворения для открытия аккредитива или расширения или иного изменения его условий (ст. 5-105 ЕТК).
Действительность договоров в пользу третьего лица.
Отношение гражданского права различных стран неоднозначно к вопросу о действительности таких соглашений.
ФГК исходит из общего принципа, что, вступая в договор, его участники принимают обязательства и получают права не иначе как для самих себя. Договор в пользу третьего лица допускался ст. 1121 ФГК в порядке исключения, когда в договор дарения включалось соответствующее постановление или в любом дого​воре, заключаемом для себя, кредитор выговаривал совершение должником частичного платежа в свою пользу, а оставшейся части — в пользу третьего лица. Потребности торгового оборота, в частности развитие страхового дела, показали необходимость признания договоров в пользу третьего лица.
Судебной практикой дано расширительное толкование ст. 1121 ФГК и изначально признана действительность договоров страхо​вания жизни, договоров, заключаемых экспедитором в пользу грузо​получателя, и некоторых других. В настоящее время действи​тельность договоров в пользу третьего лица по праву Франции не вызывает сомнения. Право Германии изначально признало все договоры в пользу третьего лица, посвятив таким договорам § 328-335 ГГУ. Закон предоставил широкие полномочия сторо​нам определять такие условия договора, как момент, с которого третье лицо приобретает право требования, а также возможность замены третьего лица.

Новейшее законодательство Нидерландов исходит из признания действительности договоров в пользу третьего лица (ст. 253-256 книги 6 ГКН). Для возникновения отношений по договору в пользу третьего лица необходимо объявленное двум другим сторонам согласие третьего лица стать кредитором по такому договору. До получения согласия третьего лица его право может быть ото​звано.

В Англии две разработанные судебной практикой доктрины не позволяют признать действие договора в пользу третьего лица. Одной из них является доктрина встречного удовлетворения, в силу которой для того, чтобы обещание могло быть принудительно осуществлено, встречное удовлетворение должно исходить от сто​роны по договору.

Вторая доктрина, дополняющая учение о встречном удовлетво​рении, — о наличии договорной связи (privity of contract) — не по​зволяет третьему лицу приобрести права по договору в силу того, что договор в силу своей правовой природы не может наделять правами лицо, не являющееся стороной по договору. Суды отка​зывают в принудительном исполнении договора в пользу третьего лица по иску этого лица. Для урегулирования отношений, анало​гичных отношениям, возникающим в случае заключения договора в пользу третьего лица, в Англии применяется институт довери​тельной собственности.

В США договоры в пользу третьего лица признаются, с неко​торыми оговорками, судебной практикой.
7.Толкование договора.

Очень часто, казалось бы согласованные сторонами условия юридически действительного договора спустя некоторое время с момента его заключения у сторон вызывают разногласия, касаю​щиеся понимания отдельных условий, применяемых в договоре терминов. Эта проблема возникает из-за многозначности некото​рых слов используемого языка, неудачности формулировок, непра​вильного или неоднозначного использования сторонами специаль​ной терминологии. При разрешении споров, возникающих между сторонами по любому поводу, перед судом возникает необходи​мость толкования договора в целом или его отдельных условий. Суды руководствуются немногочисленными правилами, уста​новленными законодательством, но по большей части — прави​лами и приемами, выработанными судебной практикой. Не могут быть установлены правила толкования на все случаи жизни, но основополагающие принципы были сформулированы в ст. 1156— 1164 ФГК, которые посвящены толкованию соглашений.

Суд должен, прежде всего, установить обоюдное намерение сторон, а не останавливаться на буквальном смысле слов и выра​жений, использованных сторонами в соглашении. При двусмыс​ленности использованных сторонами выражений необходимо принять тот смысл, который повлечет за собой юридические по​следствия, а не использовать выражение в том смысле, который не имеет никаких последствий. При этом смысл двусмысленных выражений должен устанавливаться в контексте всего договора в целом. Все условия должны толковаться во взаимосвязи.

При толковании договора должны учитываться обычаи места заключения договора, а недостающая воля стороны должна вос​полняться обычными условиями.

В ФГК содержатся наиболее подробные правила толкования договора, установленные законодательством. В ГГУ содержится только два параграфа, посвященных вопросу толкования. При тол​ковании волеизъявления закон обязывает выяснять действитель​ную волю сторон, не придерживаясь при этом буквального смысла выражений (§ 133 ГГУ), а при толковании договоров следует дей​ствовать добросовестно, с учетом обычаев гражданского оборота.
В ГКН вообще не содержится указаний по поводу толкования договора.

В праве Англии правила толкования договоров полностью выработаны судебной практикой. Главной целью судебного тол​кования договора является установление намерения сторон, при этом суды руководствуются следующими правилами: а) слова должны пониматься в буквальном их значении; б) слова, имею​щие двоякое значение, должны пониматься в смысле, который не приводит к выводу о ничтожности договора; в) договор должен толковаться как единое целое в той степени, в какой его форму​лировки позволяют установить намерение сторон.
В прецедентах имеются и другие правила толкования, но все они сводятся к обязанности суда установить истинное намерение сторон.

В праве США по вопросу толкования договора были воспри​няты принципы английского права. Ряд специфических правил толкования установлен в ЕТК. В законе установлены две группы норм: первая — нормы, регулирующие порядок толкования самого кодекса, и вторая — нормы, регулирующие порядок толкования договоров, на которые распространяется действие ЕТК.

Толкованию договорных условий посвящено несколько статей ЕТК (2-316, 2-317,2А-207). Общее требование: толкование должно быть разумным, не противоречить намерению сторон. Слова, пове​дение, прямо выраженные или подразумеваемые условия, заведен​ный порядок, торговые обыкновения должны толковаться как совместимые друг с другом, если такое толкование не представ​ляется неразумным.
8.Прекращение договорных обязательств. Расторжение договора. 

В разных правовых системах значение каждого отдельного осно​вания прекращения обязательства различно и порядок прекраще​ния договорного обязательства имеет свои особенности.
Основания прекращения обязательств следующие: 1) исполне​ние обязательства; 2) невозможность исполнения; 3) добровольный отказ кредитора от своего права; 4) наступление отменительного условия; 5) зачет; 6) новация; 7) делегация; 8) внесение в депозит и некоторые другие.

1. Исполнение обязательства, соответствующее его содержа​нию и нормам закона, когда достигнуты правовые и экономиче​ские цели, ради которых обязательство было принято сторонами или законодатель установил необходимость возникновения обяза​тельства, прекращает обязательство. Абсолютное большинство обязательственных правоотношений в торговом и гражданском обороте прекращается их надлежащим исполнением. 
2. Невозможность исполнения может быть фактической, эконо​мической и юридической и возникать в силу объективных и субъ​ективных причин к моменту исполнения обязательства, в момент или до его возникновения. Законодательством предусмотрено пре​кращение обязательства в случае наступившей невозможности его исполнения. 
3. Участники гражданского и торгового оборота самостоя​тельно и добровольно распоряжаются своими правами. Добро​вольный отказ кредитора от прав по договору — прощение или сложение долга — является проявлением свободы выбора участ​ников гражданского и торгового оборота. Однако для прекраще​ния обязательства должника по такому основанию недостаточно одного действия кредитора, необходимо согласие кредитора. Добровольное освобождение кредитором должника от его обяза​тельства оформляется либо в нотариальном порядке, либо воз​вращением долгового документа. Коллективное сложение долгов неплатежеспособного кредитора имеет место при несостоятель​ности должника и регулируется законодательством о банкротстве.
4. Наступление отменительного условия или установленного срока прекращает обязательство в силу его внутренней природы. Чаще всего таким образом прекращаются обязательства, выте​кающие из договоров с длящимся исполнением, например право​отношения из договора найма прекращаются, если наступает оговоренное условие, с которым связано прекращение обязатель​ства, либо наступает оговоренный срок.
5. Зачет (compensation, Aufrechnung, Vorrechnung, set off) как средство прекращения обязательства признается всеми правовыми системами континентальной Европы. Порядок осуществления зачета и условия, при которых зачет может быть использован для прекращения обязательства, достаточно подробно урегулированы гражданскими кодексами (ст. 1289-1299 ФГК; § 387-396 ГГУ; ст. 120 ШОЗ; ст. 127-141 книги 6 ГКН).

В правовом регулировании условий и порядка производства зачета много общего, но существуют и некоторые различия.

Для производства зачета должна существовать взаимная за​долженность, когда оба лица являются должниками друг друга (ст. 1289 ФГК и § 387 ГГУ; ст. 127 книги 6 ГКН). Могут быть зачтены только однородные по своему предмету требования: либо денежного характера, что в практике происходит очень часто, осо​бенно в деятельности банков, либо касающиеся определенного количества заменимых вещей одного рода (ст. 1290 ФГК; § 387 ГГУ; ч. 3 ст. 127 книги 6 ГКН).

Срок исполнения по зачитываемым обязательствам должен на​ступить, то есть зачитываемое требование может быть истребовано кредитором к взысканию в добровольном или судебном порядке (ст. 1291 ФГК; § 390, 394 ГГУ; ч. 2 ст. 127 книги 6 ГКН). Не может быть зачтено требование, против которого имеются возражения.

Зачет невозможен по требованиям, которые не могут быть предъявлены к взысканию, в частности требования по натураль​ным обязательствам не могут быть предметом зачета, а при нали​чии нескольких требований сторона сама может определить тре​бование, подлежащее зачету.

По праву Франции (ст. 1290 ФГК) зачет требований наступает в силу закона без ведома должников и без необходимости совер​шения ими каких-либо дополнительных действий; в Германии, Нидерландах требуется заявление стороны, желающей произвести зачет (§ 388 ГГУ; ст. 128 книги 6 ГКН).

Главным юридическим последствием является прекращение обязательства полностью либо частично. Частичное погашение обязательства происходит в случае его превышения стоимости встречного обязательства, подлежащего зачету. Обязательство, погашенное частично, в оставшейся части может быть предъяв​лено к взысканию обычным порядком.

При проведении зачета встречных требований важным явля​ется определение момента, с которого происходит прекращение обязательства полностью или частично. Моментом прекращения обязательства в силу зачета является возникновение юридических условий для предъявления требований к зачету. Сам момент заяв​ления о производстве зачета не имеет значения. В порядке зачета могут быть прекращены обязательства, срок исковой давности по которым на момент заявления уже истек. При этом встречные требования погашаются зачетом не с момента заявления, а тогда, когда возникли условия для зачета (§ 390 ГГУ).

Аналогичное правовое регулирование имеется в праве Швей​царии (абз. 3 ст. 120 и ст. 124 ШОЗ).

В праве Англии и США зачет встречных требований не имеет законодательного регулирования. Зачет не применяется для пре​кращения договорных обязательств только в силу существования таких требований. Для применения зачета с целью урегулирования отношений между сторонами необходимо заключение отдельного договора. Немногочисленные прецеденты, в которых применя​ется зачет, относятся к случаям возражений против предъявлен​ного должнику требования основным кредитором по договору в гражданском процессе, либо против требований цессионария.

Зачет встречных требований по денежным обязательствам очень широко применяется в банковской практике, а принципы, разработанные гражданским законодательством и практикой, в свое время были положены в основу международных клирин​говых расчетов в условиях введения государствами валютных ограничений.

6. Новация (novation, Neuerung) как способ прекращения обя​зательства был известен уже римскому праву и означает прекра​щение обязательства путем установления нового обязательства. Из изучаемых правовых систем институт новации наиболее по​дробно урегулирован во французском праве (ст. 1271-1281 ФГК).

В соответствии с ФГК новация может быть произведена тремя способами: а) должник заключает с кредитором договор, по кото​рому устанавливается новый долг, заменяющий прежний долг с его погашением; б) новый должник вступает на место прежнего должника, который кредитором освобождается от его обязанно​стей; в) в силу нового обязательства новый кредитор становится на место прежнего, а должник освобождается от обязанностей перед прежним кредитором (ст. 1271 ФГК).

Новация с заменой кредитора напоминает цессию требования, однако отличается от нее тем, что для осуществления цессии заключается договор между кредитором (цедентом) и третьим лицом (цессионарием) без участия должника и без изменения при​роды обязательства. Цессионарий приобретает право со всеми «недостатками», то есть должник может выставить все прежние возражения новому кредитору, но по цессии право передается со всеми правами, сопутствующими главному требованию. Новация осуществляется только с согласия должника, прекращает ста​рое обязательство, и на его месте возникает новое обязатель​ство, по которому невозможно выставление возражений новому

кредитору и приобретение дополнительных прав акцессорного характера без специального на то соглашения.

Новация в настоящее время используется во французском праве редко в силу сложности и недостаточной надежности по сравне​нию с цессией и применяется в немногочисленных случаях, когда необходимо изменить правовую природу и основание обязатель​ства, а каузальное обязательство превратить в абстрактное путем выдачи ценной бумаги.

Ни ГГУ, ни ГКН не содержат положений о новации. В ШОЗ новации посвящены ст. 116 и 117, при этом ст. 117 специально регу​лирует новацию при контокорренте. Это понятно, потому что со времени принятия ФГК многое изменилось и новация утратила практическое значение. В современном праве сторонам предо​ставляются широкие возможности изменения.

Кроме того, в праве Англии и США новация применяется для замены лиц в договоре, поскольку является единственным спо​собом замены лиц в договоре с возложением на новое лицо всех обязательств прежнего лица. Это достигается путем заключения взаимного соглашения всех заинтересованных лиц — трехсторон​него соглашения между должником А., кредитором В. и третьим лицом С, в котором первоначальный договор между А. и Б. пре​кращается и заменяется новым договором между А. и С, создаю​щим те же юридические последствия.

В праве Англии и США существует особый правовой институт прекращения обязательств — поглощение (merger), когда новое обязательство между теми же субъектами включает в себя погло​щаемое обязательство, прекращая его действие, при этом, как правило, не меняется юридическая природа вновь возникшего обязательства. Все случаи, на которые распространяется данный способ прекращения обязательств, установлены судебной практи​кой. Чаще всего это происходит в случае замены простого пись​менного соглашения договором «за печатью».

7. Делегация является способом прекращения обязательства, предусмотренным правом Франции (ст. 1275-1276 ФГК). При пол​ной делегации происходит прекращение обязательства и создание нового, юридически не связанного со старым обязательством, с заменой должника и освобождением прежнего должника от обязательства. Полная делегация имеет место лишь при условии заявления кредитора об освобождении прежнего должника от обязательства. Полная делегация встречается редко. Если креди​тор не освободит должника от обязательства, прежний должник остается обязанным по отношению к кредитору до момента пол​ной оплаты требования (неполная делегация).
При делегации новый должник не может противопоставить кре​дитору возражения, которые были по отношению к нему у старого должника, что для кредитора делает более надежным исполнение обязательства.

8. Внесение предмета договора на хранение в депозит суда или нотариальной конторы (депонирование) приравнивается к испол​нению договора в том случае, когда отказывается или уклоняется от принятия надлежаще предложенного исполнения, и прекращает обязательство должника по передаче депонированного имущества кредитору. Законодательство предусматривает порядок депони​рования, соблюдение всех требований которого необходимо для признания депонирования надлежащим и освобождающим долж​ника от обязательства. К таким требованиям относят предвари​тельное предложение об исполнении договора в месте и в сроки, установленные в договоре, уведомление кредитора о предстоящем депонировании и совершение его в месте и в сроки, указанные в таком уведомлении. Чаще всего предметом депонирования явля​ются деньги или ценные бумаги.

Расторжение договора.
Общим правилом во всех правовых системах является положение о том, что договор прекращает свое действие и более не связывает его участников никакими обязательствами, когда стороны выпол​нили все, что обещали друг другу, однако договор может также пре​кратить свое действие до завершения процесса его исполнения. Расторжение договора возможно по взаимному согласию сто​рон и по требованию одной стороны. Взаимное согласие сторон вступать в договорные отношения и прекращать их на любом этапе не вызывает сомнений. Стороны могут расторгнуть договор до начала исполнения и на любом его этапе.

Гораздо сложнее решается вопрос о расторжении договора в одностороннем порядке. Расторжение договора по требованию одной стороны допускается правом по следующим основаниям: а) при наступлении указанного в договоре условия, дающего одной из сторон право либо отказаться от договора в одностороннем порядке, либо считать его расторгнутым; б) в случаях, предусмот​ренных законом, кроме неисполнения или ненадлежащего испол​нения и в) при неисполнении или ненадлежащем исполнении дого​ворных обязательств одной из сторон договора.
При заключении договора стороны могут договориться о том, что еще до завершения процесса исполнения при наступлении определенного условия сторона приобретает право потребовать расторжения договора в одностороннем порядке. Такие условия часто используются в договорах с длящимся исполнением, напри​мер в договоре найма жилой площади собственник выговаривает себе право отказаться от договора в течение определенного вре​мени с момента возвращения его родственника. Договоренность сторон о возможном прекращении действия договора является проявлением принципа свободы договора.

Договор может содержать оговорку о том, что с наступлением указанного события или, наоборот, с тем, что указанное событие к определенному времени не наступит, стороны будут считать договор прекратившим свое действие. В этом случае прекращение договора наступает автоматически в силу только одного условия договора.

Право стороны в одностороннем порядке отказаться от дого​вора может также проистекать из прямого указания закона (ФГК: ст. 1736 — договор найма, ст. 1869 — договор товарищества; ГГУ: § 530 — договор дарения, § 605 — договор ссуды, § 609 — дого​вор займа; ГКН: ст. 414 книги 7 — договор поручения и т.д.).

Очень большое значение имеет право стороны отказаться в одностороннем порядке от договора, когда имеет место неиспол​нение или ненадлежащее исполнение договорных обязательств.

Такое право прямо предусмотрено законодательством. Так, ст. 1184 ФГК устанавливает, что отменительное условие в двусто​ронних договорах всегда подразумевается на случай невыполне​ния одной стороной своих обязанностей, при этом сторона имеет возможность выбора: принудить другую сторону выполнить согла​шение либо требовать его уничтожения. В ходе реформы обяза​тельственного права Германии произошло расширение оснований, при наличии которых договор может быть прекращен (новая редакция ГГУ: § 323 — неисполнение или ненадлежащее испол​нение договора, § 324 нарушение должником обязанности, преду​смотренной § 241 (2): соблюдать и учитывать защищаемые права и интересы кредитора). Аналогичное право предусмотрено и пра​вом Нидерландов (ст. 265 книги 6 ГКН).
В Англии сторона договора имеет право расторгнуть договор, если имело место нарушение существенного условия договора. Такое право установлено судебной практикой. Такое же регули​рование существует и в США. Однако ЕТК проводит различие между прекращением договора и его расторжением. В соответст​вии со ст. 2-106 ЕТК договор может быть прекращен по причи​нам, не связанным с его нарушением, и расторгнут в случае его нарушения. Право отказа от договора предусмотрено рядом ста​тей ЕТК, в частности ст. 2-703.

При наличии основания для расторжения договора его прекра​щение не наступает автоматически только в силу одного факта — нарушения договора. Законодательством и судебной практикой кредитору предоставлено право прибегнуть по своему усмотре​нию к такому средству правовой защиты в соответствии с уста​новленной процедурой прекращения, поскольку расторжение договора является крайней мерой воздействия на должника, не выполнившего свои обязательства. В большинстве стран по тре​бованию одной стороны договор расторгается в судебном порядке (ст. 1184 ФГК), предъявлению иска в ряде случаев должно пред​шествовать надлежаще сделанное уведомление должнику (§ 349, 531 ГГУ; ст. 267 книги 6 ГКН).

Если не был согласован период времени для осуществления договорного права отказа от договора, другая сторона может установить разумный период, в пределах которого сторона, имею​щая право отказаться от договора, должна осуществить это право. Если об отказе от договора не было объявлено до конца этого периода, право отказа от договора прекращается (§ 350 ГГУ).

По праву Германии право отказа от договора неделимо, то есть если на одной или другой стороне договора больше чем одно лицо, право на отказ от договора может быть осуществлено только всеми и против всех лиц. Если право на отказ истекает для одного из имеющих право лиц, оно также истекает для других.

Расторжение договора имеет целый ряд юридических последст​вий, главное - прекращение всех обязательств сторон. С расторжением некоторых договоров обязательства пре​кращаются на будущее (договоры имущественного найма, товарищества, страхования), их растор​жение не имеет обратной силы. Для целого ряда договоров их расторжение означает прекращение обязательств с обратной силой — стороны должны вернуть друг другу все полученное по договору.
Существенные изменения в правовое регулирование юридиче​ских последствий прекращения договора были внесены в ГГУ. Независимо от основания прекращения — законное или договор​ное — в соответствии с § 346 ГГУ все полученное должно быть возвращено, включая выгоды, полученные от такого исполнения. В случае невозможности вернуть вещь в силу ее природы, если должник использовал, передал, обработал или преобразовал полу​ченную вещь, она ухудшилась или была разрушена, должна быть выплачена стоимость полученного имущества за вычетом естест​венного ухудшения имущества и полученного встречного предо​ставления, исключение - компенсация не должна выплачиваться, если дефект, который дает право на отказ от договора, стал очевиден только во время обработки или переработки вещи, и в некоторых других случаях.

Должник должен компенсировать кредитору эквивалент той выгоды, которую возможно было бы получить, но должник не сумел получить выгоду вопреки правилам надлежащего ведения дела, при этом учитывается та мера заботливости, которую долж​ник обычно проявляет в его собственных делах (§ 347 ГГУ).

Обязательства сторон, возникающие в результате отказа от договора, должны исполняться одновременно.

Специальное регулирование в ГГУ получил порядок расторже​ния договоров потребителями. Если потребителю предоставлено установленное законом право расторгнуть договор с продавцом, поставщиком услуги или производителем, являющимися коммер​сантами, то это может быть сделано в письменной форме, вклю​чая передачу по электронным каналам связи с использованием электронной подписи, в течение шести месяцев с момента возник​новения такого права. В ГГУ появились специальные нормы, регу​лирующие осуществление права потребителя расторгнуть договор при торговле по каталогам.

Очень часто потребитель для приобретения вещи или услуги вынужден заключать договор потребительского кредита. ГГУ регу​лирует порядок расторжения таких договоров, считая их связан​ными между собой и представляющими одно экономически целое, если договор купли-продажи товаров или об оказании услуги свя​зан с договором о потребительском кредите, если ссуда служит полностью или частично для финансирования договора купли-продажи товаров или оказания услуги. Расторжение одного из дого​воров по законному основанию дает право потребителю отказаться от другого договора.
В английском праве правовые последствия расторжения дого​вора урегулированы прецедентным правом. Судебная практика исходит из того, что кредитор, потерпевший от нарушения дого​вора, по своему усмотрению должен решить, к какому из средств правовой защиты прибегнуть. Средства правовой защиты при рас​торжении договора предоставлялись как общим правом, так и правом справедливости. Главной проблемой является возмож​ность применения restitutio in integrum — двусторонней реститу​ции, когда договорные отношения прекращены.

Общим правом в качестве общего принципа признавалось право сторон на реституцию, но ее применение существенно ограничи​валось процессуальными возможностями общего права. Суд, пре​кращая договор, не выносил решения, обязывающего возвратить все ранее полученное по договору. Сторонам приходилось предъ​являть иски: 1) иск из неосновательного обогащения (action for money had and received), 2) иск о присвоении (action of trover) и 3) иск об изъятии имущества из противоправного владения (action of ejectment).
Судами справедливости разработана более гибкая система норм и предоставлена защита сторонам в случае расторжения договора в тех случаях, когда по общему праву такая защита не могла быть получена. При этом суды справедливости руководст​вовались принципом, что при расторжении договора и решении вопроса о реституции необходимо практически находить наиболее справедливое решение. Судебная практика практически необозрима. Современные суды предоставляют защиту в виде реституции.
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1. Понятие договора купли-продажи.

Нормы договора купли-продажи (vente, Kaufvertrag, sale), как пра​вило, кодифицированы в правовых системах, относящихся к романо-германской традиции, и включаются в законодательный акт, лежащий в основе национального гражданского законодательства, а именно в гражданский кодекс, но в Швейцарии глава о купле-продаже включена не в Гражданский кодекс, а в Обязательственный закон, име​ющий такое же системообразующее значение в области гражданского права. В странах некодифицированного гражданского права, где по тра​диции отсутствует гражданский кодекс в принятом понимании, договор купли-продажи регламентируется в специальных законах, например, в государствах Северной Европы существует унифицированное регу​лирование этого договорного типа.

В странах, относящихся к системе прецедентного (англо-амери​канского) права, нормы о купле-продаже также в основном содер​жатся в законодательных актах. Большей частью они представляют собой систематизацию положений, сформулированных в процессе создания прецедентного права, а также нормы, принятые законодате​лем для решения проблем, возникающих в процессе интенсивного развития экономических отношений уже в современных условиях. Вместе с тем следует иметь в виду, что в этих странах судебная прак​тика продолжает оставаться основным источником права. Центральное место – Закон о продаже (Sale of Goods Act) 1979 года, первая редакция которого принята в 1893 году как часть реформы по систематизации норм прецедент​ного права, в настоящее время применяется и закон о поставке товаров и услуг (Supply of Goods and Services Act) 1994 года.

В США регулирование договора купли-продажи с начала его фор​мирования концептуально основывалось на традициях английского прецедентного права. Оно входило в компетенцию отдельных штатов и сосредотачивалось, как правило, в действующих в каждом из них законодательных актах, которые, хотя и имеют различные наимено​вания, но, тем не менее, представляют по своему содержанию Едино​образный торговый кодекс (ЕТК), в котором регулированию прав и обязанностей сторон по договору купли-продажи посвящен раздел 2 (Article 2) «Продажа».

Под влиянием потребностей крупномасштабного и динамичного развития коммерческих отношений в США регулирование купли-продажи в ЕТК, первая официальная редакция которого была при​нята в середине прошлого века, продвинулось значительно дальше, чем английское право, по пути статутного регулирования. В нем не только рационализированы архаичные и казуистичные нормы, созданные судебной практикой, но и в ЕТК были включены новые положения, которые в известной мере знаменовали принципиальный отход от традиционных концепций.

Раздел 2 ЕТК «Продажа» представляет собой свод норм, довольно детально регламентирующих многочисленные аспекты взаимоотно​шений контрагентов по договору купли-продажи, с которым в совре​менных условиях вряд ли может сравниться аналогичное собрание законодательных актов по правовому регулированию этой сферы в других национальных правовых системах. Одновременно необхо​димо заметить, что суды отдельных штатов США, к компетенции кото​рых относится разрешение споров, возникающих между участниками договоров купли-продажи, нередко продолжают отдавать предпочте​ние нормам действующего в этих штатах прецедентного права, а не положениям, сформулированным в ЕТК, полагая, что его нормы не всегда адекватны действующему в данном штате праву, основанному на существующей судебной практике этого штата.
Однако указанное обстоятельство не умаляет существенным обра​зом унифицирующего эффекта принятия на территории США унифи​цированного ЕТК, заключающегося в том, что по принципиальным вопросам регулирования купли-продажи право, действующее в отдель​ных штатах США, представляется достаточно однородным и едино​образным. Учитывая роль США как мирового экономического лидера, следует также заметить, что нормы ЕТК о купле-продаже в известной степени отражают современные тенденции в развитии законодатель​ства в области регулирования коммерческих сделок и принимаются во внимание другими странами не только в процессе реформирова​ния собственного законодательства, но и при разработке правовых документов, предназначенных для регулирования международных коммерческих договоров.

В странах, относящихся к романо-германской системе права, где наряду с гражданским правом существует и торговое право (Фран​ция, ФРГ), договор купли-продажи, заключаемый при осуществлении предпринимательских отношений, регламентируется также и пра​вилами, зафиксированными в торговых кодексах. Нормы торгового законодательства при применении к предпринимательским отноше​ниям, имеют приоритет перед нормами гражданского законодатель​ства, которые относятся к сделкам с участием предпринимателей, если отсутствуют специальные нормы торгового права.
В тех странах, где нет дуализма частного права, то есть отсутст​вует отдельный торговый кодекс, тем не менее, существует немало норм, которые регулируют сделки, заключаемые предпринимателями (коммерсантами). Показательным, с точки зрения подхода совре​менного законодательного регулирования к критериям отнесения купли-продажи к сделкам со специальными, а не общими нормами с купле-продаже, может служить решение данного вопроса в праве США.
Так, статья 1-204 ЕТК устанавливает, что коммерсантом является тот, кто совершает операции с товарами определенного рода или каким-либо другим образом, по роду своих занятий ведет себя так, как будто он обладает особыми знаниями или опытом в отношении операций или товаров, являющихся предметом сделки, а также тот, кто может рассматриваться как обладающий такими знаниями или опытом вследствие того, что он использует услуги агента, брокера или личного посредника, который ведет себя так, как будто он обладает такими знаниями и опытом. Сделка, считающаяся заключенной между коммерсантами, означает, что в отношении ее обе стороны обладают знаниями или опытом коммерсантов.

Несмотря на то, что регулирование договора купли-продажи в странах развитой рыночной экономики, в принципе, продолжает базироваться на положениях, сформулированных еще в XIX веке, то есть в начальный период развития современной системы товарно-денежных отношений, тем не менее, оно постоянно подвергается до​статочно существенным изменениям, особенно в последнее время.
Так, в частности, серьезную корректировку претерпели нормы о купле-продаже ГГУ в результате реформы германского обязатель​ственного права (2001 год), целью которой было совершенствование законодательства с учетом накопленного судебной практикой опыта его применения за столетний период существования ГГУ, а также необ​ходимости проведения унификации национального законодательства в рамках Европейского Союза (ЕС).

После довольно продолжительной подготовительной работы, сопровождавшейся многочисленными дискуссиями американских юристов, в 2003 году была окончательно одобрена новая редакция ряда важных положений раздела 2 ЕТК «Продажа». В своей основ​ной части изменения, внесенные в действующий текст, направлены на то, чтобы привести нормы данного раздела Кодекса в соответствие с широко развившейся в последнее десятилетие в США практикой заключения договоров с использованием электронных средств (элект​ронная торговля). Это было вызвано также необходимостью приве​дения текста в соответствие с рядом принятых ранее федеральных законов об электронной торговле. Кроме того, цель внесения измене​ний состояла также в стремлении отразить в законодательном порядке произошедшие в последние десятилетия в деловом обороте изменения и решить некоторые возникшие при этом серьезные проблемы прак​тического характера.

Говоря об источниках регулирования договора купли-продажи, нельзя не отметить то обстоятельство, что национальное законодательство отдельных стран в современных условиях подвергается серьез​ной унификации на региональном уровне. Наглядным примером этого процесса может, безусловно, служить унификация права в рамках Европейского Союза, где в 1998 году принято решение об унификации норм, регулирующих отношения по договору купли-продажи, с тем, чтобы повысить правовую защиту потребителя в совершаемых им сделках по приобретению товаров. В целом, именно это направление в реформировании регулирования договора купли-продажи в послед​нее время развивается наиболее интенсивно во многих странах.
Практически в каждой национальной правовой системе содер​жится легальное определение договора купли-продажи. И хотя с юридико-технической точки зрения эти определения могут отличаться друг от друга, они, в принципе, выражают одинаковую суть данного объективного явления. В этой связи наиболее лаконичным представ​ляется определение, данное в ст. 1582 ФГК, где устанавливается, что продажа есть соглашение, в силу которого один обязуется предоста​вить вещь, а другой — оплатить ее.

ГГУ (§ 433) указывает, что по договору купли-продажи продавец обязан передать покупателю вещь и право собственности на эту вещь. В свою очередь, английский Закон о продаже товаров включает в определение «договор продажи» договор, в силу заключения кото​рого на покупателя уже переходит право собственности на вещь (sale), а также соглашение о продаже, в соответствии с которым право собственности на вещь перейдет в будущем или при наступ​лении определенного условия (agreement to sell). ЕТК устанавливает (ст. 2-106), что договор продажи включает как уже состоявшуюся продажу, состоящую в переходе права собственности от продавца к покупателю за определенную цену, так и договор о продаже товаров в будущем. Таким образом, наиболее общее определение договора купли-продажи можно свести к следующему: по договору купли-про​дажи одна сторона (продавец) обязуется передать проданную вещь и перенести на нее право собственности на другую сторону (покупа​теля), а покупатель обязуется принять купленную вещь и уплатить за нее продавцу покупную цену. Договор купли-продажи с точки зре​ния теории гражданского права может быть охарактеризован как дву​сторонний, возмездный и консенсуальный договор.
Важным источником регулирования отношений по договору купли-продажи, особенно в условиях коммерческого оборота, как внутрен​него, так и международного, являются также обычаи. Они могут носить как общий характер, то есть применяться к любому виду тор​говой или профессиональной деятельности, вне зависимости, где эта деятельность имеет место, так и касаться лишь отношений в какой-то конкретной сфере предпринимательской, профессиональной деятель​ности или области торговли либо носить локальный характер и при​меняться только в определенной местности или, например, только в конкретном морском порту. Важность обычаев в регулировании отношений купли-продажи подчеркивается тем, что во многих пра​вовых системах в подавляющем большинстве случаев обычай при​меняется в приоритетном порядке по отношению к диспозитивной норме, содержащейся в законе.

Для толкования воли сторон, прямо не выраженной в тексте доку​мента, где сформулированы их права и обязанности по заключенному договору, могут использоваться также торговые (или деловые) обык​новения. Торговое обыкновение определяется, в частности по праву США, как любая практика или порядок деловых отношений, соблю​дение которых в тех или иных местах, профессии или сфере дея​тельности носит настолько постоянный характер, что оправдывает ожидание их соблюдения также и в связи с данной сделкой. Наличие и содержание такого обыкновения должны быть доказаны как факты. Если установлено, что такое обыкновение включено в изложенный на письме свод правил той или иной профессии или содержится в ином подобном документе, толкование этого документа дает суд.
Следует иметь в виду, что ЕТК (ст. 1-205) также прямо предусмат​ривает, что помимо торговых обыкновений особое значение имеет также заведенный порядок (course of dealing) в отношениях между сторонами договора, под которым понимается единообразие предше​ствующего поведения сторон данной сделки. По справедливости оно может рассматриваться как устанавливающее общую основу взаимо​понимания при толковании употребляемых сторонами выражений и иных действий.

Не будучи формальным источником права, важную роль при заклю​чении и исполнении договоров купли-продажи играют стандартные условия договора, разрабатываемые отдельными фирмами или объ​единениями предпринимателей в определенной сфере деятельности (общие условия). Использование заранее подготовленных форм дого​воров, включающих в себя также и общие условия (проформы дого​воров), в экономике промышленно развитых стран приобрело массо​вый характер как в отношениях между предпринимателями, так и при оформлении сделок с участием потребителя. Такое положение рас​сматривается как весьма положительное явление, способствующее более рациональному экономическому обороту, поскольку значи​тельно снижает временные и материальные затраты участников обо​рота при оформлении отношений.

Однако практика использования типовых проформ создала и ряд проблем, связанных с тем, что нормативное регулирование не учиты​вало в полной мере особенности этой практики. Именно поэтому в законодательство многих стран были включены специальные нормы, регулирующие порядок заключения договоров посредством исполь​зования проформ договоров. В первую очередь это касается случаев, когда стороной договора является потребитель. Закон вводил пра​вила, которые не позволяли включать в используемые предприни​мателем типовые условия договоров положения, ущемляющие права потребителя. В ряде стран аналогичное регулирование применяется и к соглашениям, заключаемым между предпринимателями, с целью защиты интересов экономически более слабой стороны сделки.
В коммерческом обороте использование проформ договоров при​вело также к проблеме, которая получила название «битва проформ» {battle of the forms), когда оба контрагента при заключении договора использовали свои типовые условия, не совпадающие по содержанию, что препятствовало признанию договора заключенным с точки зрения применения традиционного правила об обязательном полном соот​ветствии содержания оферты и акцепта. Различия в типовых усло​виях, используемых в торговом обороте продавцом и покупателем, являются вполне естественными, поскольку каждый из потенциаль​ных участников договора стремится в своих проформах включить в будущий договор такие условия, которые, в первую очередь, будут отвечать его интересам, используя при этом диспозитивный характер законодательных норм, регулирующих содержание договора.
Впервые эту проблему в законодательном порядке попытался разре​шить ЕТК. В действующей редакции ЕТК ст. 2-207 предусматривает, что определенное и своевременное выражение акцепта рассматрива​ется как акцепт даже в том случае, если оно содержит условия, допол​нительные или отличающиеся от содержащихся в оферте. Судебная практика в США применяла эту норму только к случаям, когда оферта и акцепт включали в себя не совпадающие по своему содержанию проформы. Заслуживает внимания то обстоятельство, что, основы​ваясь на положительном опыте применения этого подхода, новая редакция раздела 2 ЕТК, существенно изменив в целом имеющиеся в действующей редакции положения о заключении договора, сфор​мулировала правило об акцепте с дополнительными условиями как носящее общий характер и подлежащее применению не только к случаям, когда договор заключается с использованием проформ общих условий купли-продажи и продавцом, и покупателем. 

В заключение обзора источников регулирования договора купли-продажи в различных национальных правовых системах следует под​черкнуть, что в результате проводимой унификации права междуна​родной торговли договор международной купли-продажи во многих странах регулируется не нормами национального права, а нормами международных конвенций, более важной из которых является Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, 1980 года).
2.Условия и порядок заключения договора купли-продажи.
В соответствии с правом практически всех государств договор купли-продажи в силу его юридической квалификации может быть заключен только в случае, если между сторонами достигнуто согла​шение по условиям, составляющим его суть, а именно о предмете договора и его цене. Согласие сторон по другим условиям при заклю​чении договора зависит от того, является ли то или иное условие подлежащим обязательному согласованию по мнению хотя бы одной стороны, или если согласование такого условия вытекает из особого характера заключаемой сделки. К числу таких условий относятся, например, условия о сроках исполнения договорных обязательств, месте и порядке поставки товара, о месте и времени уплаты цены, моменте перехода права собственности и рисков случайной гибели или порчи товара с продавца на покупателя, о порядке сдачи и при​емки товара, проведения проверки качества товара и т. д.
Предметом договора являются, прежде всего, материальные вещи. Нормы о договоре купли-продажи, содержащиеся в ФГК и ГГУ, применяются в равной степени к движимым или недвижимым вещам, которые могут быть предметом договора. С другой стороны, в соот​ветствии с английским Законом о продаже товаров (ст. 61.1) его положения применяются только к сделкам, предметом которых явля​ется движимое имущество (personal chattels), и не затрагивают сделки с недвижимым имуществом (real chattels), прежде всего с земельной собственностью. Аналогично нормы, содержащиеся в разделе 2 ЕТК «Продажа», применяются только к купле-продаже движимых вещей (ст. 2-105).

В странах англо-американской системы права регулирование сделок с недвижимостью традиционно составляет отдельную отрасль права. Таким образом, сделки с движимыми вещами и сделки с недвижимостью регламентируются различными источниками права. В Англии эти нормы сосредоточены, в частности, в Законе об иму​ществе (Law of Property Act), действующем в редакции, принятой в 1989 году. В США сделки с недвижимостью подлежат регулированию правом, действующим в отдельных штатах. Вместе с тем раздел 2 ЕТК содержит ряд положений, которые имеют значение при квалифи​кации того или иного имущества с позиции его правового режима как предмета купли-продажи. В понятие «товары» включаются еще не родившийся приплод скота, урожай на корню и другие вещи, свя​занные с недвижимостью, подлежащие отделению от недвижимости (ст. 2-105 и 2-107). Более конкретно указывается, что договор продажи полезных ископаемых и т. п. (включая нефть и газ) или сооружений либо материалов, подлежащих отделению от недвижимости, рассмат​ривается как договор купли-продажи товаров, если они должны быть отделены продавцом.

Следует отметить, что английский Закон о продаже товаров прямо указывает, что его нормы не распространяются на сделки, предметом которых являются деньги. Вместе с тем нормы Закона применяются к продаже, например, монет для коллекционных целей. В соответ​ствии с ЕТК из сферы действия его норм о купле-продаже исклю​чаются деньги, в которых должна быть уплачена покупная цена, цен​ные бумаги и права требования. Следует отметить, что принятый в 2003 году новый официальный текст раздела 2 ЕТК также внес изме​нения и в сферу действия содержащихся в нем норм о купле-продаже. Среди этих изменений находится и положение, оставляющее за пре​делами этого раздела ЕТК сделки по обмену валютой, кроме сделок, предметом которых является физический обмен одной валюты на дру​гую. Таким образом, исключаются сделки по купле-продаже валюты, совершаемые исключительно путем бухгалтерских записей, то есть носящие чисто спекулятивный характер, например форвардные или фьючерсные валютные сделки, совершаемые, в частности, с целью страхования от валютных рисков (хеджирование).

Во всех странах, относящихся к континентальной (романо-германской) системе права, национальное регулирование купли-продажи включает в себя нормы, применение которых предполагает квалифи​кацию товаров в качестве индивидуально-определенных или характе​ризуемых родовыми признаками. В частности, с этой квалификацией товаров связано имеющее важное для отношений сторон регулиро​вание вопроса о моменте перехода права собственности на товар от продавца к покупателю.

Англо-американское право придерживается несколько иной клас​сификации товаров, играющей важную роль в определении возник​новения и содержания прав и обязанностей сторон при заключении договора. Товар, который точно идентифицирован и согласован обе​ими сторонами в момент заключения договора, считается «конкрет​ным» (specific), или, по терминологии континентального права, индивидуально-определенным. Если товар точно не идентифици​рован или не согласован между сторонами в момент заключения договора, он признается «неопределенным» (unascertained), или неиндивидуализированным. Такой товар впоследствии может стать «определенным», индивидуализированным (ascertained), например в силу того что он выделен из общей массы одинаковых вещей. Однако такие товары никогда не могут получить квалификацию «конкрет​ных», индивидуально-определенных товаров со всеми вытекающими из этого правовыми последствиями.

Практически во всех национальных правовых системах преду​сматривается, что предметом договора могут быть не только вещи, которые существуют в момент заключения договора. Стороны могут договориться о купле-продаже вещей, еще не существующих в момент совершения сделки, так называемых «будущих вещей». Это правило, например, во Франции установлено ст. 1130 ФГК, в Англии — ст. 5 Закона о продаже товаров, в США — ст. 2-105 ЕТК.

Во многих странах договором купли-продажи оформляется пере​дача не только вещей, но и имущественных прав, иногда называе​мых «бестелесным имуществом», в их число входят, в частности, права на интеллектуальную собственность, ценные бумаги и оборот​ные документы и т. д. ГГУ прямо предусматривает (§ 453), что нормы о купле-продаже вещей подлежат также применению при купле-про​даже прав и иных объектов аналогичного применения. Французская правовая доктрина считает, что, несмотря на использование в легаль​ном определении купли-продажи, содержащемся в ФГК, термина «вещь» (chose), такой неосязаемый объект, как права, также может быть предметом договора купли-продажи. Вместе с тем довольно часто подробное регулирование оборота таких имеющих специфи​ческий характер товаров основано не столько на общих положениях законов о купле-продаже, сколько на специальных нормах или нор​мативных актах, учитывающих специфику таких сделок.
Изменения, внесенные в новый официальный текст раздела 2 ЕТК, коснувшиеся определения сферы действия содержащихся в нем положений, регулирующих договор купли-продажи, разрешили в отрицательном плане долго дебатировавшуюся в США проблему о включении в определение «товары» также и понятия «информация». Это положение имеет большое значение для торговли так называе​мыми «умными товарами» (smart goods), то есть товарами, составной частью которых является компьютерная программа. Понимаемая таким образом «информация» будет подпадать под действие норм купле-продаже товаров, содержащихся в разделе 2 ЕТК, только если она является неотъемлемой интегральной частью товара, являюще​гося предметом купли-продажи, то есть когда материальная и про​граммная части товара составляют единое целое.

Определение предмета купли-продажи предполагает не только точное обозначение товара, но и его качественную характеристику, а также в соответствующих случаях и указание на его количество. В практике используются разнообразные способы определения каче​ственных характеристик товаров, которые во многом зависят от их характера: являются ли они, например, промышленной продукцией или представляют собой сырьевые товары. Наиболее распространен​ными способами установления в договоре качества товара являются описание товара, указание на согласованный образец товара, ссылка на определенную нормативно-техническую документацию (стандарт), установление конкретных параметров в спецификации и т. д.
В коммерческой практике количество товара определяется либо прямо — указанием числа тех или иных единиц измерения (штук, весовых единиц и пр.), либо косвенно — указанием на способ уста​новления количества подлежащего поставке товара. Так, ст. 2-306 ЕТК предусматривает, что, если стороны договорились об условии, устанавливающем количество в зависимости от объема производства предприятия продавца или потребностей покупателя, то это означает такой фактический объем производства или такие потребности, какие могут иметь место при добросовестном ведении дела, с тем чтобы это количество не находилось в несоответствии с предва​рительно произведенными расчетами, а при отсутствии таких расче​тов — с обычными или иным образом сравнимыми прежним объемом производства или прежними потребностями.

Для характеристики предмета договора большое значение также имеет его квалификация с точки зрения его комплектности. Часто этот вопрос, если стороны оставили его открытым в договоре, реша​ется в соответствии с торговыми обычаями и обыкновениями. В этой связи заслуживает внимания положение ЕТК (ст. 2-105), которое вво​дит в качестве способа определения предмета договора применение понятия «коммерческая единица». Его использование, безусловно, создает предпосылки для более адекватного регулирования коммер​ческих отношений. Под коммерческой единицей понимается такая товарная совокупность, которая в соответствии с торговыми обык​новениями рассматривается как единое целое для целей продажи и разделение существенно умаляет эту ее характеристику либо ее ценность на рынке или при использовании. Коммерческая единица может представлять собой единый предмет (например, машина), или набор предметов (например, гарнитур мебели), или количественную меру (например, бочка, ящик, тюк, вагон), или иную совокупность, которая при использовании или на соответствующем рынке рассмат​ривается как единое целое.

В отношении некоторых, в основном сырьевых товаров, поставля​емых, как правило, большими количествами в тысячах и десятках тысяч тонн (например, нефть и нефтепродукты, уголь, металлы, хими​ческие вещества, зерновые товары и т. п.), в коммерческой практике используется указание на приблизительное количество подлежащего поставке товара. К указанному в договоре количеству товара в таких случаях обычно добавляется слово «около» (circa). Допустимый раз​мер отклонения (толеранса) количества товара зависит от практики, сложившейся в конкретной сфере торговли, и, как правило, варьиру​ется в пределах от 1,5 до 10%. Такое указание количества товара означает, что поставка в пределах указанного отклонения будет при​знаваться надлежащим исполнением договора.

Как было указано выше, непременным условием договора купли-продажи должно быть соглашение о цене товара. Принципиальным положением права в странах с рыночной экономикой является то, что цена товара может быть прямо зафиксирована в договоре либо может быть определена согласованным сторонами способом.
Указанная в договоре цена должна быть, как правило, выражена в определенных денежных единицах. Возможность указания в ино​странной валюте цены в осложненном иностранным элементом дого​воре, например внешнеторговом контракте, решается, как правило, специальным валютным законодательством, которое в этом вопросе в промышленно развитых странах представляется достаточно либе​ральным в современных условиях.

Обычно сделки, в которых цена подлежит уплате не деньгами, а товарами (бартерные сделки), не рассматриваются как купля-продажа и изымаются из сферы действия правовых норм о купле-продаже. В частности, текст английского Закона о продаже товаров (ст. 2, п. 1) однозначно дает основания для такого вывода. С другой стороны, ЕТК допускает уплату цены за товар не только деньгами, но и това​рами или в форме какого-либо интереса в недвижимости (ст. 2-304 ЕТК), однако при этом указывает, что в случае бартерной сделки обе стороны рассматриваются как продавцы.

Действующее в большинстве стран с рыночной экономикой граж​данское или торговое право, в принципе, не содержит положений, которые указывали бы на порядок установления цены, но законодательство некоторых стран предоставляет право правительственным органам в чрезвычайных ситуациях регулировать рыночные цены на определенные виды товаров, как правило, имеющих стратегическое значение для экономики того или иного государства, или при реали​зации экономической политики как в условиях национального рын​ка, так и в рамках региональных межгосударственных объединений, как это имеет место, например, в ЕС. Такие ситуации в странах с раз​витой рыночной экономикой возникают довольно редко, однако зна​чение этого механизма в системе экономического регулирования в этих странах не следует недооценивать.

Вопрос об эквивалентности цены, подлежащей уплате за товар, стоимости этого товара, как правило, прямо не регулируется в зако​нодательстве. Например, во Франции судебная практика считает, что цена, указанная в договоре, должна быть «серьезной» (serieux) и договор купли-продажи должен считаться не заключенным, если в нем указана фиктивная цена или указание цены сделано лишь для вида и не отвечает объективным стандартам.

В англо-американском праве, рассматривающем уплату цены в качестве встречного удовлетворения (consideration) в денежной форме, отсутствует общее правило, предусматривающее обязатель​ность эквивалентности встречного удовлетворения. Вместе с тем, если значительная несоразмерность подлежащей уплате цены стала результатом злоупотребления со стороны контрагента, договор может быть оспорен в соответствии с общими правилами о действитель​ности сделок.

Продажа товара по ценам, значительно более низким по сравне​нию со средними рыночными ценами на аналогичный товар, может стать основанием для обвинения продавца в продаже по бросо​вым ценам (демпинге). В результате специальной административной процедуры расследования таких обстоятельств на продавца могут быть наложены экономические санкции, состоящие, например, в установлении антидемпинговых ценовых надбавок на реализуе​мый товар. Положения, предусматривающие такое регулирование, могут иметь не только национальное происхождение, но и быть частью наднационального регулирования, обеспечивающего условия для добросовестной конкуренции на рынках в рамках определенного регионального экономического объединения, как, например, это имеет место в ЕС.

Как было отмечено выше, законодательство во многих правовых системах допускает заключение договора без непосредственного ука​зания в договоре на конкретную цену. Важно подчеркнуть, что при этом цена на товар должна отвечать критерию определимости, то есть она во всех случаях с помощью согласованного между сторонами способа может быть определена в будущем, как правило, в момент, когда она подлежит уплате.

Между контрагентами может быть согласован порядок установ​ления цены, например, путем указания на периодические источники, в которых публикуются справочные цены на конкретные товары (прейскуранты, специализированные журналы, информационные бюллетени и т. п.), либо стороны могут «привязать» цену к имеющимся биржевым котировкам или ценам регулярно проводимых публичных торгов, аукционов и т. п. По соглашению определение цены возможно также передать одной из сторон договора или третьему лицу (§ 315, 317 ГГУ). При этом установление цены указанным лицом должно быть осуществлено в разумной мере.

Также ст. 1592 ФГК предусматривает, что цена может быть опреде​лена третьим лицом, однако, если третье лицо не хочет или не может произвести оценку, то продажа считается несостоявшейся. По ЕТК, если назначение цены предоставлено продавцу или покупателю, они обязаны при этом действовать добросовестно (ст. 2-305). Английский Закон о продаже товаров (ст. 8, п. 1) прямо указывает, что цена может определяться в соответствии с порядком, сложившимся во взаимо​отношениях сторон договора (course of dealing).
В условиях развитого рыночного оборота значение обязательного указания в договоре цены поставляемого товара или способа ее опре​деления во многом потеряло свое значение. Договор может считаться заключенным даже в том случае, если о цене в нем ничего не сказано. Однако следует иметь в виду, что такая ситуация не должна быть результатом того, что стороны не смогли достичь соглашения по этому вопросу, или когда они обусловили заключение договора достиже​нием соглашения о цене на поставляемый товар.

Случаи, когда стороны при заключении договора сознательно оставляют открытым вопрос о цене, возникают, как правило, при за​ключении сделок, предметом которых являются товары, свободно обращающиеся на рынке и достаточно хорошо известные сторонам будущего договора. Способствуя развитию динамичного коммерче​ского оборота, судебная практика, а затем и законодательство, в пер​вую очередь, в странах с развитыми рыночными отношениями, стали квалифицировать такую ситуацию как объективно подразумевающую возможность определения цены имеющимся рациональным спо​собом.

Английский Закон о продаже товаров (ст. 8, п. 2) предусматри​вает, что если в заключенном договоре цена не может быть опреде​лена ни одним из указанных законом методов, то покупатель должен уплатить разумную (reasonable) цену, которая зависит от фактиче​ских обстоятельств каждого конкретного случая. По ЕТК (ст. 2-305), если стороны заключили договор, не указав в нем цену, то в этом случае ценой считается разумная цена на момент поставки товара. При этом цена может быть определена по ценам какого-либо обу​словленного рынка.

В настоящее время повсеместно признается, что, когда цена на котирующиеся на рынке товары не указана в договоре, наиболее распространенным способом установления цены является исполь​зование для этого действующей рыночной цены или иных способов, основанных на рыночной стоимости товаров.

Условие о качестве товара не относится к числу условий, отсут​ствие которых в договоре препятствует признанию договора купли-продажи заключенным, кроме случаев, когда это не касается часто совершаемых между контрагентами сделок, предметом которых являются хорошо известные им товары. Практика свидетельствует, что стороны все-таки стремятся определить в договоре качество товара. В этом случае качество поставленного товара должно пол​ностью соответствовать договоренности сторон.

Методы определения качества товаров весьма разнообразны и преимущественно зависят от характера товара и сложившихся в конкретной области торговли обычаев и установившейся практики. Довольно часто вместо конкретного описания качества товара сто​роны предпочитают использовать достаточно общие критерии опреде​ления качества, например, ссылаются на «хорошее среднее качество» или сдачу товара «таков, каков он есть» (as is) или «со всеми недо​статками» (with all faults) и т. п.

В случае отсутствия в договоре указаний на качество, что довольно часто имеет место при заключении договоров купли-продажи в повседневной жизни, продавец и покупатель должны руководст​воваться нормами, установленными в законодательстве. Так, в соот​ветствии с правом ФРГ (§ 434 ГГУ), когда в договоре отсутствует соглашение сторон о качестве товара, но определено его назначение, продавец обязан поставить товар такого качества, которое соответ​ствует указанному в договоре назначению товара. Если в договоре отсутствует и то и другое условие, то товар должен обладать каче​ством, позволяющим его обычное использование и соответствующим качеству, которое присуще товарам подобного рода и ожидает поку​патель, имея в виду характер данного товара.

В силу применения к договору купли-продажи общего положения ст. 1246 ФГК в случае, когда товар определен лишь родовыми при​знаками, продавец не обязан поставлять товар наилучшего сорта, но он и не может предоставить вещь наихудшего сорта.
Из положений о требованиях к качеству товара, содержащихся в английском Законе о продаже товаров, с учетом изменений, внесен​ных в него Законом о поставке товаров и услуг 1994 года, вытекает, что покупатель вправе ожидать, чтобы товар, поставляемый в ходе осуществления предпринимательской деятельности, имел удовлетво​рительное (satisfactory) качество. Ранее в английском праве в этом контексте использовался термин «рыночное» качество (merchant bility), который также мог пониматься как пригодность для продажи. Закон (ст. 14, п. 2) признает, что качество товара является «удовлет​ворительным», если оно соответствует стандарту качества, которое разумное лицо считает удовлетворительным, принимая во внимание его описание, цену и все иные заслуживающие внимания обстоятель​ства. Кроме того, Закон устанавливает, что в случае, если покупатель прямо или в подразумеваемой форме доводит до сведения продавца, что товар должен быть пригоден для использования определенным образом, на продавце лежит обязанность поставить товар, который удовлетворял бы этому требованию.

ЕТК довольно подробно регламентирует вопрос о требованиях к качеству, которым должен удовлетворять товар, если стороны не обозначили его в договоре. В соответствии со ст. 2-314, если про​давец является коммерсантом, торгующим товарами определенного рода, то продаваемый им товар должен иметь «рыночное» качество, то есть быть пригоден для продажи (merchantable). Пригодность това​ров для продажи означает, по крайней мере, следующее:
a) товары могут, не вызывая возражений, быть предметом тор​говли по описанию, содержащемуся в договоре; и
b) должны, если они являются товарами, определяемыми родо​выми признаками, иметь справедливое среднее качество в пределах описания; и
c) они должны быть пригодны для обычного использования; и
d) они должны быть, в пределах отклонений, допустимых согла​шением, одинаковыми по роду, качеству и количеству в отношении каждой поставляемой единицы и в отношении всего количества; и
e) они должны быть соответственно уложены, упакованы и мар​кированы, как это требуется по соглашению; 
f) они должны соответствовать обещаниям или утверждениям, сделанным на упаковке или ярлыке, если последние имеются.
Кроме того, из ст. 2-315 ЕТК вытекает, что если у продавца в мо​мент заключения договора имеются основания знать о специальном назначении, для которого требуется продаваемый товар, и о том, что покупатель полагается на опыт или суждение продавца при выборе или предоставлении соответствующих товаров, то продавец обязан поставить товары, которые соответствуют такому назначению.
Право всех стран с развитой рыночной экономикой исходит из принципа свободы в выборе формы договора купли-продажи и не устанавливает обязанности соблюдать определенную, предписан​ную законом форму заключения договора. Такой подход наиболее последовательно проводится в коммерческом обороте, где отсутствие жестких форм регулирования вызывается необходимостью обеспе​чения гибкости при осуществлении предпринимательских сделок. Это означает, что довольно большое число, как правило, регулярно заключаемых договоров купли-продажи совершается в устной форме. Однако при этом следует помнить, что в некоторых правовых систе​мах существуют общие правила, которые ограничивают средства доказывания юридической действительности сделок, в частности свя​занных с возникновением договорных обязательств, если сделка, имеющая цену выше установленного законом предела, заключена в устной форме. Например, ЕТК в официальном тексте 2003 года сохранил это традиционное для англо-американского права правило, подняв этот предел до 5000 долларов США (в предыдущей редакции эта сумма составляла 500 долларов США).

Широкое использование в современных условиях электронных средств заключения договоров привело к юридическому призна​нию такой практики и включению в законодательство специаль​ных правил, относящихся к регулированию электронной торговли. Так, в новой редакции раздела 2 ЕТК по всему тексту осуществлена замена термина «письменная форма» (writing) на термин «запись» (record), имеющий более общее значение. «Запись» определяется как информация, записанная на материальном носителе или сохранен​ная в электронном или ином средстве, которая может быть извлечена в доступной форме.

Внесены также соответствующие изменения в ряд определений, используемых в разделе 2 ЕТК, а также включены новые понятия, в частности «электронный агент», «электронная запись» и т. п. Новая редакция ст. 2-204 ЕТК, устанавливающая общие правила заклю​чения договора, также предусматривает, что договор может быть заключен в результате взаимодействия «электронных агентов» или взаимодействия физического лица и «электронного агента». Преду​сматривается, что запись, подпись или договор не может быть лишен юридических последствий или силы принудительного исполнения лишь потому, что они совершены в электронной форме.
Законодательство многих стран содержит также нормы, предпи​сывающие обязанность соблюдать определенную форму (простую письменную, нотариальную, «за печатью» и т. п.) при заключении договоров, опосредующих некоторые виды купли-продажи. Чаще всего это имеет место, когда предметом купли-продажи является недвижимое имущество или вещи, юридически приравненные к не​движимости, например морские суда, самолеты и иное имущество, имеющее значительную ценность, сделки с которым нуждаются в определенном юридическом контроле для обеспечения стабильности гражданского оборота. Кроме того, оборот земельной собственности, как правило, сопровождается обязательным занесением в поземель​ные книги или подлежит государственной регистрации.
3.Права и обязанности сторон договора купли-продажи.

Как следует из определения договора купли-продажи, основные обязанности продавца состоят в передаче вещи покупателю (поставке товара) и перенесении на него права собственности на эту вещь. Этим обязанностям соответствуют определенные права покупателя.
Передача вещи представляет собой реальное действие. Данная обязанность считается выполненной, когда товар перешел в факти​ческое распоряжение покупателя, который получает, таким образом, непосредственное владение этим товаром. Например, французское право предусматривает, что предоставление вещи продавцом покупа​телю состоит в перенесении проданной вещи во власть и владение покупателя (ст. 1604 ФГК).

Законом, как правило, допускается соглашение сторон об ином способе передачи товаров, что нередко встречается в гражданском и торговом обороте. Часто стороны договариваются, что товар должен быть передан не непосредственно покупателю, а третьему лицу, на которое укажет покупатель, например получателю, являющемуся пользователем или потребителем товара. Передача товара может быть также осуществлена вручением ее перевозчику для последующего вручения покупателю (если договором предусматривается перевозка) либо передачей вещи на товарный склад.

Довольно распространена ситуация, особенно в практике взаи​моотношений предпринимателей, когда договор купли-продажи предусматривает, что продавец должен передать покупателю лишь документы, дающие право распоряжения товаром (товарораспоря​дительные, или титульные, документы), например коносамент, сви​детельствующий об отгрузке товара покупателю при доставке его морем, либо складское свидетельство, дающее право получить товар со склада, если товар был там депонирован. Обычно такая практика имеет место, когда оплата за поставленные товары по соглашению сторон осуществляется «против документов». Такой подход способ​ствует, прежде всего, ускорению торгового оборота, поскольку облег​чает сторонам расчеты за поставленный товар, прежде чем товар поступит в фактическое владение покупателя.

Используемое английским Законом о продаже товаров понятие «поставка» (delivery), осуществление которой составляет обязан​ность продавца по договору купли-продажи, трактуется в судебной практике и доктрине как включающее в себя вместе с реальной пере​дачей товара покупателю также и подразумеваемую передачу товара (constructive delivery). Подразумеваемая передача товара имеет место в результате вручения покупателю документа, подтверждающего право покупателя получить владение товаром (document of title), передачи покупателю предмета, который дает ему физический контроль над товарами, например передачи ключей от помещения, где находятся товары. Передача вещи подразумевается также в результате призна​ния продавца, что товары, находящиеся в его владении или во владе​нии третьего лица, впредь принадлежат покупателю (by attornment). Если товары на законных основаниях уже находятся в физическом владении покупателя до заключения договора об их продаже, то про​должение покупателем осуществления их владения будет рассматри​ваться как передача продавцом проданных ему товаров. Английский Закон (ст. 32, п. 1) устанавливает также, что, если в соответствии с договоренностью сторон продавцу разрешена отправка товара поку​пателю, передача товаров перевозчику (независимо от того, назван он покупателем или нет) с точки зрения физической передачи товара считается, при отсутствии доказательств в пользу противного (prima facie), передачей товара покупателю.

Действия, которые сопровождают исполнение обязанности пере​дать товар, например упаковка, маркировка, взвешивание, предотгрузочная инспекция и т. п., осуществляются продавцом, если иное не оговорено в контракте.

Обязательство продавца передать товар покупателю считается выполненным только в том случае, если его выполнение состоялось в надлежащем месте, в надлежащий срок и надлежащим образом. В соответствии с регулированием, существующим в гражданском и торговом праве стран, относящихся к различным системам, стороны вправе в соглашении определить место, срок и способ передачи товара.

В большинстве случаев контрагенты используют диспозитивный характер правового регулирования и устанавливают в договоре соот​ветствующие положения, которые в наибольшей степени отвечают их конкретным интересам и характеру заключаемой ими сделки. Только в том случае, когда в договоре отсутствуют условия по указанным вопросам, подлежат применению нормы закона. Следует также отме​тить, эти нормы весьма лаконичны по своему содержанию и в основ​ном носят довольно общий характер. Поэтому для регулирования данного аспекта взаимоотношений участников договора купли-продажи часто становится актуальным применение торговых обычаев, обыкновений и сложившейся деловой практики, которые, как пра​вило, имеют приоритет перед диспозитивными нормами права, регу​лирующего права и обязанности сторон договора.
Достаточно часто стороны при заключении договора, особенно в международной торговле, ссылаются на принятые в коммерческом обороте «базисные условия» поставки (ФОБ, СИФ, франко завод (склад) продавца), тем самым облегчая процесс согласования заклю​чаемого договора путем включения стандартных условий, решающих, в частности, вопросы места исполнения обязательств в зависимости от выбранного варианта базисных условий и вида транспортировки товара.

Источником установления содержания «базисных условий» явля​ются торговые обычаи, как правило, чутко реагирующие на изменения коммерческой практики и регулирующие ее наиболее адекват​ным образом. Иногда содержание «базисных условий» устанавлива​ется законом, однако этот способ формулирования правил, которые должны быть достаточно гибкими, в современных условиях не поль​зуется популярностью. В этой связи можно отметить, что в результате принятия нового официального текста раздела 2 ЕТК содержавшиеся в нем статьи, устанавливающие толкование содержания ряда «базис​ных условий», были исключены. Это сделано потому, что содержав​шиеся в ЕТК условия, включенные в него более 50 лет назад, уже не отражали современную торговую практику, и, кроме того, сочли также нецелесообразным устанавливать в законодательном порядке регулирование, которое должно базироваться на коммерческом обо​роте с постоянным совершенствованием форм и методов.
Установление места передачи товара продавцом покупателю имеет большое практическое значение, поскольку решение этого во​проса предопределяет, какая из сторон договора должна будет нести расходы по транспортировке товара. Этот аспект отношений между продавцом и покупателем приобретает особое значение, когда в цене товара «транспортная составляющая» играет весьма важную роль, как это имеет место, как правило, при поставке сырьевых товаров.
В странах, относящихся к романо-германской правовой системе, решение вопросов о месте, времени и способе исполнения продав​цом обязательства передать товар регламентируется в соответствии с положениями общей части обязательственного права, устанавливающими порядок исполнения обязательств. В соответствии с этими нормами местом исполнения обязательства считается место нахож​дения должника по обязательству.

В частности, право ФРГ (§ 269 ГГУ) устанавливает в качестве общего правила, что в случае, когда место исполнения обязательства не согласовано в договоре или не вытекает из сопутствующих обстоя​тельств, в особенности из характера обязательства, местом испол​нения обязательства должно быть место жительства должника или место нахождения его предприятия, если обязательство возникает в ходе осуществления им предпринимательской деятельности.
С другой стороны, в соответствии с французским правом (ст. 1609 ФГК) предоставление вещи должно быть произведено в месте, где во время продажи находилась вещь, являющаяся предметом продажи. Поскольку чаще всего оно находится там, где проживает продавец, договор купли-продажи должен быть исполнен по его месту нахожде​ния. Обычно это место расположения его коммерческого предприятия.
В англо-американской системе права место исполнения продав​цом своего обязательства передать покупателю вещь регламентиру​ется специальными нормами, применимыми только для регулиро​вания отношений купли-продажи, и поэтому они более подробны и в большей степени отражают потребности торговой купли-продажи. Статья 29, п. 2 английского Закона о продаже товаров предусмат​ривает, что в отсутствие договоренности сторон об ином местом передачи (поставки) товара является место нахождения предприятия (place of business) продавца, а если такового нет, то место его нахож​дения (residence). Однако в случае продажи индивидуально-опре​деленных товаров, находящихся в ином известном сторонам месте, местом исполнения считается это место. По сути, аналогичные пра​вила содержатся и в ЕТК (ст. 2-308), где также предусмотрено, что в случае, когда передача товара осуществляется не физически, а путем вручения товарораспорядительных (титульных) документов, они могут быть переданы обычным путем через банк.
Срок передачи вещи регулируется в романо-германской системе права общими нормами о сроках выполнения обязательств. Отсутст​вие прямого указания о сроке передачи в договоре означает, что про​давец обязан поставить товар покупателю немедленно по его требо​ванию. В частности, такое общее правило сформулировано в праве ФРГ (§ 271 ГГУ) и предусматривает, что, если срок исполнения не может быть установлен из содержания договора или сопутствующих обстоятельств, кредитор может немедленно потребовать исполнения обязательства и должник обязан его сразу же исполнить. Во Франции судебная практика признает аналогичный подход в решении данной проблемы.

В англо-американской системе права решение вопроса о сроке исполнения обязательства связано с понятием «разумный срок». В силу английского Закона о продаже товаров (п. 3 ст. 29), если про​давец обязан по договору поставить товар, однако срок поставки не зафиксирован, продавец должен это сделать в течение разумного срока. Какой срок будет разумным, определяется, таким образом, фактическими обстоятельствами, и в случае разногласий между сто​ронами вопрос о продолжительности разумного срока будет разре​шен судом.

В соответствии со ст. 2-309 ЕТК, если срок отгрузки или поставки товаров или какого-либо другого действия по договору не установлен соглашением сторон или иным предусмотренным законом образом, сроком исполнения считается разумный срок. Кроме того, преду​сматривается определение срока для особого случая, когда исполне​ние имеет длящийся характер. Если в таком договоре срок его дейст​вия не определен, он действует в течение разумного срока, однако договор может быть прекращен в любое время каждой из сторон, если иное не установлено соглашением. Для прекращения договора одной из сторон, за исключением случаев, когда это происходит в соответ​ствии с обусловленными обстоятельствами, необходимо получение разумного извещения другой стороной.

Немалый практический интерес представляет вопрос о возмож​ности досрочного исполнения продавцом своего обязательства по поставке товара. В данном вопросе позиции права стран, относящихся к континентальной и англо-американской системам, порой расходятся. Преимущественно в странах романо-германской системы существует позиция, что срок в обязательстве всегда установлен в интересах долж​ника, что означает, что кредитор не имеет права потребовать испол​нения обязательства до наступления установленного срока, но обязан принять исполнение, если оно имеет место до наступления срока.
Вместе с тем в современной коммерческой практике предпочти​тельным является подход, который предусматривает решение этого вопроса в зависимости от конкретных обстоятельств, а именно выясне​ния, в чьих интересах установлен срок исполнения обязательства по договору. Фактически, если обратиться к анализу предприниматель​ской практики заключения договоров купли-продажи, редко можно встретить ситуации, когда срок действует только в интересах одного из контрагентов. С этой точки зрения англо-американское право, которое исходит из недопустимости досрочного исполнения обяза​тельства продавца по договору купли-продажи, безусловно, в большей степени отвечает потребностям регулирования торгового оборота.
Рассматривая характеристику способов исполнения договора купли-продажи, следует принять во внимание следующие аспекты правового регулирования, которое имеет преимущественно диспозитивный характер и в значительной степени совпадает в основ​ных правовых системах, несмотря на использование ими различной юридической техники при формулировании конкретных правовых норм.

Товар, являющийся предметом договора, должен быть передан продавцом покупателю в целом, покупатель не обязан принимать его по частям, даже если физически это представляется возможным сде​лать. Во Франции такое положение подтверждено судебной практи​кой, в ФРГ это вытекает из § 266 ГГУ, а в Англии и США — прямо зафиксировано в законах, посвященных регулированию договора купли-продажи (соответственно ст. 31 Закона о продаже товаров и ст. 2-307 ЕТК).

Продавец может исполнить свою обязанность, состоящую в пере​даче покупателю товара, не лично, а посредством привлечения к этому третьего лица. Такое исполнение считается надлежащим, если только у покупателя нет обоснованного интереса в том, чтобы дого​вор был исполнен лично продавцом.

Как было отмечено выше, другой основной обязанностью про​давца, помимо передачи покупателю вещи, являющейся предметом договора купли-продажи, является перенесение на покупателя права собственности на проданную вещь. Установление факта и момента перехода этого права юридически важно как для сторон договора, так и для третьих лиц. С этого момента продавец утрачивает, а поку​патель приобретает правомочия собственника на предмет купли-про​дажи. Кроме того, на покупателя как собственника переходят с этого момента риски случайной гибели или повреждения товара. И нако​нец, вещь становится имуществом покупателя, и на нее может быть обращено взыскание кредиторов, а сам покупатель отвечает перед третьими лицами за ущерб, причиненный вещи.

Нормы закона о переходе права собственности на вещь во всех со​временных правовых системах являются диспозитивными, и стороны договора могут по своему усмотрению обозначить момент перехода права собственности на имущество. При купле-продаже продавец, нередко добиваясь обеспечения своих интересов при заключении сделок, предусматривающих отсрочку исполнения покупателем своих платежных обязательств, оставляет за собой право собственности на переданный покупателю товар до полного исполнения последним своих обязательств, как правило, до полной уплаты цены за товар.
Для того чтобы право собственности на товар перешло на поку​пателя, продавец должен совершить юридические и фактические действия, требуемые для передачи права собственности от одного лица другому. Совершение определенных юридических действий часто необходимо в тех случаях, когда предметом договора являются вещи, оборот которых регулируется в особом порядке, например не​движимость.

Для перехода права собственности на товар, определенный родо​выми признаками, необходимым условием является его индивидуали​зация. Это означает, что продаваемый товар должен быть обособлен, выделен из массы однородных объектов или проведено иное его точ​ное обозначение как объекта купли-продажи. Актами индивидуа​лизации признаются размещение обозначенного в договоре товара в отдельных помещениях, затаривание, маркировка и другие действия по приведению товара в состояние, пригодное для передачи в иден​тифицированном виде. В частности, передача продавцом товара транспортной организации для его доставки покупателю рассматри​вается одновременно и как акт индивидуализации.
Современному гражданскому праву известны два подхода к регу​лированию перехода права собственности на вещь. В одних странах переход права собственности осуществляется уже в момент заключе​ния договора (консенсуальная система), в других странах для этого необходимо не только заключение договора, но фактическая пере​дача вещи покупателю (система «традиции» — от латинского traditio, означающего «передача»). Если консенсуальная система не действует в случае, когда предметом договора являются родовые товары, то есть право собственности на них не может перейти с продавца на поку​пателя до того, как они будут индивидуализированы, то система «традиции» действует независимо от того, является ли объектом дого​вора индивидуально-определенная вещь или товар, имеющий только родовые признаки.

Консенсуальная система, в частности, принята во французском гражданском праве (ст. 1583 и 1585 ФГК). Продажа является совер​шившейся для сторон и собственность считается по закону приоб​ретенной покупателем от продавца с того момента, как достигнуто соглашение о вещи и о цене, несмотря на то что вещь еще не была передана, а цена не уплачена. Если же товары проданы не как единое целое, а по весу, по счету или иной мерой, то продажа не является совершенной, в том смысле, что проданные вещи остаются на риске продавца до тех пор, пока они не будут взвешены, отсчитаны или отмерены.

В Англии в соответствии со ст. 16 и 18 Закона о продаже товаров право собственности на индивидуально-определенную вещь пере​ходит в момент заключения договора, а на вещь, которая не была индивидуализирована, — в момент ее индивидуализации.
Система «традиции» принята в праве ФРГ, а также в странах, где национальная правовая система развивается в соответствии с тради​циями германского права. В соответствии с § 929 ГГУ устанавлива​ется правило, имеющее общее значение для всех сделок с имуще​ством: для передачи права собственности на движимое имущество необходимо, чтобы собственник этого имущества передал его приоб​ретателю и обе стороны были бы согласны с передачей имущества. Далее указывается, что если приобретатель уже владеет вещью, то для перехода права собственности достаточно одного соглашения.
Право США (ст. 2-401, п. 2 ЕТК) исходит из аналогичных прин​ципов и предусматривает, что право собственности (титул) перехо​дит к покупателю в том месте и в тот момент, где и когда продавец завершает исполнение в отношении физической передачи вещи.
Для ускорения приобретения покупателем права собственности, в частности для целей последующей перепродажи товара, судеб​ная практика признала правило о достаточности для этой цели пере​дачи покупателю товарораспорядительных документов — коноса​мента, железнодорожной накладной, складского свидетельства и т. п. Это положение находит закрепление в законодательстве некото​рых стран, например США (п. 3 ст. 2-401 ЕТК) и ФРГ (§ 929 ГГУ). При получении указанных документов покупателем, что, как пра​вило, осуществляется через банки, при отправке их продавцом, в частности авиапочтой, покупатель становится собственником и получает возможность перепродать еще находящийся в пути куплен​ный товар, обладая этими документами.

Особое значение такой способ имеет при длительных сроках транспортировки, в первую очередь при морской перевозке. Не случайно поэтому сделки на условиях СИФ (CIF), когда покупатель полу​чает коносамент — документ, дающий право распоряжаться товаром и обладающий высокой степенью оборотоспособности, — задолго до того, как товар будет доставлен в указанное место назначения, часто на практике называют «торговлей коносаментами». Однако следует отметить, что сам акт передачи документов может иметь различные правовые последствия: в одних странах будет достаточно передать товарораспорядительные документы в банк для оплаты, а в других — для того, чтобы передача имела юридическую силу, необходим их акцепт покупателем.

По общему правилу все риски, связанные с имуществом, лежат на собственнике этого имущества, и поэтому вместе с переходом права собственности на нового собственника переходит также и риск слу​чайной гибели или порчи этого имущества. В торговых операциях, когда товар перевозится на значительные расстояния, и порой не​сколькими видами транспорта, риск, сопряженный с тем, что товар может быть поврежден, потерян или погибнуть в процессе его достав​ки покупателю, весьма велик. Именно поэтому вопросу страхования транспортных рисков при поставке товаров обычно уделяется повы​шенное внимание. Более того, именно момент перехода риска, а не права собственности, имеет наибольшее практическое значение при совершении торговых операций, когда товар, прежде чем достичь конечного потребителя, может несколько раз перейти от одного торгово-посреднического предприятия к другому.

Пользуясь диспозитивностью указанного правила о переходе риска, контрагенты довольно часто договариваются о моменте пере​хода риска с продавца на покупателя, с тем чтобы риск лежал на той стороне заключаемого договора, которая может более оперативно им управлять, то есть идентифицируют наиболее вероятные риски и застраховать их, что, в свою очередь, зависит от конкретных условий договора.

Вопрос о переходе риска, как правило, регулируется «базисными условиями» поставки, и поэтому стороны, сославшись в конкретном случае на тот или иной базис поставки, решают вопрос о моменте перехода риска. Следует подчеркнуть, что при этом возникает ситуа​ция, когда момент перехода на покупателя права собственности и момент перехода на него риска не совпадают. Например, по некото​рым «базисным условиям» риск переходит на покупателя, когда товар сдается перевозчику, а право собственности покупатель приобретает только тогда, когда он получит товарораспорядительные документы.
Покупатель с момента перехода на него рисков несет имущест​венные последствия утраты или повреждения товара, наступившие при перевозке в результате случайных обстоятельств, и не может требовать их возмещения продавцом. Чтобы покупатель мог воз​ложить на продавца ответственность за недостатки по количеству или качеству товара, он должен доказать, что полная или частичная гибель товара либо его повреждение наступили до момента перехода на него рисков.

Интерес в возмещении ущерба, причиненного покупателю или продавцу как стороне договора, несущей транспортные риски, обес​печивается транспортным страхованием груза. Страхование обычно осуществляет сторона, на которой лежит риск. Однако по условиям коммерческих договоров при определенном базисе поставки стра​хование может быть осуществлено продавцом в пользу покупателя с момента, когда риск уже перешел на него. В таком случае стоимость страхования составит часть цены, которую должен уплатить покупа​тель за товар.
Основными обязанностями покупателя, вытекающими из дого​вора купли-продажи, являются: обязанность уплатить цену, принять товар.

Уплата покупной цены за товар считается главной обязанностью покупателя. В силу квалификации договора купли-продажи в каче​стве двустороннего обязательства сторон их обязанности должны быть, в принципе, выполнены одновременно. Например, в отношении исполнения двустороннего договора законодательство ФРГ (§ 320 ГГУ) в качестве общего правила устанавливает, что тот, кто принял на себя обязательство по двустороннему договору, может не исполнять воз​ложенную на него по договору обязанность до того, как не будет исполнено встречное обязательство другой стороной. В ст. 1651 ФГК предусмотрено, что если в договоре не определено, когда и в каком месте оплачивается товар, то покупатель должен произвести платеж в том месте и в то время, где и когда должно произойти предостав​ление вещи.

Аналогично английский Закон о продаже товаров (ст. 28) преду​сматривает, что поставка товара и уплата цены являются одновре​менными (concurrent) условиями договора. Это означает, что прода​вец должен быть готов и в состоянии передать товар покупателю в обмен на уплату цены, а покупатель должен быть готов и в состоя​нии заплатить цену в обмен на передачу ему товара. Констатируя тот же подход, ЕТК (ст. 2-310) развивает его, предусматривая пра​вила осуществления расчетов в наиболее типичных для торгового оборота ситуациях поставки товаров, например при оплате товара в рассрочку.

Однако на практике стороны, пользуясь диспозитивностью ука​занного правила об одномоментности исполнения обязательств в двустороннем договоре, достаточно часто предусматривают в дого​воре положения, определяющие условия расчетов за товар. Чаще всего эти условия включают в себя способ, время, место оплаты, валюту платежа и т. п. Содержание этих условий может отражать особен​ности заключаемой контрагентами сделки и в наибольшей степени отвечать их интересам. В случае если стороны не согласовали усло​вия платежа в договоре, для регулирования их взаимоотношений по вопросам расчетов применяются диспозитивные нормы об испол​нении денежных обязательств, содержащиеся в законодательстве.
В современных условиях оплата товара, за исключением сделок с потребителем, преимущественно осуществляется не путем расчета наличными средствами, а через различные системы оплаты, преду​сматривающие при этом посредничество банков, когда покупная цена должна быть зачислена на банковский счет продавца. Наиболее распространенной формой оплаты в текущем торговом обороте явля​ется направление продавцом покупателю счета за поставленный товар, где указывается счет продавца в определенном банке. Как пра​вило, в счете указывается и срок, в течение которого должна быть произведена оплата товара, например в течение 30 дней с момента получения покупателем счета за товар. Покупатель считается выпол​нившим свою обязанность по уплате цены в момент зачисления суммы долга на названный счет. У продавца с этого момента возникает обя​зательственное требование к банку, где он имеет счет, в пределах вне​сенной на его счет денежной суммы.

Условия о расчетах за товар, содержащиеся в договоре купли-продажи, становятся основой для заключения продавцом и покупате​лем договоров о предоставлении банками им услуг по реализации согласованной между ними формы расчета, например аккредитив​ного поручения или операции по инкассо. Все эти действия создают лишь организационно-правовые предпосылки для расчета. Однако следует подчеркнуть, что отношения сторон с банками по испол​нению платежного обязательства являются самостоятельными юри​дическими актами, поэтому банк, выполняющий платеж за товар, руководствуется не условиями договора купли-продажи, а догово​ром, который им заключен с покупателем. Аналогично, если банк по каким-либо причинам не исполнил поручение покупателя об оплате товара и деньги не поступили на счет продавца, последний, в первую очередь, должен предъявить требование не банку, а поку​пателю. Таким образом, следует иметь в виду, что не считается со​стоявшимся платежом сам факт выдачи покупателем банковского чека, открытие аккредитива либо акцепт или передача векселя про​давцу.

Важное правовое значение имеет установление места платежа, что особенно важно с точки зрения валютного регулирования и контроля, которое имеет преимущественно императивный характер и в некото​рых странах оказывает серьезное влияние на содержание договорных отношений с иностранным элементом. Само по себе правило о месте исполнения денежного обязательства может быть, в принципе, согла​совано сторонами договора, если это не будет противоречить импе​ративным нормам валютного регулирования.

Если стороны не оговорили место исполнения покупателем обя​зательства об оплате товара, то по праву Франции (ст. 1651 ФГК) и США (ст. 2-310 ЕТК) оплата должна быть произведена в месте, где товар должен быть передан покупателю, а по праву ФРГ (§ 270 ГГУ) — в месте нахождения кредитора (то есть продавца), а в том случае, если продажа была совершена в ходе его обычной пред​принимательской деятельности, то в месте нахождения его пред​приятия. В соответствии с английской судебной практикой платеж обычно осуществляется в месте нахождения продавца, то есть кре​дитора, по платежному обязательству, хотя сторонам предостав​лено право договориться и об ином месте исполнения этого обя​зательства.

Второй основной обязанностью покупателя является принятие купленного товара. Цель этого действия состоит в освобождении продавца от забот о проданной вещи, с тем чтобы не возлагать на него расходы по содержанию или хранению предмета продажи. В целях установления соответствия поставленного товара условиям договора, в частности по количеству и качеству, в особенности, когда речь идет об исполнении сделок в торговле между профессиональными участ​никами рынка (коммерсантами), принятию товара предшествует его осмотр. Поскольку в законодательстве, как правило, вопросы испол​нения не регулируются подробно, такая процедура, включая ее поря​док, место и сроки, может специально оговариваться контрагентами. Довольно часто эти вопросы регламентируются торговыми обычаями (обыкновениями), действующими в том месте, где осуществляется принятие товара.

Право покупателя осмотреть товары в диспозитивной форме преду​смотрено в ЕТК (ст. 2-513). Когда товары подготовлены к поставке, она уже состоялась или товары были индивидуализированы для испол​нения конкретного договора продажи, покупатель имеет право до платежа или до принятия товаров в разумном месте, в разумное время и любым разумным способом их осмотреть. Если продавец обязан или имеет право без осмотра товаров отправить их покупателю, осмотр может иметь место по их прибытии. Официальный текст раздела 2 ЕТК, одобренный в 2003 году, прямо предусмотрел в указанной выше статье, что стороны могут согласовать между собой и зафиксировать в договоре также и способ (стандарт), который должен быть исполь​зован при осмотре (инспекции) товара.

Следует заметить, что соблюдение порядка принятия товара имеет большое значение для реализации прав покупателя, связанных с ответ​ственностью за поставку товара ненадлежащего качества. В частно​сти, в романо-германской правовой системе принятие товара покупа​телем не снимает с продавца ответственности за наличие скрытых недостатков в вещи или же отсутствие обусловленного количества, которое не может быть выявлено при приемке.
4.Правовые средства защиты при нарушении договора купли-продажи.

Средства защиты интересов покупателя реализуются в возмож​ности возложить имущественные санкции на продавца, если он не поставляет товар или допускает просрочку в поставке товара, по​ставляет товары, в частности с недостатками по качеству или коли​честву, а также в случае, если он совершает и иные нарушения своих обязательств. Помимо общих норм, устанавливающих ответствен​ность за нарушение договорных обязательств, регулирование ответ​ственности продавца за неисполнение своих обязанностей имеет определенную специфику.

Как указывалось выше, продавец обязан перенести на покупателя право собственности на товар в полном объеме, с тем чтобы поку​патель мог осуществлять все правомочия собственника в отноше​нии купленного товара без каких-либо ограничений и препятствий. Наличие у третьих лиц в отношении проданной вещи имущественных прав или правомерных притязаний считается недостатком в праве собственности на эту вещь (юридическим недостатком).
К юридическим недостаткам проданного товара относится, прежде всего, сама его принадлежность не продавцу, а иному лицу. В этом случае собственник вещи вправе истребовать ее у покупателя (так называемая эвикция вещи) на основании признания купли-про​дажи недействительной, и продавец чужой вещи в этом случае обязан возместить покупателю причиненные ему изъятием вещи убытки.
К юридическим недостаткам имущества относится также наличие залоговых, интеллектуальных и иных имущественных прав третьих лиц на проданную вещь, о которых покупатель не знал в момент заключения договора. Если предметом договора купли-продажи явля​ется право требования или какое-либо иное имущественное право, то продавец несет ответственность за юридическую действительность таких прав, однако он не отвечает за возможность их практической реализации.

Продавец, не предоставивший покупателю права собственности, обеспечивающего ему возможность спокойного владения проданной вещью или имущественным правом, также должен отвечать за юри​дические недостатки. Ответственность, наступающая в таких слу​чаях, предусматривается во всех правовых системах, хотя ее условия, содержание и объем отличаются в различных национальных пра​вовых системах в силу использования ими различной юридической техники.

По праву ФРГ (§ 435 ГГУ) вещь считается свободной от юридиче​ских недостатков, если третье лицо не может предъявить покупателю никакие права в отношении проданной вещи, кроме тех, которые приняты по договору купли-продажи. Нарушение обязанности про​давца предоставить вещь, свободную от юридических недостатков, влечет за собой наступление такой же ответственности продавца, как и при ответственности за иные виды нарушения договорных обяза​тельств, например просрочку поставки, качественные недостатки товара. После введения регулирования, ставшего результатом модер​низации германского обязательственного права в 2001 году, эти поло​жения об ответственности значительно упростились по сравнению с ранее действовавшими нормами ГГУ, предусматривавшими особое регулирование средств правовой защиты при нарушении договора купли-продажи, отличных от общих норм ответственности за нару​шение обязательств.

В соответствии с французским правом продавец обязан гарантиро​вать покупателю спокойное владение проданной вещью (ст. 1625 ФГК). Даже если во время продажи не было заключено никакого соглаше​ния об этой гарантии, продавец в силу закона обязан гарантировать приобретателя от отобрания по суду вещи целиком или в части или от претензий, относящихся к обременениям данного предмета, о кото​рых не было сообщено продавцом во время продажи (ст. 1626 ФГК). Хотя закон предусматривает возможность договорного изменения содержания указанной законной гарантии (ст. 1627 ФГК), общие положения о контроле за содержанием договорных условий, с точки зрения непротиворечия их принципам добросовестности, устанавли​вают известные рамки для такой свободы договаривающихся сторон. Если все же вещь была по суду отобрана у покупателя, он вправе потребовать от продавца как минимум возврата уплаченной цены и возмещения понесенных в связи с этим убытков.
По английскому Закону о продаже товаров (ст. 12) в договоре име​ется подразумеваемое существенное условие (condition) о том, что продавец имеет право собственности на товар или будет им обла​дать к моменту, когда право собственности должно будет перейти на покупателя. Нарушение этого существенного условия дает поку​пателю право как расторгнуть договор, так и требовать от продавца возмещения убытков. В договоре подразумевается также присутствие простого условия (warranty) о том, что проданный товар свободен от обременении, о которых мог бы знать покупатель до заключения договора. Нарушение такого простого условия не дает покупателю права расторгнуть договор, однако он вправе требовать от продавца возмещения убытков, причиненных нарушением этого простого усло​вия. Закон о недобросовестных условиях договора 1977 года (Unfair Contract Terms Act) запрещает сторонам исключать в договорном порядке оба названных подразумеваемых условия и тем самым исклю​чать ответственность продавца за юридические недостатки продан​ной вещи.

В новом официальном тексте раздела 2 ЕТК, принятом в 2003 году, ст. 2-312 ЕТК, посвященная данному вопросу, подверглась измене​ниям. Старая формулировка, следуя юридико-технической традиции англо-саксонского права, предусматривала, что в любом договоре продажи содержится гарантия продавца, согласно которой переда​ваемый титул (право собственности) является юридически действи​тельным и его передача правомерна. Новая редакция сделала также нормой закона то, что ранее было частью официального коммента​рия, а именно: нарушение законной гарантии передачи титула имеет место, если продажа товара в неразумной степени вовлекает покупа​теля в судебное разбирательство из-за возможного наличия у третьего лица требования или имущественного интереса в отношении про​данного товара. Предоставляемая при продаже законная гарантия означает также, что поставляемые товары свободны от каких-либо обременении в виде залога, права удержания и т. п., о которых поку​патель не знал в момент заключения договора.

Право США, в отличие от английского права, предусматривает, что законная гарантия, касающаяся титула на продаваемый товар, может быть исключена или изменена. Однако это может быть сделано только прямо выраженными условиями договора или в силу обстоя​тельств, которые дают основание покупателю знать, что продавец сам не претендует на обладание титулом или что он намерен продать лишь такие права или титулы, какие могут быть у него или у третьего лица. Кроме того, если стороны не договорились об ином, продавец, выступающий в качестве коммерсанта, обычно торгующего товарами данного рода, гарантирует поставку товаров, свободных от правомер​ного притязания третьего лица, основанного на нарушении какого-либо его права. Однако покупатель, который предоставляет продавцу спецификации, должен обезопасить продавца от таких притязаний, возникающих в результате выполнения подобных спецификаций.
Говоря в целом о возможности исключить или уменьшить ответ​ственность за продажу вещи с юридическими недостатками, следует отметить, что такая практика широко используется, в частности при продаже машинно-технических изделий и материалов, в отно​шении которых действуют патентные права третьих лиц («патентная оговорка»).

Особые правила установлены в отношении правовой защиты добро​совестного приобретателя вещи у лица, не являющегося собствен​ником или правомочным на ее отчуждение в качестве комиссионера, агента и пр. Такой приобретатель, не знающий об отсутствии у про​давца необходимого права на продажу, признается, тем не менее, собственником купленной вещи (ст. 2279 ФГК; § 932-935 ГГУ; ст. 22 английского Закона о продаже товаров; ст. 2-403 ЕТК).

Из указанного правила делается, однако, исключение: у добросо​вестного приобретателя купленная им вещь может быть изъята, если она была похищена у собственника или утрачена им. Но по нормам некоторых стран романо-германской системы права такое изъятие все же невозможно, когда само приобретение вещи было произведено в условиях публичной купли-продажи (на торгах, ярмарках и пр.). В этом случае, как предусмотрено французским правом (ст. 2280 ФГК), первоначальный собственник может требовать возвращения этой вещи, лишь уплатив владельцу цену, которую она ему стоила.

При непоставке товара в срок и обращении покупателя за судеб​ной защитой встает проблема квалификации соответствующих дейст​вий продавца: в зависимости от фактических обстоятельств неис​полнение договора в срок может рассматриваться как отказ продавца от выполнения своего договорного обязательства или лишь только как просрочка в передаче товара. От этого зависит характер примени​мых санкций, которые в основном регулируются общими положе​ниями обязательственного права.

В континентальном праве в случае признания факта просрочки покупатель вправе требовать выполнения продавцом обязательства в натуре, то есть передачи товара, и возмещения убытков, вызванных просрочкой (мораторных убытков). В странах романо-германской системы права считается, что основной интерес покупателя состоит в получении самого товара как потребительной стоимости. Поэтому ему предоставляется, прежде всего, возможность предъявить иск о реальном исполнении продавцом обязательства, то есть о поставке товара, и, кроме того, о взыскании с продавца убытков. И лишь в слу​чае, если поставка с просрочкой приобрела характер существенного нарушения договора, покупатель вправе требовать его расторжения с взысканием с продавца всех причиненных убытков.

В англо-американском праве продавец может быть принужден к исполнению обязательства в натуре (specific performance) только в исключительных случаях, Такой подход к применению санкций исходит из концепции коммерциализации гражданского оборота, где целью купли-продажи является, прежде всего, приобретение покупа​телем имущественных выгод в результате покупки товара, а в тор​говом обороте — получение прибыли. Поэтому обычным средством защиты служит здесь иск покупателя о денежном возмещении причи​ненного непоставкой ущерба, то есть покрытии всех убытков. Выне​сение же судом решения о реальном исполнении договора продавцом рассматривается как возможная мера защиты покупателя, примене​ние которой зависит от усмотрения суда, его дискреционных право​мочий, когда он признает, что возмещение убытков не может быть адекватной компенсацией за нарушение обязательства.
Невыполнение поставки в договорный срок не дает по общему правилу права на расторжение договора, за исключением случая, когда срок, определенный в контракте, рассматривается как сущест​венное условие договора, за пределами которого покупатель утрачи​вает всякий интерес к объекту договора. Аналогично, если непоставка товара квалифицируется как отказ продавца от выполнения этой своей обязанности по договору, то есть признается существенное нарушение договора, покупатель вправе требовать его расторжения со всеми связанными с этим юридическими последствиями.
Требования покупателя о применении к продавцу санкций за непоставку товара в срок — об исполнении обязательства в натуре или денежной компенсации за причиненные убытки — подчиняются неодинаковым в разных странах как общим правилам, так и спе​циальным нормам, предназначенным для регулирования отношений по договору купли-продажи.

О таком подходе свидетельствует характер закрепляемых зако​ном или признаваемых судами случаев возможного истребования покупателем от продавца реального исполнения договора. В США покупателю, не получившему товар, предоставляется возможность произвести закупку заменяющих товаров или же заключить договор о покупке таких товаров у третьего лица (ст. 2-712 ЕТК). Покупатель может требовать реального исполнения лишь в случае, если, приняв разумные меры, он не смог купить заменяющие товары у третьих лиц либо если предметом договора является уникальный товар (ст. 2-716 ЕТК).

В судебной практике Англии иск о реальном исполнении допус​кается, если получение денежной компенсации, то есть возмещение убытков, не может полностью удовлетворить покупателя. Иск о нату​ральном исполнении удовлетворяется при покупке недвижимости и не допускается, когда речь идет об обычном предмете торговли.
Ввиду особого хозяйственного значения качества товара, приоб​ретаемого по договору, во всех системах права подробно регламен​тируется ответственность продавца за поставку вещи ненадлежащего качества, а именно за несоответствие товара условиям по качеству, предусмотренным в законе и оговоренным в договоре.

В странах романо-германской системы права ответственность продавца за качество основывается на концепции возложения на продавца обязательств по качеству поставляемого товара, называе​мых гарантиями качества. Согласно закону при заключении договора купли-продажи продавец считается предоставившим покупателю гарантию качества товара независимо от того, упомянута ли такая гарантия в договоре (законная гарантия). Кроме того, продавец может гарантировать соответствие качества товара условиям, прямо указан​ным в договоре (договорная гарантия). Несоблюдение продавцом этих гарантий рассматривается как нарушение его обязательств, вытека​ющих из договора. Соответствие товара гарантийным обязательствам должно устанавливаться на момент перехода риска случайной гибели или порчи товара с продавца на покупателя.

Содержание законной гарантии продавца сводится к тому, что товар свободен от недостатков, делающих его непригодным для обыч​ного его употребления или назначения, которое имелось в виду при заключении контракта, а также от недостатков, существенно умень​шающих ценность товара, то есть умаляющих ее настолько, что поку​патель, зная о таких недостатках, не приобрел бы вещь вообще или за согласованную им с продавцом цену (ст. 1641 ФГК; § 434 ГГУ).

На наступление ответственности продавца за недостатки каче​ства проданного товара серьезное влияние оказывает и объективный характер недостатков, имеющихся в товаре. Продавец несет ответст​венность за недостатки проданной вещи, которые не могли быть обнаружены покупателем в момент приемки им товара (скрытые недостатки). При этом следует подчеркнуть, что неосведомленность продавца о недостатках проданного товара при этом не принимается во внимание. Если покупатель принял товар с недостатками, о кото​рых он знал или которые могли бы быть им обнаружены при осмотре товара (явные недостатки), это освобождает продавца от ответственно​сти за такие недостатки, и покупатель не вправе предъявить продавцу в дальнейшем претензии и иски в отношении таких недостатков.

Германское право предусматривает, что если недостатки товара неизвестны покупателю в результате его грубой небрежности, то он может воспользоваться правами, связанными с поставкой имеющего качественные недостатки товара, только если продавец умышленно умолчал о недостатках или если продавец принял на себя гарантию о соответствии товара его назначению (§ 442 ГГУ). Что касается купли-продажи, Торговое уложение (§ 377) устанавливает, что право​вая защита при поставке некачественного товара исключается, если покупатель не проверил товар без промедления и об обнаруженных недостатках сразу же не заявил продавцу. Статья 1642 ФГК гласит, что продавец не отвечает за явные пороки проданной вещи, в нали​чии которых покупатель мог убедиться сам.

Предоставление договорных гарантий является одним из способов повышения ответственности за качество товаров и средством усиле​ния защиты интересов покупателя. По договорной гарантии продавец берет на себя ответственность либо за более высокий технический уровень продаваемого товара, либо за надежность и безотказную службу изделия в течение определенного срока. В силу такой гаран​тии продавец обязуется за свой счет устранять любые недостатки товара, которые могут быть обнаружены в течение этого срока, или заменить товар, если устранение недостатков невозможно.

В новом официальном тексте раздела 2 ЕТК (ст. 2-313) в числе пра​вовых последствий предоставления прямо выраженных гарантий, воз​никающих посредством утверждения, обещания, описания, образца, появилось прямое указание на то, что если продавец дает обещание исправить дефекты товара, заменить его или возвратить его стои​мость при наступлении определенного события, то право покупателя на исполнение этого обещания подлежит правовой защите (remedial promise).
В национальных системах права устанавливается ряд санкций, которые могут быть применены к продавцу за поставку вещи с недо​статками по качеству. Современные тенденции развития зарубежного законодательства об ответственности продавца за поставки некаче​ственного товара сводятся к тому, что покупатель, в первую очередь, наделяется правом требовать от продавца исправления некачествен​ной поставки товара.

Так, в соответствии с новым регулированием, включенным в ГГУ (§ 439) в 2001 году, покупатель имеет право выбрать между требова​нием об устранении продавцом недостатков (дефектов) товара и требо​ванием поставки товара, свободного от недостатков, взамен постав​ленного некачественного товара. Право отказаться от договора или требовать уценки товара покупатель, в принципе, может исполь​зовать только тогда, когда его попытка потребовать исправления некачественной поставки осталась без результата. Требование о воз​мещении убытков покупатель также может использовать, если убытки являются результатом наличия недостатков товара. В том случае, когда покупатель требует уплаты убытков вместо поставки товара, реализации этого права должно предшествовать безрезультатное истечение срока, назначенного продавцу для исправления некачест​венной поставки.

Достаточно распространенным средством защиты покупателя при поставке ему товара ненадлежащего качества является право требовать уменьшения покупной цены (уценки) соразмерно пониже​нию стоимости вещи в результате обнаруженных в ее качестве недо​статков.

По общему правилу только в случае существенного характера не​достатков товара, что, безусловно, в первую очередь, зависит от кон​кретных обстоятельств, покупатель имеет право требовать растор​жения договора. Юридическим следствием применения этой санкции является восстановление сторон в прежнем состоянии посредством двусторонней реституции, то есть взаимного возврата сторонами товара и покупной цены, а также возмещение покупателю всех рас​ходов по покупке (транспортных, страховых и складских), кроме того, понесенных им иных убытков, превышающих затраты по уплате покупной цены (ст. 1610 и 1611 ФГК; 284 и 286 ГГУ).

Покупатель вправе, таким образом, требовать в некоторых случаях от продавца возмещения убытков, не покрытых уценкой товара или возвратом цены с возмещением произведенных расходов. По закону это возможно, если: а) недостатки существовали уже в момент заклю​чения договора (право ФРГ); или б) продавец действовал умышленно, то есть знал о недостатках при заключении договора, но умолчал о них (ФРГ и Франция). Однако современная судебная практика исходит из того, что профессиональный коммерсант должен знать о недостатках продаваемой вещи. Использование такой презумпции повышает ответственность продавца, ибо возлагает на него бремя доказательства незнания недостатков вещи и соответственно усили​вает защиту интересов покупателя.

Англо-американское право в регулировании ответственности про​давца за недостатки вещи по качеству исходит из концепции наличия в договоре прямо выраженных и подразумеваемых гарантий продавца относительно качества объекта купли-продажи (ст. 12 и 13 англий​ского Закона о продаже товаров; ст. 2-314 и 2-315 ЕТК). Это и слу​жит юридическим основанием его ответственности при поставке товаров ненадлежащего качества.

Прямые или прямо выраженные гарантии основаны на положениях договора об определенных качественных свойствах товара, в кото​рых содержится описание товара или дается ссылка на его образец, либо вытекают из обещания наличия таких качеств. Закон устанавли​вает, что в таком случае в договоре имеется подразумеваемое условие о том, что поставляемый товар будет соответствовать указанному опи​санию, образцу или обещанию. В случае отсутствия таких договор​ных условий действует законная гарантия качества товара, заключа​ющаяся в том, что товар должен быть удовлетворительного качества и соответствовать цели, для которой обычно приобретается такой товар (если покупатель сообщает продавцу о специальном назначении товара или полагается на опыт продавца при выборе товара, то его качество должно соответствовать этим обстоятельствам).
В соответствии с принятой в англо-американском праве юридиче​ской техникой условие о качестве товара с точки зрения применения тех или иных санкций за нарушение требований к качеству рас​сматривается как существенное (condition) либо простое (warranty) условие договора. Условие квалифицируется как существенное, когда качество в договоре прямо определяется по описанию, по образцу или же продавцу сообщено специальное назначение товара. Нарушение таких указаний дает покупателю право требовать расторжения дого​вора и взыскания всех убытков. Если условие о качестве товара при​знано простым условием, то несоответствие поставленного товара по качеству исключает требование о расторжении договора и покупа​тель вправе лишь требовать соответствующего возмещения убытков. Во многих случаях квалификация юридического значения договор​ного условия о качестве товара, особенно в коммерческом обороте, зависит от действующих торговых обычаев, обыкновений, сложив​шейся деловой практики.

Характер применяемых санкций ставится также в зависимость от факта принятия товара. Англо-американское право, которое, как известно, более коммерциализировано, чем континентальное право, с позиции установления качества различает «принятие поставки» (taking delivery), которое можно было бы условно назвать физическим принятием, и «принятие товаров» (accepting the goods), которое можно было бы рассматривать как окончательное принятие поставки.
Безусловно, физическое принятие товара обычно является первым шагом к его окончательному принятию. В различных ситуациях поку​патель может отказаться от товаров, даже если он до этого осущест​вил действия по физической их приемке. Юридическое значение этих двух актов различно. Осуществив физическое принятие товаров, поку​патель не совершает ничего более того, чем отказ от своего права рассматривать предложенное контрагентом исполнение договора как осуществленное ненадлежащим образом. Физическое принятие не является свидетельством того, что покупатель удовлетворен постав​ленным товаром. В противоположность этому, если покупатель при​нимает товары окончательно, то он теряет право отказаться от них, даже если они имеют явные недостатки. Если покупатель не принял товар или правомерно отказался от уже принятого товара ввиду нару​шения существенного условия, он может защитить свои интересы таким же образом, как и в случае непоставки ему товара, — расторг​нуть договор и взыскать все понесенные убытки. Если же он принял товар с недостатками, то, как правило, может лишь взыскать убытки (ст. 51 и 52 английского Закона о продаже товаров; ст. 2-711 ЕТК).
Одной из важных тенденций современного развития правового регулирования отношений по договору купли-продажи в условиях массового производства и высокого насыщения рынка потребитель​скими товарами является усиление ответственности продавца за качество товара. Эта тенденция проявилась в формулировании норм об ответственности, получивших наименование ответственность за продукт. Основная их цель — облегчить покупателю получение возмещения за понесенный личный или имущественный ущерб в результате использования приобретенных дефектных изделий.
Принципы ответственности за продукт расширяют круг субъектов, непосредственно ответственных перед покупателем: он вправе предъ​явить иск не только продавцу, но и фирме-изготовителю, и всем сле​дующим за ним продавцам. Производитель продукции и вся цепочка звеньев товаропроводящей цепи, то есть оптовые и розничные фирмы, становятся ответственными перед покупателем, хотя они не вступали с ним в договорные отношения.

В большинстве стран, в частности являющихся членами ЕС, где в 1985 году было принято решение о региональной унификации пра​вового регулирования по данному вопросу, ответственность за ущерб, причиненный в результате использования или потребления дефект​ного товара, строится по правилам деликтной гражданской ответст​венности и концентрируется вокруг фигуры производителя товара.
В США, где впервые возникло и энергично развивалось это на​правление по регулированию гражданско-правовой ответственности, в новую редакцию раздела 2 ЕТК внесены правила, указывающие на то, что центральной фигурой ответственности за поставку товаров не​надлежащего качества продолжает оставаться продавец. В частности, в ЕТК включены ст. 2-313А и 2-313В, которые устанавливают осно​ванные на законе обязательства в форме прямо выраженных гаран​тий, действующих в отношениях между продавцом и приобретателем товара, который является не непосредственным его покупателем, то есть лицом, не состоящим с продавцом в договорных отношениях (remote purchaser).
Данная гарантия распространяется, в принципе, на новые товары либо товары, продающиеся как новые, в результате совершения сде​лок в процессе обычной реализации товаров. Кроме того, нарушение этой гарантии исключает возможность возмещения убытков в виде упущенной выгоды. Ответственность перед отдаленным приобрета​телем наступает тогда, когда продавец предоставляет гарантию каче​ства товара путем утверждения о наличии какого-либо факта или дает обещание, имеющее отношение к товару, приводит описание товара или дает обещание исправлять его дефекты, заменять или компен​сировать некачественный товар. Документ, где это зафиксировано, должен быть упакован вместе с товаром или сопровождать продавае​мый товар, и продавец может разумно полагать, что эта информация дойдет до отдаленного приобретателя. Закон устанавливает, что эта информация может содержаться в рекламе или аналогичных публич​ных объявлениях.

Во всех странах, относящихся к различным правовым системам, действует претензионный порядок защиты прав покупателя, которому поставлен товар ненадлежащего качества или количества. Чтобы сохранить свои права требования к продавцу, он обязан предъявить претензию в установленный срок. Размер претензионных сроков, как правило, непродолжителен.

В отношении требований, основанных на недостатках проданных товаров, во многих странах действуют специальные сроки исковой давности. Во Франции (ст. 1648 ФГК) — правило о том, что иск, вытекающий из пороков, влекущих за собой расторжение договора, должен быть предъявлен приобретателем в краткий срок, в зависимо​сти от характера пороков, влекущих расторжение договора, и согласно обычаю места, где была совершена продажа. В ФРГ после реформы обязательственного права 2001 года общий срок, в течение которого должно быть предъявлено требование о недостатках товаров, состав​ляет теперь не шесть месяцев, а два года (§438 ГГУ).

Регулирование исковой давности в разделе 2 ЕТК было изменено в 2003 году. Новый официальный текст в ст. 2-715 (1) дополнил ранее действовавшее общее правило о четырехлетнем сроке исковой дав​ности, исчисляемом с момента возникновения права на иск, нормой, в соответствии с которой этот срок может составлять один год с мо​мента, когда произошло нарушение договора или когда о нем должно было стать известно, но не более пяти лет после того, как возникло право на иск. Данное положение учитывает ситуацию, когда наруше​ние договора обнаружено накануне истечения четырехлетнего срока, подлежащего применению в ином случае.

В практике стран с развитым частноправовым регулированием рыночных отношений наряду с ситуациями, когда продавец прини​мает на себя дополнительные обязательства относительно качества товара в пределах ограниченного периода времени (гарантийные обязательства), весьма распространены ситуации, когда в договоры включаются условия, отменяющие или уменьшающие объем ответст​венности продавца за поставку товаров ненадлежащего качества.
Наиболее жесткую позицию о таких условиях право многих госу​дарств занимает в отношении договоров с участием потребителя. Во Франции помимо специальных норм, направленных на защиту потребителя, к договорным условиям, ограничивающим ответствен​ность за нарушение договора, применяются также общие нормы о содержании обязательств, в том числе правило о соответствии содер​жания договорных обязательств принципу добросовестности.
В праве ФРГ наибольшее значение в данном аспекте имеют нормы законодательства, регулирующие содержание общих условий сде​лок (типовых условий договоров), поскольку в торговом обороте для заключения договоров преимущественно используются такие про​формы. Эти положения в 2001 году были перенесены из отдельного закона в текст ГГУ (§ 305-310). Их основное содержание сводится к тому, что сторона, предлагающая типовые условия договора, не может в результате их использования изменять кардинальным обра​зом справедливый баланс интересов сторон договора, к которому стремится законодательное регулирование, во вред интересам своего контрагента. Кроме того, общее правило, касающееся исключения ответственности, зафиксированное в § 444 ГГУ, предусматривает, что соглашение, в соответствии с которым ограничиваются или исключа​ются права покупателя, связанные с недостатками товара, не имеет силы, если продавец умышленно умолчал о недостатках товара.
Английское право оценивает условия, ограничивающие или исключающие ответственность участников договора, с позиции их соответствия честной деловой практике с использованием критерия разумности. Такой подход закреплен в Законе о честных договорных условиях 1977 года (Unfair Contract Terms Act). Критерию разумно​сти в соответствии с этим Законом договорное условие отвечает тогда, когда оно представляется честным и разумным для того, чтобы быть включенным в договор, с учетом известных сторонам обстоятельств, которые фактически имели место или разумно могли ими предпола​гаться в момент заключения договора.

Право США, учитывая высокий уровень и интенсивность развития торгового оборота, содержит достаточно подробное регулирование вопроса об исключении и изменении ответственности за нарушение договорных условий (гарантий), что нашло свое отражение и в моди​фицированных положениях ЕТК в редакции 2003 года. Статья 2-316, регулирующая исключение и изменение договорных условий (гаран​тий), включает норму об условиях, при которых допускается отказ (disclaimer) от подразумеваемой гарантии рыночной пригодности товара (merchantability) или гарантии пригодности для определенной цели (fitness for a particular purpose) в договоре между коммерсан​том и потребителем.

Для того чтобы такой отказ имел правовую силу, он должен быть в записи (in a record), быть заметным (conspicuous) и выражен понят​ным языком, который должен означать, что продавец не несет ответ​ственности за качество товара, кроме того, о чем прямо установлено в договоре, либо что продавец не принимает на себя ответственность за то, что товары будут пригодны для какой-то конкретной цели, для которой покупатель приобретает данный товар. Новое регулирова​ние также предусматривает, что в договоре с потребителем указание на качество товара «как есть» (as is), «со всеми недостатками» (with all faults) должно быть также сделано в записи заметным образом.
Средства защиты интересов продавца обеспечиваются на случай нарушения покупателем своих обязанностей по принятию товара и уплате покупной цены.

Непринятие товара покупателем в срок ставит вопрос о том, явля​ется ли такое нарушение лишь просрочкой в исполнении им своей обязанности по принятию или уклонением от исполнения договора. Ответ на этот вопрос дается в зависимости от конкретных обстоя​тельств дела и служит основой для применяемых продавцом санкций.
В романо-германской системе права просрочка покупателя в при​нятии товара дает продавцу — по общим нормам обязательственного права — возможность взыскать убытки, которые принято называть мораторными — от латинского тога («просрочка»). В число таких убытков включаются не только расходы по хранению товара, но и затраты, которые понес продавец в связи с задержкой использования им транспортных средств, с помощью которых доставлялся товар. При длительной просрочке, равносильной отказу от исполнения дого​вора, продавец ввиду существенного характера нарушения договора может потребовать его расторжения (§ 323, 325 ГГУ) и возмещения всех понесенных убытков, называемых компенсаторными.
Кроме указанных, возможно применение и других санкций за на​рушение договора. Так, в праве ФРГ специально предусматривается (§ 372, 383, 385 ГГУ), что при просрочке продавец вправе передать товар на хранение или, после уведомления покупателя, продать товар с публичных торгов или через управомоченного на совершение пуб​личных продаж, если этот товар имеет рыночную или биржевую цену. В соответствии с Торговым уложением (§ 373) указанные права про​давца действуют в отношении любых товаров, а также в отношении сдачи товара на любой надежный склад.

В соответствии с английским правом при непринятии товара покупателем в «разумный срок» продавец может перепродать товар и взыскать убытки за просрочку в принятии товара покупателем, а в случае признания факта уклонения покупателя от исполнения договора — отказаться от договора и взыскать понесенные в связи с этим убытки (ст. 37 и п. 1 ст. 50 Закона о продаже товаров Англии). Статья 2-703 ЕТК устанавливает, что в случае, когда покупатель неправомерно отказывается принять товары в целом или в части, в отношении товаров, которых это непосредственно касается, про​давец, в частности, вправе перепродать товары и взыскать возникшие у него убытки.

Во всех правовых системах устанавливаются санкции по защите интересов продавца на случай неполучения цены за товар или воз​никновения существенной угрозы лишиться получения такой цены.

В соответствии с подходом, сложившимся в праве стран, относя​щихся к романо-германской правовой системе, при неоплате поку​пателем товара продавец вправе предъявить иск о взыскании цены, то есть об исполнении покупателем своего денежного обязательства и возмещении причиненных убытков в результате неполучения цены, которые в данном случае подлежат исчислению в процентах к сумме долга (ст. 1654 ФГК; § 324, 325 ГГУ; п. 1 ст. 49 и п. 1 ст. 50 Закона о продаже товаров Англии; ст. 2-709 ЕТК),

Во всех странах закон и практика определяют средства обес​печения для продавца получения цены за товар, направленность которых — побудить покупателя к оплате товара. Такие средства устанавливаются законом (ст. 1612 ФГК; ст. 38-46 Закона о продаже товаров Англии; ст. 2-703-2-707 ЕТК) либо судебной практикой (ФРГ).

К указанным мерам, применимым к покупателю даже в случаях, когда юридически он стал уже собственником товара, относятся:

· право продавца удержать вещь, находящуюся в его владении, до получения платежа (ст. 1612 ФГК; п. 1 ст. 39 и ст. 41 Закона о продаже товаров Англии; ст. 2-703 ЕТК);

· право приостановить доставку покупателю товара, находящегося в пути во владении перевозчика, если продавец узнал об объявле​нии покупателя несостоятельным должником (ст. 1613 ФГК; п. 1 ст. 39 и ст. 44 Закона о продаже товаров Англии; ст. 2-705 ЕТК). Такое «право остановки товара в пути» (stoppage in transit) обя​зывает перевозчика сдать товар обратно продавцу или складиро​вать по указанию последнего товар для удержания его до момента получения платежа;

· право перепродать товар после предварительного уведомления покупателя и удовлетворить свое требование о получении цены из суммы, вырученной от продажи вещи. В англо-американском праве такая санкция связывается, в частности, с поставкой скоропортя​щихся товаров (п. 3 ст. 48 Закона о продаже товаров; ст. 2-706 и 2-709 ЕТК).

Помимо обеспечительных средств получения цены, вытекающих из закона, в коммерческой практике довольно широко продав​цами используются и договорные способы обеспечения исполнения покупателем своей обязанности оплатить товар. К ним, в частности, относятся включаемые в текст договора: а) условие о передаче товаров или товарораспорядительных документов покупателю лишь против оплаты; б) условие о том, что право собственности на товар перейдет к покупателю только после полной уплаты им цены (об «удержании титула на вещь»). В праве ФРГ последний способ обеспечения испол​нения обязательства покупателя уплатить цену за товар прямо регла​ментируется в законодательстве (§ 449 ГТУ).
Определенные особенности характерны для методов определе​ния убытков, подлежащих возмещению при нарушении договора купли-продажи, в условиях развитого рыночного оборота. На прак​тике взыскание конкретных убытков, понесенных в связи с нару​шением договора, затрудняется, как правило, сложностью их дока​зательства. Это, естественно, не способствует динамизму торгового оборота в силу того, что его участники нуждаются в четком представ​лении, какими денежными активами они могут распоряжаться в спор​ных ситуациях, продолжая свою деятельность.

Развитие коммерческого оборота постепенно привело к тому, что появились такие способы определения подлежащего возмещению ущерба (убытков), которые позволяли быстро и оперативно разре​шить эту проблему, обеспечивая тем самым необходимую опреде​ленность в правовых взаимоотношениях сторон. Первоначально в судебной практике, а затем и в законодательстве ряда государств было закреплено правило о возможности взыскания не конкретных убыт​ков, вызванных неисполнением договорных обязательств одним из контрагентов, а так называемых «абстрактных убытков».
В настоящее время в странах романо-германской системы права этот подход преимущественно закреплен судебной практикой и тор​говыми обычаями. Признание права на получение «абстрактных убытков» основывается на понимании, что в торговом обороте при​обретение и реализация коммерсантами обращающихся на рынке товаров по рыночным ценам соответствует «обычному ходу вещей». Последнее обстоятельство, в свою очередь, является решающим крите​рием определения размера той части убытков от нарушения договора, которые составляют упущенную выгоду, которую ожидала получить потерпевшая от неисполнения договора сторона.

Следует вместе с тем заметить, что в Швейцарии эта тенденция привела к тому, что, опираясь на сложившуюся коммерческую и судебную практику, Обязательственный закон (п. 2 ст. 215) прямо установил, что, если в процессе коммерческого оборота покупатель не исполняет своего обязательства оплатить товар, в отношении которого имеется рыночная или биржевая цена, продавец имеет право без совершения новой сделки по продаже товара, не оплаченного покупателем, потребовать от него уплаты в качестве возмещения убытков разницы между ценой товара по заключенному между ними договору и рыночной или биржевой ценой, существовавшей на момент исполнения договора.

В странах англо-американской системы права соответствующие нормы о возможности взыскания «абстрактных убытков» при нару​шении договора купли-продажи содержатся в законодательных актах. Так, п. 3 ст. 50 английского Закона о продаже товаров устанавливает, в частности, положение, в соответствии с которым, если имеется рынок в отношении товаров, являющихся предметом договора, нару​шенного со стороны покупателя, размер убытков устанавливается, если из обстоятельств не явствует иного (prima facie), по разнице между договорной ценой и рыночной или текущей ценой в момент, когда обязательство покупателя по приемке товара должно быть им исполнено.

ЕТК также содержит аналогичные правила определения раз​мера убытков с применением «абстрактного» способа их исчисления: ст. 2-708 — убытков, возникших у продавца, ст. 2-713 — убытков, возникших у покупателя. Кроме того, ЕТК содержит специальные правила относительно доказательства рыночной цены для тех случаев, когда она используется для определения размера убытков (ст. 2-723). В соответствии с этими нормами, если разбирательство по иску, основанному на предварительном отказе от договора, начинается до наступления срока исполнения в отношении всех или части това​ров, размер убытков, основанных на рыночной цене, определяется в соответствии с превалирующей ценой на такой товар в момент, когда потерпевшая сторона узнала об отказе от договора.
Если приведение доказательств превалирующей цены, сущест​вующей в момент или в месте, предусмотренных в данном разделе, оказывается затруднительным, то может быть взята цена, превалиро​вавшая в течение разумного срока до или после предусмотренного времени или в каком-либо ином месте, которое с коммерческой точки зрения или согласно торговым обыкновениям может служить разум​ной заменой установленного места с учетом расходов по перевозке товара в такое иное место или из него.

В случае, когда речь идет о превалирующей цене или стоимости товаров, обычно продаваемых и покупаемых на определенной товар​ной бирже, сообщения в официальных публикациях и коммерческих журналах или в газетах и периодических изданиях, находящихся в общем обращении, опубликованные как сообщения данной биржи, допускаются в качестве доказательства. Обстоятельства, касающиеся подготовки таких сообщений, могут повлиять на их доказательствен​ную силу, но не на их допустимость в качестве доказательства.
Говоря об использовании «абстрактного» способа исчисления убытков, имеющего широкое применение в коммерческой практике в отношении товаров, которые котируются на рынке или о цене кото​рых можно узнать из объективных источников информации, следует подчеркнуть, что в тех случаях, когда применение этого способа не​возможно из-за отсутствия данных о наличии рынка соответству​ющих товаров, для установления размера убытков применяются общие нормы об определении ущерба за нарушение обязательств.
5.Особенности правового регулирования международных договоров купли-продажи.

В результате проводимой международной унификации права, регулирующего международную торговлю, в настоящее время нормы гражданского и торгового права многих стран, содержащиеся в нацио​нальных источниках права, оказались вытесненными соответствую​щими положениями международных актов. В силу этого несомненный интерес с точки зрения современного регулирования международных сделок, среди которых купля-продажа занимает, безусловно, самое заметное место, представляет рассмотрение международных источни​ков регулирования договоров, которыми опосредуются коммерческие отношения между контрагентами, имеющими различную националь​ную принадлежность.

Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров (Венская конвенция 1980 года)
Конвенция является наиболее успешным опытом международно-правовой унификации, и по числу государств-участников не знает себе равных среди документов, регламентирующих отношения из меж​дународных коммерческих договоров. На середину 2005 года число участников Венской конвенции насчитывало 65 стран со всех концов света.

В преамбуле Конвенции отмечаются основополагающие принципы, которые учитывались при ее разработке; к ним относится убеждение в том, что развитие международной торговли на основе равенства и взаимной выгоды является важным элементом в деле содействия развитию дружественных отношений между государствами; а также убеждение в том, что принятие единообразных норм, регулирующих договоры международной купли-продажи товаров и учитывающих различные общественные, экономические и правовые системы, будет способствовать устранению правовых барьеров в международной торговле и развитию международной торговли.

Венская конвенция следующим образом предусматривает сферу своего применения. Она применяется, когда: 1) коммерческие пред​приятия продавца и покупателя находятся в разных государствах, являющихся договаривающимися государствами; 2) согласно нормам международного частного права применимо право договаривающегося государства, поэтому случаи применения Конвенции более многочис​ленны. Ни национальная принадлежность сторон, ни их гражданский или торговый статус, ни гражданский или торговый характер дого​вора не принимаются во внимание при определении применимости Конвенции.

Конвенция не применима к купле-продаже: а) товаров, которые приобретаются для личного, семейного или домашнего использо​вания, за исключением случаев, когда продавец в любое время до или в момент заключения договора не знал и не должен был знать, что товары приобретаются для такого использования; Ь) с аукциона; с) в порядке исполнительного производства или иным образом в силу закона; d) фондовых бумаг, акций, обеспечительных бумаг, оборот​ных документов и денег; е) судов водного и воздушного транспорта, а также судов на воздушной подушке; f) электроэнергии.
В соответствии с Конвенцией договоры на поставку товаров, под​лежащих изготовлению или производству, считаются договорами купли-продажи, если только сторона, заказывающая товары, не берет на себя обязательства поставить существенную часть материалов, необходимых для изготовления или производства таких товаров. Проводится также разграничение между договорами купли-продажи и договорами подрядного типа. Конвенция не применяется к догово​рам, в которых обязательства стороны, поставляющей товары, заклю​чаются в основном в выполнении работы или предоставлении иных услуг.

Конвенция регламентирует только заключение договора купли-продажи и те права и обязательства продавца и покупателя, которые возникают из такого договора, и не касается: а) действительности самого договора или каких-либо из его положений или любого обычая; Ь) последствий, которые может иметь договор в отноше​нии права собственности на проданный товар. Кроме того, Конвен​ция не применяется в отношении ответственности продавца за при​чиненные товаром повреждения здоровью или смерть какого-либо лица.

Конвенция допускает исключение ее применения сторонами дого​вора купли-продажи, отступление от любого из ее положений или изменение действия договора. Отступление от положений Конвенции не ограничено какими-либо правилами, поэтому продавец и покупа​тель могут полностью исключить ее применение к контракту.
Венская конвенция содержит правила о толковании ее предпи​саний с учетом международного характера Конвенции и необходи​мости содействовать достижению единообразия в ее применении и соблюдению добросовестности в международной торговле. Заявления и иное поведение стороны договора толкуются в соответствии с ее намерением, если другая сторона знала или не могла не знать, каково это намерение. Если это невозможно, то заявления и иное поведение стороны толкуются в соответствии с тем пониманием, которое имело бы разумное лицо, действующее в том же качестве, что и другая сто​рона при аналогичных обстоятельствах. При определении намерения стороны или понимания, которое имело бы разумное лицо, Конвен​ция исходит из того, что необходимо учитывать все соответствующие обстоятельства, включая переговоры, любую практику, которую сто​роны установили в своих взаимных отношениях, обычаи и любое последующее поведение сторон.

Восполнение положений Венской конвенции осуществляется с использованием двух основных критериев: вопросы, относящиеся к предмету регулирования Конвенции, которые прямо в ней не разре​шены, подлежат разрешению в соответствии с общими принципами, на которых она основана, а при отсутствии таких принципов — в соответствии с правом, применимым в силу норм международного частного права.

Вторым критерием, определяющим порядок разрешения вопро​сов, относящихся к предмету регулирования Венской конвенции, является право, применимое в силу норм международного частного права, то есть на основе коллизионных норм. Подобный единообраз​ный подход предоставляет сторонам соответствующих контрактов, а также арбитрам достаточно определенные ориентиры для определе​ния применимого права и обеспечивает единство подходов при реа​лизации соответствующих международных контрактов и разрешении возникающих из них споров.

В соответствии с Конвенцией контрагенты связаны любым обы​чаем, относительно которого они договорились, и практикой, кото​рую они установили в своих взаимных отношениях. При отсутствии договоренности об ином считается, что стороны подразумевали при​менение к их договору или его заключению обычая, о котором они знали или должны были знать и который в международной торговле широко известен и постоянно соблюдается сторонами в договорах данного рода в соответствующей области торговли.
Конвенция не требует, чтобы договор купли-продажи заключался или подтверждался в письменной форме или подчинялся иному тре​бованию в отношении формы. Он может доказываться любыми сред​ствами, включая свидетельские показания. Одновременно Конвенция допускает заявление договоривающегося государства относительно обязательной письменной формы договора купли-продажи, его изме​нения или прекращения соглашением сторон либо оферты, акцепта или любого иного выражения намерения. В этой связи следует иметь в виду, что российское законодательство (п. 3 ст. 162 ГК) предусмат​ривает, что нарушение простой письменной формы внешнеэконо​мической сделки влечет за собой ее ничтожность. Поскольку это правило действовало и в момент ратификации Венской конвенции СССР, было сделано заявление о соблюдении обязательной письмен​ной формы договора международной купли-продажи товаров.
Часть II Венской конвенции (ст. 14-24) содержит правила о заключении договора купли-продажи путем направления оферты и акцепта. Положения Конвенции об оферте включают определение оферты, правила об отмене и отзыве оферты, а также о вступлении оферты в силу и последствиях ее отклонения. Конвенция говорит о двух видах предложения заключить договор (оферты): предложении, адресованном одному или нескольким конкретным лицам; и предло​жении, адресованном неопределенному кругу лиц, — и указаны при​знаки, согласно которым предложение рассматривается в качестве оферты.

В отношении предложения о заключении договора, адресован​ного одному или нескольким конкретным лицам, выделяются следу​ющие признаки: достаточная определенность предложения и нали​чие намерения оферента считать себя связанным в случае акцепта. Предложение является достаточно определенным, если в нем обозна​чен товар и прямо или косвенно устанавливаются количество и цена либо предусматривается порядок их определения. Предложение, адресованное неопределенному кругу лиц, рассматривается лишь как приглашение делать оферты, если только иное прямо не указано лицом, сделавшим такое предложение. Оферта вступает в силу, когда она получена адресатом оферты.

Оферта, даже если она является безотзывной, может быть отме​нена оферентом, если сообщение об отмене получено адресатом раньше, чем сама оферта, или одновременно с ней. Оферта может быть отозвана оферентом, пока договор не заключен, если сообще​ние об отзыве будет получено адресатом оферты до отправки им акцепта. Однако оферта не может быть отозвана: а) если в оферте указывается путем установления определенного срока для акцепта или иным образом, что она является безотзывной; или b) если для адресата оферты было разумным рассматривать оферту как безотзыв​ную и адресат оферты действовал соответственно. Оферта, даже когда она является безотзывной, утрачивает силу по получении оферентом сообщения об отклонении оферты.

Положение Конвенции об акцепте содержат следующие правила: определение акцепта, порядок исчисления срока для акцепта, поря​док отмены акцепта, а также правило о том, когда договор считается заключенным. Акцептом является заявление или иное поведение адресата оферты, выражающее согласие с офертой. Молчание или бездействие сами по себе не являются акцептом. Акцепт оферты всту​пает в силу в момент, когда указанное согласие получено оферентом. Акцепт не имеет силы, если оферент не получает указанного согла​сия в установленный им срок, а если срок не установлен, то в разум​ный срок, принимая при этом во внимание обстоятельства сделки, в том числе скорость использованных оферентом средств связи. Устная оферта должна быть акцептована немедленно, если из обстоя​тельств не следует иное.

Важно отметить, что в Конвенции содержится правило, допуска​ющее выражение оферты в виде конклюдентных действий: если в силу оферты или в результате практики, которую стороны установили в своих взаимных отношениях, или обычая адресат оферты может, не извещая оферента, выразить согласие путем совершения какого-либо действия, в частности действия, относящегося к отправке товара или уплате цены, акцепт вступает в силу в момент совершения такого действия, при условии, что оно совершено в пределах срока, указан​ного в предыдущем абзаце.

В соответствии с Конвенцией ответ на оферту, который имеет целью служить акцептом, но содержит дополнения, ограничения или иные изменения, является отклонением оферты и представляет собой встречную оферту. Однако ответ на оферту, который имеет целью служить акцептом, но содержит дополнительные или отлич​ные условия, не меняющие существенно условий оферты, является акцептом, если только оферент без неоправданной задержки не воз​разит устно против этих расхождений или не направит уведомле​ния об этом. Если он этого не сделает, то условиями договора будут являться условия оферты с изменениями, содержащимися в акцепте.
Дополнительные или отличные условия в отношении, среди про​чего, цены, платежа, качества и количества товара, места и срока поставки, объема, ответственности одной из сторон перед другой или разрешения споров считаются существенно изменяющими условия оферты.

Установленный оферентом в телеграмме или письме срок для акцепта начинается с момента сдачи телеграммы для отправки, или с даты, указанной в письме, или, если такая дата не указана, с даты, указанной на конверте. Течение срока для акцепта, установленного оферентом по телефону, телетайпу или при помощи других средств моментальной связи, начинается с момента получения оферты ее адресатом. Следует без промедления известить об этом адресата оферты устно или направит ему соответствующее уведомление. Когда из письма или иного письменного сообщения, содержащего запоздав​ший акцепт, видно, что оно было отправлено при таких обстоятель​ствах, что, если бы его пересылка была нормальной, оно было бы получено своевременно, запоздавший акцепт сохраняет силу акцепта, если только оферент без промедления не известит адресата оферты устно, что он считает свою оферту утратившей силу, или не направит ему уведомления об этом.

Акцепт может быть отменен, если сообщение об отмене получено оферентом раньше того момента или в тот же момент, когда акцепт должен был бы вступить в силу. Договор считается заключенным в момент, когда акцепт оферты вступает в силу в соответствии с поло​жениями настоящей Конвенции.

Часть III Конвенции (ст. 25-88), составляющая основное содер​жание Конвенции, регулирует права и обязанности контрагентов, вытекающие из договора купли-продажи.

Конвенция устанавливает, что нарушение договора, допущенное одной из сторон, является существенным, если оно влечет за собой такой вред для другой стороны, что последняя в значительной степени лишается того, на что была вправе рассчитывать на основании дого​вора, за исключением случаев, когда нарушившая договор сторона не предвидела такого результата и разумное лицо, действующее в том же качестве при аналогичных обстоятельствах, не предвидело бы его.
Заявление о расторжении договора имеет силу лишь в том случае, если оно сделано другой стороной посредством извещения. Причем, поскольку иное прямо не предусмотрено в части III Конвенции, в случае если извещение, запрос или иное сообщение даны или сде​ланы стороной в соответствии с частью III и средствами, надлежа​щими при данных обстоятельствах, задержка или ошибка в передаче сообщения либо его недоставка по назначению не лишают эту сто​рону права ссылаться на свое сообщение.

В этой же главе содержатся правила, определяющие порядок исполнения обязательства в натуре. В соответствии с положениями Конвенции, если одна из сторон имеет право потребовать исполне​ния какого-либо обязательства другой стороной, суд не будет обязан выносить решение об исполнении в натуре, кроме случаев, когда он сделал бы это на основании своего собственного закона в отноше​нии аналогичных договоров купли-продажи, не регулируемых Кон​венцией.

Правила об изменении или прекращении договора затрагивают две ситуации. Во-первых, договор может быть изменен или прекращен путем простого соглашения сторон. Во-вторых, письменный дого​вор, в котором содержится положение, требующее, чтобы любое изменение договора или его прекращение соглашением сторон осу​ществлялось в письменной форме, не может быть иным образом изме​нен или прекращен соглашением сторон. Однако поведение стороны может исключить для нее возможность ссылаться на указанное поло​жение в той мере, в какой другая сторона полагалась на такое по​ведение.

В соответствии с Конвенцией обязанности продавца состоят в поставке товара, передаче относящихся к нему документов и пере​даче права собственности на товар в соответствии с требованиями договора и Конвенции.

Если продавец не обязан поставить товар в каком-либо ином опре​деленном месте, его обязательство по поставке заключается: а) если договор купли-продажи предусматривает перевозку товара — в сдаче товара первому перевозчику для передачи покупателю; б) если в слу​чаях, не подпадающих под действие предыдущего подпункта, договор касается товара, определенного индивидуальными признаками, или неиндивидуализированного товара, который должен быть взят из определенных запасов либо изготовлен или произведен, и стороны в момент заключения договора знали о том, что товар находится либо должен быть изготовлен или произведен в определенном месте, — в предоставлении товара в распоряжение покупателя в этом месте; с) в других случаях — в предоставлении товара в распоряжение поку​пателя в месте, где в момент заключения договора находилось ком​мерческое предприятие продавца.

Если продавец в соответствии с договором или Конвенцией пере​дает товар перевозчику и если товар четко не идентифицирован для целей договора путем маркировки, посредством отгрузочных документов или иным образом, продавец должен дать покупателю извещение об отправке с указанием товара. Если продавец обязан обеспечить перевозку товара, он должен заключить такие договоры, которые необходимы для перевозки товара в место назначения над​лежащими при данных обстоятельствах способами транспортировки и на условиях, обычных для такой транспортировки. Если продавец не обязан застраховать товар при его перевозке, он должен по просьбе покупателя представить ему всю имеющуюся информацию, необхо​димую для осуществления такого страхования покупателем.
Если договор устанавливает или позволяет определить дату по​ставки, товар должен быть поставлен этой датой; если договор уста​навливает или позволяет определить период времени для поставки — в любой момент в пределах этого периода, поскольку из обстоя​тельств не следует, что дата поставки назначается покупателем; или в любом другом случае — в разумный срок после заключения договора.

Продавец должен поставить товар, который по количеству, ка​честву и описанию соответствует требованиям договора и кото​рый затарирован или упакован так, как это требуется по договору. За исключением случаев, когда стороны договорились об ином, товар не соответствует договору, если он: а) не пригоден для тех целей, для которых товар того же описания обычно используется; b) не при​годен для любой конкретной цели, о которой продавец прямо или косвенно был поставлен в известность во время заключения дого​вора, за исключением тех случаев, когда из обстоятельств следует, что покупатель не полагался или что для него было неразумным пола​гаться на компетентность и суждения продавца; с) не обладает каче​ствами товара, представленного продавцом покупателю в качестве образца или модели; d) не затарирован или не упакован обычным для таких товаров способом, а при отсутствии такового — способом, который является надлежащим для сохранения и защиты данного товара.

Продавец несет ответственность по договору и по Конвенции за любое несоответствие товара, которое существует в момент пере​хода риска на покупателя, даже если это несоответствие становится очевидным только позднее. Продавец также несет ответственность за любое несоответствие товара, которое возникает после момента, указанного в предыдущем пункте, и является следствием нарушения им любого своего обязательства, включая нарушение любой гарантии того, что в течение того или иного срока товар будет оставаться при​годным для обычных целей или какой-либо конкретной цели либо будет сохранять обусловленные качества или свойства.
В случае досрочной поставки продавец сохраняет право до наступ​ления предусмотренной для поставки даты поставить недостающую часть или количество товара либо новый товар взамен поставленного товара, который не соответствует договору, либо устранить любое несоответствие в поставленном товаре при условии, что осуществле​ние им этого права не причиняет покупателю неразумных неудобств или неразумных расходов.

Покупатель утрачивает право ссылаться на несоответствие товара, если он не дает продавцу извещения, содержащего данные о харак​тере несоответствия, в разумный срок после того, как оно было или должно было быть обнаружено покупателем. В любом случае покупа​тель утрачивает право ссылаться на несоответствие товара, если он не дает продавцу извещения о нем не позднее, чем в пределах двух​летнего срока, считая с даты фактической передачи товара поку​пателю, поскольку этот срок не противоречит договорному сроку гарантии. Однако продавец не вправе ссылаться на положения ст. 38 и 39, если несоответствие товара связано с фактами, о которых он знал или не мог не знать и о которых он не сообщил покупателю.
Продавец обязан поставить товар свободным от любых прав или притязаний третьих лиц, за исключением тех случаев, когда поку​патель согласился принять товар, обремененный таким правом или притязанием. Продавец обязан поставить товар свободным от любых прав или притязаний третьих лиц, основанных на промышленной собственности или другой интеллектуальной собственности, о кото​рых в момент заключения договора продавец знал или не мог не знать, при условии, что такие права или притязания основаны на промыш​ленной собственности или другой интеллектуальной собственности: а) по закону государства, где товар будет перепродаваться или иным образом использоваться, если в момент заключения договора стороны предполагали, что товар будет перепродаваться или иным образом использоваться в этом государстве; или b) в любом другом случае — по закону государства, в котором находится коммерческое предприя​тие покупателя.

Средства правовой защиты покупателя в случае нарушения договора продавцом сводятся к следующим основным моментам.
Во-первых, покупатель может потребовать исполнения продавцом своих обязательств, во-вторых, в случае несоответствия товара дого​вору у покупателя имеются два правомочия: если такое несоответст​вие составляет существенное нарушение договора, покупатель может потребовать замены товара. При несоответствии товара договору, которое не является существенным, покупатель может потребовать от продавца устранить это несоответствие путем исправления, за исключением случаев, когда это является неразумным с учетом всех обстоятельств.

Покупателем может быть предоставлен продавцу дополнительный срок для исполнения своих обязательств. За исключением случаев, когда покупатель получил извещение от продавца о том, что он не осуществит исполнения в течение установленного таким образом срока, покупатель не может в течение этого срока прибегать к каким-либо средствам правовой защиты от нарушения договора. Покупатель, однако, не лишается тем самым права требовать возмещения убытков за просрочку в исполнении.

Продавец может устранить за свой счет любой недостаток в испол​нении им своих обязательств, если он может сделать это без неразум​ной задержки и не создавая для покупателя неразумных неудобств или неопределенности в отношении компенсации продавцом расходов, понесенных покупателем. Если продавец просит покупателя сооб​щить, примет ли он исполнение, и покупатель не выполняет этой просьбы в течение разумного срока, продавец может осуществить исполнение в пределах срока, указанного в его запросе.
Покупатель может заявить о расторжении договора, если неиспол​нение продавцом любого из его обязательств по договору или по Конвенции составляет существенное нарушение договора; или, если продавец не поставляет товара в течение дополнительного срока, установленного покупателем; или продавец заявляет, что он не осу​ществит поставки в течение установленного таким образом срока.
Если товар не соответствует договору, независимо от того, была ли цена уже уплачена, покупатель может снизить цену в той же про​порции, в какой стоимость, которую фактически поставленный товар имел на момент поставки, соотносится со стоимостью, которую на тот же момент имел бы товар, соответствующий договору.
Основными обязанностями покупателя являются уплата цены за товар и принятие поставки товара в соответствии с требованиями договора и Конвенции. Обязательство покупателя уплатить цену включает принятие таких мер и соблюдение таких формальностей, которые могут требоваться согласно договору или согласно законам и предписаниям, для того чтобы сделать возможным осуществление платежа.

В тех случаях, когда договор был юридически действительным образом заключен, но в нем прямо или косвенно не устанавливается цена или не предусматривается порядок ее определения, считается, что стороны, при отсутствии какого-либо указания об ином, под​разумевали ссылку на цену, которая в момент заключения договора обычно взималась за такие товары, продававшиеся при сравнимых обстоятельствах в соответствующей области торговли.
Если цена установлена в зависимости от веса товара, то в случае сомнения она определяется по весу нетто. Место уплаты цены опре​делено в зависимости от избранного сторонами места платежа.
При согласовании сторонами места совершения платежа такой платеж производится в данном согласованном месте. В иных случаях покупатель должен уплатить цену продавцу: а) в месте нахождения коммерческого предприятия продавца; или b) если платеж должен быть произведен против передачи товара или документов — в месте их передачи.

Если покупатель не обязан уплатить цену в какой-либо иной кон​кретный срок, он должен уплатить ее, когда продавец в соответствии с договором и Конвенцией передает либо сам товар, либо товарорас​порядительные документы в распоряжение покупателя. Продавец может обусловить передачу товара или документов осуществлением такого платежа. Если договор предусматривает перевозку товара, продавец может отправить его на условиях, в силу которых товар или товарораспорядительные документы не будут переданы покупателю иначе, как против уплаты цены. Покупатель не обязан уплачивать цену до тех пор, пока у него не появится возможность осмотреть товар, за исключением случаев, несовместимых с ожиданием появле​ния такой возможности.

Обязанность покупателя принять поставку заключается: а) в со​вершении им всех таких действий, которые можно было разумно ожидать от него для того, чтобы позволить продавцу осуществить поставку (например, открытие аккредитива, уплата авансового пла​тежа, фрахтование судна при продаже товара на условиях FOB, FAS); и b) в принятии товара.

Средства правовой защиты продавца в случае нарушения дого​вора покупателем сводятся в основном к следующим правомочиям. Продавец может потребовать от покупателя уплаты цены, принятия поставки или исполнения им других обязательств. Продавец может установить дополнительный срок разумной продолжительности для исполнения покупателем своих обязательств. За исключением слу​чаев, когда продавец получил извещение от покупателя о том, что он не осуществит исполнения в течение установленного таким образом срока, продавец не может в течение этого срока прибегать к каким-либо средствам правовой защиты от нарушения договора.
Продавцу предоставлено право заявить о расторжении договора в двух ситуациях. Первая касается двух возможных случаев, когда товар продавцом поставлен, а цена его покупателем не оплачена: а) если неисполнение покупателем любого из его обязательств по договору или по Конвенции составляет существенное нарушение договора; b) покупатель не исполняет в течение дополнительного срока, установленного продавцом, своего обязательства уплатить цену или принять поставку товара или заявляет о том, что он не сде​лает этого в течение установленного таким образом срока.
Вторая ситуация — когда покупатель оплатил поставленный ему продавцом товар. Продавец утрачивает право заявить о расторже​нии договора, если он не сделает этого: а) в отношении просрочки исполнения со стороны покупателя — до того, как продавец узнал о состоявшемся исполнении; или b) в отношении любого другого нарушения договора помимо просрочки в исполнении — в течение разумного срока: 1) после того, как он узнал или должен был узнать о таком нарушении; или 2) после истечения дополнительного срока, установленного продавцом, или после того, как покупатель заявил, что не исполнит своих обязательств в течение такого дополнитель​ного срока.

Если на основании договора покупатель должен определять форму, размеры или иные данные, характеризующие товар, и если он не составит такой спецификации либо в согласованный срок, либо в разумный срок после получения запроса от продавца, последний может без ущерба для любых других прав, которые он может иметь, сам составить эту спецификацию в соответствии с такими требовани​ями покупателя, которые могут быть известны продавцу.
Если продавец сам составляет спецификацию, он должен подробно информировать покупателя о ее содержании и установить разумный срок, в течение которого покупатель может составить иную специ​фикацию. Если после получения сообщения от продавца покупатель не сделает этого в установленный таким образом срок, специфика​ция, составленная продавцом, будет обязательной.
В отношении перехода риска случайной гибели или случайного повреждения товара Конвенция предусматривает, что, во-первых, утрата или повреждение товара после того, как риск перешел на покупателя, не освобождают его от обязанности уплатить цену, если только утрата или повреждение не были вызваны действиями или упущениями продавца, а во-вторых, если договор купли-продажи предусматривает перевозку товара и продавец не обязан передать его в каком-либо определенном месте, риск переходит на покупателя, когда товар сдан первому перевозчику для передачи покупателю в соответствии с договором купли-продажи. Если продавец обязан сдать товар перевозчику в каком-либо определенном месте, риск не переходит на покупателя, пока товар не сдан перевозчику в этом месте, то обстоятельство, что продавец уполномочен задержать това​рораспорядительные документы, не влияет на переход риска.
Особо отмечается, что риск не переходит на покупателя, пока товар четко не идентифицирован для целей данного договора путем маркировки, посредством отгрузочных документов, направленным покупателю извещением или иным образом.

Правило, касающееся распределения риска в отношении товара в пути, гласит, что покупатель принимает на себя риск в отношении товара, проданного во время его нахождения в пути, с момента сдачи товара перевозчику, который выдал документы, подтверждающие договор перевозки. Однако, если в момент заключения договора купли-продажи продавец знал или должен был знать, что товар утрачен или поврежден, и он не сообщил об этом покупателю, такая утрата или повреждение находятся на риске продавца.

Риск переходит на покупателя, когда товар принимается им, или, если он не делает этого в положенный срок, с момента, когда товар предоставлен в его распоряжение и он допускает нарушение договора, не принимая поставки. Если, однако, покупатель обязан принять товар не в том месте, где находится коммерческое предприятие про​давца, а в каком-либо ином месте, риск переходит, когда наступил срок поставки и покупатель осведомлен о том, что товар предостав​лен в его распоряжение в этом месте. Если договор касается еще неидентифицированного товара, считается, что товар не предостав​лен в распоряжение покупателя, пока он четко не идентифицирован для целей данного договора.

Конвенция устанавливает регулирование последствий предвиди​мого нарушения договора. Таким нарушением признается серьезный недостаток в способности стороны осуществить исполнение или в ее кредитоспособности; или ее поведение по подготовке исполнения или по осуществлению исполнения договора. При наличии указанных оснований сторона может приостановить исполнение своих обяза​тельств, если после заключения договора становится видно, что дру​гая сторона не исполнит значительной части своих обязательств.
Если продавец уже отправил товар до того, как выявились указан​ные выше основания, он может воспрепятствовать передаче товара покупателю, даже если покупатель располагает документом, дающим ему право получить товар. Данное правило относится только к пра​вам на товар в отношениях между покупателем и продавцом. Сторона, приостанавливающая исполнение, независимо от того, делается ли это до или после отправки товара, должна немедленно дать извеще​ние об этом другой стороне и должна продолжить осуществление исполнения, если другая сторона предоставляет достаточные гаран​тии исполнения своих обязательств.

Если до установленной для исполнения договора даты становится ясно, что одна из сторон совершит существенное нарушение договора, другая сторона может заявить о его расторжении. На сторону, кото​рая намерена заявить о расторжении договора, возлагается обязан​ность, если позволяет время, направить разумное извещение другой стороне, с тем чтобы дать ей возможность предоставить достаточные гарантии исполнения ею своих обязательств. Такое извещение не является необходимым, если другая сторона заявила, что она не будет исполнять свои обязательства.

Конвенция отдельно регламентирует правила об убытках, подле​жащих возмещению при нарушении сторонами договорных обяза​тельств. Убытки за нарушение договора одной из сторон составляют сумму, равную тому ущербу, включая упущенную выгоду, который по​несен другой стороной вследствие нарушения договора. Такие убытки не могут превышать ущерба, который нарушившая договор сторона предвидела или должна была предвидеть в момент заключения дого​вора как возможное последствие его нарушения, учитывая обстоя​тельства, о которых она в то время знала или должна была знать.
Если договор расторгнут и если разумным образом и в разумный срок после расторжения покупатель купил товар взамен или продавец перепродал товар, сторона, требующая возмещения убытков, может взыскать разницу между договорной ценой и ценой по совершенной взамен сделке, а также любые дополнительные убытки, которые соот​ветствуют определению, установленному Конвенцией.
Если договор расторгнут и если имеется текущая цена на данный товар, сторона, требующая возмещения ущерба, может, если она не осуществила соответствующую заменяющую закупку или перепро​дажу, потребовать разницу между ценой, установленной в договоре, и текущей ценой на момент расторжения договора, а также возмеще​ния любых дополнительных убытков, которые могут быть взысканы в соответствии с положениями Конвенции. Однако, если сторона, требующая возмещения ущерба, расторгла договор после приня​тия товара, вместо текущей цены на момент расторжения договора применяется текущая цена на момент такого принятия. При этом текущей ценой является цена, преобладающая в месте, где должна быть осуществлена поставка, или, если в этом месте не существует текущей цены, цена в таком другом месте, которое служит разум​ной заменой, с учетом разницы в расходах по транспортировке товара.

Конвенция устанавливает правило о принятии стороной, ссыла​ющейся на нарушение договора, мер, которые являются разумными при данных обстоятельствах, для уменьшения ущерба, включая упу​щенную выгоду, возникающего вследствие нарушения договора. Если такие меры не будут приняты, то нарушившая договор сторона может потребовать сокращения возмещаемых убытков на сумму, на кото​рую они могли быть уменьшены.

Если одна сторона допустила просрочку в уплате цены или иной суммы, другая сторона имеет право на проценты с просроченной суммы без ущерба для любого требования о возмещении убытков, которые могут быть взысканы в соответствии с Конвенцией.
Венская конвенция предусматривает, что сторона договора осво​бождается от ответственности за неисполнение любого из своих обязательств, если докажет, что оно было вызвано препятствием вне ее контроля и что от нее нельзя было разумно ожидать принятия этого препятствия в расчет при заключении договора либо избежания или преодоления этого препятствия или его последствий. Если неис​полнение стороной своего обязательства вызвано неисполнением третьим лицом, привлеченным ею для исполнения всего или части договора, эта сторона освобождается от ответственности только в том случае, если: а) она освобождается от ответственности на основании приведенного правила; и б) привлеченное ею лицо также было бы освобождено от ответственности, если бы положения приведенного правила были применены в отношении этого лица.
Сторона, которая не исполняет своего обязательства, должна дать извещение другой стороне о препятствии и его влиянии на ее способ​ность осуществить исполнение. Если это извещение не получено другой стороной в течение разумного срока после того, как об этом препятствии стало или должно было стать известно не исполняющей свое обязательство стороне, эта последняя сторона несет ответствен​ность за убытки, являющиеся результатом того, что такое извещение получено не было. Никакая сторона не может ссылаться на неиспол​нение обязательства другой стороной в той мере, в какой это не​исполнение вызвано действиями или упущениями первой стороны.
Расторжение договора освобождает обе стороны от их обяза​тельств по договору при сохранении права на взыскание могущих подлежать возмещению убытков. Расторжение договора не затраги​вает каких-либо положений договора, касающихся порядка разреше​ния споров или прав и обязательств сторон в случае его расторжения. Сторона, исполнившая договор полностью или частично, может потребовать от другой стороны возврата всего того, что было первой стороной поставлено или уплачено по договору. Если обе стороны обязаны осуществить возврат полученного, они должны сделать это одновременно.

Покупатель утрачивает право заявить о расторжении договора или потребовать от продавца замены товара, если для покупателя невозможно возвратить товар в том же по существу состоянии, в котором он его получил. Покупатель, который утратил право заявить о расторжении договора или потребовать от продавца замены товара, сохраняет право на все другие средства правовой защиты, предусмот​ренные договором и Конвенцией.

Если продавец обязан возвратить цену, он должен также уплатить проценты с нее, считая с даты уплаты цены. Покупатель должен передать продавцу весь доход, который покупатель получил от товара или его части: а) если он обязан возвратить товар полностью или частично; или b) если для него невозможно возвратить товар пол​ностью или частично либо возвратить товар полностью или частично в том же по существу состоянии, в котором он получил его, но он, тем не менее, заявил о расторжении договора или потребовал от продавца замены товара.

Продавцу предоставлено право удерживать товар, пока его разум​ные расходы не будут компенсированы покупателем, в ситуации, когда покупатель допускает просрочку в принятии поставки, или в тех случаях, когда уплата цены и поставка товара должны быть про​изведены одновременно, если покупатель не уплачивает цены, а про​давец либо еще владеет товаром, либо иным образом в состоянии контролировать распоряжение им. При этом на продавца возложена обязанность по принятию таких мер, которые являются разумными при данных обстоятельствах для сохранения товара.
Покупатель, получивший товар, в отношении которого он наме​рен осуществить право отказаться от него на основании договора или Конвенции, обязан принять такие меры, которые являются разум​ными при данных обстоятельствах для сохранения товара. Он вправе удерживать товар, пока его разумные расходы не будут компенсиро​ваны продавцом.

Если товар, отправленный покупателю, был предоставлен в его распоряжение в месте назначения и он осуществляет право отказа от него, покупатель должен вступить во владение товаром за счет про​давца при условии, что это может быть сделано без уплаты цены и без неразумных неудобств или неразумных расходов. Сторона, которая обязана принять меры для сохранения товара, может сдать его на склад третьего лица за счет другой стороны, если только связанные с этим расходы не являются неразумными.

Если другая сторона допустила неразумную задержку с вступле​нием во владение товаром, или с принятием его обратно, или с упла​той цены либо расходов по сохранению, при условии, что другой стороне было дано разумное извещение о намерении продать товар, сторона, обязанная принять меры для сохранения товара, может про​дать его любым надлежащим способом. В отношении скоропортящегося товара или товара, сохранение которого влечет за собой неразумные расходы, сторона, обязанная сохранять товар, должна принять разумные меры для его продажи. В пределах возможностей она должна дать извещение другой стороне о своем намерении осу​ществить продажу. Сторона, продающая товар, имеет право удержать из полученной от продажи выручки сумму, равную разумным расхо​дам по сохранению и продаже товара. Остаток она должна передать другой стороне.
6.Правила Международной торговой палаты Инкотермс, используемые при заключении договоров международной купли-продажи.
Как указывалось ранее, в регулировании взаимоотношений контр​агентов по международным коммерческим сделкам важную роль играют международные торговые обычаи и обыкновения. Обобще​ние и унификация таких обычаев и обыкновений представляются весьма полезными для развития успешных коммерческих связей между предприятиями различных стран. Поэтому организации пред​принимателей, создаваемые как в отдельных странах, так и имеющие международный характер, заинтересованы в проведении такой дея​тельности.

Большое значение в создании благоприятной правовой среды для реализации деловых отношений в сфере международных экономиче​ских отношений имеет деятельность Международной торговой палаты (МТП). Созданная в 1919 году, Палата обозначила в качестве своей основной цели содействие бизнесу и последовательно проводит дея​тельность в этом направлении. Основным инструментом, обеспечива​ющим достижение указанной цели, является разработка рекоменда​ций для использования предпринимателями в договорной практике.
Первым документом, разработанным МТП и принятым в 1936 году, являются Правила толкования международных торговых терминов (Инкотермс). Название «Инкотермс» представляет собой сокраще​ние от International Commercial Terms («международные торговые тер​мины»), а также обозначение, указывающее на источник толкования соответствующего базиса поставки в договоре купли-продажи.
Основной причиной разработки Инкотермс явились значитель​ные различия в торговых терминах, принятых в отдельных странах (и даже портах одной страны), а также различия по этому вопросу в законодательстве отдельных стран. Главной целью стандартизации в Инкотермс базисных условий поставки товара и четкого изложения отдельных обязанностей продавца и покупателя является обеспече​ние единообразного понимания и применения общепризнанных и широко используемых коммерсантами ключевых понятий при заклю​чении международных сделок.

Выявившиеся значительные расхождения обусловили проведение работы по их обобщению и разработке единых правил толкования, в результате чего в 1936 году впервые появились ICC Rules for the Interpretation of Trade Terms — Incoterms — Правила МТП толкова​ния международных торговых терминов — Инкотермс. Последующие редакции данного документа (1953, 1967, 1976, 1980, 1990, 2000 гг.) отражали изменения в технике взаимоотношений сторон договора международной купли-продажи товаров, включая доставку и выпол​нение необходимых таможенных формальностей.
В 2001 году на основании Закона РФ «О торгово-промышленных палатах» постановлением Правления ТПП Российской Федерации от 28 июня 2001 года № 117-13 (п. 4) Инкотермс признаны торговым обычаем, что имеет важное практическое значение для обеспечения определенности и предсказуемости их применения участниками меж​дународной купли-продажи товаров, а также участниками смежных международных контрактов. На основании ст. 5 и п. 5 ст. 421 ГК РФ они признаются одним из регуляторов имущественных отношений сторон.

Обоснованность применения торговых обычаев признается всеми авторитетными центрами международного коммерческого арбит​ража. В соответствии со ст. 28 (п. 3) Закона РФ 1993 года «О между​народном коммерческом арбитраже» и § 13 Регламента Международ​ного коммерческого арбитражного суда при Торгово-промышленной палате РФ во всех случаях арбитраж (третейский суд) принимает решение в соответствии с условиями договора и с учетом торговых обычаев, применимых к данной сделке. Арбитражный Регламент Международного арбитражного суда МТП, являющегося одним из наиболее авторитетных международных арбитражных институтов, ежегодно рассматривающим сотни международных коммерческих споров, содержит аналогичное правило: во всех случаях состав арбит​ража принимает во внимание положения контракта и соответству​ющие торговые обычаи.

Инкотермс представляют собой свод правил толкования терми​нов поставки, называемых базисными условиями поставки товаров. С известной долей условности можно выделить две группы вопросов, по которым в Инкотермс предлагается единообразное толкование: коммерческие и юридические. Наиболее важными коммерческими вопросами, урегулированными в Инкотермс, являются следующие семь: определение цены, которая непосредственно зависит от согла​сованного сторонами базисного условия поставки; распределение обязанностей сторон по перевозке и выполнению погрузочно-разгрузочных работ; распределение обязанностей сторон по представлению отгрузочных, платежных и иных документов, а также необходимых извещений; распределение обязанностей сторон по страхованию товара, то есть по обеспечению рисков, которым может быть подверг​нут товар в период транспортировки; распределение обязанностей сторон по обеспечению надлежащей упаковки товара; распределение обязанностей сторон по осуществлению инспектирования товара; распределение обязанностей сторон по выполнению таможенных формальностей, необходимых для вывоза и ввоза.
Следовательно, выбор базисного условия поставки определяет цену, распределение между продавцом и покупателем расходов по доставке товара, а в конечном счете коммерческую эффективность сделки международной купли-продажи, так как и продавцу, и поку​пателю сразу становится ясен объем принимаемых каждым из них обязанностей.

Урегулированные Инкотермс юридические вопросы затрагивают следующие обязанности сторон: определение момента, когда про​давец считается выполнившим свою основную задачу по договору купли-продажи, на который товар с точки зрения условий договора международной купли-продажи должен соответствовать всем условиям довора (по количеству, качеству и иным характеристикам, опре​деленным сторонами в договоре); определение момента передачи (поставки) товара; определение момента перехода с продавца на поку​пателя риска случайной гибели или случайного повреждения товара; распределение обязанностей сторон по получению экспортных и импортных лицензий.

В Инкотермс 2000 включены правила толкования 13 торговых терминов, которые разделены на четыре группы. Первая группа Е содержит один термин Ex Works (франко завод), согласно которому продавец выполняет свою обязанность по передаче (поставке) товара покупателю в момент предоставления товара в распоряжение поку​пателя на своем предприятии (складе).

Вторая группа F содержит три термина: FCA — Free Carrier (франко перевозчик), FAS — Free Alongside Ship (свободно вдоль борта судна, с указанием порта отгрузки), FOB — Free on Board (свободно на борту, с указанием порта отгрузки). Продавец считается выполнившим свою обязанность по передаче (поставке) товара поку​пателю с момента передачи его перевозчику в согласованном пункте или порту или с момента размещения товара вдоль борта судна.

Третья группа С содержит четыре термина: два из них предна​значены для использования при перевозке товара морским или внут​ренним водным транспортом: CFR — Cost and Freight (стоимость и фрахт, с указанием порта назначения), CIF— Cost, Insurance, Freight (стоимость, страхование, фрахт, с указанием порта назначения). Два других термина: СРТ— Carriage Paid to (перевозка оплачена до пункта назначения), CIP — Carriage and Insurance Paid to (перевозка и страхование оплачены до пункта назначения) предназначены для использования при перевозке товара любым транспортом.

Четвертая группа D содержит пять терминов. Три из них могут быть использованы при перевозке товара любым видом транспорта: DAF — Delivered at Frontier (поставка на границе), DDU — Delivered Duty Unpaid (поставка без оплаты пошлин до пункта назначения), DDP — Delivered Duty Paid (поставка с оплатой пошлин до пункта назначения), два другие — при перевозке только морским или внут​ренним водным транспортом: DES — Delivered ex Ship (поставка с судна в порту назначения), DEQ — Delivered ex Quay (поставка с причала в порту назначения).

Использование отдельных терминов Инкотермс не только озна​чает согласование сторонами перевозки товара определенным видом транспорта, но и обусловливает получение покупателем от продавца различных по юридической силе перевозочных документов: при мор​ской перевозке — по общему правилу это оборотный товарораспоряди​тельный документ — коносамент, передача которого приравнивается к передаче товара, означает переход на покупателя права собствен​ности (титула) на товар и позволяет ему до получения товара распоря​диться им; при иных видах перевозки — это накладная, являющаяся товаросопроводительным документом, по которому товар может быть выдан только указанному в нем грузополучателю.

Ex Works (франко завод — «согласованное место») означает, что продавец считается выполнившим свои обязанности по поставке, когда он предоставляет товар в распоряжение покупателя на своем предприятии (заводе, фабрике, складе и т. п.) без выполнения тамо​женных формальностей, необходимых для вывоза, и без погрузки товара на транспортное средство. Данный термин возлагает на про​давца минимальные обязанности, и покупатель должен нести все расходы и риски в связи с принятием товара на предприятии про​давца. Если стороны желают возложить на продавца ответственность за погрузку товара в месте отправки, а также все риски и расходы, связанные с такой погрузкой, то это делается путем соответствующего добавления в договор купли-продажи. Его не следует применять, если покупатель не в состоянии осуществить сам или обеспечить выполне​ние экспортных формальностей. В этом случае при согласии продавца на осуществление погрузки за свой счет и на свой риск целесообразно использовать термин FCA (франко перевозчик).

В связи с появлением контейнеризации и других способов под​бора отдельных единиц груза в транспортную партию до прибытия перевозочного средства в Инкотермс 1980 был сформулирован тер​мин FCA — Free Carrier (франко перевозчик). Первоначально этот термин назывался FRC.
Данный термин может быть использован вместо термина FOB, одного из самых старых коммерческих терминов, при этом происхо​дит перемещение пункта сдачи товара от поручней судна на более близкий пункт, в котором товар передается перевозчику. Таким пунк​том сдачи товара может быть либо контейнерный терминал, либо перевозочное средство, предназначенное для принятия товара после того, как он размещен в контейнерах или иным образом сгруппиро​ван в единую транспортную отправку в месте нахождения продавца. При этом важно определить, кто несет ответственность за погрузку товара на поданное покупателем перевозочное средство и за его разгрузку с перевозочного средства продавца, использованного для подвоза товара в место, где осуществляется его передача пере​возчику.

Согласование данного термина означает, что продавец в обу​словленном сторонами месте осуществляет передачу указанному покупателем перевозчику товара, прошедшего таможенную очистку для вывоза. Выбор места передачи товара имеет значение в отношении обязательств по погрузке и разгрузке товара в этом месте: при осуществлении поставки в помещениях продавца он отвечает за по​грузку товара; при осуществлении поставки в любом ином месте продавец не несет ответственности за разгрузку товара. Данный тер​мин может быть использован при перевозке любым видом транспор​та, включая смешанные перевозки. Под «перевозчиком» понимается любое лицо, которое на основании договора перевозки обязуется выполнить или обеспечить перевозку товара по железной дороге, автомобильным, воздушным, морским, внутренним водным транспор​том или в смешанной перевозке. Если покупатель уполномочивает продавца поставить товар лицу, не являющемуся перевозчиком, про​давец считается выполнившим свою обязанность по поставке товара с момента передачи его данному лицу.

Термин FAS — Free Alongside Ship (свободно вдоль борта судна, с указанием порта отгрузки) означает, что продавец считается выполнившим свое обязательство по поставке, когда товар размещен вдоль борта судна в согласованном порту отгрузки. Речь идет о том, что с этого момента покупатель должен нести все расходы и риски утраты или повреждения товара. По условиям FAS на продавца возлагается обязанность по выполнению таможенных формально​стей, необходимых для вывоза товара, что означает кардинальное изменение по сравнению с предыдущими редакциями Инкотермс, которые требовали от покупателя обеспечения выполнения тамо​женных формальностей, необходимых для вывоза. Если стороны желают возложить на покупателя таможенную очистку товара для вывоза, им следует добавить в договор купли-продажи ясную форму​лировку.

FOB — Free on Board (свободно на борту, согласованный порт отгрузки) означает, что продавец выполняет поставку с момента перехода товара через борт судна в поименованном порту отгрузки. С этого момента покупатель несет все риски утраты или повреждения товара. Согласно термину FOB от продавца требуется выполнение таможенных формальностей, необходимых для вывоза. Данный тер​мин может быть использован только при перевозке морским или внутренним водным транспортом.

Если стороны не намерены осуществлять передачу товара через поручни судна, следует использовать термин FCA.
CFR — Cost and Freight (стоимость, фрахт, согласованный порт назначения) означает, что продавец осуществляет поставку с момента перехода товара через поручни судна в порту отгрузки. Продавец обязан оплатить все расходы и фрахт, необходимые для доставки товара в согласованный порт назначения. Однако риск слу​чайной гибели или случайного повреждения товара, а также любые дополнительные расходы, возникающие вследствие событий, имевших место после передачи товара, переходят с продавца на покупателя. Согласно термину CFR на продавца возлагается выполнение тамо​женных формальностей, необходимых для вывоза товара. Данный термин предназначен для использования, только когда товар достав​ляется посредством морской перевозки или при перевозке внутрен​ним водным транспортом.

CIF — Cost, Insurance, Freight (стоимость, страхование, фрахт, согласованный порт назначения) означает, что продавец осуще​ствляет поставку с момента перехода товара через поручни судна в порту отгрузки. Продавец обязан оплатить все расходы и фрахт, необходимые для доставки товара в согласованный порт назначения. Риск случайной гибели или случайного повреждения товара, а также любые дополнительные расходы, возникающие вследствие событий, имевших место после передачи товара, переносятся с продавца на покупателя. Согласно термину CIF продавец также обязан обес​печить морское страхование товара от риска покупателя в связи со случайной гибелью или случайным повреждением товара во время перевозки. Следовательно, продавец заключает договор страхования и выплачивает страховую премию. Покупатель должен принять к сведению, что согласно условиям CIF от продавца требуется лишь обеспечение страхования на условиях минимального покрытия. При намерении покупателя обеспечить защиту путем получения более широкого покрытия ему целесообразно либо в определенной форме договориться об этом с продавцом, либо за свой счет осущест​вить дополнительное страхование. Согласно термину CIF на продавца возлагается выполнение таможенных формальностей, необходимых для вывоза товара. Данный термин может быть использован только при морской перевозке или при перевозке внутренним водным транс​портом.

СРТ — Carriage Paid to (перевозка оплачена до согласованного пункта назначения) означает, что продавец осуществляет передачу товара названному им перевозчику, а также оплачивает стоимость перевозки, необходимой для доставки товара до согласованного пункта назначения. Покупатель несет все риски и дополнительные расходы, возникающие после передачи товара. Под словом «перевозчик» пони​мается любое лицо, которое согласно договору перевозки обязуется осуществить или организовать перевозку железнодорожным или авто​мобильным транспортом, морским или воздушным путем, по внутрен​ним водным линиям или путем смешанной перевозки.
С1Р — Carriage and Insurance Paid to (перевозка и страхование оплачены до согласованного пункта назначения) означает, что про​давец осуществляет передачу товара номинированному им перевозчику и в дополнение к этому оплачивает стоимость перевозки, необ​ходимой для доставки товара до согласованного пункта назначения. Покупатель несет все риски и дополнительные расходы, возника​ющие после передачи товара.

Согласно термину CIP продавец обязан обеспечить страхование товара от риска покупателя в связи со случайной гибелью или случай​ным повреждением товара во время перевозки. Следовательно, прода​вец заключает договор страхования и уплачивает страховую премию. Покупатель должен принять к сведению, что по условиям CIP от про​давца требуется лишь обеспечение страхования на условиях мини​мального покрытия. При намерении покупателя иметь большее покрытие он должен договориться об этом с продавцом либо само​стоятельно заключить договор страхования на сумму, превышающую размер минимального покрытия.

Под словом «перевозчик» понимается лицо, которое согласно договору перевозки обязуется осуществить или организовать перевозку любым видом транспорта. При осуществлении транспортировки несколькими последовательными перевозчиками в согласованном направлении риск случайной гибели или случайного повреждения товара переходит с момента передачи товара в распоряжение пер​вого перевозчика. По условиям CIP на продавца возлагается выполне​ние таможенных формальностей, необходимых при вывозе товара. Данный термин может применяться для перевозки товара различ​ными видами транспорта, включая смешанные перевозки.
DAF — Delivered at Frontier (поставка на границе, с указа​нием пункта) означает, что продавец осуществляет поставку товара с момента предоставления его в распоряжение покупателя не разгру​женным с прибывшего транспортного средства, прошедшим тамо​женную очистку, необходимую для вывоза товара, но не прошедшим таможенную очистку, необходимую для ввоза товара, в согласованном пункте или месте на границе, однако до поступления на таможенную границу соседней страны. Под термином «граница» понимается любая граница, включая границу страны вывоза. Поэтому в данном условии важно точно определить соответствующую границу путем указания на конкретный пункт или место. Если стороны намерены возложить на продавца ответственность за разгрузку товара с прибыв​шего перевозочного средства и связанные с этим риски, а также рас​ходы по проведению разгрузочных операций, то это должно быть четко выражено путем добавления соответствующего пункта в дого​вор купли-продажи.

Данный термин может быть использован независимо от способа транспортировки, когда передача товара осуществляется на сухопут​ной границе. Если передача товара происходит в порту назначения с борта судна или с причала, целесообразно использовать термин DES или DEQ.
DES — Delivered ex Ship (поставка с судна с указанием порта назначения) означает, что продавец считается выполнившим свои обязанности по поставке товара с момента предоставления его в рас​поряжение покупателя на борту судна в согласованном порту назна​чения не очищенным от таможенных пошлин, необходимых для ввоза товара. Все расходы и риски, связанные с доставкой товара в со​гласованный порт назначения, но до его разгрузки, несет продавец. При намерении сторон возложить на продавца расходы по прове​дению разгрузочных операций и связанные с этим риски целесооб​разно использовать термин DEQ. Данный термин может применяться только при перевозке товара морским, внутренним водным транспор​том или в смешанной перевозке при доставке товара в порт назначе​ния на судне.

DEQ — Delivered ex Quay (поставка с причала с указанием порта назначения) означает, что продавец считается выполнившим свои обязанности по поставке товара с момента предоставления его в распоряжение покупателя на причале (пристани) в согласованном порту назначения не очищенным от таможенных пошлин, необхо​димых для ввоза товара. Все расходы и риски, связанные с доставкой товара в согласованный порт назначения и его разгрузкой на причал (пристань), несет продавец. Согласно термину DEQ на покупателя возлагается выполнение таможенных формальностей, необходимых для ввоза товара, а также оплата выполнения всех формальностей, сборов, налогов и иных расходов, взимаемых при ввозе товара. Это принципиальное изменение по сравнению с предыдущими редак​циями Инкотермс, согласно которым выполнение таможенных фор​мальностей, необходимых для ввоза товара, возлагалось на продавца.

Если стороны намерены включить в обязанности продавца пол​ную или частичную оплату расходов, взимаемых при ввозе товара, то это должно быть в ясной форме выражено путем добавления соответ​ствующего пункта в договор купли-продажи.

Данный термин может использоваться только при перевозке товара морским, внутренним водным транспортом или в смешанной пере​возке, если его разгрузка на причал (пристань) в порту назначения производится с судна. Если стороны намерены возложить на продавца ответственность за расходы по перемещению товара с причала в иное место (склад, терминал, станцию и т. п.) в/или за пределами порта, должны быть использованы термины DDU или DDP.
DDU — Delivered Duty Unpaid (поставка без оплаты пошлин с указанием места назначения) означает, что продавец считается вы​полнившим свои обязанности с момента предоставления покупателю товара, не очищенного от таможенных пошлин, необходимых для ввоза товара, и не разгруженного с перевозочного средства, прибыв​шего в согласованный пункт назначения. На продавца возлагаются все расходы и риски, связанные с передачей товара, а также оплата, если потребуется, иных сборов — any duty (сюда входит ответствен​ность за выполнение таможенных формальностей и за риски, кото​рые могут возникнуть в этот период, а также оплата таможенных пошлин, налогов и иных сборов), взимаемых при вывозе товара. На покупателя возлагаются все расходы и риски с момента передачи ему товара, оплата, если потребуется, таможенных пошлин, налогов и иных сборов, взимаемых при ввозе товара.

При намерении сторон включить в обязанности продавца выпол​нение таможенных формальностей и возмещение всех связанных с этим расходов и несение возникающих при этом рисков, а также оплату некоторых расходов, взимаемых при ввозе товара, это должно быть выражено в ясной форме путем добавления соответствующего пункта в договор купли-продажи. Данный термин может быть исполь​зован независимо от способа перевозки, однако, если передача товара имеет место в порту назначения на борту судна или на причале (при​стани), следует использовать термины DES и DEQ.
DDP — Delivered Duty Paid (поставка с оплатой пошлин с указанием места назначения) означает, что продавец считается выполнившим свои обязанности с момента предоставления покупа​телю товара, очищенного от таможенных пошлин, необходимых для ввоза, и не разгруженного с перевозочного средства, прибывшего в согласованный пункт назначения. На продавца возлагаются все рас​ходы и риски, связанные с такой передачей товара, включая оплату, если потребуется, иных сборов — any duty (сюда входит ответствен​ность за выполнение таможенных формальностей и за риски, кото​рые могут возникнуть в этот период, а также оплата таможенных пошлин, налогов и иных сборов), взимаемых при ввозе товара в страну назначения. На продавца по термину EXW возлагаются минимальные обязанности, по термину DDP — максимальные.

Данный термин не может использоваться, если продавец прямо или косвенно не может обеспечить получение импортной лицензии. При намерении сторон исключить из обязанностей продавца оплату некоторых расходов, взимаемых при ввозе товара (например, НДС), это должно быть ясно выражено путем соответствующего добавления в договор купли-продажи.

Если стороны намерены возложить на покупателя все риски и воз​мещение всех расходов, связанных с выполнением таможенных фор​мальностей, необходимых при ввозе товара, целесообразно использо​вать термин DDU. Данный термин может применяться независимо от способа перевозки товара, однако, если его передача в порту на​значения производится на судне или на причале (пристани), следует использовать термины DES или DEQ.
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Лекция 3. Договор имущественного найма.

План занятия.
1. Понятие договора имущественного найма.
2. Содержание договора найма.

3. Прекращение договора.

1.Понятие договора имущественного найма.

Под договором имущественного найма (lease, hire, louage des choses, Miete, Pacht) понимается договор, по которому одна сторона (наймодатель или арендодатель) обязуется предоставить другой сто​роне (нанимателю или арендатору) имущество во временное пользо​вание за установленное вознаграждение, которое эта другая сторона обязана уплатить.

Во всех рассматриваемых национальных системах права договор аренды квалифицируется как двусторонний, возмездный и консенсуальный. Предметом договора может быть любое овеществленное движимое или недвижимое имущество, которое не потребляется в процессе его использования. Договор имущественного найма имеет широкое распространение в отношениях, связанных с использо​ванием земельных участков, в предпринимательских отношениях, включая эксплуатацию промышленного оборудования, зданий и сооружений, средств транспорта и перевозку грузов (контейнеров) и т. д. Довольно широко договор имущественного найма исполь​зуется в отношениях с участием потребителя, в частности жи​лищных.

В странах, относящихся к континентальной правовой системе, в частности в ФРГ, в зависимости от предмета договора законодатель различает и регулирует отдельно имущественный наем и его раз​новидность — аренду. В соответствии с § 535 ГГУ договор найма (Mietvertrag) определяется как договор, по которому наймодатель обя​зуется предоставить нанимателю пользование сданной внаем вещью на срок найма. С другой стороны, по договору аренды (Pachtvertrag) арендодатель обязуется предоставить арендатору на время аренды пользование арендованным имуществом и потребление приносимых им плодов, если последние согласно с представлениями о надле​жащем ведении хозяйства должны рассматриваться в качестве дохода от такого имущества (§ 581 ГГУ). Вместе с тем законом установлено, что при отсутствии специальных предписаний к правам и обязанно​стям по договору аренды применяются нормы права, регулирующие договор имущественного найма. Следует отметить, что на практике наиболее характерным предметом договора аренды является пере​дача во временное пользование земельного участка, используемого для сельскохозяйственных целей.

Особенностью регулирования отношений по договору об иму​щественном найме в Англии является то, что наем движимого и недвижимого имущества регламентируется отдельно, самостоятель​ным сводом правил для каждого вида имущества. Используется также различное обозначение договора в зависимости от предмета: lease — для найма недвижимости и hire — для найма движимых вещей. Для обозначения договоров имущественного найма в зависимости от сроков их действия используются различные термины: кратко​срочные (от одного дня до одного года) — renting, среднесрочные (от одного года до трех лет) — hirering, долгосрочные (от трех до пяти лет и более) — leasing. В США в статутном праве принято единое обозначение, применяемое к отношениям по имущественному найму (аренде), — lease.
Источником регулирования отношений по найму в странах кон​тинентальной системы права являются в основном нормы граждан​ских кодексов, в которых ввиду практической важности договора имущественного найма содержится достаточно подробное регулиро​вание его содержания (Франция — ст. 1708-1778, 1800-1831 ФГК; ФРГ — § 535-597 ГГУ; Швейцария — нормы Обязательственного закона и т. д.). Следует заметить, что в целях создания условий для более эффективного регулирования отношений по имущественному найму при достаточно динамичном общественном развитии, в част​ности в ФРГ, в 2001 году в действующее законодательство были внесены весьма существенные дополнения, что нашло свое отра​жение в нормах ГГУ, относящихся к регламентации отношений по договору найма. При этом центральная роль в проведенной зако​нодательной реформе была отведена урегулированию жилищного найма.

В странах англо-американского права нормы прецедентного права, которые практически исключительно регулировали отно​шения по договору имущественного найма, подверглись сущест​венной систематизации и кодификации в последние десятилетия прошлого века. Так, в Англии правовое содержание договора иму​щественного найма стало предметом регулирования, вошедшего в Закон о поставке товаров и услуг 1982 года (Supply of Goods and Services Act).
В США кодификация немалого числа положений прецедентного права, регулировавших имущественный наем, нашла свое отражение во включении в ЕТК нового отдельного раздела 2А, который состоит из большого количества нормативных положений, представляющих собой достаточно подробную регламентацию многих разновидностей сложившейся в стране практики арендных отношений. В соответствии с этими положениями «аренда» означает передачу права владения и пользования имуществом на определенный срок за встречное возна​граждение. «Соглашение по аренде» означает сделку в отношении аренды между арендодателем и арендатором, облеченную в словесную форму или же вытекающую из смысла фактических обстоятельств, включая заведенный порядок, торговые обыкновения или порядок исполнения сделки, как предусмотрено законом.

Однако следует отметить, что, несмотря на проведенную в Англии и США работу по кодификации прецедентного права в рассматрива​емой области, продолжает оставаться также актуальным достаточно серьезный по своим размерам массив прецедентного права, являюще​гося источником регулирования имущественного найма (аренды), касающегося в основном недвижимого имущества.

Необходимо также иметь в виду, что практически во всех стра​нах изданы многочисленные специальные акты по найму отдель​ных видов имущества, в особенности найму недвижимости, состав​ляющие обширное законодательство, регулирующее использование сельскохозяйственных земель, промышленно-торговых помещений, жилья и т. д. Целью такого законодательства является, в первую оче​редь, обеспечение защиты экономически более слабой стороны в отношениях имущественного найма, каковой является обычно нани​матель (арендатор). При отсутствии специальных предписаний, каса​ющихся отдельных видов отношений по имущественному найму (аренде), должны применяться общие правила, регулирующие иму​щественный наем и содержащиеся в нормативных актах общего характера.

В договорной практике, в частности в отношениях, в которых участвуют потребители, наймодатели (арендодатели), широко приме​няются типовые формы договора, например при аренде жилых поме​щений. При этом необходимо помнить, что условия таких типовых договоров подчиняются также нормам, регулирующим содержание типовых формуляров договоров, основная цель которых состоит в лишении юридической силы договорных условий, которые могут ущемлять правовую позицию более слабой стороны, например арен​датора жилого помещения.
2.Содержание договора найма.

Во французском праве в соответствии с определением ст. 1709 ФГК «наем вещей» — это договор, по которому одна сторона обязуется предоставить на известное время другой стороне пользование опре​деленной вещью и извлечение из нее выгод за цену, к уплате которой обязывается другая сторона. Аналогичное определение договора, под​черкивающее обязанность наймодателя предоставить сдаваемое внаем имущество в состоянии, годном для его обычного использования, то есть соответствующем назначению имущества или специальным условиям договора, содержится также и в праве других стран, отно​сящихся к романо-германской системе права (в частности, § 535 ГГУ; ст. 254 ШОЗ).

Наймодатель несет ответственность за любые недостатки — как явные, так и скрытые, проявившиеся уже в процессе эксплуата​ции имущества, — исключающие или существенно препятствующие обычному, либо нормальному, либо установленному по договору использованию имущества. Но он не отвечает за явные и скрытые недостатки вещи, о которых не мог знать при разумной осмотри​тельности с его стороны в момент заключения договора. Ответствен​ность наймодателя за недостатки имущества также отпадает, если наниматель при заключении договора знал об этих недостатках.
В соответствии с подходом, характерным для стран континенталь​ной системы, законом устанавливаются последствия случая, когда вещь предоставляется в состоянии, исключающем возможность исполь​зования ее для обусловленного в договоре назначения или существен​но уменьшающем такую возможность. В частности, в ФРГ (§ 536 ГГУ) предусмотрено, что если вещь к моменту ее передачи нанимателю имеет недостаток, в силу которого она перестает быть пригодной для использования в соответствии с договором, либо такой недостаток обнаружится в период найма, то наниматель освобождается от внесе​ния наемной платы за время, в течение которого вещь была не при​годна к использованию. Аналогичным правом обладает наниматель в случае, если вещь, переданная по договору имущественного найма, обременена правом, принадлежащим третьему лицу (недостатки в праве). Данное регулирование не действует в случае, если снижение непригодности вещи к использованию было незначительным.
На наймодателе лежит обязанность по поддержанию вещи в со​стоянии, пригодном для предусмотренного в договоре использования (Франция — п. 2 ст. 1719 ФГК; ФРГ — § 535 ГГУ; Швейцария — абз. 1 ст. 254 ШОЗ и др.). Это означает, что он должен устранять недо​статки, не вызванные эксплуатацией объекта, а также производить капитальный ремонт. Проведение же мелкого текущего ремонта состав​ляет обязанность нанимателя. Наймодатель также в течение срока дей​ствия договора обязан нести обременения сданного внаем имущества.
Действующее право ФРГ устанавливает, что нанимателю предо​ставляется также право требовать возмещения убытков или возник​ших у него расходов, если недостаток вещи присутствовал в момент заключения договора либо возник позднее по причинам, за которые должен нести ответственность наймодатель. Кроме того, наниматель может самостоятельно устранить недостаток и потребовать возмеще​ния необходимых расходов, если наймодатель допустит просрочку в устранении недостатка или если немедленное устранение недостатка необходимо для содержания вещи в пригодном для использования состоянии. Если наниматель знал о недостатке вещи при заключении договора, то он лишается вышеназванных прав защиты. С другой стороны, если наниматель не знал о недостатке в результате прояв​ленной им грубой небрежности, то он может воспользоваться этими правами, если наймодатель умышленно умолчал о недостатке вещи, сданной внаем.

Наймодатель должен обеспечить нанимателю в течение всего срока действия договора возможность спокойного пользования вещью. Он обязан принять меры против третьих лиц, которые препятствуют своими действиями использованию объекта, например предъявляют права собственника, патентообладателя и пр. либо создают препят​ствия в какой-либо иной форме.

В случае заявления третьими лицами в суде требований в отноше​нии сданной внаем вещи наймодатель обязан по требованию нанима​теля вступить в судебный процесс. Если вследствие осуществления третьими лицами своих прав наниматель лишается пользования вещью, наниматель вправе требовать возмещения убытков от неис​полнения договора, На практике, особенно при сдаче внаем машин и оборудования, наймодатели нередко принимают на себя дополни​тельные обязанности, что, естественно, отражается на размере платы за пользование имуществом. К такого рода обязанностям чаще всего относятся: предоставление технической документации по эксплуата​ции объекта, сдаваемого внаем; проведение технического обслужива​ния объекта, особенно технически сложных машин и оборудования; инструктаж персонала нанимателя по эксплуатации объекта.
В соответствии с правом стран, относящихся к континентальной системе, ограничение ответственности наймодателя за недостатки вещи не имеет силы в случае, когда наймодатель умышленно умолчал о недостатке, а также, когда ограничение ответственности наймода​теля нарушает интересы нанимателя. Ограничение или исключение ответственности нанимателя за недостатки имущества, как правило, действует также в отношении договоров, опосредующих наем жилых помещений, а также помещений, используемых для производствен​ных и коммерческих целей.

В английском праве обязанность наимодателя передать имущество по договору найма возлагает на него также ответственность за юриди​ческие недостатки сдаваемого внаем имущества. Эти обязанности наимодателя сформулированы аналогично содержанию соответству​ющих законодательных норм об ответственности продавца за недо​статки в праве на вещь, которая передается в соответствии с догово​ром купли-продажи. Регулирование этих обязанностей наимодателя содержится в Законе о поставке товаров и услуг (ст. 7(1), 7(2) и 8).
В соответствии с законом договор найма включает в себя воз​ложенное на наимодателя подразумеваемое существенное условие (implied condition) о том, что для целей сдачи внаем имущества наймо-датель обладает правом передать владение этим имуществом путем сдачи его внаем на период срока найма. Кроме того, в договоре найма содержится также подразумеваемое простое условие или гарантия (implied warranty), что в период действия договора спокойное владе​ние нанимателем переданным внаем имуществом не будет нарушено. Однако из этого положения сделано исключение, состоящее в том, что спокойное владение нанимателя может быть нарушено со сто​роны собственника имущества или иными лицами, имеющими право извлекать из этого имущества выгоду, или обладающими правами обременять имущество, или имеющими на него залоговые права, о существовании которых наниматель уже знал или которые стали ему известны до заключения договора найма. Обращает на себя вни​мание, что английское право предусматривает, что наймодателю для совершения договора имущественного найма достаточно обладать лишь правом передать владение имуществом, являющимся предметом договора, и не обязательно быть его собственником. Кроме того, зако​ном не устанавливается, что такой договор включает в себя простое условие (гарантию), что имущество свободно от любого обременения или права третьего лица, существование которого не раскрыто.
Английский закон устанавливает, что в случае, когда договор иму​щественного найма заключается в процессе осуществления наймодателем предпринимательской деятельности, он включает в себя подразумеваемое существенное условие, что имущество, сдаваемое внаем по договору, имеет удовлетворительное (satisfactory) качество. В этой связи удовлетворительным признается качество, соответству​ющее стандарту, который разумный человек будет рассматривать как удовлетворительное, принимая во внимание любое описание, даваемое имуществу, а также другие, связанные с наймом этого имущества, обстоятельства. Указанное условие о том, что качество имущества должно быть удовлетворительным, не распространяется на случай, когда качество имущества не отвечает указанному критерию, но на это обстоятельство было обращено внимание нанимателя до того, как был заключен договор. Это же правило действует, если наниматель произвел осмотр имущества до заключения договора и неудовлетвори​тельное качество имущества могло бы быть обнаружено при осмотре.

В переговорах о заключении договора имущественного найма с наймодателем, сдающим внаем имущество в процессе осуществле​ния своей предпринимательской деятельности, наниматель прямо или в подразумеваемой форме информирует наймодателя о конкрет​ной цели, для которой имущество берется внаем. В этом случае в соответствии с законом заключенный между ними договор должен содержать подразумеваемое существенное условие, что сдаваемое имущество разумно соответствует этой цели, независимо от того, сдается ли обычно такое имущество для такой цели. Однако данное правило не применяется, если сопутствующие заключению договора обстоятельства свидетельствуют, что наниматель не полагается на знания или опыт наймодателя или если для него является неразумным полагаться на них.

Английский закон устанавливает, что любое право, обязанность или ответственность, вытекающие из договора имущественного найма, подразумеваемые законом, могут быть изменены или исклю​чены прямым соглашением сторон, а также в силу сложившейся между ними деловой практики или в силу обычая, обязательного для обеих сторон. Прямо выраженное существенное или простое условие договора не может отменить никакое подразумеваемое в силу закона существенное или простое условие, если оно является несовмести​мым с ним. В силу регулирования, принятого в 1994 году (Unfair Terms in Consumer Contracts Regulations), любое условие, которое не было отдельно согласовано между сторонами договора, считается несправедливым (unfair) и не имеет юридической силы.

В США законодательные положения об аренде, содержащиеся в разделе 2А ЕТК, сформулированы значительно более подробно, однако они исходят из традиционных для общего права (common law) начал и юридической техники. Так, например, установлено, что дого​вор аренды содержит гарантию того, что в течение срока его действия никакое третье лицо не имеет права требования имущественных прав, которые вытекают из действия или бездействия арендодателя, за исключением требований, связанных с нарушением прав, которое может создать препятствия арендатору в пользовании арендными правами (ст. 2А-211).

Устанавливая, что в договоре аренды присутствует также под​разумеваемая гарантия того, что имущество будет соответствовать коммерческим требованиям, если арендодатель занимается коммер​ческой деятельностью, связанной с такого рода имуществом, ЕТК указывает минимальные критерии для определения соответствия коммерческим требованиям имущества (ст. 2А-212). В соответствии с этими положениями сдаваемое в аренду имущество должно: а) бес​препятственно обращаться в коммерческом обороте в соответствии с описанием, данным в договоре аренды; b) быть в среднем хорошего качества согласно описанию в случаях, когда оно не является инди​видуально-определенным; с) быть пригодным к обычному пользова​нию для целей, для которых такое имущество обычно используется; d) быть одного вида, качества и количества в каждой единице измере​ния и во всей партии в рамках отклонений, допускаемых договором аренды; е) быть соответствующим образом загружено в контейнеры, упаковано и маркировано согласно требованиям договора аренды; и f) соответствовать всем обещаниям и фактическим заявлениям, помещенным на контейнере или маркировке. Иные подразумевае​мые гарантии могут вытекать из заведенного порядка или торговых обыкновений.

В случаях, когда у арендодателя в момент заключения договора аренды имеются основания для того, чтобы знать о специальном на​значении, для которого требуется имущество, и о том, что арендатор полагается на опыт или суждение арендодателя при выборе и поставке подходящего имущества, договор аренды включает подразумеваемую гарантию пригодности имущества для указанных целей (ст. 2А-213).
В отношении ограничения или освобождения арендодателя от законных гарантий, сопровождающих сдачу в аренду имущества, ЕТК устанавливает в качестве основного подхода правило о том, что изменение или исключение гарантии (или ее части) о соответствии коммерческим требованиям должно быть в письменной форме, прямо употреблять термин «соответствие коммерческим требованиям» и быть недвусмысленным. Изменение или исключение подразуме​ваемой гарантии пригодности имущества для определенных целей должно быть выражено недвусмысленно и в письменной форме. Формулировка об исключении всех подразумеваемых гарантий при​годности должна быть в письменной форме, недвусмысленной и содержать заявление о том, что, например, «не предоставляется ника​ких гарантий того, что данное имущество будет пригодно для опреде​ленных целей» (ст. 2А-214).

Определенный круг обязанностей лежит по закону на нанимателе (арендаторе). Наниматель обязан пользоваться имуществом добросо​вестно, как «хороший хозяин». В первую очередь это характеризует его обязанность эксплуатировать объект в соответствии с обычным хозяйственным назначением вещи, а также правилами ее техниче​ского использования и специальными условиями договора. В против​ном случае наймодатель может требовать его расторжения. Вместе с тем наниматель не отвечает за изменение или ухудшение вещи, воз​никшее при ее использовании в соответствии с условиями договора (естественный износ имущества).

С понятием добросовестного использования имущества практика связывает и некоторые иные обязанности нанимателя. В частности, наниматель должен обеспечить надлежащее хранение нанятого иму​щества, исключающее его порчу или иное ухудшение состояния объ​екта. Помимо этого, в частности по праву ФРГ (§ 588 ГГУ), устанав​ливается обязанность арендатора допустить воздействие на объект аренды, необходимое для его содержания в надлежащем состоянии.
Одна из важных обязанностей нанимателя имущества состоит в том, что он должен немедленно известить наймодателя о всех дефек​тах, обнаруженных при использовании вещи, в интересах своевре​менного принятия наймодателем мер по предупреждению поврежде​ний или иного ухудшения имущества. Нарушение этой обязанности может повлечь ответственность за убытки, вызванные неуведом​лением.

Более того, например в соответствии с правом ФРГ (§ 536с ГГУ), если наймодатель не может устранить недостатки, поскольку ему не поступило о них сообщение от нанимателя, наниматель не вправе требовать от наймодателя освобождения от внесения наемной платы за время, в течение которого имущество было непригодно к исполь​зованию, или требовать соразмерного уменьшения наемной платы за период, в течение которого пригодность имущества к использованию снизилась. Кроме того, в этом случае наниматель не может также потребовать от наймодателя возмещения убытков и расходов вследст​вие недостатков имущества, а также воспользоваться иными правами, которые он имел бы, если бы своевременно уведомил наймодателя об обнаруженных недостатках имущества.

В соответствии с положениями главы 2А ЕТК (ст. 2А-523) при нарушении арендатором любых обязанностей, вытекающих из дого​вора аренды, арендодатель вправе расторгнуть договор аренды и взы​скать соответствующие убытки, если нарушение договора значительно снижает для арендодателя ценность договора. Если же нарушение договора арендатором не снижает значительно ценность договора аренды для арендодателя, то последний вправе взыскать с арендатора убытки, понесенные при обычных условиях в результате нарушения договора арендатором, установленные любым разумным способом, в совокупности с сопутствующими и косвенными убытками, за вычетом расходов, не произведенных в результате нарушения договора арен​датором.

Одной из основных обязанностей нанимателя является уплата установленной по договору наемной платы в согласованные сроки (ст. 1728 ФГК; § 535 ГГУ). Платежи осуществляются обычно перио​дически — по месяцам, кварталам, годам и т. д. Размер наемной платы устанавливается по соглашению сторон, но сумма всех платежей по найму, как правило, превышает цену взятого внаем имущества.
При отсутствии в договоре указаний на сроки уплаты наемной платы платежи должны производиться в сроки, предусмотрен​ные законом или обычаем. В соответствии с § 587 ГГУ по договору аренды плата должна быть внесена в конце срока аренды. Если аренд​ная плата исчисляется по периодам, она должна вноситься в первый рабочий день по истечении каждого из указанных периодов. При этом действует общее правило для договора имущественного найма, преду​сматривающее, что арендатор (наниматель) не освобождается от вне​сения платы за пользование имуществом, если причины личного характера мешают ему осуществить принадлежащее право пользо​вания.

Неплатеж нанимателем (арендатором) сумм за пользование иму​ществом рассматривается как основание для требования наймодателем расторжения договора.

И наконец, обязанностью нанимателя является возвращение вещи наймодателю по окончании срока действия договора. Наниматель обязан возвратить вещь в таком состоянии, в каком она была полу​чена, с учетом нормального износа. Он несет ответственность за ухуд​шение вещи, происшедшее во время эксплуатации, если не докажет, что оно наступило без его вины. В определенных случаях наниматель должен быть возмещен за внесенные дополнения и улучшения вещи.
Договором могут предусматриваться и дополнительные обязан​ности нанимателя. В частности, на него может быть отнесено стра​хование имущества, хотя обычно это делает наймодатель, включая стоимость страхования в наемную плату. К обязанности нанимателя по договору иногда относят принятие мер, исключающих возмож​ность ознакомления конкурентов наймодателя с техническими и эксплуатационными качествами объекта.

Особую проблему составляет право нанимателя на сдачу имуще​ства, полученного внаем, в пользование третьим лицам — в поднаем (или субаренду). Право отдельных стран, признавая в принципе такую возможность, по-разному регулирует предпосылки возникно​вения поднайма. 
Во Франции (ст. 1717 ФГК) и в соответствии со сложившейся судебной практикой в странах англо-американской системы права установлен принцип свободы нанимателя (арендатора) в заключе​нии договора поднайма при отсутствии прямого запрещения в законе или договоре. Вместе с тем французский Кодекс законов о сельском хозяйстве (ст. 832) запрещает субаренду земельных участков. При под​найме наниматель несет свои прежние обязанности перед наймодателем и ответственность за эксплуатацию имущества третьим лицом, получившим вещь в поднаем.

В ФРГ передача пользования третьему лицу (поднаем, субаренда) возможна лишь с согласия наймодателя (арендодателя), но даже в слу​чае разрешения наймодателя на передачу нанимателем (арендато​ром) пользования имуществом третьему лицу наниматель (арендатор) несет ответственность за вину третьего лица при использовании иму​щества (§ 540 ГГУ).

Особая проблема, касающаяся взаимоотношений сторон договора имущественного найма, состоит в урегулировании отношений, свя​занных с внесением нанимателем улучшений в используемое имуще​ство. В частности, в соответствии с правом ФРГ (§ 588 ГГУ) арендатор обязан допустить проведение мер, направленных на улучшение объекта аренды, кроме случаев, когда такие меры повлекли бы для него затруднения, не оправданные даже с учетом правомерных инте​ресов арендодателя.

Действующее право, относящееся к вопросу о возмещении улуч​шения имущества, ориентирует суды при его решении, прежде всего, на выяснение обстоятельств, которые ведут к квалификации улуч​шений как неотделимых от имущества без нанесения ему вреда или улучшений отделимых. Неотделимые улучшения, произведенные нанимателем без согласия наймодателя, возмещению не подлежат, если иное не предусмотрено договором. Но при внесении такого рода улучшений с согласия наймодателя наниматель имеет право на воз​мещение стоимости таких улучшений. Отделимые же улучшения, произведенные нанимателем за свой счет, считаются его собствен​ностью.
3.Прекращение договора.
Прекращение действия договора имущественного найма регла​ментируется в праве или судебной практике стран с развитой рыночной экономикой достаточно подробно в силу необходимости обеспечить стабильность отношений, опосредуемых этим договором и имеющих большое социально-экономическое значение в современном обще​стве, построенном на принципах рыночной экономики.
Обычно действие договора прекращается с истечением срока, на который он был заключен. В случае, если стороны не установили срока действия договора, договорные отношения между сторонами прекращаются по заявлению одной из сторон с соблюдением установ​ленных законом или обычаем сроков предупреждения другой стороны, продолжительность которых зависит от предмета договора и факти​ческой продолжительности его действия. Например, по праву ФРГ (§594а ГГУ), если срок по договору об аренде земли не установлен, то каждая из сторон договора может заявить не позднее третьего рабо​чего дня в любом году аренды о расторжении договора по истечении следующего года аренды.

Законодательством обычно прямо предусматривается, что если по истечении срока найма наниматель при отсутствии возраже​ний наймодателя продолжает пользоваться вещью, договор считается продленным на неопределенное время или на установленный зако​ном срок (ст. 1736, 1737 ФГК; § 545 ГГУ). Так, указанная норма ГГУ устанавливает, что в таком случае отношения найма продлеваются на неопределенный срок, если только в течение двух недель одна из сторон договора не заявит другой стороне об ином решении. При этом срок начинает течь для нанимателя — с продолжением пользования имуществом, а для наймодателя — с момента, когда он узнает о про​должении пользования имуществом. В отношении договора аренды земельного участка право ФРГ (§ 594 ГГУ) устанавливает, что аренд​ные отношения продлеваются на неопределенный срок при усло​вии, что договор аренды заключен не менее чем на три года, если по запросу одной из сторон договора о намерении другой стороны продолжить арендные отношения последняя в течение трех месяцев не откажется от их продолжения.

Особые законодательные постановления действуют обычно для прекращения договора найма жилых помещений, а также поме​щений, используемых для предпринимательской деятельности, и договора об аренде сельскохозяйственных участков. Продолжитель​ность действия договора ограничивается, как правило, определен​ным сроком, а при неуказании срока в договоре наймодатель может прекратить договор лишь при наличии предусмотренных в специ​альном законодательстве оснований. Судебная практика некоторых стран, опирающаяся на нормы такого законодательства, признает за нанимателем, особенно в отношении жилых помещений и по​мещений, используемых для предпринимательской деятельности, право на возобновление договора после истечения срока его дей​ствия.

При согласии наймодателя на возобновление договора спор сторон об условиях, на которых договор возобновляется, разреша​ется чаще всего в судебном порядке. При несогласии наймодателя на возобновление договора на помещения, в которых функционируют промышленные или торговые предприятия, он обязан, например во Франции, возместить причиненный нанимателю ущерб, поскольку такое поведение рассматривается как «злоупотребление правом», и он не может в течение установленного срока сдавать внаем это помещение конкурирующему предприятию.

Основанием прекращения договора найма признается также гибель имущества, являющегося предметом договора имуществен​ного найма, при отсутствии вины в этом какой-либо из сторон.
Действие договора может быть прекращено в результате имеющего существенное значение для интересов другой стороны нарушения обязанности одной из сторон, или, иными словами, когда в результате нарушения договора одной стороной для другой стороны продол​жение отношений найма по заключенному договору становится неприемлемым. Например, наймодатель может прекратить договор при значительной задержке внесения нанимателем наемной платы или использовании им имущества вопреки условиям договора.
Осуществление договора найма не прекращается в случае смерти наймодателя. Так, например, супруг, который ведет с нанимателем со​вместное домашнее хозяйство, в случае смерти нанимателя вступает в отношения найма. Однако, если нанимателем по договору имуще​ственного найма является юридическое лицо, такой договор может быть прекращен при ликвидации этого предприятия и объявлении конкурса над его имуществом.

Действующее преимущественно в странах континентальной (романо-германской) системы право уделяет большое внимание во​просу регулирования юридических последствий изменения сторон договора имущественного найма, а именно в случае отчуждения наймодателем имущества, сданного внаем. При этом центр тяжести такого регулирования находится в важных с точки зрения социально-эконо​мической жизни областях отношений, таких как жилищный наем и аренда земель, используемых в сельскохозяйственных целях.
Для сторон договора важное значение имеет решение вопроса о том, прекращается ли договор найма в результате отчуждения собст​венником имущества, сданного внаем, и какими правами в таком случае обладает наниматель. От этого зависит, в частности, решение вопроса о том, приобретает ли новый собственник право истребо​вания имущества от нанимателя, тем самым прекратив отношения с нанимателем по договору, заключенному прежним собственником, или же новый собственник занимает место наймодателя и оказыва​ется связанным ранее заключенным нанимателем договором с преж​ним собственником имущества.

Регулирование этой проблемы в действующем законодательстве обусловлено рядом обстоятельств, в частности характером иму​щества, то есть относится ли оно к движимости или недвижимости, моментом отчуждения имущества как совершенного до или после передачи вещи нанимателю и, наконец, фактом применения к нани​мателю имущества специального законодательства по защите его интересов.

В современном гражданском праве по общему правилу смена собственника сданного внаем имущества не является основанием для изменения или расторжения договора имущественного найма (аренды). Обязательственному праву нанимателя сообщается так назы​ваемое «право следования», характерное для регулирования вещных, а не обязательственных прав. Придание праву нанимателя недвижи​мости свойства вещного права обеспечивает сохранение за ним всех его правомочий из договора, то есть возможности противопоставле​ния своего права из договора найма третьим лицам, в первую очередь новому собственнику.

Согласно ст. 1743 ФГК, если арендодатель продает сданное в аренду имущество, приобретатель этого имущества не может лишить пользования имуществом являющегося арендатором фермера, кото​рый имеет документально подтвержденное право на аренду или заключил договор аренды на определенный срок. Тем не менее новый собственник вправе выселить арендатора, если предметом аренды не является сельскохозяйственное имущество, если это право преду​смотрено в договоре аренды. В последнем случае арендодатель обязан возместить арендатору убытки, если только это право арендатора не было исключено в договоре.

В соответствии с правом ФРГ (§ 566 ГГУ), если наймодатель отчуждает третьему лицу сданное внаем жилое помещение после его передачи нанимателю, то приобретатель вступает в права и обязан​ности наймодателя, вытекающие из договора найма, заключенного в то время, когда собственником был отчуждатель. Аналогичные поло​жения действуют и в отношении договора аренды земельного участка (§ 593Ь ГГУ).

В Швейцарии при отчуждении наймодателем вещи наниматель вправе требовать от нового собственника выполнения условий дого​вора только лишь тогда, когда приобретатель имущества принимает на себя соответствующие обязательтва. Но в случае найма недвижи​мости приобретатель несет обязанности наймодателя (абз. 2 ст.  ШОЗ). Регистрация договора найма земельного участка в поземель​ной книге обязывает нового собственника к выполнению условий договора найма (ст. 260 ШОЗ).
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Лекция 4. Договор о лизинге.
План занятия.

1. Общее понятие договора лизинга.
2. Участники лизинга. Предмет лизинга. Правовая природа лизинга.

3. Источники правового регулирования лизинга.

4. Права и обязанности участников лизинга.
5. Ответственность участников лизинга.

1.Общее понятие договора лизинга.

Предпринимательская деятельность нередко требует от своих участников использования весьма дорогостоящего имущества. Коммерческая практика за долгие годы выработала различные нашед​шие закрепление и в праве способы достижения этой цели. Такое имущество можно приобрести в собственность — по договору купли-продажи с одномоментным платежом собственных средств либо в рассрочку. Эта же задача может быть решена с использованием заем​ных средств, полученных по договору займа, предварительно заклю​ченному с банком. Такое же имущество можно получить во временное пользование по договору имущественного найма.

Эти механизмы хорошо известны в различных правовых системах, однако каждый из них имеет как достоинства, так и свои недостатки в конкретных экономических и организационных условиях, в кото​рых может находиться конкретное заинтересованное лицо.
Приобретение по договору купли-продажи, купли-продажи в рас​срочку или с использованием банковского кредита может оказаться достаточно затратным, к тому же при предоставлении кредита банки внимательно анализируют финансовое состояние будущего заем​щика, его так называемую «кредитную историю», что влияет на предо​ставление или отказ в предоставлении кредита. Еще одно важное обстоятельство — будущий пользователь имущества нередко нужда​ется в нем в течение определенного ограниченного срока, и в этом случае приобретение дорогого имущества в собственность лишено практического смысла.

Заключение договора имущественного найма также имеет свои негативные стороны — арендодатель предоставляет во временное вла​дение и пользование, как правило, уже не новое имущество, бывшее в пользовании, что также может не отвечать задачам пользователя. К тому же арендодатель может не располагать тем имуществом, в кото​ром нуждается организация, — возможно, это имущество, не столь распространенное, и арендодателю невыгодно приобретать и держать его на своем складе.

Нередко организация нуждается в новом имуществе на какой-то срок, по истечении которого она решает, что делать дальше: 1) возвра​щать имущество, 2) продлевать договор на новый срок, 3) приобретать имущество в собственность, поскольку оно отвечает всем необхо​димым параметрам. Такую комплексную задачу не может решить ни один из перечисленных видов договорных отношений. Необходимо было разработать правовой механизм, который обеспечивал бы буду​щего пользователя на нужный ему срок любым новым имуществом, которое он мог бы при желании приобрести в собственность по окон​чании срока пользования. Такая организация не должна была нести расходы по содержанию имущества, которое может быть не востре​бовано. Другими словами, она должна его приобретать только при наличии заказа будущего пользователя.

Хорошо известно, что, если практика порождает определенную проблему, рано или поздно появляется правовой инструмент, кото​рый помогает ее урегулировать. Эту ситуацию прекрасно иллюстри​рует лизинг — именно с помощью данного правового механизма решается проблема. Лизинг соединил в себе все те требования, кото​рые могли иметь будущий пользователь и организация, предостав​ляющая имущество во владение и пользование.

Итак, лизинг представляет собой комплекс имущественных отно​шений, при которых одна сторона (пользователь, лизингополучатель) обращается к другой стороне (специализированной компании — лизинговой компании, лизингодателю) с просьбой приобрести спе​циально для нее у точно названного поставщика имущество и пере​дать это имущество ей во временное пользование. Лизинг — звуковая калька от англ. leasing, которая, в свою очередь, образовалась от англ. lease — «брать и сдавать в аренду».
Эта структура взаимоотношений разбивается на несколько этапов.

1. Будущий лизингополучатель обращается к специализирован​ной компании — лизинговой компании (об участниках лизинга — ниже) с просьбой приобрести для него конкретное имущество у опре​деленного поставщика. Таким образом, инициатива заключения дого​вора исходит от лизингополучателя, который к тому же опреде​ляет предмет будущего договора купли-продажи и его поставщика (продавца).
2. Лизинговая компания на основе просьбы лизингополучателя и полученных от него данных заключает договор купли-продажи иму​щества с тем продавцом, которого назвал лизингополучатель, полно​стью оплачивает стоимость имущества и становится его собственни​ком. При заключении договора купли-продажи лизинговая компания уведомляет продавца о цели сделки — приобретение имущества для последующей его передачи во временное пользование лизингополу​чателю.
3. Продавец по договору купли-продажи продает имущество лизинговой компании — покупателю, получает полную стоимость имущества и передает его непосредственно лизингополучателю (не являющемуся стороной договора), а не лизинговой компании.
4. Тем временем лизинговая компания и лизингополучатель заклю​чают договор лизинга, в соответствии с которым компания обязуется передать лизингополучателю во временное пользование имущество, специально для него приобретаемое. В договоре лизинга устанавли​ваются условия взаимоотношений сторон договора — лизингодателя (англ. — lessor) и лизингополучателя (англ. — lessee). Передача имущества осуществляется между поставщиком и лизингополучате​лем, минуя лизингодателя.
5. По истечении срока договора лизинга лизингополучатель вправе возобновить договор лизинга на новый срок, вернуть имущество лизинговой компании (наиболее редкий вариант), приобрести иму​щество в собственность по остаточной стоимости, если соответству​ющее условие включено в договор лизинга.
Такая схема отношений позволяет всем участникам достичь своей цели, максимально уменьшив расходы и риски.

Продавец имущества расширяет круг своих клиентов, среди кото​рых теперь оказываются и лизинговые компании.

Лизинговые компании фактически осуществляют финансовую операцию — предоставляют средства для приобретения имущества и возвращают себе эти средства в виде периодических платежей, вы​плачиваемых лизингополучателем по договору лизинга. Никаких рисков за имущество на лизинговую компанию не возлагается.
Лизингополучатель получает возможность использовать необходи​мое ему имущество, не вкладывая первоначальных больших средств, а по истечении срока договора приобрести имущество в собствен​ность по остаточной стоимости. Перспектива приобретения имуще​ства в собственность заставляет пользователя обращаться с имущест​вом аккуратно и бережно. Для того чтобы остаточная стоимость была небольшой, пользователю выгоднее всего заключать договор лизинга на срок, практически равный «экономической жизни» имущества. Описанная схема получила название «финансовый лизинг» (financial leasing) — этим подчеркивалась важность финансового аспекта сделки, а также сугубо финансовая роль лизинговой компании.
Очевидна схожесть лизинга, по меньшей мере, с двумя видами договоров куплей-продажей и арендой. Однако есть и существен​ные различия, которые и создают «феномен» лизинга и приводят к трудностям в понимании его природы. 

Договор купли-продажи, который заключает лизинговая компания с какой-либо фирмой (продавцом) в целях приобретения имущества для лизингополучателя, отличается от любого обычного договора этого вида следующим: договор заключается по инициативе лизинго​получателя, предмет договора определяется лизингополучателем, продавец определяется лизингополучателем, предмет договора пере​дается во временное пользование лизингополучателю — никак иначе лизинговая компания (собственник) не может им распорядиться, предмет договора передается непосредственно лизингополучателю — лизинговая компания, как правило, его не видит, при ненадлежащем исполнении договора купли-продажи (просрочка, поставка некачест​венного имущества и пр.) продавец несет ответственность перед лизингополучателем.

Договор о передаче лизинговой компанией имущества во вре​менное пользование лизингополучателю также обладает особенно​стями, позволяющими говорить о его отличии от обычного договора аренды.

Лизинговая компания, выступающая в роли лизингодателя (арендо​дателя), чаще всего не видит имущества, которое передает во времен​ное пользование и собственником которого является, все обязан​ности, связанные с имуществом — техобслуживание, ремонт и др., — как правило, лежат на лизингополучателе, все риски, связанные с имуществом, несет лизингополучатель (не собственник), при обна​ружении недостатков лизингополучатель предъявляет претензии непосредственно продавцу, с которым не связан договорными отно​шениями, а не лизингодателю.

Описанная схема финансового лизинга с тремя участниками явля​ется наиболее распространенной. Однако на практике встречаются и более сложные варианты, например, когда лизинговая компания для приобретения дорогостоящего оборудования привлекает заемные средства, а платой за кредит могут являться периодические платежи лизингополучателя, направляемые не лизинговой компании, а непо​средственно заимодавцу.

Распространение лизинга в различных странах в 50-60-х годах XX столетия было следствием особой экономической ситуации. Необходимость технологического обновления парка оборудования в связи с научно-техническим развитием потребовала от государств и участников предпринимательских отношений определенных уси​лий для решения этой задачи. Государства воспользовались экономи​ческими «рычагами» — введением налоговых и амортизационных льгот в тех сферах экономики и в отношении того оборудования, которое требовало кардинальной и оперативной замены. Конкретные участники экономических отношений увидели, что использование такой формы отношений, как лизинг, наилучшим образом может обеспечить использование предоставленных льгот и, в конечном итоге, решить экономические задачи.

Таким образом, на внедрение и дальнейшее использование лизинга оказало существенное влияние налоговое регулирование. Но не только. Выше уже отмечалось, что нередко лизинг сравнивают с финансо​выми операциями, поскольку для лизинговой компании ее действия весьма схожи с предоставлением кредита. Лизинговая компания при​обретает оборудование, иными словами, вкладывает средства в опреде​ленное имущество; эти средства она с течением времени возвращает, получая от лизингополучателя периодические платежи. Недаром первые лизинговые компании, как правило, были филиалами банков. Эти особенности лизинга ставят его в зависимость и от регулирова​ния в сфере финансового права.

Достаточно активное внедрение лизинга в практику как американ​ских, так и европейских компаний объясняется большим числом пре​имуществ, которыми могут воспользоваться его участники. Как уже отмечалось, важнейшими преимуществами являются существенные налоговые льготы, которые распространяются на лизинговые компа​нии при покупке нового оборудования.

Пользователи имеют свои серьезные основания для того, чтобы использовать лизинг. Выбирая способ приобретения имущества — взять кредит, купить имущество в рассрочку, использовать схему лизинга, предприниматель оценивает и взвешивает все «за» и «про​тив»: свое финансовое положение, планы и перспективы. Использова​ние схемы лизинга имеет серьезные преимущества: не нужно вносить больших первоначальных взносов, периодические платежи, как пра​вило, включаются в себестоимость, можно лучше познакомиться с функционированием того или иного оборудования, включить в дого​вор условие о предоставлении улучшенных моделей в течение его действия, а по окончании срока договора — приобрести имущество за остаточную стоимость.

Указанные обстоятельства могут оказаться весьма привлекатель​ными для будущего пользователя.

Единства мнений относительно времени и места возникновения лизинга нет — различные авторы называют разные исторические периоды (и весьма древние), когда впервые был использован лизинг, и разные географические точки — Древний Рим, средневековая Англия, США. Однако многие авторы соглашаются с тем, что о лизинге в современном понимании этого термина все же можно говорить начиная с XIX века. Одно из немногих исключений из основополагающего принципа англий​ского общего права: пето dat quod поп habet — никто не может передать другому того, чего не имеет сам.
В начале XIX века в Англии особую роль в судьбе лизинга сыграло развитие железнодорожного транспорта и угольной промышлен​ности. Собственники каменноугольных копий с расширением разра​боток нуждались во все большем числе вагонов для транспортировки добываемого угля. Появляются небольшие организации, которые покупают железнодорожные вагоны и передают их шахтам во времен​ное пользование. В договор включалось условие о покупке вагонов по окончании срока пользования. В результате пользователи гораздо аккуратнее и бережнее обращались с вагонами, так как существовала перспектива их приобретения в собственность. Правда, тогда эти сделки получили название «аренда-продажа» (англ. hirepurchase) и по своим правовым последствиям были практически идентичны условной купле-продаже. Схожесть этих договоров подчеркивалась и тем, что они были объединены в единую группу правоотношений под общим наименованием «зависимое держание» (bailment). Помимо аренды-продажи, к ним относятся отношения из залога, хранения, перевозки и др. Все эти отношения имеют общую черту: собственник передает другому лицу свое имущество во временное владение и/или пользование. Однако последующее развитие законодательства Англии потребовало жесткого разграничения договоров аренды-продажи и условной продажи.

До 1889 года договор аренды-продажи определялся как договор аренды, по истечении которого право собственности на имущество, являющееся предметом договора, переходило к арендатору. В 1889 году был принят Закон о факторах, в котором, в частности, предусматри​валось: если лицо, согласившееся купить товары, но еще не купившее их и владеющее ими с согласия собственника, продаст их добросо​вестному покупателю или заложит добросовестному залогодержа​телю, то последние приобретают неоспоримый правовой титул на эти товары2. Таким образом, арендатор по договору аренды-продажи, который владел имуществом с согласия собственника и соглашался купить его впоследствии, мог в соответствии с Законом передать право собственности на это имущество добросовестному покупателю. Арендодатель в этом случае не мог требовать имущество обратно.
В сложившейся ситуации возможны были два пути решения проб​лемы: либо объединить договоры купли-продажи и условной про​дажи в один вид договоров (что и было сделано в некоторых странах.
общего права, например в Австралии, Новой Зеландии), либо иначе сформулировать условия договора аренды-продажи, чтобы «изъять» его из-под действия Закона о факторах.

Поворотным оказалось дело Helby v. Matthews (1895) — в нем суд пришел к выводу, что в договоре аренды-продажи право покупки арендуемого имущества арендатором — лишь его право, а не обязан​ность, и заранее неизвестно, воспользуется ли он этим правом. Таким образом, заранее нельзя было утверждать, что к арендатору перейдет право собственности, и, следовательно, он не мог передавать его кому бы то ни было. Такая конструкция помогла отграничить договоры аренды-продажи от условной продажи и избежать применения к пер​вым Закона о факторах.

С этого времени договор аренды-продажи стал определяться как договор, по которому арендатор мог купить арендуемое им имуще​ство, но не обязан был это делать.

Первый закон об аренде-продаже был принят в Англии в 1938 году, основной его целью стала защита интересов арендатора — существо​вавшие к тому времени нормы общего права не достигали этой цели. В 1954 и 1964 годах в него были внесены определенные изменения. В 1965 году был принят закон, объединивший все предыдущие ре​дакции. Он применяется в тех случаях, когда арендатором является товарищество, неинкорпорированная ассоциация или потребитель. Договор аренды-продажи в нем определяется как любое соглашение на зависимое держание товаров на сумму не более двух тысяч фунтов стерлингов, в соответствии с которым держатель вправе купить их либо расторгнуть договор в любое время до выплаты последнего периодического платежа.

Дальнейшее развитие лизинга в Англии пошло по пути его более четкого отграничения от договора аренды-продажи. Англия — одна из немногих стран, где в договор лизинга не может быть включен опцион на покупку. Английская лизинговая ассоциация (English Lea​sing Association — ELA) определяет финансовый лизинг как договор, по которому лизингодатель в течение обязательного нерасторгаемого периода, получая платежи, амортизирует капитал и получает прибыль. Существует и другое определение той же Ассоциации: лизинг — это договор между лизингодателем и лизингополучателем на временное пользование специфическим имуществом, приобретенным лизин​годателем у производителя или продавца. Лизингодатель сохраняет право собственности на это имущество, а лизингополучатель владеет и пользуется имуществом, выплачивая периодические платежи.
В США развитие железнодорожного транспорта также сыграло свою роль в развитии лизинга. Железнодорожные компании, стре​мясь уйти от излишне обременительных расходов, приобретали локомотивы, вагоны и иные транспортные средства не в собственность (по договору купли-продажи), а лишь в пользование. В дальнейшем отдельные финансовые компании увидели в этой ситуации воз​можность выгодного вложения капитала: они стали приобретать раз​личное транспортное оборудование у определенных производителей по просьбе эксплуатирующих организаций с передачей их последним в аренду.

Первое использование термина «лизинг» историки права относят к 1877 году, когда в США телефонная компания «Белл» вместо про​дажи телефонов стала сдавать их во временное пользование.

Современная история лизинга начинается с середины XX века, когда в США была организована первая лизинговая компания. Ее основателем стал Генри Шонфельд, которого называют отцом американского лизинга. Компания, организованная Шонфельдом в 1952 году, была создана для осуществления конкретной сделки, но вскоре стали очевидными многие нераскрытые возможности такой схемы отношений — приобретения финансовой компанией какого-либо имущества (чаще всего технологического оборудования) для эксплуатирующей организации и передачи его последней в аренду. Созданная Генри Шонфельдом первая американская лизинговая ком​пания — United States Leasing Corporation (US Leasing Corp.) — стала впоследствии одной из самых известных лизинговых компаний (в настоящее время — United States Leasing International Inc.). Вскоре появились многочисленные последователи Шонфельда, убедившиеся в преимуществах такой схемы.

В 1959 году US Leasing Corp. учредила свой филиал в Канаде. В том же году генеральный директор английской Торговой кредит​ной компании (Mercantile Credit Company) посетил США и встре​тился с представителями US Leasing Corp. Эта встреча оказалась решающей в истории развития лизинга.

В 1960 году была создана Торговая лизинговая компания — Mercantile Leasing Company, — в которой 80 % акций принадлежало Mercantile Credit Company и 20 % — US Leasing Corp. Быстрые успехи компании привлекли к себе внимание других финансовых организа​ций в Англии, в частности банков.

В это же время начинают появляться лизинговые компании и в странах континентальной Европы. Во Франции первая лизинговая компания появилась в 1957 году — она была создана по инициативе банка Banque de I 'Indochine и называлась SEPAFITEC (Societe d'Etude et de Participation Financiere et Technique). Компания занималась преимущественно лизингом промышленного оборудования.

В 1962 году компания была переименована в Locafrance.
2. Участники лизинга. Предмет лизинга. Правовая природа лизинга.
Участниками лизинга являются лизингодатель, лизингополучатель и продавец. В связи с определенной схожестью договора лизинга с договором аренды его стороны в некоторых странах называют арен​додателем и арендатором. Специфика лизинга проявляется, в первую очередь, в особом положении и особой роли лизингодателя. Ему и уделяется основное внимание ниже. Что касается лизингополучателя и продавца, то в этом качестве могут выступать любые участники предпринимательских отношений.

В качестве лизингодателя, как правило, выступает специализи​рованная лизинговая компания. В 50-х и начале 60-х годов XX сто​летия в США такие компании обычно являлись филиалами крупных промышленных фирм, использовавших лизинг для дополнительной рекламы и сбыта своей продукции. Несколько позже присоединились и банки (до 1963 года они не имели права заниматься лизинговой деятельностью).

В странах Западной Европы лизинговые компании создава​лись, как правило, при поддержке крупных банков или как их фи​лиалы.

Итак, лизинговая компания — это финансовая компания, оформ​ляющая и финансирующая покупку имущества для будущего поль​зователя и по его просьбе у названного последним поставщика. В последнее время лизингодателем выступают страховые компании и пенсионные фонды.

Предметом лизинга может быть самое разнообразное имущество — от недвижимости до садового инвентаря, однако наибольшее рас​пространение получил лизинг различного оборудования — промыш​ленного, строительного, машиностроительного и др. В некоторых странах специально подчеркивается, что предметом лизинга должно быть непотребляемое имущество. Не случайно Конвенция о международном финансовом лизинге 1988 года регулирует лизинг оборудования как наиболее распространенный вид отно​шений.
Соединение в рассматриваемых отношениях элементов различ​ных договоров привело к трудностям в определении их правовой природы. В разных странах появились разнообразные теории относи​тельно правовой природы лизинга. Нужно ли рассматривать лизинг как специфический договор купли-продажи, или специфический договор имущественного найма, договор в пользу третьего лица, товарный кредит, или, наконец, договор особого рода — sui generis, — не «встраивающийся» ни в один из известных классических видов договора? Все эти вопросы не получили однозначного ответа не только в разных правовых системах, но и в рамках одной какой-либо системы.

Различные концепции правовой природы лизинга разрабатыва​ются преимущественно в странах континентальной Европы — Гер​мании, Франции, Швейцарии и др. Нормативные акты регулирования лизинга в этих странах не обязательно отражают выводы доктрины. Последующее изложение покажет, что законодатель или иной орган, принимающий регулирующий акт в сфере лизинга, как правило, не дает определения лизинга, а перечисляет характеристики и критерии, которым должны отвечать регулируемые отношения.

На первой сессии Европейской федерации ассоциаций лизинго​вых компаний (European Federation of Equipment Leasing Company Association — Leaseurope) отмечено, что никто не может точно опре​делить, что же такое лизинг.
И все же специалисты не прекращают поисков ответа на этот вопрос.

Необходимо различать два основных подхода в определении пра​вовой природы лизинга. Одни авторы анализируют лизинг с помощью традиционных институтов гражданского права — договоров аренды, купли-продажи, займа, поручения в пользу третьего лица. Другие утверждают, что сложность и оригинальность отношений, склады​вающихся при лизинге, дает основание рассматривать их как особые отношения.

В некоторых случаях предметом анализа является весь комплекс отношений, в других — лишь договор лизинга между лизингодателем и лизингополучателем.

При сравнении лизинга с одним из известных видов договора во главу угла ставится какой-либо один аспект лизинга: либо необычные взаимоотношения поставщика и пользователя, либо объем прав и обязанностей лизингополучателя, практически приближающийся к объему прав и обязанностей собственника, либо отношения лизин​годателя и лизингополучателя. Желание определить правовую при​роду лизинга с помощью уже известных институтов приводит к тому, что какая-то его часть остается за пределами этого института.

Сходство одного из элементов лизинга с договором аренды привело к появлению концепции, согласно которой лизинг рассматривается как договор аренды со специфическими чертами. Однако содержание договора лизинга, распределение прав и обязанностей его сторон, их ответственность вряд ли можно квалифицировать лишь как специфи​ческие черты договора аренды. В договоре аренды арендодатель несет ответственность перед арендатором за несвоевременное предостав​ление имущества, за его ненадлежащее качество и др. В договоре лизинга ответственность за нарушение условий, относящихся к пред​мету договора, — сроки поставки, качество, комплектность и др. — обычно несет поставщик. Другими словами, перед пользователем отвечает не сторона договора лизинга, не собственник имущества, а поставщик, который не является стороной договора лизинга.
Риск случайной гибели или порчи имущества в договоре аренды чаще всего несет арендодатель, собственник имущества. В договоре лизинга используется иная схема распределения рисков — по общему правилу их несет лизингополучатель.

Немецкий цивилист Эссер полагает, что включение в договор лизинга права пользователя купить имущество по окончании срока договора (опциона на покупку) дает возможность квалифицировать его как договор купли-продажи в рассрочку особого рода. Однако и в данном случае очевидно различие этих институтов. Включение в договор лизинга опциона на покупку не превращает пользователя в покупателя — он может и не воспользоваться своим правом. К тому же за рамками этой концепции остаются взаимоотношения сторон договора лизинга по временному пользованию имуществом.
Некоторые авторы полагают, что лизинг несет в себе черты инсти​тута поручения. Эта точка зрения получила довольно широкое рас​пространение в доктрине Франции и Германии. По мнению авторов данной концепции, лизингополучатель поручает лизинговой ком​пании приобрести для него имущество. Это поручение лизинговая компания выполняет путем заключения договора купли-продажи с поставщиком. После этого лизинговая компания и пользователь как бы меняются местами — теперь лизинговая компания поручает поль​зователю получить имущество, а также уполномочивает его предъяв​лять поставщику претензии в случае ненадлежащего исполнения им договора купли-продажи.

Во французском праве поручение определяется (ст. 1984 ФГК) как действие, «в силу которого одно лицо дает другому полномочие сделать что-либо для доверителя и от его имени». На поверенного возлагается обязанность исполнения данного ему поручения и предо​ставление отчета о его исполнении. Доверитель, в свою очередь, обя​зан возместить поверенному израсходованные им свои средства для исполнения поручения, уплатить поверенному установленное возна​граждение и возместить возникшие для него из исполнения поруче​ния убытки (ст. 1991, 1998 ФГК).

В § 662 ГГУ дается следующее определение поручения: «Прини​мая поручение, поверенный обязуется безвозмездно совершить сдел​ку в пользу доверителя».

При сравнении лизинга с поручением из поля зрения выпадает основная цель лизинга — временное пользование имуществом с воз​можным последующим его приобретением в собственность. Обнаружи​ваются и иные принципиальные различия. Имущество приобретает лизинговая компания от своего имени, на свое имя, становясь его собственником. Если же исходить из теории поручения, то имуще​ство должно было бы приобретаться на имя пользователя, поскольку он дает соответствующее поручение и выступает в роли доверителя.

Право пользователя предъявлять претензии поставщику в связи с поставкой и качеством имущества также не укладывается в схему поручения — пользователь предъявляет претензии от своего имени, а не от имени лизинговой компании, и не получает от лизинговой компании никакого возмещения расходов, которые у него могут воз​никнуть в связи с предъявлением претензий поставщику.

Во французской доктрине также получила развитие теория, согласно которой лизинг рассматривается как договор в пользу треть​его лица. Во французском праве договор в пользу третьего лица имеет интересную историю. Статья 1119 ФГК запрещает заключение таких договоров: «По общему правилу нельзя ни обязываться, ни уста​навливать соглашения от своего имени иначе как для самого себя». Правда, ст. 1121 несколько смягчила действие этого жесткого пра​вила, признавая в некоторых случаях юридическую силу договоров в пользу третьего лица: «...можно заключить в пользу третьего лица, если такое условие включено в соглашение, заключенное лицом в свою пользу, или в дарение, сделанное другому лицу. Тот, кто заклю​чил этот договор, не может отменить его, если третье лицо заявило о своем желании воспользоваться этим договором».

Последующее широкое распространение на практике договоров в пользу третьего лица, особенно в области страхования, привело к признанию судами действительности этих соглашений. Поскольку ст. 1121 ФГК не устанавливает условий заключения договора в пользу третьего лица, прав и обязанностей сторон, то эти вопросы также были определены практикой.

При сравнении этого договора с договором лизинга легко убедиться в том, что лизингополучатель действительно не участвует в договоре купли-продажи, однако конструкция договора в пользу третьего лица не учитывает взаимоотношений между лизинговой компанией и лизингополучателем, составляющих основное «ядро» отношений при лизинге.

Для адекватного понимания, анализа и регулирования лизинга, несомненно, необходимо рассматривать весь комплекс отношений между тремя участниками, не «разрывая» его на отдельные фрагменты. Взаимосвязь всех участников лизинга друг с другом составляет слож​ную структуру, и рассмотрение ее составных частей без учета этой взаимосвязи приводит к разрушению всего комплекса отношений, то есть предмета анализа. Именно это обстоятельство заставляет боль​шое число специалистов рассматривать лизинг как отношения осо​бого рода — sui generin.
3. Источники правового регулирования лизинга.
Первой европейской страной, в которой принят специальный закон о лизинге, была Франция — 2 июля 1966 года был принят Закон № 66-455 «Об организациях, осуществляющих кредит-аренду» (Loi relative aux enterprises pratiquant le credit-bail). Этот Закон при​мечателен тем, что стал своего рода образцом для принятия соответ​ствующих законов в других странах, в частности Бельгии, Италии.

Закон, состоящий из нескольких статей, были включены положения об основных «болевых» точках лизинга — какие операции являются лизингом, предмет лизинга, участники лизинга и информирование третьих лиц о лизинге. Именно такой подход был взят за основу при разработке Конвенции о международном финансовом лизинге — UNIDROIT Convention on Interna​tional Financial Leasing, подписанной в Оттаве в 1988 году. Конвенция всту​пила в силу 1 мая 1995 года. В настоящее время участниками являются 9
государств: Италия, Нигерия, Панама, Франция, Беларусь, Венгрия, Латвия, Республика Узбекистан, Российская Федерация. Россия присоединилась в 1998 году — Федеральный закон о присоединении к Конвенции № 16-ФЗ от 8 февраля 1998 года. 

В первой статье определяется, что операциями кредит-аренды являются операции по аренде оборудования, купленного с целью сдачи в аренду предприятием, остающимся собственником обору​дования. Арендатор может приобрести оборудование или его часть в собственность за согласованную цену, с учетом выплаченных аренд​ных взносов или, по крайней мере, их части.

В Законе также установлено, каким критериям должна отвечать организация для осуществления операций кредит-аренды — это могут быть банки и связанные с ними организации, которые под​чиняются жесткому регулированию, установленному для этого вида организаций. Уставный капитал этих организаций не может быть ниже установленного предела, и они должны быть зарегистрированы в Национальном кредитном совете. Эти организации контролируются упомянутым Советом, а также Банком Франции и другими финансо​выми структурами. Они должны вести свои балансы по форме, уста​новленной Комиссией по контролю за банками.

Довольно скоро после принятия Закона стала очевидна необходи​мость дальнейшей детализации лизинга недвижимости. В связи с этим в 1967 году был принят Ордонанс № 67-837 от 28 сентября 1967 года. Его текст был инкорпорирован в текст Закона, в положения, регу​лирующие лизинг недвижимости.

Несколько позже было принято еще три документа, направленных на урегулирование оставшихся, не менее важных аспектов лизинга: Закон о бюджете на 1970 год № 69-1161 от 24 декабря 1969 года: ст. 64 — об амортизации сданной в лизинг недвижимости; Декрет № 72-102 от 4 февраля 1972 года — о НДС в связи с операциями лизинга; Декрет № 72-665 от 4 июля 1972 года — о публичности опе​раций лизинга.

Последний документ был принят в развитие положений, уже со​державшихся в Законе 1966 года, о необходимости публичного опове​щения третьих лиц о сделках лизинга — целью декрета является опо​вещение третьих лиц о правах лизинговой компании на имущество.
В Германии, хотя лизинг стал здесь развиваться практически тогда, когда и во Франции, первые нормативные акты были приняты позже. В первоначальный период использования лизинга в Гер​мании, в противоположность Франции, не принималось никакого регулирования. В определенной степени это объясняется весьма либе​ральным регулированием обеспечения вещных прав без лишения владения должника. Это обеспечило отсутствие серьезных проблем в сфере частного права при имплементации лизинга.
Однако в сфере налогообложения ситуация была иной — налого​вые органы играли определяющую роль в развитии лизинга. В перво​начальный период использования лизинга соответствующие договоры заключались по следующей схеме: полная амортизация оборудова​ния в течение первого нерасторгаемого периода договора (full-payout-leasing, Vollamortisations-vertrag) сопровождалась включением в договор опциона на покупку по символической цене или даже без оплаты. Срок договора, как правило, равнялся сроку «экономической жизни» оборудования.

Налоговые органы сочли, что с экономической точки зрения такая схема скорее является договором продажи в рассрочку или арендой-продажей. Следовательно, лизингополучатель является «экономиче​ским» собственником оборудования и должен отражать оборудование на своем балансе. 26 января 1970 года Федеральный финансовый суд (Bundesfinanzhof) вынес решение, известное под названием Leasing-Urteil, в котором нашла закрепление позиция налоговых органов об «экономическом» собственнике.

Упомянутое решение легло в основу постановления, принятого 19 апреля 1971 года Федеральным министерством финансов «О ли​зинге движимого имущества» (Mobilien-Leasing-Erlass). Оно также носит название Vollamortisations Erlass — постановление о полной амортизации. Несколько позже — 21 марта 1972 года — оно было дополнено постановлением о лизинге недвижимости (Immobilien-Leasing-Erlass).
В соответствии с постановлением 1971 года лизинговая компа​ния рассматривается как собственник оборудования, а договором лизинга признается договор, отвечающий следующим четырем кри​териям: нерасторгаемыи период договора должен соответствовать 40-90 % «экономической жизни» оборудования (Grundmietzeit); цена опциона на покупку должна соответствовать реальной остаточ​ной стоимости оборудования; при продлении срока договора аренд​ная плата не должна быть номинальной; при лизинге оборудования, необходимого для специальных целей лизингополучателя, последний всегда рассматривается как «экономический» собственник.

В отношении недвижимости в постановлении 1972 года зафик​сирована практически та же схема.

В декабре 1975 года принято еще одно постановление — о частич​ной амортизации — Teilamortisations-Erlass. Основное отличие от постановления 1971 года заключается в том, что в течение нерасторгаемого срока договора происходит частичная амортизация обору​дования.

Хотя лизинг исторически впервые появился и стал использоваться в Англии и США (об этом свидетельствует и распространившаяся по всему миру англоязычная терминология), специальных законодатель​ных актов, аналогичных французскому, в этих странах нет. В Англии и США нормативные положения о лизинге в основном содержатся в актах, регулирующих налогообложение и отдельные вопросы част​ного права.
Говоря о США, в первую очередь необходимо назвать Едино​образный торговый кодекс (ЕТК), в который в 1987 году был включен отдельный раздел 2А «Договор аренды» (в 1990 году в него были внесены изменения). В статье 2А-103 «Определения и указатель опре​делений» дается весьма детальное определение финансовой аренды, которое содержит ряд характеристик этого договора. Финансовая аренда — это аренда, при которой: 1) арендодатель не выбирает, не производит, не поставляет имущество, а приобретает его в связи с договором аренды, заключая договор с поставщиком, 2) арендатор одобряет контракт, по которому имущество приобретается, и до под​писания договора аренды получает от арендодателя письменную информацию о гарантиях поставщика, способах защиты и возме​щаемых убытках, предоставляемых поставщиком.
В отдельных статьях раздела устанавливаются специфические для финансовой аренды положения — например, в ст. 2А-209 говорится об отношениях арендатора и поставщика (арендатор назван «бене​фициаром договора поставки»), в ст. 2А-219 — о переходе рисков на арендатора.

Существенные налоговые льготы, предоставляемые участникам лизинга, заставляют налоговые органы с большим вниманием при​сматриваться к договорам, названным сторонами лизингом. В этом им помогает большое число нормативных документов, принимаемых в основном налоговыми службами, в частности Службой внутренних доходов — Internal Revenue Service. Служба издает периодически дополняемые правила — Rulings, — в которых устанавливаются кри​терии для определения договора лизинга, предоставляющего его сто​ронам определенные льготы, и проведения различия между ним и договором купли-продажи. В частности, договор не будет рассмат​риваться как договор лизинга, если периодические платежи значи​тельно превышают существующие справедливые ставки платежей за временное пользование данным оборудованием. Причиной для уста​новления такого критерия является то обстоятельство, что при купле-продаже продавец, как правило, быстрее возвращает себе стоимость имущества и получает прибыль, чем лизинговые компании. Поэтому завышенные периодические платежи могут свидетельствовать о наме​рении компании быстрее получить стоимость имущества и, следова​тельно, заключить договор купли-продажи, а не лизинга.
Другим критерием является существенная разница между раз​мером периодических платежей в течение основного срока договора и в течение возобновленного срока договора — если последние суще​ственно меньше первых, то пользователю экономически выгодно возобновить договор. С точки зрения налоговых органов, это обстоя​тельство «порочит» договор лизинга и приближает отношения сто​рон к договору купли-продажи в рассрочку.
Если из условий договора лизинга явствует большая вероятность перехода права собственности на пользователя, то такой договор, скорее всего, будет сочтен договором купли-продажи. О такой вероят​ности может свидетельствовать, в частности, низкая цена опциона на покупку, которым может воспользоваться пользователь по окон​чании договора лизинга. Цена опциона рассматривается как низкая, если она ниже справедливой рыночной цены данного оборудования на момент реализации права покупки.

Другой опасностью, подстерегающей стороны договора лизинга, является возможность его признания договором условной купли-продажи, отнесенной ЕТК к договорам, создающим обеспечительный интерес. Создание обеспечительного интереса требует соблюдения определенных формальных требований, отсутствие которых приво​дит к неблагоприятным последствиям для кредитора. Если суд при​знает договор лизинга условной продажей, но стороны не выполнили требования по формализации обеспечительного интереса, то лизинго​датель может быть лишен определенных мер правовой защиты.
Важную роль в гражданско-правовом регулировании договора лизинга играет практика лизинговых компаний, страховых обществ и иных организаций, занимающихся лизингом. Они широко приме​няют формуляры лизинговых договоров, которые, в свою очередь, оказывают существенное влияние на лизинговый бизнес.
Как и в США, в Англии стороны этих отношений имеют суще​ственные налоговые и амортизационные льготы, поэтому налоговые органы внимательно анализируют договоры, пытаясь отграничить действительно лизинговые от сходных договоров, в первую очередь, от договоров аренды-продажи, внешне весьма схожих с первыми.
Отсутствие специального законодательства о лизинге частично восполняется финансовым законодательством, в котором содержатся отдельные характеристики договора лизинга. Договор признается лизингом, если он заключен на срок не менее 75 % срока эксплуата​ции имущества, или в нем предусматривается полная или существен​ная выплата стоимости имущества в течение срока действия договора, или  предусматривается  возможность  возобновления договора за встречное удовлетворение, которое значительно меньше существу​ющих рыночных ставок периодических платежей в тот же период. Как уже отмечалось, особенностью «английского лизинга» явля​ется то обстоятельство, что в силу действующих правовых норм в договор не может быть включен опцион на покупку — в противном случае договор может быть квалифицирован как аренда-продажа, а стороны договора будут лишены тех налоговых льгот, на которые они рассчитывали при его заключении.

4.Права и обязанности участников лизинга.

Как уже отмечалось выше, инициатором лизинга является буду​щий пользователь — именно он обращается к лизинговой компании с просьбой приобрести для него конкретное имущество и передать это имущество ему во временное пользование. На основании просьбы (или заказа) лизинговая компания заключает договор купли-продажи с поставщиком, указанным пользователем. Таким образом, лизин​говая компания выступает в этом договоре покупателем, а продав​цом может являться фирма-изготовитель, оптовая фирма, поставщик. Из сказанного следует, что и предмет договора купли-продажи, и его стороны определяются будущим пользователем.

В некоторых, довольно редких случаях пользователь не называет поставщика — в этой ситуации лизинговая компания может пореко​мендовать пользователю соответствующую организацию, которая может продать необходимое ему имущество. Заключив договор купли-продажи, лизинговая компания становится собственником имуще​ства. Однако свои полномочия собственника она может реализовать, только предоставив приобретенное имущество во временное пользо​вание лизингополучателю — никаким другим образом она распоря​диться имуществом не вправе.

Продавец обязан поставить имущество надлежащего качества и в надлежащие сроки по адресу, указанному лизинговой компанией, — как правило, место нахождения лизингополучателя. Таким образом, лизинговая компания чаще всего и не видит покупаемое имущество, осуществляя лишь платежи.

По договору лизинга, заключаемому между лизинговой компанией и лизингополучателем, первая обязана предоставить имущество во временное пользование, а второй — принять его и оплачивать перио​дические платежи, установленные в договоре. Определяя размер перио​дических платежей, лизинговая компания учитывает срок договора, срок «экономической жизни» имущества, условия эксплуатации, пре​доставляемые дополнительные услуги, а также получение прибыли.
Вопрос о текущем и капитальном ремонте имущества решается по-разному, в зависимости от договоренности сторон, однако пре​имущественно эти обязанности возлагаются на лизингополучателя. Такое распределение обязанностей вполне отвечает «философии» лизинга — лизингодатель, будучи финансовой организацией, не имеет возможности осуществлять техническое обслуживание имущества и его ремонт.

При включении в договор лизинга опциона на покупку лизинго​получатель вправе им воспользоваться по истечении срока договора. В этом случае лизингодатель обязан продать имущество по установ​ленной в договоре или определяемой цене. Эта цена должна соответ​ствовать рыночной остаточной стоимости имущества на момент его продажи.

Основной обязанностью лизингополучателя является своевремен​ная выплата периодических платежей. Стороны могут предусмотреть сроки выплаты — ежемесячно, ежеквартально, полугодовые. В дого​воре лизинга может быть также установлено, что лизингополучатель начинает выплачивать периодические платежи не ранее того момента, когда взятое во временное пользование оборудование достигнет опре​деленного уровня производительности. -

5.Ответственность участников лизинга.

Вопрос ответственности участников лизинга — краеугольный камень всей схемы лизинга, придающий ей стройность, логичность и своеобразие.

Как уже не раз подчеркивалось ранее, роль лизингодателя в этих отношениях сводится к финансированию сделки. В этой роли чаще всего выступают различные финансовые организации, которые не имеют непосредственного отношения к имуществу. Поэтому совер​шенно естественно, что лизингодатели перекладывают все обязан​ности, связанные с имуществом, либо на поставщика, либо на лизинго​получателя. Следствием этого является то, что и ответственность преимущественно несет поставщик или лизингополучатель.
Для того чтобы снять с лизингодателя ответственность в отноше​нии имущества, необходимо предусмотреть либо в договоре купли-продажи, либо в самом договоре лизинга условия, которые позволяли бы это сделать. Однако ответственность покупателя по договору купли-продажи и арендодателя по договору аренды — институты, достаточно устоявшиеся в различных правовых системах и предусматривающие ее наступление при определенных обстоятельствах. Для того чтобы лизингодатель не нес ответственности в случае, например, задержки предоставления имущества лизингополучателю или предоставления некачественного имущества, необходимо было «изобрести» новую структуру взаимоотношений между участниками лизинга. Важно было «связать» поставщика и лизингополучателя, чтобы все проблемы, касающиеся имущества, они могли решать непосредственно друг с другом, минуя лизинговую компанию. Этого удалось достичь, наде​лив лизингополучателя особым статусом — «как бы покупателем» по договору купли-продажи имущества, что дало возможность лизин​гополучателю предъявлять претензии по поводу имущества — сроки поставки, качество, комплектность и др. — непосредственно про​давцу. Продавец в этом случае обязан рассматривать такие претензии и надлежащим образом исправлять соответствующее нарушение.
Такая схема взаимоотношений была зафиксирована в упоминавшейся Конвенции о международном финансовом лизинге 1988 года.
В начале главы отмечалось, что лизингодатель при заключении договора купли-продажи с поставщиком должен сообщить последнему о цели приобретения имущества — для договора лизинга. Это обстоя​тельство играет важную роль в связи с неординарными отношениями поставщика и лизингополучателя. Поставщик должен быть заранее уведомлен о том, что возможные претензии относительно имущества ему будут предъявляться не стороной договора купли-продажи — лизингодателем, а лизингополучателем.

При нарушении лизингополучателем своих обязательств по дого​вору лизинга практика зарубежных стран выработала определен​ные способы решения этой проблемы, специфические для лизинга. При определенных обстоятельствах лизинговая компания вправе изъять имущество у лизингополучателя с отнесением на последнего всех понесенных расходов. Такая мера весьма действенна — под страхом лишиться необходимого ему имущества лизингополучатель гораздо более аккуратен в исполнении своих обязательств. Что каса​ется лизингодателя, то при хорошо развитом во многих странах вто​ричном рынке имущества его реализация не представляет большой сложности.

Поскольку лизинговая компания прилагает все усилия к тому, чтобы максимально снять с себя все связанные с имуществом проб​лемы, она нередко включает в договор купли-продажи следующее условие: в случае прекращения договора лизинга по вине лизинго​получателя поставщик обязуется забрать имущество.

Выше говорилось о том, что лизингодатель, как правило, приоб​ретает имущество у поставщика, которого называет лизингополуча​тель. Однако в некоторых случаях лизингополучатель в силу разных причин не осведомлен о поставщиках того или иного имущества,

и тогда лизингодатель может порекомендовать необходимую органи​зацию. Эта рекомендация имеет серьезные правовые последствия для лизинговой компании. Практика, а в некоторых случаях и законо​дательство возлагают на лизингодателя ответственность за действия поставщика перед лизингополучателем. Если при выборе постав​щика лизингополучатель полагается на опыт и совет лизингодателя, то в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения поставщи​ком своих обязательств лизингополучатель может предъявить претен​зии и лизинговой компании наряду с поставщиком.
Чтобы избежать таких последствий, лизинговые компании укло​няются от рекомендаций такого рода либо, фактически порекомен​довав лизингополучателю поставщика, включают в договор лизинга условие о том, что поставщик выбран лизингополучателем.
МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ И НАУКИ РФ
ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ       ГОСУДАРСТВЕННОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ 


               ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ
МОКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ        ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ

      Название лекции 

Договор подряда.
Москва, 2009

МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ И НАУКИ РФ
ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ

ГОСУДАРСТВЕННОЕ  ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ           

   ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ
МОКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ        ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ

 «УТВЕРЖДАЮ»            ПРОРЕКТОР МГУПИ профессор   



«____»__________________
2009 г.

О.М. Щебров
Одобрена на заседании кафедры государственного и международного права (УП-9) МГУПИ и   рекомендована для   использования   в лекционных   и семинарских занятиях по дисциплине «Договорное право зарубежных государств».
Протокол от «
»
2009 г. №

     Лекция № 5
Договор подряда
Москва, 2009

  
МОСКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ       

 
    ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ
    

Кафедра государственное и международное право (УП-9)
      УТВЕРЖДАЮ 

Заведующий кафедрой профессор Кузьмин С. И. ___________ 

( _______________________ )

«___» ______________2009г.
ЛЕКЦИЯ № 5
По дисциплине «Договорное право зарубежных государств» (шифр дисциплины 6913) 

ТЕМА: «Договор подряда».

Обсуждение на заседании кафедры (предметно-методической секции)
           «___» ___________
2009 г.
                        Протокол №
____

МГУПИ-2009г.

Лекция 5. Договор подряда.

План занятия.

1. Общая характеристика договора подряда.

2. Заключение договора подряда.

3. Права и обязанности сторон.

4. Ответственность за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора подряда.
1. Общая характеристика договора подряда.
Договор подряда в зарубежном праве рассматривается как согла​шение, в силу которого одна сторона — подрядчик — обязуется изго​товить и представить определенный продукт, а другая сторона — заказчик — принять его и уплатить за него вознаграждение (§ 631 ГГУ; ст. 363 ШОЗ); как соглашение, по которому на подрядчика возлагается обязанность самостоятельного выполнения некоторой работы (решение палаты по гражданским делам Кассационного суда Франции от 19 февраля 1968 г. D. 1968. 393). В Англии и США такого рода обобщенное понятие договора подряда практически не исполь​зуется. Есть определенные виды контрактов, которыми оформляются отношения сторон, связанные с выполнением работ, в частности договор личного найма — contract of work and labour, договор строи​тельного подряда — building contract, construction contract.
Предметом договора подряда может быть как изготовление или изменение вещи (например, пошив или ремонт костюма), так и иной результат, достигнутый выполнением работ или оказанием услуг, при​чем не обязательно связанный с изготовлением какого-либо материаль​ного объекта (например, техническое или дизайнерское руководство строительными работами, проведение экспертизы или опроса для определения эффективности рекламы).

В континентальной правовой системе сохраняется традиция рим​ского права, в котором проводилось различие между тремя видами найма: наем вещей — locatio-conductio rei; наем услуг — locatio-conductio operarum; и особый вид найма — locatio-conductio operis, то есть подряд, непосредственная цель которого состояла не в про​изводстве работы, как при найме услуг, а в ее результате — opus, например если conductor (подрядчик) принимал на себя обязанность вычистить одежду, построить дом. Договор подряда в этой системе является самостоятельным видом договора (contrat d'entreprise, Werkvertrag). В праве Франции он противопоставляется найму услуг и найму перевозчика (ст. 1779 ФГК), в праве ФРГ, как и в римском праве, — найму вещей и услуг. А вот договор туристического обслу​живания, который включает обязательство по перевозке, в этой системе рассматривается как договор, подобный договору подряда.
С точки зрения классификаций, выработанных в римском праве, договор подряда относится к консенсуальным контрактам, то есть обязательства по нему возникают с момента достижения соглашения сторон, и является синаллагматическим (двусторонним), поскольку он обязывает обе стороны.

Для этого договора не установлено определенной формы, и его возмездный характер презюмируется (решение палаты по граждан​ским делам Кассационного суда Франции от 17 декабря 1997 года, Bull. civ. Ill, № 226). Вопрос о возмездности договора подряда в гер​манском праве решается аналогично: при отсутствии в договоре прямо предусмотренной обязанности оплатить труд подрядчика заказчик должен это сделать, если выполнение подрядной работы в соответ​ствии с обстоятельствами можно ожидать только за вознаграждение (абз. 1 § 632 ГГУ). Иная презумпция установлена в отношении состав​ления сметы. Если нет доказательств обратного, считается, что этот вид работы подрядчик выполняет безвозмездно (абз. 3 § 632 ГГУ).
Договор подряда нередко предполагает длительное сотрудниче​ство его участников (например, при реализации строительных проек​тов), и в этом случае он квалифицируется как договор с длящимся исполнением. Выполнение иных подрядных работ не требует зна​чительного времени (замена набойки на каблуке), в подобной ситуа​ции договор подряда предусматривает не более чем единовременное исполнение.
В зависимости от предмета и участвующих в нем субъектов дого​воры подряда делятся на многочисленные виды: договор строи​тельного подряда, заключаемый между заказчиком и строительным предприятием, который может быть направлен на сооружение объекта «под ключ», то есть полностью готового к соответствующей эксплуа​тации, возведение объекта без какой-либо отделки или выполнение отдельных строительных работ (сооружение фундамента, возведе​ние стен, отделочные работы и т. д.); договор подряда, заключаемый с архитектором, предусматривающий создание проекта, осуществ​ление контроля и надзора за проведением строительных работ; дого​вор о выполнении проектно-конструкторских работ, например соглашение с инженерно-строительной фирмой о проектировании и строительстве моста; договор о монтаже оборудования; договор о  проведении  экспертизы,  например для оценки выставляемой для продажи недвижимости; договор об оказании консультационных услуг, в частности выработка рекомендаций по производству и реа​лизации товаров; договор об оказании медицинской услуги, напри​мер согласно которому врач-рентгенолог обязуется сделать снимок и дать его расшифровку, стоматолог пломбирует зуб (регулярное меди​цинское обслуживание осуществляется на основе договора найма услуг).
Отношения по договору подряда как частные по своему характеру регулируются в основном диспозитивными нормами. Их базовая часть содержится в общих законодательных актах, например в граж​данских кодексах (разд. III гл. 3 тит. VIII кн. III ФГК; разд. 8 тит. 9 кн. II ГГУ; разд. 3 тит. 11 ШОЗ). Для особых видов подряда предлага​ется более детальное регулирование, например, в ФРГ действуют Устав строительного подряда (Verdingungsordnung fur Bauleistung, VOB), Подрядный устав (Verdingungsordnung fur Leistungen, VOL), Устав подрядных работ, выполняемых лицами свободной профессии (Verdingungsordnung fur freiberuflichen Leistungen, VOF), которые по своей юридической природе правовыми нормами не являются, а представляют собой общие условия сделок в смысле § 1 Закона об общих условиях сделок от 9 декабря 1976 года, то есть являются типовыми условиями, определенными одной из сторон для неограни​ченного количества договоров и предложенные другой стороне при заключении договора. Предусмотренные в уставах правила предна​значены для регулирования процедуры выдачи заказов на выполне​ние подрядных работ и их исполнения со стороны государственных органов. Уставы состоят из трех частей: А — определяет порядок заключения договора подряда; В — содержит общие условия выпол​нения подрядных работ; С — устанавливает технические правила их проведения.

По поводу законодательства ФРГ важно заметить, что проведен​ная в этой стране реформа обязательственного права 2002 года суще​ственным образом затронула и регулирование договора подряда. Далее будут излагаться обновленные положения ГГУ. Следует, однако, учитывать, что согласно § 5 ст. 229 Вводного закона ГГУ к обязатель​ственным отношениям, которые возникли до 1 января 2002 года, как правило, применяются прежние предписания Гражданского уло​жения.

В Англии и США нет обособленных систематизированных зако​нодательных предписаний, посвященных подряду. В рамках этой правовой системы стороны не могут рассчитывать на конкрет​ные специальные нормы, аналогичные тем, которые предлагаются законодательством стран континентальной Европы. Отсюда следует особая роль договора как основного акта, регулирующего их отно​шения. Юридическое оформление подрядных работ предполагает отыскание приемлемого типового контракта и его адаптацию к инди​видуальным потребностям. Типовые контракты разрабатываются неофициальными органами, например, в Англии стандартные формы договоров строительного подряда предлагаются Объединенным дого​ворным трибуналом (Joint Contract Tribunal), Институтом инженеров-строителей (Institute of Civil Engineers) и рядом других учреждений. Особое значение договора демонстрируется и тем обстоятельством, что в практических руководствах, адресованных потенциальным заказчикам, настоятельно рекомендуется для составления индиви​дуального контракта обращаться к юристам, обладающим необходи​мыми знаниями, опытом, а также лицензией.

Стороны свободны определять содержание своих прав и обязан​ностей не только в странах, относящихся к системе общего права. Официальные предписания в форме закона, подзаконного акта или судебного прецедента применяются тогда, когда участники договора не договорились об ином. Вместе с тем, и в этом состоит одна из характерных особенностей современного договорного права, в том числе Англии и США, возрастает объем и значение императивного регулирования. Прежде всего, это касается системы норм, направлен​ных на защиту прав потребителей. При выполнении подрядных работ гарантии прав экономически более слабой стороны (потребителя) не менее актуальны, чем в розничной торговле или в сфере услуг. Кроме того, применительно к подряду важную роль играют административ​ные предписания, регламентирующие порядок и условия проведения работ, которые устанавливают требования к качеству достигнутого результата. Наиболее характерны правила, касающиеся капитального строительства (например, предусматриваемые Кодексом о градо​строительстве Франции от 9 ноября 1973 года).
Квалификация договора подряда в качестве самостоятельного вида договоров формально выражается в том, что он регулируется особой системой норм, которая выделена в специальные разделы гражданских кодексов. Эти нормы как leges speciales подлежат при​менению в первую очередь. Отсюда актуальность разграничения дого​вора подряда и схожих с ним договоров.

Обозначение договора, выбранное сторонами, для суда не явля​ется решающим, правовая природа соглашения устанавливается исходя из сути отношений. Напротив, договоренность сторон относи​тельно применимости той или иной системы предписаний признается допустимой. Таким образом, если соглашение сторон предусматри​вает, например, что их отношения, связанные с выполнением работ, подчиняются нормам, регулирующим договор подряда, то суд приме​няет эти нормы, хотя в реальности имел место наем услуг. При решении проблемы правовой природы отношений возможен дифференци​рованный подход, при котором суд квалифицирует не весь договор в целом, а отдельные предусмотренные в нем обязательства. В резуль​тате к одному и тому же договору могут применяться различные системы норм, например относящиеся к договору подряда, к договору найма, к договору купли-продажи и т. д., в зависимости от того, о каком обязательстве идет речь.
Наиболее актуально отличие договора подряда от соглашения об оказании платных услуг.

В ФРГ между сторонами заключено соглашение о строительстве дома. Согласно договору одна из сторон — архитектор должен был составить проект и руководить строительными работами, другая сто​рона обязалась уплатить гонорар в размере 50 000 DM. После соору​жения первого этажа строительство было приостановлено по финан​совым причинам, а затем продолжено, но под руководством нового архитектора. Первый архитектор обратился в суд с иском о взыска​нии с заказчика гонорара, ссылаясь на § 649 ГГУ, в котором преду​сматривается право подрядчика на получение всего предусмотренного договором вознаграждения при расторжении договора заказчиком. В обоснование своего требования он утверждал, что его обязанности в основном были выполнены, какой-либо экономии расходов заказ​чика из-за досрочного прекращения договора не было, а потому гоно​рар должен быть уплачен полностью. Ответчик в своих возражениях ссылался на допущенные истцом нарушения договора, приведшие к значительному ущербу, и полагал, что размер оплаты составляет 3/8 от установленной договором суммы. Земельный суд удовлетворил исковые требования частично, взыскав с ответчика 32 500 DM.

Высший земельный суд, куда обратился истец с апелляционной жалобой, оставил решение в силе. Обе инстанции рассматривали со​глашение спорящих сторон как договор об оказании услуг, а потому применили § 628 ГГУ, предусматривающий право исполнителя на выплату вознаграждения в части, соответствующей объему работы, выполненной к моменту расторжения договора. Данное дело стало предметом ревизионного производства в Федеральном суде, кото​рый в своем решении изложил ряд общих положений, касающихся проблемы разграничения договора найма услуг и договора подряда. В подобного рода соглашениях с архитектором (Architektenvertrdge), отметил Федеральный суд, часто прямо указывается на то, что к нему должны применять нормы, регулирующие договор подряда. Такая договоренность сторон, независимо от реальной природы их отно​шений, согласно практике Федерального суда, считается действи​тельной. Однако в данном деле отсылок к предписаниям о договоре подряда не было, и поэтому возникла необходимость исследовать правовую природу спорных отношений.

Договоры между архитектором и заказчиком, говорится в решении Федерального суда, могут иметь различное содержание. Обязанности архитектора могут быть ограничены составлением проекта без воз​ложения на него функций по руководству строительными работами. В случаях, когда заказчик уже располагает проектом, архитектор, на​против, должен лишь руководить строительством и контролировать его (выполнять функции прораба). В рассматриваемом деле имел место наиболее распространенный вариант договора с архитектором, предусматривающий выполнение полного комплекса архитектурных работ — от проектирования до контроля над реализацией проекта.
Такие соглашения, по мнению Федерального суда, надлежит рас​сматривать не как договоры об оказании платных услуг, а как дого​воры подряда. Нет оснований сомневаться в том, что сам по себе составленный архитектором проект представляет собой продукт, обозначенный в § 631 ГГУ в качестве объекта договора подряда. В нем воплощается результат интеллектуального труда архитектора. Его значение в качестве основного элемента договора подряда не утрачивается, если архитектор одновременно реализует свой проект и при этом руководит проведением работ и осуществляет контроль. Федеральный суд счел необходимым отойти от практики Имперского суда, который полагал, что проект является всего лишь подготовкой реальной работы архитектора — руководства строительством — и потому комплексное соглашение с архитектором трактовал как дого​вор об оказании услуг. Ошибочность этой позиции, по мнению Федерального суда, состояла в том, что в ней игнорировалось значение творческой деятельности архитектора, которую участники соглаше​ния обычно считают существенной частью их договоренности.
Возлагаемые на архитектора проектные работы и функции про​раба служат достижению результата, являющегося предметом договора подряда (абз. 2 § 631 ГГУ), а именно строительства здания. Архитек​тор, даже если он обременен руководством строительными работами, не обязан представить заказчику здание как материальную вещь, как результат своей деятельности. Однако своими действиями в качестве прораба он должен обеспечить сооружение объекта, который соответ​ствовал бы проекту и был бы свободен от недостатков. Переговоры с официальными органами, расчет количества строительных материа​лов и финансовых расходов, принятие и направление предложений от имени заказчика, планомерное и рациональное использование работников, надзор за их деятельностью, контроль за соблюдением технических норм, административных предписаний и выполнением условий соглашения, прием результатов работы, производство заме​ров и проверка расчетов — все эти виды деятельности служат реали​зации воплощенного в проекте результата интеллектуального труда архитектора и тем самым достижению цели, которую преследует заказчик, заключая договор подряда, — возведению спроектирован​ного объекта. Поэтому они не могут рассматриваться в качестве услуг в смысле § 611 и след. ГГУ.

Иная квалификация, то есть отнесение договора с архитектором к категории договоров об оказании услуг, допустима в случае, когда руководство строительными работами и контроль за их проведением составляют единственный предмет соглашения (Решение Федераль​ного суда от 26 ноября 1959 года, BGHZ 31, 224), хотя и в этом случае такое соглашение может рассматриваться как договор подряда.
Определяя правовую природу соглашения сторон, Федеральный суд ориентировался на одну из важнейших особенностей договора подряда — его предметом является результат трудовой деятельности (интеллектуальной или физической), в то время как договор об ока​зании услуг ориентирован на ведение работ. Для оценки комплекс​ного договора с архитектором решающим является соотношение обязанностей проектировщика, с одной стороны, и прораба — с дру​гой. Преобладание первых дает основание для вывода о наличии договора подряда. Заключив с архитектором соглашение о составле​нии проекта, заказчик ожидает готовый результат и при этом, как правило, не вмешивается в работу над проектом, который по своей сущности является результатом индивидуального творчества. Налицо указанный признак договора подряда.

Если же архитектор в основном действует как прораб, то он явля​ется исполнителем в договоре об оказаний услуг (Решение Федераль​ного суда от 7 марта 1974 года, BGHZ 62, 204). Здесь заказчик в первую очередь заинтересован в его регулярной трудовой деятельности, кото​рая, конечно же, направлена на сооружение объекта, однако эта цель не является ближайшей (causa proximo) для обязанности, возложен​ной на архитектора. В более позднем решении Федеральный суд и аналогичные отношения отнес к отношениям по договору подряда (Решение Федерального суда от 22 октября 1981 года, BGHZ 82, 105). Изменение оценки правовой природы соглашения не означает изме​нения критерия, лежащего в ее основе. Прораб является подрядчиком постольку, поскольку он несет ответственность за результат своей деятельности.

Поскольку договор подряда направлен на предоставление заказ​чику результата работы, то подрядчик несет риск достижения такого результата. В этом обнаруживается еще один критерий, позволяющий отличать данный вид соглашений от найма услуг, в котором исполни​тель не несет подобных рисков.
Вновь обратимся к спору из договора с архитектором. В случае обязательства по проектированию архитектор несет риск неиспол​нения, в том числе если неисполнение не является следствием его виновного поведения, например проект поврежден или испорчен компьютерным вирусом. При этом подрядчик не имеет права на оплату проделанной работы. Ответственность архитектора как прораба за конечный результат — возведение объекта — наступает только при наличии причинно-следственной связи между его виновным поведе​нием и соответствующим негативным результатом; оказанные им услуги должны быть оплачены, даже если строительство объекта не было завершено.

В этой связи результат работы подрядчика необходимо отличать от объекта его деятельности. В тех случаях, когда подрядчик обязу​ется только выполнить некоторую работу, а вещь, относительно кото​рой эта работа должна выполняться, погибает (например, сгорает автомобиль, принятый для ремонта), он отвечает только за свое винов​ное поведение (ст. 1789 ФГК). Риск гибели имущества несет его собственник.

Кроме того, следует заметить, что деятельность прораба по праву Франции оценивается не так, как в ФРГ. Здесь при определении ответственности за ущерб, причиненный некачественным выполне​нием работ, архитектор, подрядчик, специалист или иное лицо, заня​тое строительными работами на основании договора найма услуг, считается строительным подрядчиком (п. 1 ст. 1792-1 ФГК).
Решение Федерального суда ФРГ по спору из соглашения с архи​тектором может служить иллюстрацией и другого отличительного признака договора подряда — подрядчик сохраняет самостоятель​ность своей деятельности, он сам организует свою работу, определяет способы и средства ее выполнения, а при необходимости привлекает помощников, субподрядчиков, за действия которых он несет ответ​ственность так же, как за свои собственные (работа архитектора над проектом). При найме услуг исполнитель, напротив, должен подчи​няться заданному режиму труда, а наниматель — контролировать соблюдение этого режима (функции архитектора по руководству строительными работами). Следует заметить, что речь идет не об абсолютной, а об относительной самостоятельности подрядчика, поскольку, как правило, в том числе на законодательном уровне, предусматривается право заказчика на определенные формы контроля и надзора за выполнением подрядных работ. Результатом надзора может быть требование заказчика об исправлении обнаруженных ошибок или нарушений договора в течение определенного срока под угрозой передачи выполнения работ третьему лицу. При этом по зако​нодательству Швейцарии риск и расходы должен нести прежний подрядчик (абз. 2 ст. 366 ШОЗ).

Иногда при выполнении подрядных работ возникает вопрос: может ли подрядчик рассматриваться в качестве поверенного, то есть вправе ли он только лишь в силу договора подряда совершать правовые дей​ствия от имени и за счет заказчика? Французская судебная практика применительно к деятельности архитектора-прораба дает на него отрицательный ответ (решение палаты по гражданским делам Касса​ционного суда Франции от 2 февраля 1965 года, JCP 1965, II 1965, 14089). Подрядчик может выполнять функции поверенного, но для этого необходимо заключить с ним договоры поручения.
Также актуально разграничение договора подряда и договора купли-продажи. Договор купли-продажи направлен на передачу готового товара и, в отличие от договора подряда, каких-либо отношений, связанных с его изготовлением, не регулирует. Вследствие этого покупатель лишен творческих возможностей в отношении при​обретаемого товара.

Выработанный в римском праве принцип, согласно которому лицо, реализующее товар, совершает договор купли-продажи, если этот товар оно изготовило из собственного материала (а если из мате​риалов заказчика, то оно вступает в договор подряда), долгое время сохранялся и в современном регулировании (см., например, абз. 1 § 651 ГГУ в старой редакции). В французском праве договор подряда может состоять в представлении результата работы — и только либо предусматривать также, что подрядчик поставит и материал, необхо​димый для выполнения этой работы (ст. 1787 ГК). Для определения юридической природы соглашения решающее значение имеет важ​ность предоставляемого материала — если основной материал для выполнения работы принадлежит заказчику, например земельный участок для возведения дома, то налицо договор подряда; если проти​воположной стороне, то договор купли-продажи.

В настоящее время в праве стран ЕС в результате реализации директивы 1999/44/ЕС Европейского парламента и Совета Европы от 15 мая 1999 года относительно определенных аспектов продажи потребительских товаров и гарантий для таких товаров к поставке товаров (движимых вещей), подлежащих изготовлению или производству, применяются предписания о договоре купли-продажи, независимо от того, из чьих материалов такие товары изготовлены или произведены (предл. 1 § 651 ГГУ). Однако действие прежнего прин​ципа не исключается полностью. Так, в Венской конвенции о дого​ворах международной купли-продажи договоры на поставку товаров, подлежащих изготовлению или производству, считаются договорами купли-продажи, если только сторона, заказывающая товары, не берет на себя обязательства поставить существенную часть материалов, необходимых для изготовления или производства таких товаров (ст. 3 (1)).
Соглашение о выполнении строительных работ во всех странах считается договором подряда, независимо от того, кто поставляет материал для строительства. Это можно объяснить упомянутым прин​ципом: строительные материалы, предоставляемые подрядчиком, уступают по своей значимости земельному участку, на котором воз​водится объект.

Но как быть в случае, когда одно лицо строит на своем земельном участке дом, а потом то и другое отчуждает другому лицу? Решение этого вопроса иллюстрирует следующий пример из судебной прак​тики ФРГ. Согласно нотариально удостоверенному договору акцио​нерное общество взяло на себя обязательство построить «под ключ» дом и передать Т. право собственности на него и земельный участок, на котором тот расположен. Обозначенная в договоре «покупная цена» должна быть выплачена по частям. Последнюю часть Т. платить отка​залась, ссылаясь на строительные недостатки. АО предъявило иск. В ходе судебного разбирательства ответчица выдвинула возражение об истечении срока исковой давности. Поскольку для разных право​отношений закон предусматривал различные сроки в зависимости от их характера, необходимо было выяснить правовую природу дого​вора. То обстоятельство, что стороны его именовали договором купли-продажи, проблему не решало. Суд счел необходимым исходить из сути спорных правоотношений. Соглашение сторон предусматри​вало не просто передачу права собственности на земельный участок с возведенным на нем строением, но возведение самого строения. На это прямо указывалось в тексте договора. Поэтому вопрос о сроке исковой давности был разрешен в соответствии с нормами, относя​щимися к договору подряда, а не к договору купли-продажи.
Аналогичен подход и к разграничению договора подряда и дого​вора перевозки. Так, соглашение о перевозке мебели рассматривается как договор подряда, поскольку его предмет не ограничен перемеще​нием товара, например если соглашение предполагает обязательства по разборке, упаковке или распаковке, сборке, установке либо рас​становке мебели (решение палаты по торговым делам Кассационного суда Франции от 20 января 1998 года). По праву ФРГ в качестве дого​вора, подобного договору подряда, рассматривается соглашение о туристическом обслуживании, предполагающее сочетание обяза​тельств по пассажирской перевозке и предоставлению прочих услуг, связанных с организацией путешествий (абз. 1 § 651а ГГУ).
Для стран общего права, в которых отсутствует обособленное систематизированное регулирование подряда, проблема квалифи​кации договора менее актуальна. Правовые проблемы, возникающие при рассмотрении споров, разрешаются в соответствии с условиями контракта путем толкования этих условий и применения универсаль​ных инструментов договорного права.
Для выполнения сложных работ, как правило, необходимо привле​чение нескольких подрядчиков. Их отношения с заказчиком строятся различным образом. Можно выделить три базовые модели, применяе​мые альтернативно или в сочетании друг с другом: чаще всего заказчик заключает генеральный договор подряда с одним (генеральным) под​рядчиком, который, в свою очередь, заключает договоры субподряда. При этом генеральный подрядчик отвечает за надлежащее выпол​нение работ со стороны субподрядчиков; если заказчик в состоянии сам подобрать всех надлежащих контрагентов, то с каждым из них он может заключить индивидуальный договор. Таким образом, каж​дый подрядчик несет ответственность за свою часть работы; когда деятельность подрядчиков должна быть согласованной и заказчику необходимо обеспечить достижение качественного совокупного результата этой деятельности, то с ними может заключаться единый договор, предусматривающий их солидарную ответственность.
2. Заключение договора подряда.
Договор подряда заключается в соответствии с принципом свободы договора, то есть каждый по своему усмотрению решает вопрос, будет ли он заключать соглашение, с кем и на каких условиях, с учетом ограничений, установленных нормативными актами или судебной практикой. В частности, заказчик при выборе подрядчика должен учитывать, что определенные виды работ могут выполняться только лицами, имеющими соответствующую квалификацию, подтверж​денную формальным актом (лицензией, членством в ассоциации); разработка проекта, организация и выполнение работы, например строительной, как правило, предполагают различного рода согла​сования как с официальными органами, так и с частными лицами. Даже на стадии заключения договора необходимо соблюдать импера​тивные предписания, в том числе предназначенные для защиты сво​бодной конкуренции, например правила, запрещающие подрядчикам вступать в соглашения, которые предусматривают отказ от участия в тендере или обязывают указывать в предложении завышенную цену. Противоправными могут быть признаны выработанные ассоциациями подрядчиков правила, обязывающие подрядчиков навязывать заказ​чикам стандартные условия или расценки. В странах Европейского Союза основания для этого дают ст. 81 и 82 Договора о Европейском сообществе.
Созданию надлежащих условий для заключения договора подряда содействует следующее правило, выработанное английскими судами: если подрядчик договорился с агентом заказчика о выплате ему воз​награждения, для того чтобы тем самым обеспечить принятие своей заявки, то заказчик вправе расторгнуть контракт, а также предъявить иск агенту о взыскании с него полученного вознаграждения и ком​пенсации причиненного ущерба. Ущерб может быть взыскан и с под​рядчика (Salford Corp. v. Lever [1891] 1 QB 168, CA).

Особым образом регулируется процедура заключения договора подряда для государственных нужд. В рамках Европейского Союза этому посвящены особые директивы, призванные обеспечить свободу конкуренции в рамках единого рынка товаров и услуг. Как правило, заказы на проведение подрядных работ в публичных интересах (например, строительство дорог, транспортных средств, больниц, уборка мусора) должны распределяться на открытом или закрытом конкурсе. В первом случае любой подрядчик вправе претендовать на получение заказа, во втором — только те, кто приглашен к участию в конкурсе. Третий вариант заключения договора подряда, при кото​ром заказчик по своему выбору обращается к определенным подряд​чикам и ведет с ними переговоры о выработке условий договора, допустим лишь в строго ограниченных случаях, например если речь идет о работе, выполнить которую может лишь конкретный под​рядчик.
Инициатива переговоров о заключении договора подряда чаще исходит от заказчика. Нередко он обращается сразу к нескольким или многим потенциальным подрядчикам и побуждает к тендеру, то есть к подаче заявки, содержащей основные условия подряда, например срок выполнения работы и ее стоимость. Как правило, такие обраще​ния не связывают заказчика обязанностью возместить подрядчику расходы, связанные с подготовкой тендера, или принять то предло​жение, которое по формальным признакам является оптимальным. 
Однако если обращение заказчика включает обещание принять пред​ложение, гарантирующее выполнение работы в кратчайшие сроки при минимальной цене, то оно может быть приравнено к оферте, а отказ от его принятия расцениваться как нарушение соглашения.
Кроме того, согласно английской судебной практике подрядчик вправе потребовать оплату тендера, если имелись основания считать, что этот вид работы выполнялся на возмездной основе, или если заказчик побудил подрядчика проделать работу, дополнительную к той, которая обычно требуется при подготовке тендера.

Не содержащее новых условий согласие считается акцептом, который ведет к заключению договора с момента его получения офе​рентом (по праву Франции и ФРГ) или с момента его отправления (по праву Англии и США). Договор не считается заключенным в тех случаях, когда стороны делают оговорки о необходимости достиже​ния соглашения относительно тех или иных вопросов, например гра​фика выполнения работ или используемых материалов. Но как быть в случаях, когда речь идет об условиях формального характера, не относящихся к существу подряда? Предположим, стороны достигли соглашения по всем основным условиям договора, однако акцепт содержит оговорку о необходимости оформления документов (дого​воры подряда, в особенности если речь идет о строительстве, нередко предполагают составление многочисленных и объемных докумен​тов). Возникает вопрос: следует ли считать договор заключенным? Решающей может оказаться формулировка оговорки. Например, фразу ... при условии составления контракта (subject to contract) английские суды склонны рассматривать как однозначное указание на то, что обязательство не возникает до тех пор, пока не будет составлен документ в надлежащей форме (Rossdale v. Denny [1921] 1 Ch. 57, CA). Напротив, упоминание в акцепте о разработке или под​готовке документа те же суды не считают препятствием для вывода о заключении договора (Lewis v. Brass [1877] 3 QBD 667, CA).

Если заказчик, выражая согласие на предложение подрядчика, оговаривает дополнительные условия, то это означает, что он делает новую оферту. Следовательно, для заключения договора необходим акцепт со стороны подрядчика. Акцепт может следовать из пове​дения сторон, например, если подрядчик приступает к выполне​нию работ, а заказчик разрешает их проведение. Договор считается заключенным с момента начала работ, даже если к этому времени не все условия договора были согласованы (Trollope and Colls Ltd v. Atomic Power Constructions Ltd [1962] 3 All ER 1035). Если же после начала работ договор не был заключен, то, как правило, под​рядчик вправе рассчитывать на разумное вознаграждение, в том числе на базе тех ставок, которые должны были бы стать условиями договора. Если обе стороны вели себя так, как будто договор был уже заключен, то согласно английскому праву они в судебном споре не вправе отрицать тот факт, что между ними имели место договорные отношения.

По общему правилу договор подряда может заключаться в произ​вольной форме. Однако нередко либо в силу закона, например, если договор подряда касается прав на недвижимость, либо по требованию одной из сторон обязательной является письменная форма. Также в письменной форме должны заключаться соглашения об обеспечи​тельных мерах.

Согласно английской судебной практике, если договор заключен в письменной форме, то в случае спора толкование его условий как вопрос права находится в компетенции суда. Доказательства в под​тверждение устных соглашений, которые что-либо добавляют или изменяют в тексте договора, как правило, недопустимы. Исключения составляют случаи, когда речь идет об установлении содержания обычая или значения технического термина (North v. Basset [1892] 1 QB 333; Bank of New Zealand v. Simpson [1900] AC 182). Соответст​вующие судебные исследования могут производиться с использова​нием устных доказательств, в основном заключений экспертов.
Наличие письменного договора создает презумпцию, что он со​держит все условия подряда, однако эта презумпция опровержима. Заинтересованная сторона может утверждать и доказывать, что соглашение частично заключено в письменной форме, а частично в устной. Если имеет место устный договор, то к установлению его содержания суд относится, как к вопросу факта, и признает допусти​мым использовать устные доказательства (Smith v. Hughes [1871] LR 6 QB 597).

Иллюстрацией оформления подрядных отношений служит дого​вор строительного подряда. Он может состоять из нескольких доку​ментов. Среди них:

· основное соглашение сторон (в виде единого акта, подписанного обеими сторонами, или двух отдельных: оферты и акцепта);
· условия выполнения подрядных работ (conditions), в том числе общие, специальные, дополнительные;

· чертежи возводимого объекта;
· спецификации, то есть детальное описание отдельных видов работ или частей строительного объекта;

· систематизированный перечень работ, указанных в специфи​кации;

· шкала расценок или ставок.
Основное соглашение помимо прочих положений, как правило, содержит перечень документов, которые являются частью контракта (условия, спецификации и пр.); определяет право, применимое к отношениям, которые не урегулированы в контракте; устанавливает процедуру и основания возможных изменений подрядных работ; предусматривает санкции за нарушение договорных обязательств, формы разрешения споров, например посредством заявления пре​тензии и арбитража.

3.Права и обязанности сторон.

Подрядчик обязан представить обозначенный в договоре резуль​тат работы своевременно и в надлежащем качестве.

Из самостоятельного характера деятельности подрядчика следует его обязанность приобретать за свой счет необходимые для выпол​нения работы вспомогательные средства, инструменты и приборы (абз. 3 ст. 364 ШОЗ).

В отличие от отношений по договору купли-продажи, в которых покупатель лишен возможности влиять на изготовление товара, под​ряд позволяет заказчику получить уникальное изделие, отвечающее его индивидуальным требованиям. Поэтому принципиально важным является, с одной стороны, точное определение пожеланий заказ​чика. Они могут формулироваться в основном тексте договора, или детально описываться в спецификации, либо императивно пред​писываться нормативными актами, например в виде требований по качеству, техническим показателям, экологической безопасности. С другой стороны, столь же важно выполнение подрядных работ в точном соответствии с установленными требованиями. Подрядчик не вправе сколько-нибудь значительно отклоняться от них без согла​сия заказчика. Нарушение этой обязанности ведет к утрате права на вознаграждение.

Нередко уже после заключения договора в ходе реализации про​екта у заказчика возникает потребность изменить подрядное задание. В принципе, он вправе это сделать, однако его свобода ограничена дополнительными расходами, а также объективными возможностями подрядчика.

Принципиально важным является распределение рисков между сторонами. Подрядчик несет риски выполнения подряда и получения вознаграждения за него до момента принятия работы. Это означает, что на него ложатся все имущественные последствия гибели, утраты, повреждения или порчи предмета подряда. Данные обстоятельства не освобождают его от обязанности представить исполнение и не дают ему права требовать уплаты вознаграждения (ст. 1790 ФГК; § 644 ГГУ; ст. 376 ШОЗ). Актуальны сроки проведения работы. Стороны могут согласовывать не только дату окончания работы, но и дату ее начала. При отсут​ствии согласованных сроков подрядчик должен приступить к работе незамедлительно и выполнить ее быстро, без необоснованных задер​жек. Несвоевременное начало работы или ее медленное выполнение по законодательству Швейцарии дает заказчику право на расторже​ние договора (абз. 1 ст. 366 ШОЗ). Английские и американские суды пробел в соглашении восполняют, ориентируясь на разумный срок.
Когда дата выполнения работы имеет решающее значение, в дого​вор включается оговорка о сроке как существенном условии — time is of the essence. Решающее значение временного фактора также может следовать из существа подряда, например строительство спор​тивного сооружения к Олимпийским играм, сооружение трибуны к празднику. В подобных случаях даже незначительное нарушение установленного срока дает право на отказ от контракта и взыскание убытков.

Выполнение подрядчиком основных обязанностей, как правило, отождествляется с передачей изготовленной вещи заказчику, а сама передача может быть связана с условиями, например вещь переда​ется, когда заказчик выплатит последнюю часть вознаграждения, а подрядчик устранит все выявленные в ней недостатки.
Как правило, подрядчик обязан выполнить работу полностью, представить весь ее результат целиком, а заказчик должен выплатить всю сумму вознаграждения. Однако нередко стороны договариваются о выполнении, принятии и оплате работы по частям. Когда работа выполняется по частям, ФГК предусматривает презумпцию: проверка работы осуществлена относительно всех оплаченных частей, если заказчик выплачивает подрядчику вознаграждение пропорционально выполненной работе (ст. 1791). Иное предположение действует в гер​манском и швейцарском праве: если договор предусматривает, что работа будет приниматься по частям и для каждой части устанавлива​ется вознаграждение, то это означает обязанность заказчика платить за каждую часть работы при ее приемке (предл. 2 абз. 1 § 641 ГГУ; абз. 2 ст. 372 ШОЗ).

Обязанность выполнить работу полностью предполагает, что под​рядчик должен предпринять все меры, необходимые для завершения работы. Не исключены ситуации, в которых суд может сделать вывод об обязанности подрядчика выполнить такой вид работы, который прямо в договоре не указан, или обозначен неправильно, либо тре​бует преодоления непредвиденных трудностей, касающихся, напри​мер, фунта или метода проведения строительных работ.
От соглашения сторон или сущности подлежащей выполнению работы зависит, должен ли подрядчик выполнять свои обязанности лично (например, если речь идет о создании художественного произ​ведения или о проведении уникальной хирургической операции) или он вправе возложить их на других лиц (в частности, генеральный подрядчик в договоре строительного подряда часто сам строительные работы не выполняет, а занимается исключительно их организацией). Обязанность подрядчика выполнять работу лично или под своим личным руководством предусматривает абз. 2 ст. 364 ШОЗ.
В результате реформы обязательственного права ФРГ 2002 года существенным образом конкретизировала положения, касающиеся надлежащего качества и правовых пороков выполненной подрядной работы. Представленный подрядчиком результат свободен от недо​статков, если он соответствует свойствам, установленным в согла​шении сторон. В тех случаях, когда в соглашении эти свойства не установлены, результат работы имеет надлежащее качество, если он пригоден для обычного использования, а также обладает свойствами, которые являются обычными для вещей подобного рода и на которые заказчик, исходя из данного вида вещей, мог рассчитывать. К недо​статкам вещи приравнено изготовление вещи иной, нежели преду​смотренной соглашением сторон, или в меньшем количестве (абз. 2 § 633 ГГУ). Результат подрядной работы свободен от пороков права, если третьи лица вообще не могут заявить о каких-либо правах на этот результат либо могут заявить только о тех правах, которые преду​смотрены договором (абз. 3 § 633 ГГУ).

Подрядчик имеет дополнительные обязанности, которые могут быть прямо предусмотрены законом, договором или следовать из существа его основной функции, из принципа добросовестного исполнения договорных обязательств. Среди них — обязанность обеспечить сохранность вещей, переданных ему для проведения под​рядных работ (например, сданного для ремонта ноутбука), информи​ровать заказчика и обсуждать с ним вопросы, касающиеся подрядных работ, в частности относительно представленных заказчиком мате​риалов или проекта. Браун (байкер) обратился в мастерскую с прось​бой установить на мотоцикл дополнительное оборудование. Механик знал, что установка такого оборудования противоречит действующему дорожно-транспортному правовому регулированию. Тем не менее, не предупредив об этом заказчика, он выполнил работу. Переобору​дованный таким образом мотоцикл не был допущен к эксплуатации.
В этой ситуации Браун вправе взыскать с мастерской убытки за нару​шение договорного обязательства.
Подрядчик обязан относиться бережно к материалам, которые предоставил заказчик для выполнения работ, дать отчет об их исполь​зовании и возвратить их. Если в ходе проведения работы обнару​живаются недостатки в материале заказчика или на выделенном для строительства участке либо обнаруживаются иные обстоятельства, которые угрожают надлежащему или своевременному выполнению работы, то подрядчик должен незамедлительно сообщить об этом заказчику. В противном случае он отвечает за неблагоприятные последствия этих недостатков или обстоятельств (ст. 365 ШОЗ).
Более того, на подрядчике лежит обязанность контролировать качество поступившего от заказчика материала, даже если в договоре эта обязанность прямо не предусматривалась и заказчик предупреж​дался о необходимости предоставления материала, отвечающего определенным требованиям. Этого правила придерживается Феде​ральный суд ФРГ, в частности в решении по спору, возникшему при следующих обстоятельствах. По договору подряда подрядчик должен был произвести термическую обработку полых металлических валов заказчика. В устной форме подрядчик предупредил заказчика о том, что валы должны быть внутри абсолютно сухими и чистыми. То же предупреждение, набранное красным шрифтом, содержалось в прайс-листе, который был ему направлен. Во время обработки произо​шел взрыв, причинивший ущерб имуществу заказчика. Как выясни​лось, его причиной была вода, находившаяся внутри полости. Возник вопрос: несет ли подрядчик в этих условиях ответственность за ущерб? Высшая судебная инстанция дала на него отрицательный ответ. Обязанность проверить пригодность материала для выполне​ния работ в силу закона лежит на подрядчике. От этой обязанности подрядчик освобождается, если с заказчиком имелось соглашение, по которому он гарантирует требуемое качество поставляемого им материала. Бремя доказывания такого соглашения несет подрядчик. Установленные при рассмотрении дела факты — разъяснения со сто​роны подрядчика относительно требований, которым должны отвечать валы, подвергающиеся термической обработке, — не означают, что заказчик принял на себя обязанность обеспечить выполнение этих требований (решение Федерального суда от 14 сентября 1999 года, NJW2000, Heft 4, S. 281).

Самим фактом заключения договора подряда подрядчик гаран​тирует, что он владеет необходимыми навыками, квалификацией, знает правила соответствующей профессиональной деятельности, информирован о новых технологиях и материалах, и заказчик вправе рассчитывать, что эти знания и умения будут применены. Этот тезис позволяет положительно решить вопрос об обязанности подрядчика оценивать пригодность результата работы для достижения экономи​ческой цели, преследуемой заказчиком, а в случае негативной оценки информировать его об этом. С одной стороны, риск достижения эко​номической цели, ради которой выполнялась подрядная работа, несет заказчик. Поэтому, если изготовленная вещь оказывается непригод​ной частично или полностью, в принципе, это не считается ненадле​жащим исполнением договора подрядчиком.

С другой стороны, в силу принципа добросовестного выполнения обязанностей (§ 242 ГГУ) подрядчик не должен действовать слепо даже в том случае, когда он реализует проект, полученный от заказ​чика. Подрядчик обязан проверить пригодность такого проекта на основе тех специальных знаний и опыта, применения которых, исходя из предмета договора, заказчик вправе от него ожидать. Подрядчик должен оценить, насколько заказываемая работа соответствует потреб​ностям заказчика, способна обеспечить достижение цели, ради кото​рой заключается договор подряда. Эти требования, адресованные к подрядчику, предполагают обязанность заказчика информировать его о своих намерениях по использованию заказываемой вещи.
Объем такого рода консультационных обязанностей подрядчика зависит от того, в какой мере заказчик нуждается в соответствующих разъяснениях, а также от профессиональной квалификации под​рядчика. При этом решающее значение имеют не его субъективные знания, опыт, умения, а те способности, которыми необходимо объективно обладать для надлежащего выполнения работы (решение Федерального суда ФРГ от 2 ноября 1995 года, NJW RR 1996, Heft 13, S. 791).

В англо-американской правовой системе ответственность подряд​чика за то, что выполненная им работа пригодна для достижения определенной цели, наступает лишь в случае, когда такая ответствен​ность предусмотрена в договоре. Если же в договоре говорится не более чем об обязанности выполнить некоторую работу, то суды не склонны давать расширительное толкование условий соглашения и делать вывод о подразумеваемой обязанности подрядчика обеспечить практическую применимость его работы.

Подрядчик должен указать заказчику на риски, связанные с исполь​зованием изготовленной им вещи. Фирма, занимающаяся выплавкой свинца, заказала вентиляционное оборудование. После ввода его в строй произошел пожар, причиной которого был мусор (бумага, ветошь и пр.), скопившийся в вентиляционной системе. Наличие особого фильтра могло бы предотвратить пожар. Подрядчик отрицал свою вину, ссылаясь на то, что от него требовался монтаж оборудо​вания, способного обеспечить удаление дыма и он не мог предполо​жить, что заказчик в плавильной печи будет сжигать бытовой мусор. Эти доводы суд счел недостаточными — заказчик не мог предвидеть неблагоприятных последствий эксплуатации вентиляционного обо​рудования, и на подрядчике лежала обязанность предупредить о них (решение Федерального суда ФРГ от 25 ноября 1986 года, NJW RR 1987, Heft 11, S. 664).
Особый характер носят отношения между архитектором, контро​лирующим проведение строительных работ, и заказчиком. Они явля​ются доверительными и в силу этого запрещают архитектору иметь какие-либо финансовые отношения с подрядчиком, выполняющим эти работы. Если обнаруживается, что архитектор согласился при​нять некоторое конфиденциальное вознаграждение от подрядчика, то согласно английскому праву заказчик может отказаться от услуг такого архитектора и выплаты ему гонорара.

Заказчик обязан принять работу, выполненную в соответствии с условиями договора, и уплатить вознаграждение.
Относительно возможных вариантов приемки работы подробные предписания содержит ФГК. Приемка производится по требованию той стороны, которая первая об этом заявит, либо в форме соглаше​ния (a I'amiable), либо посредством судебной процедуры. В любом случае процедура приемки должна осуществляться на состязательных началах (абз. 1 ст. 1792-6), то есть каждая из сторон должна иметь возможность для выражения мнения, в том числе относительно каче​ства выполненной работы.

Приемка выполненной подрядчиком работы, как правило, состоит в том, что заказчик принимает во владение изготовленную вещь, признавая тем самым надлежащее исполнение обязанности со сто​роны подрядчика (решение Федерального суда ФРГ от 18 сентября 1967 года, BGHZ 48, 262). Швейцарское законодательство прямо предусматривает обязанность заказчика незамедлительно проверить качество представленного результата работы и сообщить подряд​чику о выявленных недостатках. Для этого за свой счет он может провести экспертизу (ст. 367 ШОЗ). Нарушение указанной обязан​ности влечет освобождение подрядчика от ответственности за недо​статки, за исключением тех, которые не могли быть обнаружены при приемке или были умышленно скрыты подрядчиком (абз. 1 ст. 370 ШОЗ). 

Передача вещи или вступление во владение не всегда тождест​венны приемке работы. Предположим, Вальтер заключает договор о строительстве «под ключ» загородного дома, который должен быть готов для переезда к 30 октября 2004 года. С расчетом на эту дату он заявил о расторжении договора найма занимаемого им жилого поме​щения. К 30 октября 2004 года его дом еще не был полностью готов, тем не менее он в него переезжает. Эти действия не могут рассматри​ваться как приемка подрядной работы. Совершая их, заказчик вовсе не признает, что работа выполнена подрядчиком в соответствии с условиями договора. Он желает лишь избежать штрафных санкций за нарушение своих обязательств освободить старую квартиру к уста​новленному сроку. В строительном подряде приемка объекта чаще всего формализована составлением особого документа. Также не является приемкой выполненной работы переделка и хозяйственное использование изготовленной подрядчиком вещи.
По праву ФРГ акт приемки не обязательно должен совершаться заказчиком. Его может совершить эксперт, выдав подрядчику сви​детельство, которое удостоверяет, что обозначенная в договоре под​ряда работа или ее часть выполнена и в ней нет недостатков, указанных подрядчику или обнаруженных экспертом при обследо​вании. Поручение на проведение экспертизы исходит от заказчика. Закон устанавливает гарантии объективности экспертного заклю​чения. В качестве эксперта может быть специалист, выбранный по соглашению между заказчиком и подрядчиком, либо лицо, облада​ющее статусом официального эксперта и назначенное по ходатайству подрядчика торгово-промышленной палатой, ремесленной палатой, палатой архитекторов или инженеров. Эксперт должен провести не менее одного заседания для обследования выполненной работы, на которое обязательно приглашается заказчик. В тех случаях, когда приемка подрядной работы оформляется посредством экспертизы, основные правовые последствия приемки наступают с момента по​ступления экспертного свидетельства заказчику (§ 641а ГГУ).
Приемка работы означает, что подрядчик выполнил свои обязан​ности надлежащим образом. Поэтому заказчик, совершая этот акт, утрачивает права требования, обусловленные присутствием в работе недостатков, в частности предусмотренные п. 1-3 § 634 ГГУ. Данное правило не распространяется на недостатки, которые не были изве​стны заказчику на момент приемки, а также на случаи, когда заказчик прямо указывает, что он сохраняет за собой соответствующее право (абз. 2 § 640 ГГУ), например требовать от подрядчика исправления изъянов, обнаруженных к этому времени.
Кроме того, с момента приемки работ:
· начинают течь особые сроки исковой давности, которые установ​лены для требований, обусловленных некачественным выполне​нием подрядных работ (абз. 2 § 634а ГГУ);

· заказчик должен уплатить вознаграждение; а если договор преду​сматривает приемку работы по частям, то подрядчик вправе требовать уплату вознаграждения за каждую часть по ее приемке (абз. 1 § 641 ГГУ);

· за противоправную задержку выплаты вознаграждения начисля​ются проценты (абз. 4 § 641 ГГУ);

· подрядчик более не несет риск случайной гибели результата своей работы (абз. 1 § 644 ГГУ);

· прекращается право заказчика по своему усмотрению в любой момент расторгнуть договор (предо. 1 § 649 ГГУ).
В ряде случаев договор подряда предусматривает выполнение таких действий, относительно которых трудно осуществлять фор​мальный акт приемки, например размещение рекламных плакатов на стадионе во время футбольного матча. В подобных ситуациях ука​занные правовые последствия наступают после выполнения работы (§ 646 ГГУ).

Соглашение об оплате работы не является существенным элемен​том договора подряда. Его отсутствие не означает права заказчика отказаться от оплаты работы. Жан заказал у Поля книжный шкаф. Поль его изготовил и потребовал от Жана 500 евро. Для Жана это слишком дорого, а так как какого-либо соглашения о такой сумме не было, то он не считает себя обязанным ее платить. Тем не менее 500 евро могут быть с него взысканы, если Поль в суде докажет, что размер вознаграждения за выполненную работу обоснован, в част​ности соответствует местным рыночным ценам.

При отсутствии соглашения о цене работы подлежащая уплате сумма может определяться официально установленными таксами либо судебным или арбитражным решением. При этом, например, французские суды размер гонорара устанавливают с учетом обстоя​тельств дела (решение палаты по гражданским делам Кассационного суда Франции от 4 октября 1989 года, Bull. civ. I, № 301); германские суды считают согласованным вознаграждение, которое соответствует имеющимся расценкам, а если их нет, то размер платежа определя​ется исходя из сумм, обычно уплачиваемых за работу подобного рода (абз. 2 § 632 ГГУ). По праву Швейцарии подлежащая уплате сумма устанавливается, исходя из стоимости произведенного результата и расходов подрядчика (ст. 374 ШОЗ). Английские и американские суды ориентируются на разумную цену. При ее исчислении прини​маются во внимание самые разнообразные факторы, в том числе и те, которые учитываются судами стран континентальной Европы.
Вознаграждение должно быть выплачено в денежной сумме, однако стороны могут договориться о предоставлении иных эквивалентов, например о передаче в собственность подрядчика какой-либо вещи, об уступке права или участии в прибыли.

Цена может быть ориентирована на те или иные количественные показатели работы, например на объем кирпичной кладки, площадь оштукатуренных стен или уложенного кровельного материала. Размер платежа в этом случае определяется по ставкам или таксам, установ​ленным в договоре {a measure and value contract) или в нормативных актах. Возможна и повременная оплата. Так, например, может исчис​ляться гонорар эксперта, аудитора. Часто устанавливается общая, паушальная (lump sum, Pauschalpreis) цена за всю работу в целом, в частности для оплаты целостного комплекса обязательств — от составления проекта до его полной реализации, то есть контрактов «под ключ» (turnkey /package deal /design and build contract). Иногда заказчик обязуется возместить подрядчику произведенные при выпол​нении работ расходы, плюс вознаграждение, размер которого опре​деляется фиксированной суммой или некоторым процентом от суммы расходов (a cost plus contract).
В договорах подряда на выполнение строительных или ремонтных работ размер вознаграждения нередко определяется сметой. Как пра​вило, подрядчик не гарантирует ее точность, поэтому она чаще всего является приблизительной. В то же время подрядчик обязан уведо​мить заказчика о существенном превышении сметы. Если же по этой причине заказчик отказывается от договора, то подрядчик вправе потребовать уплаты вознаграждения, соразмерного объему выполнен​ной работы, и возмещения расходов, не включенных в вознаграж​дение (абз. 1 § 650 ГГУ).

В этом случае нередки споры по поводу обоснованности указы​ваемого подрядчиком количества времени, затраченного на выпол​нение работы. Для их разрешения предлагается следующий подход. Подрядчик должен доказать, сколько времени у него ушло на выполне​ние работы, однако соглашение о повременной оплате предполагает, что подрядчик обязан действовать экономично. Заказчик, утвержда​ющий, что подрядчик потратил слишком много времени, ссылается тем самым на нарушение этой обязанности и, следовательно, несет бремя доказывания соответствующих фактов (решение Федерального суда ФРГ от 1 февраля 2000 года, NJW 2000 Heft 15, S. 1107).
Право Франции (относительно строительного подряда) и Швей​царии (в качестве общего положения для подряда в целом) регули​рует статус заранее определенной, фиксированной цены подрядной работы (я forfait). Если стороны договорились о фиксированной цене, то подрядчик, в принципе, не вправе требовать большего воз​награждения, в том числе ссылаясь на увеличенные затраты труда или материалов. Отступление от этого принципа возможно по со​ответствующему соглашению сторон, заключенному в письменной форме (ст. 1793 ФГК), или по решению суда при наличии чрезвычай​ных обстоятельств, которые не могли быть предвидены либо исклю​чались согласно принятым обеими сторонами условиям (ст. 373 ШОЗ).
Заказчик обязан оплатить подрядные работы, даже если он рас​торгает договор. Расторжение может последовать в любое время по самым различным основаниям. Размер платежа в этом случае опре​деляется соглашением сторон, а при его отсутствии — судом. При этом подлежат зачету те суммы, которые заказчик сэкономил на расходах вследствие досрочного прекращения договора либо получил путем иного использования рабочей силы или мог бы получить при добро​совестном ведении дела (предл. 2 § 649 ГГУ).

Заказчик не вправе отказаться от оплаты по причине нарушений, допущенных при проведении подрядных работ, или недостатков пред​ставленного результата, если такие нарушения или недостатки не являются существенными.

Подрядчик вправе потребовать уплаты части вознаграждения, если из-за недостатков переданного заказчиком материала либо рас​поряжения заказчика относительно проведения работ результат погиб, ухудшен или оказался недостижимым без какой-либо вины со стороны самого подрядчика. Сумма платежа должна быть сораз​мерна объему выполненной работы и включать компенсацию рас​ходов, не включенных в вознаграждение (абз. 1 § 645 ГГУ).
Заказчик также имеет дополнительные обязанности. В частности, он должен оказывать подрядчику содействие и давать разъяснения, необходимые для надлежащего выполнения подрядных работ (напри​мер, обеспечить доступ к помещению, в котором должен произво​диться ремонт, сформулировать задачи, для решения которых должна создаваться компьютерная программа); предупреждать о возможных сложностях и опасностях, связанных с их проведением (например, указать на уровень грунтовых вод при сооружении канализационной системы или представить схему электропроводки при монтаже настенного оборудования).
4. Ответственность за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора подряда.

При нарушении основных или дополнительных обязанностей сто​роны несут ответственность, предусмотренную правовыми предписа​ниями (специальными или общими), а также договором подряда.
Детальное регулирование ответственности за нарушение обязан​ностей со стороны подрядчика предусматривает германское законо​дательство.

В случае обнаружения недостатков согласно § 634 ГГУ заказчик вправе:

Потребовать от подрядчика дополнительного исполнения.
Самостоятельно устранить эти недостатки и взыскать с подряд​чика соответствующие расходы.
Отказаться от договора или потребовать уменьшения вознаграж​дения.
Вместо исполнения договора потребовать возмещения убытков или компенсации напрасно произведенных расходов.
Если заказчик потребует дополнительного исполнения, то подряд​чик по своему выбору может устранить недостатки или выполнить работу заново. Подрядчик также свободен в выборе способа устра​нения недостатков. Поэтому действительность требования о допол​нительном исполнении не зависит от того, что заказчик ошибся в выборе коррективных мер. На выполнении конкретных действий подрядчик может настаивать лишь тогда, когда только такие действия могут привести к устранению недостатка.

Требования о дополнительном исполнении должны быть состав​лены настолько конкретно, насколько это необходимо для определе​ния недостатков работы по их виду и месту нахождения, посредством свидетельских показаний или экспертизы. Достаточно, например, если указаны проявления недостатков в тех или иных местах возведенного строения (плохая звукоизоляция, сырость); а относительно их при​чин и ответственности подрядчика заказчик может не высказываться. Также ему нет необходимости определять объем обязанностей по дополнительному исполнению, поскольку этот объем устанавлива​ется по результатам соответствующей проверки или экспертизы. Например, заказчик заявил, что в определенном месте крыша проте​кает. Из этого вовсе не следует, что подрядчик обязан устранить только эту протечку. Он должен выявить ее причину, и если, предположим, она состоит в неправильной укладке кровельного материала, то тре​буется исправление подобных ошибок во всей кровле.
Необходимые для дополнительного исполнения расходы (транс​портные, связанные с обустройством дороги, производством самой работы и приобретением материалов) несет подрядчик. Исключения из этого правила возможны, например, если при исправлении не​достатков используются новые более дорогие материалы, дающие заказчику дополнительные выгоды по сравнению с теми, которые он бы имел при надлежащем выполнении работ в первоначальном варианте (улучшенную тепло- или звукоизоляцию). В случае, когда работа выполнена заново, подрядчик вправе по правилам § 346-348 ГГУ потребовать возврата того, что было изготовлено с недо​статками.
Дополнительное исполнение может оказаться объективно невоз​можным, например, если речь идет о подрядных работах, в которых фактор времени играет решающую роль, — заказ такси в аэропорт или расклейка афиш. Дополнительное исполнение не в состоянии исправить ошибки, допущенные в руководстве строительными рабо​тами или при составлении проекта. Например, подрядчик, оформляя проект, не получил письменного согласия собственника соседнего земельного участка на проведение строительных работ, ограничив​шись устной договоренностью. В последующем на стадии официаль​ного утверждения проекта собственник свое согласие не подтвердил, и проект из-за этого не был утвержден.

От выполнения обязанностей по дополнительному исполнению подрядчик может отказаться, если такое исполнение требует от него несоразмерных расходов (§ 635 ГГУ). Несоразмерность расходов определяется, исходя из соотношения между расходами по допол​нительному исполнению и теми потерями в стоимости изготовлен​ной вещи, которые были вызваны упущениями в подрядной работе, или стоимостью вещи. При этом субъективная значимость этой вещи для заказчика, его субъективный интерес в дополнительном испол​нении, а также степень вины подрядчика в недостатках его работы не учитываются.

Важной гарантией защиты интересов заказчика является его право отказаться от уплаты части вознаграждения после приемки работы, если имеются основания требовать от подрядчика устранения недо​статков. Закон устанавливает ориентировочную сумму удержания. В любом случае она может быть равна тройному размеру расходов, необходимых для устранения недостатков. Как свидетельствует прак​тика, эта сумма может доходить до 21-кратного размера, если, напри​мер, подрядчик несколько раз безуспешно пытался представить дополнительное исполнение.

Заказчик может самостоятельно устранить недостатки в работе подрядчика и взыскать с него понесенные при этом необходимые расходы при условии, что назначенный им срок для дополнительного исполнения истек, исполнение не предоставлено и бездействие под​рядчика не правомерно. Назначение срока не требуется, если попытки исправить недостатки закончились неудачей или подрядчик вообще не в состоянии произвести исправление. Наконец, решаясь на само​стоятельное устранение недостатков, заказчик вправе потребовать от подрядчика выплату аванса в счет возмещения расходов, которые он вынужден будет нести (§ 637 ГГУ).
По своему выбору заказчик вправе отказаться от договора или за​явить подрядчику об уменьшении размера вознаграждения. Отказ от договора подряда регулируется общими предписаниями ГГУ, согласно которым, в частности, кредитор, прежде чем заявить об отказе от дого​вора, как правило, обязан назначить должнику срок для исправления недостатков или, если по характеру нарушения договора такой срок не может быть назначен, направить ему предупреждение (абз. 1, 2 § 323 ГГУ).

Отказ от договора недопустим, если недостатки работы незначи​тельны, являются результатом виновного поведения самого заказ​чика, наступили после истечения срока, в течение которого заказчик должен был принять работу, и подрядчик за них не отвечает. Последст​вия отказа от договора подряда регулируются общими предписаниями ГГУ, предусматривающими, в частности, обязанность сторон возвра​тить то, что они получили по договору (абз. 1 § 346 ГГУ).
Альтернатива расторжению договора — уменьшение размера воз​награждения — подчинена специальному регулированию: в случае множественности лиц на стороне заказчика или на стороне подряд​чика заявление об уменьшении вознаграждения должно исходить от всех подрядчиков или адресоваться всем заказчикам; уменьшение должно быть эквивалентно снижению стоимости изделия из-за нали​чия в нем недостатков; если заказчик уже выплатил вознаграждение, то он вправе требовать возврата соответствующей суммы (§638 ГГУ).
Право заказчика вместо исполнения договора требовать возмеще​ния убытков или компенсации напрасно произведенных расходов регулируется общими предписаниями ГГУ (§ 280, 281, 283, 284, 311а).
Стороны могут договориться об ограничении или даже об исклю​чении ответственности за те или иные недостатки подрядных работ, однако на такие договоренности подрядчик ссылаться не вправе, если об этих недостатках он злонамеренно умолчал или гарантировал качество изделия (§ 639 ГГУ). Свобода соглашений об ограничении ответственности не абсолютна. Она лимитируется императивными предписаниями общего раздела обязательственного права, в част​ности оговоркой, согласно которой заказчик может требовать только дополнительного исполнения, и не исключает его права на отказ от договора (в договоре строительного подряда иначе) или на умень​шение размера вознаграждения (§ 309 ГГУ).
Право заказчика на возмещение убытков либо напрасно произведен​ных расходов в случае ненадлежащего исполнения договора подряда регулируется общими предписаниями ГГУ (§ 280, 281, 283, 284, 311а).
Для требований, указанных в § 634 ГГУ (кроме права на растор​жение договора), установлены особые сроки исковой давности. Они составляют два года для работ по изготовлению, обслуживанию или изменению вещи либо проведению планирования или надзора за выполнением работ и пять лет — для строительных работ либо работ по планированию и надзору за строительством (абз. 1 § 634а ГГУ). Действительность права на расторжение договора подряда определя​ется по правилам § 218 ГГУ, то есть заказчик не может потребовать рас​торжения договора, если относительно договорного обязательства срок исковой давности истек и должник на это обстоятельство ссылается.
Исковая давность для прочих требований из договора подряда регулируется общими правилами об исковой давности, для них дейст​вует трехлетний срок (§ 195 ГГУ). Тот же общий срок распространя​ется на те случаи, когда подрядчик умышленно утаил изъяны своей работы. Тем самым вместо сокращенного двухлетнего действует трех​летний срок, а течение этого срока начинается не с момента приемки работы, выполненной подрядчиком (абз. 2 § 634 ГГУ), а с момента, когда должник узнал или должен был узнать, если бы не допустил гру​бой небрежности, о наличии оснований для предъявления требования (п. 2 абз. 1 § 199 ГГУ). Для притязаний по поводу строительных работ во всех случаях срок исковой давности не может истечь раньше, чем завершится специальный пятилетний срок исковой давности, преду​смотренный п. 2 абз. 1 § 634 ГГУ (абз. 3 § 634а ГГУ).
Согласно ФГК подрядчик, выполняющий строительные работы, отвечает и за ущерб, вызванный такими дефектами грунта, которые угрожают прочности здания или его части. От этой обязанности он может освободиться, если докажет, что ущерб вызван посторонними причинами (ст. 1792).
Ответственность за нарушение срока выполнения работы является одной из наиболее важных в практическом отношении. Ее объем, как правило, определяется соглашением сторон, например в форме не​устойки, заранее исчисленных убытков или права на определенное снижение вознаграждения. Тем самым существенно облегчается обо​снование размера требований, заявляемых заказчиком. Соглашение о неустойке или иных санкциях действует, если определена дата, начи​ная с которой начисляется сумма компенсации. Возникает проблема, какие последствия могут иметь задержки, вызванные поведением заказ​чика: ведут ли они к аннулированию соглашения о неустойке или оно сохраняет свою силу, а дата их исчисления смещается на срок задержки по вине заказчика? Английские суды решают эту проблему в пользу первого варианта (Dodd v. Churton [1897] 1 QB 562). От указанной ситуации следует отличать случаи, когда заказчик назначает допол​нительный срок для завершения работ. Здесь действие соглашения о санкциях сохраняется, они применяются с учетом назначенной даты. Подрядчик не отвечает за просрочку, вызванную поведением заказ​чика, однако он несет бремя доказывания соответствующих фактов. Например, распоряжение заказчика о выполнении дополнительной работы или об изменении согласованного плана освобождает подряд​чика от обязанности представить результат своего труда к дате, ука​занной в договоре, однако обязанность завершить работу в разумный срок сохраняется (British Steel Corp. v. McKinney Foundations Ltd. [1984] 1 All ER 504). Правовое регулирование предусматривает особые меры защиты интересов подрядчика, что является не менее актуальным, поскольку по договору подряда подрядчик, как правило, должен первым выпол​нить свои обязательства и, следовательно, рискует понести потери из-за неисполнения или ненадлежащего исполнения договора со сто​роны заказчика.
Так, по германскому законодательству его требования обеспе​чиваются правом залога на изготовленную или отремонтированную движимую вещь, если эта вещь оказалась в его владении в результате изготовления или передачи для ремонта (§ 647 ГГУ). В договоре строи​тельного подряда оплата работ гарантируется обеспечительной ипо​текой. По требованию подрядчика она может быть установлена на отведенный под строительство земельный участок заказчика. Ипотека также может быть установлена на строящееся или ремонтирующееся судно по ходатайству владельца судовой верфи для обеспечения его требований, вытекающих из соответствующих строительных или ремонтных работ (§ 648 ГГУ).

Вместо ипотеки подрядчик в договоре строительного подряда может потребовать от заказчика иного обеспечения, например в форме банковской гарантии, под угрозой прекращения работ, если гарантии не будут предоставлены в течение определенного срока (§ 648а ГГУ).

Подрядчик может потребовать от заказчика оплату части выпол​ненной работы, а также материалов, поставленных или изготовленных для ее выполнения. Это требование допустимо лишь в случаях, когда заказчику передано право собственности на соответствующие части работы или материалы либо передача такого права гарантирована (§ 632 ГГУ), например в форме банковской гарантии.
Особым образом обеспечивается выполнение обязанности заказ​чика оказывать подрядчику содействие, необходимое для выполне​ния работ, например предоставить помещение, документы, явиться для проведения операции или на примерку. Если такое содействие оказывалось несвоевременно и из-за этого произошла задержка с при​емкой работы, то подрядчик вправе потребовать соразмерного возме​щения. Его размер определяется продолжительностью просрочки и величиной согласованного вознаграждения, а также тем, что под​рядчик за время просрочки мог бы сэкономить на расходах или при​обрести путем иного использования рабочей силы (§ 642 ГГУ).
Заказчик несет ответственность за недостатки предоставленного им материала, а также за свои ошибочные указания относительно подрядных работ. Если вследствие этих действий результат работ погиб, ухудшен или достигнут с задержкой, то подрядчик может потре​бовать уплаты части вознаграждения, соразмерной объему невыпол​ненной работы, и возмещения не включенных в вознаграждение расходов (§ 645 ГГУ). Данное правило не освобождает подрядчика от обязанности представить результат работы надлежащего качества.
На защиту интересов подрядчика направлены и другие правила, в том числе согласно которым: подрядчик может оформить акт приемки работы посредством экспертизы (§ 641 ГГУ); работа считается приня​той, если подрядчик назначил заказчику срок для принятия работы, но тот ее не принял, хотя обязан был это сделать (предо. 3 абз. 1 § 640 ГГУ); необоснованная задержка в выплате вознаграждения влечет начисление процентов с момента принятия работы (абз. 4 § 641 ГГУ).
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Лекция 6. Договоры в сфере сотрудничества.

План занятия.

1. Договор о кооперации.
2. Договор о консорциуме.
3. Правовые основы договора о кооперации и договора о консорциуме.

1. Договор о кооперации.

Современные отношения в коммерческом обороте невозможны без сотрудничества участников экономической деятельности между собой в ходе производства товаров и услуг. Специализация производ​ства и международное разделение труда имеют своим результатом концентрацию производства однородной продукции (услуг) в одной или нескольких странах в целях удовлетворения потребностей дру​гих стран. При этом происходит снижение себестоимости продукции (услуг), повышение ее технического уровня и качества. Указанные обстоятельства привели к распространению межфирменной коопера​ции, основывающейся на специализации и договорном регулировании прав и обязанностей участников сотрудничества при осуществлении определенной деятельности или при выполнении определенной задачи.

Кооперация в узко юридическом смысле рассматривается не про​сто как совместная или одновременная деятельность нескольких хозяйствующих субъектов. Как указывают американские суды в своих решениях, кооперация должна осуществляться объединенными уси​лиями сторон и в целях достижения единого результата, причем каждая сторона должна выполнять свои обязанности в рамках общей цели и каждая из сторон должна быть определенным образом связана с дру​гой стороной (сторонами) или в чем-либо зависеть от нее (них) в про​цессе сотрудничества.

Средством договорного регулирования такого рода отношений в зарубежных странах выступает договор о кооперации (contract of cooperation, Kooperationsvertrag, contrat de cooperation).
Сфера применения кооперационного договора достаточно обширна и охватывает различные виды кооперации: производственную, научно-техническую, сбытовую, управленческую. Причем в рамках одного договора может осуществляться как один из видов кооперации, так и два или несколько видов в сочетании друг с другом, например,
производственная и сбытовая; управленческая, научно-техническая и производственная; управленческая, производственная и сбыто​вая и т. д.

Предметом производственной кооперации является совместное изготовление машинно-технических изделий или материалов на базе предметной, подетальной или пооперационной производственной специализации участников либо совместное строительство (возведе​ние) ими объектов (совместное производство и специализация).
Предметом научно-технической кооперации выступает разработка научно-технических объектов (конструкторских или технологиче​ских) на основе совместных научно-исследовательских и/или проектно-конструкторских и/или экспериментальных работ (расширение научных знаний в отношении конкретного объекта, создание образ​цов новых объектов, разработка технологических процессов).
Сбытовая кооперация состоит в совместной деятельности по реа​лизации товаров, услуг и объектов промышленной собственности на национальном и/или международном рынке. Наиболее распростра​ненными ее видами являются совместная продажа готовой продукции (товаров, оборудования, материалов) и услуг (в частности, по техни​ческому обслуживанию, инжиниринговых операций и т. д.), а также совместная продажа технических решений и технической докумен​тации (к примеру, лицензий на изобретения, прав на ноу-хау).
Распространение в последнее время промышленных, торговых и финансовых холдингов, возрастание роли акционерного капитала, усиление процессов поглощения одних компаний другими вызвали к жизни относительно новый вид сотрудничества — управленческую кооперацию, предмет которой сводится к распределению роли участни​ков кооперации в управлении подконтрольными им в экономическом отношении хозяйствующими субъектами и проведении согласован​ной деловой политики в отношении последних.

Однако кооперация вышеперечисленными видами не исчерпы​вается. В зависимости от экономического содержания отношений сторон могут заключаться договоры об иных формах и видах сотруд​ничества.

По договору о кооперации (кооперационному договору) два или не​сколько участников гражданского оборота (кооперирующиеся сто​роны, партнеры) обязуются действовать взаимными усилиями с целью достижения общего хозяйственного результата. Договор о коопера​ции, таким образом, является двусторонним или многосторонним, консенсуальным, основанным на участии каждой из сторон в общей деятельности и распределении результата этой деятельности.
Кооперационный договор представляет собой сложную гражданско-правовую сделку, которая охватывает различные отношения сторон, регулирует обязательства различных типов. Особенность коопера​ционного договора по сравнению с другими видами договорных отно​шений заключается в том, что стороны договора при выполнении каждой из них своей части работы преследуют единую цель — дости​жение в конечном счете общего хозяйственного результата, в то время как в других договорах цели сторон, как правило, неодинаковы. Кроме того, для кооперационного договора характерны совместное выполнение сторонами общей работы, тесная взаимосвязь и взаимо​зависимость операций.

Объединение сторон по кооперационному договору не влечет образования юридического лица. Стороны, являющиеся, как правило, юридическими лицами, сохраняют свою юридическую самостоятель​ность. При этом отношения сторон могут представлять собой как совокупность отдельных договорных отношений между соответству​ющими участниками кооперационного договора, так и отношения, характерные для товарищества, не обладающего собственной правосубъектностью (простого товарищества). В последнее время коопера​ционные объединения все больше строятся на принципах, характер​ных для товарищества.

Предмет кооперационного договора и основные права и обя​занности сторон определяются прежде всего экономическим со​держанием сотрудничества участников. Этим, в частности, можно объяснить отсутствие детального регулирования данного вида дого​воров в национальных правовых системах. Однако, исходя из прак​тики заключения таких договоров, можно выделить основной круг прав и обязанностей применительно к различным видам коопе​рации.

Для производственной и научно-технической кооперации харак​терны: 1) осуществление каждым из участников предусматриваемой в договоре части работы по изготовлению продукции или научно-технического объекта в соответствии с приходящейся на него долей общей работы; 2) последующая передача результатов своей деятельно​сти одним участником другому в целях обеспечения всем участникам кооперации возможности достижения предусмотренного в договоре конечного результата («взаимный обмен»). В качестве конечного результата, в частности, может выступать выпуск готового изделия, создание условий для оказания в будущем определенных услуг, про​мышленное использование научной, конструкторской или техноло​гической разработки.

Договором определяются содержание, объем и сроки проведе​ния работ каждой из сторон. Также предусматриваются технико-экономические характеристики продукции или создаваемого объекта, показатели их технических элементов.
Помимо вышеуказанных основных обязанностей, договор может предусматривать дополнительные обязанности, которые служат цели выполнения основных обязанностей. Так, существует практика уста​новления обязанности по предоставлению сторонами имеющихся у них изобретений, ноу-хау, иных объектов промышленной собствен​ности, технической документации, консультированию по использо​ванию соответствующего оборудования или выполнению соответ​ствующих частей работы и т. д.

Для сбытовой кооперации, которая может осуществляться как в качестве самостоятельного предмета договора о кооперации, так и в сочетании с производственной или научно-технической коопера​цией, основной обязанностью участников является соблюдение усло​вий реализации продукции. Эти условия могут состоять в разделении рынков сбыта (национальных территорий и стран, в которые может осуществляться экспорт), организации совместного сбыта, использо​вании единого товарного знака на продукцию, совместном патенто​вании изобретений.

Отдельным блоком выступают организационные и финансовые условия договора о кооперации. В интересах обеспечения наиболее эффективного взаимодействия сторон при выполнении основных обязанностей, вытекающих из предмета договора, стороны согласовы​вают порядок исполнения договора, определяют программу коопера​ции, механизм совместной деятельности. Эти условия могут включать в себя программу всей работы и распределение ее выполнения между сторонами, порядок взаимного информирования о ходе выполнения работы, порядок передачи созданных каждой из сторон результатов работы (продукции, документации) другой стороне или сторонам, с тем чтобы те, в свою очередь, могли выполнять приходящуюся на них часть работы с использованием этих результатов.

К договору, как правило, прилагается программа или рабочий план, являющийся его неотъемлемой частью, в котором предусмат​риваются этапы выполнения работы, промежуточные и окончатель​ные сроки передачи результатов. Вопрос о финансовом обеспечении проведения работы может основываться на принципах авансового или последующего, раздельного или совместного финансирования. В частности, договор может предусматривать полное или частичное возмещение расходов, понесенных одной стороной, другой стороной (сторонами) в денежной форме, в форме встречных поставок, либо в смешанной форме, либо путем обмена изготовленной продукцией
по ее установленной стоимости. Либо сторонами может быть опре​делено, что затраты компенсируются им по результатам реализации изготовленной продукции.

Также договором регулируется вопрос о распределении прибыли, полученной от совместной деятельности. Как правило, сторонами предусматривается пропорциональное распределение прибыли в зави​симости от роли каждого участника в общем деле. Однако договором может быть предусмотрен иной порядок участия в результатах дея​тельности, в частности распределение прибыли в равных долях или в иных фиксированных размерах.

В данную группу условий кооперационного договора следует от​нести и положения об ответственности сторон за неисполнение или ненадлежащее исполнение своих обязанностей. В частности, договор может предусматривать штрафные санкции за непредоставление в оговоренные сроки результатов работ, за передачу результатов не​надлежащего качества, порядок распределения ответственности в случае предъявления претензий третьими лицами — получателями готовых результатов в связи с их недостатками, вызванными дейст​виями кого-либо из участников кооперационного договора.
2.Договор о консорциуме.

Развитие промышленного производства, науки и техники, услож​нение технологического процесса выпуска продукции, выполнения работ и оказания услуг привели к распространению так называемой трехсторонней кооперации, в которой помимо субъектов экономиче​ской деятельности, объединивших свои усилия, участвует также третье лицо, заказывающее выполнение ими соответствующего проекта.
Договорное объединение участников (партнеров) для осуществ​ления экономического проекта по контракту с третьим лицом (заказ​чиком) получило название консорциума (consortium, Konsortium, Gelegenheitsgesellschaft), а договор, на основании которого дейст​вует такое объединение, называется договором о консорциуме или консорциальным соглашением (consortium agreement, Konsortial-vertrag).
Такая форма кооперации используется, в частности, при транс​национальном характере осуществления соответствующих работ, необходимости выполнения работ партнерами из разных стран, либо когда по характеру работ необходимо взаимодействие заказчика не только с конечным изготовителем продукции (исполнителем работ, услуг), но и с каждым из кооперационных партнеров в отдельности.
Как правило, это имеет место при осуществлении крупномасштаб​ных проектов в сфере производства, банковских и других финансо​вых услуг, строительства, маркетинга, инвестиционной деятельности, экспортно-импортных операций и т. д., вызывающих в силу производ​ственных, технических, финансовых или иных причин необходи​мость объединения нескольких разнородных коммерческих субъектов.
Консорциум — это временное объединение, возникающее по соглашению между самостоятельными субъектами коммерческой деятельности для совместного и наиболее эффективного выполнения соответствующего крупномасштабного проекта.

Нередко в деловой литературе и в названиях объединений слово «консорциум» встречается как аналог объединения, ассоциации, группы компаний, что не совсем точно отражает юридическую сущ​ность такого объединения как особой правовой формы кооперации, имеющей временный характер, характер объединения «под один проект». Так, в германской юридической литературе консорциум определяется как товарищество, специально созданное для выпол​нения отдельно взятой работы, характеризующейся экономической целью.

Следует также отметить, что, поскольку деятельность в рамках обычного кооперационного договора тоже подразумевает выпол​нение работ в интересах лиц, заинтересованных в получении соот​ветствующих результатов, — заказчиков, то отграничить простое кооперационное объединение от консорциума в рассматриваемом узком смысле иногда бывает затруднительно. Но признаками, кото​рые позволяют рассматривать объединение как консорциум, могут служить значение конкретного заказчика для данного объединения, ориентированность объединения на него и на его проект, постоянное взаимодействие объединения с ним, характер договорных отношений с ним, позволяющий утверждать, что объединение создано «под кон​кретного заказчика».

Договор о консорциуме, таким образом, представляет собой раз​новидность кооперационного договора, но договора особого рода, характеризующегося участием в отношениях с кооперирующимися сторонами третьей стороны — заказчика, что предполагает сущест​вование двух групп правоотношений, возникающих на основании двух самостоятельных, но связанных между собой договоров: первая группа — это внутренние отношения между самими участниками консорциума, регулируемые консорциальным соглашением; вторая группа — внешние отношения, то есть взаимодействие членов кон​сорциума, выступающих раздельно или совместно, с заказчиком, осу​ществляемое на основании генерального соглашения между консор​циальным объединением и заказчиком.
На практике заказчиком чаще всего выступает правительство, министерство (ведомство) или иной государственный орган, в веде​нии которого находится соответствующая отрасль экономики, либо государственное предприятие, но не исключается выступление в качестве заказчика крупной частной компании. В качестве участ​ников консорциума выступают, как правило, две или более нацио​нальные и/или иностранные компании.

Как и в случае заключения обычного кооперационного соглашения, объединение сторон в консорциум не влечет образования нового субъ​екта права. Но на практике оно может представлять собой объедине​ния, имеющие признаки корпоративного образования с присущей ему внутренней организацией, управлением, регулированием внутренних отношений сторон. Поэтому иногда в литературе такие объединения называют неинкорпорированными, или ненастоящими совместными, предприятиями (unincorporated joint-venture, non-equity joint-venture).
В зависимости от характера отношений участников между собой и с заказчиком в коммерческой практике используются следующие модели консорциума: 1) простой консорциум, каждый участник кото​рого имеет обязательственные отношения с заказчиком, несет риск выполнения работы, ответственность за ее ненадлежащее выполне​ние, а также самостоятельно получает вознаграждение от заказчика; 2) консорциум в форме гражданского товарищества, основанный на совместном несении рисков, ответственности и получении при​были (a risk and profit sharing association).
Внутренние отношения сторон в рамках консорциума регулиру​ются заключаемым ими консорциальным соглашением (договором) по выполнению генерального соглашения (contract for the execution of the order).
Консорциальное соглашение в принципе аналогично коопера​ционному договору, но по сравнению с последним является более сложным, содержит элементы, не характерные для обычного договора о кооперации. Консорциальное соглашение составляется либо в виде одного документа, определяющего весь комплекс внутренних отно​шений сторон, либо в виде двух документов, один из которых — рамочный контракт (frame contract) — определяет цели и принципы кооперации (формы участия, финансирование, выборные процедуры, полномочия лидера, менеджера), другой — контракт о выполнении (implementing contract) — условия участия партнеров в исполнении рамочного контракта.

Характерным для договора о консорциуме является выделение одного из партнеров в качестве главного члена консорциума, или

лидера (leader, leading company), на которого возлагается обязан​ность по руководству консорциумом. Лидер представляет интересы участников консорциума, действует в пределах предоставленных ему полномочий. Он созывает совещания, проводит согласование по прин​ципиальным вопросам консорциума, контролирует и координирует действия партнеров в целях надлежащего исполнения генерального соглашения. При необходимости лидер консорциума ставит вопрос о создании представительств партнеров в стране заказчика или по месту строительства объекта заказчика. Для лидера обычно предусмат​ривается отдельное вознаграждение за осуществление им функций по руководству консорциумом помимо отчислений от результатов совместной деятельности.

Лидер консорциума назначает менеджера (руководителя) (project manager), являющегося, как правило, физическим лицом, для руко​водства работами и представительства консорциума перед заказчи​ком и третьими лицами. Если менеджер не указывается в договоре или не назначен лидером, ответственность за координацию работ и поддержание связей с заказчиком лежит на лидере.
Важными элементами консорциального соглашения являются: 1) распределение функций и обязанностей между сторонами по осу​ществлению хозяйственных операций, определение порядка их осу​ществления; 2) установление размера отчислений от прибыли для каждого из партнеров по результатам их совместной деятельности; 3) распределение ответственности партнеров во взаимных отноше​ниях, в отношениях партнеров с заказчиком и в отношениях партне​ров с третьими лицами.

Внешние отношения между консорциумом как таковым и заказ​чиком регулируются так называемым генеральным соглашением, или соглашением о размещении заказа (general agreement, order-contract). Это соглашение не является кооперационным, а имеет природу обыч​ного договора на поставку продукции, выполнение работ, оказание услуг, но усложненного кооперационными отношениями между лицами, участвующими в выполнении заказа.

В простом консорциуме генеральное соглашение с заказчиком подписывает либо каждый партнер от своего имени, либо только менеджер (руководитель) проекта или лидер, действующий от имени всего консорциума. Однако каждый партнер, независимо от того, подписывает ли он договор или нет, несет индивидуальную ответст​венность за выполнение своих обязательств. Устанавливая обязатель​ственные отношения с консорциумом по выполнению своей части работы, он не несет ответственности за выполнение работ, взятых на себя консорциумом. Ответственность за невыполнение или ненад​лежащее выполнение консорциумом работ перед заказчиком в этом случае несет тот партнер, по вине которого это произошло.
В консорциуме, организованном на принципах гражданского това​рищества, участники несут перед заказчиком солидарную либо доле​вую ответственность. Во внутренних отношениях между участниками устанавливается, как правило, долевая ответственность.
3. Правовые основы договора о кооперации и договора о консорциуме.
Экономическим характером кооперационных отношений и их распространением, главным образом, на современном этапе, в связи со значительным усложнением коммерческих отношений в условиях технического прогресса, развития передовых технологий, объясняется отсутствие их специального регулирования в национальных законо​дательствах. Как правило, возможность заключения таких договоров по праву зарубежных стран вытекает из возможности сторон заклю​чать прочие договоры, не предусмотренные законодательством, но не противоречащие ему.

Учитывая современные потребности оборота и в целях совершен​ствования договорной практики кооперационных и консорциальных отношений, рядом национальных и международных организаций были выработаны рекомендации по заключению таких договоров, а также материалы, призванные оказать дополнительную помощь в согласовании условий договоров. В частности, ряд таких докумен​тов был разработан Европейской экономической комиссией ООН: Руководство по составлению международных договоров о промышлен​ном сотрудничестве 1976 года, а также руководства 1973 и 1979 годов, могущие быть использованными для договоров о консорциуме. Данные документы носят только рекомендательный характер.
Для стран — членов Совета Экономической Взаимопомощи были в свое время разработаны Общие условия специализации и коопе​рирования производства между организациями стран — членов СЭВ (ОУСК СЭВ) 1979 года, которые являлись обязательными при регу​лировании кооперационных отношений между этими странами.
Большое значение для формирования норм и правил для рассмат​риваемых договоров в сфере сотрудничества на современном этапе имеют типовые договоры, формуляры, разрабатываемые соответст​вующими профессиональными объединениями, деловыми ассоциа​циями, нормы обычного права и судебная практика. Имеют значение
при рассмотрении конкретных споров также общие принципы, закрепленные в гражданских и торговых кодексах зарубежных стран: добросовестность, разумность, заботливость и осмотрительность при ведении дел и т. д.

Правовая природа договора о кооперации неоднозначно опреде​ляется зарубежными юристами. Некоторые авторы считают, что его следует рассматривать как двусторонний подряд, при котором каж​дая сторона выступает подрядчиком, выполняя работу по заказу дру​гой стороны, и заказчиком в отношении работы, выполняемой другой стороной.

По мнению других юристов, кооперационный договор следует рас​сматривать как комплексный договор, состоящий из частей, соче​тающих в себе элементы различных договоров — купли-продажи, аренды, подряда, агентирования, лицензионного договора и т.д., к которым необходимо применять нормы, регулирующие соответ​ствующие виды договоров, непосредственно или по аналогии.
В то же время, помимо сочетания в кооперационных отношениях вышеуказанных или других видов договорных отношений, существен​ным элементом являются организационные отношения, направленные на организованное и эффективное осуществление кооперации, при которых в отношениях сторон могут наблюдаться признаки товари​щества с присущей ему внутренней организацией и структурой управ​ления. Поэтому в последнее время в литературе все чаще встречается вполне справедливое мнение, что к договору о кооперации в таких слу​чаях должны применяться нормы о простом товариществе.
Поскольку, как говорилось выше, консорциум состоит из двух блоков отношений, то их регулирование осуществляется для каждого из них по своим правилам.

Отношения консорциума с заказчиком с юридической точки зре​ния представляют собой обычные обязательственные отношения и регулируются нормами о соответствующих видах договоров, главным образом купли-продажи, подряда, оказания услуг.
Отношения партнеров в рамках консорциального соглашения обычно рассматриваются как договор товарищества. Так, во Франции и Германии к нему применяются нормы соответственно ФГК и ГГУ о договоре товарищества, основанного на нормах гражданского права (societe civile, Gesellschaft des burgerlichen Rechts).
В частности, § 705 ГГУ определяет, что по договору простого това​рищества его участники взаимно обязуются содействовать достижению общей цели способом, определенным в договоре, в частности вно​сить установленные вклады. Нормы § 705-740 ГГУ, регулирующие договор простого товарищества, также выступают как общие нормы для регулирования торговых товариществ, основанных на объедине​нии лиц, и применяются к последним при отсутствии специальной нормы в ГГУ.

В странах англосаксонской системы права к внутренним отноше​ниям участников консорциума в судебной практике применяются нормы о договорном товариществе (partnership), несмотря на то, что консорциум по своим юридическим характеристикам не полностью совпадает с этим видом товарищества. Консорциум рассматривается как «товарищество для единственной сделки», и к нему применяются соответствующие правила.

МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ И НАУКИ РФ
ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ       ГОСУДАРСТВЕННОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ 


               ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ
МОКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ        ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ

      Название лекции 

Договоры поручения и комиссии. Агентский договор в праве Англии и США.
Москва, 2009
МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ И НАУКИ РФ
ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ

ГОСУДАРСТВЕННОЕ  ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ           

   ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ
МОКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ        ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ

 «УТВЕРЖДАЮ»            ПРОРЕКТОР МГУПИ профессор   



«____»__________________
2009 г.

О.М. Щебров
Одобрена на заседании кафедры государственного и международного права (УП-9) МГУПИ и   рекомендована для   использования   в лекционных   и семинарских занятиях по дисциплине «Договорное право зарубежных государств».
Протокол от «
»
2009 г. №

     Лекция № 7
Договоры поручения и комиссии. Агентский договор в праве Англии и США.
Москва, 2009

  
МОСКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ       

 
    ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ
    

Кафедра государственное и международное право (УП-9)
      УТВЕРЖДАЮ 

Заведующий кафедрой профессор Кузьмин С. И. ___________ 

( _______________________ )

«___» ______________2009г.
ЛЕКЦИЯ № 7
По дисциплине «Договорное право зарубежных государств» (шифр дисциплины 6913) 

ТЕМА: «Договоры поручения и комиссии. Агентский договор в праве Англии и США».

Обсуждение на заседании кафедры (предметно-методической секции)
           «___» ___________
2009 г.
                        Протокол №
____

МГУПИ-2009г.
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План занятия.

1. Договор поручения.

2. Договор комиссии.
3. Агентский договор в праве Англии и США.
1.Договор поручения.

Договор поручения как особый вид договора известен только праву стран континентальной Европы. Под договором поручения (mandataire) ФГК понимает договор, в соответствии с которым одна сторона (доверитель) поручает, а другая (поверенный) принимает на себя осуществление юридических действий за счет и от имени дове​рителя (ст. 1984). Договор является безвозмездным, если не имеется соглашения об ином.

Несколько иначе определяется договор поручения (Auftrag) в праве ФРГ: в соответствии с § 662 ГГУ по договору поручения пове​ренный обязуется безвозмездно исполнить дело, возложенное на него доверителем.

ФГК исходит из того, что договор поручения направлен на совер​шение юридических действий поверенным от имени и за счет довери​теля, а по ГГУ на поверенного может быть возложена обязанность совершения как юридических, так и фактических действий.
Права и обязанности сторон по договору поручения складываются следующим образом: Поверенный обязан:
а)
выполнить лично принятое на себя поручение. Передать исполнение поручения другому лицу поверенный вправе лишь при согласии на то доверителя. При этом он отвечает за выбор третьего лица.
Поверенный отвечает за действия третьего лица, как за свои действия, если он передал ему исполнение без разрешения доверителя (ст. 1994 ФГК; § 664 ГГУ; ст. 398, 399 ШОЗ);
б)
выполнять поручение в соответствии с указаниями доверителя. Поверенный вправе отойти от указаний, когда есть основания полагать, что доверитель согласился бы на такое отступление (ст. 397 ШОЗ; § 665 ГГУ). При отступлении от указаний доверителя без таких пред​посылок поручение считается выполненным лишь в случае, если пове​ренный примет на себя отрицательные последствия этого отступления (абз. 2 ст. 397 ШОЗ);
в) предоставлять доверителю необходимую информацию о ходе дела и отчет по завершении поручения (ст. 1993 ФГК; ст. 40 ШОЗ; § 666 ГГУ).

Доверитель обязан:
а)
возместить поверенному понесенные им в процессе выполнения поручения расходы;

б)
уплатить вознаграждение при наличии соответствующего соглашения (ст. 1999 ФГК; абз. 3 ст. 394 ШОЗ) или если обязанность такой уплаты вытекает из местных обычаев (абз. 3 ст. 394 ШОЗ);
в)
возместить поверенному потери, понесенные им при отсутствии своей вины в связи с исполнением поручения (ст. 402 ШОЗ; ст. 2000 ФГК).

Основания прекращения договора отражают значение личного элемента для рассматриваемого вида договора. Договор может быть прекращен каждой из сторон без соблюдения срока предваритель​ного уведомления. Договор, как правило, прекращается вследствие смерти, наступления недееспособности, объявления несостоятель​ности любой из сторон, а также отмены поручения.
Однако по праву ФРГ при наличии сомнения поручение не пре​кращается смертью доверителя или наступлением его недееспособ​ности, но прекращается смертью поверенного.

Специальными нормами урегулированы виды поручения, при выполнении которых в качестве поверенных выступают лица, совер​шающие возложенное на них «дело» в виде промысла, и следователь​но, на коммерческих началах.

В качестве поверенных выступают торговые представители (ФРГ), торговые агенты (Франция), агенты (Швейцария). В Герма​нии торговым представителем является тот, кому как самостоятельно занимающемуся промыслом поручено постоянно посредничать для другого предпринимателя в сделках или заключать сделки от его имени (§ 84 ГГУ). Аналогично определяется понятие торгового представи​теля в Швейцарии (ст. 418 ШОЗ).

Договор о торговом представительстве может быть заключен в любой форме. Однако по праву некоторых государств каждая сторона может требовать, чтобы содержание договора, а также более поздние соглашения к договору были включены в документ, подписанный другой стороной (ст. 13 Директивы, § 86 ГТУ).

Обязательность письменной формы предусматривается и при при​нятии представителем обязательства по del credere (§ 866 ГТУ, абз. 3 ст. 418с ШОЗ).

В 1986 году Советом экономического сообщества была принята Директива № 86/635 о координации законодательства государств — членов ЕЭС по вопросу о независимых торговых агентах (Дирек​тива ЕЭС). Образцом соответствующих постановлений Директивы послужили нормы континентального права, прежде всего герман​ского права о торговых представителях. Реализация Директивы в Германии в 1989 году, Франции — в 1991 году поэтому не внесла сущест​венных изменений в действовавшее ранее законодательство этих стран.

Директива ограничивает деятельность агента по ведению пере​говоров либо по переговорам и заключению только сделок по купле-продаже товаров от имени и за счет другого лица.
Действующее в этих странах после реализации Директивы законо​дательство, как правило, не ограничивает деятельность торгового представителя заключением договора купли-продажи, разрешая тем самым агентам заключать другие сделки: аренды, договоры на ока​зание услуг.

Директива сближает подходы к регулированию таких вопросов, как понятие торгового представителя, право на вознаграждение, раз​мер вознаграждения, определение момента возникновения права на вознаграждение, последствия прекращения действия соглашения о торговом представительстве.

Ряду постановлений Директивы придается императивный харак​тер (например, ст. 4, 5 Директивы).

Квалификация правовой природы соглашений с торговыми пред​ставителями в доктрине не отличается единообразием. Как правило, отмечаются присущие только таким соглашениям особенности. Нельзя, однако, не отметить тенденцию квалификации таких согла​шений как наиболее связанных с договором поручения.
Представляется правильным вывод известного российского иссле​дователя агентских соглашений во внешнеэкономических связях СЮ. Рябикова о том, что анализ приведенного в Директиве опреде​ления понятия торгового агента показывает, что Директива исходит из квалификации соглашения с торговым представителем как дого​вора поручения. Как разновидность договора поручения регулируется договор с агентом и в Швейцарии (абз. 2 ст. 394 ШОЗ).

В Англии отношения по такого рода соглашениям опосредуются агентским договором.
Торговый представитель совершает, так же как и поверенный, в соответствии с гражданским законодательством фактические и юри​дические действия от имени и за счет другого лица, но уже на других условиях.

При выполнении поручения агент обязан защищать интересы доверителя, проявляя уже заботливость «добропорядочного коммер​санта».

Необходимость проявления такой заботливости обосновывается ответственностью торгового представителя перед доверителем за выбор третьего лица.

Из этого не следует ответственности агента за исполнение заклю​ченной им с третьим лицом сделки. Она наступает лишь при наличии в договоре условия о del credere и обязательно за дополнительное вознаграждение.

Постановлениям об обязанности представителя представлять дове​рителю необходимую информацию, то есть незамедлительно сооб​щать о каждом случае посредничества в сделке и о каждом заклю​чении сделки, придается императивный характер (§ 86 ГТУ, ст. 3 Директивы).

В свою очередь, доверитель также обязан представлять торго​вому представителю необходимую информацию, в частности, неза​медлительно сообщать о принятии или отклонении сделки, заклю​ченной представителем при отсутствии на это полномочий, а также о неисполнении заключенной им сделки. Соглашения, преду​сматривающие иное решение, считаются недействительными (§ 86а ГТУ). Особое место в законодательстве уделяется регулированию во​просов в отношении права торгового представителя на вознаграж​дение.
Порядок вознаграждения зависит от времени заключения сделки, а именно: заключена сделка торговым представителем с третьим лицом в момент действия соглашения представителя с доверителем или после прекращения действия такого соглашения.
Во время действия соглашения представитель имеет право на вознаграждение за все заключенные благодаря его участию сделки с третьими лицами, а также за сделки с лицами, ставшими клиен​тами доверителя благодаря тому, что сделки подобного рода с ними ранее заключались представителем. Кроме того, если за представи​телем закреплена определенная территория или определенная группа лиц, представитель вправе требовать вознаграждения за сделки, заключенные во время действия соглашения без его участия с лицами из закрепленной за ним территории или из закрепленной за ним группы лиц.

При определенных условиях представитель вправе требовать воз​награждения за сделки, заключенные после прекращения действия соглашения с доверителем. Так, представитель вправе требовать воз​награждения в случае, когда заключенная после прекращения дейст​вия договора сделка в основном связана с деятельностью представителя во время действия соглашения с доверителем и была заключена в разумный срок (ст. 8 Директивы). Представитель вправе требо​вать вознаграждения и тогда, когда заказ третьего лица был получен доверителем или представителем до прекращения действия согла​шения от лиц из закрепленной за представителем территории или от лиц из закрепленного за ним круга лиц (ст. 8 Директивы; ст. 33 § 87 ГТУ).

Практически важным является определение времени возникно​вения права на вознаграждение. При отсутствии соответствующих условий в соглашении определение времени возникновения права на вознаграждение связывается с исполнением заключенной предста​вителем сделки доверителем или третьим лицом (ст. 10 Директивы, абз. а § 87 ГТУ).

Предоставляя договаривающимся сторонам право на опреде​ление времени возникновения права на вознаграждение, законо​дательство предусматривает определенные ограничения свободы сторон, причем соответствующим постановлениям придается импе​ративный характер. Так, в ФРГ независимо от соглашения пред​ставитель имеет право на вознаграждение, если и когда третье лицо исполнило сделку (§87 ГТУ). В соответствии с Директивой право на вознаграждение возникает не позже того момента, когда третье лицо исполнило свою часть обязательств по сделке (абз. 2 ст. 10). Стороны не вправе в договоре предусмотреть иное решение проб​лемы.

Защитой интересов представителя предусматривается особый порядок прекращения права на вознаграждение.

Важнейшее право представителя прекращается при наступлении определенных в законе обстоятельств. В соответствии с Директи​вой указанное право прекращается лишь при установлении того, что сделка между третьим лицом и доверителем не будет исполнена и неисполнение такой сделки не произошло по вине доверителя (ст. 11 Директивы).

Определение размера вознаграждения зависит, прежде всего, от соглашения сторон договорных отношений. При отсутствии соглашения по данному вопросу принимаются во внимание обычные ставки, принятые в той отрасли, в которой представитель осуществляет свою деятельность (абз. 1 п. 1 ст. 6 Директивы; § 876 ГТУ).

При отсутствии соответствующего обычая представитель имеет право на разумное вознаграждение, при определении которого учи​тываются все слагаемые деятельности представителя.

Торговый представитель может требовать возмещения издер​жек, возникших при нормальном ходе деловых операций, лишь если это является обычной практикой торговли (§ 876 ГТУ; ст. 418и ШОЗ).

В Швейцарии обязанность возмещения агенту предусматрива​ется и в том случае, когда издержки вызваны особыми указаниями доверителя. Заслуживают внимания условия и последствия прекращения дого​вора в одностороннем порядке, ибо в соответствующих постановле​ниях также проявляется стремление защиты интересов представителя как экономически более слабой стороны по сравнению с доверите​лем — предпринимателем.

Возможность одностороннего прекращения договора зависит от предварительного уведомления об отказе другой стороны, причем законодательство предусматривает сроки такого уведомления.

Определение срока связано с продолжительностью действия договора.

В соответствии со ст. 15 Директивы срок на предупреждение равен одному месяцу до предполагаемого прекращения для первого года действия договора, двум месяцам — для второго начавшегося года, трем месяцам — для третьего начавшегося года и последующих лет. Постановлениям Директивы в отношении сроков уведомления в основном соответствуют и нормы права государств — членов Евро​пейского Союза.

Директива не исключает права государств на установление иных сроков уведомления. Иное решение в отношении продолжительности срока уведомления о прекращении действия договора предусмотрено, например, в Германии, где трехмесячный срок предусмотрен для третьего — пятого года действия договора и шестимесячный срок — для последующих лет.

Постановлениям Директивы и нормам национального законо​дательства, устанавливающим сроки предупреждения об односторон​нем отказе от договора, придается императивный характер. Стороны не могут устанавливать более короткие сроки. Одностороннее прекра​щение договора без предварительного уведомления допускается лишь в предусмотренных законодательством обстоятельствах. Как правило, к таким обстоятельствам относятся:

а)
невыполнение одной из сторон своих договорных обязательств;

б)
возникновение исключительных обстоятельств.
Одностороннее прекращение договора с выполнением требования о предварительном уведомлении не лишает представителя при опре​деленных в законодательстве обстоятельствах права на вознагражде​ние. Более того, Директива обязывает государств-членов принять необходимые меры для того, чтобы обеспечить при определенных условиях выплату вознаграждения.

Торговый представитель вправе требовать вознаграждение, если предприниматель после прекращения договорных отношений имеет существенную прибыль из деловых связей с клиентами, ранее быв​шими клиентами представителя, или с новыми клиентами, которых обеспечил представитель.

Таким образом, законодательство предусматривает максимальный размер вознаграждения представителю: сумма вознаграждения не может превышать суммы, равной среднегодовому вознаграждению торгового представителя за последние пять лет. Если соглашение дей​ствует менее этого срока, то среднегодовое вознаграждение просчи​тывается с учетом прошедшего срока его действия (ст. 17 Директивы; § 896 ГТУ).

Торговый представитель вправе также требовать возмещения ущерба, причиненного ему потерей вознаграждения, которое он получил бы при нормальном исполнении соглашения.
Требование о выплате вознаграждения и о возмещении ущерба должно быть заявлено доверителю (не обязательно через суд) торго​вым представителем в течение одного года (абз. 4 § 896 ГТУ).
Следует отметить императивный характер постановлений о праве торгового представителя на вознаграждение и возмещение ущерба в ряде стран. Так, недействительными являются соглашения, исклю​чающие право агента на вознаграждение после прекращения дейст​вия договора, по праву Германии (абз. 4 § 896 ГТУ).
Как правило, представитель теряет право на вознаграждение и возмещение ущерба, если доверитель прекращает договорные отно​шения в связи с несоблюдением по вине представителя условий согла​шения.

Отсутствует право на соответствующую компенсацию, если тор​говый представитель односторонне прекращает соглашение и такое прекращение не обусловлено виной доверителя.
2. Договор комиссии.
Под договором комиссии (Commissionnaire, Kommissionvertrag) понимается договор, по которому одна сторона (комиссионер) в виде промысла принимает на себя обязательство совершать сделки от сво​его имени, но за счет другого лица (комитента). Отсюда следует, что все права и обязанности, вытекающие из совершенных комиссионе​ром сделок с третьими лицами, возникают для комиссионера, хотя экономический результат таких сделок падает на комитента.
Как особый вид договора, договор комиссии регулируется законо​дательством ФРГ, Франции, Швейцарии. В странах с дуалистической системой частного права договор комиссии рассматривается как тор​говая сделка и регулируется торговыми кодексами. Наиболее полно договор комиссии и связанные с ним отношения урегулированы в ГТУ иШОЗ.

В современном хозяйственном обороте договор комиссии опосре​дует различного рода банковские операции, предметом которых явля​ются, прежде всего, ценные бумаги. В регулировании таких операций особое место занимают типовые договоры, разрабатываемые бан​ками. Используется данная договорная форма и для купли-продажи товаров, фрахтования и других сделок, причем не только во внутрен​ней, но и во внешней торговле, в качестве средства проникновения на рынки.

Учитывая, что комиссионер при выполнении комиссионного поручения действует от своего имени, а не от имени доверителя-комитента, в связи с договором комиссии складываются отношения троякого рода: 1) между комиссионером и комитентом; 2) между комис​сионером и третьими лицами, с которыми он вступает в сделки во исполнение комиссионного поручения; 3) между комитентом и третьими лицами (при определенных условиях).

Отношения между комиссионером и комитентом регулируются согласованными сторонами условиями договора комиссии, специаль​ными нормами торгового законодательства и торговыми обычаями.
Как отмечалось выше, по сделкам, которые заключаются комиссио​нером с третьими лицами, предпринимательский риск несет коми​тент, а права и обязанности по ним возникают для комиссионера. Очевидно, что такая конструкция договорных отношений потребо​вала соответствующего регулирования содержания прав и обязан​ностей сторон, прежде всего в целях обеспечения защиты интересов комитента.
По договору комиссии комиссионер несет определенные обязан​ности. Он должен заключать сделку или сделки с третьими лицами, руководствуясь, прежде всего, интересами комитента. При этом комиссионер обязан проявлять осмотрительность «добропорядоч​ного» коммерсанта. Из обязанности руководствоваться при заклю​чении сделки с третьими лицами интересами комитента выводится обязанность комиссионера выполнять комиссионное поручение лично, а также обязанность следовать указаниям комитента. Комиссионер вправе отступить от указаний комитента в случае, если есть основа​ния предполагать, что комитент одобрил бы такое отступление, если бы знал о положении дел (абз. 2 § 385 ГТУ). При отсутствии таких предпосылок отступление комиссионера от указаний комитента дает право последнему не принять на свой счет последствия заключенной комиссионером сделки, а при наличии вины комиссионера, кроме того, — взыскать убытки.

Особое значение придается указаниям комитента в отношении цены, по которой комиссионер может продавать или приобретать за счет комитента товары и ценные бумаги, а также условий платежа. Не случайно в законодательстве ряда стран специально предусмот​рены последствия отдельных отступлений комиссионера от указаний комитента. Так, в Торговом уложении ФРГ содержатся следующие постановления:

а)
если комиссионер совершил сделку с третьими лицами на условиях более выгодных, чем те, которые были ему указаны комитентом, то вся выгода должна поступить комитенту. Нередко полученная таким образом прибыль по соглашению делится между комитентом и комиссионером;

б)
если комиссионер продал товар по цене, не достигающей цены, указанной в договоре комиссии, то комитент, получивший об этом извещение комиссионера, должен немедленно уведомить комиссионера о своем несогласии с совершенной им сделкой, в противном случае она считается одобренной комитентом;

в)
если комиссионер без согласия комитента выдал аванс или продал товар в кредит, то он действует на свой риск: продав товар в кредит, он обязан немедленно передать комитенту продажную цену товара, причем в случаях, когда при продаже за наличные цена была ниже, чем при продаже в кредит, комиссионер обязан передать комитенту лишь эту более низкую цену, но не ниже указанной в договоре комиссии.

В Швейцарии, однако, комиссионер при отсутствии условия в договоре об ином вправе предоставлять кредит, если такая форма платежа предусматривается обычаем места совершения договора (абз. 2 ст. 429 ШОЗ).
Комиссионер обязан проявлять осмотрительность при выборе третьего лица. Тем не менее он не несет ответственности перед коми​тентом за платеж со стороны третьего лица, а также за исполнение других обязательств по совершенной им сделке с третьим лицом. Исключение из общего принципа делается для случаев, когда такая ответственность предусмотрена в договоре (комиссия del credere) или вытекает из обычаев местонахождения предприятия комиссио​нера (§ 394 ГТУ; абз. 1 ст. 430 ШОЗ; L132-6 ФТК).

Комиссионер становится ответственным за исполнение сделки третьим лицом и тогда, когда он не называет комитенту третье лицо.
С принятием на себя ответственности перед комитентом за испол​нение обязательств третьим лицом комиссионер приобретает право на дополнительное вознаграждение. На условиях комиссии дель​кредере даются поручения по реализации товаров на внешних рын​ках в целях уменьшения предпринимательского риска. Принятие на себя комиссионного поручения на условиях делькредере может быть оформлено любым способом.

При комиссии на условиях делькредере комиссионер отвечает перед комитентом за всякое неисполнение договора третьим лицом, исключая случаи, когда такое неисполнение обусловлено поведением комитента.

Комиссионер обязан снабжать комитента необходимой информа​цией, в частности о состоянии комиссионного товара, о процессе выполнения комиссионного поручения. Заключив сделку с третьим лицом, комиссионер без промедления должен известить об этом коми​тента, указав имя контрагента.

Комиссионер обязан передать комитенту все полученное им от исполнения сделки третьим лицом, а в том случае, когда поруче​ние сводилось к заключению сделки с третьим лицом, — переусту​пить комитенту приобретенные им по заключенной сделке права требования.

Комиссионер несет перед комитентом определенные обязанности в связи с комиссионными товарами. Так, он обязан обеспечить со​хранность находящихся в его владении товаров и не отвечает лишь за случайно наступившие гибель или повреждение товара (L132-5 ФТК).

При получении комиссионного товара от перевозчика комиссио​нер обязан принять меры защиты прав комитента против перевозчика в случае, если товар при сдаче окажется поврежденным или в неудовле​творительном состоянии, заметном при наружном осмотре (L13 2-4 ФТК; § 429 ГТУ; абз. 1 ст. 427 ШОЗ), и незамедлительно известить об этом комитента. Неисполнение обязанности по своевременному уведомлению комитента влечет за собой ответственность за ущерб, причиненный неуведомлением (абз. 2 ст. 427 ШОЗ). Если товар под​вержен скорой порче или изменениям, угрожающим обесцениванием, и нет возможности для связи с комитентом, то комиссионер вправе, а в случаях, когда того требует защита интересов комитента, обязан продать товар. Продажа осуществляется с публичных торгов или через маклера.

Основными правами комиссионера являются право на комиссион​ное вознаграждение и право на возмещение понесенных в процессе выполнения поручения расходов. Правам комиссионера соответст​вуют обязанности комитента.

Размер и способы выплаты комиссионного вознаграждения обу​словливаются в договоре комиссии. Обычным является установление вознаграждения в форме определенного процента от цены сделки, заключенной с третьими лицами. Именно такая форма вознагражде​ния предусматривается, например, в ФРГ при отсутствии особой ого​ворки в договоре (§ 354 ГТУ). Право Франции определяет вознаграж​дение различными способами: в твердой сумме или в виде процента от суммы сделки, которую совершает комиссионер (L132-2 ФТК). Право на вознаграждение при отсутствии соглашения об ином возни​кает в момент, когда заключенная комиссионером сделка начинает исполняться третьим лицом, например, когда третье лицо уплачивает покупную цену комиссионеру (при продаже комиссионного товара) или поставляет товар (при купле комиссионного товара) (§ 396 ГТУ; ст. 432 ШОЗ). Комиссионер вправе, однако, требовать вознагражде​ния и тогда, когда заключенная им сделка с третьим лицом не испол​няется по вине комитента.

При неисполнении сделки третьим лицом по другим причинам комиссионер может претендовать на вознаграждение за проделанную работу лишь при наличии соответствующего обычая.
Комиссионер имеет право на возмещение расходов, которые он понес в процессе выполнения комиссионного поручения и которые с учетом всех обстоятельств являлись необходимыми. Обычно подле​жат возмещению расходы по хранению, транспортировке, страхова​нию, участию в судебных процессах и т. п. Не возмещаются расходы по выплате заработной платы служащим комиссионера и другие рас​ходы, связанные с обычным ходом выполнения комиссионером своих обязанностей по договору и покрываемые за счет соответствующего комиссионного вознаграждения. В обеспечение требований комис​сионера к комитенту законодательство предусматривает двоякое право комиссионера: а) законное право залога на комиссионное имущество; б) право удержания причитающейся ему от комитента суммы из полу​ченных за счет комитента платежей. Законное право залога на комис​сионное имущество устанавливается в обеспечение всех требований комиссионера к комитенту, которые связаны с выполнением комис​сионного поручения. Нормы, регулирующие и право залога комис​сионного имущества, и право удержания, являются диспозитивными. Стороны вправе как ограничить право комиссионера по обеспече​нию его требований к комитенту, так и вообще отказаться от этого права.

Типовые договоры банков содержат условия, которые значительно расширяют возможности банков по использованию права залога и права удержания для удовлетворения всех своих требований к коми​тентам.

Права и обязанности по сделкам, заключенным комиссионе​ром с третьими лицами от своего имени во исполнение комисси​онного поручения, возникают для комиссионера и входят в состав его имущества. Комитент вступает в правоотношения с третьими лицами лишь при уступке ему комиссионером соответствующих прав. Такое положение может быть использовано в ущерб интересам комитента, в частности при объявлении комиссионера несостоя​тельным.

С целью защиты прав комитента во Франции предусмотрено его право на предъявление требования о выплате покупной цены непо​средственно к покупателю комиссионного товара в случае, если комис​сионер объявляется несостоятельным. Фактически той же цели служит постановление § 392 ГТУ, предусматривающее, что возникающие из заключенных комиссионером сделок права требования в отношениях между комитентом и комиссионером и кредиторами комиссионера рассматриваются как требования, принадлежащие комитенту и до их уступки комиссионером. Поэтому при объявлении комиссионера несостоятельным комитент вправе требовать выделения принадлежа​щих ему прав из конкурсной массы (§ 43 ГТУ).

Из этого же следует, что такие требования не могут быть ни пред​метом залога в обеспечение требований комиссионера, ни предметом цессии, ни предметом зачета.

При выступлении комиссионера в качестве продавца комиссион​ного товара право собственности, как правило, переходит от коми​тента непосредственно к приобретателю товара. В случае несостоя​тельности комиссионера комитент до перехода права собственности к приобретателю товара вправе требовать выделения его из конкурсной массы. Иное положение создается, когда комиссионер во исполнение поручения приобретает товары для комитента. Заключая соответст​вующий договор с третьим лицом от собственного имени, комиссио​нер становится субъектом прав и обязанностей по этому договору, в том числе субъектом права собственности до переуступки такового комитенту.

Усилия доктрины и практики направлены на то, чтобы обосновать переход права собственности от продавца товара непосредственно к комитенту. С этой целью практика ФРГ, например, исходит из нали​чия молчаливого соглашения комиссионера и комитента о том, что с передачей продавцом товара комиссионеру право собственности на товар переходит сразу же к комитенту, который выступает в соот​ветствии с § 930 ГГУ в качестве посредственного владельца товара (L132-7 ФТК).

Переход права собственности на ценные бумаги регулируется специальным законодательством, ибо спекулятивный характер опе​раций с ними увеличивает возможности неправомерного распоря​жения этими бумагами со стороны комиссионера, в роли которого выступают обычно банки.

Своеобразным видом выполнения комиссионного поручения явля​ется деятельность комиссионера в качестве самостоятельной стороны. Вместо того чтобы заключать договоры с третьими лицами, комис​сионер сам выступает в качестве продавца или покупателя товаров, ценных бумаг и т. п.

Такой способ выполнения комиссионного поручения имеет не​маловажное значение. Достаточно указать на то, что банки, произво​дящие различного рода операции с ценными бумагами, действуют как комиссионеры с правом выступления в качестве самостоятельной стороны. Как правило, выступление комиссионера в качестве само​стоятельной стороны возможно при наличии специальной оговорки о том в договоре комиссии. Во Франции фактически не допускается такой способ выполнения комиссионного поручения, хотя фор​мально при наличии специальной оговорки в договоре комиссии или при последующем подтверждении комитентом сделки комиссионер может выступать сам в качестве продавца или покупателя комиссион​ного товара. Дело в том, что комиссионеру в таком качестве запрещено выступать в случаях, когда предметом договора комиссии является приобретение или продажа ценных бумаг, то есть в тех случаях, для которых в настоящее время главным образом и используется данный институт.

На иной позиции находится законодательство ФРГ и Швейцарии, допускающее выступление комиссионера в качестве самостоятель​ной стороны и без соответствующей оговорки в договоре комиссии, но при наличии указанных в законе условий. Так, при отсутствии соглашения об ином комиссионер может сам выступить в качестве продавца или покупателя комиссионного товара, если предметом договора комиссии является совершение сделок по купле-продаже товаров, имеющих рыночную цену, или ценных бумаг, имеющих офи​циальную биржевую котировку (§ 400 ГТУ; ст. 436 ШОЗ).

О выступлении в качестве самостоятельной стороны комиссио​нер обязан заявить комитенту в уведомлении о совершении сделки или сделок.

В случае выступления комиссионера в качестве продавца или покупателя обязанность комиссионера информировать комитента о совершении сделки купли-продажи ограничивается обязанностью предоставить свидетельство о том, что в рассчитанной цене учтена биржевая или рыночная цена, существующая на момент соверше​ния сделки. В качестве момента совершения сделки рассматрива​ется момент сдачи заявления об исполнении для отсылки комитенту (абз. 2 § 400 ГТУ).

Из правила о необходимости уведомления делается исключение для банков, имеющих право на выступление в качестве самостоя​тельной стороны и без специального уведомления о том комитента. Комиссионер, таким образом выполняющий поручение, имеет право на обычное комиссионное вознаграждение, а равно и на возмещение понесенных в связи с выполнением поручения расходов. Принятие на себя комиссионером обязательств по делькредере не лишает его воз​можности выступать в качестве самостоятельной стороны. Он не теряет права на залог товара и на удержание в обеспечение причитающихся ему от комитента платежей. Комиссионер не освобождается от обя​занностей перед комитентом, и прежде всего от обязанности защиты его интересов. Наряду с отношениями по договору комиссии при выступлении комиссионера в качестве продавца или покупателя това​ров и ценных бумаг между теми же участниками возникают отноше​ния по договору купли-продажи.

Некоторым постановлениям ГТУ и ШОЗ придается императивный характер.

Так, в отношении ценных бумаг и товаров, на которые официально устанавливается биржевой и рыночный курс, комиссионер в случае исполнения договора комиссии не может при выступлении в качестве самостоятельного продавца или покупателя в счет комитенту поста​вить цену менее выгодную, чем официально установленная (абз. 5 § 400 ГТУ).

В практике международной торговли отмечается падение интереса к договору комиссии, ибо предпочтение часто отдается непосред​ственным переговорам с потенциальными покупателями или про​давцами товаров или заключению сделок через посредство филиалов и дочерних компаний.
3. Агентский договор в праве Англии и США.
Под агентским договором (the contract of agency) понимается дого​вор о совершении одним лицом (агентом) действий по поручению и за счет другого лица (принципала). Созданный в основном судебной практикой Англии агентский договор в настоящее время не только широко используется в имущественном обороте внутри стран общего права, но является также одним из наиболее распространенных видов международных сделок. Не случайно процесс унификации торго​вого права распространяется и на сферу отношений по агентскому договору.

Агентский договор может быть направлен на совершение агентом как юридических, так и фактических действий, конечной целью кото​рых является установление договорных обязательств между прин​ципалом и третьим лицом. Как правило, агент действует от имени принципала, и, следовательно, заключенные им или при его содейст​вии сделки создают права и обязанности непосредственно для прин​ципала. Судебная практика допускает и другие способы вступления агента в отношения с третьими лицами при осуществлении возло​женного на него принципалом поручения, а именно: а) агент вправе действовать от своего имени, не раскрывая перед третьим лицом существования принципала; б) агент может, указывая на то, что он выступает по поручению и за счет принципала, не раскрывать его имени.

Независимо от того, как выступает агент в отношениях с третьими лицами, экономический результат совершенных им сделок падает на принципала. Данное обстоятельство явилось основанием для исклю​чения судом ЕЭС агентских договоров из-под действия ст. 85 Рим​ского договора.

Признаваемые судебной практикой Англии и США способы вы​ступления агента при осуществлении взятого им на себя перед прин​ципалом обязательства в континентальном праве опосредствуются тремя видами договоров, а именно договором поручения, договором комиссии и договором о посредничестве. Формально до настоящего времени при отсутствии прямо выраженных или подразумеваемых условий в договоре о праве на вознаграждение агент не вправе требо​вать такового. За ним закрепляется право на возмещение понесенных в процессе выполнения поручения расходов. Фактически, однако, право на вознаграждение всегда подразумевается, когда лицо осу​ществляет агентские услуги в виде промысла.

Агентский договор является важнейшим основанием создания отношений по торговому представительству. Какой-либо особой формы договора не предусматривается. Отношения агента и принципала могут возникать из письменного или устного соглашения, из соответствующего поведения сторон. В то же время Директива ЕЭС в ст. 13 в императивном порядке преду​сматривает, что по просьбе любой из сторон содержание агентского соглашения, а также последующие дополнения к нему должны быть зафиксированы в документе, подписанном другой стороной.
Для того чтобы действия агента обязывали принципала, они должны быть совершены в пределах предоставленных ему полномочий. Полномочия агента могут быть прямо выраженными (express authority) и подразумеваемыми (implied authority). Прямо выраженное полномо​чие может быть предоставлено в любой форме. Исключение составляет полномочие на совершение для принципала договора «за печатью», наделение которым должно быть также оформлено в виде документа «за печатью» (deed).
Подразумеваемыми считаются такие полномочия, которые, не будучи прямо выраженными, являются необходимыми для надле​жащего выполнения агентом поручения принципала. Не случайно в американской судебной практике такие полномочия нередко опре​деляются как сопутствующие. Природа и объем подразумеваемых полномочий зависят от фактических обстоятельств каждого конкрет​ного случая.

Судебная практика и доктрина выделяют полномочия агента, воз​никающие из такого поведения принципала, которое дает основания третьим лицам предполагать предоставление агенту соответству​ющих полномочий. Речь идет о так называемых видимых полномочиях, основанных на процессуальном ограничении права на возражение (authority arising from estoppel).
Потребностями торгового оборота обусловлено признание за аген​том полномочий по необходимости (authority by necessity). Обычно при этом имеются в виду случаи, когда агент владеет товарами прин​ципала, но обладает в отношении их ограниченными полномочиями. Первым необходимым условием для этого является возникновение чрезвычайной коммерческой необходимости превышения полномо​чий для защиты интересов принципала. Второе условие — невозмож​ность для агента получить от принципала соответствующие указания.
Отношения сторон агентского договора складываются следующим образом. Агент обязан:
а) исполнить поручение принципала лично, исключая случаи, когда возможность субделегации полномочий предусмотрена догово​ром или деловыми обыкновениями. При замене себя другим лицом агент несет ответственность за его действия перед принципалом. Агент обязан проинформировать принципала о передоверии вверен​ных ему полномочий субагенту;

б)
следовать указаниям принципала, проявляя при этом надлежащие осмотрительность и умение;

в)
не разглашать третьим лицам полученные в процессе выполнения поручения конфиденциальные сведения, а также не использовать приобретенную таким образом информацию в целях конкуренции с принципалом;

г)
не допускать положения, при котором личные интересы оказались бы в противоречии с обязанностями по отношению к принципалу. По этой причине, например, без согласия принципала агент не вправе сам приобрести товар, который должен продать по поручению принципала;

д)
предоставить принципалу необходимую информацию;

е)
хранить обособленно деньги и товары, полученные для принципала.

Агент не несет ответственности перед принципалом за исполне​ние обязанностей третьим лицом, с которым он вступил в договорные отношения за счет принципала. Исключением из этого принципа является агентский договор, по которому агент принял на себя усло​вия делькредере. 

Основной обязанностью принципала является уплата вознаграж​дения агенту, такая обязанность вытекает из прямо выраженных и подразумеваемых условий договора. В агентском договоре обычно предусматриваются не только права агента на вознаграждение, но и размер его и способ уплаты. При отсутствии в договоре прямо выраженных условий о праве агента на вознаграждение такое право подразумевается в случаях, когда в качестве агента выступает лицо, совершающее в виде промысла юридические действия за счет и в интересах другого лица.

Определение момента возникновения права на вознаграждение, а также срока его выплаты зависит от усмотрения сторон агентского соглашения. При отсутствии специальных постановлений по данным вопросам право на вознаграждение у агента возникает в момент исполнения взятых им на себя обязательств, обычно при совершении сделки с третьим лицом. В это же время у агента возникает и право требовать выплаты причитающихся ему сумм. Такое положение не всегда выгодно для принципала. Поэтому распространенной прак​тикой является включение в договор условий, в соответствии с кото​рыми право на вознаграждение, а также срок его выплаты ставятся в зависимость от исполнения третьим лицом заключенной агентом сделки.

Нельзя при этом не отметить тенденцию связывать приобретение агентом права на вознаграждение за заключенные им сделки с испол​нением таких сделок как со стороны третьего лица, так и со стороны принципала.

Если агенту отводится определенная территория или определен​ный круг клиентов, он вправе претендовать также на вознаграждение за те сделки, которые в период действия договора были заключены для принципала без его участия с лицами из его района или клиен​тами его круга.

В судебной практике в отношении права на вознаграждение во время действия агентского договора при наличии у агента исклю​чительных прав принимается во внимание природа предоставлен​ных прав.

Если агент выступает в качестве единственного представителя (sole agent), он имеет право на вознаграждение по сделкам, заклю​ченным принципалом с привлечением другого агента.
Агент не может, однако, претендовать на вознаграждение в слу​чае, если сделку с третьим лицом из закрепленной за агентом терри​тории заключает непосредственно принципал.

В случае, если агенту предоставляется монопольное и исклю​чительное право (sole and exclusive agent), агент вправе требовать вознаграждение и за такие сделки с третьими лицами, которые были заключены непосредственно принципалом.

Право на вознаграждение, как правило, утрачивается с оконча​нием действия агентского договора. Судебная практика, однако, при определенных условиях признает право агента на вознаграждение после прекращения действия агентского соглашения в случаях, когда принципал продолжает совершать сделки с лицом, с которым через посредство агента принципалом впервые были установлены дого​ворные отношения. Естественно, такое право на вознаграждение за повторные заказы признается в случае, если толкование агентского договора исключает иное намерение сторон.

В судебной практике Англии при решении вопроса о праве агента на вознаграждение за повторные заказы принимается во внимание способ определения срока действия агентского договора. Если дого​вор заключен на определенный срок, то с прекращением действия договора агент теряет право на вознаграждение за повторные заказы. Иное положение характерно для случаев заключения агентского договора без указания срока его действия, когда прекращение дого​вора не лишает агента права на вознаграждение за сделки, заклю​чаемые принципалом с лицами, с которыми до прекращения договора через посредство агента впервые были установлены договорные отношения.

Принципал обязан возместить агенту расходы, связанные с выпол​нением поручения, при условии, если агент действовал в пределах предоставленных ему полномочий. Расходы подлежат возмещению независимо от того, является договор возмездным или безвозмездным. Особые правила действуют, однако, в отношении агентов, соверша​ющих юридические действия за счет и в интересах других лиц в виде промысла. Такие агенты не имеют права на возмещение расходов, понесенных ими в процессе обычной коммерческой деятельности, если только договор не содержит иных постановлений. Возмещаются, однако, расходы по принятым на себя агентом при одобрении прин​ципалом обязательствам, связанным с выполнением поручения, например обязательствам по транспортировке товара принципала, страхованию, возбуждению иска в суде или арбитраже.
Принципал обязан возместить агенту убытки в том случае, если агент лишается права на вознаграждение по причине неисполнения принципалом своих обязательств по совершенной агентом сделке с третьим лицом.

В обеспечение требований по уплате вознаграждения, по возме​щению расходов и убытков агент имеет право на удержание товаров, товарораспорядительных документов и другого имущества прин​ципала, находящегося в его правомерном владении. При отсутствии особых условий в договоре или обычая право на удержание может быть использовано для обеспечения требований к принципалу, кото​рые связаны с имуществом, находящимся во владении агента.
Правом на удержание в обеспечение любого требования агента к принципалу пользуется в силу обычая фактор.

Как уже указывалось, при совершении сделок с третьими лицами агент может действовать трояким образом.

В зависимости от того, как выступает агент при выполнении пору​чения принципала, определяются отношения агента и принципала с третьим лицом. Если агент действует от имени принципала, то права и обязанности из заключенных агентом сделок возникают для принци​пала. Перед третьим лицом агент никакой ответственности не несет. Из этого общего правила делаются лишь некоторые исключения.
Иное положение характерно для случаев выступления агента при совершении сделки для принципала от своего имени. Третье лицо, узнав о фактическом состоянии дел, вправе по своему усмотрению предъявить требования об исполнении сделки либо к агенту, либо к принципалу. Сделанный им выбор лишает его права на предъявление требований к другой стороне. Вопрос о том, какое действие следует рассматривать как доказывающее сделанный выбор, решается в зависи​мости от конкретных обстоятельств. Независимо от способа выступ​ления агента — и это, как подчеркивают и английские юристы, составляет одну из особенностей права Англии по сравнению с кон​тинентальным правом — принципал вправе предъявлять требования из заключенной агентом сделки непосредственно к третьей стороне при условии наличия у агента полномочия на совершение того или иного действия. Агентский договор, как и любой другой, прекращается по взаим​ному соглашению сторон, вследствие истечения срока, на который он был заключен, по достижении цели, по наступлении тщетности (frustration) договора. Договор прекращается ввиду смерти любой из сторон или объявления несостоятельным как принципала, так и агента. Основанием для автоматического прекращения действия договора является также душевная болезнь принципала.

Агентский договор может быть прекращен по заявлению одной из сторон договора. Заявление о прекращении договора должно удов​летворять требованиям «разумности», прежде всего в отношении срока, в который такое заявление может быть сделано. Если прекра​щение договора по заявлению одной стороны означает нарушение договора, то другая сторона вправе требовать соответствующего воз​мещения убытков.

В любое время принципал вправе отозвать полномочия агента. Отзыв может быть совершен в любой форме. Полномочия, предостав​ленные в форме документа «за печатью», могут быть отозваны устно. Отзыв полномочий не означает прекращения агентского договора. Если такой отзыв ведет к нарушению договора, на принципала может быть возложена обязанность возмещения убытков агенту. Чаще всего имеются в виду убытки, вызванные тем, что отзыв полномочий лишает агента возможности получить соответствующее вознаграждение.

Несмотря на отзыв принципалом полномочий агента, принципал несет ответственность по сделкам, заключенным агентом после отзыва у него полномочий с третьими лицами, которые не были проинфор​мированы о факте отзыва.

С 1 января 1992 года вступила в силу Директива Совета ЕЭС о независимых торговых агентах и в Англии. Англия воспользовалась предоставленным Директивой правом государств-членов на изъятие из-под действия Директивы соглашений, согласно которым торговые агенты осуществляют деятельность, квалифицируемую как допол​нительная.

В приложении к акту о вступлении в силу Директивы приводится определение понятия дополнительной деятельности, неоднозначно воспринятой английскими предпринимателями.

Директива не внесла существенных изменений в правовое регули​рование торговых агентов в Англии, ибо в судебной практике по агент​ским договорам и до реализации Директивы отражалась тенденция сближения с континентальным, прежде всего с германским, правом. Так, судебная практика и ранее исходила из признания права торго​вого агента на вознаграждение за повторные заказы.
Реализация Директивы свидетельствует о дальнейшем сближении систем англо-американского и континентального права.
Нельзя не отметить стремление Англии сохранить и на будущее право самим контрагентам определять условия договора, воздержи​ваться от придания правовому регулированию агентского договора императивного характера.

Так, особую озабоченность представителей юриспруденции и дело​вых кругов Англии вызвали постановления ст. 17 Директивы, преду​сматривающие необходимость принятия государствами — членами ЕЭС мер для обеспечения торговому агенту выплаты вознаграждения и возмещения ущерба после прекращения действия соглашения. С принятием Директивы вопросы выплаты вознаграждения и возме​щения ущерба после прекращения действия договора решаются по-прежнему: условия договора определяются прежде всего самостоя​тельно самими сторонами договора.

МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ И НАУКИ РФ
ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ       ГОСУДАРСТВЕННОЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ 


               ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ
МОКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ        ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ

      Название лекции 

Договоры о предоставлении права продажи.
Москва, 2009

МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ И НАУКИ РФ
ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ

ГОСУДАРСТВЕННОЕ  ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ           

   ВЫСШЕГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ
МОКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ        ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ

 «УТВЕРЖДАЮ»            ПРОРЕКТОР МГУПИ профессор   



«____»__________________
2009 г.

О.М. Щебров
Одобрена на заседании кафедры государственного и международного права (УП-9) МГУПИ и   рекомендована для   использования   в лекционных   и семинарских занятиях по дисциплине «Договорное право зарубежных государств».
Протокол от «
»
2009 г. №

     Лекция № 8
Договоры о предоставлении права продажи.
Москва, 2009

  
МОСКОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ       

 
    ПРИБОРОСТРОЕНИЯ И ИНФОРМАТИКИ
    

Кафедра государственное и международное право (УП-9)
      УТВЕРЖДАЮ 

Заведующий кафедрой профессор Кузьмин С. И. ___________ 

( _______________________ )

«___» ______________2009г.
ЛЕКЦИЯ № 8
По дисциплине «Договорное право зарубежных государств» (шифр дисциплины 6913) 

ТЕМА: «Договоры о предоставлении права продажи».

Обсуждение на заседании кафедры (предметно-методической секции)
           «___» ___________
2009 г.
                        Протокол №
____

МГУПИ-2009г.
Лекция 8. Договоры о предоставлении права продажи. 
План занятия.
1. Договоры о предоставлении права продажи. Дистрибьюторские договоры.
2. Договор о франчайзинге (франшизе).
1. Договоры о предоставлении права продажи. Дистрибьюторские договоры.
Стремление экспортеров расширять сбыт своих товаров на зару​бежных рынках, поддерживать постоянный спрос на такие товары и минимизировать трудности, коммерческие риски и связанные с экс​портом расходы привело к возникновению взаимодействия с импор​терами, через которых осуществляется реализация товаров на рынке, в виде установления с ними длительных договорных связей. Такие договоры стали называть договорами о сбыте товаров, или дистрибью-торскими, а также договорами о предоставлении исключительного, или единоличного, права продажи или сбыта товаров (distributorship agreement, concession commerciale, Vertragshandesvertrag, Eigen-handelsvertrag).
Преимуществом такого договора для его сторон является возмож​ность установления не обычных договорных связей, направленных на реализацию товара, что возможно достичь путем заключения дого​вора международной купли-продажи товаров, а системы таких связей, которая включает элементы ряда правоотношений, обеспечивающих сбыт товара. Экспортеру это позволяет обеспечить регулярное полу​чение информации о рынке и осуществлять отгрузки отдельных партий товара по самостоятельным договорам международной купли-продажи, сразу получая за реализуемые таким образом товары выручку. Импортер при данной схеме взаимоотношений получает возмож​ность более свободно строить свои отношения с внутренними потре​бителями, эксплуатировать сбытовую и сервисную сети, организуя предпродажную рекламу и послепродажный сервис с наименьшими издержками и формируя прибыль за счет разницы в ценах приобре​тения и перепродажи товара.

Существо таких договоров состоит в предоставлении дистрибьютору права продажи товара на определенной территории на согласован​ных условиях и в урегулировании различных вопросов, возникающих при сбыте товара. Отличительной чертой данного договора является его тесное взаимодействие с договором международной купли-продажи товаров. Поэтому взаимоотношения сторон дистрибьюторских отно​шений касаются двух видов договорных отношений. Во-первых, собст​венно дистрибьюторского договора, который выполняет несколько функций: в нем определяются особенности взаимоотношений сторон по размещению товаров на договорной территории и согласовыва​ются некоторые условия для будущих договоров международной купли-продажи товаров. Основными регуляторами взаимоотношений сторон по данному договору являются сам дистрибьюторский дого​вор, включенные в него или приложенные к нему общие условия продажи товаров, применяемые экспортером и согласованные к при​менению сторонами дистрибьюторского договора. Во-вторых, отно​шений международной купли-продажи товаров, что проявляется в обеспечении исполнения в период действия дистрибьюторского договора наиболее коммерчески значимых для продавца-экспортера и покупателя-импортера условий цены, платежа, гарантий качества, базисных условий поставки, условий ответственности и освобожде​ния от нее, что достигается путем их согласования в дистрибьюторском договоре.

Заключаемые на основании и во исполнение дистрибьюторского договора контракты международной купли-продажи товаров регла​ментируются Конвенцией ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 года (в тех случаях, когда она применима) и нормами применимого права. Формулирование условий контракта осуществляется по правилам, принятым для обычных договоров дан​ного вида, в частности путем формулирования наиболее часто встреча​ющихся ситуаций в виде общих условий поставок, а индивидуальных, специфических для конкретного договора условий — в его основной части. Учитывая, что взаимоотношения сторон носят длительный характер, такой способ формулирования условий договора междуна​родной купли-продажи товаров позволяет в максимальной степени обеспечить единство условий таких договоров в течение всего срока действия дистрибьюторского соглашения, поскольку переговорный процесс по согласованию отдельных условий контракта сводится при таком варианте к минимуму. Такой подход обеспечивает гармони​зацию предлагаемых дистрибьютором условий с аналогичными усло​виями экспортера, в частности в отношении услуг, оказываемых потребителям: гарантии, гарантийного и послегарантийного техни​ческого обслуживания.

Как правило, стороны предусматривают в договорах международ​ной купли-продажи товаров (контрактах), что при наличии проти​воречий между общими условиями продажи и дистрибьюторским договором преимущественное значение имеют предписания по​следнего.

В Руководстве по составлению международных дистрибьюторских соглашений, подготовленном Международной торговой палатой (далее — Руководство МТП), выделяются следующие характерные черты данного договора: а) дистрибьютор в качестве перепродавца осуществляет продвижение и/или организацию сбыта на закреплен​ной за ним территории; б) производитель товара утрачивает привиле​гированное положение на территории дистрибьютора, а последний довольно часто приобретает исключительное право сбыта; в) отноше​ния устанавливаются на согласованный период времени, что состав​ляет основу сотрудничества, которое, исходя из его характера, не может быть эпизодическим; г) в ходе таких отношений между сторонами возникают тесные доверительные связи. Сбыт готовых изделий сопро​вождается обычно ограничением свободы действий дистрибьютора, в частности обязательством воздерживаться от конкуренции; д) почти всегда дистрибьютор осуществляет сбыт товаров под соответству​ющими товарными знаками.

Данный договор может быть охарактеризован как организацион​ный договор, определяющий две группы отношений. К первой группе относятся порядок взаимодействия сторон при продвижении товара на новый рынок в виде согласования объема предоставляемых импор​теру прав (неисключительное, исключительное или преимуществен​ное право продажи), договорная территория, обязанности импортера по продвижению товара — реклама, выставки, ярмарки, предпродаж​ный и послепродажный сервис; поскольку соответствующие права и обязанности сторон наступают после вступления договора в силу, можно говорить о том, что указанные условия имеют окончательный характер. Ко второй группе относятся условия, предопределяющие содержание подлежащих заключению в период действия дистрибьюторского договора отдельных договоров международной купли-продажи товаров; поэтому с определенной долей условности можно говорить о том, что указанные условия имеют предварительный (именно по отношению к договорам международной купли-продажи) характер.

Руководство МТП признает за дистрибьюторским договором рамочный характер, что можно признать в определенной части, касающейся будущих поставок по отдельным договорам международ​ной купли-продажи товаров. Поэтому важными для сторон являются стабильные правила их взаимодействия, которые согласовываются обычно в виде общих условий продажи в том же организационном дистрибьюторском договоре, а реализация товаров в рамках отдельных сделок лишь содержит отсылку к таким общим условиям. В подобные общие условия продажи включаются, в частности, условия о ценах и возможных скидках, надбавках, техническом сервисе товаров и дру​гие условия, влияющие на их реализацию.

От объема согласованных в договоре ограничений в отношении деятельности экспортера и дистрибьютора зависит та или иная раз​новидность дистрибьюторских отношений. Минимальные права у дистрибьютора возникают при предоставлении ему неисключитель​ного права продажи, означающего сохранение за экспортером в тече​ние действия договора права самостоятельной реализации товара другим дистрибьюторам в пределах договорной территории.
Предоставление дистрибьютору монопольного права означает, что в течение срока действия договора экспортер обязуется не пере​давать другим лицам в пределах договорной территории право на распространение или продажу товара, однако экспортер сохраняет на договорной территории право заключать сделки с определенными и согласованными с дистрибьютором покупателями (например, с госу​дарственными организациями, осуществляющими централизованные закупки, какой-либо группой потребителей).

При предоставлении дистрибьютору исключительного (эксклю​зивного) права продажи экспортер в течение срока действия договора полностью воздерживается от продажи товаров на договорной терри​тории, предоставляя такое право дистрибьютору. Как отмечается в Руководстве МТП, термин «исключительность» предполагает при​нимаемое экспортером обязательство не продавать свои товары на договорной территории никому, кроме дистрибьютора, и не осу​ществлять никакой иной деятельности на договорной территории. Исключительность может касаться также видов товара и категорий потребителей.

Предоставление дистрибьютору преимущественного права озна​чает, что в течение срока действия договора экспортер обязуется в пер​вую очередь предлагать товар определенному в договоре дистрибью​тору, а при его отказе экспортер может самостоятельно предлагать данный товар покупателям на договорной территории.
Несмотря на широкое распространение в коммерческой практике, в большинстве стран данный договор в законодательстве не урегули​рован. Вместе с тем определенные правила, направленные на защиту дистрибьютора, содержатся в законодательстве ряда государств. Защищающее дистрибьютора законодательство принято либо в форме закона, касающегося непосредственно дистрибьюторов, либо путем введения регулирования, применяемого более общим образом, то есть ко всем сторонам дистрибьюторских отношений.
В некоторых странах защита дистрибьюторов осуществляется судебной практикой путем применения к ним по аналогии правил об агентах либо путем применения общих принципов законодатель​ства. Например, в ФРГ судебная практика в некоторых обстоятель​ствах применяет к дистрибьютору статус коммерческого агента, в частности в том, что касается возмещения за клиентуру. Во Франции на основе общих принципов права суд может вынести решение о ком​пенсации за убытки, понесенные дистрибьютором в случае прекраще​ния отношений с ним, или даже иногда о невозобновлении договора с установленным сроком действия.

Как правило, договорные отношения сторон регламентируются общими нормами обязательственного права той или иной страны. Для более четкого выделения основных правил взаимодействия сто​рон и определения их основных прав и обязанностей Международной торговой палатой разработаны Типовой дистрибьюторский контракт и Руководство по составлению таких контрактов, которые довольно широко используются на практике.

В отношении соглашений, направленных на сбыт и продвижение товаров, действует Регламент Комиссии ЕС № 2790/1999 от 22 декабря 1999 года о применении ст. 81(3) Консолидированной версии Дого​вора о ЕС к категории вертикальных соглашений и к согласованной практике (более подробно рассматривается в параграфе о договоре о франшизе).

Характеризуя содержание договора о сбыте товаров за границей, принято выделять следующие наиболее важные условия: определение территории и товаров, согласование цены, по которой дистрибьютор приобретает товар у экспортера, и цены его перепродажи на указанной территории, обеспечение рекламы товара, защита прав промышлен​ной собственности на товар, предоставление экспортеру информа​ции о рынке, срок действия договора.

В Типовом дистрибьюторском контракте и в Руководстве МТП по составлению таких контрактов обобщена договорная практика различных стран и предложены условия, оптимально отражающие права и обязанности сторон. Данные документы предназначены для взаимоотношений сторон в международных коммерческих отноше​ниях, когда дистрибьюторы выступают в роли покупателей — опто​вых торговцев и импортеров — и организуют размещение товаров на договорной территории (в этом их отличие от дилеров, которые реализуют товары на уровне розничной торговли).
Отличительной чертой разрабатываемых МТП типовых контрак​тов является их ориентирование не на какую-либо конкретную право​вую систему, а на общепринятые в международной торговле правовые нормы. Одна из причин подобного подхода составителей к типовому дистрибьюторскому контракту состоит в том, чтобы положения типо​вого контракта можно было в равной мере использовать тогда, когда речь идет о поставщиках и дистрибьюторах различных стран, не предоставляя преимуществ одной стороне и не ущемляя другую при применении закона одной из сторон. Одним из основных условий, определяющих взаимоотношения сторон данной сложной коммер​ческой операции, является определение договорной территории и товаров, а также согласование определенного вида дистрибьюторских отношений. Типовой контракт исходит из предоставления по​ставщиком дистрибьютору исключительного права продажи (иной вариант размещения товаров может быть согласован сторонами).
Особое внимание уделяется принципам ведения деловых операций и подчеркивается, что при исполнении обязательств стороны будут действовать добросовестно и честно, также добросовестно должно осуществляться и толкование отдельных предписаний контрактов, а также заявления сторон в связи с их взаимоотношениями. Таким образом, указанные принципы, даже при отсутствии их в нормах применимого права, становятся основополагающими для сторон договора.

Договорные товары определяются сторонами при заключении дистрибьюторского договора: это могут быть все или некоторые товары номенклатуры экспортера. Если стороны намерены включить все товары номенклатуры экспортера или товары, снабженные его товарным знаком, сторонам рекомендуется заранее решить, входит ли в их намерение, чтобы соглашение применялось ко всем произво​димым в настоящее время товарам или также ко всем товарам, кото​рые будут производиться в будущем. При ограничении дистрибьютора некоторыми товарами экспортера сторонам рекомендуется привести их перечень путем указания на индивидуальный тип или класс, цель, для которой предназначен товар, применяемые товарные знаки.
Экспортер может продавать идентичные товары под неодинако​выми товарными знаками через различные сбытовые сети, но должно быть в ясной форме указано, что такие товары не являются предметом соглашения. Также необходимы ясно сформулированные намерения сторон в случае, если производитель намерен предоставить лицензию на производство товаров на договорной территории. Поскольку обе стороны договора заинтересованы в продаже товаров на договорной территории, они могут возложить на дистрибьютора обязанность информировать производителя (экспортера) о действующем законо​дательстве, а также ответственность за несоблюдение местных зако​нов в отношении норм и стандартов охраны здоровья. Дистрибьютор может принять обязательство содержать запас товаров для удовлет​ворения запросов потребителей, номенклатура и объем таких това​ров могут быть определены либо в дистрибьюторском соглашении, либо сторонами в согласованные периоды времени.
Права промышленной собственности на товары принадлежат, как правило, экспортеру, поэтому в соответствии с Конвенцией ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 года прода​вец обязан поставить товар свободным от любых прав или притяза​ний третьих лиц, основанных на промышленной собственности или другой интеллектуальной собственности, о которых в момент заклю​чения договора продавец знал или не мог не знать. Учитывая важность прав интеллектуальной собственности, в дистрибьюторском договоре может быть предусмотрено, либо что дистрибьютор обязуется предо​ставлять производителю необходимое содействие для защиты его прав, в частности при регистрации патентов и товарных знаков, информа​цию о нарушениях его прав в отношении предъявления исков в слу​чае их нарушения и ведения подобных дел в судах, третейских судах и в арбитражах, либо что дистрибьютор обязуется выступать в каче​стве стороны в юридическом процессе при возникновении спора.
Основные функции дистрибьютора по дистрибьюторскому согла​шению (контракту) состоят в следующем:

дистрибьютор продает на договорной территории от своего имени и за свой счет товары, предоставляемые экспортером (в этом состоит первое из важнейших отличий данного договора от агент​ского контракта);

дистрибьютор принимает на себя обязанность прилагать все уси​лия для продвижения и продажи товаров на договорной терри​тории в соответствии с согласованными с экспортером условиями, а также обязанность защищать его интересы (следовательно, в обя​занности дистрибьютора входит не только продажа, но и продви​жение товаров, что составляет второе важнейшее отличие данного договора от агентского контракта);

дистрибьютор не вправе действовать от имени и за счет экспортера, если последний заранее и в специально оговоренных случаях не передал ему таких полномочий (в этом состоит третье важнейшее отличие данного договора от агентского контракта, согласно кото​рому существо агентских отношений составляет именно выступ​ление агента от имени, по поручению и за счет принципала).
Важное значение имеют положения дистрибьюторского контракта, возлагающие на дистрибьютора обязательство не допускать в своей деятельности конкуренции с аналогичными товарами. Данные поло​жения могут быть разделены на две категории: первая касается конку​рирующих товаров, вторая — товаров, не конкурирующих с товарами экспортера.

В отношении конкурирующих товаров дистрибьютор не вправе без предварительного письменного разрешения экспортера совершать следующие четыре вида коммерческих операций: предоставлять, про​изводить, размещать или продавать конкурирующие товары на дого​ворной территории в течение всего срока действия контракта.
В отношении неконкурирующих товаров предлагается альтер​натива: первая возможность касается вышеуказанных действий в отношении неконкурирующих товаров экспортера, с которым у дистрибьютора заключен контракт, и предполагает необходимость информирования дистрибьютором экспортера о подобной деятель​ности (если такая деятельность затрагивает интересы экспортера). Вторая возможность состоит в отсутствии у дистрибьютора обязанно​сти информировать экспортера, с которым у него заключен контракт, о неконкурирующих товарах, если характеристики товаров или сфера деятельности дистрибьютора не дают оснований полагать, что это затронет интересы экспортера.

Для успешной реализации размещения товара по дистрибьютор-скому контракту необходимо не только определить договорную тер​риторию, но и создать и поддерживать соответствующую сбытовую сеть, обеспечивающую и продажи, и техническое обслуживание дого​ворных товаров. Продажа товара на рынке составляет небольшую часть успеха, обеспечение же технического обслуживания является одной из важнейших составляющих закрепления производителя на конкретном рынке.

Составляющими закрепления производителя на конкретном рынке являются создание у потребителя надлежащего имиджа производителя и самого товара, обеспечение с помощью рекламных и выставочных мероприятий «привязки» потребителя к товару. Типовой дистрибьюторский контракт рекомендует сторонам заранее обсуждать рекламную программу на очередной год. Такая реклама должна соответствовать маркетинговой политике экспортера и отражать его имидж. В отно​шении распределения расходов на рекламу сторонам предлагается два варианта: первый состоит в распределении между сторонами таких расходов в согласованной пропорции; второй — в возложении таких расходов на одну из сторон договорных отношений. Аналогич​ным образом рекомендуется и согласование участия в ярмарках и выставках на договорной территории.

Специфика возникающих в рамках дистрибьюторского договора отношений наиболее ярко выделяется при согласовании условий продаж и определении цены продаваемых дистрибьютором товаров экспортера.

Фиксирование цены продажи договорных товаров на договорной территории может быть осуществлено путем отсылки к прейскуранту производителя или в виде согласованного процента от указанной цены. Как отмечается в Руководстве МТП, во многих индустриальных странах, в частности ФРГ, США, Франции, Великобритании, имеется тенденция к запрещению поддержания розничной цены. Аналогич​ные запрещения содержатся и в законодательстве о конкуренции Европейского Союза, причем действие этого законодательства рас​пространяется на все товары из любых стран, попадающие в рамках дистрибьюторских соглашений на рынок стран ЕС. Важное значение для дистрибьюторских договоров представляет различие между согла​сованием в договоре исключительного права продажи и положениями о недопущении конкуренции, которые могут содержаться как в самом соглашении, так и следовать из применимого права, в частности из законодательства ЕС. Под конкурирующими товарами понимаются, в целом, товары одной и той же категории либо однородные товары, которые отвечают лишь тому же стандарту качества и являются доста​точно близкими по цене.

Обычно стороны в договоре определяют порядок сбыта таких товаров дистрибьютором: от полного запрещения такового до воз​можности сбыта таких товаров с согласия экспортера (произво​дителя). Урегулирование сбыта конкурирующих товаров распро​страняется, как правило, на период действия дистрибьюторского договора или на согласованный период после истечения его дейст​вия. Однако согласно праву ЕС такое запрещение должно прекратить действие, как только закончится действие дистрибьюторского согла​шения.

По общему правилу экспортер обязуется поставлять все заказан​ные дистрибьютором товары, однако данная обязанность обусловлена двумя обстоятельствами: наличием товаров и наличием надлежащих гарантий их оплаты.

Сторонам дистрибьюторского договора Типовым контрактом рекомендуется согласовывать следующий порядок расчетов. Цены, уплачиваемые дистрибьютором, должны соответствовать ценам прей​скуранта экспортера, действовавшим в момент получения заказа экспортером, включая согласованные скидки. При отсутствии иной договоренности такие цены могут изменяться в любое время при усло​вии уведомления об этом за один месяц. Также рекомендуется, чтобы стороны договаривались о том, что поставляемые товары остаются собственностью экспортера до полной оплаты всей причитающейся ему суммы (оговорка о сохранении права собственности).

Поскольку дистрибьютор является не простым перепродавцом, действующим как оптовый торговец (в противном случае данный договор не выделялся бы как отдельный вид коммерческих опера​ций, направленных на содействие сбыту товара), он имеет тесные и продолжительные связи с экспортером товара. Дистрибьютор осу​ществляет продвижение и/или организацию сбыта на закрепленной за ним территории страны, континента или региона, а экспортер часто предоставляет ему исключительное право сбыта, добровольно уходя с данного рынка и обязуясь не только не вступать с ним в отно​шения конкуренции, но и всячески оказывать содействие в продви​жении товара, рекламе, предоставляя право на использование своего товарного знака, помогая в организации обучения персонала и осу​ществлении послепродажного технического обслуживания. Поэтому в Типовом контракте подчеркивается необходимость ежегодного согласования объема продаж на предстоящий год, а также рекомен​дуется предусматривать последствия недостижения такого объема продаж в соответствующем году: по общему правилу его недостиже​ние не рассматривается как нарушение контракта, за исключением непосредственной вины одной из сторон.

В Типовом контракте проводится различие между объемом продаж и гарантированным минимумом продаж. В первом случае в обязан​ности сторон договора входит принятие всех усилий для достижения согласованного объема продаж как конечной цели сделки, а его недостижение не рассматривается как нарушение одной из сторон договора. Указание на гарантированный минимум продаж во втором случае означает принятие сторонами, прежде всего дистрибьютором, соответствующих обязательств.

Учитывая заинтересованность экспортера в продвижении товара на новые рынки путем использования сети дистрибьютора, в договоре рекомендуется предусмотреть предписания относительно возможно​сти назначения субдистрибьюторов или агентов для продажи товара на договорной территории. Типовой контракт допускает такую воз​можность при условии извещения об этом дистрибьютора до назна​чения указанных лиц. Из существа договорных отношений, однако, следует важность для экспортера возможности осуществлять сотруд​ничество в реализации товара и сохранении к нему интереса потре​бителей на местном рынке с известным ему лицом, поэтому сторонам важно соответствующим образом оценить последствия предостав​ления дистрибьютору права прибегать к услугам субдистрибьюторов или назначать агентов.

Учитывая удаленность сторон дистрибьюторского договора, с одной стороны, и необходимость учета особенностей местных усло​вий, с другой, Типовой контракт возлагает на дистрибьютора обязан​ность по информированию поставщика по двум актуальным аспектам: 1) о состоянии конъюнктуры рынка и о своей деятельности на рынке, и 2) о существующих на этом рынке юридических условиях: законо​дательстве, регулирующем импорт через сбытовую сеть и непосредст​венно, предъявляемых к товару технических требованиях и требова​ниях безопасности.
Значение уделяется в Типовом контракте МТП регули​рованию продаж товара дистрибьютором за пределами договорной территории, включая косвенные продажи, что определяется следу​ющими факторами: во-первых, заинтересованностью самого произ​водителя в самостоятельном выступлении на новых рынках; и во-вторых, наличием в ряде стран законодательства о конкуренции. Поэтому в договоре рекомендуется не только ограничить возмож​ности дистрибьютора продажами на договорной территории, но и предусмотреть соответствующие предписания в отношении косвен​ных продаж (путем запрещения продажи дистрибьютором товаров потребителям, находящимся за пределами договорной территории, а также путем возложения на него обязанности по передаче произво​дителю всех запросов потребителей, находящихся за пределами ука​занной территории).

Успех любых продаж во многом зависит от отношения потребителя к товару, которое во многом определяется средствами индивидуали​зации такого товара: товарными знаками, знаками обслуживания — тем комплексом информации, который характеризует «фирменный товар». Типовым контрактом рекомендуется в период действия дого​вора предоставление экспортером (поставщиком) дистрибьютору следующих прав: на использование товарных знаков, фирменных наименований и иных обозначений для подтверждения подлинности и рекламирования товаров. Одновременно на дистрибьютора возлага​ются две основные обязанности по защите промышленной собствен​ности экспортера: во-первых, не допускать на договорной территории регистрации третьими лицами товарных знаков, фирменных наиме​нований и иных обозначений экспортера, схожих или способных вызвать смешение с теми, которые принадлежат поставщику; во-вто​рых, информировать поставщика о любом нарушении на указанной территории права использования его товарных знаков, фирменных наименований или обозначений.

Кроме прав на использование согласованных объектов промыш​ленной собственности, экспортер обычно предоставляет дистрибью​тору относящуюся к товару документацию (инструкции по эксплуата​ции, каталоги, прайс-листы и иные брошюры).

В зависимости от того, заключается ли дистрибьюторское согла​шение на определенный или неопределенный срок, по-разному уста​навливается и порядок его прекращения, а также его последствия. Если соглашение заключено на определенный период времени, в этом случае в согласованную дату оно автоматически прекращает свое дей​ствие. При заключении договора на неопределенный период времени или на определенный период времени, но с автоматическим продле​нием, если ни одна из сторон не заявит о своем желании отказаться от него, определяется порядок (например, заказным письмом) и сроки (например, за три месяца до истечения соответствующего периода времени) извещения о таком намерении.

Последствия прекращения дистрибьюторского договора имеют важное значение. Как отмечается в Руководстве МТП, законода​тельство некоторых стран предусматривает уплату компенсации дистрибьютору даже в случае прекращения договора в соответствии с его условиями. Компенсация может быть выплачена в связи с утра​той клиентов, потерей инвестиций и др. В других странах при отсут​ствии специального регулирования дистрибьюторских соглашений, тем не менее, закон признает право дистрибьютора на компенса​цию, например убытков, понесенных вследствие неадекватности или отсутствия извещения, или за утрату клиентов и потерю инвестиций. Подобные формы возмещения возможны во Франции при несоблю​дении экспортером условий договора о порядке его расторжения. В соответствии с правом других стран допускается право требования пропорционально объему договора или размеру инвестиций. Поэтому в дистрибьюторском договоре целесообразно предусматривать послед​ствия его расторжения путем ясного указания на наличие или отсутст​вие права дистрибьютора на компенсацию и ее размер либо критерии исчисления такой компенсации.

Кроме того, рекомендуется включить в дистрибьюторский дого​вор основания для отказа от договора при досрочном его расторже​нии одной из сторон. Характеристика таких обстоятельств строится по аналогии с определением существенного нарушения в Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 года, и к ним относятся следующие ситуации: неисполнение одной стороной всех или части обязательств, наносящее другой стороне такой ущерб, как лишение другой стороны того, на что она была вправе рассчи​тывать по условиям контракта. Для обеспечения ясности во взаимо​отношениях сторон Типовым контрактом предлагается сторонам определить, какие нарушения обязательств рассматриваются как существенное нарушение договора, и в качестве примера приводятся: банкротство, мораторий, доверительное управление имуществом, ликвидация одной из сторон. К существенному нарушению договора относится и повторяющееся нарушение договорных обязательств, несмотря на просьбу другой стороны об их надлежащем исполнении.
Важно отметить неодинаковые последствия одностороннего рас​торжения договора. Если такое расторжение имело место по основа​ниям, относящимся к существенному нарушению договора другой стороной, расторжение признается обоснованным и другая сторона не имеет права требовать возмещения связанных с этим убытков. Если же такое расторжение имело место, но выдвинутые отказавшейся стороной обстоятельства не оправдывают досрочного расторжения договора, расторжение договора сохраняет силу, однако другая сто​рона имеет право на возмещение возникших в связи с этим убытков. Размер возмещения, согласно рекомендации Типового контракта, составляет среднюю прибыль от реализации товаров за тот период, который остается до истечения срока действия контракта. Средняя прибыль исчисляется на основе прошлогоднего оборота, если постра​давшая сторона не докажет, что фактические убытки ее превышают прибыль (или сторона, расторгнувшая договор, докажет, что факти​ческие убытки были меньше этой прибыли).

В Типовом контракте обращается внимание и на такое последствие одностороннего расторжения договора, как возмещение дистрибью​тору убытков за утрату клиентуры. В этом проявляется защита инте​ресов дистрибьютора, который в течение действия договора создавал собственную сбытовую сеть и который может утратить ее.
Среди обязанностей дистрибьютора на первом месте стоит защита интересов производителя и соблюдение его указаний, по​скольку перепродажа товаров осуществляется дистрибьютором как в своих интересах, так и в интересах экспортера. Данная обязанность дистрибьютора может быть сформулирована общим образом, напри​мер путем указания на то, что он обязан защищать интересы произво​дителя надлежащим образом, либо путем конкретизации отдельных его обязанностей в соответствующих разделах дистрибьюторского договора (о техническом обслуживании, о рекламе и т. д.).
Содействие продажам и организация сбытовой сети конкретизи​руются затем в договоре путем согласования конкретных методов. Одновременно экспортер может зарезервировать за собой право осу​ществлять проверку деятельности дистрибьютора, включая приме​нение его товарного знака, передачу технологии (ноу-хау), а также организацию им операций по продаже, содержанию складов и т. п.
В отношении контроля экспортера за реализацией дистрибьютором сбыта товаров стороны могут предусмотреть различные варианты: от полной свободы дистрибьютора в выборе его внутренних партне​ров до получения предварительного разрешения экспортера, от обя​занности согласовывать сбытовую сеть с экспортером до обязанности просто информировать его об этом.

Обязанности экспортера включают несколько основных момен​тов. К ним относится, прежде всего, оказание содействия дистрибью​тору, объем и условия предоставления такого содействия согласовы​ваются в дистрибьюторском соглашении. Условия поставки товаров во исполнение дистрибьюторского договора также подлежат согла​сованию сторонами. Это может быть осуществлено путем указания в самом договоре или в приложении к нему перечня таких товаров, а также условий их поставки. Также значительное внимание уделяется и вопросам, возникающим в ходе исполнения (или ненадлежащего исполнения принятых обязательств), а также условиям продления дей​ствия соглашения, его соотношения с ранее заключенными по тем же вопросам соглашениями, прекращения договора и т. п.
Важное значение имеет обязанность экспортера в связи с защитой территории дистрибьютора. В договоре может быть предусмотрена его обязанность запрещать своим покупателям экспортировать его товары на договорную территорию дистрибьютора. Руководство МТП различает открытую исключительность, при которой экспортер обязу​ется не продавать договорные товары покупателям других дистрибью​торов на договорной территории, и закрытую исключительность, при которой экспортером обеспечивается абсолютная защита указанной территории. Однако последнее в принципе запрещено европейским правом конкуренции.

Информирование дистрибьютора и оказание ему технического содействия является одной из обязанностей экспортера. Обычно сто​роны в договоре определяют виды такой информации — технической или коммерческой, ее объем, а также условия ее предоставления.
2. Договор о франчайзинге (франшизе).
Потребности совершенствования методов сбыта товаров и услуг обусловили не только наличие широкого спектра договорных форм: договора коммерческого представительства, поручения и комиссии (по праву Германии, Франции, Испании и других стран континен​тальной системы) — и агентских договоров (по общему праву), но и появление новых правовых форм коммерческого взаимодействия, в частности франчайзинга (franchising, franchissage).
Термин «франчайзинг» происходит от французского слова «фран​шиза», что означает «льгота», «привилегия». Идея франшизы суще​ствовала еще в период античности, однако данный термин появился в Средневековье, в период формирования первых коммерческих мор​ских связей и банковских сетей. В то время под франшизой пони​мали предоставление определенной привилегии или освобождения от чего-либо. Впервые данный термин был использован во Франции в Средние века: так именовалось соглашение, заключаемое королем и городским советом, в соответствии с которым городской совет полу​чал определенные права на управление своими делами, а также предоставлялся ряд привилегий во взаимоотношениях данного города (ville franche) и государства.
Франчайзинг как правовой институт появился в США сразу после окончания Гражданской войны между Севером и Югом. Первыми примерами франчайзинга можно считать предоставление частному бизнесу определенных прав в таких сферах, как железные дороги и банковское дело. Вторым по срокам возникновения можно назвать сбытовой франчайзинг в сфере безалкогольных напитков. Впервые начали использовать франчайзинг фирмы «Кока-Кола», «Пепси-Кола», «Швепс». Данный договор признается перспективным для малых и средних предприятий, и сотни тысяч фирм в различных стра​нах используют данную форму договорных отношений.

В зависимости от предмета франшизы выделяются промышленная франшиза, направленная на производство товаров, торговая (дистрибьюторская) франшиза, связанная с распространением товаров, и франшиза на предоставление услуг. По объему предоставляемых прав и структуре договорных связей различают прямую франшизу в виде соглашения о развитии и в виде соглашения о единичной франшизе. Более сложными с точки зрения структуры договорных связей явля​ются франшиза по бизнесу (business format), а также генеральный франчайзинг (мастер-франчайзинг).

По соглашениям о прямой единичной франшизе правообладатель (далее — франчайзер) предоставляет соответствующие права отдель​ным пользователям (далее — франчайзи) в странах, географически и культурологически близких друг другу. В соглашении о развитии зафиксировано согласие сторон на открытие разработчиком на согла​сованной территории и в согласованный период времени определен​ного числа торговых точек; в этом случае соглашение имеет рамочный характер, а порядок передачи соответствующих прав и функциони​рования каждой торговой точки подлежит согласованию в отдельных соглашениях о единичной франшизе. При включении в соглашение о развитии положений о передаче франшизы оно приобретает харак​тер смешанного договора, в котором содержатся положения двух указанных видов договоров, а разработчик одновременно выступает и в качестве франчайзи.

Когда предметом соглашения является франшиза по бизнесу, правообладатель предоставляет пользователям не только соответст​вующие права, но и возможность использовать разработанную и апро​бированную им систему и методы продажи товаров или предоставления услуг (например, Макдоналдс, Пицца Хат и т. п.).

Объем соглашения о франшизе чрезвычайно широк и включает предоставление самых различных прав: от предоставления права продажи или оказания услуг до передачи прав интеллектуальной и промышленной собственности и защиты этих прав. Особенности отношений договора о франшизе обусловили и специфику правового регулирования данного договора, которое затрагивает три важных аспекта: преддоговорные отношения, в результате которых франчайзи принимает решение о заключении договора (что особенно важно для договора о единичной франшизе, который часто представляет договор присоединения); договорные отношения между сторонами и отно​шения, связанные с правом конкуренции.

Основным источником правового регулирования отношений из договора франчайзинга в странах с развитой рыночной экономикой является национальное законодательство. Можно выделить две группы стран.

Во-первых, страны, в которых принято специальное законо​дательство, регламентирующее преддоговорную стадию отношений в виде правил о раскрытии преддоговорной информации, тогда как договорные отношения регламентируются правилами обязатель​ственного права (в частности, США, Франция, Канада); во-вторых, страны, в которых отсутствуют специальные правила о договоре франчайзинга (Германия, Англия).

В государствах Европейского Союза по вопросам франчайзинга, затрагивающим основополагающие принципы ЕС, применяются соответствующие предписания Договора о создании ЕС и Регламента Комиссии ЕС № 2790/1999 от 22 декабря 1999 года о применении ст. 81(3) Консолидированной версии Договора о ЕС к категории вер​тикальных соглашений и к согласованной практике, а также такой рекомендательный документ, как Европейский кодекс поведения по франчайзингу.

Важное значение имеют международно-правовые документы необя​зательного характера: к ним относятся Модельный закон о раскры​тии информации 2002 года, Руководство УНИДРУА по международ​ным соглашениям о мастер-франшизе 1998 года и рекомендательные кодексы поведения, в частности Европейский кодекс поведения по франчайзингу, разработанный в 1972 году Европейской федерацией по франчайзингу, кодексы поведения, принятые национальными ассоциациями франчайзинга в различных странах, а также Типовой контракт МТП о международном франчайзинге.

Впервые законодательство о франчайзинге было принято в 1971 году в провинции Альберта, Канада, затем в 1979 году — в США на феде​ральном уровне и на уровне штатов, во Франции — в 1989 году. Наиболее результативным является развитие законодательства о фран​чайзинге в последнее десятилетие XX века и в начале XXI века.
Правовое регулирование отношений по договору франчайзинга в США осуществляется на федеральном уровне и на уровне штатов. В 1979 году Федеральная комиссия по торговле (далее — Федераль​ная комиссия) приняла Требования о раскрытии и запрещении, касающиеся франчайзинга и иных форм осуществления биз​неса — Disclosure Requirements and Prohibitions Concerning Fran​chising and Business Opportunity Ventures — FTC Rules (далее — Правила FTC). Данный документ подлежит применению ко всем ком​мерческим сделкам по предоставлению франшизы, отвечающим трем признакам: 1) распространение (дистрибьюция) товаров и услуг ассо​циируется с товарным знаком франчайзера; 2) со стороны франчайзера имеет место значительный контроль над франчайзи или значитель​ное оказание ему содействия по использованию методов деятельности; 3) уплата франчайзи франчайзеру не менее 500 долларов США до начала деловых отношений или в течение шести месяцев после этого. Если соответствующие коммерческие отношения отвечают ука​занным признакам, они подлежат регулированию Правилами FTC, а франчайзер обязан представить определенные преддоговорные документы. Однако какой-либо регистрации или депозита таких документов не требуется.

Сфера применения Правил FTC определена по предмету регули​рования преддоговорных отношений: они применимы к рекламе, предложению, передаче лицензий, заключению договоров, продаже или иным способам продвижения франшизы, затрагивающей торговлю. Территориальная сфера применения в них не определена, поэтому не имеет значения местонахождение франшизы или коммерческого предприятия или домицилия будущего франчайзи, хотя бесспорно, что Правила FTC действуют и в отношении местных франчайзи, и при продаже зарубежным франчайзером своей франшизы амери​канскому франчайзи.

Правила FTC предусматривают две формы ответственности за их нарушение: 1) административную процедуру с выдачей приказа о прекращении несправедливой или недобросовестной торговой прак​тики и об уплате штрафа до 12 тысяч долларов США за каждое отдель​ное нарушение; 2) предъявление иска о выдаче судебного запрета и возмещении убытков. Кроме того, франчайзи, не получивший соот​ветствующего Правилам FTC документа о раскрытии, может в соот​ветствии с применимым правом соответствующего штата предъявить иск на основании закона о справедливой торговой практике этого штата.

Законодательство, касающееся сделок по франчайзингу, принято также и на уровне отдельных штатов США. Содержащееся в законах штатов определение франшизы аналогично определению, содержа​щемуся в Правилах FTC. Общими для данных определений являются следующие признаки: 1) предоставление франчайзи права продажи или распространения товаров и услуг на основе плана маркетинга или системы, определенной франчайзером; 2) осуществление деловой активности под товарными знаками франчайзера; 3) уплата франчайзи вознаграждения. Таким образом достигается единообразие в под​ходах федерального и штатного законодательства. Законы штатов применяются в ситуациях, когда оферта или продажа франшизы осу​ществляется в данном штате.

Законы штатов предусматривают представление франчайзером следующих документов: 1) заявления, содержащего информации; о личности франчайзера, экземпляра проекта договора; 2) проекта соглашения о франшизе с пояснением основных положений; 3) едино​образного циркулярного письма, содержащего оферту, которое сле​дует вручить франчайзи по крайней мере за 10 дней до приобретения франшизы и уплаты соответствующего вознаграждения. В последнем документе должны быть отражены: информация об истории франчай​зера, его предшественников и аффинированных лиц; имена и опыт ведения бизнеса основных работников франчайзера; рассматрива​емые в настоящее время судебные иски против франчайзера; случаи банкротства франчайзера в прошлом; детали, касающиеся платы за франшизу, а также иных платежей; краткая характеристика перво​начальных вложений франчайзи; ограничения, касающиеся источни​ков товаров и услуг; территория; товарные знаки; патенты, авторские права и информация о собственности; обязанности франчайзи на деле принимать участие в ведении деловой активности на основе фран​шизы; ограничения, касающиеся того, что может продавать фран​чайзи; продление действия, расторжение договора, передача прав по договору, а также разрешение споров; заявление о доходах; данные о франчайзи франчайзера; финансовая информация франчайзера.
В штатах, в которых требуется регистрация и предусмотрен поря​док и сроки одобрения документа о раскрытии, франчайзер обязан заявление с приложением соглашения о франшизе и циркулярного письма подать властям штата, которые затем определят, имеются ли в поданном комплекте документов какие-либо недостатки по сравне​нию с образцом, принятым в данном штате, и дадут соответствующие рекомендации.

Как и федеральные Правила, законы штатов требуют полного раскрытия информации относительно перечисленных в них вопро​сов. Сами штаты не определяют, являются ли сведения, указанные в единообразном циркулярном письме, содержащем оферту, полными и достоверными, но в том случае, если содержащаяся в нем информа​ция недостоверна, это дает франчайзи дополнительные права на воз​мещение убытков.

В некоторых случаях нарушение, помимо гражданско-правовых средств защиты, предоставленных франчайзи, может повлечь за собой применение мер административной и/или уголовной ответственности.
Штаты, в которых приняты инвестиционные законы о франчайзинге, приняли законодательство, которое дает право в случае их наруше​ния потребовать в судебном или арбитражном порядке возмещения убытков как в виде упущенной выгоды, так и в виде возмещения реально понесенных расходов. Например, законы штатов Гавайи и Вашингтон допускают взыскание убытков в трехкратном размере по сравнению с понесенными убытками; в законах штатов Миннесота, Южная Дакота и Северная Дакота отсутствуют предписания относи​тельно размера убытков, и суды могут по своему усмотрению опреде​лить размер взыскиваемых убытков; по законам штатов Мэриленд, Мичиган, Нью-Йорк могут быть взысканы убытки в размере действи​тельно понесенного ущерба, плюс годовые проценты, а также разум​ные расходы по ведению дела.

Таким образом, принятые Федеральной комиссией США Правила дополняются законами штатов, что отражает сложившуюся в США структуру законодательства и правового регулирования коммерче​ских отношений.

Франция относится к странам первой группы. В ФТК сформу​лированы правила предоставления информации при включении в договор оговорки об исключительности. Важно отметить, что эти правила сформулированы в общем виде и касаются не только дого​вора о франшизе, но и всех иных договоров, содержащих оговорку об исключительности; специальные правила в отношении договора о франшизе отсутствуют. Гражданско-правовые отношения, возни​кающие при заключении и исполнении договора о франшизе, регла​ментируются правилами ФГК и ФТК об обязательственном праве и общими положениями о договорах.

Особенность правового регулирования франчайзинга во Франции (как и в других странах) состоит в том, что по вопросам, затрагива​ющим основополагающие принципы Европейского Союза, подлежат применению соответствующие предписания Договора о создании ЕС и Регламента Комиссии ЕС № 2790/1999 от 22 декабря 1999 года о применении ст. 81(3) Консолидированной версии Договора о ЕС к категории вертикальных соглашений и к согласованной практике.
Правила о предоставлении информации сформулированы в ст. L.330-3 ФТК (ранее — в Законе от 31 декабря 1989 г. № 89-1009 «О развитии коммерческих и торговых предприятий и улучшении их экономического, правового и социального состояния»). Положения ФТК не выделяют договор о франшизе и относятся ко всем видам договоров, по которым одно лицо предоставляет другому лицу фир​менное наименование, товарный знак или световую рекламу в обмен на принятие обязательства об исключительности или квазиисключительности при осуществлении деятельности. Лицо, предоставляющее указанные права, обязано перед подписанием такого договора предо​ставить другой стороне документ, содержащий правдивую инфор​мацию, позволяющую другой стороне считать себя извещенной с сделке.

Если до подписания договора требуется перевод денежной суммы в частности для закрепления договорной территории, в письменной форме должны быть изложены предоставляемые в обмен на эту сумм) услуги и взаимные обязательства обеих сторон на случай отказ от договора. Указанный документ и проект договора о франшизе под​лежат передаче не менее чем за 20 дней до подписания договора или, в крайнем случае, до перевода вышеуказанной суммы. Судебная прак​тика подчеркивает значение именно даты подписания договора для исчисления указанного 20-дневного срока, даже если договор всту​пает в силу ранее.

Данная статья подлежит применению в случаях, когда стороны связаны, с одной стороны, положениями договора о передаче световой рекламы, фирменного наименования или товарного знака и, с другой стороны, обязательством исключительного характера для осуществ​ления согласованной деятельности. При принятии решения о недей​ствительности договора, заключенного с нарушением указанного правила ст. L.330-3 ФТК, судье необходимо убедиться в том, что вследствие недостатка информации согласие другой стороны было недействительным. Несоблюдение франчайзером своей обязанности по предоставлению информации может повлечь за собой аннулиро​вание договора вследствие обмана на основании ст. 1116 ФГК, если поведение франчайзера представляло злоупотребление и привело к тому, что франчайзи был введен в заблуждение относительно реаль​ных условий, которые привели к заключению им договора.
Правило ст. L.330-3 ФТК представляет собой правило внутреннего публичного порядка и не применяется к международным сделкам. Судебная практика исходя из этого полагает, что неисполнение обя​занности по предоставлению информации в предусмотренный зако​ном срок влечет за собой признание договора ничтожным с возвратом сторон в состояние, существовавшее до заключения договора (Recueil Dalloz, 2001, sommaire 296. — Code de commerce, commentaire a Г article L.330-3, p. 437).
Порядок применения ст. L.330-3 ФТК определен Декретом пра​вительства № 91-337 от 4 апреля 1991 года «О применении ст. 1 Закона № 89-1998 от 31 декабря 1989 года "О развитии коммерче​ских и ремесленных предприятий и улучшении их экономического, правового и социального состояния"». Он устанавливает содержание документа об информации, в котором должно быть указано сле​дующее:
Место нахождения органа управления предприятия, предмет дея​тельности, юридическая форма предприятия (если предприятие не является юридическим лицом — сведения о его руководителе; если предприятие является юридическим лицом — сведения о руко​водстве такого предприятия), а также размер уставного капитала.
Номер записи в Торговом реестре или номер записи в Перечне ремесел, с указанием даты и номера регистрации или регистрации товарного знака; если же являющийся предметом договора товар​ный знак приобретен вследствие уступки или на основании лицен​зии — с указанием даты и номера соответствующей записи в Национальном реестре товарных знаков, а в отношении договора лицензии — с указанием периода, на который предоставлена лицензия.
Данные о сети предпринимателей — эксплуатантов сети, которые должны содержать:
перечень входящих в нее предприятий с указанием по каждому из них согласованного способа использования сети;
адрес созданных во Франции предприятий, с которыми лицо, которому

предлагается договор, связано договорами того же типа, как и договор, который предполагается заключить; а также даты заключения или возобновления таких договоров. При на​личии в сети более 50 эксплуатантов указанная в данном под​пункте информация должна охватывать 50 предприятий, находя​щихся поблизости от места предполагаемой эксплуатации;
число прекративших в течение года, предшествующего году составления документа, деятельность предприятий, связанных договорами того же типа, как и договор, который предполага​ется заключить. В данном документе должно содержаться уточ​нение относительно того, имело ли место прекращение договора вследствие истечения срока его действия или договор был расторгнут или аннулирован;
сведения о наличии в зоне предполагаемой эксплуатации пред​приятия, которому лицом, предлагающим договор, предложены товары или услуги, являющиеся предметом будущего договора.
•
Указание на срок действия предлагаемого договора, условия его возобновления, расторжения или передачи прав и обязанностей, а также на сферу применения условий об исключительности. В этом документе, среди прочего, должны быть уточнены существо и сумма расходов, предназначенных для обучения или для приобретения товарного знака, которые другая сторона договора должна понести до начала эксплуатации.
Лицо, предоставившее в распоряжение другого лица фирменное наименование, товарный знак или световую рекламу в обмен на тре​бование о принятии таким лицом обязательства исключительного или квазиисключительного характера и не передавшее ему минимум за 20 дней до заключения договора документ об информации и проект договора, указанные в ст. L.300-3 ФТК, наказывается штрафом, преду​смотренным для нарушений пятого класса. При повторном наруше​нии взыскивается штраф, предусмотренный для случаев повторных нарушений пятого класса.

Важные правила содержатся и в Декрете правительства от 21 фев​раля 1991 года об информации потребителя в секторе франшизы. Согласно ст. 1 этого Декрета любое лицо, продающее товары или предоставляющее услуги, связанное с франчайзером договором о фран​шизе, должно в ясно выраженном виде информировать потребителя о своем выступлении в качестве независимого предприятия; такая информация должна содержаться в информационных документах, особенно рекламного характера, а также быть видна внутри и вне предприятия. Признается достаточным использование обозначения «независимый коммерсант» или «независимое предприятие», если оно сопровождается указанием на наименование и статус собствен​ника магазина.

В соответствии с комментарием к ФТК в договоре о франшизе должна быть предусмотрена передача франчайзером в распоряжение франчайзи фирменного наименования, символов и знаков отличия, товарного знака и ноу-хау, а также передача коллекции предлагае​мых товаров и услуг в оригинальной манере и используемых согласно единообразной предварительно опробованной коммерческой техноло​гии, которая постоянно совершенствуется и контролируется. Догово​ром о франшизе может быть признан договор, в котором франчайзер обладает собственным, оригинальным и существенным ноу-хау и передает его другой стороне. Содержание ноу-хау состоит в исполь​зовании объекта франшизы в конкретной сфере деятельности или в отношении конкретного товара.

Например, было признано оригинальным и достаточным в каче​стве предмета договора о франшизе ноу-хау, касающееся аренды подержанных автомобилей, в виде накопленного франчайзером опыта как в отношении поставки необходимых для осуществления деятель​ности по предоставлению в аренду автомобилей, так и в отношении потенциальной клиентуры и менеджмента агентств, изложенного в виде сборников, которые передавались франчайзи и регулярно обнов​лялись для учета эволюции конкретной в данной сфере деятельности и общей рыночной информации. Оригинальность ноу-хау фран​чайзера может состоять в комбинации формулы клуба, к которой присоединяются франчайзи, и в обеспечении деятельности группы, направленной на привлечение определенных клиентов и оптими​зацию предложения недвижимости путем использования телесети, а также на актуализацию предложений, возникающих из регулярных публикаций. Все перечисленное связано с юридической безопасно​стью, являющейся результатом услуг по содействию или по исполь​зованию обеспечения.

При отсутствии передачи товарного знака франчайзи в обмен на обязательство, подписываемое франчайзи, договор считается лишен​ным основания (cause) и подлежит аннулированию. И напротив, если франчайзи использует световую рекламу и методы коммерциали​зации, разработанные франчайзером, договор не может быть аннули​рован из-за отсутствия основания. Выполнившим обязательство по передаче ноу-хау признается франчайзер, который, с одной стороны, предлагает к продаже определенные товары под его товарным знаком, специальным образом подобранные и обладающие неоспоримой под​линностью, и с другой стороны, предоставляет свои товары в рас​поряжение франчайзи путем передачи ему советов, адаптированных к его продажам, даже если эти советы не являются оригинальными.
Расторжение договора на основании решения суда возможно в случае невыполнения обязанности по передаче ноу-хау. Непредстав​ление франчайзером доказательств выполнения им основной обя​занности по передаче ноу-хау и оказанию технического содействия является основанием для расторжения договора. Судебная практика полагает возможным отсутствие в договоре о франшизе оговорки об исключительности.

Важно отметить, что Декрет 1991 года не ограничивает указанное описание деятельностью, непосредственно относящейся к предмету соглашения о франшизе, поэтому раскрытие должно касаться всех видов деятельности франчайзера и группы предприятий, куда он вхо​дит и которая прямо или косвенно относится к деловой активности, в отношении которой заключается соглашение о франшизе; особенно если такая группа осуществляет деятельность, непосредственно кон​курирующую с этой деловой активностью по франшизе.
При непредоставлении документа о раскрытии и проекта согла​шения о франшизе по крайней мере за 20 дней до подписания дого​вора о франшизе на франчайзера возлагается ответственность в виде штрафа в размере от 500 до 1000 евро. Повторные нарушения влекут за собой наложение штрафа в размере от 1000 до 2000 евро. Для при​влечения франчайзера к ответственности достаточно лишь факта несвоевременного подписания соглашения о франшизе до истечения или по истечении менее 20 дней после передачи документа о раскры​тии, а не наличия умысла с его стороны.
При наличии в документе о раскрытии ложной или неточно! информации или преднамеренном составлении его ненадлежащик образом франчайзер может быть осужден судом за обман.
Англия относится к группе стран, в праве которых, во-первых, от сутствуют нормативные предписания о преддоговорных отношениях и, во-вторых, франчайзинг не выделяется в качестве отдельного вид; договоров, и поэтому договорные отношения регламентируются общими законами об осуществлении отдельных видов коммерческой деятельности. Одновременно по вопросам франчайзинга, затрагивающим основополагающие принципы Европейского Союза, подлежа применению соответствующие предписания Договора о создании ЕС и Регламента Комиссии ЕС № 2790/1999 от 22 декабря 1999 год; о применении ст. 81(3) Консолидированной версии Договора о Е( к категории вертикальных соглашений и к согласованной практике а также такой рекомендательный документ, как Европейский кодекс поведения по франчайзингу.

Закон об ограничительной торговой практике 1976 года Англии и Уэльса является основным законом, регулирующим вопросы, возникающие в связи с торговой практикой, нарушающей свободу конкуренции, и затрагивает в основном вопросы формы соглашений а не их содержания.

В ст. 6(1) и 11(1) Закона содержится определение указанных ограничений. В соответствии со ст. 6(1) Закон распространяется на соглашения (независимо от времени их заключения), заключенные между двумя и более сторонами, ведущими свой бизнес в Соединенном Королевстве в сфере производства или поставки товаров или применении. к товарам любого процесса обработки, независимо от участия в этом других сторон. Согласно указанным соглашениям две или более стороны принимают на себя ограничения в отношении следующего: количества, описания товаров и цен на них, взимаемых или уплачиваемы: за поставляемые товары, включая товары любого процесса, указана лиц и территорий, для которых или от которых будут поставляться или приобретаться товары либо применяться соответствующий процесс
Если соглашение подлежит регистрации, оно должно быть зарегистрировано с заполнением определенной формы (форма С2/76) с приложением трех экземпляров соглашения. Для избежания необходимости представления для регистрации каждого соглашения о франшизе заключаемого франчайзером и франчайзи, возможно лишь добавление меморандума по всем остальным аналогичным соглашениям что позволяет сохранить заинтересованным сторонам время и деньги при подаче документов в дальнейшем.

При наличии возражений со стороны Ведомства по справедливой торговле против каких-либо ограничений свободы коммерческого оборота в соглашение должны быть внесены соответствующие изме​нения. Если рекомендованные изменения в соглашение не внесены, оно направляется на рассмотрение Суда по ограничительной прак​тике, который может потребовать внесения изменений в соглашение. На практике лишь небольшое число соглашений передается в Суд.
Заключенный двумя или более сторонами в Соединенном Коро​левстве договор на поставку товаров или оказание услуг регламен​тируется предписаниями данного Закона, в соответствии с которыми при наличии в договоре «связанных с ним ограничений» такой дого​вор подлежит регистрации в Ведомстве по справедливой торговле.
Таким образом, в Англии предусматривается регистрация ограни​чивающих свободу торговли договоров в Ведомстве по справедливой торговле, отдельно соглашения о франшизе не выделяются.
Германия также относится к государствам, в которых специальное законодательство о франчайзинге не принято и отсутствуют предписа​ния относительно преддоговорного раскрытия информации, а отноше​ния сторон по договору о франшизе регламентируются отдельными общими законами. Одновременно по вопросам франчайзинга, затраги​вающим основополагающие принципы Европейского Союза, подлежат применению соответствующие предписания Договора о создании ЕС и Регламента Комиссии ЕС № 2790/1999 от 22 декабря 1999 года о применении ст. 81(3) Консолидированной версии Договора о ЕС к категории вертикальных соглашений и к согласованной практике.
К таким законам, регламентирующим права и обязанности фран​чайзера и франчайзи, требования в отношении вознаграждения, отно​сятся: Гражданское и Торговое уложения, в частности нормы об общих условиях сделок, Закон о потребительском кредите, Закон против ограничения конкуренции, а также законы об интеллектуальной соб​ственности, включая Патентный закон и Закон о торговых знаках.
Кроме того, Германской ассоциацией франчайзинга разработано руководство для данного вида предпринимательских отношений.
Правовое регулирование в рамках Европейского Союза. Спе​циальное регулирование франчайзинга в праве ЕС отсутствует и осу​ществляется в рамках предписаний, направленных на обеспечение реализации свободы передвижения товаров и услуг, а также свободы конкуренции независимо от национальных границ. Непосредственные отношения сторон договора о франшизе реализуются путем заклю​чения ими соответствующих договоров, которые регламентируются гражданско-правовым законодательством (применимым правом соот​ветствующего государства), как и любая иная внешнеэкономическая сделка.

В 1988 году Комиссией ЕС был принят Регламент № 4887/88, кото​рым кодифицировано основанное на решениях Европейского суда прецедентное право в области регулирования франчайзинговых согла​шений. Ряд его принципиальных положений вместе с заменившим его впоследствии Регламентом Комиссии ЕС № 2790/1999 от 22 декабря 1999 года составили основу права ЕС в отношении франчайзинга.
В Регламенте № 4887/88 впервые в праве ЕС дано определение договора о франшизе. Под франшизой (ст. 1.3а Регламента) понима​ется совокупность прав промышленной или интеллектуальной соб​ственности, касающихся товарных знаков, фирменных наименований, вывесок магазинов, полезных моделей, дизайна, авторских и патент​ных прав, ноу-хау, используемых при перепродаже товаров или оказа​нии услуг конечным потребителям. Соглашение о франшизе (ст. 1.36) представляет договор, посредством которого одно лицо (франчайзер) предоставляет другому лицу (франчайзи) в обмен на прямую или непрямую денежную компенсацию право использовать франшизу для продвижения на рынке определенных видов товаров и/или услуг. Договор содержит как минимум следующие обязательства: едино​образное использование наименования или вывески на помещениях и/или транспортных средствах, поименованных в соглашении; пере​дачу франчайзером франчайзи ноу-хау; оказание им франчайзи ком​мерческой или технической помощи в течение срока действия соглашения.

Согласно Регламенту № 4887/88 правоотношение признается соглашением о франшизе при наличии двух условий: реальной пере​дачи ноу-хау и оказания содействия в течение длительного времени. Если же агент продает товар или действует как посредник от имени только одного принципала и не несет серьезных финансовых рисков по сделке, то ст. 85 (1) не применима. Однако дистрибьюторские дого​воры об исключительном праве продажи, когда дистрибьютор дейст​вует от своего имени, подпадают под действие ст. 85(1) Договора о создании ЕС. Таким образом, один из основных принципов, закреп​ленных в Регламенте, состоит в определении, соответствует ли тип системы сбыта предписаниям договора, и ответ на данный вопрос зависит от цели договора и системы сбыта. При соответствии типа и системы сбыта праву ЕС признаются соответствующими ему и все необходимые для работы системы условия; основанием для такого признания являются предписания либо ст. 85(1), либо ст. 85(3) Дого​вора о ЕС. Например, условия о неконкуренции по окончании срока действия соглашения о франшизе не считаются нарушающими ст. 85(1), поскольку они необходимы для защиты ноу-хау франчайзера, использование которого является одной из целей указанного согла​шения.

22 декабря 1999 года Комиссией ЕС был принят Регламент № 2790/ 1999, который создал единообразное правовое регулирование вертикальных отношений, возникающих при реализации двух близких по экономической сущности коммерческих отношений: дистрибьюторских отношений и франчайзинга. Основной целью Регламента явля​ется недопущение устранения конкуренции между соответству​ющими хозяйствующими субъектами при выступлении их на рынках стран ЕС. Он предусматривает правовое регулирование категорийных изъятий в отношении следующих видов вертикальных соглашений:
направленных на реализацию товаров или услуг соглашений между не конкурирующими между собой  хозяйствующими субъектами;
соглашений между конкурирующими хозяйствующими субъектами;
соглашений, содержащих дополнительные условия о предоставле​нии или использовании прав интеллектуальной собственности. Кроме того, действие Регламента распространяется также на согласованную практику ведения коммерческих операций.
Основным критерием для предоставления вертикальным соглаше​ниям категорийных изъятий является состояние рынка купли-продажи конкретного товара. Категорийные изъятия предоставляются тем вертикальным соглашениям, которые соответствуют требованиям Регламента и направлены на совершенствование эффективности цепи производства и сбыта через обеспечение наилучшей коорди​нации взаимодействия хозяйствующих субъектов, в частности путем снижения себестоимости сделок и расходов на продвижение това​ров и оптимизации коммерческих и инвестиционных возможностей сторон.

Международная унификация правового регулирования франчай​зинга осуществляется Международным институтом частного права (УНИДРУА). Применительно к договорным отношениям сторон были унифицированы взаимоотношения по мастер-соглашению о франшизе, включающему соглашение между франчайзером и его контрагентом, которого он наделяет правом заключать субсоглашения о франчай​зинге. Результатом такой унификации явилась разработка Руковод​ства по организации международной сети франчайзинга 1998 года, которое представляет, с одной стороны, обобщение договорной прак​тики, а с другой стороны, содержит рекомендации по использованию сторонами этого сложного вида отношений по франшизе.
По правовой природе данный документ имеет рекомендательный характер, но в силу авторитета УНИДРУА, глубины проработки вопро​сов он пользуется большим авторитетом в деловых кругах. Руководство раскрывает основные элементы договорных отношений, опосреду​ющие франчайзинг, выделяются особенности и принципы реали​зации отдельных прав и обязанностей. Использование Руководства УНИДРУА по международным мастер-соглашениям о франшизе позво​ляет предприятиям использовать рекомендации данной авторитетной международной межправительственной организации, в которых отвержены подходы законодательства различных стран и особенности договорной практики, обобщенные в ходе подготовки Руководства.
Применительно к преддоговорному взаимодействию будущих сторон договора о франшизе результатом такой унификации явилась разработка Модельного закона о раскрытии информации, которые был принят в 2002 году. Модельный закон охватывает лишь преддоговорное раскрытие информации и не затрагивает договорные отношения сторон. Модельный закон предназначен для применения и внутреннему, и к международному франчайзингу, к различным вида: соглашений в виде единичного договора о франшизе, мастер-соглаше ния о франшизе и соглашения о развитии, а также к новым форма: франчайзинга, которые могут появиться в будущем.
Типовой контракт Международной торговой палаты о международном франчайзинге предназначен для международных операций, направленных на продвижение товаров и услуг с помощью исключительного соглашения о франшизе (которое именуется в Типовом контракте дистрибьторским соглашением о франшизе — distributio franchise agreement). Согласно Типовому контракту франчайзинг определяется как договор, по которому франчайзер предоставляет франчайзи в обмен на прямую или косвенную финансовую компенсацию право на использование на согласованной договорной территории комплекса прав промышленной или интеллектуально собственности, относящихся, главным образом, к ноу-хау и коммерческим символам, а также на получение коммерческого или технического содействия в течение срока действия контракта.
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1. Понятие договора хранения и сфера его применения в гражданском и торговом обороте.

Постоянно расширяющиеся объемы и усиление интенсификации коммерческих операций в условиях товарно-денежных отношений, частые изменения конъюнктуры товарных рынков создали объектив​ную потребность в развитии предпринимательской деятельности, свя​занной с хранением на складе значительной товарной массы. Данный вид хозяйственной деятельности играет важную роль во всем ком​плексе взаимоотношений, складывающихся в процессе функциониро​вания рыночной экономической системы, поскольку позволяет гибко реагировать на колебания рынка и тем самым повышать эффектив​ность предпринимательской деятельности путем сохранения цен​ности тех или иных товаров в зависимости от временных изменений в их потребности.

Довольно часто производители или торговые фирмы заинтересо​ваны в том, чтобы на определенное время задержать поступление товаров на рынок в связи с невыгодной конъюнктурой или для полу​чения наиболее выгодных условий сделок по реализации товаров. Кроме того, такой образ действий товаровладельцев может быть свя​зан и с объективными условиями, например неурожаем или сезон​ностью производства некоторых видов товаров и т. п.
Отношения, связанные с хранением имущественных ценностей, подвергались правовому регулированию уже с давних времен и рас​пространялись на гражданский оборот, где, как правило, они не были связаны с предпринимательской деятельностью и служили удовлетво​рению личных, бытовых потребностей их участников, как, напри​мер, в случае передачи на хранение имущественных ценностей лицом, которому предстояло длительное путешествие. В настоящее время физические лица нередко прибегают к услугам ломбардов, которые также осуществляют функции, вытекающие из договора хранения.
В условиях развитого экономического оборота хранение имуще​ства, в особенности товаров, стало вполне самостоятельным и весьма значительным по экономическим масштабам видом предпринима​тельской деятельности. Она обычно осуществляется специализиро​ванными предприятиями — товарными складами, элеваторами, нефте​хранилищами и т. д. Деятельность таких предприятий тесно связана с деятельностью перевозчиков, занимающихся транспортировкой и экспедированием грузов товаров, операторов транспортных термина​лов, которые и сами довольно часто выступают в роли хранителей иму​щества, переданного им для транспортно-экспедиционной обработки.
Одной из довольно широких сфер применения правовой формы договора хранения является депонирование денежных средств и цен​ных бумаг (акций, облигаций и пр.) в банках, которое постепенно выросло в особый вид банковских операций, получивших широкое распространение и потребовавших специального регулирования, которое выходило порой за рамки содержания традиционного дого​вора хранения и приобретало черты иных, схожих по своим хозяйст​венным функциям, договорных типов.

Последние десятилетия прошлого столетия характеризовались ши​роким развитием индустрии туризма, в первую очередь международ​ного, которое повлекло за собой и повышение актуальности правового регулирования хранения вещей в гостиницах, камерах хранения и пр.
В странах романо-германской системы права основные права и обязанности сторон договора хранения регламентируются нормами гражданских кодексов (ст. 1915-1948 ФГК; § 688-704 ГГУ; ст. 363-379 ШОЗ), а в тех случаях, когда договор хранения является торговой сделкой, например складское хранение, — торговым кодексом (§419-422 ГГУ). В странах англо-американской системы права договор хранения преимущественно регулируется нормами, выработанными судебной практикой, и в этих странах этот договор рассматривается как разновидность имеющего более широкое значение института «зависимого держания» (bailment). В США, где операции по хранению товаров на складах приобрели широкое развитие, отношения, возни​кающие при складском хранении товаров, частично урегулированы законодательными нормами, которые содержатся в разделе 7 ЕТК «Складские свидетельства, коносаменты и другие товарораспоряди​тельные документы».

Ввиду той роли, которую играет деятельность, осуществляемая складами в коммерческом обороте — порой представляющими собой весьма крупные специализированные предприятия, профессионально занимающиеся хранением больших объемов различных видов това​ров, — некоторые государства принимают также и специальное зако​нодательство по регламентации деятельности товарных складов, особенно в тех случаях, когда это связано с осуществлением экспортно-импортных операций (таможенные склады), в силу которого их дея​тельность подлежит определенному контролю со стороны государства в лице специальных органов надзора. Специальными законами регули​руются такие вопросы правового положения и порядка деятельности товарных складов, как порядок их открытия, внесение владельцами складов денежных залогов в обеспечение исправности их работы, выписка складами товарораспорядительных документов, порядок веде​ния учета отдельных операций и т. д.
Определения договора хранения, содержащиеся в гражданских кодексах стран романо-германской правовой системы (ст. 1915 ФГК; § 688 ГГУ), совпадают по существу и сводятся к тому, что по договору хранения (depot, Verwahrung) одна сторона (хранитель, поклажеприниматель, депозитарий) обязуется хранить имущество, переданное ей другой стороной (поклажедателем, депонентом), в течение согласо​ванного срока или до его востребования и возвратить это имущество по требованию поклажедателя в сохранном состоянии. Этот договор характеризуется следующими чертами.

Предметом договора во всех системах права признаются только движимые вещи. При этом на хранение могут быть переданы вещи как с индивидуально-определенными, так и с определяемыми родо​выми признаками, или, иными словами, заменимые вещи. В ком​мерческом обороте наибольшее значение имеет хранение товаров, представляющих собой заменимые вещи, например зерно, нефть и нефтепродукты и т. д., которому в законодательстве уделяется особое внимание.

Договор хранения является реальным, то есть он признается заключенным, и соответственно права и обязанности сторон возни​кают только с момента, когда имущество передано на хранение, а не с момента, когда стороны достигли соглашения. Вместе с тем приня​тое обязательство взять вещь на хранение в будущем само по себе считается договором, имеющим юридическую силу.
Договор хранения может быть безвозмездным или возмездным. С этим обстоятельством связываются определенные юридические последствия. Так, французское право придерживается традиционной для континентального права точки зрения, основанной на римской правовой традиции, что договор хранения может быть только безвоз​мездным (ст. 1917 ФГК). Если за хранение вещи установлена плата, то такие отношения не могут квалифицироваться юридически как договор хранения. Вместе с тем ФГК содержит также и нормы, отно​сящиеся к хранению за вознаграждение (ст. 1928).
Право ФРГ, с другой стороны, представляет собой пример более современного и гибкого подхода к вопросу о возмездности договора хранения. В соответствии с § 689 ГГУ вознаграждение за хранение считается молчаливо согласованным, если, исходя из обстоятельств, принятие на хранение можно ожидать только за вознаграждение.
Хранение, осуществляемое товарными складами в виде промысла, является всегда возмездным.

Говоря о юридическом содержании договора хранения, следует обратить внимание, что в теории он характеризуется часто как одно​сторонний договор, поскольку порождает обязанности только у одной стороны договора — хранителя вещи. Однако такая классификация этого договора не вполне справедлива, поскольку у хранителя при определенных обстоятельствах в силу договора возникают не только обязанности, но и права, например в случае, когда хранитель понес расходы или потери, связанные с обеспечением сохранности вещи, что ведет к возникновению обязанности стороны, сдавшей вещь на хранение, возместить эти расходы и потери. Кроме того, при возмезд​ном хранении хранитель имеет право удержания хранимой вещи в обеспечение уплаты ему указанного возмещения.
2. Права и обязанности сторон.
Основная обязанность хранителя состоит в хранении вещи и обес​печении ее сохранности, то есть принятии всех мер, предусмотрен​ных договором или необходимых для сохранения имущества.
Содержание этих обязанностей по хранению вверенного имуще​ства и степень ответственности перед поклажедателем за сохран​ность имущества формулируются неодинаково при безвозмездном и возмездном характере заключенного договора.

Следует подчеркнуть, что важное правовое последствие безвозмезд​ного хранения для юридического содержания договора в соответ​ствии с национальными правовыми системами, принадлежащими к романо-германской правовой семье, состоит в том, что хранитель при выполнении своих обязанностей по хранению вещи обязан про​являть заботливость, свойственную ему в собственных делах, то есть в данной ситуации хранитель обязан при хранении сданной ему вещи проявлять такую же заботливость, какую он прилагает к хранению принадлежащих ему вещей (ст. 1927 ФГК; § 690 ГГУ).
Таким образом, в отличие от общего правила, действующего для исполнения обязательств, мера заботливости в отношениях, регулируе​мых договором хранения, определяется не абстрактными категориями, основанными на критериях, которые позволяют установить степень заботливости, проявляемой в своих делах любым добропорядочным хозяином, а устанавливается из конкретных обстоятельств, то есть исходя из той степени заботливости, которую хранитель вещи прояв​ляет при аналогичных условиях к собственному имуществу, при веде​нии собственных дел. Это означает, что хранитель несет ответствен​ность за гибель, утрату или повреждение имущества только тогда, когда им не было проявлено той меры заботливости, с которой обычно он относится к своим вещам.

Вместе с тем торговое законодательство ФРГ (§ 475 ГТУ) прямо предусматривает, что владелец товарного склада отвечает за убытки, причиненные поклажедателю, вызванные утратой или повреждением товаров, случившимися в период между принятием товара на склад и выдачей его со склада, если только убытки не могли быть предотвра​щены в результате проявленной хранителем заботливости, свойст​венной обычному коммерсанту.

Если по договору установлено вознаграждение, то хранитель несет повышенную ответственность. По нормам французского права (ст. 1928 ФГК) и права ФРГ (§ 690 ГГУ) он отвечает за гибель, утрату или повреждение имущества при наличии его вины. Кроме того, во французском праве существует правило о том, что более строгая ответственность возлагается на хранителя также и в случае прямого или молчаливого соглашения, возлагающего на хранителя более стро​гую ответственность, что может иметь место, если хранитель сам пред​ложил свои услуги по хранению вещи (ст. 1928 ФГК).
Право стран романо-германской системы также устанавливает специальные положения об ответственности хозяина гостиницы в отношении хранения вещей в гостинице (ст. 1952-1954 ФГК; § 701-704 ГГУ). Хозяин гостиницы должен возместить ущерб, вызванный утратой, гибелью или повреждением вещей, внесенных в гостиницу постояльцем. Однако законом устанавливается также и ограничение ответственности в пределах, указанных в нем и зависящих от харак​тера и ценности вещей. Ответственность хозяина гостиницы не огра​ничивается, если он или его персонал виновны в утрате, гибели или повреждении вещи.

В английском праве отсутствуют законодательные положения, регу​лирующие ответственность хранителя, и соответствующие нормы имеют прецедентное происхождение. Основываясь на общих поло​жениях, составляющих содержание института зависимого хранения, английское право устанавливает, что хранитель обязан принимать все разумные меры, направленные на сохранение переданных ему вещей. Иными словами, хранитель несет ответственность, если он не про​явил ту меру заботливости, которую должно было бы проявить при аналогичных обстоятельствах разумное лицо. В том случае, если хранение осуществлялось как предпринимательская деятельность, хранитель будет нести ответственность за отсутствие степени забот​ливости, обычно требуемой в ходе осуществления предприниматель​ской деятельности.

В праве США законом прямо предусматривается, что владелец товарного склада отвечает за убытки, вызванные утратой или повреж​дением товаров в результате непроявления им той степени забот​ливости, которая при подобных обстоятельствах была бы проявлена разумно заботливым человеком, однако, если только по соглашению не предусмотрено иное, он не отвечает за убытки, которых нельзя было избежать при проявлении указанной степени заботливости (ст. 7-204 ЕТК).

Как правило, хранитель не вправе передать принятую на хранение вещь другому лицу. Однако такое право может прямо или косвенно вытекать из договора. Если передача на хранение третьему лицу раз​решена, то хранитель должен отвечать лишь за вину, допущенную им при этой передаче (§ 691 ГГУ). Право ФРГ также прямо предусматри​вает, что хранитель вправе изменить установленный способ хранения, если исходя из обстоятельств он может предположить, что поклажедатель, зная о таком положении дел, одобрил бы это. Вместе с тем хранитель должен, прежде чем произвести изменение, известить поклажедателя и дождаться его решения, если только с отсрочкой не связан риск порчи или гибели хранимых товаров (§ 692 ГГУ).
Говоря в целом об ответственности хранителя за неисполнение своей основной обязанности, вытекающей из договора хранения, в особенности при хранении на товарных складах, следует подчеркнуть следующее. Если в странах англо-американской системы права пре​валирует подход, при котором на хранителя возлагается обязанность принятия всех разумных мер заботливости с вытекающей отсюда ответственностью за проявленную им самим или его служащими небрежность, имеющую в основном деликтное происхождение, то в странах континентальной системы права ответственность хранителя базируется на принципе вины, степень которой зависит от обстоя​тельств, сопутствующих договору.

Организации с постоянной предпринимательской деятельностью по хранению вещей или товаров, как правило, ограничивают свою ответственность путем включения в договоры, заключение которых обычно осуществляется с использованием типовых проформ, спе​циального условия о максимальном размере подлежащих возмеще​нию убытков в случае утраты или повреждения товаров. Вместе с тем действующее практически во всех странах законодательство, регла​ментирующее использование стандартных (типовых) формуляров договоров, устанавливает пределы возможности ограничивать ответ​ственность хранителя. В данном случае критерии, которые исполь​зуется для установления ограничений свободы договора, сводятся к необходимости защиты потребителя или недопущения недобросо​вестной деловой практики.

Другая обязанность хранителя в соответствии с договором хране​ния состоит в возврате вещи поклажедателю (депоненту). Договор может быть срочным, то есть заключенным на определенный срок, либо бессрочным, то есть без указания срока, и действовать до вос​требования вещи поклажедателем. Однако во всех случаях, даже и в том, когда договор содержит срок хранения, хранитель обязан воз​вратить вещь по первому требованию поклажедателя. Если хранитель не исполняет эту обязанность, то поклажедатель вправе истребовать у него вещь в принудительном порядке.

С другой стороны, хранитель при срочном хранении вправе потре​бовать от поклажедателя забрать свои вещи по окончании срока хра​нения и уплатить ему все причитающиеся в связи с исполнением договора хранения платежи. Кроме того, со стороны хранителя воз​можно и досрочное требование к поклажедателю о том, чтобы он забрал свою вещь. В частности, право ФРГ (§ 696 ГГУ) предусматри​вает, что, если срок хранения не определен, хранитель может в любой момент потребовать от поклажедателя принять вещи обратно.
Если срок хранения определен в договоре, то хранитель может потребовать от поклажедателя досрочно принять вещь только при наличии серьезного основания. Принятая на хранение вещь должна быть возвращена в месте ее хранения, и хранитель не обязан достав​лять вещь поклажедателю (§ 697 ГГУ).

Право США (ст. 7-206 ЕТК) также предусматривает возможность прекращения хранения по усмотрению владельца товарного склада. Он может путем уведомления лица, за счет которого хранятся товары, и всякого другого лица, которое, по его сведениям, претендует на какой-либо интерес в товарах, хранящихся на складе, потребовать уплатить все сборы и забрать товары со склада по окончании согла​сованного срока хранения.
Основная обязанность поклажедателя состоит в уплате воз​награждения за хранение. Размер его определяется в договоре или устанавливается по тарифным ставкам, разрабатываемым специали​зированными организациями, занимающимися хранением иму​щества.

Кроме того, поклажедатель обязан возместить хранителю все рас​ходы по сохранению имущества и убытки, причиненные в результате хранения. Так, право ФРГ (§ 693-694 ГГУ) предусматривает: если хранитель несет расходы, которые он, исходя из обстоятельств может полагать необходимыми, поклажедатель обязан возместить расходы. Поклажедатель обязан возместить хранителю все убытки вызванные свойствами сданной на хранение вещи, за исключена случаев, когда он при передаче не знал и не должен был знать об опасных свойствах вещи либо указал на них хранителю или последний знал о них и без этого указания.
По общему правилу хранитель в обеспечение своих имущественных требований к поклажедателю — по уплате вознаграждения лиц возмещению расходов или убытков — имеет право на удержан: товара, или залоговое право на объект хранения. Во Франции закон наделяет хранителя правом удержания хранимой вещи вплоть , уплаты ему полного возмещения понесенных им потерь или расходов, связанных с хранением вещи (ст. 1948 ФГК). Залоговое право; хранимые товары, принадлежащее владельцу товарного склада обеспечение всех основанных на договоре складского хранения товаров, предусмотрено в торговом праве ФРГ (§ 475 ГТУ). Кроме тог гражданское право ФРГ (§ 704 ГГУ) прямо предусматривает залог вое право хозяина гостиницы, которое обеспечивает его требования по оплате проживания и иных услуг, предоставленных постояльцу для удовлетворения его потребностей, с учетом всех затрат. Залоговое право владельца гостиницы распространяется на внесенные в гостиницу вещи постояльца.

Статья 7-209 ЕТК довольно подробно регулирует правомочия владельца товарного склада, вытекающие из его залогового права в отношении сданных поклажедателем на хранение товаров, на которые выдано складское свидетельство, и выручки, получаемой от продажи. Данное залоговое право обеспечивает требование сборов за хранение или перевозку, страхование, наем рабочих и иных расходов, уже понесенных или предстоящих в будущем в связи с этими товарами, а также расходов, необходимых для сохранения товаров или разумно понесенных при их законной продаже. Указанное залоговое право действует не только в отношении поклажедателя, но и лица, за счет которого содержатся товары, находящиеся на складе. Вместе с тем против лица, которому было надлежащим образом передано складское свидетельство, залоговое право владельца товарного склада ограничено сборами в том размере или по той ставке, которые указаны в свидетельстве, а при отсутствии такого указания — разумными сборами за хранение товаров, покрываемых свидетельством считая с даты свидетельства.

Залоговое право владельца товарного склада в обеспечение оплаты сборов и расходов имеет силу также против всякого лица, которое вверяет поклажедателю владение товарами таким образом, что их залог, осуществленный им добросовестному приобретателю на воз​мездных началах, являлся бы юридически действительным. В отно​шении предметов домашнего хозяйства в обеспечение оплаты сборов и расходов в связи с товарами это право имеет силу также против любых лиц, если лицо, отдавшее товары на хранение, являлось их законным владельцем в момент складирования.

Владелец товарного  склада утрачивает свое залоговое право на любые товары, которые он добровольно выдает или которые он неосновательно отказывается выдать.

3. Особенности хранения на товарных складах.
Как указывалось, во многих странах существует специальное регу​лирование, вытекающее из законодательства, сложившейся деловой практики, которое закреплено в типовых общих условиях оказания соответствующих коммерческих услуг по хранению имущества на товарных складах. Данная ситуация во многом обусловливается осо​бенностями сдаваемых на хранение вещей (имущества), а также техни​ческими и коммерческими условиями, связанными с самим процессом хранения на товарных складах. Особенности хранения некоторых товаров могут определяться не только законодательными положе​ниями, но и договором, заключаемым между хранителем (товарным складом) и его клиентом (поклажедателем).

По общему правилу, когда стороны прямо не оговорили в договоре какого-либо особого вида хранения, обычное (нормальное) склад​ское хранение подразумевает раздельное хранение имущества, при​надлежащего различным поклажедателям. При нормальном хранении индивидуально-определенные товары и, что особенно важно, замени​мые, то есть определенные родовыми признаками, товары должны храниться отдельно от других товаров, имеющихся на складе, или, иными словами, не допускается их смешение с однородными вещами. При таком хранении склад обязан содержать принятые от поклажедателя товары отдельно от других, чтобы иметь возможность в любой момент возвратить их поклажедателю. Так, ЕТК предусматривает, что, если только в складском свидетельстве не предусмотрено иное, владелец товарного склада должен хранить товары по каждому сви​детельству раздельно, с тем чтобы обеспечить возможность в любой момент идентифицировать и выдать эти товары.

Важно подчеркнуть, что при раздельном хранении с передачей товара на склад право собственности на него не затрагивается каким-либо образом: поклажедатель остается собственником товара, нахо​дящегося на складе.

Под влиянием развития потребностей коммерческого оборота и необходимости повышения эффективности складских операций законодательство и практика постепенно стали допускать вместе с тем и иные виды складского хранения, которые нуждались также и в иной юридической квалификации.

При сборном хранении склад получает право хранить товары «с обезличением», то есть смешивать их с аналогичными товарами, сданными другими собственниками. Хранитель обязуется возвратить в натуре не те вещи, которые были приняты им на склад для хранения, а равное количество вещей того же рода и качества, что и принятые. Таким образом, на склад возлагается обязанность возвратить не пере​данные ему товары, например пшеницу, нефть и пр., а соответственно то же количество однородных товаров, равноценных по качеству.
Кроме того, при сборном хранении, то есть при хранении замени​мых вещей на складе в одной массе, «с обезличением», возникает общая собственность поклажедателей. Каждый собственник сдан​ного товара становится вместе с другими поклажедателями собст​венником всей хранимой массы этого товара и вправе требовать от склада соответствующую долю — определенное количество из общей массы «обезличенного» товара. Владелец склада отвечает перед каж​дым собственником в пределах его доли.

Указанный способ хранения дает возможность значительно умень​шить расходы по хранению в результате экономии пространства в складских помещениях и затрат труда на складскую обработку това​ров. Но для поклажедателей он имеет определенные недостатки, поскольку склад получает практически возможность смешения това​ров, которые не всегда точно совпадают в отношении качества, а по​клажедатель вправе требовать лишь выдачи ему сданного количества товара из общей массы.

В соответствии с торговым правом ФРГ (§ 469 ГТУ) владелец товарного склада может осуществлять сборное хранение заменимых вещей (Sammellagerung) только при наличии прямо выраженного согласия поклажедателя. В соответствии с ЕТК (ст. 7-207 ЕТК), если в складском свидетельстве не предусмотрено иное, различные партии заменимых товаров могут быть смешаны (commingled) при хранении на товарном складе. Смешанные таким образом заменимые товары принадлежат на праве общей собственности всем лицам, имеющим право на их получение, и владелец товарного склада отвечает перед каждым собственником в пределах его доли.

В силу обычного договора хранитель не имеет права использовать имущество, переданное ему на хранение. В противоположность этому, видимое, или иррегулярное, хранение означает, что владелец склада получает возможность не просто хранить складируемые у него товары, но также и использовать их. Договор в таком случае должен включать условие, по которому складу предоставляется право пользоваться переданным ему на хранение имуществом. Под использованием в данном случае подразумевается, прежде всего, право распоряжения имуществом, находящимся на складе. Правомочие хранителя исполь​зовать принятый на хранение товар может также вытекать из сложив​шегося в данном виде предпринимательской деятельности торгового обычая.

При иррегулярном хранении право собственности на вещь и все связанные с этим риски считаются перешедшими к хранителю, кото​рый распоряжается ею по своему усмотрению. Он лишь обязан по требованию поклажедателя немедленно предоставить ему принятое от него на хранение количество вещей того же рода и качества.
При видимом хранении товарные склады должны иметь опреде​ленный гарантийный фонд, то есть необходимое количество замени​мых вещей для удовлетворения требований поклажедателей. Поэтому этот вид хранения выгоден складам, так как он резко снижает затраты по такому хранению и открывает возможность осуществлять коммерче​ские операции, оперативно используя конъюнктуру рынка на товары, находящиеся на складе.

Выгоды такого вида хранения для поклажедателей состоят в более низких ставках за хранение и переходе всех рисков по хранению, в том числе и случайной гибели или повреждения имущества, на склад. Однако к недостаткам, свойственным сборному хранению, здесь прибавляется еще и другое. Лишаясь права собственности на товар, поклажедатель имеет к складу лишь обязательственное требование о выдаче товара и в случае объявления хранителя несостоятельным может не получить возмещения или получить его лишь в какой-то части.

В праве ФРГ (§ 700 ГГУ), если заменимые вещи передаются в таком порядке, что право собственности переходит к хранителю и хранитель обязуется возвратить вещи того же сорта, качества и коли​чества, в случае, если предметом хранения являются деньги, приме​няются нормы о договоре займа, а в случае с иными вещами — нормы о договоре имущественного займа (ссуды). Однако в отношении вре​мени и места возвращения имущества применяются правила договора хранения. При передаче на хранение ценных бумаг указанные выше нормы договора займа применяются лишь в том случае, если это прямо оговорено в договоре.

По праву США (ст. 2-207 ЕТК), если в результате выдачи избы​точного числа складских свидетельств масса заменимых товаров оказывается недостаточной для удовлетворения всех свидетельств, выданных против нее владельцем товарного склада, круг лиц, име​ющих право на получение товара, охватывает всех документодержателей, которым избыточно выданные свидетельства были переданы надлежащим образом.

К хранению товаров на складах применяются также некоторые другие специальные правила. В ряде стран на склад налагается обя​занность предоставить поклажедателю возможность осмотра сдан​ного им на хранение товара и взятия образцов, что, естественно, ведет к установлению последним контроля над способом хранения товара (например, § 471 ГТУ).

Более строгие требования к складам предъявляются в отношении сроков хранения. При бессрочном хранении прекращение складом договора хранения в ряде стран допускается с обязательным предва​рительным предупреждением об этом поклажедателя, срок которого иногда прямо устанавливается законом. В соответствии с торговым правом ФРГ (§ 473 ГТУ) этот срок составляет один месяц, если только отсутствует существенная причина, которая оправдывает более короткий срок уведомления о прекращении хранения.
ЕТК (ст. 2-706) предусматривает, что при отсутствии согласован​ного срока хранение может быть прекращено по усмотрению владельца товарного склада в течение указанного им срока, продолжительность которого должна быть не менее 30 дней после уведомления. Однако, если владелец товарного склада добросовестно полагает, что товары могут испортиться или уменьшиться в стоимости, владелец товарного склада может назначить любой разумный более короткий срок для вывоза товаров, и в случае, если последние не будут вывезены, он может продать их с публичных торгов не ранее чем через одну неделю после первой публикации или иного объявления о продаже.
Предусмотрена также и другая ситуация для прекращения хране​ния по усмотрению владельца товарного склада. Если вследствие особенностей товаров или их состояния, о которых владелец товар​ного склада не знал в момент складирования товаров, последние представляют опасность для другого имущества, склада и людей, владе​лец товарного склада может продать эти товары с публичных торгов или в частном порядке без формального объявления о продаже, напра​вив уведомление всем лицам, которые, по его сведениям, претендуют на какой-либо интерес в товарах. Если владелец товарного склада, несмотря на разумные усилия, оказывается не в состоянии продать товары, он может распорядиться ими любым законным образом и не несет никакой ответственности в связи с таким распоряжением.
Вместе с тем товарным складам ввиду их оснащенности специаль​ным оборудованием предоставляются некоторые дополнительные права для обеспечения сохранности товаров и промыслового ведения своих операций.
Склад вправе принимать любые меры, которые считает необходи​мыми для сохранения вверенного ему имущества, уведомляя поклажедателя об этих мерах лишь по возможности. Склад имеет право на возмещение предусмотренных договором или установленных дей​ствующими ставками расходов по дополнительным операциям, осу​ществленным в интересах поклажедателя (страхование товаров, погрузочно-разгрузочные работы, уплата таможенных пошлин и т. д.). Это право обеспечивается залоговым правом склада на хранимый товар.

Важной в юридическом и коммерческом отношении является проблема документального оформления принятия складом товаров на хранение. Вопрос о выдаваемых складом документах, удостоверя​ющих принятие имущества на хранение, связан с юридической воз​можностью отчуждать и закладывать складированный товар, в то время как он остается на складе.

После принятия имущества склад выдает поклажедателю квитан​цию-расписку, именуемую складским свидетельством. Законода​тельство различных стран признает ее товарораспорядительным доку​ментом, наделяя ее также в соответствующих случаях способностью обращаться, свойственной ценным бумагам (оборотным документам). Прежде всего, по такому документу, который должен точно определять хранящийся на складе товар, может быть предъявлено требование о выдаче переданного на хранение имущества.

В зависимости от способа легитимации правообладателя на осно​вании складского свидетельства возможна передача права собствен​ности на складированный товар посредством передаточной надписи (индоссамента) или вручения самого документа, без физического перемещения товара со склада. Такой упрощенный способ передачи имущественных прав в отношении хранимых на складе товаров широко используется в обороте, в частности для эффективного про​ведения коммерческих операций с этими товарами в зависимости от складывающейся конъюнктуры рынка.

В отношении оформления документов, выдаваемых складами, национальные правовые системы могут быть разделены на две группы. В первую входят страны, где действует система двух документов, или, иными словами, система «двойного» документа, так называемого складского свидетельства — варранта (Франция, Англия, США).
Ко второй группе относятся страны, в которых оформляется один документ — складское свидетельство (ФРГ).

В соответствии с системой «двойного» документа склад, при​няв товар на хранение, выдает документ, состоящий из собственно складского свидетельства и присоединенного к нему бланка залого​вого свидетельства — варранта (warrant). Оба документа идентичны по содержанию и при необходимости физически отделимы один от другого.

Складское свидетельство удостоверяет принятие складом товара на хранение. Как ценная бумага оно удостоверяет право собствен​ности на складированный товар и может быть передано третьему лицу (совместно или отдельно от варранта), в частности путем совер​шения на его обратной стороне передаточной надписи — индосса​мента.

С другой стороны, варрант служит документом, удостоверяющим право на совершение залоговых операций со складированным това​ром в пользу держателя этого документа, то есть этот документ испол​няет роль залогового свидетельства. При установлении залога варрант отделяется от складского свидетельства и вручается залогодержа​телю. В реестре склада, открытом для свободного доступа любого заинтересованного третьего лица, делается запись о сумме и сроке установления залогового права на товар. Таким образом обеспечива​ется прозрачность обеспечительных сделок, совершаемых собствен​ником хранящегося на складе товара, предметом которых он может быть.

Система «двойного» документа создает очевидные удобства в ком​мерческом обороте. Покупатель, получивший по индоссаменту склад​ское свидетельство с не отделенным от него варрантом, становится собственником складированного товара, который свободен от вещ​ных обременении (залога). При приобретении же складского свиде​тельства без варранта у покупателя имеются основания полагать, что право собственности на товар обременено залоговым правом, Сведения об условиях залога могут быть получены от склада.
Товар может быть освобожден от имеющегося залога, если товар​ному складу будет внесена соответствующая сумма, обеспечиваемая залогом. В этом случае склад будет обязан передать эту сумму закон​ному держателю варранта против выдачи им залогового свиде​тельства.

Держатель варранта в случае неудовлетворения в срок его требо​вания, обеспеченного залогом товара, вправе, как любой залогодер​жатель, продать в установленном законом порядке заложенный ему по варранту товар и покрыть свое требование. При этом он обладает преимущественным правом на удовлетворение своих требований перед другими кредиторами залогодателя. При недостаточности выру​ченной суммы держатель варранта может взыскать недополученную часть со всех индоссантов, несущих солидарную ответственность за оплату обеспеченного варрантом требования.
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1.Понятие страхования и его виды.

Современное экономически развитое общество невозможно пред​ставить без системы страхования. Страхование является важным эле​ментом функционирования инфраструктуры рыночных отношений любой индустриально развитой страны, неотъемлемой частью общест​венных отношений, гарантом благополучия и стабильного развития. Страхование позволяет снизить экономические риски, возникающие в ходе хозяйственной деятельности, обеспечить стабильность экономи​ческого оборота. Задача страхования состоит в том, чтобы физически разрушаемое имущество превратить в экономически неразрушаемое, создать неразрушаемую капитальную ценность имущества, несмотря на разрушаемость ее физического состава.

Деятельность страховых компаний оказывает огромное позитивное влияние на экономику государства. Помимо того что с государства снимается бремя по финансированию мероприятий по преодолению последствий стихийных бедствий и других вредоносных событий, страховые компании инвестируют временно свободные денежные средства страхового фонда в экономику страны.

Доля средств от страховой деятельности составляет значительную часть валового внутреннего продукта страны, так, например, во Фран​ции это 9 %, в Германии — 6,9 %, в Нидерландах —• 10 %, в Англии — 15%, в США —9,39%.

Крупнейшими страховыми компаниями в мире являются АХА Group (Франция), ее доходы в 2001 году составили 83,1 млрд долларов, Allianz Worldwide (Германия) с доходами 70,3 млрд, CGNU (Англия), доход — 61,9 млрд, Aegon Insurance Group (Нидерланды) с доходом 28,3 млрд долларов.

Предпосылки возникновения страховых отношений находятся в основах человеческого существования. Жизнь человека, его обще​ственную деятельность постоянно сопровождает потенциальная воз​можность появления стихийных бедствий, несчастных случаев, риск возникновения которых возрастает с развитием науки, техники, производства. Стремление человека оградить себя от опасности, а также оперативно возместить ущерб, причиненный личности или имуществу в результате наступления различных негативных событий, привели к возникновению института страхования.
Идея страхования в традиционном его понимании заключается в том, что вред имуществу или здоровью лица или убыток, кото​рый может понести одно лицо, распределяется между несколькими лицами, которые находятся в сопоставимых условиях по отношению к наступлению такого вреда. Материальное возмещение вреда и убыт​ков, понесенных одним лицом, осуществляется за счет специального централизованного фонда страховой организации, образованного из денежных взносов каждого из данного множества лиц.
Зарождение института страхования своими корнями уходит в глу​бокую древность. Страхование существовало и в рабовладельческом, и в феодальном обществе, причем в достаточно развитой форме. Упоминания о соглашениях, заключаемых участниками торгового оборота (торговцами, ремесленниками, корабельщиками), о распре​делении убытков в случае наступления непредвиденных событий содержались в документах времен Хаммурапи (1792-1750 гг. до н. э.), Солона (X в. до н. э.), Талмуда (III—IV вв. до н. э) и др.
Виды личного страхования были известны во времена Древнего Рима, когда для вступления в военную коллегию уплачивался всту​пительный взнос, а затем производились ежемесячные отчисления в фонд, из которого делались выплаты в случае смерти члена кол​легии.

У германских народов в период Средневековья создавались купе​ческие гильдии для защиты имущественных интересов своих членов в мореплавании, перевозках товаров.

Первые объединения для предоставления страховой защиты созда​вались в форме обществ взаимного страхования. Это союз состоятель​ных крестьян в Исландии в XII веке, страховые гильдии во Фландрии в XIII веке, огневые товарищества Шлезвига, Гольштении, Лондона, Парижа в XV веке, союзы сельских хозяйств в Швейцарии и Герма​нии в XVI веке.

Отдельного упоминания заслуживает знаменитая кофейня Эдварда Ллойда в Лондоне, в которой в XVII веке купцы заключали сделки мор​ского страхования. Английский страховой рынок не самый крупный в мире, но он является одним из самых старых и опытных. Англия справедливо рассматривалась как родоначальница профессионального морского страхования. Английские страховые условия легли в основу многих национальных условий других стран.

Страхование — это совокупность урегулированных нормами права экономических  отношений  по  формированию  и  использованию денежных средств из специального страхового фонда в целях охраны имущественных интересов физических и юридических лиц посредст​вом возмещения ущерба, причиненного участнику страховых право​отношений наступлением определенного события. В основе страховых правоотношений лежит договор страхования.

Классификация существующих видов страхования проводится на основе различных критериев. В зависимости от юридической при​роды волеизъявления, направленного на возникновение страховых обязательств, различают добровольное и обязательное страхование. Добровольное страхование возникает при свободном волеизъяв​лении сторон и осуществляется на основе заключенного договора страхования. Обязательное страхование отражает общественную (государственную) потребность в защите имущественных интере​сов граждан и организаций. Для этих целей государство в законо​дательном порядке устанавливает обязанность для физического или юридического лица заключить договор страхования на опре​деленных законодательством условиях. Таким образом, обязатель​ным страхованием является страхование, осуществляемое в силу закона.

В зависимости от объекта страхования и причиненного вреда различают личное страхование (страхование жизни, страхование от несчастных случаев и болезней) и имущественное страхование, к которому относится и страхование ответственности.
Зарубежная страховая практика в имущественном страховании выделяет огневое, морское, авиационное, транспортное, кредитное и инвестиционное страхование, страхование от понижения доходов (предпринимателю компенсируется ущерб, связанный с нарушением технологического цикла или остановкой производства, в результате пожара или других бедствий), гражданской ответственности. Страхо​вание гражданской ответственности, в свою очередь, делится на два вида: страхование общей гражданской ответственности и страхова​ние профессиональной ответственности.

В основе деления страхования на личное и имущественное лежит еще одно важное обстоятельство, касающееся характера и размера страховых выплат. По своей природе имущественное страхование призвано компенсировать убытки, связанные с утратой или повреж​дением имущества, поэтому размер страховой выплаты зависит от величины понесенного убытка. При личном страховании размер стра​ховой выплаты не зависит от имущественного ущерба (в страховании жизни вообще отсутствуют материальные убытки), а определяется суммой, установленной в договоре страхования. Таким образом, в личном страховании помимо компенсационного присутствует сбере​гательный (накопительный) элемент.
В англо-американском праве используется деление видов страхо​вания на contingence insurance (виды страхования, где страховой слу​чай обязательно наступит, например, страхование жизни) и indemnity insurance (страхование от убытков, например, имущественное стра​хование).

2. Источники правового регулирования страховой деятельности.
Страхование является специфическим видом деятельности, затра​гивающим интересы практически всех слоев населения, независимо от их вовлеченности в предпринимательскую деятельность. В про​цессе страховой деятельности, с одной стороны, страховыми компа​ниями концентрируются весьма значительные финансовые ресурсы. С другой стороны, в истории известны случаи массового разорения страховых компаний при необходимости множественных выплат в условиях губительного действия стихийных событий.
С развитием капиталистических отношений, несмотря на свободу предпринимательства, страховая деятельность находится под при​стальным вниманием законодательных органов и органов исполни​тельной власти.

Во всех государствах главным источником правового регулирова​ния является закон. Регулирование правоотношений, возникающих в страховом бизнесе, осуществляется в трех направлениях: а) уста​навливаются специальные нормы, определяющие правовой статус лиц, профессионально занимающихся страхованием в качестве про​мысла; б) устанавливаются нормы, определяющие порядок осущест​вления государственного надзора над страховой деятельностью; в) помимо общих норм договорного права могут устанавливаться спе​циальные нормы, регулирующие договор страхования.
Основными источниками страхового права во Франции являются специальные законы и нормативные акты, издаваемые правитель​ством и административными органами. Страховой закон от 13 июля 1930 года, с изменениями и дополнениями, внесенными в 1942 году и 1959 году, содержал в основе своей императивные нормы, посвя​щенные общим правилам проведения страхования.
Позже этот закон с незначительными изменениями был воспро​изведен в Страховом кодексе Франции, введенном в действие Декре​тами № 76-666 и 76-667 и решением министра экономики и финан​сов 16 июля 1976 года. В Страховой кодекс также были включены нормы Закона № 522 от 3 июля 1967 года и Декрета № 64 от 19 января 1968 года, которые регулировали исключительно морское страхование.
Страховой кодекс Франции представляет собой сборник норматив​ных документов, посвященных страхованию. Первая часть Страхо​вого кодекса содержит нормы законов, вторая — акты правительства, третья — предписания административных органов. Принимаемые нормативные акты, посвященные страхованию, включаются в Стра​ховой кодекс, который переиздается каждые два года.
В Германии нормы, регулирующие взаимоотношения сторон при осуществлении страховой деятельности, содержатся в следующих основных специальных законах: Закон о надзоре за частными страхо​выми компаниями от 12 мая 1901 года, Закон о договоре страхования от 30 мая 1908 года, который был дополнен в 1939 году и 1965 году; Закон о несправедливых условиях договора страхования от 9 декабря 1972 года. Большинство норм указанных актов имеет императивный характер. В отношении условий договора страхования Закон о дого​воре страхования делает отсылку на Общие правила страхования, которые готовятся непосредственно страховщиками и содержат основ​ные условия договора страхования, предлагаемые страховщиками неограниченному кругу страхователей. Общие правила страхования используются в качестве основы договора страхования без учета инди​видуальных особенностей отдельных рисков. Наличие Общих пра​вил страхования характерно для стран с континентальной системой права. В соответствии с законодательством Германии Общие пра​вила страхования действуют в отношении конкретного договора стра​хования при условии, что они являются его неотъемлемой частью. Раньше Общие правила страхования утверждались органом надзора, в настоящее время такой процедуры не требуется. Однако проверка Общих правил страхования на предмет их соответствия предписа​ниям, содержащимся в Законе о несправедливых условиях договора, о ненарушении принципа добросовестности и неущемлении прав страхователей приобретает всевозрастающее значение в судебной практике. Особенно большое значение для содержания договора страхования имеет упомянутый выше Закон о несправедливых усло​виях, так как он содержит положение о том, что Общие правила стра​хования имеют юридическую силу, только если соответствуют этому Закону.

В Нидерландах основным законом, регулирующим страховые отно​шения, являлся Торговый кодекс. Принятый в 1838 году Кодекс уста​навливал как общие положения договора страхования (ст. 246-284), так и регулировал отдельные виды страхования (ст. 295 посвящена страхованию от пожара, ст. 302-308 — страхованию жизни, ст. 592-695 — морскому страхованию и страхованию на транспорте).
В новом Гражданском кодексе Нидерландов (книга 7, введенная в действие в 1992 г.) вопросам страховой деятельности посвящена глава 7.17 «Страховое право». В данной главе установлены импера​тивные нормы, обеспечивающие защиту прав страхователей.
Основные требования к договору страхования и его содержа​нию установлены также в Стандартных условиях страховых полисов, утвержденных Комитетом по стандартизации в 1980 году и Стандарт​ных условиях страховых полисов, утвержденных в 1991 году.
Стандартные условия предусматривают, что любой договор страхо​вания должен содержать обязательства страховщика при возникно​вении страхового случая, порядок удовлетворения требований стра​хователя, порядок уплаты страховой премии и последствия задержки платежа, условия прекращения договора страхования, изменение суммы премии и страхового покрытия в течение срока действия дого​вора, порядок разрешения споров, срок исковой давности.
Также в Нидерландах действуют Закон о контроле за страховой деятельностью 1993 года, Закон об обязательном страховании ответ​ственности автовладельцев от 30 мая 1963 года.

В Англии правовое регулирование отношений в сфере страхова​ния долгое время осуществлялось прецедентным правом. Почти до конца XVIII века страховой бизнес подчинялся исключительно общим принципам гражданского права, законодательство начало развиваться довольно поздно. В 1774 году был принят Закон о страховании жизни. Законом 1908 года были урегулированы отношения по страхованию от несчастных случаев, болезней, инвалидности, гражданской ответ​ственности и огневое страхование. В 1906 и 1909 годах актами пар​ламента были утверждены законы о морском страховании. Наиболее важные принципы указанных законов были распространены судеб​ной практикой на другие виды страхования.

Взаимоотношения между страховыми компаниями и государством урегулированы Законом о страховых компаниях 1982 года. В указан​ном Законе содержатся правовые нормы, регулирующие порядок лицензирования, требования к платежеспособности страховщика, инвестированию страховых резервов. Существует особый Закон о стра​ховой корпорации «Ллойд» 1982 года, который регулирует вопросы страховой деятельности этой корпорации. Также специальные зако​нодательные акты регулируют осуществление обязательного страхо​вания, в связи с тем что для установления обязательного страхования требуется специальный закон, определяющий существенные условия договора обязательного страхования для их единообразного приме​нения. Закон по дорожному движению 1930 года установил контроль за автомобильным страхованием и предоставил право третьим лицам предъявлять иски страховщикам. Закон о защите прав страхователей 1975 года определяет обязательства страховщика и гарантирует соблюдение интересов страхователей.
Общие принципы права в Англии используются в области страхо​вания чаще, чем во многих континентальных странах. Соответственно меньше и число посвященных специально страхованию нормативных правил, не существует четких требований по форме и содержанию договоров страхования.

В настоящее время страховое законодательство Англии в основ​ном гармонизировано с требованиями страховых директив ЕС.
В США правовое регулирование страхования так же, как в Англии, было основано, прежде всего, на судебных прецедентах. Однако уже в начале XIX века, когда американский страховой бизнес не был достаточно развит, деятельность страховых компаний регулировалась их уставами, которые одобрялись законодательным органом штата. Устав первой компании в США, которая называлась «Страховая компания Северной Америки», был одобрен в 1794 году. Постепенно метод регулирования страхового бизнеса посредством утверждения уставов был вытеснен методом законодательного регулирования по отдельным вопросам страховой деятельности, включая обязательные требования отчетности, ограничения по инвестициям, установление требований к учреждению страховой компании. Регулирование страхо​вых отношений отнесено к компетенции отдельных штатов, поэтому в США не существует единого законодательства, посвященного стра​хованию. И хотя в каждом штате действует свое законодательство, регулирующее страховые правоотношения, правовые конструкции общего права применяются одинаково во всех штатах.
Правовая основа для государственного регулирования страхо​вой деятельности была заложена в решении Верховного суда США по делу «Пол против Вирджинии» (1869), в котором суд установил, что выдача страхового полиса не является коммерческой сделкой. Это решение послужило правовым основанием для отнесения вопро​сов регулирования страховой деятельности исключительно к ком​петенции штатов. Однако в 1944 году Верховный суд США отменил указанное решение, признав страхование разновидностью предприни​мательской деятельности, подпадающей под компетенцию Конгресса только в случае, если страховые услуги оказывались вне границ одного штата. Это решение Верховного суда послужило поводом для приня​тия в 1945 году Конгрессом США Закона «Маккарена — Фергюсона», который установил, что страховые компании должны подчиняться законам штатов в отношении уплаты налогов, регулирования страхо​вой деятельности, финансовых требований, и такие законы не могли быть отменены Конгрессом США, за исключением отдельных вопро​сов регулирования страховой деятельности.

Законодательное регулирование страховой деятельности на феде​ральном уровне допускается только в тех случаях, когда регулирование на уровне штатов не может своевременно решить актуальных вопросов развития страховой отрасли. Примером может служить Федеральный закон об удержании риска 1981 года, с изменениями и дополнениями 1986 года. Закон разрешил образование в любом штате так называемых групп удержания риска и ведение ими стра​ховой деятельности в любом другом штате без получения лицензии или выполнения каких-либо иных регулирующих требований. Группы удержания риска явились альтернативой традиционному страхо​ванию. Этот же Закон разрешил приобретать страховые полисы группам покупателей, с целью существенно снизить размер уплачи​ваемых страховых премий, что ранее было запрещено законами 22 штатов.
В большинстве штатов (например, Калифорнии, Нью-Йорке, Род Айленде, Флориде) действуют страховые кодексы. Страховые кодексы построены по принципу сборника законодательных актов и судебных решений.

Следует отметить, что страховое законодательство США посвя​щено в основном условиям учреждения и деятельности страховых компаний, контролю за их деятельностью.

Страховое законодательство ЕС. Европейская интеграция при​обретает все более значимые формы, причем не только политические и экономические, но и правовые. В этой связи отдельного рассмот​рения заслуживает формирование страхового законодательства ЕС и его влияние на национальное страховое законодательство.
Основная сложность в создании единого страхового права ЕС заключалась в том, что национальные законодательства существенно отличались друг от друга по содержанию, форме изложения, система​тизации норм права. Это обстоятельство объясняется историческими и политическими причинами, суть которых можно свести к тому, что рынок страховых услуг и нормы его регулирования формировались в каждом государстве почти изолированно на протяжении длительного времени.

Предпосылкой развития страхового права ЕС послужила необхо​димость формирования единого рынка страховых услуг. Основой развития страхового права ЕС стало Римское соглашение 1957 года. Следует отметить, что Римское соглашение не содержит положений, относящихся непосредственно к страхованию, однако принятые в по​следующем на его базе директивы послужили основой формирования страхового права ЕС.

Воплощение в жизнь принципов Римского соглашения и как след​ствие сближение и гармонизация страхового права государств — членов ЕС стали осуществляться путем формирования интеграцион​ного страхового законодательства ЕС, которое в настоящее время включает в себя более 100 директив по страхованию, а также значи​тельное количество решений Суда ЕС по вопросам страхования.
В развитие положений Римского соглашения были приняты дирек​тивы, посвященные свободе образования (учреждения) страховых организаций и приведению в соответствие правил создания и функ​ционирования страховых компаний на территории ЕС. В этих директи​вах содержались положения, предусматривающие право на свободное учреждение страховых организаций в других государствах — членах ЕС, установление единого порядка и условий учреждения страховых компаний, единые требования к минимальному размеру уставного капитала, формирование единой страховой терминологии, принцип разграничения регулирования страхования жизни и страхования иного, чем страхование жизни, введение единой системы классификации видов страхования, общие квалификационные требования к менедж​менту страховых компаний, единый перечень документов, необходи​мых для лицензирования страховой деятельности.
Огромное значение для реализации принципа свободного предо​ставления услуг, провозглашенного Римским соглашением, имело установление в Директиве о свободе предоставления услуг в страхо​вании ином, чем страхование жизни № 88/35/ЕС 1988 года правила «единой лицензии» для страхования определенных категорий рисков.
Две директивы, принятые в 1992 году, также посвященные страхо​ванию жизни и страхованию иному, чем страхование жизни, завер​шили длительный процесс создания основ правового регулирования единого рынка страховых услуг на территории ЕС. Основные поло​жения этих директив вводят систему «единого разрешения» на прове​дение страховых операций. Система «единого разрешения» является развитием положений принятых ранее директив о «единой лицензии». Система «единого разрешения» определяет право любой страховой организации с головным офисом, зарегистрированным на территории любого государства — члена ЕС, оказывать страховые услуги на тер​ритории любого государства — члена ЕС через филиалы, отделения или путем трансграничной торговли. При этом государственный контроль за деятельностью такого страховщика осуществляет орган надзора государства, где расположен головной офис. Также в этих директивах установлены единые правила определения показателей финансовой устойчивости и единые принципы финансового контроля.
Современное гражданско-правовое регулирование договора стра​хования незначительно отличается от существовавшего на момент подписания Римского соглашения, и национальные источники права продолжают играть решающую роль. Страховой рынок ЕС имеет до настоящего времени ряд нерешенных проблем. На сегодня существуют лишь рамочные условия, координирующие национальное законодательство. Например, каждая страховая компания подпадает под действие национального законодательства страны пребывания.
Вместе с тем, когда речь идет об отсутствии единообразного «права страхового договора» в ЕС, имеется в виду несформированность ком​плексности такого регулирования. Ошибочно предполагать, что в на​стоящий момент в праве ЕС полностью отсутствуют нормы, регулирую​щие гражданско-правовые отношения по поводу договора страхования.
Так, Директива ЕС № 93/13 1993 года была посвящена так назы​ваемым «несправедливым условиям договора». Эта Директива была направлена на защиту потребителей от «стандартных» условий дого​вора, которые предлагались продавцами товаров и услуг, включая страховые услуги, и были невыгодны покупателю. Имеются в виду такие условия, которые потребитель страховых услуг должен принять в том виде, как они сформулированы страховой компанией, или вообще отказаться от заключения договора страхования. Директива № 93/13 устанавливает, что «несправедливые» условия договора, заклю​ченного между поставщиком услуг и потребителем, не могут быть принудительно исполнены по отношению к потребителю (например, через суд), при условии, что такие «несправедливые» условия не были надлежащим образом согласованы сторонами в ходе индивидуальных переговоров. Условия договора не признаются согласованными над​лежащим образом, если страхователь получил уже сформулирован​ный текст договора и не имел возможности изменить его содержание. Данное положение имеет огромное практическое значение, так как большинство договоров страхования готовятся страховщиками зара​нее и носят стандартный характер.

В соответствии с Директивой условие договора признается «несправедливым», если, в противоречие требованию справедливо​сти, оно создает существенный дисбаланс в правах и обязанностях сторон, что в конечном результате приводит к ущемлению прав по​требителя. В приложении к Директиве содержится перечень условий, которые могут быть признаны «несправедливыми». Этот перечень включает, помимо прочего, следующие условия:

условия, которые имеют обязательную силу для потребителя и с которыми он не имел возможности ознакомиться до заключения договора;

условия, позволяющие продавцу (поставщику) услуг изменять в одностороннем порядке требования к услугам, которые он должен предоставить.

Практика применения Директивы в сфере страхования показала, что среди условий договора страхования следующие наиболее часто признаются как «несправедливые»: условия, предусматривающие очень короткий срок для предъ​явления требования о страховой выплате или определяющие, что такая претензия должна быть сделана в письменной форме;
условие, позволяющее страховщику расторгнуть договор страхо​вания с уведомлением в очень короткий срок;

временные ограничения на реализацию отдельных прав страхова​телей;

положения, устанавливающие жесткие требования доказывания своих прав на выплату страхового возмещения.

Директива также содержит требование к языку договора страхо​вания, формулировки которого должны быть простыми и понятными.

Данная Директива имела огромное значение для единообразного регулирования договора страхования в странах — членах ЕС, так как вводились единые требования в отношении условий договоров стра​хования, что явилось шагом к сближению национальных гражданско-правовых норм. Вместе с тем возникли определенные трудности с имплементацией положений Директивы в национальное законо​дательство, вызванные различием правовых систем. Так, например, в Англии страховые услуги традиционно были исключены из законо​дательства о защите прав потребителей. Несмотря на это, в 1994 году в Англии принимается Положение о несправедливых условиях в потребительских договорах, которое фактически имплементирует основные положения рассмотренной Директивы ЕС. Таким образом, налицо существенное изменение гражданско-правового регулирова​ния договора страхования в одном из государств — членов ЕС под воздействием права ЕС.

Таким образом, несмотря на то что страховое право ЕС прежде всего направлено на формирование единого рынка страховых услуг в ЕС и гармонизацию его правового регулирования, оно опосредо​ванно или прямо регулирует сами страховые правоотношения и по​ведение их участников, оказывая огромное влияние на изменение национальных законодательств государств — членов ЕС.

3. Государственный надзор за деятельностью страховщиков.
Поскольку в области страхования большое значение придается защите страхователей и третьих лиц, заинтересованных в добросовест​ном исполнении договоров страхования, а также учитывая тот факт, что страхование оказывает влияние на процесс воспроизводства в рамках всей страны, государства проводят политику подчинения страховых операций и страховых компаний определенному конт​ролю, объемы и формы которого устанавливаются законодательными актами. Страховой контроль (надзор) — это система мер государ​ственного регулирования страховой деятельности, осуществля​емая уполномоченным государственным органом в целях упоря​дочения, обеспечения стабильности и финансовой устойчивости страховой организации.
В практике при рассмотрении правовой организации страхового надзора выделяют три системы надзора:

публичная система, при которой надзор ограничивается требо​ваниями публикаций и представления в соответствующий государ​ственный орган отчетов и балансов страховой организации;
нормативная система, которая устанавливает определенные условия возникновения и деятельности страховых организаций;
система материального надзора, при которой органы государ​ственного надзора имеют право проверять не только формальное исполнение условий возникновения и деятельности страховых орга​низаций, как это предусмотрено нормативной системой, но и саму деятельность страховщиков как с финансовой, так и с оперативно-технической стороны.
К концу XX века система материального надзора доминировала в большинстве стран мира. В Англии и Франции контроль распро​странялся на все виды страхования, в Германии и Нидерландах из-под контроля были выведены только страховщики, занимающиеся транспортным страхованием и перестрахованием.

Тем не менее наметились тенденции к его послаблению и либера​лизации. Так, например, в Германии с 1994 года органы контроля отменили требования к установлению единых страховых тарифов.

Система надзора, существующая в Англии (так называемая «бри​танская система»), основана на финансовом контроле за платежеспо​собностью страховых организаций, но не на контроле за условиями страхования и страховыми тарифами. Функции органа государствен​ного страхового надзора в Англии возложены на Департамент торговли и промышленности, который возглавляется Государственным секрета​рем. Деятельность страховых синдикатов корпорации «Ллойд» не под​лежит надзору со стороны Департамента торговли и промышленности. В соответствии с Законом о страховой корпорации «Ллойд» 1982 года функции надзора за синдикатом осуществляет Совет «Ллойда».

Если рассматривать организацию страхового надзора в федера​тивном государстве, то принципиально можно различить две дейст​вующие системы: в Германии и Соединенных Штатах Америки. В Германии существует двухуровневая система надзора: федеральный надзор — Федеральное ведомство надзора за деятельностью страховых компаний — и земельные органы надзора. При этом федеральному надзору подведомственны только страховые организации, прово​дящие страховые операции на территории более чем одной земли либо имеющие большой объем операций. Остальные компании под​ведомственны только надзору той земли, на территории которой они зарегистрированы. В Германии действует Закон о государственном страховом надзоре 1983 года, с учетом последующих изменений, вне​сенных в декабре 1985 года и октябре 1990 года.

В США орган федерального надзора за страховой деятельностью отсутствует, а деятельность компаний контролируется только надзор​ными органами штатов. Законодательство штатов возлагает полно​мочия по регулированию страховой деятельности на специальные органы. В большинстве штатов они подчиняются непосредственно губернатору и фактически представляют собой министерства, воз​главляемые назначаемым комиссаром. В ряде штатов эти подразде​ления возглавляют выборные лица, и они выведены из подчинения губернатора. В связи с тем что многие страховые компании в США осуществляли свою деятельность сразу в нескольких штатах, появилась необходимость в координации регулирующей и контролирующей деятельности. Для этого в 1871 году была учреждена Национальная ассоциация страховых комиссаров, в которую вошли главы органов надзора штатов. В полномочия Ассоциации входит разработка еди​ных стандартов и типовых законов (Model Acts) по страховой деятель​ности, которые должны быть инкорпорированы в законодательство штатов в двухлетний срок. Теоретически штаты могут игнорировать принятые Ассоциацией акты, поскольку они носят рекомендатель​ный характер, однако на практике этого не происходит.
К системе материального надзора Франция перешла с момента принятия Закона об обществах страхования жизни 1905 года. Этот Закон установил основные принципы надзора, детальное регулирова​ние страховой деятельности было выполнено рядом министерских распоряжений. Во Франции долгое время не существовало специаль​ного государственного органа по надзору за деятельностью страхов​щиков. Эти функции выполнял один из департаментов Министерства экономики и финансов. В 1989 году была создана Комиссия по конт​ролю за страхованием, которой были переданы частично функции государственного контроля и надзора.

Основным направлением работы по надзору за страховой деятель​ностью в Нидерландах, за которую отвечает Наблюдательный совет по страхованию (кроме страхования жизни), является защита интере​сов потребителей.

Государственный надзор за страховой деятельностью по содержа​нию следует разграничить на предварительный и текущий. Предварительный надзор включает в себя проверку надзорным органом соответ​ствия страховой организации требованиям, установленным законода​тельством, и выдачу лицензий на право осуществления определенных видов страховой деятельности, а также регистрацию объединений страховщиков и внесение в реестр страховых брокеров.
Текущий надзор заключается в проверке соблюдения требований законодательства профессиональными участниками страхового рынка при осуществлении ими деятельности: сбор и анализ отчетности, приостановление и отзыв лицензий, исключение из реестра страхо​вых брокеров и т.д.

Контроль является территориальным и распространяется на всю страховую деятельность в стране. Таким образом, иностранный стра​ховщик, который начинает свою деятельность за рубежом, должен начать с соблюдения всех требований, предъявляемых органами над​зора этой страны.

В случае если страховщик откажется по требованию надзора представить запрашиваемые документы или сведения о деятельности, государственный контролирующий орган вправе наложить арест на принадлежащее предприятию движимое и недвижимое имущество, а также на денежные средства. Такой контроль со стороны государ​ства позволяет следить за финансовым состоянием дел в компании и при появлении негативных факторов приостанавливать действие лицензии, что ведет к невозможности заключать новые договоры страхования, пока страховщик не исполнит уже принятые на себя обязательства. При выравнивании платежеспособности компании действие лицензии возобновляется. За нарушение или невыполнение страховщиком установленных нормативно-правовых требований у него может быть отозвана лицензия на страховую деятельность. Проведение страховых операций без лицензии квалифицируется как незаконное предпринимательство.

Общей тенденцией в системе установления государственного контроля в области страхования является попытка найти сбаланси​рованную правовую регламентацию, учитывающую возможности воз​действия как частного, так и публичного права.

4. Понятие и общая характеристика договора страхования.
Страхование осуществляется на основании договора страхования. Договор страхования — это договор, по которому одна сторона (страховщик) обязуется за обусловленную договором плату (страхо​вую премию, страховой взнос) при наступлении предусмотренного договором события (страхового случая) возместить другой стороне (страхователю) или иному лицу, в пользу которого заключен договор (выгодоприобретателю), причиненные вследствие этого события убытки в пределах определенной договором суммы (страховой суммы) либо выплатить выгодоприобретателю обусловленную договором сумму.

К страховым случаям относятся различного рода события, которые повлекли причинение вреда жизни или здоровью самого страхователя или застрахованного лица, причинение ущерба имуществу как самого страхователя, так и третьих лиц, а также достижение страхователем или застрахованным лицом определенного возраста или наступле​ние в их жизни иного события, предусмотренного договором стра​хования.

Характеризуя договор страхования, прежде всего можно сказать, что он является двусторонним, поскольку права и обязанности возни​кают у каждой стороны, вступившей в договор, и возмездным.
По поводу квалификации договора страхования как реального или консенсуального существуют противоположные точки зрения. Юристы, считающие договор страхования реальным, обосновывают свою концепцию следующими аргументами. Договор страхования должен считаться реальным, так как по общему смыслу страховых правоотношений и норм, их регулирующих, для возникновения прав и обязанностей сторон не достаточно достижения соглашения, необхо​дима передача имущества (уплата страховой премии). Если вступление договора страхования в силу обусловлено уплатой страховой премии, договор считается реальным.

Другая точка зрения на эту проблему заключается в том, что дого​вор страхования является консенсуальным, так как договор считается заключенным, если между сторонами достигнуто соглашение по всем существенным условиям договора. С момента заключения договор страхования вступает в силу и становится обязательным для сторон. Договор предшествует обязательству по уплате страховой премии, причем временной разрыв может быть значительным. Таким образом, договор состоялся независимо от передачи вещи.

Договор страхования является алеаторным договором, поскольку неясно, какая из сторон выиграет, а какая проиграет от наступления неизвестного события, определенного самим договором.
Договор страхования является срочным. По сроку действия разли​чают краткосрочные договоры страхования (на срок менее одного года, например, договор страхования груза или договор страхования ответственности транспортного оператора), договоры страхования на годовой основе (применяются в большинстве видов страхования имущества и ответственности), долгосрочные договоры страхования (страхование жизни).
Сторонами договора страхования выступают страховщик и стра​хователь. Страховщик — лицо, принимающее на себя обязанность выплатить страхователю страховое возмещение (компенсацию, обес​печение) при наступлении определенных договором страхования событий.

Страховщиками могут выступать юридические лица любой органи​зационно-правовой формы, предусмотренной национальным законо​дательством. Например, в ФРГ это союзы и учреждения, во Франции это товарищества и ассоциации, в Англии и США — корпорации. В развитых зарубежных странах допускается возможность того, что страховщиком выступают индивидуальные предприниматели. Так, например, всемирно известная английская страховая корпора​ция «Ллойд» представляет собой синдикат индивидуальных предпри​нимателей — страховщиков, именуемых андерайтерами (underwriters), каждый из которых выступает от своего имени и за свой счет. В «Ллойд» не может войти ни одно страховое общество, но его участни​ками могут быть иностранцы. Страховщики принимаются в синдикат Комитетом «Ллойда», пройдя тщательную процедуру рассмотрения. Претендент должен занимать определенное финансовое положение в обществе и быть готовым в обеспечение своей предстоящей деятель​ности внести внушительную сумму в качестве депозита. Каждый из участников синдиката отвечает только по принятым на себя обя​зательствам всем своим личным имуществом, то есть в синдикате отсутствует солидарная ответственность. При этом «Ллойд» не обра​зует юридического лица. Некоторые национальные законодательства, в частности законодательства Великобритании, Франции и Бельгии, содержат особые положения, относящиеся к лондонскому «Ллойду», упоминая его в качестве страховщика.

Страховщики могут быть как юридическими лицами торгового права, так и юридическими лицами гражданского права. К предприя​тиям, являющимся страховщиками, предъявляются особые требова​ния к уровню платежеспособности. Платежеспособность страховщика означает его безусловную способность исполнить обязательства по выплате страхового возмещения по договорам страхования. Гаран​тиями финансовой устойчивости страховщика являются оплаченный уставной капитал не ниже установленного размера, сформированные резервный фонд и технические резервы, рассчитанные в установлен​ном порядке, нормативное соотношение между активами компании и обязательствами, отражающее наличие у страховщика свободных от любых обязательств собственных средств, система перестрахования рисков. Помимо этого на страховщика возложена обязанность раз​мещать страховые резервы только на условиях их диверсификации, возвратности, прибыльности и ликвидности. Страховщиками могут выступать только те юридические лица, которые создаются для осуществления страховой деятельности и вправе заниматься другими видами деятельности только в том случае, если эти виды деятельности непосредственно связаны с основной страховой деятельностью, то есть для страховщиков установлена специальная правоспособность.

Германский Закон о государственном страховом надзоре 1983 года, например, устанавливает специальную правоспособность страховой организации, определяя ее следующим образом: «Страховые пред​приятия могут осуществлять наряду со страховыми операциями только такие операции, которые непосредственно связаны со страховыми операциями» (п. 2 § 7 Закона). На специальную правоспособность должна обязательно содержаться ссылка в уставе общества. Такое огра​ничение введено с целью оградить страховые организации от рисков, связанных с занятием иной, чем страхование, предпринимательской деятельностью, для обеспечения ее платежеспособности по приня​тым обязательствам.

Кроме того, страховым компаниям разрешается заниматься по​среднической деятельностью в предоставлении иных (нестраховых) финансовых услуг, что считается деятельностью, связанной со стра​хованием.

Страховая деятельность во всех странах является лицензируемой, то есть уполномоченный государственный орган выдает специаль​ное административное разрешение на право проведения страховой деятельности. Разрешение получается в стране, где предприятие учреж​дено, а также в других странах, где оно осуществляет свою деятель​ность путем учреждения представительств, филиалов или агентств. Лицензия выдается только на определенные виды страхования, кото​рые указаны в лицензии. Во многих странах, например в Германии, Франции, Нидерландах, существует также требование, что компания, имеющая лицензию на страхование жизни, не вправе осуществлять какие-либо иные виды страхования. В Великобритании страховым компаниям предоставлена свобода выбора, они могут заниматься либо страхованием жизни, либо страхованием иным, чем страхова​ние жизни, либо и тем и другим одновременно, однако в этом случае они должны выполнять жесткие требования по разделению управ​ления и бухгалтерии этих двух видов деятельности. 5 марта 1979 года была принята Директива ЕС по координации страхования жизни, где в ст. 13 установлен принцип, согласно которому предприятие-стра​ховщик не может совмещать страхование жизни с иными видами страхования, за исключением уже существующих многовидовых пред​приятий. Следовательно, все вновь создаваемые страховые организа​ции должны быть четко специализированы по видам страхования.
К страховщикам — некоммерческим организациям относятся общества взаимного страхования. Целью обществ взаимного страхова​ния является исключительно страхование имущественных интересов своих членов, а не извлечение прибыли из страховой деятельности. Участники обществ взаимного страхования формируют за счет своих взносов страховой фонд, при недостатке в нем средств для страховых выплат вносятся дополнительные взносы, чего не может быть в ком​мерческой страховой организации, которая независимо от того, доста​точно или нет собранных средств (страховых взносов) для выплат, обязана компенсировать все убытки по договорам страхования за счет собственных средств. Каждый участник общества взаимного страхо​вания является страхователем, а также учредителем страховщика.
Специфика обществ взаимного страхования заключается, прежде всего, в страховании имущественных интересов только своих членов. Его участники несут солидарные обязательства по договорам страхо​вания. Для обществ взаимного страхования характерна однородность состава участников общества, как правило, это представители кон​кретных видов деятельности или профессий. Например, во Франции самыми крупными обществами являются Общество взаимного стра​хования государственных служащих и Общество взаимного страхо​вания учителей Франции.

Организация и деятельность обществ взаимного страхования регу​лируется законодательными актами (Гражданский кодекс Нидерлан​дов, ст. 53-62; Закон о надзоре за частными страховыми компаниями Германии 1901 года), а также уставами организаций. Деятельность обществ взаимного страхования не подлежит лицензированию, однако такие общества получают разрешения государственного органа, регу​лирующего страховую деятельность, и отчитываются перед ним.
Общества взаимного страхования различаются по специализации (занимающиеся одним видом страхования или многопрофильные), географическому охвату (региональные, национальные, международ​ные), по объему проводимых операций (от небольших районных обществ взаимного страхования огневых рисков во Франции и Нидер​ландах до транснациональных обществ взаимного страхования жизни в США и Японии).

Страхование, организованное на началах взаимности, выгоднее для участников, потому что взнос, который они делают, употребля​ется исключительно на возмещение убытков. Оставшиеся средства составляют общую собственность участников договора, тогда как при страховании, которое осуществляется в качестве коммерческой дея​тельности, страховщик заинтересован в получении возможно боль​шей прибыли. Остаток премии в этом случае представляет собой доход страховщика и поступает в его собственность. Действительно, так как некоммерческая форма осуществления деятельности не пред​полагает извлечения прибыли, полученный обществом взаимного страхования доход направляется на снижение стоимости страховых услуг, засчитывается в счет уплаты следующего взноса, остается в рас​поряжении общества, обеспечивая ему более устойчивое финансовое положение.

Наибольшего развития достигли общества взаимного страхования, занимающиеся личным страхованием, страхованием жизни и пен​сионным страхованием. В США на долю таких обществ приходится 42 % сборов страховых премий по личному страхованию, в Велико​британии — 48 %. Максимальное развитие взаимное страхование достигло на транспорте. Почти 95 % судовладельцев мира страхуют свою ответственность перед третьими лицами в обществах взаимного страхования, именуемых клубами (P&I клубы). Причинами возник​новения и развития обществ взаимного страхования являются отсут​ствие предложений на тот или иной вид страхования со стороны коммерческих страховщиков по приемлемой стоимости, стремление получить услуги по себестоимости и без дополнительного налого​обложения. Однако у обществ взаимного страхования есть и слабые стороны. Это нестабильный, изменчивый размер страховых взносов, который колеблется в зависимости от убытков общества, солидарная ответственность участников общества, вводимые обществом ограни​чения на страховые выплаты, которые обусловлены недостаточным количеством средств у общества.

Страхователь является второй стороной договора страхования. Страхователь — это юридическое или дееспособное физическое лицо, которое в силу договора страхования или закона обязано упла​тить страховщику страховую премию (плату за страхование), а при наступлении предусмотренного договором страхования события (страхового случая) вправе требовать от страховщика выплаты стра​хового возмещения в качестве компенсации понесенных убытков.
В отдельных видах страхования к страхователю могут предъяв​ляться дополнительные требования. В имущественном страховании страхователем может выступать лицо, имеющее имущественный инте​рес в сохранении того или иного имущества, то есть то лицо, которому застрахованное имущество принадлежит на праве собственности, хозяйственного ведения, оперативного управления. Также страховате​лем может быть лицо, которое в силу договора (аренды, пользования, найма и т. п.) является ответственным за сохранность имущества. В страховании профессиональной ответственности страхователем выступает лицо, чья профессиональная деятельность может причи​нить вред третьим лицам (транспортные операторы, аудиторы, врачи, адвокаты, нотариусы). В страховании авто гражданской ответственности страхователем может быть собственник, пользователь, аренда​тор транспортного средства. Ограничения на возможность выступать страхователем в договоре страхования устанавливаются либо специ​альным законом, либо Правилами страхования и договором страхо​вания. Например, страхователями по ряду договоров добровольного медицинского страхования и страхования жизни не могут являться лица, страдающие определенными заболеваниями (онкологическими, психическими, СПИДом и т. п.).

Субъектом страховых правоотношений является выгодоприобре​татель. Выгодоприобретатель — это третье лицо, в пользу которого заключается договор страхования и которому выплачивается страхо​вое возмещение. В зависимости от вида страхования либо выгодо​приобретателя назначает страхователь, либо он назначается по закону. Выгодоприобретатель не является стороной в договоре страхования, однако при наступлении определенных договором страхования или установленных законом событий у выгодоприобретателя появляется право требования к страховщику. Выгодоприобретателем может быть любое физическое или юридическое лицо, указанное страхователем в договоре. Если говорить о договоре страхования гражданской ответ​ственности, то цель данного договора предполагает его заключение в пользу третьего лица. Выгодоприобретателем является лицо, кото​рому страхователь причинил вред. В течение срока действия договора страхования страхователь вправе осуществлять замену выгодоприоб​ретателя без согласия последнего, но с обязательным уведомлением страховщика.

В одном страховом обязательстве может быть предусмотрено несколько лиц в качестве выгодоприобретателей. В таких случаях доля страхового возмещения, приходящаяся на каждого из них, должна быть определена в договоре страхования, в противном случае страхо​вое возмещение выплачивается в равных долях.

Субъектом страховых правоотношений является также застрахо​ванное лицо. Застрахованное лицо не является стороной договора страхования, но его интересы защищены договором страхования. Застрахованным лицом может быть физическое лицо, в жизни кото​рого могут произойти предусмотренные в договоре страхования события, непосредственно связанные с личностью или обстоятель​ствами жизни данного лица. Наличие в договоре застрахованного лица означает возможность со стороны страхователя обеспечить страховой защитой жизнь и здоровье близких ему людей, своих наем​ных работников.

Застрахованное лицо является субъектом определенных видов стра​хования, а именно личного страхования и страхования гражданской ответственности за причинение вреда. Если в договоре страхования не указан выгодоприобретатель, то выгодоприобретателем по такому договору является застрахованное лицо, а в случае его смерти — наследники. Установление и замена страхователем в договоре личного страхования застрахованного лица осуществляется только с согласия самого застрахованного лица, а также с согласия страховщика. Замена застрахованного лица в договоре страхования гражданской ответст​венности за причинение вреда осуществляется без согласия застрахо​ванного лица, но с уведомлением страховщика.

Законодательство связывает действительность договора страхова​ния с наличием у страхователя или выгодоприобретателя страхового интереса (insurable interest, Versicherungsinteresse, interet assurable).
Страховой интерес является элементом страхового правоотно​шения и представляет собой отношение страхователя к определен​ной ценности (вещи, имуществу, нематериальному благу), которую страхователь может потерять при наступлении страховых событий.
Объектом страхового обязательства выступает не конкретное иму​щество, а отношение к нему обладателя данного имущества. Страхо​вание того или иного имущественного интереса представляет собой особую форму заботливости лица, которому объект страхования при​надлежит.

Применительно к имущественному страхованию страховой инте​рес можно выразить через стоимость застрахованного имущества, в личном страховании страховой интерес заключается в гарантии получения страховой суммы в случае наступления страхового случая. Страховой интерес определяет предел страхового возмещения, вы​плачиваемого страховщиком страхователю.

Законодательного определения страхового интереса не существует, что порождает ряд проблем, связанных с тем, каким должен быть страховой интерес, чтобы договор страхования стал действительным. Считается, что в отношении договора страхования имущества отно​сительно легко определить, имеет ли страхователь страховой инте​рес. Было установлено, что человек имеет интерес к какому-либо предмету, если обстоятельства, связанные с данной вещью, предо​ставляют преимущества этому человеку. Наличие прав собственности лица на имущество не является обязательным, но оно должно иметь определенное отношение к имуществу, так чтобы причинение ущерба имуществу вызывало определенные неудобства (страдания) для стра​хователя.

В страховании ответственности страхователь имеет страховой интерес в отношении любого предъявленного против него иска неза​висимо от того, являются ли доказанными исковые требования.
Договоры по страхованию жизни или по страхованию от несча​стных случаев могут быть заключены страхователем в отношении третьего лица, если страхователь имеет страховой интерес в отноше​нии жизни или безопасности такого третьего лица. В случае общего страхования, не связанного со страхованием жизни, отсутствует ясность по поводу того, имеет ли страхователь страховой интерес к страхуемому риску на дату получения полиса. Однако он должен иметь такой интерес на момент возникновения ущерба. Напротив, при страховании жизни страхователь должен иметь страховой инте​рес к страхуемому риску в день получения полиса, но не обязательно на момент наступления смерти.

Наличие страхового интереса является необходимым условием заключения договоров страхования во всех развитых странах. Напри​мер, в ст. 6 Закона о морском страховании 1906 года Англии (Marine Insurance Act 1906) указано, что страхователь обязан иметь интерес к предмету, который страхуется, к моменту возникновения ущерба. Если при наступлении страхового случая страхователь не докажет страховщику своего интереса к утраченному имуществу, такой дого​вор будет признан недействительным.

Страховой интерес должен быть правомерным, не противореча​щим правопорядку. Не допускается страхование противоправных интересов, страхование убытков от участия в играх, лотереях, пари. Статья 1 Закона о страховании жизни Англии (Life Insurance Act 1774) устанавливает, что договор страхования является недействительным (и, следовательно, не подлежащим исполнению) в случае, если «лицо, для которого выдан страховой полис, не имеет интереса к страхова​нию или если полис выдан для игр, пари или в целях выплаты зара​ботной платы».

При заключении договора страхования едва ли не главное внима​ние уделяется достижению сторонами соглашения о страховом риске, который определяет возможность заключения договора страхования, и следовательно, существования возникшего на его основе страхового правоотношения. С точки зрения страховщика, риск представляет собой предмет страхования.

Страховой риск устанавливается для каждого обязательства по страхованию в законе или договоре.

Любая деятельность человека связана с определенным риском. Риск — понятие многоплановое. Риск — это сама опасность или слу​чайность, от которой производится страхование. Вместе с тем можно считать, что риск — это степень или величина ожидаемой опасности.

Риск характеризуют вероятность и случайность, оценка и волевое регулирование. Вероятность означает, прежде всего, возможность наступления определенного события. Под случайностью понимается то событие, относительно которого мы не имеем достаточно полного знания, потому что некоторые сопутствующие ему обстоятельства неизвестны или потому что эти обстоятельства так сложны, что не поддаются нашему учету. При отсутствии вероятности и случайности отношения страхования возникнуть не могут.

Установление объема риска на стадии заключения договора стра​хования приобретает настолько важное значение, что предопреде​ляет законодательно закрепленную обязанность страхователя инфор​мировать страховщика обо всех известных ему обстоятельствах, имеющих значение для определения степени страхового риска и его оценки.

Характер риска, то есть его природа, взят за основу при видовой классификации страхования. Так, различают страхование от огня и других опасностей, страхование от несчастных случаев и болезней, страхование от загрязнения окружающей среды и т. п.
С учетом сферы применения риски подразделяются на экологи​ческие, транспортные, политические и специальные (существуют при страховании перевозок).

Страховой риск можно рассматривать как событие или действие. Страховой риск в значении события имеет преимущественное упо​требление и в этом качестве может быть сопоставлен со страховым случаем. Однако различия этих элементов страховых правоотноше​ний проявляются в том, что страховой риск — это только вероятность и возможность наступления определенного события, а страховой случай — событие уже наступившее, свершившееся.
Последствия реализации страхового риска должны быть объективно измеримы и иметь денежное выражение для осуществления страхов​щиком компенсационных выплат. Признаком страхового риска явля​ется его правомерность, это означает, что страховой риск не должен быть связан с интересами, страхование которых не допускается по закону.

Как уже упоминалось, результатом реализации страхового риска является страховой случай. Наступление страхового случая является единственным основанием для страховщика произвести выплату страхового возмещения страхователю (застрахованному лицу) либо выгодоприобретателю. Обстоятельство считается страховым случаем, если оно полностью отвечает указанным в договоре признакам. Событие или обстоятельство, предусматриваемое договором страхо​вания, должно быть случайным, то есть его наступление не должно находиться в причинной связи с виновным поведением участников страховых правоотношений. Безусловным основанием для отказа страховщиком в выплате страхового возмещения являются умыш​ленные действия страхователя (застрахованного лица) или выгодоприобретателя, направленные на наступление страхового случая, или совершение страхователем или лицом, в пользу которого заключен договор страхования, умышленного преступления, находящегося в прямой причинной связи со страховым случаем.
Форма договора страхования имеет в определенных случаях реша​ющее значение для действительности договора. В Германии, Франции, Нидерландах, США предусматривается обязательная письменная форма договора страхования, несоблюдение которой влечет его недей​ствительность. Данное требование не распространяется на договоры обязательного государственного страхования, которое осуществля​ется на основе закона или другого нормативного акта. Несмотря на то что в Англии обязательная письменная форма договора предусмотрена только для морского страхования (ст. 22 Закона о морском страхова​нии 1906 года), на практике договоры страхования заключаются также в письменной форме.

При заключении договора страхования существует ряд особенно​стей, выработанных в торговом обороте. Договор страхования заклю​чается на основании заявления на страхование, поданного потен​циальным страхователем страховщику. Форма стандартного заявления по каждому виду страхования разрабатывается страховщиком в форме вопросника. Страховщик, приняв заявление на страхование, содер​жащее информацию для возможности оценить принимаемый риск, вправе ссылаться лишь на те обстоятельства, которые обозначены в заявлении. Такой подход вынуждает страховщиков составлять очень подробные заявления-вопросники, положения которых ложатся в основу договора страхования. Заявление на страхование является офертой.

В ряде стран, например в Германии, заявление, подписанное стра​хователем, связывает его обязательствами в установленный период заключить договор страхования со страховщиком. Законом установ​лены различные сроки для акцепта предложения страхователя стра​ховщиком (по разным видам страхования — от двух до шести недель). При этом законодательство Германии (ст. 81 Закона о договоре стра​хования, ст. 5 Закона об обязательном страховании ответственности автовладельцев) содержит некоторые исключения из этого правила, а именно: податель заявления может отменить его в течение 14 дней, если оно направлено на заключение договора страхования со сроком дей​ствия более одного года. Это право на отмену заявления должно быть разъяснено потенциальному страхователю страховщиком. Во Фран​ции и Нидерландах заявление не носит обязывающего характера, и соответственно там нет установленных сроков для акцепта предло​жения страховщиком. Однако при принятии решения о заключении договора страхования должны соблюдаться разумные сроки.
В Англии заявление не обязывает ни одну из сторон. Оно создает оферту, которую страховщик вправе акцептовать или отвергнуть (Adie v. The Insurances Corporation, 1898 г.). В свою очередь, страхо​ватель может в любой момент до заключения договора страхования отозвать свое заявление. Такие же права страхователю предоставляет и законодательство США. Положениями ст. 11.13-7.1-11.13-8.5 Стра​хового кодекса штата Нью Джерси установлено, что страхователь имеет возможность в течение 10 дней с момента подписания страхо​вого полиса и его направления страховщику отказаться от страхо​вания, потребовать признания страхового договора недействитель​ным и возврата уплаченной страховой премии. Напротив, согласно ст. 6.129 Гражданского кодекса Нидерландов оферта не может быть отозвана, если она содержит условия, которые могут быть акцептованы.
При решении вопроса о моменте возникновения у сторон по дого​вору страхования прав и обязанностей необходимо различать момент заключения договора, момент вступления в силу договора, момент наступления ответственности страховщика (период страхования). Моментом заключения договора страхования считается достижение сторонами соглашения по всем существенным вопросам в требуемой законом форме путем подписания сторонами текста договора либо выдача страховщиком страхователю надлежаще оформленного страхо​вого полиса, свидетельства, сертификата. Момент вступления дого​вора в силу определяется либо общими нормами гражданского права, либо условиями договора. В соответствии с законодательством Герма​нии договор страхования вступает в силу с момента уплаты первого страхового взноса (ст. 5 Закона о договоре страхования). Во Фран​ции договор вступает в силу с момента, определенного в договоре. Законодательство Нидерландов устанавливает, что договор вступает в силу с момента его заключения, если самим договором не установ​лено иного (ст. 6.221 Гражданского кодекса Нидерландов). Анало​гичное правило действует и в Англии. Обусловленность вступления договора страхования в силу фактом уплаты страхового взноса ско​рее определяет момент вступления в силу ответственности страхов​щика. Это соответствует сущности страхования, в силу которой обязанность страховщика выплатить страховое возмещение наступает после уплаты ему страховой премии. Как определено в п. 2 ст. 38 германского Закона о договоре страхования, уплата премии является предпосылкой для начала ответственности страховщика.
Однако на практике часто встречается отклонение от этого пра​вила в пользу страхователя путем использования расширенной ого​ворки об уплате премии. В соответствии с расширенной оговоркой страховая защита может предоставляться сразу с момента заключе​ния договора, до уплаты страхового взноса. Однако у страхователя существует обязанность уплатить премию в установленные в дого​воре страхования сроки. В случае неуплаты в установленные сроки премии или ее первого взноса страховщик освобождается от испол​нения своих обязательств, он также вправе расторгнуть договор стра​хования.

В договоре страхования в странах с континентальной системой права в обязательном порядке в соответствии с требованиями законо​дательства должны быть указаны дата заключения, имя или наименова​ние страхователя и страховщика, их адреса и банковские реквизиты, срок действия договора, застрахованные риски (в Германии также риски, не подлежащие страхованию), страховая сумма (Франция, Нидерланды), размер страховой премии (Франция, Нидерланды), обязательства страховщика и страхователя (Германия, Нидерланды), а также любые обязательства, относящиеся к страхователю.
В Англии в морском страховании единственным обязательным условием договора является указание имени или наименования стра​хователя, все остальные условия договора определяются соглашением сторон.

Значительная степень свободы сторон в гражданском обороте, присущая англо-саксонской системе гражданско-правового регули​рования сделок, предоставляет сторонам договора страхования само​стоятельно определять его условия. Нормы общего права в области договора страхования носят диспозитивный характер. Вместе с тем нельзя говорить о вседозволенности сторон, так как сложились чет​кие традиционные правила, основанные на решениях судов различ​ных уровней.

Обязанности страхователя. Одной из основных обязанностей по договору страхования у страхователя является уплата страховщи​ку страховой премии. Помимо уплаты страховой премии на страхо​вателя возлагается еще ряд обязательств, которые распространяются на весь срок действия договора. Законодательство, судебная практика и доктрина права зарубежных стран исходят из того, что стороны дого​вора должны соблюдать принцип наивысшего доверия. Этот принцип вытекает из сущности договора страхования, в котором значитель​ную роль играет элемент риска, поскольку невозможно предсказать, наступят или нет страховые события. В свете этого при заключении договора страхования страхователь обязан сообщать страховщику о всех известных ему обстоятельствах, имеющих существенное значение для вероятности наступления страхового случая и размера возмож​ных убытков от его наступления (страхового риска), если эти обстоя​тельства не известны и не должны быть известны страховщику. Также страхователь обязан сообщать страховщику о ставших ему извест​ными значительных изменениях в обстоятельствах, сообщенных страховщику при заключении договора страхования, которые могут существенно повлиять на изменение степени риска. Поскольку выводы страховщика о степени риска и согласие на заключение договора страхования базируются на сведениях, полученных от страхователя, последний обязан проявлять высшую степень добросовестности.
На страхователя также возлагается обязанность по добросовест​ному, бережному отношению к объекту страхования, при наступле​нии страхового случая страхователь должен принять все возможные и разумные меры для снижения размера ущерба. В страховом праве существует твердо установленный принцип, что страхование не должно служить для страхователя источником выгоды. Страхование не избав​ляет страхователя от обязанности заботиться о предмете страхования, более того — страхование налагает эту обязанность. Страховщик не обязан нести не предусмотренный договором страхования риск, обу​словленный прекращением всяких забот о застрахованном предмете (ст. 6 Закона о договоре страхования Германии; ст. 7.12.2.18 Граж​данского кодекса Нидерландов; дело Brook v. Trafalgar Insurance Co., 1946 г., Англия).

Невыполнение страхователем установленных договором страхо​вания требований, несоблюдение им принципа наивысшего доверия дает основание страховщику требовать признания договора недей​ствительным, а также может привести к тому, что при наступлении страхового события страховщик будет иметь право на отказ в стра​ховой выплате. В Германии и во Франции право страховщика рас​торгнуть договор страхования и отказать в страховом возмещении ставится в зависимость от вины страхователя в нарушении своей обязанности. Если страхователь при заключении договора страхо​вания не сообщил страховщику о существенных обстоятельствах по ошибке, без наличия вины или умысла, страховщик вправе не рас​торгать договор страхования, а потребовать от страхователя уплаты дополнительной страховой премии. При наличии умысла страховщик вправе расторгнуть договор в течение 30 дней с момента обнаруже​ния факта обмана без возврата части страховой премии страхователю. В случае уменьшения степени риска во время действия договора стра​хования по законодательству Германии, Франции страхователь имеет право требовать уменьшения размера страховой премии; если стра​ховщик не уменьшит размер страховой премии, страхователь вправе требовать прекращения договора страхования и возврата части стра​ховой премии в размере разницы между фактически уплаченной и подлежащей уплате с учетом изменения степени риска.
В Англии информация, представленная страхователем, рассматри​вается как важнейший элемент договора страхования. Право Англии позволяет страховщику оспаривать заключенный договор страхова​ния даже в случае добросовестного умолчания или неверного пред​ставления страхователем существенной информации.
В законодательстве Германии (Закон о договоре страхования) и Нидерландов (Гражданский кодекс) содержатся нормы, обязыва​ющие страхователя принимать доступные и разумные меры к пред​отвращению и уменьшению ущерба при наступлении страхового случая. При наступлении страхового события страхователь обязан четко следовать инструкциям страховщика и имеет при этом право на компенсацию расходов, направленных на предотвращение или уменьшение размера ущерба. Во Франции отсутствуют законода​тельные нормы, устанавливающие подобную обязанность страхо​вателя, однако применяются нормы договоров с учетом принципа добросовестности их исполнения. В Англии обязанность страхова​теля по предотвращению ущерба и спасению имущества установлена законом только применительно к договорам морского страхования. Расходы по спасению подлежат компенсации страховщиком, но только в пределах установленной договором страхования страховой суммы.

Умышленное неисполнение этой обязанности страхователем также может привести к отказу в выплате страхового возмещения или уменьшению его размера.

Обязанности страховщика. Главной обязанностью страховщика по договору страхования является выплата страхового возмещения страхователю или выгодоприобретателю при наступлении опреде​ленного договором страхового случая (события), то есть компенсация страхователю понесенного ущерба.

Принятое на себя страховщиком обязательство подлежит испол​нению после рассмотрения требования страхователя о выплате ему (выгодоприобретателю или застрахованному лицу) страхового возме​щения. Страховщик на основе представленных страхователем доку​ментов обязан установить факт наступления страхового случая и определить размер понесенного ущерба. Бремя доказывания наступ​ления страхового случая лежит на страхователе. При установлении факта наступления страхового случая и его причин страховщик вправе запрашивать сведения у правоохранительных, пожарных органов, медицинских учреждений, проводить экспертизу, а также собствен​ное расследование обстоятельств наступления страхового случая. Если в ходе проведенных расследований или судебных разбира​тельств выяснится, что произошедшее событие не является страхо​вым, то страховщик вправе взыскать со страхователя произведенные им затраты на экспертизу, судебные издержки и т. п.
В обязанности страховщика входит компенсация расходов, поне​сенных страхователем, для уменьшения размера ущерба. Такие рас​ходы компенсируются страховщиком даже в том случае, если принятые меры оказались безуспешными.
Как правило, договоры страхования предусматривают срок вы​платы страхового возмещения, например, в Германии уже через месяц после получения претензии страховщик обязан произвести авансо​вые платежи в размере минимальной суммы, которую ему предстоит выплатить. Однако на практике сроки по установлению размера ущерба невозможно четко определить, особенно ярко это проявля​ется в морском страховании, страховании экологических рисков. Связанное с разбирательством по страховому случаю уголовное дело или судебный процесс приостанавливают срок выплаты страхового возмещения.
На страховщика возлагаются многочисленные дополнительные обязанности, которые либо основываются на конкретных предписа​ниях закона, либо были установлены судами в интересах страхова​телей. Их суть состоит в том, что страховщик на всех этапах действия договора страхования обязан давать страхователям разъяснения и указания. Страховщик обязан предоставлять страхователю так называ​емую информацию потребителя как до заключения договора страхо​вания, так и в течение его действия. Это касается условий страхования, возможности заявления страхователем возражений, отмены заявле​ния на страхование, сроков уплаты страховых премий. Страховщик обязан разъяснить страхователю все правовые последствия невыпол​нения требований, предъявляемых к страхователю договором стра​хования.

Основания прекращения договора страхования устанавлива​ются в договоре страхования с учетом требований законодательства. Договор может быть прекращен в связи с истечением срока его дейст​вия (ст. 7.17.1.15 Гражданского кодекса Нидерландов), исполнением страховщиком своих обязательств по страховой выплате в полном объеме, ликвидацией страхователя, являющегося юридическим лицом, или смертью страхователя, если договором страхования не преду​смотрена возможность замены страхователя (в Англии смерть стра​хователя как основание прекращения договора признано в судебном решении по делу Стюарт против Фримана, 1903 г.), ликвидацией страховщика, вступлением в силу судебного решения о признании до​говора недействительным, расторжением договора по соглашению сторон.

Одним из оснований прекращения договора может являться не​исполнение страхователем своих обязательств по уплате страховой премии. В Германии установлено, что если страховщик в течение трех месяцев с момента истечения установленного договором срока по уплате страховой премии не предъявит в судебном порядке претен​зию к страхователю по уплате премии (п. 1 ст. 38 Закона о договоре страхования), договор считается расторгнутым. В случае неуплаты последующих за первым взносом платежей страховщик освобожда​ется от исполнения обязательств только в случае, если он напомнил страхователю об установленных сроках платежа. Во Франции стра​ховщик должен предъявить окончательное требование страхователю в течение 10 дней с момента просрочки платежа. Если в течение 30 дней после направления такого требования страхователь не опла​тил взнос, договор считается расторгнутым.

Также договор страхования может быть прекращен в связи с тем, что отпала возможность наступления страхового случая, например, произошла гибель или утеря застрахованного имущества по иным причинам, чем предусмотренные в договоре страхования как страхо​вой случай, или страхователь прекратил осуществлять предприни​мательскую деятельность, в связи с осуществлением которой была застрахована его ответственность. В таких случаях страховщик обя​зан вернуть страхователю часть уплаченной страховой премии, раз​мер которой будет пропорционален неистекшему сроку действия договора страхования. В Германии условия прекращения договора страхования подробным образом регулируются ст. 6, 8, 15, 24, 39 и 70 Закона о договоре страхования 1908 года.

По английскому праву договор страхования может быть признан недействительным, если одна из сторон договора страхования — страхователь является резидентом государства, которое находится в состоянии войны с Соединенным Королевством.

Важным элементом страховых отношений является суброгация. Целью страхования является возмещение понесенных страхователем убытков. Вследствие этого в праве большинства стран признается недопустимым получение страхователем наряду со страховым воз​мещением компенсации от третьих лиц, которые в силу закона или договора являются ответственными за причиненный ущерб, так как в этом случае будет иметь место неосновательное обогащение стра​хователя. В связи с этим к страховщику, выплатившему страховое возмещение, переходят все права страхователя, которыми он обла​дает в отношении третьих лиц — причинителей ущерба, в пределах уплаченной суммы страхового возмещения (право суброгации).

Суброгация представляет собой перемену кредитора в страховом обязательстве. Перемена кредитора в обязательстве в порядке суброга​ции происходит в момент выплаты страхового возмещения. Здесь нет договора об уступке требований.

От суброгации (частного случая перемены лиц в обязательстве на стороне кредитора) надо отличать регрессные требования нового кредитора к должнику. Если при суброгации происходит замена кре​дитора, а страховое обязательство сохраняется, то при регрессе возни​кает новое (регрессное) обязательство, которое носит производный характер от первоначального обязательства. Иначе говоря, регрес​сное обязательство обладает признаками относительной самостоя​тельности.

При суброгации право требования, перешедшее к страховщику, осуществляется им с соблюдением тех же самых правил, что и право требования первоначального кредитора в обязательстве. Так, напри​мер, исковая давность по требованиям, предъявляемым в порядке суброгации, берет свое начало не с момента выплаты страхового возмещения страховщиком, а с момента возникновения у страхова​теля требования к лицу, ответственному за вред.

В некоторых странах, например в США, принцип суброгации может быть применен только в том случае, если это прямо предусмот​рено в договоре. В Германии, Франции, Нидерландах право на суб​рогацию предусмотрено законодательством.

Для реализации страховщиком своего права на суброгацию уста​навливается обязанность страхователя обеспечить возможность предъявления требований к лицу, ответственному за убытки, возме​щенные в результате имущественного страхования. Таким образом, страхователь (выгодоприобретатель) обязан передать страховщику все документы и доказательства и сообщить ему все сведения, необхо​димые для осуществления страховщиком перешедшего к нему права требования.

В том случае, если страхователь (выгодоприобретатель) отказался от своего требования к лицу, ответственному за убытки, возмещенные страховщиком, или осуществление этого права стало невозможным по вине страхователя (выгодоприобретателя) (пропущены претен​зионные сроки и т. п.), со стороны страховщика могут применяться санкции: полностью или в определенной части страховщик освобож​дается от обязанности выплатить страховое возмещение и вправе потребовать возврата излишне уплаченной суммы возмещения.
Представляет интерес ситуация, когда лицо, ответственное за убытки, также застраховано. В этом случае решение вопроса переме​щается, по существу, в сферу отношений между двумя страховщиками, между которыми нередко существует заключенное ранее соглашение, на основе которого распределяются расходы по страховому возмеще​нию. Так, на случай столкновения автомашин, застрахованных в раз​ных страховых организациях, последние могут иметь соглашение об отказе от взаимных претензий, и в этом случае принцип суброгации не будет действовать. В связи с этим большое значение приобретает вопрос о том, может ли потерпевший или заменивший его в порядке суброгации страховщик предъявить непосредственный иск к стра​ховщику ответственности третьего лица. В Германии такая возмож​ность предусмотрена только в отношении страхования гражданской ответственности автовладельцев, в Англии — только в случае банкрот​ства страхователя ответственности, во Франции такое право на предъ​явление иска ничем не ограничено.
В личном страховании принцип суброгации не действует, и стра​хователю не возбраняется помимо страхового возмещения требовать компенсацию ущерба с лица, его причинившего, получая тем самым двойное возмещение.
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1. Понятие кредитных и расчетных правоотношений.
В гражданском и торговом обороте термин «кредит» используется экономистами, коммерсантами и юристами, однако в целом ряде слу​чаев коммерсанты и экономисты в это слово вкладывают более широ​кий смысл, нежели это принято в юриспруденции. Юристы исходят из того, что кредитом является предоставление чаще всего денег, а иногда и товаров в долг, с обязательством вернуть в установленный срок ту же самую сумму с начислением соответствующих процентов или товары того же рода и в том же количестве.

В торговом обороте возникло устойчивое понимание того, что термины «кредитные отношения», «кредитование» тесно связаны, прежде всего и главным образом, с оборотом денег и денежными обязательствами. Однако иногда употребляется выражение «товар​ный кредит», при этом коммерсанты имеют в виду предоставление товаров по договору займа. В некоторых случаях в торговом обороте называют товарным кредитом также предоставление товаров по дого​вору с обязанностью погасить долг в денежной форме с отсрочкой или рассрочкой платежа. По существу такие отношения являются договором купли-продажи и к договору займа никакого отношения не имеют. Широко распространенная в розничной торговле продажа потребительских товаров в кредит является продажей товаров с рас​срочкой платежа. Вместе с тем в сфере потребительской торговли получило широкое распространение предоставление банками и дру​гими финансовыми институтами так называемых потребительских денежных займов, то есть предоставление кредитов потребителям для приобретения потребительских товаров и услуг.

Экономисты часто говорят, что если в договоре купли-продажи или любом другом договоре кредитор по денежному обязательству соглашается с отсрочкой платежа с момента получения товара или иной ценности, он тем самым предоставляет должнику кредит сро​ком на один месяц, поскольку должник может в течение указанного времени пользоваться причитающимися ему деньгами. Такой кредит называют коммерческим кредитом. Очень часто для документального оформления коммерческого кредита используются векселя.
Идеальным способом исполнения договорных обязательств явля​ется одновременное их исполнение сторонами, однако в реальной жизни очень часто нет практической необходимости и экономиче​ской возможности или целесообразности такого одновременного исполнения. Когда требуется единовременное исполнение договора, плательщик может быть поставлен перед необходимостью мобилиза​ции значительных денежных ресурсов, которых к моменту исполнения у должника может и не быть. В таких случаях прибегают к исполь​зованию банковского кредитования. Банковский кредит — это кре​дит, предоставляемый банками и иными кредитными организациями. Банки являются важнейшим звеном капиталистического хозяй​ства, они сосредоточивают в своих руках колоссальные финансовые ресурсы, формирующиеся из временно свободных денежных средств, и предоставляют их во временное пользование в виде кредитов.
Юристы исходят из того, что кредит и возникающие в связи с предоставлением кредита кредитные правоотношения представляют собой правоотношения по договору денежного займа или денежной ссуды в торговом обороте. В процессе практического исполнения обязательств из кредитных правоотношений происходит движение ссудного капитала, без которого невозможно динамичное развитие промышленности, науки, предприятий социальной сферы. Кредитные правоотношения в основе своей имеют, прежде всего, гражданско-правовой договор или одностороннюю сделку. Они могут возникать как совершенно самостоятельное правоотношение, но часто являются составным элементом более сложных правоотношений комплексного характера.
В гражданском и торговом обороте абсолютное большинство сделок носит возмездный характер. Участники хозяйственной дея​тельности, предоставляющие своим контрагентам товары, услуги, выполняющие работы, получают эквивалентные ценности — реже в натуральной форме, чаще в денежной, то есть возникают денежные обязательства. Правоотношения по исполнению и принятию испол​нения по денежному обязательству получили название расчетных правоотношений. Исполнение денежного обязательства путем совер​шения платежа наличными представляется наиболее надежным спо​собом производства расчетов, поскольку является окончательным и безусловным способом прекращения обязательства, однако такой способ производства расчетов применяется в основном в розничной торговле и, как правило, не вовлекает значительные суммы, хотя об​щий оборот наличных денег в разных странах весьма значителен.
В торговом обороте при производстве расчетов между их участ​никами — торговыми товариществами, корпорациями, компаниями и другими субъектами торговых и гражданских сделок — исполнение денежных обязательств осуществляется путем производства безна​личных расчетов. Производство безналичных расчетов невозможно без участия в таких правоотношениях, по меньшей мере, одного банка, при условии, что должник и кредитор по денежному обязательству имеют счета в этом банке. Такие правоотношения приобретают до​вольно сложный характер как по кругу субъектов, так и по источни​кам правового регулирования, с одной стороны, отношений банков с их клиентами и, с другой стороны, отношений между банками, вовле​ченными в процесс исполнения обязательств. Банк, обслуживающий клиента, у которого возникла необходимость произвести расчеты со своим контрагентом, не участвует ни в создании правоотношений, послуживших основанием для совершения расчетов, ни в исполне​нии обязательств, возникших из таких правоотношений. Платежи осуществляются банками только по воле их клиентов, по их прямому указанию.

При осуществлении расчетных операций безналичного характера возникают три группы правоотношений с разными субъектами и раз​личным правовым регулированием:

а)
правоотношения между должником (плательщиком) и получате​лем платежа (кредитором). Такие правоотношения могут быть самыми разнообразными как по основаниям возникновения, так и по содержанию и правовой природе. Они могут как возникать по гражданско-правовому основанию (договорные и внедоговорные обязательства, требующие своего исполнения в денежной форме), так и вытекать из административно-правовых отношений (уплата штрафа за административное правонарушение). Эти правоотношения составляют правовую основу вытекающих из них платежей и расчетов и регулируются нормами гражданского, административного, финансового права. 

Для регулирования этих отношений не требуется специального законодательства, регулирующего банковские операции, хотя сами по себе платежные операции осуществляются через банки;
б)
правоотношения между банком плательщика и самим плательщиком как клиентом банка и соответственно отношения между банком получателя платежа и получателем платежа. На эти правоотношения помимо общих норм гражданского права, определяющих общие принципы договорного права и статус юридического лица, распространяется довольно сложное специальное законодательство, регулирующее правовое положение банков и банковскую деятель​ность. Огромное значение имеют уставы самих банков, задействован​ных в проведении той или иной расчетной операции, правила обслу​живания клиентов, инструкции, регулирующие порядок открытия и правовой режим банковских счетов. Существенное влияние на право​вое регулирование отношений между банком и его клиентами имеют нормы, издаваемые соответствующими вышестоящими банками, осу​ществляющими общий надзор за деятельностью коммерческих банков, а также правила и инструкции, издаваемые самими коммерческими банками, а в некоторых случаях — обычаи;

в) правоотношения между банками кредитного и расчетного характера, возникающие при проведении соответствующих операций по поручению их клиентов, регулируются многочисленными нор​мами, принимаемыми соответствующими органами разного уровня. Большое значение как источник правового регулирования имеют обычаи, сложившиеся в банковской практике. Становление денежных систем и банковского дела в каждой стране имело свои исторические особенности, что, вне всякого сомнения, наложило свой отпечаток на развитие законодательства. Между банками заключаются согла​шения о порядке расчетов и ведении счетов, корреспондентские соглашения.

В первой трети XX века Международная торговая палата, про​водя работу по кодификации международных обычаев в банковской сфере, разработала «Унифицированные правила и обычаи для доку​ментарных аккредитивов», «Унифицированные правила по инкассо», «Унифицированные правила по договорным гарантиям», которые носят рекомендательный характер, но признаются практически всеми банками, участвующими в производстве международных расчетов. Комиссией ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ) была разработана и в 1995 году одобрена Конвенция ООН о независи​мых гарантиях и резервных аккредитивах.

2. Банки и банковские сделки.
Функционирование экономики современного общества невоз​можно без четко отлаженной системы мобилизации денежных дохо​дов и сбережений и превращения их в капитал. Главным звеном такой системы являются банки. Предшественником современного банка с его многогранными функциями и гигантским денежным оборотом был средневековый меняла, который принимал вклады от купцов, предоставлял им кредит, осуществлял переводы денежных сумм из одного города в другой и т. д. Позднее купцами были созданы полу​чившие название банков специальные организации для осуществле​ния указанных функций, а также производства безналичных расчетов между своими клиентами.

Банк — это юридическое лицо, которое имеет право привлекать во вклады денежные средства физических и юридических лиц, раз​мещать таким образом полученные средства от своего имени и за свой счет на условиях возвратности, платности, срочности, открывать и вести банковские счета физических и юридических лиц, прини​мать к оплате чеки, векселя, иные ценные бумаги, выпускать кре​дитные карточки, выдавать аккредитивы, принимать и осуществлять денежные переводы и электронные платежи и ряд других сделок и операций.

В современных государствах рыночной экономики банки пред​ставляют собой особый вид предприятия, занимающегося пред​принимательской деятельностью в специфической сфере ссудного капитала, осуществляя его мобилизацию, движение и распределение. Правовой формой банковского дела является чаще всего форма тор​гового товарищества, и в частности акционерного общества.
Существует несколько видов банков:
эмиссионные, осуществляющие эмиссию банкнот и контроль за функционированием всей банковской системы страны и явля​ющиеся ее центрами;

коммерческие, предоставляющие функционирующим предприни​мателям кредиты в области промышленности и торговли за счет средств, получаемых в виде вкладов, и являющиеся основным зве​ном в кредитной системе изучаемых государств. Коммерческие банки предоставляют весь комплекс услуг участникам граждан​ского и торгового оборота. Этот сектор банковского бизнеса в XX веке значительно усложнился — появились новые услуги, технологии и управленческие подходы. Большое значение имеют сберегательные банки, позволяющие сохранять сбережения насе​ления в виде вкладов. Аккумуляция сбережений населения может осуществляться различными юридическими лицами, например ссудо-сберегательными ассоциациями, создаваемыми в форме организации на паях или в форме акционерного общества, кре​дитными обществами и некоторыми другими;

инвестиционные, занимающиеся долгосрочным кредитованием целых отраслей экономики государства;

специализированные, осуществляющие финансирование и креди​тование предпринимателей в отдельных сферах деятельности (ипотечные, строительные,  сельскохозяйственные, внешнетор​говые и др.).
В XX веке для банковского дела были характерны гигантская концентрация и централизация банковского капитала, возникнове​ние и рост банковских монополий, укрупнение банковского кредита и удлинение его сроков, выход банков за рамки кредитных операций и сращивание монополистического банковского капитала с моно​полистическим промышленным капиталом. Эта тенденция наблюда​ется и в начале XXI века.

Банки осуществляют свою деятельность посредством соверше​ния различных гражданско-правовых сделок, получивших название банковских. Выделение сделок, совершаемых банками, в отдельную правовую категорию обусловлено скорее их экономическим содер​жанием, особенностями объекта сделки, спецификой банковской деятельности вообще, нежели соображениями юридического харак​тера, поскольку банковские сделки с правовой точки зрения пред​ставляют собой договор займа либо комиссии, поручения, хранения и т.д.

Хотя ко многим банковским сделкам применимы общие нормы гражданского и торгового права, деятельность банков в зависимости от их категории регулируется многочисленными специальными актами различной юридической силы. Так, с созданием Международного валютного фонда очень важным источником правового регулирова​ния банковской деятельности, в особенности центральных эмиссион​ных банков, стал устав МВФ — документ международно-правового характера. На регулирование порядка совершения платежей направ​лены заключаемые в периоды введения валютных ограничений и отмены конвертируемости валют международные платежные согла​шения, межбанковские соглашения о порядке ведения счетов и по другим вопросам.

Огромное значение в регулировании банковской деятельности имеют источники внутреннего права, и прежде всего законы. Правовое положение эмиссионных банков определяется специальным законода​тельством, например положение Банка Франции — Законом 1945 года, с изменениями 1973 года, Банка Англии — Законом о национализа​ции 1946 года, а правовое положение банков, действующих в форме торгового товарищества, регулируется законодательством о торговых товариществах.

Непосредственная деятельность банков по осуществлению теку​щих операций регулируется законами. Например, в ФРГ порядок получения разрешения на совершение банковских сделок, кредитные операции банков, порядок взимания процентов по предоставляемым кредитам и другие вопросы регулируются Законом о банках 1961 года. Наиболее крупным законодательным актом по объему регулируемых отношений является ЕТК, где значительная часть статей посвящена регулированию банковских сделок и операций с ценными бумагами. Тем самым ЕТК оправдывает название «кодекс банкиров».
Источниками правового регулирования являются также норматив​ные акты, издаваемые органами исполнительной власти. Актами пра​вительства часто вводятся валютные ограничения. Так, в 1971 году в Швейцарии был принят закон, предоставляющий правительству право принимать меры для защиты валютной системы страны без кон​сультаций с парламентом.

Источниками правового регулирования являются также положе​ния, содержащиеся в уставах банков, инструкции, издаваемые самими банками, а также многочисленные формуляры, используемые в бан​ковской практике для оформления банковских сделок.
Отдельные операции банков не урегулированы в законодатель​стве, а совершаются в соответствии с установившимися в банковской практике обычаями, которые становятся объектом международной унификации в рамках Международной торговой палаты — правила обыкновения в области документарного аккредитива и по соверше​нию инкассовых операций.

Банки представляют собой, с одной стороны, центры консолида​ции денежного капитала, и с другой — централизацию заемщиков. Привлечение денежных средств и их распределение между функцио​нирующими предпринимателями составляет главную функцию банков. Поэтому сделки, совершаемые банками в процессе осуществления этой функции, принято делить на активные и пассивные.
К активным сделкам условно относятся сделки, направленные на получение банком прибыли за счет начисления процентов на предо​ставленные кредиты и займы. В активных сделках банк выступает в качестве кредитора (заимодавца). В банковской практике и эконо​мической литературе займы, предоставляемые банками, называют юридически неточным, но уже устоявшимся и получившим всеобщее признание термином «ссуды» (см. § 3 данной главы).
Ссуды предоставляются банками под залог различных ценностей — под ценные бумаги (акции и облигации), под товары и товарораспо​рядительные документы. Получая деньги, заемщик передает в залог банку указанные ценные бумаги или товарораспорядительные доку​менты с обязательством выкупить их в установленный срок, нарушение которого дает банку право продать бумаги или товар и из полученной суммы погасить задолженность с процентами. При получении ссуды под товары осуществляется ипотека движимости, поскольку владение товарами остается у заемщика, а банк получает только документы и залоговое право.
В настоящее время предоставление кредитов составляет ядро бан​ковской деятельности. Юридическим и физическим лицам предостав​ляются различные виды кредитов: коммерческие, потребительские, под залог недвижимости и на цели образования.

К активным операциям банка также относится предоставле​ние кредитов в форме акцептного кредита — между банком и его клиентом заключается договор, по которому клиент приобретает право выставлять на банк тратты (переводные векселя). Банк обя​зуется их акцептовать и по наступлении срока платежа оплатить, а клиент, в свою очередь, — своевременно возместить расходы банка.

Банки предоставляют кредит своим клиентам, имеющим текущие счета, в форме овердрафта (англ. overdraft означает «сумма, получа​емая по чеку сверх остатка на текущем счете»; «превышение кредита в банке»; «задолженность банку»). Кредитные отношения возникают, когда клиент выписывает чек или тратту на сумму сверх кредитного остатка на счете на свой банк, который обязан произвести платеж по документу из средств клиента, имеющихся на его счете, а в недо​стающей части — из своих средств, с последующим возмещением расходов клиентом.

Кредитные операции осуществляются также банками в виде предоставления онкольных кредитов (от англ. on call — «кредиты до востребования»). Заемщик имеет право получать кредит, предо​ставляемый ему банком по счету, в любое время по требованию и на неопределенный срок, но в пределах оговоренного лимита. Отноше​ния могут быть прекращены в любое время по требованию любой сто​роны. Онкольные кредиты предоставляются с обеспечением залога оборотными документами и ценными бумагами всех видов и без обес​печения. Онкольный кредит без обеспечения называется бланковым. Клиент банка оплачивает проценты только по суммам фактически полученного кредита.

Среди сделок, в результате совершения которых банки полу​чают прибыль, важное место занимают операции по учету векселей. Суть этих операций сводится к тому, что банк скупает векселя, срок платежа по которым еще не наступил, за сумму несколько меньшую, чем подлежащая выплате по векселю. Разницу между суммой, указан​ной в векселе, и ценой, за которую банк покупает ценную бумагу, называют учетной ставкой, и она составляет прибыль банка.
Для того чтобы стала экономически возможной кредитная дея​тельность банка, он должен мобилизовать денежные средства, то есть получить их взаймы. Мобилизуя денежные средства, банк выступает в качестве заемщика, он не получает прибыли от этих операций и сам должен платить проценты за пользование капиталом. Такие опера​ции называют пассивными. Среди пассивных операций прежде всего необходимо назвать депозитные операции — операции по приему вкладов у клиентов. Вклады бывают срочные и бессрочные. По сроч​ному вкладу клиент имеет право востребовать деньги не ранее обу​словленного срока, а банк обязан возвратить деньги в указанный срок, в то время как бессрочные вклады могут быть получены в любое время и в любой сумме в пределах внесенного вклада.
Вклады могут вноситься на текущие счета, с помощью которых осуществляются безналичные расчеты. Правовой основой отношений между клиентом и банком, открывающим счет, является договор банковского счета, по которому банк обязуется предоставлять весь комплекс услуг, главным образом, по оплате чеков. Ведение текущих счетов является очень важным средством экономической политики. Ведя текущие счета для нескольких предпринимателей, банк испол​няет как будто бы чисто техническую, исключительно подсобную операцию, но она дает возможность получать информацию о состоя​нии дел отдельных предпринимателей, контролировать их, влиять на них посредством расширения или сужения, облегчения или затруд​нения кредита.

Банки также осуществляют операции, которые могут быть квали​фицированы одновременно и как активные, и как пассивные. Такой операцией является ведение контокоррентных счетов, которые отли​чаются от текущих тем, что, принимая денежную сумму на конто​коррентный счет, банк совершает пассивную операцию и обязан выплачивать своему клиенту проценты, а предоставляя ему кредит по этому же счету, банк совершает активную сделку и взыскивает проценты. Расчеты отражаются в графах «дебет» и «кредит» конто​коррентного счета и производятся с клиентом через оговоренные промежутки времени по выведении сальдо.
Большое значение в деятельности банков имеют сделки, не совсем юридически точно называемые в банковской практике посредниче​скими, поскольку известно, что посредник не совершает юридических действий, а только способствует их производству другими лицами. В торговом обороте стороны стремятся к сбалансированности интересов и созданию гарантий того, что получение исполнения по дого​вору одной стороной возможно только против соответствующего исполнения другой стороной. В банковской практике для этих целей применяются аккредитивные и инкассовые операции.
По аккредитивной операции банк (банк-эмитент), действуя по просьбе и в соответствии с инструкциями клиента (приказодателя аккредитива), обязуется произвести платеж третьему лицу или при​казу третьего лица (бенефициару) или должен оплатить либо акцеп​товать переводные векселя, выставленные бенефициаром против предусмотренных документов, при условии соблюдения всех условий аккредитива.

По инкассовой сделке банк берет на себя обязательство в соот​ветствии с инструкциями клиента получить от имени и за его счет акцепт и/или платеж от третьего лица по представленным на инкассо документам, или выдать коммерческие документы против акцепта и/или платежа, или выдать документы на других условиях.
Для инкассовой и аккредитивной операции характерно то, что, хотя основной договор, во исполнение которого стороны осущест​вляют платежи в форме инкассо или аккредитивной форме, может предусматривать обязанность одной стороны передать другой сто​роне товар или какую-то вещь, а другую сторону может обязывать принять вещь, банки практически никогда не принимают товар и не имеют никакого фактического касательства к товару, являющемуся предметом договора. Банки осуществляют операции только с доку​ментами.

Банки активно занимаются инвестиционной деятельностью, пре​доставляют услуги по управлению доверительной собственностью в тех странах, где существует этот правовой институт. Банки владеют недвижимостью, создают филиалы и управляют ими.
Банки осуществляют выпуск кредитных карточек, их проверку и заверение, прием чеков, проверку чеков и другие операции.
Банки совершают операции по переводу денежных сумм из одной местности в другую, исполняя договор поручения, часто выступают в качестве гарантов совершения их клиентами платежей, принимают на хранение ценные бумаги и иные документы, ювелирные изделия и драгоценности, сдают в аренду сейфы и оказывают некоторые дру​гие услуги.
3. Договоры ссуды и займа.

Производство расчетов является существенным и обязательным элементом всех отношений возмездного характера, в результате осу​ществления которых кредитор получает денежный эквивалент пре​доставленной им ценности или понесенного ущерба. Расчеты могут осуществляться путем совершения платежа наличными деньгами либо безналично — путем перечисления причитающихся средств через банки.

Часто в гражданском и торговом обороте возникает необхо​димость предоставления денег в долг. Такие отношения называются кредитными (от лат. creditum — «ссуда», «долг»). Кредитные отно​шения оформляются либо специальным договором ссуды или займа, либо путем выдачи векселя. Подобные отношения возникают также при выдаче чека и при совершении банковских операций.
Уже в римском гражданском праве признавалось существование двух различных договоров — ссуды (comodatum) и займа (mutuum). В период развития и становления капиталистических отношений в праве развитие регулирования двух указанных видов договоров пер​воначально пошло по пути обобщения договоров займа и ссуды в одну правовую категорию — договор займа — и признания договора ссуды разновидностью займа. Так, ст. 1874 ФГК говорит, что имеются два вида займа: заем вещей, которыми можно пользоваться без их уничто​жения, называемый займом для пользования (pret a usage), пли ссудой (commodat), и заем вещей, которые потребляются путем пользования. Последний вид соглашения называется потребительским займом (pret de consummation), или просто займом. Вместе с тем ФГК устанавли​вает совершенно самостоятельное регулирование для указанных видов соглашений. Этой же традиции следуют страны, гражданское право которых испытало на себе существенное влияние ФГК.
В наиболее поздних кодификациях законодательные органы дру​гих стран отказались от идеи обобщения договора займа и ссуды в одну правовую категорию, и уже ГГУ в его первой редакции прово​дило четкое различие между договорами ссуды (Leike) (§ 598) и займа (Darlehen) (§ 607), однако до последнего времени ГГУ не проводило различия между договором займа вещей, определяемых родовыми признаками, и договором денежного займа. Этому же принципу сле​дует и ШОЗ.

Унификация частного права в Европейском Союзе повлекла за собой необходимость внесения в ГГУ дополнений, касающихся потре​бительского кредита. В частности, вторая книга ГГУ была дополнена разделом 3 о финансовой помощи потребителям, урегулировавшим договор денежного займа.

Праву Англии и США известна категория «заем вещей для поль​зования» (loan for use) как родовое понятие, включающее и договор денежного займа (loan of money). В законодательстве более подробно урегулированы отношения, связанные с договором денежного займа.
Договор ссуды есть договор, в силу которого одна сторона (ссудо​датель) предоставляет безвозмездно другой стороне (ссудополучателю) вещь для пользования, а ссудополучатель обязуется по окончании договора возвратить вещь (ст. 1875 ФГК; § 598 ГГУ; ст. 305 ШОЗ).
Договор ссуды необходимо отграничивать от других видов согла​шений. Ссуда отличается от договора имущественного найма своей безвозмездностью; от договора займа — тем, что вещь передается ссудополучателю только в пользование, а не в собственность и не для потребления; от договора безвозмездного хранения — тем, что хра​нитель не имеет права пользования вещью, а обладает только правом владения; от договора дарения — тем, что ссудополучатель получает вещь во временное владение и в пользование, а одаряемый — навсегда и в собственность.

Договор ссуды является договором безвозмездным, поэтому в тор​говых отношениях он встречается чрезвычайно редко и нормы, регу​лирующие эти отношения, не находят практического применения в торговом обороте.

Договор ссуды по общему правилу является реальным, но стороны могут предусмотреть обязанность ссудодателя предоставить вещь в пользование и тем самым сделать договор консенсуальным.
Предметом договора является индивидуально-определенная вещь, которая может находиться в гражданском обороте и не потребляется в процессе пользования (ст. 1878 ФГК).

Ссудополучатель обязан как «хороший хозяин» или «рачительный глава семьи» заботиться об охране и сохранности полученной им вещи, нести расходы по поддержанию ее в исправности, а если пред​метом договора являются животные — то расходы по их кормлению. Ссудополучатель имеет право пользоваться вещами только в преде​лах, обусловленных в договоре, а в случае отсутствия таких предписа​ний — употреблять вещи для пользования, определяемого природой вещи. Нарушение этого правила влечет за собой обязанность возмеще​ния ссудодателю убытков, возникающих в результате ухудшения вещи из-за необусловленного или противоестественного пользования.
Несколько ссудополучателей, получивших по договору одну вещь, несут солидарную ответственность. Если ссудополучатель использует вещь в нарушение договора или не по ее естественному назначению, то он несет ответственность за ухудшение вещи, даже если ухудше​ние вещи произошло в результате случайного события. Естественное ухудшение вещи в процессе обусловленного в договоре пользования не влечет за собой обязанности возместить уменьшение стоимости вещи. В законах особо оговаривается запрет ссудополучателю пере​давать вещь третьим лицам. Ссудополучатель обязан вернуть вещь по истечении срока договора или по требованию ссудодателя, но не ранее того времени, которое необходимо для целевого использования вещи.

Ссудодатель может отобрать вещь, а также отобрать вещь, предо​ставленную в пользование, только по истечении срока договора, а при отсутствии оговоренного срока пользования вещь может быть истре​бована только после того, как она послужила для пользования, для которого она была предоставлена.

Договор ссуды также может быть расторгнут, если по непредви​денным обстоятельствам ссудодатель сам будет нуждаться в вещи, если ссудополучатель нарушает обусловленный режим пользова​ния имуществом, а также, если наступила смерть ссудополучателя (§ 605 ГГУ; ст. 309 ШОЗ). По праву Франции обязанности, которые возникают в силу договора ссуды, переходят к наследникам ссудода​теля и к наследникам ссудополучателя, за исключением случая, когда ссуда была предоставлена лишь в силу личных качеств ссудополуча​теля и ему лично, например музыкальный инструмент предоставлен во временное пользование музыканту.

В праве Англии и США заем вещей для пользования рассматри​вается как один из частных случаев зависимого держания (bailment).
Отношения по займу для пользования в английском праве в зако​нодательном порядке не урегулированы, и суды руководствуются в основном судебной практикой.

По договору займа одна сторона (заимодавец) передает деньги или другие вещи, определяемые родовыми признаками и которые по​требляются в процессе пользования, в собственность другой стороне (заемщику), которая обязуется возвратить полученное вещами такого же рода, качества и количества (§ 607 ГГУ; ст. 1892 и 1893 ФГК).

В принципе договор займа является договором реальным, однако стороны могут предусмотреть обязанность заимодавца предоставить заем, то есть заключить договор займа как консенсуальный, так назы​ваемый заем по соглашению. Право Швейцарии в регулировании отношений исходит из консенсуального характера договора займа, установив в ст. 312 ШОЗ, что договор займа обязывает заимодавца передать другому лицу право собственности на известную сумму денег или других заменимых вещей, а заемщик обязан возвратить такое же количество вещей такого же качества.

Договор займа может быть как возмездный (процентный), так и безвозмездный. Безвозмездный договор займа, если он заключен как реальный, является односторонним, поскольку заимодавец имеет только право требовать от заемщика возврата данного взаймы, а на заемщике лежит только обязанность возвратить полученное от заимо​давца. Если безвозмездный договор займа заключен как консенсуаль-ный, то он является двусторонним: обе стороны и имеют права, и несут обязанности. Заимодавец обязан предоставить указанные в договоре вещи обусловленного количества и качества. Он не обязан предо​ставлять обусловленное в договоре, если у него есть сомнение, что заемщик вернет долг вследствие ухудшения в его хозяйстве и иму​ществе, наступившего уже после заключения договора (ст. 132 ШОЗ; § 610 ГГУ). Вместе с тем заимодавец имеет право требовать возврата долга. Заемщик обязан возвратить основной долг, а по возмездному договору займа — заплатить еще и проценты, причем их уплата может быть предусмотрена договором, предметом которого являются не только деньги, но и другие движимые вещи (ст. 1905 ФГК).
Проценты вносятся с возвратом всей суммы долга, а если заем пре​доставлен на несколько лет — то в конце каждого года, календарного или финансового. Обязанность платить проценты по гражданским сделкам у заемщика существует только в случае, прямо предусмот​ренном в договоре, а по торговым сделкам такая обязанность презюмируется.

Если в договоре не указан срок возврата, то долг должен быть выплачен по требованию заимодавца; при этом законодательством предусматривается предоставление должнику льготного срока: шесть месяцев — в Швейцарии (ст. 318 ШОЗ) и от одного до трех месяцев, в зависимости от размера долга, — в ФРГ (§ 609 ГГУ). В других стра​нах, где специальный льготный срок для договора займа не установ​лен, действуют общие нормы гражданского права.
В нормативных актах содержатся также и специальные нормы, предназначенные для регулирования только договора денежного займа. Так, ст. 1895 ФГК устанавливает, что обязательство, вытекающее из займа денег, сводится всегда к номинальной сумме, указанной в дого​воре (принцип номинализма). Изменения ценности денежной единицы игнорируются правом, а должник обязан возвратить предоставленную взаймы номинальную денежную единицу, имеющую хождение в момент платежа. Однако это правило не распространяется на займ, сделанный в слитках или припасами. Займополучатель обязан вернуть заимо​дателю независимо от увеличения или уменьшения цены слитков или припасов полученной вещи того же качества и в том же количестве.
Договор денежного займа может оформляться не только в виде отдельного соглашения, но и путем выпуска облигаций. Порядок выпуска облигационных займов регулируется специальным зако​нодательством об эмиссии ценных бумаг.

Проценты, исчисляемые по денежным займам, устанавливаются в договоре и законом. Путем ограничения размера процентных ставок законодательство предусматривает некоторые меры, направленные на борьбу с ростовщичеством.

В связи с принятием Закона о потребительском кредите ФРГ от 17 декабря 1990 года в ГГУ были внесены дополнения, которыми установлено специальное регулирование правоотношений по предо​ставлению кредита. Согласно § 488 ГГУ по договору займа заимо​давец обязуется предоставить в распоряжение заемщика денежную сумму в согласованном размере. Заемщик обязуется уплатить проценты и в срок исполнения возвратить предоставленный заем. В доктрине и в банковской практике такой договор получил название кредитного договора, или договора о предоставлении кредита. При отсутствии условия о сроке возврата полученного кредита договор может быть расторгнут по заявлению одной из сторон. По беспроцентному дого​вору заем может быть возращен без заявления о расторжении дого​вора в любое время.

В законодательстве детально урегулировано также заключение дого​воров о предоставлении предпринимателями потребительских займов потребителям. Для таких займов на сумму свыше 200 евро обязательна под страхом недействительности письменная форма. Не допускается заключение указанных договоров в электронной форме.
4. Вексель.
В современном торговом обороте большое распространение полу​чили векселя. Толчком к развитию вексельных отношений послу​жила практика банкиров-менял средневековой Италии по переводу денег из одного места в другое. Купец, отправляясь на ярмарку и не рискуя брать с собой в дорогу наличные деньги, вносил банкиру денежную сумму в своей валюте и взамен получал от него письмо, в котором банкир просил своего адресата, тоже банкира, выплатить предъявителю письма определенную, точно указанную сумму в мест​ной валюте. Вексель в то время выполнял функцию перевода денег из одного места в другое, в том числе и за границу. Так появились три участника вексельных отношений: векселедатель (трассант), плательщик (трассат) и векселедержатель (ремитент), а документ (то есть письмо одного банкира к другому), оформляющий эти отно​шения, получил название переводного векселя, или тратты (lettre de change, die Tratte, der Gezogene, bill of exchange).
Первоначально отношения всех участников операции носили фидуциарный характер, и только значительно позднее они превраща​ются в правоотношения, регулируемые первоначально торговыми обычаями. Уже в Средние века появилось первое вексельное законо​дательство.

Современный переводной вексель — это документ, который содер​жит безусловный приказ векселедателя другому лицу — плательщику (как правило, банку, в котором у векселедателя имеется счет с по​крытием) уплатить векселедержателю или его приказу, то есть тому, кому прикажет заплатить векселедержатель, определенную, обозна​ченную в векселе сумму денег в установленный в векселе срок или по предъявлении плательщику векселя векселедержателем.

В Средние же века в торговом обороте появился документ, которому придавалась юридическая сила векселя и который стал называться «простой вексель» (billet a I'ordre, der eigene Wechsel, promissory note). В отличие от переводного векселя, в вексельных отношениях по простому векселю участвуют два лица: векселедатель и векселе​держатель. Простой вексель содержит ничем не обусловленное обя​зательство векселедателя заплатить определенную, поименованную в векселе сумму векселедержателю или его приказу по предъявлении документа или в установленный в самом векселе срок. Таким обра​зом, векселедатель и плательщик совпадают в одном лице.

С развитием экономических отношений между государствами, становлением системы межбанковских связей меняется и значение векселя. Постепенно функция векселя как средства перевода утрачи​вает свое практическое значение, и векселя используются в качестве очень удобного и юридически надежного средства оформления кре​дита и как средство платежа.

Национальное вексельное законодательство во всех странах начало развиваться еще в Средние века, причем красной нитью в эволюции всей совокупности правовых норм, регулировавших вексельные отно​шения, как материально-, так и процессуально-правовых, проходит идея максимальной защиты вексельного кредитора. В материально-правовом отношении правовое регулирование развивается в направ​лении увеличения числа вексельных должников. Ответственными за платеж по векселю начинают признаваться не только векселе​датель, но и плательщик, а позднее и другие лица, поставившие свою подпись на векселе. Появилось понятие «акцепт векселя» — важный элемент укрепления положения вексельного кредитора. Процессу​альное право также развивалось в упрочении процессуального поло​жения вексельного кредитора.

Появляется особый вексельный процесс. Устанавливаются строгие санкции за неплатеж по векселю. В сознании участников торгового оборота век​сель воспринимается как документ, по которому, с одной стороны, можно быстро, легко и надежно получить причитающуюся денежную сумму, а с другой стороны, подписание и передача векселя может повлечь за собой серьезные юридические и иные последствия. В целом ряде государств выдача векселя квалифицируется как торговая сделка со всеми вытекающими последствиями, даже если векселедатель не является коммерсантом или купцом.

К началу XX века вексельное право Европы представляло собой довольно пеструю картину. Следует отметить, что регулирование вексельных отношений в Англии и США шло самостоятельным, отли​чающимся от права континентальной Европы путем.
С развитием вексельного обращения отсутствие унификации созда​вало серьезные трудности в обслуживании международных расчетов, и первые унификационные работы в международном масштабе в области вексельного права были предприняты в начале XX века, когда на Гаагской конференции в 1912 году были выработаны Единый век​сельный устав и Конвенция о введении его в действие. Разразившаяся Первая мировая война воспрепятствовала проведению в жизнь наме​тившейся унификации. Только в 1930 году на Женевской конферен​ции были приняты конвенции об унификации вексельного права, согласно которым государства, присоединившиеся к ним, обязались на своей территории в качестве национального ввести Единообраз​ный вексельный закон (ЕВЗ). Среди принятых были также Конвенция о гербовом сборе в отношении простых и переводных векселей и Конвенция о разрешении коллизионных вопросов о переводном и простом векселях. Однако, хотя Женевские конвенции и имели очень большое значение в международной унификации вексельного права, проведенная унификация не была универсальной, поскольку распро​странялась только на институты вексельного права в рамках правовых систем стран континентальной Европы, совсем не затрагивая право​вого регулирования вексельных отношений в странах общего права.
Все государства принято условно делить на четыре группы. К пер​вой группе относятся страны: а) официально присоединившиеся к Женевским конвенциям и во исполнение их издавшие националь​ные законы, воспроизводящие ЕВЗ (Австрия, Бельгия, Франция, ФРГ, Греция, Дания, Италия, Монако, Нидерланды, Норвегия, Португалия, Финляндия, Швеция, Швейцария, Япония); б) не присоединившиеся к Женевским конвенциям, но издавшие на основе ЕВЗ свои нацио​нальные законы (Аргентина, Гондурас, Ирак, Исландия, Индонезия, Тунис, Турция и некоторые другие).
Ко второй группе государств, законодательство которых в своей основе имеет английский Закон о векселях 1882 года, относятся госу​дарства, правовые системы которых восприняли принципы англий​ского права (Англия, Австралия, Новая Зеландия, Индия, Израиль, США, Пакистан, Уганда, а также другие страны — в прошлом англий​ские колонии).

К третьей группе отнесены страны, вексельные законы которых в своей основе имеют старое французское право, действовавшее во Франции до женевской унификации (Доминиканская Республика, Иран, Иордания, Люксембург и некоторые другие).
В четвертую группу входит ряд стран Латинской Америки, вексель​ное законодательство которых не было унифицировано и в значи​тельной степени отличается от всех перечисленных вариантов (Чили, Мексика).

Такая множественность систем вексельного права создает значи​тельные трудности в международной торговле при производстве между​народных расчетов. Под эгидой ООН в 1988 году в рамках ЮНСИТРАЛ были завершены работы над созданием Конвенции о международных простых и международных переводных векселях (Нью-Йорк, 1988 г.). По замыслу авторов, Конвенция не затрагивает материального права государств и должна распространяться только на вексельные отно​шения в международных расчетах. В соответствии с Конвенцией в обороте должны находиться специальные оборотные документы — международный переводной и международный простой вексель, кото​рые должны и могут применяться только в международных расчетах, если названные в векселе, по крайней мере, два любых места: место выставления векселя, либо место, указанное рядом с подписью векселе​дателя, либо место, указанное рядом с наименованием плательщика, либо место, указанное рядом с наименованием получателя, либо место плательщика — находятся в разных государствах, при том условии, что названное место выставления векселя либо названное место пла​тежа находится в договаривающемся государстве.

Если Женевские конвенции унифицировали вексельное право только стран континентальной Европы, не затрагивая существовавшего к тому времени правового регулирования в странах пре​цедентного права, то вступление в силу Конвенции ООН о междуна​родных переводных и международных простых векселях позволило бы создать правовое регулирование вексельного оборота, в кото​ром учитывались бы нормы, созданные в свое время Женевскими век​сельными конвенциями, а также нормы вексельного права Англии и США. Однако Конвенция ООН вступит в силу после того, как ее участниками станут 10 государств. Пока Конвенция ООН не всту​пила в силу, поскольку только пять государств являются ее участ​никами.
По своей правовой природе вексель в странах континенталь​ного права представляет собой денежную ценную бумагу, а в странах общего права он квалифицируется как оборотный документ.

В простом и переводном векселе всегда зафиксировано безуслов​ное абстрактное денежное обязательство, причем способ выраже​ния обязательства в простом и переводном векселях разный. Если в простом векселе обязательство выражено в традиционной форме: «Обязуюсь платить по настоящему векселю г-ну Дюпону или его при​казу 25 000 евро», то абстрактное безусловное обязательство вексе​ледателя заплатить выражено в виде приказа третьему лицу заплатить векселедержателю: «Платите по настоящему переводному векселю г-ну Дюпону или его приказу 25 000 евро».

Вне всякого сомнения, векселедатель может приказать третьему лицу произвести платеж только в том случае, если у него есть на то правовое основание, то есть у плательщика есть обязанность платить по векселю. Отношения между плательщиком и векселедателем лежат за пределами вексельных правоотношений между векселе​дателем и векселедержателем и не интересуют векселедержателя. Для векселедержателя важно, чтобы плательщик не отклонил обра​щенный к нему приказ векселедателя заплатить, а согласился с обра​щенным к нему приказом, совершил акцепт векселя. Для завершения вексельной операции в ее простейшем варианте необходимо, чтобы акцептованный плательщиком вексель был оплачен, только надле​жаще совершенный платеж по векселю освобождает векселедателя от дальнейшей ответственности.

ЕВЗ предусматривает, что векселедатель отвечает за акцепт и за платеж по векселю и всякие оговорки, сделанные векселедателем и направленные на освобождение от ответственности по вексельному обязательству, считаются ненаписанными.

Являясь денежной ценной бумагой или оборотным документом по праву Англии и США, вексель содержит денежное обязательство, сумма которого должна быть определена. Это правило проистекает из очень старого принципа, в соответствии с которым документ, чтобы быть векселем, должен быть составлен таким образом, чтобы размер обязательства плательщика по векселю мог и должен быть определен и исчислен только из содержания самого документа, без обращения к другим источникам информации. Если документ содержит указание на не определенную, а определимую сумму, то он не может быть квали​фицирован в качестве векселя. В соответствии с предписаниями ЕВЗ понятия юридической и математической определенности совпадают, и юридически определенной признается уже арифметически исчис​ленная сумма, в то время как английский Закон о векселях 1882 года и ЕТК (ст. 3-106) признают де-юре определенной математически определимую сумму.

Денежное обязательство, вытекающее из векселя, по праву стран континентальной Европы должно быть абстрактным, то есть в своей словесной формулировке не должно содержать указания на основа​ния обязательства — ту ближайшую правовую цель (causa), для дости​жения которой должник принял на себя это обязательство, например совершение платежа за переданное по договору купли-продажи право собственности. Абстрактный характер вексельного денежного обяза​тельства, невыраженность основания в тексте обязательства не озна​чает отсутствия основания обязательства. Необходимо отметить, что если в вексельном обязательстве отсутствует основание (causa), то вексельное обязательство недействительно.

Привнесение в обязательство элементов, превращающих абстракт​ное обязательство в каузальное, лишает документ вексельной силы, свойств ценной бумаги. Поэтому не допускаются в векселе указания на правоотношения, в связи с которыми был выдан вексель, напри​мер: «Платите за товар партии № 23» либо «Платите по контракту от 24. 09. 2003 г.».

Праву Англии и США категория абстрактных обязательств не известна, а обязательство, не оформленное в виде акта «за печатью», может быть принудительно осуществлено только при наличии встречного удовлетворения. Статья 28 английского Закона о вексе​лях 1882 года закрепляет основной принцип, а именно: надлежащее встречное удовлетворение по векселю может представлять из себя: а) любое встречное удовлетворение, считающееся достаточным по простому договору; б) предыдущие долг или обязательство. Анало​гичные правила содержит ст. 3-303 ЕТК США.

Такой долг или обязательство презюмируется надлежащим встреч​ным удовлетворением вне зависимости от того, подлежит ли век​сель оплате по предъявлении или в определенный момент в буду​щем. В отношении векселей презюмируется, что вексель выдан за предоставленное встречное удовлетворение, а для исключения сомне​ний по этому вопросу на векселях пишется, что встречное удовлетво​рение получено (for value received).
Денежное обязательство, содержащееся в векселе, должно быть абсолютно безусловным, и какое-либо указание на условие, при кото​ром платеж может или должен быть совершен, превращает вексель в простое долговое обязательство.

Вексель относится к категории ценных бумаг, к которым законо​дательство предъявляет чрезвычайно строгие требования в отноше​нии их формы. В законах всех стран содержится перечень элементов (реквизитов), без которых документ не признается векселем. Наиболее подробно и императивно вопрос о количестве реквизитов и их содер​жании урегулирован в ЕВЗ, в соответствии с которым вексель должен обладать следующими реквизитами:

«вексельная метка» (то есть слово «вексель» на языке, на кото​ром составлен весь текст документа) является обязательным реквизи​том переводного векселя. Требование о включении слова «вексель» в текст документа создает правовой режим, при котором лица, под​писавшие столь важный документ с очень серьезными правовыми последствиями, каким является вексель, совершенно однозначно пони​мали правовую природу документа в отличие от других денежных бумаг. На простом векселе вексельная метка также обязательна, но присоединившиеся страны в порядке исключения в национальном законодательстве могут установить термин, применяемый в нацио​нальном праве для простых векселей. Довольно часто компании оформляют краткосрочные займы путем продажи своих собственных простых векселей, и слово «вексель» печатается крупным шрифтом, чтобы публика, приобретающая ценную бумагу, ясно понимала ха​рактер совершаемой сделки;
«вексельный приказ» является смысловым ядром всего текста документа, в котором содержится обязательство вексельного кре​дитора. В законодательстве не установлено какой-либо специальной формулировки, однако приказ должен быть сформулирован таким образом, чтобы под страхом лишения такого документа вексельной силы не оставалось сомнений по поводу его безусловности. В коммер​ческой практике, когда торгующая компания заключает множество контрактов и во исполнение таких контрактов выставляет векселя, на бланке векселя указывают номер контракта, но такая пометка не должна ставить платеж по такому векселю в зависимость от исполне​ния каких-либо обязательств заплатить по такому контракту опреде​ленную денежную сумму.
Определенность денежной суммы является императивным тре​бованием законодательства, однако в приказе о платеже иногда дела​ются оговорки, предусматривающие процентную ставку. Указание в векселе на процентную ставку согласно ЕВЗ считается ненаписан​ным, но не влечет за собой лишения документа вексельной силы. Предусматривается только одно исключение для векселей, подлежа​щих оплате по предъявлении или в течение указанного времени, считая с момента предъявления. При выставлении такого векселя невоз​можно точно исчислить срок, на который векселедатель предостав​ляет вексельному кредитору кредит, и невозможно исчислить плату за пользование кредитом и заранее включить ее в вексельную сумму. В таком случае допускается в векселе указание на процентную ставку, но размер процентной ставки должен быть совершенно определенно указан в самом векселе. Такие оговорки не влияют на определенность денежной суммы, если подлежащую выплате сумму можно матема​тически исчислить только на основании самого содержания вексель​ного приказа, без обращения к дополнительным источникам.
Не могут включаться в вексельный приказ формулировки, кото​рые носят общий характер: «Платите причитающуюся сумму по конт​ракту», либо «Платите сумму, предусмотренную соглашением», либо «Платите сумму, достаточную для погашения Вашей задолженности» и т. п. В ЕВЗ специально оговорен порядок графического исполнения части вексельного приказа, указывающего на подлежащую выплате по векселю сумму. Вексельная сумма может быть написана цифрами и прописью словами. Предпочтительным является написание суммы прописью, в случае если сумма указана цифрами и прописью, но между обоими указаниями имеется разночтение, считается, что век​сель выставлен на сумму, написанную прописью; при неоднократном указании на вексельную сумму цифрами при наличии разночтений считается, что вексель выставлен на меньшую сумму;
3) наименование плательщика является обязательным реквизи​том переводного векселя и должно быть сделано на лицевой стороне векселя и не вызывать сомнений по поводу его прочтения (условные и непонятные знаки, сочетание букв и цифр и т. п.) и информативно достаточным, чтобы в соответствии с обозначением плательщика на векселе его можно было с достаточной определенностью иденти​фицировать среди других лиц. Так, юридические лица должны быть поименованы в соответствии с их уставными документами, и указан юридический адрес. Плательщиком по векселю может быть указано юридическое и физическое лицо. Если при выставлении векселя вексе​ледателем в качестве плательщика были указаны вымышленные лица либо по закону не способные нести ответственность (несовершенно​летние, недееспособные), то документ в результате такого указания плательщика не теряет вексельной силы, поскольку векселедатель несет ответственность за акцепт переводного векселя и платеж по такому векселю. Вексельное законодательство не содержит запрета векселедателю быть плательщиком по переводному векселю;
срок платежа является важным реквизитом векселя, поскольку он тесно связан с исчислением других сроков — срока для прине​сения протеста и др. При составлении векселя важно указать срок платежа. В гражданском обороте срок платежа может быть указан в договоре самыми различными способами. ЕВЗ в ст. 33 устанавли​вает, что в векселе срок может быть указан только одним из четырех способов, предусмотренных в законе: вексель подлежит оплате — «в определенный день», «во столько-то времени от составления», «по предъявлении» и «во столько-то времени от предъявления»;
указание места, в котором должен быть совершен платеж, может соответствовать месту нахождения плательщика. При неуказании места платежа считается, что в соответствии с ЕВЗ платеж должен быть совершен в месте, указанном рядом с наименованием плательщика;
наименование лица, которому или приказу которого должен быть совершен платеж, представляет собой обязательный реквизит векселя, поскольку ЕВЗ не допускает выставление векселей на предъ​явителя;
дата и место составления векселя являются важными рекви​зитами векселя, поскольку вексельные сроки, предусмотренные зако​нодательством или вытекающие из текста самого векселя, исчисляются с даты составления векселя. Место составления векселя важно в реше​нии коллизионных вопросов, связанных с применимым к вексельным правоотношениям правом;
подпись векселедателя является обязательным вексельным реквизитом. Неподписанный вексель не порождает никаких юриди​ческих последствий. Векселя могут быть подписаны по доверенно​сти — агентская подпись. В настоящее время в законодательстве под подписью документа понимается любое обозначение, знак или оттиск штемпеля, факсимиле, подписи могут быть выполнены собственно​ручно или любым способом, позволяющим идентифицировать лицо, принявшее на себя обязательства по векселю.
Отсутствие одного из указанных реквизитов лишает документ вексельной силы, если только иное не предусмотрено национальным законодательством.

Английский Закон о векселях содержит требование об обязатель​ном наличии в документе только четырех реквизитов: безусловного приказа о платеже денежной суммы; наименования плательщика; наименования лица, которому или приказу которого должен быть совершен платеж, или указания на то, что вексель выставлен на предъ​явителя; подписи векселедателя.
В статье 3-104 ЕТК указывается, что векселем может быть при​знан любой письменный документ, который подписан его соста​вителем, содержит безусловное обещание или приказ заплатить определенную денежную сумму, должен подлежать уплате до востре​бования или в определенный срок и подлежать оплате предъявителю или в соответствии с приказом. В зависимости от способа легитимации управомоченного лица (вексельного кредитора) векселя делятся на предъявительские, ордер​ные и именные. По векселю на предъявителя право на получение платежа имеет любой предъявитель документа; по ордерному — пер​вое лицо, поименованное в документе, или другое лицо, «кому оно прикажет», или его приказ; по именному векселю — только лицо, указанное в векселе.

Если ЕВЗ требует указания в векселе наименования того, кому или приказу кого должен быть совершен платеж, и тем самым не предусматривает возможности обращения векселя на предъявителя (что часто игнорируется судебной практикой), то английский Закон о векселях допускает предъявительские векселя. Более того, в праве Англии и США оборотными документами признаются только предъ​явительский и ордерный, но вместе с тем в коммерческой практике допускается выставление именного векселя, который выписывается на имя определенного лица с оговоркой «не приказу» или другой равнозначащей формулировкой, и, несмотря на существенное огра​ничение оборотоспособности такого документа, на него распростра​няется действие законодательства об оборотных документах.
Механизм действия векселя заключается в следующем. Выдавая вексель ремитенту, трассант становится обязанным перед ремитентом. Он отвечает за платеж и за акцепт векселя плательщиком. Перевод​ные векселя предъявляются трассату для акцепта, который соверша​ется на самом векселе простой подписью или с добавлением слова «акцептовано». С момента акцепта тратты трассат отвечает за пла​теж по ней, однако в случае неплатежа трассатом трассант несет ответственность перед ремитентом в порядке регресса. Таким обра​зом, перед векселедержателем оказываются обязанными два лица: плательщик и векселедатель.

Расширение круга субъектов вексельных отношений происходит при передаче прав на получение платежа. Передача права вообще возможна в порядке общегражданской цессии, однако этот способ имеет существенный недостаток, поскольку при цессии право требо​вания передается от цедента к цессионарию со всеми отягощениями и пороками. Указанный недостаток устраняется при передаче права требования с помощью ценных бумаг. Право правопреемнику пере​дается без каких-либо отягощений, в «чистом» виде. Право на получе​ние платежа по векселю на предъявителя передается путем простого вручения ценной бумаги новому держателю. Для передачи права тре​бования по ордерному векселю необходимо помимо передачи бумаги совершить на ней передаточную надпись, называемую индоссамен​том. Лицо, совершающее индоссамент, называют индоссантом, а лицо, в пользу которого совершается индоссамент, — индоссатором. Правовое значение индоссамента заключается в том, что с его совер​шением в вексельных отношениях появляется новый вексельный кредитор — индоссатор и новый вексельный должник — индоссант, который отвечает за платеж по индоссированному им векселю перед индоссатором. Из этого следует, что каждый новый индоссамент, создавая нового должника, повышает надежность векселя, и наиболее надежными векселями являются документы, имеющие непрерывный ряд индоссаментов.
Надежность векселя повышается при создании отношений вексель​ного поручительства (аваль). ЕВЗ допускает, что в качестве авалиста может выступать любое лицо, в том числе и векселедатель, платель​щик либо один из индоссантов. Аваль оформляется в виде подписи, сопровождаемой словами «считать за аваль» или другими формули​ровками, из которых следует намерение лица выступать в качестве авалиста. Аваль совершается на оборотной стороне векселя или на приклеенном к векселю дополнительном листе — аллонже. В прин​ципе, авалист отвечает солидарно с основным вексельным долж​ником, исполнение обязанности которого он гарантировал, а оплатив вексель, авалист приобретает все права лица, обязательство которого он исполнил. Институт вексельного поручительства не известен праву Англии, в то время как ЕТК в ст. 4-41 в предусматривает возможность предоставления гарантии платежа по оборотному документу.
В случае надлежащего исполнения вексельным должником вексель​ного обязательства вексельные отношения прекращаются платежом. Платеж по векселю может быть получен только по предъявлении документа. К оплате вексель должен быть предъявлен своевременно. Если в векселе срок платежа определен конкретным днем, то вексель должен быть предъявлен в этот день; векселя с платежом по предъ​явлении, согласно ЕВЗ, должны быть предъявлены в течение года, а по праву Англии — в разумное время с момента выдачи. Просрочка в предъявлении векселя к платежу освобождает от ответственности всех, кроме плательщика, обязанных по векселю лиц.
Срок, на который выставлен вексель, может быть продлен. Такое продление срока называется пролонгацией. Пролонгация может быть внедоговорной и договорной. Внедоговорная пролонгация имеет место в случае действия обстоятельства непреодолимой силы, объявления моратория, законодательного запрета, установленного иностранным государством. Договорная пролонгация бывает простой, прямой, или квалифицированной, и косвенной. При простой пролонгации сто​роны договариваются об отсрочке платежа по векселю без внесения изменения в текст документа. При прямой, или квалифицированной, пролонгации изменение срока платежа оформляется внесением изме​нения в текст векселя. Такое изменение делается на оборотной сто​роне векселя или на аллонже. С установлением нового срока вексель может быть предъявлен к платежу только по наступлении пролон​гированного срока. При косвенной пролонгации вместо векселя, срок платежа по которому уже наступил или приближается, выдается новый вексель, который должен в точности воспроизводить прежний, но, в отличие от заменяемого векселя, содержать новое условие о сроке платежа.
В случае нарушения нормального процесса обращения векселя (отказа в акцепте тратты, отказа в платеже) у держателя векселя появляется право предъявления прямого иска к векселедателю и пла​тельщику и регрессного иска к другим вексельным должникам. Предъявлению иска должно предшествовать процессуальное действие, совершаемое вексельным кредитором, — вексель должен быть опро​тестован. Согласно ЕВЗ, протест векселя — публично-правовой акт, удостоверяющий отказ в акцепте или платеже. Акт протеста удовлет​воряется нотариусом или другим равнозначащим учреждением. Правильно совершенный протест является достаточным и достовер​ным доказательством отказа обязанного лица в акцепте или платеже по векселю.

В Англии и США процедурой, аналогичной протесту в континен​тальном праве, является нотификация. Суть этой процедуры заклю​чается в уведомлении всех вексельных должников о факте отказа акцептовать или оплатить вексель.

Помимо указанных норм, направленных на максимальную защиту вексельного должника, процессуальным законодательством преду​сматривается упрощенный порядок рассмотрения споров, возника​ющих в связи с векселями.
5. Чек.
Если переводной вексель может быть выставлен практически на любое лицо и выступает, прежде всего, в качестве инструмента кре​дита, то чеки выполняют в основном функцию средства платежа и всегда выставляются только на банк, в котором у чекодателя имеются деньги на счете. Такой счет называется счетом с покрытием. Банк обязан по предъявлении чека выплатить указанную в нем сумму за счет средств, хранящихся на счете клиента. В чековых отношениях, так же как и в отношениях в связи с выдачей переводного векселя, участвуют три лица: чекодатель, банк-плательщик и ремитент (чеко​держатель). В Англии и США чек развивался и в настоящее время рассматривается как разновидность переводного векселя, выставлен​ного на банкира.

Законодательство, регулирующее чековое обращение, до настоя​щего времени во многих странах имеет весьма существенные особен​ности. В Англии чековое обращение регулируется Законом о векселях 1882 года, который положен в основу законодательства о чеках и в ряде других стран (например, в США, бывших английских колониях). Большая группа стран имеет унифицированное законодательство в соответствии с Женевской чековой конвенцией 1931 года, приложе​нием к которой является Единообразный чековый закон (ЕЧЗ). К этой группе государств относятся Бельгия, Бразилия, ФРГ, Италия, Фран​ция, Швейцария и др. Ряд стран не присоединились к Женевской чеко​вой конвенции и имеют свое законодательство. В настоящее время закончены работы под эгидой ООН в рамках ЮНСИТРАЛ над проек​том международной конвенции о международных чеках. Конвенция открыта для подписания, и введение ее в действие могло бы в значи​тельной степени унифицировать, не затрагивая национального законо​дательства о чеках, правовое регулирование международного чекового обращения.

По своей правовой природе чек в странах континентального права является ценной бумагой; реализация зафиксированного в ней права не может быть осуществлена без предъявления этой бумаги. В праве Англии и США чек признается оборотным документом и квалифи​цируется как разновидность переводного векселя, выставленного на банкира. По содержанию чек считается денежным документом и со​держит приказ чекодателя плательщику-банку заплатить ремитенту или по его приказу определенную сумму по предъявлении чека к оплате. Банк выплачивает деньги из средств, внесенных чекодателем как клиентом банка. Отношения между чекодателем и банком имеют в своей основе чековый договор, в соответствии с которым чекодатель вправе распоряжаться принадлежащими ему средствами, выставляя чеки, а банк при правильном оформлении чеков обязуется их опла​чивать.

Чекодержатель является кредитором, перед которым обязаны два лица: банк-плательщик, а в случае неоплаты чека — чекодатель. Выставляя чек на счет без покрытия, что по законодательству ряда стран представляет уголовно наказуемое деяние, чекодатель отвечает за платеж. Круг лиц, участвующих в чековых отношениях, может быть — аналогично вексельным — расширен в результате передачи чека по индоссаменту или предоставления гарантии платежа по чеку (аваль).
Чек как ценная бумага относится к документам строго формаль​ного характера. ЕЧЗ и английский Закон о векселях 1882 года предъ​являют в основном одинаковые требования в отношении содержа​ния чека. Чек должен иметь следующие реквизиты: 1) чековую метку (не обязательна по английскому закону); 2) безусловный приказ пла​тить определенную денежную сумму; 3) наименование плательщика; 4) обозначение места платежа; 5) дату выдачи чека; 6) место выдачи чека; 7) подпись чекодателя. Одни и те же требования ст. 3-104 ЕТК в отношении содержания оборотных документов распространяет в равной степени как на векселя, так и на чеки.
В зависимости от способа легитимации управомоченного на полу​чение платежа лица чеки делятся на ордерные, предъявительские, именные. Наиболее оборотоспособным является предъявительский чек, который передается со всеми вытекающими правовыми послед​ствиями путем простого вручения. Ордерные чеки передаются путем вручения с предварительно совершенным индоссаментом. Каждый новый индоссамент создает в лице индоссанта нового чекового долж​ника, который несет солидарную ответственность с чекодателем перед чекодержателем за платеж по чеку.

Так же как в вексельных отношениях, индоссамент на чеке может быть бланковым и именным. По содержанию бланковый индоссамент состоит только из одной подписи индоссанта, и документ может быть передан другому лицу путем простого вручения. Именной индосса​мент содержит помимо подписи индоссанта точное указание на индоссатора. Индоссант может освободить себя от ответственности по чеку, указав при совершении индоссамента, что он не принимает на себя ответственность, формулой «без оборота на меня».
Чеки не предъявляются к акцепту. ЕЧЗ прямо запрещает акцепт чека, поскольку считается, что это противоречит природе чека и характеру возникающих отношений, так как чек по закону может выставляться только на банк, в котором у чекодателя должен быть счет с покрытием, то есть экономическая возможность исполнения обязательства по чеку уже существует, а обязанность принимать чеки к оплате и оплачивать их вытекает из договора банковского счета между банком и чекодателем. По английскому Закону о векселях акцептованный чек квалифицируется как переводной вексель, а ст. 3-411 ЕТК, допуская все же акцепт чека, освобождает при его со​вершении чекодателя и всех предшествующих индоссантов от ответ​ственности.
Чек должен быть оплачен по первому требованию банком, на который чек выставлен, однако чек должен быть предъявлен к оплате своевременно. ЕЧЗ предусматривает несколько сроков предъявления чека к платежу: 8 дней — если чек должен быть оплачен в той же стране, где он выставлен; 20 дней — если чек выставлен и подлежит оплате в разных странах, но в одной части света; 70 дней — если выставление чека имело место в одной части света, а платеж должен быть совершен в другой.

Английский Закон о векселях и ст. 3-503 ЕТК предписывают, что чек должен быть предъявлен к оплате с момента выдачи в течение разумного срока, длительность которого в каждом отдельном случае зависит от фактических обстоятельств.

Платеж должен быть совершен немедленно и в полной сумме, а частичная оплата допускается только при недостаточности покры​тия. Совершение платежа освобождает плательщика от ответствен​ности, даже если чек на предъявителя был похищен.
Отказ банка оплатить чек должен быть публично удостоверен, что осуществляется совершением протеста. Опротестование чека дает право его держателю предъявить к чековым должникам в порядке регресса требования о платеже.

Для уменьшения возможности мошенничества банками были выработаны различные виды чеков. Так, имеются расчетные чеки, которые предназначены для производства безналичных расчетов и не дают права на получение наличных денег. Широкое распространение получают так называемые кроссированные чеки, то есть чеки, на лице​вой стороне которых проведены две линии, перечеркивающие чек. В образовавшемся кроссе — месте, свободном от напечатанных слов «& Co. Ltd.», — вписывается имя банкира-получателя, и, следова​тельно, получить деньги по такому чеку может только банк или ком​пания. С целью предупреждения злоупотреблений при утрате чековой книжки выдаются чековые книжки с лимитированными чеками, кото​рые могут быть выписаны только на сумму, не превышающую пре​дела, указанного на бланке чека.
Банки стран Западной Европы в целях улучшения коммерческого обслуживания чекового оборота, привлечения средств клиентов на банковские счета на базе международного межбанковского согла​шения создали систему «Еврочек». Банки выдают состоятельным и надежным клиентам чеки и гарантийную карту на определенную сумму. Наличие такой гарантийной карты позволяет быстро без про​верки покрытия счета чекодателя получить наличные деньги по чеку, поскольку выдача гарантийной карты означает возникновение допол​нительного гарантийного обязательства по оплате чека, независимого по своей юридической природе от обязательств, порождаемых чеко​вым правоотношением.

6. Расчеты с использованием инкассо.
Стороны, вступая в договорные отношения, стремятся создать сбалансированную систему условий, дающую гарантии получения исполнения другой стороне против предоставляемого исполнения договорных обязательств. Производство расчетов с использованием инкассо позволяет стороне по договору получить платеж против право​устанавливающих документов. В инкассовых операциях фигурируют финансовые и коммерческие документы. Под финансовыми имеются в виду документы — переводные и простые векселя, чеки, платежные расписки и др., используемые для получения платежа деньгами. Коммерческие документы — это отгрузочные, о праве собственности и другие документы, не являющиеся финансовыми.
В зависимости от правовой природы документов различают несколько видов инкассовых операций.

«Чистое» инкассо — это операция, по которой банк обязуется получить с третьего лица деньги на основании платежного требования, выставленного его клиентом через банк, то есть инкассо, на основа​нии финансовых документов, не сопровождаемых коммерческими документами. «Чистое» инкассо применяется при расчетах неторго​вого характера.

Документарное инкассо представляет собой операцию, в резуль​тате которой банк должен предъявить третьему лицу полученные от своего клиента документы и выдать их этому лицу только после уплаты соответствующей суммы. При проведении операции докумен​тарное инкассо банк передает третьему лицу финансовые документы, сопровождаемые коммерческими документами, либо только коммер​ческие документы. При осуществлении расчетов, к примеру по дого​вору купли-продажи, путем выставления документов на инкассо продавец уверен, что товарораспорядительные документы на продан​ный товар не попадут к покупателю до оплаты покупной цены, а покупатель уверен в том, что, заплатив покупную цену, он получит товарораспорядительные документы.

В инкассовой операции участвуют: а) доверитель — клиент банка, который поручает своему банку операцию по инкассиро​ванию; б) банк-ремитент — банк, которому доверитель поручает операцию по инкассированию; в) инкассирующий банк — любой банк, не являющийся банком-ремитентом, участвующий в операции по инкассированию; г) плательщик — лицо, которому должно быть сделано предложение в соответствии с инкассовым поручением.
В основе инкассовой операции лежит инкассовое поручение, которое должно содержать полные и точные инструкции банку-ремитенту, включая указание лица, которое может действовать в качестве представителя доверителя на случай надобности при не​акцепте или неплатеже. В соответствии с действующим правовым регулированием банкам разрешается действовать только в стро​гом соответствии с инструкциями, содержащимися в инкассовом поручении. Если банк по какой-либо причине не может выполнить инструкции, содержащиеся в инкассовом поручении, он обязан немедленно известить доверителя. К инкассовому поручению в обя​зательном порядке должны прилагаться документы, выставляемые на инкассо.

Инкассовая операция осуществляется следующим образом. Банк, получив инкассовое поручение, должен удостовериться в том, что полу​ченные документы по внешним признакам соответствуют документам, указанным в инкассовом поручении, немедленно уведомить довери​теля об отсутствии какого-либо документа. Банк не обязан проверять содержание выставленных на инкассо документов.
Если должник находится в другом месте, банк-ремитент направ​ляет инкассовое поручение и весь комплект документов соответствующему банку-корреспонденту. Для выполнения инкассового поруче​ния банк-ремитент использует в качестве инкассирующего банка банк, указанный в поручении, а при отсутствии указания — любой банк по своему усмотрению. В случае необходимости для исполнения поручения доверителя могут быть использованы несколько банков. При этом банки, участвующие в инкассировании, не несут ответст​венности за утрату, задержку документов, происшедшие по вине почтового ведомства, равно как и за искажение смысла документов или ошибки, происшедшие при передаче электрическим или электрон​ным способом. Банки не несут ответственности за подлинность под​писей на документах (векселях, расписках).
Банки, участвующие в инкассировании, не несут также никакой ответственности в случае приостановления их деятельности в резуль​тате действия непреодолимой силы, бунтов, гражданских волнений, восстаний, войн и других причин и событий, находящихся вне конт​роля банков.

Банк-ремитент и инкассирующий банк должны предоставить плательщику документы в том виде, в каком они были получены от доверителя, за исключением пометок и штампов, которые обычно делаются банками при инкассировании. Банк должен сделать пред​ставление плательщику без задержки, если выставленные документы на инкассо подлежат оплате по предъявлении. Если платеж должен быть совершен в иной срок, представляющий банк делает пред​ставление к акцепту без задержки, но в зависимости от содержания указаний в инкассовом поручении, документы, подлежащие оплате на определенную дату в будущем (например, переводные векселя), могут быть выданы плательщику против их акцепта или платежа. Если инкассовое поручение на содержит никаких указаний по дан​ному вопросу, документы выдаются плательщику только против платежа.

Как правило, коммерческие документы выдаются плательщику, если иное не указано в инкассовом поручении, только против пла​тежа в местной валюте, если нет специальной оговорки о платеже в иностранной валюте, либо против платежа в обусловленной ино​странной валюте.

Инкассированные суммы немедленно в порядке и в соответст​вии с инкассовым поручением должны быть предоставлены в распо​ряжение банка, от которого получено инкассовое поручение, а деньги на счет своего клиента банк-ремитент зачисляет при почтовом инкассо — по получении почтового извещения об уплате третьим лицом соответствующей суммы против инкассированных доку​ментов; при телеграфном инкассо — при получении телеграфного извещения.

7. Расчеты с использованием аккредитива.
Источником правового регулирования правоотношений, возника​ющих при осуществлении расчетов с использованием аккредитивов, являются Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредитивов, представляющие собой кодификацию обычаев, воз​никших в торговом обороте (публикация Международной торговой палаты № 500; ред. 1993 года; вступили в силу с 1 января 1994 года; далее — Правила). Хотя Правила и получили повсеместное при​знание в банковской практике, в тексте аккредитива должна быть оговорка, указывающая на подчинение аккредитива указанным Пра​вилам. В США применение аккредитивов регулируется законода​тельством — разделом 5 ЕТК. Правоотношения, возникающие в связи с использованием специфической разновидности аккредитивов — резервных аккредитивов, регулируются в соответствии с нормами, установленными Конвенцией ООН о независимых гарантиях и резерв​ных аккредитивах.

В соответствии со ст. 2 указанных Правил термин «аккредитив» означает любое соглашение, как бы оно ни было названо или обозна​чено, в силу которого банк (банк-эмитент), действуя по просьбе и на основании инструкций клиента (приказодателя аккредитива) или от своего имени: 1) должен произвести платеж третьему лицу или его приказу (бенефициару), или оплатить, или акцептовать переводные векселя (тратты), выставленные бенефициаром; или 2) дает полномо​чия другому банку произвести такой платеж, оплатить и акцептовать тратты; 3) дает полномочия негоциировать (купить или учесть) дру​гому банку против предусмотренных документов, если соблюдены все условия аккредитива.

ЕТК США в ст. 5-103 определяет термин «аккредитив» (letter of credit) как обязательство банка или другого лица, принятое им по просьбе клиента, в том, что банк или это другое лицо акцептует или оплатит переводные векселя или другие платежные требова​ния в случае их соответствия указанным в аккредитиве условиям. Это определение ни в коей мере не исключает договорную при​роду правоотношений между сторонами по аккредитивной сделке, поскольку под договором ЕТК США понимает правовое обязатель​ство в целом, вытекающее из соглашения сторон (п. 11 ст. 1-201 ЕТК США).
Правоотношения по аккредитиву возникают обязательно между тремя сторонами. Приказодатель — лицо, по указанию которого открывается аккредитив. Банк-эмитент (по ст. 5-103 ЕТК США эта сторона называется просто эмитентом) — банк, открывающий аккре​дитив в пользу третьего лица. Платеж должен быть совершен третьему лицу или его приказу (бенефициару). ЕТК США называет третье лицо, в пользу которого открывается аккредитив, бенефициаром. Такое терминологическое расхождение не влияет на конструкцию правоотношения по аккредитиву, в котором обязательно участвуют три стороны.
Практическое выполнение расчетов с использованием аккреди​тива может создать необходимость вовлечения в этот процесс еще нескольких банков. Третье лицо (бенефициар) может быть извещено об открытом аккредитиве банком, не являющимся банком-эмитентом. Банк, который, действуя по указанию или просьбе банка-эмитента, уведомляет бенефициара об открытии аккредитива другим банком и передает аккредитив, называется авизующим банком. В отношениях по аккредитиву третьему лицу или бенефициару могут предоставляться гарантии платежа в виде поручительства банком, не являющимся банком-эмитентом. Такое поручительство называют подтверждением аккредитива, аккредитив — подтвержденным, а банк — подтверж​дающим. Подтверждающий банк — это банк, который принимает на себя обязательство в том, что он сам произведет платеж по уже открытому другим банком аккредитиву или что платеж по такому аккредитиву будет произведен банком-эмитентом или третьим бан​ком. Банк, который осуществляет окончательный платеж против обусловленных в аккредитиве документов, акцепт или иное действие, предусмотренные аккредитивом, называют исполняющим банком. Исполняющим банком может быть банк-эмитент, авизующий банк, либо подтверждающий банк, или любой банк, уполномоченный на это банком-эмитентом.
В Правилах (ст. 4) особо оговорено, что по операциям с аккредити​вами все заинтересованные стороны имеют дело только с документами, но не с товарами, услугами и/или другими видами исполнения обяза​тельств, к которым могут относиться документы. Поэтому в качестве общего термина, применяемого в отношении всех аккредитивов, за исключением некоторых (резервных, используемых в качестве банковской гарантии на случай неисполнения основного договора одной из сторон, и так называемых «чистых аккредитивов», по кото​рым для получения платежа достаточно заявления об отгрузке товара и отправки грузополучателю товарораспорядительных документов, без представления их в исполняющий банк), применяется термин «документарный аккредитив».
Документарные аккредитивы в зависимости от возможности пре​кращения аккредитивных отношений до совершения платежа делятся на отзывные и безотзывные. Все аккредитивы должны ясно указы​вать, являются ли они отзывными или безотзывными, при отсутствии такого указания аккредитив будет считаться безотзывным. Отзывной аккредитив может быть изменен или аннулирован банком-эмитентом в любой момент без предварительного уведомления третьего лица или бенефициара. Отзывая аккредитив, банк-эмитент обязан предоста​вить возмещение банку, уполномоченному им на осуществление пла​тежа по отзывному аккредитиву, за любой платеж, произведенный этим банком до получения им уведомления от банка-эмитента об аннулировании аккредитива против документов, которые по внеш​ним признакам соответствуют условиям аккредитива.
Безотзывной аккредитив представляет собой твердое обязатель​ство, то есть обязательство, от которого невозможно отказаться, банка-эмитента, если исполняющему банку или банку-эмитенту представ​лены предусмотренные документы и соблюдены все его условия, совершить следующие действия. Если предусмотрен платеж на предъ​явителя или с рассрочкой — оплатить по предъявлении или обес​печить платеж в сроки, определяемые в соответствии с указаниями аккредитива. Если аккредитив предусматривает акцепт банком-эмитентом, последний обязан акцептовать тратты, выставленные бенефициаром на банк-эмитент, и оплатить их по наступлении срока. Твердыми являются также и другие обязательства банка-эмитента, порождаемые безотзывным аккредитивом.

В зависимости от возможности возобновления правоотношений по аккредитиву в особую группу выделяют так называемые револь​верные (возобновляемые) аккредитивы. Револьверный аккредитив открывается при наличии между сторонами нескольких сделок, когда приказодатель дает эмитенту только одну инструкцию по открытию в пользу определенного лица аккредитива на определенную сумму с установленным сроком действия. Особенность действия револьвер​ного аккредитива заключается в том, что по мере выплаты сумм по такому аккредитиву он автоматически возобновляется путем воспол​нения выплаченных сумм.

Возникновению правоотношений по аккредитиву предшествует заключение какого-либо гражданско-правового договора, чаще всего договора купли-продажи, по которому должник по денежному обяза​тельству, возникающему из этого договора, обязан произвести расчеты в форме документарного аккредитива. Условиями такого договора также предусматривается, в каком банке должно произойти исполнение аккредитива, и сроки открытия аккредитива, за нарушение которых может быть установлена санкция.
Во исполнение условий о платеже, к примеру договора купли-продажи, покупатель для расчетов за товар дает указание банку открыть аккредитив в банке продавца, аналогичное условие может содержаться в любом другом договоре.

Существующее правовое регулирование уделяет большое внима​ние содержанию инструкций по выставлению аккредитивов, самих аккредитивов, инструкций по внесению в них любых изменений и самих изменений, требуя полноты и точности. Все аккредитивы должны ясно указывать, исполняются ли они путем платежа по предъявлении, платежа с рассрочкой, путем акцепта или негоциации. В обязательном порядке должно быть ясно указано на отзывной характер аккредитива, в противном случае аккредитив будет считаться безотзывным.

Банк-эмитент может использовать кроме традиционного почто​вого сообщения средства электрической и электронной связи (теле​грамму, телекс, каблограмму, шифрограмму, факс) для передачи инструкций авизующему банку. Такое сообщение считается опера​тивным аккредитивным документом и не требует почтового под​тверждения, за исключением случаев включения в такое сообщение слов «подробности следуют» (или слов аналогичного значения) или если в нем указано, что почтовое подтверждение будет рабочим аккредитивным документом. В таком случае электронное сообщение не считается рабочим аккредитивным документом. Банк, полу​чивший неполные или неясные инструкции о выставлении, под​тверждении, авизовании или изменении аккредитива, может послать бенефициару предварительное уведомление только в порядке инфор​мации и без ответственности со своей стороны. В предварительном уведомлении должно быть ясно указано, что оно имеет лишь инфор​мационный характер и не несет какой-либо ответственности для авизующего банка. Аккредитив будет выставлен, подтвержден, авизо​ван или в него будут внесены изменения только после того, как пол​ная и четкая информация будет получена, и если авизующий банк будет готов действовать согласно инструкциям. ЕТК США прямо оговаривает, что авизующий банк, извещающий об открытии аккре​дитива, несет ответственность только за правильность переданной им информации.

В момент открытия аккредитива у банка возникает абстрактное денежное обязательство, которое может быть исполнено банком только при соблюдении всех условий, указанных в аккредитивном поруче​нии. Оно действительно независимо от выраженности в нем основа​ния и не зависит от действительности договора, предусматривающего аккредитивную форму расчетов. По праву США, которому не известна категория каузальных и абстрактных обязательств, в соответствии со ст. 5-105 ЕТК для открытия аккредитива или его изменения не тре​буется никакого встречного удовлетворения.

Абстрактное обязательство банка по аккредитиву является услов​ным и может быть выполнено при условии предоставления доку​ментов, соответствующих содержанию аккредитива. Отношения по аккредитиву являются строго формальными. Банки должны прове​рять все документы, указанные в аккредитиве, с разумной тщатель​ностью, с тем чтобы удостовериться, что по внешним признакам они соответствуют условиям аккредитива. Банки не имеют права вносить какие-либо изменения или дополнения в документы и в само содер​жание аккредитива. Соответствие указанных документов по внешним формальным признакам условиям аккредитива определяется между​народным стандартом банковской практики.

Документы, противоречащие друг другу по внешним признакам, рассматриваются как не соответствующие условиям аккредитива. Документы, не указанные в аккредитиве, не должны проверяться банком, а при получении таких документов они подлежат возврату отправителю или банк передает их далее, не неся какой-либо ответ​ственности.

Банки не несут никакой ответственности за форму, полноту, точ​ность, подлинность, подделку или юридическое значение любых доку​ментов, которые должны быть переданы или получены в соответствии с условиями аккредитива, равно как за общие и/или частные усло​вия, имеющиеся в документах или дополнительно включенные в них. Они также не несут никакой ответственности за описание, количе​ство, вес, качество, кондиционность, упаковку, доставку, ценность или за фактическое наличие указанных в документах товаров, а равно за добросовестность, действия и/или бездействие, платежеспособ​ность, выполнение обязательств, коммерческую репутацию грузо​отправителя, перевозчиков, или страховщиков товара, или всякого другого лица.

Аккредитив как документ, подтверждающий существование обя​зательства банка, не является ни ценной бумагой, ни оборотным доку​ментом. Однако как Правилами, так ЕТК США предусматривается возможность выставления аккредитива, по которому бенефициар (первичный бенефициар) имеет право уполномочить банк, произ​водящий платеж или платеж в рассрочку, акцепт или негоциацию, в том, чтобы аккредитивом могли пользоваться полностью или ча​стично одно или несколько других лиц (вторые бенефициары). Такие аккредитивы называются переводными, или трансферабельными. Эмитент, выполняя инструкции приказодателя, обязан недвусмыс​ленно указать в тексте самого аккредитива, что аккредитив является переводным (трансферабельным). Это строгое формальное требо​вание должно обязательно соблюдаться. Правилами предусмотрено, что даже применение других терминов, таких как «делимый», «дроб​ный», «переуступаемый» и «передаваемый», не сделают аккредитив переводным. Если такие термины используются, то они не должны приниматься во внимание. Переводящий банк обязан осуществить перевод аккредитива только в пределах и в порядке, на которые он прямо выразил свое согласие. Если иное не оговорено в аккреди​тиве, трансферабельный аккредитив может быть переведен только один раз. Соответственно аккредитив не может быть переведен по просьбе второго бенефициара последующему третьему бенефициару. Для настоящей статьи обратный перевод первому бенефициару не является запрещенным переводом. Части трансферабельного аккре​дитива (не превышающие в совокупности сумму аккредитива) могут быть переведены отдельно при условии, что частичные отгрузки/ выборки по аккредитиву не запрещены, и общая сумма всех таких переводов будет рассматриваться как составляющая только один перевод аккредитива. Аккредитив может быть переведен только на условиях, указанных в оригинале аккредитива, за исключением суммы аккредитива, цен за единицу товара, указанного в нем, срока действия аккредитива, последней даты для представления доку​ментов.
ЕТК США в ст. 5-116, так же как и Правила, предусматривает воз​можность перевода (трансферта) аккредитива другому бенефициару при условии, что в аккредитиве есть прямое указание о его трансферабельности. Право получения причитающихся по аккредитиву пла​тежей может быть получено другим лицом по другому основанию — в порядке переуступки причитающихся платежей при наличии уста​новленных в законе условий (ст. 5-116 ЕТК США), регулируемых разделом 9 ЕТК.

Первоначально в США, затем и в других странах получили рас​пространение резервные аккредитивы, которые представляют собой обязательство банка-эмитента оплатить тратты бенефициара плате​жом по предъявлении в пределах определенной суммы и срока, если тратты сопровождаются обусловленными в аккредитиве докумен​тами. Резервные аккредитивы используются как средство обеспече​ния платежа по денежным обязательствам или исполнения иных обязательств приказодателя договорного характера. Использование резервных аккредитивов получило столь широкое распростране​ние в мире, что Комиссией ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ) была разработана и в 1995 году одобрена Конвенция ООН о независимых гарантиях и резервных аккредитивах.
По смыслу ст. 2 указанной Конвенции под резервным аккредити​вом понимается независимое обязательство банка или другого лица (эмитента) уплатить бенефициару определенную или определимую сумму по требованию, сопровождаемому представлением докумен​тов, в соответствии с любыми документарными условиями обязатель​ства, указывающими или из которых следует, что платеж причитается по причине неисполнения какого-либо обязательства или наступле​ния иного обстоятельства, или в уплату за заемные или авансирован​ные денежные средства, или как платеж в погашение любой срочной задолженности приказодателя или иного лица. Обязательство может быть выдано: а) по просьбе или инструкции клиента (приказодателя) эмитента; б) по инструкции другого банка, учреждения или лица (инструктирующей стороны), действующего по просьбе клиента (приказодателя) этой инструктирующей стороны; или в) по поручению самого эмитента. В обязательстве может предусматриваться платеж в любой форме, включая: а) платеж в указанной валюте или расчет​ной единице; б) акцепт переводного векселя (тратты); в) платеж на отсроченной основе; г) передачу оговоренной единицы стоимости. Обязательство эмитента по резервному аккредитиву является неза​висимым и не зависит от наличия или действительности основной сделки.

Резервный аккредитив является также документарным аккредити​вом, но отличается от классического документарного аккредитива тем, что платеж по классическому документарному аккредитиву осу​ществляется против представления обусловленных в аккредитиве документов, включая товарораспорядительные, свидетельствующие о произведенной отгрузке товара, в то время как по резервному аккреди​тиву достаточно представления заявления бенефициара о неиспол​нении обязательства. Банк-эмитент не обязан проверять факт невы​полнения приказодателем своих обязательств. Банк также не должен вмешиваться в основной договор, и единственная связь, существу​ющая между аккредитивом и основным договором, заключается в доку​ментах, которые бенефициар должен представить эмитенту.
Существует вероятность, что правоотношение, возникшее в связи с обеспечением исполнения обязательства, может быть квалифи​цировано как договор поручительства. Такая квалификация зависит от намерения сторон придать правоотношению характер независи​мого обязательства, даже при наличии в таком обязательстве условий недокументарного характера.

8. Расчеты с использованием пластиковых карт.
В торговом обороте с появлением компьютерной техники и воз​можности осуществления платежей в электронной форме путем списания или зачисления на счета участников платежных право​отношений получили широкое распространение пластиковые карты, с помощью которых владелец имеет техническую возможность иден​тифицировать себя и дать разрешение на списание определенной денежной суммы со своего счета и зачисление на счет кредитора.
В настоящее время есть различные технические возможности передачи информации о платежеспособности владельца пластиковой карты и осуществления платежа. В силу удобства и относительной надежности пластиковые карты получили широкое распространение в мире для оплаты физическими и юридическими лицами товаров и услуг, главным образом, в розничной торговле.

Исторически сам термин «пластиковая карта» отражает, главным образом, особенности материала, из которого она изготовлена, а не те правоотношения, которые она порождает или доказательством существования которых является.

Сейчас, как и ранее, существует значительное количество карто​чек, изготовленных из пластика, которые никак не связаны с какими-либо денежными обязательствами, а являются свидетельством при​надлежности владельца карточки к тому или иному клубу, обществу или ассоциации; подтверждением наличия трудовых отношений с той или иной компанией; или выполняют функции документа, разре​шающего проход в здание или на территорию компании или пред​приятия. Прообразом сегодняшних пластиковых карт были карты, выпускаемые различными компаниями (например, сетями запра​вочных станций), которые предоставляли своим держателям опре​деленные льготы и скидки при приобретении товаров и услуг сначала на заправочных станциях соответствующей сети, а потом и на других предприятиях сферы услуг, которые заключили соответствующие соглашения с сетью заправочных станций, осуществившей выпуск карточек.
Предметом рассмотрения будут наиболее известные и распро​страненные пластиковые карты, которые непосредственно связаны с возникновением, существованием, изменением или прекращением правоотношений (по большей части — денежных обязательств) между владельцем пластиковой карты и ее эмитентом.
«Электронные деньги».
Наиболее простой вид пластиковых карт, и его появление свя​зано не с расширением спектра банковских услуг, а с необходимо​стью снижения затрат на обслуживание осуществляемых платежей. Необходимо отметить, что при наличном обращении каждая пятая денежная единица уходит на то, чтобы поддержать собственное обра​щение. Кроме того, в некоторых сферах деятельности, таких как услуги связи, в том числе телефонной, общественный транспорт и т. д., значительные трудности создает большое количество ежедневных мелких (с точки зрения объема) платежей, осуществление которых требует значительных временных и трудовых ресурсов.
С целью минимизации вышеуказанных затрат введены и вскоре получили широкое распространение пластиковые карты, при покупке которых потребитель подобного рода услуг оплачивает в порядке предоплаты значительное число таких разовых услуг (например, N минут будущих телефонных разговоров; N поездок на обществен​ном транспорте и т. д.).

Такие карты, действие которых основано на микропроцессор​ной технологии, можно условно разделить на два вида по критерию услуг, которые можно оплачивать с использованием таких карт: а) так называемые memory cards — одноразовые предоплаченные карты, с помощью которых можно оплачивать товары и услуги, предоставляемые только определенной компанией или группой компаний (самым известным и понятным для нас примером та​ких пластиковых карт являются телефонные магнитные карты); и б) chip cards, то есть чиповые карты, которые чаще всего и назы​ваются «электронными деньгами», поскольку они могут исполь​зоваться для оплаты самого широкого спектра товаров и услуг, вне зависимости от того, какая компания выпустила данную карту и явля​ется ли именно эта компания продавцом указанных товаров или услуг.

В настоящее время рассматривается возможность создания попол​няемых (многоразовых) карт такого типа, которые получили назва​ние «электронный кошелек».

При этом необходимо заметить, что «электронные деньги» отлича​ются от пластиковых карт других видов, прежде всего, невозможностью идентификации владельца карты, а соответственно — определения законности держания карты, а значит, и законности инициализации того или иного платежа.

Такая невозможность идентификации владельца карты, которая с правовой точки зрения может рассматриваться как презумпция добросовестности   владения, в значительной степени сближает данный вид пластиковых карт с наличными деньгами, что, скорее всего, и определило их название «электронные деньги».
Важной особенностью пластиковых карт типа memory cards явля​ется то, что, несмотря на свое название «электронные деньги», они не являются средством осуществления безналичных денежных расчетов, поскольку в этих картах зашифровано определенное количество еди​ниц предоставляемых услуг или товаров, а не определенная денежная сумма.

Наиболее ярко это проявляется на следующем примере: в случае повышения тарифа на определенный вид услуг или цен на определен​ный вид товаров владелец ранее (а значит — по более низкой цене) купленной карты защищен от подобного изменения цен; он получит неизменное количество товаров или услуг, то есть соответствующее количество товаров или услуг будет ему предоставлено по цене, дей​ствующей на момент покупки пластиковой карты, а не на момент фактического предоставления услуг или товара.

Пластиковые карты данного вида, как правило, не подпадают под определение национальных законов о денежных системах и денеж​ном обращении.

Рассмотрим теперь те правоотношения, которые возникают при покупке и использовании пластиковых карт данного вида:
а)
при покупке непополняемой предоплаченной карты типа memory card лицо фактически производит оплату будущих услуг или товаров. Таким образом между приобретателем пластиковой карты и компанией (компаниями), выпустившей данную карту и предоставляющей указанный вид услуг или товаров, заключается договор соответственно возмездного оказания услуг или купли-продажи товаров.

Причем существенные условия такого договора, а именно количество и качество предоставляемых товаров и услуг, а также срок действия договора (если он ограничен), указываются либо на самой карте, либо в официальном описании пластиковых карт каждой разновидности;
б)
характер правоотношений, возникающих при приобретении пластиковой карты типа chip card, стал предметом специальных исследований, проведение которых было инициировано в 1993 году Центральным банком стран Европейского Союза. Целью данного исследования было, во-первых, обобщение сложившейся в странах ЕС деловой и правоприменительной практики в данной сфере; и во-вторых, возможное сближение и унификация действующего в рамках
стран ЕС законодательства, регулирующего данный вид правоотношений. В 1994 году The Council of European Monetary Institute одобрил доклад, подготовленный Центральным банком Европейского Союза, согласно которому приобретение предоплаченной пластиковой карты следует по общему правилу рассматривать как прием денежных средств на депозит; при этом владелец карты имеет возможность в любой момент использовать находящиеся на депозите денежные сред​ства на осуществление любых платежей в пользу неограниченного круга третьих лиц. При этом пластиковая карта служит инструмен​том распоряжения денежными средствами на депозитном счете.
Однако особенностью депозитного договора, заключаемого путем приобретения пластиковой карты, является его форма: ведь в отли​чие от обычного депозитного договора, для действительности кото​рого требуется соблюдение простой письменной формы, депозитный договор, возникающий при покупке пластиковой карты, фактически заключается конклюдентными действиями. Причем приобретенная пластиковая карта одновременно является доказательством сущест​вования такого договора и средством легитимации владельца, который презюмируется надлежащим ее владельцем, а следовательно — кре​дитором по соответствующему депозитному договору.
С учетом вышесказанного уступка права требования по депо​зитному договору осуществляется путем фактической передачи пла​стиковой карты и не требует уведомления должника о совершенной цессии, вернее, должник получает такое уведомление одновременно с требованием о выполнении своих обязанностей по договору.
Дебетовые карты (Debit Cards).

Пластиковые карты данного вида используются для оплаты това​ров и услуг.

Производитель товаров или услуг получает наличные деньги путем прямого списания денег со счета плательщика из суммы, закодиро​ванной на магнитной полосе карты. Такая пластиковая карта стано​вится, по сути дела, инструментом управления денежными средствами на текущем счете клиента и избавляет последнего от необходимости лично являться в отделение банка для передачи соответствующих инструкций.

С юридической точки зрения пластиковая карта такого типа сама по себе не создает (изменяет или прекращает) каких-либо особых отношений между ее владельцем и банком-эмитентом. Она выдается клиенту банка в рамках или в качестве дополнительной услуги по договору банковского счета и является инструментом осуществления операции с денежными средствами в рамках остатка по нему.
Кредитные карты.
Можно выделить несколько подвидов, отличающихся друг от друга по тем или иным признакам. Однако все карточки данного вида объ​единяет то, что при выдаче клиенту такой карты с ним заключается договор об открытии ему кредитной линии.
Карты, предназначенные для гарантии чековых платежей (Check Guarantee Cards).

Пластиковые карты данного вида используются во избежание полу​чения от недобросовестного клиента необеспеченного чека или чека с поддельной подписью и дают реальные возможности идентифи​кации клиента — держателя карточки с высокой степенью точности (так как карточка содержит идентификационный номер и подпись клиента).

Чеки, подтвержденные пластиковыми картами, относящимися к данному виду, обычно принимаются к оплате лишь при условии непревышения определенного лимита денежной суммы, указанной в соответствующем чеке.

Денежная сумма в рамках кредитного договора (кредитная линия) предоставляется клиенту автоматически, как только сумма чека пре​вышает остаток на счетах. Для привилегированных клиентов может предоставляться безусловный и нелимитированный кредит в случае превышения подлежащей оплате по чеку суммы по остатку на счете.

При рассмотрении характера правоотношений, возникающих между владельцем пластиковой карты данного вида и банком-эмитен​том, следует учитывать следующие осбенности: во-первых, между вла​дельцем пластиковой карты и банком заключен договор банковского счета, причем клиент может осуществлять распоряжение денежными средствами с помощью чеков; в данном случае пластиковая карта является не самостоятельным инструментом, а лишь дополнительным способом идентификации чекодателя и доказательством его платеже​способности. Во-вторых, при выдаче клиенту пластиковой карты данного вида с ним заключается договор об открытии кредитной линии, ее размер указывается путем установления верхней границы (для привилегированных клиентов такой предел может не предусмат​риваться) и точный размер каждого транша, при этом фактическая передача (предоставление) денежных средств должна быть осущест​влена по первому требованию заемщика; также такой кредитный договор содержит условия, порядок и сроки возврата выданной в кре​дит денежной суммы и ответственность должника за неисполнение и ненадлежащее исполнение договора.

«Классические» кредитные карты.
К ним относились изначально такие пластиковые карты, как Visa и MasterCard. Такие карты, наряду с осуществлением расчетов по оплате товаров и услуг за счет денежных средств на банковском счете владельца карты и получения наличных денег через банкомат, дают возможность оплачивать приобретаемые товары и услуги в пределах выделяемого владельцу карты лимита (кредитной линии).
«Платежные» кредитные карты (Charge Cards).

К ним относятся такие карты, как American Express. Так же как и классические, платежные кредитные карты дают держателю возмож​ность оплачивать приобретаемые товары и услуги даже при отсутст​вии денег на счете или наличных денег за счет предоставляемого ему кредита.

Обязательным условием предоставления клиенту кредитной линии является принятие последним на себя обязательства по оплате соответствующего счета в течение 30 календарных дней с момента совершения той или иной покупки (оплаты услуг).
Таким образом, клиенту кредитного учреждения — владельцу пластиковой карты такого типа предоставляется безвозмездный и формально ничем не ограниченный (в отношении размера денежной суммы) кредит на срок не более 30 дней.

Целевые кредитные карточки.

Данный вид пластиковых карт предназначался для оплаты опре​деленных видов услуг (или нескольких взаимосвязанных видов услуг) за счет кредита, финансируемого (в пределах установленного лимита) оказывающей данный вид услуг компанией (e.g. Diner's Club).
От рассмотренных выше разновидностей кредитных карт их отли​чает, в основном, только совпадение в одном лице организации-эми​тента и акцептанта данной карты. Таким образом, целевые кредитные карты являются своего рода гибридом «электронных денег» и кредит​ной карты.

В настоящее время, однако, такое деление пластиковых карт на типы представляется достаточно условным, поскольку в сегодняшних экономических условиях достаточно сложно однозначно определить принадлежность той или иной пластиковой карты к одному из опи​санных выше типов.

Чаще всего пластиковая карта соединяет в себе черты сразу не​скольких видов карт и порождает сложные, состоящие из нескольких элементов правоотношения.

Так, упомянутые выше карты MasterCard, Visa, American Express предоставляют своим держателям широкий спектр банковских и финансовых услуг, а также дополнительный спектр услуг или опре​деленные льготы владельцам так называемых «золотых карт».
Правовое регулирование денежных обязательств по пластиковым картам имеет некоторые особенности. Следует отметить отсутствие комплексного нормативного регулирования данных правоотношений (хотя как на уровне ЕС, так и в рамках национальных правовых систем приняты и действуют те или иные нормативные акты, регули​рующие отдельные аспекты использования пластиковых карт, в каж​дой правовой системе существует значительное количество пробелов, которые оставляют большое число юридических вопросов нерешен​ными). В большинстве государств Европейского Союза (например, в Германии, Дании, Франции, Греции и Португалии) и в США нор​мативными актами регламентируются: во-первых, условия и порядок выпуска (эмиссии) пластиковых карт; во-вторых, контроль со сто​роны государственных органов (например, Центрального банка) как за процедурой осуществления эмиссии пластиковых карт, так и за соблюдением кредитной организацией-эмитентом определенных обязательных требований; и в-третьих, возникающие при этом меж​банковские отношения.
И наоборот, за исключением Дании, в национальных правовых системах практически отсутствует регулирование таких трех типов частноправовых отношений, как отношения, возникающие в резуль​тате использования пластиковой карты между: а) эмитентом карты и ее владельцем; б) владельцем карты и коммерсантом, согласившимся принять платеж по данной карте; в) кредитной организацией — эми​тентом карты и лицом, согласившимся принять платеж по данной карте.

Итак, рассмотрим поочередно каждый из возникающих при исполь​зовании пластиковых кредитных карт типов двусторонних правовых отношений.

Правоотношения, возникающие между кредитной организацией-эмитентом и владельцем пластиковой кредитной карты, являются основой существования платежной системы с использованием пла​стиковых карт.

Если говорить о странах континентальной Европы, то наиболь​шее распространение здесь получили две точки зрения.
Согласно одной из них (принятой во Франции, Греции, Нидерлан​дах, Люксембурге и Португалии) взаимоотношения между эмитентом кредитной карты и ее владельцем характеризуются как договор поруче​ния, согласно которому поверенный (кредитная организация) обязу​ется осуществлять по указанию доверителя (клиента данной кредит​ной организации — владельца карты) и за его счет платежи в пользу третьих лиц.

При рассмотрении же возможности предоставления ему кредита в рамках кредитной линии следует говорить о наличии в рамках дого​вора поручения или помимо него того или иного договора, оформля​ющего заем или кредит.
Согласно второй точке зрения мы имеем дело с договором на пере​дачу полномочий (прав и обязанностей), то есть delegation. Данная точка зрения получила распространение в праве Германии, Бельгии, Испании и Италии.
В данном случае речь идет о передаче владельцем карты кре​дитной организации — эмитенту карты полномочий по осуще​ствлению той или иной сделки или полномочий по осуществле​нию действий (выплате денежных средств) в рамках исполнения сделки.
Однако, как и в предыдущем случае, данный договор существует в комбинации с договором займа денежных средств или кредитным договором.

Правоотношения, возникающие между кредитной организацией-эмитентом и лицом, принявшим платеж по пластиковой кредитной карте, также имеют свои особенности.

Как и в рассмотренном выше случае, в каждой национальной правовой системе данный вид правоотношений квалифицируется по-своему, однако в правовых системах большинства стран (например, Англии, Бельгии, Дании, Франции, Греции и Люксембурга) природа отношений, возникающих между эмитентом пластиковых карт и ком​мерсантом, принявшим платеж по карте, однозначно так и не была определена.

Если говорить о правоприменительной практике и правовой доктрине, то зачастую (например, в Дании, Франции, Греции, Люксем​бурге) такая обязанность эмитента пластиковой карты рассматрива​ется как «гарантия платежа», причем эмитент пластиковой карты не вправе противопоставить лицу, принявшему платеж по карте, те воз​ражения, которые он может иметь против владельца пластиковой карты; кроме того, в отличие от поручителя или залогодателя, эми​тент пластиковой карты рассматривается как основной (а в большин​стве случаев—даже единственный) должник лица, принявшего платеж по пластиковой карте.

В большинстве случаев правоприменительная практика Англии, Дании, Бельгии, Франции, Греции и Люксембурга, а также — с некото​рыми оговорками — Германии, Нидерландов и Португалии исходит из того, что договорные отношения между эмитентом и коммер​сантом не зависят от наличия и характера правоотношений между коммерсантом и владельцем пластиковой карты, следовательно, обязанность эмитента уплатить соответствующую денежную сумму коммерсанту вытекает из самостоятельного договора, являющегося по своей сути договором абстрактным.
Так, например, немецкая доктрина определяет правоотноше​ния между эмитентом и коммерсантом как «абстрактную гарантию абстрактного долгового обязательства».

С точки зрения права Португалии обязанность эмитента выпла​тить коммерсанту определенную денежную сумму вытекает из так называемого договора «поручения на кредитование», по которому доверитель — эмитент пластиковой карты поручает поверенному — коммерсанту осуществить кредитование владельца пластиковой карты (причем conditio sine qua поп такого кредитного договора является его немедленное целевое использование на приобретение владельцем карты предоставляемых соответствующим коммерсантом товаров и/или услуг) и обязуется возместить коммерсанту данную денежную сумму.

Правоотношения, возникающие между владельцем пластиковой кредитной карты и лицом, принявшим платеж по ней, носят граж​данско-правовой характер.

Рассматривая правоотношения, возникающие между владельцем пластиковой кредитной карты и коммерсантом, принявшим платеж по ней, необходимо отметить, что использование пластиковой кре​дитной карты не оказывает существенного влияния на правоотноше​ния между указанными лицами.

Прежде всего, между коммерсантом и владельцем пластиковой карты существует договор купли-продажи товаров, возмездного оказа​ния услуг и т. п., и пластиковая карта сама по себе не влечет возникно​вения изменений или прекращения тех или иных прав и обязанностей сторон, а является лишь способом исполнения соответствующего обязательства.

При этом всеми правовыми системами признается право коммер​санта принять платеж по пластиковой карте; обязанность же коммер​санта принять такой платеж (по праву Германии, Нидерландов и Португалии) возникает только при условии наличия соответствующих правоотношений с эмитентом пластиковой карты.
Денежное обязательство владельца пластиковой кредитной карты по отношению к коммерсанту считается надлежащим образом испол​ненным не с момента предъявления пластиковой карты к оплате, а лишь с момента перечисления эмитентом пластиковой карты соот​ветствующей денежной суммы на счет коммерсанта (в соответствии с правом Франции, Греции, Нидерландов, Люксембурга и Португалии).
Существенной, но нерешенной является проблема идентифи​кации фактического держателя карты с законным владельцем карты (то есть владельца de facto и de jure), однако ее решение лежит не в юридической, а, скорее, в технической плоскости. Правовая доктрина и практика исходят из презумпции добросовестности факти​ческого владельца карты.
9. Договор о факторинге (предоставлении финансирования под уступку дебиторской задолженности).

Принято считать, что предпринимательская деятельность, имену​емая в современных условиях преимущественно в странах развитой экономики «факторингом», имеет своим истоком сложившуюся в основном в первой половине XIX века практику оказания комплекса коммерческо-финансовых услуг, предоставлявшихся производителям (поставщикам) товаров торговыми компаниями, которые занимались сбытом их продукции. Вместе с тем считается, что еще в Месопо​тамии в III тысячелетии до н. э. между занимавшимися торговлей людьми можно было встретить отношения, которые были аналогичны одному из современных видов финансирования, каковым является факторинг.

Их суть сводилась к тому, что люди старались избежать «замора​живания» денег в виде подлежащих уплате им в будущем долгов (в современной терминологии — дебиторской задолженности); вместо того чтобы ждать от должника уплаты долгов, кредиторы передавали (уступали) их третьему лицу в обмен на получение наличных денег. Таким образом, они переводили свои будущие денежные поступления в реальные наличные деньги, что значительно расширяло их финан​совые возможности.

В период становления и бурного развития рыночных отношений, в частности в США и Англии, существенную роль в предпринима​тельской сфере, и в первую очередь как во внутренней, так и внешней торговле промышленными товарами, стали играть роль комиссион​ные (торговые) агенты, которые назывались факторами (factors). Практически в их функции входила не только реализация товаров, производимых принципалом, но и предоставление ему денежных авансов и кредитование его производства. Комиссионер продавал товары и выставлял счета от своего имени, не указывая имени прин​ципала. Если он продавал в кредит, то было вполне естественным и привычным, что он принимал на себя риск, предоставляя за до​полнительное вознаграждение гарантию получения платежа (дель​кредере). На более позднем историческом этапе некоторые комиссион​ные агенты отказались от коммерческих функций и сосредоточи​лись только на финансовых сторонах обслуживания своих клиентов. Постепенно факторы перешли также к прямой покупке у поставщика его платежных требований (выставленных покупателям счетов-фактур). Считается, что именно в этот период родился современный факторинг. Таким образом, отношения, которые возникли как чисто торговая деятельность, переродились в финансовую операцию по предоставлению и гарантированию кредита и стали составной частью деятельности коммерческих банков. Если оценивать факторинг с точки зрения открываемых им возможностей, то в настоящих условиях в широком смысле факторинг принято считать важным инструмен​том современного менеджмента, особенно в той части деятельности предприятия, которая касается финансирования, а также управления рисками, связанными с коммерческой деятельностью.
В странах с современной развитой рыночной экономикой факто​ринг занимает заметное место в деятельности финансовых инсти​тутов. Наибольшее развитие он получил там, где впервые и появился, а именно в США, которые лидируют по объему факторинговых опе​раций в мире. Мировой оборот этих операций, который постоянно возрастает, ежегодно составляет несколько сот миллиардов долла​ров США.

Факторинг преимущественно определяется как правовое отно​шение между финансовым институтом (фактором) и предприятием, продающим товары или услуги (клиентом), в соответствии с которым фактор покупает дебиторскую задолженность клиента (с правом обратного требования к клиенту или без такового), и в связи с этой задолженностью контролирует предоставляемые клиентом своим контрагентам кредиты, а также осуществляет бухгалтерский учет торговых операций клиента. Таким образом, факторинг имеет следу​ющие основные функции: ведение соответствующих бухгалтерских операций, контроль за предоставленным коммерческим кредитом, включая получение платежей, защита от кредитных рисков (в случае факторинга «без оборота»), а также финансирование текущей дея​тельности клиента.

С юридической точки зрения факторинг создает непосредствен​ное правоотношение между двумя лицами: фактором (финансовым агентом) и поставщиком товаров или услуг (клиентом). Все договоры о факторинге включают в себя оговорку в пользу фактора, в соответ​ствии с которой клиент обязуется передать фактору всю дебиторскую задолженность, отраженную в его бухгалтерии, что делает невозмож​ным для клиента вступить в аналогичные отношения с другим факто​ром. Этот принцип, представляющий собой существенное положение факторинговых отношений и лишающий клиента возможности пере​дать своему финансовому агенту только сомнительные долги или те, в отношении которых он опасается, что они не будут уплачены, на практике действует не так строго, поскольку контрагенты догова​риваются о том, что договор будет действовать только в отношении, например, поставок лишь определенной продукции. Но и в этом слу​чае все долги, относящиеся к таким поставкам, должны быть пред​метом уступки.

Клиент обязуется предоставить финансовому агенту доказатель​ство того, что он произвел поставку товаров или осуществил оказа​ние услуг, что на практике означает его обязанность передать счета (фактуры), в которых обязательно указывается, что платеж должен быть произведен фактору. Клиент должен также сообщить фактору любую имеющуюся у него информацию о своих покупателях, а также любую информацию, которая может облегчить получение долгов. Он также должен сообщить финансовому агенту любые сведения, которые могут быть противопоставлены его требованиям, а также сведения об имеющихся с покупателями спорах. Клиент обязуется предоставлять фактору доступ к его балансу, счетам и бухгалтерии. Все это говорит о том, что между финансовым агентом и его клиен​том должны быть созданы тесные отношения сотрудничества и взаим​ного доверия.

Договор о факторинге предусматривает способ и размер вознаграж​дения фактора за предоставляемые им услуги. По существу, речь идет о комиссии, размер которой определяется на основе суммы передан​ных долгов. Обычно на размер комиссии влияют следующие обстоя​тельства: средняя продолжительность предоставляемой поставщиком рассрочки платежа своим покупателям (чем больше этот период, тем выше риск неплатежа, который лежит на факторе), характер деятель​ности клиента: производство или оказание услуг (этим определяется, благоприятны ли возможности реализации на рынке, и т. п.), характер деятельности покупателей (их уязвимость в определенных неблаго​приятных макроэкономических ситуациях), общее количество покупа​телей (хотя чем больше их число, тем меньше общий риск неплатежа, большое число покупателей увеличивает объем бухгалтерской обра​ботки операций), общая характеристика покупателей с точки зре​ния их деловой надежности, характер, частота и объем претензий и разногласий по поставкам. Размер такой комиссии в разных стра​нах колеблется между 0,75 % и 3,5 %. К этой ставке добавляется также кредитный процент по авансовым платежам, осуществляемым фактором.

В договоре закрепляется положение о том, что клиент гаранти​рует существование передаваемого долга. Долг считается фактически существующим в той мере, в которой заказ уже размещен у покупа​теля и осуществлено исполнение, предусмотренное в соответствии с договором между поставщиком и его покупателями.
Относительно обязательств фактора в отношении клиента, с уче​том того, что к фактору переходят все долговые требования, принад​лежащие клиенту, возникает вопрос: имеется ли соответствующая обязанность у фактора принять все эти требования? Практически во всех договорах закрепляется, что фактор сохраняет за собой право выбрать требования, которые он намерен принять. Это означает, что требования должны быть представлены ему на предварительное одобрение. В практике существует несколько различных механизмов такого одобрения (индивидуально по каждому долгу, по определенным периодам — еженедельно, ежемесячно, путем установления предела кредитования по отдельным покупателям). Независимо от использован​ного механизма устанавливается, что фактор может всегда отказаться от требования при условии, что товары еще не были отгружены или если уже невозможно остановить такую отгрузку.

Основной обязанностью финансового агента-фактора является оплата по денежным требованиям клиента, которые одобрены факто​ром, в месте нахождения покупателя и в согласованный срок или до наступления такого срока. Обычно платеж осуществляется посред​ством текущего счета, открываемого фактором в пользу клиента.
Одна из характерных особенностей договора о факторинге заклю​чается в том, что фактор выплачивает долги клиента и гарантирует получение средств при условии, что не будет претензий в отношении поставленных товаров (по качеству, количеству, срокам поставки). Обычно в договорах последствия таких претензий регулируются по-разному в зависимости от того, когда поступила претензия: до или после того, как фактор осуществил платеж.

Как правило, финансовый агент-фактор берет на себя также обя​занности по обработке счетов клиента, контроль за соблюдением сро​ков платежа, согласованных объемов продаж и т. п. В таких случаях фактор уже действует в качестве финансового советника, который порой обладает компетенцией определять политику в отношении отдельных покупателей.

Хотя договор о факторинге устанавливает правовую связь между финансовым агентом-фактором и клиентом, вместе с тем имеются и другие лица, которые, хотя и не имеют формальных договорных обя​зательств, прямо или косвенно затрагиваются последствиями заклю​чения договора о факторинге. Это контрагенты клиента (покупатели) и иные третьи лица.

Говоря об отношениях между фактором, клиентом и покупателем, прежде всего следует упомянуть, что об уступке требования должно быть сообщено покупателю, что дает возможность фактору потребо​вать от него уплаты долга непосредственно фактору. Обычно покупа​тель следует полученному указанию и платит фактору. Однако может случиться, что покупатель откажется уплатить долг, основываясь на встречных требованиях (претензиях), которые покупатель мог бы предъявить своему первоначальному кредитору — поставщику.

При этом следует различать требования покупателя, связанные с самим переданным долгом (например, относящиеся к исполнению договора поставки), и те, которые не относятся к нему (предъявление какого-либо требования к зачету). Если первые требования могут быть всегда противопоставлены требованию фактора, то вторые могут иметь силу против фактора, только если они возникли до уступки требования. Если встречные требования покупателя к фактору ока​жутся обоснованными, то фактор может в связи с этим предъявить регрессный иск своему клиенту.

Рассматривая комплекс отношений между фактором, клиентом и третьими лицами помимо покупателей, в первую очередь, необхо​димо принять во внимание, что договор о факторинге создает новую правовую ситуацию, которая затрагивает права третьих лиц и может быть использована против них. Третьи лица, которые косвенно затра​гиваются заключением договора о факторинге, — это кредиторы покупателя, поставщика и, более всего, последующие цессионарии того же долга (когда долг уже передан клиентом фактору). Последст​вия уступки требования для интересов третьих лиц должны быть тща​тельно исследованы, чтобы установить, каким образом и насколько защищены эти интересы и будут ли фактор или последующие цессио​нарии иметь преимущественное право в отношении переданного требования.

Успешному развитию факторинга в США, безусловно, способст​вовало то обстоятельство, что положения, относящиеся к регулирова​нию этих операций, нашли свое отражение в разделе 9 ЕТК. Данный раздел содержит весьма подробное регулирование обеспечительных интересов (security interests), которые могут быть созданы в любом движимом имуществе.

С небольшим исключением, положения, содержащиеся в разделе 9, представляют собой единственное предусмотренное законом сред​ство создания обеспечительных интересов в движимом имуществе. Поскольку факторинг подразумевает покупку денежных требований (причитающихся платежей — accounts), эта операция, в принципе, по своему характеру вряд ли могла бы рассматриваться как средство создания обеспечительного интереса. Вместе с тем применение раз​дела 9 к продаже денежных требований, осуществляемой не в связи с продажей предприятия, являющегося источником возникновения этих требований, прямо предусмотрено в ЕТК (п. 37 ст. 1-201). Определение «обеспечительный интерес», предусмотренное ЕТК, распространяется на «любой интерес покупателя причитающихся платежей» в рамках раздела 9. Основываясь на классификации факто​ринга как обеспечительной сделки, сторона, приобретающая право требования (дебиторскую задолженность), в соответствии с термино​логией ЕТК становится «обеспеченной стороной», ее клиент, кото​рый совершил уступку требования, рассматривается как «должник» (debtor), а плательщик по долгам — как «должник по причитающе​муся платежу» (account debtor). При этом проданные или переданные по уступке денежные требования рассматриваются как «имущество, служащее обеспечением» (collateral).
В США в своем наиболее распространенном виде факторинг сво​дился к сделке по покупке долговых обязательств, исключающей обратное требование в случае, если уступленный долг не будет оплачен, и предусматривающей уведомление должников о замене кредитора, непосредственно которому должен быть выплачен долг. Развитие факторинга в Западной Европе на начальном этапе проходило в основ​ном по американскому образцу. Однако уже сразу там обозначилась и не известная в США до этого практика, а именно «оборотный» факторинг, то есть уступка денежных требований с правом регресса, или, иными словами, без принятия фактором риска неплатежа со сто​роны должника. В первую очередь, появление такой практики было обусловлено отличиями в применявшихся к этим операциям нормах гражданского права, которые более жестко регулировали вопросы уступки требования в целом.

В Англии, как и в США, в отличие от большинства зарубежных стран, имеются специальные нормы, применимые к факторинговым отношениям. Если в США основное нормативное регулирование этих отношений содержится, как указывалось выше, в разделе 9 ЕТК, то в Англии специальные нормы о факторинговых операциях содер​жатся в Законе о собственности (Property Act) 1925 года.

В странах, где отсутствует специальное законодательство, каса​ющееся соглашений о факторинге, в необходимых случаях для пра​вового регулирования этих отношений используются общие нормы обязательственного права. В подавляющем большинстве правовых систем передача требования клиентом фактору рассматривается в рамках правового института уступки требования (цессии), который урегулирован в гражданском или торговом законодательстве, в част​ности, применению подлежат положения, зафиксированные в § 398-413 ГГУ, а также общие положения об обязанности продавца в договоре купли-продажи передать товар, свободный от обременения правами, принадлежащими третьим лицам (§ 433 ГГУ). Коммерческая практика в ФРГ различает «настоящий факторинг» (echtoes Factoring), при котором фактор принимает на себя риск неплатежа по полу​ченному им денежному требованию, и «ненастоящий факторинг» (unechtoes Factoring), когда фактор имеет право обратного требова​ния к первоначальному кредитору в случае неисполнения должником своего платежного обязательства.

Во Франции факторинговым договором {contrat d'affacturage) считается договор, который предусматривает предоставление клиенту финансовых услуг, заключающихся в получении платежей с должни​ков (сбор дебиторской задолженности), в регулярном представлении информации по конъюнктуре рынка определенных товаров, ведении бухгалтерского учета дебиторской задолженности, а также предо​ставление клиенту финансирования на основе имеющейся у него дебиторской задолженности с покрытием риска неплатежа.

В отсутствие специального законодательства, регулирующего отно​шения по факторингу, во Франции эти отношения регламентируются общими положениями обязательственного права. В связи с тем, что нормы французского права об уступке требования (цессии) устанав​ливают довольно жесткие правила, касающиеся правовых послед​ствий уступки требования в отношении третьих лиц (ст. 1690 ФГК), предприятия, занимающиеся факторингом, используют правовую конструкцию договорной суброгации (ст. 1250 ФГК). Такая правовая конструкция продолжает широко использоваться в деятельности факторинговых компаний во Франции, несмотря на то что в середине 1980-х годов были предприняты законодательные меры, которые облегчили глобальную передачу дебиторской задолженности банкам и финансовым компаниям.

Один из важных моментов правового регулирования соглашения об уступке требования заключается в установлении последствий такого соглашения в отношении третьих лиц, в связи с чем встают два вопроса: предписываемые законом формальности для уступки требо​вания и правовые последствия ее несоблюдения.

Действительность уступки в отношении третьих лиц, как правило, обусловливается необходимостью уведомления об этом покупателя (должника). Требования к процедуре и содержанию такого уведом​ления различны: начиная от простого письменного уведомления и кончая публичным объявлением в соответствующей форме или уве​домлением, осуществляемым через официальное должностное лицо. На практике часто уведомление осуществляется путем соответству​ющей надписи на выставленных для оплаты счетах.

В соответствии с английским правом (ст. 136 Закона о собствен​ности), правом Германии (§ 398 ГГУ) действительность уступки тре​бования в отношении третьих лиц обусловлена уведомлением об уступке должника. ЕТК (ст. 9-302, 9-402) предусматривает в качестве необходимого условия действительности уступки требования по договору купли-продажи необходимость для кредитора сделать в установленном порядке финансовое заявление (filing of a financial statement). Во Франции суброгация может иметь силу в отношении любого лица при условии, что она прямо выражена в соответству​ющем документе (quittance subrogative) и фактически состоялась одновременно с платежом.

В данной связи возникает проблема наличия преимущественного права в случае конфликта интересов между фактором и третьими лицами. Ее решение различается в разных странах, а также зависит от того, кто является третьим лицом. Чаще всего при последующих уступках того же требования решающим является приоритет во вре​мени. Приоритет может устанавливаться, в частности, по дате заключе​ния договора о факторинге, по сроку уведомления об уступке требова​ния. В случае конфликта интересов между фактором и кредиторами клиента, как правило, преимущество предоставляется фактору.
При банкротстве клиента его финансовый агент-фактор при опре​деленных обстоятельствах, связанных в основном с содержанием договора об уступке требования, пользуется приоритетом по сравне​нию с обычными кредиторами в отношении уступленных ему требо​ваний. В такой же мере может возникнуть преимущественное право фактора в отношении его требований к обанкротившемуся покупа​телю, к которому у фактора есть денежное требование, полученное в силу договора о факторинге, если основания для этого права имеются в договоре клиента с таким покупателем.

Кардинальное значение для развития факторинга в правовых рам​ках регулирования уступки требования (общегражданской цессии) имеет возможность ее ограничения или исключения по договору. Практика включения в договоры о продаже товаров или оказании услуг таких положений имеет довольно широкое распространение в некоторых областях предпринимательской деятельности, что, естест​венно, создает затруднения для развития там факторинга.
В доктрине предпринимались попытки уменьшить эти негативные последствия для факторинга, однако судебная практика в основном продолжает оставаться консервативной в этом вопросе. На практике в том случае, когда клиент, несмотря на запрещение уступки требо​вания, продает свои требования фактору, а у последнего возникают убытки в связи с наличием запрета на уступку, фактор имеет право требовать возмещения этих убытков с клиента, поскольку тот нару​шил договор с фактором о переуступке ему своего требования.
Имея в виду современное значение факторинга для национальной экономики отдельных стран и мировой экономики в целом, следует обратить внимание на следующее. Экономическая сторона факто​ринга проявляется в том, что он позволяет предпринимателю, особенно мелкому и среднему, повысить ликвидность активов, оборотность своего капитала и тем самым рентабельность своей деятельности.
Эти моменты представляются весьма важными прежде всего для небольших предприятий, когда они только начинают свою деятель​ность и не обладают еще необходимыми материальными активами для использования заемных средств. Использование факторинга во многих случаях позволяет таким предприятиям снизить свои расходы на содержание специальных финансовых служб, повысив эффектив​ность финансового обслуживания за счет передачи их функций спе​циализированным предприятиям, где такая деятельность, как правило, более эффективна в силу высокой степени ее рационализации.
В странах с развитой рыночной экономикой при наличии разветв​ленной финансовой инфраструктуры факторинговые компании или занимающиеся этой деятельностью коммерческие банки предлагают своим клиентам довольно разнообразный набор финансовых услуг, обусловленных уступкой им своих денежных требований. Считается, что факторинг дает наибольший эффект, когда используется полный пакет возможных финансовых услуг, включающих, как правило, финансирование (предоставление наличных денежных средств в сумме до 90 % стоимости уступленных требований), бухгалтерскую обра​ботку и контроль за счетами, относящимися к переданным требо​ваниям, специальные исследования и наблюдение за коммерческой деятельностью должников и их финансовым состоянием, осуществле​ние статистических исследований, предоставление страхования рисков неплатежа, консультационные и иные характерные для финансового обслуживания услуги. Положительную роль может сыграть деятель​ность финансового агента-фактора и в маркетинговых мероприятиях клиента.

В известной мере решить некоторые проблемы правового регу​лирования факторинга, возникающие из отсутствия специального регулирования, позволила наблюдающаяся в последнее время его зна​чительная интернационализация. Многие факторинговые фирмы и коммерческие банки стали специализироваться в экспортном или импортном факторинге. Отсутствие специальных норм о факторинге в национальном праве многих стран, а также довольно существенные различия в имеющемся общем гражданском законодательстве и прак​тике его применения в отношении этих операций оказались важным стимулом в разработке международного инструмента для регулирова​ния международных факторинговых операций.

Итогом многолетних интенсивных усилий Международного ин​ститута унификации частного права (УНИДРУА) стало принятие на международной конференции в Оттаве в мае 1988 года Конвенции УНИДРУА о международном факторинге. Весьма примечательным представляется, что в этой Конвенции по отдельным вопросам уда​лось не только дать унифицированное регулирование с учетом опыта и практики различных национальных систем права, соответствующее требованиям современного международного экономического оборота, но и предложить решение некоторых вопросов, не решенных до сих пор на уровне отдельных национальных правовых систем.
Договор о международном факторинге, охватываемый Конвен​цией УНИДРУА, должен включать в себя, по крайней мере, две из следующих операций:

а)
финансирование поставщика, включая предоставление ему авансов и кредитов;

б)
бухгалтерскую обработку счетов поставщика, относящихся к денежным требованиям, ставшим предметом уступки требования;
в)
получение выручки с должников;
г)
защиту интересов поставщика в связи с неплатежеспособностью его должников.

Одной из главных задач данной Конвенции является создание особого правового режима, который был бы адекватен трехсторон​нему характеру отношений, возникающих при факторинге.
При уступке требования в соответствии с договором о факторинге конкретное денежное требование, являющееся предметом уступки, не обязательно должно указываться в договоре. Признается достаточ​ным, чтобы денежная выручка по переданным требованиям могла бы быть определенным образом идентифицирована в момент заклю​чения договора или в момент, когда она фактически возникнет как относящаяся к данному договору о факторинге.

Важным положением Конвенции УНИДРУА является правило о приоритете договора о факторинге, то есть отношений между фак​тором и его клиентом, над договором, например, купли-продажи, из которого возникает право денежного требования. Устанавливается, что на уступку требования фактору не влияет никакое соглашение между поставщиком (цедентом) и его должником, которое запрещает такую уступку. Учитывая нетрадиционность такого подхода с точки зрения действующего в основном в странах романо-германской право​вой системы нормативного регулирования общегражданской цессии о возможности запретить кредитору уступку принадлежащего ему тре​бования, Конвенция предусматривает, что действие конвенционной нормы, легализующей уступку требования, несмотря на договорен​ность о ее запрете, может быть ограничено заявлением присоеди​няющегося к Конвенции государства. В результате данное положе​ние не будет применяться в отношении должников, имеющих свое коммерческое предприятие на территории этого государства. Следует заметить, что, если Франция при присоединении к Конвенции УНИДРУА воспользовалась этой возможностью и сделала заявление о неприменении данного нормативного регулирования, присоедине​ние ФРГ к Конвенции не сопровождалось такой же оговоркой.
Конвенция УНИДРУА предусматривает, что должник обязан произвести платеж фактору, которому уступлено право требования, только если у него отсутствует информация, что какое-либо третье лицо имеет преимущественное право на получение данного платежа. Письменное уведомление об уступке требования, которое обязательно должно быть направлено должнику (покупателю) от поставщика или по его поручению от фактора, должно достаточно определенно ука​зывать требования, переданные фактору, а также данные о самом факторе. Уведомление имеет силу только в отношении выручки, воз​никающей из договоров, заключенных после направления должнику уведомления.

Договор о факторинге может включать уступку не только права требования, но и иных прав, как полностью, так и частично, кото​рыми обладает клиент в силу договора на поставку, включая преиму​щества, возникающие из оговорки о сохранении за поставщиком права собственности на товары до полной их оплаты или обеспече​ния исполнения обязательств поставщика иным способом.
С другой стороны, должник (покупатель), которому фактор предъ​являет денежное требование, вправе в свою очередь предъявить ему свои требования, вытекающие из его договора с поставщиком. Вместе с тем Конвенция УНИДРУА предусматривает, что если должник уже уплатил фактору соответствующие суммы, то он не может потребо​вать возврата этих сумм от фактора, если он может их получить непо​средственно с поставщика. Должник (покупатель) может требовать от фактора возврата уплаченной ему суммы, если последний еще не исполнил своих обязательств перед поставщиком или если фактор осуществил платеж поставщику, зная о том, что у должника (покупа​теля) есть претензии к поставщику.

Конвенция УНИДРУА предусматривает право фактора переусту​пить полученное им от клиента право требования другому финансо​вому агенту (фактору), если только такая переуступка не запрещена договором. К переуступке применяются те же положения, что и к первоначальной уступке требования.

Важным шагом в унификации правового регулирования операций, целью которых является получение финансирования в результате уступки платежного требования, стало принятие в 2001 году Гене​ральной Ассамблеей ООН Конвенции ООН об уступке дебиторской задолженности в международной торговле, которая была разработана Комиссией ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ). Основная цель Конвенции ООН состоит в том, чтобы способствовать расширению возможностей получения на международном уровне денежных средств и кредита по более доступным ставкам, что будет способствовать трансграничным потокам товаров и услуг. Для дости​жения этой цели в Конвенции ООН предусматриваются меры по преодолению юридической неопределенности по ряду вопросов, воз​никающих в контексте сделок, финансируемых под дебиторскую задолженность, включая сделки по кредитованию, обеспеченному имущественными активами, факторинг, учет (приобретение) счетов-фактур, форфейтинг и секьюритизацию, а также сделок, в рамках которых финансирование не предоставляется.

Конвенцией ООН закрепляются принципы и устанавливаются правила, касающиеся уступки дебиторской задолженности. В част​ности, в ней предусматривается возможность уступки будущей деби​торской задолженности и дебиторской задолженности, которая не специфицирована заранее (оптовые уступки — in bulk), что не допускается по праву ряда стран. В ней также признаются не име​ющими юридической силы договорные ограничения в отношении уступки коммерческой дебиторской задолженности, согласован​ные сторонами сделки, из которой возникает уступленная дебитор​ская задолженность, и устанавливаются последствия такой уступки для прав, обеспечивающих платеж уступленной дебиторской задол​женности.

Конвенцией ООН признается автономия сторон в установлении условий их сделки по уступке дебиторской задолженности и одно​временно предусматривается свод диспозитивных норм, применимых в отсутствие договоренности между сторонами этой сделки. Также содержится регулирование вопросов, связанных с юридическими пре​пятствиями для получения (инкассирования) дебиторской задолжен​ности у иностранных должников, и устанавливается единообразный свод правил по относящимся к статусу должника вопросам, таким как уведомление должника, освобождение от ответственности в резуль​тате осуществления платежа, право должника заявить возражения и право на зачет требования.

Весьма важным в Конвенции ООН является то, что содержащееся в ней регулирование снимает существующую неопределенность в вопросе о праве, применимом к спорам, касающимся того, кто имеет право на получение платежа, в контексте отношений между цессио​нарием и заявителем конкурирующего требования, например дру​гим цессионарием, кредиторами цедента и управляющим в деле о несостоятельности цедента. В Конвенции также решается проблема, связанная с тем, что во многих странах не признается в качестве подлежащего соответствующему учету право на денежную выручку. С этой целью предусматривается унифицированное правило огра​ниченного приоритета этого права, которое направлено на содей​ствие использованию таких видов практики, как секьюритизация и закрытый учет счетов-фактур. Кроме того, в Конвенции содержатся рекомендации для государств, стремящихся модернизировать свои материально-правовые нормы о приоритетах за счет установления типовых положений о приоритетах различных прав требования.
С целью заполнения пробелов по вопросам, относящимся к ее предмету, но которые прямо в ней не разрешены, Конвенция ООН включает в себя свод коллизионных норм, которые могут применяться в случае, если государство, в котором возник спор, приняло Конвен​цию. Это, безусловно, также должно способствовать усилению едино​образия правового регулирования применительно к международным сделкам уступки дебиторской задолженности.

Основные моменты материально-правового содержания Конвен​ции ООН сводятся к следующему. Уступка определяется в Конвенции как основанная на договоре передача права на получение дебитор​ской задолженности. Определение охватывает как создание обеспечи​тельных прав в дебиторской задолженности, так и передачу полного права на дебиторскую задолженность, будь то в целях обеспечения или нет. В Конвенции, однако, не оговаривается, что представляет собой прямую или обеспечительную передачу, и этот вопрос остав​лен на решение национальным правом, применимым в соответствии с коллизионными нормами. Уступка может представлять собой дого​ворную суброгацию или сделку залогового вида. С другой стороны, уступкой не считается передача в силу закона (например, статутная суброгация) или другая внедоговорная уступка.

Цедентом является кредитор по первоначальному договору, из которого возникла уступленная дебиторская задолженность. Цедент является либо заемщиком (или третьей стороной), уступающим деби​торскую задолженность в качестве обеспечения, либо продавцом деби​торской задолженности. Цессионарием является новый кредитор, ссудодатель или покупатель дебиторской задолженности. Должником является сторона, обязанная осуществить платеж по договору, из кото​рого возникает уступленная дебиторская задолженность («перво​начальный договор»).

Дебиторская задолженность понимается в Конвенции как осно​ванное на договоре право на платеж денежной суммы. Это определение включает полностью или частично неделимые интересы в дебитор​ской задолженности. Хотя точное определение того, что означает основанное на договоре право, оставлено для решения националь​ным законодательством, в него, несомненно, должны быть включены требования из договоров на поставку товаров, договоров на выполне​ние строительных и иных работ и оказание услуг, независимо от того, являются ли такие договоры коммерческими или потребительскими. Включаются также дебиторская задолженность по ссудам, роялти при передаче прав на интеллектуальную собственность, платежи за исполь​зование платных автомобильных дорог и требования о возмещении в денежной форме убытков из нарушения договоров, а также требова​ния процентов годовых и неденежные требования, которые могут быть преобразованы в денежные. Конвенционное понятие дебитор​ской задолженности не охватывает права на денежные платежи, возни​кающие из каких-либо иных, внедоговорных оснований, таких как требования о возмещении причиненного вреда (деликта) или требо​вания о возмещении налоговых платежей.

С учетом широкого определения терминов «уступка» и «дебитор​ская задолженность» Конвенция ООН применяется к большинству сделок, в частности, уступка коммерческой дебиторской задолжен​ности (из поставки товаров, строительства, выполнения работ или оказания услуг между коммерческими предприятиями), дебиторская задолженность по ссудам (из предоставления кредита), потребитель​ская дебиторская задолженность (из потребительских сделок) и суве​ренная дебиторская задолженность (из сделок с правительственными организациями или публичными субъектами). Как результат в опре​деление включено финансирование, обеспеченное материальными активами, например возобновляемое (револьверное) кредитование. Кроме того, во все их разновидности входят факторинг и форфей​тинг (например, учет счетов-фактур, факторинг с установленным сроком оплаты и международный факторинг). Конвенцией также охватываются такие виды практики финансирования, как секьюри-тизация договорной дебиторской задолженности, а также проектное финансирование под будущие доходы проекта.

Конвенция ООН устанавливает, что уступка, совершенная по дого​воренности между цедентом и цессионарием, имеет силу, если она в иных отношениях имеет силу в качестве предмета договора. Для при​знания силы уступки никакого уведомления должника не требуется. В центре внимания Конвенции — вопросы законодательных и дого​ворных ограничений, а также последствия уступки для обеспечитель​ных и других акцессорных прав.

В целях содействия финансированию под дебиторскую задолжен​ность Конвенция признает возможность уступки будущей дебитор​ской задолженности и уступки дебиторской задолженности оптом. Эти виды уступки являются широко распространенными в практике заключения сделок финансирования под дебиторскую задолженность, но формально они не признаются законодательством некоторых государств. Для осуществления уступки является достаточным, чтобы дебиторская задолженность могла быть идентифицирована в качестве задолженности, к которой относится уступка, в момент ее соверше​ния или в случае, когда речь идет о будущей дебиторской задолжен​ности, в момент заключения первоначального договора. Для уступки нескольких позиций дебиторской задолженности, включая будущую дебиторскую задолженность, достаточно совершения одного акта уступки.

Конвенция признает юридическую силу уступки коммерческой дебиторской задолженности, совершенной вопреки оговорке, запре​щающей уступку требования. Однако при этом не устраняется ответ​ственность, которую цедент может нести за нарушение договора согласно праву, применимому в силу коллизионных норм. Не распро​страняется эта ответственность на цессионария. В то же время, если такая ответственность существует, Конвенция сужает ее объем, преду​сматривая, что простая осведомленность со стороны цессионария, не являющегося стороной договоренности, запрещающей уступку, о наличии такой договоренности не представляет собой достаточного основания для ответственности цессионария за нарушение догово​ренности.

Конвенция, помимо этого, предоставляет цессионарию дополни​тельную защиту, устанавливая, что нарушение цедентом договорен​ности, запрещающей уступку, не является само по себе достаточным основанием для расторжения первоначального договора должником. Более того, Конвенция не разрешает должнику предъявлять требова​ния из нарушения договоренности, запрещающей уступку, в отноше​нии цессионария в порядке зачета, с тем чтобы отклонить требование цессионария о платеже.

Акцессорное право, будь то личное или имущественное, обеспе​чивающее платеж уступленной дебиторской задолженности, переда​ется вместе с дебиторской задолженностью без нового акта передачи. Цедент обязан передать цессионарию независимое обеспечительное или другое акцессорное право. Применительно к договорным ограни​чениям на уступку подобные права регулируются таким же образом, что и дебиторская задолженность.
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Лекция 12. Возмещение вреда из договорных и внедоговорных отношений.
План занятия.
1. Понятие и источники правового регулирования обязательств из причинения вреда.

2. Условия возникновения деликтной ответственности за причинение вреда.
3. Правовое регулирование возмещения материального вреда в странах континентальной системы права.
4. Особенности возмещения материального вреда в государствах англо-американской системы права.
5. Виды и особенности возмещения нематериального вреда.
1.Понятие и источники правового регулирования обязательств из причинения вреда.

Обязательства из причинения вреда, или деликты (delits, unerlaubte Handlungen, torts), являются одной из важнейших разновидностей так называемых внедоговорных обязательств и наряду с обязательст​вами, возникающими из договоров, представляют собой один из важ​нейших институтов гражданского права зарубежных стран.
С исторической точки зрения они являются наиболее древним видом обязательств, и даже зародышем обязательственных отношений вообще, тогда как договор, который в настоящее время является основ​ным видом обязательств, появился значительно позже. Отдельных уголовно-правовых норм в то время древнее право не знало, и основ​ной реакцией на любое посягательство на жизнь, телесную неприкос​новенность, личную обиду и имущественный вред являлась месть. Постепенно, с развитием института государства, месть была заменена штрафом (вирой, вергельдом), который в силу неразвитости права совмещал в себе как возмещение имущественного вреда, так и уголов​ную санкцию. Например, в Законе 12 таблиц за членовредительство еще сохранялось наказание по принципу «око за око, зуб за зуб».
Постепенно запрет мести и физической расправы распространился на все виды преступлений и правонарушений частного характера, и обязательства из причинения вреда трансформировались в само​стоятельный правовой институт. Так, уже в римском праве существо​вали такие виды деликтов, как посягательство на личность (iniuria), воровство (furtum) и нарушение так называемого Аквилиева закона (lex Aquilia).
Посягательство на личность включало в себя убийство, нанесение телесных повреждений, случаи грубого посягательства на честь и нару​шения неприкосновенности жилища.

Понятие «воровство» сначала распространялось только на кражу, но позднее — на все возможные случаи нарушения права собствен​ности.
Закон Аквилия первоначально предусматривал наказание денежным штрафом только того, кто умышленно или противоправно убил чужого раба или домашнее животное либо повредил чужое имуще​ство. Однако постепенно действие данного закона распространилось также и на преднамеренное убийство и имущественный ущерб.

С развитием государства и права произошел окончательный раз​дел между возмещением имущественного вреда как разновидностью гражданско-правовой ответственности и штрафом как уголовной санкцией.

В континентальной системе права XV1II-XIX веков в законо​дательном порядке оформлено и понятие деликта, которое в самом общем виде гласило, что «всякое противоправное действие или без​действие причинителя вреда, вследствие которого был причинен вред другому лицу, подлежит возмещению» (общая оговорка Французского гражданского кодекса 1804 года).

Во Всеобщем прусском земском уложении 1794 года указывалось, что всякий, кто оскорбляет другое лицо преднамеренно или по грубой неосторожности, обязан дать этому другому лицу полное удовлетворение. Тот же, кто оскорбит другого по обычному недосмотру, должен возместить лишь возникший по этой причине реальный вред. При этом под оскорблением понималось противоправное причинение вреда, а под вредом — «любое ухудшение условий существования человека с точки зрения как его физического состояния, так и его свободы, чести или имущества».

Общей оговорки ФГК придерживался и австрийский законодатель, который в § 1295 Всеобщего австрийского гражданского уло​жения 1811 года указывал, что «каждый наделен правом требовать возмещения вреда от лица, виновного в причинении ему этого вреда; вред может быть причинен в нарушение договорных обязательств или вне связи с договором».

В настоящее время основными источниками правового регулиро​вания деликтных отношений являются гражданские кодексы и специальные законы. Чрезвычайно важную роль в регулировании деликта играет судебная практика.

Во Франции основными источниками правового регулирования деликтных правоотношений являются Французский гражданский кодеке 1804 года (книга третья, ст. 1382-1386) и ряд специальных зако​нов, важнейшие из которых — Закон № 85-677 от 5 июля 1985 года о несчастных случаях в сфере дорожного движения и Закон № 98-389 от 19 мая 1998 года об ответственности за недоброкачественный продукт.

Наиболее полно и подробно источники правового регулирования I деликтов представлены в Швейцарии в соответствующих статьях Швейцарского обязательственного закона (ст. 41-163). Существует ряд специальных федеральных законов, среди которых необходимо упомянуть Закон об ответственности предпринимателей в сфере железнодорожного транспорта, пароходных компаний и почты от 25 марта 1905 года, Закон о слаботочных установках и устройствах высокого напряжения от 24 июня 1902 года, Закон об ответствен​ности за эксплуатацию атомной энергии от 18 марта 1983 года, Закон о воздушных перевозках от 21 декабря 1948 года, Закон об ответст​венности за продукт от 18 июня 1993 года, Закон о взрывоопасных веществах от 25 марта 1977 года, Закон о защите окружающей среды от 7 октября 1983 года и целый ряд других.
Даже простое перечисление наиболее значимых законодательных актов дает представление о значимости и предпосылках роста обя​зательств из причинения вреда в швейцарском праве. Большую роль в регулировании деликтных правоотношений играет швейцарская судебная практика.

В Германии такими источниками являются Германское граждан​ское уложение 1896 года (вторая книга, § 823-853), а также целый ряд специальных законов, аналогичных законам, применяемым в Швейцарии (Закон об автотранспорте 1952 года, Закон о воздушном транспорте 1922 года, Закон об ответственности за продукт 1989 года и ряд других).

В Англии основными источниками правового регулирования деликт-ной ответственности являются судебные прецеденты, среди которых прежде всего необходимо упомянуть дела Scott v. Shepherd 1773 года, Lumley v. Gye 1853 года, Rylands v. Fletcher 1866 года, Polemis and Furness, Withy & Co. 1921 года, Overseas Tankship (U. K.), Ltd. v. Morts Dock & Engineering Co., Ltd. (The Wagon-Mound) 1961 года и целый ряд других.

В США, как и в Англии, основными источниками правового регу​лирования деликтной ответственности являются судебные прецеденты. Среди наиболее известных судебных прецедентов можно назвать дела McPherson v. Buick Motor Co. 1916 года, Turner v. Big Lake Oil Co. 1936 года, Bailey v. Boatland of Houston Inc. 1979 года, Beshada v. Johns—Manville Products, Corp. 1982 года, Cepeda v. Cumberland Engineering Co. 1978 года и многие другие.

Давая характеристику источников правового регулирования деликт​ной ответственности в англо-американской системе права, следует отметить еще два момента.

Во-первых, американскими судами широко применяются англий​ские судебные прецеденты, как, например, прецедент Rylands v. Flet​cher.
Во-вторых, помимо судебных прецедентов существует ряд отдель​ных законов, таких как Закон об ответственности должностных лиц 1947 года в Англии и Федеральный закон с аналогичным названием 1926 года в США. Принято различать три системы обязательств из причинения вреда (деликтов): генеральную, сингулярную и сме​шанную.

Генеральная система деликта предполагает наличие общего понятия противоправного действия, применимого к любым факти​ческим составам гражданских правонарушений. Примером такой системы могут служить положения ст. 1382 ФГК, гласящей, что про​тивоправным признается любое действие или бездействие, причиня​ющее ущерб другому лицу. Поскольку впервые данный подход был сформулирован в гражданском праве Франции, данную систему еще называют французской системой.

Сингулярная система деликта, в отличие от генеральной, уста​навливает ряд отдельных самостоятельных фактических составов гражданских правонарушений, за каждый из которых предусматри​вается конкретная ответственность. Так как данная система деликта возникла в Англии и получила впоследствии широкое распростране​ние и в США, то эту систему принято называть английской системой.
Смешанная система деликта имеет место в случае, когда наряду и одновременно с нормами закона, предполагающего деликтную ответственность за причинение вреда вследствие любого противо​правного действия или бездействия, существуют нормы, регулиру​ющие деликтную ответственность за причинение вреда в каждом конкретном случае. Данная система деликта действует в Германии, заимствована гражданским правом Швейцарии и Австрии и поэтому называется германской системой.

Говоря о системах деликта, следует отметить тенденцию сбли​жения генеральной и сингулярной систем со смешанной системой деликта.

В настоящее время в связи развитием науки, техники и усложне​нием производственных процессов увеличивается число и растет стоимость исков по обязательствам из причинения вреда. Соответст​венно усложняются требования, касающиеся доказательственной базы, создаются новые законы и судебные прецеденты. Поэтому во многих странах мира неоднократно вносились предложения о замене деликтноправового регулирования определенных видов или даже всей совокупности несчастных случаев системой страхования от них.
Согласно этой системе потерпевший в результате несчастного случая может потребовать компенсацию за вред, причиненный его личности, у страховщика, независимо от ответственности конкрет​ного причинителя этого вреда.

Расходы страховщика, в свою очередь, будут компенсироваться за счет количества застраховавшихся от данного вида несчастного случая. Кроме того, в случаях, когда привлечение к делу причинителя вреда будет признано целесообразным и разумным, страховщик может предъявить ему регрессный иск.
Практически здесь речь идет о замене деликтного регулирования отдельных видов несчастных случаев системой, подобной той, что уже более 100 лет действует в Германии в сфере несчастных случаев на производстве, а в последнее время введена и в большинстве стран мира.

Принцип «страховые гарантии вместо деликтной ответственности» более всего подходит и успешно используется для сферы дорожно-транспортных происшествий, где существует множество пробелов в вопросах регулирования деликтной ответственности, несмотря на значительные усилия, предпринимаемые законодателями и судами различных стран с целью его реформирования в интересах жертв аварий на транспорте.

Такие пробелы особенно заметны там, где, как, например, в Англии, ответственность причинителя вреда зависит от возможности доказать его вину в случившемся происшествии.

В Германии действует система строгой ответственности, согласно которой держатель автомобиля также должен возмещать ущерб, при​чиненный в результате отказа тормозов, что невозможно было пред​отвратить, или в результате удара камня, вылетевшего из-под колес быстро мчащегося автомобиля, или из-за того, что неожиданно спу​стило колесо или водитель потерял сознание.

Однако, если потерпевший требует возмещения нематериального ущерба (Schmerzensgeld), например в результате причиненных ему страданий, он должен доказать вину ответчика. В последнее время подвергается критике принцип уменьшения суммы возмещаемого ущерба по иску потерпевшего, если в произошедшем с ним несчаст​ном случае есть доля и его вины.

Во Франции с 1985 года владелец (gardien) автомобиля лишь в редких случаях может ссылаться на совместную вину с потерпевшим. Однако и в этом случае существует пробел, состоящий в том, что ком​пенсация не предусмотрена, если в инциденте не участвовал еще один автомобиль, например, если потерпевший водитель по собственной вине или без нее врезался в дерево.

Кроме того, использование судами и страховщиками норм деликт​ного права как инструмента регулирования проблем по возмещению ущерба зачастую не только ведет к значительной потере времени, но и влечет за собой издержки, превышающие затраты при страховании от несчастных случаев.

Так, например, в Англии из каждых 100 фунтов стерлингов, упла​ченных держателем автотранспортного средства в виде страховой премии, 55 фунтов стерлингов идут потерпевшему, а остальное «съедают» судебные издержки, гонорары адвокатам, административ​ные расходы страховщиков и вознаграждение, выплачиваемое их агентам.

Что же касается несчастных случаев на производстве, то здесь, наоборот, из 100 фунтов стерлингов страховки 90 фунтов стерлингов идут потерпевшим. Эта разница объясняется прежде всего тем, что для установления ответственности в каждом конкретном случае необ​ходимо выяснить наличие вины, совместной вины, объем причинен​ного потерпевшему имущественного и личного ущерба и т. д. Все эти вопросы нередко вызывают споры, и их решение требует участия адвокатов.

В случае замены деликтной ответственности системой страхова​ния от несчастных случаев станет значительно проще точно устанав​ливать критерии, на основании которых страховщик выплачивает компенсацию потерпевшему, и, что самое главное, отпадает надобность в решении проблемы установления вины, подобно тому как это имеет место при страховании от несчастных случаев на производстве.
Кроме того, значительная экономия может быть достигнута путем исключения имущественного ущерба из страхования, возмещения личного ущерба на основании фиксированных ставок и введения обязательного страхования.

В ряде штатов США обязательное страхование владельцев авто​мобилей от несчастных случаев, хотя и в различных размерах, пред​писано законом.

В других штатах США деликтная ответственность сохранена в полном объеме для случаев, когда компенсация лицу, пострадавшему в результате несчастного случая, превышает определенную сумму или причиненный ему ущерб трудно оценить в денежном выраже​нии, например в случае гибели человека или потери им работо​способности.

В Германии и во Франции активно внедряется система страхова​ния от несчастных случаев в результате дорожно-транспортных про​исшествий. Так, во Франции эта система была частично реализована в Законе от 5 июля 1985 года.

В 1987 году в Англии было внесено предложение, чтобы государ​ство выплачивало компенсацию за ущерб, причиненный в результате дорожно-транспортных происшествий, подобно тому как оно это делает в отношении несчастных случаев на производстве.
Финансирование этой системы должно было осуществляться из средств, которые предполагалось получать благодаря незначительному увеличению налога на сырую нефть. Аналогичные планы были разра​ботаны в отношении и других случаев причинения вреда здоровью. Частично эти планы уже реализовались, например, в том, что каса​ется возмещения вреда, причиненного применением дефектных меди​каментов или в результате неправильных методов лечения.
Однако создание системы страхования от несчастных случаев в результате дорожно-транспортных происшествий является также лишь частичным решением проблемы.

В конце концов, потребности потерпевшего и его семьи не должны зависеть от того, где произошел несчастный случай, приведший к его гибели или длительной потере работоспособности, поэтому нет смысла выделять определенные типы несчастных случаев для раз​работки специальной системы выплаты страховых компенсаций.
Кроме того, необходимо учитывать, что любые разграничения между «застрахованными» и «незастрахованными» несчастными слу​чаями неизбежно приводят к установлению искусственных различий, столь хорошо известных из области правового регулирования несчаст​ных случаев на производстве.

С другой стороны, если считать, что процесс выделения особых видов несчастных случаев неизбежно ведет к их привилегированному регулированию, то в случае замены деликтной ответственности систе​мой страхования будет логичным распространить ее действие на все виды несчастных случаев.

Существуют аргументы против полной замены деликтной ответст​венности системой страхования от несчастных случаев. Так как такая система основана на идее одинакового режима для всех потерпевших в результате несчастного случая, то она будет финансово устойчивой, если суммы компенсаций, выплачиваемых по этой системе, будут ниже, чем суммы, выплачиваемые в соответствии с нормами деликтного права.

С другой стороны, с помощью этой системы может возмещаться ущерб, который потерпевшие причинили себе сами в результате несчастного случая, произошедшего по их же вине (например, при​чинение себе телесных повреждений из-за падения в собственной ванной или из-за невнимательного вождения автомобиля, закончив​шегося столкновением со стоящим на обочине деревом, и т. д.).
Однако тогда будет трудно объяснить, почему в этом случае вы​платы должны осуществляться за счет тех, кто легко может доказать, что стал жертвой несчастного случая по вине другого лица, но вынуж​ден будет довольствоваться мизерной суммой компенсации в счет страхования от несчастных случаев. В качестве примера можно при​вести ситуацию, когда в результате несчастного случая, произошед​шего по вине пьяного водителя, калекой остался маленький мальчик, а компенсация обоим будет осуществляться на основании одинако​вых критериев. Более того, следует иметь в виду, что и компенсация пьяному шоферу частично будет финансироваться за счет уменьше​ния суммы компенсации, подлежащей выплате ребенку по деликт-ному праву.

Целью деликтного права в наши дни является создание стимулов для предотвращения несчастных случаев посредством угрозы нало​жения ответственности на тех, кто нарушает принцип соблюдения мер предосторожности, принять которые обязан каждый разумный человек.

Водитель автомобиля должен быть внимательным за рулем не для того, чтобы избежать гражданской ответственности, а чтобы не при​чинить ущерба самому себе.

Справедливо также и то, что застрахованный от ответственности ответчик платит не из собственного кармана. Но существует множе​ство разных видов деятельности, представляющих опасность не только для тех, кто ее осуществляет, но и для третьих лиц. И тот, кто в каче​стве предпринимателя стоит перед выбором, какой из нескольких опасных видов деятельности выбрать, должен обязательно учитывать, какую меру ответственности повлечет за собой сделанный им выбор.
Даже застраховавшись от ответственности, он должен считаться с возможностью повышения страховой премии, с увеличением рас​ходов на собственное содержание, с возможностью расторжения страхового договора. Застрахованные от ответственности предпри​ниматели также строго следят за тем, чтобы ставки страховой премии классифицировались в зависимости от тех опасностей, с которыми приходится сталкиваться при осуществлении застрахованной дея​тельности. Тем самым они способствуют тому, что каждый вид дея​тельности уже изначально обременен расходами по возмещению ущерба, причиненного им в результате несчастного случая.
Конечно, не следует переоценивать ту роль, которую деликтное право в сочетании со страхованием от ответственности может сыграть в экономическом стимулировании добросовестного и осмотритель​ного поведения участников делового оборота. Тем более что эти сти​мулы необходимо подкреплять соответствующими административно-правовыми санкциями. Тем не менее нельзя полностью отказаться от охранительной функции деликтного права.

То же самое произойдет, если деликтно-правовое регулирование заменить системой страхования от несчастных случаев, которая будет финансироваться из общих налоговых поступлений или иных взносов.

Для величины этих взносов не будет иметь значения, сколь велика опасность несчастного случая, создаваемая действиями плательщи​ков взносов, и в какой мере они в состоянии ее предотвратить при условии принятия данных мер предосторожности. 

И хотя участники системы страхования от несчастных случаев могут увеличить размер взносов соразмерно страховому риску, опыт показывает, что этого оказывается недостаточно, особенно если дан​ная система управляется или контролируется государством.
Большинство несчастных случаев являются следствием человече​ских действий, и закон призван уменьшить число и тяжесть несчаст​ных случаев. Эту задачу нельзя решить за счет исключительно адми​нистративного и уголовного права, и хотя охранительную функцию деликтного права нельзя назвать совершенной, обойтись без нее невозможно.

При этом не следует также забывать, что нормы деликтного права, как и уголовно-правовые и административно-правовые санкции, играют в отношении несчастных случаев, произошедших в результате дорожно-транспортных происшествий, совершенно иную роль, чем в отношении несчастных случаев на производстве, из-за плохого качества товаров или неправильного лечения.

Для достижения этой цели в будущем существует несколько направлений. Одно из них заключается в проведении всеобъемлющей реформы, направленной на создание системы «всенародного страхо​вания от несчастных случаев» по новозеландскому образцу.
Однако этот путь неприемлем для стран, в которых в процессе исторического развития уже сложился четко отработанный комплекс законодательных норм, регулирующих выплату компенсаций за при​чиненный ущерб.

И хотя эти нормы не всегда функционируют удовлетворительно, имеются серьезные пробелы в их использовании и они плохо между собой согласуются, сегодня они получили такое широкое распростра​нение, что потребность в реформе не кажется такой уж срочно необ​ходимой.

Кроме того, действующая в этих странах система возмещения вреда от несчастных случаев представляет собой такую благодатную «кормушку» для адвокатов и страховых фирм, что даже уже по этой причине быстрый переход к системе «всенародного страхования от несчастных случаев» представляется нереальным.
Для этих стран наиболее удобным будет вариант дальнейшего рас​ширения сферы действия уже существующей независимо от деликт​ного права системы социального страхования с одновременным при​нятием мер, направленных на совершенствование деликтного права.
Следует учитывать и то, что система социального страхования в одних странах развита лучше, чем в других. В большинстве промышленно развитых стран всем гражданам, пострадавшим от несчаст​ного случая, возмещаются не только все расходы на лечение, но и все потери в доходах, если временная потеря трудоспособности не превышает определенного срока. Если же снижение трудоспособ​ности носит постоянный характер, то социальное страхование, как правило, предоставляет достаточную защиту при условии, что потер​певший — рабочий, а несчастный случай носит производственный характер.
В Германии, например, под понятие несчастных случаев на про​изводстве подпадают случаи, которые произошли с работником на пути между собственным домом и его рабочим местом. Дети, под​ростки и студенты, пострадавшие от несчастных случаев по дороге в детсад, школу, вуз или на пути между квартирой и местом учебы, с 1971 года получают ту же социальную защиту, что и рабочие, по​страдавшие от несчастных случаев на производстве.
Все это свидетельствует о постепенном расширении сферы, в рам​ках которой потерпевшему от несчастного случая нет более необхо​димости прибегать к помощи деликтного права для удовлетворения исков о возмещении вреда от несчастных случаев.
В деликтном праве в последние десятилетия произошли опре​деленные изменения, которые свидетельствуют о том, что в один прекрасный день его регулирование мало чем будет отличаться от функционирования системы страхования от несчастных случаев.
Прежде всего, это касается сферы несчастных случаев в результате дорожно-транспортных происшествий. Уже сегодня повсеместно владелец автомобиля подлежит по закону обязательному страхо​ванию, а потерпевший может предъявить иск непосредственно стра​ховщику.

Жертве несчастного случая защита гарантируется даже в том слу​чае, если страхователь не уплатил страховую премию, или нарушил условия страхового договора, или даже вообще не застраховал свой автомобиль, или, наконец, если страховщика (например, когда нару​шитель скрывается с места дорожно-транспортного происшествия) невозможно установить или он неплатежеспособен.
Кроме того, в настоящее время намечается тенденция к ужесточе​нию ответственности владельцев автомобилей. Тем самым, наконец, будут устранены остающиеся проблемы в вопросе защиты потерпев​шего. В Германии эти требования направлены на то, чтобы, во-первых, включить в сферу действия строгой ответственности вознаграждение за нематериальный ущерб (Schmerzengeld), причиненный источником повышенной опасности, и, во-вторых, отменить ограничения, уста​новленные для сумм возмещаемого ущерба.

Кроме того, строгая ответственность, которой подлежит причинитель вреда, должна действовать и в пользу пассажиров автомобиля, пострадавших в дорожно-транспортном происшествии. Причем един​ственным основанием для ее исключения должна служить только «непреодолимая сила», а не «неотвратимость события», как это имеет место сейчас.

Но прежде всего следовало бы ограничить — как это имеет место в Швеции (§ 1 гл. 6 Закона о возмещении ущерба 1975 г.) и во Фран​ции (Закон от 5 июля 1985 г.) — действие совместной вины случаями грубой неосторожности. Если бы все эти предложения были реализо​ваны, то разница между деликтным правом в рассматриваемой обла​сти и страхованием от несчастных случаев в результате дорожно-транспортных происшествий была бы не столь велика.
2. Условия возникновения деликтной ответственности за причинение вреда.
Для возникновения деликта недостаточно лишь факта причи​нения вреда. Например, если предприниматель откроет магазин по продаже хозяйственных товаров на улице, где уже существует подоб​ное торговое предприятие, то он, естественно, причинит вред вла​дельцу этого торгового предприятия, однако говорить о возникновении обязательств из причинения вреда здесь нельзя, так как никаких противоправных действий данный предприниматель не совершил. Следовательно, для возникновения обязательств из причинения вреда необходимо наличие не одного, а целого ряда определенных условий.

В законодательстве, судебной практике и научной доктрине изу​чаемых государств подход к содержанию этих условий и их перечню различается порой весьма существенным образом, однако в самом общем виде принято считать, что основными условиями возникно​вения обязательств из причинения вреда являются:
а)
противоправное действие или бездействие причинителя вреда;
б)
наличие вреда;
в)
причинно-следственная связь между противоправным действием (бездействием) и вредом;

г)
вина причинителя вреда.
Противоправное действие (бездействие) может произойти из-за нарушения норм объективного и субъективного права, а также зло​употребления правом. Не считается противоправным причинение вреда с целью необходимой обороны и в условиях крайней необхо​димости.

Причинно-следственная связь может быть прямой (убытки под​лежат возмещению) или косвенной (убытки, как правило, не возме​щаются).

Различается вред, причиненный личности (жизни, здоровью, репу​тации и чести), а также вред, причиненный имуществу (имуществен​ный и моральный вред).
Вина может быть совместной (с потерпевшим) или солидарной (с другим лицом). Необходимо учитывать, что вина потерпевшего (небрежность, неосторожность) уменьшает размер ответственности. Умысел (просьба или согласие) потерпевшего освобождает от ответ​ственности причинителя вреда.

Тяжесть вины, как правило, не влияет на размер ответственности, так как в этом случае действует презумпция невиновности делинквента. Однако для освобождения от ответственности он должен доказать, что он не виноват или что виновниками являются третье лицо, форс-мажорные обстоятельства, сам потерпевший. Если он этого не дока​жет, то наступает объективная (абсолютная) ответственность.
Ответственность без вины может наступить за действия третьих лиц, за вред, причиненный животными или вещами, за вред, причи​ненный услугами, за моральный вред.

Действие или бездействие признается противоправным, если оно нарушает субъективное право другого лица. Если вред причинен в со​стоянии крайней необходимости или необходимой обороны, то дей​ствие причинителя вреда не считается противоправным.
В этом случае лицо, причинившее вред в разрешенном законом порядке для защиты своих прав, не обязано его возмещать. Однако если данное лицо осуществляет свое субъективное право лишь с целью причинения вреда другому лицу, то имеет место злоупотребление пра​вом, которое по законодательству и судебной практике большинства стран влечет за собой обязанность возместить причиненный вред.
В отдельных странах континентальной системы права существует ряд особенностей в правовом регулировании деликтной ответствен​ности и трактовке условий ее наступления.

Так, например, в Германии принята трехчленная конструкция деликта, закрепленная соответствующими нормами ГГУ. Абзац 1 § 823 ГГУ предусматривает ответственность за вред, причиненный противоправными и виновными действиями только тем защищаемым законом ценностям (Rechtsgiiter) другого лица, которые перечислены в тексте данного параграфа, а именно: жизни, здоровью, свободе, собственности или иным принадлежащим ему правам (sonstigen Recht).
Согласно господствующей в ФРГ точке зрения под термином «противоправный» понимают в принципе посягательство на одно из перечисленных в данном параграфе благ, защищаемых законом, за исключением случаев, когда причинитель вреда действовал в усло​виях вынужденной обороны или крайней необходимости.
Действия причинителя вреда признавались виновными в случае, если они осуществлялись преднамеренно или по неосторожности. Под «неосторожностью» в данном случае имеется в виду проявление недостаточной степени разумной осмотрительности и заботливости, которые понимаются в общепринятом для делового оборота смысле слова (§ 276 ГГУ).
Содержание и рамки сферы применения понятий «противо​правность» и «виновность» оживленно дискутируются в немецкой доктрине в последние годы.

Согласно одной из точек зрения действия, причиняющие вред, будут считаться противоправными только в том случае, если они признаются таковыми действующим правопорядком, так как нарушают законодательный запрет или императивное предписание в отноше​нии волеизъявления граждан. Следовательно, для признания дейст​вий противоправными в смысле абз. 1 § 823 ГГУ недостаточно, чтобы они просто причинили вред защищаемым законом благам, которые перечислены в данном абзаце.

Они будут квалифицироваться в качестве противоправных только в том случае, если поведение лица, причинившего вред, носило пред​намеренный характер или данное лицо не проявило необходимой степени осмотрительности и заботливости, которые требуются от участников делового оборота.

Во Франции понятие деликта используется только тогда, когда имеют место умышленные противоправные действия причинителя вреда. Если же вред причинен в результате неосторожности, то исполь​зуется понятие «квазиделикт». Различие между ними проводится судебной практикой, однако практического значения данное деление не имеет, поскольку в отношении как деликта, так и квазиделикта устанавливаются одинаковые правовые последствия.
В основу принципа «нет ответственности без вины» (в дальней​шем — «принцип вины») положена идея о том, что только те случаи, когда действия ответчика противоречат принципу осмотрительности, являются достаточным основанием для возложения на него бремени возмещения ущерба. Не всегда эти небрежные действия должны быть совершены ответчиком лично. Вполне возможен вариант ответствен​ности одного лица перед другим за действие третьего лица, если ответ​чик воспользовался услугами этого третьего лица для выполнения определенной деятельности, в процессе осуществления которой истцу преднамеренными или неосмотрительными действиями упомянутого третьего лица был причинен ущерб.

Так, если прохожий в результате наезда такси был травмирован, то на основании принципа вины потерпевший может возложить ответ​ственность за причиненный ему вред на собственника такси только в случае небрежности, проявленной последним при управлении своим автомобилем, или при нарушении им правил дорожного движения.
Однако если бы за рулем сидел не собственник такси, а его слу​жащий, то, исходя из принципа вины, можно было бы сделать вывод, что и в этом случае условием ответственности всегда будет личная вина собственника, которая заключалась в найме заведомо неопыт​ного и невнимательного водителя, или в недостаточном контроле с его стороны за качеством профессиональной подготовки нанятого им шофера, или в том, что он не сумел внушить последнему мысль о необходимости соблюдать правила дорожного движения.
Но возможно и другое решение: признать собственника такси ответственным за виновные действия нанятого им водителя. В этом случае речь бы уже не шла о личной вине собственника. Соответст​вует ли такое решение принципу вины — вопрос праздный. От него ничего не зависит, поскольку вина, хотя и совсем не обязательно личная вина лица, непосредственно причинившего ущерб, и здесь остается предварительным условием ответственности.
Другим условием возникновения деликта является наличие вреда, в отсутствие которого вопрос об ответственности, как правило, не воз​никает. Во Франции в соответствии с ФГК деликтная ответственность может наступить не только за собственные действия (ст. 1381, 1382), но и за действия других лиц.

Так, в частности, родители несут ответственность за вред, при​чиненный проживающими с ними несовершеннолетними детьми; наставники — за вред, причиненный их учениками; наниматели — за вред, причиненный работниками в ходе выполнения ими своих обязанностей (ст. 1384).

Кроме того, ст. 1384 ФГК содержит общее правило об ответствен​ности за вред, причиненный вещами. Эта общая норма дополнена двумя специальными: об ответственности за вред, причиненный живот​ными (ст. 1385), и об ответственности за вред, причиненный разру​шением строения вследствие недостатков ремонта или дефектов постройки (ст. 1386).

В случае деликтной ответственности за собственные действия применяется презумпция невиновности, то есть вина делинквента должна быть доказана потерпевшим. Такая же презумпция действует и в отношении наставников при возложении на них ответственности за вред, причиненный учениками.

В других случаях ответственности за чужие действия установлена презумпция вины делинквента, которая может быть как опровержи​мой, так и неопровержимой.

Например, родители освобождаются от ответственности за вред, причиненный несовершеннолетними детьми, если докажут, что они не могли предотвратить наступление вреда (опровержимая пре​зумпция).
В отношении ответственности нанимателей за вред, причиненный работниками, действует неопровержимая презумпция вины: они ли​шены возможности доказывать свою невиновность и освобождаются от ответственности, только когда докажут отсутствие вины работника.
Установленная ФГК ответственность за вред, причиненный вещами, носит объективный характер, то есть наступает без вины делинквента. Такая же ответственность возникает и на основании специальных законов за вред, причиненный в отдельных областях деятельности. Однако тезис об объективном характере такой ответственности не является бесспорным, так как существует мнение, что и в указанных случаях ответственность делинквента базируется на неопровержимой презумпции вины.

Особенностью французской концепции является отсутствие чет​кого разграничения между понятиями вины и противоправного дейст​вия как условий наступления деликтной ответственности. Противо​правность действия, как правило, рассматривается в качестве одного из элементов вины.

Традиционным элементом вины считается также деликтоспособ-ность причинителя вреда. Однако ее значение для наступления ответ​ственности уменьшилось в связи с включением в ФГК в 1968 году ст. 489-2, установившей, что душевнобольные сами несут ответствен​ность за причиненный ими вред.

При определении размера подлежащего возмещению ущерба должна учитываться и вина самого потерпевшего. ФГК не содержит прямых указаний на этот счет. Однако судебная практика путем тол​кования ст. 1382 ФГК выработала понятие «совместная вина» (faute commune) делинквента и потерпевшего, при наличии которой размер возмещения соответственно уменьшается.

Далее, в Германии необходимо, чтобы в результате противоправ​ных и виновных действий был причинен вред одной из защищаемых законом ценностей, перечисленных в абз. 1 § 823 ГГУ.
К ним по данной норме относятся, в первую очередь, неприкос​новенность личности и собственности потерпевшего. Причинение ущерба собственности имеет место не только в том случае, если испор​чена или уничтожена чужая вещь, но и когда она взята у собствен​ника без его согласия или же ему мешают ею распоряжаться и ее использовать.

Нарушает чужое право собственности и тот, кто ставит свой авто​мобиль в гараж другого лица, чрезмерно задымляет чужие земельные владения, построив фабрику на своем участке, или заражает вирусом программное обеспечение чужого компьютера.
Подобное поведение нарушителей подпадает под действие абз. 1 § 823 ГГУ, так как в данном случае считаются выполненными условия данного параграфа о причинении ущерба чужой собственности.
Согласно абз. 1 § 823 ГГУ закон защищает интересы, пользующиеся статусом «прочего права» (eines sonstigen Rechts). К ним относятся, в первую очередь, все интересы, которые правопорядок защищает (erga otnnes) против всех.

Это касается таких вещных прав, как сервитут, ипотека, владе​ние, и ряда других прав, вытекающих из результатов коммерческой деятельности, которые регулируются специальными законами. Однако имущество как таковое в смысле абз. 1 § 823 «прочим правом» не является.

Возмещения вреда, причиненного имуществу, в данном случае можно требовать только тогда, когда следствием этого вреда станет нарушение перечисленных в этой норме защищаемых законом благ.
Например, если лицо получило телесные повреждения в резуль​тате дорожно-транспортного происшествия и одновременно при этом пострадал его автомобиль, то это лицо может потребовать возмеще​ния совокупного имущественного вреда, который имел место как след​ствие телесных повреждений (расходы на лечение) или как следствие повреждения имущества (расходы на аренду другого автомобиля).
Если же в результате виновных действий другого лица потер​певшему будут нанесены чисто экономические убытки, которые не влекут за собой вреда его личности, собственности или же одному из принадлежащих ему «прочих прав», он не сможет предъявить иск на основании абз. 1 § 823 ГГУ.

Например, экскаватор строительной фирмы повредил кабель высо​кого напряжения, проложенный в месте проведения земляных работ, и как следствие этого находящиеся в другом месте предприятия лиша​ются электричества.

В подобном случае решающее значение будет иметь природа вреда, причиненного прекращением электроснабжения. Если из-за этого не работало оборудование, что привело лишь к уменьшению произво​димой продукции, предприятие не может требовать возмещения убытков у строительной фирмы, поскольку ее виновные действия причинили экономический ущерб (Vermogensschaden).
И наоборот, если отключение электричества явилось причиной нарушения процесса выведения бройлерных цыплят в инкубаторе птицефабрики в результате снижения температуры, то налицо «причи​нение вреда собственности» (Eigentumsbeschddigung). В этом случае строительная фирма обязана будет возместить не только стоимость невылупившихся цыплят, но и все прочие экономические убытки, которые птицефабрика потерпела из-за порчи яиц.
Верховный федеральный суд Швейцарии, наоборот, присуждает возмещение экономических убытков в случае остановки производ​ства, оправдывая свой подход тем, что виновное прерывание электро​снабжения, относящегося к сфере общественных услуг, карается согласно ст. 239 швейцарского ГК.
В случае виновного и противоправного посягательства на защи​щаемые законом ценности, перечисленные в абз. 1 § 823 ГГУ, потер​певшему компенсируется весь причиненный ему вследствие этого ущерб. Единственным ограничением размера подлежащего возме​щению ущерба призвано служить наличие причинно-следственной связи между действиями ответчика, которые порождают его ответ​ственность, и причиненным вредом.

Как было установлено еще Верховным имперским судом Герма​нии, такая причинно-следственная связь существует, если цель, достиг​нутая ответчиком, явилась результатом его поведения, «отвечающего реальному положению вещей, а не только особым и необычным обстоятельствам, которые разумный человек в повседневной жизни не принимает во внимание».

Судебная практика ФРГ последних лет все более склоняется к признанию того, что для ответа на вопрос о юридически значимых причинно-следственных связях не обязательно опираться только на абстрактно-логические критерии.

Очень важную роль здесь приобретает оценочный критерий, учи​тывающий защитную функцию нормы, предписывающей возмеще​ние вреда. Если вред причиняется путем нарушения определенного законодательного запрета, то ответчик несет ответственность за по​следствия этого нарушения в той мере, в какой, судя по смыслу и цели данного запрета, предполагалось воспрепятствовать наступлению этих последствий, чреватых причинением вреда.

Так, по одному из дел Верховный федеральный суд ФРГ принял решение, согласно которому лицо, виновное в дорожно-транспорт​ном происшествии, было обязано оплатить потерпевшему расходы на лечение. Однако суд отказал ему в возмещении затрат на оплату услуг адвоката, защищавшего данное лицо, постановив, что каждый под​вержен риску стать участником уголовного дела и потому должен сам нести расходы по своей защите.

Третьим элементом конструкции, регулирующей общую деликт-ную ответственность, является § 826 ГГУ. Согласно этому параграфу, «лицо, умышленно причинившее вред другому лицу способом, про​тивным добрым нравам, обязано возместить последнему этот вред».
Суды ФРГ используют эту норму для возмещения вреда в слу​чае, когда поведение одной из сторон, причиняющей своими дейст​виями вред другой, столь агрессивно и недостойно, что это выходит за рамки приличия, которые считаются общепринятыми в данной общественной группе.
Причем совершенно необязательно, чтобы ответчик действительно намеревался причинить вред. Достаточно, чтобы он осознавал воз​можность причинения вреда и, по крайней мере, одобрял ее своим поведением.

Обязан возместить вред также и тот, кто с помощью обмана убеж​дает продавца передать ему в собственность вещь, которая была уже продана другому лицу, но не доставлена. То же самое относится и к тому из участников коммерческой компании, кто за спиной своих партнеров заключает частную сделку, которую самой компании заклю​чить согласно ее уставным целям запрещалось.

Обязан возместить убытки и тот, кто «рабски скопировал» не защищенный торговой маркой продукт и пустил его в массовую про​дажу, преднамеренно вводя тем самым покупателей в заблуждение по поводу его происхождения, или тот, кто «сманил» рабочих с другого предприятия, заранее зная, что это нанесет ущерб последнему.
Точно так же обязан возместить причиненный ущерб и тот, кто по грубой неосторожности дает ложную информацию о кредитоспо​собности другого лица и при этом действует, хорошо осознавая, что может нанести вред лицу, запросившему эту информацию.
Согласно общей оговорке § 1 Закона о недобросовестной конку​ренции ФРГ предприниматель, нарушающий в целях конкурент​ной борьбы добрые нравы, обязан возместить причиненные убытки. В этом Законе подробно рассматриваются и иные проявления и осо​бенности недобросовестной конкуренции.

3. Правовое регулирование возмещения материального вреда в странах континентальной системы права.
Наибольший интерес в вопросе правового регулирования деликт -ной ответственности в сфере возмещения материального вреда пред​ставляют: ответственность за вред, причиненный действиями третьих лиц и источниками повышенной опасности; ответственность, насту​пающая без вины (строгая ответственность); ответственность произ​водителя за некачественную продукцию (ответственность за продукт) и ответственность за причинение экологического вреда.
Ответственность за вред, причиненный действиями третьих лиц. Согласно § 831 ГГУ таким условием, например, является то обстоя​тельство, что это третье лицо должно быть назначено предпринима​телем для исполнения служебных обязанностей (zu einer Verrichtung bestellt).
Согласно немецкой судебной практике в качестве такого испол​нителя (Verrichtungsgehilfe) может быть признан лишь тот, кто зави​сит от указаний данного предпринимателя и контролируется им. В это число попадает большая группа нанятых предпринимателем рабочих и служащих. Например, нанятая врачом для обслуживания рентгеновского аппарата медицинская сестра является исполни​тельницей.
Иначе обстоит дело, если рентгеновский аппарат вместе с обслу​живающей его медсестрой предоставлен врачу в пользование гос​питалем и врач не имеет права давать ей инструкции, как с этим аппаратом обращаться. В этом случае врач не несет за нее ответст​венности.

Самостоятельно работающие ремесленники, водители грузовиков или строители не являются исполнителями в смысле § 831 ГГУ, если они не находятся в отношениях подчинения с заказчиком.
Иначе обстоит дело, когда один предприниматель передает другому во временное подчинение своих рабочих или служащих. Здесь также все зависит от того, сохраняются ли за таким предпринимателем право и обязанность осуществлять определенный надзор и контроль за «одолженными» им работниками.

Другим условием ответственности предпринимателя является то, что ущерб должен причиняться его исполнителем в результате осу​ществления последним предписанных ему должностных функций. При этом не обязательно, чтобы выполнение действий, явившихся непосредственной причиной ущерба, было поручено исполнителю. Достаточно, чтобы эти действия попадали в круг его обычных слу​жебных обязанностей.

Если нанятый водитель трейлера изменил указанный ему маршрут движения и при этом совершил наезд на прохожего, то внутренняя связь между несчастным случаем и исполнением служебных обязан​ностей имеет место и при отклонении от заданного пути следования в пределах допустимого. И наоборот, такая связь отсутствует в случае так называемого «левого рейса».

Таким образом, если исполнитель причинил ущерб в результате «исполнения возложенных на него служебных обязанностей», то нанявший его предприниматель несет ответственность по предъ​явленному ему иску, если не сможет доказать, что, выбирая себе под​чиненного (исполнителя) и осуществляя над ним руководство и контроль, он соблюдал все требуемые в подобных случаях меры пре​досторожности.

При этом, исходя из смысла § 831 ГГУ, не имеет значения, что дей​ствия подчиненного предпринимателю исполнителя носили винов​ный характер. Даже в тех случаях, когда в действиях исполнителя нет небрежности, предприниматель также должен приводить доказательства в свое оправдание.

Однако следует учитывать, что речь о доказательствах в свое оправдание может идти только в тех случаях, когда отсутствие вины под чиненного объясняется отсутствием у него деликтоспособности недостаточной образованностью, неподготовленностью или слабое технической оснащенностью для исполнения порученного ему дела
Только в этом случае будет вполне обоснованно воспользоваться согласно § 831 ГГУ, презумпцией о наличии вины предпринимателя в найме неспособного исполнителя или в том, что он недостаточнс того инструктировал или заставил работать на плохом оборудовании.
Во всех остальных случаях, когда подчиненный проявлял требу​емую предосторожность, предприниматель, который его нанял, не подлежит ответственности по § 831 ГГУ.

Так, например, если районным властям был предъявлен иск о воз​мещении ущерба в связи с несчастным случаем в городском бассейне и установлено, что спасатель этого бассейна при исполнении своих обязанностей точно следовал инструкции, то районные власти не несут ответственности за причиненный вред и им не требуется при​водить оправдательные доказательства.

В случае виновного поведения подчиненного или при невозмож​ности, исходя из обстоятельств дела, исключить вину предпринима​теля все зависит от того, сможет ли он привести доказательства в свое оправдание согласно § 831 ГГУ.

Судебная практика предъявляет к этим доказательствам исключи​тельно строгие требования, особенно в случаях, имеющих большое практическое значение, в частности, когда имеет место насчастный случай, произошедший по вине сотрудника транспортного предприя​тия, например машиниста тепловоза, водителя грузовика, трамвая, дежурного по переезду, служащих вокзала.

Так, от крупных транспортных компаний требуют, чтобы они регу​лярно устраивали неожиданные проверки своему персоналу. В ходе этих проверок контролеры должны убедиться, что лица, управля​ющие транспортными средствами, водят их с должной тщательностью и аккуратностью. Это является и общепринятой практикой в отноше​нии молодых, недавно нанятых на работу или еще неопытных води​телей грузовиков.

Для исков о возмещении ущерба, предъявляемых пострадавшими в железнодорожной катастрофе на основании § 831 ГГУ, вина маши​ниста значения не имеет. Его вина, как правило, не обсуждается. Все зависит от того, в достаточной ли мере, например, железнодо​рожное предприятие-ответчик осуществляло контроль и наблюдение за профессиональными навыками машиниста, которые состоят в том, как он сдал экзамен по вождению, каков был его профессиональный опыт во время инцидента, совершал ли он подобные ошибки раньше или они были для него неизбежны.
Обо всех этих обстоятельствах истец может не знать. Поэтому в подобных случаях ему нужно либо предъявить иск на основе § 831 ГГУ, либо довольствоваться более скромными суммами, выплаты которых за причиненный ущерб он может потребовать от транспорт​ного предприятия или его персонала даже при отсутствии их вины на основании Закона о дорожном движении или Закона об ответствен​ности за причинение ущерба.

Ответственность за вред, причиненный источниками повышен​ной опасности. Ответственность, основанная на презумпции вины, может не зависеть от наличия вины, если причинителю вреда (делин​квенту) не удается доказать свою невиновность. Такого рода ответст​венность характеризуется как «ответственность за причинение вреда источником повышенной опасности», если она связана с особым риском.

В ФРГ такая ответственность за причинение имущественного вреда регулируется рядом специальных законов, предполагающих так называемую ответственность без вины. В последнее время наиболее важное значение приобрели такие виды ответственности, как ответ​ственность владельцев транспортных средств, владельцев предприя​тий, занимающихся технической эксплуатацией дорог, владельцев энергетических и иных установок, а также некоторые другие.

Закон 1978 года предусматривает ответственность без вины в следующих случаях. Предприниматели, осуществляющие эксплуата​цию рельсовых и подвесных дорог, а также трамвайных линий (§ 1), несут ответственность за вред, причиненный жизни или здоровью лиц, пострадавших в результате пользования этими дорогами, в раз​мере 600 000 евро в случае единовременной выплаты либо в размере 36 000 евро (§ 9) ежегодно. В случае если ущерб причинен имуществу лица, то максимальный размер ответственности может составить 300 000 евро (§ 10). Допускается также и предъявление требования о возмещении вреда неимущественного характера с выплатой соот​ветствующего денежного возмещения (§6).

Владельцы энергетических установок несут ответственность в том же размере, что и предприниматели, осуществляющие эксплуатацию рельсовых и подвесных дорог.

Предприниматели, осуществляющие свою деятельность в рамках крупных производств (фабрик, рудников и каменоломен), несут ответ​ственность за вред, причиненный жизни или здоровью лиц, постра​давших по вине должностных лиц данных предприятий либо лиц, осуществляющих надзор за их деятельностью.

Ответственность владельцев транспортных средств регулируется нормами Закона о дорожном движении. Так, владелец автомашин несет ответственность за вред, причиненный жизни, здоровью и имуществу лиц, возникший в ходе эксплуатации автомобиля, в то числе и за вред, произошедший по непредвиденным обстоятельствам. За ущерб, причиненный жизни и здоровью пострадавшего, единовременное возмещение может составлять сумму 600 000 евро, либо выплата может носить периодический характер, а ее размер может составить 36 000 евро в год. За ущерб, причиненный имуществу пострадавшего, максимальный размер возмещения составляет 300 000 евро (§ 12 и § 3). В случае получения увечий несколькими пострадавшим или их гибели максимальный размер единовременного возмещения может составлять 3 000 000 евро. Периодические платежи могут быт установлены в размере 45 000 евро в год (§ 12). В случае ущерба здоровью или жизни пострадавшего возможно предъявление иска о возмещении морального вреда.

Ответственность без вины существует и для лиц, пострадавши: при использовании воздушного транспорта, а условия ее наступление и размер ответственности регулируется нормами Закона о воздушном транспорте.

Владельцы пароходств, а также морских и речных судов несут ответственность за ущерб, причиненный здоровью, жизни или имуществу пострадавших лиц, если этот ущерб произошел вследствие виновных действий членов судовой команды.

Порядок выплаты и размер данного ущерба определяется в соот​ветствии с § 485 Германского торгового уложения — для морских судов и § 3 Закона о внутренних речных перевозках — для речных судов.

Предприниматели, осуществляющие свою деятельность в фармацевтической сфере, включая лиц, торгующих лекарственными сред​ствами, несут ответственность за вред, причиненный этими сред​ствами, в соответствии с § 84 Закона о лекарственных средствах. В случае гибели потерпевшего либо причинения ему увечий размер возмещения вреда составляет 600 000 евро в случае единовременной выплаты или пожизненную ренту в размере 36 000 евро ежегодно (§ 88). Если же вопрос касается гибели или увечья нескольких по​терпевших, то ответственность причинителя вреда ограничивается 120 млн. евро в случае единовременной выплаты или пожизнен​ной рентой в размере 7 200 000 евро. Помимо возмещения имущест​венного ущерба допускается предъявление исковых требований о возмещении морального вреда.

Ответственность без вины предполагается и при возмещении иму​щественного вреда, который возлагается на владельцев установок по производству, расщеплению и передаче атомной энергии, а также владельцев радиоактивных веществ и продуктов их переработки. Как и в вышеперечисленных случаях, допускается предъявление иско​вых требований о возмещении морального вреда.

Ответственность за причинение экологического вреда. В ФРГ этот вид ответственности также регулируется рядом специальных законов, в том числе предполагающих и так называемую ответствен​ность без вины. Так, нормами Закона о защите окружающей среды от 10 декаря 1990 года предусматривается, что ответственность без вины может наступить в случае вредного воздействия на окружающую среду, возникшего как при нормальной работе соответствующих установок, так и в случае аварии, причинившего вред здоровью, жизни или иму​ществу потерпевших (§ 1 Закона).

Ущерб выражается во вредном воздействии на окружающую среду, вызванном веществами, вибрацией, шумом, давлением, излучением, газом, паром, теплом и т. д. (§ 3). Правом на подачу соответствующего иска обладает любое потерпевшее лицо.

Иск может быть предъявлен лицу, эксплуатирующему соответст​вующую установку, либо ее владельцу (в случае ее незавершенности), либо последнему из владельцев, если установка находится на кон​сервации (§ 1 и 2). Размер ответственности ограничивается суммой 85 000 000 евро за причинение телесных повреждений и такой же суммой за причинение вреда имуществу потерпевшего (§ 15). В связи с высоким размером возмещения обязанностью владельцев подобных установок, а также лиц, ответственных за их эксплуатацию, является страхование имущественного риска, связанного с возможными слу​чаями причинения вреда (§ 19). Законом допускается предъявление исковых требований о денежном возмещении причиненного мораль​ного вреда (§ 13).

Ответственность производителя за некачественную продук​цию (ответственность за продукт), как уже указывалось выше, была вызвана объективными требованиями современного торгового оборота, который характеризуется отсутствием прямых связей между производителями товаров и их потребителями.

Как правило, в настоящее время все товары реализуются через торговую сеть, представители которой в большинстве случаев не виноваты в том, что продаваемые ими товары являются некачествен​ными. В то же время по общему правилу вина причинителя вреда является необходимым условием для заявления требований о возме​щении убытков. В большинстве изучаемых нами стран эта проблема была решена путем принятия специальных законов, регулирующих ответственность производителя недоброкачественной продукции перед потребителем.
В ФРГ на основании абз. 1 § 823 ГГУ потребитель может предъ​явить исковое требование непосредственно производителю некачест​венного товара, однако в этом случае на него возлагается обязанность доказывания вины производителя. В большинстве случаев это явля​ется трудновыполнимой задачей хотя бы потому, что потребитель, как правило, некомпетентен в вопросах производства, приемки по качеству и иных вопросах изготовления этой продукции. Результатом является фактическая правовая незащищенность потребителя перед производителем.

Выход из сложившегося положения был найден в 1968 году, когда Федеральным судом ФРГ было принято решение о деликтной ответ​ственности производителя, на основании которого потребитель получил следующие преимущества: во-первых, за причиненный вред неимущественного характера выплачивалась денежная компенсация; во-вторых, по делам данной категории был установлен разумный срок исковой давности; в-третьих, требования о возмещении вреда могли предъявлять не только непосредственные контрагенты продавца, но и любые другие лица, интересы которых затрагивались в данном деле.
Поэтому, независимо от договорных обязательств, заявить требо​вание о привлечении к деликтной ответственности мог любой по​терпевший, которому был причинен ущерб вследствие пользования недоброкачественной продукцией, например пешеход, пострадавший из-за лопнувшей покрышки автомобиля.

Однако самым существенным положением вышеуказанного реше​ния стало то, что бремя доказывания в случае причинения вреда лицу или вещи при использовании недоброкачественной продукции было возложено на недобросовестного производителя. Именно изготови​тель этой вещи должен доказать, что он невиновен в недостатках этой вещи.

Однако это положение не решает проблемы в полном объеме, так как на множество вопросов, возникающих при его реализации, ответа суд не нашел.

Так, спорной является обязанность изготовителя возместить ущерб, нанесенный самой купленной вещью, когда недостаток, ранее огра​ниченный частью купленной вещи, уничтожает впоследствии все изделие целиком (так называемый «пожирающий ущерб»), например, когда в результате несчастного случая, вызванного использованием недоброкачественной шины, полностью разрушается все транспорт​ное средство.

Судебная практика в ФРГ признает право потерпевшего требовать возмещения вреда, поскольку наступивший позже ущерб не идентичен по своему содержанию первоначальному недостатку вещи (и поэтому дополнительно снижает стоимость купленной вещи). Проблематичным является и определение размера ответственности за неэффективность продукции, например в случае ущерба, причинен​ного владельцам фруктовых деревьев, применившим новое средство против вредителей, которое поначалу действовало эффективно, но позднее утратило свои потребительские качества.
Судебная практика в данном случае обязывает изготовителя по​стоянно проверять эффективность действия своей продукции и при необходимости предупреждать потребителя о возможном ухудшении ее потребительских свойств.

Об обязанности изучения рынка и упреждающего информирова​ния потребителей шла речь в так называемом «деле "Хонды"», когда мотоциклист, управлявший мотоциклом марки «Хонда» на высокой скорости, погиб в результате ДТП. Экспертиза установила, что ДТП произошло из-за потери устойчивости вследствие дефекта покрышки колеса, которое выпускалось другой фирмой, поставлявшей фирме «Хонда» данные покрышки.

Правоприменительная практика ФРГ признала необходимость изучения состояния рынка и предупреждения потребителей о не​достатке вещи, которая хотя и производилась третьим лицом, но вместе с тем являлась комплектующей деталью основного изде​лия, то есть мотоцикла «Хонда». Здесь обязанность по возмеще​нию вреда на основании абз. 1 § 823 ГГУ в силу ответственности за вину выходит за установленные рамки и приближается к ответст​венности за вред, причиненный источником повышенной опас​ности.

Аналогичным образом обстоит дело в случае, когда предприятие, разливающее лимонад в бутылки, обязано «проверить безупречность качества конечной продукции (наполненной лимонадом бутылки) и обеспечить ее сохранность».

Судебная практика возлагает бремя доказательства отсутствия своей вины на изготовителей и в том случае, когда производителями той или иной продукции являются малые предприятия, в которых процесс производства легко можно наблюдать со стороны (например, изготовление каких-либо блюд в небольших кафе).
Суд исходит из положения, что лицо, которому был нанесен ущерб, не обязано иметь представления даже о способе приготовления яич​ницы и потому не должно принимать на себя бремя доказывания по данному вопросу.

Таким образом, судами ФРГ начиная с 1968 года выносились доста​точно эффективные судебные решения по делам об ответственности за вред, причиненный недоброкачественной продукцией. Одновре​менно назрела потребность законодательного закрепления выводов суда на практике.
В связи с этим в 1989 году в Германии был принят Закон об ответст​венности за недоброкачественную продукцию. Причиной его принятия послужили не только отдельные недостатки в правовом регулирова​нии деликтной ответственности за недоброкачественную продукцию, но и необходимость имплементации в национальное право Дирек​тивы ЕС от 25 июля 1985 года об ответственности за недоброкачест​венную продукцию независимо от наличия вины. В результате этого шага в германском праве образовались две параллельно существу​ющие системы норм, регулирующих положения об одном виде ответ​ственности.
На практике по-прежнему доминирует ответственность, регулиру​емая нормами абз. 1 § 823 ГГУ, поскольку Закон 1989 года имеет и ряд существенных недостатков. Так, например, ограничена ответствен​ность за повреждение вещи (п. 2 абз. 1 § 1, § 11) и ее максимальный размер (§10 Закона), а также исключена денежная компенсация в случае причинения вреда неимущественного характера.

Тем не менее Закон 1989 года имеет и ряд достоинств. Например, ответственность по данному Закону в первую очередь несет изгото​витель (§ 6), которым признается лицо, производящее «конечный продукт, основной материал или часть продукции».

Изготовителем признается также и импортер товара или тот, кто выдает себя за импортера, указывая свое имя на товаре. Основанием для ответственности служит сбыт недоброкачественной продукции. Продукция считается недоброкачественной, если ее качество не соответствует обоснованным ожиданиям потребителя (абз. 1 § 3), однако она не может быть признана недоброкачественной только на том основании, что позднее в продажу поступил ее вариант с улуч​шенными потребительскими свойствами (абз. 2 § 3).

Ответственность изготовителя не наступает, если недостаток невозможно было распознать в силу существующего уровня науки и техники на момент выпуска продукции (п. 5 абз. 2 § 1).

Объем обязанности по возмещению убытков (§ 6) и сроки исковой давности не имеют существенных расхождений с общими положе​ниями гражданского права, действующими в иных случаях причине​ния вреда источниками повышенной опасности.

Обязанность изготовителя по возмещению убытков теряет силу по истечении 10 лет с момента выпуска недоброкачественной про​дукции, если до истечения указанного срока пострадавший не заявил своих требований в судебном порядке (абз. 1 § 13).

Вместе с тем указанное положение не применяется к требованиям, вытекающим из других оснований. Согласно § 14 Закона предусмот​ренная им обязанность по возмещению убытков может быть исклю​чена по соглашению сторон.
Во Франции существует специфический подход к решению дан​ной проблемы. Здесь суды принимают решения о возмещении вреда, причиненного недоброкачественной продукцией, исходя из нару​шения договорных обязательств, и подчеркивают, что должен рас​сматриваться в качестве продавца тот, кто знал о недостатках вещи и в силу своей профессии не мог об этих недостатках не знать.
Отсюда следует, что продавец не только обязан возместить поку​пателю весь ущерб, причиненный плохим качеством проданного ему товара, но и, согласно ст. 1643 ФГК, не может ссылаться на защит​ную оговорку, специально включенную им в договор с целью исклю​чить применение к нему этой строгой ответственности.
Так как в подобном случае речь идет о договорной ответственно​сти, то потерпевший — конечный потребитель может предъявить иск только розничному торговцу.

Розничный торговец вправе без промедления привлечь к про​цессу в качестве третьего лица оптового торговца, чтобы тот, в свою очередь, освободил его от обязанности возмещать ущерб потреби​телю, поскольку сам несет ответственность (также строгую) перед ним.

Оптовый торговец может проделать то же самое в отношении производителя и, таким образом, будет задействована вся цепочка покупателей.

Это позволит потребителю в конце концов «достать» производи​теля и получить компенсацию, не доказывая вину производителя.
Более того, чтобы избежать такого каскада возвратов, суды позво​ляют конечному покупателю «перепрыгнуть» сразу через несколько ступенек в лице предыдущих продавцов, если те оказались неплатеже​способными или недосягаемыми для него, и предъявить иск непо​средственно первоначальному продавцу или производителю.
Только потерпевшие, так называемые «случайные свидетели» (то есть те, кто стоит вне цепочки покупателей), вынуждены прибегать к деликтным искам, и французские суды зачастую выносят решения в пользу данных лиц. При этом в качестве юридического обоснования своих решений они используют ст. 1382 и ряд иных статей ФГК, презюмирующие вину производителей ipso facto, если те пускают дефект​ные товары в торговую сеть или не снабжают их должной инструкцией по использованию.

Конечно, пустив дефектный товар в торговый оборот, производи​тель его более не контролирует. Но, тем не менее, его все еще можно рассматривать в качестве гаранта отсутствия у вещи скрытых недо​статков.

Если же потерпевший считает необходимым, то он вправе предъ​явить иск владельцу вещи по ст. 1384 ФГК. В случае, когда собственником вещи является конечный потребитель, он может, как было показано выше, «раскрутить» цепочку посредников-торговцев и убе​диться в том, что ответственность «заканчивается» на производителе.
В Германии долго не могли решить, следует ли строгую ответствен​ность производителя обосновывать нормами деликтного права ГГУ или выводить из особых квазидоговорных отношений между ним и потребителем. Наконец Верховный суд ФРГ принял решение, что потерпевший, не состоящий с производителем в прямых договорных отношениях, может требовать возмещения вреда только на основа​нии норм деликтного права, а сам иск должен опираться на § 823 ГГУ.
Это означает, что в принципе задачей истца является доказать нару​шение ответчиком-производителем обязанности соблюдать необхо​димые меры осмотрительности и заботливости. Однако в ГГУ из этого принципа в том, что касается ответственности производителя, было сделано исключение. Истцу достаточно доказать, что товар покинул завод производителя с дефектами и что эти дефекты являются причи​ной нанесенного ему вреда. Если это доказательство не опровергнуто, то ответственность производителя считается установленной.
Освободиться от ответственности производитель сможет лишь в том случае, если сумеет доказать, что и он, и его работники, участвовав​шие в изготовлении товара, действовали с соблюдением всех предпи​санных в подобных случаях мер тщательности и осмотрительности.
Верховный суд ФРГ впервые применил этот важный принцип в так называемом «деле о куриной чуме». В этом деле владелец птице​фабрики обратился с просьбой провести вакцинацию кур против чумы к ветеринару, который использовал вакцину производителя-ответчика. Через несколько дней после противочумной прививки у кур началась эпидемия чумы и подохло более четырех тысяч кур. Удалось установить, что вакцина из-за дефектов производственного процесса содержала вредные примеси и что эпидемия чумы на птице​фабрике разразилась именно из-за данного некачественного пре​парата. Этого обстоятельства, по мнению Верховного суда ФРГ, оказалось достаточно для признания ответственности ответчика.
25 июля 1985 года Совет ЕС принял Директиву о сближении зако​нодательства и правовых актов исполнительной власти государств-членов, регулирующую ответственность за дефектные товары, которая затем была инкорпорирована в национальное право почти всех госу​дарств-членов. Директива предусматривает, что производитель должен нести ответственность без вины за телесные повреждения и мате​риальный ущерб, причиненный его дефектными товарами.
Дефектными в смысле Директивы считаются товары, «если они не обеспечивают безопасности, на что с учетом всех обстоятельств каждый вправе рассчитывать».
Из текста Директивы следует поэтому, что ответственность произ​водителя за телесные повреждения не зависит от должного соблюде​ния им необходимых мер предосторожности. Это может относиться к недостаткам производства, так как при наличии таких недостатков дефектность данного товара и тем самым ответственность произво​дителя выявляются непосредственно в результате сравнения с осталь​ной качественно изготовленной продукцией.
В случае конструктивных дефектов и ошибочных инструкций дело обстоит иначе. Это объясняется тем, что практически не сущест​вует различий между безопасностью, «на которую каждый вправе рассчитывать», и безопасностью, которую, руководствуясь здравым смыслом, должен гарантировать осмотрительный производитель при изготовлении своих изделий и при разработке указаний, предупреж​дающих о присущих этим изделиям недостатках.

Кроме того, государства-члены в рамках представленной Директи​вой возможности принятия альтернативных решений по ряду вопро​сов освобождают производителя от ответственности в случаях, когда состояние науки и техники в момент выпуска производителем своего товара для коммерческой реализации не позволяет выявить присущий этому товару дефект. Поэтому регулирование ответственности за изго​товление продукции, уже существующее благодаря усилиям судебной практики во Франции, Германии и Англии, не претерпело значитель​ных изменений, Директива ЕС лишь усложнила это регулирование.
Так, наряду с нормами, которые были введены в государствах-членах во исполнение указанной Директивы, остались в силе нормы национального права, регулирующие ответственность за выпуск не​доброкачественной продукции.

Кроме того, поскольку отдельные виды ущерба (нематериальный ущерб, ущерб промыслового характера, имущественный ущерб, сумма которого ниже установленных стоимостных границ) возмещению со​гласно Директиве не подлежат, потерпевший во многих случаях вынуж​ден опираться при предъявлении иска на оба правовых основания.
4. Особенности возмещения материального вреда в государствах англо-американской системы права.
В странах общего права развитие обязательств из причинения вреда пошло по пути обособления отдельных видов деликтов, как и в рим​ском праве. К наиболее старым деликтным искам, разработанным общим правом, относится иск из причинения вреда (trespass).
Судебный приказ о возмещении убытков выдавался лишь в тех слу​чаях, когда одно лицо насильственно и в нарушение мира (et armis contra расет domini regis) неспровоцированно наносило вред земель​ной собственности или движимому имуществу (trespass to land or to chattels) другого лица или его физическому здоровью (trespass to the person).
Как и в иске по Аквилиеву закону (actio legis Aquiliae), иск из причинения вреда в общем праве (trespass) предоставляется только в случае непосредственного покушения на потерпевшего или его имущество помимо его воли. Если же ущерб, причиненный потерпев​шему, явился косвенным следствием действий ответчика или даже его прямого воздержания от действий, иск из причинения вреда не пред​ставлялся.

Наоборот, в те далекие времена мало внимания обращали на то, каким должно быть поведение ответчика: преднамеренным или не​осторожным. В течение XIV века делались постоянные попытки заполнить лакуны в законодательстве, связанные с невозможностью применения иска из причинения вреда. И в конце концов суды стали использовать так называемый деликтный иск по конкретным обстоя​тельствам (он назывался сначала action of the trespass on the case, позднее — просто action on the case), благодаря которому стала воз​можной судебная защита против причинения вреда истцу в результате косвенных последствий определенных действий или воздержания от действий ответчика.

Хорошей иллюстрацией данного деликта является решение по делу Scott v. Shepherd 1773 года, в котором говорится, что «если я брошу бревно на дорогу (что является незаконным актом) и другой человек упадет, споткнувшись о него, и поранится, то он сможет предъявить деликтный иск по конкретным обстоятельствам (action on the case), так как причиненный ущерб носит косвенный характер. Но если брошенное мною бревно попадет в человека и ударит его, он может предъявить иск из причинения вреда (trespass), так как это — прямой вред».

Первоначально в общем праве не делали четких различий между вредом, причиненным преднамеренно или по неосторожности. Из при​веденного выше примера видно, что иск предъявлялся без учета того, бросил ли ответчик бревно на дорогу намеренно или по неосторож​ности. Существенным моментом является только то, что именно это бревно ударило истца. С течением времени, однако, иск из причине​ния вреда постепенно стал применяться только к случаям преднаме​ренного причинения вреда.

В настоящее время преднамеренность действий ответчика является необходимым условием для предъявления специальных деликтных исков, которые постепенно развились на основе судебного приказа о возмещении вреда личности (writ of trespass to the person), в частности прямая угроза преднамеренной физической расправы (assault), нане​сение телесных повреждений (battery), неправомерное лишение сво​боды (false imprisonment).
То же самое относится и к искам о возмещении вреда из противо​правного нарушения чужой земельной собственности (trespass to land).
Если в континентальной Европе все усилия правовой науки были направлены на поиски единых критериев и устранение исторически сложившихся различий в отдельных деликтах, то общее право вплоть до сегодняшнего дня продолжает сохранять приверженность разным группам и отдельным типам деликтов, которые развивались под влия​нием системы судебных приказов. Поэтому все деликты, как правило, должны соответствовать определенным требованиям, предъявляемым, например, деликту из незаконного присвоения имущества (conver​sion), из причинения помех (nuisance), из дефамации (defamation), небрежности (negligence) или обмана (deceit).
При разрешении конкретных разновидностей деликта может при​меняться принцип, разработанный на основании решения по делу Rylands v. Fletcher. Каждый из этих отдельных типов деликтов рас​сматривается в качестве самостоятельного, для каждого разработаны свои собственные исковое обоснование и критерии, которые могут служить основанием для отказа в принятии иска к рассмотрению.
Каждый из конкретных разновидностей деликта предназначен для защиты совершенно определенных интересов граждан против столь же определенных форм их нарушения. Например, лицо, которое без согласия собственника нарушило границы чужого земельного владе​ния на поверхности земного шара, под или над землей, через посред​ство другого лица или используя для этого каменные глыбы, мусор, воду, несет ответственность по иску из причинения вреда. Однако эта ответственность наступает лишь в том случае, если действия ответ​чика, прямо или косвенно приведшие к нарушению границ чужих земельных владений, были преднамеренными. При этом ответчик мог и не знать, что эти земельные владения принадлежат другому лицу.
Если ответчик предпринимает какие-то действия на своем земель​ном участке, чреватые ущербом для чужого участка, помимо его воли, то в этом случае, согласно новейшим воззрениям, ему может быть предъявлен иск из причинения вреда лишь в том случае, если причи​ной ущерба послужила его небрежность. Например, если истец понес ущерб от камнепада на своей земле и/или вибрации в результате взрывных работ, производимых на территории ответчика, последний не несет ответственности по иску из причинения вреда при усло​вии, что соблюдал должным образом предписываемые меры безопасности.
Однако по общему правилу причинитель вреда в США несет ответственность независимо от виновности своих действий в соот​ветствии с принципом, зафиксированным в решении по делу Rylands v. Fletcher.
Если дым, пар, запахи и т. д. постоянно оказывают отрицательное влияние на чужой земельный участок, лицо, причинившее вред таким образом, независимо от наличия вины в его действиях, отвечает по деликтному иску из причинения помех (nuisance), происхождение которого столь же древнее, что и иска из причинения вреда (trespass).
Различия в ответственности по искам из причинения вреда путем нарушения владения недвижимостью (trespass to the land), из причи​нения помех (nuisance) и принципа Rylands v. Fletcher, как правило, используются в зависимости от конкретных условий рассмотрения споров в той или иной стране общего права.

То же самое относится и к деликтным искам в случае нарушения прав собственника движимого имущества. Общему праву известно три отчасти совпадающих типа деликтных исков в этой области: причинение вреда движимой вещи (trespass to the chattel), иск из про​тивоправного удержания чужой движимой вещи (detinue) и иск из (незаконного) присвоения (conversion). На практике последний тип иска (conversion) является наиболее важным. Он применяется тогда, когда ответчик предпринимает какие-либо действия в отношении движимой вещи истца, вступающие в противоречие с правом собст​венности истца.

Например, вор, укравший вещь у собственника, также отвечает по иску из присвоения (conversion), равно как и лица, которые исполь​зуют или уничтожают чужую вещь, находящуюся в их распоряжении, вносят в нее изменения, продают ее или отдают в качестве залога третьим лицам.

При определенных обстоятельствах ответчик несет ответствен​ность по иску из присвоения чужой движимости даже в том случае, если эта вещь изъята у него третьей стороной помимо его воли.

В одном деле истец продал в рассрочку принадлежащий ему гру​зовичок с оговоркой о сохранении на него права собственности. Покупатель сдал его в аренду ответчику, у которого грузовичок был конфискован государством за перевозку контрабандных грузов. Истец расторг сделку из-за просрочки очередного платежа, потребовал от ответчика возмещения вреда по иску из присвоения (conversion) в связи с потерей грузовичка и выиграл дело.

И хотя ответчик уже не распоряжался автомобилем, его конфис​кация была признана «естественным и вполне вероятным последст​вием действий ответчика» (решение по делу Moorgate Mercantile Co., Ltd. v. Finch & Read 1962 г.).
Единственным условием для ответственности по иску из присво​ения (conversion) является осознанность и преднамеренность дейст​вий причинителя вреда при обращении с чужой вещью.
Виновность ответчика роли в этом случае не играет: он обязан воз​местить ущерб даже в том случае, если добросовестно считал своей чужую вещь, юридическую судьбу которой он определял.
В общем праве существуют и другие типы деликтных исков, кото​рые обеспечивают защиту от преднамеренно нанесенного экономи​ческого ущерба (economic loss).
Так, лицо, сознательно искажающее реальное положение вещей путем распространения ложной информации, несет ответственность за обман и обязано возместить причиненный вред (решение по делу Derry v. Реек 1889 г.).

Третье лицо, убеждающее другое лицо расторгнуть договор с контрагентом, несет ответственность перед этим контрагентом и обя​зано возместить причиненный вред по деликтному иску из побуждения к расторжению договора (tort of inducing a breach of contract).
Коммерсант, продающий товар, который по названию, свойствам или упаковке идентичен товару другого коммерсанта, и происхожде​ние товара того и другого потребителям трудно или невозможно разли​чить, несет при отсутствии специальных законов о защите торговых марок, промышленных образцов и т. п. ответственность по иску из торговли под чужим именем (passing off).
Иск из злоумышленного обмана (malicious falsehood) является средством правовой защиты от экономического ущерба, причинен​ного какому-либо лицу при осуществлении им своей профессиональ​ной или предпринимательской деятельности другим лицом путем сообщения о нем недобросовестно искаженной информации, причем необязательно дискредитирующего или оскорбительного характера.
Если двое или несколько лиц договорились объявить запрещенный законом бойкот или противоправным образом ограничить конкурен​цию, они несут ответственность по иску из сговора (conspiracy).
Лицо, угрожающее кому-либо применением насилия или причи​нением серьезного вреда с целью побудить его к действиям, которые в нарушение закона причинят ущерб третьему лицу, должно возме​стить ущерб этому третьему лицу по деликтному иску из запугивания (intimidation), если выполнены все другие условия данного типа иска, установленные в целом ряде соответствующих прецедентов.
Этот деликт характерен, прежде всего, для сферы трудового права, когда угрожают проведением незаконной забастовки. Примером может служить дело Rookes v. Barnard 1964 года: профсоюз, являю​щийся ответчиком, угрожал работодателю забастовкой, если он не​медленно не уволит рабочего, который незадолго перед этим вышел из профсоюза после непрекращающихся конфликтов с его лидерами. Работодатель подчинился угрозе.

Уволенный рабочий подал иск из запугивания (intimidation) непо​средственно на профсоюз, требуя возместить ему ущерб в связи с увольнением. Палата лордов удовлетворила его апелляционный иск.
Другим важнейшим с практической точки зрения типом деликтных исков является иск из небрежности (negligence). Предтечей этого иска был деликтный иск по конкретным обстоятельствам дела (action of trespass on the case).
Его не признавали в качестве самостоятельного основания для возникновения деликтной ответственности вплоть до XIX века, когда быстрое развитие машинного производства и транспорта, а также стремительно возросшее по данной причине число несчастных слу​чаев заставили сделать это. Массовый и, как правило, непреднамерен​ный характер этих несчастных случаев вынудил обратить внимание на то, что их типичной чертой было виновное несоблюдение требова​ний техники безопасности. И именно это обстоятельство послужило реальным основанием для признания лица, причинившего ущерб, ответственным за его возмещение.

Хорошей питательной средой для такого образа мышления послу​жили крайние проявления экономического либерализма того времени, поэтому для создания режима наибольшего благоприятствования предпринимательству эпохи раннего капитализма в качестве основ​ного регулирующего механизма деликтного права стал использоваться принцип вины (по liability without fault), который принял форму самостоятельного иска из небрежности (negligence).
Вскоре принцип вины был распространен и на иск из причинения вреда (trespass), а истцу в данном случае стало вменяться в обязан​ность при отсутствии преднамеренности в действиях ответчика дока​зывать, что тот причинил ущерб, поскольку не проявил должной осмотрительности.

Термин «небрежность» (negligence) дословно означает отсутствие осмотрительности или невнимательность. Он применяется в своем общем значении для описания неосмотрительного поведения во всех ситуациях, попадающих в сферу действия деликтного права.
Однако от него следует отличать понятие «небрежность» (negligence), применяющееся для обозначения одноименного деликтного иска, когда данный термин приобретает вполне определенный смысл и служит для описания некоей совокупности условий, при кото​рых лицо, причинившее непреднамеренный ущерб, обязано возме​стить его.

Во-первых, к этим условиям, в частности, относится обязанность нарушителя соблюдать необходимые меры предосторожности, осмотрительности (duty of care) в интересах круга лиц, к которым принад​лежит потерпевший.
Во-вторых, необходимо, чтобы ответчик совершил нарушение (breach) обязанности соблюдать должную осмотрительность.
В-третьих, для того чтобы имущественный вред (damage), подле​жащий возмещению, считался причиненным ответчиком, он должен быть логическим следствием его небрежных действий. Этими тремя важнейшими условиями деликтной ответственности из небрежности являются, таким образом, обязанность, нарушение и причинение вреда имуществу (duty, breach, damage).
Например, если пешеход получил телесные повреждения в резуль​тате наезда автомобиля, то в этом случае обязанность водителя воз​местить ущерб будет зависеть от соблюдения им всех необходимых мер предосторожности (duty of care) в отношении пострадавшего, так как в системе общего права и по сей день ответственность за вред, причиненный источником повышенной опасности, регулируется деликтным иском из небрежности, а не специальными законами. Далее потерпевший должен доказать, что водитель в данном случае не предпринял все необходимые меры предосторожности, то есть не действовал так, как должен был бы действовать разумный человек в подобных ситуациях (a reasonable man of ordinary prudence) с целью предотвратить угрозу причинения вреда. Наконец, вред, возмещения которого требует потерпевший, должен представлять собой неизбеж​ное следствие нарушения ответчиком обязанности соблюдать необ​ходимые меры предосторожности.

Другим примером может служить решение по делу Overseas Tankship (UK), Ltd. v. Morts Dock & Engineering Co., Ltd. (The Wagon-Mound) 1961 года, когда в порту Сиднея из-за халатности команды танкера ответчика Wagon-Mound в море при заправке вылилось боль​шое количество нефти. Она растеклась по большой акватории, до​стигнув верфи истца в 180 м от места инцидента. Выяснив, что при нормальных условиях растекшаяся по поверхности воды нефть при​чиной пожара быть не может, истец продолжил ремонт судна на своей верфи.

В процессе сварочных работ капли раскаленного металла падали в воду, и два дня спустя несколько из них попали на проплывавшие мимо обрывки старого тряпья или ветоши, которые загорелись и по​служили причиной воспламенения нефти.

Вследствие пожара был причинен значительный ущерб верфи и ремонтируемому там судну. Вопрос состоял в том, чтобы выяснить, несет ли ответчик ответственность за ущерб, причиненный пожаром.
Вплоть до данного случая судьи руководствовались решением Апел​ляционного суда по делу Polemis and Furness, Withy & Co. 1921 года, согласно которому ответчик, не соблюдающий необходимые меры предосторожности, несет ответственность за прямой ущерб, даже если его нельзя было предвидеть.

В решении по делу Wagon-Mound суд отступил от этого правила и постановил, что ответчик отвечает за весь тот ущерб, который «разумный человек должен был бы предвидеть». В данном случае вполне разумно было предвидеть возможность загрязнения разлив​шейся нефтью верфи истца, но невозможно было предвидеть пожар, возникший таким экзотическим образом, как было описано выше.
В США единого мнения по данному вопросу нет, и суды исполь​зуют различные формулировки для описания ущерба, подлежащего возмещению ответчиком: он должен быть прямым, предвидимым или естественным и вероятным последствием неосторожного поведения ответчика, причем одни при этом руководствуются принципом целе​сообразности, другие — правом справедливости, третьи — принципом юридической определенности, четвертые — социальной справед​ливости.

Принцип, ограничивающий ответственность «разумно предвиди​мым ущербом», не согласуется с так называемым «правилом тонкого черепа» (thin skull rule), согласно которому ответчик обязан возме​стить все убытки, которые возникли у потерпевшего из-за особенно​стей его индивидуальных физических и психических данных.
Особенностью общего права является то, что для признания ответ​ственности за причинение непреднамеренного вреда требуется дока​зать не только наличие небрежности в действиях ответчика, но и то, что она явилась причиной нарушения им особой обязанности соблю​дать меры предосторожности (duty of care) только в отношении дан​ного потерпевшего.

Так, даже в XX веке производитель некачественной продукции в Англии и США не нес деликтной ответственности перед потреби​телем, так как считалось, что соблюдать необходимые меры предо​сторожности при производстве товаров или при устранении в них дефектов он должен был только в отношении покупателя или клиента, но не в отношении третьих лиц, с которыми у него не было договор​ных отношений.

Поэтому лица в случае причинения им вреда из-за плохого каче​ства приобретенных ими изделий не могли потребовать возмещения ущерба от производителя ни по иску из нарушения договора, по​скольку договора с ним у них не было, ни по деликтному иску в связи с проявленной небрежностью (negligence), так как у него не было перед ними обязательства соблюдать необходимую заботливость.
А тот факт, что потерпевший мог доказать небрежность произво​дителя, мало ему помогал, если отсутствовало обязательство производителя соблюдать в отношении его должную заботливость. Приме​ром данного утверждения может служить решение по делу Le Lievre v. Gould 1893 года, в котором говорилось, что человек может как угодно проявлять небрежность по отношению ко всем на свете, если у него нет перед ними обязательств.
Этот строгий принцип, освобождающий предпринимателя от деликтной ответственности перед третьими лицами даже в случае доказанности его небрежности, если только у него не было с ними договора, постепенно смягчался. Первым шагом стало непримене​ние его в случаях, когда речь шла о плохом качестве товаров, особо опасных для жизни людей (еды, взрывчатых веществ, огнестрельного оружия).

Затем очень важное ограничение этого принципа установил нью-йоркский Апелляционный суд в решении по делу McPherson v. Buick Motor Co. 1916 года, в котором он признал, что автомобиль также является источником повышенной опасности и что поэтому произво​дитель обязан соблюдать меры предосторожности (duty of care) не только в отношении своего непосредственного партнера по договору, но и в отношении любого пользователя автомобиля. И поэтому в случае причинения вреда последнему по небрежности производитель должен возместить ему убытки, возникшие в этой связи.
Следующий шаг вперед был сделан 16 лет спустя, когда Палатой лордов в знаменитом решении по делу Donaghue v. Stevenson 1932 года было установлено, что производитель обязан проявлять необходимую заботливость даже в том случае, когда дефект в товарах, поступающих к потребителю через посредника, не имел возможности выявить ни тот ни другой. Обстоятельства данного дела были следующими: молодой человек пригласил девушку (истца) в кафе и угостил ее пивом. Когда он наполнял ее бокал второй раз, в него вместе с пивом попали части разложившейся улитки. От увиденного и от сознания того, что один бокал этого странного пива был уже выпит, девушка пережила шок, заболела желудочной болезнью и как следствие этого подала иск на производителя пива. Суд принял решение в пользу потерпевшей.

С тех пор дальнейшее развитие данного вопроса продвинулось далеко вперед по сравнению с делами Donaghue v. Stevenson и McPher​son v. Buick Motor Co. В этих делах решения по искам «из небреж​ности» все еще ставились в зависимость от способности потребителя доказать отсутствие должной заботливости в действиях производителя. Они не освобождают того, кому некачественный товар причинил убытки, от необходимости доказать, что производитель, выбросив​ший на рынок дефектные изделия, виновным образом нарушил возло​женную на него обязанность соблюдать должную меру заботливости (осторожности, осмотрительности) (duty of care) в отношении потре​бителей.

В современных условиях считается общепринятым, особенно в США, что в подобных случаях производитель несет деликтную ответ​ственность. При этом нет необходимости доказывать, что он нару​шил обязательства соблюдать интересы потребителя. В отношении многих других типов деликтов суды также используют терминологию доктрины «обязательства соблюдать необходимые меры предосто​рожности» при ответе на вопрос, должна ли иметь место деликтная ответственность или нет.

Так, в решении по делу Alcock v. Chief Constable of the South Yorkshire Police 1992 года полицейские власти были признаны винов​ными в том, что допустили на стадион во время футбольного матча слишком много зрителей. Это привело к массовой панике, в резуль​тате которой 95 человек погибли и 400 получили ранения. В качестве истцов выступали родственники погибших и получивших ранения, которые также были на стадионе или наблюдали случившуюся ката​строфу по телевидению. Они требовали возмещения вреда за пере​житый шок. Все иски были отклонены, поскольку в одних случаях истцы-телезрители находились пространственно слишком далеко от места происшествия, а в других — родственные связи истцов с жерт​вами катастрофы были признаны судом недостаточно близкими.
Как правило, иск о возмещении ущерба, причиненного по небреж​ности, предъявляется в случаях, когда причинен вред личности или собственности потерпевшего. Однако общий принцип, согласно кото​рому такая ответственность в случаях экономического ущерба исклю​чалась бы, не известен общему праву.
И здесь доктрина «обязательства соблюдать необходимые меры предосторожности» служит судам средством, с помощью которого им удается не допускать злоупотреблений, связанных с применением ответственности за небрежность. Это особенно наглядно иллюстри​руют случаи возмещения экономического ущерба в результате доверия к ложной информации, полученной из непроверенного источника. Если информация была получена на основании возмездного договора, то основанием ответственности лица, ее передавшего, служит нару​шение договора. Во многих случаях, однако, договорная ответствен​ность лица, передавшего информацию, во внимание не принимается. Так, если за запрашиваемую информацию не предлагается или не обещается вознаграждение, то вследствие отсутствия встречного удовлетворения нет и договора. Если же информация была сообщена за вознаграждение и во исполнение обязательств действительного договора, но ее получатель разгласил ее третьим лицам, которые, полагаясь на нее, терпят убытки, к источнику информации нельзя предъявлять иски из договора, поскольку между ними нет договора и действует доктрина «общего договорного интереса» (doctrine of privity).
Поэтому в указанных случаях потерпевшие вынуждены обратиться к деликтному праву, поскольку в действиях источника информации отсутствует факт преднамеренного введения потерпевшего в заблуж​дение и соответственно нет оснований для иска из обмана. Речь может идти лишь об иске из небрежности.

Однако возможность возмещения при помощи такого иска пред​полагает, что источник информации соблюдал необходимую для дан​ной сферы добросовестность (duty of care) в отношении третьего лица, которое эту информацию получило и отнеслось к ней с дове​рием.

Ряд прецедентов касается ответственности адвокатов, которых клиенты уполномочивают составить или изменить завещание в пользу определенных третьих лиц. Должен ли в подобных случаях адвокат возмещать убытки третьему лицу, если он по небрежности промедлил со своевременным составлением завещания или составил его также по небрежности с нарушением требований, предъявляемых к форме, и после смерти клиента выяснилось, что оно недействительно в отно​шении третьих лиц? В Англии Палата лордов в одном из недавних решений положительно ответила на этот вопрос, удовлетворив иск третьего лица к адвокату о возмещении убытков.

Подобная проблема возникает и в случаях, когда ответчик по не​брежности испортил какую-либо вещь, но возмещения ущерба тре​бует не ее собственник, а третье лицо, которое в результате порчи этой вещи потерпело чисто экономические убытки.
Типичным является случай повреждения электрокабеля, моста или трубопровода по небрежности, когда возмещения убытков тре​бует не собственник этого поврежденного имущества, а третье лицо, у которого, например, из-за прекращения подачи электроэнергии при повреждении кабеля остановилась фабрика, или оно вынуждено пускать свои поезда по другому, более отдаленному маршруту.
В Англии нет специального закона, налагающего строгую ответст​венность на владельцев автомобилей. Но если во Франции благодаря развитию судебной практикой строгой ответственности на основании абз. 1 ст. 1384 ФГК положение жертв автокатастроф было улучшено, в Англии до сих пор продолжают применять общее регулирование ответственности по иску из небрежности.

После того как в 1930 году для собственников автомобилей было введено обязательное страхование ответственности, суды стали при​менять к искам потерпевших нормы о небрежности, чтобы тем самым заставить страховщиков платить.
Так, в деле Henderson v. Jenkins & Sons 1970 года владелец гру​зовика был признан ответственным за небрежность только потому, что не заметил скрытый дефект материала, из которого был сделан механизм его автомобиля, хотя этот дефект даже специалисту обна​ружить практически невозможно.

Созданная британским правительством Королевская комиссия по вопросам гражданской ответственности и компенсации лицам, получившим телесные повреждения, согласилась с тем, что в данном вопросе необходимо провести срочную реформу. Однако вместо предложений о введении более жесткой строгой ответственности собственников автомобилей Комиссия выступила с проектом полной ее отмены и замены ее системой компенсаций, контролируемой госу​дарством.

Английские суды разработали лишь один-единственный вид стро​гой ответственности. В основу его было положено уже упоминавшееся решение по делу Rylands v. Fletcher 1866 года. В этом деле ответ​чик решил соорудить на своем земельном участке резервуар с водой для нужд своей мельницы. На выбранном для этого месте находи​лись заброшенные угольные шахты, засыпанные землей. Ответчик не знал, что они соединялись подземным переходом с рудником истца на соседнем участке. Когда резервуар был заполнен водой, она хлы​нула через шахты в соседний рудник и затопила его. Хотя вина ответ​чика не могла быть доказана, суд обязал его уплатить причиненный ущерб.

Судья Апелляционного суда Блэкберн в своем решении сформули​ровал принцип, ставший с тех пор классическим: «Мы полагаем, что справедливым принципом права является такой принцип, согласно которому лицо, приносящее на свою землю, собирающее и хранящее там для собственных целей что-либо, способное причинить вред в слу​чае своей утечки, должно на свой страх и риск не дать этому вытечь, а если данное лицо так не делает, то оно презюмируется ответственным за весь ущерб, который стал следствием этой утечки. И представля​ется вполне разумным и справедливым, что тот, кто принес на свою землю то, чего на ней изначально не было и что остается безопасным до тех пор, пока находится в границах его собственных земельных владений, но, как ему известно, становится вредоносным, если попа​дает в земельные владения соседа, должен быть обязан компенсиро​вать ущерб, который будет причинен, если не удается удержать это в границах своих земельных владений».

Палата лордов в 1868 году утвердила это решение по делу Rylands v. Fletcher, однако с добавлением еще одного условия: хранение вещи должно представлять собой неестественное использование (non-natural user) земли. Этот прецедент стал источником разветвленной судебной практики, которая может быть проиллюстрирована на отдельных примерах.
Принцип, разработанный в решении по делу Rylands v. Fletcher, применяется не только в отношении утечки воды, но также и при утечке газа из резервуаров большой емкости (как правило, промыш​ленного назначения), расположенных на территории ответчика. Более того, этот принцип применяется и при утечке воды или газа из трубо​проводов, по которым ответчик транспортирует их через земельные владения третьих лиц.

Принцип, положенный в основу судебного решения по делу Rylands v. Fletcher, применялся и в случаях причинения вреда в резуль​тате подрывных работ в каменоломнях, взрывов динитрофенола на фабрике по производству взрывчатых веществ и даже взрыва паров бензина в баке припаркованного автобуса. Сфера его применения распространяется и на случаи «долговременного» воздействия, на​пример ядовитого дыма из фабричных труб. Условием возникновения обязанности возмещать ущерб является то, что нахождение на земель​ном участке ответчика вещи, причиняющей этот ущерб, расценива​ется как неестественное использование этого земельного участка (non-natural user of the land).
Как было сказано в решении по делу Richards v. Lothian 1913 года, «это должно быть какое-то особое использование, чреватое повы​шенной опасностью для других. Оно не должно быть просто обыч​ным использованием земли или таким, которое служит общему благу общества».

Поэтому иск на основании прецедента Rylands v. Fletcher не будет удовлетворен, если имеет место утечка воды или газа из квартирных водопроводов или газовых труб или ущерб будет причинен из-за дефек​тов в электропроводке в жилом доме либо в конторе фирмы или в результате выхода из строя противопожарной системы театра.
Дополнительным основанием для отклонения иска из Rylands v. Fletcher в подобных случаях может служить также то обстоятельство, что риск выхода из строя оборудования коммунальных услуг в сни​маемых помещениях возлагается на арендатора, который должен обосновать свой иск к домовладельцу проявленной тем «небреж-.ностью».

Другое условие возникновения деликтной ответственности на осно​вании прецедента Rylands v. Fletcher состоит в том, что ущерб должен быть уходящей (escape) вещью, что означает, что вредоносная субстан​ция должна была покинуть территорию, находящуюся под контролем ответчика, и причинить ущерб вне ее.

И наконец, прецедент Rylands v. Fletcher служит основанием для ответственности лишь в том случае, если ответчик предвидел или обязан был предвидеть, что находящиеся на его земельном участке вещи в случае их утечки могли причинить именно тот ущерб, кото​рый действительно претерпел истец.

Ответчик не может защищаться с помощью аргумента, что он сам не смог бы предотвратить утечку, хотя он вправе сослаться на то, что ни один разумный человек не мог бы предвидеть наступление ущерба подобного рода.

Именно такое возражение послужило основанием для отклонения иска по делу Cambridge Water Co. Ltd. v. Eastern Countries Leather PLC 1944 года, в котором ответчик до 1976 года применял для выделки звериных шкур в своей дубильной мастерской перхлорэтилен. Небольшие количества случайно рассыпанного химиката просочи​лись на глубину 50 м в землю. Достигнув непроходимого мелового слоя, перхлорэтилен был отнесен грунтовыми водами на 2,1 км в горизон​тальном направлении к месту скважины, которую истец пробурил с целью получения питьевой воды.

Иск о возмещении материального ущерба был отклонен, так как ответчик в 1976 году не мог предвидеть, что в начале 90-х годов слу​чайно рассыпанное небольшое количество перхлорэтилена приведет к ущербу такого рода.

Королевская комиссия по гражданской ответственности и ком​пенсации за личный вред (Royal Commission on Civil Liability and Compensation for Personal Injury) в своем докладе 1978 года реко​мендовала ввести законом новые виды строгой ответственности в отношении железнодорожных компаний, производителей некачест​венных товаров, тех, кто испытывает на людях новые медикаменты и методы лечения.

Кроме того, строгой ответственности должны были подлежать лица, владеющие такими предприятиями или занимающиеся такими видами деятельности, о которых можно сказать, что они представляют собой чрезвычайно большую опасность или что они, будучи безопасными при нормальном функционировании, в случаях (пусть даже редких) допущения просчетов наносят огромный и очень серьезный ущерб.
Перечень таких предприятий и видов деятельности, которые под​лежали строгой ответственности, должен определять министр соот​ветствующей отрасли своим постановлением.

Предложения этой комиссии, названной по имени ее председателя «комиссией Пирсона», так и не были реализованы, хотя содержали важные и интересные идеи, касающиеся реформы правового меха​низма регулирования компенсации за ущерб, причиненный в резуль​тате несчастных случаев.

Принцип строгой ответственности прецедента Rylands v. Fletcher в целом был воспринят и в США, где судебная практика постепенно стала отходить от жестких ограничительных условий этого ведущего прецедента и разрабатывать на его основе общее понятие строгой ответственности для особенно опасных видов деятельности, которое распространяется не только на случаи вредных последствий продол​жительного воздействия газов, паров, запахов, но и на причинение ущерба в результате отдельных и неожиданно произошедших чрезвы​чайных событий, например таких, как взрывы.
Кроме того, суды США стали ссылаться на Второй свод деликтного права 1977 года (Restatement of the Law on Torts, Second), в § 519 которого содержится общее правило наложения строгой ответствен​ности на лиц, причиняющих вред посредством чрезвычайно опасной деятельности: лицо, занимающееся чрезвычайно опасной деятельно​стью, подлежит ответственности за ущерб, который в результате этой деятельности оно причиняет другому лицу, его недвижимому и дви​жимому имуществу, даже если оно приняло крайние меры предосто​рожности, чтобы этот ущерб предотвратить.

Является деятельность чрезвычайно опасной или нет, зависит от факторов, которые перечисляются в § 520, где определяется, насколько велик связанный с выполнением этой деятельности риск причинения ущерба и сам ущерб, угрозу которого несет в себе эта деятельность, можно ли предотвратить риск причинения ущерба путем принятия разумных мер предосторожности и, наконец, носит ли эта деятель​ность общий характер или имеет локальное значение только для того места, где осуществляется. Важно также знать, достаточно ли она полезна для общества. Прецеденты, в которых американские суды налагали строгую ответственность на ответчиков, во многом совпа​дают с аналогичными английскими прецедентами.
Строгой ответственности подлежат и предприниматели, которые причиняют ущерб третьим лицам во время взрывных работ: это может быть и падение обломков скальных пород на чужие земельные участки, и появление в расположенных на чужих земельных участках зданиях трещин от вибрации, вызванной взрывами. И наоборот, эксплуатация установок для транспортировки газа или электричества в целом не подлежит строгой ответственности. Это правило применяется и к владельцам автомобилей, железнодорожным компаниям, а в боль​шинстве штатов — даже и к владельцам аэропланов за ущерб, причи​ненный на поверхности земли. Они все подлежат виновной ответст​венности за причинение ущерба по небрежности. Даже в отношении пассажиров собственник самолета несет ответственность только за ущерб из небрежности, если это не международный рейс, когда при​меняется Варшавская конвенция. Следует подчеркнуть, что амери​канские суды при наложении строгой ответственности тщательно проверяют, не следует ли рассматривать деятельность, предприятие или состояние, явившиеся причиной ущерба, с учетом особенностей местных условий как крайне опасные.

Такой подход основан на той же идее, что и английская доктрина, согласно которой ответственность из прецедента Rylands v. Fletcher исключается при естественном (natural) использовании земли, и это правило приобретает в США исключительно важное значение из-за колоссальных различий в местных условиях с точки зрения плот​ности населения и степени промышленного развития. Иногда на решение суда оказывает большое влияние то обстоятельство, что пред​приятие-ответчик принадлежит к ведущей отрасли народного хозяй​ства страны.

Так, в деле Turner v. Big Lake Oil Co. 1936 года нефтяная компания (ответчик) построила на принадлежащей ей земле большие храни​лища, в которые она сливала соленую воду из пробуренных скважин. Край одного из этих хранилищ потек, и хлынувшая вода причинила значительный ущерб истцам. Ответчика, которому не требовалось доказывать свою вину, суд посчитал не подлежащим ответственности, так как, с его точки зрения, принцип строгой ответственности из прецедента Rylands v. Fletcher в этом случае не должен был приме​няться, поскольку в Техасе добыча нефти является одной из важней​ших отраслей народного хозяйства. Там действуют тысячи скважин, и хранилища для соленой воды представляют собой неотъемлемую часть процесса бурения нефти, поэтому для техасских условий в по​добных инцидентах нет ничего неестественного (поп natural).
Строгая ответственность не имеет места в случае, если причиной ущерба явилась непреодолимая сила (act of God). Под непреодоли​мой силой суды понимают чрезвычайное событие, вызванное силами природы, которое невозможно предвидеть и последствия которого невозможно предотвратить. Суды часто считают, что даже необычно сильный шторм, страшный ливень или снежная буря не являются непреодолимой силой.

Единственным в судебной практике случаем, когда непреодоли​мая сила послужила основанием для отказа в наложении строгой ответственности по Rylands v. Fletcher, судом был признан ливень «более обильный и более сильный, чем когда-либо случалось на памяти свидетелей», как указывалось в решении по делу Nichols v. Marsland 1876 года. Ответчик не подлежит строгой ответственности и в случае непредвиденного вмешательства третьего лица, за действия которого он не отвечает.

Особенностью англо-американского деликтного права при опреде​лении размера подлежащего возмещению ущерба стало использова​ние критерия «возможности предвидения наступления вредоносного результата». В соответствии с этим критерием на причинителя вреда возлагается обязанность возместить лишь тот ущерб, который только можно было предвидеть.

Чрезвычайно важными для англо-американского деликтного права являются вопросы возмещения вреда, причиненного здоровью и иму​ществу потерпевшего вследствие дефектов качества товаров. Суды США внесли решающий вклад в развитие специальной ответст​венности производителей некачественных товаров (products liability), когда после решения по делу McPherson v. Buick Motor Co. стало общепризнанным положение, по которому товаропроизводитель обя​зан соблюдать должные меры заботливости не только в отношении своего партнера по договору, но и третьих лиц, не являющихся его участниками, если им причинен ущерб в результате использования или потребления изделий плохого качества данного производителя.
В этом случае потерпевший мог предъявить иск из небрежности (negligence), но выиграть его он мог бы только в том случае, если сумел бы доказать вину производителя в нарушении обязанности соблюдать необходимые меры заботливости. Однако суды преодолели это препятствие, первоначально используя в качестве инструмента иск из нарушения гарантий (warranty) по торговому праву. В совре​менном общем праве этот иск налагает строгую ответственность на продавца, а покупателю предоставляет право на получение компен​сации за причиненный ему ущерб в полном объеме.
Однако, с другой стороны, этот иск, в принципе, касается только прямого партнера потерпевшего покупателя по договору, которым, как правило, является розничный торговец, а иск может предъявить только сам потерпевший покупатель, но не члены его семьи, гости или другие третьи лица, пострадавшие от плохого качества дефектных товаров. Поэтому суды попытались с помощью различных юридико-технических конструкций расширить сферу действия договорных защитных гарантий производителя на конечного потребителя, то есть на членов семьи потерпевшего покупателя и лиц, тесно с ним свя​занных.

В других случаях суды обосновывали свою позицию ссылкой на то, что «гарантии неотделимы от товаров», или считали чрезмерным формализмом в многочленной цепочке покупателей ограничивать возможность предъявления иска о возмещении ущерба на основании нарушенной гарантии только непосредственными участниками дого​вора. Поначалу эти решения выносились только в отношении некаче​ственных пищевых продуктов, затем предметов личной гигиены, таких как мыло, краска для волос, нижнее белье, сигары, вакцины и т. д.
В конце концов наступила очередь товаров длительного пользова​ния, таких как автомобили, автопокрышки, бытовая техника, электро​нагреватели и т. д., в случае если они представляли угрозу для пользователей. В дальнейшем это положение было законодательно закреплено в Единообразном торговом кодексе (§ 2-318).
Но договорная ответственность за нарушение гарантии имела еще один недостаток: ее действие могло быть самым различным образом обусловлено положениями договора купли-продажи. Чтобы разрешить данное противоречие, американские суды воспользовались понятием ограничительного толкования — contra proferentem (то есть «против стороны, представляющей доказательства»). С помощью этого поня​тия оговорка, ограничивающая ответственность по договору, счита​лась противоречащей публичному порядку и поэтому признавалась ничтожной.

И хотя иногда суды в США используют в подобных случаях прин​ципы договорного права, все же в целом предпочтение отдается той точке зрения, что обязанность производителей возмещать независимо от вины ущерб, причиненный их объективно некачественной, а потому и опасной для потребителя продукцией, должна быть освобождена от ограничений договорного права и вытекать непосредственно из деликтной строгой ответственности (strict liability in tort).
Такое решение было впервые принято по делу Escola v. Coca-Cola Bottling 1944 года, а в 1965 году после опубликования Второго свода деликтного права § 402 было установлено, что лицо, продающее какой-либо некачественный товар, чрезмерно опасный для пользователя, или потребителя, или его имущества, подлежит ответственности за телесные повреждения, нанесенные посредством этого конечному пользователю, или потребителю, или его собственности, если:
а)
продавец профессионально занимается сбытом этого товара;
б)
товар достигает пользователя или потребителя согласно его заказу и без существенных изменений в условиях поставки.
Принцип, установленный п. 1 § 402, применяется, если продавец самым тщательным образом провел подготовку и продажу своего то​вара, а пользователь или потребитель товар у продавца или не купили, или не вступили с ним в какие-либо прочие договорные отношения.
Суды большинства штатов США восприняли этот принцип в том или ином виде. Детали его применения были конкретизированы с учетом местных особенностей, и защита потерпевшего была улучшена существенным образом.

В особенности важным является признание факта, что случайные лица (innocent bystanders), то есть лица, не входящие в цепочку поку​пателей и лишь случайно соприкоснувшиеся с дефектным товаром, также могут предъявить подобные иски на основе ответственности производителя. Кроме того, суды установили, что подобные иски можно предъявить не только производителям, но и оптовым и роз​ничным  торговцам,  поставщикам дефектных деталей  конечного товара, изготовленного производителем, лицам, сдающим в аренду или внаем дефектные товары, и, наконец, тем, кто купил дело про​изводителя дефектных товаров и продолжал выпускать подобные изделия.

В исключительных случаях истец может выиграть дело, даже если не будет установлено, кто произвел дефектные товары. В деле Sindell v. Abbott Laboratories et al. 1980 года здоровью женщины-истца был причинен вред в связи с тем, что ее мать во время беременности при​нимала таблетки, содержащие препарат DES, вредный для внутри​утробного плода. Иск был предъявлен нескольким фирмам, которые выпускали этот препарат и использовали его в своих медикаментах в то время. Истица была не в состоянии доказать, препарат какого из производителей принимала ее мать много лет назад, и вполне вероятно, что как раз его и не было среди ответчиков, тем не менее суд иск удовлетворил.

В данном случае совокупная доля ответчиков составляла значи​тельную часть рынка DES того времени, поэтому суд презюмировал, что ущерб истице был причинен препаратом, содержащим DES, кото​рый был изготовлен одним из них, и тот ответчик, который не смог опровергнуть эту презумпцию, а в данном случае это было практически исключено, ответил в размере той доли причиненного ущерба, кото​рая составляла его долю на рынке DES того времени.
Это решение вызвало в США весьма неоднозначную реакцию, вследствие которой суды других штатов хотя и следовали ему, однако с большими оговорками. Крупные суммы ущерба, присуждаемые к возмещению, объясняются отчасти тем фактом, что в судах США решения по искам из причинения вреда здоровью и возмещению ущерба выносятся присяжными, которые в случае сомнения решают эти дела в пользу истца. Кроме того, штрафные убытки (punitive damages) могут присуждаться в случаях, когда производитель про​явил особую беспечность.

Суммы подлежащего возмещению ущерба по искам из ответ​ственности производителей могут достичь колоссальных размеров, если тысячи исковых заявлений объединяются в одно дело, которое рассматривается в одном процессе при участии десятков адвокатов с обеих сторон. По этой причине были даже разработаны специальные правила, которые позволяли объединять многочисленные иски, предъ​являемые в разных штатах, в суде одного из них. Предусматривалась также возможность предъявления иска несколькими потерпевшими от имени многих других, а также право предъявлять ходатайства о том, чтобы судебное решение принималось по одному конкретному вопросу, но в отношении всех участников. Другой возможностью было право на получение компенсации за причиненный ущерб всеми участниками, с распределением этой компенсации непосредственно между ними (так называемый коллективный иск — class action).
Иногда дело доходило до того, что вполне конкурентоспособное предприятие-ответчик во избежание уплаты значительных сумм в счет возмещения ущерба прибегало к специальной процедуре, предусмот​ренной гл. 11 Закона о банкротстве, чтобы с помощью переговоров между потерпевшими и лицом, уполномоченным для заключения мировой сделки, попытаться найти взаимоприемлемое решение. С одной стороны, такое решение гарантировало предприятию-ответ​чику уменьшение суммы выплат в счет компенсации причиненного им ущерба, а с другой — позволяло избежать банкротства.
5. Виды и особенности возмещения нематериального вреда.
Под неимущественным, или моральным, вредом в гражданском праве понимаются нравственные или физические страдания, испыты​ваемые одним лицом вследствие противоправных действий другого лица. Такие действия могут выражаться, например, в посягательстве на жизнь, здоровье фажданина, умалении чести, достоинства и дело​вой репутации путем распространения порочащих сведений, вмеша​тельстве в сферу частной жизни лица.

Моральный вред имеет особую природу: по своему существу этот вред неисчислим в деньгах. Вместе с тем денежная компенсация по​несенных страданий является наиболее соответствующим характеру вреда возмещением. В рассматриваемых зарубежных правовых систе​мах нормы о компенсации неимущественного вреда довольно эффек​тивно используются для защиты личных неимущественных прав граждан.

Существенному увеличению числа случаев причинения неимуще​ственного вреда в результате умаления чести, достоинства и деловой репутации, а также вмешательства в сферу частной жизни лица спо​собствует возрастающее значение средств массовой информации, а также возможность путем продажи печатных изданий, трансляции радио- и телепрограмм распространять неограниченному кругу лиц сведения, порочащие честь и достоинство конкретного гражданина либо причиняющие ему иной неимущественный вред.
Вместе с тем распространение обязательного страхования гражданско-правовой ответственности за вред, причиненный третьим лицам, в первую очередь, владельцами автомобилей, а также развитие социального страхования от несчастных случаев на производстве, что выразилось в принятии специальных законодательных актов, привело к устранению индивидуальной гражданской ответственности причинителя вреда. В указанных случаях обязанность возмещать причинен​ный вред возлагается на страховые компании и кассы социального обеспечения.
В рассматриваемых зарубежных правовых системах накоплен богатый опыт применения правового института компенсации неиму​щественного вреда, однако термины, используемые для обозначения этого правового института, а также их содержательное наполнение имеют весьма значительную специфику в рассматриваемых правовых системах.

Во Франции правоприменительная практика для обозначения нравственных страданий и связанных с ними требований использует термин dommage moral. Обязанность возмещения вреда, причиненного противоправными виновными действиями, предусмотрена в ст. 1382 и 1383 ФГК, однако в указанных статьях французский законодатель не выделяет неимущественный вред в качестве отдельного вида вреда. Разграничение вреда на имущественный и неимущественный сущест​вует во французской правовой доктрине и судебной практике.
Под неимущественным вредом (immaterieller Schaderi) в соответ​ствии с законодательством Германии понимается вред, наступающий в результате неправомерного действия, причиняющего телесные по​вреждения или иной вред здоровью, ограничивающего свободу или нарушающего право на сексуальное самоопределение потерпевшего. Компенсации подлежат как телесные (физические), так и нравствен​ные страдания.

В германской правовой доктрине для обозначения морального вреда также используется термин, который не упоминается в законо​дательстве Германии, — «Schmerzensgeld» («вознаграждение за стра​дания»).

Швейцарский законодатель для обозначения нематериального вреда использует понятие «Genugtuung» (относительно точный пере​вод — «личное удовлетворение»).

В странах англо-американской правовой системы не существует точного и единого обозначения термина «моральный вред». В Англии и США вариации определения морального вреда многочисленны — «psychological injury» («психический вред»), «psychiatric injury» («психиатрический вред»), «nervous shock» («нервный шок»), «ordinary shock» («обыкновенное потрясение»).

Во Франции обязанность возмещения как имущественного, так и неимущественного вреда, причиненного противоправными винов​ными действиями, предусмотрена в ст. 1382, 1383 ФГК. В Германии вопросы компенсации неимущественного вреда регулируются, в пер​вую очередь, специальной нормой — § 253 ГГУ , а также § 65I ГГУ.
В соответствии с правом ФРГ (абз. 1 § 253 ГГУ) требование о ком​пенсации неимущественного вреда может быть заявлено лишь в тех случаях, когда это прямо предусмотрено законом (Enumerations-prinzip). Так, положения о возмещении неимущественного вреда закреплены в целом ряде специальных законов, регламентирующих ответственность за вред, причиненный в определенных областях дея​тельности: § 8 Закона об ответственности за недоброкачествен​ную продукцию, § 5 Закона об ответственности за причинение вреда, § 13 Закона об ответственности за загрязнение окружающей среды, § 35 Закона против ограничений конкуренции, § 97 Закона об автор​ском праве, § 11 Закона о дорожном движении, § 36 и 53 Закона о воздушном сообщении, § 29 Закона об атомной энергии, § 107 главы седьмой Социального уложения, § 52 Закона о социальной помощи, § 32 Закона о генной инженерии, § 87 Закона о лекарственных сред​ствах и др.

В Швейцарии вопросы компенсации неимущественного вреда регулируются ст. 28а, 29, 46, 429а ШГК, ст. 47, 49, 60, 61 ШОЗ. Возможность возмещения неимущественного вреда также прямо преду​смотрена в ряде специальных законодательных актов, среди которых: ст. 11, 12, 14, 16 Закона о помощи жертвам преступлений, ст. 59 Закона о военном страховании, ст. 62, 83 Закона о дорожном дви​жении, ст. 7 Закона об ответственности в области ядерной энергии, ст. 58,59 Закона об альтернативной гражданской службе, ст. 40 Закона о защите от излучений, ст. 74 Закона об общей части права социаль​ного страхования, ст. 6, 20 Закона об ответственности федерального центра, работников органов власти и чиновников, ст. 5 Закона о равно​правии мужчины и женщины, ст. 62 Закона об авторских и смежных правах, ст. 55 Закона о защите товарных знаков и наименований мест происхождения, ст. 35 Закона о защите дизайна, ст. 9 Закона о борьбе с недобросовестной конкуренцией, ст. 12 Закона о картелях и иных ограничениях конкуренции и др.

Основную роль в регулировании рассматриваемых отношений в Англии и США играет судебный прецедент.

Несмотря на то что во Французском гражданском кодексе неиму​щественный вред не выделяется в качестве отдельного вида вреда, ни ст. 1382 ФГК, ни иные статьи ФГК не содержат каких-либо ограни​чений в отношении взыскания неимущественного вреда, если такой вред является прямым и непосредственным последствием деликта.
Необходимо отметить, что французское законодательство и судеб​ная практика не ограничивают защищаемые законом личные неиму​щественные права и блага каким-либо определенным перечнем. Любой вред правам личности заранее признается подлежащим ком​пенсации. При этом французская доктрина выделяет определенные виды неимущественного вреда, подлежащего компенсации путем предъявления соответствующего иска в суд. Такой вред может выра​жаться как в посягательстве на честь, достоинство, религиозные убеж​дения человека, так и в боли и душевных страданиях, связанных с телесным повреждением в результате деликта (pretium doloris), кото​рые включают боязнь, опасение, страх, любую психическую реакцию лица, эмоциональное беспокойство, невроз. При наличии у потер​певшего боли, которая может принимать различную степень тяжести (от незначительной до очень тяжелой), французские суды присуж​дают компенсацию в размере от 1000 до 15 000 евро.
Компенсации подлежит потеря удовольствия от жизни (prejudice d'agrement), являющаяся результатом ухудшения качества жизни, выражающегося, например, в потере обоняния, невозможности всту​пить в брачные отношения, неспособности совершать прогулки или переносить тяжелые предметы. Потерпевший также вправе получить компенсацию за потерю жизненных удовольствий вследствие испор​ченного отпуска.

В состав dommage moral суды также включают так называемый эстетический ущерб (prejudice esthetique), который проявляется в не​возможности потерпевшего продолжать заниматься прежней деятель​ностью или посещать определенные общественные мероприятия.
Важную роль при определении размера возмещения за причинение неимущественного вреда играют заключения медицинских экспертов, которые при этом не дают денежную оценку причиненного вреда, а указывают лишь на вопросы факта.

Во Франции не допускается конкуренция договорной и деликт-ной ответственности. В том случае, когда одно и то же действие представляет собой как деликт, так и нарушение договорных обяза​тельств, потерпевший не вправе предъявить причинителю вреда отдельный иск из деликтных обязательств. Однако если деликт также содержит состав преступления, то потерпевший имеет право на предъ​явление деликтного иска, даже несмотря на существование договора между ним и причинителем вреда.

Состав ответственности за причинение неимущественного вреда во Франции совпадает с общими основаниями ответственности за причинение вреда.

В Германии до реформы обязательственного права 2002 года во​просы возмещения неимущественного вреда регулировались § 847 ГГУ, ранее успешно использовавшимся для компенсации вреда, который «не является имущественным» и наступает в случае посягательства на телесную неприкосновенность или здоровье, в случае ограничения свободы потерпевшего (абз. 1), а также при совершении против жен​щины насильственного внебрачного полового акта (абз. 2). 

Действующий в настоящее время абз. 1 § 253 ГГУ, который занял место исключенного § 847 ГГУ, гласит, что неимущественный вред подлежит справедливому возмещению в денежной форме лишь в слу​чаях, предусмотренных законом (Enumerationsprinzip). Абзац 2 § 253 ГГУ дает потерпевшему право требовать возмещения неимуществен​ного вреда в случаях посягательства на телесную неприкосновенность, здоровье, свободу или нарушения права на сексуальное самоопреде​ление лица.

Возможность возмещения неимущественного вреда также прямо предусмотрена в § 65If ГГУ, позволяющем путешествующему при определенных условиях требовать «соответствующее возмещение в денежной форме в связи с бесполезно проведенным временем отпуска».

Господствующим принципом в нормах ГГУ о возмещении вреда является принцип натуральной реституции (Naturalrestitution), озна​чающий, что лицо, обязанное возместить ущерб, должно восста​новить то положение, которое существовало бы, если бы не было обстоятельства, в силу которого возникла обязанность возместить ущерб (§ 249 ГГУ).

Общей нормой, регулирующей отношения, возникающие в связи с причинением вреда недозволенными действиями, является § 823 ГГУ, устанавливающий обязанность возместить вред, причиненный противоправным, умышленным или неосторожным посягательством на «чью-либо жизнь, телесную неприкосновенность, здоровье, сво​боду, право собственности или какое-либо иное право другого лица». Однако указанный параграф ГГУ ничего не говорит о защищаемых законом правах личности.

Перечень прав и благ, указанных в § 253 и § 823 ГГУ, которым предоставляется защита путем справедливого денежного возмещения за страдания, причиненные их нарушением, не является исчерпы​вающим. Начиная с решения по делу «Письмо читателя» («Leser-briefurteil»), Федеральный суд Германии путем расширительного толкования категории «иное право» (sonstiges Recht), содержащейся в абз. 1 § 823 ГГУ, а также опираясь на содержание ст. 1 и 2 Основ​ного закона ФРГ, выработал категорию так называемого всеобщего права личности (das allgemeine Persdnlichkeitsrecht), которая «охва​тывает сферу личного самосовершенствования и самовыражения, нуждающуюся в правовой защите от посягательств извне».
В тех случаях, когда защита какой-либо отдельной стороны част​ной сферы лица прямо не предусмотрена законом (как, например, право на жизнь и личную неприкосновенность — ст. 2, свобода сове​сти — ст. 4, защита брака и семьи — ст. 6, тайна переписки, почто​вой и телесвязи — ст. 10, неприкосновенность жилища — ст. 13 Основного закона ФРГ), свое применение находит категория всеоб​щего права личности, которая обеспечивает защиту личности во всех аспектах ее существования.

Судебная практика Германии наполняет понятие всеобщего права личности конкретным содержанием, вырабатывая типы случаев, в которых за потерпевшим признается право на справедливое денеж​ное возмещение за неимущественный вред, причиненный теми или иными недозволенными действиями. Так, вред всеобщему праву лич​ности могут нанести вмешательство в частную и интимную жизнь лица, посягательства на честь и достоинство лица, нарушение права самостоятельно определять свой внешний вид (одежду, прическу), использование имени и изображения лица в рекламных кампаниях без разрешения и др.

Согласно практике Верховного суда ФРГ в тех случаях, когда компенсация неимущественного вреда, причиненного нарушением всеобщего права личности, невозможна каким-либо иным путем, то есть путем натуральной реституции, допускается требование денеж​ного возмещения.

Важно отметить, что ссылки на нарушение всеобщего права лич​ности невозможны в тех случаях, когда защита соответствующего нематериального права или блага предусмотрена в соответствующих специальных законах, как это имеет место, например, при защите права на собственное изображение (§ 22 Закона об авторских правах на произведения изобразительных искусств и фотографии) и права на имя (§ 12 ГГУ). Если речь идет об умышленном распространении сведений, затрагивающих личное достоинство лица, то такое деяние может быть признано уголовно наказуемым в смысле § 185 Уголов​ного кодекса Германии (оскорбление личности). В таком случае по​терпевшему предоставляется право на защиту чести и достоинства согласно абз. 2 § 823 ГГУ.

Условия ответственности за причинение неимущественного вреда согласно законодательству Германии совпадают с общими основа​ниями деликтной ответственности, предусмотренными § 823 ГГУ.
Во-первых, действие (бездействие), наносящее неимущественный вред, должно быть противоправным, то есть оно должно нарушать субъективное право другого лица. Вина причинителя вреда также явля​ется необходимым условием деликтной ответственности. Лицо, при​чинившее вред, должно действовать умышленно или неосторожно. Чтобы предотвратить опасность того, что даже самые незначительные нарушения неимущественных прав и благ личности будут приводить к заявлению потерпевшим правопритязаний о денежном возмеще​нии, Федеральный суд Германии установил, что неимуществен​ный вред, вызванный нарушением указанных прав и благ, перечень которых является открытым, должен быть тяжелым по своим послед​ствиям.

Право Швейцарии, примером для которого служило немецкое право, для обозначения нематериальных прав и благ, которым предо​ставляется защита путем компенсации «личного удовлетворения», использует категорию «право личности» (die Personlichkeitsrecht), аналогичную немецкому всеобщему праву личности. Положения о защите права личности закреплены в Конституции Швейцарии (абз. 2 ст. 10) , в ст. 28 ШГК и ст. 49 ШОЗ, а также в отдельных уго​ловно-правовых нормах. Вместе с тем швейцарское право не дает зако​нодательного определения данной категории, оставляя, таким образом, судебной практике возможность определить ее рамки и наполнить конкретным содержанием.

В швейцарской правовой доктрине выделяют три основные состав​ляющие права личности: право на телесную неприкосновенность, право на психическую неприкосновенность и право на социальную целостность личности.

Согласно ст. 28 ШГК то лицо, чьи личные права противоправно нарушены, вправе обратиться за защитой в суд против любого лица, участвующего в таком нарушении. Пункт 3 ст. 28а ШГК, перечисляя способы защиты гражданских прав, предусматривает в качестве тако​вого компенсацию (Genugtuung).
Статья 47 ШОЗ («Осуществление личного удовлетворения») преду​сматривает, что в случае убийства человека или нарушения телесной неприкосновенности судья, учитывая особые обстоятельства, вправе присудить потерпевшему или его родственникам соразмерную денеж​ную сумму в качестве личного удовлетворения.

Необходимо отметить, что в швейцарской судебной практике вы​сказывается мнение о том, что Genugtuung присуждается лишь в тех случаях, когда имеют место «веские и чрезвычайные обстоятельства».
В соответствии с п. 1 ст. 49 ШОЗ («Нарушение прав личности») то лицо, чьи личные права нарушены, вправе требовать оплаты денеж​ной суммы в качестве личного удовлетворения в той мере, в которой это оправдано тяжестью нарушения, и в том случае, если такое наруше​ние не подлежит устранению иным способом. Однако согласно п. 2 той же статьи вместо денежной компенсации Genugtuung либо наряду с указанной компенсацией судья вправе вынести решение о взыска​нии личного удовлетворения иным способом.

В указанной выше статье ШОЗ прослеживается аналогия с прин​ципом натуральной реституции, а также принципом «ограниченного числа», установленным в Германском гражданском уложении.
Статья 6:95 ГК Нидерландов, разделяющая вред на имуществен​ный и иной вред, закрепляет положение, согласно которому ущерб, подлежащий возмещению в соответствии с правовым обязательст​вом, состоит из патримониального (имущественного) и иного вреда. Возмещение иного, то есть неимущественного, вреда возможно в той степени, в которой закон предоставляет право на его компенсацию.

Согласно законодательству Нидерландов неимущественный вред может выражаться в физической боли и психологических последст​виях деликта, например таких, как печаль, недуг, бессонница, раздра​жение, страх, чувство подчиненного положения, ущерб репутации. Неимущественный вред также проявляется в потере радости жизни из-за уменьшенных возможностей, вызванных телесным поврежде​нием или уменьшенной продолжительностью жизни.

Законодательство Нидерландов (ст. 6:95 ГК) устанавливает пра​вило, согласно которому все денежные убытки, вызванные как делик​том, так и нарушением договора, должны быть компенсированы независимо от того, являются ли такие убытки результатом вреда, причиненного личности, товарам или другим правам.

Вместе с тем право на компенсацию за причинение неимущест​венного вреда, который не подлежит оценке в денежной форме, ограни​чено определенными законом случаями. Здесь ст. 6:95 ГК Нидерландов применяется в сочетании со ст. 6:106, при этом последняя имеет решающее значение. Согласно последней статье потерпевший имеет право на справедливо определенную компенсацию вреда, отличного от патримониального (имущественного) вреда, в следующих случаях:

лицо, ответственное за причинение вреда, имело намерение причинить такой вред;
потерпевшему причинены физические страдания, нанесен вред его чести или репутации, или личные неимущественные права потер​певшего нарушены иным образом;

вред заключается в оскорблении памяти об умершем лице, при этом такой вред причинен пережившему супругу, зарегистрирован​ному партнеру или близкому родственнику до второй степени род​ства, при условии, что ущерб причинен таким способом, который дал бы покойному, если бы он все еще находился при жизни, право на компенсацию вреда чести или репутации.
Подпункт (b) п. 1 ст. 6:106 ГК, делающий отсылку на нарушение личных неимущественных прав потерпевшего «иным образом», остав​ляет открытым перечень неимущественных прав и благ, нарушение которых дает потерпевшему право на компенсацию «иного вреда». Указанное положение ГКН дает простор для судебной интерпрета​ции, позволяя судебной власти далее развивать этот институт. Там же указывается, что размер компенсации неимущественного вреда опре​деляется в соответствии с требованиями справедливости (naar billijk-heid). Это означает, что истец, в принципе, может и не указывать в исковом заявлении определенное денежное выражение причинен​ного ему неимущественного вреда. Размер компенсации будет в таком случае определен судом с учетом имеющихся фактов и обстоятельств дела, а также экспертных заключений о тяжести вреда, причиненного потерпевшему.
Указанное выше право на компенсацию неимущественного вреда по общему правилу не может быть передано другому лицу.
Право Англии и США устанавливает различные основания ответст​венности в случае умышленного и неосторожного причинения вреда.
В англо-американском праве при возмещении морального вреда суд может присудить потерпевшему одну из трех разновидностей убытков. Компенсаторные убытки (compensatory damages) присуж​даются с целью полного возмещения ущерба, действительно причи​ненного истцу в результате противоправного действия ответчика. Номинальные убытки (nominal damages) присуждаются в тех случаях, когда потерпевшему не было причинено сколько-нибудь существен​ного вреда, однако были нарушены определенные его права. Номи​нальные убытки присуждаются в символическом размере, например 1 доллар США, а в некоторых случаях сумма присуждаемых номи​нальных убытков может составлять размер судебных издержек истца. Карательные убытки (punitive или exemplary damages) присуждаются в дополнение к компенсаторным убыткам, когда неправомерное пове​дение причинителя сопровождалось злым умыслом с его стороны. Карательные убытки представляют собой не столько компенсацию страданий потерпевшего, сколько наказание причинителю вреда. Они являются средством устрашения для потенциальных последова​телей причинителя вреда.

Право Англии и США формально не проводит различия между имущественным и неимущественным вредом, но при определении размера компенсаторных убытков суд может принять во внимание нравственные страдания потерпевшего. Такие нравственные страда​ния могут выражаться в испуге, страхе, переживаниях, печали, горе, эмоциональном беспокойстве, психической травме. Нравственные страдания также могут быть причинены лицу оскорблением или про​явлением неуважения.

Общее право в течение длительного времени отрицало возмож​ность компенсации за причиненные нравственные страдания (mental pain or anxiety) в тех случаях, когда вызвавшее их неправомерное действие не причиняло потерпевшему иной материальный ущерб или физический вред (Lynch v. Knight, 1861 г.). Требование наличия у истца сопровождающего эмоциональные страдания физического вреда здо​ровью (physical injury requirement) способствовало тому, чтобы мини​мизировать риск компенсации за притворные страдания и сократить число необоснованных исков (Molien v. Kaiser Foundation Hospitals, 1980 г.). Однако, если эмоциональное беспокойство вызвано причи​ненными лицу телесными повреждениями, суды общего права при оценке размера причиненного ущерба всегда признавали необходи​мость принимать во внимание чувства и переживания потерпевшей стороны. При рассмотрении дел о причинении физического вреда суды присуждают возмещение ущерба в качестве дополнительного элемента за нравственные страдания или эмоциональное беспо​койство (emotional distress), возникающее одновременно с физиче​ской болью. При рассмотрении таких дел требование возмещения за нравственные страдания допускается в качестве производного (parasitic damages) по отношению к основному требованию о возме​щении вреда за причиненную физическую боль (Payton v. Abbott, 1982 г.).

В качестве составляющей таких производных убытков суды англо-американской правовой системы признают страх и беспокойство истца (fear and anxiety) о вреде, который может возникнуть в буду​щем в результате небрежности ответчика. Так, служащему железной дороги, потерявшему ногу в результате несчастного случая, была при​суждена компенсация за эмоциональное беспокойство, связанное со страхом возможного заражения крови в результате телесного повреж​дения, которое может привести к фатальному исходу (Southern Kansas Railway Co. of Texas v. McSwain, 1909 г.).

Применяя подобные обоснования, суды традиционно присуждают лицам, укушенным собаками, компенсацию не только за физические страдания, но также и за чувство страха, связанного с возможностью заражения бешенством и другими болезнями (Friedmann v. McGowan, 1898 г.). Беременным женщинам, перенесшим физический вред в результате дорожно-транспортного происшествия, суд присуждает компенсацию за эмоциональное расстройство, вызванное беспокой​ством о том, что вред может быть также причинен здоровью еще не родившегося ребенка (Carter v. Public Serv. Coordinated Transport, 1957 г.).

В настоящее время подход судов к требованию наличия у истца физического вреда для компенсации за моральный вред несколько изменился. Суды допускают возмещение только нравственных стра​даний, не сопровождающихся физическим вредом, в тех случаях, когда они вызваны преднамеренными действиями или чрезвычайной небрежностью причинителя вреда.

Компенсация за моральный вред обычно не присуждается, если вред выражается в горе от физического вреда, причиненного близ​кому человеку. Однако моральный вред подлежит возмещению, если такие страдания были вызваны умышленным действием ответчика.
Например, если лицо неправомерно и преднамеренно ранит ребенка в присутствии его матери и в результате этого мать переносит психо​логическую травму, ответчик может быть ответствен за моральный вред, причиненный матери.

Некоторые особенности имеет компенсация морального вреда, причиненного распространением ложных сведений, порочащих честь и достоинство потерпевшего (diffamation). Английский Закон 1952 года предоставляет потерпевшему право на компенсацию мо​рального вреда, причиненного такими действиями. Кроме того, в Англии распространение сведений, порочащих честь и достоинство лица, подразделяется на простую клевету (slander) и квалифициро​ванную клевету (libel).
Необходимо отличать диффамацию от простого оскорбления: последнее может унизить достоинство лица, но при этом не наносит вред его репутации. На истце лежит бремя доказывания того, что распространенные сведения имели порочащий характер и относи​лись к потерпевшему. Сведения считаются распространенными, если они были сообщены, по крайней мере, одному лицу, не считая самого потерпевшего.

Возмещение морального вреда при нарушении договора в Англии и США возможно лишь в исключительных случаях, когда сама при​рода заключенного договора или его нарушения такова, что нравст​венные страдания являются наиболее вероятным последствием такого нарушения. Это имеет место, например, в случае нарушения дого​вора перевозки пассажира, договора на оказание ритуальных услуг, а также при ненадлежащем оказании медицинских услуг и услуг адвокатов.
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Лекция 13. Ведение чужих дел без поручения.

План занятия.
1. Общие положения о неосновательном обогащении и ведении чужих дел без поручения. Источники правового регулирования.
2. Ведение чужих дел без поручения по праву отдельных стран.
3. Обязательства из неосновательного обогащения по праву отдельных государств.
1.Общие положения о неосновательном обогащении и ведении чужих дел без поручения. Источники правового регулирования.
Уже древнеримские юристы осознали, что позитивное право в силу присущего ему формализма иногда дает сбои, приводя к ситуациям, когда баланс интересов различных участников имущественных отно​шений оказывается нарушенным в результате необоснованного пере​распределения материальных благ. Например, платеж за поставленный товар по ошибке поступил лицу, которое никакого отношения к этой сделке не имеет. Фермер ошибочно засеял своими семенами чужое поле. Сделка, во исполнение которой была передана денежная сумма, оказалась недействительной вследствие несоблюдения требований к ее форме. Или кто-то дал другому денег с целью, чтобы тот съездил по делам в другой город, а поездка не состоялась вследствие болезни последнего. В таких ситуациях имущество одного лица несправедливо увеличивается за счет имущества другого без каких-либо правовых оснований.

Кроме того, бывают случаи, когда кто-либо, заботясь об интересах другого лица, без всякого поручения совершает для него те или иные полезные действия. К примеру, кто-то принимает на себя управление имуществом своего друга, который пребывает в состоянии тяжелой депрессии или находится в длительной поездке далеко за рубежом. В подобных случаях лицо, в чьих интересах действовали без его пору​чения, получает известные выгоды, и вполне справедливо, что тот, кто добровольно вел чужие дела, имеет право на соответствующее воз​награждение и возмещение своих затрат.

Исходя из этого, в римском праве получила развитие идея недопу​стимости неосновательного обогащения, покоящаяся на началах справедливости (aequitas) и естественного права (jus naturale), кото​рая была в общем виде сформулирована в знаменитом изречении Помпония: «Согласно естественному праву справедливо, когда никто не должен обогащаться незаконно за счет другого» [D. 50.17.206].
В ходе длительного развития юриспруденция Древнего Рима, руковод​ствуясь этой основополагающей идеей, выработала и отшлифовала ряд правовых конструкций, выполняющих функцию своеобразного юридического корректора в случаях нарушения баланса интересов различных участников оборота вследствие неоправданного переме​щения имущества от одного лица к другому.

В римском праве идея недопустимости неосновательного обогаще​ния воплотилась в жизнь, прежде всего, в различных видах кондик-ционных исков о возврате полученного без основания (condictiones sine causa), а также институте ведения чужих дел без поручения (negotiorum gestio), actio de in rem verso — иске против домовладыки о возврате им из своего имущества того, что было получено от сделки подвластного (на величину обогащения, которой ответчик располагает на момент взыскания), и ряде других правовых средств. Эти юриди​ческие конструкции были востребованы современной юриспруден​цией, в том или ином виде получив свое закрепление и развитие в законодательстве и судебной практике большинства развитых правопорядков. Теперь с полной уверенностью можно говорить о том, что в гражданском праве стран континентальной Европы сложилась система средств правовой защиты, подчиненных единой осново​полагающей идее недопустимости неосновательного обогащения, а с недавних пор аналогичная тенденция четко обозначилась и в англо​американском праве.

Обязательства, возникающие из неосновательного обогащения и из ведения чужих дел без поручения, наряду с деликтными, относятся к числу внедоговорных обязательств. В рамках четырехчленной клас​сификации обязательств по основанию их возникновения (договоры, деликты, квазидоговоры и квазиделикты), воспринятой послекласси-ческим римским правом, они попали в группу обязательств, возника​ющих «как бы из договора» (quasi ex contractu).
Во Франции полностью в соответствии с этой традицией нормы о ведении чужих дел без поручения (gestion d'affaires d'autrui) и об обратном истребовании недолжно уплаченного (repetition de I'indu) — аналоге римского иска condictio indebiti — помещены в главу I («О как бы договорах») титула IV («Об обязательствах, которые возни​кают без соглашения») книги третьей ФГК (ст. 1372-1375 и ст. 1376— 1381, соответственно). При этом некоторые другие, помимо платежа недолжного (paiement de I'indu), случаи неосновательного обогаще​ния остались за рамками законодательного регулирования — ФГК не содержит ни специальных норм, регламентирующих такие случаи, ни общего положения о необходимости возврата неосновательно получен​ного. Однако французская судебная практика, следуя соображениям справедливости, не ограничивается случаями, регламентированными в ФГК, и широко пользуется общим понятием неосновательного обо​гащения (enrichissement sans cause).
Поначалу французские суды обходились без такого общего понятия и пытались решать проблемы неосновательного обогащения с помощью существующих норм ФГК. Так, на протяжении XIX века судебная практика, расширяя сферу института ведения чужих дел без поручения за его традиционные пределы, исходила из того, что всякое лицо, имущество которого уменьшилось к выгоде другого лица, тем самым вело дела последнего и может на этом основании требовать возмеще​ния своих расходов. Искусственность этой конструкции очевидна, поскольку во множестве случаев тот, чье имущество уменьшилось, вовсе не собирался действовать в интересах лица, обогатившегося за счет этого.

Общее положение о необходимости возврата неосновательного обогащения было, наконец, сформулировано в решении Кассацион​ного суда от 15 июня 1892 года по делу Будье (arret Boudier), где впер​вые прозвучало признание общего иска о неосновательном обогащении под названием action de in rem verso, заимствованным из римского права (см. выше). Истец Будье поставил удобрения арендатору земель​ного участка, который использовал их по назначению. Когда истец потребовал оплаты удобрений, оказалось, что арендатор обанкротился, а собственник земли прекратил договор аренды, при этом стороны договора условились, что стоящий на корню (с уже внесенными удоб​рениями) урожай после оценки его экспертами пойдет на погаше​ние долга по аренде. Истец, узнав об этой договоренности, предъявил иск о возмещении стоимости удобрений непосредственно собствен​нику земельного участка, учитывая неплатежеспособность арендатора. Суд удовлетворил иск, признав, что собственник обогатился за счет использованных удобрений и должен возместить поставщику их стоимость. «Учитывая, что этот иск (action de in rem verso) вытекает из принципа справедливости, который запрещает неосновательное обогащение за счет другого и не регламентируется нашими законами, условия его применения не определены, для его удовлетворения достаточно, чтобы истец сослался на закон и представил доказатель​ства существования выгоды, которую ответчик получил за его (истца) счет или в результате его личных действий...», — указал суд.
С тех пор во французской судебной практике широко используется общее понятие неосновательного обогащения через посредство иска de in rem verso. При этом французские суды выработали ряд условий для предъявления такого общего иска о возврате неосновательно полученного.

В Германии законодатель отказался от громоздкой конструкции квазидоговора (оперировать этим понятием можно лишь от противного — соответствующие обязательства не вытекают ни из договора, ни из деликта), поместив нормы о ведении чужих дел без поручения (Geschdftsfiihrung ohne Auftrag) в отдельную главу 11 (§ 677-687), а нормы об обязательствах из неосновательного обогащения (unge-rechtfertigte Bereicherung) — в главу 24 (§ 812-822) раздела 7 («Отдельные виды обязательств») второй книги ГГУ. Нормы об обяза​тельствах, возникающих из ведения чужих дел без поручения, располо​жены, таким образом, непосредственно после главы 10 («Поручение»), что, безусловно, оправдывается смежностью этих двух институтов. В свою очередь, обязательства из неосновательного обогащения также сконструированы в ГГУ как самостоятельный институт обязатель​ственного права, нормы о них предшествуют главе 25 («Недозво​ленные действия»), регламентирующей обязательства из причине​ния вреда. В § 812 ГГУ в отличие от ФГК прямо сформулировано общее положение о необходимости возврата неосновательного обо​гащения.

Положения ГГУ об обязательствах из неосновательного обогаще​ния стали результатом теоретических разработок германской пан-дектной доктрины (прежде всего, такого яркого ее представителя, как Ф.К. фон Савиньи) на основе римского права. Как уже отмечалось выше, в Древнем Риме для целей возврата неосновательного обогаще​ния использовались так называемые кондикционные иски. В первой половине XIX века, проанализировав все случаи кондикций об обо​гащении по римскому праву, Савиньи пришел к выводу, что их общей чертой является отсутствие правового основания (causa) для удержи​вания обогатившимся лицом полученной выгоды, следовательно, все эти иски, по существу, охватываются выражением condictiones sine causa. Это позволило выделить общую категорию condictio sine causa.
В Швейцарии так же, как и в Германии, законодательно закреп​лена общая норма об обязанности возвратить неосновательно полу​ченное (ст. 62 ШОЗ). При этом, в отличие от ГГУ, нормы о неоснова​тельном обогащении (ст. 62-67) расположены в общих положениях об обязательствах — в части III титула I («Возникновение обяза​тельств») раздела первого («Общие положения») ШОЗ, после общих положений об обязательствах из договоров (часть I титула I) и из недозволенных действий — деликтов (часть II титула I). Нормы о ведении чужого дела без поручения (ст. 419-423) в ШОЗ по примеру ГГУ помещены в положения об отдельных видах обязательств и сле​дуют за нормами о поручении, им посвящен титул XIV раздела II («Отдельные обязательства») ШОЗ.

Любопытным примером законодательной регламентации обя​зательств, возникающих из неосновательного обогащения и веде​ния чужих дел без поручения, является Гражданский кодекс Нидер​ландов — новейшая континентальная европейская кодификация. В нем синтезированы подходы, с одной стороны, ФГК, а с другой — ГГУ и ШОЗ. В ГКН нормы о ведении чужих дел без поручения и неосновательном обогащении находятся в общей части обязатель​ственного права (т. III, кн. 6). Им посвящен раздел 4 («Обязатель​ства на основании, ином, чем деликт или договор») книги 6 ГКН (от термина «квазидоговор» голландский законодатель также отка​зался), находящийся между нормами о деликте и общими положе​ниями о договорах. Этот раздел включает в себя главу 1 («Ведение чужих дел без поручения») (ст. 6:198-202), главу 2 («Недолжный платеж») (ст. 6:203-211) и главу 3 («Необоснованное обогащение») (ст. 6:212).

Таким образом, раздел 4 книги 6 ГКН по своей структуре факти​чески совпадает с главой I («О как бы договорах») титула IV книги третьей ФГК, с тем весьма показательным отличием, что помимо норм о ведении чужих дел без поручения и недолжном платеже он, вслед за ГГУ и ШОЗ, закрепил в себе общее положение об обязанно​сти лица, необоснованно обогатившегося за счет другого, возместить последнему ущерб в пределах суммы обогащения.
В Англии до сравнительно недавнего времени проблемы неосно​вательного обогащения рассматривались юристами принципиально под другим углом, чем в праве стран континентальной Европы, что объясняется, прежде всего, историческими причинами и прецедент​ным характером английской правовой системы. До второй половины XX века в английском праве не существовало ни соответствующего самостоятельного института, ни даже обобщающего соответствующие явления термина.

Исторически для английского права характерно сосуществование исковых форм, некоторые из них издавна содержат в себе определен​ные типы требований о возврате неосновательно полученного, соот​ветствующие случаям, известным континентальному праву. При этом большинство из них одновременно служили и для защиты прав, вытекающих из договорных обязательств. Наиболее ранними из них по времени своего возникновения (XIV-XV вв.) являются иск о долге (action of debt), применяемый для взыскания определенных денеж​ных сумм из самых различных оснований, в том числе и суммы, упла​ченной по договору, а затем истребуемой вследствие отпадения встречного удовлетворения (failure of consideration), и иск об отчет​ности (action of account) — для истребования исполненного по ошибке или на основании договора, недействительного по при​чине отсутствия встречного удовлетворения. Позднее (XVI-XVII вв.) английскими судами была разработана более гибкая и удобная фор​мула иска о принятии на себя (assumpsit), выросшего на почве деликтного права, но постепенно распространившего свое действие и на договорные отношения, и на вышеуказанные случаи неоснователь​ного обогащения.

Первоначально этот иск применялся только в случаях нарушения обязательств, прямо зафиксированных в договоре, но уже с середины XVI века для предъявления такого иска было достаточно, чтобы долж​ник при возникновении долга ясно высказал обещание его погасить. А после судебного решения 1602 года по делу Слэйда (Slade's case) исковая форма assumpsit стала допускаться для истребования любого долга, даже если обещание должника оплатить его не было прямо выражено, но об этом можно сделать вывод на основании юридиче​ской фикции, построенной исходя из обстоятельств дела, — позднее эту фикцию стали именовать подразумеваемым договором (implied contract). Соответствующая исковая форма получила название inde​bitatus assumpsit и послужила источником для постепенной типизации в ее рамках различных групп фактических ситуаций, совпадающих: одни — со случаями платежа недолжного по ФГК, а другие — с неко​торыми из случаев неосновательного обогащения, предусмотренных ГГУ. Эти разрозненные случаи признавались английской судебной практикой в качестве оснований возникновения обязательств под наименованием квазидоговоров (quasi-contract), и объединяло их только то, что они не являются ни договорами, ни деликтами.
Параллельно с этим процессом, протекавшим в судах общего права (common law), в Англии шло развитие юридических средств защиты против неосновательного обогащения в рамках права справедливости (equity), среди которых следует упомянуть, прежде всего, подразуме​ваемую доверительную собственность (constructive trust), залоговое право по праву справедливости (equitable lien), а также иски, осно​ванные на доктрине суброгации (doctrine of subrogation).
Во второй половине XX столетия сначала английская юридиче​ская доктрина, а затем и суды постепенно прониклись единым мне​нием о том, что все такие случаи подчинены общему принципу недопустимости неосновательного обогащения (unjust enrichment, и отказались от теории квазидоговора, вызывающей на практике известные трудности. Было признано существование самостоятель​ного раздела права, основанного на принципе возврата неоснователь​ного обогащения — права реституции (law of restitution), отличного от договорного и деликтного права. Окончательно это было офици​ально сформулировано в 1991 году в решении Палаты лордов по делу Lipkin Gorman v. Karpnale Ltd. С тех пор выражение «реституция неосновательного обогащения» (restitution for unjust enrichment) регулярно используется в решениях английских судов.

В США происходили аналогичные процессы развития права реституции через посредство «квазидоговорных» исков, с одной сто​роны, и средств защиты по праву справедливости — с другой. Особен​ностью американского пути развития стало то, что там раньше, чем в Англии, отказались от обоснования обязательств по возврату не​основательно полученного с помощью фикции подразумеваемого договора (implied contract). Уже в 1937 году американскими право​ведами на основе обобщения судебной практики, касающейся истре​бования неосновательного обогащения как по общему праву, так и по праву справедливости, был издан Свод права о реституции (Restate​ment of Restitution), где в результате проделанной работы был уста​новлен общий принцип, согласно которому «неосновательное обо​гащение одного лица за счет другого подлежит реституции» (§ 1). Набор конкретных юридических средств возврата неосновательного обогащения по современному праву США в целом совпадает со своим английским аналогом.

Что касается института ведения чужих дел без поручения, то он ни праву Англии, ни праву США как таковой не известен. По общему правилу, сложившемуся в англо-американском праве, тот, кто добро​вольно несет расходы, действуя в интересах другого лица, не может требовать от него компенсации своих затрат, за некоторыми исклю​чениями.

2. Ведение чужих дел без поручения по праву отдельных стран.
Во Франции основная норма о ведении чужих дел без поручения сформулирована в ч. 1 ст. 1372 ФГК следующим образом: «Если кто-либо добровольно ведет дела другого, вне зависимости от того, знает ли собственник о ведении дел или не знает, то тот, кто ведет дела, заключает молчаливое обязательство продолжать ведение дела, кото​рое он начал, и довести его вплоть до времени, когда собственник будет в состоянии сам заботиться о своих делах; он должен равным образом принять на себя все то, что связано с данным делом».

Исходя из этого законодательного положения, французская юри​дическая доктрина и судебная практика выделяют следующие три конститутивных элемента ведения дел, с помощью которых данное правовое явление отграничивается от смежных институтов. Во-пер​вых, для возникновения этого обязательства необходимо наличие самого факта ведения чужих дел. Ведение дел может заключаться как в заключении различного рода сделок в интересах другого лица, так и в совершении полезных действий фактического характера, напри​мер ремонта принадлежащей соседу стены, которой грозит разру​шение, и т. д. Во-вторых, лицо, ведущее чужие дела (гестор), должно действовать с намерением вести дела для другого (хозяина дела). Последствия непреднамеренного доставления выгод другому лицу подлежат урегулированию на принципах общего иска о неоснова​тельном обогащении (action de in rem verso). В то же время действия гестора не обязательно должны совершаться им исключительно в чужом интересе — можно действовать одновременно для себя и для другого лица (так, ведение чужих дел без поручения может иметь место в отношениях между сособственниками, между учредите​лями юридического лица и т. д.). В-третьих, должно отсутствовать волеизъявление со стороны хозяина в отношении ведения его дел гестором. Если своим волеизъявлением (которое может быть и мол​чаливым) хозяин одобряет ведение его дел, налицо договор поруче​ния. Если же хозяин возражает против ведения его дел другим лицом, последнее должно от этого воздержаться, в противном случае не исключена его ответственность перед хозяином за причиненный тому вред.

В силу ч. 2 ст. 1372 ФГК лицо, ведущее чужие дела, несет такие же обязанности, как и поверенный по договору поручения. Дополни​тельно к этой отсылочной норме в ст. 1374 ФГК специально указано, что гестор «обязан приложить к ведению дела всю заботливость хоро​шего хозяина» — он отвечает за возникший при этом ущерб при наличии вины. Тем не менее обстоятельства, побудившие гестора к ведению чужого дела, могут дать суду основания уменьшить размер его ответственности.

В отличие от поверенного, который вправе отказаться от испол​нения поручения, гестор обязан довести начатое им ведение чужих дел вплоть до момента, когда хозяин сам будет в состоянии позабо​титься о своих делах (ч. 1 ст. 1372 ФГК). Более того, согласно ст. 1373 ФГК в случае смерти хозяина до окончания дела гестор обязан про​должать ведение дела вплоть до того, как наследник мог бы взять на себя руководство этим делом. Как и поверенный, гестор обязан дать отчет хозяину либо его наследникам обо всех совершенных в ходе ведения дел действиях.

В свою очередь хозяин, дело которого велось хорошо, должен вы​полнить обязательства, которые гестор заключил от его имени, дать последнему возмещение за все личные обязательства, которые тот принял на себя, и уплатить ему все сделанные им полезные и необхо​димые расходы (ст. 1375 ФГК).

В Германии § 677 ГГУ, открывающий главу о ведении чужих дел без поручения, возлагает на гестора обязанность вести чужое дело так, как того требуют интересы хозяина, с учетом его действительной или предполагаемой воли. Если лицо примет на себя ведение чужих дел заведомо вопреки действительной или предполагаемой воле хозяина, оно согласно § 678 ГГУ обязано возместить причиненные ему в ходе ведения дел убытки, даже если эти убытки возникли случайно, в отсут​ствие вины ведущего дела. Правда, ГГУ предусматривает и исключения из этого правила. Согласно § 679 возражение хозяина против ведения его дел не принимается во внимание, если без постороннего вме​шательства не будет своевременно исполнена его обязанность, пред​ставляющая общественный интерес, или его алиментная обязанность. С другой стороны, § 680 ГГУ устанавливает, что если лицо взяло на себя ведение чужих дел в целях предотвращения реальной опасности, грозя​щей хозяину, то оно отвечает лишь за умысел и грубую небрежность.
В обязанности гестора в соответствии с § 681 ГГУ входят безотла​гательное уведомление хозяина о принятии на себя ведения его дел, а также обязанности, аналогичные предусмотренным § 666-668 ГГУ для поверенного: предоставить хозяину необходимые сведения и отчет о своих действиях и передать ему все полученное в результате веде​ния дел, а если гестор пользовался для своих целей причитающимися хозяину деньгами — уплатить последнему также проценты, начислен​ные на соответствующую сумму за время такого пользования.
Со своей стороны хозяин согласно § 683 ГГУ обязан возместить гестору расходы по ведению дел при условии, что тот вел дела в соот​ветствии с интересами хозяина и в согласии с его действительной или предполагаемой волей (а также и вопреки ей, но лишь в допускаемых § 679 ГГУ случаях). В противном случае хозяин должен возвратить лицу, которое вело его дела, все полученное вследствие этого — по правилам о неосновательном обогащении.

Исключается применение норм ГГУ о ведении чужих дел без пору​чения к отношениям, когда кто-либо ведет чужие дела без намерения потребовать затем возмещения от хозяина (§ 685 ГГУ) или делает это в полной уверенности, что ведет собственные дела (§ 687 ГГУ).

В Швейцарии в силу ст. 419 ШОЗ лицо, взявшее на себя веде​ние чужого дела, должно действовать «в соответствии с интересами хозяина и его предполагаемыми намерениями». В целом регламента​ция обязательств, возникающих из ведения чужих дел без поручения, там следует германскому примеру. К числу особенностей швейцар​ского правового регулирования относится, в частности, норма ст. 422 ШОЗ, устанавливающая, что хозяин обязан возместить гестору все понесенные в ходе ведения дела необходимые и полезные в данных обстоятельствах расходы (с процентами), даже если предпринятые гестором действия не достигли ожидаемого результата — достаточно того, чтобы эти действия осуществлялись с надлежащей тщатель​ностью. Кроме того, ст. 424 ШОЗ специально выделены последствия одобрения хозяином действий гестора — с этого момента отношения между ними регулируются нормами о договоре поручения.

В Нидерландах согласно ст. 6:198 ГКН под ведением чужих дел без поручения понимается «вмешательство, осуществляемое наме​ренно, на разумных основаниях, в целях заботы об интересах другого лица, в отсутствие полномочия, основанного на сделке или вытекаю​щего из закона». Статья 6:199 ГКН устанавливает обязанности гестора при ведении чужих дел проявить необходимую заботу и продолжить начатое ведение дел до тех пор, насколько это можно было бы разумно от него ожидать, а также отчитаться перед хозяином о совершенных действиях, как только это, на разумных основаниях, становится воз​можным. Подобно ФГК, ГКН предусматривает право гестора совер​шать сделки от имени хозяина, поскольку того требуют интересы последнего (ст. 6:201). С другой стороны, согласно ст. 6:200 ГКН хозяин обязан в той мере, насколько его интересы были защищены надлежащим образом, возместить гестору ущерб, который тот потер​пел в результате ведения дел. При этом, если гестор действовал в рам​ках профессиональной или предпринимательской деятельности, он дополнительно имеет право на разумную оплату этой деятельности с учетом обычных расценок, действовавших в период, в пределах кото​рого она осуществлялась.

Подход голландского законодателя отличается установлением весьма широкой свободы судейского усмотрения в оценке отно​шений, возникающих в каждом конкретном случае добровольного вмешательства в чужие дела, что достигается частым использованием критерия разумности в нормах о ведении чужих дел без поручения.
В праве Англии и США, как было отмечено выше, институт веде​ния чужих дел без поручения (negotiorum gestio), известный конти​нентальному праву, отсутствует. В 1886 году в решении Палаты лордов по делу Falcke v. Scottish Imperial Insurance Co., сыгравшем роль ведущего прецедента, было сказано: «Общий принцип, несомненно, состоит в том, что работа, сделанная одним лицом, и затраченный им труд или деньги в целях сохранения или улучшения имущества дру​гого не приводят, согласно английскому праву, к возникновению права залога в отношении сохраненного или улучшенного имущества и, более того, сами по себе не создают какого-либо обязательства воз​местить затраты. Обязательства не могут быть возложены на людей за их спинами, так же как и выгода не может быть передана какому-либо лицу против его желания». Аналогичное общее положение за​креплено в § 2 американского Свода права о реституции 1937 года: «Лицо, которое навязчивым образом доставило другому выгоду, не имеет права на реституцию».

Тем не менее контраст в этом вопросе между континентальным и англо-американским правом все же не столь разителен, как может показаться на первый взгляд. В ряде случаев англо-американское право предоставляет лицу, действовавшему в чужих интересах, право на воз​мещение произведенных затрат. Это касается случаев спасания на море (собственник спасенного груза обязан компенсировать затраты спа​сателю), погребения умершего силами постороннего лица (наследник должен возместить этому лицу расходы на похороны), а при так называемом «необходимом представительстве» (agency of necessity) англо-американское право позволяет в определенных критических обстоятельствах действовать в качестве агента другого лица в отсут​ствие просьбы об этом и получить компенсацию за оказанные услуги и произведенные затраты.

3. Обязательства из неосновательного обогащения по праву отдельных государств.
Во Франции, как уже отмечалось выше, обязательства из неосно​вательного обогащения представлены иском об обратном истребо​вании недолжно уплаченного (repetition de I'indu), урегулированным ФГК, и общим субсидиарным иском о неосновательном обогащении (action de in rem verso), выработанным судебной практикой.

Уже в главе ФГК о погашении обязательств содержится норма о том, что «всякий платеж предполагает долг: все недолжно уплаченное подлежит обратному истребованию» (ч. 1 ст. 1235). Конкретизируют это положение ст. 1376-1377 ФГК, в соответствии с которыми для предъявления иска о возврате недолжно уплаченного необходимо одновременное наличие следующих условий: 1) факта имуществен​ного предоставления, совершенного с целью уплаты долга; 2) отсутст​вия предполагаемого долга в отношениях между лицом, совершившим такое предоставление (solvens — плательщиком), и принявшим его (accipiens — акципиентом); 3) ошибки плательщика в существова​нии долга (тот, кто сознательно произвел платеж недолжного, в силу ст. 1377 ФГК не вправе истребовать уплаченное обратно, причем бремя доказывания наличия ошибки лежит на плательщике).
Следует отметить, что последнее условие не требуется для обрат​ного истребования того, что было передано по недействительной сделке, поскольку в этом случае французские суды не применяют ст. 1377 ФГК, а, руководствуясь концепцией недопустимости неосно​вательного обогащения, выводят реституцию напрямую из общей нормы ч. 1 ст. 1235 ФГК о возврате недолжно исполненного. По тем же соображениям судебная практика допускает обратное истребование недолжно уплаченного, хотя бы причиной такого платежа и не было заблуждение плательщика, в следующих случаях: 1) получение недолж​ного являлось недозволенным или безнравственным для акципиента; 2) лицо уплатило свой долг вторично, так как потеряло расписку кредитора в получении первого платежа и опасалось предъявления требования по суду — найдя впоследствии расписку, оно может потребовать возврата суммы вторичного платежа.
Напротив, согласно ч. 2 ст. 1377 ФГК плательщик, ошибочно упла​тивший чужой долг, не имеет права обратного истребования не​должно уплаченного от кредитора, если тот после получения платежа, считая обязательство прекращенным, уничтожил свой долговой доку​мент — в этом случае плательщик может истребовать уплаченное от того, чей долг был им погашен, с помощью иска de in rem verso. Судебная практика также исключает обратное истребование, когда безнравственная цель недолжного платежа порочит обе стороны, а не только акципиента. Не подлежит обратному истребованию то, что было добровольно уплачено во исполнение натурального обязатель​ства — не обеспеченного исковой защитой (ч. 2 ст. 1235 ФГК).
Объем подлежащего возврату по иску об истребовании недолжно уплаченного в соответствии со ст. 1378-1380 ФГК зависит от того, был акципиент добросовестен или недобросовестен в получении недолжного. В случае добросовестности акципиента возврату подле​жит лишь полученное: соответствующая денежная сумма, то же коли​чество родовых вещей, индивидуально-определенная вещь в натуре (или ее стоимость, если вещь уничтожена или повреждена по вине акципиента). Если вещь, полученная добросовестно, продана акципиентом, возврату подлежит лишь цена, за которую вещь была продана, но не ее стоимость. Если же имеется недобросовестность акципиента в получении недолжного, то он обязан возвратить как полученное, так и проценты на соответствующую денежную сумму или доходы, извлеченные им из вещи.

Плательщик, в свою очередь, по возвращении ему вещи должен, вне зависимости от того, был ли акципиент добросовестен или нет, возместить его расходы, которые были необходимы для сохранения вещи, а также полезные расходы в той мере, в которой они повысили ее стоимость (ст. 1381 ФГК).

Для общего иска о неосновательном обогащении (action de in rem verso) французские суды также выработали ряд необходимых усло​вий его предъявления: 1) обогащение одного лица за счет другого; 2) отсутствие законного основания для этого; 3) субсидиарный харак​тер иска de in rem verso — ему нет места, если лицо могло бы получить удовлетворение с помощью другого иска, основанного на договоре, совершенном ответчиком деликте или на законе (в том числе и иска об обратном истребовании недолжно уплаченного). Последнее условие приобретает практическое значение в случаях, когда требование истца из договора или иного законного основания уже не может получить судебную защиту (из-за пропуска давностного срока, при сознатель​ной уплате недолжного или по какой-либо иной причине) — иск de in rem verso не должен служить средством обхода установленных законом ограничительных условий. Субсидиарность общего иска о неосновательном обогащении означает как недопустимость его конкуренции с виндикационным, договорным и деликтным исками, так и его восполнительную функцию по отношению к иску об обрат​ном истребовании недолжно уплаченного.

В Германии в отличие от Франции, где общий иск о неоснователь​ном обогащении носит субсидиарный (восполнительный) характер, как уже отмечалось, легально закреплена конструкция генерального иска из неосновательного обогащения. Параграф 812 ГГУ гласит: «Лицо, которое без законного основания вследствие исполнения обя​зательства другим лицом или иным образом за счет последнего при​обрело какое-либо имущество, обязано возвратить этому лицу полу​ченное. Эта обязанность имеет место и в том случае, если правовое основание отпало впоследствии либо если не достигнут результат, на который направлено исполнение в соответствии с содержанием сделки». Модель генерального кондикционного иска означает, что в основании всякого требования о возврате неосновательно получен​ного лежит общая норма § 812 ГГУ, согласно которой условиями его предъявления являются: 1)приобретение имущества одним лицом за счет другого; 2)отсутствие для этого правового основания. Наряду с этим общим правоположением ГГУ содержит ряд специальных норм, конкретизирующих правовую регламентацию отдельных типов обя​зательств из неосновательного обогащения.

Параграф 812 ГГУ различает неосновательное приобретение «вследствие исполнения обязательства другим лицом» и возникшее «каким-либо иным образом». На этом основана разработанная немец​кой юридической доктриной и утвердившаяся в судебной практике типология  о возврате неосновательного обогащения, выделя​ющая соответственно кондикции из исполнения (Leistungskondik-tionen) и кондикции не из исполнения (Nichtleistungskondiktionen). Под исполнением (Leistung) понимается осознанное и целенаправ​ленное увеличение чужого имущества (денежный платеж, передача права собственности на вещь, освобождение другого лица от долга, принятие долга на себя в пользу другого лица, оказание услуги и т. д.). Таким образом, в соответствующих случаях неосновательное обо​гащение возникает в результате действий лица, за счет которого оно происходит.

В рамках кондикции из исполнения, в зависимости от того, в чем именно выражается неосновательность истребуемого обогащения, выделяются следующие случаи:

· возврат исполненного изначально в отсутствие правового основа​ния (предл. 1 абз. 1 § 812 ГГУ) — когда цель исполнения не дости​гается, поскольку либо соответствующее обязательство вовсе не существует, например в силу ничтожности договора, либо произве​денное исполнение не соответствует содержанию существующего обязательства;

· возврат вследствие последующего отпадения правового основания произведенного исполнения (предл. 2 абз. 1 § 812 ГГУ) — напри​мер, в будущем не возникает обязательства, в погашение которого исполнение было произведено заранее;

· возврат вследствие недостижения результата, на который было направлено исполнение в соответствии с содержанием сделки (предл. 2 абз. 1 § 812 ГГУ) — например, имущество передавалось в качестве приданого, а свадьба не состоялась;

· возврат вследствие недостойности цели исполнения, приняв кото​рое получатель (но не тот, кто произвел исполнение) нарушил закон или добрые нравы (предл. 1 абз. 1 § 817 ГГУ) — примером является передача денег вымогателю.

В то же время возврат исполненного исключается в случае, если лицо произвело исполнение, заведомо зная об отсутствии у него такой обязанности, либо в силу морального долга или для соблюдения приличий (§ 814 ГГУ). При этом, в отличие от французского права, где на лице, предъявившем иск об обратном истребовании недолжно уплаченного, лежит бремя доказывания того, что он уплатил оши​бочно, в Германии, наоборот, ответчик для защиты от кондикционного иска должен доказать, что истец в момент исполнения знал об отсутствии обязательства.

Подобным же образом возврат не допускается, если лицо, произ​водя исполнение, заведомо знало о невозможности достижения результата, на который оно направлено, или недобросовестно воспре​пятствовало его наступлению (§ 815 ГГУ). Кроме того, не подлежит обратному истребованию то, что было предоставлено с целью, проти​воречащей закону или добрым нравам, если лицо, которое произвело такое исполнение, само виновно в этом нарушении (предл. 2 абз. 1 § 817 ГГУ).

Важнейшей разновидностью кондикций не из исполнения, приме​няемых для истребования неосновательного обогащения, возникшего не в результате собственных действий истца, а каким-либо иным образом (in sonstiger Weise), является так называемая кондикция из вмешательства (Eingriffskondiktion). По этому иску подлежит возврату обогащение, возникшее вследствие посягательства на права другого лица (использование либо извлечение выгоды из чужой вещи или права без разрешения на то собственника вещи или обладателя права). Речь идет о случаях неправомочного потребления или использования чужой вещи, создания новой вещи для себя посредством переработки чужих материалов, использования чужого изобретения, защищенного патентом, и т. д. Если такое посягательство носит виновный харак​тер, то потерпевший может взыскать убытки с нарушителя, предъ​явив деликтный иск. Но и при невиновном вмешательстве в чужие права лицо, получившее выгоду от их использования, обязано согласно § 812 ГГУ возместить ее эквивалент правообладателю.

Кондикция из вмешательства имеет место, в частности, при про​даже чужой вещи неуправомоченным лицом, в результате которой право собственности на вещь возникает у добросовестного приобрета​теля, а лицо, которому она ранее принадлежала, это право утрачивает. Этот случай неосновательного обогащения специально урегулирован нормой предл. 1 абз. 1 § 816 ГГУ, в соответствии с которой бывший собственник вправе требовать от лица, неправомочно распорядивше​гося его вещью, возврата всего полученного от ее продажи. Однако если неправомочное распоряжение чужой вещью носило безвозмезд​ный характер, то кондикционный иск может быть адресован непо​средственно ее приобретателю (предл. 2 абз. 1 § 816 ГГУ).

Наконец, кондикция из вмешательства может быть предъявлена к вору, похитившему чужую вещь. Он должен возвратить собственнику владение вещью, которое было приобретено в результате вмешатель​ства в право собственности. Такая кондикция владения в данном случае является альтернативой виндикации (§ 985 ГГУ), деликтному иску (§ 823 ГГУ) и иску владельческому (§ 861 ГГУ) — то есть в дан​ном случае немецкое право допускает в качестве исключения конку​ренцию исков.

Среди кондикций не из исполнения немецкие правоведы выде​ляют, кроме того, регрессную кондикцию (Riickgriffskondiktion), предъ​являемую к лицу, чей долг был погашен за него истцом; кондикцию из применения (Verwendungskondiktion) — о возврате понесенных расходов, улучшивших чужое имущество, а также ряд других.

Объем истребуемого по кондикционному иску определяется нор​мой § 818 ГГУ, в соответствии с которой возврату подлежит не только само неосновательно приобретенное имущество, но и извлеченные из него доходы (включающие согласно § 100 ГГУ плоды и выгоды, полу​ченные от использования вещи или права). При невозможности воз​врата имущества в натуре должна быть возмещена его стоимость.

Существенной особенностью обязательств из неосновательного обогащения в праве Германии является освобождение лица, полу​чившего имущество неосновательно, от обязанности его возврата (или возмещения стоимости), если это лицо «более не извлекает выго​ды» (абз. 3 § 818 ГГУ). Неосновательное обогащение рассматривается немецкими правоведами как положительная разница между всеми выгодами, вытекающими из факта приобретения имущества без пра​вового основания, и всей совокупностью связанного с этим ущерба. Поэтому неосновательно обогатившийся освобождается от обя​зательств полностью или частично, если полученное им имущество уничтожено, растрачено либо он понес в связи с этим имуществом ущерб. Однако эта льгота действует лишь в течение периода, пока обо​гатившийся добросовестно заблуждается в наличии правового осно​вания для приобретения имущества, и во всяком случае отпадает с предъявлением к нему кондикционного иска (абз. 4 § 818, § 819 ГГУ).

В Швейцарии законодатель, следуя примеру Германии, построил регулирование обязательств из неосновательного обогащения по модели генерального кондикционного иска. Статья 62 ШОЗ содержит общую норму об обязанности возврата неосновательно полученного, аналогичную закрепленной в § 812 ГГУ. Уплате мнимого долга посвя​щена специальная ст. 63 ШОЗ, где в отличие от ГГУ на лицо, требу​ющее возврата недолжно уплаченного, как и во Франции, возложено бремя доказывания того, что оно, производя платеж, заблуждалось в существовании долга. В остальном ШОЗ в регламентировании обязательств из неосновательного обогащения принципиально не расходится с ГГУ.
Правом Нидерландов, наоборот, не была воспринята конструкция генерального иска из неосновательного обогащения. Само строение соответствующего раздела ГКН показывает, что в системе кондик-ционных обязательств главенствующее место занимает обязательство из недолжного платежа (ст. 6:203-211), а общая норма ст. 6:212 о не​обоснованном обогащении применяется субсидиарно и выполняет восполнительную функцию (в этом голландский законодатель следует французскому примеру). Особого внимания заслуживает то обстоя​тельство, что ГКН не ставит право обратного истребования недолж​ного платежа в зависимость от ошибки лица, совершившего такое предоставление. Эта новелла ГКН отличает голландское регулирова​ние отношений по неосновательному обогащению от других конти​нентальных правопорядков, порывая с давней традицией, устоявшейся еще в римском праве, где заблуждение плательщика было непререка​емым условием удовлетворения иска о возврате недолжно уплачен​ного (condictio indebiti).
В праве Англии и США, как уже отмечалось выше, получил при​знание принцип реституции неосновательного обогащения. Этот прин​цип вступает в действие при наличии следующих условий: 1) ответчик обогатился путем получения выгоды (benefit); 2) выгода получена за счет истца; 3) было бы неправомерно позволить ответчику удер​живать эту выгоду.

Англо-американская юридическая доктрина подразделяет рести​туционные иски на три основные группы. Первая объединяет случаи реституции выгоды, полученной ответчиком вследствие действия истца (from or by the act of plaintiff). В рамках этой группы выделяют следующие три вида исков:

· иск о деньгах, имевшихся у истца и полученных ответчиком (action for money had and received) — применимый для обратного истребования уплаченного по ошибке, под влиянием принужде​ния, угрозы или неправомерного влияния, а также для реституции исполненного по недействительному договору;

· иск о деньгах, уплаченных истцом в интересах ответчика (action for money paid) — предъявляемый в целях компенсации денеж​ных средств, уплаченных в погашение обязательства ответчика перед третьим лицом в силу юридической обязанности (например, при солидарном долге), под влиянием правомерного принуждения (под угрозой судебного иска, ареста имущества или иного призна​ваемого нравом давления) либо по просьбе ответчика (прямо выра​женной или подразумеваемой);

· иск о справедливом вознаграждении (quantum merit) — такое требование возникает при поставке товаров или оказании услуг одним лицом другому в обстоятельствах, дающих первому право на соответствующую компенсацию в виде уплаты разумной цены или вознаграждения.

Вторую группу реституционных исков составляют случаи получе​ния ответчиком выгоды от третьего лица — когда ответчик получил от третьей стороны выгоду, за которую он должен нести ответствен​ность перед истцом (where the defendant has acquired from a third party a benefit for which he must account to the plaintiff). Сюда отно​сятся, прежде всего, ситуации, когда истец, оплативший долг другого лица, наделяется в отношении последнего всеми правами кредитора по погашенному обязательству в силу доктрины суброгации (doctrine of subrogation). Например, поручитель после того, как он оплатил долг, может обосновывать свой регрессный иск к должнику пре​тензиями, которые кредитор имел к должнику до погашения долга. Аналогичным образом страховщик, выплативший страховое возме​щение, получает соответствующие права требования к лицу, ответст​венному за причинение вреда застрахованному имуществу.

Третья группа исков о реституции охватывает собой случаи полу​чения ответчиком выгоды в результате его собственного противо​правного действия (by his own wrongful act). Присвоение имущества, вымогательство денег путем угроз, нарушение владения недвижимо​стью, неправомерное использование чужого товарного знака, посяга​тельство на авторские права и т. д. — все подобные случаи составляют гражданское правонарушение (tort) и влекут ответственность за при​чинение вреда. Вместе с тем общее право предоставляет потерпевшему возможность отказа от деликтного требования о возмещении ущерба (waiver of tort) и предъявления вместо него реституционного иска об изъятии у ответчика в свою пользу экономической выгоды, полу​ченной в результате такого правонарушения.

Нетрудно заметить сходство изложенной классификации исков о реституции с описанной выше типологией кондикций, известной немецкому праву.

Наряду с перечисленными реституционными исками важное место в ряду юридических средств защиты против неосновательного обога​щения занимает в англо-американском праве институт подразумева​емой доверительной собственности (constructive trust). В этих право​отношениях обогатившееся лицо согласно праву справедливости признается обязанным распоряжаться полученным имуществом в качестве доверительного собственника (trustee) от имени и в интере​сах лица, за счет которого обогащение произошло, — признаваемого соответственно выгодоприобретателем. У последнего возникает квази​вещное право, позволяющее, среди прочего, требовать в судебном порядке выделения в свою пользу данного имущества или доходов от него. Для такого истребования необходимо, чтобы соответствующее имущество было индивидуализировано.

Однако и для тех случаев, когда оно смешано с имуществом довери​тельного собственника и индивидуализировать его невозможно, право справедливости выработало свои инструменты защиты. Например, деньги, входящие в состав доверительной собственности, находятся на банковском счете доверительного собственника вместе с его соб​ственными деньгами или использованы им в совокупности со своими средствами для покупки недвижимости. В этих ситуациях у выгодоприобретателя возникает залоговое право (equitable lien) в отношении банковского счета или объекта недвижимости на причитающуюся ему сумму из доверительной собственности.

Основанные на подразумеваемой доверительной собственности требования выгодоприобретателя об отыскании своего имущества (tracing) подлежат преимущественному удовлетворению в случае банкротства доверительного собственника. Таким образом, вещный характер этого средства правовой защиты делает его исключительно эффективным по сравнению с личным реституционным иском, тоже доступным в данных обстоятельствах (например, упоминавшимся выше иском об имевшихся и полученных деньгах).

Вопрос о том, может ли быть требование о реституции основано на подразумеваемой доверительной собственности, по-разному реша​ется в судебной практике Англии и США. Английские суды признают возможность возникновения доверительной собственности лишь при наличии отношений особого доверия (fiduciary relationship). Так, дове​рительным собственником (constructive trustee) может быть признан адвокат в отношениях со своим клиентом, исполнитель завещания — в отношении ближайших родственников завещателя, менеджер ком​пании — в отношении этой компании и т. п. В США, напротив, не требуется таких тесных доверительных отношений для признания подразумеваемой доверительной собственности по факту неосно​вательного обогащения. Согласно § 160 американского Свода права о реституции во всех случаях, когда лицо, владеющее имуществом, обязано передать его в соответствии с правом справедливости дру​гому лицу на том основании, что оно неосновательно обогатится, если ему будет разрешено это имущество удерживать, возникают отно​шения подразумеваемой доверительной собственности. Таким обра​зом, американские суды рассматривают в качестве доверительного собственника даже, например, того, кто получил чужое имущество путем обмана или угрозы. Это позволяет применять подобные вещные средства правовой защиты к максимально широкому кругу случаев неосновательного обогащения.
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Лекция 14. Мировые сделки при конкурсном производстве.

План занятия.

1. Понятие несостоятельности, банкротства и конкурсного производства.

2. Мировые сделки при конкурсном проиозводстве.
1.Понятие несостоятельности, банкротств и конкурсного производства.

В гражданском и торговом обороте часто возникают ситуации, в которых отдельные участники оказываются не в состоянии исполнить свои обязательства, и особенно обязательства денежного характера. Неплатежеспособность может быть вызвана отсутствием или нехват​кой наличных средств, которыми мог бы распорядиться должник на момент наступления срока платежа, но такие средства у должника появятся, когда он, будучи кредитором в других правоотношениях, получит удовлетворение своих требований. Хотя в данный конкрет​ный момент времени должник является неплатежеспособным, но при составлении баланса его имущества на этот момент обнаружива​ется превышение актива над пассивом. Такое состояние имущества неплатежеспособного должника называют практической неплатеже​способностью, и проблема ее разрешения часто бывает вопросом времени, а до принудительного исполнения должником своих обяза​тельств оказывается достаточным применения норм гражданского права, регулирующих вопросы ответственности за ненадлежащее исполнение обязательств.

Совсем иначе складывается положение, когда в имуществе долж​ника имеет место превышение пассива над активом и должник при обычном ведении дела не может погасить все свои обязательства, срок платежа по которым уже наступил. Должник впал в состояние непла​тежеспособности, которая по своему характеру абсолютна.

Под несостоятельностью понимается удостоверенная судом абсолютная неплатежеспособность должника.

Очень часто в качестве синонима термина «несостоятельность» употребляется слово итальянского происхождения «банкротство».
Однако необходимо отметить, что термин «банкротство» имеет и узкое, строго специальное значение, описывающее частный случай несостоятельности, когда неплатежеспособный должник совершает уголовно наказуемые деяния, наносящие ущерб кредиторам. Иными словами, банкротство — это уголовно-правовая сторона несостоятель​ности. В настоящее время в большинстве стран нормы, регулирующие уголовно-правовые вопросы, исключены из законов о несостоятель​ности, инкорпорированы в уголовные кодексы и применяются только по отношению к физическим лицам.

Для описания отношений, возникающих при несостоятельности с уголовно-правовым элементом, применяется выражение «злостное банкротство».

Отношения, возникающие в результате и в связи с абсолютной неплатежеспособностью должников, регулируются целым комплек​сом норм материального и процессуального характера, образующих специфический институт гражданского и торгового права — несо​стоятельность, или конкурсное право.
Исторически сложилось так, что во всех изучаемых странах глав​ным источником правового регулирования был и до настоящего вре​мени, даже в странах прецедентного права, остается закон.
Первые законы, регулировавшие вопросы несостоятельности, относятся к середине XVI века. Законодатель того времени видел свою задачу в превентивном воздействии на торговый оборот, уста​навливая жесткие нормы уголовного характера.

Однако, как показывает практика, даже самые жесткие санкции, налагаемые на несостоятельных должников, не могли предотвратить новых банкротств, более того, должники, опасаясь уголовного нака​зания, продолжали коммерческую деятельность и все более ухудшали положение своих кредиторов.

Постепенно увеличивалось количество норм гражданско-правового характера, законодательство становилось все более «цивильным», существенно менялись цели законодательства о несостоятельности. Уже в первой половине XX века основной целью законодательства было, прежде всего, обращение имущества банкрота в наличные деньги для распределения их между кредиторами, а затем освобожде​ние добросовестного должника от бремени задолженности и предо​ставление ему возможности начать все сначала, без обязательств и долгов, возникших из-за коммерческой неудачи.

В настоящее время законодательство предусматривает целый ком​плекс норм, направленных на сохранение предприятия должника путем изменения системы управления предприятием, предоставления отсрочки и рассрочки платежа.
На пути к достижению этих главных целей современное законо​дательство, используя в разных странах различные юридико-технические приемы, решает ряд практически важных вопросов:

1) охрана интересов кредиторов от недобросовестных действий должника;
2) охрана интересов одних кредиторов от недобросовестных дей​ствий других кредиторов;
3) охрана интересов должника от недобросовестных действий его кредиторов.
Несостоятельность является одним из немногих институтов граж​данского и торгового права, в регулировании которого законодатель​ные органы всех стран сыграли решающую роль и в настоящее время проявляют чрезвычайную активность. Как отмечает американский юрист Г. Ласк, «после каждой серьезной депрессии сенат Соединен​ных Штатов вновь изучал законодательство о несостоятельности» (Ласк Г. Гражданское право США. — М., 1961. — С. 750).

Во Франции в 1983 году началась работа по подготовке реформы законодательства, которая завершилась принятием в 1985 году Закона № 85-98 о восстановлении предприятий и ликвидации их имущества в судебном порядке, Декрета № 85-1388 о восстановлении предприя​тия и ликвидации имущества предприятия в судебном порядке и Закона о конкурсных управляющих, ликвидаторах и экспертах по определению состояния предприятий. В настоящее время эти акты являются основными источниками правового регулирования рассмат​риваемого правового института.

В Германии работы по кодификации конкурсного права начались в 1870 году и были завершены принятием 2 декабря 1877 года Кон​курсного устава (ГКУ) (Konkursordnung), который был опубликован 10 февраля 1879 года.

Конкурсный устав 1877 года состоял из трех книг, разбитых на 214 параграфов: книга I «Материальное конкурсное право» (§ 1-63), книга II «Конкурсное производство» (§ 64-208) и книга III «Уголов​ные постановления» (§ 209-214). Принятый устав в основе своей имел прусский закон. Введение в действие гражданского и торгового уложений не могло не повлиять на конкурсное право. Конкурсный устав был подвергнут переработке, которая существенно не затронула основных положений закона, а что касается юридико-технической стороны, то в результате переработки число параграфов увеличилось до 244.

Конкурсный устав 1877 года в редакции 1898 года до конца XX века оставался действующим законом, несмотря на многочисленные изме​нения, в той или иной степени затронувшие более 50 параграфов. Вторым  источником  правового  регулирования  являлся  Закон  о мировых сделках 1935 года. Конкурсное производство, проводимое в соответствии с Конкурсным уставом, приводило к ликвидации пред​приятия должника и прекращению юридического лица. Возможность сохранения предприятия должника и продолжения его деятельности допускалась в случае заключения мирового соглашения между креди​торами и должником. В 1976 году Законом о борьбе с экономическими преступлениями была отменена книга IIIГКУ, содержавшая уголовно-правовые постановления. Практика разрешения правовых проблем, возникавших при осуществлении ликвидационных процессов, по​явившихся в результате развития кризисных явлений в 70-х годах XX столетия в экономике Германии, показала архаичность действо​вавшего законодательства о несостоятельности. В этот период нача​лись работы над созданием нового нормативного акта, который дол​жен был прийти на смену Конкурсному уставу и Закону о мировых сделках.

Новый закон о регулировании порядка производства по делам о несостоятельности — Положение о несостоятельности (Insolvenz-ordnung) (ПНГ) — был принят 5 октября 1964 года и вступил в дей​ствие с 1 января 1990 года. Закон содержит более 300 параграфов и устанавливает подробное правовое регулирование отношений, возни​кающих при неплатежеспособности. Одновременно принят Вводный закон к Положению о несостоятельности, содержащий более 100 пара​графов. Новое законодательство распространило свое действие и на восточные земли, установив тем самым единое на всей территории Германии правовое регулирование, что привело к отмене норматив​ного акта 1990 года, который регулировал порядок общего прину​дительного исполнения платежей, действовавший для восточных земель. Принятие нового законодательства расширило процессуаль​ные возможности урегулирования. Во-первых, в одном законе были объединены процедуры по конкурсному процессу и мировому урегу​лированию, создана процедура реорганизации, направленная на сана​цию финансового положения предприятия должника, а также введены новые процедуры — упрощенная процедура по делам о несостоятель​ности потребителей и мелких производителей, специальная процедура по делам о несостоятельности в связи с наследованием, специальные процедуры в отношении общего имущества продолженной общности имущества.

В Швейцарии действует Федеральный закон об исполнительном производстве 1889 года.

В Англии в 1914 году был принят Закон о банкротствах (Bank​ruptcy Act of 1914), который в известной степени подвел итог пред​шествующему развитию законодательства и судебной практики. В этот Закон уже в 1926 году были внесены поправки. Существенные изменения вносились в законодательство о банкротствах в 1976 и 1985 годах. Однако уже в 1986 году проведена крупная реформа законодательства о банкротствах, сравнимая по масштабу с рефор​мой 1914 года. В результате был принят Закон о неплатежеспособ​ности 1986 года (Insolvency Act of 1986), который полностью отменил Закон о банкротствах 1914 года, а также все положения Закона о ком​паниях 1985 года в части, касающейся прекращения компаний вообще и неплатежеспособных — в частности. Закон о неплатежеспособ​ности 1986 года в настоящее время является основным источником правового регулирования конкурсного производства в Англии.
В США правовое регулирование вопросов несостоятельности отнесено к компетенции Конгресса. В XX веке законодательство США о несостоятельности имело в своей основе Федеральный закон 1898 года, в который вносилось очень много поправок, что, в конечном счете, привело к нарушению его структуры. Наиболее серьезные изменения в Закон 1898 года были внесены в 1938 году. В 1970 году была начата подготовка к реформе законодательства

0 несостоятельности. Эта работа была завершена принятием нового Закона № 95-598 — Bankruptcy Act, приведшего к полной реформе ранее действовавшего законодательства. Новый Закон вступил в силу
1 октября 1979 года. Закон 1979 года обладает сложной структурой и предусматривает множественность процессуальных возможно​стей урегулирования проблемы неплатежеспособности в зависи​мости от круга субъектов. Кроме того, в новом Законе нашли отраже​ние некоторые тенденции, направленные на отход от традиционно сложившихся в англосаксонском праве категорий и сближение по некоторым вопросам с законодательством континентальной Европы.

Институт несостоятельности начал развиваться в Средние века, прежде всего, как институт торгового права. Субъектами законода​тельства о несостоятельности являлись физические лица, занимав​шиеся торговлей. Когда на смену индивидуальным предпринимате​лям пришли их объединения — торговые товарищества, специальное законодательство начинает распространять свое действие и на юри​дические лица торгового права, прежде всего на акционерные об​щества.

До настоящего времени вопрос о круге субъектов конкурсного производства в разных странах решается неодинаково.
В Германии в соответствии с новейшим законодательством про​изводство по делам о несостоятельности может быть возбуждено в отношении любых физических и юридических лиц независимо от их коммерческого статуса и предмета деятельности (за исключением имущества юридических лиц публичного права, таких как федера​ция и земли — § 11, 12 ПНГ). В ходе реформы законодательства о несостоятельности произошло расширение круга субъектов несо​стоятельности. Производство может быть также начато в отношении имущества товариществ, не являющихся юридическими лицами, — полных, коммандитных, судовладельческих и некоторых других. В качестве отдельной категории субъектов в законе упоминаются физические лица — потребители и мелкие производители.

Аналогично урегулирован вопрос и французским правом. Так, Закон № 85-98 постановляет, что процедура восстановления может быть применима к любому коммерсанту, ремесленнику, а также к любому юридическому лицу частного права.

В Англии Закон о несостоятельности 1986 года распространяется на физические лица и компании, зарегистрированные на основании Законов о компаниях 1980 и 1985 годов, за исключением страховых компаний, правовое положение которых урегулировано Законом о страховых компаниях 1982 года, банков или иных банковских инсти​тутов, создаваемых и функционирующих в соответствии с Законом о банках 1979 года.

Среди субъектов, в отношении которых действует английское законодательство о несостоятельности, Закон упоминает и так назы​ваемые «незарегистрированные компании». Значение этого термина раскрыто в ст. 220 Закона о несостоятельности 1986 года, в соответ​ствии с которой под незарегистрированной компанией понимаются любой сберегательный банк, действующий на условиях доверительной собственности, любое товарищество, независимо от характера собст​венности, любая ассоциация, за исключением железнодорожных ком​паний, инкорпорированных на основании специального акта парла​мента, а также компании, зарегистрированные на основании Закона об акционерных компаниях или законодательства, относящегося к компаниям в Великобритании. Такие компании могут быть ликви​дированы, только если основное место ведения предприниматель​ской деятельности находится в Англии, Уэльсе или Шотландии.

В США в результате проведенной в 1979 году реформы произошло расширение круга субъектов. Несостоятельными могут быть объявлены физические лица, товарищества и корпорации. Не подпадают под действие закона страховые и банковские корпорации, строительные и кредитные учреждения и союзы для урегулирования отношений кредиторов с такими субъектами, возникающих в случае их неплате​жеспособности. Для железнодорожных корпораций предусмотрена специальная процедура реорганизации. Ныне действующий закон распространяется на муниципальные организации и другие организа​ции, которым законодательством штатов разрешается подвергнуться процедуре урегулирования долгов, предписанной Законом о несостоя​тельности. В отдельную группу субъектов выделены брокеры фондо​вых и товарных бирж, для которых предусмотрена также специальная процедура урегулирования. Что касается физических лиц, то в спе​циальную категорию выделены лица с постоянным доходом, для уре​гулирования долгов которых предусмотрена отдельная процедура.
В ходе исторического развития сложилось пять способов начала производства по делам о несостоятельности: 1) по ходатайству кре​диторов; 2) по ходатайству должника; 3) по ходатайству других лиц; 4) по решению суда; 5) по требованию прокурора.
По ходатайству кредиторов начинается абсолютное большинство дел в судах в связи с несостоятельностью. Кредитор является главным заинтересованным лицом в начале производства. В некоторых зако​нах дается легальное определение понятия конкурсного кредитора в рамках законодательства о несостоятельности. Например, в соответ​ствии с § 38 ПНГ конкурсный кредитор — это кредитор, по личным обязательствам должника имеющий обоснованное требование к долж​нику не момент возбуждения дела о несостоятельности.
По общему правилу заявлять ходатайства могут только личные кредиторы, имеющие необеспеченные требования. Кредиторы по обес​печенным требованиям лишены такого права, но в некоторых случаях кредитор с обеспеченным правом требования может возбуждать хода​тайство о начале производства, а именно: а) когда он в ходатайстве заявит, что отказывается от своих прав по обеспечению его требований в пользу всех кредиторов в случае объявления должника несостоя​тельным; б) если реализация права, вытекающего из обеспечения, не дала ему полного удовлетворения, причем в Англии и США заявление ходатайства допускается, если требование должника в непогашенной части не ниже минимального установленного в законе размера.
По ходатайству должника начинается производство, когда долж​ник, понимая, что состояние его дела не позволяет ему погасить свои обязательства, по своей инициативе может встать под защиту законо​дательства о несостоятельности, подав в суд ходатайство о начале конкурсного производства или другой предусмотренной законом процедуры.

Физические лица подают ходатайство лично либо через своих представителей. В отношении имущества юридических лиц ходатай​ство о начале процедуры объявления несостоятельности может быть подано любым членом его представительного органа. Ходатайство о несостоятельности торговых товариществ, не являющихся юридиче​скими лицами, может быть подано любым полным товарищем пол​ного или коммандитного товарищества.

В настоящее время законодательство всех изучаемых стран преду​сматривает возможность начала производства по делам о несостоя​тельности по ходатайству должника, а ст. 4 французского Закона № 85-98 от 25 января 1985 года обязывает всех прекративших пла​тежи коммерсантов, ремесленников и все юридические лица частного права, даже не являющиеся коммерсантами, в течение двух недель подать ходатайство в суд о начале процедуры судебного урегулирова​ния или ликвидации имущества.

В результате реформы законодательства в Германии было введено новое для германского конкурсного права правило, в соответствии с которым должник получил право заявлять ходатайство при возник​новении угрозы неплатежеспособности, то есть такого состояния имущества должника, когда можно предположить, что он будет не в состоянии выполнить существующие денежные обязательства по наступлении срока платежа (§ 18 ПНГ).

Предоставление должнику права заявить ходатайство о начале конкурсного производства имеет большое значение, поскольку именно должник является лицом, имеющим наиболее полную и достовер​ную информацию о состоянии своего имущества, которое может, не допуская окончательного краха, заявить ходатайство о начале произ​водства на более ранних этапах, когда еще возможна санация дея​тельности предприятий и их сохранение, а также удовлетворение требований кредиторов в большем объеме.

Кроме должника и кредиторов производство по делам о несо​стоятельности может быть начато в некоторых случаях по ходатай​ству других лиц. К их числу законы относят ликвидаторов, которым в ходе ликвидации акционерного общества, компании или другого товарищества предоставляется право заявлять ходатайство о начале конкурсного производства над имуществом ликвидируемого ими товарищества, если в ходе ликвидации окажется, что акционерное общество или другое товарищество не способно платить долги, и когда имущество общества меньше его долгов.

Начало производства в связи с несостоятельностью по решению суда в настоящее время в законодательстве явление редкое. Объявле​ние несостоятельности по инициативе суда представляет собой исклю​чение как в гражданском процессуальном праве, где предусмотрен исковый порядок начала производства, так и в уголовном процессе, когда для возбуждения уголовного преследования требуется либо заяв​ление потерпевшего, либо соответствующее процессуальное действие прокуратуры.

Тем не менее такая возможность возбуждения производства о судеб​ном урегулировании либо о ликвидации имущества по инициативе суда предусмотрена правом Франции и Англии. Суд возбуждает дело о начале конкурсного производства, если, по его мнению, нарушены интересы публичного порядка, или того требуют интересы кредито​ров, или компания станет неизбежно неплатежеспособной.

Правом Франции предусмотрена возможность начала производ​ства в связи с неплатежеспособностью по требованию прокурора республики. Роль прокуратуры возрастает, так как она является единственным посредником между предприятием и заинтересован​ными государственными органами — казной, министерством эконо​мики и др.

Ходатайство о начале производства в связи с неплатежеспособ​ностью, заявляемое как кредиторами, должниками, так и другими лицами, должно быть подано в надлежащий суд, которому подсудно и подведомственно рассмотрение дел такой категории.

В зависимости от решения этой проблемы все изучаемые страны можно объединить в три группы, в каждой из которых дела о несо​стоятельности подведомственны:

1) всем гражданским судам (Германия). Исключительную компе​тенцию по рассмотрению дел о несостоятельности имеют участковые суды, в округе которых находится предприятие должника;
2) главным образом коммерческим и некоторым гражданским судам (Франция);
3) специальным судам по делам о несостоятельности (Англия и США). В Англии суды по делам о несостоятельности являются струк​турным подразделением канцлерского отделения Высокого суда. В США суды по делам о несостоятельности являются федеральными судами специальной юрисдикции и действуют при окружных судах как суды, надзирающие за производством по делам о несостоятельности.

В отношении территориальной подсудности в законодательстве могут быть установлены специальные нормы. В Германии исклю​чительной территориальной подсудностью обладает суд по делам о несостоятельности, в округе которого находится место, определя​ющее общую подсудность должника. Если основное место хозяйствен​ной деятельности должника находится в другом месте, то дело может быть возбуждено исключительно судом по делам о несостоятельности округа по месту ведения хозяйственной деятельности.

Во всех странах предусмотрено, что ходатайство в суд о начале производства в связи с неплатежеспособностью подается письменно в установленной форме. Если ходатайство подается должником, то он обязан при подаче документов представить суду список всех кре​диторов и должников, опись своего имущества, виды и размер предо​ставленного по долговым обязательствам обеспечения, специальную резолюцию об урегулировании или ликвидации — в зависимости от намерения должника продолжить деятельность предприятия после улучшения его экономического положения или прекратить деятель​ность юридического лица с ликвидацией имущества.

В том случае, когда должник желает урегулировать свои отноше​ния путем реализации специального плана урегулирования с целью улучшения экономического положения предприятия, ходатайство о начале производства в связи с несостоятельностью должно содержать план такого урегулирования.

Когда ходатайство подано в суд кредиторами, то кредитор обязан предоставить суду данные, подтверждающие рrima facie его требова​ние к должнику (основание требования, его размер, вид ценной бумаги, из которой проистекает такое требование), и сделать заявление о не​оплатности такого требования. Суд может отказать в принятии хода​тайства об объявлении должника несостоятельным в случае отсутствия у должника имущества, достаточного для покрытия процессуальных расходов (§ 26 ПНГ). Имя должника, в отношении имущества кото​рого было отказано по этому основанию в принятии ходатайства об объявлении должника несостоятельным, вносится в специальный реестр, и запись сохраняется в течение пяти лет.

Между датой принятия дела к производству и первым слушанием ходатайства, как правило, проходит около недели. Если же обстоя​тельства позволяют, то слушание назначается и на более ранние сроки.

Стороны могут просить об отсрочке слушания, но суды очень настороженно относятся ко всякой отсрочке, подозревая неплатежеспособного должника в намерении «выиграть время». Отсрочка предо​ставляется тогда, когда должник вообще оспаривает наличие у него задолженности.

Кредиторы должны доказать действительность требований, лежа​щих в основе ходатайства, размер требований, который должен быть не меньше установленного в законе минимума, и неплатежеспособ​ность должника.

На процессуальной стадии слушания ходатайства правом предо​ставляются должнику также средства правовой защиты, а именно: должник, в отношении которого было заявлено ходатайство, откло​ненное судом, может требовать возмещения убытков, возникших в результате необходимости должника участвовать в судебном про​цессе, возмещения расходов по делу, по уплате умеренных гонораров адвокатам и других убытков, непосредственно возникающих в резуль​тате владения временным конкурсным управляющим имуществом должника. Если заявитель ходатайства действовал недобросовестно, то он может быть присужден к возмещению штрафных убытков.

С момента принятия судом ходатайства к производству до судеб​ного объявления должника несостоятельным и начала конкурсного производства могут быть приведены в действие различные средства правовой защиты интересов кредиторов, по существу направлен​ные на охрану имущества. Весь этот комплекс мер включает нормы уголовно-, гражданско- и административно-правового характера.

В странах континентальной Европы, например в Германии, суд делает все необходимые на этом этапе распоряжения для охраны иму​щества должника, которое называется конкурсной массой. Как пред​писано, в частности, § 21 ГПН, суд может назначить временного управляющего, установить для должника общий запрет на распоря​жение имуществом или ограничить такое распоряжение необходи​мостью получить в каждом отдельном случае согласие временного управляющего.

В случае недостаточности мер, установленных судом, должник может быть подвергнут принудительному приводу и после допроса арестован.

В настоящее время не делается публикация о таком запрете, но запись о нем вносится в поземельные книги, регистры судов и судо​строительных предприятий. Кроме указанных мер, действенность такого запрета обеспечивается двумя методами: уголовно-правовым (всякое сокрытие имущества должником, его продажа, увеличение пассива и т. д. образуют состав уголовно наказуемого деяния) и граж​данско-правовым  (кредиторам  предоставляется  право оспаривать действия должника и все совершаемые им сделки в рассматриваемый период времени).

Должник, в отношении имущества которого были установлены меры охраны, может выступать истцом в суде, но он лишается права быть ответчиком, на его имущество распространяется конкурсный иммунитет, согласно которому запрещается удовлетворение каких-либо требований из имущества должника вне рамок конкурсного процесса (§ 21 ПНГ).
Наиболее четко и кратко условия и основания открытия конкурс​ного производства сформулированы в § 16-19 ПНГ. Закон указывает, что возбуждение по делу о несостоятельности предполагает, что име​ется основание для его возбуждения. Общим основанием для возбуж​дения производства является неплатежеспособность. Производство может быть открыто лишь тогда, когда должник оказывается неплате​жеспособным, то есть неспособным выполнить подлежащие исполне​нию денежные обязательства (§ 17 ПНГ). Неспособным платить долги признается должник, прекративший платежи, то есть для открытия производства достаточно формального признака несостоятельности — прекращения платежей. По сравнению с ранее действовавшим зако​нодательством новый закон ввел дополнительные основания для начала производства — угроза неплатежеспособности (§18 ПНГ) и сверхзадолженность (§ 19 ПНГ).

В связи с угрозой неплатежеспособности производство может быть возбуждено только по ходатайству самого должника. Угроза стать неплатежеспособным возникает для должника, если можно предпо​ложить, что должник будет не в состоянии выполнить существующие денежные обязательства по наступлении срока платежа.

Сверхзадолженность имеет место тогда, когда с учетом продолжа​ющейся деятельности предприятия имущество должника перестает покрывать все его существующие обязательства. Критерий сверхзадолженности применим только в отношении юридических лиц.

Во Франции конкурсное производство также может быть открыто лишь тогда, когда должник оказывается неспособным платить долги. О неплатежеспособности должника свидетельствует факт прекра​щения должником платежей, он должен быть доказан кредитором. Доказательством прекращения платежей является факт неоплаты или отказ от оплаты бесспорного долга. Суд объявляет должника несостоятельным, если анализ состояния его имущества показывает превышение пассивов над активами, которое не может быть ликви​дировано при обычном ведении дел должником.

Наиболее сложно вопрос об условиях открытия конкурсного про​изводства ранее был урегулирован в праве Англии и в странах, заимст​вовавших принципы английского права (США, Канада, Австралия). Прежде всего, субъект, в отношении которого предполагалось открыть конкурсное производство, должен иметь минимальную задолженность в сумме 200 фунтов стерлингов по одному или нескольким долгам, подлежащим оплате немедленно или к определенной дате в будущем.

Этот предусмотренный законом минимум задолженности является важным юридическим условием начала конкурсного производства. Затем должник, для того чтобы в отношении его было начато судебное производство, должен был совершить одно из действий, свидетельст​вующих о неплатежеспособности (act of bankruptcy), которое является формальным ее признаком и дает суду право вынести решение в форме приказа о начале конкурсного производства. Совершение должником такого действия — непременное условие (conditio sine qua поп). В пункте 1 ст. 1 Закона о банкротствах 1914 года перечислялось восемь различных действий, являвшихся формальным признаком неплате​жеспособности: 1) передача имущества должником в пользу всех кре​диторов; 2) обманная цессия прав на имущество; 3) предоставление ложных привилегий; 4) укрывательство должника от кредиторов, обра​щение взыскания на имущество должника по исполнительному листу; 5) заявление должника о своей неплатежеспособности; 6) неисполне​ние уведомления кредиторов о возможном начале конкурсного произ​водства; 7) подача должником ходатайства в суд о начале конкурсного производства; 8) уведомление о приостановлении платежей.

В результате реформы законодательства о несостоятельности 1986 года совершение всех указанных действий по праву Англии более не является условием открытия процедуры и не требует доказы​вания. Закон отказался от концепции множественности признаков несостоятельности. В английской юридической литературе высказыва​лось сомнение относительно необходимости указания минимального размера задолженности, поскольку часто на практике минимальная задолженность, формально дающая право начать процесс, не отражает истинного размера и масштаба банкротства, однако законодатель не согласился с этой критикой, и принцип наличия минимальной задол​женности в сумме 750 фунтов стерлингов в Законе о несостоятель​ности 1986 года сохранен. Аналогичные требования существуют и в праве Австралии — 1000 долларов и Канады — 1000 долларов.

В США Закон о несостоятельности 1898 года также исходил из английских правовых традиций в том, что касается условий открытия конкурсного производства. Несостоятельным по Закону мог быть объявлен должник, задолженность которого составляла не менее 1000 долларов и совершивший одно из шести предусмотренных ука​занным Законом действий в ущерб интересам кредиторов, дающих право на начало конкурсного производства. К таким действиям Закон относил: 1) передачу имущества кому-либо с целью создания препят​ствий в получении кредиторами платежей; 2) создание привилегий для отдельных кредиторов; 3) допущение получения по суду кем-либо из кредиторов права удержания имущества; 4) совершение общей цессии в пользу своих кредиторов; 5) допущение будучи неплатеже​способным назначения ликвидатора своего имущества; 6) письмен​ное признание своей неплатежеспособности и подачу ходатайства о начале конкурсного производства.

Ныне действующий Закон 1978 года внес существенные коррек​тивы в регулирование вопроса об условиях открытия конкурсного производства. Прежде всего, новый Закон не содержит указаний на необходимость доказывания кредитором, подавшим ходатайство о начале конкурсного процесса, совершения должником каких-либо действий в ущерб кредиторам. По этому вопросу наблюдается сближе​ние со странами континентальной системы права. В настоящее время по праву США для начала конкурсного производства достаточно доказательств единственно необходимого признака несостоятельно​сти — прекращения платежей, однако Законом сохранено указание, в качестве общего правила, на минимальный размер задолженности, которая составляет 5000 долларов. Только для открытия специаль​ной процедуры урегулирования долгов лиц с регулярным доходом, предусмотренной Законом о несостоятельности, должник, имеющий регулярные доходы, должен иметь безусловных исчисленных заранее долгов на сумму не менее 100 000 долларов и безусловных заранее исчисленных долгов с обеспечением исполнения на сумму не менее 350 000 долларов.

Помимо описанных выше условий (наличия долгов, формального признака несостоятельности — прекращения платежей) законы всех изучаемых стран признают необходимость стечения кредиторов как условие открытия конкурсного производства.

Сама идея конкурсного производства — соразмерного распределе​ния имущества должника между кредиторами — предполагает наличие у должника нескольких кредиторов. Если же у кредитора оказыва​ется один ходатайствующий должник, то конкурсное производство не открывается, а принудительное взыскание осуществляется в рам​ках общего гражданского производства в исковом порядке.
Если суд при рассмотрении ходатайства о начале процедуры в связи с неплатежеспособностью установит, что для объявления должника несостоятельным (банкротом) имеются все необходимые условия, а меры, направленные на предотвращение открытия конкурсного процесса, не могут быть использованы в силу объективных причин (должник не может предложить какой-либо реальный и приемлемый план урегулирования долгов), то процесс переходит в следующую ста​дию — вынесение решения об объявлении должника несостоятельным и открытии конкурсного производства. Только суд может объявить должника несостоятельным и начать соответствующую процедуру.

До последнего времени наиболее единообразно вопрос о выборе процедуры, которая может быть начата в отношении несостоятель​ного должника, решался в праве Германии, предусматривавшем для несостоятельных должников, независимо от их правового статуса, помимо мировой сделки, только одну возможность — ликвидацию имущества с применением единой для всех случаев процедуры кон​курсного производства.

В развитии законодательства во второй половине XX века появи​лась новая тенденция — усиление роли и значения средств и про​цедур, предназначенных не для ликвидации имущества должника, а для предоставления ему возможности поправить пошатнувшиеся дела путем реализации плана урегулирования долгов и т. д.

В настоящее время в целях более гибкого регулирования отноше​ний, возникающих в результате неплатежеспособности участников гражданского и торгового оборота, конкурсное производство в зави​симости от правового статуса несостоятельного должника, величины вовлекаемого в процесс имущества и его соотношения с массой долгов может осуществляться в различных модификациях. Такая множест​венность процедур называется процессуальным плюрализмом.
В этом отношении очень показательна реформа французского законодательства о банкротствах 1985 года. Взамен ранее действовав​ших правил об урегулировании пассива предприятия, ликвидации иму​щества предприятия в судебном порядке и временного прекращения взысканий Законом № 85-98 от 25 января 1985 года введена проце​дура судебного восстановления предприятий, предназначенная для сохранения предприятия, поддержания его работы с сохранением занятости, а также для очистки пассива. К физическим и юридическим лицам, использующим штат наемных работников численностью до 50 человек, и к предприятиям, сумма торгового оборота которых не превышает 20 млн. франков, применяется упрощенная процедура.
Проведенная в Германии реформа законодательства о несостоя​тельности ввела принципиально новые положения, в соответствии с которыми на первое место выдвигаются процедуры урегулирования долгов путем санации предприятия.

В Англии в ходе законодательной реформы 1986 года был сущест​венным образом расширен круг субъектов несостоятельности, на кото​рых распространил свое действие Закон о неплатежеспособности. Если ранее законодательство о банкротствах не применялось к ком​паниям, то в настоящее время компании подлежат ликвидации или проходят через процедуры урегулирования долгов в соответствии с нормами Закона о неплатежеспособности 1986 года.
В отношении компаний введена новая процедура, неизвестная ранее действовавшему законодательству, — процедура добровольного урегулирования долгов (company voluntary arrangements), возможно открытие процедуры администрации доходов компании (administration) и процедуры управления доходами компании (receivership). Для компаний, экономическое положение которых оказывается без​надежным, Законом предусмотрена процедура ликвидации имуще​ства, которая может быть добровольной и, в свою очередь, делится на две процедуры: добровольную ликвидацию компании ее членами и добровольную ликвидацию компании ее кредиторами. Принудитель​ная ликвидация осуществляется судом. Предусмотрена специальная процедура ликвидации незарегистрированной компании.
В отношении физических лиц предусмотрены две процедуры: про​цедура добровольного урегулирования долгов и процедура ликвидации имущества. Наибольшее разнообразие процессуальных возможно​стей наблюдается в праве США. Закон о несостоятельности 1979 года предписывает, что в зависимости от правового положения должника, объявленного несостоятельным, суд начинает одну из предусмотрен​ных Законом процедур.

В отношении всех должников независимо от их статуса, за исклю​чением железнодорожных, страховых и банковских корпораций, строительных и кредитных объединений, в соответствии с предписа​ниями главы 7 Закона начинается процедура ликвидации. В отношении этого же круга лиц, за исключением брокеров фондовых и товарных бирж и железнодорожных корпораций, по решению суда может быть начата также процедура реорганизации, предусмотренная главой 11. В случае несостоятельности брокеров фондовой биржи суд начинает специальную процедуру, предусмотренную частью III главы 7 «Ликви​дация имущества брокеров фондовой биржи», а в отношении броке​ров товарных бирж -— процедуру, предусмотренную частью IV главы 7 «Ликвидация имущества брокеров товарной биржи». Муниципальные организации, объявленные неплатежеспособными, должны пройти через процедуру «урегулирования долгов муниципальных организа​ций», предусмотренную главой 9. Железнодорожные корпорации, при​знанные неплатежеспособными, могут быть реорганизованы согласно части IV главы 11 Закона о несостоятельности 1979 года.

За рамками специального законодательства о несостоятельности остается регулирование отношений, возникающих в результате непла​тежеспособности корпораций и объединений, прямо изъятых из-под действия этих законов. Ведение дел таких корпораций и объедине​ний в случае их несостоятельности осуществляется на базе специаль​ного законодательства.

Судебное решение о начале конкурсного производства действует erga omnes (в отношении всех), и поэтому доводится до сведения широкой публики.

Публикация должна содержать имя должника, сведения о его местожительстве или местонахождении предприятия, дату вынесения решения судом, номер, под которым совершена запись в торговом реестре, имя и адрес конкурсного управляющего. Кредиторам, место​жительство или местонахождение предприятий которых известно, высылаются специальные извещения. Открытие конкурсного произ​водства в той или иной его модификации имеет ряд существенных и важных последствий для кредиторов и должника.
Несостоятельный должник лишается полностью или существенно ограничивается в праве управления и распоряжения имуществом. Право управления и распоряжения имуществом переходит к должно​стным лицам конкурсного производства.

Лишение должника права распоряжения имуществом со Средних веков являлось главнейшим правовым последствием начала конкурс​ного производства и таковым остается и в наше время. В частности, это предусмотрено в праве Франции (ст. 31, 152 Закона № 85-98 от 25 января 1985 г.).

Законодательством Германии (§ 21, 80 ПНГ) распоряжения долж​ника, совершенные после возбуждения дела о несостоятельности, являются недействительными в отношении имущества, включенного в конкурсную массу (§81 ПНГ). Утрачивают силу поручения должника относительно имущества, которое может быть включено в конкурсную массу (§115 ПНГ), и в силу закона прекращают действие доверен​ности, выданные должником.

В Англии и США для регулирования отношений, возникающих после открытия конкурса, применяется институт доверительной собственности (trust): конкурсный управляющий приобретает ста​тус доверительного собственника, а право собственности со всеми его правомочиями владения, распоряжения и пользования пере​ходит к конкурсному управляющему. В качестве бенефицианта вы​ступают конкурсные кредиторы и иногда — сам несостоятельный должник.

В момент объявления должника несостоятельным и открытия конкурсного производства в отношении имущества должника уста​навливается конкурсный иммунитет, что означает — все кредиторы могут осуществлять требования к должнику только в рамках произ​водства по делу в связи с несостоятельностью, а конкурсные кре​диторы могут осуществлять свои требования только по правилам, установленным для конкурсного производства, и никакие аресты имущества должника и взыскания или создание обеспечения в пользу отдельных кредиторов не допускаются (§ 87, 89 ПНГ). Если после возбуждения дела о несостоятельности будет произведен платеж долж​нику, а не в конкурсную массу, должник несостоятельного должника освобождается от ответственности, только если будет доказано, что плательщик не знал о начатом производстве.

Конкурсный иммунитет действует только в отношении конкурс​ных кредиторов, под категорию которых не подпадают кредиторы должника с обеспеченным правом требования, и только в течение осуществления конкурсного производства. С окончанием конкурсного производства кредиторы, получившие недостаточное удовлетворение или вовсе его не получившие, могут предъявлять свои требования само​стоятельно обычным исковым порядком.
Все обязательства должника, даже те, по которым срок исполне​ния еще не наступил к моменту объявления должника несостоятель​ным, считаются подлежащими исполнению (§ 41 ПНГ), требования под отменительным условием в производстве по делу о несостоятель​ности рассматриваются как безусловные.

Новым французским законодательством из этого общего правила установлено исключение: при открытии процедуры судебного урегу​лирования долги, срок платежа по которым еще не наступил на день вынесения решения, оплачиваются по мере наступления срока испол​нения.
С момента объявления должника несостоятельным и начала кон​курсного производства законодательством может предусматриваться остановка течения процентов по денежным требованиям кредиторов.
Такое правило, в частности, предусмотрено § 63 ГКУ, ст. 55 Закона № 85-98 от 25 января 1985 года, ст. 189 Закона о несостоятельности 1986 года.
Открытие конкурсного производства имеет своим важным послед​ствием установление так называемого периода «подозрительности», то есть оно имеет ретроактивные последствия. Суть заключается в том, что конкурсный управляющий имеет право опротестовать сделки, совершенные должником в течение установленного в законе времени до открытия конкурсного производства.

Значительные изменения в регулирование были внесены в праве Германии. Ранее действовавший Конкурсный устав предусматривал право конкурсного управляющего оспорить: сделки, заключенные несостоятельным должником в ущерб или с намерением причинить ущерб конкурсным кредиторам после подачи ходатайства в суд или прекращения платежей, предоставляющие преимущества кому-либо из кредиторов; возмездные договоры, совершенные несостоятельным должником в течение года, предшествующего открытию конкурсного производства, со своими ближайшими родственниками и супругом; договоры дарения, совершенные должником в течение года до открытия конкурсного производства, за исключением тех, предмет которых является обычным подарком в известных случаях; договоры дарения в пользу супруга, совершенные в течение двух лет до открытия конкурсного производства, и др.

Новое законодательство (§ 85, 86 ПНГ) уполномочивает конкурс​ного управляющего вступить в качестве активной стороны в судебные споры о входящем в конкурсную массу имуществе, рассматриваемые судом на момент возбуждения производства по делу о несостоятельности, и в качестве пассивной стороны — по спорам, касающимся выделения предмета из конкурсной массы, обособленного удовлетво​рения или обязательства конкурсной массы.

Аналогичные предписания существуют и в других правовых систе​мах. Так, французское право (ст. 107 Закона № 85-98) указывает ряд сделок, непротивопоставимых конкурсной массе. Принцип, в соответствии с которым конкурсный управляющий, будучи доверительным собственником, может оспорить сделку и потребовать передачи ему титула на имущество (в особенности на недвижимость), называ​ется принципом возраста (relation back principle). В США право конкурсного управляющего оспорить сделки должника урегулировано § 544-549 Закона 1979 года. Могут быть оспорены сделки, совершен​ные в ущерб кредиторам в течение года до подачи ходатайства, а также ряд других указанных в Законе сделок.

Для должника могут наступать и личные неблагоприятные послед​ствия: ограничение перемещений (должник может покинуть место своего жительства только с разрешения суда, а в некоторых случаях он может быть арестован, если существует реальная опасность, что должник намерен скрыться); ограничивается действие норм, охраня​ющих неприкосновенность переписки (вся корреспонденция, поступа​ющая на имя несостоятельного должника, может быть переадресована для прочтения конкурсному управляющему, при этом личные письма и сообщения, не имеющие отношения к процессу, возвращаются должнику, а письма делового характера приобщаются к делу), — постановление о запрете и ограничении переписки ограничивает соот​ветствующее конституционное право (§ 99, 102 ПНГ).
Кроме указанных последствий на должника законодательством могут налагаться и другие ограничения, касающиеся его личности. Так, например, в Англии несостоятельный должник не может быть сам конкурсным управляющим в других конкурсных процессах; не может быть членом парламента, членом местных органов самоуправ​ления, мировым судьей, солиситором, осуществляющим частную прак​тику; под страхом уголовного наказания несостоятельный должник не может без разрешения суда быть директором компании или долж​ностным лицом в другом конкурсном процессе.

С объявлением должника несостоятельным у него появляются новые, предусмотренные законом обязанности, неисполнение которых может послужить основанием для его принудительного привода в суд или ареста и привлечения к уголовной ответственности в случаях, пре​дусмотренных законодательством. Несостоятельный должник обязан:
· представить список кредиторов, опись имущества и заявление о своем финансовом положении (§ 79, 97 ПНГ);
· если назначено или избрано должностное лицо конкурсного производства, то должник обязан всеми своими действиями спо​собствовать надлежащему исполнению им своих обязанностей (§ 97 (2) ПНГ);

· передать конкурсному управляющему свое имущество, всю необ​ходимую информацию, включая книги, документы, записи, каса​ющиеся имущества;

· присутствовать на заседаниях комиссии кредиторов, общего собра​ния кредиторов и суда, правдиво отвечать на все их вопросы;
· не покидать без разрешения суда или конкурсного управляющего своего местожительства.

При неплатежеспособности предприятия-должника с вынесением решения об объявлении его несостоятельным автоматически (по фран​цузскому праву) открывается наблюдательный период (не более трех месяцев, но с возможной пролонгацией на один срок по мотиви​рованному решению суда), в течение которого анализируются эко​номические и социальные итоги деятельности предприятия и по завершении которого решается вопрос о его сохранении и открытии процедуры судебного урегулирования или ликвидации имущества предприятия.
Руководителям предприятия запрещается уступать свою долю уча​стия в капитале товарищества, акции, свидетельства об инвестиро​вании.
В банке открываются специальные блокированные счета, на кото​рые зачисляются доходы продолжающего функционировать пред​приятия.

После или в момент вынесения решения о признании должника несостоятельным и в начале конкурсного производства в той или иной форме создаются органы конкурсного производства. Такими органами являются: 1) должностные лица конкурсного производства (времен​ный управляющий, конкурсный управляющий, куратор, администра​тор и др.); 2) комитет или комиссия кредиторов; 3) общее собрание кредиторов; 4) комитет работников предприятия.
Со Средних веков должностные лица конкурсного производства назначались главным образом из числа кредиторов несостоятельного должника, а в XX веке законодательством было разрешено привле​кать к управлению конкурсным производством лиц со стороны, не имеющих никакой личной заинтересованности в исходе процесса.
В настоящее время в целом ряде стран в ходе реформ законода​тельства о банкротствах был введен новый институт профессиональ​ных должностных лиц конкурсного производства.
Например, во Франции Законом № 85-98 «О конкурсных управ​ляющих, ликвидаторах и экспертах по определению состояния предприятии» от 25 января 1985 года установлено, что конкурсным управляющим, ликвидатором или экспертом может быть назначен гражданин, представивший гарантии высоких нравственных качеств, успешно сдавший экзамены на пригодность к исполнению функций конкурсного управляющего и внесенный в список, составленный спе​циальной комиссией, состоящей из представителей органов юстиции, прокуратуры, профессоров права и экономики.

Новейшее законодательство Германии устанавливает самые общие квалификационные требования, предъявляемые к физическому лицу, которое может быть назначено судом или выбрано кредиторами для выполнения обязанностей конкурсного управляющего. К числу тре​бований относятся такие, как пригодность для данного дела, компе​тентность, независимость от кредиторов и должника.
Аналогично решается вопрос и в Англии. Законом о несостоя​тельности 1986 года также был создан институт профессиональных должностных лиц конкурсного производства (конкурсных управ​ляющих, кураторов, администраторов, ликвидаторов), получающих специальную профессиональную подготовку для управления конкурс​ным процессом во всех его модификациях. Ведение дел без специаль​ного квалификационного разрешения может повлечь уголовную ответственность.
Порядок назначения или избрания должностных лиц конкурсного производства в разных странах различный. Так, в Германии в соот​ветствии с § 56 ПНГ конкурсный управляющий назначается судом. Если конкурсный процесс затрагивает несколько предприятий, то для каждого из них может быть назначен отдельный конкурсный управля​ющий, который управляет порученным ему предприятием самостоя​тельно и независимо от остальных.

Собрание кредиторов, которое созывается после назначения судом управляющего, может избрать своего представителя, однако суд имеет право не утвердить решение собрания. Имя управляющего, его место​жительство и местонахождение конторы публикуются в установлен​ном порядке.

Во Франции в соответствии со ст. 10 Закона № 85-98 суд, прини​мая решение об открытии процедуры судебного восстановления пред​приятия, назначает судью-комиссара и двух судебных представителей, которыми являются управляющий и представитель кредиторов. Суд предлагает комитету предприятия, а в случае его отсутствия — работ​никам предприятия назначить своего представителя, который является должностным лицом конкурсного процесса в его начальной стадии — в наблюдательном периоде.

При проведении упрощенной процедуры восстановления суд назначает судью-комиссара и одного судебного представителя, на которого возлагается обязанность представлять кредиторов в суде. Работники предприятия также могут назначить своего представи​теля.

Если процесс переходит в ликвидационную стадию, то суд, выно​сящий решение о ликвидации имущества, назначает представителя кредиторов ликвидатором. Однако суд может по требованию управ​ляющего, любого кредитора, должника или прокурора республики мотивированным решением назначить ликвидатора из числа судеб​ных представителей.

В Англии существует довольно сложная, несмотря на проведен​ную реформу, система органов конкурсного управления. В значитель​ной степени эта система усложнилась в результате распространения действия законодательства о несостоятельности на компании.
Законом о неплатежеспособности 1986 года введена новая проце​дура добровольного урегулирования долгов (company voluntary arrangements), с открытием которой назначается новое, неизвестное ранее действовавшему законодательству лицо — куратор (nominee), в за​дачу которого входит созыв собрания кредиторов и участников ком​пании. По одобрении собранием кредиторов и судом предложения об урегулировании долгов куратор приобретает статус супервайзера (supervisor), и его главной обязанностью становится осуществле​ние надзора за соблюдением утвержденного плана урегулирования долгов.

Для компаний, испытывающих финансовые трудности, в целях улучшения их финансового положения Законом предусмотрена про​цедура администрации доходов компании (administration), для осу​ществления которой назначается специальное должностное лицо — администратор доходов компании (administrator of a company).
По требованию облигационеров может также открываться проце​дура управления доходами компании (receivership), которую проводит специально назначаемое лицо — управляющий доходами компании (administrative receiver).
В ликвидационном процессе для осуществления ликвидации иму​щества компании назначается ликвидатор, а до назначения ликвида​тора, но после вынесения судебного решения о ликвидации компании может назначаться временный ликвидатор.

В США вопрос об избрании или назначении конкурсного управля​ющего зависит от нескольких факторов, прежде всего от процедуры, которая открывается в отношении несостоятельного должника, а также от движения дела в рамках избранной процедуры. После объяв​ления должника несостоятельным суд назначает временного управляющего, которого кредиторы на собрании могут заменить другим лицом, избранным ими. Если же конкурсный управляющий на собрании кредиторов не будет избран, то его функции в полном объеме выпол​няет назначенный судом временный управляющий.
В качестве конкурсного управляющего для ликвидации имуще​ства несостоятельного должника (по предписаниям главы 7 Закона 1978 года) и урегулирования долгов физического лица с регулярным доходом (по предписаниям главы 13) может выступать только физи​ческое лицо, компетентное выполнять такие функции. В других же процедурах конкурсным управляющим может быть и корпорация, устав которой позволяет ей осуществлять функции конкурсного управляющего и которая имеет зарегистрированную контору в этом же округе.

Если процедура начинается по форме «реорганизация» (по пред​писаниям главы 11), то до утверждения плана реорганизации кон​курсный управляющий не избирается кредиторами, а по требованию заинтересованной стороны назначается судом только в том случае, если управляющий предприятием — несостоятельный должник до​пускает обман, обнаруживается его некомпетентность или «развал» в управлении делами.

При реорганизации железнодорожной корпорации органы кон​курсного управления создаются несколько своеобразно: не собирается собрание кредиторов, не создается комитет кредиторов, не проводится допрос должника. Министр транспорта после решения суда о начале производства в связи с несостоятельностью представляет суду список из пяти незаинтересованных лиц, изъявивших желание участвовать в деле, из их числа суд назначает конкурсного управляющего.
При открытии процедуры урегулирования долгов муниципальных корпораций и единиц вообще не создаются органы конкурсного управ​ления, а все их функции выполняет суд.

До объявления должника несостоятельным и назначения кон​курсного управляющего, который будет практически осуществлять избранную судом процедуру, может быть назначен временный управ​ляющий имуществом должника. Правовое положение временного управляющего определено законом, в частности § 22 ПНГ. Временный управляющий осуществляет полномочия по управлению имуществом должника, если должник судебным определением был лишен права управления. Временный управляющий должен принять меры по обес​печению сохранности имущества должника и получению его из чужого владения. Временный управляющий должен оценить имуще​ство должника и установить его достаточность для покрытия процес​суальных расходов. Временный управляющий имеет право доступа во все помещения должника и ко всей его документации.
Должностные лица конкурсного управления осуществляют свою деятельность под надзором суда и в случаях, предусмотренных зако​нодательством, могут быть отозваны по решению суда.
Конкурсный управляющий должен выполнять свои обязанности с осмотрительностью порядочного и добросовестного специалиста. В случае виновного нарушения конкурсным управляющим обязан​ностей, возложенных на него законом, он обязан возместить убытки всем участникам.

Обязанности конкурсного управляющего выполняются на возмезд​ной основе. Размер вознаграждения зависит от стоимости имущества, входящего в конкурсную массу, и устанавливается судом.
Для достижения целей конкурсного производства законодатель​ством предусмотрено также создание контрольного органа конкурс​ного производства — комитета или комиссии кредиторов.
В ФРГ § 67 ПНГ предоставляет суду право до первого общего собрания кредиторов назначить комитет кредиторов. В комитете кредиторов должны быть представлены имеющие требования, обес​печенные залогом, конкурсные кредиторы, имеющие максимальные требования, и кредиторы по небольшим суммам. Допускается вклю​чение в комитет кредиторов лиц, не являющихся кредиторами.
Дальнейшая судьба созданного судом комитета кредиторов реша​ется общим собранием кредиторов. Собрание кредиторов может рас​пустить комитет, назначенный судом, либо переформировать его состав по своему усмотрению, отозвав отдельных его членов, назна​чив других или дополнительных членов комитета.
Члены комитета кредиторов должны оказывать содействие кон​курсному управляющему в выполнении его функций и осуществлять контроль за его деятельностью, знакомиться с ходом дел, документа​цией и проверять денежный оборот и кассу.

Правом Франции предусмотрено назначение судом одного-трех контролеров из числа кредиторов.

В Англии комитет кредиторов избирается на первом собрании кредиторов в количестве трех-пяти человек из числа кредиторов или их представителей.

В США комитет кредиторов либо избирается кредиторами, либо назначается судом — в зависимости от избранной процедуры. Так, при ликвидации имущества должника, согласно предписаниям главы 7 Закона о несостоятельности 1978 года, кредиторы на собрании могут избрать комитет кредиторов, в задачи которого входят консультации с конкурсным управляющим по вопросам конкурсного управления, выработка рекомендаций конкурсному управляющему относительно исполнения им своих обязанностей, передача на рассмотрение суда любого вопроса, касающегося конкурсного управления.
Если конкурсная процедура назначается по форме «реорганиза​ция» в соответствии с предписаниями главы 11, то суд после выдачи приказа о начале производства обязан назначить по требованию кре​диторов комитет кредиторов либо другой комитет, например комитет акций, долей участия и т. д., с тем чтобы создать равное представи​тельство всех групп кредиторов.
Собрание кредиторов является важным и в большинстве слу​чаев, в отличие от комиссии кредиторов, создаваемой по желанию кредиторов, обязательным органом. Обязательность созыва собра​ния кредиторов предусмотрена законами. О созыве собрания всегда делается публикация, а известным кредиторам высылаются обя​зательные извещения. Причем необходимо отметить, что во Франции и Германии общее собрание кредиторов созывается после вынесе​ния судом решения, объявляющего должника несостоятельным и о начале конкурсного производства, в то время как в Англии и США общее собрание кредиторов созывается после вынесения приказа о принятии ходатайства к производству и выдачи охранного при​каза.

Собрание кредиторов, комиссия или комитет кредиторов, конкурс​ный управляющий осуществляют свои функции на всем протяжении конкурсного производства — от официального начала до его закры​тия в судебном порядке. Вместе с тем по праву Англии и США могут создаваться и временные органы управления, которые действуют только на одной процессуальной стадии. Имеется в виду назначение судом куратора конкурсной массы.

Появление куратора только в указанных странах объясняется несовпадением процессуальных этапов конкурсного производства в праве Англии и США и в праве стран континентальной Европы. Если рассмотрение ходатайства о начале конкурсного производства в праве ФРГ и Франции заканчивается его началом и назначением конкурсного управляющего, то по праву Англии и США рассмотре​ние ходатайства судом завершается только принятием его к произ​водству, после чего следует собрание кредиторов, которое и решает вопрос о необходимости объявления должника несостоятельным, начале конкурсного производства и об избрании конкурсного управ​ляющего. В промежуток времени между принятием ходатайства и объявлением должника несостоятельным по просьбе заинтересован​ных лиц может быть выдан охранительный приказ и назначен куратор имущества должника с целью предотвращения сокрытия и отчуждения имущества должником. Объявление должника несостоятельным и начало конкурсного производства с избранием кредиторами конкурс​ного управляющего упраздняют должность куратора; если кредиторы не изберут конкурсного управляющего, то куратор продолжает свою деятельность, но уже в новом качестве — он становится конкурсным управляющим.

Создание комитета работников предприятия впервые предусмат​ривается законодательством Франции в 1985 году. Функции комитета работников предприятия и его представителей ограничиваются про​веркой требований по трудовым договорам, общим наблюдением за ходом процесса, а в случае необходимости — предоставлением любой информации, свидетельствующей о неплатежеспособности предприятия.

Представителями работников предприятия могут быть любые работники, достигшие 18-летнего возраста, независимо от наличия или отсутствия французского гражданства.
Суд занимает центральное место в конкурсном процессе, возвы​шаясь над всеми органами конкурсного производства. Суд не только контролирует их деятельность и проверяет законность действий, но и существенным образом может влиять на ход конкурсного произ​водства в самом его начале, отклоняя или удовлетворяя ходатайства о начале конкурсного производства, вынося решения, объявляющие должника несостоятельным, утверждая или отклоняя планы урегу​лирования и мировые соглашения должника с кредиторами, давая разрешения на совершение конкурсным управляющим отдельных действий, например на продажу недвижимости должника, произ​водство последней выплаты По долгам и т.д., а на заключительных этапах конкурсного производства — вынося решение об освобож​дении должника от бремени долгов, восстанавливая его в правах на управление имуществом, оставшимся от распределения между кре​диторами.

В большинстве стран роль прокуратуры ограничивается воз​буждением уголовного преследования должника или должностных лиц торговых товариществ в случаях, предусмотренных законом. Но во Франции прокурор республики может ходатайствовать о начале конкурсного производства, требовать продления наблюдательного периода, вынесения решения о начале восстановления предприя​тия, замены должностных лиц конкурсного процесса, передавать имеющуюся в его распоряжении любую информацию, полезную для проведения процедуры, и совершать ряд других процессуальных действий.

2.Мировые сделки при конкурсном производстве.
Объявление должника несостоятельным и открытие конкурсного производства начиная со Средних веков всегда влекло за собой очень серьезные как имущественные, так и личные последствия — ликви​дацию имущества и позор, а для юридических лиц — прекращение их существования как субъектов права.

Попытки найти в регулировании отношений неплатежеспособ​ного должника с его кредиторами альтернативу ликвидации имущества были известны уже римскому праву. По закону Юстиниана большин​ство кредиторов, определяемое по общей сумме долгов, могло предо​ставить неплатежеспособному должнику отсрочку на срок не более пяти лет, и эта отсрочка становилась обязательной для меньшинства. Кроме того, допускалось в порядке особой милости предоставление должнику рескриптом монарха отсрочки (Moratorium), но для полу​чения такого рескрипта должник должен был предоставить кредито​рам поручителя.

В Средние века мировым сделкам уделялось уже большее внима​ние со стороны законодательных органов, и в настоящее время миро​вая сделка по существу является важным, хотя и не единственным средством предоставления должнику отсрочки или рассрочки плате​жей и уменьшения их размера и, в конечном итоге, средством, направ​ленным на предотвращение открытия конкурсного производства.

В некоторых случаях кредиторы, предоставляя льготу должнику, соглашаются с изменением размера обязательства, прощая ему часть долга. Постепенно в ходе исторического развития были разработаны правовые средства, направленные на предотвращение ликвидации имущества несостоятельного должника, сочетающие в себе комплекс указанных льгот в виде отсрочек, предоставляемых кредиторами, и уменьшения долгов, в основе которых лежит соглашение о мирном урегулировании спора (мировая сделка — compositio).
Источниками правового регулирования мировых сделок являются законы. Нормы, регулирующие правоотношения, возникающие в связи с заключением и исполнением мировой сделки, чаще всего инкорпори​рованы в законы о несостоятельности. Так, в Германии до последнего времени действовал Закон о мировых сделках 1935 года, в соответ​ствии с которым перед началом конкурсного производства должник имел право, но не был обязан подавать заявление в суд с просьбой начать дело о предотвращении открытия конкурсного производства. Заявление должно содержать предложение о мировом урегулиро​вании, о виде и способе предоставления обеспечения, указание на то, что кредиторы получат удовлетворение, по меньшей мере, в размере 35 % суммы долга. Если должник просил отсрочки платежей более чем на год, долги должны погашаться не менее чем на 40 %, а в том случае, когда отсрочка превышает 18 месяцев, удовлетворение требо​ваний должно было превышать 40 %. Суд назначал временного адми​нистратора и принимал меры, направленные на охрану имущества и обеспечение сделки.

О начале мирового урегулирования делалась публикация в уста​новленном порядке, и на собрании кредиторов решался вопрос о при​нятии или отклонении мировой сделки, после чего судом утверждалось или отклонялось мировое соглашение, которое становилось обяза​тельным для всех кредиторов. В случае отказа в утверждении миро​вого соглашения суд объявлял должника несостоятельным и начинал конкурсное производство.

Как показала практика, Закон о мировых сделках в Германии к середине XX века уже практически не применялся, в многочислен​ных случаях конкурсное управление не открывалось из-за недоста​точности конкурсной массы. Должники не обращались суд, поскольку ни Конкурсным уставом, ни Законом о мировых сделках не преду​сматривалось никаких процедур, направленных на санацию и сохра​нение деятельности предприятия, наличие которых стимулировало бы должников, попавших в затруднительное финансовое положение, как можно раньше встать под защиту законодательства о несостоя​тельности.

В результате реформы 1994 года, отменившей указанный Закон, были установлены новые правовые нормы, в соответствии с кото​рыми внесудебное мирное урегулирование отношений с кредиторами становится обязательным этапом до подачи должником ходатайства в суд об объявлении его несостоятельным и начале конкурсного про​изводства. Должнику вменяется в обязанность составление и пред​ставление кредиторам плана мирного по взаимному с ними согласию урегулирования долгов внесудебным порядком. Внесудебный порядок урегулирования выгоден кредиторам, поскольку снижаются процес​суальные издержки. Однако существенным недостатком внесудебного урегулирования является отсутствие в законодательстве так назы​ваемого моратория на взыскание долгов. На этом этапе план урегули​рования не является обязательным для всех кредиторов, и каждый кредитор имеет возможность помешать процессу внесудебного урегулирования долгов, приняв меры по принудительному исполнению должником обязательств, и тем самым лишить должника средств, находящихся в его распоряжении. При таком правовом регулирова​нии шансы на осуществление плана на этом этапе урегулирования невелики. Если попытки внесудебного урегулирования не приносят результата, поскольку не удается достичь согласия между должником
и кредиторами, процесс урегулирования может перейти в судебную стадию. Бремя доказывания попытки внесудебного урегулирования возложено на должника, подающего ходатайство об объявлении его несостоятельным. Должник обязан получить свидетельство управомоченного лица или учреждения, назначенного специально для дан​ной цели компетентными органами земель.

Во Франции должник может заключить в соответствии с Законом № 84-148 от 1 марта 1984 года «О предотвращении и урегулирова​нии с помощью мировых сделок трудностей предприятия, не выпол​няющего своих финансовых обязательств из договора с одним из кредиторов» мировое соглашение для предотвращения конкурсного производства, при этом для заключения мирового соглашения не требуется, чтобы должник находился в состоянии прекращения платежей. Мировое соглашение предусматривает не только предо​ставление должнику отсрочек, рассрочек платежей, но и проведение кардинальных изменений на предприятии, направленных на его сана​цию, и содержит ряд финансовых обязательств должника, неисполне​ние которых хотя бы одному кредитору дает право начать конкурсное производство.

В Англии должник имеет возможность заключить так называемое соглашение по общему праву (composition at common law), которое регулируется нормами общего права, а по своим правовым послед​ствиям имеет силу только в отношении кредиторов, согласившихся на такую мировую сделку.

Аналогично решается вопрос и по праву США.

Кроме заключения мирового соглашения правом предоставляются и другие средства предупреждения открытия конкурсного производ​ства. В Англии еще общим правом неплатежеспособному должнику предоставлялась правовая возможность избежать объявления несо​стоятельным и урегулировать свои отношения с кредиторами, добро​вольно совершив универсальную цессию прав на все свое имущество какому-либо лицу для распределения имущества в пользу кредиторов (assignment for the benefit of creditors). Цессия должна совершаться в письменной форме, в документе должно быть поименовано имуще​ство, передаваемое в пользу кредиторов. Цессионарий обязан собрать, сохранить и распределить имущество, передаваемое по цессии, без создания привилегий для кредиторов, если только такие привилегии не предусмотрены законом или в самой цессии. Документ, содержа​щий цессию, регистрируется в суде по местонахождению большей части имущества цедента.

С момента регистрации цессии в пользу кредиторов, о чем дела​ется публикация, в установленные сроки кредиторы должны заявить свои требования.

Другим средством, предоставляемым правом США, является адми​нистрация доходов по праву справедливости (equity receivership). Суть этой процедуры заключается в том, что по заявлению кредитора, являющегося резидентом иного штата, нежели должник, и имеющего к последнему требование на сумму не менее 10 000 долларов, суд назначает федерального администратора доходов, который управ​ляет предприятием должника и из получаемых доходов постепенно погашает предъявленные требования. После открытия указанной процедуры администратор определяет очередность оплаты долгов. При этом удовлетворение требований помимо процедуры администрации запрещается. Администратор обладает статусом служащего суда, и к нему нельзя предъявлять иски, он не может быть ответчи​ком в суде и смещаться может только по решению суда, назначив​шего его.

По удовлетворении всех требований право управления имуще​ством возвращается должнику. Указанная процедура часто применя​ется для урегулирования долгов фермеров.

В США законодательство некоторых штатов допускает установление доверительной собственности в пользу личных кредиторов должника на ипотеку его имущества. Суть данного института состоит в том, что устанавливается ипотека в отношении всего имущества должника и залоговое право передается в доверительную собствен​ность лицу, которое распоряжается в пользу всех кредиторов долж​ника, имеющих необеспеченные требования.

Доверительный собственник по залогу не вступает во владение и не управляет имуществом должника. Должник, управляя имуществом, обязан предоставлять периодические отчеты доверительному собст​веннику, держащему залоговое право. Определенная часть прибыли в установленные сроки передается доверительному собственнику по залогу для распределения между выгодоприобретателями — кре​диторами должника.

Невозможность осуществления мирового соглашения или исполь​зования иного правового средства для предотвращения объявления должника несостоятельным влечет за собой начало конкурсного про​цесса. После объявления должника несостоятельным правовые сред​ства, предотвращающие ликвидацию имущества, предоставляются только законодательством о несостоятельности.

В настоящее время законодательство создает условия для направ​ления открывшегося конкурсного производства в русло восстановле​ния экономического положения предприятия-должника, санации его экономической деятельности, оказания должнику организационной помощи в улучшении его финансов, создания льготных условий для расчетов с его кредиторами и только в случае невозможности решения всех этих вопросов — ликвидации имущества должника с прекраще​нием правосубъектности юридического лица.

В этом отношении наиболее показательно современное француз​ское право. Объявление должника несостоятельным в соответствии с Законом № 85-98 влечет за собой открытие процедуры восстановле​ния предприятия, которая автоматически начинается с наблюдатель​ного периода длительностью, по общему правилу, три месяца.

Для урегулирования отношений неплатежеспособных физических и юридических лиц со штатом наемных работников до 50 человек и торговым оборотом, составляющим, за исключением суммы налога, не менее 20 млн франков, может быть начата упрощенная процедура, которой также предшествует наблюдательный период длительностью 15 дней. Введение во французское право наблюдательного периода является существенной новеллой и имеет целью подведение экономи​ческих и социальных итогов деятельности предприятия, выявление предложений, ведущих к продолжению деятельности предприятия или его передаче (уступке).

В зависимости от этих итогов предлагается план либо восстанов​ления предприятия, либо ликвидации его имущества в судебном по​рядке. В плане указываются способы поддержания и финансирования предприятия, уплаты долгов, возникающих до вынесения судебного решения об открытии процедуры, гарантии, предоставленные для обес​печения осуществления плана, уровень и перспективы занятости на предприятии, сроки и отсрочки платежей кредиторам, а также сокра​щение величины долга. Особо в законе урегулированы вопросы вы​платы по трудовым договорам с работниками предприятия.

Если должник не выполняет финансовых обязательств в сроки, установленные планом, то кредиторы могут просить суд об отмене плана и начале процедуры судебного восстановления, которая может привести лишь к уступке или ликвидации предприятия в судебном порядке.

Уступка предприятия осуществляется по судебному решению и имеет целью обеспечение поддержания деятельности предприятия, эксплуатация которого возможна независимо от других производст​венных комплексов, полного или частичного сохранения занятости на этом предприятии и погашения долгов предприятия (очистка пас​сива). Уступка может быть полной или частичной. Частичная уступка допускается в отношении производственных комплексов, которые образуют одну или несколько завершенных и самостоятельных отрас​лей деятельности.

Уступка предприятия осуществляется путем акцепта оферт. Принимается оферта, которая содержит наиболее выгодные условия для выплаты долгов и поддержания занятости.
Деньги, полученные в уплату цены уступки, распределяются между кредиторами в соответствии с очередностью предъявления требова​ний. Суд решением, учреждающим план уступки предприятия, может разрешить заключить договор аренды предприятия с обязанностью арендатора купить его в течение двух лет.

Завершается процедура урегулирования вынесением судебного решения, констатирующего, что полученная цена уступки распреде​лена между кредиторами.

По окончании процедуры урегулирования кредиторы приобре​тают право самостоятельного предъявления исков в индивидуальном порядке.

В праве Германии вопрос о средствах, предотвращающих ликви​дацию имущества должника, решался наиболее однозначно. Должник имел возможность заключения с кредиторами мирового соглашения, порядок исполнения и правовое значение которого были урегулиро​ваны главой 6 книги IIГКУ. Закон о мировых сделках 1935 года, регу​лировавший заключение мировых сделок до объявления должника несостоятельным, уже не применялся.

В результате проведенной реформы конкурсного права появилась возможность регулирования с использованием конкурсного плана, направленного на продолжение работы предприятия. В отличие от других стран, где законодательство о несостоятельности имеет мно​жество процедур, в настоящее время в Германии процесс развивается по принципу единой процедуры независимо от его конечного исхода — будет ли предприятие должника реорганизовано или ликвидировано. На этом этапе существует правовая возможность избежать ликвида​ции имущества и прекращения правосубъектности должника, являю​щегося юридическим лицом.

Новую процедуру, ранее неизвестную конкурсному праву Германии, называют планом восстановления платежеспособности (конкурсный план). Он может быть принят на любом этапе начатого производства до его формального окончания и ликвидации несостоятельного юри​дического лица.

Правом предоставления конкурсного плана в суд по делам о не​состоятельности обладают конкурсный управляющий и сам должник (§218 ПНГ). В соответствии с законом конкурсный план должен состоять из описательной и конститутивной частей. В описательной части конкурсного плана указываются предпринятые после возбужде​ния производства по делу о несостоятельности меры и описываются ( меры, которые должны быть предприняты в целях создания основы для запланированного осуществления прав участников. Описательная часть конкурсного плана также должна содержать необходимые сведения в отношении последствий плана. В конститутивной части должно быть указано, каким образом будет осуществлено изменение пра​вового положения участников конкурсного процесса, и может быть предусмотрено осуществление надзора за выполнением плана. Такой надзор осуществляется конкурсным управляющим и кредиторами в лице комитета кредиторов.

Конкурсный план перед его утверждением судом рассматривается и одобряется или отклоняется путем голосования в установленном законодательством порядке кредиторами. С момента вступления в законную силу решения суда об утверждении конкурсного плана его последствия, изложенные в его конститутивной части, наступают как в пользу, так против всех его участников. После вступления решения об утверждении конкурсного плана в законную силу суд по делам о несостоятельности принимает решение о прекращении производства по делу о несостоятельности. До прекращения производства управля​ющий должен удовлетворить бесспорные требования и предоставить обеспечение для исполнения спорных требований. Должнику возвра​щается право свободного распоряжения конкурсной массой. Однако надзор над окончательным исполнением плана может сохраняться.

В Англии с принятием Закона о несостоятельности 1986 года стало возможным открытие нескольких процедур урегулирования, направленных на сохранение деятельности компании и предотвра​щение ликвидации имущества должника. Введена новая процедура добровольного урегулирования долгов компании (company voluntary arrangement) и долгов физического лица (individual voluntary arrangement). Обе указанные процедуры введены взамен ранее предусмот​ренных Законом о компаниях 1948 года и Законом о банкротствах 1914 года процедур мирового соглашения (composition) и плана уре​гулирования долгов (scheme of arrangement), которые на практике редко применялись.

Новая процедура требует минимального вмешательства суда и при​меняется в тех случаях, когда уже открыто конкурсное производство в отношении неплатежеспособного должника и директора компании делают предложение компании и ее кредиторам о мировом урегули​ровании долгов. Аналогичное предложение должно исходить от не​платежеспособного физического лица.

Для компаний, испытывающих финансовые трудности, в целях улучшения их финансового положения предусмотрена процедура назначения специальным судебным приказом администратора дохо​дов компании. Такой приказ выдается судом, если возможно дости​жение одной из следующих целей: оздоровление экономики компании в целом или ее отдельных предприятий; утверждение плана добро​вольного урегулирования; санкционирование компромисса между кре​диторами и должником; более выгодная и благоприятная реализация активов компании, нежели в ликвидационном процессе. Процедура администрации доходов компании не может быть начата, если ком​пания уже находится в ликвидационном процессе. Процедура начи​нается по ходатайству самой компании, директората или кредиторов. По ходатайству держателей облигаций, обеспеченных плавающим обременением, может быть назначен управляющий доходами, наде​ленный очень широким кругом полномочий, вплоть до создания новых дочерних предприятий для осуществления мер, направленных на погашение долгов облигационерам.

В США Федеральный закон о несостоятельности 1978 года преду​сматривает возможности для предотвращения ликвидации имущества. Прежде всего, для отдельных участников гражданского и торгового оборота ликвидация имущества не допускается в силу императивного предписания самого Закона. 
Так, для муниципальных корпораций и административных единиц предусмотрена специальная процедура урегулирования долгов, которая может быть начата по ходатайству самой корпорации или ее кредиторов. Организация должна предста​вить план урегулирования долгов, в который до его утверждения судом могут вноситься изменения. План урегулирования долгов утвержда​ется судом, если он содержит разумные условия урегулирования тре​бований кредиторов, после чего план становится обязательным как для неплатежеспособной муниципальной корпорации, так и для ее кредиторов.

Для большинства предпринимательских корпораций и товари​ществ в качестве средства предотвращения ликвидации имущества предусмотрена процедура реорганизации, которая начинается по ходатайству заинтересованных лиц с самого начала производства в связи с несостоятельностью по предписаниям упомянутой главы 11 или в результате конверсии производства из процесса ликвидации в реорганизацию по специальному решению суда.

Реорганизация производится по плану, который должен предусматривать перестройку финансов корпорации, погашение долгов, выплату дивидендов. В плане должны быть обозначены все классы и разряды требований и способы удовлетворения, средства и пути достижения поставленных целей. Он должен быть доведен до сведе​ния всех кредиторов, акционеров и других держателей долей участия, принят кредиторами и утвержден судом. Утверждение плана судом имеет огромное значение, поскольку в соответствии с Законом осво​бождает должника от долгов, возникших до его утверждения.
Для предотвращения ликвидации имущества индивидуального коммерсанта предусмотрена процедура «урегулирования долгов физи​ческого лица с регулярным доходом», которая может быть начата только   по   ходатайству   несостоятельного должника, имеющего неоплаченных долгов на сумму не менее 350 000 долларов. Должник при разрешении дела в соответствии с указанной процедурой сохра​няет за собой право управления имуществом и обязан представить план урегулирования долгов, в соответствии с которым долги должны быть погашены в течение трехлетнего периода, который при нали​чии уважительных причин может быть пролонгирован до пяти лет. По выполнении утвержденного судом плана урегулирования суд может освободить должника от всех долгов. 
В тех случаях, когда собрание кредиторов отклоняет все предло​жения о мировом соглашении или другом урегулировании долгов, когда должник не выполняет условий мирового соглашения или ста​новится очевидной невозможность достижения целей сохранения деятельности предприятия, занятости и одновременного погашения долгов, по ходатайству самого несостоятельного должника, всех долж​ностных лиц конкурсного производства, а также прокурора суд может вынести решение о прекращении процедуры мирового урегулирова​ния и начале ликвидационного процесса.

Существенная особенность ликвидационного процесса содержится в праве Англии. Компания, принявшая резолюцию о своем прекра​щении, в установленный в законе срок должна сделать заявление о своей платежеспособности, в противном случае она автоматически признается неплатежеспособной и начинается процедура урегулиро​вания (ликвидации) как неплатежеспособной компании.
При многочисленных различиях процесса на стадии ликвидации имущества во всех изучаемых странах имеются общие черты в разви​тии ликвидационного процесса, главными задачами которого явля​ются консолидация актива и пассива имущества должника, обращение его имущества в наличные деньги и пропорциональное удовлетворе​ние требований кредиторов. Ниже рассматриваются основные этапы конкурсного производства на стадии ликвидации имущества долж​ника.

Конкурсная масса представляет собой имущество должника, пред​назначенное для удовлетворения всех его кредиторов, заявивших свои претензии, однако объем имущества, включаемого в конкурсную массу, по-разному урегулирован в законодательстве. Так, § 35 ПНГ предписывает, что «конкурсное производство объемлет собой все подлежащее принудительному взысканию имущество, принадлежа​щее должнику на момент возбуждения производства и приобретенное им во время производства». В конкурсную массу не входит имуще​ство, на которое по закону не может быть обращено взыскание, а также предметы обычного хозяйственного обихода должника, если совершенно очевидно, что в случае их отчуждения выручка от про​дажи будет незначительной. Общее имущество супругов включается в конкурсную массу, если право управления всем имуществом при​надлежит супругу, в отношении которого возбуждено производство. При этом не производится раздел общего имущества. Общее иму​щество не включается в конкурсную массу, если производство воз​буждено в отношении имущества супруга, не управляющего общим имуществом.

Аналогичное правило установлено в ст. 283 английского Закона о несостоятельности 1986 года, в соответствии с которой в конкурсную массу входит имущество (включая права на имущество), принадле​жащее или по праву перешедшее к должнику на день начала произ​водства по делу о несостоятельности, за исключением имущества, которым владеет должник на правах доверительного собственника к выгоде другого лица. В конкурсную массу не включаются такие вещи, которые необходимы должнику для его личного пользования и заня​тия предпринимательской деятельностью, личные вещи и предметы домашнего обихода, которые необходимы ему для удовлетворения ] основных бытовых нужд.

В США § 541 Закона 1978 года к конкурсной массе относит иму- I щество должника, принадлежащее ему на момент подачи ходатайства и приобретенное им по различным основаниям в течение 180 дней после этой даты.

В состав конкурсной массы включаются не только материальные объекты и права на них, но также и «бестелесное» имущество. Клиен​тура, право на секретные формулы, патенты, торговые знаки и другая промышленная собственность могут быть объектом реализации с целью дальнейшего распределения между кредиторами.
Не все имущество в общегражданском смысле этого термина, находящееся в собственности или владении должника, попадает в конкурсную массу. В нее включается только то имущество, на кото​рое по праву стран континентальной Европы может быть обращено взыскание в соответствии с гражданско-процессуальным законода​тельством.

В США вопрос об исключении имущества из действия конкурс​ного производства может быть решен двояким образом. Во-первых, размер и состав имущества, которое может быть изъято из-под действия Закона о несостоятельности, установлены в § 522 Федераль​ного закона 1978 года, и оно может быть использовано несостоятель​ным должником для попытки начать «новую жизнь». К такому иму​ществу Законом отнесены недвижимость несостоятельного должника в сумме не более 7500 долларов, автомобиль не дороже 1200 долла​ров, бытовые вещи хозяйственного назначения не дороже 200 долла​ров и др.

Во-вторых, ряд изъятий из имущества, включенного в конкурсную массу, может быть сделан должником в соответствии с законодатель​ством штатов. Должник имеет право выбора при решении вопроса об альтернативном применении федерального законодательства либо законодательства штатов. В целях сохранения конкурсной массы конкурсный управляющий обязан немедленно вступить во владение имуществом, принадлежа​щим к конкурсной массе, внести каждую отдельную вещь в инвентар​ную ведомость с указанием ее цены, а по решению суда, объявившего должника несостоятельным, для охраны имущества оно может быть опечатано (вещи, кассы, государственные ценные бумаги, документы, мебель и т. д.).

Кроме того, судом на должника может быть наложен прямой за​прет отчуждать имущество, о чем делается запись в соответствующий реестр (земельный, судовой реестр и судостроительных предприя​тий, реестр воздушных судов). Внесение такого рода записи в реестр делает невозможными залог и отчуждение недвижимости несостоя​тельного должника. Правом ФРГ предусматривается установление гласного ареста, суть которого состоит в том, что лица, владеющие каким-либо имуществом, включая обязательства несостоятельного должника, обязаны сообщить об имеющемся имуществе конкурсному управляющему и не передавать его несостоятельному должнику.
Конкурсный управляющий обязан принять меры, направленные на розыск имущества несостоятельного должника. С этой целью допра​шиваются как сам должник, так и члены его семьи, а также все лица, имеющие отношение к делу и, по мнению суда, осведомленные о на​хождении имущества, а при ликвидации компании суд может издать приказ о допросе любого из ее служащих. Конкурсному управляющему предоставлено право принять все необходимые меры для защиты имущественных интересов должника в тех правоотношениях, в которых он является кредитором. Он может требовать возобновления производства по искам о присуждении иму​щества в пользу несостоятельного должника. Конкурсный управля​ющий принимает решение об исполнении от имени несостоятельного должника двустороннего договора, заключенного несостоятельным должником, или о предъявлении требования об исполнении такого договора другой стороной (§ 103 ПНГ).

Право конкурсного кредитора потребовать исполнения обяза​тельства в натуре, возникшего из двустороннего договора, может быть ограничено законодательством. Так, в случае существования у контр​агента несостоятельного должника или у самого несостоятельного должника обязанности поставить товары, имеющие рыночную цену или биржевую котировку, требование об исполнении в натуре не может быть предъявлено. В таком случае конкурсный управляющий или его контрагент (конкурсный кредитор) могут предъявить требо​вание из неисполнения договора, которое по существу всегда сводится к взысканию абстрактных убытков.
Большое практическое значение имеет проблема изъятия иму​щества из-под режима конкурсного права путем исключения его из описи и выделения из конкурсной массы, поскольку, с одной стороны, в результате выделения уменьшается общий объем конкурсной массы, но, с другой стороны, предоставляется защита лицам, имущество кото​рых случайно или без достаточных правовых оснований было зачис​лено в конкурсную массу.

В наиболее общей форме этот принцип сформулирован в § 47 ПНГ, в соответствии с которым лицо, которое на основании вещного или личного права может требовать изъятия из конкурсной массы иму​щества, не принадлежащего несостоятельному должнику, не должно являться конкурсным кредитором и должно осуществлять свое требо​вание в соответствии с общими законами, действующими вне конкурс​ного производства, то есть на основании общих норм гражданского права.

Если суд выносит решение о ликвидации имущества должника, его предприятие может продолжать функционировать под управлением в течение времени, необходимого для ликвидации, при этом доходы, получаемые в процессе эксплуатации предприятия должника, зачис​ляются в конкурсную массу для общего распределения среди кре​диторов. По этому вопросу право США пошло дальше, разрешив конкурсному управляющему делать инвестиции капитала должника с целью получения прибыли для последующего ее распределения между кредиторами, обязывая при этом конкурсного управляющего осуществлять такие инвестиции с целью получения максимально воз​можной прибыли и обеспечивать при этом безопасность произведен​ных капиталовложений.

В процессе консолидации конкурсной массы большое значение имеет заключительный этап этой стадии — реализация имущества должника (обращение его в деньги).

Реализация имущества должника, как правило, осуществляется посредством организации публичных торгов, что позволяет при про​чих равных условиях получить максимально возможную в данных условиях цену.

При продаже предприятия целиком во Франции применяется про​цедура уступки предприятия с акцептованием наиболее выгодной для удовлетворения интересов кредиторов цены.

Параллельно процессу определения размера конкурсной массы и ее консолидации осуществляется процесс составления пассива имущества должника — выделяется совокупность требований, подле​жащих удовлетворению из конкурсной массы, объем которых может быть установлен двояко: 1) исходя из перечня кредиторов, который представляется несостоятельным должником, и 2) исходя из заявлен​ных требований кредиторов и их проверки.

Кредиторы, желающие принять участие в конкурсе и получить удовлетворение своих требований, должны подать заявление, в кото​ром необходимо указать основание возникновения требования и при​вести доказательства его существования. Заявленные требования должны быть определенными. В странах континентального права по денежным требованиям, размер которых еще не определен или неиз​вестен, кредитор может получить удовлетворение только в размере оценочной стоимости таких требований. По праву Англии и США требование должно быть выражено в заранее исчисленной сумме (liquidated sum). Например, требования о возмещении вреда, размер которого еще не определен, не подлежат включению в список.
В соответствии с действующим законодательством кредиторы несостоятельного должника должны заявить требования в установ​ленные либо законом, либо судом сроки, длительность которых в зави​симости от обстоятельств колеблется от двух недель до трех месяцев с момента открытия производства. Пропуск срока имеет большое практическое значение для самого кредитора, поскольку он рискует опоздать к первому распределению имущества, которое может ока​заться последним. Кроме того, заявленные с опозданием требования могут быть не включены в список, если против их включения возра​жают конкурсный управляющий или кредиторы.
Важным процессуальным этапом составления пассива должника является проверка требований. На этом этапе необходимо установить обоснованность требований и их размер. Во время проверки опреде​ляется разряд требований.

Проверка требований завершает процесс составления пассива должника. Вся совокупность требований, включенных в пассив, под​лежит соразмерному удовлетворению в порядке очередности, уста​новленной для каждого конкретного разряда.
После проверки требований и принятия их к удовлетворению начинается, по мере накопления денег в результате реализации имуще​ства должника, их погашение. Выплаты кредиторам осуществляются конкурсным управляющим с согласия комиссии (комитета) кредито​ров. Правильность частичных выплат может быть обжалована в суд. Все частичные и окончательные выплаты производятся в порядке установленной в законе очередности.

Прежде всего, вне конкурса оплачиваются обеспеченные залогом требования в той мере, в какой имущество, обремененное вещным правом, позволяет это сделать. В некоторых странах из этого общего правила может быть установлено исключение, например, кредиторы по денежным требованиям из договоров найма или аренды, обеспе​ченных залоговым правом, в силу закона могут получить арендные платежи только в порядке общей очередности конкурсных кредито​ров (§ 50 ПНГ).

Так, § 51 ПНГ предусматривает, что федерация, государственные кассы, казна республики и земель пользуются правом удовлетворения вне конкурса причитающихся в их пользу налогов, пошлин, сборов из удержанных или арестованных вещей, подлежащих обложению такими налогами или сборами. Удовлетворяются требования лиц, сделавших улучшение вещи и понесших в связи с этим затраты в размере той суммы, на которую ценность вещи увеличилась, если эта вещь продолжает находиться во владении лица, сделавшего такое улучшение.

Очередность удовлетворения требований конкурсных кредиторов установлена в законодательстве. Наиболее сложный порядок опре​деления очередности удовлетворения требования в свое время был установлен правом Германии, которым предусматривалось деление всех возможных требований к несостоятельному должнику на шесть разрядов, принадлежность к тому или иному разряду определяла оче​редность удовлетворения требования.

Проведенная реформа значительно упростила правовое регулиро​вание очередности кредиторов.
Прежде всего, удовлетворяются требования кредиторов конкурс​ной массы. К таким требованиям относятся процессуальные расходы по делу о несостоятельности: судебные расходы по делу, вознагражде​ние и расходы временного управляющего, конкурсного управляющего и членов комитета кредиторов. К прочим обязательствам конкурсной массы (§ 55 ПНГ) относят обязательства, основанные на действиях конкурсного управляющего, связанные с управлением, реализацией и распределением конкурсной массы, обязательства из взаимных дого​воров, обязательства из неосновательного обогащения конкурсной массы и некоторые другие.

После удовлетворения указанных требований при наличии имуще​ства конкурсные основные требования удовлетворяются пропорцио​нально их суммам в порядке, предусмотренном конкурсным планом урегулирования. К так называемым прочим требованиям конкурсных кредиторов, к числу которых § 39 ПНГ относит проценты, начисля​емые на требования конкурсных кредиторов с момента возбуждения производства по делу о несостоятельности, относятся издержки отдель​ных конкурсных кредиторов с момента возбуждения производства по делу о несостоятельности и некоторые другие.

Законы других стран не оперируют такими понятиями, как из​держки массы, долги массы, а устанавливают общую очередность удовлетворения требований. Так, например, в США предусмотрено, что прежде всего выплачиваются долги по обеспеченным требованиям, а потом все остальные долги в следующей очередности: 1) расходы по конкурсному производству и управлению; 2) при принудительном начале производства — расходы, возникающие с начала производства до назначения конкурсного управляющего; 3) заработная плата не более 2000 долларов за 90 дней, предшествующих подаче ходатайства; 4) возмещение в фонды страхования за 180 дней до заявления хода​тайства; 5) требования по оплате бытовых товаров и услуг в сумме не более 900 долларов на семью; б) подоходные налоги, срок платежа которых наступает в пределах трех лет, предшествующих подаче ходатайства.

Особо в законодательстве урегулировано совершение последних выплат, поскольку последняя выплата знаменует собой окончание конкурсного производства. На ее совершение должно быть испро​шено разрешение суда. О производстве последней выплаты делается специальная публикация. После ее совершения конкурсный управ​ляющий обязан представить собранию или комиссии кредиторов и для судебной проверки окончательный отчет, и после его утверж​дения конкурсное производство переходит в свою заключительную стадию.

Существует несколько оснований прекращения конкурсного про​изводства:

1) распределение актива между кредиторами;
2) удовлетворение требований кредиторов согласно плану урегу​лирования;
3) реализация мировой сделки;
4) отсутствие актива или его недостаточность;
5) отпадение оснований для возбуждения производства.
В Германии конкурсное производство прекращается по хода​тайству должника и с согласия его кредиторов (§213 ПНГ); во Фран​ции — по инициативе суда на основании доклада судьи-комиссара (ст. 176 Закона № 85-98); в Англии — по ходатайству должника либо конкурсного управляющего в любое время, а в случае совершения должником уголовно наказуемого деяния в ущерб кредиторам — не ранее чем через пять лет после начала производства в связи с несо​стоятельностью и автоматически — с истечением 15-летнего срока с момента объявления должника несостоятельным в случае соверше​ния им уголовно наказуемых деяний, двухлетнего срока — при откры​тии процедуры упрощенного урегулирования «малого банкротства» и трехлетнего срока — во всех остальных случаях (ст. 279-280 Закона о несостоятельности 1986 г.); в США — по усмотрению суда без допол​нительного ходатайства, поскольку судебный приказ об открытии конкурсного производства в связи с несостоятельностью одновременно является приказом о его прекращении.

В странах континентальной Европы вступление в законную силу судебного решения об окончании конкурсного производства имеет важные правовые последствия:

1) прекращаются всякие процессуальные действия, совершав​шиеся по отношению к имуществу несостоятельного должника в связи с объявлением его таковым;
2) прекращают свое существование органы конкурсного управ​ления;
3) должник снова приобретает право управления имуществом, которое не было реализовано во время конкурсного процесса;
4) кредиторы должника получают право самостоятельного взыска​ния по долгам в части, не покрытой в ходе конкурсного производства. Это правовое последствие прекращения конкурсного производства имеет очень большое значение для должника, поскольку он может быть вновь объявлен несостоятельным.
5) Несколько иначе решается вопрос о правовых последствиях пре​кращения производства по делу в силу закона или в результате вступ​ления в законную силу судебного решения в странах с прецедентной системой права. В Англии и США окончание производства для долж​ника означает освобождение от ответственности по всем долгам, за исключением указанных в законе, к которым отнесены долги в связи с обязанностью уплачивать алименты на детей и других лиц, долги по возмещению умышленно причиненного вреда другому лицу либо его имуществу.
Конкурсный управляющий может опротестовать освобождение должника от долгов, а суд может отменить приказ об освобождении несостоятельного должника от долгов, если этот приказ был получен обманным путем и заинтересованная сторона узнала об обмане после вынесения решения; если должник обманным путем удержал у себя какое-то имущество, которое должно было поступить в конкурсную массу.

Вопрос об освобождении от долгов и прекращении конкурсного производства может стоять практически только в отношении физи​ческих лиц, к которым была применена классическая процедура кон​курсного производства — ликвидация имущества. Что же касается юридических лиц, то они прекращают свое существование по завер​шении ликвидации имущества.
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План занятия.

1. Правовая сущность международного торгового контракта.
2. Источники правового регулирования контрактных отношений в международной торговле.
3. Классификация контрактов, применяемых в международной торговле.
1. Правовая сущность международного торгового контракта.
Наряду с законодательством, договор или контракт (contract; indenture) по праву считается важнейшим средством правового ре​гулирования, практически базовым документом внешнеторговой деятельности. Именно с его помощью оформляется преимущест​венное число международных торговых сделок, таких как, напри​мер, купля-продажа, поставка, перевозка и многие другие, осуще​ствляется регулирование гражданско-правовых отношений сторон контрактных правоотношений.

Сразу необходимо отметить, что в международной коммер​ческой практике широко употребляется термин «контракт» как синоним термина «договор».

В соответствии с нормой ч. 1 ст. 420 Гражданского кодекса Российской Федерации (далее - ГК РФ), под договором (контрак​том) следует понимать соглашение двух или нескольких лиц об установлении, изменении или прекращении гражданских прав и обязанностей.

Иными словами, контракт (contract) - двустороннее или многостороннее соглашение, в котором оговорены права и обя​занности для его участников; в торговле - документ, содержащий все условия купли-продажи, поставки и т. п.

Другой термин, также характеризующий наличие контракт​ных правоотношений, - indenture (индентура) - означает пись​менное согласие сторон сделки, в соответствии с которым выпус​каются облигации и долговые обязательства с указанием срока погашения, процентной ставки и других условий.
Еще один термин, используемый при реализации контракт​ных обязательств во внешнеторговой деятельности, - соглашение (agreement или arrangement) - это правовой акт, устанавливаю​щий общие принципы регулирования правоотношений сторон внешнеторговой сделки.

В частности, в английском праве «соглашение о замене испол​нения» означает, что по договоренности сторон контракт прекра​щается посредством встречного удовлетворения, состоящего в не​которой компенсации неисполненного обязательства чем-то иным.
Во избежание разночтений необходимо подчеркнуть, что в отечественной законоприменительной практике под соглашени​ем, нередко как равнозначное понятие, подразумевают договор. Например, после заключения соглашения или, как его еще на​зывают дополнительного соглашения, ранее вступивший в силу договор (контракт) продолжает свое действие, но его предмет заменяется с согласия другой стороны равнозначным (например, вместо угля поставляется мазут).

При этом важно помнить, что в российском праве под согла​шением также понимают:
1) правовой акт, устанавливающий общие принципы регу​лирования социально-трудовых отношений и связанных с ними экономических отношений, заключаемый между полномочными представителями работников и работодателей на федеральном, региональном, отраслевом (межотраслевом) и территориальном уровнях в пределах их компетенции (ст. 45 Трудового кодекса Рос​сийской Федерации);
2) договор между финансовыми организациями или между финансовой (финансовыми) организацией (организациями), с од​ной стороны, и федеральными органами исполнительной власти, органами исполнительной власти субъектов Российской Федера​ции, органами местного самоуправления, с другой стороны, в том числе влекущий ограничение конкуренции на рынке финансовых услуг (в определенных случаях соглашением не являются сделки, опосредующие практическое предоставление финансовой услуги).
В юридической науке на сегодняшний день не существует единого подхода к пониманию контракта, который нередко ото​ждествляется со сделкой или с правоотношением. Подобные взгляды весьма неточны, что на практике приводит к непониманию сущности контракта и его роли в юридической организации жизнедеятельности людей в целом, и внешнеторговой деятельно​сти в частности.

К договорам-контрактам применяются правила гл. 9 ГК РФ о двух- и многосторонних сделках. При этом важно понимать, что упомянутое законодательное положение отнюдь не означает то​ждества контракта и сделки. Сделка может представлять собой единичное одностороннее действие лица, направленное на уста​новление, изменение или прекращение гражданских прав и обя​занностей, называемое односторонней сделкой (например, офер​та, доверенность, завещание), в отличие от контракта, который, как отмечено выше, является исключительно двух- или многосто​ронней сделкой, т. е., другими словами, контракт предполагает наличие группы юридических действий и большего, чем одно, числа договаривающихся лиц.

Не следует понимать контракт и как простую совокупность взаимосвязанных сделок, совершаемых несколькими лицами. Важно определить метод исследования, не прибегая к дедукции, следованию от частного к целому, а используя альтернативный метод - индукцию. Дело в том, что комплекс сделок нескольких лиц становится контрактом (договором), если он содержит в себе момент соглашения, т. е. уже в таком значении невозможно гово​рить о сделках, поскольку соглашение представляет собой качест​венно новое явление, нежели тривиальная совокупность сделок.
Соглашение двух или более лиц, обладающее юридической значимостью, является целостным объектом, а отдельные сдел​ки, составляющие контракт (договор), представляют собой час​ти этой целостности. При этом важно выделить наличие опреде​ленного рода закономерности, согласно которой целое управляет образующими его частями, определяя их структуру и функции. Контракт-договор, соглашение субъектов правоотношения предо​пределяет порядок совершения и содержания составляющих его частей, пунктов, а равно и всех дополнительных приложений к этому целостному правовому акту, при наличии таковых.
Как целостная структура контракт обладает комплексностью свойств, отсутствующих у каждой отдельно взятой сделки и простой суммы сделок, входящих в его состав. Контракт наделен со​вершенно новыми характеристиками, присущими ему в качестве соглашения лиц, в нем участвующих, - сторон. Основное пред​назначение контракта - установить юридическую связь между договаривающимися сторонами, определить их взаимные права и обязанности, как правило закрепленные в диспозитивных законо​дательных нормах, предоставляющих сторонам право самим регу​лировать взаимные обязательства письменными соглашениями -контрактами или договорами.

Именно поэтому, исследуя правоотношения сторон, сфор​мулированные и закрепленные в контракте, так важно изучить полный текст контракта и всех приложений к таковому как еди​ное целое, не пытаясь ни в коем случае составить сколь бы то ни было объективное мнение о комплексном, многофункциональном правовом акте только лишь на основании анализа отдельных его положений или, что абсолютно не верно, на основании устных разъяснений заинтересованного лица, при отсутствии хотя бы надлежаще заверенной копии рассматриваемого контрактного обязательства со всеми приложениями, изменениями и дополне​ниями. Также важно учитывать правильность и качество перево​да контракта и приложений к нему на иностранный язык.
На практике нередко встречаются случаи, когда текст кон​тракта, например на русском языке, не аутентичен тексту, пере​веденному на иностранный язык, что приводит к возможному разночтению, двойному толкованию. При этом под термином «аутентичный текст» понимают выработанный и согласованный сторонами внешнеторговой сделки текст контракта. Текст двусто​роннего контракта обычно составляется на языках обеих сторон, а многостороннего - на языках, принятых в качестве официальных во внешнеторговых организациях - сторонах контракта, или на языках, о которых стороны условятся. В заключительных статьях контракта и международного договора, как правило указывается, что все тексты этого контракта (договора), составленные на раз​личных языках, являются аутентичными, т. е. имеющими одина​ковую юридическую силу.

Подобные проблемы возникают чаще всего на стадии согла​сования текста контракта, когда каждая из сторон придает боль​шее значение тексту, составленному на более понятном языке, меньше внимания уделяя переводу. Следовательно, обязанность специалиста - внимательно исследовать текст контракта, в том числе с учетом перевода на иностранные языки.
Поэтому после внесения изменений в текст контракта важ​но согласовать их не только с руководством и контрагентом, но и, при необходимости, с переводчиком, добиваясь тем самым дейст​вительной аутентичности текстов на разных языках. В противном случае, в частности исходя из содержания арбитражной оговорки, сделанной в контракте, при возникновении спора международный коммерческий арбитражный суд может признать действительными изменения, внесенные, например, только в англоязычную версию, если таковая в соответствии со ст. 4.7 Правил УНИДРУ\ будет при​знана «составленной первоначально».

Таким образом, контракт предоставляет субъектам возмож​ность юридически регулировать различную по срокам и содержа​нию взаимосвязанную деятельность. Контракту присущи важные правовые функции, которые отсутствуют у составляющих его сделок.

Познание и эффективное использование регулятивных воз​можностей контракта представляет собой одну из важнейших за​дач развития рыночных, или, как их еще называют, но нередко по разным соображениям «вежливо избегают» упоминание этого термина, капиталистических экономических отношений.
Контракт-договор, как и сделка, служит источником возник​новения прав и обязанностей, в частности в соответствии с подп. 1 ч. 1 ст. 8 ГК РФ гражданские права и обязанности возникают... «из договоров и иных сделок, предусмотренных законом, а также из договоров и иных сделок, хотя и не предусмотренных законом, но не противоречащих ему...». Взаимные права и обязанности двух или большего числа лиц образуют содержание правоотно​шения, т. е. урегулированного нормами права общественного от​ношения, участники которого являются носителями субъектив​ных прав и обязанностей.

Однако роль контракта-договора в качестве основания воз​никновения правоотношений неизмеримо выше, чем у отдельных сделок. Подавляющее большинство обязательств в гражданском праве возникает исключительно из договоров (контрактов), из них преимущественно возникают обязательства торгового оборота.
Таким образом, тривиальное приравнивание контракта к сделке или правоотношению ведет к игнорированию всего «со​держательного богатства» договоров (контрактов), к отказу от использования возможностей контракта в правовом регулирова​нии внешнеторговой и иных сфер деятельности.
2. Источники правового регулирования контрактных отношений в международной торговле.
История торгово-контрактного права насчитывает несколько тысячелетий, начиная с тех давних времен, когда первые торговые караваны стали осваивать рынки сопредельных территорий, когда купцы начали строить и фрахтовать суда, тем самым, внося вклад в развитие торговли с «заморскими странами».

Практически во всех правовых памятниках древности встре​чаются властные установления о торговле, в том числе о мерах и весах, применяемых в торговой сфере, правилах купеческой дея​тельности. Но наиболее детальную разработку торговые сделки, в первую очередь сделки купли-продажи, получили в римском пра​ве. Дальнейшее развитие торговых правил происходило в период становления и развития капиталистических экономических отно​шений, оказавших серьезное влияние на современный период так называемой «постиндустриальной экономики».

Различают, по меньшей мере, три основных этапа (периода) эволюции торгово-контрактного права.
В первый или, как его нередко называют в специальной лите​ратуре, итальянский период (XI-XVI вв.) произошло зарождение торгово-контрактного права. Именно в это время Италия, находя​щаяся на пересечении множества торговых путей, в первую оче​редь морских, являлась не только одним из наиболее экономически развитых регионов, но и осуществляла посредничество в тор​гово-экономических связях стран Средиземноморского региона.
В рассматриваемый период в средневековой Италии, став​шей страной происхождения бухгалтерии (большое число тер​минов, используемых в бухгалтерском деле, имеют итальянские корни), получила развитие специальная торговая юрисдикция. Сформировались морские обычаи, стало практиковаться и регла​ментироваться страхование судов и перевозимых на них товаров -морское страхование.

Второй, французский период (XVI-XVIII вв.) связан с пре​вращением Франции в одну из ведущих торговых держав. Начи​ная с XVI в., во Франции при поддержке и покровительстве го​сударства значительно возрастает численность и роль торгового сословия. Поощряя торговлю, королевская власть Франции пре​следовала две стратегически важных цели - существенное попол​нение казны за счет налогов, взимаемых с торгового оборота, в том числе внешнеторговых операций, и сплочения, консолидации государства вопреки действиям феодальной знати.
В исследуемый период появляются первые опыты, направ​ленные на объединение правовых норм, регулирующих тор​говлю и контрактные правоотношения в торговой сфере - ко​дификация торгово-контрактного права. Торговый ордонанс, принятый в 1673 г. и действовавший более 130 лет, считается первым кодифицированным источником торгово-контрактного права. Существенное влияние на законодательство, в том числе и торгово-контрактное, европейских стран оказали так называе​мые наполеоновские Гражданский (1804 г.) и Торговый (1807 г.) кодексы.

Оба этих кодекса получили непосредственное, прямое при​менение в Бельгии, Голландии, Италии, Швейцарии и в других государствах; их влияние сказалось и на российском законода​тельстве.

Третий, германский период (XVIII-XIX вв.) приходится на то время, когда, наиболее экономически развитой страной была Ве​ликобритания. Именно на это государство приходилась основная доля мирового товарооборота, но в силу особенностей правовой системы, основанной, в первую очередь на законодательной силе судебного прецедента, ее вклад в развитие торгово-контрактного права был не столь значителен, нежели вклад другого государства – Германии.

Рассматриваемый германский период с правовой точки зре​ния характеризовался прежде всего тем, что в 1861 г. был принят Всеобщий немецкий (германский) торговый кодекс, установив​ший общие правила товарного обращения на территории стра​ны. В это время Германия, как и в период феодальной раздроб​ленности, продолжала представлять собой конгломерат из почти сотни разрозненных княжеств, герцогств, свободных городов. Все они настолько подозрительно или враждебно относились друг к другу, что даже отказались принять единый гражданский кодекс. При этом идея общего торгового кодекса, не затрагиваю​щего суверенитета и политических устремлений, амбиций каж​дого из субъектов, оказалась наиболее приемлемой практически для них всех.

Всеобщий германский торговый кодекс сыграл поистине выдающуюся роль в развитии торгово-хозяйственных связей в стране, в формировании единого немецкого рынка; стал мощным инструментом консолидации страны. Как утверждают исследова​тели, последовавшее при канцлере Отто фон Бисмарке политиче​ское объединение Германии было завершением состоявшегося под влиянием Торгового кодекса экономического слияния. В 1896 г. уже в единой Германии был принят Гражданский кодекс, и с это​го времени необходимость в существовании отдельного Торгового кодекса практически отпала. Однако с учетом того, какую огром​ную роль Торговый кодекс 1861 г. сыграл в превращении страны в централизованное и мощное государство, в 1897 г. было осущест​влено его переиздание.

Опыт Германии оказал существенное влияние на многие ев​ропейские страны, где наряду с гражданскими были приняты са​мостоятельные торговые кодексы. Европейская законодательная практика получила свое неожиданное развитие в такой закрытой в то время стране, как Япония. Где в 1899 г. также был принят Торговый кодекс, во многом впитавший в себя германский и общеевропейский опыт. Рассмотренные кодексы продолжают дей​ствовать с соответствующими изменениями и дополнениями и в наше время.

Приведенная выше условная периодизация истории ста​новления и развития торгово-контрактного права не является исчерпывающей. На протяжении тысячелетий торговая дея​тельность последовательно развивалась, но это развитие но​сило эволюционный характер. Однако в 1960-е годы в США, а затем в странах Западной Европы произошла так называемая торговая революция, оставленная отечественными специалиста​ми тех лет без должного внимания, хотя по значимости таковая имела последствия, сопоставимые с любой другой, будь то куль​турная, политическая, научно-техническая или информационная революция, сведения о которых в научных источниках встреча​ются достаточно регулярно.

Торговая революция, как отмечено выше, произошла в Со​единенных Штатах Америки, но ее результаты использовали и другие экономически (индустриально) развитые страны. В по​следствии, после перехода к рыночной экономике, результаты рассматриваемой торговой революции начали постепенно при​носить пользу и нашей стране.

Свое выражение торговая революция нашла, в первую оче​редь, в резком и постоянном увеличении объемов продаж. За по​следние три десятилетия объемы мировой торговли возросли бо​лее чем в пять раз. Во-вторых, существенным образом изменились методы организации производства и сбыта товаров. Производство стало базироваться на предварительном изучении потребностей в товаре, прогнозировании возможностей его продажи. Обязатель​ным условием производства стали маркетинг, анализ спроса. В ре​зультате производство начало почти целиком определяться запро​сами покупателей. Была обеспечена достаточно строгая сбаланси​рованность производства и продаж. Изготавливается только то и в таком количестве, что реально может быть реализовано. Подобные новшества коренным образом изменили общемировую экономи​ческую структуру, что, в свою очередь, привело к формированию так называемой постиндустриальной экономики, когда определяющим является не производство, а потребности покупателя -потребителя.

Вышеперечисленные меры позволили устранить кризисы перепроизводства. Постиндустриальная, рыночная экономи​ка приобрела черты высокой организованности, динамичности. Более того, советская плановая экономика не смогла обеспечить столь высокого уровня сбалансированности производства и по​требления, была признана малоэффективной и полностью утра​тила свое значение.

В-третьих, торговая революция привела к структурной пере​стройке сбыта и снабжения. Появились мощные посреднические звенья, занимающиеся продвижением товара. Такие звенья вклю​чают в себя головную сбытовую организацию и зависимую от нее сеть дилеров-распространителей. Коммерческие и некоммерче​ские структуры, продвигающие на рынке работы и услуги, объ​единяются в саморегулируемые некоммерческие организации -союзы и ассоциации, имеющие несравнимо большее политиче​ское влияние и лоббистские возможности, нежели, например, одно, отдельно взятое самостоятельное предприятие.
В настоящее время, в частности в США, существует более ста ассоциаций - союзов оптовых фирм по сбыту различных товаров. Многие предприятия-изготовители передали функции сбыта своих товаров этим посредническим звеньям, способным в силу специализации наиболее грамотно, профессионально, оп​тимально и эффективно вести торговую деятельность. Усилиями посредников сейчас обеспечивается оперативное и равномерное продвижение товаров во все точки страны и за рубеж. В связи с этим приобретают все большую значимость такие виды контрак​тов, как, в частности, агентские соглашения и представительские контракты.

Появление на рынке таких мощных структур, как оптовые посредники, явилось дополнительным фактором, позволившим сломить диктат производителей над потребителями, который даже в странах с развитой рыночной экономикой сохранялся до 1960-х годов. Оптовые посредники, исходя из целей увеличения собственной прибыли, обеспечили решающее влияние интересов потребителей на развитие производства. Они добились не​прерывного совершенствования товаров, улучшения качества, расширения ассортимента для удовлетворения запросов покупа​телей. Таким образом, потребитель, т. е. практически все насе​ление, получил наибольший выигрыш от происшедшей торговой революции.

В народном хозяйстве нашей страны диктат производителя не только осуществлялся все, более чем семьдесят лет существо​вания Советского Союза, его влияние продолжает сказываться и в настоящее время. Но, судя по тенденциям развития отечествен​ной экономики, настрою политического руководства нашей стра​ны, проводимым реформам, можно предположить, что подобный диктат полностью будет устранен. Одним из проявлений полити​ки государства, нацеленной на устранение жесткого влияния про​изводителя, явилось принятие в 1992 г. Закона Российской Феде​рации от 7 февраля 1992 г. «О защите прав потребителей» (ред. от 21.12.2004). А также в 1994 г. Гражданского кодекса Россий​ской Федерации, ряд положений которого регулирует права по​требителя, не допуская доминирования производителя при реали​зации договорных (контрактных) обязательств. Вышеуказанные нормативные правовые акты позволяют потребителям преодолеть многие трудности, возникающие при реализации правоотноше​ний в сфере торговли, производства работ, предоставления услуг, самостоятельно и через представителей защищать свои права, в том числе и в судебном порядке.

Одним из всеобъемлющих позитивных результатов торго​вой революции явилось создание так называемого нового каче​ства жизни людей в экономически развитых странах. Указанная категория включает в себя улучшение качества и структуры про​дуктов, потребляемых основной массой населения этих стран, а также увеличение объема свободного времени людей за счет лик​видации дефицитов и убыстрения торговых операций.
Торговая революция опиралась на мощное правовое обеспече​ние, сопровождалась бурным развитием торгово-контрактного пра​ва. Прежде всего, это проявлялось в уточнении изданных много десятилетий назад торговых кодексов, во внесении в них изменений в соответствии с современными требованиями торгового оборота при одновременном процессе унификации национального торгово-контрактного законодательства. В 1994 г. странами ЕС в качестве модельного принят Общеевропейский кодекс частного права. Его первая часть носит название «Принципы европейского договорно​го права». Указанный нормативный правовой акт фактически явля​ется торговым кодексом Европейского союза.

Другим, не менее важным показателем развития торгово-контрактного права, являются законодательные меры, принятые в государствах общей системы права. Например, в 1960-е годы в США был принят Единообразный торговый кодекс, также по своей сути являющийся модельным законом. На его основе почти в каждом штате изданы свои торговые кодексы. Единообразный торговый кодекс США регулярно дополняется и уточняется, что свидетельствует о его значимости и актуальности.
На рубеже 1970-80-х годов в Великобритании был принят ряд законодательных актов, регулирующих сферу торговых правоот​ношений. К ним относят: Закон о справедливой торговле (1973 г.), Закон о недобросовестных договорных условиях (1977 г.), Закон о купле-продаже (1979 г.), два закона об исковой давности (1980 г.), Закон о передаче имущества (1982 г.) и ряд других. Указанные но​вации в законотворческой деятельности США и Великобритании явили собой кардинальное необратимое изменение так называемой общей системы права. Вместо прецедентной таковая все более ста​новится нормативно-прецедентной.

Соответствующие явления происходят и в российском праве, где все большее значение начинает приобретать законоприменительная практика, в первую очередь, несомненно, это касается ре​шений Конституционного Суда Российской Федерации, Верхов​ного Суда Российской Федерации и Высшего арбитражного Суда Российской Федерации. Относительно решений нижестоящих судебных инстанций в России продолжает действовать исключи​тельно преюдиция права, но не прецедентное право как таковое.
Сразу отметим, что под преюдициальностью (от лат. praejudicio - предрешение) понимают обязательность для всех судов, рассматривающих дело, принять без проверки и доказательств факты, ранее установленные вступившим в законную силу судеб​ным решением или приговором по какому-либо другому делу.
Однако наметившиеся тенденции демонстрируют направлен​ность отечественной системы права к изменениям от исключитель​но нормативно-преюдиционной в сторону нормативно-прецедент​ной системы, что сопровождается происходящим в нашей стране процессом унификации норм национального права и их гармони​зации с международно-признанными нормативными актами.
Учитывая множественность и неоднозначность происходя​щих в правоустановительной практике перемен, возникает необ​ходимость более подробно остановиться на понятии междуна​родной унификации и гармонизации. В работе «Международное экономическое право и процесс» (Академический курс: Учеб​ник. - М.: Волтерс Клувер, 2004) известный российский юрист, проф. Г.М. Вельяминов приводит следующую трактовку данного понятия.

В классическом понимании международное право суть ком​плекс, система правовых норм, базирующихся на согласовании государственных воль либо посредством эксплицитного выраже​ния этих воль, прежде всего в международных договорах (опо​средованно - в актах межгосударственных организаций, либо в имплицитном их выражении, в укоренившемся обычае). Сказан​ное применимо вполне и к внешнеторговому контрактному праву. В нем тоже присутствует коллективная властная государственная воля. Так называемая международная унификация (или гармо​низация) национального законодательства отдельных государств посредством принятия международных актов отличается от изме​нений национального законодательства вообще в силу междуна​родных актов только тем, что унификация (в меньшей степени -гармонизация) имеет следствием не просто изменение нацио​нальных правопорядков, но и принятие в отдельных государствах одинаковых, текстуально единообразных правовых норм.
В унификационных международных актах (преимуществен​но конвенционных) и особенно в сфере международной торговли, «трансформационное» их качество выражено особо наглядно, определяется самим предметом этих договоров - единообразное из​менение на взаимной основе национальных правопорядков. При этом системы национального права и международного права не разделены и не могут быть разделены непроницаемой стеной, на​против, они имманентно взаимосвязаны. Если национальная пра​вовая система, как доказывает исторический опыт, вполне может быть самодостаточной, международное право немыслимо вне свя​зей с национальным правом государств-субъектов и творцов ме​ждународного права. Практически нормы международного пуб​личного права находят свое реальное применение и выражение в конечном итоге посредством трансформирования в национальное право отдельных государств. Это касается и обычно-правовых, и конвенционных норм. Но если обычно-правовые международные нормы могут соблюдаться в национальном правопорядке импли​цитно и без их законодательного закрепления, то конвенционные нормы не могут осуществляться государством иначе, как будучи эксплицитно переведены в национальный формат.
Если рассматривать конкретно международную унифика​цию и гармонизацию торгово-контрактного права, то под этим феноменом понимается выработка для двух и более стран общих, единых или единообразных норм и правил регулирования прежде всего частных торговых отношений. В прикладном значении цель такой унификации и гармонизации - интересы лучшего правово​го обеспечения международного торгового оборота на частнопра​вовой основе посредством устранения излишних трудностей при определении применимости в конкретных сделках разнообразных норм национального права и тем самым достижения большей оп​ределенности и надежности таких сделок.

Следует учитывать, что унификация и гармонизация нацио​нальных норм торгово-контрактного регулирования может рас​пространяться не только на сферу частноправовых, гражданских правоотношений, но и на публично-правовое регулирование тор​говых и имущественных международных отношений. Так, стра​ны - члены ВТО, принимая внутринациональные правовые акты, например, об антидемпинговых мерах, руководствуются «Анти​демпинговым кодексом» унификационного значения.
Генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ) 1947 г. статье VI определяло демпинг как торговую операцию, состоя​щую в том, что «товары одной страны поступают в другую по цене ниже нормальной стоимости товаров». При этом была обу​словлена возможность использования антидемпинговых пошлин, но условия их применения не были достаточно четкими, что и создавало почву для злоупотреблений. Поэтому последовательно в 1969 г. (Кеннеди-раунд), в 1974 г. (Токио-раунд) и в 1994 г. (Уруг​вайский раунд) принимались и пересматривались соглашения об интерпретации ст. VI ГАТТ, получившие название «Антидемпин​говый кодекс». Последняя его редакция 1994 г. предусматривает правила, направленные на недопустимость необоснованных ан​тидемпинговых мер. Таковые могут вводиться только в результа​те антидемпингового расследования, инициированного, что важ​но, как правило, по заявлению заинтересованных предпринима​телей, которые жалуются, что несут убытки от демпинга.
При этом в заявлении должны быть представлены нацио​нальные производители, доля которых в производстве данного товара составляет более 50% всего национального производства той части производителей, которые поддерживают заявление или возражают против. Но если доля производителей, поддерживаю​щих заявление, - менее 25% национального производства, то рас​следование не начинается.

Правительственные органы могут инициировать расследова​ние лишь как исключение (при «особых обстоятельствах») и если они располагают доказательствами демпинга, ущерба от него и взаимосвязи ущерба с демпингом.

При этом расследование должно быть открытым для всех за​интересованных сторон и гласным.

Расследование должно установить, что:
• имеет место минимальная разница (2%) между ценой предположительно демпингового товара и нормальной ценой (внутреннего рынка страны экспорта). При этом такое сопостав​ление цен, как правило, производится по ценам франко-завод по сделкам примерно на одно и то же время; либо в сопоставлении средневзвешенных цен, по которым товар продается в стране, со средневзвешенными ценами всех сопоставимых экспортных сде​лок, либо цен внутреннего рынка и экспортных цен по конкрет​ным сделкам;

· объем импорта «демпингового» товара превышает мини​мум (3%) от всего импорта в страну аналогичного товара;
· имеется доказанная причинно-следственная связь между демпингом и существенными материальными убытками нацио​нального производства или угрозой таких убытков.
При этом «национальное производство» включает всех нацио​нальных производителей (более 50%), а не отдельные компании.
Только после установления указанных фактов может быть введена антидемпинговая пошлина. Но она не должна носить штрафного характера, а быть компенсационной, т. е. представ​лять собой разницу между демпинговой и нормальной ценой. В принципе, антидемпинговая пошлина служит для нейтрализа​ции возникшего ущерба и действует на срок, необходимый для такой нейтрализации. В любом случае действие антидемпинго​вой пошлины автоматически прекращается через пять лет после ее введения.

Антидемпинговый кодекс обусловливает методику и критерии определения материального ущерба (или угрозы его) для производ​ства аналогичного товара в стране импорта, методику расчета анти​демпинговых пошлин и четкие процедурные правила.
В частности, ущерб понимается весьма широко: сокращение сбыта, прибыли, производства, доли на рынке, производитель​ности, доходов от инвестиций, недоиспользование производст​венных мощностей, воздействие на внутренние цены, товарные запасы, занятость, темпы роста производства, заработную плату, возможности привлечения инвестиций и другие объективные факторы.

Проводимое расследование не должно приостанавливать процесса таможенной очистки предположительно демпингового товара.

Как и во многих других случаях, в рамках ГАТТ/ВТО в Ан​тидемпинговом кодексе содержатся особые льготные положения для развивающихся стран с учетом особенностей их экономики и формирования цен. В этой связи занижение экспортной цены то​вара из развивающейся страны по сравнению с внутренней ценой в такой стране не является само по себе поводом для обвинения в демпинге. В данном случае имеет место унификация публично-правового торгово-контрактного национального регулирования. Санкции, применяемые в соответствии с антидемпинговым зако​нодательством, носят достаточно жесткий характер. В качестве одного из примеров необходимо упомянуть штраф в размере око​ло пяти миллионов евро, который был наложен Еврокомиссией на Эстонию, как одного из участников Евросоюза, за излишки запа​сов сахара в этой прибалтийской стране5.

Продолжая тему унификации можно привести другой при​мер: унификационные нормы в сфере международного права ин​теллектуальной собственности, в том числе нормы Парижской конвенции 1883 г. об охране промышленной собственности, усло​вия выдачи патентов, их защиты и т. д. определяют также и пуб​лично-правовые отношения.

Как в договорной (контрактной) практике, так и в доктрине, представителями которой являются Р. Гуд, М. Пилотти, М. Маттиуччи и др., не проводится достаточно точного разграничения поня​тий унификации и гармонизации, и часто они вообще рассматри​ваются вместе. Между тем в интересах более ясного понимания данного феномена и с учетом семантического значения этих тер​минов напрашиваются следующие определения.

Правовая унификация - согласование и облигаторное введе​ние в действие в двух и более государствах идентично-одинако​вых правовых норм; таким образом, унификация возможна толь​ко на межгосударственном уровне. Унификация, что касается, в частности, международных частноправовых коммерческих от​ношений, может иметь своим предметом материально-правовые, процессуальные, коллизионные нормы.

Правовая гармонизация, в отличие от унификации, - метод гораздо более «мягкий». Вместо принятия идентично-одинако​вых правовых норм, вводимых в национальный правопорядок соответствующих государств, согласовываются нормы и правила, которые государства вольны вводить в свой правопорядок полно​стью, частично или не вводить вообще. Важно отметить, что осо​бенностью метода гармонизации является определенная односто​ронность соответствующих акций со стороны государств. Весьма условно унификацию можно сравнить с военной униформой, гар​монизацию - «с модной одеждой: большинство, к примеру, носит джинсы, но они могут быть довольно разными по цвету, фактуре и т. п., причем можно моду и вообще игнорировать» - пишет про​фессор Г.М. Вельяминов.

Международные учреждения, призванные разрабаты​вать унификационные и гармонизационные документы. В настоящее время проекты соответствующих многосторонних унификационных и гармонизационных актов готовятся обычно в рамках таких межгосударственных организаций или их ор​ганов, как ВОИС, ВТО, ЮНИДРУА, ЮНКТАД, ЮНСИТРАЛ, Гаагская конференция по международному частному праву и др., а принимаются такие акты на специально созываемых меж​государственных конференциях, в том числе под эгидой ООН, ВОИС, ВТО и т. д.

Гармонизационного значения документы с факультативной силой разрабатываются и в рамках неправительственных орга​низаций, особенно такой, как Международная торговая палата, в союзах предпринимателей и т. д.

Самым первым многосторонним учреждением, образован​ным для целей выработки единообразных частноправовых норм, была первая Гаагская конференция по международному частно​му праву, собравшаяся в 1893 г. с участием 13 (тогдашнего большинства) государств Европы (в том числе России). Конференция со временем превратилась в постоянное, время от времени созы​ваемое учреждение, в конце концов преобразованное, на основе вступившего в 1955 г. Устава, в межгосударственную организа​цию с прежним названием. Основная цель ее, согласно Уставу, - прогрессивная унификация правил международного частного права. Всего в рамках Конференции было разработано и принято 32 конвенции, половина из которых посвящена выработке унификационных документов в области коллизионного права. При этом, как правило, с участием лишь очень немногих стран.
Хронологически следующим после Гаагской конференции международным учреждением с задачами унификации частно​го права стал Международный институт унификации частно​го права - ЮНИДРУА (Institute international pour I'unification du droit private ~ UNIDROIT), образованный в 1926 г. в Риме со ста​тусом межправительственной организации. В ЮНИДРУА участ​вует около 60 государств (Россия - с 1990 г.). Основной целью деятельности Института является «исследование путем согла​сования и координирования частного права и подготовка почвы для принятия государствами единых правил частного права» (ст. 1 Устава). Высший орган ЮНИДРУА - Генеральная Ассамб​лея - в составе представителей государств-членов. Рабочим ор​ганом является Административный совет. Секретариат во главе с Генеральным секретарем находится в Риме. В рамках ЮНИДРУА осуществлялась подготовка унификационных документов само​го разнообразного характера: проекты международных конвен​ций с материально-правовыми унифицированными нормами и с обязывающей обязательной правовой силой; проекты конвенций гармонизационного характера о единообразных законах; наконец, документы факультативного правового значения.
Весьма значимой международной акцией в направлении уни​фикации и гармонизации права, регулирующего международные торговые отношения, было учреждение в 1966 г. в силу резолюции Генеральной Ассамблеи ООН - Комиссии ООН по праву между​народной торговли - ЮНСИТРАЛ (United Nations Commission on International Trade Law - UNCITRAL) со статусом органа Гене​ральной Ассамблеи ООН. Комиссия состоит из 29 периодически обновляемых членов по географическим квотам (7 - от Африки, 5 - от Азии, 4 - от Латинской Америки, 8 - от стран Запада и 4 - от Восточной Европы).

Основная цель Комиссии - подготовка и содействие приня​тию международных конвенций, типовых законов и единообраз​ных законов, а также содействие широкому применению между​народных торговых терминов, положений, обычаев и практики.

Именно включение в Комиссию большого количества развиваю​щихся стран в условиях выхода в 60-х гг. на международную аре​ну стран «третьего мира» имело важное политическое значение, придавая работе ЮНСИТРАЛ более универсальный характер в от​личие от Гаагской конференции и ЮНИДРУА, где преобладали за​падные страны. Сложилось такое своеобразное разделение труда: ЮНСИТРАЛ сосредотачивается на унификации материально-пра​вовых частных норм, а Гаагская конференция - коллизионных норм («конвенции международного частного права» в чистом виде).
В отечественной доктрине в словосочетание «право между​народной торговли» вкладывается смысл права, регулирующе​го частные международные торговые отношения, в отличие от «международного торгового права», как права, регулирующего межгосударственные отношения. В английской терминологии («International Trade Law») такого «противопоставления» не ус​матривается. В западной доктрине вообще часто не проводится четкого разделения публично-правовых и частноправовых эле​ментов в международном торговом праве как таковом.
Как показывает опыт, одни и те же унификационного зна​чения международно-правовые акты могут содержать нормы и правила, относящиеся к унификации как национальных частно​правовых, так и публично-правовых норм, причем и те и другие по существу могут предназначаться для регулирования торговых или иных отношений.

На практике почти уже за 40-летний период деятельности ЮНСИТРАЛ разработано и принято немало самых разнообраз​ных по своей правовой природе актов: конвенции, типовые зако​ны, факультативного значения регламенты и т. п.
Большая унификационная и гармонизационная работа как в части норм публично-правового, так и частноправового значения в торговых и имущественных отношениях осуществляется по; эгидой Всемирной организации интеллектуальной собственно​сти (ВОИС) и Всемирной торговой организации (ВТО), о чем говорится в других главах настоящего курса.

Г.М. Вельяминов предлагает следующим образом класси​фицировать методы унификации и гармонизации на правовые и неправовые методы.
А. Правовые методы:
А. 1. Двух- и многосторонняя облигаторная унификация.
А.2. Односторонняя факультативная унификация.
А.З. Односторонняя факультативная гармонизация.
Правовые методы предполагают инкорпорацию или приня​тие в двух и более государствах определенных правил и положе​ний в качестве национальных правовых норм либо идентичных (унифицированных), либо сходных (гармонизированных) по со​держанию.

Примечание: под термином «инкорпорация» в данном значе​нии понимают: включение в свой состав, присоединение.
А. 1. Двух- и многосторонняя облигаторная унификация
АЛ-а. Международные соглашения, обязывающие государ​ства:

1) либо инкорпорировать в свою национальную правовую систему соответствующее соглашение с приданием ему силы за​кона;
2) либо принять внутренний закон, воспроизводящий нормы данного соглашения.
Этот метод, по существу, единственный эффективно обеспечи​вающий унификацию. Формы международных соглашений различ​ны: наиболее распространена форма многосторонней конвенции. Это могут быть также принимаемые на межгосударственном уровне так называемые общие условия (поставок и т. п.). Примеров «абсо​лютно» универсальных, на «глобальном» уровне унификационных частно-правовых актов, к сожалению, привести невозможно. Имеет место либо унификация на региональном уровне, либо в достаточно широком охвате ряда стран. Наиболее наглядна Венская конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. с участием (2003 г.) 62 государств.

Первоначальным, сохраняющим свое значение опытом было заключение в 1930 г. Женевских конвенций об унификации национальных норм вексельного права и в 1931 г. Женевской конвенции о чеках (все названные платежные и кредитные ин​струменты подпадают под регулирование соответствующих на​циональных законов. Но еще в 1930 г. в Женеве были заключены три конвенции об унификации национальных норм вексельного права. На основе одной из конвенций страны-участницы согла​сились ввести в своих странах в действие Единообразный век​сельный закон, в частности рецепированный в законодательстве и бывшего СССР, и в сегодняшней России (Закон 1997 г. о пе​реводном и простом векселях). Другая конвенция имела целью разрешение коллизий национальных законов о переводных и простых векселях. И наконец, в третьей конвенции согласова​ны были унифицированные нормы в отношении переводных и простых векселей. Кроме того, в 1988 г. в Нью-Йорке заключе​на была находящаяся в процессе ратификации Конвенция ООН о международных переводных векселях и международных про​стых векселях (Россия участвует). Что касается чеков, в 1931 г. была принята Женевская чековая конвенция с приложением Единообразного чекового закона для принятия его странами, а в 1988 г. - Конвенция о международных чеках, разработан​ная ЮНСИТРАЛ). При этом использован был способ принятия внутреннего закона, воспроизводящего нормы Единообразного вексельного закона.

В русле этого опыта в 1964 г. ЮНИДРУА были подготовлены и приняты Гаагской конференцией по международному частно​му праву две гармонизационного значения Гаагских конвенции: о Единообразном законе о заключении договоров международной купли-продажи товаров и о Единообразном законе о международ​ной купле-продаже товаров. В обеих конвенциях участвуют (2003 г.) лишь Великобритания, Гамбия и Сан-Марино. Эти страны не участвуют в Венской конвенции ООН 1980 г. о договорах между​народной купли-продажи товаров.

Указанные конвенции соединяют в себе методы обязываю​щей унификации, что касается общих международно-правовых норм в части действия конвенций, а также односторонней унификации посредством принятия приложенных к конвенциям едино​образных законов.

Параллельно развивался и в настоящее время получил широ​кое применение метод принятия многосторонних облигаторных для государств конвенций, прямо включающих в свой текст ма​териально-правовые или коллизионные унификационныс нормы. Среди такого рода документов следует отметить конвенции колли​зионного характера, хронологически первоначально разрабаты​вавшиеся под эгидой Гаагской конференции по международному частному праву, в том числе:

· Конвенция о праве, применимом к международной купле-продаже товаров (движимых материальных вещей), Гаага, 1955 г., действует (2002 г.) для восьми государств (половина - североев​ропейские);

· Конвенция о праве, применимом к переходу права собст​венности при международной купле-продаже товаров (движимых материальных вещей), Гаага, 1958 г., в силу не вступила;
· Конвенция о праве, применимом к агентским договорам, Гаага, 1978 г., действует (2002 г.) для четырех государств;
· Конвенция о праве, применимом к договорам междуна​родной купли-продажи товаров, Гаага, 1986 г., в силу (2002 г.) не вступила. Для государств - участников упомянутой Конвен​ции 1955 г., которые признают для себя обязательную силу Кон​венции 1986 г., последняя заменяет Конвенцию 1955 г.
Как видно из сказанного выше, названные Гаагские конвен​ции не получили сколько-нибудь широкого применения, тем не менее, их действие во времени, пространстве и по кругу лиц в должной степени сохраняется и применение таковых в практике реализации контрактных правоотношений корректно. Необходи​мо также отметить, что вообще международных конвенций о при​менимом праве, т. е. действительно «конвенций о международ​ном частном праве», сравнительно немного.

Региональная международная унификация торгово-контрактного права на конвенционной основе происходила и происходит параллельно с универсальной. Можно при этом выделить две ос​новные конвенционные формы: традиционный международный договор (конвенция) и так называемые общие условия поставок. Примерами региональных унификационных договоров являются:
· Соглашение 1992 г. об общих условиях поставок товаров между организациями государств - участников СНГ (Армения, Белоруссия, Казахстан, Киргизия, Молдавия, Россия, Таджики​стан и Украина). Соглашением регулируются поставки между хозяйствующими субъектами государств-участников, но только по межгосударственным экономическим связям, т. е. с учетом за​ключаемых соглашений об экономическом сотрудничестве;
· Конвенция о праве, применимом к договорным обязатель​ствам 1980 г., Рим. Действует для стран Евросоюза;
· Межамериканская конвенция о праве, применимом к меж​дународным контрактам 1994 г., Мехико. Действует для Венесу​элы и Мексики.

Гораздо больше международных конвенций «о частном пра​ве». Хотя международные конвенции унификационного значения для частного права именуются иногда в доктрине в целом «конвенциями международного частного права», считается более пра​вильным называть их «международными конвенциями о частном праве».

Важным этапом развития международных торговых отноше​ний и наглядным успехом унификации в конце XX в. стало при​нятие в 1980 г. подготовленной в рамках ЮНСИТРАЛ Венской конвенции ООН о договорах международной купли-продажи то​варов. По существу, Конвенция, обобщив огромный опыт усло​вий международной торговли, представляет собой целый раздел гражданско-правового регулирования, ставший единым для более чем 60 государств (включая Россию, с сентября 1991 г.). Успех Конвенции определяется тем, что в ней удалось совместить под​ходы континентальной и англо-американской правовых систем в части правовых условий заключения и исполнения сделок купли-продажи в международной торговле, а равно отразить торгово-политические установки государств различного уровня развития и социально-экономических систем. Конвенция эта во многом стала своего рода «пилотным» проектом для заключения ряда по​следовавших унификационных конвенций, составивших вместе «связку» для целого унифицированного комплекса международ​ных частных торговых отношений. Причем характерной для этих документов является детальная разработка публично-правового режима их действия и применения. В связи с принятием Венской конвенции и в целях приспособления к ее условиям был подписан в 1980 г. протокол к Конвенции ООН 1974 г. об исковой давности в международной купле-продаже товаров.

В 1983 г. в ЮНИДРУА была разработана и на дипломатиче​ской конференции под эгидой ООН в Женеве заключена Конвенция ООН о представительстве при международной купле-продаже товаров. Конвенция служит своего рода дополнением к Венской конвенции ООН 1980 г. о договорах международной купли-прода​жи товаров. В силу, однако, Конвенция еще не вступила.
В 1988 г. на международной конференции ООН в Оттаве на основе подготовленного ЮНИДРУА проекта была принята Кон​венция ООН о международном финансовом лизинге. Конвенция действует для немногих стран, в том числе для России. В этой Кон​венции удалось выработать единый правовой режим в отношении одного из наиболее сложных видов коммерческих сделок. В финан​совой лизинговой операции участвуют минимум 3 стороны: арен​датор (лизингополучатель); поставщик (продавец) и арендодатель (лизингодатель); сочетаются отношения поставки, аренды (лизин​га), финансирования (кредитования), а предметом сделки обычно служит разнообразное оборудование в качестве недвижимости.
Одновременно с вышеназванной Конвенцией ООН о меж​дународном финансовом лизинге в Оттаве в 1988 г. принята была также разработанная в ЮНИДРУА Конвенция ООН о междуна​родном факторинге; действует также пока лишь для немногих стран (Россия не участвует). В факторинговой операции участву​ют поставщик (продавец), факторинговый агент (фактор) и долж​ник (покупатель). Операция предполагает взятие на себя факто​ром (обычно банк) финансовых сторон сделки международной купли-продажи - кредитование поставщика, расчеты с покупате​лем-должником и т. д.

Доктрина рассматривает все названные выше конвенции, связанные с международной куплей-продажей товара, как составляющие комплексного регулирования, которому свойственны об​щие правовые подходы, в том числе эти конвенции:
· подлежат применению не только в отношениях между госу​дарствами, подписавшими ту или иную конвенцию, но и когда со​гласно нормам международного частного права применимо право договаривающегося государства данной конвенции. Иначе говоря, если по сделке между контрагентом из страны А (участницы кон​венции) и контрагентом из страны Б (не участвующей в конвенции), применимым правом будет (по нормам международного частного права) признано право страны А, нормы конвенции будут примени​мы к данной сделке, хотя страна Б в конвенции не участвует;
· материально-правовые нормы конвенций диспозитивны (за исключением норм о соблюдении письменной формы соответ​ствующей сделки, если оговорка о письменной форме была сдела​на при вступлении в конвенцию государства - контрагента такой сделки). По существу, действует принцип свободы воли сторон при определении применимого к сделке права, включая возможность исключения действия и самих соответствующих конвенций;
· общим для конвенций является правило о толковании их предписаний, исходя из достижения единообразия их примене​ния и соблюдения добросовестности;

· общий подход действует и для решения проблем пробелов в положениях конвенций с использованием критериев соответст​вия общим принципам, на которых основаны конвенции, а при отсутствии таких принципов в соответствии с правом, примени​мым в силу норм международного частного права.
Следует подчеркнуть, что хотя действительно материально-правовые нормы названных конвенций, рецепированные в качест​ве норм внутреннего права, диспозитивны (за упомянутым изби​рательным исключением для письменной формы) для применения контрагентами соответствующих частно-правовых сделок, сами эти конвенции, безусловно, императивны для государств-участ​ников, которые обязаны инкорпорировать эти конвенции в свою внутреннюю систему права и поддерживать унифицированные нормы, не изменяя их в одностороннем порядке.

Неверно рассматривать нормы унификационных конвен​ций, в том числе рассмотренных выше, в качестве так называе​мых норм «прямого» действия, аргументируя это тем, что част​ные, физические и юридические лица могут прямо ссылаться на нормы конвенций при рассмотрении, к примеру, споров в суде или в арбитраже. Такая ссылка в практически-процессуальном смысле действительно выглядит как «прямая» ссылка непосред​ственно на норму конвенции. Строго юридически, однако, такого рода конвенционные нормы, хотя и остаются «автономными» и «генетически» международно-правовыми, действуют в нацио​нальном правопорядке в качестве норм национальных, не «пря​мо» конвенционных, но опосредованных, ставших национальны​ми для каждой из стран - участниц конвенции, причем иногда с оговорками.

То, что материально-правовой нормативный состав, к при​меру, Венской конвенции, регулирующий в каждой стране-уча​стнице частноправовые отношения по международным сделкам купли-продажи, представляет собой часть национального (торгово-контрактного) права каждой страны-участницы, хорошо иллюстрирует практика: в тех случаях, когда одна из сторон (а возможно, и обе стороны) сделки международной купли-про​дажи товара не является предприятием страны - участницы кон​венций, но в силу норм международного частного права приме​нимым к сделке правом оказывается право страны - участницы конвенции, будут применяться нормы этой конвенции. Однако не как таковой, а в качестве составной части национального пра​ва страны - участницы конвенции.

Гипотетическим примером может служить ситуация по сдел​ке между двумя сторонами, одна, скажем, - из Великобритании, другая - из Армении (оба государства на 2003 г. не участвуют в Венской конвенции). Применимым правом в силу соответствую​щих использованных судом или арбитражем коллизионных норм признано национальное право, скажем, России (страна - участ​ница Венской конвенции). Эта конвенция и будет фактически использована, ибо национальное право России для такого рода правоотношений - Венская конвенция. Совершенно очевидно, что при этом конвенция будет применяться не как таковая, с «пря​мым» действием, но как часть национального права России.
Общие условия поставок, имеющие правовое значение меж​государственного акта, успешно использовались в качестве эффек​тивного инструмента унификации материальных и коллизионных норм бывшими социалистическими странами. Речь идет, прежде всего, об Общих условиях поставок между организациями стран -членов СЭВ (ОУП СЭВ), действовавших с 1958 по 1991 г. в каче​стве облигаторного документа с высокой степенью унификации и регламентации контрактов внешнеторговой купли-продажи. В на​стоящее время ОУП СЭВ сохраняют значение действующего доку​мента для хозяйствующих субъектов России, Вьетнама, Монголии и Кубы, а в отношении других стран, входивших ранее в СЭВ, при​менимы в качестве факультативного документа.
ОУП СЭВ оставили заметный след как пример углубленной, детальной правовой разработки условий международной купли-продажи, опередивших по ряду технико-юридических параметров, аналогичные современные разработки (базисные условия перехода права собственности при основных способах транспортировки то​варов, обязательный порядок разрешения споров и т. п.). Остается достоянием и истории, и науки тот факт, что ОУП СЭВ были первым успешным опытом региональной комплексной унификации норм договора международной купли-продажи (поставки) товаров, вклю​чая и коллизионную привязку. Следует отметить также, что кроме ОУП СЭВ, применимых к поставкам товаров обычной номенклату​ры, действовали также Общие условия монтажа и оказания других технических услуг, связанных с поставками машин и оборудования между организациями стран - членов СЭВ (ОУМ СЭВ), а также Общие условия технического обслуживания (ОУТО СЭВ). Назван​ные документы вместе составляли единую нормативную систему, применительно к договорным правоотношениям из купли-продажи товаров.

Наряду с многосторонними ОУП СЭВ Советским Союзом практиковалось согласование на международном уровне двусторонних условий поставок: ОУП между организациями СССР и СФРЮ 1977 г.; ОУП СЭВ - Финляндия 1978 г.; ОУП СССР с КНДР 1981 г. и ОУП СССР с КНР 1990 г. По своей правовой природе и содержанию перечисленные общие условия довольно различны, что иллюстрирует диапазон соответствующих возможностей тако​го унификационного метода.

ОУП СССР - Югославия, изначально носившие факульта​тивный характер для применения по договоренности хозяйствую​щими субъектами, сохраняют это значение и сегодня.
ОУП СЭВ - Финляндия были разработаны для применения на факультативной основе при заключении договоров купли-продажи товаров между хозяйствующими субъектами из Финляндии, с одной стороны, и из стран - членов СЭВ, с другой. Эти Общие условия в качестве факультативного документа формально сохранили свое действие и сегодня. Хотя, как и упомянутые ОУП СССР - Югосла​вия, реально уступили свое место Венской конвенции 1980 г.
ОУП СССР - КНДР, будучи подписаны в качестве междуна​родного межведомственного договора, имеют формально обяза​тельный характер. В отличие от этого ОУП СССР - КНР, имею​щие также форму межведомственного договора, изначально но​сили диспозитивный или рекомендательный характер".
А. 1-6. Международные соглашения, обязывающие государ​ства-участники ввести в свое законодательство нормы, соответст​вующие положениям, обусловленным в данных соглашениях, но не обязательно текстуально идентичные.

Метод унификации посредством такого рода соглашений в наибольшей степени свойственен для норм публично-правового характера. В сфере международного торгового права это отно​сится особенно ко всему нормативному массиву, содержащему​ся в конвенционных документах, подпадающих под эгиду Все​мирной торговой организации, начиная с основного документа - Генерального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ). Так, к примеру, ст. V ГАТТ устанавливает принцип свободы транзит​ных перевозок грузов и освобождения их от всех таможенных пошлин, транзитных сборов, кроме сборов, соразмерных административным расходам и стоимости предоставляемых услуг. Кроме того, на транзитные перевозки распространяется режим наибольшего благоприятствования. Соответственно страны - участницы ГАТТ обязаны в своем национальном внешнеэконо​мическом правовом регулировании отразить предусматривае​мые ст. V ГАТТ положения.
В области международного имущественного права, в том числе международного права интеллектуальной собственности, данный унификационный метод - практически основ​ной. Примером может служить ст. V Всемирной (Женевской) конвенции об авторском праве 1952 г. В этой статье предусмат​ривается: «Авторское право включает исключительное право автора переводить, выпускать в свет переводы и разрешать пе​ревод и выпуск в свет переводов произведений, охраняемых на основе настоящей конвенции». Исходя из облигаторности этой конвенции суть процитированного положения ст. V состоит в том, что государства-участницы обязаны трансформировать ее в свое национальное законодательство, но не обязательно тек​стуально.

А.2. Односторонняя факультативная унификация
Это - издание, промульгация государством в одностороннем порядке национального законодательного акта, инкорпорирую​щего положения международного унификационного документа.
Примером может служить включение в Кодекс торгового мореплавания СССР 1968 г. основных положений Брюссельской конвенции об унификации некоторых правил о коносаментах (документах, содержащих условия договора морской перевоз​ки), хотя СССР не являлся участником этой Конвенции. Другогой пример: придание силы национального закона в Испании и Ира​ке Международным правилам толкования торговых терминов - Инкотсрмс. Хотя эти правила, разработанные Международной торговой палатой, представляют собой юридически вообще неправовой документ факультативного значения, принятие его двумя государствами в законодательном порядке означает самую на стоящую правовую унификацию их соответствующего правовой регулирования.

А.3. Односторонняя факультативная гармонизация
А.З-а. Принятие государством правового акта в силу добро​вольного исполнения международных рекомендательных прин​ципов и норм.

Наиболее показательным примером может служить реко​мендация Женевской конференции ООН по торговле и развитию 1964 г., направленная на предоставление развивающимся странам со стороны развитых стран режима преференциальных таможен​ных льгот (скидок с таможенного тарифа), но без распростране​ния таких льгот на сами развитые страны. Эта рекомендация по​служила отправной точкой для укоренившегося сегодня принципа преференциальности торговых условий для развивающихся стран. Конференция именно «рекомендовала» предоставление развиты​ми странами для развивающихся стран преференциальных льгот в определенных, отнюдь не в строго очерченных параметрах как по предметам льгот, так и по их размерам, но на основе некоторых правовых условий, общей «схемы» соответствующего преферен​циального режима.

По существу, и такие конвенционные международно-право​вые принципы, как наибольшее благоприятствование, националь​ный режим, недискриминация, взаимная выгода, наравне с прин​ципом преференциальности – суть принципы рекомендательные, нацеленные на гармонизацию общего режима международной торговли в широком смысле.

Издание государством национального правового акта, зако​на, воспринимающего положения принятого на международной основе типового (модельного) закона факультативного характера.
Метод разработки так называемых типовых (модельных) за​конов был применен впервые ЮНСИТРАЛ и получил широкое признание со стороны государств. В ЮНСИТРАЛ были разрабо​таны типовые законы:
· О международном коммерческом арбитраже 1985 г. (почти полностью рецепирован в Законе РФ 1993 г. о международном коммерческом арбитраже);

· О международных кредитовых переводах 1992 г.;
· О закупках товаров, строительных работах и услугах 1994 г.;
· Об электронной торговле 1994 г.;
· О трансграничной несостоятельности 1997 г.;
· Об электронных подписях 2001 г.
Модельный закон никаких международных обязательств (кроме - самое большее - рекомендательного характера) на го​сударства не налагает. И в том случае, когда государство вводит у себя закон, соответствующий модельному, - опять же межго​сударственных обязательств не возникает. Поэтому строго юри​дически данный метод нельзя отнести к международному право​творчеству. Единственное, что придает модельным законам «ме​ждународно-правовой» флер - это коллективное государственное творчество при их разработке.

Данный метод представляет собой наиболее гибкую, «мягкую» гармонизационную форму, однако ориентированную на правоустановительный (односторонне внутринациональный) эф​фект. Можно сказать - это правовая гармонизация в чистом виде. Государство в своем национальном законе может полностью тек​стуально инкорпорировать типовой закон, может взять из него лишь отдельные положения, может видоизменить отдельные формулировки, может, наконец, вообще не использовать типо​вой закон. Возможно, именно благодаря такой гибкости этот ме​тод находит наглядное применение. Например, Типовой закон об электронной торговле воспринят был в основных индустриально развитых странах.

Б. Неправовые методы
Такие методы гармонизации не предполагают при их ис​пользовании принятия государствами каких-либо национальных правовых актов, но позволяют коммерсантам (хозяйствующим субъектам) в рамках действующего законодательства и в силу действия принципа автономии воли при осуществлении своих гражданских прав использовать на факультативной основе гармонизационные документы в правоприменительном формате. Тако​го рода документы, хотя обычно именуются унификационными, правильнее рассматривать как гармонизационные. О действитель​ной унификации логически (в правовом смысле) говорить трудно, если стороны конкретных сделок на базе такого рода неправовых документов могут менять их условия каждый раз по своему ус​мотрению.

При этом их гармонизационный характер имеет предметом не право международной торговли в объективном смысле, но лишь вспомоществование закреплению субъективных прав и обя​занностей участников торгового оборота.

Речь может идти не о правоустановительной гармонизации, но о правоприменительной, т. е. использование, применение в силу национальных норм о частнодоговорной свободе неких «об​разцов», «моделей», факультативно, свободно выбираемых сто​ронами условий сделок. Но эти гармонизированные «образцы» ни в коей мере не являются правовыми нормами, как междуна​родными, так и национальными.

В этой связи определение такой гармонизации в качестве «частноправовой унификации» представляется некорректным. Это действительно частная, скорее гармонизация, чем унифика​ция, но - не правовая. Гармонизация частных субъективных пра​воотношений - не то же самое, что унификация частного права как такового.

Современным системам частного права, особенно регулиро​ванию обязательственных отношений, свойственна высокая сте​пень диспозитивизации, что выражает интересы свободного рын​ка и лежит в русле концепции торговой глобализации. Именно такие концептуальные факторы, по существу, служат стимулом и международных усилий в направлении унификационного как правоустановительного, так и правоприменительного движения.
В правовой доктрине этот процесс находит отражение и в крайних взглядах. Под обаянием успехов торговой и коммуника​ционной глобализации и широкого применения принципа авто​номии воли сторон в частноправовых обязательственных отно​шениях высказываются идеи, что на смену системам националь​ного права приходит самостоятельное правовое пространство. Основой его мыслится глобализованное право международных контрактов, возникающее, в частности, на базе типовых законов, типовых контрактов и признающееся саморегулирующимся и самодостаточным правовым инструментом. Речь идет уже не об унификации или гармонизации существующих правовых систем, но о новом самобытном праве. Право полагается зиждущимся на полной автономности и независимости от государств. Своего рода образцом служит «купеческое право» - lex mercatorium.
В связи с возрастанием значения контрактов как регулятора правоотношений роль контракта абсолютизируется. «Контрак​туализация» в идеале понимается как полное автономное регули​рование правоотношений «контрактом без права» (selfcontained contract, «lawless contract»). За контрактом признается, иными словами, сила самодостаточного источника права для отноше​ний между сторонами.

Сторонники «контрактуализации» считают, что возник но​вый источник права, а международные экономические отноше​ния представляют собой особо плодотворную почву для преодо​ления этатистской теории источников права, что, по мнению про​фессора Г.М. Вельяминова, недостаточно перспективно. Отзвуки «контрактуализации» присутствуют и в отечественной доктрине. СВ. Бахин, рассматривая возможности унификации посредством международных документов (типовые контракты и т. п.), направ​ленных на регулирование частноправовых (невластного характе​ра) коммерческих отношений и применяемых участниками этих отношений, относит эти документы к «субправу», а соответст​вующие регуляторы к «квазиправовым». Но если это - особое «субправо», остается непонятным вопрос о правовой унифика​ции и что и с чем при этом унифицируется.

Необходимо признать, что для новых подходов есть отчасти и реальная почва, заключающаяся в довольно спонтанном воз​никновении нового вида обязательственных правоотношений, за регулированием которых не поспевает право как таковое. Появ​ляются такие феномены, как «net codex» (для регулирования от​ношений пользователей Интернета), «ciber lex», «lex electronica» (в виртуальной сфере) и т. п. Соответствующие, не укладываю​щиеся в традиционные правовые рамки правоотношения, обес​печиваются внеюридическими санкциями, такими как отключе​ние от пользования «сетью» и т. п. В этой атмосфере возникла и «мода» на ревитализацию lex mercatoria (так называемое все​общее внегосударственное «купеческое право»), которое тоже появилось в свое время на переломном историческом этапе, когда традиционное римское право перестало служить эффективным средством и эталоном регулирования отношений раннего капи​тализма. Но, несомненно, и эти новации будут раньше или позже охвачены традиционным правовым порядком.

Еще в XVIII в. Ш. Монтескье писал, что законы должны быть приспособлены именно для той страны, для которой они созданы, и крайне редко, чтобы созданные для одной нации законы подхо​дили к другой. Необходимо, чтобы они соотносились с существом и принципами управления, установленными или которые только хотят установить, независимо от того, выражены ли они в виде по​литических законов или в виде законов гражданских. Они должны подходить законам страны, холодному, жаркому или умеренному климату, качеству почвы, расположению территории страны, се величине, образу жизни народов, тружеников, охотников или пас​тухов; они должны соответствовать той степени свободы, которая может быть предоставлена конституцией, религией и наклонно​стям ее обитателей, их численности, богатству, их торговле, их правам и манерам.

Все это актуально и сегодня. Этатизм в праве вполне жив как в самых высоко индустриально развитых государствах, так и в наименее промышленно развитых. «Успехи» глобализации от​нюдь не идут далее универсализации торгово-коммуникационных связей и никак не посягают на этатистские устои национальной государственности.

Представляется не вполне корректным унификационно «контрактуализировать» один лишь сектор национальных правовых систем (договорно-контрактное право) в условиях наблюдаемой сохранности строгого этатизма национальных правовых систем в целом, тем более в условиях процветающих регионализма и на​ционализма в ряде районов мира.

Апологетика контрактуализации абстрагируется от двух ис​ключительно важных обстоятельств.

Во-первых, автономия воли, свободы договора (контракта), торжествующие в современном обязательственном праве, очень далеки от столь же широкого принципиального подхода в сфере регулирования прав собственности, не говоря о публично-пра​вовом регламентировании в основном всей, включая торговую, социальной структуры общества. Не может быть полной победы индивидуалистической концепции автономии воли в «отдельно взятом» секторе, в договорном праве, внутри всей правовой сис​темы, сохраняющей достаточно жесткие ограничения такой ав​тономии в других секторах системы. Несмотря, казалось бы, на довольно широкий диапазон унификационно-гармонизационных мер и принятых документов, таковые представляют собой как по предметному охвату, так и по числу участвующих государств лишь небольшую часть всего остающегося в национальных рам​ках регулирования международной частной коммерческой дея​тельности. Практически даже в далеко интеграционно продвину​том Евросоюзе основной корпус гражданско-правового регулиро​вания, включая коммерческое, остается в компетенции отдельных государств. Глобального общего частноправового поля на обозри​мую перспективу не просматривается. Главное, принципиально вся диспозитивность, ее пределы базируются на дискреционной воле государства-законодателя.

Во-вторых, и это связано с первым приведенным тезисом, нельзя абстрагироваться от того, что «контракт без права» не может быть контрактом без контроля и защиты власти. Власть остается главным оплотом стабильности всей системы правоотношений в любом обществе. Контракт, не имеющий связи с какой-либо нацио​нальной правовой системой, в случае его неисполнения требует об​ращения к суду или международному арбитражу государства, кото​рое может обеспечить исполнение решения, это касается и испол​нения решения за рубежом. Должно быть либо соглашение между государствами об исполнении решений, либо, если это арбитраж, участие опять же соответствующего государства в Нью-Йоркской конвенции 1958 г. об исполнении иностранных арбитражных реше​ний. А что касается материального права, то существует понятие так называемых «абсолютно императивных норм» национального права, при нарушении которых невозможно получить решение на национальном уровне по соответствующему спору.
Однако не следует отрицать и полезность, прогрессивность и мобильность неправовых методов гармонизации, но не в отры​ве от роли государств в этом процессе, в том числе как частного права в целом, так и контрактного - в отдельности. Неправовые методы гармонизации, коль скоро не выражаются в возникно​вении международно-правовых норм с какой-либо минимально рекомендательной правовой силой (и внутригосударственных правовых норм), формально, с одной стороны, и не должны слу​жить предметом рассмотрения в рамках международного эконо​мического права. С другой стороны, гармонизационного значения неправовые, факультативного характера акты во многих случаях рождаются в результате деятельности межправительственных организаций - обстоятельство, которое нельзя игнорировать. Тс неправовые акты, которые создаются в неправительственных ме​ждународных учреждениях, или происходят из торговых обык​новений, или даже вообще являются плодом выработки лицами и учреждениями с частноправовым статусом, могут иметь весь​ма важное практическое значение, а также служить базой даль​нейшей их рецепции на межгосударственном уровне. Поэтому обойти вниманием неправовые методы международной торговой гармонизации представляется неверным. Тем более что, как от​мечено выше, имеют довольно широкое хождение идеи вообще замены национального и межгосударственного регулирования договорных частноправовых отношений регулированием на ос​нове «lex mercatoria», «контрактов без права» и т. п.
Можно выделить два основных метода неправовой гармони​зации: на межгосударственном и на негосударственном уровне.

Б.1. Разработка на межгосударственном уровне факульта​тивных принципов, правил, общих условий поставки и т. п. до​кументов для использования в международном частном торговом обороте.

По своей «генетической» и обязывающей природе докумен​ты, рождающиеся на основе рассматриваемого метода, как будто бы мало отличаются от так называемых типовых (модельных) законов ЮНСИТРАЛ. Документы, рождающиеся на основе рассматриваемого метода, так же, как и типовые законы, являются плодом деятельности межправительственных учрежде​ний (ЮНКТАД, ЮНИДРУА, ЮНСИТРАЛ); так же имеют в ко​нечном итоге гармонизационное назначение.

Существенное отличие их от типовых законов состоит в том, что документы такой межгосударственной факультативной гар​монизации:

· во-первых, не предполагают и не рассчитаны на какое-либо рецепирование, принятие, одобрение государственной вла​стью (в отличие от типовых законов);

· во-вторых, эти документы предназначаются для факуль​тативного использования непосредственно национальными ча​стными лицами - коммерсантами по их усмотрению в качестве документов не нормативно-правовых, но вспомогательного, пра​воприменительного свойства.

Наиболее значительным достижением метода межгосударст​венной неправовой гармонизации являются Принципы международ​ных коммерческих договоров ЮНИДРУА. Доктрина (А.С. Комаров и др.) дает Принципам ЮНИДРУА исключительно высокую оцен​ку, рассматривая их в качестве совершенно нового универсального подхода к унификации права международной торговли, как про​образ будущего частноправового порядка. Принципы не являются международным договором или типовым контрактом, согласован​ным коммерческими предпринимательскими структурами. Хотя они разрабатывались под эгидой межправительственного ЮНИДРУА, фактически - это плод высококвалифицированной работы наиболее компетентных, выступавших в личном качестве экспертов-юристов из многих стран с разными правовыми системами. В результате уда​лось согласовать общие подходы заключения и реализации между​народных, но именно коммерческих контрактов, приемлемые для всех правовых систем. Оставлены пока за рамками Правил вопросы недействительности контрактов ввиду различий их решения в раз​ных национальных правовых системах, также как регулирование внутренних, в том числе потребительских сделок. Гибкость подхода
к регулированию коммерческих контрактов (возможно, и не только международных) в полном соответствии с принципом свободы воли сторон договора (контракта), позволяет свободно отступать от Пра​вил, видоизменять их в конкретных сделках.

Принципы нашли не только широкое применение путем включения их в контракты, но и в судебной и арбитражной прак​тике (в частности, при устранении пробелов в контрактах); как ориентир при толковании конвенционных норм, например Вен​ской конвенции 1980 г. и т. п.; как основа при разработке нового национального законодательства. По сравнению с Венской кон​венцией Принципы по предмету регулирования охватывают не только отношения из договора купли-продажи, но, по сути, - из любых коммерческих контрактов.

Принятие Принципов ЮНИДРУА, несомненно, представ​ляет собой важный успех гармонизации права международных коммерческих контрактов. Вместе с тем Принципы свидетель​ствуют и о той неуступчивости и осторожности, которая свойст​венна государствам в деле слишком далеко идущей действитель​но правовой унификации (гармонизации) национального права, даже сравнительно в ограниченном его секторе коммерческого контрактного права.

Аналогичное Принципам ЮНИДРУА значение с точки зре​ния необлигаторности имеют многочисленные факультативного значения Общие условия поставок, принятые в рамках Европей​ской экономической комиссии ООН (ЕЭК) по экспортным постав​кам машинного оборудования; поставкам и монтажу машинного оборудования; для экспорта и импорта потребительских товаров длительного пользования и других металлоизделий серийного производства, а также для зерновых, цитрусовых продуктов, для картофеля, пиломатериалов, топлива, металлопродуктов, для сде​лок подряда. Всего в рамках ЕЭК принято несколько десятков по​добных общих условий, типовых контрактов и руководств по со​ставлению контрактов - все с факультативным характером и при​годностью для географически универсального использования.
В этой связи необходимо отметить, что по данным Инфор​мационного агентства ИТАР-ТАСС от 8 августа 2005 г., приводимым со ссылкой на Федеральную таможенную службу, им​порт Российской Федерации из стран дальнего зарубежья за семь месяцев 2005 г. вырос на 34,3% и достиг 40,647 млрд долл. В июле 2005 г. стоимостной объем импорта товаров из стран дальнего зарубежья составил 6,95 млрд долл. и по сравнению с июлем 2004 г. увеличился на 35,7%. Импорт машинострои​тельной продукции увеличился на 44,9%, текстильных изделий и обуви - на 12,9%, продовольственных товаров и сырья для их производства - на 32,3%, химической продукции - на 23,7%.
Так, например, в импорте продовольственных товаров за​купки сахара возросли в 2,4 раза, зерновых культур - на 54,9%, масла растительного - на 53,9%, мяса и субпродуктов - на 50,3%, алкогольной и безалкогольной продукции - на 18,7%, молоч​ных продуктов - на 14,6%, а закупки .табака остались на уровне июля 2004 г. Учитывая столь бурный рост торговых импортно-экспортных операций в нашей стране, необходимо совершен​ствовать отечественную нормативную базу, регулирующую порядок и правила заключения и реализации внешнеторговых контрактов, унифицируя и гармонизируя ее нормы с нормами международно-признанных нормативных актов.

Факультативные Принципы ЮНИДРУА приобретают значе​ние облигаторных контрактных условий, включаемых в конкрет​ные сделки, в рамках возможностей, предоставляемых диспозитивными нормами национального гражданского или торгового законодательства. Если Принципы не включены в частный ком​мерческий контракт, действуют сами национальные диспозитивные нормы.

В отличие от Принципов Общие условия поставок ЕЭК и подобные им документы представляют собой готовую, но тоже факультативную проформу контракта в целом и нацелены более на торгово-прикладное применение.

Другим примером неправовой, факультативной гармониза​ции в рамках межправительственных учреждений могут служить, в частности, разработанные в ЮНКТАД Правила ООН по между​народному компьютерному обмену для администрирования, ком​мерции и транспорта (UNEDIFACT). В Международном морском комитете были в 1990 г. приняты Унифицированные правила для морских накладных и Правила для электронных коносаментов; в ЮНСИТРАЛ - Правовое руководство во встречной торговле и Правовое руководство по электронном переводу средств 1987 г.
Б.2. Разработка на неправительственном уровне факультатив​ного характера правил, типовых контрактов, общих условий и т. п. для использования в международном частном торговом обороте.
Б.2-а. Документы, разрабатываемые на многосторонней ос​нове, в том числе в рамках международных неправительственных учреждений, профессиональных и предпринимательских ассо​циаций и т. п.

Формально-юридически такого рода документы прямого от​ношения к международному экономическому праву не имеют. Нет права там, где нет правовых норм, а таковые, естественно, на не​правительственном уровне рождаться не могут. Однако в реальной жизни грани довольно условны. Известна, к примеру, разработка упомянутых Правил в межправительственном ЮНИДРУА, а фак​тически - на экспертном уровне. Та же практика применяется и в ЮНСИТРАЛ и в других межправительственных учреждениях. Правда, разработанные таким образом документы затем, даже и без придания им правонормативного значения, все же «освяща​ются» авторитетом самого межправительственного учреждения.
По существу, метод экспертной разработки документов в не​правительственных организациях, например в Международной торговой палате (МТП), ничем не отличается, кроме того, что нет «ореола» межгосударственности, что, однако, в смысле факульта​тивности соответствующих документов, дела не меняет.
Особенно богата практика выработки документов неправо​вой гармонизации в МТП. Наиболее ярким примером являют​ся Международные правила толкования торговых терминов - Инкотермс-2000. Эти Правила посвящены такому важному в по​вседневной международной коммерческой торговле вопросу, как единообразно толковать широко используемые контрактные ус​ловия поставки товаров (СИФ, ФОБ, ФАС и т. д.) в части понима​ния момента исполнения поставки и перехода рисков с продавца на покупателя, оплаты расходов по транспорту и страхованию грузов и т. д. По существу, Инкотермс - частная, но авторитетная кодификация сложившейся практики, более того, можно считать, кодификация торговых обычаев.

Хотя Инкотермс факультативны, т. е. формально применимы и обязательны (в качестве условий частноправовой сделки) лишь при ссылке на них в контракте, но даже когда такой ссылки нет (а это нередко), с большой очевидностью при возникновении и рассмотрении спора в суде или в арбитраже не обойдут внима​нием Инкотермс. В России они, по сути, признаются в качестве обычно-правовых норм.

Их правовое унификационное значение хорошо иллюстри​руется упоминавшимися уже фактами промульгации Инкотермс в национальный правопорядок Ирака и Испании.
В Комиссии по коммерческой деятельности Международ​ной торговой палаты (МТП), что касается гармонизации частно​го права международной торговли, были разработаны:
· Типовой коммерческий агентский контракт (публ. МТП № 496) и Руководство по составлению коммерческих агентских контрактов (№ 410);

· Типовой дистрибьюторский контракт (№ 518) и Руково​дство по составлению международных дистрибьюторских кон​трактов (№ 44IE);

· Типовой контракт купли-продажи готовых изделий, пред​назначенных для перепродажи (№ 500);

· Типовой контракт международного франчайзинга (№ 557);
· Типовой контракт случайного посредничества (№ 619);
· образцовые оговорки для коммерческих контрактов по разрешению споров;

· краткие наставления и рекомендации по форс-мажору, по предотвращению мошенничества в международной торговле и т. д.
Кроме контрактов собственно в сфере торговли товарами и ус​лугами, в МТП подготавливаются гармонизационные документы и в других сферах, в том числе в финансово-расчетной, в том числе:
•
Унифицированные правила и обычаи для документарных
аккредитивов 1993 г.;

· Руководящие замечания к стандартным формам докумен​тарного кредита (Док. 416 МТП);

· Стандартные заявки на документарный кредит и Руково​дящие замечания для заявителей на кредит (Док. 416 А МТП);
· Международные правила по инкассо 1978 г.;
· Унифицированные правила для договорных гарантий 1978 г.;
· Унифицированные правила для гарантий по первому тре​бованию (Док. 458).

Совместно с Европейской экономической комиссией МТП разработаны Унифицированные правила поведения при между​народной передаче торговых данных средствами компьютерной связи (1988 г.).

Кроме МТП аналогичного характера работа, к примеру, ве​дется в рамках Международной федерации инженеров-консуль​тантов (FIDIC). Ею в 1999 г. были приняты Новые типовые усло​вия отдельных видов договора на строительство (взамен преж​них Типовых условий отдельных подрядных договоров).
Наконец, нельзя не упомянуть вековую практику еще с конца XIX в. разработки типовых проформ чартеров (договоров фрах​тования судов) в рамках Балтийской и международной морской организации (БИМКО) и документов так называемых линейных конференций.

Б.2-6. Документы и неписаные правила многостороннего и одностороннего характера, практика заключения частных типо​вых коммерческих контрактов, доктринальных разработок, обоб​щения торговых обыкновений, узансов и обычаев и т. п.
Под термином «узанс» (usage) понимают коммерческий тор​говый обычай, дополняющий в некоторых отношениях условия контракта. В коммерческой практике используется понятие «тор​гового обыкновения», т. е. заведенного порядка или фактически установившегося в торговых отношениях правила, которое ис​пользуется для определения воли сторон, прямо не выраженной в контракте. Узанс учитывается постольку, поскольку стороны зна​ли о его существовании и имели его в виду, заключая контракт. Обращаем Ваше внимание на то, что английское слово «usance» к «узансу» не относится и означает «срок уплаты векселя, установ​ленный торговым обычаем».

Если рассмотренные выше неправовые методы факультатив​ной гармонизации частных правоотношений (но не собственно частного права и тем более не международного экономическо​го права) можно считать все же международной гармонизацией, то методы под настоящей рубрико юри​дически никак нельзя признать международно-гармонизационными, как, к примеру, нельзя считать международными нормами национальные законы США эктратерриториального действия: за​коны Хелмса-Бэртона и Д'Амато.

Рассматриваются здесь соответствующие методы только ввиду настойчивых в западной доктрине усилий ввести в оборот понятия «транснационального права», lex mercatoria, «контрактов без права» и т. п., не имеющих отношения к классическому меж​дународному (экономическому) праву. Разумеется, трудно пред​сказать, в каком направлении с учетом концептуальной экспан​сии торгового глобализма пойдет развитие. Как было подмечено неким исследователем, в международном праве трудно провести какую-то новацию без поддержки супердержавы - США, но зато их инициативы проводятся довольно эффективно. Это, однако, еще далеко не означает неизбежности перемены основных ус​тоев, принципов международного права. В этом, очевидно, пока никто, включая и сами США, не заинтересован. Поэтому и все доктринальные изыскания в части lex mercatoria и т. п. остаются пока в научных трудах, но отнюдь не находят прямого выражения в международно-правовой нормативной практике.
В чем, действительно, коллективно заинтересованы индуст​риальные страны, это, во-первых, в выводе своих международ​ных частноправовых операций из-под действия нежелательных иностранных правовых систем (развивающихся стран). Этот ин​терес, по сути, присутствует и в попытках создать некое внена​циональное (транснациональное) право, причем именно в сфе​ре международных частноправовых коммерческих отношений Во-вторых, ослабить применение принципа абсолютного юрисдикционного иммунитета государств в так называемых «диагональных» отношениях. В этом последнем направлении опреде​ленный успех в виде концепции функционального иммунитета государства практически достигнут. С признанием же вненацио​нального права пока дело не получается, трогать многовековую «этатистскую» концепцию права достаточно опасно для любого, даже самого сильного государства. Любое право, если даже и не всегда отвечает идеалам добра и справедливости, все же обычно обеспечивает некий баланс выгод сторон правоотношений. Если же ограничить полностью определение всех прав и обязанностей сторон исключительно контрактом между ними, такая полная свобода воли в контрактных отношениях, вне протекции пози​тивного права, легко может обернуться свободой воли сильной стороны, фактически диктующей свою волю слабому партнеру. Уход от права - есть возврат к бесправию.
Главным образом, речь идет о так называемом всеобщем внегосударственном «купеческом праве» (lex mereatoria), это самодов​леющее значение контракта в качестве единственного «источника права» для сторон. И это, особенно «типовые контракты», разра​батываемые не в многостороннем институализированном порядке, но, возможно, в двустороннем и даже в односто​роннем порядке, в том числе фирменные проформы сделок. Сюда можно отнести и проформы, применяемые транснациональными корпорациями или национальными коммерческими ассоциация​ми (например, Британской конфедерацией шерсти и т. п.). Это мо​гут быть проформы сделок долговременно используемых автори​тетными специализированными фирмами, например, британским «Ллойд» - в области страхования. Широкое поле при этом для применения всевозможных международных, национальных, ло​кальных, портовых и т. п. обычаев, узансов, обыкновений.
Что касается такого рода обыкновений и обычаев, то сразу же необходимо сделать следующую оговорку: речь идет не об обычно-правовых нормах международно-экономического права. Аналогично обычному праву в национальных правовых систе​мах в новое время международный обычай все более уступает и в международном публичном праве место писаному, прежде все​го контрактному, праву. Это тем более свойственно такой сравнительно молодой отрасли, как международное экономическое право. В доставшемся этому праву из прошлого обычно-право​вого наследия классик международного права Г. Шварценбергер (Великобритания) усматривает лишь два принципа МЭП, осно​вывающихся на обычае: свобода морей во время войны и мира и минимальный стандарт режима иностранцев, если не реализу​ется принцип национального режима. А другой маститый меж​дународник Я. Броунли (Великобритания) вообще считает, что обычай играет лишь ограниченную роль в области регулирова​ния международных экономических отношений, так как поддер​жание стандартов международной публичной политики - это не та проблема, к которой можно просто подойти через обычное право.

Показательно, что даже такие возникшие из обычая и, ка​залось бы, давно укоренившиеся основные принципы междуна​родного, в том числе экономического права, как уважение госу​дарственного суверенитета, равноправия, обязательного соблю​дения международных договоров и др., - государства стремятся до сего времени снова и снова включать и закреплять как в свою двусторонних договорах, так и в многосторонних документах, в том числе таких, как Устав ООН, Декларация ООН о принципах международного права 1970 г., Декларация принципов, содержащихся в Заключительном акте по безопасности и сотрудничеству в Европе 1975 г. и т. д.

Но речь идет об обычаях, узансах, обыкновениях международных частноправовых отношений. Поэтому нет необходимости углубляться здесь в эту специальную тематику, являющуюся предметом изучения в международном частном праве (И.С. Зыкин, Р. Гуд и др.). Достаточно подчеркнуть, что частноправовые обычаи, обыкновения и т. п., которые охотно включаются в так называемое вненациональное, «транснациональное право», в «lex mercatoria» и т. п., нет никаких действительно правовых оснований подводить под публично-правовое регулирование в рамка: международного экономического права.

В результате глубокого и всестороннего изучения новых течений в западной и отечественной правовой доктрине и в международной частноправовой практике под углом зрения использо​вания разнообразных средств и методов правового регулирования международных коммерческих контрактов профессор Н.Г. Вилкова приходит к выводу о целесообразности отбора для ориента​ции малых и средних отечественных предприятий (учитывая их недостаточную правовую подготовку) лишь таких инструментов, как: международные конвенции с участием России, российское гражданское право, Принципы ЮНИДРУА, иностранное право. С этим можно согласиться, но с двумя оговорками:
· во-первых, в приведенный перечень, на наш взгляд, по​лезно, кроме Принципов ЮНИДРУА, включить также и иные факультативного значения документы, разрабатываемые как на межправительственной, так и неправительственной достаточно авторитетной основе. Уклонение от их использо​вания может существенно сузить деловые возможности предпри​ятий. При этом, однако, важно, чтобы пользователи никогда не упускали из виду сугубо факультативное значение соответствую​щих документов, т. е. сознавали, что могут брать из них то, что им выгодно, и исключать, что невыгодно;

· во-вторых, эту рекомендацию представляется оправдан​ным обратить не только к мелким и средним отечественным пред​приятиям, но и к более крупным. Вряд ли, к сожалению, в них уровень довольно специальной юридической подготовленности существенно отличается более высокой квалификацией, чтобы свободно ориентироваться в тонкостях «lex mercatoria» и «контрактуализации».

Единственное, против чего хотелось бы предостеречь, - это включение в контракты в качестве применимого права неких об​щих торговых принципов, «lex mercatoria» и т. п. Конечно, при такой отсылке суд или арбитраж могут использовать «доброкаче​ственный» материал, например Принципы ЮНИДРУА, но могут использовать и иные источники, менее добротные. Квалифициро​ванному и искушенному юристу-адвокату доступно в кладовых «lex mercatoria» найти и некие местные узансы, и старинные су​дебные прецеденты, и аналогии с другими подобными сделками, прибегнуть к свидетельствам соответствующих экспертов и т. п., чтобы, пользуясь всем этим (что далеко не всякому «по силам»), добиться положительного для своего клиента исхода дела.
Еще одним, весьма значимым аспектом правового обеспе​чения торговой революции является заключение большого числа международных соглашений по различным вопросам торговой (внешнеторговой) деятельности. Ряд соглашений принят в каче​стве конвенций Организации Объединенных Наций (ООН). Так, первоочередное значение имеет упомянутая выше Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров, так называемая, Венская конвенция. По правилам указанной Венской конвенции ООН заключаются все внешнеторговые сделки, если только они не подпадают под другие соглашения.
К другим, не менее значимым конвенциям ООН относятся, в частности:
· Конвенция ООН о мерах, направленных на запрещение и предупреждение незаконного ввоза, вывоза и передачи права собст​венности на культурные ценности. Принята Генеральной конференцией на шестнадцатой сессии в Париже 14 ноября 1970 г.;
· Конвенция ООН о сроках исковой давности в международной купле-продаже товаров (UnitedNations Convention On Th Limitation Period In The International Sale Of Goods). Нью-Йорк 1974; Вена, 1980.

Большое число соглашений подготовлено комиссиями и организациями под эгидой ООН. Таковы, прежде всего, ЮНКТАД Конференция ООН по торговле и развитию; ЮНСИТРАЛ – Комиссия ООН по праву международной торговли.

Перечислим наиболее значимые и важные с точки зрения изучаемого курса нормативные документы ООН, широко применяемые на практике:
· Общие условия Европейской экономической комиссии Организации Объединенных Наций международной купли-продажи сухих (очищенных и неочищенных) и сушеных фруктов № 41. Приняты в 1979 г.;
· Общие условия экспортных поставок машинного оборудования, выработанные под руководством Европейской экономической комиссии Организации Объединенных Наций, № 574. При​няты в Женеве в декабре 1955 г.;

· Правовое руководство ЮНСИТРАЛ по международным встречным торговым сделкам. Подготовлено на двадцать пятой сессии Комиссии ООН по праву международной торговли (ЮН​СИТРАЛ) 4-22 мая 1992 г.;

· Согласительный регламент Комиссии Организации Объеди​ненных Наций по праву международной торговли. Утвержден ре​золюцией Генеральной Ассамблеи ООН 35/52 от 4 декабря 1980 г.
Международные соглашения унифицируют порядок приме​нения цен и тарифов, стандартизации и сертификации товаров, закрепляют общие правила перевозок грузов. В результате товар​ное обращение в разных странах осуществляется по все более взаимосогласованным правилам.

К наиболее значимым из документов, закрепляющим такие правила, в том числе относятся следующие:
· Брюссельская конвенция об унификации некоторых пра​вил о коносаменте (Гаагские правила). Заключена в Брюсселе 25 августа 1924 г. (Ред. 21.12.1979);

· Гаагская конвенция о праве применительном к довери​тельной собственности и ее последующем признании. Заключена в Гааге 1 июля 1985 г.;

· Единообразный закон о заключении договоров междуна​родной купли-продажи товаров {Uniform Law on the Formation of Contracts for the International Sale of Goods (ULF)). Гаага, 1964;
· Единообразный закон о международной купле-продаже товаров (Uniform Law on the International Sale of Goods (ULIS)). Гаага, 1964;

· Конвенция для унификации некоторых правил международ​ных воздушных перевозок. Заключена в Монреале 28 мая 1999 г.;
· Конвенция об унификации некоторых положений патент​ного права. Заключена в Страсбурге 27 ноября 1963 г.;
· Конвенция о единообразном законе о заключении догово​ров о международной купле-продаже товаров. Заключена в Гааге 1 июля 1964 г. (вместе со «Статусом Конвенции о единообразном законе о заключении договоров о международной купле продаже товаров» (Ред. 31.12.1994 г.));

· Конвенция о законе, применимом к передаче права собст​венности при международной купле-продаже товаров. Заключена в Гааге 15 апреля 1958 г.;

· Конвенция о защите прав инвестора. Заключена в Москве 28 марта 1997 г.;

· Конвенция о праве, применимом к агентским соглаше​ниям {Convention on the Law Applicable to Agency). Заключена в Гааге, 1978;

· Конвенция о праве, применимом к договорам международ​ной купли-продажи товаров. Заключена в Гааге 22 декабря 1986 г.;
· Конвенция о праве, применимом к договорным обязатель​ствам {ЕС Convention on the Law Applicable to Contractual Obliga​tions). Заключена в Риме, 1980;

· Конвенция о праве, применимом к международной купле-продаже товаров (Convention on the Law Applicable to International Sales of Goods). Заключена в Гааге 15 июня 1955 г.;
· Конвенция о представительстве в международной купле-продаже товаров (Convention on Agency in the International Sale oj Goods). Принята на дипломатической конференции в Женеве 17 фев​раля 1983 г.;

· Конвенция, отменяющая требование легализации ино​странных официальных документов. Заключена в Гааге 5 октября 1961 г.;

· Международная конвенция об унификации некоторых правил, касающихся морских ипотек и морского закладного пра​ва. Заключена в Брюсселе 27 мая 1967 г.;

· Общие условия поставок товаров из стран - членов Совета экономической взаимопомощи в Финляндскую республику и т Финляндской республики в страны - члены Совета экономиче​ской взаимопомощи (ОУП СЭВ - Финляндия), ноябрь, 1978;
· Общие условия поставок товаров между организациями стран - членов СЭВ 1968/1988 гг. (ОУП СЭВ 1968/1988 гг.).
Весьма серьезно активизировалась в последние десятилетия деятельность Международной торговой палаты и других, не менее авторитетных общественных организаций по обобщению обычаев торгового оборота и их документированию в своих из​даниях. Они касаются определения условий договоров, поряд​ка расчетов и других вопросов. Таковы, например, Инкотермс в ред. 2000 г., типовые дистрибьюторские и агентские соглашения, правила об аккредитивах, чеках, инкассоо и др., о чем достаточ​но подробно, с примерами, речь шла выше.

Довольно много сложностей на практике вызывают вопро​сы, непосредственно связанные с применением и применимо​стью торговых обычаев. Наиболее точную и вместе с тем все​объемлющую характеристику по этому поводу, с нашей точки зрения, привел В.А. Канашевский15, который в частности, пишет, что в специальной литературе международный торговый обычай характеризуется как единообразное правило поведения, сложив​шееся в практике международной торговли в результате неод​нократного воспроизведения одних и тех же действий. О нем говорят как о единообразной международной обычно-правовой норме гражданско-правового характера. Для квалификации пра​вила в качестве международного торгового обычая необходимы два обстоятельства:

1) устойчивая единообразная практика международной тор​говли;
2) санкционирование государством такой практики, а имен​но: возникающего на ее основе правила поведения.
Например, в России торговые обычаи, в том числе между​народные, признаются источником права наряду с российскими нормативными актами, международными договорами Российской Федерации, общепризнанными принципами и нормами междуна​родного права. В частности, согласно п. 1 ст. 1186 ГК РФ право, подлежащее применению к отношениям, осложненным иностран​ным элементом, определяется на основании международных до​говоров, федеральных законов и обычаев, признаваемых Россией. В соответствии с п. 3 ст. 28 Закона РФ от 7 июля 1993 г. «О международном коммерческом арбитраже» третейский суд принимает решение в соответствии с условиями контракта и с учетом торго​вых обычаев, применимых к данной сделке. Представляется важ​ным отметить, что под источниками права (sources of law) понима​ют акты компетентных государственных органов, устанавливаю​щие нормы права, внешние формы правотворческой деятельности государства, с помощью которой воля законодателя становится обязательной к исполнению. Данное определение примерно соот​ветствует толкованию этого термина в странах континентального права в отличие от прецедентного права, в котором основным ис​точником права является судебный прецедент.

Приведем основные виды источников права, характерные для обеих правовых систем:

1) правовой обычай;
2) прецедент (судебный или административный), сохранив​ший свое значение в странах англосаксонской правовой системы;
3) нормативный акт - самое важное место среди норматив​ных актов занимает закон;
4) нормативный договор - соглашение между различными субъектами права, в котором содержатся нормы права (например, коллективный договор между администрацией и служащими предприятия).
Согласно п. 1 ст. VII Европейской конвенции о внешнетор​говом арбитраже при разрешении дела «арбитры будут руково​дствоваться положениями контракта и торговыми обычаями». Согласно п. 1 ст. 9 Венской конвенции о договорах международ​ной купли-продажи товаров 1980 г. «стороны связаны любым обычаем, относительно которого они договорились, и практикой, которую они установили в своих взаимных отношениях». По​нятие «обычай» характеризует положения любых документов, на которые ссылаются стороны в своем контракте. Например, сославшись в контракте на Инкотермс (Международные правила толкования торговых терминов), стороны в дальнейшем руково​дствуются их положениями как условиями контракта. Посколь​ку нормы Венской конвенции носят диспозитивный характер и уступают перед договорным регулированием (ст. 6), положения соответствующих документов, на которые сделана ссылка, будут иметь приоритет над положениями указанной Конвенции. В то же время в п. 2 ст. 9 Венской конвенции речь уже идет о классиче​ском международном торговом обычае, который применяется к отношениям сторон как диспозитивная правовая норма, т. е. не​зависимо от ссылки на него в контракте: «При отсутствии дого​воренности об ином считается, что стороны подразумевали при​менение к их договору или его заключению обычая, о котором они знали или должны были знать и который в международной торговле широко известен и постоянно соблюдается сторонами в договорах данного рода в соответствующей области торговли».
О признании государством международного торгового обы​чая свидетельствует и практика судебных органов данного госу​дарства. Так, Высший Арбитражный Суд РФ в Информационном письме Президиума ВАС РФ от 25 декабря 1996 г. № 10 «Обзор практики разрешения споров по делам с участием иностранных лиц» констатировал: «Арбитражный суд при решении спора применяет обычаи в сфере международной торговли».
Для международного торгового обычая, как и любого друго​го источника права, характерен признак общеобязательности. Он характеризуется также общепризнанностью. Как правовая норма обычай должен быть широко известен, в противном случае заин​тересованной стороне придется доказывать его существование. Вместе с тем устная форма, присущая обычаям, препятствует их единообразному толкованию и применению, не говоря уже о том, что затрудняется сам процесс доказывания их существования. Для установления содержания  стороны, например, зачас​тую обращаются к литературным источникам. Например, решение Внешнеторговой арбитражной комиссии при Торгово-промышленной палате СССР от 17 декабря 1955 г. по иску фирмы «Этаблиссман Христиан Веертс» к В/О «Союзпромэкспорт» // Арбитражная практика. Часть II. Решения Внешнеторговой арбитражной комиссии при Торгово-промышленной палате СССР 1951-1958 гг. / Сост. А.И. Шпектров. - М., 1972. С. 65-68.

Таким образом, основной недостаток в использовании тор​говых обычаев состоит в их устной форме, которая порождает различное толкование. Собирание и систематизацию обычаев и обыкновений в международной торговле в целях их единообраз​ного толкования осуществляет Международная торговая палата (МТП), которая фиксирует обычаи в письменных сборниках (Инкотермс, Унифицированные правила и обычаи для документар​ных аккредитивов и т. д.). Такие сборники самостоятельной юри​дической силы не имеют, но применяются при наличии ссылки на них в контракте. В литературе подобные акты именуются еще торговыми обыкновениями, основная характеристика которых состоит в том, что правила, в них содержащиеся, считаются вхо​дящими в состав волеизъявления сторон по сделке в случае соот​ветствия их намерениям.

Следовательно, чтобы правовая норма применялась правиль​но и единообразно, предпочтительно изложить ее письменно. При этом под письменной формой (в юридическом смысле) понимает​ся письменное закрепление правила в каком-либо официальном источнике - законе, конвенции и др. Фиксация правила в каком-либо документе, не носящем официального характера, например в частном сборнике, не может признаваться письменной формой. В этом смысле изложение обычного правила в Инкотермс или ином подобном сборнике не означает, что оно приобрело пись​менную форму в юридическом смысле.

Вопрос о соотношении обычаев и нормативных актов Россий​ской Федерации зависит от толкования таких категорий, как обы​чай, торговый обычай, обычай делового оборота. В ст. 5 ГК РФ да​ется легальное определение обычая делового оборота, под которым понимается «сложившееся и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило поведения, не предусмотренное законодательством, независимо от того, зафик​сировано ли оно в каком-либо документе». Кроме того, согласно ст. 309 ГК РФ «обязательства должны исполняться надлежащим образом в соответствии с условиями обязательства и требованиями закона, иных правовых актов, а при отсутствии таких условий и тре​бований - в соответствии с обычаями делового оборота или иными обычно предъявляемыми требованиями»; исходя из чего в литературе справедливо замечается, что «обычаи делового оборота» явля​ются разновидностью «обычно предъявляемых требований», вы​ступают как обычаи в сфере предпринимательской деятельности.
В совместном постановлении пленумов Верховного Суда РФ и Высшего Арбитражного Суда РФ от 1 июля 1996 г. № 6/8 «О некоторых вопросах, связанных с применением части первой Гражданского кодекса Российской Федерации» говорится, что под обычаем делового оборота следует понимать «не предусмот​ренное законодательством или договором, но сложившееся, т. е. достаточно определенное в своем содержании, широко приме​няемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило поведения, например, традиции исполнения тех или иных обязательств и т. п.».

Вопрос о соотношении обычая и других регуляторов граж​данских отношений разрешен в той же ст. 5 ГК РФ: обычаи де​лового оборота применяются только в той части, в которой они не противоречат императивным нормам гражданского законода​тельства или договору. Причем в договорных отношениях перед обычаем имеют приоритет и диспозитивные нормы закона (п. 5 ст. 421 ГК РФ). При этом М.Г Розенберг считает, что, «приме​няя отечественное законодательство к отношениям по договору международной купли-продажи, следовало бы исходить из при​оритета обычая делового оборота над диспозитивной нормой за​кона».

По общему мнению, «в силу п. 2 ст. 427 ГК РФ как обычаи делового оборота к отношениям сторон применяются примерные условия, разработанные для договоров соответствующего вида и опубликованные в печати, если в договоре нет ссылки на эти ус​ловия». И далее: «В силу ст. 431 ГК РФ обычаи делового оборота входят в число тех обстоятельств, которые должны учитываться судом: для определения содержания при выяснении действитель​ной общей воли его сторон», из чего «можно сделать вывод, что отечественным законодательством обычаи делового оборота от​несены: к подразумеваемым условиям, которые стороны должны иметь в виду при заключении договора».

Обычаи в сфере внешнеторговой поставки связывают, как правило, с Инкотермс, которые предназначены для единообраз​ного понимания и применения торговых терминов, используемых в международном коммерческом обороте. «Такие термины, став обычаем в международной торговле, в известной степени упро​стили и стандартизировали продажу товаров за рубеж». Торго​вые термины Инкотермс содержат указания на важные вопросы, касающиеся исполнения договоров купли-продажи: распределе​ние обязанностей сторон - продавца и покупателя - по заключе​нию договоров перевозки и страхования, выполнению погрузочно-разгрузочных работ, оплате таможенных расходов, получению экспортных и импортных лицензий и др. Правила фиксируют мо​мент исполнения продавцом своих обязанностей по договору, а также момент перехода риска случайной гибели (повреждения) товара с продавца на покупателя.

Ссылка в контракте на Правила делает их контрактными ус​ловиями. Соответственно, вопрос соотношения положений Инко​термс и национального законодательства, Инкотермс и междуна​родных договоров - это вопрос соотношения конкретного договора (контракта) с указанными источниками права. Коль скоро положе​ния контракта действуют в пределах, определяемых международ​ным договором и национальным законодательством, то и соответ​ствующие условия Правил применяются в пределах, заданных вы​шеуказанными источниками права. Таким образом, юридическая возможность существования и применения Инкотермс заложена в принципе диспозитивности регулирования прав и обязанностей по внешнеэкономической сделке.

Необходимо отметить, что существование международного торгового обычая само по себе не зависит от того, закреплен ли он в письменной форме или нет. Однако фиксация правила, ко​торое изначально носило характер обычая, в письменной форме ориентирует суд и стороны внешнеэкономических сделок на об​ращение именно к положениям письменного источника, который в известной степени может рассматриваться как доказательство существования самого обычного правила. Отсюда даже в слу​чаях, когда стороны не сослались на положения Инкотермс, суд может применить к договору эти правила, рассматривая их как одно из доказательств существования торгового обычая. Такие примеры встречаются в практике международных коммерческих арбитражных судов, в том числе Международного коммерческо​го арбитражного суда при Торгово-промышленной палате России (МКАС). Это чрезвычайно важное обстоятельство необходимо учитывать при понимании природы Инкотермс, которые не могут сводиться лишь к сборнику, применяющемуся исключительно после ссылки на него в контракте.

Инкотермс часто характеризуется как сборник международ​ных торговых обычаев. При этом необходим взвешенный подход к пониманию таких категорий, как международный торговый обычай и обыкновение.

Инкотермс нельзя отождествлять с обычаями международ​ной торговли.

Во-первых, сами Правила содержат ссылки на торговые обычаи.

Во-вторых, о самостоятельности существования торговых обычаев в отношении базисов поставки свидетельствует судебно-арбитражная практика, в частности, практика МКАС. Так, в одном из дел МКАС столкнулся с необходимостью определения условий поставки товара. Поскольку стороны не указали в контракте ба​зис поставки товара, МКАС устанавливал обязанности сторон на основании положений контракта с учетом конкретных действий сторон, связанных с его выполнением, а также учитывая торговые обычаи, принятые в международной практике.

В-третьих, как отмечается в литературе, сами Инкотермс оказывают влияние на развитие торговой практики и в этом смыс​ле даже опережают формирование обычая, т. е. приобретают от​носительно самостоятельный статус по отношению к обычаям. МТП, закрепляя в очередной редакции Инкотермс какое-либо но​вое правило, исходит из целесообразности его применения уча​стниками международной торговли. Совсем не обязательно, что правило, которое явилось предметом толкования МТП, уже стало торговым обычаем или получило большое распространение на практике. В данном случае деятельность МТП скорее напоминает работу национального законодателя, который путем издания нор​мативных актов, регулирующих экономические отношения, по​лучает возможность контролировать и направлять их развитие в нужное ему русло. По справедливому замечанию Ч. Дебаттисты, «дело МТП состоит не в том, чтобы изменять пути, по которым идет развитие бизнеса, а помогать ему, упрощая переговоры сто​рон» (A Language We All Understand).
Следует также учитывать, что для формирования обычных норм в сфере международной торговли, как правило, требуется время. С этой точки зрения постоянные изменения Инкотермс также не означают, что содержащиеся в них условия автоматиче​ски становятся обычаями.

Таким образом, возникает ситуация, когда соответствующая торговая практика появляется на основании рекомендации МТП, а не наоборот. Этот процесс получил в литературе название - соз​нательное формирование обычаев. Сегодня можно утверждать, что МТП не столько пассивно следует сложившимся в междуна​родной торговой практике правилам, сколько сама влияет на них в целях их усовершенствования. Все чаще Инкотермс рассматри​ваются как акт, действующий собственной силой в определенных случаях.

Инкотермс не являются международным договором и не тре​буют какого-либо формального присоединения к ним государства, однако их статус в национальном праве различных государств не является одинаковым. Например, в Испании, Ираке, Украине Ин​котермс подлежат обязательному применению; во Франции и Гер​мании термины рассматриваются как международный обычай и применяются, если стороны не оговорят иное.

В России Инкотермс рассматриваются в качестве неофициаль​ной кодификации, не имеющей самостоятельной юридической силы (юридическое значение имеют лишь положения контракта, содер​жащего ссылку на Инкотермс). Если искать аналог во внутреннем российском праве, то акты МТП, в том числе Инкотермс, могут быть охарактеризованы как примерные условия договора (ст. 427 ГК РФ), обычно разрабатываемые предпринимательскими объединениями для облегчения процесса заключения и исполнения договора (ти​пового договора, проформы и т. д.). Не обладая самостоятельной юридической силой, такие акты оказывают значительное влияние на регулирование отношений с участием предпринимателей, порой даже большее, чем принятые в той или иной стране официальные источники права.

Статья 5 ГК РФ содержит положения о применении к граж​данским отношениям обычаев делового оборота в качестве источ​ника права. В отечественной литературе появились в связи с этим предложения о придании Правилам значения акта, содержащего свод таких обычаев. Постановлением Правления Торгово-про​мышленной палаты РФ от 28 июня 2001 г. № 117-13 Инкотермс «признан в России торговым обычаем». В этой связи М.Г Розенберг отмечает, что «после признания Торгово-промышленной пала​той РФ действия на территории России в качестве обычаев правил Инкотермс: отпадает сложившийся в практике подход, в силу кото​рого положения Инкотермс использовались (когда применимым яв​лялось российское право), как правило, при наличии ссылки на них в контракте либо лишь в определенной мере в качестве ориентира при толковании условий контракта о базисе поставки, сформулиро​ванного недостаточно ясно».

В п. 6 ст. 1211 ГК РФ содержится специальное указание: «Если в договоре использованы принятые в международном обо​роте торговые термины, при отсутствии в договоре иных указа​ний считается, что сторонами согласовано применение к их отно​шениям обычаев делового оборота, обозначенных соответствую​щими торговыми терминами».

Обычаи в сфере торгового мореплавания. Законодательство Российской Федерации содержит множество отсылок к междуна​родным торговым обычаям в сфере торгового мореплавания. На​пример, согласно ст. 138 «Палубный груз» Кодекса торгового мо​реплавания (КТМ) РФ перевозчик имеет право перевозить груз на палубе только в соответствии с соглашением между перевозчиком и отправителем, законом или иными правовыми актами РФ либо обычаями делового оборота (сходная формулировка содержится в п. 1 ст. 9 Конвенции ООН о морской перевозке грузов 1978 г). При этом, как отмечается в литературе, одни обычаи, сложившиеся в этой области торговли, существуют давно (например, обычай пе​ревозить часть груза на палубе при торговле лесом), другие сфор​мировались недавно.

Обычаи, касающиеся распределения убытков от общей ава​рии, были обобщены в рамках Международного морского коми​тета и получили название Йорк-Антверпенских правил об общей аварии (Первоначально приняты в Йорке в 1864 г. - получили название «Йоркские правила»). В 1877 г. были пересмотрены в Антверпене (с 1890 г стали называться Йорк-Антверпенскими правилами). Впоследствии также неоднократно пересматрива​лись (1924, 1950, 1974, 1994 г.). С нашей точки зрения, не совсем правильный подход нашел свое отражение в п. 2 ст. 285 КТМ РФ, согласно которому «при определении рода аварии, определении размера общеаварийных убытков и их распределении применя​ются Йорк-Антверпенские правила об общей аварии и другие международные обычаи торгового мореплавания». По смыслу закона Йорк-Антверпенские правила отождествляются с обычая​ми. С нашей точки зрения, эти правила, подобно Инкотермс, фор​мально-юридически являются лишь отражением существующих обычаев и обыкновений, касающихся общей аварии.
Примечание: в морском праве под общей аварией (general average - gross average) понимают имущественный ущерб, на​меренно причиненный судну или грузу для избежания угрожаю​щей им общей опасности. По определению КТМ России, общая авария - это убытки, понесенные вследствие произведенных на​меренно и разумно чрезвычайных расходов и пожертвований в целях спасения судна, фрахта и перевозимого груза. Например, при снятии судна с мели для уменьшения его осадки груз иногда выбрасывается за борт. Убытки, составляющие общую аварию, могут распределяться пропорционально стоимости судна, фрах​та и груза.

Однако в литературе присутствуют и другие мнения. Напри​мер, А.Л. Маковский считает, что обычаем Йорк-Антверпенские правила делает «всеобщность и длительность их применения». По мнению И.С. Зыкина, «сила международных обычаев и обык​новений признается и за Йорк-Антверпенскими правилами».
Обычаи в сфере международных расчетов. Отношения по аккредитивной сделке между сторонами внешнеторговой сделки купли-продажи, а также банками регламентируются Унифициро​ванными правилами и обычаями для документарных аккредити​вов (Uniform Custom and Practice for Documentary Credits - UCP). Данный документ разработан МТП на основе обобщения банков​ской практики в области международных аккредитивных расче​тов и систематизации сложившихся в банковской сфере обычаев и обыкновений. Унифицированные правила, подобно Инкотермс, не являются нормативным актом и применяются при наличии ссылки на них в договоре между клиентом и банком. Вместе с тем эти Правила отражают международную банковскую прак​тику и могут применяться даже при отсутствии ссылки на них, поскольку рассматриваются как «серьезное доказательство су​ществующих банковских обычаев и практики: будучи косвенно инкорпорированными (incorporated) в различные документарные аккредитивные соглашения». Однако Унифицированные пра​вила МТП нельзя целиком сводить к обычаям, поскольку «вклю​чаемые в них положения часто созданы самой МТП». Время от времени Унифицированные правила пересматриваются (этим в рамках МТП занимается специальная рабочая группа), что в не​которой степени приближает их к нормативным актам.
Примечание: под аккредитивом (letter of credit) понимают письменное поручение одного кредитного учреждения другому (во внешней торговле - поручение импортера банку) произвести за счет специально забронированных средств оплату по товаро-транспортным документам за отгруженный товар или выдать предъявителю (во внешней торговле - экспортеру) определенную сумму денег.

Аккредитив предназначен для оплаты только поименован​ных в нем товаров и услуг; он не может быть дополнен или пере​адресован. Для отдельных граждан аккредитив служит именной ценной бумагой, удостоверяющей право лица, на имя которого она выписана, получить в кредитном учреждении указанную в ней сумму. Для юридических лиц в России существует четыре вида аккредитивов: отзывные, безотзывные, покрытые и непокрытые. Покрытыми (депонированными) считаются аккредитивы, при от​крытии которых банк перечисляет собственные средства платель​щика или предоставленный ему кредит в распоряжение банка по​ставщика (исполняющего банка) на отдельный балансовый счет. Непокрытый (гарантированный) аккредитив обычно открывается в банке поставщика, при условии корреспондентских отношений между банком-эмитентом (открывающим аккредитив) и испол​няющим банком. Последнему в этом случае предоставляется пра​во списывать всю сумму аккредитива с корреспондентского сче​та банка-эмитента. Аккредитив называется товарным (докумен​тарным), если имеются документы об отгрузке; чистым – если таковые отсутствуют. Промежуточное положение между ними занимает аккредитив для оплаты еще не отгруженных товаров, но уже находящихся на складе (выплата по такому аккредитиву производится не против коносамента, а против складской распис​ки или подобных документов). Аккредитив может быть авизован бенефициару (получателю платежа) через банк в его стране без обязательств со стороны этого банка. За выполнение аккредитив​ных операций банки берут комиссию.

Продолжая рассмотрение правил о документарных аккре​дитивах полагаем важным подчеркнуть, что Унифицированные правила являются составной частью каждого документарного аккредитива, на что указывает включаемая в его текст стандарт​ная оговорка. Таким образом, Правила действуют как договорные условия. При этом стороны вправе урегулировать отношения по аккредитивной сделке иначе, чем это установлено в Правилах. Однако их распространенность на практике является настолько широкой, что они применяются всеми банками практически без изменений, чему способствуют и стандартные формы аккредити​вов, рекомендуемые МТП. 
Стандартные формы документарных аккредитивов. Публикация МТП
416/19 / Пер. с англ. М.Л. Каляева. - Самара: Издательский дом «Федоров», 1993; Новые стандартные документарно-аккредитивные бланки для унифицированных правил - 500, используемый банками электронный документооборот, в том числе система SWIFT (Society for Worldwide Interbank Financial Telecommunication) - автоматизированная международная система трансмиссионной связи, другое название: Международная межбанковская организация по финансовым расчетам по телексу.
Широко используется банками всего мира для обслуживания документооборота и производства пла​тежей. Если сообщения передаются через систему SWIFT, то по​ложения Унифицированных правил применяются автоматически, если не будет обусловлено иное. Применение Унифицированных правил и обычаев для документарных аккредитивов предусмот​рено также некоторыми Общими условиями поставок (ОУП), на​пример, ОУП СЭВ - Финляндия (п. 11.1.3), ОУП СССР - СФРЮ (п. 3.49). Положения Унифицированных правил нашли отраже​ние в известной Инструкции ВТБ № 1.

Международные расчеты по инкассо регулируются Унифици​рованными правилами по инкассо (Uniform Rules for Collections -URC). Данный документ разработан МТП и по своей правовой природе обладает характеристиками, подобными Унифицирован​ным правилам и обычаям для документарных аккредитивов. При этом под инкассо (collection of payments) понимается банковская операция, по которой банк получает по поручению своего кли​ента причитающиеся ему денежные средства от третьих лиц на основании расчетных документов, акцепта ценных бумаг и товар​ных документов. Чаще применяется при безналичных расчетах по акцептной форме за товары и услуги, а также используется при необходимости получить с должника платежи по исполни​тельным и приравненным к ним документам, сданным кредито​ром. Плата, взимаемая банками за инкассовую операцию (сбор за инкассо), определяется ее характером и условиями получения платежа с покупателя.

Обычаи в сфере международного торгового страхования. В рамках законодательства страны страховщика важную роль иг​рают правила страхования, разработанные самими страховыми обществами. В практике международной торговли широко приме​няются Условия страхования грузов (Institute Cargo Clauses), раз​работанные Объединением лондонских страховщиков (Institute of London Underwriters), основанным в 1884 г. Этому Объединению принадлежит большая роль в унификации деловых обыкновений: на протяжении длительного времени оно обобщает и унифицирует стандартные условия страхования и издает собственные правила страхования - «оговорки» (clauses), которые регулярно обновля​ются и пересматриваются (последняя редакция Правил - 1982 г.).
Согласно ст. 943 ГК РФ условия, на которых заключается договор страхования, могут быть определены в стандартных пра​вилах страхования, принятых страховщиком либо объединением страховщиков (п. 1). При этом в договоре должна быть ссылка на эти правила, а сами правила должны быть изложены в одном документе с договором либо приложены к нему (п. 2). В литера​туре высказана точка зрения, что указанное положение не при​меняется к общеизвестным правилам страхования, в частности, к правилам Объединения лондонских страховщиков: если при заключении договора страхователь делает ссылку на указанные правила, то следует исходить из того, что указанные правила из​вестны страхователю и нет необходимости прикладывать текст правил к договору.

Таким образом, международный торговый обычай выступает регулятором международных частноправовых отношений, глав​ным образом тех, которые складываются в области внешнеторго​вой поставки, международных расчетов и страхования. По своей правовой характеристике в соответствии с российским законода​тельством он может быть отнесен к обычаям делового оборота (ст. 5 ГК РФ). Однако место международного торгового обычая в правовой системе Российской Федерации определяется не только российским правом, но также и международными соглашениями, содержащими отсылки к торговым обычаям.

Как отмечено выше, к другим, весьма важным аспектам раз​вития торгово-контрактного права относят заключение так на​зываемых региональных соглашений. В качестве примера одного из таких документов можно привести Римский договор (1957 г.) об учреждении Европейского экономического сообщества, пре​дусматривающий создание «Общего рынка» стран-участниц, снятие количественных ограничений на ввоз и вывоз товаров, отмену таможенных сборов. Становление «Общего рынка» про​ходило в несколько этапов. Подписание в 1991 г. Маастрихского договора о создании Европейского союза повлекло закрепление «единого внутреннего рынка» стран-участниц, признание при​оритета «европейского права» над соответствующими нормами национального права. Огромное количество директив и рекомен​даций руководящих органов ЕС является нормативной базой для стран Единой Европы.

Европейское гражданское, торгово-контрактного право оказало существенное влияние на становление и развитие россий​ской экономической правовой системы. Для оптимизации вос​приятия материала полагаем важным рассмотреть такой важный вопрос, как содержание торговых кодексов, действовавших в дру​гих странах на предмет регулирования ими торгового оборота – установления правил коммерческой, в том числе внешнеторго​вой, деятельности.

Необходимо отметить, что на протяжении всей истории раз​вития торгово-контрактного права, наблюдалось правовое явле​ние, получившее название эклектики кодексов, выражающееся в том, что ни в одном из кодексов законодатели не смогли обес​печить предметное единство - соблюсти чистоту, рафинирован​ность очерчивания своего предмета. Помимо собственно коммер​ческой деятельности кодексы регулируют также иные вопросы, не относящиеся напрямую к продвижению товаров, даже вообще никаким образом не касающиеся торговли.

В частности, Торговый кодекс Франции содержит разделы о несостоятельности организаций, причем не только торговых; включает нормы о торговых судах - регулируя арбитражный процесс в сфере реализации торговых правоотношений, что при​водит к определенного рода путанице в законоприменительной практике, учитывая, что арбитраж регламентирован иными, в том числе, не менее значимыми нормативными правовыми актами Франции. Торговый кодекс Португалии помимо торговых сделок регулирует обязательства займа, страхования, перевозки. Герман​ское торговое уложение наряду с торговлей регулирует грузопас​сажирские перевозки и экспедиционную деятельность. В Еди​нообразном торговом кодексе США значительное место уделено обращению ценных бумаг, регулированию банковских операций, договору аренды.

Таким образом, в каждом торговом кодексе содержатся нор​мы о торговом обороте, образующие ядро этого акта, и иные, доба​вочные положения, косвенно касающиеся торговли. Сложившее​ся положение объясняется тем, что, согласуясь с общепринятой в мире практикой, законодатели стремятся использовать издание кодифицированного торгово-контрактного законодательного акта для попутного решения в нем вопросов, порой совершенно не от​носящихся к торгово-контрактной деятельности, но актуальных в данный момент. Для законодателя не имеет значения строгое проведение в нормативных правовых актах отраслевых разграниче​ний. Это совершенно обычное дело, когда законодательные акты издаются как сборные, включают в себя нормы, относящиеся к разным отраслям права. При этом подобный законотворческий подход, не должен влиять на несоблюдение предмета, не должен допускать его размывания, нарушать отраслевое единство и со​держательную целостность торгового права как науки и учебной дисциплины.

Сложившееся положение дел позволяет выделять из нау​ки торгового права такую подотрасль как торгово-контрактное право вообще и внешнеторговое контрактное право в частности. В нашей стране отдельного торгового кодекса никогда не было. Вопросы торгового оборота регулировались и продолжают регу​лироваться различными нормативными правовыми актами. Дос​таточно подробно, детализировано, отдельные аспекты торговых отношений средневековой Руси были разработаны в Соборном уложении (1649 г.), небезосновательно считающимся выдающим​ся правовым памятником Средневековья. Другой акт, относящий​ся к средневековому периоду развития отечественного торгово-контрактного права, Торговый устав (1653 г.), устанавливал, в частности, единую торговую пошлину с продаж. Новоторговый устав (1667 г.) регулировал также внешнеторговый оборот. При​нимались и другие законодательные акты о торговле, торговом деле и торговом люде.

Необходимо отметить, что развитие товарного производства в России в значительной степени сдерживалось существованием крепостничества, что являлось серьезным тормозящим фактором и способствовало отставанию торгово-контрактного права. Важны​ми шагами по формированию торгово-контрактного законодатель​ства стало принятие Торгового устава (1887 г.), составленного пу​тем соединения, как принято говорить в наше время, компиляции, различных актов и получившего новую редакцию в 1903 г., а также Устава торгового судопроизводства (1903 г.).

Разделение актов непосредственно торгового законодательст​ва и процессуального законодательства в сфере торговли явилось результатом глубокого осмысления европейской законотворческой практики и устранения выявленных недостатков, что свидетельст​вует о прогрессивности отечественной юридической мысли.
Торговый устав состоял из трех книг, которые последова​тельно дополнялись по годам. Подобная законотворческая прак​тика реализуется и в наше время, например, современный ГК РФ вводился поэтапно, по частям; на сегодняшний день действует че​тыре части.

В первой книге Торгового устава регулировалась деятель​ность торговых обществ и товариществ. И здесь прослеживается юриспруденциальная преемственность - в части первой ГК РФ. в том числе, содержатся базовые нормы, регламентирующие дея​тельность юридических лиц, а также исчерпывающий перечень коммерческих организаций.

Во второй книге содержалось русское морское право, при​чем в детально разработанном виде - 560 статей; для сравнения в утратившем силу Кодексе торгового мореплавания Союза CCI содержалось 309 статей, а в ныне действующем Кодексе торгового мореплавания РФ содержится 430 статей.

Третья книга включала административные установления: oб измерительных приборах, о содержании торговых помещений и складов, о ведении купеческих книг, о порядке торговли отдельными товарами. В настоящее время указанные положения регламентированы специальными нормативными правовыми актами требующими кодификации в целях создания единого нормативного документа, уменьшающего коррупционноемкость в сфер применения торгово-контрактного законодательства.
Устав торгового судопроизводства определял порядок организации и деятельности коммерческих судов. Первые такие суды были образованы в 1832 г. при Николае I в Одессе и Архангельск; К концу XIX в. они имелись почти во всех губернских центра) что и потребовало издания Устава. Коммерческие суды решал все споры по торговому обороту, по биржевым операциям, спор: между участниками торговых товариществ. Оба устава утратил силу после Октябрьской революции 1917 г.

В первые советские годы всплеск внимания к торгово-контрактному праву был связан с новой экономической политикой нэпом. Необходимо упомянуть, что в соответствии с постановле​нием СНК РСФСР велась работа по составлению проекта Торго​вого свода. Его предполагалось издать в качестве одной из частей ГК РСФСР 1922 г. Комиссией под эгидой ВСНХ был составлен проект Торгового свода СССР. Он обсуждался на протяжении не​скольких лет. Но после отказа от нэпа все работы над Торговым сводом были прекращены.

В современной России принят целый ряд нормативных пра​вовых актов, отнесенных к торгово-контрактному праву.
Наиболее важным из них является Конституция Российской Федерации, гарантирующая в Российской Федерации единство экономического пространства, свободное перемещение товаров, услуг и финансовых средств, поддержку конкуренции, свободу экономической деятельности (ч. 1 ст. 8).

Другим значимым актом в сфере регулирования торговых и контрактных правоотношений является Гражданский кодекс Рос​сийской Федерации, содержащий, как неоднократно отмечалось выше, базовые положения о деятельность коммерческих органи​заций и индивидуальных предпринимателей, а также основные положения о сделках, ценных бумагах, обязательствах, договорах и многое другое.

К законодательным актам торгово-контрактного права относят, в частности:
· Закон РФ от 7 июля 1993 г. № 5340-1 «О торгово-промыш​ленных палатах в Российской Федерации»;

· Федеральный закон от 2 декабря 1994 г. № 53-ФЗ «О за​купках и поставках сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия для государственных нужд»;

· Федеральный закон от 21 июля 2005 г. № 115-ФЗ «О кон​цессионных соглашениях»;

· Федеральный закон от 14 апреля 1998 г. № 63-ФЗ «О мерах по защите экономических интересов Российской Федерации при осуществлении внешней торговли товарами»;

· Федеральный закон от 21 июля 2005 г. № 94-ФЗ «О разме​щении заказов на поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг для государственных и муниципальных нужд»;
· Федеральный закон от 8 декабря 2003 г. № 165-ФЗ «О спе​циальных защитных, антидемпинговых и компенсационных ме​рах при импорте товаров»;

· Федеральный закон от 8 декабря 2003 г. № 164-ФЗ «Об ос​новах государственного регулирования внешнеторговой деятель​ности»;

· Федеральный закон от 18 июля 1999 г. № 183-ФЗ «Об экс​портном контроле».

К иным источникам торгово-контрактного права принято, в частности, относить:
· Указ Президента РФ от 18 августа 1996 г. № 1209 «О государ​ственном регулировании внешнеторговых бартерных сделок»;
· Консульский устав Союза Советских Социалистических Республик. Утвержден Указом Президиума Верховного Совета СССР от 25 июня 1976 г.;

· Номенклатуру Госстандарта РФ от 30 июля 2002 г. № 64 «Номенклатура продукции и услуг (работ) № 1, в отношении ко​торых законодательными актами Российской Федерации преду​смотрена их обязательная сертификация»;

· Порядок проведения независимой экспертизы проектов ме​ждународных контрактов, представленных предприятиями и орга​низациями. Утвержден Минэкономики РФ 9 февраля 1999 г.;
· постановление Правительства РФ от 29 августа 2001 г. № 634 «Об утверждении Положения об осуществлении контроля за внешнеэкономической деятельностью в отношении возбуди​телей заболеваний (патогенов) человека, животных и растений, генетически измененных микроорганизмов, токсинов, оборудова​ния и технологий»;

· постановление Правительства РФ от 14 июня 2001 г. № 462 «Об утверждении Положения об осуществлении контроля за внешнеэкономической деятельностью в отношении оборудова​ния и материалов двойного назначения, а также соответствующих технологий, применяемых в ядерных целях»;

•
постановление Правительства РФ от 16 апреля 2001 г.
№ 296 «Об утверждении Положения об осуществлении контроля за внешнеэкономической деятельностью в отношении оборудования, материалов и технологий, которые могут быть использованы при создании ракетного оружия»;
· постановление Правительства РФ от 7 июня 2001 г. № 447 «Об утверждении Положения об осуществлении контроля за внешнеэкономической деятельностью в отношении товаров и технологий двойного назначения, которые могут быть использо​ваны при создании вооружений и военной техники»;
· постановление Правительства РФ от 24 сентября 2001 г. № 686 «Об утверждении Положения об осуществлении контроля за внешнеэкономической деятельностью в отношении химикатов, оборудования и технологий, которые могут быть использованы при создании химического оружия»;

· постановление Правительства РФ от 12 июля 1996 г. № 799 «О мерах по защите потребительского рынка Российской Федерации от проникновения некачественных импортных това​ров»;

· приказ ГТК РФ от 23 мая 1996 г. № 315 «О контроле за экс​портом товаров, которые могут быть применены для создания ору​жия массового уничтожения и ракетных средств его доставки»;
· приказ Комитета РФ по военно-техническому сотрудни​честву с иностранными государствами от 19 июля 2001 г. № 54 «Об утверждении Инструкции по формированию сводного объ​ема экспорта продукции военного назначения и представлению отчетности о внешнеторговой деятельности в отношении продук​ции военного назначения»;

· приказ ФПС РФ, МВД РФ, МИД РФ, МНС РФ, МПР РФ, Минфина РФ, Минэкономразвития РФ, Госкомрыболовства РФ, ГТК РФ, ФСБ РФ, Федеральной службы налоговой полиции РФ и ЦБР от 14 ноября 2000 г. № 319/827/30613/гс/БГ-3-11/325/172/97н/ 1/223/785/465/278/ОД-212 «Об утверждении Положения о взаимо​действии и координации деятельности федеральных органов испол​нительной власти в сфере охраны водных биологических ресурсов и контроля за внешнеторговыми операциями с продукцией рыбного промысла»;

· Соглашение между ГТК РФ и Госстандартом РФ о взаимо​действии при отнесении ввозимых товаров к Номенклатуре продукции и услуг (работ), в отношении которых законодательными актами Российской Федерации предусмотрена обязательная серти​фикация. Утвержден ГТК РФ и Госстандартом РФ 11 марта 2003 г. № 11-10/02, БА-110-25/900 и ряд других нормативных актов.
Полагаем важным определить соотношение торгово-контрактного и гражданского законодательства, торгового и граждан​ского права. Торговый оборот - один из участков имущественных отношений, в основном регулируемых гражданским законом. Поэтому торговое законодательство образует специальную часть, раздел гражданского законодательства. Торговое законодатель​ство - это относительно обособленная от гражданского законода​тельства совокупность правовых норм, регулирующих торговую деятельность, что имеет два важных следствия:

1. Поскольку торговое право решает отдельные, специаль​ные вопросы имущественных отношений, являясь частью гра​жданского права, было бы совершенно неправильно говорить о дуализме, двойственности гражданского и торгового права.
2. Торговое законодательство должно пониматься как специальная часть гражданского законодательства, а торговое право -как подотрасль гражданского законодательства, подобно жилищно​му или транспортному, которые регулируются специальными кодек​сами, но никакого дуализма с гражданским кодексом не создают.
Общие положения гражданского законодательства распро​страняются на отношения торгового оборота. Таковы правила о юридических лицах, праве собственности, способах защиты, от​ветственности и др. Нет необходимости повторять их в торговом законодательстве, чтобы не создавать удвоение в регулировании.
Торгово-контрактное законодательство разрабатывается для закрепления договорной специфики торговой деятельности, от​ражения ее особенностей. В случаях когда какой-то вопрос в тор​говом законе урегулирован иначе, чем в гражданском, то к торгов​ле применяются нормы торгового законодательства. Важно пони​мать не только взаимоположение, но и взаимовлияние торгового и гражданского права. Гражданское право своим происхождени​ем и развитием обязано в первую очередь торговле. Потребности регулирования товарных рыночных отношений оказывают определяющее влияние на развитие гражданского права, основных его институтов. Что касается договоров, то по выражению известно​го английского ученого-юриста В. Ансона, «договорное право яв​ляется детищем торговли», т. е. главное регулирующее средство гражданского права - договор (контракт) - возникло и сформиро​валось под воздействием потребностей торгового оборота.
Анализ российского законодательства о торгово-контрактной деятельности свидетельствует о его недостаточной прорабо​танности. Во многом не закончено формирование самой законо​дательной основы товарного обращения. Имеющиеся норматив​ные акты носят разрозненный характер, содержат противоречия. Отсутствует единая направленность нормативных установлений, четкая и обоснованная система регулирования рыночных отно​шений. Недостаточность законодательной базы влечет массовое издание ведомственных актов.

Возникает объективная необходимость в разработке и при​нятии унифицированного законодательного акта - Торгового ко​декса России, который должен служить формированию россий​ского товарного рынка, созданию его структуры, налаживанию торгово-хозяйственных, в том числе внешнеторговых, связей и их развитию.
3.Классификация контрактов, применяемых в международной торговле.

При выделении из рассмотренного в первой главе настоящего пособия торгово-контрактного права так называемого в отдельных литературных источниках внешнеторгового контрактного права в самостоятельную подотрасль цивилистики, возникает объективная необходимость разграничения гражданских договоров и внешне​торговых контрактов, а также классификации таких контрактов.
Для проведения наиболее полноценной классификации прибегнем к опыту авторитетных отечественных и зарубежных специалистов в данной области, к числу которых справедливо от​носят, в частности, Л.В. Андрееву, Т.В. Закупень, Н.И. Косякову, К.И. Малышева, В.Ф. Попондопуло, Б.И. Пугинского, А.Ф. Федо​рова, Г.Ф. Шершеневича, О. Штиллиха и др.

В частности, известный российский правовед Г.Ф. Шершеневич предлагал относить к договорам (контрактам), применяемым в торговой, в том числе и внешнеторговой, деятельности те которые имеют целью дальнейшую перепродажу товара, при этом одной из сторон такого контракта обязательно должен быть торговый по​средник, т. е. лицо, которое содействуют сторонам в заключении и исполнении контрактов. Совершенно справедливым представляет​ся замечание, сделанное по этому поводу известным ученым-коммерциалистом Б.И. Путинским, считающим, что подобный подход нельзя считать приемлемым сообразуясь с тем, что в настоящее время, в частности, продажа созданного производителем товара (работ, услуг) стала основной задачей организации-изготовителя, в противовес условиям, свойственным отжившей системе плановой экономики, когда производство осуществлялось исключительно в точном соответствии с утвержденным на государственном уровне планом и производителю не следовало заботиться о реализации -покупатель (получатель товара) также определялся Госпланом.
Аналогично, условием деятельности любой организации является приобретение ресурсов. При этом не имеет значения, участвует или нет посредническая организация в перемещении товара от изготовителя к потребителю, учитывая наличие соб​ственных коммерческих и транспортных служб организаций-производителей и возможность самостоятельного приобретения и самовывоза товара потребителями.

Под термином «товар» (article, commodity, goods), в частно​сти, во внешнеторговой деятельности, принято понимать любое движимое имущество (включая все виды энергии) и отнесенные к недвижимому имуществу воздушные, морские суда, суда внут​реннего плавания и космические объекты, работы, услуги, являю​щиеся предметом внешнеторговой деятельности (транспортные средства, используемые при договоре о международной перевоз​ке, товаром не являются).

На основании вышеизложенного внешнеторговыми кон​трактами можно признать такие, которые оформляют отношения по возмездной внешнеторговой реализации товара для предпри​нимательских и хозяйственных нужд, образуют ядро внешнетор​гового оборота.

Сообразуясь с методологией, предложенной Б.И. Путин​ским46, внешнеторговые контракты можно классифицировать, разделив их на следующие четыре группы:
1. Реализационные контракты.
2. Посреднические контракты.
3. Контракты, содействующие международной торговле.
4. Организационные контракты.
Перейдем к более детальному рассмотрению вышеперечис​ленных классификационных групп, более подробно рассматри​вая основные виды контрактов, применяемых во внешнеторговой деятельности.

Реализационные контракты.
К числу реализационных внешнеторговых контрактов от​носят контракты:
1) оптовой купли-продажи. При этом под контрактом (до​говором) купли-продажи (bargain and sale) понимают контракт,

по которому одна сторона (продавец) обязуется передать вещь (товар) в собственность другой стороне (покупателю), а покупа​тель обязуется принять этот товар и уплатить за него определен​ную денежную сумму. Двусторонний возмездный договор, пред​метом его является имущество (вещи). Особыми видами договора купли-продажи являются контракт поставки (контракт на постав​ку), договор контракции (контрактация), договор энергоснабже​ния (контракт на электроснабжение), договор (контракт) прода​жи недвижимости, договор (контракт) продажи предприятия как имущественного комплекса;

2) поставки. Контракт (договор) поставки является особой разновидностью контракта купли-продажи, используемой в пред​принимательской деятельности, по которому поставщик-продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или заку​паемые им товары покупателю для использования в предпринима​тельской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием;
3) контрактации (по договору контрактации производитель сельскохозяйственной продукции обязуется передать выращен​ную (произведенную) им сельскохозяйственную продукцию заго​товителю - лицу, осуществляющему закупки такой продукции для переработки или продажи - ч. 1 ст. 535 ГК РФ), закупок для госу​дарственных нужд (ч. 1 ст. 526 ГК РФ - государственными нужда​ми признаются определяемые в установленном законом порядке потребности Российской Федерации или субъектов Российской Федерации, обеспечиваемые за счет средств бюджетов и внебюд​жетных источников финансирования);
4) товарный кредит (ст. 822 ГК РФ). Под товарным креди​том понимают контракт (договор), являющийся разновидностью кредитного договора, предусматривающий обязанность одной стороны предоставить другой стороне вещи, определенные родо​выми признаками. Отечественный законодатель отнес товарный кредит в гл. 42 ГК РФ (Заем и кредит), хотя фактически таковой по своей правовой природе является контрактом купли-продажи с условием оплаты товара в будущем;
5) мены товаров (контракт, по которому каждая из сторон обязуется передать в собственность другой стороны один товар в обмен на другой), связанной с предпринимательской деятельно​стью, называемый также бартерный контракт или бартер (barter) -прямой безденежный обмен товарами.

Помимо общих целей важной особенностью внешнеторго​вых контрактов, т. е., как указывалось выше, внешнеторговых контрактов для предпринимательских и хозяйственных нужд, является особый субъектный состав. Участниками (сторонами) таких контрактов могут быть лишь организации, зарегистриро​ванные в установленном порядке и внесенные в реестр субъектов внешнеэкономической деятельности.

Выявленная особенность дает основания перенести реализа​ционные внешнеторговые контракты в специальный акт - Кодекс внешней торговли (Внешнеторговый кодекс) Российской Федера​ции, сокращенно, - КВТ (ВТК) РФ, что, в свою очередь, позволит более полно, детализировано и взаимосогласованно урегулиро​вать данные контракты, что, в свою очередь, может существен​ным образом снизить риск возникновения судебных споров по основаниям, связанным с ошибками, возникающими при состав​лении внешнеторговых контрактов, а также оптимизировать про​цедуры международного коммерческого арбитражного судебного процесса, унифицировав таковые с международно установленны​ми правилами, вырабатываемыми Европейской экономической комиссией Организации Объединенных Наций (ЕЭК ООН).
Посреднические контракты.
К следующей, второй по счету, самостоятельной группе от​носят посреднические внешнеторговые контракты. По классифи​кации, регламентированной отечественным гражданским законо​дательством, они в основном являются договорами (контрактами) на возмездное оказание услуг. Во внешнеторговой сфере содер​жанием таких контрактов служит совершение лицом действий по поводу товара в интересах какого-либо участника внешнеторго​вого оборота.

К рассматриваемой группе относят следующие внешнетор​говые контракты:
1) комиссии (консигнации). При этом под комиссией (commision) понимают контракт, по которому одна сторона (комиссионер) обязу​ется по поручению другой стороны (комитента) за вознаграждение заключить сделку от своего имени, но в интересах и за счет коми​тента. Также под комиссией понимают плату за совершение комис​сионной сделки. Консигнация (consignment) - вид внешнеторгового контракта, по которому комитент передает своему комиссионеру товар для продажи со склада комиссионера и от имени последнего, но при этом товар до момента его реализации остается собственно​стью комитента;
2) поручения - договор поручения - контракт, по которому одна сторона (поверенный) обязуется совершить от имени и за счет другой стороны (доверителя) определенные юридические действия. Права и обязанности по сделке, совершенной поверен​ным, возникают непосредственно у доверителя;
3) коммерческие концессии (франшизы) - контракт, по ко​торому одна сторона (правообладатель) обязуется предоставить другой стороне (пользователю) за вознаграждение на срок или без указания срока право использовать в предпринимательской деятельности пользователя комплекс исключительных прав, при​надлежащих правообладателю, в том числе право на фирменное наименование и (или) коммерческое обозначение правообладате​ля, на охраняемую коммерческую информацию, а также на дру​гие предусмотренные договором объекты исключительных прав -товарный знак, знак обслуживания и т. д.
Следует отметить, что в российском праве нашел свое отра​жение и детальную регламентацию специфический вид коммер​ческой концессии - концессионное соглашение.
Специфика данных правоотношений заключается в том, что по концессионному соглашению одна сторона (концессионер) обязуется за свой счет создать и (или) реконструировать опреде​ленное этим соглашением недвижимое имущество, право собст​венности на которое принадлежит или будет принадлежать дру​гой стороне (концеденту), осуществлять деятельность с использованием (эксплуатацией) объекта концессионного соглашения, а концедент обязуется предоставить концессионеру на срок, ус​тановленный этим соглашением, права владения и пользования объектом концессионного соглашения для осуществления ука​занной деятельности.
Контракты, содействующие международной торговле.
К третьей группе относят контракты, содействующие ме​ждународной торговле, в том числе, контракты:
1) на выполнение маркетинговых исследований. По контрак​ту на выполнение маркетинговых (от англ. market - рынок) иссле​дований одна сторона (заказчик) поручает, а другая (маркетолог) обязуется предоставить заказчику за счет средств заказчика, если иное не установлено контрактом, услуги по созданию комплекс​ной системы организации производства и сбыта товара заказчика, ориентированной на удовлетворение потребностей потребителей и получение прибыли на основе исследования и прогнозирова​ния товарного рынка; осуществить анализ и прогноз рыночной ситуации для ориентации производства заказчика и разработать систему мер для создания лучших экономических условий реали​зации товара посредством влияния на формирование спроса че​рез рекламу, льготы, премии, потребительский кредит, сервисные преимущества и гарантии;
2) на создание рекламной продукции. По контракту на соз​дание рекламной продукции исполнитель обязуется разработать оригинал-макеты (сценарий и т. п.) рекламной продукции заказ​чика, после утверждения таковых заказчиком, осуществить про​изводство указанной продукции и передать таковую в собствен​ность заказчика;
3) на оказание рекламных и информационных услуг;
4) на выполнение научно-исследовательских работ. По кон​тракту на выполнение научно-исследовательских работ исполни​тель обязуется провести обусловленные техническим заданием заказчика научные исследования, а по контракту на выполнение опытно-конструкторских и технологических работ – разработать образец нового изделия, конструкторскую документацию на него или новую технологию, а заказчик обязуется принять работу и оплатить ее;
5) на оказание юридических услуг и юридическое сопровож​дение. По контракту на оказание юридических услуг и юридиче​ское сопровождение исполнитель обязуется предоставить заказ​чику комплекс услуг, направленных на наиболее полное правовое обеспечение деятельности заказчика на предусмотренной кон​трактом территории;
6) на агентские услуги. По контракту (соглашению) на ока​зание агентских услуг, заключаемому между доверителем и аген​том, определяется характер и объем поручения, которое агент обя​зуется выполнить за счет и от имени доверителя за определенное вознаграждение. Агентский контракт по заключению какой-либо отдельной сделки называется специальным, по сделкам опреде​ленного класса - генеральным. Агентский контракт заключается, как правило, в письменной форме и в нем обычно указываются следующие условия: полномочия агента; сфера, характер и поря​док выполнения поручаемой деятельности; условия и размер воз​награждения агенту; права и обязанности сторон; срок действия; санкции против стороны, нарушившей условия контракта; поря​док урегулирования споров, связанных с выполнением контракта.
Контракт на оказание агентских услуг является разновид​ностью контракта поручения, по которому одна сторона (пове​ренный) обязуется совершить от имени и за счет другой стороны (доверителя) определенные юридические действия. Права и обя​занности по сделке, совершенной поверенным, возникают непо​средственно у доверителя;

7)
на хранение товаров. По контракту (соглашению) на хранение товаров одна сторона (хранитель) обязуется держать у себя переданный ей товар и возвратить его в надлежащем виде другой стороне. Хранитель не вправе пользоваться сданным ему имуществом (если это не обусловлено контрактом); при утрате или недостаче он обязан возместить его стоимость, а при повреждении - сумму, на которую понизилась стоимость имущества. Храните​ли по уставу (ломбарды, камеры хранения, холодильники и др.).
несут повышенную ответственность не только за виновную, но и за случайную утрату, недостачу, повреждение имущества и не отвечают только при наличии непреодолимой силы;
8) на перевозку (транспортной экспедиции). По контракту транспортной экспедиции одна сторона (экспедитор) обязуется за вознаграждение и за счет другой стороны (клиента - грузоотпра​вителя или грузополучателя) выполнить или организовать выпол​нение определенных договором (контрактом) экспедиции услуг, связанных с перевозкой груза;
9) на кредитование торговых операций. По контракту на кре​дитование торговых операций (коммерческого кредита) одна сто​рона (кредитор-продавец), обязуется предоставить другой стороне (должнику-покупателю) кредит в товарной форме в виде отсроч​ки платежа за проданные товары. Предоставляется в вексельной форме или по открытому счету. В первом случае покупатель, по​лучив товарные документы, акцептует переводной вексель (трат​ту), выставленный продавцом, или оформляет простой вексель. Во втором случае продавец не получает долговых обязательств покупателя, а открывает счет по задолженности. Погашение про​исходит периодическими платежами с короткими промежутками времени (1-2 месяца). Процент по коммерческому кредиту вхо​дящий в цену товара и сумму векселя, обычно (за исключением международного коммерческого кредита) ниже, чем по банковско​му кредиту. В международных экономических отношениях раз​новидностью коммерческого является фирменный кредит - ссуда зарубежной фирме в виде поставки товаров с отсрочкой платежа. Оформляется обычно траттой или открытым счетом;
10) на финансирование под уступку денежного требования. По контракту финансирования под уступку денежного требования одна сторона (финансовый агент) передает или обязуется передать другой стороне (клиенту) денежные средства в счет денежного требования клиента (кредитора) к третьему лицу (должнику), вытекающего из предоставления клиентом товаров, выполнения им работ или оказания услуг третьему лицу, а клиент уступает или обязуется уступить финансовому агенту это денежное требование;

11) на предоставление частных детективных и (или) охран​ных услуг. По контракту на предоставление частных детективных (сыскных) и (или) охранных услуг одна сторона - частное детек​тивное (охранное) предприятие (объединение) - обязуется оказать другой стороне (клиенту) услуги по профилю своей деятельности, предусмотренной в лицензии. В контракте на предоставление част​ных детективных и (или) охранных услуг должны быть отражены сведения о договаривающихся сторонах, в том числе номер и дата выдачи лицензии, содержание поручения, срок его выполнения, ориентировочная сумма денежных расходов и гонорара за услуги, меры ответственности сторон, дата заключения договора. Контракт считается заключенным, если между сторонами на конфиденциаль​ной основе достигнуто соглашение по всем его пунктам и он со​ставлен с соблюдением вышеперечисленных условий. В контракте предусматривается обязанность частного детективного предпри​ятия (объединения) предоставить клиенту письменный отчет о ре​зультатах проделанной работы, который должен включать ответы на основные вопросы, интересующие клиента в соответствии с догово​ром. К отчету прилагается уточненный расчет гонорара и расходов частного детективного предприятия (объединения). Копия отчета подлежит хранению в архиве предприятия (объединения) в течение трех лет;

11) на возмещение вреда - страхование товаров и коммер​ческих рисков. Контракт страхования - соглашение (контракт) между страхователем и страховщиком, регламентирующее их взаимные обязательства в соответствии с условиями данного вида страхования.
Среди контрактов, содействующих международной торговле, важно различать контракты на оказание услуг и выполнение ра​бот. Основной отличительный признак: контракты на выполнение работ всегда имеют результатом создание определенного товара, материального или идеального продукта. Созданный продукт мо​жет быть предметом последующих продаж.

Что касается контрактов на услуги, то они предусматривают совершение должником определенных действий в пользу кредито​ра. Само совершение действий (хранение, перевозка, агентирование и т. п.) является желаемым благом и создает исполнение контракта. Требования к контрактам на работы и услуги весьма различны.
Организационные контракты.
К четвертой, завершающей классификацию, группе относят организационные внешнеторговые контракты, среди которых различают, в частности:
1) соглашения (контракты) об исключительной (эксклюзив​ной) поставке (продаже) товаров. По контракту (соглашению) об исключительной (эксклюзивной) поставке (продаже) товаров договаривающиеся стороны приходят к соглашению, по которо​му одна сторона (поставщик или продавец), обязуется поставлять другой стороне (покупателю), определенную группу (группы) то​вара (товаров) на исключительных (эксклюзивных) или, как их еще принято называть, преференциальных, условиях в целях наи​более рационального с маркетинговой точки зрения продвижения такого (таких) товара (товаров) на рынке. Как правило, подобного рода контракты предусматривают взаимные обязательства сторон не заключать подобные контракты с третьими лицами в течение определенного срока;
2) контракты (соглашения) об организации взаимосвязанной деятельности по реализации товаров региональными представи​телями. По контракту (соглашению) об организации взаимосвя​занной деятельности по реализации товаров региональными пред​ставителями стороны - головная торгующая организация (органи​зация-поставщик) и ее региональные представители - обязуются проводить взаимоувязанную согласованную политику продвиже​ния товаров головной организации на региональных рынках в це​лях предупреждения внутренней недобросовестной конкуренции.
Под термином «недобросовестная конкуренция» (unfair competition) понимают такие действия конкурирующих субъектов внешнеторговой и торговой деятельности, которые в частности, включают:

а) введение в заблуждение потребителей относительно ха​рактера, способа, места изготовления и качества товара;
б)
распространение ложных, неточных или искаженных сведений, способных причинить убытки другому хозяйствующему субъекту или нанести ущерб его деловой репутации;
в)
самовольное использование товарного знака, фирменного наименования или маркировки товара другого хозяйствующего субъекта;

г)
получение, использование, разглашение научно-технической, производственной или торговой информации, в том числе коммерческой тайны, без согласия ее владельца и др. За недобро совестную конкуренцию, как и другие нарушения законодательства, предусмотрены имущественные санкции.

В целях реализации контракта (соглашения) об организации взаимосвязанной деятельности по реализации товаров регио​нальными представителями под внутренней недобросовестной конкуренцией стороны, как правило, понимают несогласованные действия региональных представителей головной организации по самостоятельному проведению рекламных кампаний, ценовой политики, предоставлению покупателям различных преференций и т. п., не имеющими целью недобросовестной конкуренции, но могущие создать таковую.

Организационные контракты весьма специфичны и настоль​ко индивидуальны и зависимы от стратегии той или иной корпо​ративной структуры, что на практике не нашли сколько бы то ни было четкого законодательного закрепления. В каждом конкрет​ном случае специалисты, осуществляющие подготовку подобно​го контракта к подписанию и его согласование, как правило, ру​ководствуются политикой и стратегией развития, декларируемой и продвигаемой инициаторами такого соглашения, приводя, по большей части, стратегические устремления сторон в соответст​вие с правовыми нормами, обращая, в первую очередь, внимание на адекватность содержания контракта положениям антимоно​польного и антидемпингового законодательства.
Таким образом, при классификации контрактов представ​ляется возможным выделить те, которые образуют собственное содержание внешнеторговой деятельности. В первую очередь подобного рода внешнеторговым контрактам можно отнести peaлизационные и торгово-посреднические контракты. Контракты, содействующие международной торговле, и организационные внешнеторговые контракты предназначены для обеспечения пер​вых двух групп внешнеторговых контрактов.

Общим для всех четырех вышеперечисленных групп внеш​неторговых контрактов, является то, что они целиком относятся к сфере внешнеторгового контрактного права, поскольку, во-пер​вых, предназначены для обслуживания внешнеторгового товаро​оборота и, во-вторых, физические лица, в том числе, индивиду​альные предприниматели, не участвуют в их совершении.
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